Т1118  18  а  сИ^ка!  сору  о^  а  Ьоок  Ша!  \уа8  рге8егуе(1  ^ог  §епега11оп8  оп  ИЬгагу  811е1уе8  Ье^оге  к  \уа8  саге^иПу  8саппе(1  Ьу  Соо§1е  а8  раП  о^  а  рго]ес1 
1о  таке  Ше  \уог1(1'8  Ьоок8  (118С0УегаЫе  опИпе. 

И  11а8  8игу1уе(1  \ощ  епои^И  ^ог  Ше  соруп^Ы  1о  ехр1ге  апё  Ше  Ьоок  1о  еп1ег  Ше  риЬИс  с1ота1п.  А  риЬИс  ёотахп  Ьоок  18  опе  Ша!  \уа8  пеуег  8иЬ]ес1 
1о  соруп^Ы  ог  \у1108е  1е§а1  соруп^Ы  1егт  11а8  ехркеё.  \У11е111ег  а  Ьоок  18  1п  Ше  риЬИс  (1ота1п  тау  уагу  соиШгу  1о  соиШгу.  РиЬИс  (1ота1п  Ьоок8 
аге  оиг  §а1е\уау8  1о  Ше  ра81,  герге8епип§  а  хуеакЬ  о^  Ы81огу,  сикиге  апё  кпо\у1е(1§е  111а1'8  ойеп  сИШсик  1о  (118С0Уег. 

Магк8,  по1а11оп8  апё  оШег  таг§1паИа  рге8еп1 1п  Ше  оп§1па1  уо1ите  \уШ  арреаг  1п  11118  Й1е  -  а  гет1п(1ег  о^  11118  Ьоок' 8  \ощ  ]оигпеу  ^гот  Ше 
риЬИ811ег  1о  а  ИЬгагу  апё  йпаИу  1о  уои. 

118а§е  §ш(1еПпе8 

Соо§1е  18  ргоиё  1о  раПпег  \у11И  ИЬгапе8  1о  (И^Шхе  риЬИс  (1ота1п  та1епа18  апё  таке  1Иет  \у1(1е1у  ассе881Ые.  РиЬИс  (1ота1п  Ьоок8  Ье1оп§  1о  1Ие 
риЬИс  ап(1  \уе  аге  теге1у  1Ие1г  си81осИап8.  Кеуег1Ие1е88, 1Ы8  \уогк  18  ехреп81уе,  80  1п  огёег  1о  кеер  ргоу1сИп§  1Ы8  ге8оигсе,  \уе  Иауе  1акеп  81ер8  1о 
ргеуеШ  аЬи8е  Ьу  соттегс1а1  рагИе8, 1пс1исИп§  р1ас1п§  1есИп1са1  ге81псИоп8  оп  аи1ота1е(1  ^ие^у^п§. 

\\^е  а180  а8к  1Иа1  уои: 

+  Маке  поп-соттегс1а1  ше  о/^ке^1е5  \Уе  дс^щпЫ  Соо§1е  Воок  ЗеагсИ  ^ог  и8е  Ьу  шсИу1(1иа18,  апё  \уе  ^е^ие8^  1Иа1  уои  и8е  1Ие8е  Й1е8  ^ог 
рег80па1,  поп-соттегс1а1  ригро8е8. 

+  Ке/гат/гот  аШотШес!  диегут§  Во  по1  8еп(1  аи1ота1е(1  ^ие^^е8  о^  апу  80г1 1о  Соо§1е'8  8у81ет:  И  уои  аге  сопёисип^  ге8еагсИ  оп  тасЫпе 
1гап81а11оп,  орИса!  сИагас1ег  гесо^пШоп  ог  о1Иег  агеа8  \уИеге  ассе88  1о  а  1аг§е  атоиШ  о^  1ех1 18  Ие1р^и1,  р1еа8е  соп1ас1  и8.  \\^е  епсоига^е  1Ие 
и8е  о^риЬИс  (1ота1п  та1епа18  ^ог  1Ие8е  ригро8е8  апё  тау  Ье  аЫе  1о  Ье1р. 

+  МатШт  аПпЪийоп  ТИе  Соо§1е  "\уа1егтагк"  уои  8ее  оп  еасИ  Й1е  18  е88еп11а1  ^ог  1п^огт1п§  реор1е  аЬои!  1Ы8  рго]ес1  апё  Ие1р1п§  1Иет  йпс1 
аёсИиопа!  та1епа18  1Игои§И  Соо§1е  Воок  8еагсИ.  Р1еа8е  ёо  по1  гетоуе  к. 

+  Кеер  и  1е§а1  \УИа1еуег  уоиг  и8е,  гететЬег  1Иа1  уои  аге  ге8роп81Ые  ^ог  еп8ипп§  1Иа1  \уИа1  уои  аге  (1о1п§  18  1е§а1.  Во  по1  а88ите  1Иа1  ]и81 
Ьесаи8е  \уе  ЬеИеуе  а  Ьоок  18  1п  1Ие  риЬИс  (1ота1п  ^ог  и8ег8  1п  1Ие  Ипкес!  81а1е8, 1Иа1 1Ие  \уогк  18  а180  1п  1Ие  риЬИс  (1ота1п  ^ог  и8ег8  1п  о1Иег 
соип1пе8.  \УИе1Иег  а  Ьоок  18  8ИИ  1п  соруп^Ы  уапе8  ^гот  соиШгу  1о  соиШгу,  апё  \уе  сапЧ  о^^ег  §и1(1апсе  оп  \уИе1Иег  апу  8рес1йс  и8е  о^ 
апу  8рес1йс  Ьоок  18  аИо\уе(1.  Р1еа8е  ёо  по1  а88ите  1Иа1  а  Ьоок'8  арреагапсе  1п  Соо§1е  Воок  8еагсИ  теап8  к  сап  Ье  и8е(1 1п  апу  таппег 
апу\уИеге  1п  1Ие  хуогШ.  Соруп^Ы  1пМп§етеШ  ИаЫИ1у  сап  Ье  ^ике  8еуеге. 

АЬои1  Соо§1е  Воок  8еагсЬ 

Соо§1е'8  т1881оп  18  1о  ог§ап12е  1Ие  \уог1(1'8  1п^огтаИоп  апё  1о  таке  к  ип1уег8аИу  ассе881Ые  апё  и8е^и1.  Соо§1е  Воок  ЗеагсИ  Ие1р8  геа(1ег8 
сИ8С0Уег  1Ие  \уог1(1'8  Ьоок8  \уЫ1е  Ие1р1п§  аи1Иог8  апё  риЬИ8Иег8  геасИ  пе\у  аисИепсе8.  Уои  сап  8еагсИ  Шгои^И  1Ие  ^иИ  1ех1  о^  1Ы8  Ьоок  оп  1Ие  \уеЬ 
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Это  цифровая  коиия  книги,  хранящейся  для  потомков  на  библиотечных  полках,  прежде  чем  ее  отсканировали  сотрудники 
комиании  Соо§1е  в  рамках  проекта,  цель  которого  -  сделать  книги  со  всего  мира  доступными  через  Интернет. 

Прогало  достаточно  много  времени  для  того,  чтобы  срок  действия  авторских  прав  на  эту  книгу  истек,  и  она  перешла  в  свободный 
доступ.  Книга  переходит  в  свободный  доступ,  если  на  нее  не  были  поданы  авторские  права  или  срок  действия  авторских  прав 
истек.  Переход  книги  в  свободный  доступ  в  разных  странах  осугцествляется  по-разному.  Книги,  перешедшие  в  свободный  доступ, 
это  наш  ключ  к  прошлому,  к  богатствам  истории  и  культуры,  а  такж:е  к  знаниям,  которые  часто  трудно  найти. 

В  этом  файле  сохранятся  все  пометки,  примечания  п  другие  записи,  сугцествуюгцие  в  оригинальном  издании,  как  напоминание 
о  том  долгом  пути,  который  книга  прошла  от  издателя  до  библиотеки  и  в  конечном  итоге  до  Вас. 

Правила  использовапия 

Компания  Соо§1е  гордится  тем,  что  сотрудничает  с  библиотеками,  чтобы  перевести  книги,  перешедшие  в  свободный  доступ,  в 
цифровой  формат  и  сделать  их  широкодоступными.  Книги,  перешедшие  в  свободный  доступ,  иринадлеж:ат  обгцеству,  а  мы  лишь 
хранители  этого  достояния.  Тем  не  менее,  эти  книги  достаточно  дорого  стоят,  поэтому,  чтобы  и  в  дальнейшем  предоставлять 
этот  ресурс,  мы  предприняли  некоторые  действия,  иредотврагцающие  коммерческое  использование  книг,  в  том  числе  установив 
технические  ограничения  на  автоматические  запросы. 

Мы  такясе  просим  Вас  о  следуюгцем. 

•  Не  используйте  файлы  в  коммерческих  целях. 

Мы  разработали  программу  Поиск  книг  Ооо§1е  для  всех  пользователей,  поэтому  используйте  эти  файлы  только  в  личных, 
некоммерческих  целях. 

•  Не  отправляйте  автоматические  запросы. 

Не  отправляйте  в  систему  Соо§1е  автоматические  запросы  любого  вида.  Если  Вы  занимаетесь  изучением  систем  машинного 
перевода,  оптического  распознавания  символов  пли  других  областей,  где  доступ  к  большому  количеству  текста  моясет 
оказаться  полезным,  свяясптесь  с  нами.  Для  этих  целей  мы  рекомендуем  использовать  материалы,  перешедшие  в  свободный 
доступ. 

•  Не  удаляйте  атрибуты  Соо§1е. 

В  каясдом  файле  есть  "водяной  знак"  Соо§1е.  Он  позволяет  пользователям  узнать  об  этом  проекте  и  помогает  им  найти 
дополнительные  материалы  при  помогцп  программы  Попек  книг  Ооо§1е.  Не  удаляйте  его. 

•  Делайте  это  законно. 

Независимо  от  того,  что  Вы  используйте,  не  забудьте  проверить  законность  своих  действий,  за  которые  Вы  несете  полную 
ответственность.  Не  думайте,  что  если  книга  перешла  в  свободный  доступ  в  США,  то  ее  на  этом  основании  могут 
использовать  читатели  из  других  стран.  Условия  для  перехода  книги  в  свободный  доступ  в  разных  странах  различны, 
поэтому  нет  единых  правил,  иозволяюгцих  определить,  моясно  ли  в  определенном  случае  использовать  определенную 
книгу.  Не  думайте,  что  если  книга  появилась  в  Поиске  книг  Соо§1е,  то  ее  моясно  использовать  как  угодно  и  где  угодно. 
Наказание  за  нарушение  авторских  прав  моясет  быть  очень  серьезным. 

О  программе  Поиск  кпиг  Соо§1е 

Миссия  Соо§1е  состоит  в  том,  чтобы  организовать  мировую  информацию  и  сделать  ее  всесторонне  доступной  и  полезной. 
Программа  Поиск  книг  Соо§1е  помогает  пользователям  найти  книги  со  всего  мира,  а  авторам  и  издателям  -  новых  читателей. 
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ГЛАВА    I. 
Основный   П0НЯТ1Я. 


1.  Литература. 


А.  Маг8Ьа11.  Рппс1р1в8  о1  есопот1С9  (4-ое  изд.  1898),  кн.  П.  —  I.  В. 
С1агк.  РЬОоворЬу  о^  мгеаНЬ  (1886),  гл.  I  и  01в№Ьи1;1оп  о1  жеаМЪ  (1899), 
гз.  IX.  —  ^.  Б.  Неагп.  Р1иео1о^у  (1864),  гл.  I.— V.  ЗтаН.  Б181л-1Ъи11о11  о! 
шсоше  (1899),  кн.  I.  -А.  НаШеу.  Есопот1с8  (1896),  гл.  I.  —  Р.  Реиег.  Рпп- 
с1р1е8  о1  всо11от1с8  (1904),  гл.  II— III.  —  I.  К1с11о1зоп.  Ргтс1р1е8  о(  ро1Шса1 
есопоту  (1903),  введ. — Н.  ЗИ^^хск.  Рппс1р1вз  оГ  роИйса!  есопоту  (1883), 
кн.  I,  гл.  Ш.— Р.  ^а1кег.  Ро1Шса1  есопоту  (3-е  изд.  1888),  ч.  I.— А.  Р1их. 
Есопот1с  ргшс1р1е8  (1904),  гл.  I.  —  Е.  Саппап.  Ш81огу  оГ  1Ье  ПхеоНев  о1 
ргоёисИоп  апй  (ИвШЬиЙоп  (2-ов  изд.  1904),  гл.  I.— Н.  веа^ег.  1п<;го(1ис11011 
и)  есопот1с8  (1904),  гл.  III.  —  М.  РапШеош.  Риге  всопот1с8  (1898),  ч.  I, 
гз.  V.— ^.  1еуоп8.  Рппс1р1е8  о1  всопот1С8  (1905),  гл.  III,  IV,  VIII.— С.  ТиШе. 
ТЬе  Гип<1атвп1а1  есопотхс  рг111С1р1в  (Оиаг*.  ^оигп.  о1  есоп.  XV  1901). 


2.  Экономическая  жизнь. 

Исходнынъ  пунктоиъ  всей  д&1тельности  челов1^ка  является  суще- 
ствован1е  потребностей.  Утолен1е  голода  и  жажды,  обезпечен1е  крова 
и  одежды — главныя  заботы  первобытнаго  челов1^ва  —  составляютъ  и 
поныне  движупЦя  силы  всей  общественной  жизни.  По  1|1^р1^  развит1я 
человека  его  потребности  возрастаютъ  въ  числ'ё  и  усложняются. 
Какого  бы  развит1я  ни  достигла  цивилизац1я,  матер1альное  благосо- 
стоян1е  служить  основан1емъ,  на  котороиъ  строится  вся  жизнь  чело- 
века. Его  экономическая  д'Ьятельность  направлена  на  обезпечеше 
средствъ  для  удовлетворен1я  потребностей.  Этотъ  процессъ  ножетъ 
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быть  выраженъ  тремя  словами:  потребность,  уеил1еу  удовдетворен1е. 
Прежде  всего  мы  испытываемъ  потребности;  мы  стремимся  удовлетво- 
рить ихъ  и  достигаемъ  этого  обыкновенно  только  путемъ  усил1я. 
Экономическая  жизнь  челов1^ка  состоитъ  въ  указанныхъ  усил1яхъ  и 
ихъ  результатахъ. 

Совокупность  объектовъ  влад'Ьн1я  лица,  включая  сюда  рабовъ, 
жену  и  д1^тей,  называлась  у  грековъ  ойкосомъ  (о!хо^),  а  методы 
управлен1я  ими,  т.  е.  правила  хозяйства,  экономикой  (оио^о^1щ). 
Мы  и  теперь  называемъ  экономическимъ  (есопотгс)  д'Ьятелемъ  чело- 
в1^ка,  лично  ведущаго  свое  хозяйство^  управляющаго  своимъ  имуще- 
ствомъ  благоразумно  и  съ  усп1Ьхомъ.  Въ  бол1^е  широкомъ  смысле, 
независимо  отъ  усп1^ха,  экономическая  д'Ьятельность  человека  состоитъ 
въ  пр1искан1и  матер1альныхъ  средствъ  для  удовлетвореШя  по- 
требностей его  самого  и  его  хозяйства  (семьи,  слугь  и  т.  д.).  Наука, 
изучающая  экономическую  д'Ьятельность,  называется  «экономикой» 
или  политической  эконом1ей.  11рббыван1е  въ  д']^ятельномъ  (активномъ) 
состоян1и  называется  занят1емъ  (Ъизхпезз).  Стимуломъ  д&1тельности 
служить  удовлетворен1е  потребностей:  добыван1е  сначала  необходииаго 
(сотре1бпсе),  зат1Бмъ  излишка,  забота  о  предметахъ  жизненной  не- 
обходимости и  обезпечен1е  прибыли.  Экономику,  такимъ  образомъ, 
можно  назвать  наукой  о  занят1яхъ  челов']Бка  (Ьпзгпезз  асЦуШез). 

Мотивъ,  руководящШ  людьми  въ  ихъ  экономической  жизни,  назы- 
вается иногда  экономическимъ.  Его  можно  определить,  какъ  мотивъ, 
побуждающ1й  каждое  челов1^ческое  существо  съ  наименьшими  уси- 
Л1ЯМИ  удовлетворять  потребности,  или  какъ  стремлен1е  получить  какъ 
можно  больше  наслажден1я  при  наименьшихъ  страдан1яхъ.  Наличности 
такого  стремлен1я  нельзя  отрицать;  оно  представляетъ  фактъ  глубокой 
важности  и  самый  существенный  элементъ  для  построен1я  экономи- 
ческихъ  законовъ.  Однако  мы  не  должны  забывать,  что  это — не  есть 
единственный  мотивъ  въ  экономической  жизни:  рядомъ  съ  нимъ  су- 
ществуютъ  и  друг1е,  которые  оказываютъ  часто  зам1^тное  вл1ян1б  на 
хозяйственную  жизнь.  Изучен1е  экономической  исторш  показываетъ 
намъ,  что  релипозныя,  политическ1я  и  этичвск1я  соображен1я  сильно 
Бл1яли  на  хозяйственную  д'Ьятельность. 

Въ  жизни  первобытной  христ1анской  общины  экономическШ  мо- 
тивъ игралъ  совершенно  иную  роль,  ч1^мъ  въ  современной  промыш- 
ленной жизни.  Даже  нын'Ь  экономическШ  мотивъ  не  везд'Ё  им1^етъ 
одинаковое  значен1е,  не  везд'Ё  одинаково  свободенъ  отъ  постороннихъ 
вл1ян1й:  инд1^ецъ  не  заботится  такъ,  какъ  американскШ  фермеръ,  объ 
улучшен1и  своего  экономическаго  положен1я;  негръ-рабочШ  на  юг1^ 
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яе  руководится  экономическими  соображенШми  въ  той  м1^р1^,  кавъ  бир- 
жевой маклеръ.  Жалован1е  правительственнаго  чиновника,  разсчиты- 
вающаго  на  сдужебныя  отлич1я,  опред1^ляется  иначе,  ч^^мъ  заработная 
плата  столяра.  Анализъ  всЪхъ  мотивовъ,  вл1яющихъ  на  экономиче- 
скую жизнь,  относится  къ  области  соц1альной  психолоПи;  они  значи- 
тельно разнообразятся  по  м'1^сту  и  времени  и  зависятъ  отъ  индиви- 
дуальныхъ  особенностей  и  класса,  къ  которому  принадлежитъ  лицо. 
Отыскивая  основные  дкономическ1е  законы,  сл1Ьдуетъ  исключить  вс& 
мотивы,  вром%  экономическаго,  въ  виду  того,  что  онъ  имФетъ  главное 
значен1е  и  что  иначе  не  было  бы  возможности  дать  обпЦя  формулы 
экономической  теории.  Но  прим1^няя  законъ  къ  д'Ьйствительной  жизни, 
мы  должны  постараться  изучить,  какъ  его  д'Ьйств1е  модифицируется 
другими,  хотя  бы  и  мен']&е  важными,  мотивами  хозяйственной  Д'Ья- 
тельности. 

Если  исключительное  объяснен1е  фактовъ  экономической  жизни 
«экономическимъ  мотивомъ»  не  соотв'Ьтствуетъ  д'Ьйствительности,  то 
тавъ  называемый  «9Кономическ1й  челов^къ»  уже  всецЪло — абстракц1я. 
Подъ  сэкономическимъ  челов^комъ»  подразумЪваютъ  личность,  въ 
д^тельности  которой  господствуетъ  «экономическШ  мотивъ».  Но  та- 
кихъ  людей  въ  д'Ьйствительностн  н']&тъ.  Хозяйственная  д'бятельность 
опред'Ьляется  и  другими  мотивами;  на-ряду  съ  хозяйственной  жизнью 
имеется  эстетическая,  религ1озная^  интеллектуальная  и  мног1е  друПе 
виды  деятельности.  Задача  экономики — изучен1е  той  стороны  челове- 
ческой жизни,  которая  называется  хозяйственной.  Но  мы  не  должны 
забывать,  что  это  только  одна  изъ  сторонъ. 

Можно  разграничить  экономическую  и  релипозную  жизнь,  но 
нельзя  представить  людей  «экономическихъ»  или  только  релнг1озныхъ 
людей:  торговедъ  им^еть  семейные  интересы,  духовный  лица  нужда- 
ются въ  нище.  Поэтому  выводы  экономической  науки  им^ютъ  отно- 
сительный характеръ  и  не  онределяютъ  всецело  поведен1я  человека. 


3.  Экономика  или  политическая  дконом1я? 

Нельзя  представлять  себе  дивилизованнаго  человека  вне  общества. 
Действительно,  люди  всегда  жили  въ  какой-либо  форме  о6щен1я.  Ро- 
бннзонъ  Крузо  не  типъ,  а  аномал1я.  Безъ  общества  человекъ  никогда 
не  достигь  бы  развит1я:  не  существовало  бы  языка,  нравственности,  за- 
коновъ  и  общественнаго  порядка.  Хозяйственная  жизнь  человека  проте- 
каеть  въ  обществе.  Следовательно,  экономика — общественная  наука» 
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Однако  ова  не  обнимаетъ  всей  области  сощальной  науки;  посл'ёдняя  д'ё- 
лится  на  столько  отраслей,  сколько  есть  важн1^йшихъ  Еатегор1й  обще- 
ственныхъ  отношенШ.  Юриспрудбнц1я  им'бетъ  д'ёло  съ  правовыми  отно- 
шен1ями,  съ  разными  обычаями  и  нравами,  которые  пр1обрЁли  санкцио 
традиц1и  и  кристаллизовались  въ  право.  Этика  или  наука  о  нрав- 
ственности обнимаетъ  другую  важную  группу  тоже  соц1альныхъ 
отношен1й;  ибо  индивидуальное  поведен1е  можетъ  быть  понято  только 
въ  связи  съ  общественной  этикой.  Политика  изучаетъ  общественныя 
отношен1я  челов1Бка,  какъ  члена  организованнаго  общества  или 
государства,  взаимоотношвн1я  личностей  и  власти.  Соц1олог1я— основная 
сощальная  наука  —  касается  общества  въ  ц'1Бломъ,  изучая  н'бкоторые 
общ1е  принципы,  лежащ1е  въ  основан'ш  каждой  изъ  отд1^ьныхъ 
соц1альныхъ  наукъ. 

Экономика  —  одна  изъ  этихъ  отд'Ьльныхъ  наукъ.  Этичесйя,  пра- 
вовыя,  политическ1я  и  экономическ1я  отношбн!я  людей-^все  это  про- 
явлен1я  соц1альной  жизни;  то,  что  общб  имъ  всЁмъ,  относится  къ 
области  соцюлопи. 

Почему  же  мы  употребляемъ  терминъ  «политическая  эко- 
ном1я»?  Нужно  откровенно  призваться,  что  терминъ  этотъ  не  точенъ. 
Политика,  какъ  мы  вид'Ьли,  отрасль  сощальной  науки,  преднетъ 
которой  —  государство,  т.  е.  организованное  общество;  оно  состоитъ 
изъ  индивидовъ  и  не  можетъ  быть  представлено  помимо  ихъ.  Но 
когда  мы  употребляемъ  терминъ  «политическая  наука»,  мы  напра- 
вляемъ  вниман1б  на  само  государство,  когда  же  р'Ьчь  идетъ  о  соц1- 
альной  наук'Ь,  центромъ  вниман]я  служатъ  индивиды,  какъ  члены 
общества.  Греки,  употребляя  впервые  терминъ  «политическая  эко- 
ном1я»,  думали  только  о  государств1^.  Аристотель,  посл'Ь  анализа 
частнаго  хозяйства,  указываетъ,  что  и  государство  должно  соблюдать 
правила  эконом)и.  Царской  (ге^а!)  эконом1ей  онъ  называетъ  искус- 
ство управлен1Я  публичнымъ  хозяйствомъ  въ  монарх1Яхъ,  провинц!- 
альная  эконом1я должна  прим'Ёняться  въ  провинц1яхъ,  и  наконецъ  «по- 
литическая» ЭК0Н0М1Я  наиболЬе  подходить  для  пбХк;,  т.  е.  свободнаго 
государства.  Такъ  что  политическая  эконом1Я  означаетъ  у  него  искус- 
ство добыван1я  средствъ  государствомъ. 

Когда  въ  конц*  среднихъ  в'Ьковъ  снова  обсуждали  этотъ  вопросъ, 
заметили,  что  доходъ  государства  зависитъ  отъ  народнаго,  и  полити- 
ческой эконом]ей  стали  называть  искусство  обогащен1я  и  усилен1я  на- 
рода путемъ  нац1ональнаго  развит1я.  Но  вскор'Ь  было  признано,  что 
нацшнальный  прогрессъ  главнымъ  образомъ  зависитъ  отъ  усил1й  са- 
михъ  индивидовъ.  Вотъ  почему  въ  сравнительно  недавнее  время  со- 
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средоточили  вниман1е  на  причинахъ,  обусловливающихъ  экононичесвое 
развит1е  раааичныхъ  классовъ  общества,  и  съ  т'Ьхъ  поръ,  вавъ  со- 
ц1адьныя  причины  заняли  первенствующее  положен1е  въ  наув'Ь  надъ 
политичесвимн,  науву,  изучающую  эти  проблемы,  сл^дуетъ  собственно 
называть  соц1альной  эвономивой  или  просто  эвономивой. 

Но  люди  вонсервативны,  потому  старый  терминъ  «политичесвая 
эвоном1я».  введенный  въ  прежн1е  вЪва,  вогда  вниман1е  было  сосре- 
доточено на  политичесвой  стороне,  и  теперь  часто  употребляется. 
Строго  говоря,  мы  можемъ  употреблять  этотъ  терминъ  тольво  по 
отношен1ю  въ  политичесвой  сторон'Ь  эвономичесвихъ  явленШ,  т.  е. 
нхъ  зависимости  отъ  правительства.  Люди  забываютъ,  что  хозяй- 
ственная д1^ятельность  прежде  всего— явлен1е  общественное,  и  тольво 
отчасти  на  нее  вл1яютъ  политичесв1я  услов1я.  Сила  привычви  заста- 
в.1яетъ  говорить  «политичесвая  двоном1я»,  подразум'Ьвая  подъ  этимъ 
словонъ  эвономиву. 

Все  свазанное  объясняетъ,  почему  въ  старомъ  термин1^  «полити- 
чесвая эконом1я»  мы  отбрасываемъ  первое  слово.  Изи1^нен1е  второго 
вызвано  другимъ  мотивомъ— признан!емъ  научнаго  харавтера  за 
предметомъ:  назван1я  многихъ  современныхъ  наувъ  ованчиваютея 
суффивсомъ  «ива»,  вавъ  наприм1Бръ  физива,  политива,  математива. 
Когда  писатели  XV*!!  и  XVIII  В'&вовъ  употребляли  гречесвШ  тер- 
минъ, они  им1^ли  въ  виду  увеличен1е  богатства  или  «эвоном1и»  госу- 
дарства. Отсюда  терминъ  «двоном1я».  Превращен1е  политичесвой  эво- 
Н0М1И  изъ  исвусства  въ  науву  привело  въ  зам'ЁН'Ь  этого  термина 
новымъ — э  во  но  ми  в  а,  т.  е.  наува,  изучающая  эвономгю  общества 
н  нндивидовъ,  изъ  воторыхъ  оно  состоитъ. 


4.  Понят1е  богатства. 

Вышеизложенное  повазываетъ,  что  эвономичесвая  д'Ьятельность 
ии^етъ  цфлью  достижен1е  богатства,  й  д1^йствительно,  эвономива 
часто  называется  наувой  о  «богатств1^».  Ео  что  тавое  богатство? 
Для  обывателя  оно  означаетъ  деньги.  Но  при  бол^^е  глубовомъ  взгляд1Ь 
выясняется,  что  онъ  имЪетъ  въ  виду  не  деньги,  а  то,  что  можно 
получить  въ  обм'Ьнъ  за  нихъ.  Богатство  челов^^ва  состоитъ  нын'ё  изъ 
благь,  который  могутъ  быть  пр1обр'1^тены  или  проданы  за  деньги.  Но 
это  —  второстепенный  его  признавъ:  деньги  сравнительно  недавняго 
11роисхожден1я,  а  богатство  существовало  до  нихъ.  Недостаточно 
также  свазать,  что  богатство — то,  за  что  путемъ  обм1^на  можно 
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пр1обр1^и  что-либо  другое:  хотя  обнЪнъ — натуральный— предшество- 
валъ  деньгамъ,  но  богатство  существовало  даже  до  обм^Ьна. 
Основное  понят1е  глубже  и  характеризуется  тремя  признакани: 

1)  Первоначально  богатство  (^еаНЬ)  означало,  кавъ  о  тоиъ  сви- 
д1^тельствуетъ  само  назван1е,  благосостоян1е.  То,  ч16мъ  чело- 
вФвъ  влад1^лъ  въ  изобил1и,  составляло  его  богатство,  тавъ  вавъ  до- 
ставляло ему  н1^воторый  избытовъ  и  наслажден1е. 

Способность  чего-либо  удовлетворять  жблан1я  челов^^ка  называется 
полезностью.  Говоря  о  полезности,  мы  не  оц^^ниваемъ  ее  съ 
точки  зр^БнШ  моральной.  Виски  и  оп1умъ  вредны,  но  поскольку  они 
удовлетворяютъ  изв1№тныя  потребности,  они  обладаютъ  «полезностью» 
и  называются  благами  (^ооАз),  такь  какъ  они  годятся  (аге 
^00(1)  для  удовлетворен1я  жвлан1й>  какъ  бы  предосудительны  по- 
слФдн1я  ни  были.  Итакъ  первымъ  услов1еиъ  для  причислеАя  чего- 
либо  къ  богатству  служить  полезность,  т.  е.  способность  удовлетво- 
рять желан1я.  Но  этого  признака  не  достаточно:  не  ъе/к  желаемый 
вещи  составляютъ  богатство;  понят1е  должно  быть  ограничено. 

2)  Богатство — н*что  внешнее  по  отношейю  къ  человеку.  По- 
нят1б  личныхъ  или  «внутреннихъ»  благъ  заключаетъ  въ  себ1^  вну» 
треннее  противор'1^ч1е.  Подъ  ними  подразум'&ваютъ  личныя  качества 
самого  индивида— физическ1я,  умственныя,  нравственный. 

Здоровье  не  есть  богатство,  хотя  можетъ  быть  его  причиной.  Че- 
лов1^къ  не  можетъ  отчудить  эти  качества:  онъ  можетъ  только  вопло- 
тить ихъ  въ  продуктахъ,  полезныхъ  другимъ  людямъ.  Такимъ  обра- 
зомъ  его  личныя  качества  могутъ  доставить  ему  богатство,  но  сами 
не  составляюгь  такового.  Бто  называетъ  личныя  качества,  какъ 
юморъ,  здравый  смыслъ,  богатствомъ  не  въ  метафорическомъ  смысл1Ь, 
обнаруживаетъ  непониман1е  основного  различ1я  между  челов'Ёкомъ  и 
вн'бшнимъ  м1ромъ.  Богатство  существуетъ  для  челов'Ька,  но  самъ 
челов1^къ  не  можетъ  быть  богатствомъ  (кром']^  раба,  являющагося 
богатствомъ  для  другихъ). 

Богатство  производится  челов1^комъ,  но  самъ  производитель  не 
представляетъ  богатства.  Вещи,  образующ1я  богатство,  лежать  вн1^ 
челов1^ка. 

Это  не  означаетъ,  что  богатство  всегда  н'Ьчто  осязаемое.  Термину 
«благо»  иногда  отдаютъ  предпочтен1е  передъ  терминомъ  «соттост^у»- 
въ  виду  того,  что  съ  посл'Ьднимъ  связываютъ  представлен1е  осязае- 
мости. Однако,  въ  действительности,  «сотшссШу»  означаетъ  все,  что 
приспособлено  (ассотшода^ез),  все,  что  удобно  намъ,  точно  такъ  же, 
какъ  благами  называются  вещи,  хороп11я  для  насъ  — въ  экономиче- 


сколь  смысле  этого  слова.  Если  же  пользоваться  терминоиъ  «сотшо- 
(Шу»  (полезность)  для  обозначенШ  осязаемыхъ  я  ввдимыхъ  предие- 
товъ,  то  богатство  не  ограничивается  ими.  Не  только  неодушевленные 
предметм,  но  и  дМств1я  человека  иогутъ  быть  полезностями:  ион- 
цертъ  удовлетворяетъ  изв^Ьстной  потребности,  ны  оплачиваемъ  зд'Ьсь 
не  физическШ  предиетъ,  а  услугу;  учитель  получаетъ  жаловаШе, 
отдавая  въ  обм1^нъ  неоеязаемыя  блага.  Услуги  почти  всегда  произво- 
дить кав1я-либо  изи^Ьнешя  вь  окружающей  челов'Ьва  сред'Ь,  и  въ 
этонъ  СНЫСЛ1Б  даже  услуги  могуть  быть  причислены  къ  натер1аль- 
нымъ  благамъ.  Но  если  посл1^днее  понят1е  связывать  съ  объектив- 
нымь,  видимынъ  существован1емъ,  услуга  не  иожетъ  почитаться 
иатергальнымъ  благоиъ;  она  приносить  челов1^ку  пользу  и  лежитъ 
вн'6  его,  следовательно,  является  богатствоиъ,  во  не  физичесвимъ, 
видимынъ  и  осязаеиымъ  богатствоиъ.  Ч1^иъ  выше  цивилизащя,  т1^мъ 
иногочислелн'Ье  эти  формы  неосязаемаго  богатства.  6ъ  д'Ьйствитель- 
ности,  различ1е  между  услугами  и  предметными  благами  (сотто(11- 
Иез)  меньше,  чЪмъ  это  кажется  на  первый  взглядъ.  Въ  каждомъ 
отдФльномъ  случае  мы  имЪемъ  д1^ло  съ  услугой:  единственное  зна- 
чен1б  предметныхъ  благъ  заключается  въ  ряд1^  услугъ,  который  они 
могуть  оказать.  Безразлично,  слышимъ  ли  мы  звуки  музыкальнаго 
инструмента  или  челов1^ческаго  голоса,  приводится  ли  судно  въ  дви 
жен1е  челов1^комъ  или  машиной— въ  томъ  и  другомъ  случа'Ё  оказы- 
вается услуга.  Единственная  разница  та,  что  услуга  оказывается 
одинъ  разъ,  а  предметное  благо  часто  сохраняется  и  способно  ока- 
зывать услуги  н1^сколько  разъ.  Услуга— преходяща,  вещь  часто 
им^еть  длительное  существован1е.  Ее  можно  разсматривать,  какъ 
накопленный  запасъ  услугь,  который  расходуется  по  частямъ. 

Но  это — неопред'Ьленное  различ1е:  мног1я  предметный  блага,  какъ 
напрммФръ  уголь,  мороженое,  исчезаютъ  въ  самомъ  акт'Ё  услуги. 
Длительность  не  есть  критерШ  полезности:  минутная  услуга  можетъ 
им1^ть  большее  значен1е,  ч1^мъ  длительное  благо.  Мы  оц'Ьниваемъ  ха- 
рахтерь,  а  не  длительность  или  повторность  услуги.  Истинное  со- 
отношен1е  между  конкретнымъ  благоиъ  и  услугой  заключается  въ 
томъ,  что  первое  представляетъ  кристаллизованную  услугу  или  рядъ 
услугь.  Сущность  богатства  заключается  въ  удовлетворен1и  потреб- 
ностей: полезности  состоять  изъ  услугъ,  воплощенныхъ  или  не  во- 
олощенныхъ  въ  физическихъ  предметахъ.  Но  самая  идея  услуги 
предполагаетъ  н1^что,  притекающее  извн']^,  будетъ  ли  источникомъ 
ея  чедов1^къ  или  предметъ  неодушевленный.  Богатство  всегда  есть 
нЪчто  вн'Ёшнее  по  отношен1Ю  къ  челов'Ьку. 
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8)  Третьимъ  признакомъ  богатства  служить  ограниченность 
предложен! я.  Н'ЁБОТорыя  блага  и  услуги  им1^ются  въ  такомъ 
изобил1и,  что  удовлетворен1е  потребности  въ  иихъ  не  обусловливается  со- 
ображен1яин  о  наличномъ  количестве,  и  лишен1е  единицы  такихъ 
благъ  не  представляетъ  для  насъ  значен1я.  Мы  вс1Б  нуждаемся,  на- 
прим']^ръ,  въ  воздух1^,  но  посл1^днШ  обыкновенно  доступенъ  вс1^мъ  въ 
неограниченноиъ  Е0личеств1^. ТаЕ1я блага  называются  свободными. 
Но  большая  часть  благъ  не  дается  природой  даромъ.  Они  им'Ьются 
въ  столь  ограниченномъ  воличеств'Ё,  что  мы  придаемъ  значен1е  опре- 
д'Ьленному  количеству  ихъ;  желая  использовать  ихъ,  мы  принуждены 
соблюдать  ЭВ0Н0И1Ю.  Поэтому  они  называются  экономическими  бла- 
гами и  составляютъ  предметъ  изучен1я  экономики. 

Между  т'бмъ,  какъ  вс1^  блага,  оказывая  услуги,  обладаютъ  из- 
в'Ьстной  полезностью,  только  экономичбск1я  блага,  т.  е.  блага, 
количество  которыхъ  ограничено,  обладаютъ  той  степенью  полез- 
ности, при  которой  они  становятся  ц'Ьнностями.  Еакъ  мы  увидимъ 
дал1^е,  ценность  есть  оц'Ьнка  относительнаго  значен1я  или  полезность 
опред'Ьленнаго  количества  благъ.  Еогда  мы  говоримъ  о  ц'ённостн 
алмаза,  наше  сужден1е  получаетъ  опред1^ленное  значен1е,  лишь  если 
мы  знаемъ  величину  и  прозрачность  алмаза. 

Называя  вещь  полезной,  мы  не  изм'Ьряемъ  степени  ея  полезности, 
но  говоря,  что  вещь— ц'1^нна,  мы  ждемъ  вопроса:  сколько  она  стоить? 
По  отношен1ю  къ  свободнымъ  благамъ,  количество  которыхъ  не 
ограничено,  мы  не  придаемъ  значен1я  отд1^льнымъ  количествамъ  ихъ, 
т.  е.  мы  не  ц'Ьнимъ  ихъ.  Итакъ,  богатство  можно  опред1^лить,  какъ 
совокупность  вещей,  им1Бющихъ  ц1Бнность,  а  экономику,  какъ  науку 

о  Ц']&ННОСТИ. 

Мы  выше  утверждали,  что  богатство  означаетъ  изобил1е,  но  въ 
то  же  время  оно  обусловлено  ограниченностью  прбдложен1я.  Это  ка- 
жется абсурдомъ.  Но  кажущееся  противор1&ч1е  устраняется  опред'Ьле- 
н1емъ  богатства,  какъ  изобил1я  вещей,  предложен1е  которыхъ  ограни- 
чено. Разъ  предложен1е  ограничено,  челов1^къ  д-Ёлаеть  усил1я  для 
обезпечен1я  ихъ;  ч'Ьмъ  р'Ьже  блага,  т1^мъ  дороже  они,  и  гБмъ  больш1я 
усил1я  онъ  д-Ьлаетъ.  Экономическое  д*йств1е  состоитъ  въ  полученш 
наибольшихъ  результатовъ  съ  наименьшими  усил1ями.  Все,  что  до- 
ставляетъ  намъ  т*  же  услуги  при  меньшихъ  усил1яхъ,  освобождаетъ 
добавочную  9нерг1ю  для  другихъ  ц-Ьдей  и  такимъ  образомъ  увели- 
чиваетъ  наше  богатство. 

Ирригац1я  на  запад'Ь  требуетъ  значительныхъ  усил1й  и  затрать; 
если  бы  западъ  быль  такъже  обильно  орошень,  какъ  и  востокъ,  бо- 
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гатства  страны  возрасли  бы,  т.  е.  затраты  усил1й  на  обезпечвнхе  оро- 
шбн1я  могли  бы  быть  направлены  на  какую-либо  другую  ц'ёль,  ска- 
жеиъ,  постройку  жел^зныхъ  дорогъ.  Вода  не  составляла  бы  богат- 
ства, какъ  и  воздухъ,  но  общее  богатство  возрасло  бы,  т.  к.  увели- 
чилась бы  сунна  благь:  крон1&  воды  были  бы  жел'бзныя  дороги. 

Сказанное  объясняетъ  кажущуюся  противоположность  нежду  богат- 
ствомъ  и  ц'1Ьнностью.  Богатство  состоитъ  изъ  вещей,  инЪющихъ  Ц'Ьн- 
ность,  и  однако  чЪнъ  больше  у  насъ  какого-либо  блага,  т^нъ  ниже 
его  ц'бнность.  Но  мы  должны  принять  во  внинан1е  то  обстоятельство, 
тго  ц'Ьнность  есть  выражея1е  относительнаго  значен1я  благь 
(объ  этомъ  дальше  въ  §  76),  нежду  т1нъ  какъ  богатство  означаеть 
совокупность  благъ,  ин'Бющихъ  хгбнность.  Въ вышеуказаннонъ 
прим'Ёр1^  ц'Ённость  воды  исчезла,  но  зам'Ёнена  ц'Ьнностью  раньше  не 
сушествовавшихъ  желЪзныхъ  дорогъ. 

Умеяьшбн1е  ц'Ьнности  блага,  количество  котораго  возрасло,  воз- 
мещается ц'Ьнностью  вновь  созданныхъ  благъ,  и  общая  сумна  бо- 
гатства возрастаетъ.  Такинъ  образомъ  ростъ  богатства  не  означаеть 
уменьшен1я  ирЬиности  вообще,  такь  какъ  понизившаяся  ц-бниость  н'Ь- 
Еоторыхъ  вещей  компенсируется  новыми  благами.  Увеличен1е  числа 
б.1агъ  никогда  не  можеть  привести  къ  уненьшен1ю  богатства. 

Итакъ,  предметь  должень  им'Ьть  три  качества  для  того,  чтобы  со- 
ставлять богатство;  во-первыхъ,  онъ  должень  быть  п  о  л  е  з  н  ы  н  ъ; 
безполезная  вещь  не  есть  благо;  во-вторыхъ,  онъ  должень  быть 
ч1Багь-то  вн'Ьшнимъ  для  индивида:  челов1^къ  можеть  быть  лов- 
кииъ  или  умнымь,  но  онъ  не  становится  богатымъ,  пока  не 
проявилъ  своего  искусства  въ  какомь-либо  реальномь  резуль- 
тат*; въ-третьихъ,  благо  должно  быть  въ  ограниченномъ 
количеств1^:  если  оно  доступно  всЬмъ,  оно  можеть  увеличить  счастье 
человека,  но  обладан1е  имъ  не  отличить  его  отъ  сос'Ьда,  и  онъ  не 
будетъ  придавать  ену  ц'Ьнности. 

Поскольку  современное  народное  хозяйство  основано  на  обм*н']Ь, 
можно  короче  опред-блить  богатство,  какъ  совокупность  н^новыхь 
благь.  Если  оно  безполезно,  никто  не  нуждается  въ  ненъ;  если  оно 
не  внешне,  никто  не  разстанется  сь  нинь;  если  оно  не  ограничено, 
никто,  ничего  не  дасть  за  него.  Однако  исторически  и  по  существу 
богатство  предшествуеть  обм'Ьну.  Блага  им1^ютъ  ц'Ьнность  не  потому, 
что  обмениваются,  а  наобороть  обм']^ниваются  потому,    что   им1^ють 

ЦЕННОСТЬ. 
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5.  Богатство  и  челов'Ькъ. 

Богатство — основной  предметъ  изучен1я  экономики.  Но  въ  ка- 
комъ  смысл1^? 

Челов1^къ,  срубающ1й  дерево  для  топлива,  увеличиваетъ  свое  бо- 
гатство; однако  сужден1е  о  наибол'Ье  прнгодномъ  для  этой  ц'ёли  то- 
пор1^  не  относилось  бы  къ  области  экономики.  Намъ  вс1^иъ  нуженъ 
СТАТЬЕ  но  вопросъ  о  сравнительныхъ  нреииуществахъ  газоваго  или 
электрическаго  осв1&щен1я — вопросъ  не  экономическ1й.  Иы  можеиъ 
изучать  «богатство»  съ  технической  и  экономической  точки  зр16н1я. 
Техника  выясняетъ  качества  вещи  самой  по  006*6  и  въ  отношен1и 
къ  другимъ  вещамъ;  экономика  изучаетъ  эти  качества  только  въ 
ихъ  отношен1и  къ  челов1Ьку.  Вопросъ  о  сравнительныхъ  преимуще- 
ствахъ  топоровъ — техничесйй,  а  вопросъ  о  доход*  отъ  рубки  л*са— 
экономическ1й.  Итакъ,  экономика  есть  наука  о  человек*  въ  его  от- 
ношен1и  къ  богатству.  Центръ  тяжести  въ  отношенШхъ  человека,  а 
не  матер1альной  сторон*  проблемы.  Поскольку  богатство  въ  эконо- 
мическомъ  отношен1и  состоитъ  изъ  вещей,  им*ющихъ  ценность,  эко- 
номику можно  определить,  какъ  науку  о  ценности,  т.  е.  науку  о 
челов*ческихъ  отношен1яхъ,  зависящихъ  отъ  момента  ценности. 

Богатство  есть  прежде  всего  избытокъ  средствъ  удовлетворен^ 
потребностей.  Поэтому  мы  можемъ  посмотреть  на  предметъ  съ 
другой  стороны — со  стороны  удовлетворен1я  потребности;  разсматри- 
вая  блага,  составляющ1я  богатство,  мы  можемъ  им*ть  въ  виду  не 
только  способы  ихъ  пр1обр*тен1я,  но  и  пользован1е  ими,  не  только 
ихъ  производство,  но  и  потреблен1е.  Для  пониман1я  богатства  мы 
спрашиваемъ  не  только,  что  пр1обр*тено,  но  и  что  сделано  съ  пр1об- 
р*теннымъ? 

Если  бы  дикарь  нашелъ  на  морскомъ  берегу  часы,  онъ  оц*нилъ 
бы  ихъ,  какъ  украшен1е:  какъ  часы,  они  были  бы  для  него  безпо- 
лезны,  такъ  какъ  для  того,  чтобы  часы  имели  ценность,  необходимъ 
значительный  уровень  культуры.  Одни  и  т*  же  блага  могутъ  быть 
малоценны  для  одного  поколен1я  и  весьма  ценны  для  другого. 
Спросъ  приводитъ  въ  движен1е  силы,  придаюш1я  вещи  ценность,  а 
спросъ  на  вещи  обусловленъ  приносимой  ими  пользой.  Но  полезность 
зависигь  не  только  отъ  самой  вещи,  но  и  отъ  личности  пользую- 
щагося.  Такимъ  образомъ  богатство  въ  конечномъ  смысле  зависигь 
отъ  человека. 
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Богатство  можетъ  возрастать  путемъ  увеличеШя  числа  бдагъ  или 
лучшаго  польдован1я  ими.  Ч1^11ъ  больше  благъ  и  ч1^нъ  лучше  они, 
тЬмъ  богаче  челов1^чество  въ  ц'Ьлонъ.  Это  увеличен1е  вызывается 
юлько  ростомъ  спроса;  но  посл^днШ  означаетъ  усилен1е  разнообраз1я 
потребностей.  Челов1^въ  теперь  нуждается  въ  бол1^е  разнообразныхъ 
бдагахъ,  чЬжъ  на  первыхъ  ступеняхъ  общественнаго  развит1я,  а  ха- 
рактеръ  потребностей  опред'Ьляется  въ  вонечномъ  счет1Ь  эстетическими, 
интеллектуальными  и  нравственными  услов1ям0.  Потребность  въ  пищ'Ь 
цивилизованнаго  челов1^ка  отличается  отъ  таковой  дикаря  только 
большей  утонченностью,  т.  е.  бол1^е  эстетична;  она  отличается  не 
количественно,  а  качественно.  И  друг1я  потребности  возрастаютъ  съ 
цивилизацхей.  Экономическая  жизнь,  сл'Ьдовательно,  связана  съ  ду- 
ховной н  общественной.  Есть  глубок1й  смыслъ  въ  словахъ  Рескина: 
«н1^тъ  богатства,  кром1^  жизни»  и  «благородная»  вещь  предста- 
вляетъ  богатство  только  для  «благороднаго  человека».  Экономистъ, 
изучая  богатство,  долженъ  принимать  во  вниман1е  силы,  снособствую- 
щ1я  цивилизац1и;  ибо,  въ  конц1^  концовъ,  важно  в1^дь  не  богатство 
само  по  себ1^,  а  люди,  создающ1е  его  и  пользующееся  имъ.  Вопросъ 
о  тоиъ,  что  челов'Ёкъ  д'блаетъ  со  своимъ  богатствомъ,  им'Ьетъ  жиз- 
ненный интересъ;  отъ  отв16та  даннаго  общества  на  этотъ  вопросъ  за- 
виситъ  ростъ  самого  богатства.  Иначе  говоря,  1и1вилизац1я  заклю- 
чается въ  увеличена  богатства  и  въ  подчинен1и  челов1Ька  высшимъ 
силамъ,  который  способствуютъ  пользован1ю  богатствомъ  въ  инте- 
ресахъ  прогресса.  Ц1^ль  всего  экономическаго  развит1я  —  увеличен1е 
богатства  и  пр1учея1е  человека  къ  правильному  пользован1ю  имъ.  За- 
дачей экономики  служить  выяснен1е  процесса  удешевлеи1я  богатства 
и  «вздорожан1я»  челов'бка:  образован1е,  науки,  искусство,  этика  — 
все  имЪетъ  свою  экономическую  сторону. 


6.  И'Ьра  богатства— доходъ  н  капиталъ. 

Американцы  говорятъ:  у  такого-то  челов'Ька  милл1онъ  долларовъ; 
аш*личане  выражаются  иначе:  у  него  десять  тысячъ  фунтовъ  в'ь  годъ. 
Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  земля  оцЬнивается  при  обложен1и  по 
продажной  стоимости,  въ  Англ1и— по  доходности.  Въ  первомъ  случа1^ 
ны  оц'Ьниваемъ  богатство  по  капитальной  стоимости  имущества,  во 
вгороиъ — по  доходу  (1псотв  уа1ив). 

Еапиталъ  и  доходъ — дв'Ь  стороны  одного  и  того  же  понят1я.  исто- 
рически д'&ло  объясняется  просто:  въ   средн1е   в'Ька  земля  составляла 
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главную  сумму  богатства,  но  р-Ьдко  покупалась  и  продавалась.  Въ 
эпоху  феодализма  земля  не  им'Ёла  продажной  ц'Бнности,  а  только — 
рентную.  Челов'Ькъ  считался  богатымъ,  если  получалъ  значительную 
ренту.  Привычка  изм1^рять  богатство  пер1одичвскимъ  доходомъ  рас- 
пространилась на  друПе  классы  благодаря  вл1ян1ю  землевлад1^льче- 
скаго.  Наоборотъ,  въ  америкавскихъ  колон1яхъ  земли  было  много  и 
на  ней  не  тягот1^ли  феодальный  ограничбн1я  (оборота);  поэтому  ее 
съ  самаго  начала  покупали  и  продавали  подобно  другимъ  товарамъ. 
Такимъ  образомъ  продажная  или  капитальная  стоимость  стала  м'ё- 
рой  богатства. 

Итакъ,  доходъ  и  капиталъ~дв1^  формы  богатства;  въ  1-мъ  слу- 
ча'6  мы  изм'Ёряемъ  богатство,  какъ  потовъ  услугъ  и  удовлетворенШ 
потребностей,  въ  2-мъ,  какъ  запасъ  или  фондъ. 

Изм'Ьрен1е  богатства  чрезъ  посредство  дохода  психологически  и 
исторически  представляется  основнымъ:  мы  желаемъ  вещи  прежде 
всего  изъ-за  ихъ  полезности,  а  посл'ёдняя  проявляется  только  въ 
форм1^  посл'Ьдовательныхъ  пр1ятныхъ  ощущен1й.  Эти  ощущен1я  исо- 
ставляютъ  собственно  доходъ;  доходъ  въ  экономическомъ  смысл*!^ 
есть  сумма  удовлетворенныхъ  экономическими  благами  потребностей. 
Если  вода  доступна  вс1Ьмъ,  удовольств1е  отъ  питья  не  составляетъ 
дохода,  точно  такъже,  какъ  лучи  солнца,  одинаково  согр'ЬваюпЦе 
богача  и  б'Ьдняка.  Когда  же  вода  становится  р'Ьдкой  и  пр1обр1^таетъ 
ц'Ьнность,пользован1е  ею  составляетъ  доходъ  въ  обширномъсмысл'Ь  слова. 

Первоначальное  значен1е  дохода  —  удовольств1е  отъ  пользован1я 
благомъ  (ЬепеГи).  Нын'Б  ценность  оц'Ьниваютъ  въ  деньгахъ,  а  подъ 
доходомъ  обыкновенно  понимаютъ  денежный  доходъ  и  противо- 
полагаютъ  его  непосредственному  пользован1ю  (ЬепеП1;  хпсоте — «на- 
туральный доходъ»).  Если  я  отдаю  въ  наймы  свою  яхту  другому 
лицу,  вознагражден1е  называется  доходомъ,  такъ  какъ  получается  въ 
денежной  форм'Ь;  если  я  самъ  пользуюсь  яхтой,  получаемое  удоволь- 
ств1е  обыкновенно  не  называюсь  доходомъ.  Между  гбмъ  это  совер 
шенно  аналогичный  явлен1я:  никто  не  платилъ  бы  денегть  за  вещь, 
если  бы  она  не  доставляла  эквивалентнаго  удовлетворен1Я  (заизГасИоп). 
Какъ  конкретный  формы  богатства  существовали  до  обм-Ёна,  такъ  и 
Доходъ  существовалъ  до  появлен1я  денегъ.  Но  при  господств'^  денеж- 
наго  хозяйства  доходомъ  называютъ  только  удовольств1я,  отчуждае- 
мый за  деньги.  Они  могутъ  не  быть  денежнымъ  доходомъ,  но  должны 
быть  способны  къ  превращен1ю  въ  деньги. 

Доходу  противоставляютъ  капиталъ,  т.  е.  ценность,  доста- 
вляющую услугу  или  «удовлетворен1е»    (заШГасЦоп).  Когда   мы  по- 
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купае^ъ  что-либо,  мы  пр1обр1^таеиъ  право  на  удовлетворен1е  или  на 
тдовольств1е  оть  повторныхъ  услугъ  или  блага,  воплощающаго  эти 
услуги.  Каждое  благо  представляетъ  занасъ  тавихъ  удовлетворбн1й. 
Платье  доставляетъ  7Довлетворен1е  или  доходъ  всяшй  разъ,  какъ  его 
над^ваютъ,  топорь—всяиШ  разъ,  какъ  имъ  пользуются.  Мы  можемъ 
платить  за  каждую  отд'Ьльную  услугу  или  заплатить  сразу  капита- 
лизированную сумму  будущихъ  доходовъ  или  услугъ.  Можно  брать 
фракъ  каждый  вечерь  напрокатъ  или  купить  его.  Трудный  процессъ 
оценки  капитальной  стоимости  будущихъ  доходовъ  и  превращен1я  ряда 
услугъ  въ  фондъ  будетъ  разобранъ  ниже.  Мы  каждую  минуту  произ- 
водимъ  такую  оц1Ьнку.  Ни  одно  благо  неим'Ьлобы  капитальной  цен- 
ности, если  бы  не  им-ёло  стоимости  пользован1я:  капиталъ— это  «ка- 
питализированный» доходъ. 

Это  пониман1е  капитала  сравнительно  недавняго  происхожден1я: 
первоначально,  въ  концЪ  среднихъ  в'Ьковъ,  слово  сар1(;а1е  означало 
сара!;,  т.  е.  денежный  фондъ,  съ  котораго  ожидался  доходъ.  Но  со 
времени  А.  Смита  экономисты  стали  не  только  ограничивать  понят1е 
капитала  ц'Ьнностями,  служащими  для  дальн'Ьйшаго  производства,  въ 
противоположность  непосредственно  потребляемымъ  благамъ,  но  также 
противополагать  капиталъ  земл^.  Нодъ  капиталомъ  стали  понимать 
продуктъ  производства,  служащШ  для  дальнМшаго  производства. 
Б€Л'&дств1е  этого  къ  капиталу  причисляли  главнымъ  образомъ  инстру- 
менты, машины,  фабрики,  суда,  повозки  и  готовые  продукты  раз- 
наго  рода,  способствующ1е  увеличен]ю  производства. 

Однако  это  словоупотреблен1е  противор^читъ  обычному.  Еогда, 
наприм'Ьръ,  фабрикантъ  перевозочныхъ  средствъ  высчитываетъ  свой 
капиталъ,  онъ  всегда  включаетъ  свою  недвижимость.  Хотя  фабрика 
отличается  оть  земли,  на  которой  построена,  столь  существенными 
признаками,  что  оправдываетъ  выдй21ен1б  земли  въ  особую  категор1ю, 
однако  въ  извЪстномъ  смысл'Ь  и  та  и  другая  составляютъ  капиталъ. 
ЗатЪмъ  онъ  причисляетъ  къ  капиталу  готовые  товары,  независимо 
отъ  того,  будутъ  ли  они  служить  фермерамъ  оруд1ями  сбережен1я 
зерна  или  миллЮнерамъ  для  удовольств1я.  Капиталомъ  же  фабрикантъ 
называетъ  также  то,  что  не  было  даже  произведено  имъ,  какъ  на- 
прим1^ръ  привилег1и  и  патентный  права,  предоставленный  ему  пра- 
вительствомъ.  Такинъ  образомъ  его  «капиталъ»  заключаетъ  въ  себ'б 
элементы,  не  являющ1еся  продуктомъ  производства,  а  также  не  слу- 
жащ1е  для  дальн'Ьйшаго  производства.  Капиталъ  въ  этомъ  смысл'Ь 
озвачаетъ  просто  богатство,  приносящее  или  способное  приносить 
доходъ,  все,  что  им1^етъ    капитальную    стоимость.  Для   содержателя 
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экипажей  они — ^капиталъ,  т.  в.  его  промысловый  доходъ  получается 
путемъ  отдачи  ихъ  въ  пользобан1е;  для  фермера  повозки — капиталъ, 
потому  что  они  содЫствуютъ  получен1ю  сельскохозяйственнаго  до- 
хода; для  милл1онера  экипажъ  также  является  капиталомъ,  т.  в.  до- 
ставляетъ  ему  доходъ  въ  формЪ  непосредственныхъ  наслажденШ  отъ 
Ъгщ  и  можетъ  быть  превращенъ  въ  деньги  въ  случае  отдачи  въ 
наймы  или  продажи.  Если  маклеръ  обанкротится,  кредиторы  ввлю- 
чаютъ  въ  конкурсную  массу  не  только  его  контору  (фирму),  которая 
не  была  произведена,  но  и  недвижимую  собственность.  Итакъ  капи- 
талъ,  въ  противоположность  доходу,  есть  богатство,  разсматриваемое, 
кавъ  запасъ  или  фондъ. 

Въ  каждомъ  прогрессирующемъ  обществ'^  люди  стараются  расши- 
рить сумму  наслажден1й.  Это  можегь  быть  достигнуто  не  только 
усилен1емъ  производительности,  но  и  увеличен1емъ  или  улучшен1емъ 
запасовъ,  приносящихъ  доходъ.  ЭкономическШ  прогрессъ  обыкно- 
венно основанъ  на  томъ,  что  часть  наличнаго  богатства  употре- 
бляется для  дальн1^йшаго  приращен1я;  и  главной  функц1ей  капитала 
можно  признать  его  производительное  употреблен1е.  Но  не 
сл'Ьдуетъ  забывать,  что  конечной  ц'Ьлью  производства  служитъ  по- 
треблен1е  и  что  капиталъ  есть  прежде  всего  капитализированный 
доходъ.  Если  такимъ  образомъ  доходъ— основайе  богатства,  то  не 
составляетъ  большой  разницы,  будемъ  ли  мы  изм1^рять  богатство 
лишь  его  доходомъ  или  капиталомъ.  Однако  иногда  возникаютъ 
затруднен1Я.  Председатель  правлен1я  жел1^зной  дороги  или  распоря- 
дитель синдиката  съ  жалован1емъ  въ  50  тысячъ  дол.  въ  годъ  не 
можетъ  быть  названъ  б'Ьднымъ;  однако  при  податной  систем1^,  по^ 
строенной  на  обложен1и  капитала,  какъ  поимущественный  -налог^ъ^ 
они  совершенно  свободны  отъ  обложен1я;  очевидно,  оц1^нка  богатства 
по  капиталу  зд'Ьсь  несправедлива. 

Съ  другой  стороны,  обычное  ограничен1е  понят1я  дохода  денеж- 
нымъ  тоже  иногда  неудобно:  если  капиталъ  служитъ  не  для  полу- 
чен1я  дохода,  какъ  наприм'Ьръ  яхта,  драгоц'Ьнности  или  частный 
паркъ,  подоходный  налогъ  не  настигъ  бы  собственника:  несправед- 
ливость не  меньшая,  ч'Ьмъ  въ  предыдущемъ  случа1^.  Н1^которыя  со- 
временный законодательства  включаютъ  въ  облагаемый  доходъ  еже- 
годную стоимость  пользован1я  занимаемаго  собственникомъ  пом'Ьп^е- 
н1я.  Однако  трудно  оправдать  включеШе  въ  доходъ  выгоды  отъ  дома 
и  исключен1я  ея  по  отношен1ю  къ  яхтк  или  парку.  Истинной  м1^рой 
богатства,  пригодной  во  ыЛхъ  случаяхъ,  служитъ  доходъ  въ  смысл1^ 
удовольств1я  или  стоимости  пользован1я. 


—     15    — 


7.  Богатство,  деньги  и  собственность. 

Изм1^ряется  ли  богатство  вапиталомъ  иди  доходомъ,  оно  обыкно- 
венно выражается  въ  нзв1БстноВ  сунмФ  денегъ:  въ  современноиъ 
обществ1Б  богатство  сеставляютъ  блага,  способный  къ  обм1Ьн7  или 
жмИюийя  м1Ьнов7ю  ценность,  а  деньги— признанный  и  всеобщШ  по. 
средникъ  оби1Ьна.  Потому  богатство  иногда  отождествляется  съ  день- 
гами. 

Однако  ясно,  что  деньги— полезность,  представляющая  только 
часть  всего  народнаго  богатства.  Это,  правда,  наиболее  важный  видъ 
богатства,  но  онъ  им'Ьетъ  значен1е  только  благодаря  тому,  что  слу- 
жить представителемъ  другихъ  видовъ. 

Незначительная  часть  частныхъ  богатствъ  заключается  въ  день- 
гахъ,  но  они  ъеЬ  могутъ  быть  превращены  въ  деньги.  Посл'Ьдн1я 
важны  не  сами  по  себ^,  а  какъ  всеобщ!!  посредникъ  обм1^на.  Въ 
бовременномъ  обществ'Ь  деньги  нужны  въ  ежедневномъ  оборогЬ 
такъ  же,  какъ  смазочное  масло  въ  машин1^:  безъ  масла  работа  ма- 
шинъ  была  бы  затруднена;  безъ  денегь  чувствовалась  бы  заминка 
въ  обм'Ьн1^.  Но  какъ  излишекъ  масла  не  только  безполезенъ,  но 
даже  вреденъ,  такъ  и  излишекъ  денегъ  въ  стран'Ь  противъ  необхо- 
димаго  для  сд'Ьлокъ  количества  представляетъ  расточен1е  богатства, 
которое  могло  бы  быть  употреблено  на  иныя  производительный  ц1^ли. 
Деньги— богатство,  но  богатство  не  деньги;  оно  оценивается  въ  день- 
гахъ,  но  не  тождественно  съ  ними. 

Иногда  см1^шиваютъ  богатство  съ  собственностью  (ргорег<;у).  Но 
это  совершенно  разнородный  понят1я:  собственность  —  понят1е  пра- 
вовое, обозначающее  исключительное  право  на  определенное  коли- 
чество богатства,  будь  то  капиталъ  или  доходъ,  вещественныя  блага 
или  права.  Если  какое-либо  лицо  закладываетъ  свой  участокъ  за 
полцены,  его  действительное  земельное  богатство  понижается  вдвое, 
но  его  право  собственности  принадлежитъ  все-таки  ему,  и  во  мно- 
гихъ  штатахъ,  какъ  напримеръ  въ  Нью-1орке,  онъ  платить  поиму- 
щественный налогъ  со  всей  стоимости.  Однако  не  всегда  было  такъ: 
прежде  залогоприниматель  или  кредиторъ  вступаль  во  владен1е  зем- 
лей и  пользовался  ея  плодами;  впоследств1и,  хотя  право  собствен- 
ности юридически  принадлежало  ему,  онъ  оставлялъ  владен1е  зало- 
годателю— ^должнику;  ныне  земля  остается  собственностью,  подлежа- 
щей только    залоговому  праву  кредитора.  Оъ  экономической  точки 
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зр*н1я,  богатство  разделено  между  ними;  съ  юридической— земля 
собственность  одной  стороны,  тогда  кавь  въ  прежн1е  в1^Ба  принадле- 
жала другой.  Занимая  деньги  подъ  залогъ,  челов'Ьвъ  создаетъ  новую 
форму  собственности,  но  не  увеличиваетъ  богатства;  земли  не  больше, 
чФмъ  прежде,  но  возникло  добавочное  право  собственности  въ  форм'Ё 
залогового  документа,  представляющаго  право  на  определенный  до- 
ходъ. 

Такъ,  недвижимость  и  подвижной  составъ  жел'бзной  дороги  со- 
ставляютъ  собственность  компан1и,  а  основной  капиталъ  ея — соб- 
ственность акц1онеровъ.  Это — различный  формы  собственности,  ко- 
торый отдельно  отчуждаемы;  но  это  удвоен1е  правь  собственности  не 
увеличиваетъ  суммы  богатствъ.  Собственность  есть  право  на  бо- 
гатство, но  не  само  богатство. 


8.  Публичное  и  частное  богатство. 

Между  т*мъ  вакъ  въ  большинств*  случаевъ  н*тъ  большой  раз- 
ницы въ  томъ,  пользоваться  ли  капиталомъ  или  доходомъ,  какъ  м1^- 
рой  богатства  частныхъ  лицъ,  по  отношеи1ю  къ  общественному  бо- 
гатству различ1е  между  обоими  методами  исчислен1я  им'&етъ  значен1е: 
исчислять  нацюнальное  богатство  суммирован1емъ  государственныхъ 
имуществъ  и  продажной  стоимости  всей  частной  собственности,  вакъ 
это  д1Ьлается  въ  н1^которыхъ  переписяхъ,  ошибочно,  т.  к.  въ  этомъ 
случа1^  пришлось  бы,  какъ  указано,  считать  н'бкоторыя  богатства 
два  раза.  Единственная  истинная  м-Ьра  публичнаго  богатства— до- 
ходъ. 

Иногда  ошибочно  утверждаютъ,  что  коммерческое  понятхе  ц1^н- 
ности  неприм1^нимо  къ  публичному,  богатству.  Указываютъ,  напри- 
м1^ръ,  что  рЪки,  климатъ,  м-Ьстоположенге  составляютъ  существенные 
элементы  народнаго  богатства,  хотя  не  могутъ  быть  предметомъ 
обмана.  Зд']^сь  происходитъ  то  же  см'Ьшен1е  понятШ,  какъ  и  въ  во- 
просе о  такъ  называемомъ  личномъ  богатств1Б  (4):  р'&ки  и  климатъ 
не  составляютъ  богатства— они  только  сод1^йствуютъ  образован1ю 
народнаго  богатства  подобно  тому,  какъ  умъ  или  сила  помогають 
челов'Ёку  пр1обр'Ьтать  личное  богатство.  Америка  до  появлен1Д  евро- 
пейцевъ  им1^ла  т&  же  р'Ьки  и  климатъ,  чт5  и  нын'Ё,  однако  никто 
не  назвалъ  бы  ее  тысячу  л'&тъ  тому  назадъ  богатой  страной;  пока 
эти  естественный  выгоды  не  дали  различныхъ  результатовъ,  он1^  не 
составляютъ    богатства.   Когда   он1&  доставляютъ  доходъ  въ  форм'6 
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готовыхъ  продуктовъ  или  услугъ,  посл1^дн1е  пр1обрЪтаютъ  меновую 
ц^ность  и  являются  богатствонъ.  Основнымъ  признавомъ  всякаго 
богатства  нын1^  служить  доходъ  въ  фори'Ь  выгодъ,  которыя  могутъ 
быть  отчуждаемы  и  обмениваемы  на  друПя  блага.  Общественное  бо- 
гатство, какъ  и  частное,  им'Ьетъ  меновую  ц1^нность,  но  оно  изм'Б- 
ряется  только  по  доходу,  а  не  по  капитальной  стоимости. 

Уннчтожен1е  частнаго  богатства  нивогда  не  можетъ  само  по  себ'Ь 
увеличить  общественнаго,  но  уничтожен1е  н1^БОторыхъ  формъ  частнаго 
богатства  можетъ  вызвать  превышающШ  потерю  ростъ  другихъ  формъ 
его  и  тавимъ  образомъ  увеличить  народное  богатство:  уничтожен1е 
рабства  разрушило  богатство  рабовлад1^льца,  но  создало  «собствен- 
ность» прежняго  раба  въ  немъ  самомъ  и  повело  въ  тавому  росту 
пронзводительныхъ  силъ  общества,  что  общая  сумма  народнаго  бо- 
гатства увеличилась.  Собственность  нефтяной  вомпан1и  можетъ  по- 
терять ц'Ённость  всл1^дств1е  отБрыт1Я  нефтеноснаго  участка  на  обще- 
ственной зеил'Ь,  какъ,  наприм'Ёръ,  въ  Толедо.  Однако  уничтожен1е 
частнаго  богатства  акц1онеровъ  вознаграждается  съ  избыткомъ  тЁмъ 
обстоятедьствомъ,  что  потребители  нефти  могутъ  употреблять  на 
ороизводительныя  цЪли  суммы,  шедш1я  прежде  на  уплату  дивиденда 
акцшнерамъ.  Иы  говоримъ  «вознаграждаемы  съ  избыткомъ»,  т.  к. 
богатство  акц1онеровъ  равнялось  капитализированной  прибыли,  тогда 
какъ  богатство  потребителей  возросло  на  всю  стоимость  нефти, 
включая  сюда  издержки  производства  и  прибыль;  короче,  зд'ёсь  есть 
приростъ  чистаго  дохода  и  богатства  общества. 

Создается  ли  или  н'бтъ  общественное  богатство  съ  уничтожен1емъ 
частнаго  богатства  путемъ  зам1^ны  частной  собственности  обществен- 
ною— это  зависитъ  всецело  отъ  утЪx?^  предпр1ят1я:  если  казенная 
жел1Ьзная  дорога  обходится  дешевле  или  требуетъ  меньшихъ  и  бол'Ье 
равномЪрныхъ  издержекъ,  ч1^мъ  частная,  народное  богатство  увели- 
чивается. Въ  каждомъ  случа*]^  критер1енъ  служитъ  изм1Ёнен1е  дохода 
индивидовъ,  составляющихъ  общество,  но  эти  изм'Ьненхя  всегда  но- 
гугь  быть  выражены  при  современныхъ  услов1яхъ  въ  м'бновой  и^кп- 
нести. 

Поскольку  доходъ  есть  единственное  адекватное  выражен1е  на- 
роднаго богатства,  мы  можемъ  называть  страну  богатой  въ  двоякомъ 
сиысл1Ь:  если  говорить  о  всей  сумм'Ь  дохода,  большая  страна  богаче 
маленькой;  если •  же  р'Ьчь  идетъ  о  среднемъ  доход1ё  на  душу,  то 
маленькая  страна,  какъ  Бельг1я,  будетъ  богаче  большой,  какъ,  на- 
пр1м1Ьръ,  Росс1я.  Въ  виду  того,  что  настоящимъ  предметомъ  изуче- 
в1я  является  не  богатство  само  по  себ1&,  а  челов1Ькъ   въ   отношеши 

Зедигманъ.  2 
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къ  богатству,  ясно,  что  предпочтитедьн'Ьб  употребдять  терминъ  во 
второмъ  смысле.  Благосостоян1в  народа  опред'Ьлябтся  участ1емъ  инди- 
вида въ  богатстве  всего  общества. 

Поэтому  предметомъ  эбонониви  должно  быть  изуябн1е  силъ,  спо- 
собствующихъ  росту  народнаго  дохода  или  богатства  и  распред'Ь- 
ляющихъ  его  между  отд-^льными  Блаесами  и  индивидами. 
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10.  Значен!е  экономическаго  закона. 

Часто  спрашиваютъ,  существуютъ  ли  экояомическ1в  законы.  Во- 
просъ  нер'ЁдЕО  осложняется  неум1^н1еиъ  разбираться  въ  многочислен- 
ныхъзначен1яхъ  термина  «завонъ».  1)  Законъ  можетъ  означать  обычаи, 
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Бавъ,  наприм'&ръ,  обычное  право  или  первобытные  законы.  2)  Закон  ь 
можетъ  значить  статуторныя  нормы,  какъ,  наприм'бръ,  уставъ  кон- 
гресса. 3)  Онъ  ножетъ  им'1^ть  сныслъ  правила  поведен1я,  какъ,  напри- 
м'бръ,  нравственный  законъ.  4)  Законъ  можетъ  выражать  соотношен1е 
причины  и  д'ЬВств1я  въ  явлен1яхъ,  какъ,  наприм'Ьръ,  законъ  физиче- 
еЕ1й.  Когда  мы  говоримъ  объ  экономическомъ  закон16,  мы  собственно 
употребляемъ  это  слово  въ  посл1^днемъ  смысд'Ё.  Все,  что  происходить 
во  вселенной,  относится  въ  какому-либо  другому  яблен1ю  или  какъ 
причина,  или  какъ  результатъ  его.  Задача  науки  и  состоитъ  въ  томъ, 
чтобы  установить  это  соотношен1е  и  формулировать  законъ,  который 
объясняетъ  его.  Въ  этомъ  смысл'Ь  всяк1й  научный  законъ  является 
есгественнымъ  завономъ,  т.  е.  онъ  им'Ьетъ  д1^ло  съ  явлен!ями  природы 
и  объясняетъ  естественный  или  пеобходимыя  отношен1я  между  явле- 
н1ями.  Научный  законъ  выражаетъ,  что  опред'Ьленныя  причины  не- 
обходимо ведутъ  къ  опред'Ьленнымъ  результатамъ. 

Если  экономика  —  наука  о  хозяйственныхъ  отношен1яхъ,  то 
эЕономмческ1й  законъ  является  закономъ  естественнымъ  въ  той  м'Ьр1Ь, 
въ  какой  онъ  изсл'Ьдуетъ  отношенШ  челов'Ька  къ  хозяйственнымъ  фак- 
тамъ.  Все,  что  происходить  въ  экономической  жизни,  подчиняется 
какому-нибудь  закону,  и  задача  экономиста — установить  его.  Только 
въ  этомъ  СМЫСЛ1Б  можемъ  мы  говорить  о  неизм'Ьнномъ  экономическомъ 
закон'б.  Посл'Ьдшй  не  означаетъ  наставлен1я  или  правила  поведен1я: 
въ  правилахъ  поведен1я  н^тъ  ничего  неизм'Бннаго.  Говорить,  напри- 
и^ръ,  о  законЁ  свободной  торговли  безсмысленно.  Экономическ1й  за- 
конъ устанавливаетъ,  что  за  определенными  причинами  съ  неизб1Ьж- 
ностью  сл']6дуюгь  опред1^ленные  результаты.  Сами  по  себ1^  явлен(я, 
духовной  ли  они  природы  или  вн'Ёшняго  м1ра,  могутъ  быть  различны; 
но  разъ  даны  опред1^ленные  факты,  за  ними  посл']^дуютъ  опред1^- 
1енные  результаты.  Соотношен1е  между  этими  величинами  можетъ 
быть  выражено  въ  причинной  зависимости,  которую  мы  называемъ 
научнымъ  закономъ. 

Не  надо,  однако,  упускать  изъ  виду,  что  экономическ1е  законы 
по  существу  своему  носятъ  гипотетическШ  характеръ.  Мы  должны 
быть  совершенно  ув'Ьрены,  что  предпосылки  соотв'Ётствуютъ  д'Бйстви- 
тельной  жизни,  прежде  Ч'Ьмъ  мы  станемъ  выводить  изъ  нихъ  заклю- 
чен1я,  прим']^нимыя  къ  реальнымъ  явлен1ямъ.  Если  предпосылки  в'&рны 
только  отчасти,  то  и  выводы  ц'бнны  лишь  отчасти.  Это,  однако,  до- 
казываетъ  не  отсутств1е  въ  данномъ  случа1&  экономическихъ  законовъ, 
а  только  то,  что  еще  нельзя  было  установить  закона,  или  что  ча- 
стичная зависимость,  установленная  даннымъ  закономъ,  носить  лишь 
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временный  характеръ.  Въ  этомъ  отношен1и  экономичесБ1й  законъ  ни- 
ч^мъ  не  отличается  отъ  всякаго  другого  научнаго  закона. 

Бъ  одномъ  отношен1ц,  однако,  законы  всЬхъ  соц1альныхъ  наукъ 
отличаются  отъ  законовъ  естественныхъ  наукъ.   Соц1альныя  науки 
им^ютъ  д'Ёло  съ  челов1Ькомъ,  а  челов1Ькъ  самъ  по  себ'Ь  безпрестанно 
м'Ёняющ1йся  факторъ.    Челов'Ькъ  —  продуктъ  исторШ;  экономичвск1я 
учрежден1я^  какъ  и  всЬ  остальные  соц1альные  факты,  им1^ютъ  свои  корни 
въ  прошломъ.  Существующее  вытекаетъ  изъ  прошлаго.  Съ  каждымъ 
изм'Ёнев1емъ   во  вн'ёшнихъ  услов1яхъ  и  сощальныхъ  отношен1яхъ 
происходить  изм']^нен1е  въ  экономическихъ  явлбН1яхъ  или  въ  формахъ, 
приспособлен^  средствъ  къ  ц'Ьлямъ.  Чрезвычайно  р'Ьдко  можно  встре- 
тить  историческое    пониман1е;   и    относительность    существующихъ 
учрежденШ  постигается  съ  большимъ  трудомъ.  На  одной  стад1и  на- 
учнаго  изсл*дован1я  было  установлено,  наприм*ръ,  что  частная  соб- 
ственность— явлен1е   естественное,  вытекающее  изъ  самой  природы 
человека.  Теперь  знаютъ,  что  частная  собственность  не  абсолютная, 
а  историческая  Еатегор1я,  что  самое  понят1е  медленно  развивалось  и 
что  содержан1е  его  м'Ёняется  изъ  покол'Ьн1я  въ  покол1^н1е.  Сказанное 
о  частной  собственности  прим1&нимо  и  ко  всякому  почти  иному  эконо- 
мическому  институту.   Каждое  явлен1е  развилось  въ  то,   ч'Ьмъ  оно 
является  сейчасъ;   оно  было  н'Ёкогда  инымъ  и  современемъ  опять 
изменится.  Гд*  жизнь,  тамъ  всегда  будетъ  движен1в. 
.    Съ  другой  стороны,  во  вн-Ьшней  природ*  мы  им*емъ  д*ло   съ 
силами,  въ  одномъ  смысл1^  неизм1^нными.   Наприм'Ьръ,  обсуждая  фи- 
зическ1я  или  астрономическ1я  явлен1я,  мы  им1^емъ  право  считать  до- 
казаннымъ  существован1е  тягот'ён1я.  При  изсл1^дован1и  экономическихъ 
явлен1й,   однако,   было  бы  небезопасно   предполагать  въ  каждомъ 
отд*льномъ  случа*   существован1е  неизменно  д1Ьйствующаго  мотива 
личнаго  интереса.  Зд*сь  не  только  могутъ  быть  противод'6йствующ1я 
силы  —  это  случается  и  въ  физическихъ  явлен1яхъ  —  но  и  самый 
мотивъ  можетъ  подлежать  изм*нен1ямъ.  Мы  не  можемъ  говорить  объ 
естественномъ  закон-Ь  личнаго  интереса  въ  томъ  же  смысл*,  въ  какомъ 
говоримъ  объ  естественномъ  закон*  тягогЬйя:  первый  зависитъ  отъ 
человека,  второй  отъ  него  не  зависитъ.  Въ  этомъ  смысл*  не  суще- 
ствуетъ  «естественныхъ»  законовъ  въсоц1альной  наук*.  Частое  упо- 
минан1е  въ  современныхъ  изсл*дован1яхъ  объ  естественныхъ   зако- 
нахъ  общества,  какъ  о  чемъ-то   обособленномъ  отъ  челов*ка  и  не 
поддающемся  его  возд*йств1ю — ошибочно.  Зд*сь  н*тъ  естественныхъ 
законовъ  въ  томъ  смысл*,  что  самъ  челов*къ  безсиленъ  изм*нить 
услов1я,  составляющ1я  основу  причинной  зависимости. 
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Французская  швола  физ1овратовъ  восемнадцатаго  стол1^т1я  впервые 
оримвнила  въ  эвономичесвимъ  явден1ямъ  понят1е  естественнаго  завона, 
Еакъ  части  естественнаго  порядка,  всеобъемлющей  необходимости 
котораго  никто  не  можетъ  избежать.  Джонъ  Стюартъ  Милль,  хотя 
€ще  твердо  держался  стараго  понят1я  естественнаго  закона  въ  при- 
мШши  къ  производству,  указывалъ  на  то,  что  законы  распред&1ен1я 
поддавались  сами  изм'Ьнен1ю  подъ  вл1ян1емъ  д^йств1й  челов'Ька.  Со- 
временная наука  показала,  что  то,  что  правильно  въ  отношенШ  рас- 
пред&1ешя,  раввымъ  образомъ  прим'Ёнимо  въ  производству,  и  что  не 
существуетъ  естественнаго  закона,  какъ  части  естественнаго  порядка, 
бъ  какой  бы  то  ни  было  области  экономическаго  пзсл%дован1я.  Старое 
понят1е  естественнаго  закона  было  оставлено  въ  экономив1^,  также 
какъ  оно  было  оставлено  въ  политик1^  и  юриспруденц1и.  На  его  м1^сто 
была  поставлена  бол1^е  современная  идея  естественнаго  закона  въ 
смысл*  научнаго.  Современный  естественный  законъ  по  существу 
своему  гипотетическаго  характера  и  не  содержитъ  въ  себ*  нравствен- 
ныхъ  выводовъ. 

Такимъ  образомъ,  мы  должны  быть  осторожны,  чтобы  не  смешать 
обоихъ  П0НЯТ1Й.  Экономически  законъ  является  естественнымъ  зако- 
номъ,  поскольку  онъ  выражаетъ  соотв'Ьтств1е  данныхъ  результатовъ  дан- 
нымъ  услов1ямъ.  Но  поскольку  онъ  утверждаетъ,  что  челов*ческ1я 
усилЗя  безсильны  изменить  услов1Я,  ведущ!я  къ  опред^леннымъ  ре- 
зультатамъ,  онъ  не  является  естественнымъ  закономъ. 

Еакъ  бы  въ  вид*  протеста  противъ  естественнаго  закона  старыхъ 
экономистовъ,  былъ  введенъ  терминъ  историческаго  закона.  Некоторые 
изъ  поздн*йшихъ  писателей  утверждали,  что  самое  важное  изучать 
дволюц1ю  самого  эвономичесваго  завона,  вавъ  воплощеннаго  въ  изм*- 
нен1яхъ  эвономичесвой  жизни.  Яо  ихъ  мн'Ьн^,  единственными  эвоно- 
мнчесвини  заводами  были  историчесв1е,  воторые  освещали  ростъ 
общества  и  обрисовывали  развит1е  эвономичесвихъ  отношен1й.  Этотъ 
взглядъ,  однавОу  тавже  завлючалъ  въ  себ*  преувеличен1е  и  въ  томъ, 
именно,  что  придавалъ  большее  значен1е  прошлому,  ч*мъ  настоящему, 
и  часто  гр*шилъ  недостаточнымъ  анализомъ  существующихъ  явлеШЙ. 
Этоть  споръ  между  учеными,  теперь  им*ющ1й,  въ  счастью,  спец1альный 
интересъ,  уже  оставленъ. 

Противъ  идеи  эвономичесваго  завона  можетъ  быть  представлено 
еще  другое  возражен1е.  Мы  часто  слышимъ,  вавъ  говорятъ,  что  что- 
либо  в*рно  въ  теор1и,  но  неверно  на  практик*.  Ошибочность  тавого 
мн*в1я  очевидна,  если  принять  во  вниман1е,  что  теор1я  есть  не  что 
иное,  вавъ  формулировва  завона,  выражен1е  необходимыхъ  соотно- 
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шен1й  между  явлен1ями.  Если  что-нибудь  в*рно  въ  теор1и,  оно  должно 
быть  в*рно  на  практик*.  Трудность  заключается  въ  фор  мулироваюи 
правильной  теор1и.  Когда  говорить,  что  легко  «теоретизировать»,  то 
им*ютъ  въ  виду,  что  легко  создавать  придуманную  теор1ю.  Я*тъ 
ничего  труднее,  чЪмъ  построить  в*рную  теор1Ю.  Ибо  в*рная  теория 
должна  быть  прим*нима  къ  каждому  явленш;  иначе  она  не  в^рна. 
Ответственными  за  подобный  антагонизмъ  являются  посп*шныя  и 
сложный  обобщешя  т*хъ,  которые  называютъ  себя  «теоретиками»; 
между  верной  экономической  теор1ей  и  дМствительной  жизнью , 
можетъ  быть,  столь  же  мало  разлада,  сколь  между  химической  теор1ей 
и  химическими  явлен1ями. 

Не  факты  должны  подделываться  подъ  теор1ю,  а  твор1я  должна 
быть  приложима  къ  фактамъ. 


11.  Методы  экономическаго  изсл'Ьдован1я. 

Съ  появлен1емъ  более  широкаго  пониман1я  экономическихъ  отно- 
шен1й  старый  споръ  о  метод*  отодвинулся  на  задн1й  планъ.  Раньше 
много  спорили  о  томъ,  дедуктивная  ли  наука  экономика  или  индук- 
тивная; другими  словами,  должны  ли  мы  исходить  изъ  н*которыхъ 
общихъ  принциповъ  или  стремиться  къ  достижен1Ю  этихъ  принциновъ 
при  посредстве  изучен1я  фактовъ. 

Иногда  различ1е  между  этими  методами  выражалось  терминомъ 
«абстрактный  или  аналитическШ»  методъ,  въ  противоположность  кон- 
кретному или  историческому,  или  сравнительному. 

Ныне  экономисты  принцип1ально  согласны,  что  оба  метода  пра- 
вильны, и  что  было  бы  ошибочно  давать  предпочтете  какому-либо 
изъ  нихъ.  Этотъ  вопросъ  не  можетъ  быть  разрешенъ  одинаково  для 
всехъ  экономическихъ  явленШ,  но  долженъ  разрешаться  различно 
въ  каждомъ  данномъ  случае.  Бъ  однихъ  случаяхъ  одинъ  методъ 
более  плодотворенъ,  въ  другихъ — другой.  При  изследован1и,  напримеръ, 
вопроса  о  томъ,  на  кого  падаетъ  налогъ,  историческ1й  или  индуктивный 
методъ  оказалъ  бы  очень  незначительную  помощь,  такъ  какъ  трудно 
отыскать  основную  причину  среди  сложныхъ  явлен1й  действительной 
жизни.  Въ  такомъ  вопросе,  какъ  различ1е  между  сдельной  и  повре- 
менной заработной  платой,  дедуктивный  или  абстрактный  методъ  не 
привелъ  бы  насъ  по  всемъ  вероят1ямъ  такъ  быстро  къ  нашей  цели. 
Каждый  методъ  имеетъ  свои  преимущества  и  свои  невыгоды.  При 
дедуктивномъ  методе  мы  можемъ  быть  уверены  въ  нашихъ  выводахъ 
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лншь  посл-Ь  пов1^рки  ихъ  на  фактахъ.  При  индуЕТИвноиъ  мы  не 
можемъ  формулировать  закона  раньше,  ч1Ьмъ  мы  уб']&димся,  что  онъ 
соотв^тствуетъ  прочно  -  установленнымъ  принципамъ.  Бъ  одноиъ 
случа'Ь  мы  исходимъ  изъ  принциповъ  и  приходимъ  въ  фавтамъ;  въ 
другомъ  исходимъ  изъ  фаЕтовъ  и  восходимъ  къ  принципамъ.  Ни 
одинъ  изъ  нихъ  не  можетъ  быть  усп'Ьщно  прим1Ьняеиъ  безъ  другого. 
И  во  многихъ  случаяхъ  мы,  действительно,  сознательно  или  безсо- 
знатедьно,  пользуемся  важдымъ  методомъ  по  очереди. 

Оба  метода,  однако,  доведенные  до  крайности,  или  опасны,  или 
безплодны.  Бол1^е  ранн1е  сторонники  абстрактной  или  аналитической 
школы  иногда  д-Ёлали  посп1ёшныя  обобщен1я  и  благодаря  тому,  что 
они  не  допускали  существован1я  въ  жизни  безчисленныхъ  взаимно- 
противодЪйствующихъ  тенденц1й,  выводы  ихъ  часто  получали  не 
соотвЪтствующШ  д1Ьйствительносги  образъ.  Такова  была,  наприм'&ръ, 
знаменитая  теор1я  фонда  заработной  платы  (§  174).  Самые  горяч1е 
сторонники  конкретной  или  исторической  школы  иногда  преувеличивали 
трудность  достижен1Я  общихъ  законовъ  вообще  и  предоставили  намъ 
без1гЬльно  бродить  по  л'Ьсу  фактовъ,  отложивъ  на  в1&чно  отдаленный 
день  анализъ  этихъ  фахтовъ  и  исподьзоваше  ихъ.  Съ  другой  сто- 
роны, бол'Ье  ум'Ьренные  сторонники  каждаго  изъ  зтихъ  методовъ  до- 
стигли значительнаго  усп1^ха.  Историческая  школа  показала,  что  дМ* 
ствительно  понимать  современное  мы  можемъ  лишь  путемъ  изучен1Я 
прошлаго  и  что  вопросы,  им'Ьющ1е  основное  значен1е  для  соц1альнаго 
6дагополуч1Я,  испытываютъ  изм'Ёнен1я.  Аналитическая  школа  пока- 
зала, что  частное  им'Ьетъ  значен1е  лишь  какъ  иллюстрац1я  общаго  и 
что  не  можетъ  быть  истиннаго  прогресса  въ  экономическомъ  изсл'Ь- 
дован1и,  пока  мы  откровенно  не  признаемъ  необходимости  и  суще- 
ствовав1Я  общихъ  принциповъ. 


12.  Отношен1е  акономнки  къ  другимъ  наукаиъ. 

Въ  современной  1ерарх1и  мысли  точки  соприкосновен1я  различ- 
ныхъ  наукъ  становятся  все  многочисленнее.  Мы  признаемъ  возмож- 
шдмъ  разсматривать  явлен1я  съ  разныхъ  точекъ  зрШя.  Съ  ростомъ 
диффербнц1ац1и  происходить  съ  другой  стороны  все  большее  призва- 
Н1е  единства. 

Точки  соприкосновеи1я  съ  н1^которыми  науками,  какъ,  наприм'Ьръ, 
съ  психолог1ей  и  б1олог1ей  были  установлены  лишь  въ  посл1&дн1е 
годы.  Экономисть,  какъ  изучающШ  главнымъ  образомъ  законъ  ц^н- 
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ности,  неизб&кно  ин1^втъ  д'1ло  съ  данными  психодог1н.  .Ц1^нность  не 
существуеть  обособленно  отъ  душевныхъ  свойствъ  чблов1^Еа.  Все  по- 
нят1е  спроса  по  существу  своему  психологическое.  Однако  несмотря 
на  то,  что  связь  между  психологхей  и  экономикой  реальна  и  т1^сна, 
возникаетъ  сомн'Ьте,  можетъ  ли  психологическое  размотр%н1е  эконо- 
мическихъ  отношен1й  повести  насъ  дальше,  нежели  къ  пониман1Ю 
элементарныхъ  принциповъ  оц'Ьнки.  Аналогично  этому  было  одно 
время  въ  мод'Ь  прилагать  б1ологическ1Я  понят1ЯКъ  экономической 
жизни  и  говорить  объ  экономическомъ  организм'^,  экономической 
структур'^  и  экономическихъ  функц1яхъ.  Однако  съ  течен1емъ  вре- 
мени все  больше  сознавали,  что  это  скор1^е  туманный  аналог1и,  не- 
жели тождества,  что  законы  жизни  въ  экономическомъ  м1р(  не  тЁ 
же,  что  въ  физическомъ,  и  что  единственная  истинная  помощь,  ко- 
торую 610Л0ПЯ  можетъ  оказать  экономик'^,  это — заставить  ее  признать, 
что  въ  соц1альной  жизни,  какъ  и  въ  животной,  есть  безпрерывный 
ростъ  и  безпрестанное   изм'Ьнен1е. 

Съ  другой  категорхей  наукъ — математикой  и  статистикой  связь 
бод'Ье  тЪсна,  но  преимущественно  съ  точки  зр'Ьн1я  метода.  Экономика 
имЪетъ  д1^ло  въ  изв'Ёстномъ  смысл1^  съ  количественными  отношен!ями. 
Рыночныя  ц1^ны  выражаются  въ  цифрахъ;  и  математика  несомн'Ьнно 
помогаетъ  намъ  разбираться  въ  ихъ  лабиринт'6.  И  алгебра,  и  гео- 
метр1я  часто  прим1Бнялись  съ  усп'бхомъ;  и  зам'Ьчательно,  что  н1^ко- 
торые  изъ  главнМшихъ  усп1^ховъ  въ  области  чистой  экономической 
теор1и  сд'Ёланы  были  т1^ми,  которые,  какъ  Курно  или  Госенъ,  Дже- 
вонсъ  или  Маршаль,  подошли  къ  вопросу  съ  точки  зрШя  матема- 
тики. Однако  сторонники  математическаго  метода  склонны  къ  пре- 
увеличен1ю.  Они  часто  забываютъ,  что  область  прим'Ьнен1я  матема- 
тическаго метода  въ  значительной  степени  ограничена,  потому  что 
сощальные  процессы  не  могутъ  быть  ц1^ликомъ  сведены  къ  строго- 
количественнымъ  отношен1ямъ.  Они  не  всегда  помнятъ,  что  именно 
перем'Ённыя,  съ  которыми  они  оперуютъ,  часто  являются  важными 
факторами  въ  соц1альной  жизни,  и  что  челов1&ческ1Я  схремлен1Я  и  че- 
лов1^ческ1я  нужды  не  могутъ  пом1^ститься  въ  рамкахъ  математиче- 
ской формулы,  какою  бы  широкой  она  ни  казалась.  Въ  ограничен- 
ному кругу  вопросовъ  математическШ  методъ  можетъ  быть  прим'Ь- 
ненъ  съ  большой  пользой,  но  польза  всегда  будетъ  больше  для  пи- 
сателя, ч'Ьмъ  для  читателя. 

Въ  отношен1и  статистики  представляется  противоположнаго  ^ода 
опасность.  Въ  математик'Ь  трудность  заключается  въ  томъ,  что 
можетъ   получиться    законъ,    слишкомъ    всеобъемлющ1й   для  при- 
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1г6нен1я  его  въ  дМствительноЁ  жизни.  Въ  статистике,  если  даже 
есть  гаравт1я  въ  томъ,  что  собраны  в1Ьрныя  цифры,  трудность 
заключается  въ  извлечен^  изъ  нихъ  общихъ  принциповъ,  ии'бю- 
шихъ  прочную  ценность.  Въ  первомъ  случа1^  мы  рискуеиъ  получить 
нереальные  выводы,  во  второмъ— избитыя  истины.  То,  что  было  сха- 
вано въ  предыдущеиъ  объ  абстрактномъ  и  вонкретномъ  иетодахъ 
изсд'Ьдован1я,  прим'Ьннмо  тутъ  въ  еще  большей  степени.  Матенати* 
чеекШ  методъ— это  абстрактный  методъ,  доведенный  до  крайности; 
статнстичесвШ  иетодъ — это  конкретный  методъ,  доведенный  до  такой 
же  крайности. 

Статнстика  является  необходимымъ  вспомогательнымъ  средствомъ 
экономическаго  изсл'ЬдоваЛя,  но  по  существу  своему  им16етъ  большее 
значен1е  для  иллюстрац1и,  нежели  для  построен1я  теор1и.  Она  намъ 
повазываетъ,  что  и  м1ръ  нравственный  представляетъ  собою  такое 
же  царство  закона,  какъ  и  м1ръ  физическ1й;  но  она  не  всегда  даетъ 
наиъ  возможность  установить  законъ. 


13.  Отношен1е  экономики  къ  полнтик'Ь  и  другнмъ  нравствен- 

нымъ  наукамъ. 

Еще  бол1Ье  т1&сную  связь  мы  наблюдаемъ  между  экономикой  и 
нравственными  науками,  въ  числу  воторыхъ  принадлежитъ  и  сама 
экономнва.  Таковы  политика,  юриспруденц1я  и  этика. 

1)  Политика  или  наука  о  государств*  прошла  черезъ  несколько 
ступеней.  Въ  течен1едолгаго  времени  въ  истор1и  господствовала  поли- 
твческая  истор1я  «великаго  человека»;  вниман1вбыло  сконцентрировано 
главнымъ  образомъ  на  короляхъ  и  битвахъ,  придворныхъ  интри- 
гахъ  и  военныхъ  задачахъ.  Позднее  больше  вниман1я  было  удалено 
развит1ю  учрежденЛ,  по  сравнен1ю  съ  которыми  всякШ  индивидъ, 
какимъ  бы  онъ  ни  былъ  выдающимся,  представлялся  малозначущимЪ. 
Навенецъ,  поняли,  что  политическая  жизнь  сама  тЬсно  связана  съ 
экономической,  и  что  формы,  какъ  и  способы  управлен1я  испыты- 
ваютъ  глубокое  вл1ян1е  условШ  какъ  производства,  такъ  и  распре- 
д*лен1я.  Эвономичесшя  явлен1я  становятся  тогда  причиною,  полити- 
ческ1я — результатомъ. 

Съ  другой  стороны,  всл*дств1е  того,  что  вс*  современныя  эконо- 
11ическ1я  дМств1я  совершаются  въ  рамкахъ  государственнаго  строя^  то 
когда  мы  имЪемъ  д*ло  съ  вакимъ-либо  практическимъ  вопросомъ, 
окончательное  разр*шен1е  его  не  можетъ  быть  достигнуто,  пока  не 
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будетъ  взв1^шено  вд1ян1е  политическихъ  условШ.  При  изсл'Ьдован1и, 
наприм'^ръ,  вопроса,  вавово  будвтъ  экономическое  вл1ян1е  государ- 
ственной собственности,  уровень  администрац1и  им1Ьетъ  большое  зна- 
чен1е.  Политичесв1я  явлен1я  ыогугь  глубоко  изм1^нять  экономиче- 
сшя  услов1я,  а  не  только  изм'Ьняться  въ  зависииости  отъ  посл'Ьд< 
нихъ.  Такимъ  образомъ^  хотя  политика  им'Ьетъ  д^ло  съ  отношениями 
индивида  къ  государству,  а  экономика  съ  однимъ  изъ  видовъ  отно- 
шен1й  ивдивидовъ  между  собою,  существуегь  всегда  явное  взаимо- 
д1Бйств1е  между  ними.  Публицисту  необходимо  понимать  экономиче 
ск1й  базисъ  политической  эволюц1и;  экоаомистъ  же  долженъ  пом- 
нить, что  политическ1я  услов1Я   вл1яютъ  на    эконоиическ1я   явления. 

2)  Сказанное  о  политик1^  въ  еще  большей  степени  прим1^нимо  въ 
юриспруденц1и.  В(Л  системы  законовъ  по  большей  части  являются 
Бристаллизац1ей  долго  повторявшихся  соц1дльныхъ  обычаевъ.  Соц1аль- 
ные  обычаи  возникаютъ  и  развиваются  одновременно  съ  зарожде- 
н{емъ  и  ростомъ  самого  общества;  позитивный  законъ  со  своей  пред- 
писывающей силой  появляется  на  бол'Ье  поздней  ступени  дволюц1ц. 
Неписанное  право  постепенно  переходить  въ  писанное,  пока  наво- 
нецъ  позитивная  норма  не  снабжается  санкц1ей  верховной  власти. 
По  м'Ьр'Ё  развит1я  общества  право  находится  въ  процессе  постояннаго 
измЪнен1я.  Ни  одинъ  кодексъ  не  является  окончательнымъ;  онъ 
всегда  соотв1^тствуетъ  данной  ступени  соЩальной  жизни.  Право — это 
вн'Ёшнее  проявлен1е;  соц1альное  и  въ  частности  экономическое  явле- 
н1е — живая  сила.  Формальное  юридическое  понят1б  можетъ  остаться 
неизм']&ннымъ,  но  его  содержан1е  должно  быть  изм'Ьнено  при  каждой 
перем'Бн'Ь  въ  экономической  жизни.  Истор1я  права  д'Ьйствительно  под- 
чиняется экономической  истор1и:  развит1е  права  необъяснимо  отд'Ьльно 
отъ  экономическихъ  силъ.  Экономическое  явлеше  въ  этомъ  смысле— 
причина,  правовая  форма — результатъ. 

Однако  въ  каждый  данный  моментъ  экономически  явлен1я  вм'Ь- 
щаются  въ  правовыя  рамки.  Конечно,  элементарный  силы  экономиче- 
ской жизни  не  могутъ  долгое  время  быть  обусловливаемы  правовыми 
формами;  но  законъ  можетъ  н'Ёкоторое  время  сдерживать  или  же 
давать  новое  направление  экономическимъ  силамъ.  Сравнимъ,  напри- 
м'Бръ,  англШск1й  законъ  о  первородств'Ь  и  о  переход'^  по  насл'Ёдству 
пом'ЁстШ  съ  французскими  законами,  которые  привели  къ  сшстеи% 
мелкихъ  фермъ.  Истор1я  полна  прим'Ёровъ  какъ  хорошаго,  такъ  и 
дурного  ВЛ1ЯШЯ  права  на  экономическую  жизнь.  Именно  потому,  что 
экономическая  жизнь  всегда  предшествуетъ  правовой  систем1&,  во 
всяв1й     данный     моментъ    существуегь    опасность  недостаточнаго 
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ооглас1я  между  ними.  Въ  промежутк'6  между  экономическими  изм1&- 
нен1ями  и  приспособлен1емъ  къ  нимъ  правовыхъ  форнъ  вд1ян1е 
права  на  экономику  р^зко  ощущается.  В-ёдь  жизнь  состоитъ  изъ 
безпрерывнаго  приспособлен1я  вн'Ьшнихъ  фориъ  къ  внутреннимъ  си- 
ламъ,  и  такимъ  образомъ  экономически  базисъ  правовой  системы 
безспорно  важный  факторъ  для  соц1олога.  Въ  практической  жизни^ 
однако,  мы  им1^емъ  д'Ёло  съ  вн'бшними  формами,  и  потому  правовая 
форма  экономическихъ  отношен1й  никогда  не  должна  упускаться  изъ 
вида.  Экономика  и  юриспруденц1я  представляютъ  собою  безпрерывное 
дМств1е  и  противод'Ьйств1е. 

3)  Еакъ  бы  ни  была  т1Ьсна  связь  экономики  съ  политикой  и 
юриспруденц1ей,  связь  экономики  съ  этикой  еще  ближе.  Это  часта 
отрицалось.  Въ  житейскомъ  кругу  существуетъ  даже  мн16н1е,  что 
между  ними  им'Ьется  противор1^ч1е.  Въ  д1Бйствительности  это  кажу- 
щееся противор'Ьч1е  можно  просл1^дить  въ  прошломъ,  по  крайней 
м'^р'Ё  съ  Адама  Смита;  ибо  онъ  обосновалъ  свою  систему  поли, 
тмческой  ЭК0Н0М1И  на  принции1^  личнаго  интереса,  свою  систему  эти- 
ки—на принцип'^  сочувств1Я.  Такимъ  образомъ  отсюда  возникла  мысль 
о  томъ,  что  двумя  руководящими  мотивами  челов^^ческаго  поведен1я 
являются  кошелекъ  и  совесть;  что  экономическ1й  челов1^къ  представ* 
ленъ  первымъ,  а  этическ1й  вторымъ;  что  между  ними  безнадежный 
конфликтъ,  и  что  экономика  и  этика  не  им'Бютъ  между  собой  ничего 
общаго. 

Современный  взглядъ,  однако,  отличается  отъ  предыдущаго.  Те- 
перь признано,  что  этика,  какъ  и  юриспруденц1я  и  политика, — по 
существу  своему  соц1альнаго  происхожден1я.  На  индивидуальную 
этику  установился  взглядъ,  какъ  на  отрасль  соц1альной.  Самое  по- 
нят1е  добра  и  зла  было  первоначально  понят1емъ  сощальнымъ,  ко- 
торое впосл%дств1и  перешло  въ  индивидуальное.  Съ  т1^хъ  поръ  какъ 
челов^къ  живетъ  въ  общбств1^,  все  то,  что  считалось  общимъ  бла- 
гомъ,  признавалось  нравственнымъ.  Если  бы  индивиды  упорствовали 
въ  поведен1и,  не  направленномъ  на  соц1альное  благо,  то  въ  конц'Ь 
концовъ  это  привело  бы  къ  разрушен1ю  общества  и  вм'Ёст1^  съ  т1Бмъ 
къ  гибели  самого  индивида,  какъ  члена  общества.  Такимъ  образомъ 
не  индивидуальная,  а  соц1альная  польза  безсознательно  получаетъ 
характеръ  критер1я.  Когда  мы  говоримъ,  что  честность  лучшая  по- 
литика, мы  не  хотимъ  сказать,  что  для  отд'Ёльнаго  индивида  всегда 
выгодно  быть  честнымъ,  ибо  мы,  къ  сожал'Ён1ю,  знаемъ  о  случаяхъ 
противоположнаго.  Мы  им^емъ  въ  виду,  что  честность  лучшая  поли- 
тика для   общества,  и  потому   это  стало  также  справедливымъ  для 
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индивида.  На  пространств1^  В'Ьковъ  этотъ  опытъ  вн1^дрялъ  указанный 
и  подобные  еиу  выводы  въ  челов1&чесв1й  инстинктъ  и  такииъ  обра- 
зомъ  заставилъ  насъ  признать  существован1е  ватегоричесваго  иипе. 
ратива,  1савъ  высшаго  нравственнаго  завона.  Весь  этичесвхВ  прогрессъ 
челов-бва  завлючается  въ  согласован^  своихъ  поступвовъ  съ  иде- 
алоиъ  сощальнаго  благополуч1я. 

Тавимъ  образонъ,  не  можетъ  быть  вонфливта  между  правильнымъ 
эБононичесвимъ  поведенхемъ  и  в1^рной  этичесвой  теор1ей.  Принципы 
Адама  Смита  д1^йствительно  в^рны,  но  они  другъ  друга  дополняютъ, 
а  не  противор'Ёчатъ  одинъ  другому.  Симпат1а  или  альтруизмъ,  дове- 
денный до  врайности,  завлючаетъ  въ  себ1&  разрушеше  личности  и 
ткжъ  самымъ  гибель  общества;  личный  интересъ  или  эгоизмъ,  дове- 
денный до  врайности,  означаетъ  уничтожеШе  другихъ  и  т1мъ  самымъ 
точно  тавже  гибель  общества.  Соц1альная  жизнь  можетъ  существовать 
тольво  при  равнов1Ьс1и  дтихъ  принциповъ,  изъ  воторыхъ  важдый 
подвр'Ьпляетса  другимъ.  Тавъ  вавъ  эвономива,  тавже  вавъ  и  этива, 
прежде  всего  соц1альная  наува,  то  правильное  эвономичесвое  пове- 
ден1е  должно  быть  въ  общемъ  и  нравственнымъ.  Индивидъ  можетъ 
пресл1^довать  личныя  эвономичесв!я  и^клш  и  можетъ  увеличивать 
свое  собственное  богатство  на  счетъ  нравственнаго  прогресса;  но 
опъ  тогда  подчиняетъ  общ1я  соображен1я  частнымъ.  Говоря  вообще 
и  съ  точви  зр'Ьн1я  общества,  вавъ  ц1^лаго,  то,  что  выгодно  въ  эво- 
номичесвомъ  отношен1и,  въ  вонц'Б  вонцовъ  должно  быть  справедливо, 
и  что  правильно  въ  этичесвомъ  отношен1и,  должно  быть  въ  вонц!^ 
вонцовъ  выгодно  въ  области  хозяйства.  Тавимъ  образомъ  современный 
эвономистъ  долженъ  былъ  стать  столь  же  внимательнымъ  въ  этиче- 
свимъ  сторонамъ  важдаго  эвономичесваго  вопроса,  вавъ  современный 
моралистъ  долженъ  былъ  признать  въ  вопросахъ  этиви  эвономиче- 
свую  сторону. 


14.  Задачи  экономики. 

Изъ  свазаннаго  ясно,  что  задачи  эвономиви  различны.  Это  раз- 
лич1е  не  можетъ  быть  выражено  путемъ  стараго  дЪлен1я  науви  на 
чистую  эвономиву  и  привладную  или  правтичесвую.  Прежде  всего 
между  ними  нельзя  провести  тавой  р1^звой  границы;  и  вром'Ь  того 
даже  если  бы  можно  было  оЫ  части  разграничить,  то  и  то  он'ё  не 
исчерпали  бы  всей  области  эвономичесваго  изсл'Ьдован1я. 

Различ1е  между  чистой  и  привладной  эвономивой  часто  преуве- 
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личивалось.  Изучен1в  экономической  теор1и  лы%етъ  только  тогда  во- 
обще какое-либо  оправдаШе,  если  она  объясняетъ  явлен1я  д'ёйстви- 
тельной  хозяйственной  жизни.  Можетъ,  конечно,  существовать  н^что 
подобное  чистой  матеыатик'б,  которая  изсл'Ьдуетъ  выводъ  изъ  пред- 
посылокъ,  существующихъ  только  въ  ум'Ь  изсл'Ьдователя  и  не  нахо- 
дящихъ  соотв'Ьтств1я  въ  д'Ьйствительной  жизни.  Но  существован1е 
чистой  экономики  въ  этоиъ  смысл'Ь  не  имФегь  другого  прин1^нен1я,  неже- 
ли служить  логяческииъ  уаражнен1емъ  или  игрой  воображен1я.  Эконо- 
мика это  наука  о  хозяйственныхъ  отношешяхъ,— не  о  такихъ,  ка- 
кими бы  они  могли  быть  гипотетически  въ  представлен1и  изсл'Ьдо- 
вателя,  а  о  такихъ,  каковы  они  въ  д1^йствительности.  Экономическ1й 
законъ  долженъ  объяснять  эконоиическ1е  факты;  законъ  присущъ 
явлешямъ;  явлешя  служатъ  воплощен1емъ  и  иллюстрац1ей  закона. 
Попытка  различать  чистую  и  прикладную  экономику  является  гру- 
бымъ  способомъ  одинаково  опФнить  обФ  указанный  стороны  соотно  • 
шен1Я  между  закономъ  и  фактами. 

Иногда  это  различ1е  выражается  иначе,  именно  экономическую 
науку  противопоставляютъ  экономическому  искусству.  Между  ними, 
;тЁйствительно,  есть  различ1е;  но  экономическое  искусство  им']^етъ 
д^о  не  съ  принципами,  а  съ  нормами.  Экономическое  искусство 
есть  неудачный  терминъ  для  о6означен1я  экономической  политики. 
Законодатель  прим'Ьняетъ  экономическое  искусство;  онъ  можетъ  изу- 
чать, можеть  и  не  изучать  экономическихъ  принциповъ.  Однако,  если 
онъ  идетъ  противъ  принциповъ,  онъ  не  можетъ  им1^ть  усп'бха  въ 
1скусств1^. 

Бо-вторыхъ,  старое  различ1е  между  чистой  и  прикладноЁ  эконо- 
микой несостоятельно,  такъ  какъ  всякая  дисциплина,  въ  своей  аб- 
страктной форм'Ь  или  въ  своемъ  прим'Ьнен1и,  предназначена  только 
для  объяснен1я  д'Ёйствительныхъ  явленШ.  ПредшестЬующ1й  анализъ 
уже  разъяснилъ  неправильность  этой  точки  зр'Ён1я.  Экономика  должна 
учить  насъ  понимать  принципы  хозяйственной  жизни.  Ея  главная 
задача — объяснить  намъ  то,  что  есть.  Если  все  общество,  однако, 
результатъ  эволюц1и,  то  мы  можемъ  понять  то,  чтб  есть,  только 
зная  то,  чтб  было.  Больше  того,  если  связь  экономики  съ  этикой 
въ  такой  мФр'Ь  гЁсна,  какъ  мы  это  вид-бли,  то  равнымъ  образомъ 
ясно,  что  ны  можемъ  критиковать  настоящее  не  только  въ  осв'Ёщен1н 
прошлаго,  но  и  въ  осв1щен1и  будущаго,  и  что  изсл']^дован1е  соц1аль- 
ныхъ  тенденц1й  т16мъ  самымъ  вводить  вопросъ  о  томъ,  что  должно 
быть.  Экономическое  изсл1^дован1е  является  въ  той  же  м1^р'Ь  телео- 
аогическннъ,  въ  какой  и  историческимъ. 
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Такимъ  образоиъ,  въ  каждой  фаз'Ь  нашего  изучен1я  мы  должны 
<^тараться  прежде  всего  установить,  какинъ  образоиъ  опред'Ьленныя 
отношен1я  стали  тавиии,  иаковы  они  теперь;  затЬиъ  объяснить, 
каковы  услов1я  вопроса  въ  его  теперешнемъ  состоян1и,  и  наконецъ, 
обдумать  возможный  изм'Ьнен1я  въ  учрежден1яхъ,  вакъ  результатъ 
изм'Ьнешя  въ  услов1яхъ  проблемы.  Короче  говоря,  экономическая 
наука,  хотя  и  им'Ьетъ  д'Ьдо  прежде  всего  съ  настоящииъ,  все  же  не 
можетъ  оставить  безъ  вниман1я  ни  прошлаго,  ни  будущаго. 
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16.  Климатическ]я  и  гбологическ1я  услов1я. 

Чблов%1:ъ,  какъ  и  всЪ  животныя,  неразлучно  связанъ  съ  землей: 
во  всенъ,  что  онъ  д&1аеть,  онъ  зависитъ  отъ  природы,  особенно  въ 
своей  экономической  жизни,  которая,  какъ  мы  видимъ,  представляетъ 
собой  отношен1я  его  въ  матер1альнымъ  вещамъ.  Основой  экономиче- 
ской д'Ьятельности  служить  окружающая  его  обстановка.  Современный 
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науки — геолог1я,  иетеоролог1я,  воииерчесвая  география  и  антрополог1Я 
помогли  нанъ  уяснить  явлен1я,  значен1е  воторыхъ  до  посл1[1дняго  вре- 
нени  оставалось  неяснымъ.  Природный  услов1я  въ  ихъ  эвономиче- 
своиъ  значеЖи  иогутъ  быть  подразд'Ьлены  на  четыре  группы:  вли- 
иать,  строен1е  почвы,  флора  и  фауна  и  географичесвое  положеп1е. 

ЗеиноВ  шарь  не  везд1Ь  обитаемъ;  необитаеиыя  части  его  нзи-ё- 
няются  съ  геологичесвиии  пер1одани.  Значительный  части  с'Ьверной 
Европы  и  Америви,  ии'Ёющ1я  нын-Ь  значительное  населен1е,  были 
иного  в1^Е0Въ  тому  назадъ  постоянно  въ  объят1яхъ  льда.  Съ  другой 
стороны,  изсл1^дован1я  песчаныхъ  аз1атсвихъ  пустынь  обнаружили 
сл1Ьды  разрушен1я  многочисленныхъ  и  населенныхъ  городовъ.  Ые 
только  эвономичесвая  жизнь,  но  и  жизнь  наша  вообще  во  власти 
стихШныхъ  силъ  природы. 

Даже  въ  обитаемыхъ  частяхъ  земного  шара  влиматичесв!я  уело- 
в1я  им'Ёютъ  первостепенное  значен}е.  Прежде  всего  очевидно  вл1ян1е 
температуры:  холодъ  полярныхъ  областей  и  жара  тропичесвой  страны 
одинавово  препятствуютъ  эвономичесвому  развит1ю.  Тамъ,  гд*!  нище- 
выя  средства  недостаточны,  и  низвая  температура  понижаетъ  энерпю, 
средства  существован1я  не  могутъ  превысить  необходимаго  для  под- 
держашя  [жизни  минимума  и  не  остается  энерпи  для  навоплен1я 
богатства.  Съ  другой  стороны  тамъ,  гд*  природа  щедрой  рукой  расто- 
чаетъ  свои  совровища,  а  тропичесв1й  зной  погружаетъ  челов']^ва  въ 
сонное  состоян1е,  добыван1е  средствъ  существован1я  не  требуетъ  почти 
нивавихъ  усил1й,  а  для  другихъ  (иен'Ье  настоятельныхъ)  потребно- 
стей челов'Ьвъ  не  находить  нужнымъ  затрачивать  усил1й.  Хотя  и 
жарв1Я  страны  им'ёютъ  цивилизац1ю,  ареной  надбольшаго  эвономиче- 
сваго  прогресса  всегда  былъ  умеренный  поясъ,  гд1^  нужда  ноб1^ж- 
даетъ  природную  л'бнь,  а  надежда  вознагражден1я  побуждаетъ  въ 
усил1ямъ. 

Климатъ  овазываетъ  вл1ян1е  на  эвономичесвую  жизнь  и  во  многихъ 
другихъ  отношен1яхъ:  пер1одичесв1я  и  случайный  перем1^ны  температуры 
им'Ёютъ  огромное  значен1е;  харавтеръ  и  продолжительность  временъ 
года  обусловливаютъ  величину  и  вачество  урожая.  Внезапными  воле- 
бан1яии  температуры  можно  даже  объяснить  нервный  и  д'Ёятельный 
темпераментъ  америванцевъ  и  его  эвономичесв1е  результаты  по  ера- 
внен1ю  съ  относительной  вялостью  англичанъ,  которой  они  обязаны 
равном'1^рному  климату.  Не  меньшее,  ч1^мъ  температура,  значен1е  им1^ютъ 
дожди  и  влажность  влимата.  Недостатовъ  влажности  и  недостатовъ 
солнечныхъ  лучей  одинавово  вредны.  РазличШ  въ  воличеств'Ь  дожде- 
выхъ  осадвовъ  вл1яютъ  не  тольво  на  распространен1е  л1Ьсовъ,  на 
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величину  н  авоиомическое  значен1е  рФкъ,  но  вдобавокъ  упорная  борьба 
съ  безвод1б11ъ  раэвиваетъ  въ  челов1Ьв'Ё  настойчивость  въ  хозяйствен- 
ныхъ  и  политическихъ  отношен1дхъ.  Такъ  называемый  иядивидуа- 
лизмъ  англо-еаксовъ — въ  значительной  и'Ьр'Ь  продувтъ  влинатиче- 
свнхъ  услов1й.  Когда  англичанинъ  повидаетъ  свою  влажную  и  плодо* 
родную  страну  и  попадаетъ  въ  совершенно  лишенныя  орошен1я  пу- 
стыни антиподовъ,  онъ  становится  если  не  соц1алистомъ,  то  во  вся- 
коиъ  случа-б  очень  близкииъ  въ  соц1ализиу,  поэтому  мы  находимъ 
въ  Австрал1и  вазенныя  жел'Ьзныя  дороги,  государственное  страхова- 
н1е,  казенный  пароходства,  вазенныя  фабрики  вонсервовъ  и  много 
другихъ  примЪровъ  правительственной  деятельности,  воторыхъ  ужасну- 
лись бы  въ  метронол1и. 

И    индивидуалистичесв1я   теор1и   въ   АмерикЬ  въ  шировой  шЬрЬ 
являются  продувтомъ  опред'Ьленныхъ  экономичесвихъ  услов1й,  объяс- 
няемыхъ  особенностями  влимата.  Ето  изъ  внимательно    изучавшихъ 
нсгор1ю  Америви  не  знаетъ,  что  трудная  борьба  съ  непокорной  поч- 
вой и  негостепр1ямнымъ  влиматомъ  заставляла  америванцевъ  сто- 
л'1т1е   тому  назадъ  обращаться  всяв1й  разъ  за  помощью  въ  прави- 
тельству? Еазеняые  шоссе,  ваналы,  желЪзныя  дороги,  благотворитель- 
ныя  и  разный  друПя  предпр1ят1я,  обслуживавш1я  поселенцевъ,  были 
требован1емъ  того  времени.  Когда  же  горы  были  срыты,  а  плодород- 
ныя  долины  запада,  обильно  орошавш1яся  и  им1^вш1Я  благопр1ятный 
климатъ,   были   осушены,  тогда  произошла  удивительная  иерем'Ьна: 
сознавая  широв1я  «возможности»,  граждане  хотели  тольво,  чтобы  ииь 
предоставлено  было  самимъ  заботиться  о  своемъ  благосостоянШ.  Част- 
ная иншЦатива  заступила  м1ксто  правительственной  поддержим,   и 
начался  в№ь  вомпанШ  и  товариществъ.  Незам']Ьтно  изн'Ьнились  и  воз- 
зр1н1Я  на  государственную  д'Ьятельность — ^довтрина  1а188е2  1Га1ге  смела 
предшествовавш1я  ей.  Теор1я    индивидуализма    была  естественнымъ 
посл'Ьдств1емъ  эвономичесвихъ,  а  въ  вонечномъ  итог1^  влиматичесвихъ 
услов1й  новой  страны. 

На  ряду  съ  влиматомъ,  вавъ  одной  изъ  причинъ,  вл1яющихъ  на 
эвономичеевую  жизнь,  посл1^дняя  находятся  въ  тБсной  зависимости 
отъ  всего  геологичесваго  строетя  земли.  Во-первыхъ,  мы  им^емь 
основной  фавтъ  высоты  (надъ  уровнемъ  моря),  т.  е.  различ1е  между 
гористыми  и  низменными  местностями,  береговыми  и  степными,  съ 
ихъ  различной  производительностью.  ЗатЬнъ  химичесвимъ  составомъ 
и  физичесвимъ  строен1емъ  почвы  определяется  въ  вонечномъ  счете 
ея  плодород1е:  разница  между  черноземной  полосой  и  холмистыми 
местностями  Алабамы  объясняетъ   различную  постановву  негритян- 
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скаго  вопроса;  точно  тавже  вонтрастъ  между  пахотными  и  луго- 
выми местами  дальняго  Запада  позволяеть  ваиъ  понять  экономиче- 
св]я  и  политичесв1я  столБновен1я  между  фермеронъ  и  скотоводомъ. 

Еще  большее  8начен1е,  ч'ёмъ  поверхность  земли»  им'Ьютъ  подзем- 
ный сокровища.  Н'Ьвоторые  писатели  даже  д^ятъ  истор1ю  челов1Ьче- 
ства  на  эпохи  по  господствовавшему  металлу.  Это,  безусловно,  пре- 
увеличеше,  однако  н'Ьтъ  сомн1^н1я  въ  томъ,  что  металлы  играли  го- 
сподствующую роль  въ  ЭЕОномическомъ  развит1и.  Въ  первобытныя 
времена  прогрессъ  цивилизащи  былъ  связанъ  во  многихъ  странахъ 
съ  наличностью  м-ёди  и  олова.  Даже  теперь,  несмотря  на  д'Ьятельный 
обм'Ьнъ  благами,  минеральный  богатства  въ  форм^  м'Ьдныхъ,  жел'Ёз- 
ныхъу  золотыхъ  и  серебряныхъ  рудниковъ,  залежей  свинца  и  олова — 
служатъ  главнымъ  преимушествомъ  счастливыхъ  странъ  или  м-Ьстно- 
€тей,  гд1^  они  находятся.  Если  мы  прибавимъ  въ  металламъ  уголь, 
алмазы  и  нефть,  мы  должны  будемъ  признать  громадное  значен1е,  осо- 
бенно въ  нын-Ьшнее  время,  атихъ  минеральныхъ  сокровищъ,  напри- 
м'бръ,  для  Колорадо,  Пенсильван1и,  западной  Англ1и  или  сЬверной 
риви. 


17.  Флора,  фауна  и  географическое  положен1е. 

Характеръ  и  распространеШе  животной  и  растительной  жизни 
вытеваютъ  изъ  вышеописанныхъ  влиматичесвихъ  и  геологичесвихъ 
услов1й.  Отъ  надлежащаго  соотношен1я  дождевыхъ  осадковъ,  солнеч- 
ныхъ  лучей  и  химичесваго  состава  почвы  зависитъ  сборъ  вормовыхъ 
травъ,  пшеницы,  хлопва,  риса,  табаву,  сахара,  вофе  и  чая  или  лЪс- 
ныхъ  продувтовъ — строевого  л1Ёса,  резины,  пробвовой  коры  и  другихъ. 
Материальной  основой  инд'бйсвой  цивилизац1и  былъ  главнымъ  обра- 
зомъ  маисъ,  а  индуссвой— рисъ.  Хлоповъ  былъ  господиномъ  южныхъ 
штатовъ  до  войны,  пшеница  и  вормовыя  травы  царили  на  сФвер'Ь. 
Влад'Ён1е  этими  естественными  богатствами  было  причиной  многихъ 
политичесвихъ  событШ.  Два  прим'Ьра  тому:  борьба  за  пряности  восточ- 
ныхъ  острововъ  даетъ  влючъ  въ  пониман1ю  тайныхъ  пружинь,  вызы- 
вавшихъ  въ  Европ1Ё  войны  XVI  и  XVII  в'Ьвовъ;  положен1е  сахарнаго 
производства  на  Еуб1^  вызвало  революц1ю,  воторая  привела  въ 
недавней  войн'Ь  съ  Испан1ей  и  вызвала  восвенно  расширен1е  амери* 
вансвой  республиви  и  импер1ализмъ. 

Не  меньшее  значен1е  въ  первобытныя  эпохи  эвономичесваго  раз< 
ВИТ1Я  иы'Ьетъ  наличность  легкр  приручаемыхъ  животныхъ.  То  обстоя- 
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тельство,  что  лошадь,  корова  я  овца  водились  въ  Аз1и,  сд'Ьлало  воз- 
можнынъ  переходъ  отъ  охотничьяго  быта  къ  пастушескому  и  послу- 
жило фундаиентохъ  поздн1Ьйшаго  здан1я  передовыхъ  аз1атскихъ  и 
«вропейскихъ  цивилизацШ:  ибо  эти  животныя  служили  не  только  для 
удовлетворен1я  потребности  въ  пищ'Ь  и  одежд'6,  но  также  для  передви- 
жея1я  и  перевозки  тяжестей.  Отсутств1е  ихъ  въ  течен1е  посл'Ьднихъ 
геоюгическихъ  пер1одовъ  въ  Америк'Ь  было,  пожалуй,  главной  при- 
чиной отсталости  инд1^йцевъ.  Тамъ,  гд'Ь  былъ  достигнуть  относительно 
8ЫС0К1Й  уровень  цивилизац1и,  какъ  у  инковъ  въ  Перу,  онъ  обуслов- 
ленъ  существованЮмъ  ламы;  но  это  животное  уступаетъ  по  своимъ 
иачествамъ  лошар,  коров'Ё  и  овц%,  ч^ыъ  объясняется  отсталость 
южно-американской  культуры.  Въ  Австрал1и  не  было  и  этого  ресурса, 
такъ  какъ  кенгуру  не  годился  для  этихъ  ц'Ьлей,  и  австрал1ецъ 
остался  дикаремъ. 

Въ  противоположность  флор'Ь  и  фаун'Ь,  им'Ьющимъ  значен1е  на 
аервыхъ  ступеняхъ  развит1я,  благопр1ятное  положен1е  играетъ  замет- 
ную роль  только  на  поздн1Ьйшихъ  ступеняхъ  экономической  жизни, 
€ъ  развит1емъ  торговли.  Близость  моря,  безопасная  и  вм'Ьстительная 
бща,  расположея1е  на  берегу  р'Ьки — все  это  объясняетъ  морское 
иогущество,  на  этомъ  покоились  мног1я  прошлый  цивилизац1и.  Не 
«лучайно  м1ровой  прогрессъ  сосредоточивался  въ  течен1е  многихъ  сто- 
ЛтМ  на  берегахъ  Средиземнаго  моря,  и  Ёгипетъ,  Грец1я  и  Римъ  руко- 
водили поочередно  въ  течен1в  тысячел'Ьт1й  судьбами  челов1^чества. 
Оставляя  даже  итальянск1е  приморск1е  города  и  Ганзу,  опять  таки 
знаменательно,  что  оба  величайшихъ  м1ровыхъ  центра — Лондонъ  и 
Ньнь1оркъ — достигли  своего  современнаго  положен1я  главнымъ  обра- 
зоиъ  благодаря  морскому  сообщен1ю. 

Н'Ькоторые  писатели  утверждали  даже,  что  вся  цивилизац1я  можетъ 
^ыть  объяснена  вл1ян1емъ  большихъ  р'Ькъ  и  морей.  Изъ  двадцати 
главныхъ  городовъ  Соединенныхъ  Штатовъ  девять  находятся  на 
^регу  моря,  пять — на  берегу  С'Ёвернаго  озера  и  пять  на  р1Ькахъ 
Миесиссипи  и  Ог1о. 

Однако  было  бы  ошибочнымъ  придавать  слишкомъ  большое  зна- 
чен1е  воднымъ  сообщен1ямъ:  сухопутная  торговля  играла  неменьшую 
роль;  мног1е  больш1б  города  представляютъ  собой  разросш1яся  на 
узлахъ  дорогъ  деревни,  ставш1я  транзитнымъ  рынкомъ  крупныхъ 
торговыхъ  артерШ.  Таковъ  былъ  въ  древности  характеръ  центровъ 
ваввлонской  и  ассир1йской  цивилизац1и;  тому  же  благопр1ятному  поло- 
жен1ю  елАдуетъ  приписать  благосостоян1е  многихъ  современныхъ  горо* 
довъ  во  вскхъ  частяхъ  св1Ьта,  какъ-то:  Берлина,  Манчестера,  Денвера^ 
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особенно  тамъ,  гд1^  р'Ёкъ  немного,  и  он1Ь  малы.  Одинъ  выдающийся 
французсвШ  ученый,  Демолснъ,  пытался  даже  объяснить  первоначаль^ 
ные  типы  челов'Ьчества  путями,  которыми  различные  народы  шли  во 
время  переселенШ  изъ  первыхъ  мФсть  жительства  въ  нын1^шн1я  ихъ 
родины.  Кавъ  ни  преувеличено  это  выд'Ьлен1е  одного  фактора,  гро- 
мадное вл1ян!в  м'Ьстоположен1я  на  промышленное  развит1е  остается 
ВН'Ё  сомн'Ьн1я. 

Съ  дальнЪйшимъ  э]<оломическииъ  развит1емъ  торговля  становится 
пособницей  какъ  землед1^л1я,  такъ  и  индустр1и.  Промышленные  центры 
зависятъ  не  только  отъ  легкости  сбыта  продуктовъ,  но  и  отъ  обезпе- 
ченности  сырымъ  матер1аломъ  и  дешевой  силой;  близость  угольныхъ 
копей  и  жел'Ьзныхъ  рудъ— услов1е  развит1я  сталелитейной  промышлен- 
ности; двигательная  сила  воды  дала  толчокъ  такому  развит1ю  хлоп- 
чатобумажной промышленности  въ  Новой  Англ1и  и  быстрому  росту 
мукомольнаго  д1Ьла  въ  Миннеаполис1^;  пашни  средне-западныхъ  шта- 
товъ  необходимы  для  ливоваренныхъ  заводовъ  Запада  и  винокуренъ 
— восточныхъ  штатовъ,  прилегающихъ  къ  Миссиссипи;  мясо-про- 
мышленный центръ  передвинулся  на  Западъ  съ  изм1Ьнешемъ  границы 
скотоводства,  а  начинающаяся  индустр1я  тихоокеанскаго  прибрежья 
все  еще  въ  значительной  м'Ьр'Ь  обусловливается  близостью  л1^совъ, 
фруктовыхъ  садовъ  или  р'Ьчныхъ  рыбныхъ  промысловъ. 


18.  Перем'Ьны  во  вн'Ьшней  сред'Ь. 

Хотя  челов'Ьвъ  подчиненъ  въ  своей  зкономической  д'Ьятельности 
природ']^,  это  подчинеи1в  неполное:  дМствительно  отличительной  чер- 
той челов'Ёка  отъ  животныхъ  служить  именно  то,  что  всЬ  живыя 
существа  изм1ёняются  подъ  вл1ян1емъ  вн-Ьшней  природы,  и  только 
челов'бкъ  можетъ  до  н1^которой  степени  саиъ  изм'Ьнять  окружающую 
обстановку.  Это  частичное  господство  надъ  источниками  богатства 
зависитъ  отъ  интеллектуальнаго  развит1я,  прогресса  техники  и  власти, 
которую  наука  даетъ  надъ  силами  природы. 

Изъ  всЬхъ  природныхъ  услов1й  трудн'Ье  всего  изменить  климатъ. 
Однако  и  зд'Ёсь  кое-что  достигнуто;  мы  не  говоримъ  о  такихъ  мелкихъ 
изм'6нен1яхъ,  какъ  ослаблен1е  вреднаго  вл1ян1яжары  искусственнымъ 
льдомъ  или  создан1е  надлежащей  температуры  на  н1^которыхъ  фабри- 
кахъ.  Важн'Ёе  роль  Л'ёсовъ  и  орошен1я:  нын'Ь  признано,  что  л1^са 
играютъ  значительную  роль,  и  не  столько  вл1яя  на  количество  дожде- 
выхъ  осадковъ,  сколько  регулируя  течете  р1^къ  и  предупреждая  вне- 
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зааныя  си^ны  наводвенШ  засухами  съ  ихъ  опустошительнымъ  дЪЙ* 
сгв1ехъ  на  зонлед1Бл1е.  Обл'Ьсен1е  безл'Ьсныхъ  участковъ  и  обнаженныхъ 
горныхъ  склоновъ  составляетъ  теперь  отрасль  экономической  политики 
всякаго  разуинаго  правительства.  Сл'Ьдуетъ  поэтому  прив1Ьтствовать 
зах'ЬчающЛся  въ  Америке  приростъ  площади  л'Ьсовъ  отд'ёльныхъ 
штатовъ  и  всего  союза. 

Влажность  климата  изм'Ёняется  путемъ  дренажа  и  исправлеШя 
болотъ  и  топей.  Яркимъ  прииЪромъ  ихъ  результатовъ  служатъ 
англ1йск1я  болота  и  когда-то  покрытия  водой,  а  нын1^  защищенный 
дюнами  низины  Голланд1и. 

Цстор1я  итальянскихъ  иареммъ  показываетъ  вл1ян1е  поперем'Ьннаго 
еостояшя  заброшенности  и  культурныхъ  усил1й  на  климатъ  и  почву. 
Еще  больш1е  результаты,  ч1Ьмъ  осушен1емъ,  достигаются  путемъ 
борьбы  съ  педостаткомъ  влажности:  искусственное  орошен1е  практи- 
ковалось вавилонцами,  персами  и  другими  народами  древности,  въ 
несколько  большенъ  масштабе  —  арабами  средневековой  Испан1и. 
Недавнее  регулироваше  Нила  англичанами  является,  пожалуй,  выс- 
шимъ  образчикомъ  современныхъ  усп'Ьховъ  техники.  Но  самыя 
крупный  победы  въ  д'Ёл'Ь  ирригац1и  предстоять  Соедвненнымъ  Шта- 
тамъ:  съ  постепеннымъ  истощеМемъ  пахотной  площади  нашихъ  го- 
сударственныхъ  имуществъ,  усиливалась  потребность  въ  приспособлен 
ши  къ  культур-Ь  такъ  называемыхъ  безплодныхъ  участковъ;  успЪхъ 
иормоновъ  въ  ЮгЬ  и  произведенныя  н'Ькоторыми  частными  компа- 
Н1ЯМИ  въ  КалифорнШ  и  другихъ  м1^стахъ  превращен1я  пустыни  въ 
живописный  и  плодородный  м']^стности  показали,  чего  можно  дости- 
гнуть. Ньюландск1й  законъ  1902  года,  которымъ  предназначены  для 
ц^ей  ирригац1и  значительный  средства,  полученный  отъ  продажи 
государственныхъ  земель,  начинаетъ  новую  эпоху  въ  истор1и  Аме- 
рики, такъ  какъ  благодаря  ему  обрабатываемая  площадь  увеличится 
на  десятки  милл1оновъ  акровъ,  привлекая  миллЮны  новыхъ  посе- 
ленцевъ. 

Мы  внд'Ьлн,  что  геологическ!я  услов1Я  им'Ьютъ  большое  значен1е 
для  характера  почвы.  Однако,  несомн1^нно,  и  усил1я  челов1^ка  ока- 
зываютъ  громадное  вл1ян1е:  лучш1я  почвы  могутъ  обЪдн'Ёть  при 
хищнической  культур'Ё  и  худш1е  участки  могутъ  быть  превращены 
въ  плодородные. 

Животныя  и  минеральный  удобрен1я  и  зам1Ьна  экстенсивной  об- 
работки интенсивной  при  надлежащемъ  плодосмЪн1Ь  быстро  изм'К- 
няютъ  химичеек1й  составъ  почвы.  Вопросъ  заключается  не  въ  техни- 
ческой возможности,  а  въ  экономической  выгодЪ.  До  сихъ  поръ  въ 
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большей  части  западныхъ  штатовъ  свободныя  земли  находились 
въ  тавомъ  изобил1и,  что  оказывались  достаточными  самыя  эвстен- 
сивныя  формы  обработки  и  самая  поверхностная  вспашка.  Даже  болЪе 
интенсивная  обработка  требовала  ничтожныхъ  затрать  капитала.  Въ 
восточныхъ  странахъ,  съ  другой  стороны,  при  отсутствШ  научной 
агроном1и  интенсивная  обработка  сводилась  къ  увелячен1ю  затрать 
физнческаго  труда.  Приложен1е  науки  и  капитала  въ  сельскомъ  хо- 
зяйств1^  въ  раам'Ьрахъ,  приближающихся  къ  приложен1ю  ихъ  въ 
обрабатывающей  промышленности,  едва  намечается  только  въ  садо- 
выхъ  культурахъ  и  фермахъ  въ  окрестностяхъ  больпшхъ  городовъ. 
Въ  н'Ёкоторыхъ  частяхъ  Европы  арендаторъ  по  окончан1и  срока 
аренды  им1Ьетъ  право  увезти  съ  собой  слой  земли  опред1^лвнной  глу-- 
бины;  сама  земля  является  въ  извЪстномъ  смысл1^  продуктомъ  чело- 
веческой энергш. 

Между  темъ,  какъ  флора  и  фауна  въ  окончательномъ  итоге  за- 
висятъ  отъ  природныхъ  условШ,  есть  известный  границы,  въ  про- 
делахъ  которыхъ  можно  возрождать  прежн1е  виды  животныхъ  и 
растен1й  или  даже  создавать  новые:  мноЛя  растен1я  во  всехъ  частяхъ 
света  иноземнаго  происхожден1я;  упомянемъ  только  некоторыя  изъ 
нихъ  въ  Америке:  рисъ  и  хлопокъ  на  юге,  сахарный  тростнлкъ  н 
альфальфа  на  западе,  и  всяк1я  друг1я  растен1я  и  плоды  во  всей 
стране  были  ввезены  изъ-за  границы;  опытныя  сташЦи  постоянно 
испытываютъ  новыя  семена.  Переходя  отъ  растен1й  къ  животнымъ, 
стоить  ли  указывать  на  поразительные  результаты  искусственнаго 
вскармливан1я  скота,  на  экономическое  значен1в  лошади,  быка,  овцы» 
которыхъ  не  было  въ  Америке  при  Еолуибе. 


19.  Перем'Ьны  въ  м'ЬстоположбН1и. 

Наиболее  важнымъ  успехомъ  человека  въ  деле  изменен1я  внеш- 
ней обстановки  было  освобожден1е  отъ  вл1ян1я  местоположеШя,  до- 
стигнутое путемъ  троякаго  улучшен1я  средствъ  сообщейя  и  пе- 
ревозки: въ  перевозке  благъ,  въ  передаче  силы  и  распространен1К 
идей, 

1)  На  перевозке  благъ  основанъ  ростъ  всей  внутренней  и  внеш- 
ней торговли.  Понят1б  торговли  заключаетъ  въ  себе  передачу  из- 
лишка блага  изъ  одного  места  потребителямъ  другого,  т.  е.  осла- 
блеше  разстоян1я,  какъ  экономическаго  фактора.  Пока  торговля  про- 
изводилась  на   парусныхъ   судахъ   и   на  медленно  подвигающихся 
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вьючныхъ  жиЬотныхъ — это  уничтожен1е  разстоян1я  им'Ьдо  точно  опре* 
деленные  пред'Ёлы  въ  стоимости  и  времени  перевозки.  Устройство 
каналонъ  и  прим'Ьнен1е  пара  и  электричества  къ  сухопутному  и 
морскому  передвижен1ю  произвело  р1^зкое  сокращен1е  издержекъ  и 
времени,  и  всЬ  блага,  скоро  портящ1яся  и  громоздк1я,  стали  предме- 
томъ  торговли  вакъ  на  близкомъ.  такъ  и  на  дальнемъ  ра8стоян1и. 
Жел'бзная  дорога  съ  избыткомъ  зам'Ьнила  естественныя  преимущества 
н-ЁстоположенШ  искусственными.  Городъ,  расположенный  на  жел1№но- 
дорожной  лин1и,  во  ъсЬхъ  отношен1яхъ  ближе  къ  рынку,  ч'Ьмъ  дру- 
гой, не  находящШся  на  лин1и,  хотя  бы  и  съ  лучшимъ  природнымъ 
положешемъ;  узловой  пунктъ  н1^сколькихъ  дорогъ  им^етъ  преимуше- 
'яво  надъ  соперничающимъ  городомъ,  если  даже  посл'1^дн1й  .1учше 
расположенъ,  но  хуже  обслуживается  желчной  дорогой.  Съ  облег- 
чен1емъ  сообшенШ  и  понижен1емъ  издержекъ  географическое  положе- 
ше  уступаетъ  искусственно  созданному. 

Изм'Ьнейя  въ  средствахъ  передвижеШя  служать  одной  изъ  глав- 
ныхъ  причинъ  роста  и  упадка  городовъ,  странъ  и  народовъ:  съ 
каждой  переменой  торговыхъ  путей  города  прогрессируютъ  или  б'бд- 
н^ють.  Такъ,  напримФръ,  ограничиваясь  только  новЬйшей  истор1ей, 
0Б0нча91е  канала  Эри  въ  1825  году  доставило  Нью-1орку,  въ  то 
время  второстепенному  торговому  пункту,  его  первенствующее  поло- 
жен1е;  постройка  жел1^звыхъ  дорогь  разорила  деревни,  лежавш1я  на 
прежнихъ  почтовыхъ  трактахъ,  заброшенныхъ  теперь;  прорыт1е  Па- 
вамскаго  канала  будетъ  им'Ьть  громадное  вл1ян1е  на  промышленность 
южныхъ  штатовъ  и  на  благосостоян1е  Великобритан1и. 

2)  Если  Пбредвижен1е  товаровъ  такъ  влШетъ  на  распред'Ьлен1е 
нхъ  и  косвенно,  снабжая  ими  рынокъ,  вл1яетъ  на  ихъ  производство, 
то  не  меяЪе  велико  непосредственное  д'Ьйств1е  передачи  энерПи.  По- 
скольку энерЛя  производится  топливомъ-углемъ,  дровами  или  нефтью, 
можно  свести  передачу  силы  къ  перевозке  благъ,  изъ  которыхъ  по- 
лучается энерг1я. 

Но  современное  прим'Ьнен1е  электричества  об1Ьщаетъ  революц1ю  въ 
промышленности  не  только  благодаря  понижен1ю  издержекъ,  но  и 
благодаря  дЬйствнтельному  преодол1^н1ю  пространства:  путемъ  пере- 
дачи электрической  энергШ  д'Ьйств1е  водяной  силы  не  ограничивается 
местностями,  находящимися  въ  непосредственномъ  сос'Ьдств1&  съ  ней. 
Съ  постепеннымъ  расширен1емъ  разстоян1я  передачи  мы  можемъ 
ожидать  значительныхъ  изм'1нен1й  въ  географическомъ  распред-блеШи 
промышленныхъ  центровъ.  Больше  того:  если  осуществятся  мечты 
нЪкоторыхъ  ученыхъ  о  собиран1и  въ  недалекомъ  будущемъ  электри- 
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чесвой  энерг1и  съ  земной  поверхности,  то  будетъ  уйичтожено  по- 
следнее звено  въ  ц']^пи  промышденныхъ  преимуществъ  распред'Ьлвн1я 
днерг1и  въ  природ'Б. 

Не  сл1^д7бтъ  также  забывать,  что  въ  силамъ  промышленности 
относятся,  вром'Ь  механическихъ,  и  силы  челов^ва,  а  воличество  ра- 
бочей силы  находится  тоже  въ  зависимости  отъ  легвости  передви- 
жен1я.  Въ  современныхъ  большихъ  городахъ  не  им'Ьетъ  существеннаго 
значен1я,  требуетъ  ли  перевозва  благь  на  домъ  или  на  фабриву 
Н'Ьсвольвими  часами  бол'Ье  или  мен'Ье.  За  изв'Ьстнымъ  пред'Ьломъ, 
однаво,  важдая  минута  пути  отъ  м^ста  жительства  имЪетъ  значеше 
для  рабочаго.  Введен1е  алевтричесвихъ  путей  сообщен1я  поразительно 
увеличило  возможный  ростъ  и  промышленное  господство  современ- 
ныхъ городовъ,  но  пр1общен1е  пригородовъ  въ  городамъ  значительно 
П0ВЛ1ЯЛ0  на  цЪны  и  изменило  относительныя  выгоды  въ  промышлен- 
ности и  хозяйств*]^  вн'Ёшнихъ  и  промежуточныхъ  частей  города.  Въ 
услов1яхъ  географичесваго  расположвн1я  происходятъ  валейдосвопи- 
чесв1я  изм1^нешя. 

3)  Навонецъ,  распространен1е  знан1й  играло  роль  въ  уменьшенш 
значен1я  географичесваго  положен1я.  Почта,  телеграфъ  и  телефонъ 
вм'1^ст1^  съ  другими  эвономичесвимн  фавторами  сообщили  современ- 
ному рынву  его  международный  харавтеръ:  мал-Ёйшее  изм1Ьнен1е  въ 
видимыхъ  запасахъ  пшеницы  въ  Миннесот'Ь  или  хлопка  въ  Техасе 
отражается  на  ливерпульсвомъ  рынв1^. 

Цзм']^нивш1яся  услов1я  производства  табава  на  ЯъЪ  или  чая  въ 
МтгЛ  чувствуются  на  нью-1орвсвой  бирж1^  Но  бол'Ье  всего  осла- 
блена зависимость  отд'ёльныхъ  м1^стностей  и  странъ  отъ  положен1я 
(въ  изв1^стномъ  смысл'Ь)  распространен1емъ  знанШ:  наува  между- 
народна въ  своихъ  произведбн1яхъ;  плоды  отврыт1Я  или  изобр1Ь- 
тен1я  недолго  остаются  въ  исвлючительномъ  влад']^н1и  одного  народа; 
производство,  вавъ  потреблен1е,  становится  всем1рнымъ. 

Такимъ  образомъ  ясно,  что  хотя  вн'ёшняя  природа  и  играетъ 
важную  роль  въ  эвономичесвой  жизни  челов1^ва,  прогрессъ  цивили- 
зац1и  позволяетъ  использовать  безчисленными  способами  одн'ё  силы 
природы  для  противод']^йств!я  и  ослаблен1я  вл1ян1я  другихъ.  Природа 
остается  и  теперь  госпоясей,  но  челов'Ёвъ  можетъ  въ  изв1Ьстныхъ 
пред'Ьлахъ  освободиться  отъ  подчинен1я  ей  и  обезпечить  себ*  господ- 
ство надъ  ней,  услов1е  благосостоян1я  и  прогресса. 
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Населвн1в. 
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21 .  Густота  населен{я. 

Въ  то  время,  какъ  вопросъ  о  внешней  природ1^  относится  прежде 
всего  къ  области  физики,  вопросъ  о  народонаселен1и,  будучи  преиму- 
щественно бЮлогичесвинъ  и  соц1ологичесвинъ,  въ  то  же  время  пред- 
ставляетъ  экономичесЕШ  интересъ.  Онъ  им'Ьетъ  отношен1е  къ  области 
производства,  посволъву  им16ется  связь  между  величиною  и  составомъ 
населен1я  съ  одной  стороны  и  создан1емъ  богатства  съ  другой;  онъ 
касается  и  вопроса  о  распред'Ьлен1и,  потому  что  при  данныхъ  разм'б- 
рахъ  производства  доля,  причитающаяся  на  душу  (частное),  очевидно, 
зависитъ  отъ  величины  Д'Ьлителя. 

Отд'Клъ  о  населенш  распадается  на  учен1е  о  состоян1и  и  учен1е  о 
двнжен1и  населен1я.  Подъ  состоян1емъ  населен1я  подразум'Ёвается 
его  густота  и  распред*лен1е,  а  подъ  движен1емъ  его  ростъ  и  его 
подвижность. 

Густота  населен1я  обусловлена  харавтеромъ  эвономичесвихъ  условШ 
и  ступенью  э&ономичесваго  развит1я.  Это  значить,  что  она  зависитъ 
не  только  отъ  самихъ  вн'бшнихъ  условШ,    но  и  отъ  того,  какъ  они 
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использованы  челов'Ёкоиъ.  Густота  и  распред1^ен1е  населен1я,  въ 
зависимости  отъ  осушен1я  почвы,  высоты,  температуры  и  влажности— 
фавторовъ,  которые  играюгь  значительную  роль  въ  таблицахъ  аме- 
риванскнхъ  цензовъ,  —  могутъ  тутъ  не  приниматься  въ  разсчетъ, 
вавъ  находящ1еся  подъ  вл1ян1емъ  естественныхъ  услов1й.  Челов^въ, 
видоизн16няя  овружающее,  становится  все  бол'Ье  значительныыъ 
фавторомъ  въ  эвоноиичесвомъ  прогрессе.  Наприм'Ьръ,  ясно,  что  въ 
0Х0ТНИЧ1Й  пер1одъ  одна  ввадратная  миля  вм'Ьщада  меньше  жителей, 
нежели  въ  пастушесвШ,  и  что  землед'Ьльчесвое  населеШе  должно  быть 
р1Ьже  разселено,  ч'Ьмъ  промышленное.  Въ  землед'Ьльчесвой  общине,  въ 
свою  очередь,  густота  населен1я  различна  въ  зависимости  отъ  харак- 
тера обработви  земли.  Народонаселен1е  обусловлено  величиной  пред- 
ложен1я  пищевыхъ  продуктовъ,  воторая  завнситъ  не  тольво  оть 
числа  авровъ,  но  и  отъ  разм1^ра  продувта,  получаемаго  съ  важдаго 
акра. 

Когда  община  теряетъ  свою  самостоятельность  и  вступаетъ  въ 
обм^нъ  съ  другою,  становится  возможнымъ  большее  неравенство  въ 
густот1Ь  населен1я.  Промышленный  я  торговый  общины  обм'Бниваюгь 
свои  обработанные  продувты  на  сырые  матер1алы  землед']^ьчесвихъ 
областей.  Все  населен1е  всегда  зависитъ  отъ  всего  разм1^ра  предло- 
жен1я  пищевыхъ  продувтовъ,  а  излишевъ  посл1^днихъ,  произведенный 
землед'Ёльчесвой  группой  насвлен1я,  поглощается  промышленной  и 
торговой  группами,  при  чемъ  въ  результагЬ  получается  большее  со- 
средоточен1е  населен1я  въ  посл'Ьдней.  Тавимъ  образомъ  густота  насе- 
лен1я  въ  вавой-либо  отд'ёльной  стран'Ь,  вышедшей  за  пределы  перво- 
бытныхъ  эвономичесвихъ  условШ,  или  въ  части  ея,  не  стольво  зави- 
ситъ отъ  величества  произведенныхъ  пищевыхъ  продувтовъ,  свольво 
отъ  наличности  богатства,  воторое  можетъ  доставить  пищу.  Въ  Англ1и 
на  протяжеши  всего  среднев1Бвового  пер1ода  было  гораздо  бол'Ье  р'Ьдвое 
населен1е,  ч'Ьмъ  во  Франц1и:  хотя  онЪ  06*6  вывозили  пшеницу,  первая 
была  бол'Ье  землед'Ьльчесвой  страной;  но  въ  XIX  стол'Ьт1и,  съ  изуми- 
тельнымъ  возрастан1емъ  промышленности  и  торговли,  Англ1я  стала 
ввозить  хл'Ьбъ  и  по  густот1Ь  населен1я  своро  превзошла  Франц1ю. 
Нижеследующая  таблица,  воторая  завлючаетъ  въ  себ'Ё  величества 
жителей  на  ввадратную  милю  въ  1900 — 1901  гг.,  новазываетъ 
вл1ян1е  эвономичесвихъ  услов1й  на  густоту  населен1я: 

Бельг1я 589         Соед.  Еоролевство   .    344 

Англ1я 437         Япон1я 296 

Нидерланды  ....    416         Итад1я      294 
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Швбйцар1я    ....  207  Иепан1я 97 

ФрашЦя 188  Росс1я 51 

Инд1я 167  Турц1я 33 

Герман1я 270  Соед.  Штаты  ...  25 

Китай 266  Канада 1,75 

Австр1я 226  Ю.  Австрад1я  .   .   .  0,33 

Въ  этой  табли1гЬ  обращаетъ  на  себя  внимаШе  прежде  всего  то, 
что  весьма  интенсивное  земледФл1е,  соединенное  съ  развитой  торговлей, 
какъ  въ  Кита'Ь  и  Япон1и,  иожетъ  вынести  населен1е  столь  же  густое, 
Еакъ  и  въ  стран1Ь  съ  высоко-развитой  современной  промышленностью, 
и  загЬмъ  то,  что  наибольшая  густота  населев1я  приходится  на  тЬ 
страны,  вавъ  Бельг1я,  Англ1я  и  Голланд1я,  воторыя  соедияяютъ  очень 
разнообразную  промышленность  съ  очень  интенсивнымъ  землед'Ьл1емъ. 
На  различныхъ  ступеняхъ  двоноиическаго  развит1я  вн-Ьщается  раз- 
личное коичество  населен1я,  что  иллюстрируется  данными,  относя- 
щимися къ  Соединеннымъ  Штатамъ.  Цензъ  1900  г.  дЪлитъ  страну 
на  6  группъ  съ  относительной  густотой  населен1я  до  двухъ,  огь 
двухъ  до  шести,  отъ  шести  до  восемнадцати,  огь  восемнадцати  до 
сорока  пяти,  отъ  сорока  пяти,  до  девятидесяти  и  бол1^е  девятидесяти 
жителей  на  квадратную  милю.  Первая  группа  содержитъ  охотничью 
(Ьппип^  и  (гарр1п^),  рыболовную,  л16соводную  и  рудокопную 
области;  вторая  заключаетъ  въ  себ1^  области  скотоводства;  третья — 
ч1сто-землед'Ьльчесв1е  районы;  въ  четвертой  групп'Ь,  хотя  главнымъ 
образомъ  землед'Ьльческой,  торговля  и  промышленность  уже  начали 
]Г(лать  усп1Ьхи;  а  въ  пятой  и  шестой  группахъ  безпрерывно  возра- 
стаетъ  вл1ян1е  обрабатывающей  промышленности.  Считая  по  шта- 
тамъ, а  не  по  областямъ,  въ  восьми  штатахъ,  именно  въ  Ог1о,  Мэ- 
рилэнд'Ь,  Пенсильван1и,  Нью-1орв'Ь,  КоннектикутЬ,  Нь№-Джерсе'Ё, 
ХассачусетЬ  и  Родъ-Айлэнд'Ь,  густота  населен1я  превышаетъ  100 
Положен1е  вещей  въ  каждомъ  штаг)^  указано  въ  д1аграмм'Ь  см. 
стр.  44%  изъ  которой  ВИДНО,  ЧТО  ВЪ  н16которыхъ  изъ  промышлен- 
ныхъ  штатовъ  густота  населен1я  почти  та  же,  что  въ  Европе. 


22.  Сосредоточбн1б  населен1я. 

Огь  густоты  населен1я  несколько  отличается  его  сосредоточен1е, 
подъ  которымъ  разум'Ьется  распред'Ёлен1е  населен1я  между  городомъ 
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и  деревнею.  Обыкновенно,  ч1ёмъ  больше  густота  населен1я,  гБнъ 
больше  и  сосредоточен1е,  хотя  и  не  безусловно.  Нью-Гемпширъ,  на- 
прнм1Ьръ,  им-Ёеть  ббльшую  густоту  &аселен1я,  ч'Ьмъ  Калифорн1я,  но 
въ  немъ  меньше  городского  населен1я. 

РеволюЩя  въ  обрабатывающей  промышленности,  происходившая 
въ  XIX  стол1^т№,  и  изм1Ьнен!я  въ  средствахъ  сообщен1я  и  въ  тор- 
говл'Ё,  которыми  она  сопровождалась,  главныиъ  образомъ  и  вызвали 
приливъ  насел ен1я  въ  города.  Въ  1790  г.  3,1 47о  американскаго  на- 
селен1я  жило  въ  городахъ  съ  10.000  и  бол1^е  жителей;  сто  л%гь  спустя 
семь  К0Л0Н1Й  Австралаз1и  съ  почти  тФмъ  же  населен1емъ,  что  въ 
Соединенныхъ  Штатахъ  сто  лЪтъ  назадъ,  им'Ьли  33,207о  жителей 
въ  городахъ  той  же  величины.  Въ  1790  г.  3,407о  населен1я  Соеди- 
ненныхъ Штатовъ  жило  въ  городахъ  съ  8.000  и  бол'Ье  жителей;  въ 
1900  г.  это  отношен1е  возрасло  до  ЗЗД^о-  ^^^  >1Ь1  включимъ  въ 
число  городского  населен1я  центры  съ  4.000  жителей,  то  получииъ 
37,3°/о«  Бъ  н1Ькоторыхъ  штатахъ  процентъ  гораздо  выше.  Если  мы 
возьмемъ  штаты,  городское  населен1е  которыхъ  превышаетъ  среднео 
число  для  всей  страны,  то  процентное  отношенхе  населен1я,  живупхаге 
Въ  городахъ  съ  числомъ  жителей  не  меньше  8.000,  представляется 
въ  сл-Ьдующемъ  вид*:  Колорадо  —  38;  Нью-Гемпширъ  и  Ойо  —  39; 
Делаваръ  —  41;  Калифорп1я  —  44;  Пенсильванй  —  46;  Мэрилэндъ  и 
Иллинойсъ — 47;  Коннектикутъ— 53;Нью-Джерсей — 61;  Нью-1орЕЪ — 69: 
Массачусетъ  —  76;  Родъ-Айлэндъ  —  81.  За  исключен1вмъ  Колорадо, 
главнаго  центра  горной  промышленности,  это,  вакъ  видно,  все  про- 
мышленные и  торговые  центры.  Въ  немногихъ  штатахъ  городское 
населен1е  даже  равняется  или  превышаетъ  городское  населен1е  Англш 
и  Валлиса,  которое  достигло  въ  1901  г.  68^о  въ  городахъ  съ  насе- 
лен1емъ  бол*е  10.000  и  777о  въ  городахъ  съ  населен1емъ  бол-Ье 
3.000.  Изъ  другихъ  европейскихъ  странъ  лишь  Бельг1я  и  Голланд1я 
несколько  превышаютъ  общую  среднюю  для  Соединенныхъ  Штатовъ, 
тогда  какъ  германская  почти  равна  ей,  а  французская  немного 
ниже  ея. 

Въ  пред'Ьлахъ  одного  и  того  же  города  степень  сосредоточения 
населен1я  различна  для  разныхъ  кварталовъ  въ  почти  столь  же  за- 
м-Ётной  м'Ёр1^,  какъ  и  въ  различныхъ  частяхъ  страны.  Торговые 
кварталы  им'Ьютъ  главнымъ  образомъ  дневное  населен1е,  богатые 
жилые  кварталы  населены  сравнительно  р']^дко,  въ  б'Ёдныхъ  кварта- 
лахъ  чрезвычайно  густое  населен1е.  Хотя  недавн!я  прим-ЬнеШп  элек- 
тричества для  надобностей  перерижен1я  чрезвычайно  расширили  при- 
городную площадь,  все  же  существуютъ  еще  местности,  въ  которыхъ 
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ско11Лбн1е  въ  цантрахъ  возрастаетъ  изъ  года  въ  годъ,  такъ  какъ  на 
него,  повидимомуу  не  вл1яетъ  быстрота  передвижен1я.  6ъ  десятонъ 
участв'6  Нькь1орва,  нанримФръ,— наибол'Ье  густо  населенномъ  м'Ьст! 
во  всенъ  цнвилизованномъ  ш\рЬ  —  число  жителей  на  акръ,  которое 
составляло  524  въ  1890  г.,  возрасло  до  670  въ  1904  г.;  тогда  какъ 
по  переписи,  сд'Ьланной  отд'Ьлоиъ  жилищной  статистики  (Тепешеп! 
Ноп$е  Бераг1теп(),  въ  н'Ькоторыхъ  участкахъ  населен1е  превышало 
1.000  челов16въ  на  акръ.  Сравнительно  съ  этинъ  саиыя  высок1я 
европейск1я  цифры  кажутся  незначительными:  ^086&(а(1^;  въ  Праг'Ь — 
485;  Вопив -N0070116  въ  Париж'Ь — 434;  ВеЛпа!  бгееп  Ког1Ь  въ 
Лондон* — 365. 

Если  принять  во  внинан1е,  что  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  въ 
общенъ  болФе  7з1  &  въ  нЪвоторыхъ  штатахъ  Vз  или  '/4  населен1я 
жйветъ  теперь  въ  городахъ,  и  если  мы  зам^тинъ,  что  прогрессъ 
сосредоточен1я  не  уиеньшается,  то  становится  очевидныиъ,  что  въ 
результат*  изм*нен1я  въ  эконоиическихъ  услов1яхъ  проблемы  нац1о- 
нальной  жизни  будущаго  въ  значительной  степени  становятся  проб- 
лемами городовъ.  Посл*дн1я  же,  однако,  преимущественно  соц1альнаго 
и  политическаго  характера.  Поскольку  он*  дкономическ1я  по  харак- 
теру, он*  находятся  преимущественно  въ  зависимости  отъ  такихъ 
факторовъ,  какъ  вл1ян1е  городской  ренты  на  издержки  существованкя 
и  на  высоту  заработной  платы,  какъ  вл1ян1е  концентрац!и  труда  и 
капитала  на  производство  и  расцред*лен1е  и  какъ  сл*дств1я  роста 
городского  населен1я  на  счетъ  уменьшен1я  насблен1я  сельскихъ  общинъ 
и  недостатка  фермерсваго  труда.  Н*которые  изъ  нихъ  будутъ  изсл*- 
дованы  ниже. 


23.  Распред'Ьлен1е  населен1я. 

Къ  числу  прочихъ  услов1й  распред*лен1я  населен1я,  им*ющихъ 
важное  экономическое  значен1е,  относятся  полъ,  возрастъ  и  професс1я. 
Процентное  отношен1е  женщинъ  оказываетъ  вл1ян1е  на  рабоч1й  ры- 
нокъ,  поскольку  он*  являются  работницами;  между  т*мъ  значитель- 
ное преобладан1е  того  или  другого  пола  не  только  вл1яетъ  на  браки 
и  плодовитость,  но  и  играетъ  роль  въ  общественной  жизни  вообще. 
При  нормальныхъ  уелов1яхъ  въ  настоящее  время  количество  женщинъ 
несколько  превышаетъ  число  мужчинъ.  Такъ,  въ  Ёвроп*  приходится 
1.064  женщины  на  1.000  иужчинъ.  Хотя  мальчиковъ  рождается  больше, 
чЪмъ  д*вочекъ,   однако   смертность  между  мужчинами   обыкновенно 
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больше,  ЧТ5  объясняется  отчасти  ихъ  бол'Ье  опасными  для  жизни 
професс1яни,  отчасти  мен1^б  регулярною  жизнью.  Въ  менФе  культур- 
ныхъ  древннхъ  странахъ  мужчинъ  обыкновенно  больше,  ч^мъ  жен- 
щинъ,  чтб  по  всЬиъ  в'Ьроят1я11Ъ  должно  быть   приписано  тому,   что 

^(•9|И1С1П». 


€Ьэ|>ОСДЫ<.^ 


1ЛКЛОЛМV^1^РЬ  \,  1м^      1 « '  '  11 ^ — ^ ^ — ^ 


Треугольникъ  XX  представдяетъ  собою  воображаемое  населен1е, 
вполн'Ь  неподвижное,  возрастающее  ежегодно  на  постоянную  цифру  рок- 
ден1й  и  уменьшающееся  на  равное  число  смертей,  распред'Ьленныхъ  въ 
совершенно  равной  степени  между  вс']&ми  возрастами. 

Фигура  А  А  представдяетъ  собою  населеше  почти  неподвижное  съ 
низкими  коэффиц1ентами  рождаемости  и  смерти  и  съ  незначительной 
нммигращей  или  эмиграц1ей. 

Фигура  В  В  представляетъ  собою  •  населен1е  съ  высокими  коэффи- 
щеитами  рождаемости  и  смертности  и  большою  эмиграцхей. 

Амвриканск1я  услов1я  выражены  сочетан1емъ  верхней  части  А  и 
нижней  части  В,  образующимъ  кривую. 

танъ  болФе  тяжелыя  работы  приходятся  на  долю  женщинъ.  Бъ  во- 
выхъ  странахъ,  подобно  Америк'Ь,  тоже  наблюдается  н'Ькоторое  пре- 
вышен1е  числа  мужчинъ,  объясняемое  главныиъ  образомъ  эниграц1ей: 

*)  Изъ  Левассера  »Ьа  Рора1аиоп  ^^гап^аазе",  т.  II  (1891),  стр.  257—260. 
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на  100  человЪвъ  приходится  51,2  мужчинъ  и  48,8  женщинъ.  Про- 
тивоположность между  новыми  и  старыми  м'Ьстностями  наблюдается 
на  прим1^р1&  Массачусета,  въ  воторомъ  больше  женщинъ  (51,3%),  и 
Уайоминга  (37,17о).  Преимущественно  экономичесШй  харавтеръ  при- 
Ч1нъ,  вл1яющихъ  на  распредЬлен1е  населен1я  по  полу,  доказывается 
т^мъ,  что  въ  промышленныхъ  и  торговыхъ  центрахъ  американскихъ 
или  иностранныхъ,  въ  воторыхъ  тяжелый  трудъ  и  нервное  напря- 
жете составляютъ  уд'Ьлъ  мужчинъ,  всегда  явно  выраженъ  поре- 
ви женщинъ. 

Распред1^ен1е  населен1я  по  возрасту  им1Бетъ  важныя  соШадьныя 
и  политичесв1я  стороны,  именно  обусловливая  число  учащихся,  изби- 
рателей и  призываемыхъ  на  военную  службу  ^).  Съ  точки  зр1^н1я 
дкономической,  однако,  важнейшее  значен1е  им'Ьетъ  распред'Ьлен1е 
населен1я  по  занят1ямъ,  хотя  отношен1я  между  производительными 
классами  значительно  разнятся,  соотв'Ьтственно  услов1ямъ  д'Ьтскаго 
труда;  за  пред^ы  трудоспособнаго  возраста  принимаютъ  обыкновенно 
15  и  65  Л'Ьтъ.  Бакъ  на  это  часто  указывалось  и  какъ  это  подтвер- 
ждается таблицей  на  стр.  4в-й,  распред'Ьлен1е  населен1я  по  воз- 
расту можно  обыкновенно  сравнивать  съ  пирамидой,  основан1е  ко- 
торой образуютъ  дЪти,  а  вершину  старики.  Когда  населен1е  быстро 
растегь,  основан1е  широко;  когда  оно  растетъ  медленно,  основан1е 
узко  и  верхняя  часть  пирамиды,  представляющая  старш1е  классы, 
становится  выпуклой,  образуя  колоколъ.  Подобные  же  результаты 
получаются  при  переселенческихъ  движен1яхъ.  Если  иммиграц1я  велика, 
группы  средняго  возраста  увеличиваются  и  кривая  можетъ  сравниться 
съ  волчкомъ;  при  эмиграц1и  кривая  осЪдаетъ  къ  середин1^  и  выглядитъ 
точно  шпилька.  Главнымъ  образомъ  благодаря  этому  въ  промышлен- 
ныхъ штатахъ,  также  какъ  въ  городскихъ  центрахъ,  кривая  подобна 
волчку,  съ  весьма  большой  пропорщей  продуктивныхъ  классовъ. 
Различ1е  между  промышленными  и  непромышленными  штатами  на- 
глядно изображено  на  сл'Ьдующей  таблиц-Ь,  указывающей  на  распре- 
^1|ен1е  населеи1я  по  возрасту  въ  процентныхъ  отношешяхъ: 

Годы:  0-15      15—65      65. 

Соедин.  Штаты     34,30     6 1,66     4,04 

Массачусетъ     .    .  27,36     67,54     5,10 

Ю.  Дакота  .    .    .  39,32     58,67    2,31 

*)  Изъ  76  милд1оновъ  наседенГя  Соеднненныхъ  Штатовъ  въ  1900  г 
26  инлд1оновъ  обоего  пода  бьиш  въ  шкодьномъ  возраст'Ь  (между  5-ью  и 
20-ью  годами),  21  милшонъ  мужчинъ  въ  возраст'Ь  политической  зр'Ьлости 
<свыше  21  года)  и  16  миллшновъ  мужчинъ  въ  возраст-Ь  призыва  на 
военную  службу  (отъ  18  до  44  лЬтъ). 
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Число  лицъ  продуктивнаго  возраста  въ  Массачусетс  почти  на  Ю^о 
больше,  ч1^11ъ  въ  Ю.  ДакотЪ.  Сходный  данныа  даетъ  и  иностранная 
статистика. 

Расаред6лен1е  населен1я  по  занят1яиъ,  конечно,  очень  тЪсно  свя- 
зано со  степенью  эксплоатац1и  экономическихъ  силъ.  Поэтому  срав- 
нительный статистическ1я  данный,  относящ1яся  къ  разнынъ  странамъ, 
не  ин'Сютъ  значен1я.  Ниже  польщенная  таблица  свид'Ьтельствуетъ  о 
большоиъ  ростЬ  проиышленныхъ  влассовъ  въ  Соединенныхъ^татахъ 
и  осв^шають  интересную  сторону  относительной  важности  различныхъ 
проиышленныхъ  занят1й  съ  точки  зрШя   распред'6лен1я  насблен1я. 

РаспрбД'Ьлен1е  населен1я  Соединенныхъ  Штатовъ  по  8анят1ямъ 
въ  процбнтныхъ  отношен1яхъ. 

1880.  1890.  190а 

Землед6л1е 44,3  37,7  35,7 

Профбсс1ональная  служба 3,5    4,1    4,3 

Доиашн1я  и  личныя  услуги 19,7  18,6  19,2 

Торговля  и  перевозка 10,7  14,6  16,4 

Мануфактура  и  механическое  производство  21,8  25,0  24,4 

Число    лицъ,   занятыхъ  въ    различныхъ    отрасляхъ    труда   въ 

1900  г.  ^). 

Плотники  и  столяры 600.252 

Швеи,  б'Ьлошвейки  и  модистки 585.685 

Служащ1е  на  паровыхъ  жел1Ьзныхъ  дорогахъ  .   .  582.150 

Рудокопы  и  каменоломщики 563.866 

Рабоч1е  по  выд'Ьлк1Ь  жел'бза  и  стали 290.611 

Машинисты 283.145 

Маляры,  стекольщики  и  лакировщики 277.541 

Бумагопрядильщики 246.004 

Портные  и  портнихи 229.649 

Кузнецы 226.477 

Инженеры  и  кочегары  (кром-б  жел'Ьзнодорожныхъ)223.495 

Сапожники  и  башмачники 208.912 

Л'Ьсопильщики  и  стругальщики 161.624 

Каменщики 160.805 

Типографщики,  литографщики  и  прессовщики  .   .  155.147 
Рабоч1е  въ  сигарныхъ  и  табачныхъ  производствахъ  131.452 

*)  Исключая    купцовъ,    приказчиковъ,    ломовыхъ    извозчиковъ    и 
агентовъ. 
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24.  Ростъ  населен1Я. 

Ростъ  наседбшя  вообще  зависдтъ  отъ  браковъ.  Бъ  числу  д^тей 
законнорожденныхъ  надобно  всегда  прибавлять  дЪтей  вн'ёбрачныхъ, 
Боторыя  составдяютъ  въ  различныхъ  странахъ  отъ  В-хъ  до  14-тн 
^/о7в  общаго  числа.  Въ  н*которыхъ  большихъ  городахъ,  вакъ,  на- 
прии^ръ,  въ  Париж'Ьу  эта  величина  поднннается  до  247о«  ^  тамъ, 
гдф,— кавъ  прежде  было  въ  Бавар1и— существуютъ  особенно  строг1е 
брачные  заЕоны, — даже  выше.  Процентное  отношен1е  неженатыхъ  свыше 
пятнадцати  хЬть  колеблется  въ  различныхъ  странахъ  между  30  и 
аО^/о-ами,  составляя  въ  Америк*  40%  для  мужчинъ  и  317о  для 
генщияъ.  Если  же  мы  возьмемъ  бол^е  узкШ  кругъ  населен1я,  именно 
между  сорока  и  шестидесятью  годами,  вакъ  возрастъ,  въ  которомъ 
шов^къ  обыкновенно  состоитъ  уже  въ  брак*,  число  неженатыхъ 
составить  лишь  отъ  12  до  157о-  В'ь  аиериванскихъ  городахъ  число 
неженатыхъ  больше,  чтб  объясняется  отчасти  поздними  браками  и 
отчасти  значительной  эниграц1ей  молодыхъ,  несостоящихъ  въ  брак*, 
лищ».  Нормальное  число  вступающихъ  въ  бракъ  колеблется  въ  боль- 
шинств*  странъ  между  14  и  18  лицами  на  каждую  1000  населен1я 
въ  годъ,  при  чемъ  бываютъ  значительный  отступлен1я  въ  связи  съ 
общими  экономическими  услов1ями.  Пер10ды  упадка,  наприм*ръ,  ко- 
нечно, уменьшаютъ  стремлен1е  къ  бракамъ,  тогда  какъ,  съ  другой 
стороны,  при  благопр1ятныхъ  для  прим*нен1я  труда  женщинъ  уело- 
В1яхъ,  какъ  въ  н*которыхъ  городахъ  Новой  Англш,  количество  бра- 
ковъ особенно  велико. 

Едва-ли  не  большее  значен1е,  ч*мъ  количество  браковъ,  им*етъ 
плодовитость  ихъ.  При  сравнен1и  числа  рождеШЙ  со  вс*иъ  числомъ 
наеелешя  получается  приблизительная  цифра  рождаемости.  Присрав- 
ненш  же  количества  рожденШ  съ  числомъ  женщинъ  въ  возраст*, 
когда  он*  способны  производить  д*тей  (оть  15  до  50  л*тъ),  полу- 
чается точная  или  правильная  цифра  рождаемости.  Среднее  число 
д*тей  на  семью  въ  различныхъ  странахъ  колеблется  между  3  н  5. 
Въ  одной  и  той  же  стран*  плодовитость  зависитъ  не  только  отъ 
цв*1а  и  расы,  какъ,  наприм*ръ,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  но  также 
я  оть  сощальныхъ  и  экономическихъ  услов1й,  соотв*тствующихъ 
вл1яиш  соображен1й  благоразум1я.  Изв*стно,  что  въ  наибол*е  б*д- 
ныхъ  классахъ  плодовитость  наибольшая.  Въ  настоящее  время  уста- 
новлено, что  рождаемость,  какъ  и  вступлен1е  въ  бракъ,  различно  вь 
городахъ  одинаковой  величины  въ  зависимости  отъ  преобладан!я  той 

Зеажгманъ.  4 
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ИЛИ  другой  отрасли  промышленности  или  труда.  Число  рожденШ  на 
1000  всего  населешя  колеблется  между  исключительно  малой  циф- 
рой 22  для  Франц1и,  и  приблизительно  50  для  Росс1и  и  Инд1и.  Для 
Соединенныхъ  Штатовъ  она  составляетъ  свыше  35,  но  быстро  па- 
даетъ  для  Восточныхъ  Штатовъ.  Въ  значительной  части  Новой 
Англ1и  рождаемость  среди  туземцевъ  ниже,  ч1^мъ  во  Франц1и,  и  даже 
столь  низка,  что  еслибъ  не  значительно  большая  плодовитость  среди  ино- 
странцевъ,  тамъ  было  бы  меньше  роясден1й,  чФмъ  смертей. 

Ростъ  населен!я,  какъ  я  объ  этомъ  тольео-что  вскользь  упомя- 
нулъ,  зависитъ  не  только  отъ  рождаемости,  но  н  отъ  смертности. 
Соц1альный  прогрессъ  совершенно  различенъ  въ  зависимости  отъ  того, 
вызывается  ли  ростъ  населен1я  первою  или  второю  изъ  этихъ  при- 
чинъ.  Если  и  допустимъ  взглядъ,  одобряющ1й  низкую  рождаемость, 
то  касательно  высокой  смертности  можетъ  быть  лишь  одно  мн'Ьн1е, 
именно,  что  она  нежелательна.  Въ  наше  время,  наконецъ,  культура 
старается  всевозможными  способами  задержать  смертность  и  про- 
длить челов1Ёческую  жизнь. 

Совершенно  безполезно  подкр'Ьплять  статистическими  данными 
так1я  явлен1я,  какъ  радлич1е  смертности  въ  зависимости  отъ  временъ 
года,  возраста  и  пола.  Въ  теплыхъ  странахъ  лЪто,  а  въ  холодныхъ 
зима  наибол1Ье  опасна.  Повсюду  наибольшая  смертность  обыкновенно 
среди  д'бтей  и  почти  везд'Ь  смертность  среди  мужчинъ  несколько 
выше,  ч-Ёмъ  среди  женщинъ.  При  сравнен1яхъ  мы  должны 
опять-таки  принимать  во  вниман1е  различ1е  между  приблизительной 
и  точной  цифрой  смертности.  Обычный  масштабъ  —  это  число 
смертей  на  1000  челов'Ькъ  населен1я.  Однако  въ  виду  того,  что 
смертность  различается  по  полу  и  возрасту,  сравнеше  становится 
точнымъ  только,  если  берется  населеМе  того  же  пола  и  воз- 
раста. Величина,  выражающая  это  соотношен1е,  называется  пра- 
вильной или  точной  смертностью.  Съ  другой  стороны,  въ  стране  съ 
относительно  большимъ  числомъ  д1^тей  цифра  смертности  выше.  11ред- 
иринятыя  для  общихъ  надобностей  изыскан1я  показали,  что  резуль- 
таты какъ  перваго  пер1ода,  приблизительнаго,  такъ  и  второго,  точ- 
наго,  не  въ  такой  м1^р1^  различны,  чтобы  изм1Бнить  представлен1е  о 
сравнительномъ  положен1и  различныхъ  странъ.  Въ  американской 
статистик1к  достигнута  еще  большая  точность,  благодаря  тому,  что 
принимаются  во  внимание  расовый  услов1я,  подобно  возрастнымъ. 
Нормальная  смертность  въ  современныхъ  государствахъ,  выраженная 
въ  грубыхъ  цифрахъ,  колеблется  между  17  и  21  на  1000,  чтб  со- 
отвФтствуетъ  положен1ю  вещей  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  въ  1900  г. 
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Бъ  городахъ  смертность  значительно  выше,  тЬнъ  въ  деревн'Ь,  гд'6 
она  подчасъ  падаетъ  до  14  или  15,  тогда  какъ  въ  н1^которыхъ  не- 
здоровыхъ  городскихъ  м'Ьстностяхъ  Америки  иногда  возрастаетъ  до 
35  или  даже  50.  За  посл'Ьднбе  время  смертность  зам1Ьтно  уменьши- 
лась, благодари  прогрессу  науки,  борющейся  съ  бол'Ьзнями,  благо- 
даря уменьшен1ю  войнъ  и  благодаря  экономическимъ  изм1^нен1ямъ, 
Еоторыя  посильно  устранили  голодъ;  конечно,  я  не  принимаю  во  вни- 
ман1е  относительно  отсталый  страны  (какъ  Росс1я  и  Инд1я).  Наи- 
большаго  прогресса  въ  отношен1и  смертности  достигли  города,  бла* 
годаря  колоссальнымъ  усиЪхамъ  въ  области  современнаго  оздоровле- 
шя,  надзора  надъ  пищевыми  продуктами  и  молокомъ,  улучшен1ю 
жилищъ  и  увблмчен1ю  насажден1й:  за  столШе  смертность  В1кны  упала 
съ  60  до  23,  за  25  л1^тъ  смертность  Лондона  —  съ  50  до  25,  за 
полвЬка  смертность  НьюЛорка,  съ  32  до  20.  Въ  нФкоторыхъ  образ- 
довыхъ  городахъ  смертность  стала  даже  ниже,  ч4мъ  въ  сельскихъ 
общинахъ. 

25.  Переселен1е  населен1я. 

Посл'Ьднимъ  факторомъ,  вл1яющимъ  на  изм'Ьнен1е  населен1я,  является 
переселен1е.  Во  внутреннемъ  переселен1и  съ  м1Ьста  на  М'Ьсто,  какъ  и  въ 
переход1Б  отъ  одной  отрасли  труда  къ  другой,  главнымъ  образомъ 
обнаруживается  современная  подвижность  труда.  Въ  прежн1я  времена 
обычай,  касты,  законы  о  переселен1яхъ  и  т.  п.  ставили  серьезный 
преграды  къ  такого  рода  движен1ямъ.  Въ  настоящее  время,  подъ  да- 
влеа1емъ  экономическаго  мотива,  населен1е  мФняетъ  местожительство 
въ  поискахъ  за  лучшими  уелов1ями  труда,  Переселен1е  изъ  одной 
страны  въ  другую  принимаетъ  форму  дмиграц1и  или  иммиграц1и.  Въ 
то  время,  какъ  иммиграцШ  увеличиваетъ  населеШе  новыхъ  странъ, 
эияграЩя  лишь  рФдко  уменьшаетъ  населен1е  старыхъ,  такъ  какъ 
убыль,  происшедшая  всл'Ьдств1е  дмиграц1и,  быстро  пополняется  бла- 
годаря увеличеи1ю  рождаемости,  вызванному  улучшен1емъ  услов1й  въ 
стране.  Ирланд1я  является  въ  атомъ  отношеШи  исключен1емъ  въ  силу 
особыхъ  услов1й. 

Если  народъ  эмигрируетъ  въ  1гЬста,  находящ1яся  въ  зависимости 
огь  метропол1и,  образуются  колоши.  КолоШи  служатъ  не  только  хрЬ- 
лянъ  иредоставлен1я  занятШ  излишку  наседешя,  но  и  пр1обр'Ьтен1я 
новыхъ  рынковъ  для  сбыта  излишка  производства.  Въ  настоящее 
время  можно  говорить  и  о  третьемъ  видЪ  колоШй,  который,  подобно 
колон1ямъ   Соединенныхъ   Штатовъ,  не  пресл1^дуютъ  ни  1(Ьлей  эми- 
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грац1и,  ни  ц'Ёлей  дксплоатац1и,  а  главныиъ  образоиъ  стремятся  под- 
нять въ  аолитичесвоиъ  и  экономическомъ  отношеШи  туземное  населеше. 

Если  мы  признаеиъ  вм'Ьст^  съ  антропологами  С7ществован1е  одного 
первоначальнаго  м1Ёстопребыван1я  всей  человеческой  породы,  то  ока- 
жется, что  всЬ  народы  состоять  изъ  имиигрантовъ  или  потоиковъ 
нммигрантовъ.  Прежде  передвижен1е  предпринимали  племена  или 
на1ии;  теперь  это  д'Ьлаютъ  отд'ёльныя  лица.  Въ  странахъ  древней 
цивилизац1и  эти  массовый  иммиграц1и  даже  отд'Бльныхъ  лицъ 
уже  давно  превратились.  Однако  въ  странахъ,  вавъ  Соединен- 
ные Штаты,  это  даижен1е  еще  прогрессируетъ  въ  огромномъ  раз- 
м'Ёр'Ё,  по  всЬмъ  в%роят1яыъ,  въ  посл'ЬднШ  разъ  въ  челов1^ческой 
исторш.  Хотя  иммиграхЦя  сильно  увеличилась  за  посл%дн1е  полъ-в'Ька^ 
все  же  ова  не  опередила  значительно  въ  рост'Ё  коренное  населен1е. 
Рождаемость  среди  иностранцевъ  составляла  въ  1860  г.  13,27о  всего 
населен1я  и  хотя  пропорц1я  слегка  подеялась  въ  сл'Ьдующее  десяти- 
л1&т1е,  въ  1900  г.  она  снова  понизилась  почти  до  того  же  уровня— 
13,77о-  Это  противор*читъ  ходячему  мн-ЬнШ,  но  гЬмъ  не  мен*е  это 
такъ.  Это  ясно  представлено  на  д1аграммахъ  и  таблицахъ,  пом'Ьщен- 
ныхъ  на  стр.  50*,,  52»  и  52\  которыя  также  свид-Ьтельствують 
о  большомъ  росгЬ  за  посл'ЬдШе  годы  нммигрантовъ  изъ  южной  и 
восточной  Европы,  а  также  изображаютъ  составь  яаселен1я  въ 
1900  году. 

Соединяя  естественный  рость  населен1я  съ  его  увеличен1емъ  пу- 
темъ  переселен1й,  мы  получимъ  общую  цифру  роста  населен1я.  До 
гражданской  войны  населен1е  Соединенвыхъ  Штатовъ  возрастало 
немногимъ  больше,  ч'Ьмъ  на  треть  за  десятил%т1е.  Съ  1880  г.  деся- 
тил'ЬтнШ  приростъ  уменьшился,  составляя  около  25^/о  для  десятил'Ьт1Я, 
кончающагося  въ  1890  г.  и  около  217о  для  десятилМя,  ованчи- 
вающагося  въ  1900  г.  Не  взирая  на  это  уменьшен1е  въ  прирост'Ё 
населен1я  Соединенныхъ  Штатовъ,  его  превосходить  только  населен1е 
Аргентины,  гцЪ  число  приблизительно  тавъ  же  велико,  какъ  оно 
было  въ  Америк'Ь  до  1860  г.  Въ  Европ'Ё  приростъ  составляетъ  при- 
близительно лишь  половину  прироста  Соединенныхъ  Штатовъ,  но 
въ  то  время,  какъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  онъ  падаетъ,  въ 
ЕвропФ  онъ  поднимается.  По  таблиц'Ь  на  стр.  50^  можно  судить  о 
сравнительномъ  возрастан1и  населен1я  въ  н^воторыхъ  изъ  наибол'Ёе 
значительныхъ  странъ  за  посл'1дн1я  десятил'Ёт1я. 

Превышен1е  рожден1й  надъ  смертями  и  приростъ  населеШя  въ 
вФкоторыхъ  типвчныхъ  странахъ  за  1900  г.  приведены  въ  таблид1> 
на  сл1Ьдующей  страниц'Ь. 
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26.  Законъ  населен1я. 


Важн'Ишей  проблемой  въ  вопрос1^  о  рост!  населен1я  является 
его  соотношен1е  съ  благосостоян1емъ.  Такъ  называемый  завонъ  на- 
селеШя,  открытый  Мальтусомъ  въ  конц*  ХУП1  стол*т1я,  утверждаетъ, 
что  насбЛбН1е  обнаруживаетъ  тендвнц1ю  возрастать  свор'Ье  средствъ 
сущв€твован<я,  и  что  это  давлвн1е  населен1я  на  посл1^дн1я,  если  не 
устраняется  предупредительными  мЪраив,  приводить  въ  такого  рода 
репрессЕвнымъ  м'Ьрамъ,  какъ  нищета,  порокъ  и  преступлен1е,  которые 
одни  только  въ  состоян1и  возстановить  нарушенное  равнов1^с1е. 


Соединен.  Шт.  .  . 
Англ1я  и  Валлисъ 
Гериан1я  .... 
ФрашЦя  .... 

Итал1я 

В€нгр1я    .... 


Рождае- 
мость. 

36,1 
80,1 
36,2 
22,2 
35,5 
40,5 


Смерт- 
ность. 


17,4 
18,4 
22,5 
21,6 
24,6 
30,8 


Превыше- 

ше  рожде- 

шй. 

17,7 
11,7 
13,7 
0,6 
10,9 
10,2 


%-ое  отно- 
шен1е    де- 

СЯТИЛ'ЬТ- 

няго  при- 
роста. 

20,7 

12,1 

16,2 

1,7 

7,2 
10,3 


Населен1е 
(безъ  000). 

75.994 
32.526 
56.367 
38.590 
32.475 
19.254 


йзъ  ЭТОГО  учбн1я  были  сд'Ьланы  три  вывода,  касаюшкеся  соц1а- 
лизиа,  заработаоЁ  платы  и  экономическаго  прогресса. 

1)  Первый,  именно  соц1ализиъ,  и  пробудилъ  мысли  Мальтуса  въ 
этомъ  направлен1и.  ^которые  французекке  идеалисты  и  нхъ 
англШсШе  последователи  защищали  эгалитарныя  или  коммунистиче- 
ск1я  схемы  соц1альнаго  возрожден1я.  Нальтусъ  оспаривалъ  это,  ука- 
зывая на  то,  что  давлен1е  яаселен1я  на  средства  сущвствован1я  въ 
дЪВствитедьности  исключаетъ  всяк1я  подобный  идеалистичесшя  по« 
строены.  2)  Съ  другой  стороны,  хотя  это  случилось  н'Ьсколько  иоздн1^е, 
высвазанъ  былъ  взглядъ,  по  которому  заработная  плата  завнситъ 
огь  спроса  и  предложен1я,  и  потому  рабоч1е  обречены  на  минимуиъ 
заработной  платы  до  тЬхъ  поръ,  пока  количество  ихъ  не  уменьшится. 
3)  Наконецъ  указано  было  на  то,  что  экономическому  прогрессу 
вообще  серьезно  угрожала  опасность  избытка  населен1я  и  было  вы- 
сказано сомнЬн1б  въ  томЪу  можеть  ли  это  быть  предотвращено  ши- 
ровимъ  прнм'Ьнен1емъ  осторожности  и  воздержан1я — м'Ьръ,  въ  дМ- 
ствительность  которыхъ  Мальтусъ  самъ  не  особенно  в1Ьрилъ. 

Въ  первоначальной  формулировке  своего  закона  Мальтусъ  утвер- 


—    54     — 

ждалъ,  что  въ  то  время,  вакъ  пища  возрастаетъ  въ  лучшемъ  случа'Ь 
въ  ариеметической  прогрешх,  населен1е  возрастаетъ  въ  геометрической. 
Хотя  точность  этой  формулы  была  съ  усп^хомъ  опровергнута,  все 
же  вопрось  о  томъ,  дМствительно  ли  населен1е  возрастаетъ  быстр1^, 
нежели  пища,  остается  открытымъ.  Что  касается  пищи,  н^тъ  сомнЪ- 
н1я,  что  существуютъ  опредФленныя  границы  для  ея  воврастанхя, 
хотя  эти  границы  болЪе  растяжимы,  чЬиъ  первоначально  думали. 
Можетъ  быть  увеличена  площадь  обработки,  могутъ  быть  прим^&нены 
всякаго  рода  усовершенствован1я,  могутъ  быть  использованы  до  снхъ 
поръ  неподозрЪваемыя  силы  природы,  но  въ  вонц'Ь  концовъ,  какъ 
мы  увидимъ,  завонъ  убывающей  продуктивности,  о  которомъ  перво- 
начально Иальтусъ  не  думалъ,  проявить  себя. 

Что  касается  населен1я,  то  въ  опровержен1е  доводовъ  Иальтуса 
выставлено  было  два  соображен1я,— одно  б1ологическаго,  другое  со- 
Ц1ально-двономичесваго  характера.  Б1ологическ1й  аргументъ  утвер- 
ждаетъ^  что  сила  воспроизведен1я  сама  уменьшается  у  болЪе  слож- 
ныхъ  и  цивилизованныхъ  существъ  и  указываетъ  на  небольш!я 
семьи  высшихъ  кдассовъ  и  на  увеличивающуюся  безплодность  жен- 
щины Новой  Англ1и.  Этотъ  аргументъ,  однако,  никоимъ  образомъ 
не  безспоренъ;  и  прежде  всего  н'Ьтъ  уверенности,  является  ли  умень- 
шен1е  прироста  естественнымъ  или  искусственвымъ,--то  есть  не 
есть  ли  это  намеренный  результатъ.  Сощально-дкономическ1й  аргу- 
ментъ указываетъ  на  то,  что  въ  результате  соц1альныхъ,  а  также 
акономичесвихъ  условШ  величина  семей  изменяется  обратно-про- 
порц1онально  благосостоян1ю  ихъ,  и  вто  понижаетъ  приростъ.  Въ 
беднейшихъ  влассахъ  на  каждаго  ребенка  смотрятъ  какъ  на  буду- 
щаго  кормильца  и  потому  не  только  какъ  на  помощника  въ  неда- 
лекомъ  будущемъ,  но  и  какъ  на  опору  въ  старости.  Это  ведегь  къ 
раннимъ  и  часто  неосмотрительнымъ  бравамъ  и  къ  большимъ 
семьямъ.  Бъ  следующемъ  слое  общества  требован1я  воспитан'ш  и 
сохранен1е  положен1я  въ  обществе  вносить  большую  осмотритель- 
ность при  вступлен1и  въ  бракъ  и  исключаетъ  возможность  столь 
многочисленнаго  потомства.  Наконецъ,  въ  более  состоятельныхъ 
кругахъ,  желав1е  основательно  воспитать  хотя-бы  немногихъ  де- 
тей, также  какъ  желан!е  избежать  лишнихъ  волненШ,  связан- 
ныхъ  съ  многочисленнымъ  потомствомъ,  способствують  умень- 
шен1ю  числа  детей.  Французск1й  крестьянинъ  не  очень  разнится 
отъ  средняго  американскаго  или  европейсваго  жителя  большого  го- 
рода. ЭкономическШ  мотивъ  можетъ  быть  слегка  сильнее  у  перваго, 
друг1е  соц1альные  мотивы  слегка  сильнее  у  последняго,  но  по  суще- 
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ству  ош  одинаковы.  И  атотъ  аргуменгь  опять  таки  нельзя  назвать 
анти-мальту81анс]и11гь^  т.  к.  сейчасъ  описанныя  явленая — ^результаты 
еоображенШ  осторожности  и  следовательно  относятся  къ  числу  пре- 
дупреднтельныхъ  факторовъ,  уБазанныхъ  Мальтусомъ. 

Такинъ  образомъ  представляется,  будто  Мальтусъ  былъ  нравъ  въ 
своихъ  предпосылкахъ;  и  такъ  кавъ  соображец1я  осторожности  слабы 
въ  сравнительно  бФдныхъ  влассахъ,  слЪдуетъ  признать,  что  онъ  былъ 
также  правь  въ  своихъ  ирачныхъ  нредсказан1яхъ.  Однако  этотъ  вы- 
водъ  не  состоятеленъ.  Действительное  лротивореч1е  непосредственно, 
по  крайней  иФре,  наблюдается  не  между  населен1емъ  и  пищею,  а 
меазду  населен1емъ  и  богатствоиъ  или  производительными  силами. 
Благодаря  надлежащей  организац1и  и  использован1ю  усовершенство- 
ванныхъ  методовъ,  производство  богатства  вообще  можетъ  быть  ре- 
лчено  настолько,  что  сдЬлаетъ  возможными  какъ  ростъ  населен1я, 
такъ  и  благосостоян1я.  Подобное  явлен1е  происходило,  напримЬръ,  на 
пространстве  всего  XIX  столет1я  даже  въ  наиболее  старыхъ  евролей- 
скихъ  странахъ;  промышленная  революц1я  не  только  увеличила  на- 
родное богатство,  но  въ  значительной  степени  увеличила  и  населен1е, 
уменьпшвъ  въ  то  же  время  нищету,  порокъ  и  преступность.  На  это 
могутъ,  правда,  возразить,  что  это  исключен1е,  такъ  какъ  это  уве- 
Л1чен1е  въ  конце  концовъ  зависело  отъ  снабжен1я  пищевыми  про- 
дуктами изъ  ново-открытыхъ  областей  Северной  и  Южной  Америки; 
къ  этому  можно  добавить,  что  населен1е  этихъ  странъ  увеличивается 
етоль  быстро,  что  раньше  или  позже  и  тамъ  не  будетъ  излишка  хлеба 
для  экспорта.  Однако  даже  признавая  силу  этого  довода  и  глядя  въ 
гЁ  отдаленный  времена,  когда  все  огромный  и  необработанныя  пока 
пространства  земли  будутъ  использованы  для  производства  пищи, 
все  же  справедливо,  что  ростъ  богатства  можетъ  въ  течеШе  почти  без- 
конечныхъ  пер1одовъ  прокормить  населен1е.  Ибо,  какъ  на  это  было 
вскользь  указано  въ  последней  главе,  действительно  интенсивная 
капиталистическая  система  сельскаго  хозяйства  еще  никогда  до  сихъ 
порь  не  осуществлялась  въ  широкихъ  размерахъ.  Если  есть  достаточно 
средствъ,  который  могутъ  быть  вложены  въ  землю,  то  есть  и  доста- 
точно пищи.  Оь  убывающей  продуктивностью  земли  можно  бороться 
п;темъ  возрастающей  продуктивности  быстро  прогрессирующей  про- 
мышленности вообще.  Правда,  пища  должна  вздорожать,  но  будетъ 
больше  богатства,  при  посредстве  котораго  можно  пр1обрести  ее. 

Не  только  можетъ  быть  достигнуть  более  быстрый  ростъ  богат- 
ства, но,  какъ  мы  видели,  увеличен1е  богатства  само  собою  приводитъ 
въ  действ1е  т6  дкономическ1я  и  соц1альныя  силы,  которыя  понижаютъ 
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приростъ  населен1я.  Таввмъ  образомъ  противор-Ьч^е  между  богатствомъ 
и  населен1енъ  можетъ  быть  примирено  въ  двоявоиъ  отношен1и.  При 
благопр1ятныхъ  услов}яхъ  населен{е  можетъ  возрастать  постепенно, 
а  богатство  быстро. 

Ясно,  однако,  что  эти  благопр1ятныя  услов1я  включаютъ  услов1я 
каЕъ  расаред1^лен1я,  такъ  и  производства.  Коммунисты^  противъ  ко- 
торыхъ  Мальтусъ  выступалъ,  ошибались,  но  не  въ  отношен1и,  ува. 
занноиъ  посл'Ьднимъ.  Они  полагали,  что  одно  лишь  изи'Ьнен1е  въ 
распред'Ьлев1и  богатства  въ  состоян1и  водворить  благосостоян]е.  Они, 
вавъ  и  нын1^шн1е  соц1алисты,  упускали  изъ  виду,  что  осушествлен1е 
даже  идеальнаго  распред1Ьлен1я  лишено  значен1я  при  отсутств1и  дфли- 
маго  достаточной  величины,  и  что  ихъ  схемы  представляютъ  опас- 
ность въ  томъ  отношен1и,  что  могутъ  понизить  продуктивность  труда. 
Съ  другой  стороны  доктрина  фонда  заработной  платы  англ1йсвихъ 
классическихъ  экономистовъ  ошибочна,  вакъ  мы  увндимъ,  главнымъ 
образомъ,  въ  томъ,  что  она  прогляд'Ьла  связь  между  заработной 
платой  и  производствомъ  и  не  приняла  во  вниман1е  того  обстоя- 
тельства, что  при  большей  продуктивности  труда  большее  количество 
рабочихъ  вполне  совм'Ьстимо  съ  болФе  высокой  заработной  платой. 

Тавимъ  образомъ  проблема  населен1я  въ  ц-Ьломъ  не  вопросъ  лишь 
одного  количества,  но  и  вопросъ  продуктивности  труда  и  справедли- 
ваго  распред'Ьлен1я.  Иначе  говоря,  это  проблема  не  только  чяселъ, 
но  и  богатства.  Хотя  челов'Ёкъ  —  главная  рабочая  сила,  все  же 
большое  число  другихъ  равныхъ  силъ  создаетъ  большую  нацЮнальную 
силу  и  власть.  Во  и  противоположный  взглядъ  правиленъ,  если  друг1я 
силы  не  равны  ей.  Страна  съ  небольшимъ  населен1емъ,  сравнительно 
высоко  продуктивнымъ,  кав'ь  Англ1Я,  превосходить  бол1Ье  населенную 
страну,  иаприм1Бръ,  Цнд1ю.  Меньшее  населен1е  съ  бол'Ье  равном'Ьрнымъ 
распред(лен1емъ  богатства  предпочтительн'Ье  густому  населен1ю,  въ 
которомъ  на-ряду  съ  крайней  нищетой  господствуетъ  и  огромный 
достатокъ.  Сами  по  себ-б  количества,  сл'Ьдовательно,  не  являются 
существеннымъ  моментомъ.  Мысли  и  поступки  людей  съ  течен1емъ 
времени  изм1^нялись.  Въ  классической  древности,  когда  отсутств1е 
развитыхъ  промышленныхъ  слособовъ  ставило  тЬсныя  границы  про- 
изводству, избытокъ  населен1Я  былъ  настоящей  опасностью,  которая 
ум-Ьрялась,  во-первыхъ,  эмиграц1ей,  во-вторыхъ,  Д'Ьтоуб1йствомъ.  Въ 
средн1е  в1^ка  населен1е  было  р'Ьдкое,  но  тЪмъ  не  мен1^,  всл'Ьдств1е 
неразвитаго  производства,  ростъ  его  удерживался  голодомъ  и  бол'Ьз- 
нями.  Ростъ  предпр1ят1й  въ  XV  и  XVI  стол4т1яхъ  былъ  благопр1ятенъ 
росту  населетя,  хотя  и  не  всегда  вызывалъ  его.   Положен1е   вещей 
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въ  концф  XV*]!!  стол16т1я,  казалось,  подтверждало  опасен1я  Мальтуса; 
но  почти  сто  л1^тъ  спустя  въ  передовыхъ  промышленныхъ  странахъ 
внямайе  было  остановлено  не  на  чрезм1^рно  быстронъ,  но  на  чрез- 
х-Ьрно  недленномъ  рост1Ь  населен1я,  пока  во  Франц1и  возвявъ  нынче 
вопросъ  не  о  чрезмерной  плодовитости,  но  о  расовомъ  самоубИствЪ. 
Таишь  образомъ  учен1е  объ  избытв'к  населен1я  перестало  вызы- 
вать страхъ  въ  современноиъ  обществ1^.  Центръ  тяжести  быль  пере- 
несенъ  со  средствъ  существоваШя  на  богатство  и  продуктивность* 
Последняя,  однако,  зависитъ  не  только  отъ  характера  и  воспнтан1я, 
умственнаго,  проныпиеннаго  и  этическаго,  но  также  оть  соц1альной 
оргаш1зац1и  и  хозяйственныхъ  методовъ.  Проблеиа  населен1я,  короче 
говоря,  нын1Ь  является  частью  бол^е  широкой  проблемы  производства 
л  распред1^ен1я  богатства.  Въ  этомъ  снысл'Ь  она  является  скорЪе 
результатомъ,  чФмъ  причиною.  Если  мы  увеличимъ  проиэтодитель- 
ность  труда  и  приблизимся  къ  распределительной  справедливости, 
населен1е  само  собой  приспособится  къ  вовымъ  услов1ямъ,  или  авто- 
матически увеличившись  до  уровня  поднятаго  благосостоян1я,  или  же 
произвольно  удержавшись  на  этомъ  уровне. 


КНИГА   П. 

Развит1в  экономической  жизни  и 
мысли. 


ГЛАВА    V. 

Хозяйственныя  стад! и. 
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28.  Экономическое  ра8вит1е. 

Въ  виду  многосторонности  экономической  жизни  не  легко  выд'Ь- 
лить  основныя  черты  ея  развит1я.  Большинство  существующихъ  теор1й 
страдаютъ  однимъ  изъ  сл'Ёдующихъ  трехъ  недостатковъ:  случайный 
признакъ  принимается  за  существенный,  неполнота  другихъ  теорШ 
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д^лаетъ  ихъ  безподезными,  третьи  слишвомъ  общи  и  потону  неопре- 
д1|енны  или  неточны. 

1)  ПринФронъ  перваго  типа  можетъ  служить  разд1^лен1е  экономи- 
ческой исторш  на  три  пер1ода:  натурально*и1Ьнового,  денезкнаго  и 
кредитнаго  хозяйства.  Въ  первонъ  пер1од1^  люди  обиЪнивали  излиш- 
ке продукты  на  продукты  же;  во  второмъ  появляются  для  облегче- 
Н1Я  обидна  деньги;  въ  третьемъ  вредить  дополняетъ  денежное  обра- 
щеШе.  Все  это  совершенно  в^рно,  но  не  касается  глубины  вопроса, 
не  объясняетъ  намъ  причинной  зависимости  явденМ:  почему  произошли 
указанный  изи^нен1я,  каковы  гЬ  основный  изм1Ьнен1я  въ  промыш* 
аенномъ  строФ,  вн^Ьшнинъ  выражен1емъ  которыхъ  являются  перемены 
въ  обращенШ? 

Такой  же  характеръ  ииФетъ  д-блеШе  экономической  истор1и  на 
«животный,  растительный  и  минеральный»  ибр1оды:  въ  первомъ-де 
1ЮДИ  жили,  главнымъ  образомъ,  продуктами  охоты,  во  второмъ — 
шодами  земли,  а  въ  третьемъ  наука  постепенно  зам16щаетъ  химиче- 
скими продуктами  животную  и  растительную  пищу.  Если  бы  даже 
это  положен1е  было  вЪрнымъ,  оно  не  выяснило  бы  намъ  основныхъ 
фактовъ  экономическаго  строя. 

2)  Вторая  группа  теорШ  обнимаетъ  разный  полуистины,  т.  е.  поло- 
хев1я  сами  по  себ1Ь  в-брнын,  но  недостаточный  (для  объяснен1я  явлен1й). 
Бъ  этой  ватегор1и  относится  пресловутый  законъ  Мэна  о  переходе  отъ 
установленныхъ  обычаемъ  къ  договорнымъ  отношеШямъ  или  за- 
конъ Спенсера  объ  эволюц1и  отъ  военнаго  общества  къ  промышлен- 
ному. Подобный  же  характеръ  имФетъ  учен1е  о  трехъ  стад1яхъ  эко- 
номическаго развит1я — рабства,  кр'Ьпостного  и  свободнаго  труда,  о 
пер€ход1^  отъ  общинной  къ  частной  собственности,  отъ  биметаллизма 
БЪ  монометаллизму,  отъ  регулирован1Я  (экономическихъ  отношенШ) 
обычаемъ  къ  свободной  конкурренц1и.  ВсЬ  эти  положен1я  в4&рны  и 
даже  въ  н1Ькоторыхъ  отношен1яхъ  полезны,  но  они  мало  приносятъ 
пользы  въ  раскрыт1и  реальной  сущности  экономическаго  прогресса. 

3)  Наиболее  яркимъ  примЪромъ  третьей  группы  теор1й  является 
старинное  д'Ёлен1е  экономической  истор1и  на  пять  стадШ:  охотничью, 
пастушескую,  землед^Ьльческую,  торговую  и  промышленную.  Д'Ьлен1е 
это  и  неточно,  и  неопред'Ьленно:  охотничШ  бытъ — не  первая  стад1я 
развит1я,  и  посл1^довательность  пер1одовъ  не  всегда  вышеуказанная; 
обобщен1е  это  слишкомъ  широко,  чтобы  помочь  въ  разъяснена  со» 
временныхъ  услов1й.  Римъ,  говорить  намъ,  пережилъ  всЬ  указанныя 
стад1и,  однако  позднейшая  римская  цивилизац1я  въ  самыхъ  основ- 
ныхъ чертахъ  отличалась  отъ  нашей;  историческая  параллель  между 
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римской  инпер1е11  и  современной  Англ1ей  слишкомъ  поверхностна  и 
безподезна.  Таково  же  д'Ьлен1е  экономической  истор1и  на  каменный, 
бронзовый,  жел1^ный  и  стальной  в1^къ:  жел1^ный  вЬкь  обнимаетъ 
столько  разнородныгь  формъ  экономическаго  строя,  что  указанная 
классификаШя  годится  разв1^  только  для  археологи. 

Прежде,  ч1^мъ  изложить  бол1^е  современную  теор1ю  экономическаго 
развит1я,  сл'Ьдуетъ  остановиться  на  двухъ  послЪднихъ  классифика- 
ц1яхъ,  который  при  правильномъ  толкован1и  иогутъ  быть  полезны 
для  объяснен1я  первоначальныхъ  эпохъ  обшественнаго  развиПя. 


29.  Примитивная  техника. 

1)  Челов'Ькъ  долгое  время  питался,  подобно  своему  предку— обезьяне, 
ягодами,  ор'&хами,  корнями  и  травами.  Люди  бродили,  какъ  бродить 
некоторые  австрал1йцы  и  понын'Ь,  небольшими  группами  въ  20—50 
челов'Ькъ,  испытывая  поперем'Ьнно  то  избытокъ  питан1я,  то  недоста- 
токъ,  смотря  по  времени  года  и  капризамъ  погоды.  Еаждая  группа 
была  въ  добыван1и  средствъ  питан1я  совершенно  самостоятельна. 

Первобытный  челов'Бкъ,  какъ  показываетъ  устройство  его  зубовъ 
и  челюстей,  былъ  не  только  травояднымъ,  но  и  плотояднымъ  живот- 
нымъ.  Въ  зависимости  отъ  географическихъ  условШ  онъ  разнообра- 
зилъ  пищу  продуктами  рыболовства,  а  часто  по-Ьдаль  и  людей,  не 
только  враговъ,  но  и  старыхъ  безполезныхъ  членовъ  своей  группы. 

2)  Питан1е  корнями  сменилось,  или  скор'Ёй  было  дополнено,  охо- 
той въ  тЪхъ  м^^стностяхъ,  гд'Ь  дичь  была  въ  изобил1и.  Но  охота 
предполагаетъ  уже  н'Ькоторое  развит1е  техники:  челов'Ькъ  отличается 
отъ  своей  добычи  гЬмъ,  что  пользуется  оруж1емъ  и  оруд1ями.  Исто- 
р1я  цивилизац1и  сводится  въ  значительной  иЪрЪ  къ  истор1и  техники. 
Сначала  не  было  различая  между  оруж'юмъ  и  оруд1ями;  оруд1емъ  за- 
щиты и  нападен1я  служили  одни  и  тЪ  же  попавш1е  подъ  руку  пред- 
меты: деревянный  палки,  кости,  клыки,  зубы  и  камни. 

3)  Сочетан1е  этихъ  предметовъ  было  однимъ  изъ-крупныхъ  ша- 
говъ  въ  развит1и  челов'Ька,  зам'Ьнивъ  первобытную  дубину  или  пред- 
метъ  метан1я  бол'Ье  дМствительнымъ  оруж1емъ:  прикр1^плен1е  кремня 
къ  палкФ  или  заостренныхъ  зубовъ  къ  куску  дерева  съ  помощью 
стеблей,  кожаныхъ  полосокъ  или  кишекъ  было  первымъ  тр1умфомъ 
челов'Ьческой  изобр'Ьтательности.  В'Ькъ  костяныхъ  и  каменныхъ  ору- 
д1й  былъ  очень  продолжительнымъ. — Съ  течен1емъ  времени  стали 
изобр'Ётать  оруд'ш  не  только  для  военныхъ  ц'Ьлей,   но  и  для  сбере- 
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жешя  труда;  на-р4|у  съ  оруж1бмъ  появились  инструменты.  Въ  этомъ 
переход'^  главную  роль  сыграло  прии'Ьнен1б  силы  огня:  предиетъ 
ужаса  для  первобытнаго  дикаря,  огонь  сталъ  слугой  челов'Ька.  Искры^ 
получавпияся  сначала  путеиъ  случайнаго  возгоран1я,  тщательно  сбе- 
регались, и  это  сбереган1е  стало  сопровождаться  священными  обря- 
дами, обратнвпшсь  въ  н'Ькоторыхъ  случаяхъ  въ  основу  религии.  Хотя 
мы  встрФчаемъ  нын'Ь  дикарей,  знающихъ  секреть  добывав1я  огнн 
путбмъ  трен1я,  однако  болЪе  легкимъ  способомъ  было  постоянно  под- 
дерасивать  огонь. 

Главной  обязанностью  римскихъ  весталокъ  было  непрерывное 
иоддерживаше  огня;  и  въ  неугасаемыхъ  лампадахъ  католической 
церкви  мы  им^емъ  посл'Ьдн1й  пережитокъ  н1Ькогда  важиМшаго  для 
общества  обычая. 

4)  Огонь  сталъ  служить  не  только  для  поддержан1я  тепла,  но  и 
для  лучшаго  приготовлен1я  и  сохранеШя  пищи  (отъ  порчи),  дЪлая 
человека  мен-Ье  зависимымь  отъ  непосредственной  наличной  обста- 
новки. Съ  этихъ  поръ  челов'Ькъ,  продолжая  зависать  отъ  вн'Ёшней 
природы,  получаеть  все  большую  возможность  изм'ёнять  ее  самъ.  Но 
самой  крупной  услугой  огня  было  улучшен1е  орудШ  (производства). 
Особенно  значев1е  огня  стало  зам'бтнымъ  съ  появлен1емъ  металли- 
ческихъ  оруд1й;  ви'ЬсгЬ  съ  гёмъ,  значительно  усовершенствовались 
д  деревянный  и  каменныя  оруд1я,  но  ихъ  развит1е  было  столь  мед- 
леннынъ,  что  потребовалось  много  столЪтШ  на  переходъ  отъ  палео- 
литическаго  къ  неолитическому  (каменному)  в'1^ку.  Мы  находимъ  кре- 
мневое оруж1е  древностью  по  меньшей  м1Ьр'Ь  въ  мйлл1онъ  Л'Ьтъ.  Т^мъ 
временемъ  челов1^къ  научился  точить,  сверлить,  пилить,  строгать  и 
полировать  кости  и  камни,  выд'Ёлывая  стр&1Ы,  ножи,  дротики,  мо- 
лотки, мельничные  жернова,  кинжалы  и  пилы  и  воспроизведя  въ 
этихъ  оруд1Яхъ  собственные  органы:  въ  пил*  зубы,  въ  молотк* — 
кулакъ,  ковшъ — увеличенная  ладонь  руки,  крючекъ — загнутый  на- 
ледь, дротикъ— удлиненная  рука,  ножь— заостренный  ноготь.  Па- 
раллельно съ  этимъ  изобреталась  первобытная  утварь:  отъ  рога  къ 
чаш*,  отъ  выдолбленнаго  дерева  въ  плетеной  корзин*,  огь  тыквы 
1гь  хружк*,  шагь,  кажется,  не  столь  уже  великъ.  Между  т*мъ  появ- 
леше  глиняной  посуды  знаменуетъ,  по  мн*шю  нногихъ,  ц*лую  ре- 
волюц1ю  въ  истор1И  цивилизацш.  Оруж1е,  оруд1я  и  утварь  харавте- 
рнзуюгь  стад1и  истор1и  челов*чества  и  служатъ  техническимъ  выра- 
ген1емъ  его  духовнаго  прогресса  в  физическимъ  основашемъ  ега 
экономичесваго  развит1я. 

5)  Съ  чисто  технической  точки  зр*н1я  за  каменнымъ  в*комъ  но- 
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посредственно  слЪдовалъ  вЪкъ  металдическихъ  ор7д1й,  когда  чедов1^къ 
научился  плавить  металлы.  Еще  недавно  •археологи  полагали,  что 
н'Ьдныя  и  бронзовый  ор7д1я  всюду  предшествовали  жел'Ьзныиъ.  Это 
мнШе  ножетъ  быть  принято  только  съ  оговорками:  ныи1Ь  считаютъ 
в'Ьроятнымъ  сушествован1е  первобытныхъ  желЪзныхъ  орудШ  до  изо- 
брЪтен1Я  бронзы;  дал1^е,  въ  нЬкоторыхъ  странахъ  мы  не  находинъ 
сл'Ьдовъ  бронзы  за  отсутств1емъ  ея  составныхъ  элементовъ— олова  и 
м'Ьди.  Но  у  народовъ,  жившихъ  по  берегамъ  Средиземнаго  моря, 
м'Ьдь,  а  за  ней  бронза  выт1^снили  первобытный  и  грубыя  жел16зныя 
оруд1я,  пока  много  столЪт1й  спустя,  улучшен1я  въ  способагь  добы- 
ван1я  руды  не  обезпечили  окончательной  победы  за  болЪе  усовер- 
шенствованными жел'кзными  оруд1яии  и  не  положили  начало  настоя- 
щему железному  в'Ьву,  съ  котораго  челов1^въ  окончательно  пр1обр^- 
таетъ  господство  надъ  природой. 


30.  Переходъ  отъ  ннзшихъ  стад1й  цивилндац1и. 

Неталдическ1я  орудШ  и  оруж1е  должны  были  оказать  громадныя 
услуги  охотникамъ  и  рыбакамъ;  и  дМствительно,  н1^которые  охот- 
ничьи племена  на  бол1^е  позднихъ  стад1яхъ  развит1я  уже  знакомы 
съ  употреблен1емъ  жел-Ьза.  Но  продолжен1е  охотничьяго  быта  или 
характеръ  перехода  къ  сл'Ьдующимъ  стад1ямъ  культуры  зависятъ  не 
столько  отъ  рода  оруж1я,  сколько  отъ  услов1й  природы  и  отношен1я 
населешя  къ  земл'Ь.  Въ  иныхъ  случаяхъ,  чувствуя  недостатокъ  въ 
дичи,  люди  открывали,  сначала  случайно,  что  можно  обезпечить  пищу, 
сохраняя  животныхъ  и  заботясь  объ  ихъ  размножен1и  вместо  того, 
чтобы  сразу  уничтожать  весь  продуктъ  охоты.  Приручеше  животныхъ 
было  открыт1емъ  громаднаго  значен1я,  а  разведен1е  ихъ  для  пищи, 
зат'Ьмъ  для  иередвижен1я  и  наконецъ  для  одежи,  защиты  и  удоволь- 
СТВ1Й  служитъ  переходомъ  къ  пастушескому  пер1оду. 

Хотя  этотъ  пер1одъ  часто  называютъ  кочевымъ  изъ-за  постоан- 
ныхъ  передвижен1й  въ  поискахъ  св'Ькихъ  пастбищъ,  однако  указан- 
ный терминъ  не  удаченъ,  такъ  какъ  кочеван1е  въ  общемъ  умень- 
шается по  сравнеШю  съ  охотничьимъ  бытомъ.  Главнымъ  посл'Ьд- 
ств1емъ  приручбн1я  животныхъ  было  обезпечен1е  постоянной,  хоть  и 
искусственной,  пищей,  во  всявомъ  случаФ  зависящей  отъ  предусмо- 
трительности и  заботъ  челов'Ька.  ЛюдоЪдство  исчезло,  и  голодовки 
стали  бол'Ье  р'Ьдкими.  Другимъ  посл'Ьдств1емъ  была  возможность  су- 
ществован1я  большаго  количества  населен1я  на  одной  и  той  же  пло- 
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щадн  земли.  Навояецъ,  стремлен1е  къ  постоянному  о6ладан1ю  стадами 
скота  привело  къ  развит1ю  частной  собственности  и  сопутствующинъ 
ей  различ1янъ  богатства  и  сощальныхъ  классовъ. 

Однако  ошибочно  было  бы  утверждать,  что  за  охотничьимъ  бы- 
томъ  непрем1^нно  сл1Ьдовалъ  пастушесвШ:  во-первыхъ,  не  вездФ  яЛ- 
лхсь  животныя  породы,  поддающ1дса  нриручеШю;  тавъ  въ  АмеривЪ, 
гд«  им1^ась  только  лама,  пастушески  быть  быль  невоамохень;  во- 
вторыхъ,  мноЛя  местности,  какъ  въ  Африке,  такъ  и  въ  А81и,  не 
1м1^  пастбищъ:  народы  переходили  къ  пастушескому  быту  только 
тамъ,  гд1^  географическ1я  и  клнматичеек1я  услов1я  благопр1ятствовалн 
этомуэ  какъ  напр.  на  обшмрныхъ  равнинахъ  Ааш  и  скверной 
Африки. 

Точно  такъ  же  ошибочно  думать,  что  за  скотоводомъ  везд1к  слА- 
довалъ  землед1^ецъ.  Первобытныя  формы  земледЪл1я  часто  встрф- 
таются  въ  охотничьемъ  и  рыболовномъ  быту;  отъ  выкапыван1я  кор- 
ней дикаремъ  переходъ  къ  первобытному  аемледМю  не  труденъ. 
Люди  заметили,  в'Ьроятно  благодаря  случайности,  что  сЬмена  сами 
размножаются,  что  палкой  удобнее  копать,  чАмъ  пальцами— вотъ 
начало  землед'Ьл1я.  Предусмотрительность,  побуждавшая  людей  сохра- 
нять въ  изв'Ьстныхъ  случаяхъ  животныхъ  для  размножен1Яу  требо- 
вала при  другихъ  услов1яхъ  сбереженШ  растен1й.  Вахъ  скотоводство — 
результатъ  приручен1я  дикихъ  животныхъ,  тавъ  землед%л1е — резуль- 
тать  €приручен1я»  дикихъ  раствн1й.  Юкоторые,  какъ  Морганъ,  на- 
зываютъ  эту  (первобытную)  обработку  врененной  грядки  возл'Ь  ша- 
лаша охотника  ортикуяыпурой,  друг1е  характеризуютъ  ее  по  пер- 
вобытному оруд1ю  обработки — мотычной  культурой;  оба  термина  не- 
удачны, такъ  какъ  ортикультурой  (садоводствомъ)  нын1&  называютъ 
самую  совершенную  форму  обработки  почвы,  а  мотыва  и  въ  настоя- 
щее время  отнюдь  не  превзойдена  плугомъ. 

Первоначально  землед'Ьл1е  было,  какъ  изв16стно,  занят1емъ  женъ 
и  дочерей  охотниковъ  и  служило  подсобнымъ  средствомъ  существо- 
вашя;  и  только  значительно  позднее  землед1Ьл1е  пр1обр1^о  значен1е, 
а  послЪ  того  какъ  дичь  истощилась,  оно  стало  главнымъ  занят1емъ, 
в  бродячая  жизнь  охотника  уступила  иЪсто  оседлому  быту  земле- 
дельца. 

Указанный  стад1И  въ  землед'ЬлШ  могутъ  совпадать  не  только  съ 
охотничьимъ,  но  и  съ  пастушескимъ  бытомъ.  Мног1е  добросов'Ьстные 
нзслкдователи  полагаютъ,  что  приручен1е  животныхъ  было  д'Ьломъ 
пе  охотника,  а  первобытнаго  землед'Ьльца,  и  что  скотоводству  пред- 
шествовали  ранн1я   формы   агрикультуры.   Итакъ,  за  недостаткомъ 
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точныхъ  данныхъ,  нельзя  утверждать  наличность  строго  хронологи- 
ческой последовательности  экономичесвихъ  стад1й. 

То  же  сл-Ьдуеть  сказать  о  переход1Ь  къ  торговому  и  промышлен- 
ному  быту:  занят1е  торговлей  не  только  не  сл1Ьдуетъ  непрем'Ьнно  за 
землед'Кльческой  стад1ей,  но  часто  предшествуетъ  ей;  тавъ,  у  многихъ 
прибрежныхъ  племенъ  рыбный  промыселъ  и  торговля  появляются 
одновременно,  безъ  посредствующей  земдед'Ьльческой  стад1и,  н  въ 
бол'Ье  передовыхъ  цивилизац1яхъ,  какъ,  напр.,  венец1анской,  мы  ви- 
,  димъ,  что  пастун1еск1й  быть  непосредственно  см1^няется  торговымъ, 
не  достигая  промышленной  стад1и. 

Такимъ  образомъ  хронологическая  классификац1я  экономической 
жизни  не  только  не  точна,  но  и  сравнительно  мало  пригодна  для 
объяснен1я  крупныхъ  перем1Ьнъ,  связанныхъ  съ  появлен1емъ  зенле- 
дШя.  Для  этого  желательно  установить  иной  критерШ. 

Если  мы  будемъ  разсматривать  экономическую  жизнь  съ  точки 
врШя  отношен1я  между  производствомъ  и  потреблеШемъ— в^дь  это 
основный  9кономическ1я  категорШ, — мы  можемъ  раздоить  истор1Ю 
на  три  пер1ода:  самодовлФющаго  (натуральнаго)  хозяйства,  м1^нового 
и  капитадистическаго  или  индустр1альнаго  хозяйства.  Эти  пер1оды 
могуть  быть  опред-блены  съ  другой  точки  зр'Ьн1я,  какъ  изолирован- 
ное, м1Ьстное  (сельское)  и  нац1ональвое  хозяйство.  Разсмотрииъ  же 
каждый  изъ  этихъ  пер1одовъ. 


31.  Саиодовл'Ьющеб  или  изолированное  хозяйство. 

Подъ  этимъ  терминомъ  подразум1^ваютъ  такую  хозяйственную 
организац1ю,  при  которой  экономическая  единица  или  домохозяйство 
само  производить  все,  въ  чемъ  нуждается,  и  потребляетъ  все,  что 
производить»  Въ  типичномъ  изолированномъ  хозяйств'Б  добываются 
сырые  матер1алы  для  пищи,  одежды  и  жилища  и  обрабатывается  въ 
готовые  продукты  все,  что  необходимо  для  потреблешя.  Если  су- 
ществуеть  незначительное  разд'Ьлен1е  труда,  то  оно  им1^еть  м^сто 
внутри  хозяйства  и  развивается  только  съ  расширешемъ  его  нуждъ. 
Но  велико  ли  хозяйство  или  мало,  оно  всегда  представляетъ  само- 
стоятельную единицу,  не  нуждаясь  въ  связяхъ  съ  другими  хозяй- 
ственными единицами:  его  экономическая  характеристика— «само- 
довл'Ьн1е»  и,  следовательно,  изолированность. 

Историческ1я  формы  самодовл1^щаго  хозяйства  весьма  разнооб- 
разны: оно  можетъ   состоять   изъ   семьи  или  большей   группы,  мо- 
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жетъ  быть  основано  на  рабсвонъ  или  свободномъ  труд'Ь.  Это — общая 
форма  первобытнаго  хозяйства  въ  стадш  питан1я  корнями  и  охот- 
ничьей и  на  раннихъ  ступеняхъ  пастушескаго  и  землед'Ьдьчбскаго 
быта;  она  встречается  и  на  овраинахъ  бол'Ье  культурныхъ  странъ; 
тавъ,  валр.,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  жизнь  п1онеровъ  въ  дале- 
ихъ  дЪ^хъ  напоиннаетъ  въ  этонъ  отношен1и  первобытное  хозяйство 
дикаря.  Изолированное  хозяйство  зехлед1Ьльца  называлось  въ  Грец1и 
оГхос;  кь  тоиу  же  типу  относится  ринская  {ашШа,  подъ  которой 
подразумевались  всЬ  предметы  влад'Ьн1я  римскаго  гражданина,  вклю- 
чая сюда  его  жену,  детей,  рабовъ,  землю  и  прочее  имущество;  такой 
же  характеръ  имелъ  тапог  средневековой  Европы  и  плантац1я  аме- 
рвканскаго  рабовладельца;  оно  и  теперь  встречается  въ  деревенскихъ 
общвнахъ  (м1ръ)  Росс1и  и  балканскихъ  княжествъ. 

Везде  отличительнымъ  признавомъ  является  самодовлеющШ  ха- 
рактеръ, т.  е.  производство  и  потреблен1е  въ  самомъ  хозяйстве. 
Ояо  не  связано  непременно  съ  рабствомъ,  тавъ  кавъ  мы  встре- 
чаемъ  его  и  въ  средневековомъ  мэноре  съ  врепостнымъ  трудомъ,  и 
въ  первобытныхъ,  кое-где  сохранившихся  свободныхъ  общинахъ. 
Тутъ  ни  при  чемъ  и  характеръ  государственной  власти,  такъ  как'ь 
такое  хозяйство  существуетъ  и  въ  демократическомъ  русскомъ  «м1ре», 
и  въ  аристократической  американской  плантацки. 

Кавъ  ни  разнообразны  формы,  сущность  одна  и  та  же:  владе- 
лец^ земли— отдельное  лицо  или  группа — является  собственникомъ 
всего  имущества;  имЬн1е  представляетъ  неделимое  целое,  производство 
ведется  коллективно,  и  между  производителями  и  потребителями  нетъ 
резкой  границы.  Потребности  членовъ  группы  удовлетворяются  пу- 
теиъ  ихъ  собственнаго  труда,  а  не  труда  другихъ  хозяйственныхъ 
единицъ;  они  не  менее  независимы  въ  качестве  потребителей,  чемъ 
въ  качестве  производителей. 

Оъ  течеШемъ  времени,  однако,  хозяйство,  обладающее  естествен- 
ными иди  лр1обретенныии  преимуществами  въ  производстве  опреде- 
ленныхъ.  бдагъ,  начхнаегь  производить  излишекъ  и  сбывать  его 
другимъ  группамъ  для  разныхъ  целей,  сначала  въ  качестве  дру- 
гескихъ  даровъ,  затемъ  съ  целью  получен1я  отъ  нихъ  такихъ  же 
выгодъ.  Такъ  развивается  обиенъ;  но  развивается  онъ  спустя  про- 
должительный перЮдъ,  такъ  какъ  въ  типическоиъ  самодовлеющемъ 
хозяйстве  въ  обмене  нетъ  нужды.  Обменъ  считается  даже  зломъэ 
чемъ-то  неестественнымъ.  Склонность  къ  «мене»,  которую  А.  Смитъ 
считалъ  прирожденной  человеку,  есть  въ  действительности  продуктъ 
длинной  дВолюц1и.  Слово  1п1ск  (менять)  ироисходитъ  отъ  1;г1ск — 
Зелнтавъ.  5 
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обманывать,  таково-же  первоначальное  значенхе  слово  Ъаг(ег  (обм№. 
по  древне-французскому  Ъаге^ег)  ^). 

Даже  съ  развит1емъ  обмана  сд'Ьлви  сопровождаются  строгими 
формальностями^  часто  съ  релвг1ознымъ  характеромъ. 

Фавтъ  обм-Ьна  между  группами  не  влечетъ  непрбМ'1^нно  за  собой 
перем'Ёны  эвономическаго  строя,  пока  большая  часть  благъ  произво- 
дится и  потребляется  въ  ХОЗЯЙСТВ'^.  Тавъ,  напримФръ,  1^  аоздн%йш1е 
В'Ька  греческой  истор1и  сельсшя  хозяйства  производили  сырые  про- 
дукты, а  иногда  и  предметы  роскоши,  для  продажи  въ  городахъ  съ 
развитымъ  торговымъ  обм-бнонъ;  въ  Рим'Ь  въ  пер1одъ  его  наивысшаго 
могущества  въ  большихъ  имШяхъ  производился  какой-либо  одинъ 
продуктъ — вино,  масло  или  пшеница — въ  цЪляхъ  вывоза,  произво- 
дившагося  крупными  торговыми  компан1ями;  и  въ  американскихъ 
плантац1яхъ  основой  благосостоян1я  служилъ  одинъ  продуктъ— та- 
бакъ,  хлопокъ  или  сахаръ,  производимый  для  продажи  въ  городахъ. 
Т'Ьмъ  не  мен'Ье  главная  масса  потребляемыхъ  этими  хозяйствами 
благъ  производилась  на  м'ЬсгЬ.  Хотя  между  хозяйственными  едини- 
цами происходилъ  обм'Ьнъ,  внутри  ихъ  обмана  почти  не  было; 
м'бновой  оборотъ  съ  другими  хозяйствами  могъ  достигать  значитедь- 
ныхъ  разм'Ьровъ,  но  въ  повседневвомъ  обнход'Ь  каждаго  хозяйства 
его  роль  была  ничтожной.  Подобно  тому,  вакъ  плантац1и»  а  не 
города  наложили  свою  печать  на  цивилизац1ю  южныхъ  штатовъ, 
такъ  въ  Россш  сельскШ  «м1ръ»  опред1^илъ  характеръ  зкономиче- 
скаго  развйт1Я,  и  сельское  хозяйство,  а  не  торговля,  дало  напра- 
влен1е  исторхи  республиканскаго  Рима. 

Хозяйственная  единица  оставалась  еще  по  существу  само  довл-Ьющей; 
даже  тамъ,  гд1^  им1Ьется  избытокъ  продуктовъ  для  продажи,  потре- 
блен1е  въ  групп'6  зависитъ  прежде  всехю  отъ  производительной  дея- 
тельности группы. 

Оъ  ростомъ  торговаго  обмана  внутри  и  внФ  этихъ  первобытныхь 
группъ  ихъ  самодовлЪющ1й  характеръ  исчезаеть,  и  онЪ  постепенно 
переходить  въ  следующую  ста;Цю  акономичесваго  развиты. 

32.  М'Ьновое  хозяйство. 

Характерной  чертой  этой  стад1и  является  то,  что  потреблен1е  не 
сл1^дуетъ   непосредственно  за  производствомъ,  а  отд1^ледо   отъ   него 


1)  Это  значеше  сохранилось  въ  слов-Ь  „Ьагга1ог**,  хотя  оно  ограня- 
чено  обо8начвн1емъ  недобросов'Ьстнаго  капитана  судна  и  ви^^шивающа- 
гося  въ  чужое  д*до  истца. 
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процеесонъ  обм1^на.  Соросъ  потребителей  удовлетворяется  уже  чрезъ 
посредство  обмЪна.  Обн1^нъ  развивается  не  между  хозяйственныии 
группами,  такъ  вавъ  посл1^дн1й  видъ  встр'Ьчается,  вавъ  только-что 
указано,  и  на  посл*днихъ  стад1яхъ  изолированнаго  хозяйства:  те- 
перь обм1Ьнъ  происходить  уже  внутри  хозяйственной  группы; 
члены  ея  производить  не  то,  вь  чемъ  сами  нуждаются,  а  главнымъ 
образоиъ  то,  что  нужно  другииъ;  образуются  отд1^льныя  группы 
производителей  и  потребителей;  люди  потребляють  большей  частью 
продукты  не  собственнаго  производства,  а  чужого,  получаемые  пу- 
теиъ  обм1№а.  Другими  словами,  вм1^сто  самодовл1^ющаго  хозяйства 
мы  им1&емъ  м'Ьновое. 

Хозяйственная  единица  расширяется,  но  сохраняеть  н1^ный  ха- 
рактеръ,  торговля  и  производство  сосредоточиваются  главнымъ  обра> 
зомъ  въ  деревняхъ. 

Потому  мы  называемь  этоть  строй  ловальнымъ  или  деревен- 
екимъ  (бытоиь).  Указанную  стад1ю  можно  наблюдать  въ  средневФ* 
ВОВОЙ  встор1и.  Одинн^дтатый  и  двенадцатый  в1^ка  были  першдоиь 
чрезвычайно  быстраго  развит1я  торговли,  вызваннаго  главнымъ 
образоиъ  открыт1емъ  новыхъ  путей  благодаря  врестовымъ  походамъ. 
Ярмарки,  П0ЯВИВШ1ЯСЯ  въ  незначительныхь  размЪрахь  уже  въ  пре- 
дыдупия  столЪт1я,  стали  теперь  правиломь  и  всворб  обратились  въ 
постоянные  рынви  въ  деревняхъ  и  городахъ.  СредневЪвовый  городъ 
быль  отд^лень  отъ  овружающихъ  селенШ  не  только  физической 
стеной  изъ  камня  и  извести,  но  и  не  мен'Ье  важной  экономической 
стеной  торговой  монополш:  только  горожанинъ,  бюргерь  могъ  сво- 
бодно покупать  и  продавать;  только  ему  были  доступны  мног1я  тор- 
говые привилег1и.  На  почв^  этого  экономическаго  выд1^лен1я  была 
основана  политическая  невависимость,  составляющая  харавтерную 
черту  ранней  эпохи  въ  истор1и  городовь.  Хотя  мы  называемь  ее 
пер10домъ  деревенсваго  хозяйства,  однаво  хозяйственной  единицей 
были,  очевидно,  не  деревня  и  не  городъ  сами  по  себ1Б,  но  деревня 
ы%стЪ  съ  окрестными  им1^н1ями,  гдЪ  производились  сырые  мате- 
р!алы,  перерабатывавш1еся  в'ь  городЪ  въ  готовые  продукты. 

Разрушен1е  прежней  хозяйственной  единицы  усилило  значен1б 
обрабатывающей  промышленности.  Въ  предшествующей  стад1и  она 
слабо  выделялась  изъ  сельсваго  хозяйства:  фермеръ  быль  своимъ 
плотнивомъ,  его  жена  косила  с^но  и  шила  одежду  для  семьи.  Даже 
съ  расширбН1емъ  сельсвохозяйствеинаго  им^Шя  и  образован1емъ 
отдельныхъ  группъ  промышленныхъ  работнивовь,  все  они  оставались 
лодъ  вонтродемъ  собственнива  земли.  Теперь  же  сельсв1е  ремеслен- 
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НИКИ  образовали  самостоятельную  группу,  хотя  мног1е  изъ  нихъ  со- 
храняли собственный  небольшой  огородъ.  Но  они,  главное,  уже  не 
производили  сами  матер1алы  для  своего  ремесла,  а  покупали  нхъ. 
Фермеры  добывали  матер1алы,  ремесленники  превращали  ихг  въ  про- 
дукты, и  каждая  группа  выигрывала  отъ  обмана. 

Новая  форма  производства  была  и  въ  другомъ  отношен1и  связана 
съ  торговлей:  ремесленникъ  не  только  покупалъ  (въ  небольшомъ  воли- 
честв'Ь)  матер1алъ,  но  и  продавалъ  свои  продукты  въ  лавв1^  или  въ  своей 
палатк1^  на  ярмарк1^;  онъ  былъ  такимъ  образомъ  и  купцоиъ,  и  его 
усп'Ьхъ  завис1^ъ  столько  же  отъ  ум'1н1я  торговать,  сколько  отъ  лов- 
кости въ  ремесл1Ь.  Ремесленники  лишь  съ  течен1емъ  времени  обрати- 
лись въ  самостоятельный  классъ,  а  торговлю  стали  вести  крупные 
торговцы.  Долгое  время  торговля  им1Ьла  розничный  характеръ  и  про- 
изводилась на  и1Ьстныхъ  рынкахъ,  и  даже  тогда,  когда  торговля 
н1^которыми  главными  товарами  достигла  стад1и  оптовой,  современный 
механизмъ  торговли  былъ  еще  совершенно  неизв1Бстенъ. 

Возраставшее  значен!е  торговаго  и  промышленнаго  класса  было 
главной  причиной  развит1я  свободы  и  равенства;  средневековый  городъ 
былъ  родиной  современной  демократ1и*  Однако  прошло  много  времени, 
пока  промышленный  и  торговый  классъ  достигъ  господства;  после 
несколькихъ  временныхъ  побФдъ  въ  Итал1и,  торговые  центры  впер- 
вые пр1обрели  господствующее  положен1е  въ  Нидерландахъ,  и  потому- 
то  здесь  мы  встречаеиъ  первый  примеръ  современныхъ  республивъ 
въ  большемъ  (противъ  итальянскихъ)  масштабе. 

Съ  дальнейшимъ  развит1емъ  менового  хозяйственнаго  строя  опто- 
вая торговля  послужила  источникомъ  накоплен1я  громадныхъ  богатствъ 
на«ряду  съ  земельными;  къ  феодальнымъ  землевладельцамъ  присоеди- 
няется торговая  знать.  Применяя  къ  подобвымъ  скоплен1ямъ  богатствъ 
современный  терминъ  «капиталъ»,  мы  находимъ  въ  ту  пору  земель- 
ный, торговый  капиталъ,  но  за  редкими  исключен1ями  не  встречаемъ 
промышленнаго  капитала.  Доходъ,  получавшЮся  съ  земли,  не  затра- 
чивался большей  частью  опять  въ  земледедШ,  а  потреблялся  земле- 
владельцами; богатство,  накопленное  въ  торговле,  не  могло  безво- 
нечно  умножать  перевозочный  суда  безъ  увеличен1я  перевозимыхъ 
товаровъ,  а  такъ  какъ  последн1е  были  продуктомъ  ручного  труда, 
воэрастаЛе  было  медленнымъ.  Итакъ,  въ  конечномъ  счете  экономиче- 
ск!й  строй  на  этой  стад1и  покоилсн  на  мелкомъ  производстве.  Торго- 
вля и  земельное  богатство  были  связаны  съ  судьбой  мелкаго  реме- 
сленника и  деревенскаго  хозяйства. 

Эта  стад1я,  правда,  принимаетъ  различный  формы:  въ  некоторыхъ 
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х1стахъ  сельское  хозяйство  играло  преобладающую  роль;  въ  другихъ» 
вакъ,  напр.,  въ  Ганзейсвихъ  городахъ,  мы  видимъ  рынки  оптовой  тор« 
говдн,  гдЪ  господствуетъ  торговая  аристократ1я;  въ-третьихъ,  въ  цен- 
трахъ  обрабатывающей  промышленности,  политическое  преобладан!е 
прннадлежитъ  реиссленнымъ  гильд1ямъ.  Но  во  вс']&хъ '  случаяхъ  мы 
встр^чаемъ  тилическ)я  черты:  мелкаго  торговца,  мелваго  ремесленника 
и  маетны!  рынокъ.  Крупный  землевдад'Ьлецъ  продавалъ  свой  продуктъ 
на  сосЬднемъ  рынкЪ  и  пр1обр1&талъ  тамъ  предметы  потреблен1я,  кромФ 
пящевыхъ  продуктовъ;  богатый  вупецъ  могъ  вести  торговлю  въ  отда- 
1енвыхъ  странахъ,  но  главная  масса  сд'Ьлокъ  были  м-Ьстныи,  а  на- 
шональный  и  международный  рынки  были  уд1&ломъ  сравнительно  не- 
хногихъ  товаровъ;  большая  часть  продуктовъ  ремесленника  произво* 
лилась  на  м'бстный  рынокъ.  Село  или  городъ  были  хозяйственной 
единицей;  чужестранцемъ  былъ  всяв1й  прншелецъ  изъ  другого  города, 
а  не  только  уроженецъ  другой  страны. 

Эта  стадия  экономической  истор1и  продолжалась  въ  Ёвроп1^  не- 
сколько стол1Бт1й.  Разный  причины  вызвали  сначала  перем'Ьны,  а 
загбмъ  и  разрушен1е  ея.  Главнымъ  факторомъ  было  безусловно  нако- 
плен1е  богатствъ,  вызванное  открыт1емъ  новаго  св1Ьта  и  морского  пути 
на  востокъ  (въ  Инд1ю).  Отврыт1е  богатыхъ  руднивовъ  драгоц1^нныхъ 
иеталловъ  въ  Америк1^  и  сильный  толчокъ,  данный  торговл1^  съ  восто- 
коиъ  и  заиадомъ,  привелъ  къ  нагроможден1ю  богатствъ,  который  не 
находили  прим%нен1я  въ  тогдашней  промышленности  и  постепенно 
изменили  харавтеръ  всей  экономической  жизни.  Это  скоплен1е  богатства, 
получивъ  прим(нен1е  въ  промышленности,  образовало  то,  что  стали 
называть  промышленнымъ  капиталомъ,  и  вызвало  переходъ  къ  третьей 
экономической  стад1н. 


33.  Капиталистически  или  промышленный  строй. 

Характеристической  чертой  этой  сгад1и  является  появлен1е  въ  зна- 
шельныхъ  разм'Ьрахъ  капитала,  прим'Ьняемаго  въ  промышленности. 
Съ  капиталомъ  появился,  естественно,  капиталистъ — собственникъ 
капитала,  наниматель  рабочей  силы  и  руководитель  промышленнаго 
пре]и1р1ят1я.  Бъ  изолированномъ  хозяйств'Ь  мы  отм1^тили  (единство) 
нед1^мосгь  всего  хозяйственнаго  процесса,  въ  стад1и  м11стнаго  и 
реиесленнаго  хозяйства  она  ограничивается  производствомъ,  въ  капита- 
листическомъ  стро*!  и  производство  дробится.  Сначала,  какъ,  напр.,  въ 
Англш  ХУП-го  и  начала  ХУШ-го  в']^ка,  капиталистъ  появляется  только 


—     70    — 

въ  начал'6  или  вонцЪ  производственнаго  процесса:  онъ  покупаетъ 
оптомъ  сырой  матер1алъ  им,  наоборотъ,  продаетъ  оптоиъ  готовые 
(скупленные  ииъ)  продукты,  оставляя  проч1я  функц1и  въ  рукахъ  само- 
стоятельнаго  производителя.  Несколько  поздн-Ье  капиталистъ  прЮбр'Ь- 
таетъ  заведен1е  и  наконецъ  техническ1я  средства  производства. 

Мастерская  становится  фабрикой,  инструменты  зам1^няются  маши- 
нами, а  ремесленникъ  обращается  въ  наемнаго  рабочаго.  ТЬмъ  вре- 
менемъ  производственный  процессъ  тавъ  усложняется,  что  каждая 
отдельная  стад1я  попадаетъ  въ  руки  отд16льной  группы  капитали- 
стовъ,  главную  категор1ю  которыхъ  везд'Ь  составляетъ  классъ  собственник 
ковъ  фабрикъ.  Такимъ  образомъ  добыван1е  сырыхъ  матер1аловъ,  устрой- 
ство фабрики  и  доставка  готоваго  продукта  потребителю  вызываютъ 
образован1е  для  каждой  стад1и  процесса  особыхъ  группъ  капитали- 
стовъ.  Наконецъ,  сила  капитала  такъ  возрастаетъ^  что  въ  н1Ькоторыхъ 
отрасляхъ  промышленности  мы  встр1&чаемъ  движен1е  въ  сторону  инте- 
грац1и,  и  гЬ  же  капиталисты,  о&ьединенные  уже  въ  одну  группу, 
постепенно  пр1обр'6таютъ  возможность  регулировать  весь  процессъ, 
начиная  съ  добыван1я  сырого  матер1ала  и  кончая  продажей  фабри- 
ката потребителю.  Такъ  доетигаетъ  производство  нын'Ьшней  сложной 
организац1и. 

Продуктъ  производится  уже  не  въ  маломъ  количеств1Ь  и  не  по 
заказу,  а  больш1е  запасы  накопляются  для  продажи  при  благопр!ят- 
ныхъ  услов1яхъ  рынка,  или  громадный  предпр1ят1я  основываются  для 
удовлетворен1я  сд1^анныхъ  заказовъ  на  крупный  суммы.  Прежн1с, 
мен1^е  интенсивные  способы  производства,  направлявш1еся  бол'Ье  или 
мен'Ье  обычаемъ,  уступаютъ  м'Ьсто  напряженной  конкурренц1и,  которая 
даетъ  себя  чувствовать  въ  каждомъ  уголк'Ь  промышленнаго  общества. 
11осл1Ьдн1й  слЬкь  непосредственной  м1^ны  исчезаетъ,  и  всюду  оби'ЁН!^ 
происходить  чрезъ  посредство  денегъ.  Бредить  вырастаетъ  изъ  своей 
первоначальной — потребительной — роли  и  становится  интегральной 
частью  производства  и  обм1^на.  Желан1е  получать  прибыль  на  капи- 
таль вызываеть  попытки  сбережен1й  на  рабочей  сил'Ё  и  ведетъ  кь 
изобр'Ётен1ю  новыхъ  машинъ.  Поразительное  удешевлен1е  производства 
превращаетъ  предметы  роскоши  въ  предметы  необходимости,  расширяя 
потребительную  (покупательную)  силу  населен1я.  Умножен1е  потреб- 
ностей вызываеть  кь  жизни  новыя  отрасли  промышленности,  повы- 
шая спрось  на  рабочую  силу  и  заработную  плату.  Вм*ст*  съ  гбмъ 
власть  капитала  и  разд'Ьден1е  общества  на  классы  создаеть  новыа  н 
трудныя  соц1альныя  проблемы. 

Бажнымь  посл'!^дств1емъ  капиталистическаго  производства  является 
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зам'Ьна  1гЬстнаго  рынка  нац1она1ьны11ъ.  Производство  и  потреблен1е 
не  ограничиваются  одной  местностью:  то,  что  произведено  въ  однонъ 
ОБруг^,  часто  потребляется  въ  другомъ.  Бол1^е  обширные  эконоииче- 
С]йе  интересы  требуютъ  защиты  иутемъ  образован1я  большихъ  и 
бол1^  сильныхъ  политичесвихъ  единицъ:  иелк1я  феодальный  влад1^н1я 
ючезаютъ  и  возникаютъ  современный  нащональныя  государства.  Го- 
родъ  не  воюетъ  болЪе  съ  городонъ,  городской  бюргеръ  устунаетъ 
нкто  гражданину  государства,  иностранцемъ  теперь  называется  лицо 
другой  нац1и,  а  не  другого  селен1я.  На  первыхъ  ступеняхъ  капита- 
лстическаго  развит1я  нац1и  противостоять  одна  другой,  какъ  прежде 
города,  и  это  сильное  соперничество  нац1й  им1^етъ  свои  хоропЛя  и 
дурныя  стороны. 

Въ  посл1^днее  время  дальнейшее  развитее  капитализма,  улучшен1Я 
въ  путяхъ  и  средствахъ  сообщен1я,  на-ряду  съ  современнымъ  ростоиъ 
епекуляцш,  ведутъ  къ  образован1ю  для  многихъ  продуктовъ  м1рового 
рышса,  и  промышленный  иотрясен1я  быстро  передаются  изъ  одной 
страны  въ  другую.  Можно  было  бы,  пожалуй,  говорить  о  международ- 
ной, а  не  «нац1ональной»  дконом1и;  хотя  имеется  немало  призна- 
ковъ  того,  что  конечнымъ  этапомъ  развит1я  будетъ  такое  м1ровое 
юзяйство,  однако  нельзя  забывать,  что  хозяйственной  единицей  пока 
остается  нац{я,  и  нац1ональная  точка  зр'Ьн1я  лишь  медленно  изме- 
няется подъ  вл1ян1емъ  международнаго  общен1я. 

Капиталистическая  стад1я  называется  также  промышленной,  такъ 
какъ  главнымъ  занят1емъ  населеШя  служитъ  промышленность  въ 
ткномъ  смысле  слова.  На  первой  стад1и  почти  исключительнымъ  за- 
нят1емъ  было  земледел1е,  на  второй  благосостоянхе  покоилось  глав- 
нымъ обракзомъ  на  торговле,  теперь  и  земледел1е,  и  торговля  отсту- 
паютъ  на  заднШ  планъ.  Все  продукты  въ  конечномъ  счете  полу- 
чаются изъ  земли,  но  все  большая  часть  богатства  состоять  изъ  про- 
дуктовЪу  отделенныхъ  отъ  почвы  рядомъ  производственныхъ  про- 
цессовъ.  Образован1е  богатства  все  более  ныне  основывается  на  про- 
изводстве готовыхъ  продуктовъ.  Торговля  также  еще  играетъ  круп- 
ную роль,  но  она  теперь  служитъ  скорее  обрабатывающей  промы- 
шленности, чемъ  земледел1ю.  Денежный  капиталъ  не  только  явился 
соперникомъ  земельнаго,  но  самъ  сталъ  въ  тесную  связь  съ  промы- 
шленностью; крупный  богатства  пр1обретаются  ныне  не  въ  земле- 
дЫи  и  даже  не  въ  торговле,  а  въ  индустрш.  Типомъ  богача  былъ 
на  первой  стадШфеодалъ-земледелецъ,  плантаторъ,  на  второй, — купецъ, 
какъ,  напр.,  Медичи  или  Фуггеры,  на  третьей — Еарнеджи  и  Рокфеллеры. 
Земледел1е  и  торговля  изменились  подъ  вл1ян1емъ  машиннаго  про- 
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изводства.  Наибодьшее  благооостоян1е  и  наибольшее  распространен1е 
могущества,  культуры  и  цивилизафи  встр1Ьчаются  въ  промишденныхъ, 
а  не  въ  землед'Ьльческихъ  странахъ. 

Н1Бвоторыя  страны,  вакъ  Китай,  не  были  затронуты  этимъ  дви- 
жен1еиъ  вслФдств1е  политики  изолирован1я;  поэтому  Китай  и  теперь 
находится  въ  стад1и  «деревенскаго»  хозяйства.  ДруПя  страны,  кавъ 
Лпон1я,  вступили  на  указанный  путь  всего  н1^сколько  десятил'ЬтИ 
тому  назадъ  и  быстро  эволюц1онируютъ.  Но  есть  м'Ьствости,  какъ 
дальн1й  сЪверъ  Европы  и  Америки,  оставш1яся  вн1^  общаго  движен1я. 
Классическ1й  м1ръ,  вакъ  мы  вид-ёли,  долго  оставался  на  первой  стад1я; 
но  даже  въ  то  время,  когда  торговля  достигла  значительныхъ  раз- 
м1Бровъ,  и  процв1^тали  города,  промышленность  сохраняла  характеръ 
мелкаго  ремесла,  а  наличность  рабства  и  то  обстоятельство,  что  Грещя 
и  Римъ  не  испытали  переворота  въ  м!ровой  торговл'Ё  подобно  концу 
среднев16ковья,  препятствовали  развит1ю  капитализма.  Капиталь  въ 
^классической  древности  былъ  прежде  всего  торговымъ;  теперь  пре- 
обладаетъ  промышленный  вапиталъ. 


ГЛАВА    VI. 

Историчвск1я  формы  промышленныхъ  предпр1ят1й. 
34.  Литература: 

к.  ВйсЬег,  В1в  Еп1з<;вЬиа§  йег  УоИсашИзоЬай,  5  изд.  (1906),  гл.  1\'; 
А8сЫеу  апй  Сипшп^Ьаш  (см.  §  27);  Т.  УеЫеп,  ТЬеогу  о!  Ви81пв88  Еп1ег- 
рпзе  (1804),  гл.  II,  III;  ^.  А.  НоЬвоп,  ЕуоШйоп  о1  Моёегп  СариаИзш  (1894), 
гл.  Ш,  IV;  6.  Е.  Но^агй.  Шз^огу  о!  Ма*г1топ1а1  1п8и<;ииоп8  (3  тома, 
1904),  I,  гл.  I— IV;  Н.  8.  Мшпе,  АпЫвпк  Ьа^  (1880),  гл.  IX,  и  Ваг1у  Н18- 
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35.  Первобытный  хозяйственный  строй.— Кланъ. 

Проиыселъ  первоначально  обозначалъ  д1^ятельность,  направленную 
на  добыван1е  средствъ  бъ  жизни,  а  въ  настоящее  время  промысломъ 
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называется  деятельность,  Ц'Ьлью  которой  является  110лучен1е  дохода. 
Точно  также  и  подъ  прохышленнынъ  прбдпр1ят1еиъ  первоначально 
разумелась  какая-либо  форма  органмзаци!  хозяйственной  деятельности, 
а  въ  настоящее  время — только  такая,  цель  которой  извлечете  дохода 
или  подучен1е  излишка.  «Еп<а-бр11&е»  романская  форма  тевтонскаго 
«ип(1е11ак1пв».  Подъ  хозяйственной  деятельностью  нужно  понимать 
добыван1е  богатства  въ  любой  форме,  а  подъ  предпр1ят1емъ— извле- 
чете барыша  путемъ  некоторой  организованной  деятельности. 

Оъ  огромнымъ  ростомъ  за  последнее  время  организованной  хо- 
зяйственной деятельности  возрасло  значеЕ1е  организатора,  чтд  выра- 
зилось и  въ  изменен1и  назван1я  его:  еще  не  такъ  давно  главу  пред- 
пр1ят1я  называли  просто  «11п(1ег(акег»  хозяинъ  а  ныне,  благодаря 
более  узкому  прииенешю  этдго  термина  лишь  къ  снещальному  раз- 
ряду предпр1ятШ,  его  нашваютъ  «Еп^гергепепг»  (предприниматель). 

Первобытный  формы  промышленныхъ  предпр1яти1  выросли  на 
лоне  семьи.  Сама  семья  представляетъ  собою  результатъ  длинной 
эволюц1и.  Мы  видели,  что  наши  первобытные  предки  кочевали  не- 
большими ордами  въ  несколько  дюжинъ  человекъ,  численность  кото- 
рыхъ  зависела  главнымъ  образомъ  оть  возможности  добыть  при- 
годную пищу  въ  виде  ягодъ  и  ореховъ,  дичи  и  рыбы.  После  того 
Еакъ  прекратилось  первобытное  монопольное  положен1е  главы  орды 
въ  области  половыхъ  отношен1й,  последуюшШ  безпорядочныя  фориы 
полового  общен1я  уступили  постепенно  место  более  или  менее 
постояннынъ  фориамъ  брачнаго  сожительства,  въ  которыхъ  родство 
велось  по  материнской  лин1и,  ибо  при  тавихъ  групповыхъ,  а  не 
индввидуальныхъ  брачныхъ  отношбн1яхъ,  мудрено  было  знать  своего 
собствевнаго  отца.  Эти,  связанный  кровнымъ  родствомъ  группы  или 
соединен1я  ордъ,  который  встречаются  почти  всюду  на  заре  истор1и, 
известны  подъ  именемъ  клановъ  (римск1я  ввп1;б8)  и  вследств1е  того, 
что  члены  ихъ  обыкновенно  вели  свой  родъ  по  материнской  линш, 
они  называются  единоутробными  или  материнскими  кланами.  Въ 
^которыхъ  случаяхъ,  когда  примитивное  земледел1е  или  вскапы- 
бан1е  земли  мотывою,  исполнявшееся  женщинами,  достигало  большихъ 
размеровъ,  или  когда  возрастало  значен1е  домашнихъ  ремеслъ,  по- 
добно ткацкому  и  пекарскому,  общественное  положен1е  женщины  под- 
нималось, въ  силу  этихъ  более  серьезныхъ  эвономическихъ  основа- 
в1й,  и  мы  встречаемъ  общественную  систему,  известную  подъ  именемъ 
11атр1архата, — управлен1е  женщинъ.  Однако,  система  матр1архата  была 
случайною,  материнское  же  общество,  покоившееся  на  единоутроб- 
номъ  клане,  было  почти  повсеместнымъ. 
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Обь  отличительныхъ  свойсгвахъ  этихъ  раннихъ«родовыхъ  обшествъ 
или  влановъ  ум1^стно  сказать  лишь  н'Ьсволько  словъ. 

Семьи  въ  совреиенноиъ  смысле  въ  то  время  не  было  и  сл1Ьда, 
не  считая  временнаго  сожительства  матери  съ  малыми  д'Ьтьми. 
Единственною  признаваемою  родственною  связью  была  принщлеж- 
ность  въ  одному  и  тому  же  клану.  Въ  значительной  степени  на 
почв'Ь  пережитка  примитивнаго  закона  монопол1и  въ  половыхъ  отно- 
шен1яхъ  главы  первобытной  орды,  а  также,  быть  можетъ,  подъ 
вл1ян1еиъ  сознан1я  вредныхъ  посл16дствШ  бравовъ  между  родствен- 
никами, возникъ  обычай  заключать  браки,  или,  лучше  сказать,  всту- 
пать въ  супружесв1я  отношен]я  вн1&  клана;  и  такимъ  образомъ  воз- 
никла  одна  изъ  наиболее  строгихъ  нормъ  первобытнаго  общества, 
система  экзогамШ  или  запреть  браковъ  между  членами  одного  и 
того  же  клана,  какъ  представляющихъ  кровосм'6шен1е.  Каждый  кланъ 
велъ  свое  происхожден1е  отъ  какого-нибудь  миеичесваго  предка, — 
обыкновенно  животнаго  или  растен1я, — и  часто  заимствовалъ  у  него 
свое  имя.  Этотъ  тотемъ,  какъ  его  называли,  становился  священнымъ 
и  всвор1^  подпалъ  подъ  запщту  системы  «табу»  или  религ1ознаго 
запрета.  11роисхожден1е  тотемизма,  т.  е.  поклонен1я  тотему,  до  сихъ 
поръ  покрыто  тайною,  но,  в1Ьроятно,  искать  его  надо  въ  эвономж- 
ческихъ  услов1яхъ: — ^тотемъ,  будучи  сперва  гдавнымъ  источниконъ 
средствъ  существован1я,  сталъ  впосл1^дств1и  столь  полезнымъ  для 
хгЬлей  обм'Ьна,  что  потрбблен1е  его  было  воспрещено  членамъ  клана. 
Тамъ,  гд'6  существовали  благопр1ятвыя  для  возрастан1я  населен1я 
ус10в1я,  кланы,  сохраняя  всегда  свою  неприкосновенность,  развились, 
однако,  въ  бол-Ье  широк1я  группы,  фратрШ  и  трибы,  члены  которыхъ 
были  связаны  узами,  хотя  и  отдаленнаго,  но  кровнаго  родства. 
Кланы,  а  въ  н'Ёкоторыхъ  случаяхъ  трибы,  были  центрами  общихъ 
игръ,  празднествъ  и  богослуженШ,  и  въ  обычаяхъ  клана  или  племени 
мы  находимъ  зачатки  поздн'ёйшихъ  нормъ  права  и  морали. 


36.  Семейный  строй. 

Паден1е  клана  или  родового  быта  также  было  въ  значительной 
степени  вызвано  экономическими  причинами.  Тамъ,  гд'Ь  условия 
благопр1ятствовали  развитш  пастушескаго  быта»  возникла  частная 
собственность  въ  вид-Ь  стадъ  и  табуновъ,  и  было  признано  главен- 
ствующее положен1е  отца  въ  области  хозяйства  и  защиты  собствен- 
ности. Везд'Ь,  гд^  развитая  форма  сельскаго  хозяйства  см'бнила  сту- 
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пени  охоты  и  принитивнаго  збилед'Ёл1я,  трудъ  мужчины,  который 
сталь  прилагаться  къ  обработк'Ё  земли,  постройК'Ь  домовъ  и  охран'Ь 
имущества  семьи,  прюбр1Ьлъ  важное  значен1е.  Въ  этомъ  пер1одФ  муж- 
чина является  главнымъ  фавторомъ  экононичесиаго  развит1я,  и  со- 
отв1Ьтственно  этому  образуется  патр1архальная  семья.  РатпЬз  по- 
латыни  значить  слуга  или  рабъ:  вс1^  члены  новой  семейной  группы — 
слуги  отца.  Семейвыя  отношен1я  первоначально  представляютъ  собою 
отношеШя  влад1Бн1я.  Глава  семьи  влад1&етъ  землей,  стадами,  ясеной 
или  женами,  д1^тьми,  рабами  и  обладаетъ  едва-ли  меньшей  властью 
надъ  другими  родственнивами,  входящими  въ  составь  семейной 
группы.  Отець  даегь  свое  имя  женЪ  и  д'Ьтямь,  и  имущество  пере- 
ходить по  наследству  изъ  рувъ  одного  главы  семьи  въ  руки  другого. 
Въ  то  же  время  М'Ьняется  и  форма  брава:  похищбн1е  уступаетъ 
м1^сто  вупл'Ё  женъ;  и  групповой  брачный  союзъ  первобытнаго 
родового  общества  см1Ьняется  сначала  полигам1ей  и  навонецъ  моно- 
гам1ей  главы  семьи.  Связь  между  членами  этой  новой  семейной  формы 
значительно  т1^нЪе,  и  дисциплина  въ  ней  значительно  строже,  ч1&мъ 
въ  клан'Ё,  а  уворенен]е  этихъ  тЬсныхъ  хозяйственныхъ  соотношен1й 
ведетъ  въ  росту  всЪхъ  гЬхъ  яреврасныхъ  сыновнихъ  и  братсвихъ 
узь,  который  являются  разсаднивомъ  этичесваго  прогресса.  На  н1^во- 
торое  время  формы  старивнаго  родового  быта  еще  сохраняются  при 
новой,  бол1Бе  жизнеспособной,  систем'Ь  патр1архата  на  ступени  сель- 
сваго  хозяйства,  вавъ  это  видно  изъ  начальныхъ  л'Ьтописныхъ  сва- 
занШ  Грец1и  и  Рима,  или  на  ступени  пастушества,  вавъ  о  томъ 
можно  судить  по  предан1ю  о  первыхъ  библейсвихъ  патр!архахъ. 
Но  по  м'Ьр1^  того,  вавъ  подрывались  двономичесв1я  основы  системы 
Елана,  рушился  и  весь  строй  родового  быта. 

Вбзд1^,  гд'Ь  земельный  отношен1я,  основанный  на  общности  ши- 
ровихъ  эвономичесвихъ  интересовъ,  см'Ьняли  старый  узы  вровнаго 
родства,  объединявш1я  членовъ  влана,  племенной  быть  развивался 
въ  политичесвое  общество,  а  это  вело  въ  вознивновен1ю  государства 
и  организованнаго  уиравлен1я. 

На  прим'бр'Ь  1удеи,  Грец1и  и  Рима,  вавъ  и  всЬхъ  вообще  странъ, 
воторыя  должны  были  выработать  свою  собственную  цивилизац1ю, 
можно  ясно  просл'Ьдить  эту  постепенную  эволюц1ю.  Въ  другихъ  слу- 
чаяхъ,  вогда  низшая  цивилизац1я  внезапно  приходила  въ  сопривос- 
новеше  съ  высшею,  эта  эволюц1я  часто  мен'Ёе  последовательна.  Тавъ 
сооривосновен1е  тевтонсвихъ  племенъ  съ  Римомъ  вызвало  быстрый 
переходь  отъ  родового  въ  политичесвому  быту,  но  значительно 'со- 
Ератило  патр1архальный  пер1одъ.  Многое  изъ  свазаннаго  верно  и  по 


отвошен1ю  къ  вл1ян1ю  англ1йскихъ  племенъ  на  11рдандсБ]я,  которое 
продолжалось  вплоть  до  среднихъ  вФвовъ,  и  на  шотландсв1е  кланы, 
значен1е  воторыхъ  оЕончательно  пало  лишь  сто  или  дв1Ьсти  л-бть  тому 
назадъ. 

Патр1архальная  семья  была,  такимъ  образомъ,  прежде  всего  про- 
дувтонъ  эБОномичесваго  развит1я.  Семья  стала  и  осталась  основой 
сощальной  и  политической  жизни.  Съ  ростомъ  индустр1и  и  торговли 
и  съ  развит1емъ  благопр1ятныхъ  для  самостоятельной  д-Ьятельности 
членовъ  семьи  услов1й,  старая  семейная  группа  раскалывается  и 
суживается  въ  семью  нашего  времени  съ  ея  меньшимъ  и  бол^е 
т1снымъ  кругомъ.  Наконецъ,  наиболее  позднее  развит1е  экономической 
жизни  съ  ея  свободой  и  системой  соперничества  сильно  способство- 
вало дальнейшему  ослаблен1ю  семейной  дисциплины;  женщина  эман- 
сипировалась, случаи  развода  участились,  фактическая  самостоятель- 
ность д1^тей  безпрестанно  начинается  все  съ  бол-Ье  ранняго  возроста. 
Вотъ  почему  эти  вопросы  вошли  во  всё  этическ1я  и  соц{альныя 
проблемы  современной  семейной  жизни,  разсмотр1^н1б  которыхъ  выхо- 
дить за  пред'Ьлы  экономическаго  изсл'Ьдован1я. 

Такимъ  образомъ,  семья  является  самой  ранней  формой  промыш- 
леннаго  предпр1ят1я  въ  первоначальномъ  смысле  этого  слова,  именно 
вакъ  формы  организац1и  д'Ьятельности,  направленной  на  добыван1е 
средствъ  существован1я,  а  не  на  получен1е  прибыли.  Другими  сло- 
вами, средства  существован1я  производились  въ  предЪлахъ  семьи, 
семьею  и  для  семьи;  члены  семьи  были  и  производителями,  и  потре- 
бителями; каждый  работалъ  на  всЪхъ;  каждый  потреблялъ  продукты 
труда  всФхъ.  Однако  первый  формы  промышленныхъ  предпр1ят1й  въ 
современномъ  смысл'Ё  слова,  какъ  способа  организац1и  д'Ьятельно- 
сти,  направленной  на  получен1е  прибыли,  на  производство  для 
рынка,  соотв'Ьтствуютъ  поздн'Ьйшииъ  формамъ  семьи.  Больш1я  рабо- 
влад'Ьльческ1я  плантац1и  римской  республики,  ваприм1&ръ,  были  явно 
выраженными  промышленными  предпр1ят1ями.  Бол1^е  широк1я  семей- 
ныя  группы,  который  превратились  въ  сельск1я  общины  ранняго 
пер1ода  среднихъ  в1Ьковъ  и  которыя,  будучи  подчинены  сеньору,  раз- 
вились въ  пом'Ьстную  систему»  были  подчасъ  до  некоторой  сте* 
пени  промышленными  предпр1ят1ями,  какъ,  наприм'бръ,  въ  Ан- 
гл1и  посд1^  пер1ода  первыхъ  захватовъ  общинной  земли  въ  част- 
ную собственность.  11рим'Ёры  такихъ  формъ  предпринимательски- 
организованнаго  семейнаго  или  общиннаго  сотрудничества  можно 
най^и  не  только  въ  сельскомъ  хозяйстве,  но  и  въ  торговл'Ь,  какъ, 
наприм1^ръ,  торговый   операцш  среднев1^ковыхъ  общинъ  и  даже  въ 
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индустр1и,  ллкЪу  напряи1^ръ,  русск1я  артели,  т.  е.  вооперативныя  со- 
ед1нен1я  работнивовъ,  сохранивш1яся  до  нашнхъ  дней.  По  своей 
дрирод1Б,  однако,  семья  не  была  достаточно  приспособлена  къ  про- 
мыслу въ  смысле  хозяйствевной  д'бятельности,  направленной  на  по- 
лучеи1е  прибыли,  и  съ  возрастан1емъ  значен1я  соперничества  въ  хо- 
зяйственной жизни  носителями  прогресса  являются  тЬ  наибол'Ёе 
приспособленные  индивиды,  которые  освобождаются  отъ  узь  семьи. 
Всл1Ьдств1е  больпгаго  вонсерватизма  всегда  свойственнаго  пахарю, 
этотъ  процессъ  совершается  медленнее  въ  сельсвомъ  хозяйстве,  не- 
жели въ  индустр1и  и  торговл'Ь,  гдЪ  мы  и  должны  поэтому  прежде 
всего  исвать  наибол-Ье  развития  формы  промышленнаго  предпр1ят1я. 

37.  Строй  пособничества  или  батрачества. 

Везд'Ь,  гд'Ь  промышленность  достигаетъ  той  высоты,  на  которой 
силы  семьи  уже  не  въ  состоян1и  бол'Ёе  служить  ей^  а  услов1я  не 
благопр)ятствуютъ  развнт1ю  рабства,  на  помощь  промышленности 
приходить  средства  извн1Ь.  Большую  часть  работъ  въ  семь'Ь  испол- 
наетъ  самостоятельный  работнивъ,  который  переходить  изъ  дома  въ 
донъ  и  съ  м'Ьста  на  м'Ьсто.  Плотники,  сапожники,  стекольщики, 
жестянпщки,  каменщики,  б'Ьлошвейви  —  являются  представителями 
небольшого  числа  тавихъ  кочевыхъ  промысловъ.  Странствующ1й  ра- 
бочШ  получаетъ  вознагражден1е  за  свои  услуги  и  часто  становится 
на  время  членомъ  семьи.  Этотъ  обычай  сохранился  и  до  вашихъ 
дней  не  только  въ  Новой  Англ1и,  гд'Ь  оаъ  носить  характерное  на- 
зван1е  пособничества  («Нб1р»),  даже  несмотря  на  то,  что  пользова- 
н1е  услугами  стало  дд1^сь  до  н1Ькоторой  степени  постояннымъ,  но 
также  и  въ  нашихъ  западныхъ  штатахъ,  гдЪ  фермеры  въ  горячее 
время  приб1Ьгаютъ  къ  услугамъ  батрака  («}11Г6(1  шап»).  Поэтому  наи- 
более подходящее  назван1е  для  этого  строя  —  строй  пособничества, 
или  батрачества  («Не1р  ог  Ыге  8у81;ет»)  ').  Онъ  встр1Бчается  въ  ран- 
ней истор1и  каждаго  почти  общества^  а  знакомые  съ  сельскими  об- 
щинами Швейцарии  и  Сканрнав1и  знаютъ,  что  тамъ  онъ  преобла- 
даетъ  я  повын1Ь. 

По  существу  своему,  однако,  строй  пособничества  <  является  про- 
иежуточнымъ  и  переходнымъ.  Семья  все  еще  остается  значительнымъ 
факторомъ,  потребитель,  кавъ  и  прежде,  доставляетъ  работнику  сы- 

*)  Терминъ  ^наемный  трудъ**  (ЬоЬп^уегк),  употребляемый  Бюхеромъ 
и  его  англ1йскимъ  переводчикомъ  (^а^е-^огк),  неудаченъ,  такъ  какъ 
равно  приы'^Ьнииъ  и  къ  современное  фабричной  систем'6. 
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рые  матер{алы  и  получаеть  отъ  него  обратно  готовый  продуктъ,  ра- 
бочШ  же  нредоставляетъ  свою  рабочую  силу,  а  иногда  и  оруд1я.  По- 
степенно изм%нен1я  начинаютъ  совершаться  бол1^е  быстрьигь  ходомъ. 
Наибольш1я  сравнительно  хозяйства  начинаютъ  понимать,  что  для 
нихъ  важн1^е  хотя  и  иен1^е  интенсивная,  но  болФе  постоянная  по- 
сторонняя помощь,  а  больш1я  семьи,  наоборотъ,  находить  для  себя 
выгоднымъ  предоставлять  трудъ  части  своихъ  членовъ  въ  пользе- 
ван1е  другихъ.  Возниваетъ  обычай,  по  которому  потребитель  отпра- 
вляется къ  работнику,  а  не  наоборотъ,  какъ  было  прежде.  Такъ, 
занят1я  деревенскаго  кузнеца,  мельника  и  даже  пекаря  и  ткача 
становятся  осЬдлыми  ремеслами.  СтранствуюпЦЙ  работникъ  пр1обрЪ- 
таетъ  большую  осЬдлость  и  изъ  батрака  становится  членомъ  сво- 
боднаго  отъ  узъ  семьи  класса.  Достижен1е  этой  ступени  означаетъ 
вм'Ьст1^  съ  т^мъ  появлен1е  новаго  строя— ремесленнаго. 


38.  Ремесленный  строй. 

При  этомъ  строЪ  работникъ  пользуется  самостоятельностью.  Онъ 
уже  больше  не  работаетъ  на  дому  у  потребителя,  а  занимаетъ  свое 
собственное  пом^щен1е:  онъ  самъ  отправляется  на  рынокъ,  чтобъ  за- 
пастись сырымъ  матер1аломъ,  обрабатываетъ  его  въ  своемъ  собствен* 
номъ  пом'Ёщен1и,  своими  собственными  оруд1ями  и  продаетъ  готовый 
продуктъ  потребителю  въ  своей  собственной  мастерской.  Производство 
для  семьи,  преобладавшее  при  семейномъ  сгро1^,  исчезаетъ;  исчезаетъ 
вм'ЁстЪ  съ  тЪмъ  и  право  собственности  потребителя  на  сырой  матер1алъ 
и  на  готовый  продуктъ,  существовавшее  при  строЪ  пособничества.  Ъс/к 
стад1и  процесса  производства  до  продажи  готоваго  продукта  вклю- 
чительно проходятъ  черезъ  руки  самого  работника.  Онъ  производить 
вс1^  эти  операц1и  руками,  и  потому  данный  строй  называется  реиес- 
леннымъ  («рукодбльнымъ»).  Изъ  этого  не  сл1^дуетъу  что  до  этого 
и  даже  впосл1Бдств1и  сила  рукъ  въ  производств'^  не  участвовала,  но 
это  указываетъ  лишь  на  то,  что  отличительнымъ  признакомъ  этого 
строя  является  преобладающее  значен1е  ручного  труда  и  возникновен1е 
независимаго  класса  работниковъ,  самостоятельно  ведущихъ  промыш- 
ленный предпр1ят1я.  Съ  того  момента,  какъ  производитель  рабо- 
таетъ на  заказъ  для  опред'Ьленнаго  покупателя,  строй  этотъ  назы- 
вается иногда  также  строемъ  производства  на  заказъ  —  терминъ, 
употребляемый  и  до  сихъ  поръ,  наприм'Ьръ:  «портной  принимаегь 
заказы». 
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Въ  србдн1б  в1^ка  работники  постепенно  объединялись  по  промыс- 
ламъ  иъ  прочный  организащи,  изнЬстныя  подъ  именеиъ  цеховъ  или 
гильд1й.  Поэтоиу  и  данный  историчесЕШ  строй  получилъ  назван1е 
цехового.  Цехи,  однако,  были  скор1Ьб  сл'Ёдств1емъ,  ч1^мъ  причиной,  и 
во  многихъ  и'Ьстностяхъ  можно  найти  ремесленную  систему  безъ 
цеховъ.  При  цеховой  систем1^  всяк1й  работникъ  могъ  над'Ьяться  стать 
впосл%дств1и  мастеромъ.  По  окончан1и  обучен1я  ремеслу  подъ  руко* 
водствоиъ  мастера  онъ  долженъ  былъ  поработать  еще  н16сколько 
добавочныхъ  л'бтъ  въ  качеств'^  поденнаго  подмастерья,  и  когда  онъ 
овлад'Ьвалъ  наконецъ  ремеслоиъ  во  всЬхъ  подробностяхъ,  его  допу- 
скали въ  мастера.  Употребляя  современную,  не  им1^вшую  въ  то  время 
содержан1я,  терминолог1ю,  можно  сказать,  что  онъ  былъ  одновременно 
предпринимателемъ  и  рабочимъ,  капиталистомъ  и  труженивомъ.  Со- 
временное разд'6лен1е  на  классы  было  неизв'Ьстно.  На  высогЬ  своего 
могущества  цехи  часто  лр1обрЬтали  политическую  власть.  Во  многихъ 
м'Ьстностяхъ  въ  ихъ  рукахъ  была  вся  власть  городской  общины; 
разд'Ьлен1е  труда  между  деревней  и  городомъ  стало  р1^ко  проводиться, 
и  поместье  все  болФе  и  бол'Ье  низводилось  на  положен1е  простого 
поставщика  сырого  матер1ала  для  цеха.  Подобно  тому,  какъ  семейный 
строй  производства  соотв']Ьтствуетъ  типу  замкнутаго  домашняго  хо- 
зяйства, цеховой  или  ремесленный  строй  соотвЪтствуетъ  типу  м'Ьио- 
вого  или  м1Ьстнаго  хозяйства. 

Цеховой  строй  составлялъ  отличительную  черту  промышленной 
жизни  Европы  вътечен1е  нФсколькихъ  стол1ЬтШ  со  времени  Бресте* 
выхъ  походовъ.  Съ  ростомъ  богатства,  однако,  дальн'Ёйшее  развит1е 
шло  въ  даоякомъ  направлен1и.  Цехи  развивались  все  бол1^е  властно 
и  замкнуто  и  наконецъ  пр{обрФли  монопольное  положен1е,  ставъ 
вм'Ьсто  двигателя  тормозомъ  промыпгленнаго  развит1я.  Принадлежность 
къ  цеху  стала  уд-Ёлонъ  немногихъ  избранныхъ,  передававшихъ  свое 
право  по  насл'Ёдству,  а  масса  рабочихъ  не  могла  уже  бол'Ье  разсчи- 
тывать  на  достижен1е  въ  будущемъ  выгодъ,  связанныхъ  съ  принад- 
лежностью къ  цеху.  Новыя  отрасли  промышленности  возникали, 
гдЪ  только  могли,  веЪ  всякой  зависимости  отъ  старыхъ  цеховъ.  Съ 
другой  стороны — и  это  главное— бол^е  состоятельные  ремесленники 
накопляли  богатство  и  подобно  крупнымъ  торговцамъ  искали  для 
него  производительнаго  употреблен1я.  Такимъ  образомъ  возникалъ 
настояний  промышленный  капиталъ,  который  съ  трудомъ  могъ  найти 
прим(нен1в  въ  рамкахъ  стараго  строя.  Цеховой  или  ремесленный 
строй  медленно  рушился  и  переходилъ  въ  следующую  ступень, 
изв'Ьстную  подъ  ииененъ  строя  домашней  индустр1и. 
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39.  Строй  домашней  индустр1и. 

На  этой  ступени  впервые  наблюдается  разграничительная  черта 
между  Еапиталистомъ-предпринимателемъ  и  рабочииъ.  И  при  етрс! 
пособничества  уже  былъ  предприниматель,  но  онъ  былъ  въ  одно  и 
то  же  время  и  работниЕомъ,  и  потребителемъ.  На  стад1и  ремесла 
предприниматель  не  былъ  уже  бол'1Ье  потребителемъ,  но  все  еще 
былъ,— по  крайней  мФр*^  отчасти, — рабочимъ.  При  стро%  домашней 
индустр1и  предприниматель  и  рабоч1й  обособлены.  Этотъ  строй  отли- 
чается отъ  обоихъ,  предшествовавшихъ  ему,  еще  и  въ  отношен1и 
способа  продажи  готоваго  продукта.  При  стро1Ь  пособничества  про- 
дуктъ  вовсе  не  продается;  онъ  потребляется  предпринимателемъ;  при 
ремеслевномъ  стро'6,  когда  производство  ведется  въ  небольпшхъ  раз- 
м'Ёрахъ  и  на  завазъ,  продуктъ  продается  рабочимъ  непосредственно 
потребителю;  теперь  же,  когда  благодаря  капиталу  производство  при- 
няло бол'Ье  широк1е  размеры,  рынокъ  столь  расширился,  что  отд1^ьный 
рабоч1й  не  въ  состоян1и  уже  справляться  своими  силами  съ  доставкою 
продуктовъ  на  рынокъ:  одному  лишь  капиталисту  это  по  силамъ. 

Сущность  системы  домашней  индустр1и  заключается  вътомъ,  что 
хотя  рабоч]й  производить  еще  при  посредств'Ь  своихъ  орудШ  произ- 
водства и  у  себя  дома,  часто  при  помощи  членовъ  своей  семьи  и 
соединяя  со  своимъ  промысломъ  занят1е  земледЬл1емъ,  ему  бол1^е  не 
принадлежитъ  уже  произведенный  продуктъ.  Въ  большинств']^  случаевъ^ 
онъ  и  не  покупаетъ,  и  не  производить  уже  самъ  матер1аловъ,  благо- 
даря тому,  что  тотъ  же  капиталистъ,  которому  принадлежитъ  произ- 
веденный продуктъ,  им'Ьеть  возможность  пр1обр'Ьтать  сырье  въ  боль- 
шемъ  количеств'Ё.  Разд'Ёлен1е  труда  д'1Ьлаетъ  шагъ  впере^рь  по  срав- 
неШю  съ  цеховымъ  строемъ.  Не  только  производство  матерхаловъ  и 
предметовъ  потребления  распределено  между  двумя  классами,  но  и  въ 
производстве  предметовъ  потреблен1я  участвуютъ  два  класса:  одинъ 
пр1обретаетъ  матер1алы  и  доставляетъ  блага  на  рынокъ,  другой  при- 
лагаетъ  производительную  силу  или  живой'  трудъ,  даетъ  оруд1я  труда 
и  пом^щеше. 

Терминъ  «домашняя  иидустр1я>  не  изъ  удачныхъ,  такъ  какъ  и  при 
ремесленномъ,  или  цеховомъ,  строе  работникъ  производилъ  у  себя  на 
дому.  Онъ  употребляется,  однако,  дабы  отличить  эту  форму  капита- 
листическаго  предпр1ят1я  огь  последующей,  при  которой  рабочей  не 
работаетъ  уже  более  дома.   Съ  другой  стороны,  при  строе  домашней 
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1ндуетр1н  работнивъ,  хотя  и  производить  еще  при  помощи  ручной 
сиы,  однако  онъ  не  находится  уже  подЪ|  надзороиъ  въ  течен1е  всего 
процесса  производства,  и  въ  атоиъ  отлнч1е  отъ  ремесденнаго  строя. 
Бъ  настоящее  время  къ  домашней  индустрш  прии1^няется  терминъ 
«мануфактура»  (шапп8  —  рука,  1асбге  —  д'Ьлать).  Иногда  терминъ 
«домашняя  работа»  зам'Ьняютъ  терминомъ  «работа  по  поручен1ю». 
Е&оиталиетъ  даетъ  поручеШе  свободному  работнику  обработать  при- 
надлежащее ему,  капиталисту,  благо  и  возвратить  ему  его  обратно. 
Въ  портняжномъ  ремесле  и  понын1^  различаютъ  между  работою  на 
заказъ  (старая  ремесленная  форма)  и  работою  по  поручен1ю. 

Строй  домашней  индустр1и,  развивавш1йся  въ  течеше  семнадцатаго 
стол'Ьт1я  и  Д0СГИГШ1Й  своего  апогея  въ  Англ1и  ъЪ  восемнадцатомъ 
в№,  видоизменялся  по  м^^р'Ь  послЪдовательнаго  проникновен1я  капи- 
тала въ  одну  за  др}тою  стадки  производства.  ВажиМшее  изменен!  е 
вызвано  было  стремлешемъ  удешевить  производство  и  выгодно  по- 
]г{стить  капиталъ  путемъ  изобр'Ьтенхя  средствъ  сбережен1я  труда, 
т.  е.  машинъ,  который  работу  челов'Ька  заменили  механическою  силою. 
Въ  текстильной  промышленности  пвр1одъ  до  1770  г.  представляетъ 
^ою  первые  опыты,  пер1одъ  1770 — 1790  гг.  —  развит1е  великихъ 
механическихъ  изобрЬтейй,  першдъ  1790 — 1830  гг.  —  прим*нен1в 
шы  пара,  и  перюдъ  посл1Ь  1830  г.  —  расширен1е  рынка,  благодаря 
гел'Ьзнымъ  дорогамъ  и  пароходамъ  ^).  Вскор'6  и  друг1я  отрасли 
промышленности  посл'Ьдовали  прим-Ёру  текстильной,  и  такимъ  обра- 
зомъ  создана  была  новая  эпоха — фабричный  строй. 


40.  Фабричный  строй. 

При  этомъ  стро'Ь  живетъ  современное  общество.  Въ  настоящее 
время  капнталистъ-предприниматель  не  только  пр1обр'Ьтаетъ  сырые 
матер1алы  и  им-Ьеть  право  на  произведенный  продувтъ,  но  и  в1^даетъ 
весь  промежуточный  между  этими  двумя  крайними  стад1ями  произ- 
водственный процесс^ь.  Машины  такъ  дороги,  что  не  по  средствамъ 
рабочему,  а  разъ  он11  становятся  собственностью  предпринимателя, 
то  ему  должно  принадлежать  и  пом1Ьщен1е,  въ  которомъ  происходить 
процессъ  производства  и  которое   называется  фабрикою.   Работникъ 


*)  Главныя  даты:  подвижной  челнокъ  Кея  1738  г.;  тонкопрядильная 
машина  Леппу  Гаргрива  1764  г.;  прядильный  станокъ  Аркрайта  1768  г. 
прядильная  машина  Кромптона  1779  г.;  механичесшй  ткацкШ  станокъ 
Картрайта  1785  г,;  паровая  мапгана  Ватта  и  Бультона  1785  г. 

Зблигманъ.  6 
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уже  не  является  саностоятедьнымъ  мастеромъ,  кавъ  это  было  при 
ремесленномъ  стро'Ь,  ему  не  принадлежать  уже  бол1^е  оруд1я  труда  и 
маегерсвая,  кавъ  это  было  при  домашней  индустр1и:  все  его  участ1е 
въ  производстве  сводится  къ  приложен1ю  своей  рабочей  силы,  при 
посредств'Ё  машинъ,  въ  по1гЬщен1и,  принадлежащемъ  капиталисту- 
предпринимателю.  Огромный  ростъ  производства,  сд1^лавш1йся  воз- 
можнымъ  благодаря  прим1^нен1ю  машинъ,  отражается  на  работемъ 
въ  двоякомъ  отношен1и:  и  какъ  на  производителе,  и  кавъ  на  потре- 
бителе. Населен1е  возрастаетъ  чрезвычайно  быстро,  при  чеиъ  происхо- 
дить безпрерывное  передвижен1е  ивъ  деревни  въ  городъ.  Хозяйственная 
жизнь  принимаетъ  свою  современную  форму  и  общественный  доход!» 
делится  на  ренту  землевладельца,  заработную  плату  рабочаго,  при- 
быль капиталиста  и  барышъ  предпринимателя.  Глава  «мануфавтуры» 
уже  не  «работаетъ  рувами»,  онь  нанимаеть  другихь  лицъ,  воторыя 
работаютъ  на  него.  Съ  ростомь  капитала  развивается  соперничество 
и  спевуляц1я,  вознивають  новые  влассы  вапиталистовь-посредников!» 
в  изменяется  механизмъ  вредита  и  обмена.  Преобладан1е  промыш- 
леннаго  вапиталиста-предпринимателя  столь  резво  выражено,  что 
даеть  всему  хозяйственному  строю  надван1е  фабричнаго. 

'  Эта  хозяйственная  ступень  столь  явно  отличается  отъ  предше- 
ствующихъ,  что  вызвавшее  ее  движен1е  называется  обывновенно 
индустр1альною  революц1ею.  Если  однаво  подъ  революц1вй  понимать 
неожиданный  и  полный  перепороть,  то  назван1е  это  нельзя  признать 
удачнымь,  тавъ  вавъ  это  движен1е  шло  постепенно.  Должно  было 
пройти  нескольво  десятилет1й,  поваэтотъ  перепороть  завершился  въ 
англШсвой  тевстильной  промышленности;  въ  другихъ  отрасляхъ  про- 
мышленности смена  строя  домашней  индустр1и  фабричнымь  строемъ 
постепенно  совершалась  на  пространстве  девятнадцатаго  вева.  Вне 
Англ1и  это  движен1е  началось  позже  и  шло  медленнее,  а  въ  самой 
Англ1и  и  до  сихъ  поръ  существуеть  несвольво  отраслей  промышлен- 
ности, воторыхъ  фабрива  лишь  слегва  восяулась.  Таково,  напримеръ 
производство  стевла,  ножей,  цепей. 

Не  следуетъ  думать,  что  важдая  изъ  разсмотренныхъ  формъ 
предпр1ят1Й  резво  отграничена  отъ  другой.  На  важдой  ступени  на- 
блюдаются переживающ1я  формы.  Семейный  строй  до  сихъ  поръ 
встречается  въ  отдаленныхъ  местностяхъ  всехъ  почти  странь,  вуда 
современныя  идеи  еще  не  вполне  пронивли,  вавъ,  напримеръ,  въ 
Южныхъ  Аппалагсвихъ  горахъ;  формы  пособничества  сохранились 
въ  разлнчныхъ  видахъ  домашнихъ  и  иныхъ  услугъ;  ремесленная 
форма  сохранилась  въ  сапожноиъ  и  портняжномъ  промыслахъ;  до- 
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кашняя  индустр1я  играетъ  значительную  роль  въ  Европ*  въ  области 
ткацкаго  ручного  производства,  въ  городахъ  въ  портняжномъ  ремесл*, 
гд*  практикуется  отдача  работы  на  домъ  —  такъ  называемая  пото- 
гонная система.  Экономическая  жизнь  народа  всегда  характеризуется 
ппическими,  а  не  переживающими  формами.  Современная  форма 
хозяйственнаго  предпр1ят1я  покоится  почти  все1гЬло  на  фабричной 
системе. 


41.  Коллективное  и  общественное  предпр1ят1е. 

До  сихъ  поръ  шла  р1^чь  о  развит1и  формъ  хозяйственнаго  пред- 
пг|1ят1я  соотв'Ётственно  разлнч1ю  положен1я,  занимаемаго  предприни- 
мателемъ  въ  производств'Ь.  Теперь  разсмотримъ  вкратц'6  это  развит1е 
съ  точки  зр'1тя  числа  лицъ,  стоящихъ  во  главЪ  предпр1ят1я,  и  соот- 
ношен1я  между  ними.  6ъ  этомъ  смысл'6  можно  просл-Ьдить  четыре 
формы  предпр1ят1я:  единоличное,  товарищество,  общество  или  ком- 
йан1я,  трестъ. 

1)  Мы  вид&ш,  что  самая  ранняя  форма  коллективной  хозяй- 
ственной д'Ьятельности  —  семья  —  не  была  достаточно  приспособлена 
къ  той  острой  экономической  борьбе,  которая  неразрывна  съ  про- 
мышленной жизнью.  Промышленное  предпр!ят1е  въ  истинномъ  смысле 
возвиваеть  съ  появлен1емъ  типа  Д'Ьльца,  каковымъ  челов'1Ькъ  теперь, 
какъ  и  прежде,  въ  значительной  степени  родится,  а  не  становится. 
Проницательность,  см'1Ьлость,  здравый  смысль  и  административный 
способности  всегда  составляли  умственный  багажъ  преусп1^вающаго 
торговца.  Матер1альное  преусп'Ьян1е  вполн1^  опред1^ляотся  этими  каче- 
ствами, однако  по  м'Ьр'Ь  развит1я  промышленныхъ  предпр1ят1й  отд'Ьль- 
ному  лицу  становилось  не  по  силамъ  бороться  за  лучшее  положеШе 
и  онъ  тогда  соединялся  съ  другими,  обладавшими  н1^которыми  изъ 
недостававшихъ  ему  вачествъ. 

2)  Товарищество  представляетъ  собою  средство  усилить  предпр1ят1е 
въ  его  слабыхъ  сторонахъ.  Оно  предполагаетъ  соединен1е  различныхъ 
видовъ  личныхъ  силъ,  а  часто  капитала  и  личныхъ  силъ,  и  увели- 
чиваетъ  въ  соотв'Ьтствующей  м'&р'1Ь  экономическую  силу  единицы. 
Товариществу,  однако,  положены  пред'Ьлы.  Личныя  отношен1я  между 
товарищами  и  необходимость  безотчетнаго  дов'Ьр1я  другъ  въ  другу 
неизбежно  ограничивала  его  немногими  членами.  Еакъ  только  пред- 
пр1ят!е  стало  требовать  капитала  въ  разм1Ьр'&,  большемъ  того»  ко- 
торый можетъ  быть  собранъ  немногочисленными  товарищами,   вы- 
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звана  была  къ  жизни  новая  форма  предар1ат1я,  такъ  называемое 
общество,  или  компания. 

3)  Хота  по  посл'Ьднииъ  извЪстхямъ  Делуна  и  Вебера  торговая 
БОмпанШ,  вероятно,  существовала  въ  посл'Ьдн1я  столМя  риисБОй  рес- 
публики, въ  современной  своей  форм'Ь  она  ведетъ  начало  со  времени 
первыхъ  среднев^ЕОвыхъ  итал1ансБихъ  городовъ,  гдЪ  впервые  была 
прим'Ьнена  въ  области  банковаго  Д'Ьла:  отд'бльныя  лица  соединяли 
свои  средства  съ  тою  псЁлью,  чтобы  нзъ  образованнаго,  складочнаго 
капитала  давать  взаймы  правительству  подъ  залогъ  н1^Боторыхъ  до- 
ходовъ  и  участвовать  въ  прибыляхъ  пропорцюнально  своимъ  ввла- 
дамъ.  Такимъ  образомъ  начала  публичнаго  кредита,  банковаго  д1^а 
и  акц1онбрпаго  предир1ят1я  гёсно  между  собою  связаны.  Сл'Ёдующ18 
важный  шагъ  впередъ  въ  разбит1и  акц1онеряаго  начала  сд'Ёланъ 
былъ  торговыми  коииан1ями  шестнадцатаго  стол'Ёт1я,  который  было 
сперва  чисто  временными  соединен1ями  на  случай  путешеств1я,  во 
который  постепенно  пр1обр'Ёли  бол1Ье  постоянную  форму.  Однако  лишь 
въ  девятнадцатомъ  в-ёк-ё,  когда  промышленный  капиталъ  получилъ 
преобладан1е  надъ  торговымъ,  наступаетъ  то  огромное  распространеше 
общественнаго  предпр1ят1я,  которое  характерно  для  нашего  времени. 

Экономическ1я  преимущества  компан1й  трояки:  акц1онерный  капи- 
талъ, ограниченная  ответственность,  неограниченный  срокъ  существо- 
ван1я.  Благодаря  общественному  обезпечеШю,  число  вкладчиковъ  мо- 
жетъ  быть  безгранично.  Каждый  участникъ  им1^етъ  голосъ  въ  пред- 
пр1ятш  пропорц1онально  своему  вкладу.  Онъ  отв1^тственъ  за  долги 
или  потери  общества  только  въ  пред-блахъ  своей  доли.  Современный 
государства  медлили  съ  признан1емъ  принципа  ограниченной  ответ- 
ственности, но  теперь  онъ  составляетъ  самую  сущность  системы.  Онъ 
устраняетъ  опасен1я  и  недовер1е,  который  лежать  въ  основе  разро- 
стающагося  товарищества  и  компанШ  съ  неограниченною  ответствен- 
ностью. Онъ  облегчаетъ  сбыть  и  передачу  акц1й  и  делаеть  возмож- 
нымъ  огромное  накопление  капитала  и  разделен1е  его  на  мелк1я  доли. 
Наконецъ  срокъ  существован1Я  компан1и  въ  противоположность  сроку 
существован1я  индивида  безграниченъ;  только  ликвидац!я  можетъ  ее 
прекратить;  исчезаютъ  участники,  но  вклады  остаются.  У  нея  все 
преимущества  постоянства  и  неподвижности;  она  можетъ  строить 
планы  на  будущее  такъ-же,  вакъ  и  на  настоящее,  и  при  надлежа- 
щемъ  выборе  и  обновлен1и  состава  директоровъ  всегда  иметь  въ 
своемъ  распоряжен!и  выдающ1яся  личный  силы  и  применяться  къ 
изменяющимся  потребностямъ. 

Бъ  противовесъ  этимъ  преимуществамъ   Бомпан1Ямъ  присущи  н 
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несо11н1Ьнныв  недостатки.  Проблема  обшественныхъ  прэдпр1ят1й  затро- 
гиваегь  троякаго  рода  отношен1я  общества:  «къ  членаиъ,  въ  слуава- 
щшъ  я  въ  П7блив1&.  Защита  меньшинства  авцЮнеровъ  отъ  гнета 
большинства  и  легвов1Ьрныхъ  членовъ  отъ  злоупотребленШ  со  сто- 
роны учредителей,  а  тавже  взаимоотношен1я  акц1онеровъ  и  облига- 
цЮнеровъ  и  ограничен1е  деятельности  диревторовъ  пред'Ьлами  лЫ- 
ствительнаго  полномоч1я,  все  это  вопросы»  требующ1е  еще  упорядо- 
чен1я.  Усдов1я  службы  часто  изменяются  благодаря  замене  прежнихъ 
личныхъ  отношен1й  между  нанимателемъ  и  служащими  чисто  до- 
говорными. 

У  общества,  вавъ  говорятъ,  нетъ  души.  Наконецъ,  по  отношен1ю 
въ  публиве,  общество  часто  иожетъ  допустить  то,  отъ  чего  отдель- 
ный лица,  вавъ  тавовыя,  воздержались  бы.  Поднять  общественную 
этиву  до  уровня  индивидуальной  деловой  представляется  не  легвою 
задачею.  Несмотря  на  все  эти  недостатки,  однаво,  современная  хо- 
зяйственная жизнь  не  можетъ  обойтись  безъ  общественной  формы 
предпр1ят1я.  Отсутств1е  ея  вернуло  бы  общество  въ  более  примитив- 
ной ступени  матер1альнаго  бдагосостоян1я  и  лишило  бы  его  неоце- 
нииыхъ  выгодъ  наилучшей  формы  исиользован1я  напитала. 

4)  Когда  выгоды  соединен1я  напитала  въ  огромномъ  размере 
становятся  еще  более  явными,  соединен1я  людей  въ  общества  разви- 
ваются дальше  въ  более  обширные  союзы,  представляющ1е  собою 
соединен1я  обществъ.  Эти  союзы  сперва  принимаютъ  форму  более 
или  менее  свободныхъ  соглашен1й,  устанавливающихъ  цены  или 
услов1я  производства.  Более  развитою  формою  являются  тавъ  назы- 
ваемые синдиваты  или  вартели  (амбривансв1е  «роо18»),  въ  воторыхъ 
самостоятельность  отдельныхъ  членовъ  хотя  и  ограничена,  но  не 
подавлена.  Еще  более  тесное  совдинбн1е  возниваетъ,  вогда  прбдпр1ят1я 
объединяются  подъ  однимъ  управлен1еиъ:  это  тавъ  называемые 
тресты  (1ги81д):  первоначально  сотрудничающ1я  общества  вверяли 
свои  наличные  вапиталы  особымъ  лицамъ— довереннымъ  (1;га81;евз), 
которые  должны  были  управлять  соединеннымъ  предпр1ят1емъ.  Тамъ, 
где,  вавъ  въ  Соединенныхъ^Штатахъ,  эта  спец1альная  форма  соеди- 
нения была  признана  незавонною,  те  же  результаты  достигались  пу- 
темъ  образован1я  новаго  и  самостоятельнаго  общества.  Тавъ  назы- 
ваемые ныне  въ  общежит1и  тресты  представляють  собою  просто 
огромный  воипан1и.  Проблема  трестовъ,  тавимъ  образомъ,  является 
видомъ  проблемы  общественныхъ  предпр1ят1й.  Съ  этой  точви  зрен1я 
тавъ  называемый  трестъ,  вавъ  мы  увидииъ  дальше,  столь  же  есте* 
ственный  продувтъ  развит1я  менее  врупнаго  общества,  вавъ  и  послед- 
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нее,  въ  свою  очередь,  результатъ  развит1я  товарищества,  а  товари- 
щество—единоличнаго  ^редпр1ят1я.  Причины  и  границы  этого  разви- 
т1я  будутъ  изсл*дованы  дал-Ье.  Ясно,  однако,  что  съ  ростомъ  и  диф- 
ференц1ац1ей  капитала,  ори  поразительноиъ  росгЬ  современной  про- 
мышленности, формы  хозяйственнаго  прсдпр1ят1я  становятся  все  бо- 
лЪе  сложными. 


ГЛАВА    VII. 
Экономическое  развило  Соединенныхъ  Штатовъ. 
42.  Литература: 

Ка1Ьагше  Сотап.  Есопот1С  Ь181огу  о^  1;11е  1Тш1:е(1  81а1е9  (1905).-- С. 
^п^Ь!;.  1пс1и8*па1  вУоШюп  оПЬе  С.  8.  (1902).— Л.  Д^ЬНпеу.ТЬе  П.  8.  (1889).- 
^.  Мс.  Ма81;ег.  Ш81огу  о1  Ше  реор1в  оГ  Ше  П.  8.  (5  т.  188^—1900).— \У. 
АзЫеу.  8ипгву8,  Ы81опс  апй  есопопис  (1900),  309—60.— О.  Веег.  ТЬе  сош- 
тегсЫ  роИсу  о!  Еп^^Ьпй  1о'^аг(1  Ше  атепсап  со1оше8  (СоШтЫа  з^исИез 
Ш).— Е.  Ьогй.  1п(1и91па1вхрепте1118  о!  Ше  ЬгШзЬ  со1оше8  (1898).— Р.  Вгисе. 
Есопот1С  Ы81огу  оГ  У1г^1та  хп  Ше  8еуеп1:еепШ  сеп^игу  (2  т.  1896). — ЛУ. 
>Уее(1еп.  Есопот1с  апй  80С1а1  Ы81;огу  о!  Nе\V  Еп§1ап(1  (2  т.  1890).— Р.  Тиг- 
пег.  ТЬе  в1рт1Г1сапсе  оГ  Ше  ^гопНег  1П  атепсап  Ы81огу  (Ат.  Н1з<;.  Аезос. 
Верог!  1893, 197— 227).— М.  НаттопЛ.  ТЬе  со^Ьоп  Ш(1и8*.гу  (Ат.  Есоп.  Авзос. 
риЬ11са*юп8  Ке^  8ег1ез  №  1,  1897).— Отд-Ьльныя  главы  о  „хозяйств-Ь"  и 
,,общественномъ  развипи"  въ  труд*  Нагк'а  Атепсап  КаМоп,  а  Ы81огу 
(27  т.  1904). 

43.  Ранн1й  пер10дъ  экономической  исторЫ  Америки. 

Экономическое  развит1е  Соединенныхъ  Штатовъ  представляетъ 
особенный  интересъ  по  своей  быстрот'^  и  одновременному  существо* 
ван1ю  различныхъ  стадШ  процесса.  Прелсде  всего  р'Ьзкой  особенностью 
развит1я,  кавъ  и  во  всЬхъ  волон1яхъ,  было  сочетан1е  культурности 
населен1я  съ  первобытностью  экономическихъ  услов1й:  б'1Ьлый  челов1^въ 
принесъ  съ  собой  цивилизац1Ю  Стараго  Св'Ьта  и  былъ  этимъ  спасенъ 
отъ  тягостей  многов1^ковой  эволюцхи.  Пользован1е  усовершенствован- 
ными оруд!ями  производства,  право  частной  собственности,  институты 
1Юсударственнаго  управлен1я  и  семьи  не  позволили  ему  вернуться  въ 
охотничьему  или  кочевому  быту. 
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Невозможносп»  перехода  дикаря  сразу  къ  земдедЬ|1ю  вызвала 
исчезновеШе  врасновожихъ  съ  появлен1емъ  волонистовъ.  Но  прехь 
богатствонъ  и  дикостью  природы  пришлось  начинать  сначала  и  из- 
м1^шггь  хозяйственные  пр1емы  прежней  родины:  изъ  странъ  съ  иЪ- 
новымъ  хозяйствоиъ  онъ  попалъ  въ  усдов1я  почти  изолированнаго 
хозяйства  и  былъ  предоставленъ  собственнымъ  силамъ.  Зеилед'Ьл1е 
снова  стало  главныиъ  8анят1енъ,  но  зенлед1^1еу  основанное  не  на 
феодальныхъ  отношен1яхъ,  а  (по  крайней  н'Ьр'Ь,  на  с^^вер1Ь)  на  сво- 
бодномъ  труд'6  фермера. 

Попытки  въ  центральныхъ  штатахъ  установлен1я  среднев'Ьховыхъ 
земельныхъ  отношенШ  не  ии'блн  успеха,  и  только  на  югЬ,  по  по- 
нятнымъ  причинаиъ,  оказалась  возможной  первобытная  система 
рабства. 

Типичный  американецъ— это  фермеръ-Аонеръ,  одинаково  влад'Ью- 
пЩ  ружьемъ  и  топоромъ;  первоначально  мотыка  и  плугъ — его  един- 
ственныя  оруд1я.  Шагъ  за  шагомъ  онъ  расчищалъ  л'Ьсъ  и  возд^Ьлы- 
валъ  почву,  и  въ  этой  непрерывной  борьб1^  съ  природой  онъ  выко- 
вывалъ  т1&  здоровыя  качества  ума  и  воли,  благодаря  воторымъ  онъ 
векор1^  присоединилъ  политическую  независимость  къ  экономической. 
Пограничный  м'Ёстности — родина  демократШ,  такъ  вакъ  зд'&сь  господ- 
ствовало экономическое  равенство.  По  м1^р1^  того,  вакъ  граница  по- 
двигалась въ  глубь  страны,  м1Ьстности,  оставш1яся  позади  ея,  пере- 
ходили отъ  семейнаго  производства  къ  ремесленной  или  домашнеЁ 
стад1и  промышленности.  Гильд1и,  вырождавш1яся  уже  въ  Старомъ 
СвЁтЬ,  не  им1^ли  почвы  въ  Новомъ,  и  незначительная  промышленность 
въ  развивавшихся  селен1яхъ  и  городахъ  находилась  въ  рукахъ  са- 
иосгоятедьныхъ  ремесленниковъ.  Главнымъ  источникомъ  дохода  всюду 
еще  служило  земледФл1е. 

На  югЬ  накоплен1е  богатс1ра  происходило  больше  въ  землввлад1^- 
Н1Г,  въ  среднихъ,  а  несколько  позже  въ  сЁверныхъ  штатахъ,  глав- 
ной формой  богатства  сталъ  торговый  капиталъ,  и  по  м'Ьр1^  обраще- 
н1я  его  въ  обрабатывающую  промышленность,  развивалась  «домашняя 
система».  Во  время  революц1и  и  вплоть  до  войны  1812-го  года  «про- 
хышленникъ»  оставался  ремесленникомъ,  и  промышленное  развит1е 
было  совершенно  вичтожнымъ. 

Война  съ  Англ1ей  и  предшествовавшШ  ей  пер1одъ  волненШ  заста- 
вили капиталъ  броситься  изъ  торговли  въ  обрабатывающую  промыш- 
ленность, переходящую  съ  этихъ  поръ  въ  стад1ю  мануфактуры,  по 
крайней  ч1кр1Ь  въ  н1^воторыхъ  отрасляхъ  хлопчатобумажнаго  произ- 
водства. Подъ  покровомъ  «американской  системы»  (такъ  называлась 
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новая  политика  протевц1онизиа)  промышленность  развивалась;  впро- 
чемъ,  мы  не  должны  преувеличивать  вл1ян1е  за1сонодательства  на 
естественную  эволюц1ю  промышленнаго  капитала,  которая  им1^а  бы 
и1^сто  во  всяконъ  случа'6,  хотя  и  была  бы  мбдленн1Ье:  ибо  этотъ 
естественный  ростъ  на  с^вер'Ь  и  босток1^  былъ  вызванъ  распростра- 
нен1еиъ  колонизацш  за  Аллеганы  и  накоплен1еиъ  въ  сельскокъ  хо- 
зяйстве прибылей,  принявшихъ  вскор'Ь  форму  промышленнаго  капи- 
тала подъ  напоронъ  спроса  возраставшаго  населен1я  на  мануфактур- 
ные продукты.  Этотъ  ростъ  не  былъ  остановленъ  и  прбкращен1емъ 
покровительственной  политики  и  установлен1емъ  въ  иер1одъ  огь 
тридцатыхъ  до  пятидесятыхъ  годовъ  сначала  «компромиссной»  системы, 
а  затЬмъ  такъ  называемой  «свободы  торговли»,  явно  продиктован- 
ной интересами  политически  преобладавшаго  юга.  Югъ,  вывозившШ 
хлопокъ  въ  обм'Ьнъ  на  продукты  обрабатываюпЦй  промышленности, 
не  былъ,  понятно,  заинтересованъ  въ  развит1и  промышленнаго  капи- 
тала въ  ущербъ  торговому  и  сельскохозяйственному. 


44.  Ростъ  американской  индустр1и  въ  XIX  вЪк'Ь. 

Ростъ  благосостоян1я  въ  средин'Ь  девятнадцатаго  в1^ка  былъ  вы- 
званъ главнымъ  образомъ  тремя  причинами:  1)  колонизахЦя  достигла 
богатыхъ  равнинъ  Ииссиссипи  и  его  притоковъ,  2)  отм1^на  хл'Ьбныхъ 
законовъ  въ  Англ1и  открыла  обширный  и  выгодный  рынокъ  для 
возраставшаго  производства  пщеницы,  3)  открыт1е  золота  въ  Кали- 
форн1и  доставило  громадный  минеральныя  богатства.  Такимъ  обра- 
зомъ повторилось  въ  широкомъ  масштаб'Ь  то,  что  въ  меньшемъ  раз- 
м1^р'Ь  произошло  поколШемъ  раньше;  но  превращен1е  сельскохозяй- 
ственнаго  и  минеральнаго  богатства  въ  иромышленный  капмтал'ь 
приняло  на  этотъ  разъ  н'Ьсколько  иную  форму:  хотя  хлопчатобумаж- 
ная и  желЪзод'Ьлательная  промышленность  поставляли  теперь  больше 
продуктовъ  для  удовлетворен1я  спроса  быстро  возраставшаго  насолен1я, 
главный  спросъ  на  капиталъ  и  наибол'Ье  прибыльное  его  ном'Ьщен1е 
были  связаны  съ  развит1емъ  современныхъ  средствъ  сообщен1я;  жб- 
л'Ёзная  дорога  становится  наибол'Ёе  важной  формой  коллективныхъ 
предпр!ят1й.  До  средины  в1&ка  немног1я  существовавш1Я  компан1и— 
главнымъ  образомъ  банки,  шоссейный  и  жел'Ьзныя  дороги,  каналы— 
должны  были  получать  спец1альныя  концесс1и;  съ  нздан1емъ  общихъ 
законовъ  о  компан1лхъ  (^епега!  хпсогрогаиоп  1а^8)  жел'Ьзнодорож- 
ныя  предпр1ят1я  умножились  и  вскор'Ь  стали  давать  направлен1е  всей 
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остальной  промышленности.  Съ  этого  времени  открылся  шировШ 
просторъ  для  д'Ьятельности  воллевтивныхъ  предпр1ят1й  еъ  щзвЪ, 

Политическая  борьба,  достигшая  кульминац1оннаго  пункта  въ 
междоусобной  войн'ё,  была  выражец1вмъ  двономическаго  антагонизма 
между  двумя  противоположными  системами:  одна  изъ  нихъ  покои- 
лась на  сельскомъ  хозяйств'^  и  представляла  противоположный  формы 
между  изолированнымъ  хозяйствомъ  и  м'Ьновымъ,  опиравшимся  на 
рабск1й  трудъ;  другая  сторона  только -что  вступила  на  путь  капи- 
тализма, и  усилете  емкости  внутренняго  рынка  для  продуктовъ 
заладнаго  фермера,  вызванное  быстрымъ  ростомъ  фабричной  про- 
мышленности, вызвало  всвор1^  устойчивое  и  сознательное  объединен1е 
на  почв1^  эвономическихъ  интересовъ.  Феноменальный  ростъ  промыш- 
ленности въ  пятидесятые  годы,  угрожавш1й  экономическому  преобла- 
дан1ю  юга,  привелъ  къ  открытому  конфликту.  Югъ  им'Ьлъ  самыхъ 
выдающихся  государсгвенныхъ  людей,  талантливыхъ  военныхъ  вождей 
и  лучшШ  флотъ;  но  когда  междоусобная  война  прюстановила  экспортъ 
(зерна),  югъ  былъ  истощенъ  и  паль  жертвой  экономическаго  пре- 
восходства своего  бол'Ёе  развостороняяго  въ  хозяйственномъ  отношен1и 
и,  сд'Ьдовательно,  бол'Ье  устойчиваго  противника. 

Потребовалось  ц1^лое  покол'Бн1е,  пока  югъ  зал'Ьчилъ  сл'Ьды  отча- 
янной борьбы,  но  съ  новымъ  покол'Ьн1емъ  уже  сказываются  неиз- 
б'Ьжные  плоды  ея:  тамъ  и  сямъ  на  югб  быстро  развивается  про- 
мышленный капитализмъ  и  происходить  переходъ  отъ  ремесленнаго 
и  домашняго  производства  къ  фабричному.  Этотъ  переходъ  приводить 
въ  н'Ькоторыхъ  южныхъ  штатахъ  къ  гбмъ  же  экономическимъ  и 
подитнческимъ  посл'Ёдств1Ямъ,  который  волновали  Новую  Англ1ю  одно— 
два  покол'Ьн1я  тому  назадъ,  и  за  который  шла  борьба  въ  старой 
Англ1и  въ  первой  половине  XIX  В'Ька. 

На  сФвер'Ь  посл'Ё  войны  процессъ  промышленнаго  развит1я,  столь 
усп1^шно  начавшШся,  еще  бол^е  ускорился.  Несмотря  на  значитель- 
ный ростъ  индустр!и  на  восток'Ь,  быстрое  заселен1е  дальняго  запада 
и  прнм'Ьнен1е  капиталистическихъ  методовъ  въ  обм'Ьн1^,  а  отчасти  и 
въ  самомъ  сельскомъ  производств1&,  такъ  поразительно  увеличили 
продуктъ  посл'Ьдняго,  что  земельное  богатство  осталось  главнымъ 
основан1емъ  благосостоян1я  страны.  Однако  къ  концу  в'Ёка,  съ  исто- 
щен1емъ  свободныхъ  достаточно  орошаемыхъ  земель,  промышленное 
развит1е,  постепенно  распространявшееся  на  западъ,  стало  давать 
быстро  накоплявшемуся  капиталу  все  бол'Ье  прибыльное  пом'Ьщен1е. 
Въ  1900  г.  бод'Ье  трети  населен1я  жило  въ  торговыхъ  и  промышлен- 
ныхъ  центрахъ,   и   около   трети  вывоза  состояло  изъ  продуктовъ 
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обрабатывающей  промышленности.  Перемена  въ  характер1^  нац1ональ- 
наго  производства  видна  изъ  сл1^дующихъ  таблнцъ: 


Производство  Соед.  Штатовъ  (въ  ниллЮн.  доллар.)* 


1850  1870 

Населен1е 23  39 

Продукты  сельсвохозяйств.    неизв'Ьстно  1.958  м. 

»         горн,  промышлен.    .   .          »  219 

»         обрабат.  промышл.  .    .        1.019  4.232 


дол. 


1900 

76 

3.764 

1.063 

13.039 


Вывозъ  Соед.  Штатовъ  (въ  милл1он.  дол.). 


1860 


Сельскохоз.  прод 257 

Горн.,  л*сн.  и  рыбн.  пр.   .   .   .      19 
Обрабатыв.  (мануфакт.) ....      40 


/о 

81,13 

6,11 

12,76 


100 


1900 
835 
101 
434 


/о 


60,98 

7,47 

31,65 


100 


Данныя  о  главныхъ  предметахъ  вывоза  Соединенныхъ  Штатовъ 
показываютъ,  что  въ  1900  г.  было  шесть  ватегорШ  продувтовъ 
обрабатывающей  промышленности,  превышающихъ  каждая  стоимостью 
полъ-мил'Ларда  долларовъ,  только  одипъ  продуктъ  (той  же  стоимости) 
въ  сельскомъ  хозяйств1^  и  ни  одного  въ  горномъ  д^^-Ь  («минбра:!ь- 
ныхъ»  продуктовъ). 

Стоимость  годичнаго  производства  главныхъ  продуктовъ  ^). 


Сельскохоз.  продукты. 


1900 

1908 

«Ыннеральные» 

прод. 

Жато  .   . 
С*но    .   . 

828  И.  Д. 

484 

953 
556 

(ископаемые). 

Пшеница 

369 

443 

1900 

1903 

Хлоповъ  . 

.    323 

454 

Жел'Ьзо  въ  руд1^.  260 

314 

Овеет.  .   . 

217 

267 

Уголь 221 

504 

Л1^ные  пр." 

110 

М*ДЬ 98 

92 

Картофель 

98 

151 

Золото     ....      79 

74 

ФруЕты   . 

84 

Серебро   ....     76 

70 

Табакъ    .   . 

57 

55 

Нефть 76 

95 

Шерсть  (19( 

П] 

1  . 

51 

59 

Еаиень    ....     65 

68 

*)  См.  XII  перепись  С.  Шт.  (т.  VII  и  обзоръ),  Статистичесюй  обзоръ 
С.  Шт.  и  Минеральный  богатства  С.  Шт. 
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Продукты     обрабат.     про- 
мышленности. 

1900 

Железо  (готовое)  и  сталь  804  м.  д. 

Мясные  прод 790 

Ирод,  литейной  и  маши- 
ностронт.  пром.  .   .   .    645 

Готов,  платья 575 

Л^съ  и  л1^сные  матер1алы  567 
Мукомольные  пр.  .  .  .  561 
Печатное  д*ло    ....    347 


Хлолчатобумажн. 
Деревянныя  изд. 
Шерстяныя  ткани 
Табачные  пр.  .   . 

Обувь  

Солодяные  напитки 
Экипажи  .... 
Кожевенныя  изд. 
Еаменно-строит.  . 
ХлЪбопекарныя  изд 
Свинцовыя  изд.  . 


339 
316 
297 
263 
261 
241 
238 
218 
204 
204 
176 


Стоимость    вывоза    фабрикатов ъ. 

1890  1900 

Жел1Бзн.  и  стальн 26  122 

Нефтяныхъ  пр 45  68 

М-Ьдныхъ  пр 2  58 

Кожаныхъ  пр 12  27 

Шерстяныхъ  пр 10  24 

Сельскихъ  оруд1й 4  16 

Химическихъ 5  12 

Деревянныхъ 6  11 

Всего 151  434 

Уо  общаго  экспорта  ....   17,9%  31,77о 


45.  Современное  развит1е  американской  индустрШ. 

Гигантск1й  ростъ  капитала  не  только  вызвалъ  образован!е  трестовъ 
и  громадныхъ  компан1й,  но  также  р-Ёзко  опред'Ьлилъ  нацюнальный 
и  международный  характеръ  современнаго  промышленнаго  движен1я. 
Хозяйственной  единицей  скоро  станетъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
вея  страна:  промышленность  не  можетъ  уже  сосредоточиваться  въ 
прежнихъ  м'1&стныхъ  границахъ,  торговые  интересы  заставили  пере- 
шагнуть рамки  отдЪльныхъ  штатовъ.  Всякое  м1^ропр1ят1е  одного 
штата  неизб']№но  отражается  на  сосЬднемъ.  М'Ьры  хозяйственной 
политики,  основанныя  на  предположен1и,  что  промышленность  им'бетъ 
местный  характеръ,  ведутъ  къ  несправедливостямъ  и  порождаютъ 
недовольство.  Во-вторыхъ,  развит1е  капиталистическаго  производства 
и  ростъ   вывоза  фабрикатовъ  свид'бтельствуютъ  о  хозяйственной  и 
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иолитической  зр'1^ости  страны.  Пр1обр'Ьтен1е  Фиднппинъ  и  Порхо- 
Рвво — не  простая  случайность:  вн'Ьшн1й  рынокъ  становится  потреб- 
ностью нашей  инд7стр1и  еще  бол'Ёе,  ч'Ьмъ  для  сельсваго  хозяйства; 
значен1е  международной  торговли  для  нашего  экономичесваго  благо- 
С0СТ0ЯН1Я  все  бол'Ье  будетъ  опред1^ляться  не  столько  потребностью 
другихъ  странъ  въ  пищевыхъ  продуктахъ,  сеольво  развит1емъ 
потребностей  и  спроса  на  готовые  продукты  обрабатывающей  про- 
мышленности. 

Но  есть  и  оборотная  сторона  медали.  Соединенные  Штаты  такъ 
быстро  выросли  изъ  пеленовъ  своей  первоначальной  экономической 
обстановки  и  подвигались  столь  гигантскими  шагами  отъ  первобыт- 
ныхъ  соц1альныхъ  услов1й  къ  сложнынъ  услов1ямъ  созр16вшаго  про- 
мышлоннаго  строя,  что  ра8вит1е  оказалось  чрезвычайно  неравно- 
м1^рныиъ.  Америка  представляетъ  въ  н1^которыхъ  отношен1яхъ  самые 
разительные  контрасты;  она  представляетъ  одновременно  самое  юное 
и  самое  зр1Ьлое  общество.  Оно  юно  въ  томъ  смысл1^,  что  у  насъ  со- 
хранились еще  значительныя  пространства,  нетронутыя  плугомъ  и 
бороной,  ожидающ1я  перваго  поселенца  и  нуждающ1яся  въ  искуо 
ственномъ  орошен1И  для  превращен1я  пустыни  въ  садъ;  значитель- 
ные районы  еле  перешли  первоначальную  экономическую  стад1ю  и 
*  находятся  въ  услов1яхъ,  аналогичныхъ  т1^мъ,  въ  какихъ  Старый  Св'бтъ 
находился  много  в'Ьковъ  тому  назадъ. 

Съ  другой  стороны  Америка— зр1^лая  страна:  нигд'Ь  на  земномъ 
шар*]^  капиталъ  не  прим'Ёнялся  въ  промышленности  съ  такой  интен- 
сивностью и  энерг1ей;  нигд1^  поб16доносная  борьба  челов1^ка  съ  силами 
природы  не  велась  такъ  разумно  и  неутомимо;  нигд'Ь  вожди  про- 
мышленной арм1и  не  стремились  къ  экономическому  господству  съ 
такой  энерНей  и  ум'Ьн1емъ.  Въ  результат]^  саиыя  совершенныя  формы 
вполне  организованнаго  и  дифференцированнаго  сложнаго  промыш- 
леннаго  организма  развились  съ  такой  поразительной  быстротой  и 
такимъ  полнымъ  усп1Ьхомъ,  какъ  нигде.  Въ  развитШ  этихъ  новыхъ 
экономическихъ  формъ  Америка  идетъ  впереди  всего  св-бта,  показывая 
другимъ  странамъ,  как1я  стад1и  предстоитъ  имъ  пройти.  Между  т1Ьмъ, 
какъ  даже  въ  Ёвроп1^  мы  видимъ  лишь  скромные  зачатки  соединен1я 
капиталовъ  («комбинацШ»),  въ  Америк1^  этотъ  процессъ  революц1они- 
зируетъ  промышленность.  Въ  этомъ  смысл'6  Америка  зр'Ьла,  гораздо 
зр'Ьл1Ье  многихъ  своихъ  промышленныхъ  соперниковъ. 
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46.  Современный  проблемы  Америки. 

Кь  склу  вышеувазанныхъ  у<иов1В  предъ  нами  лвлаются  двоякаго 
рода  проблемы.  Одн'б  изъ  нихъ  возниваютъ  въ  недавно  заселенныхъ 
I  экономически  мен1^е  развитыхъ  областдхъ  страны,  какъ,  вапримЪръ, 
вогфосъ  о  денеэвномъ  обращен1и.  Онъ  им1^етъ  гораздо  бол'Ье  общее 
значен1е,  ч1^мъ  обращен1е  само  но  себЪ:  въ  значнтельныхъ  частдхъ 
запада  и  юга  онъ  означаетъ  не  стольбо  ростъ  предложенш  дёнеж- 
ныхъ  знаковъ,  сколько  реорганизаЩю  экононическихъ  силъ  и  новое 
пр1способлен1е  кредитныхъ  отношенШ  къ  производительной  способ- 
ности; съ  каждымъ  расширен1емъ  границы  колонизац1и  на  западъ 
мы  наблюдаемъ  подобный  пер1одическ1я  приспособлеШя.  Въ  начальныя 
эпохи  нашей  нац1ональной  исторШ,  когда  границей  былъ  западный 
Массачузетсъ,  произошло  экономическое  потрясен1е,  изв'Ьстное  подъ 
назван!емъ  возмущен1я  Шея.  Покол'Ён1е  спустя  подобныя  же  причины 
вызвали  на  новой  границ'Ь  волнен1я,  завершивш1яся  издан1емъ  исвлю- 
чительныхъ  законовъ  въ  Еентуки.  Когда  граница  достигла  средняго 
запада  (М1с[(11е  Т^ез!;),  спустя  полустол'Ьт1е,  то  же  движен1е  вырази- 
лось въ  форм1^  требован1я  объ  изм1^нен1и  монетной  системы.  Нако- 
нецъ,  спустя  еще  одно  покол'Ьн1е,  когда  ростъ  производительныхъ 
силъ  оказалъ  свое  д'Ьйств1в  не  только  на  жизнь  запада,  но  и  на 
первобытный  эконоыическ1я  услов1я  большихъ  областей  возродивша- 
гося,  но  еще  экономически  неразвитаго  юга,  поднимается  споръ  о 
серебряной  валюгЬ,  начавшШся  въ  семидесятыхъ  годахъ  и  достигш1й 
высшаго  напряжен1я  въ  девяностыхъ.  Съ  исчезновен1емъ  границы 
(т.  е.  съ  колонизац1ей  всего  запада,  пер.)  и  близкииъ  промышлен- 
нымъ  пробужден1емъ  всего  юга,  денежный  вопросъ,  нужно  думать, 
будетъ  им^ть  второстепенное  значен1е  въ  истор1и  Соединенныхъ 
Штатовъ,  какъ  и  въ  жизни  передовыхъ  сгранъ  Европы. 

Вторая  категор!я  проблемъ,  съ  которыми   встр'Ьчаеися,   вызвана 

новыми  и  сложными  хозяйственными  УСЛ0В1ЯМИ  м'^стностей,  стоящихъ 

впереди  другихъ.  Эти  новыя  услов1л  породили  вопросъ  о  коллектив- 
ныхъ  предпр1ят1яхъ,  о  заработной  платЁ,  о  налогЬ  въ  колон]яхъ,  о 
ростЬ  городовъ.  Праздный  трудъ — ^поносить  политику  территор1аль- 
ныхъ  завоеванШ  на  томъ  основан1и,  что  она  не  была  предусмотр'Ьна 
Вашингтономъ,  точно  такъже,  какъ  см'Ьшно  возражать  противъ  ре- 
гулярованШ  компанШ  и  трестовъ,  что  это,  молъ,  небывалое  до  сихъ 
поръ  дЪло.  Въ  обоихъ  случаяхъ  имеются  экономически  услов1я,  ко- 
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торыа  были  нвизв1^стны  нашимъ  предвамъ  и  требуютъ   для  своего 
разр'Ёшен!я  новаго  анализа  и  новыхъ  иетодовъ. 

Поэтому  особенно  смущаетъ  то  обстоятельство,  что  въ  н1Ькоторыхъ 
частяхъ  страны  хозяйственныя  услов1я  примитивны,  и  вм&гБ  съ 
тЁмъ  даже  въ  этихъ  мФстностяхъ  есть  №Ьста,  гд'Ь  въ  господствую- 
щему еще  первобытному  строю  привиты  поб-Ёгн  совреиеннаго  про- 
мышленнагй  типа.  Нов'Ьйш1я  средства  передвижен1я  и  современные 
посредники  обм'Ьна  и  распред1^лбн1я  посадили  на  почв1^  неразвитого 
земледЪльчесваго  хозяйства  сложный  отношен1я  современнаго  про- 
мышленнаго  предпр1ят1я.  Бъ  результат'^  хозяйственныя  отношен]я 
страны  крайне  разнородны,  хотя  стремятся  къ  сближешю.  Всг6дств1е 
указанной  борьбы  стараго  съ  новымъ  мы  во  многихъ  отношен!яхъ 
еще  бродимъ  во  тьм1^,  недовольные  пережитками  старыхъ  отношен1й 
въ  передовыхъ  штатахъ  и  пытаясь  различить  въ  тумане  будущаго 
окончательный  формы  новыхъ  явлен1й,  который  должны  вскоре 
распространиться  на  всю  страну. 


ГЛАВА   VIII 
Развит1е  экономической  мысли. 
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48.  Экономическ{я  теор1И  въ  классической  древности. 

ПолитичесЕую  эвоном1Ю  обыкновенно  относатъ  еъ  области  но- 
в'Ьйшихъ    наукъ.   Однако,   это   в^рно   лишь   постольку,  поскольку 
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им^^ется  въ  виду  современная  экономическая  наука.  Въ  самомъ 
д'Ьл1Ь,  каждая  экономическая  стад!я  со  сколько  нибудь  развитымъ 
ваучнымъ  мышден1емъ  им'Ьла  свою  собственную  экономическую  теор1ю. 
Подобно  тому,  какъ  зв1^зды  двигались  въ  течен!е  многихъ  вФковъ, 
прежде  ч1^мъ  люди  начали  думать  объ  астроном1и,  такъ  и  экономи- 
ческ1я  явлен1я  существовали  въ  течен1е  многихъ  стод'Ьт1й,  прежде 
ч1^мъ  была  сд1^лана  попытка  подвергнуть  ихъ  научному  анализу. 
Но  въ  своей  формулировк'б  всякая  экономическая  теор1я  есть  не  что 
иное,  какъ  отражен1е  хозяйственной  жизни  даннаго  промышленяаго 
пер10да. 

Обсужден1в  экономическихъ  вопросовъ  встр'Ьчается  нами  впервые 
лишь  въ  сочинен1яхъ  классической  древности.  Въ  до-греческ{й  пер1одъ 
мы  находимъ  только  основанныя  на  этическихъ  соображен1яхъ  тре- 
бован1я  соц1альныхъ  реформъ  (у  восточныхъ  народовъ)  или  же 
практическ!я  руководства  по  агроном1и,  наприм^ръ  у  кареагенянъ. 
Но  Аристотель  и  Ксенофонъ, — мы  не  упоминаемъ  мен-бе  крупяыхъ 
философовъ — впервые  посвятили  экономическимъ  вопросамъ  особые 
трактаты.  Хозяйственная  жизнь  въ  Грец1и  и  Рим'ё  не  только  по- 
коилась на  рабств1Ь,  но  никогда  не  вырастала  изъ  рамокъ  домашней 
индустрш  и  мелкой  торговли;  этимъ  объясняются  какъ  содержан1е, 
такъ  и  недостатки  греко-римской  экономики.  Богатство  уже  суще- 
ствовало, и  понят1е  его  подвергалось  обсужден1ю;  но  главное  внима- 
ние обращалось  на  употреблен1е,  какое  можетъ  сд1^лать  изъ  него 
инднвидъ.  Идея  ц'Ьнности  была  изв'Ёстна,  и  экономисты  того  времени 
указывали  на  различ1е  между  полезностью  и  ц'бнностью;  но  ника- 
Бихъ  выводовъ  изъ  этого  различ1Я  не  делалось.  Равнымъ  образомъ 
существовала  уже  давно  и  частная  собственность:  въ  сочинен1Яхъ 
писателей  того  времени  встр'Ьчаются  интересныя  теор1и,  касающ1яся 
возникновен1я  и  нравственнаго  обоснован1я  права  частной  собствен- 
ноетн  и  выдвинутый  въ  противовФеъ  процв'Ьтавшимъ  тогда,  также 
какъ  и  нын'Ь,  фантастическимъ  планамъ  коммунистовъ,  соц1алистовъ 
и  стороннивовъ  нац1онализац1и  земли.  Экономически  услов1я  были 
таковы,  что  рабск1й  трудъ  отличался  высокой  производительностью; 
поэтому  рабство  разсматривалось  какъ  н'Ьчто  совершенно  естественное 
и  нисколько  не  противоречащее  высшей  морали. 

Въ  начал'Ь  описываемой  эпохи  отношен1е  между  господиномъ  и 
рабомъ  было  такое  же,  какъ  между  мужемъ  и  женой,  или  родите- 
лями и  Д'Ьтьми:  рабы,  жопа  и  д1^ти  одинаково  принадлежать  глав'Ь 
дома,  ихъ  трудъ  необходимъ  для  существован1я  семьи.  Въ  по- 
слЪдйе  годы  римской  империи  экономическ1я  услов1я  сд1&лади  рабскШ 
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трудъ  мен1Бб  производительнымъ:  характерно,  что  писатели  той 
эпохи  указывали  лишь  на  моральные  недостатки  и  только  в'ёкъ  или 
два  спустя  отметили  и  экономичесше  дефекты  рабства.  Въ  общеиъ, 
однако,  надо  признать,  что  въ  пер1одъ  наибольшаго  расцв'Ьта  Грец1и 
и  Рима  промышленный  капиталъ  еще  не  игралъ  роли  р'Ьшающаго 
фактора  производства:  мы  не  встр'Ьчаемъ  ни  самого  этого  термина, 
ни  выражаемой  имъ  идеи;  еще  не  совершилось  отд'Ьлен1е  капитала  отъ 
богатства.  Поразительный  факты  Аристотель  какъ  будто  предвид'Ьлъ 
поддн1^йшую  промышленную  систему,  когда  онъ  писалъ:  «Если  бы 
станки  могли  сами  ткать,  а  смычки  сами  извлекать  звуки,  то  госпо- 
да не  нуждались  бы  ни  въ  помощникахъ,  ни  въ  рабахъ».  Однако, 
хотя  капиталъ  и  не  игралъ  крупной  роли,  существовало  довольно 
значительное  разд'Ьлен1е  труда  (ремесленнаго);  оно  разсматривается 
въ  экономическивъ  трактатахъ  того  времени. 

Если  теор1я  производства  отличалась  простотой,  то  теор1Я  распре- 
д'Ьлен1я  вовсе  отсутствовала.  Р'Ьшающимъ  лицомъ  въ  производств^^  былъ 
землевлад'Ёлецъ;  ему  же  принадлежали  и  плоды  труда.  Зеилевлад'Ьльцы 
влад1^ли  не  только  землей,  но  и  всякой  другой  собственностью:  даже 
когда  торговый  капиталъ  сталъ  уже  силой,  наиболее  крупную  тор- 
говлю вели  именно  крупнМш1е  землевладельцы;  доходы  торговцевъ 
им'Ьли  такой  же  характеръ,  какъ  и  доходы  землевлад'бльцевъ.  Между 
землей  и  капиталомъ,  какъ  факторами  производства,  не  проводилось 
никакого  различ1я.  Ером'Ь  того,  землевлад'&лецъ  былъ  въ  то  же  время 
и  рабовлад1Ьльцемъ;  поэтому,  не  могло  существовать  ни  рЪзкой  грани 
между  землей  и  трудомъ,  ни  теор1и  заработной  платы.  Теор1и  ренты, 
прибыли  и  заработной  платы  еще  не  могли  быть  выработаны,  такъ 
какъ  отсутствовали  сами  явлен!я — ^доходы  отд'Ьльныхъ  соц1альныхъ 
классовъ.  Не  существовало  даже  теор1И  индивидуальнаго  дохода: 
правда,  собственность  давала  изв'Бстный  излишекъ,  но  посл'Ьдн1В 
служилъ  просто  для  увеличен1я  собственности,  подобно  тому,  кавъ 
изъ  нея  же  брались  и  издержки  производства.  Иы  встр'Ьчаемъ 
много  терминовъ  для  обозначенш  собственности,  но  мы  не  находимъ 
различ1я  между  произведен1ями  труда  (рго(1асе)  и  доходомъ. 

Этимъ  же  объясняется  и  теор1я  процента,  господствовав1пая  въ 
классической  древности.  Занимать  можно  было  не  капиталъ,  а  деньги: 
кредитъ  служилъ  главнымъ  образомъ  ц^лямъ  потреблен! я, 
займы  носили  личный  характеръ  и  заключались  для  устранен1я  вре- 
менныхъ  затруднешй.  Даже  когда  деньги  одалжива.7ись  на  веден1е 
сельскаго  хозяйства  или  торговли,  он'Ь  не  выполняли  функцги  капи- 
тала,  ибо    производительность     посл1^дняго    легко    обнаруживается 
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тоАхо  въ  индустр1и.  Поэтому  процентъ  считался  платой  за  пользо- 
ван1е  деньгами;  а  такъ  какъ  деньги  сами  по  себФ  непроизводительны, 
то  В8иман)е  съ  нить  процентовъ  считалось  предосудительнымъ.  На 
дМ  В8иман1в  процентовъ  по  займаиъ  часто  носило  характеръ 
ростовпщчества  и  нередко  вело  къ  завр'Ьпощейю  должника  вредите- 
роиъ.  При  отеутств1и  промышленнаго  капитала  отрицательное  отно- 
Шбн1е  жъ  взимаЛю  процентовъ  им(ло  за  собой  изв'Ьстныя  основан1я. 
Въ  посл1^дн1е  годы  римской  имперШ  вм-бсгЁ  съ  развит1емъ  торговаго 
капитала  сд'Ьлался  необходимымъ  и  процентъ;  но  въ  риисвомъ  во- 
Щ1Л  процентъ  обосновывается  не  экономическими,  а  чисто-юриди- 
ческими соображен1ями. 

Въ  течен1е  посл'Ьдняго  пер1ода  греко-римской  истор1и  хозяйство, 
основанное  на  натуральномъ  обмФн'6,  постепенно  уступаетъ  м'Ьсто 
денежному  хозяйству.  Поэтому,  писатели  классической  древности  уд'Ь- 
ляютъ  изв^^ное  вниман1е  и  л*еор1и  денегъ.  Однако,  теор1я  ц'бны 
находилась  еще  въ  большемъ  пренебрежен1и,  ч'биъ  твор1я  денегъ: 
торговля  была  Ч'Ьмъ-то  вн'Ьшнимъ  по  отношен1ю  къ  обычной  д1Ья- 
тельности  плантаторовъ-рабовлад'бльцевъ,  и  предпр1имчивость  не  могла 
особенно  развиться  при  систем'6  реиесленнаго  производства.  Нетрудно, 
поэтому^  понять  то  презр'Ьн1е,  съ  воторымъ  Аристотель  и  Платонъ 
относились  къ  професс1и  торговца,  какъ  въ  чему-то  «неестествен- 
ному>,  или  суровую  характеристику  Цицерона,  считавшаго  торговлю 
«недостойной  порядочнаго  челов1^ва».  Государственное  хозяйство  отли- 
чалось тЬми  же  чертами,  что  и  частновлад'бльчесвое.  Доходы  госу- 
дарства получались,  главныиъ  образомъ,  отъ  его  собственяыхъ 
зеиель,  обрабатывавшихся  т'Ёмъ  же  способомъ,  что  и  частновлад'Ёль- 
ческ1я  земли.  Прямые  налоги  взимались  только  въ  исключительныхъ 
случаяхъ.  Для  военныхъ  ц'Ьлей  Це  пользовались  государственнымъ 
креднтомъ,  а  накопляли  золото  въ  государственномъ  казвачейств1^. 
Понятно,  почему  въ  греческихъ  трактатахъ  по  государственнымъ 
финансамъ  встречаются  вещи,  воторыхъ  совершенно  н'Ьтъ  въ  совре- 
хенныхъ  сочинен1яхъ  по  финансамъ. 

Словомъ,  экономическая  теор1я  классической  древности  служила 
объяснешю  хозяйетвенвыхъ  явлен1й  того  времени,  и  нельзя  попросту 
отвергать  ее  на  томъ  лишь  основан1и,  что  она  не  въ  ( остоян1и  удо- 
влетворительно объяснить  еовременныя  эвономичесв1я  явлен1я. 


веяигманъ. 


49.  Среднев'Ьковая  экономическая  теор1Я. 

ПослФ  нЪсволькихъ  вЪвовъ  умственнаго  ж  промышюннаго  застоя 
эвоношчеевая  теор1д  ожкла  вновь  вмЪст1^  съ  ростомъ  промышленной 
прадоршмчивости  въ  дв'Ьнадцатомъ  столЪт1я.  Новая  теор1я  явилась 
отражен1емъ  новой  хозяйственной  формы.  Отличительной  чертой 
средневекового  хозяйства,  вавъ  мы  вид'Ьли  выше,  было  развит1е  тор- 
говли и  промышленности,  не  основанной  на  рабсвомъ  труд1^»  Вонрось 
о  м1Ьновой  ц1Ьнноети  и  способы  согласован1я  ея  съ  требован1ями  спра- 
ведливости—таковы  важнМш1я  проблемы  среднев'бкового  хозяйства. 
Тавъ  вахъ  продукты  изготовлялись  теперь  не  для  собственнаго  по- 
тре6лен1Яу  а  на  продажу,  то  вознивалъ  вонрось,  за  сколько  слЪдуетъ 
ихъ  продавать,  или  какова  ихъ  истинная  справедливая  цФна.  Отв1^тъ 
на  этотъ  вопросъ  не-  могъ  заключаться  въ  томъ,  что  ц'Ьна  онред1^ 
ляется  конкуррвнц1ей,  такъ  вакъ  въ  среднев1^ковомъ  народномъ  хозяй- 
стве свободная  конкурренц1я  отсутствовала.  Производство  товаровъ 
находилось  въ  рукахъ  цеховъ,  во  последн1е  не  конкуррировали  между 
собою.  Что  касается  товаровъ,  привозимыхъ  извне,  то  считалось 
предосудительнымъ  и  даже  позорнымъ  закупать  ихъ  раньше  того, 
какъ  они  доставляются  на  рыновъ,  или  закупать  ихъ  оптомъ  съ 
целью  розничной  перепродажи.  Въ  основе  народнаго  хозяйства  лежало 
производство  на  заказъ;  каждый  делалъ  то,  что  делали  и  его  предки; 
при  такихъ  услов1яхъ  цена  определяется  не  вонкурренщей,  а  обы- 
чаемъ.  Но  человеческая  натура  такова,  что  всегда  находятся  люди, 
стремяпЦеся  превзойти  своихъ  соперниковъ.  Таувъ  какъ  на  обычай 
не  всегда  можно  было  положиться,  то  сделалось  необходимымъ  вме- 
шательство государства  и  регулироваше  имъ  товарныхъ  ценъ.  Бъ 
самомъ  деле,  тамъ,  где  сила  обычая  оказывалась  недостаточной  для 
регулирован1я  ценъ,  оне  устанавливались  соответственнымъ  пра- 
вительственнымъ  актомъ. 

Тавимъ  образомъ,  экономическая  теор1я  того  времени  ставила 
себе  вопросъ:  какова  справедливая  или  естественная  цена.  Это 
былъ  въ  сущности  моральный  вопросъ,  хотя  ответь  на  него  долженъ 
былъ  покоиться  на  эвономическихъ  соо6ражен1яхъ.  Средневековые 
экономисты  не  походили  на  мыслителей  классической  древности,  жив- 
шихъ  въ  области  чистой  философ1и:  они  были  прежде  всего  теоло- 
гами,— политическая  эконом1я  сделалась  частью  теолопи. 

Строя   свою   теор1ю,  средневековый   экономистъ  долженъ  былъ 


брать  жизнь  такъ,  какъ  она  есть.  Характерной  чертой  среднев1^ковой 
проныголенности  была  наличность  свободнаго  рабочаго,  мелваго  це- 
хового мастера.  Рабство  быстро  исчезало;  благодаря  этому,  мы  не 
ваюдимъ  среди  писателей  того  времени  защитниковъ  рабства,  исклю- 
чая нФсволькихъ  мыслителей,  находившихся  подъ  сильнымъ  вл1я- 
н1емъ  недавно  отврытыхъ  тогда  сочинен1й  Аристотеля.  Тавъ  какъ  все 
народное  хозяйство  п(|коилось  теперь  на  инд7стр1и  и  торговле,  то 
классическая  теор1я,  считавшая  торгово-промышленную  дЬятельность 
ч^мъ-то  неестественнымъ,  отпадала  сама  собою.  Теперь  вознивалъ 
вопроеъ:  какъ  объяснить  торговые  и  промышленные  доходы  или, 
другими  словами,  ч1^мъ  опред'Ёляется  ц'Ьна  товаровъ? 

На  этогь  вопроеъ  можно  было  дать  только  одинъ  отвЪтъ.  Про- 
мышленный капиталь,  какъ  существенный  или  типичный  факторъ 
производства,  отсутствовалъ.  Такъ  какъ  не  было  концепц1и  капи- 
тала, то  не  могло  быть  и  теор1и  прибыли.  Мастеръ  работалъ  самъ 
и  при  помощи  собственныхъ  орудШ;  р'Ьшающимъ  моментомъ  являлась 
затрата  труда;  издержки  производства  сд1^лались  основой  при  опре- 
дШн1и  1гЬнъ  и  руководящей  нитью  для  законодателя  при  устано-- 
влен1и  тарифовъ.  11оэтому  стремлен1е  къ  получен1ю  прибыли  все 
еще  считалось  предосудительнымъ  и  безнравственнымъ,  тогда  какъ 
занят1е  проиысломъ,  оплачивающимъ  затраченный  трудъ,  считалось 
вполнб  законнымъ.  Копить  деньги  безнравственно;  но  зарабатывать 
деньги  собственнымъ  трудомъ  для  поддержки  себя  и  семьи — нрав 
ственно  и  законно.  Экономическая  теор1я  среднев'кковья  считала  без- 
нравственнымъ всякаго  челов'Ька,  требующаго  за  вещь  больше  того, 
что  она  стоить,  или  покупающаго  вещь  дешево  и  продающаго  ее 
дорого,  или  же  продающаго  въ  кредитъ  по  болФе  высокой  ц'ЬнФ, 
^мъ  за  наличныя.  Ибо  во  вс^хъ  подобныхъ  случаяхъ  предполага- 
лось, что  доходъ  получается  безъ  затраты  д*йствительнаго  труда. 
Лишь  когда  торговля  и  промышленность  получили  большее  развит1е, 
эконоиясты  начали  признавать  и  друг1е  составные  элементы  дохода; 
но  экономическая  теор1я  по-прежнему  продолжала  включать  ихъ  въ 
стоимость  д1^йствительнаго  труда. 

Вгь  области  обм'Ьна  относится  и  другая  среднев'Ьковая  теор1я — 
доктрина  о  ростовщичестве.  Процентный  деньги  считались  ц'Бной  за 
пользоваШв  деньгами — средствомъ  обм16на.  Въ  то  время  производи- 
тельное употребление  капитала  было  неизв1^стно,  и  запрещен1е  взимать 
проценты  приносило,  въ  общемъ,  больше  пользы,  ч'Ьмъ  вреда.  По 
м^р^  роста  торговаго  капитала,  сила  этого  запрещен1я  была  ослаб- 
лена  экономической   теор1ей  (1ашппт  ешег^епз  и  1асгпт  сеззапз: 
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кредиторъ  ивгЬлъ  право  требовать  процентовъ,  если  онъ  могъ  дока- 
зать^ что  отс7Тств1е  денегъ  причинило  ему  убытовъ  или  воспрепят- 
ствовало ему  получить  изв1^тный  доходъ.  Граница  эта  постепенно 
отодвигалась  все  дальше  и  дальше;  но  различ1е  между  законнымъ  и 
ростовщичесвимъ  процентомъ  было  проведено  лишь  въ  конц1^  средне- 
векового пер1ода,  когда  промышленный  капиталъ  достигь  довольно 
значительнаго  развит1Я.  Цеховое  производство  не  нуждалось  въ  ка- 
питале, и  процентъ  считался,  поэтому,  анахронизмомъ. 

ТретШ  основной  вопросъ  средневековой  экономической  теорШ— 
вопросъ  о  деньгахъ.  Ихъ  роль  въ  народномъ  хозяйстве  становится 
до  такой  степени  важной,  что  вопросъ  о  деньгахъ  разбирается  уже 
не  одними  лишь  богословами,  но  и  спещалистами.  Вопросу  о  день- 
гахъ посвящены  почти  все  сочинен1я  светскихъ  эконоиистовъ  того 
времени. 

Мы  видимъ,  что  средневековая  экономическая  теор1я  сосредоточи- 
вала все  свое  вниман1е  на  проблемахъ  обмена.  Производство  отлича- 
лось такой  простотой,  что  не  считалось  нужнымъ  подвергать  его 
особому  анализу.  Отсутств1е  капитала  устраняло  вопросъ  о  крупномъ 
или  мелкомъ  производстве.  Вопросъ  о  разделен1и  труда  почти  не 
выдвигался,  благодаря  крайней  простоте  процесса  производства. 
Проблема  распределен1я  еще  не  раскрылась  во  всей  своей  широте. 
Такъ  какъ  промышленный  капиталъ  отсутствовалъ,  то  не  было  и 
прибыли;  такъ  какъ  рабоч1й  въ  большинстве  случаевъ  былъ  самъ 
себе  хозяиномъ,  то  заработная  плата  не  существовала;  тамъ  же,  где 
имелъ  место  наемный  трудъ,  заработная  плата  уплачивалась  не  ва- 
питалистомъ-предпринимателемъ,  а  потребителемъ.  Хотя  понят1б  зе- 
мельной ренты  уже  существовало,  нормальная  купля-продажа  земли 
отсутствовала,  и  земельная  рента  разсматривалась  не  какъ  самостоя- 
тельный источникъ  дохода,  а  какъ  разновидность  собственности,  ни- 
чемъ  не  отличающейся  отъ  собственности  горожанина.  Наконег^ь, 
проблемы  потреблен1я  также  не  привлекали  къ  себе  большого  вни- 
ман1я.  Въ  пер1одъ  господства  обычая,  когда  чрезмерное  потреблеше 
считалось  Оезбожнымъ,  вл1ян1е  соц1альнаго  потреблбн1я  и  связь  между 
общественнымъ  спросомъ  и  производствомъ  были  настолько  незначи- 
тельны, что  экономисты  обращали  на  нихъ  весьма  слабое  внимаМе. 

Читатель  видитъ,  что  передъ  средневековыми  экономистами  стояли 
сравнительно  несложный  проблемы.  При  разрешен1и  этихъ  проблемъ 
они  обнаружили  немало  талантливости  и  остроум1я.  Скоро,  однако, 
экономичбск1я  услов1я  изменились:  они  выдвинули  новыя  проблемы  и 
открыли  широкое  поприще  для  новыхъ  экономическихъ  изследованШ. 
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50.  Меркантильная  теор1я. 

6ознишовен1е  современной  экононичесвой  науки  относится  къ 
концу  шестнадцатаго  стол-бЛя.  Это  столМе  характеризуется  крупней- 
тжжъ  фактонъ — рЬзкимъ  повышен1е1гь  цЪнъ,  шедшииъ  рука  объ  руку 
съ  интеллектуальной  революц1ей,  обусловленной  изобрФтен1еиъ  типо- 
графскаго  станка,  съ  революц1ей  религЮзной,  вызванной  рефориац1ей, 
1  революц1ей  политической,  возникшей  всл1Мств1е  ослаблен1я  феодаль- 
но! системы.  Волонизац1я  Еоваго  СвЬта  вызвала  громадный  приливъ 
б1агородныгь  иеталловъ;  открыт1е  торговыхъ  путей  на  востокъ  не- 
обычайно оживило  торговлю  и  промышленность;  цЪны,  основанным 
на  обычае)  постепенно  уступали  новой  сил1Ь— конкурренц1и;  цеховая 
снетеиа  постепенно  разрушалась  по  м16р'Ь  того,  какъ  обнаруживалось 
могущество  капитала  и  промышленным  услов1я  перерастали  узк1я 
рамки  жЬстнаго  заикнутаго  хозяйства.  Вниман1е  мыслителей,  напри- 
м^ръ,  Бодена  во  Франц1и  и  Хейлса  (На1ев)  въ  Англ1и,  было  привле- 
чено этими  новыми  услов1ями  экономической  жизни,  и  они  начали 
анализировать  отношен1в  частнаго  богатства  къ  общественному  благо- 
С0СТ0ЯН1Ю.  Съ  этого  момента  выдвигаются  посл1^довательно  три  эко- 
ноиическ1я  теор1и:  меркантильная  теор1я,  впервые  попытавшаяся 
выработать  идею  нац1ональной  экономШ;  теор1я  Адама  Смита  и 
Тюрго,  своими  космополитичесвини  идеями  сильно  обязанныхъ  физ1о- 
кратамъ;  и,  наконецъ,  теор1я  Рякардо,  отмечающая  полное  господство 
фабричной  системы. 

Средневековые  мыслители  сосредоточивали  все  свое  внинан1е  на 
размерахъ  денежнаго  фонда;  они  полагали^  что  кащдый  городъ  дол- 
женъ  стремиться  увеличивать  ввозъ  благородныхъ  металловъ  и  удер- 
живать ихъ  у  себя,  контролируя  каждую  индивидуальную  сдклку. 
Новая  экономическая  теор1я  по-прежнему  подчеркивала  важность  из- 
вестной денежной  наличности;  но  изк'6нивш1яся  услов1я  торговли 
дали  ей  возиожность  понять  всю  безплодность  старыхъ  методовъ. 
Согласно  этой  школФ^  избытокъ  благороднаго  металла  действительно 
желателенъ;  но  онъ  лучше  всего  достигается  не  меновыми  мавипу- 
ЛЯЦ1ЯМИ,  обезпечивающими  благопр1ятный  балансъ  каждой  част- 
ной сделки,  а  общимъ  превышен1емъ  вывоза  надъ  ввозомъ, 
обусловлнвающимъ  благопр1ятный  торговый  балансъ.  Соответ- 
ственно этому,  первый  крупный  экононическЛ  споръ  велся  мещду 
защитниками  теор1и  баланса  каждой  частной  сделки  (Ва1апсе  о! 
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Ваг^а111)  и  теор1и  то'рговаго  баланса  (Ва1апсе  о(  Тгас1е).  Такъ  какъ 
я  1*6  и  друПе  брали  за  основу  обм-^нъ  товаровъ  (шегсЬапсИзе),  то 
ихъ  принято  называть  меркантилистами. 

Въ  сущности,  эти  требован1я  были  лишь  случайнымъ  выводомъ  изъ 
ихъ  учен1я.  11аден1е  н'бстнаго  замкнутаго  хозяйства  и  заи'Ьна  его  но- 
вымъ  акономическимъ  строемъ,  съ  6ол1Бе  широкими  хозяйственными  рам- 
ками, побуждали  мыслителей  изсл1^довать  истинный  причины  народ- 
наго  богатства  и  нац1ональнаго  велич1я.  Они  увид&1И,  что  ростъ 
нац1ональнаго  богатства  возможенъ  только  при  увеличен{и  нацЮиаль- 
наго  производства;  а  такъ  какъ  одновременно  съ  этимъ  на  ецену 
выступалъ  промышленный  вапиталъ,  то  они  подчеркивали  необходи- 
мость и  ЦЕННОСТЬ  нац1ональной  промышленности.  Подобно  тому,  какъ 
старая  теор1я  была  отвергнута  почти  одновременно  англичанинохъ 
Мэномъ  (Мип),  французомъ  Монкрейеномъ  (Моп1:с11гбиеп)  и  итальяа- 
цемъ  Серра  (Зегга), — подобно  этому  и  практическая  политика  расши- 
рен1я  нац1ональныхъ  рамокъ  и  отм1ёны  м'1^стныхъ  ограничен1й  въ 
области  торговли  и  промышленности  была  выдвинута  Сюлли  во  Фран- 
ц1и,  Вромвелемъ  въ  Англ1и  и  впосл'ёдств1я  Фридрихомъ  Великимъ  въ 
Прусс1и. 

Съ  современной  точки  зр'Ьн]я  ошибка  меркантилистовъ  состояла 
въ  томъ,  что  они  см'Ёшивали  превышен1е  вывоза  надъ  ввозомъ  съ 
превышен1емъ  производства  надъ  потреблен1емъ  (см.  ниже  §  200). 
Но  въ  моментъ  вознивноввн1я  меркантильной  теор1и  ростъ  наШональ- 
наго  вывоза  являлся  въ  д-Ёйствительности  наглядн'бйшей  м'Брой  воз- 
растан1я  нац1ональнаго  производства.  На  первыхъ  ступеняхъ  капита- 
листическаго  развит1я  и  международной  конкурренц1и  была  выдвинута 
политика  протекц1онизма,  какъ  средства  поднять  нац1ональную  про- 
мышленность; въ  сравнен1и  съ  узкой  исключительностью  средненько- 
выхъ  городовъ  покровительственная  система  представляла  несомн'Ьнный 
прогрессъ.  Меркантилисты  требовали  «свободы  торговли»,  но  въ  ихъ 
устахъ  она  означала  свободу  вывоза  и  освобожден1е  внутренней  тор- 
говли отъ  всевозможныхъ  ограничен1й  мФстнаго  характера.  Просве- 
щенные меркантилисты  разсматривали  обильное  предложен1е  денегь 
не  какъ  причину,  а  какъ  сл1^дств1е  и,  вм1Ьст'6  съ  т1Бмъ,  какъ  лучш1й 
показатель  промышленнаго  роста  и  нац1ональнаго  благосостоян1я. 

Такимъ  образомъ,  проблемы,  стоявш1я  передъ  экономистами  сем- 
надцатаго  и  первой  половины  восемнадцатаго  стол'ёт1Я,  относились 
преимущественно  въ  области  производства  и  обмФна,  разсматривае- 
мыхъ  съ  точки  зр*н1я  отношен1я  политическаго  строя  къ  обществен- 
ному. Съ  этого  времени  вводится  въ  употреблен1е  терминъ  «полити- 
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чеспя  джовом1я»,  и  авал#1ь  промышденныгь  пробдемъ  дЪлаетъ 
крупные  успЪхя.  Но  пробжемы  распрбд'Ьлен1я  находились  еще  въ 
зарояышевомъ  состоян1и;  домашняя  нромыпиенность  медленно  выде- 
ляла язь  себя  классъ  наемныхъ  рабочигь;  точно  также  и  ростъ  про- 
мышленнаго  капитала  лишь  медленно  выдвигалъ  на  арену  получа- 
телей прибыли  въ  противовФсъ  получателямъ  земельной  ренты.  Теоре- 
тически анализъ  этихъ  проблемъ  несовершененъ  и  часто  неправиленъ. 
Писателямъ  того  времени,  жившнмъ  среди  малоразвитыхъ  и  слабо 
дифференцированныхъ  условМ  промышленности,  трудно  было  под- 
няться выше  той  поверхностной  идеи,  будто  низкая  заработная  плата 
равноснльва  нмзкимъ  иадержкамъ  производства  и  способна  обезпечнть 
успешную  конкурренц1ю  съ  другими  странами.  Провозглашена  новыхъ 
идей  въ  области  производства  и  распредЬлен1я  и  раскрыт1е  элемен- 
товъ  общественнаго  благосостояШя  выпало  на  долю  великихъ  мысли- 
телей, жившихъ  въ  КОНЦА  восемнадцатаго  вФка. 

51.  Адаиъ  Синтъ  и  фнз!ократы. 

Если  бы  мы  захогЬли  охарактеризовать  въ  н1^колькихъ  сдовахъ 
заслуги  Адама  Смита  въ  области  экономической  науки,  мы  назвали 
бы  созданныя  имъ  теор1ю  космополитизма  и  теор1ю  распредФлен1я. 
Первая  принадлежитъ  всецЪло  Адаму  Смиту,  вторая  была  имъ  от- 
части заимствована;  но  об1^  онФ  отражаютъ  зкономическкя  услов1я, 
среди  которыхъ  жилъ  великШ  мыслитель. 

Государственные  люди  восемнадцатаго  вЪка  довели  меркантильную 
доктрину  до  крайностей.  Не  подлежитъ,  конечно,  сомн'Ьн1ю,  что 
система  нац1ональнаго  экономическаго  роста  была  прогрессомъ 
въ  сравнен1и  съ  средневековой  системой  хозяйства;  но  скоро  настало 
время,  когда  центръ  экономическихъ  интереоовъ  передвинулся  изъ 
области  внутреннихъ  отношенШ  данной  страны  въ  область  внФшнихъ 
отвошен1й  и  когда  то,  что  считалось  раньше  свободой,  начало  ка- 
заться теперь  путаии.  Если  не  во  всЪхъ,  то  по  крайней  иЦЪ  въ 
нЪкоторыхъ  странахъ  вредъ  меркантильной  системы  оказывался 
значительнее  приносимой  ею  пользы.  Какъ  цеховая  система  перво- 
начально являлась  двигательной  силой,  а  впоследств1и  сделалась 
тормозомъ  промышленности,  такъ  и  неркантильная  система  превра- 
тилась изъ .  благодеян1я  въ  зло.  Полезная  сторона  ея  заключалась 
въ  томъ^  что  она  выдвинула  значеШе  иац1ональной  идеи;  ретроградное 
же  значея1е  ея  состояло  въ  усилен1и  заиретительныхъ  тенденцШ. 
И^реяно  стремясь  къ  развит1ю  промышленности,  законодатель  не- 
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рЪдко  воздвигап  ей  всевозможныя  прЬпоны.  Правительство  ситало 
нтжныиъ  ви^Ьпшваться  во  всЪ  области  народнаго  хозяйства,  и  роль 
его  часто  была  отрицательной.  Вм1№то  того,  чтобы  усилить  иетро- 
пол1ю,  колон1и  совершенно  отд^ялись  отъ  нея  или  ослабляли  ее. 
Торговля  покоилась  на  томъ  принцип'^,  что  то,  что  зарабатываетъ 
одна  нац1я,  необходиио  теряется  другой. 

Однако,  ростъ  иеждународныхъ  сношенШ  и  расширен1е  вн4^шняго 
рынка  побуждали  мыслителей  восеинадцатаго  стол4т1я  отказаться 
отъ  устар1^вшихъ  узкихъ  взглядовъ.  Исходя  изъ  доктрины  естествен- 
наго  закона,  Адаиъ  Сиитъ  и  физ1ократы  старались  доказать,  что 
экономическ1Я  явлен1я,  подобно  явлен1яиъ  всего  окружающаго  насъ 
м1ра,  подчиняются  опред'Ьленнымъ  законам ъ.  ВажнМпшиж  выво- 
дами изъ  естественнаго  закона  они  считали  частную  собственность 
и  личную  свободу.  Они  требовали  полной  свободы  национальной 
промышленности  и  вн'Ьшней  торговли.  Требован1е  свободы  промышлен- 
ности означало  теперь  не  только  устранен1е  мФстныхъ  ограниче- 
н1й,  но  и  устранен1е  всякаго  вм1^шательства  со  стороны  нац1ональ- 
наго  правительства;  равнымъ  образоиъ  трвбован1е  свободы  торговли 
означало  теперь  не  только  свободу  вывоза,  но  и  свободу  ввоза. 
Новая  экономическая  теор!я  утверждала,  что  подобно  тому,  вакъ 
свобода  торговли  между  различными  провинц1яии  одной  и  той  же 
страны  оказалась  для  нихъ  вполн1Б  благотворной,  точно  такъ  же 
должна  оказаться  благотворной  и  свобода  торговли  мещу  отдельными 
нафями  м1ра.  Вместо  нац1ональной  исключительности,  экономисты 
требовали  теперь  космополитической  свободы.  Предполагалось,  что 
подъ  вл1ян1емъ  естественнаго  закона  каждая  нац1я  извлечетъ  изъ 
этой  свободы  максимальныя  выгоды. 

Естественный  законъ  экономической  свободы  былъ  выдвинуть 
Адамомъ  Смитомъ  и  физ1ократами.  Физ1овраты  первые  выступили 
въ  защиту  этого  закона — слово  «физ1ократ1я»  значить  «господство 
природы»;  но  почти  одновременно  сь  ними  Адамь  Сиитъ  проповФ- 
дываль  тЬ  же  идеи  въ  своихъ  лекц1яхь  въ  Глазго.  Доктрина  космо- 
политизма носилась  тогда  въ  воздух1Б. 

Другой  важной  теор1ей— теор1ей  распред'Ьлен1я  —  мы  обязаны 
главнымь  образомь  французамь,  и  не  столько  физЮкратамъ,  сколько 
великому  государственному  челов']^куу  экономисту  и  философу  Тюрго, 
бывшему  лишь  наполовину  физ1овратомъ.  Основатель  учен1я  фи- 
з1ократовъ,  придворный  врачъ  Кене  (^и68пау)^  при  видф  пропасти 
между  роскошной  жизнью  вельможь  и  жалкимь  существоваШемь 
крестьянь,   пришель  къ   заключен1ю,   что  единственный  источникъ 
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богатства— ЭТО  зе11Двд'У1е,  а  землед'Кдецъ— единственный  производи- 
тельный члевъ  общества.  Въ  эпоху  пер1одическихъ  голодововъ  про- 
изводство пищевыхъ  продуктовъ  казалось  еиу  д'Ьлонъ  первостепенной, 
исключительной  важности.  Тюрго  раздклялъ  эти  идеи  лишь  напо- 
ловину; но,  исходя  изъ  представлен1я  физ1овратовъ  о  естественноиъ 
законе  и  изъ  ихъ  попытокъ  проследить  конечное  распред!и1ен1е  об- 
щественнаго  богатства,  создаваемаго  земледЬгьцаии,  онъ  анализиро- 
валъ  промышленное  общество  въ  томъ  видЪ,  кавъ  нашелъ  его,  и 
пришел'ь  къ  выводу,  что  доходы  промышленности  распадаются  на 
НЕСКОЛЬКО  отличныхъ  категорЦ.  Такимъ  образомъ  была  впервые 
создана  теор1я  капитала,  теор1я  ренты,  теор1я  процента  и  прибыли* 
и  теор!я  заработной  платы. 

Теор1я  Тюрго  получила  дальнейшее  развит1е  въ  трудахъ  Адама 
Смита.  Правда,  Адамъ  Смитъ  опровергнулъ  доктрину  физ1ократовъ  о 
томъ,  что  одно  только  землед&11е  можно  считать  производительныиъ 
занят1емъ.  Онъ  обобщилъ  концепц1ю  физ1ократовъ  и  утверждалъ, 
что  все  роды  промышленности  могутъ  быть  производительными.  По- 
этому, Адама  Смита  нередко  считаютъ  родоначальникомъ  промышлен- 
ной теор1и  въ  политической  экономШ  въ  противоположность  физЮ- 
кратанъ,  основателямъ  земельной  теор1и.  Но  что  касается  законовъ 
распределен1я,  то  основные  принципы  Адама  Смита  те  же,  что  и  у 
Тюрго.  Оба  они  жили  при  господстве  домашней  системы  промышлен- 
ности. Но  последняя  была  развита  въ  Англ1И  сильнее,  чемъ  во  Фран- 
ц!и,  где  злоупотреблен1я  со  стороны  цеховъ  сказывались  особенно 
чувствительно  и  где  земледел1б  играло  ббльшую  роль  въ  сравнени! 
сь  индустр1ей.  Неудивительно  поэтому,  что  Тюрго  разделяетъ  во 
многихъ  пунктахъ  взгляды  физ1ократовъ,  тогда  какъ  Адамъ  Смитъ 
сумелъ  отчасти  освободиться  отъ  нихъ.  Но  и  Тюрго  и  Смитъ  пы- 
таются установить  законы  ренты,  прибыли  и  заработной  платы,  по- 
тому что  теперь  впервые  происходить  дифференц1ац1я  между  земле- 
владельцами и  капиталистическими  предпринимателями  и  классь 
наемныхъ  рабочихъ  начинаетъ  играть  выдающуюся  роль.  Однако, 
рабочЦ  все  еще  остается  въ  центре  производства:  организаторонъ 
производства  («тапи{ас1агег»)  Адамъ  Смитъ  все  еще  считаетъ  фи- 
знчесвШ  трудъ. 

Итакъ,  Адамъ  Смитъ,  и  въ  несколько  меньшей  степени  Тюрго, 
могутъ  быть  названы  теоретиками  домашней  системы  промышлен- 
ности. Смитъ  отличается  отъ  физ1ократовъ  темъ,  что  онъ  сильнее 
поддерживаетъ  промышленный,  чемъ  земледельческШ,  элементъ  бо- 
гатства и  производства;  но  онъ  сходится   съ   ними   въ    при8нан1и 
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космополитическаго,  а  не  узво-нац1ональнаго  характера  обществен- 
наго  богатства.  Эта  широта  взгляда  дала  имъ  возножность  впервые 
изсл'Ьдовать  всю  совокупность  взаииоотношен1й  между  частной  соб- 
ственностью и  общественнымъ  богатствомъ,  мещу  свободой  и  про- 
мышленностью. 

52.  Рикардо  и  современная  политическая  эконом1Я. 

Адамъ  Смитъ  писалъ  свой  трудъ  накануне  промышленной  рево- 
люц1и.  Нер1^дко  указывалось,  что  сБогатство  народовъ»  появилось 
въ  томъ  же  году,  что  и  декларац1я  независимости  (1776):  требован1в 
свободы  промышленности  раздалось  одновременно  съ  требован1емъ 
политической  свободы.  Но  не  иен1Ье  характерно  и  то  обстоятельство^ 
что  въ  этомъ  же  году  им'Ьло  М'Ьсто  великое  изобр'Ьтвн1е  Уатта— 
появлен!е  паровой  машины.  Потребовалось  много  десятилМй,  прежде 
ч1Ьмъ  это  и  друПя  велик1я  изобр'Ьтен1я  изменили  характеръ  и1ровой 
промышленности;  но  что  касается  Англ1и,  то  въ  главныхъ  отрасдяхъ 
производства  переходъ  къ  новой  промышленной  систем^^  завершился 
менЪе  чФмъ  въ  полв1^ка,  а  въ  другихъ  отрасляхъ  онъ  сдЪлалъ  за 
это  время  крупные  шаги  впередъ.  Во  Франц1н  процессъ  втотъ  едва 
еще  начинался;  въ  другихъ  континентальныхъ  странахъ  еще  не 
закончилась  борьба  между  домашней  промышленностью  и  цеховой 
системой.  Понятно,  что  только  въ  Англ1и  могъ  появиться  мыслитель, 
который  подвергъ  анализу  новую  систему  промышленности,  такъ  какъ 
ни  въ  какой  другой  стран'Ь  эта  система  еще  не  существовала.  Рикардо 
былъ  первымъ  теоретикомъ  фабричной  системы. 

Характерно  отм-бтить,  что  Рикардо  былъ  биржевыиъ  маклеромъ. 
Повседневная  жизнь  пр1учила  его  къ  мысли  о  безграничномъ  господ- 
ств1^  конкурренц1и  и  почти  полной  подвижности  капитала,  и  ген1й 
Рикардо  былъ  какъ  нельзя  лучше  приспособленъ  къ  тому,  чтобы 
прим1^нить  эти  наблюден1я  къ  бол'&е  широкому  промытпленному 
м1ру,  отличительными  чертами  котораго  -должны  были  сд1^латься 
свобода  конкурренц1и  и  верховное  господство  капитала.  Начавъ  съ 
изучен1я  денежнаго  вопроса,  Рикардо  далъ,  въ  конц'к  концовъ, 
анализъ  всего  промышленнаго  общества.  Теор1и  космополитизма  и 
свободы  были  заимствованы  имъ  у  Адама  Смита,  но  онъ  развилъ 
ихъ  дал'1^е,  такъ  какъ  принципъ  свободы  конкурренц1и  въ  сфер1Ь  фа- 
бричной системы  оказался  еще  бол'Ье  плодотворнымъ,  ч'Ьмъ  въ  цри- 
м'Ьнен1и  къ  систем'Ь  домашней  промышленности.  Въ  то  же  время 
прежняя  теор1я  распред'Ьлен1я  оказалась  недостаточной.  Хозяиномъ 
производства  сд'Ьлался  теперь  не  носитель  рабочей  силы,  а  предпри- 
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шпатель,  физичесЕИ  вовсе  не  работающШ.  Кредитъ,  значен1е  кото- 
раго  во  времена  Смита  только  еще  начало  обрисовываться,  сд'Ьлался 
теперь  господствующимъ  фавторомъ  въ  экономической  жизни  Англ1и. 
Антагонизмъ  между  аемлевлад'Ьльцами  и  промышленниками  сд'Ьлалъ 
необходимымъ  новый  анализъ  ренты,  въ  противоположность  прибыли. 
1асса  трудящагося  населен1я  превратилась  въ  наемныхъ  рабочихъ; 
но  въ  то  же  время  казалось,  что  промышленный  расцвФтъ  Англ1и 
покоится  на  развит1и  капитала.  Это  повело  къ  пересмотру  закона 
заработной  платы:  было  установлено,  что  заработная  плата  и  прибыль 
изи'Ьняются  вт>  обратномъ  отношен1и  другъ  къ  другу.  Ером-б  того, 
такъ  вакъ  новая  форма  капитала — машина — пр1обр1Ьла  теперь  особен- 
ное значен1е,  то  изучен1е  капитала  свелось  въ  значительной  степени 
къ  изучен1ю  дкономическаго  вл1ян1я  машинъ.  Изучен1е  промышлен- 
выхъ  явлен1й  во  вс1Ьхъ  частяхъ  современнаго  цивилизованнаго  м1ра 
покоится  въ  конечномъ  счетФ  на  анализ1Ь  Рикардо. 

Однако,  нов1Ьйш1я  изсл'Ьдован1я  внесли  нФкоторыя  нзм1кнен1я  въ 
теор1ю  Рикардо.  Было  бы,  впрочемъ,  удивительно,  если  бы  стол1Ьт1е, 
протекшее  со  времени  опубликован1я  сочинен1я  Рикардо,  не  принесло 
еъ  собой  изм'Ьнен1я  услов1й,  долженствующаго  отразиться  и  на  теор1и. 
Въ  н'Ькоторой  своей  части  теор1я  Рикардо  была  скорМ  расширена, 
ч(мъ  изи'Ьнена.  Экономическая  жизнь  второй  половины  девятнадца- 
таго  в'Ька  была  отм1Ьчена  тремя  крупными  фактами — увеличен1емъ 
маосоваго  потреблен1я,  револю1ией  въ  средствахъ  сообщен!я  и  транс- 
порта и  стремлен1емъ  капитала  къ  концентрац1и.  Изм1Ьнен1я,  проис- 
шедш1я  въ  области  потреблен1я,  сд'Ьлали  необходимымъ  бол'Ёе  глу- 
бокЛ  анализъ  основной  проблемы  ч  ценности;  заслуга  выполнена 
этой  задачи  принарежитЪу  главнымъ  образомъ,  Джевонсу  и  австр1й- 
схой  школ1ё.  Революц1я  въ  средствахъ  сообшен1я  и  транспорта 
открыла  широкое  поле  для  спекуляц1и  и  повела  къ  бол'Ье  тщатель- 
ному изслФдован1ю  лосл-бдией.  Ростъ  капитала  вызвалъ  къ  жизни  не 
только  крупную,  но  и  интегрированную  промышленность  и  повлекъ 
за  собою  болФе  внимательное  изученЮ  проблемы  монопол1и. 

Однако,  въ  другой  своей  части  теори!  Рикардо  подверглась  н'Ько- 
торымъ  и8М'Ънен1ямъ.  Доктрина  Рикардо  о  свободной  конкурренц1и  и 
естественной  свобод-Ь  заключала  въ  006*6  два  важныхъ  практическихъ 
вывода:  въ  прнмФнвн1и  къ  внутренней  торгово-промышленной  жизни 
она  означала  1а188ег1^а1ге  или  невмешательство  государства;  въ 
прнм^нен1и  къ  внешнему  м1ру  она  означала  свободу  торговли. 
Опытъ  девятнадцатаго  стол'Ьт1я  неопровержимо  доказалъ,  что  оба 
эти  требован1я  вм'Ьютъ   лишь   относительное  значен1е    и    что   при 
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извФстныхъ  усдов1яхъ  они  ногутъ  оказаться  сворЪе  вредными,  чЪмъ 
полезныии.  А  это  сделало  необходинымъ  новый  аналивъ  теорШ 
свободы  и  конБуррвнц1и, — аналаъ,  находящМся  въ  большемъ  со- 
гдас1и  съ  происшедшини  за  посл']Ьднее  время  изм№бн1ями. 

Но  несравненно  большее  значен1б  им1^о  то,  что  полное  торжество 
индустр1ализма,  которое  въ  моментъ,  когда  Рякардо  писалъ  свой 
трудъ,  находилось  еще  въ  зататочномъ  состоян1и,  раскрыло  ц1^ый 
рядъ  тенденцШ,  едва  аамЪтныхъ  при  жизни  Рикардо.  Рикардо 
открылъ  законъ  ренты,  но  его  теор1я  прибыли  отличалась  некото- 
рыми недостатками,  связь  между  процентомъ  и  прибылью  была 
неясна,  и  отношен1в  ихъ  кърент1^было  установлено  имъ  недостаточно 
точно.  Но  что  всего  важв'Ье — Рикардо  не  оцЬнилъ  во  всей  ея  полногб 
роли  тр)да  и  отношен1я  заработной  платы  къ  прибыли.  Въ  первый 
перЮдъ  господства  новой  проиышленной  системы  функц1я  капиталиста 
естественно  переоценивалась,  и  производству  придавалось  слиш- 
комъ  большое  значен1е.  Предполагалось,  что  общественный  про- 
грессъ  зависитъ  отъ  благосостоян1я  капиталистовъ  и  осторожно- 
сти, проявляемой  рабочими  при  заключен^  браковъ  и  рожден1и  дЪтей. 

Эта  теор1я  должна  была  существенно  измениться  вместе  съ 
ростомъ  общественнаго  недовольства,  обнаружившагося  въ  середниЬ 
девятнадцатаго  столет1я.  Карлъ  Марксъ  стяжалъ  себе  великую  заслугу, 
установивъ  относительный  характеръ  экономическихъ  категорШ  и 
доказавъ  вл1ян1е  эконоиическихъ  факторовъ  на  соц1альную  и  полити- 
ческую жизнь;  его  проницательная  критика  прежнихъ  экономи- 
ческихъ теор1й  и  всей  современной  ему  промышленной  жизни  сильно 
способствовала  пересмотру  законовъ  распределен1я.  Но  если  соц!али- 
стическая  критика  была  вполне  плодотворна,  то  созданная  ею  теор1я 
оказалась  столь  же  односторонней,  какъ  и  теор1я,  которую  она 
должна  была  заменить.  Построен1б  более  здравой  теор1и,  показываю- 
щей, какимъ  образомъ  и  почему  общественный  прогрессъ  и  рость 
капитала  тесно  связаны  съ  улучшбн1емъ  положен1я  рабочей  массы, 
выпало  на  долю  новейшихъ  экономистовъ,  въ  особенности  Маршаля, 
Уокера,  Еларка  и  ихъ  последователей.  Такимъ  образомъ,  новейшая 
теор1Я  экономической  жизни  согласуется  не  только  съ  фактами  народ- 
наго  хозяйства,  но  и  съ  требован1ями  соц1альныхъ  реформъ.  Совре- 
менная политическая  9коном1я  достигла,  наконецъ,  той  ступени, 
когда,  сохраняя  холодную  безпристрастность  истинной  науки,  она 
въ  то  же  время  отражаетъ  на  себе  горячую  борьбу  человеческихъ 
интересовъ  и  живыхъ  человеческихъ  идеаловъ. 


КНИГА  Ш: 

Услов1я  экономической  жиэни. 


ГЛАВА  IX. 

Частная  собственность^). 
53.  Литература: 

с.  Ьекоигпеаи,  РгореЛу,  113  ог1^1п  апЛ  (1еуе1ортеи(;.  Е.  Ве  Ьаув1еуе, 
РпшШув  ргорвг1у;  Р.  (1в  СоШап^^вв,  Оп^гш  оГ  ргорвг^у  1п  1ап(1.— Уепкв. 
Шакогу  о!  ро1Шс8  (1900),  гл.  Ю.—Н.  МаШе  Апсхеп*  1а\»г  (1880),  гл.  8  и 
УШа^е  С^ттапШез  (1881),  лекц1я  3  и  6. — Б.  Ке11у,  Сгоуегптеп^  ог  Ьитап 
еуо1ийоп  II  (1900)  кн.  1,  гл.  3,— Т.  №сЬо1зоп,  Ргтс1р1вз  о1  роЦИса!  есо- 
пошу  (1893),  кн.  II,  гл.  2.— Р.  ЯееЬоЬт,  ТЬе  епв^ИзЬ  уШа^^е  соттипНу 
(2-ое  изд.  1883).— Р.  Ма1Йапс[,  ВотезЛау  Ъоок  апс[  Ьеуопй  (1897).— 1. 1оЬп- 
воп,  Кос[1теп<;агу  80с1е4;у  атоп^  Ъоуз  (ЛоЬп  Норк1п8 11п1У.  81и<1.  II  1884). — 
6,  Ке^сошЪ  ТЬвог1в8  о1  ргорвН;у  (Ро1.  8с.  ОиаН.  I  86).— В.  ОетоИпз  Сот- 
шеп^  1а  гоиЪе  сгёе  1в  ^ур6  80С1а1  (2  т.,  1900—1903).-  Ь.  РеИх,  Бп1^1ске. 
1ип^;з8ге8сЫсЫв  йез  К18[впШитз  (4  т.  1883    96). 

На  русск.  яз.  им'Ьются  переводы  французскихъ  рабогь  Летурно,  Ла- 
веле,  Фюстелъ-де-Куланжъ  и  „Древнее  право**  Мэна. 

54.  Пронсхожден1е  частной  собственности. 

Институтъ  частной  собственности  лежитъ  въ  основан1и  современной 
экономической  жизни.  Онъ  такъ  прочно  зас]^ъ  въ  нашенъ  правосозяан1и, 
что  мы  обыкновенно  счнтаемъ  его  естественнымъ  (орирождениымъ)  пра- 
вомъ.  Между  т1Бмъ  частная  собственность,  подобно  вс1^мъ  другимъ  инсти- 


0  Эта  глава— самая  поверхностная    и  безподезная   во   всей  книгЬ. 
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тутамъ  права,  является  продувтонъ  долгой  эволюц1и;  это  сБ0р16е  отно- 
сительная, ч'Ьиъ  абсолютная  Батегор1я. 

На  раннихъ  стуненяхъ  общественнаго  развит1Я  понятая  частной 
собственности  не  существуетъ.  Первобытный  челов1^къ,  подобно 
своему  предву-зв1^рю,  потреблялъ  пищу,  яавъ  тольво  добывалъ  ее. 
Даже  тогда,  когда  онъ  привывъ  сохранять  ее  на  посл1^,  а  собирать, 
вавъ  н^^воторыя  животныя,  запасы,  онъ  могъ  влад'Ьть  ими  тольво 
до  т^хъ  поръ,  пока  не  являлся  бол'Ье  сильный  дикарь:  могло  быть 
временное  обладан1е  благами,  но  не  существовало  признанной  соб- 
ственности. Сначала  появилась  идея  общинной,  а  не  частной,  соб- 
ственности, вавъ  чего-то  отлдчнаго  отъ  влад'кнШ.  Передвигаясь  съ 
м'Ёста  на  м'Ьсто  въ  поискахъ  пищи,  челов1Ьческ1я  группы  стали  сио- 
тр'Ьть  на  н1^которыя  области,  какъ  на  свое  частное  достоян1е,  куда 
не  допускались  друЛе  дикари.  Овлад'Ьн1е  и  пользован1е  были  тавимъ 
оЬразомъ  зародышемъ  собственности,  но  пользован1е  коллективное.  Въ 
виду  того,  что  для  добыван!я  пропитан1я  требовались  совиЪстныя 
дМств!?  многихъ,  пища  распред1&лялась  на  опред'Ёленныхъ  основа- 
Н]яхъ  представителями  группы.  Даже  предметы  поклонен1я,  какъ  свя  - 
щенные  камни  и  перья,  считались  достоян1емъ  группы,  какъ  ц'Ьлаго. 

Первымъ  видомъ  частной  собственности  были  украшен1я  и  р1^дв1е 
предметы  одежды.  Они  съ  исповонъ  в1Ьковъ  разсматривались,  какъ 
неразлучная  принадлежность  индивида.  Сл-Ьдующинъ  шагомъ  было 
выд'Ьлен!е  н1^воторыхъ  видовъ  оруж1я  изъ  общественнаго  запаса  и 
предоставлеШе  ихъ  отд1^льиымъ,  исключительно  ловкимъ,  членаиъ 
группы.  Оруж1е,  какъ  и  украшен1я,  отражало  въ  представлен1и  чело- 
в'Ька  индивидуальность  обладателя,  и  по  смерти  его  сожигалось,  иди 
зарывалось  съ  его  останками. — Съ  дальн1^йшимъ  развит1емъ  циви- 
лизац1и  подвижный  жилиша  или  палатки  и  небольшой  запасъ  оруд1й 
стали  частной  собственностью.  Однако  едва-ли  можно  говорить  о 
дифференц1ац1и  частной  собственности  въ  этотъ  перЮдъ;  общественное 
значен1е  ея  было  совершенно  ничтожнымъ,  и  не  было  мотивовъ  къ 
накоплен1ю:  по  достижен1и  изв'Ьстнаго  невысоваго  пред'Ьла  дальн'Ёй- 
ш1я  украшен1я  становились  бременемъ,  а  оруж1е  и  оруд1я  теряли 
ц1Ьнность.  Общественный,  а  не  индивидуальный  трудъ  былъ  главнымъ 
факторомъ  хозяйственной  жизни.  ^ 

Р']^шительнымъ  шагомъ  было  приручен1е  животныхъ.  Найдя  спо- 
собы сохранен1я  табуновъ  и  стадъ,  индивидъ  получилъ  возможность 
отд'Ьлить  свою  хозяйственную  жизнь  хоть  до  н'Ёкоторой  степени  отъ 
жизни  группы  и  предоставить  больш1й  просторъ  собственной  ини- 
ц1атив'Ь  въ  стремлен1и   въ  независимости    и  благосостоянш  для  себя 
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И  своихъ  близкихъ.  ЗначеШе  частпой  собственности  усилилось:  она 
создала,  вакъ  мы  вид'бли,  патр1архальный  родъ  и  породила  разлн- 
ч1е  между  богатыми  и  б1Ьдными.  Богатство  заключалось  въ  стадахъ 
и  табунахъ;  личное  достоян1е  въ  форм'Ь  драгоцФнныхъ  камней  и 
другихъ  совровищъ  ц1^нилось  не  только  само  по  себ'Ё,  но  и  поскольку 
могло  быть  обм1^нено  на  живой  капиталь.  Первоначальной  движи- 
мостью служить  рогатый  скоть.  Для  заботь  обь  этомъ  возростав* 
шемь  богатств1Ь  требовались  подвластные  люди;  жена  и  д16ти  главы 
патр1архальнаго  рода  разсматривались,  какь  его  частная  собственность, 
а  тамъ,  гд'Ь  ихь  не  хватало,  мы  находили  зачатки  рабства.  Рабъ 
(Гаше!)  вскор'Ь  сталь  главнымь  элементомь  семьи.  Земля,  наобороть, 
яе  служила  обьевтомь  частнаго  присвоен1я,  такь  какь  вь  втомь  не 
было  надобности.  Скотоводы  кочевали,  вь  зависимости  оть  времени 
года  и  климатичесвихь  услов1й,  вь  поискахь  св'Ёжихь  пастбищь,  а 
племенные  обычаи  были  достаточно  авторитетны,  чтобы  не  позво- 
лить захвата  отдельными  лицами  особенно  удобныхь  участковь  пло- 
щади земли. 

Можно  установить  сь  очевидностью  два  положен1я:  во-первыхь, 
частная  собственность  долгое  время  состояла  изь  одушевленныхь  и 
неодушевленныхъ  движимостей:  животныхъ,  людей  и  личныхь  при- 
надлежностей. Постоянно  кочующее  общество  не  можетъ  создать  не- 
движимой собственности.  Бо-вторыхь,  происхожден!я  частной  соб- 
ственности сл'1Бдуеть  искать  въ  пользован1и  и  захвати.  Прииужден1е 
и  даже  грабежь  часто  являются  исходными  пунктами  накоплен1я  бо- 
гатствь.  Но  это  эгоистическое  накоплен1е  способствуеть  достижен1ю 
обществомь  высшей  ступени  благосостоян1Я.  Оно  увеличиваеть  не 
только  производство,  но  и  цивилизац1ю.  Нравственный  уровень  по- 
сгушескаго  племени  выше,  ч1&мъ  у  охотничьяго.  Институтъ  частной 
собственности,  усиливая  мног1я  несимпатичный  стороны  челов'Ьческой 
природы,  сь  другой  стороны  развиваеть  тав1Я  качества,  какь  береж- 
ливость, предусмотрительность,  ум1&ренность,  днерг1ю  и  здравый 
смы(&ль,  безь  которых!  невозможевъ  устойчивый  прогрессъ.  Хотя 
собственность  становилась  личной,  но  поскольку  личность  зависбла 
все-таки  вь  значительной  степени  оть  группы,  санкц1я  (основан1е) 
частной  собственности  была  общественной:  индивиду  предоставлялось 
это  право  потому,  что  оно  вь  общемь  соотв^^тствовало  интересамь 
группы.  Итакь  первоначальное  зло  стало  благомь;  изь  насил1я,  не- 
разлучнаго  сь  первобытной  частной  собственностью,  вознивь  порядокъ 
и  устойчивый  общественный  строй. 
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ББ.  Ростъ  земельной  собственности. 

Дадьн1Бйшее  развит1е  связано  съ  переходомъ  къ  зенлед1^чесБ011 
стади!,  имЪвшимъ  два  важныхъ  цос1^дств1я:  значительное  расшжрен1е 
рабства  ж  создаШе  недвижимой  собственности.  Рабство  развилось  по- 
тому, что  обработка  земли  потребовала  значительныхъ  рабочихъ 
силъ;  принудительный  даровой  трудъ  увеличивалъ,  естественно,  при- 
быль собственнива.  Ростъ  земледЪл1я  вызывалъ  развит1е,  при  извЪ- 
стныхъ  услов1яхъ,  рабовлад'Ьн1я. 

Онъ  также  способствовалъ  образован1ю  недвижимой  собственности. 
По  м'Ьр'Ь  замены  первобытныхъ  временъ  стоянокъ  опред'Ьленной 
ОСЕДЛОСТЬЮ,  выяснялась  необходимость  въ  бол'Ье  прочныхъ  жилищахъ. 
ДомовладЬн1е  позволило  накоплять  въ  гораздо  большихъ  разм'Ьрахъ 
личное  достоян1е  въ  своихъ  домахъ,  а  это  навоплен1е  богатства  было 
вызвано  ростомъ  прибыли  въ  земледШи  сравнительно  съ  скотовод- 
ствомъ.  Зато  земельная  собственность  развивалась  медленн1Ье,  ч1^мъ 
домовая.  Въ  р'Ьдкихъ  случаяхъ,  гдЬ  географичесв1я  и  Блиматическ1я 
услов1я  затрудняли  пастушесвимъ  племенамъ  переходъ  къ  общинному 
строю  збмлевлад'Ьн1я,  кавъ  напр.  въ  Норвейи,  или  гд1^  была  меньше 
опасность  вн1^шнихъ  нападен1й  и  грабежей,  люди  стали  селиться 
ОТДЕЛЬНЫМИ  хуторами,  при  чемъ  каждый  занималъ  столько  земли, 
сколько  требовалось.  Пользован1е  вскор'6  превратилось  (отвердело)  въ 
право  собственности. 

Поэтому  когда  новыя  колон1и  Америки  были  заселены  поселен- 
цами изъ  странъу  давно  знакомыхъ  съ  землед&11емъ,  колонисты  пе- 
ренесли туда  свои  навыки  частной  земельной  собственности  и  от- 
дФльныхъ  жилищъ.  Однако  во  многихъ  м'Ьстностяхъ^  ГД'Ь  скотоводъ 
постепенно  превращался  въ  землед'Ьльца,  общинный  строй  исчезалъ 
только  исподволь.  Подобно  тому  кавъ  кочевая  группа  ставила  рядомъ 
свои  палатки  и  пасла  вм1^сгЬ  свои  стада,  такъ  теперь  группирова- 
лись деревенсв1я  хаты,  а  участки  земли  окружающей  площади  пре- 
доставлялись отд'Ьльнымъ  хозяевамъ  во  временное  пользован1е.  Эти 
временные  над1^лы  различныхъ  разм1^ровъ  стали  со  временемъ  по- 
стоянными, но  способы  пользован1я  ими  опредЪиялись  потребностями 
всей  общины.  Ибо  съ  ростомъ  населен1я  и  дроблен1емъ  над1^ловъ 
участки  различнаго  качества  д&зились  на  полосы,  при  чемъ  отдельному 
хозяину  предоставлялось  по  полосе  въ  различныхъ  участкахъ  (во- 
нахъ.  Пер.)   общинной    земли.  Эта  система  чрезполоснаго  влад'Ьнхя 
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Требовала  множество  общянныхъ  обычаевъ  для  обезоечен1я  пра- 
вильной обработки.  Полосы  были  слишвомъ  узки,  чтобы  отгора- 
живать ихъ.  При  'еистенФ  «открытыхъ  полей»,  вавъ  ее  назы- 
вал! тогда,  отд1^льный  козяинъ  не  иогъ,  понятно,  пасти  на  своей 
полос1^  свота,  воторый  потопталъ  бы  пашню  сос1Ьда,  больше  того: 
значительный  выгоды  представляла  однообраз1е  системы  полеводства 
ва  большой  площади  (у  многягь  хозяевъ).  Поэтому  среднев1^ковая 
община  или  марка  предполагала  одинаковую  обработку;  общая  соб- 
ственность дольше  всего  удержалась  не  только  по  отношен1ю  къ 
хБсамъ,  пользован1е,  которыми  предоставлялось,  съ  изв^Ьстными  огра- 
ничен1яии,  каждому  члену  общины,  но  также  по  отношению  къ  паст, 
бвщамъ,  гд1^  всявШ  хозяинъ  могъ  пасти  свой  скотъ,  и  даже  пашен- 
ной земл']^  возвращавшейся  посл1^  уборки  хл'Ьба  въ пользован1е  общины. 

Между  гбмъ  кавъ  внутри  общественныхъ  группъ  развивалась 
частная  земельная  собственность,  другой  факторъ  д'Ьйствовалъ  на 
вее  извн^:  съ  захватомъ  каким  ь-либо  племенемъ  новыхъ  областей 
необходимо  было  заботиться  о  защит16  земельныхъ  влад1}Н1й.  Эта 
обязанность  лежала  на  военачальникахъ,  которые  были  часто  бога- 
тейшими землевлад'Ьльцами.  Съ  переходомъ  къ  землвд'Ьл1ю  прежн1Я 
семейныя  и  племенныя  отношен1я  уступили  мЪсто  территор1альнымъ 
и  политическимъ:  образовалось  государство,  а  отд1^льныя  м1№тности 
(графства)  стали  подъ  покровительство  вождей.  Держатели  земли  или 
вассалы— индивиды  или  группы — отдавали  за  защиту  и  покрови- 
тельство часть  продувтовъ  своего  хозяйства,  и  данят1е  области  вое- 
начальнивомъ  постепенно  отверд'бло  въ  право  чазтной  собственности; 
военачальникъ  обратился  въ  землевлад'Ьльца.  (Маркизомъ  первона- 
чально называли  защитника  «марши»).  Право  собственности  земле- 
Д'Ёльца  уступило  м1Ёсто  правамъ  властителя.  Такъ  возникла  фео- 
дальная система,  основанная  на  господств1&  влад1^льцевъ  «мэно- 
ровъ»  (пом'ЁстШ)  и  на  1ерархичесвихъ  соц1альныхъ  отношен'1яхъ. 

Въ  н'Ёкоторыхъ  случаяхъ  землед1Бльцы  теряли  свои  первоначальный 
права  на  землю  и  превращались  въ  простыхъ  держателей  безъ  правъ 
собственности  на  землю.  Въ  другихъ  м'Ёстахъ  имъ  удавалось  осво- 
бодиться отъ  платежа  ренты  и  другихъ  феодальныхъ  сОоровъ,  а 
одновременно  съ  этимъ  общинныя  запашки  уступали  мЬсто,  подъ 
вл1ян1емъ  новыхъ  услов1й  хозяйства,  индивидуальной  обработк*]^.  Такъ 
развилось  во  многихъ  европейскихъ  странахъ  крестьянское  земле- 
влад']&н1е.  Земля  стала  частной  собственностью  пом'Ёщика  или  кресть- 
янина, а  съ  развит!емъ  промышленнаго  капита.1изма  недвижимая 
собственность  сравнялась  съ  рижимой:  въ  Америк1^  и  многихъ  стра- 

Зеявгмавъ.  8 
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нахъ  Европы  земля  покупается   и  продается  тавъ  же  легко  какъ  к 
движилости. 

И  здФсь  мы  должны  отметить  соц1альную  $ункц1ю  частной  соб- 
ствевности.  Происхожден1е  земельной  собствейностн,  какъ  и  друтъ 
видовъ  ея  часто  обусловлено  было  насхл1емъ  е  обмавомъ,  но  во  вс16хъ 
случаяхъ  общество  въ  цЪломъ  выигрывало<.  Частная  собствеЕноеп» 
феодальнаго  вождя  обезпечивала  миръ  и  общественный  порядокъ, 
обусловливавш1е  ростъ  производства.  Развит1в  частной  собственностк 
среди  общиннивовъ-землед'Ьльцевгь  вызвано  было  признан1е1гь  нре- 
имуществъ  личной  иниц1ативы.  Пока  общинное  землевладШе  было 
лучшимъ  способомъ  пользован1я  землей,  оно  оставалось  преобладаю- 
щей системой,  но  когда  (сравнительно  недавно)  приложен1е  капитала 
къ  землА  сд'блало  возможной  бол1^  интенсивную  обработку,  обнару- 
жились преимущества  индивидуальнаго  хозяйства.  11режн1я  общинный 
или  «открытый»  поля  были  разд1клены  и  загорожены,  и  каждый 
землевлад'Ёлецъ,  освобожденный  отъ  путь  общиннаго  владФн1я,  сталь 
прим'Ёнять  на  своемъ  участке  наилучш1е  способы  обработки.  Частная 
собственность  на  землю  достигла  зенита  развит1я,  такъ  какъ  вела 
за  собой  свободу  личнаго  пользован1я.  Увеличен1е  сельскохозяйственной 
прибыли  было  вызвано  ростомъ  производства,  такъ  что  и  зд'Бсь  ча- 
стная собственность  оказалась  выгодной  для  общества.  Недвижимость 
какъ  и  движимость,  стала  предметомъ  частной  собственности  благо- 
даря тому,  что  общество  признало  ея  соц1альныя  преимущества. 


56.  Теор1и,  объясняющ1я  частную  сббственность. 

важныхъ  вывода  вытекаютъ  изъ  выше-сказаннаго:  во-пер* 
выхъ,  оправдан1емъ  частной  собственности  служить  ея  общественная 
полезность,  во-вторыхъ,  пред1^ы  этого  права  должны  быть  поста* 
влены  въ  зависимость  отъ  его  соц1альныхъ  посл'Ьдств1й. 

Самой  ранней  теор1ей  частной  собственности  была  встр'Ьчаемая  у 
н'1^которыхъ  римскихъ  писателей  теор1я  оккупац1и  (влад1^н1я).  До 
ученш,  что  собственность  принадлежитъ  по  праву  первому,  овлад'Ёв- 
шему  благомъ,  можетъ  прим'Бняться  вообще  только  на  первыхъ  ста- 
Д1яхъ  общественнаго  разв11т1я.  Тамъ,  гдФ  никто  не  заинтересованъ 
въ  прав'Ь  собственности,  никто  не  станетъ  возражать  иротивъ  при- 
тязанШ  новаго  пришельца.  Мы  даже  признаемъ  право  на  находку 
за  нашедшимъ,  если  не  можетъ  найти  собственника  ея.  Но  когда 
право  собственности  уже  принадлежитъ  другимъ  группамъ  или  лицамъ 
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ИЛИ  когда   благо   создано  усил1я11н  чедов1^Еа,  теор]а  овладШя  и)гь 
предполагаеть  насил1е,  а  не  справедливость. 

Теор1я  0ВЕупац1и  иожетъ  объяснить  происхожден1е  нЪкоторыхъ 
фориъ  современной  законной  собственности,  но  она  не  иожетъ  слу- 
жить оправдашенъ  частной  собственности,  за  р^дкиии  исвлючен1я]а1 
никому  не  принадлежащихъ  благъ.  Фавтъ  овлад1Бн!я  благоиъ  не  слу- 
жить основан1емъ  для  сохранен1я  его  въ  собственность. 

Ближайшей  въ  предыдущей  была  теор1я  естественнаго  права. 
Чаетная  собственность,  говорятъ  намъ  философы  древности  и  публи- 
цисты конца  среднихъ  в1Ьковъ,  естественное  право,  законъ  природы. — 
Но  можно  спросить,  что  понииаютъ  подъ  «природой»?  Если  природой 
называютъ  физическ1й  и  животный  м1ръ  вн'Ь  человека,  то  единет- 
венные  законы  природы — это  необходимый  соотношешя  явленШ  и 
единственное  естественное  право — ото  право,  вытекающее  изъ  власти 
или  силы,  вызывающей  указанный  явлен1я.  Въ  этомъ  смысле  вея 
цнвилизац1я  есть  стремлен1е  освободиться  отъ  первоначальнаго  господ- 
ства у  дикарей  «закона  природы».  Природа  зд'Ьсь  противополагается 
человеческому  прогрессу,  и  частная  собственность — неестественна 
такъ  какъ  не  существовала  въ  «естественномъ»  состоян1и. — Если-же 
подъ  природой  попмать  весь  м1ръ,  включая  человека,  и  если  утвер- 
ждать, что  частная  собственность  естественна  въ  томъ  смысл'6,  что 
она  необходима  для  полнаго  развит1я  личности,  какъ  носительницы 
м1ровой  идеи,  то  на  это  можно  возразить,  что  зд'Ёгь  терминъ  «есте- 
ственное право»  прилагается  нами  къ  временному  нашему 'представ- 
1ен1ю  о  должномъ,  и  что  истор1я  непреложно  свид'Ьтельствуе'Гь  о 
постоянныхъ  изм'Ьнен1яхъ  нашихъ  нравотвенныхъ  идей.  6елив1е  фи- 
лософы древности  считали  естественнымъ  правомъ  рабство.  Многое 
изъ  того,  что  мы  теперь  считаемъ  естественнымъ,  наши  потомки 
будугь  считать  неестественнымъ.  Въ  этомъ  смысл'Ь  наше  понимаШе 
природы  глубоко  эфемерно  и  изм1Ьнчиво. 

Вытесненная  изъ  указанной  позиц1и,  школа  естественнаго  права 
вашла  11р1ютъ  въ  теор1и  затраты  труда,  утверждая,  что  истиннымъ 
основан1еиъ  частной  собственности  служатъ  усил1я  и  заботы  при 
создан1и  блага:  вещь,  говорятъ,  по  праву  прииадлежитъ  тому,  кто 
произведъ  ее.  Но  на  это  возражаютъ:  земли  никто  не  создалъ.  Вотъ 
П0ЧЯ1У  во  веб  времена  источаются  мыслители,  отъ  древняго  Фалеса 
до  нынОшнихъ  учениковъ  Генри  Джорджа,  считающ1е  земельную 
собственность  несправедливой,  но  защищающ1е  друг1е  виды  частной 
собственности.  Однако,  они  не  зам'Ьчаютъ,  что  между  землей  и  такъ 
вазываемыми  продуктами  труда  различ1е  только  въ  степени,  ибо  ни 
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ОДНО  благо  не  создается  исключительно  индивидуальнымъ  трудонъ. 
Плотнивъ,  говорятъ,  является  по  праву  собственникои'Ь  сд1^лаЕнаго 
ииъ  стола.  Но  въ  какой  н1^р'6  столь  д'Ьйствнтельно  сдЬяанъ  имъ? 
Дерево,  доставившее  ему  сырой  иатер1алъ  не  имт>  создано;  топоръ, 
воторымъ  онъ  срубилъ  его,  плодъ  стол1^тнихъ  изобр'бтенШ  его  пред- 
вовъ;  р'Ька,  по  которой  сплавляютъ  л'Ьсъ,  тоже  не  его  произве- 
ден1е. 

Не  говоря  о  вс1^хъ  другихъ  посредствующихъ  процессахъ,  спра- 
шивается, долго-ли  онъ  могъ-бы  влад1^ть  инструментами,  которыми 
онъ  пользовался,  или  готовымъ  продуктоиъ,  если-бы  законъ  не 
давалъ  ему  защиты?  И,  навонецъ,  какой  прокъ  былъ-бы  ему  въ 
столахъ,  если-бы  не  спросъ  на  нихъ  со  стороны  общества?  Ц1Ьнность 
стола  такъ-же  мало  является  продувтомъ  индивидуальнаго  труда, 
какъ  и  ц1^нность  земли.  Во  всемъ,  что  производится  или  обм'Ьни- 
вается,  участвуетъ  все  общество. 

Въ  виду  того,  что  ни  завлад1^н!е,  ни  естественное  право,  ни 
трудъ  не  могутъ  служить  безспорнымъ  основан1емъ  частной  собствен- 
ности, некоторые  философы  создали  такъ  называемую  «легальную> 
теор1ю  частной  собственности,  сущность  которой  состоитъ  въ  томъ, 
что  частной  собственностью  по  праву  является  все*  что  признано,  ваЕъ 
таковая,  закономъ.  Но  это,  очевидно,  не  экономическая  доктрина. 
Хорош1й  законъ  можетъ  быть  вреднымъ  въ  хозяйственномъ  отно- 
шен1и.  Законъ  всегда  сЛлуеть  на  почтительномъ  отдаленш  за  эко- 
номическими услов1ями  и  лишь  постепенно  приспособляется  къ  нииъ. 
Легальная  теор1я  говорить  намь,  что  такое  собственность,  но  ве 
объясняеть,  почему  она  сущестуеть  и  ч'Ьмъ  должна  быть. 

Мы  приходимь,  въ  конц'Ь  концовъ,  къ  теор1и  общественной 
пользы,  которая  заключается  во  всЬхъ  предыдущихъ  и  даетъ 
связующее  ихъ  звено.  Въ  древнихь  и  современныхь  обществахъ 
личность  безпомощна  противь  общества,  хотя  въ  современныхь  демо- 
крат1яхь  многое,  казалось-бы,  сд1^лано  для  расширен1Я  свободы  лич- 
ности. Если  мы  позволяемь  отд'1^льнымъ  личностямь  завлад'Ёвать 
незанятымь  богатствомъ,  если  мы  признаемъ  изв'Ьстныя  права  чело- 
в1Ька  на  то,  что  считается  продуктомъ  его  труда,  если  мы  од'Ьвазмъ 
въ  форму  закона  элементы  частной  собственности — то  во  всЬхъ 
этихъ  случаяхъ  общество  вполн'Ё  опредйпенно  допускаеть  эти  права 
потому,  что  ясно  сознаетъ,  что  они  способствуютъ  общему  благосо- 
стоян1ю.  Частная  собственность— безошибочный  показатель  общест- 
веннаго  прогресса.  Она  возникла  въ  силу  соц1альныхъ  причинъ  и 
развилась  подъ  вепрерывнымъ  контролемь   общества.  Она   является 
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естественнымъ    правоиъ  только   въ    томъ   шировомъ   смысле,   что 
естествевно  все  общественное  развит1е. 


57.  Границы  частной  собственности. 

Если  истинвымъ  оправдан1емъ  права  частной  собственности  слу- 
жить его  соц1альная  полезность,  то  ясно,  что  его  разиФры  должны 
опред1Ьлятьея  соц1альными  соображен1яии.  Возьиеиъ,  наприиФръ, 
еовременныВ  вопросъ  объ  ирригац1и:  англ1йсвая  обычно-правовая 
Бокцепц1я  частной  собственности,— простирающая  это  право,  иакъ 
кто-то  живописно  выразился,  на  все  существующее  отъ  неба  вплоть 
до  ада,— является  продувтоиъ  влажиаго  климата,  обил}я  и  даже  чрез- 
м1^рнаго  изобил1я  воды,  благодаря  чеиу  личный  интересъ  вполн*! 
обезпечиваегь  наилучш1е  хозяйственные  результаты.  До  въ  безвод- 
ныхъ  или  наловодныхъ  и'Ьстностяхъ  нашихъ  западныхъ  штатовъ  ни 
завлад1^ше,  ни  трудъ  не  даютъ  правь  собственности  на  рЪку  и  при- 
брежные участки:  новое  понинаШе  частной  собственности,  развиваю- 
щееся на  запад'Ь,  опрбд1^ленно  и  ясно  подчиняетъ  индивидуальныя 
права  интересаиь  общества. 

Сказанное  объ  орошаемыхъ  земляхъ  на  запщ!  относится  въ  раз- 
вой шЪ^  во  многииъ  формаиъ  частной  собственности  на  восток']^. 
«Разв^  я  не  могу  поступить  со  своимъ  добромъ,  вакъ  мнФ  угодно»?-— 
г^ту  фразу  теперь  слышишь  р'Ьже,  ч^иъ  прежде.  Понят1е  частной 
собственности  будетъ,  безъ  сомн'Ьн1я,  всегда  существовать  (!  ПерО, 
но  содержан1е  его  непрерывно  изн'Ьняется.  Право  собственности  на 
людей  считалось  н1&когда  выгоднымъ  и  нравственно  оправдываемымь; 
право  на  дороги  (Ь^^Ьт^ауз)  еще  недавно  было  обычныиъ  и  закон- 
ныиъ;  въ  Нью-1орв'6  теперь  быстро  исчезаеть  право  собственности 
на  доки.  Съ  другой  стороны,  кража  электричества  или  порча  теле- 
графныхъ  или  телефонныхъ  проводовъ  наказывается  нынФ,  какъ 
воровство.  Если  никто,  по  словамъ  Еарлейля,  не  в'Ьритъ  тому|  чеиу 
верили  прад'Ьды,  то  можно  также  сказать,  что  никто  не  обладаетъ 
тЬмъ,  ч^иъ  обладалъ  прадфдъ. 

Право  частной  собственности — привилепя,  данная  обществоиъ 
нндивнду.  Оно  признается  въ  общемь  благотворнынь  потому,  что,  по 
общему  мн1Ьа1ю,  принципъ  личнаго  интереса  обезпечиваетъ  наилуч- 
шие эконоиическ1е  результаты;  въ  настоящей  стад1и  развит1я  чело- 
вечества частная  собственность  является  лучшимь  стииулоиъ  къ 
лучшему  и  большему  производству.  Т.  о.  оправдан1е  собственности — 
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€оц1альное. — Но  если  отладаетъ  основан1е  нормы,  то  падаеть  и  норма: 
въ  н'ЁБОторыхъ  случаяхъ,  когда  посл1^дств1я  частной  собственностж 
явно  противор'Ьчатъ  интересаиъ  общества,  посл'Ёднее  рправ'Ь  ограни- 
чить ее.  Тавъ,  патенты  на  изобр'Ётен1а  и  авторсвШ  права  везд'Ь 
даются  тольЕО  на  изв'Ьстный  срокъ,  по  истечбн1и  котораго  права  соб- 
ственника прекращаются  въ  интересахъ  всего  общества.  Хотя  земель- 
ная собственность  въ  общеиъ  полезна,  но  громадный  частныя  вла- 
дЪн1я  могутъ  СЕор1№  затормозить,  ч'&мъ  ускорить  соц1альный  прог- 
рессъ;  это  вызываетъ  полезный  попытки  ограничить  разм']^ры  ихъ, 
кавъ  въ  Новой  Зеланд1и,  или  изм1^нить  самое  право  собственности, 
подобно  современному  ирландскому  законодательству,  стремящемуся 
превратить  арендатора-крестьянина  въ  собственника. 

Ограничен1я  существующихъ  правь  частной  собственности  должны 
всегда  основываться  на  уб'Ьдителныхъ  мотивахъ  очевидной  необходи- 
мости: ибо  право  собственности  и  индивидуальная  свобода  была  всегда 
спутниками  цивилизац1и.  Пред1}лы  экономической  свободы  и  вонкур- 
ренц1и,  о  которыхъ  говорится  въ  сл'Ёдующихъ  главахъ,  указываюсь 
намъ  границы  частной  собственности;  мы  увидимъ,  что  защита  этого 
права  зависитъ  отъ  наличности  и  пользы  свободной  конкуренцга. 
Тамъ,  гд'Б  вонкуренц1я  уступила  м'Ьсто  монополш^  автоматическое 
регулирован1е  должно  быть  зам'Ьнено  положительнымъ  общественны^ъ 
контролемъ.  Когда  отсутствуетъ  равенство  услов1й,  составляющее 
сущность  свободной  конкуренц1и,  она  теряетъ  свою  благотворную 
силу,  и  общество  вправ1^  требовать  ограничен1я  правъ  собственноаи. 
Н'Бкоторые  идеалисты  идутъ  гораздо  дальше,  стремясь  къ  коммунизму 
или  сощализму.  Коммунисты  требуютъ  пол  наго  уничтожения  частной 
собственности,  соц1алисты — уничтожен1я  правъ  собственности  на 
оруд1я  производства,  сохраняя  ихъ  на  предметы  потреблен1я.  И  т'ё  и 
друг1е  идутъ  тавъ  далеко,  что  въ  своемъ  благомъ  стремлвн1и  испра- 
вить безусловный  злоупотреблен1я  (правомъ  собственности),  они  забы- 
ваютъ  о  достоинствахъ  и  спутникахъ  современнаго  строя. 


58.  Содержан1е  права  собственности. 

Элементы  права  собственности  могутъ  быть  разд']&лены  на  пять 
категор1й:  право  дарен1я,  распоряжен1я  по  договорамъ,  пользования, 
завЪщан1я  и  пеограниченнаго  пр1обр1Ьтон1я.  Из*^  нихъ  первыя  дв^ 
почти  безспорны:  челов1^къ  можеть  не  только  отдавать  свою  собст- 
венность по  своему  выбору,  но  также  продавать,  отдавать  въ  наймы, 
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въ  ссуду  я  задогъ;  огран1чен1я  этихъ  правь  встречаются  только 
тахъ,  гхЬ  сохранились  вережитки  древняго  феодальнаг.о  строя  недви- 
К1М0Й  собственности.  Третье  право  н1Ьсколько  нен'Ье  абсолютно:  въ 
противоположность  довтрин'Ь  «пр1обр'Ьтенныхъ  правъ»  теор1я  «об- 
щественныхъ  имушествъ»  (етхпеп!  ^ота1п)  вносить  въ  правовой 
строй  начало  общественнаго  регулирован1я,  усиливаемыя  принципомъ 
государственнаго  ви'1Ьшательства.  И  теперь  челов1Ёвъ  обыкновенно 
пользуется  своей  собственностью,  какъ  ему  угодно,  но  онъ  не  дол- 
женъ  пользоваться  ею  такъ,  чтобы  вредить  сосуду;  индивидуальное 
право  подвержено  соц1альнымъ  ограничен1ямъ. 

Четвертая  и  пятая  категор1я  вызываютъ  наибольш1я  разноглас1я 
Право  наслФдоваШя  сравнительно  позднМшаго  происхожден1я;  долгое 
время  уже  при  существован)и  права  частной  собственности  оно  пре- 
кращалось со  смертью  собственника,  а  имущество  переходило  къ  об- 
щественной групп'Б;  сначала  развилось  насд']^дован1е  стадъ,  но  долго 
это  право  не  распространялось  на  недвижимость.  Отказы  и  насл'б- 
дован1е  по  закону  везд1^  являются  продуктами  семейныхъ  отношенШ, 
непосредственно  зависимыхъ,  какъ  мы  зваемъ,  отъ  экономическихъ 
условШ.  Стремлен1е  обезпечить  продолжен1е  собственности  за  пределы 
жизни  зав'Ёщателя  стало  однимъ  изъ  самыхъ  сильныхъ  мотивовъ 
др1обр1&тешя  и  производства  богатствъ.  Тамъ,  г^  велико  экономи- 
ческое и  соц1альное  значен1е  семьи,  право  насл'6доваван1я 
становится  даже  обязанностью  съ  соотв'Ьтственнымъ  правомъ  насл1^- 
дован1я  со  стороны  оставшихся  въ  живыхъ  членовъ  семьи.  Такова^ 
наприм1^ръ,  рогЫоп  1ё^Штв  или  законная  доля  д1^тей  во  Франц1и  и 
Герман1и  или  право  вдовы  на  приданое  въ  англо-савсонскихъ 
сгранахъ. 

Съ  ослаблен1емъ  семейныхъ  узъ  въ  нын1Ьшнее  время  и  сужен1емъ 
семьи  до  небольшой  группы,  стало  замечаться  движен1е  въ  пользу 
ограшпен1я  права  насл'Ьдован1я.  Широкое  развит1е  прогрессивныхъ 
насл«дственныхъ  налоговъ,  особенно  при  наследованШ  въ  боковыхъ 
днн1яхъ«  служить  иллюстрац1ей  этой  тенденц1и.  Когда  ставки  этого 
каюга  доетигаютъ  15%,  какъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  уже  н'Ьс- 
Еолько  лЪтъ  тому  назадъ,  187о1  какъ  въ  Англ1и,  или  207о  >  Даже 
257о1  какъ  въ  н'Ькоторыхъ  государствахъ  Швейцар1и  и  Австралаз1и, 
мы  находимся  уже  на  пути  къ  значительному  ограничен1ю  права 
завЪщан1я.  Однако,  можно  над'Ьяться,  что  какъ  семейное  ядро  будетъ 
всегда  существовать,  такъ  и  это  движен1е  остановится,  какъ  только 
начнетъ  угрожать  стремлен1ю  къ  прюбр'Ьтен1ю  богатствъ. 

Съ    другой   стороны,  право  неограниченнаго  накоплев1я  не  под- 
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вергалось  огранячен1ямъ.  Хотя  нужно  признать,  что  нагромождеше 
громадныхъ  богатствъ  въ  неиногихъ  рувахъ  иожетъ  серьезно  по- 
вредить демократическому  управлен1Ю,  немыслимо  указать  пред^лъ, 
за  которымъ  дальнМшее  накоплен1е  должно  быть  признано  эконо- 
мически или  политически  опаснымъ.  Иы  говоримъ  о  честно  прь 
обр'Ётенномъ  богатств1^.  Иные  виды  частной  собственности  предосу- 
дительны независимо  отъ  разм^ровъ;  безчестность  одинаково  достойна 
порицан1л  и  одинаково  часто  встр1Ёчабтся  среди  крупныхъ  и  мелкнхъ 
собственниковъ.  Брупныя  богатства  пр1обр'Ётаются  честно  лишь  пр1 
услов1и  зяачительныхъ  выгодъ,  доставляемыхъ  ихъ  собственникам! 
обществу;  лучше  всего  служапЦй  обществу  получаетъ  наибольшую 
прибыль.  Усп'Ьшное  и  полезное  прбдпр1ят1е  удерживаетъ  рынокъ  по- 
скольку поставляетъ  продуктъ  дешевле  соперниковъ,  и  поскольку  выи- 
грываютъ  потребители.  Уничтожить  прибыль  значило-бы  уничтожить 
предиршмчивость,  а  это  повело-бы  къ  новышен1ю  ц'Ьнъ  и  издержекъ 
производства.  Ограничен1е  богатства,  такимъ  образомъ,  неисполнимо 
и  опасно  въ  хозяйственномъ  отношен1и. 

Однако,  никто  не  станетъ  отрицать  справедливости  общественнаго 
сознан1я,  что  чудовищная  неравном'Ьрность  распред'Ьлен1я  въ  конц^ 
концовъ  угрожаетъ  устойчивости  демократе.  Но  р'Ьшен1е  проблемы- 
не  въ  борьб'Ё  съ  частной  собственностью  и  не  въ  установлеМи  пре- 
градъ  къ  накоплен1ю  богатствъ.  Странно  отрицать  или  уменьшать 
роль  частной  собственности,  на  которой  построена  вся  современная 
цивилнзащя.  ЭкономическШ  идеалъ  можетъ  быть  выраженъ  словами 
древняго  Аристотеля:  собственность  должна  быть  частной,  но  поль- 
зован1е  ею  всеобшимъ.  Онъ  этимъ  хогЬлъ  выразить  идею  обществен- 
наго контроля  надъ  богатствомъ,  принципъ  соц1альной  отв1^тствен- 
ности  имущихъ.  Д'бйствительно,  хозяйственный  прогрессъ  тбсно  свя- 
занъ  съ  институтомъ  частной  собственности,  но  и  общество  вправе 
требовать  признан1я  за  нимъ  контроля.  Мы  начинаемъ  понимать 
обязанности,  связанный  съ  богатствомъ,  вакъ  и  права.  Эта  нравст- 
венная обязанность  основана  на  здоровомъ  экономическомъ  пони- 
ман1и  соц1альной  полезности  частной  собственности  и  одновремен- 
номъ  оправдан1и  и  ограничен1и  ея. 


—  121    — 

ГЛАВА  X. 
Конкуренц1я. 
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60.  Сущность  конкуренщи. 

Еонв7рбнц1я  представляетъ  въ  н1^воторомъ  смысл'Ь  завонъ  всей 
жизни.  Б10Л0Г1Я  познакомила  насъ  съ  животной  борьбой  за  суще- 
етвован1б  и  расврыла  процессъ  естественнаго  подбора,  вакъ  результатъ 
выживан1я  наибол'Ье  приспособленныхъ.  Главной  формой  борьбы 
служитъ  борьба  между  живыми  существами  и  силами  природы,  при- 
способлвн1е  индивида  въ  окружающей  обстановке  и  развит1е  при 
благопр1ятныхъ  услов1яхъ  гЬхъ,  вто  сум'Ьлъ  приспособиться.  Если 
природа  скупа  н  ея  даровъ  не  хватаетъ  на  вс1Ьхъ,  борьба  съ  при- 
родой осложняется  споромъ  разныхъ  группъ  и  личностей  изъ-за 
своей  доли.  Тавъ  возниваетъ  вонвуренц1я,  т.  е.  борьба  уже  не  съ 
природными  силами,  а  одной  общественной  единицы  съ  другой  за 
продувты  природы.  СлЪдуетъ  отм1^тить,  что  первоначально  вонвурен- 
Ц1Я  развивается  между  общественными  группами,  а  не  индивидами 
Во  всявомъ  случа1^,  не  углубляясь  даже  въ  первобытныя  эпохи 
существован1я  челов1^чества,  можно  признать,  что  у  людей,  вавъ  и 
у  большинства  животныхъ,  борьба  происходитъ  между  группами  изъ- 
за  средсткь  существован[|[.  Такимъ  образомъ  уже  съ  первыхъ  временъ 
чблов1^чества  развивается  взаимопомощь,  и  соревнован1е  между  груп- 
пами возможно  только  благодаря  вооперац1и  внутри  ихъ.  Эти  ранн1я 
формы  сотрудничества  заи'Ёчаются  у  анеривансвихъ  п1онеровъ:  сосЬди 
помогаютъ  при  перенесен1и  бревенъ,  постройк'Ё  жилища,  выниманШ 
пчелиныхъ  сотъ. 
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Съ  развит1еиъ  и  дифференц1ац1ей  группы  естественный  подборъ,  т  е. 
соревнован1в,  обнаруживается  и  между  членами  группы;  но  процессъ  этотъ 
совершается  медленно,  такъ  кавъ  благосостоян1е  личности  считается  под- 
чиненнымъ  благосостоян110  ц'Ьлаго.  По  мЪр1^  того,  Еавъ  группы  стано- 
вятся больше  и  могущественн'Ьеу  мы  постоянво  зам^чаемъ  все  бол^е, 
ВЫС0В1Я  формы  взаимопомощи,  но  вм1^сгЬ  съ  т'Ьмъ  предоставляется 
больше  простора  д1^тельности,  а  сл1^довательно  и  соперничеству  ин- 
дивидовъ.  Навонецъ,  въ  историческ1я  времена  соревнован1е  между 
нац1ями  опред1^яется  не  только  характеромъ  государства,  Еакъ  паи- 
бол1^е  развитой  формы  сотрудничества,  но  еще  бол'Ье  соревновав1емъ 
въ  самой  нац1и  по  выработк1^  т1&лесныхъ  и  духовныхъ  вачбствъ,  на 
воторыхъ  покоится  политическое  могущество.  Борьба  въ  той  или 
иной  формЪ  и  составляетъ  сущность  жизни. 

Если  борьба,  вакъ  б1ологическое  понят1е,  служить  частичнымъ 
объяснен1емъ  прогресса,  то  еще  больше  ея  дначен1е  въ  экономической 
области.  Главный  предметъ  экономШ— отношен1я  человека  къ  богат- 
ству. Разница  между  челов'Ёвомъ  и  животными  не  въ  томъ,  что  чело- 
в1^къ  сохраняетъ  богатство  (нЪкоторыя  животныя  дЪлаютъ  то-же), 
но  въ  томъ,  что  онъ  производить  богатство.  Бонкуренц1я  въ  эконо- 
мической жизни— это  борьба  за  распред1^лен1е  не  только  существую- 
щихъ  благъ,  но  и  возрастающаго  капитала.  Первое  услов1е  для 
обезпечен1я  себ'Ь  большей  доли— больше  производить.  Въ  этой  борьб1Ь 
за  распред'Ьленге  возрастающаго  продукта  между  потребителями  побШ 
обезпечена  за  т-бмъ,  кто  ум'Ьетъ  производить  бол'Ье  дешевые  и  лучшее 
продукты.  Самый  в1^рный  способъ  завоевания  рынка— продавать  де- 
шевле соперника.  Это  торговое  правило  означаетъ  борьбу  за  увелн- 
чен1е  богатства  путемъ  понижен1я  издержекъ  производства.  Если  въ 
жизни  природы  борьба  косвенно  ведетъ  къ  прогрессу,  то  въ  эконо- 
мической жизни  является  непосредственной  его  причиной.  При  нор- 
мальныхъ  услов1яхъ  вонкуренц]я  есть  жизненный  нервъ  торговли. 
Отд']&льный  предприниматель  можетъ  разбогат1^ть,  но  если  онъ  разбо- 
гатЪлъ  честнымъ  путемъ  (безчестность — свойство  не  богача,  а  дан- 
наго  лица,  безразлично,  б^днаго  или  богатаго),  то  только  оказывая 
обществу  еще  больш1я  выгоды  *).  Поб1№даетъ  тотъ,  кто  приносить 
наибольшую  пользу  обществу. 

Итакъ  конкуреищя  въ  экономической  жизни  иогуществен&ый 
факторъ  роста  капитала.  6м']^стЬ  съ  институтомъ  частной  собствен- 
ности  она   является  важнымъ  услов1еиъ   прогресса.  Благодаря  ей 


*)  Поразительно  наивный  оптнмизмъ  американскаго  банкира. — Пер. 
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расширяется  граница  использеван1я  благъ  и  накопляется  язлишекъ, 
годный  для  удовлетворен1л  (возрастающихъ)  потребностей.  Мало  того: 
Е0Н1суренц1я  охравяетъ  потребителя  отъ  высовихъ  ц1^нъ,  солровож- 
дающихъ  чрези'Ёрныв  барыши,  автоматически  понижая  прибыль 
мен^е  производительныхъ  дредпр1ят1В  и  ставя  прибыль  въ  зависи- 
мость отъ  низвихъ,  а  не  высовихъ  ц'Ьнъ.  Она  развиваетъ  въ  людяхъ 
энерг1ю,  берелиивость  и  силу  и  приводить  въ  значительной  степени 
къ  гармоши  интересы  личности  и  общества,  тавъ  вакъ  успЪхъ  од- 
ного зависитъ  преаде  всего  отъ  того,  что  онъ  иожетъ  сдЬ|ать  для 
другихъ. 


61.  Формы  конкуренц1И. 

Еонвуренц1я  проявляется  въ  пяти  главныхъ  фориахъ:  вонву- 
ренц1я  благъ,  личная,  рыночная,  влассовая  и  расовая. 

1)  Подъ  вонкуренц1ей  благъ  подразумевается  соревноваШе,  вы- 
званное возможностью  выбора.  Челов'Ёвъ  постоянно  задается  вопро- 
сомъ,  вупить-ли  то  пли  иное  благо.  Если  онъ  находится  на  границ1^ 
безразлич1я,  малейшее  изм'Ьнен1е  въ  цЪн'б  заставить  его  зам1&нить 
одно  благо  другимъ;  атотъ  законъ  называется  принципомъ  замуъ- 
щенгя.  Продавецъ  долженъ  быть  постоянно  на  чеву,  чтобы  ростъ 
цЪны  не  вызвалъ  исчезновен1я  его  прибыли.  Мы  зам'Ьщаемъ  не 
тольво  одни  готовые  продувты  другими,  но  тавже  одни  факторы 
производства  другими:  въ  горнил*  челов'Ёчесвихъ  потребностей  во* 
блага  оц'Ёниваются  по  способности  ихъ  доставить  наибольшее  удовле- 
творен1е.  Потребитель  выбираетъ  то  это,  то  другое  благо,  предпри- 
ниматель увеличиваетъ  то  рабочую  силу,  то  число  машинъ  для 
получен1я  наибольшей  выгоды;  мал1Бйшее  изм1&нен!е  въ  уровн1^  зара- 
ботной платы  или  процента  можетъ  побуждать  его  въ  зам'Бн'Ь  одного 
фактора  другимъ;  только  зам1Бщая  мен'Бе  производительный  фавторъ 
другимъ,  производитель  можетъ  побудить  потребителя  предпочесть 
одинъ  товаръ  другому.  Вонкуренц!я  факторовъ  производства  является 
такимъ  образомъ  дополнен1емъ  къ  конвуренц1и  благъ.  Еонвуренц1я 
путемъ  зам'Ьщен1я  важна  т'Ьмъ,  что  она  устанавливаегь  мавсимальный 
пред']^ъ  для  ц'Ьнъ.  Еаждый  ЭБОномичесв1й  фавторъ,  вакъ  и  всявое 
благо,  иожетъ  фавтически  или  потенц1ально  вонвурировать  съ 
другим'ь. 

Но  возможность  вонвурре&ц1и  обусловлена  подвижностью,  т.  е. 
свободнымъ  переходомъ  фавторовъ   производства   отъ   одного  прел- 
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пр1ят1Я  въ  Другому  И  отъ  ОДНОГО  блага  въ  другому.  Еогда  текучесть 
капитала  и  подвижность  труда  не  встр'Ьчаютъ  преаятствШ,  конкур- 
ренц1я  совершенно  свободна;  тамъ  же,  гдФ  им^^ются  преиятств1я.  мы 
говоримъ  объ  эвономичесБомъ  трен1и.  Зам'Ьн1Ь  одного  блага 
другимъ  могутъ  м1^шать  правдивыя  социальный  или  акономичесш 
причины.  При  нормальныхъ  услов1яхъ  вонБурренц1я  оказываетъ  свое 
Д'6йств1е. 

2)  Индивидуальное  соперничество  имФетъ  м^сто  не  между  про- 
изводителями различныхъ  благь  или  различными  факторами  про- 
изводства, но  между  производителями  одинавовыхъ  благь  или  одв- 
наковыии  факторами  производства.  При  нормальныхъ  услов1яхъ  со- 
перничество возбуждаетъ  энерпю,  и  усп1^хъ  производителя  служить 
м'Бриаомъ  оказанной  имъ  обществу  пользы.  Ч'1мъ  больше  произво- 
дитъ  рабоч1й,  т1Ьмъ  выше  его  заработная  плата;  ч1^мъ  больше  про- 
изводство какой  либо  хлопчатобумажной  фабрики  и  ч'Ьмъ  дешевле 
ел  продукты,  т'1мъ  больше  выгоды  потребителя  и  барышъ  фабри- 
канта. Такимъ  образомь  соперничество  между  отд1^льныии  лицами  ве- 
детъ  къ  усилен1ю  работоспособности,  искусства,  умножен1ю  произво- 
дительныхъ  силъ,  однимъ  словомЪ;  въ  развит1ю  хозяйственной  еди- 
ницы. Ч'Ьмъ  крупнее  личность,  ч1Ьмъ  больше  власть  ея  надъ  силами 
природы,  т*мъ  быстрее  ростъ  богатства,  которое,  поступая  во  вла- 
дЪн1е  индивида,  неизб'Бжно  все  таки  увеличиваетъ  благосостоян1е 
общества. 

3)  Подъ  рыночной  конкурренц1ей  мы  подразум'Ьваемъ  соревно- 
ван1е  не  отд'ёльныхъ  лицъ  на  рынк'Ь,  а  рынковъ  между  собой.  Ры- 
ночная конкурренц1я  включаетъ,  впрочемъ,  и  соперничество  благь 
и  лицъ,  такъ  какъ  таковое  им1^е1-ъ  м^сто  на  всявомъ  рынк'Ь;  но  она 
представляетъ  бол-Ье  сложное  явлен1е.  Еаждый  большой  городъ  стре- 
мится стать  центромъ  распред'Ьлен1я  и  обм'Ёна  въ  правильномъ  раз- 
счет^,  что  своплен1е  богатства  поведетъ  къ  промышленному  развитио 
и  въ  другихъ  отношен1яхъ.  Ныо-1оркъ  соперничаетъ  съ  Балтииорой 
въ  хлебной  торговл*.  Новый  Орлеанъ  съ  Гальвестономъ— въ  хлопча- 
тобумажномъ  производств'^.  Конкурренщя  между  рынками  направлена, 
главвымъ  образомъ,  къ  преодолев1ю  разстоян1я  и  потому  она  лежитъ 
въ  основ1^  проблемы  современныхъ  средствъ  сообщен1я.  И  зд'Ьсь  кон- 
курренц1я  приводить  къ  сокращсн1ю  издержекъ,  въ  борьб1&  рынковъ 
за  гегемон11о  услов1емъ  успеха  служить  большая  выгодность  услуп». 

4)  Борьба  классовъ  является  результатомъ  дифференц1ац1и  со- 
временнаго  общества  на  группы  производителей.  Мы  им'Ьемъ  не 
только  крупное  д1^ен1е  на  рабочихъ  и  капиталистовъ,   но  и  подрав- 
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д'6дбн1я  посл'Ьднихъ  на  собственнивовъ  еельсвохозяйственнаго  тор- 
гового и  промышленваго  капитала  зенлевлад'бльцбвъ,  купцовъ  и 
фабрикантовъ,  н  еще  дальнМшШ  подразд'Ьлен1а  на  меньш1я  группы. 
Н1Ьвоторые  писатели  вмЪст'Ь  съ  соц!алистами  возводятъ  это  д1^лен1е 
подъ  назвашенъ  Бласеовой  борьбы  въ  основной  принципъ  экономи- 
ческой иетор!И,  объясаяющШ  экспропр1ац1ю  трудящихся  и  конечное 
крушен1е  общества  (буржуазнаго  пер.).  Въ  д1^йствительности  классовое 
соперничество,  столь  же  неизбежное,  вакъ  и  друПя  формы  конкур- 
ренцш  въ  надлежащихъ  границахъ  оказывается  благотворныиъ.  При 
систем'Ё  свободной  конкурренц1и  капиталъ  притекаетъ  къ  обрабаты- 
вающей промышленности  предпочтительно  предъ  землед1^1емъ,  когда 
затраты  въ  первой  производительн'Ье,  т.  е.  когда  общество  въ  ц'ё- 
лонъ  больше  нуждается  въ  продуктахъ  индустр1и.  Сравнительное 
благосостоян1е  денежныхъ  капиталистовъ  и  землевлад^льцевъ  зави- 
ситъ  отъ  ихъ  ум*н1я  обратить  на  свою  сторону  потребителей,  а  сте- 
пень указанпаго  обращен1я  зависитъ  отъ  низеихъ  ц']^нъ  и  лучшаго 
качества  продувтовъ,  предлагаемыхъ  первыми.  Рабоч1е  и  капиталисты 
въ  свою  очередь  представляютъ  соперничающ1е  интересы,  и  доля  ихъ 
въ  форм'б  заработной  платы  и  прибыли  опред'Бляется  въ  конц'Ь  кон- 
цовъ,  какъ  мы  увидимъ,  сравнительнымъ  участ1еиъ  въ  производстве 
общаго  продукта  (?). 

5)  Расовая  или  нащональная  копБурренц1я  въ  экономическомъ 
отношен1и  является  конечной  формой  современной  борьбы.  Самой  ха- 
рактерной чертой  новейшей  экономической  эволющи  можно  считать 
постепенную  замену  мирной  торговой  конкуррвнц1и  кровавыми  вой- 
нами и  лязгомъ  оруж1я.  Современное  оруж1е— не  стрела  и  не  ружье. 
а  предпр1ят1е  туземнаго  производителя  и  экспортера.  Каждый  на- 
родъ,  Д0СТИГШ1Й  зрелости  въ  торговомъ  и  промышленномъ  отношенш, 
стремится  найти  на  внешнемъ  рынке  выгодный  сбытъ  для  избытка 
своихъ  продуктовъ.  Попытки  обезпечить  за  собой  рынокъ  иногда 
вызываютъ  войны.  Но  большей  частью  борьба  ныне  ведется  за  де- 
шевые товары,  и  въ  конце  концовъ  нейтральный  рынокъ  удержи- 
вается надолго  не  болыпой  арм1еВ  или  флотомъ,  а  наибольшимъ 
развит1емъ  производства.  Нельзя  отрицать,  что  и  большая  арм1я  и 
большой  флотъ  необходимы  для  охраны  торговыхъ  и  другихъ  на- 
д1ональныхъ  интересовъ;  но  современное  военное  могущество  покоится 
прежде  всего  на  экономическомъ  и  когда  исчезло  последнее,  первое 
тоже  начинаетъ  разлагаться.  О  великихъ  нащяхъ  теперь  судятъ  не 
)10  числу  баталюновъ  или  судовъ,  а  по  раз.мерамъ  производства  и 
внепшей    торговли.    Экономическое   могущество — это    иотенц1альное 
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военное.  Опять  таки  и  зд'^^вь  нац1ональная  Бонвурренц1я  полезна. 
Осповной  ошибкой  старой  мерЕантильной  теор1и  было  мн'Ьн1е,  что 
еелн  одинъ  народъ  выигрываетъ  при  оби'Ьн1Б,  ДРуПе  столько  же  те- 
ряютъ.  Современная  8коном1я  учить,  что  всяв1й  народъ  выигрываетъ 
отъ  благосостоян1я  сос1^да  на  томъ  основан1и,  что  ч'Ьмъ  богаче  поку- 
тель,  гКнъ  больше  онъ  покупаетъ.  06*6  нац1и  выигрываютъ,  хотя 
одна  иожетъ  выгадать  (на  оби1&н'Ь)  больше  другой.  Иностранные 
рынки  можно  удержать  только  продавая  дешевле;  выгоды  одной 
страны  могутъ  быть  обезпечены  только  нутемъ  доставлен1я  преиму- 
ществъ  потребителямъ  другихъ  странъ.  Нац1ональная  конкурренц1я, 
подобно  личной  и  классовой,  иожетъ  принести  пользу  стран1^  только 
принося  выгоды  групп*!};  обогащая  одинъ  народъ,  она  вм1^сгЬ  съ  тЪмъ 
сод'Ьйствуетъ  развит1ю  другихъ. 


62.  Опасности  конкурренц1и. 

Описывая  существенныя  выгоды  конкурренц1и  въ  ея  разнообраз- 
ныхъ  формахъ.  мы  не  должны  закрывать  глаза  на  ея  недостатки. 
Н'Ькоторые  изъ  нихъ  неизб1№ны:  гд1Ь  есть  споръ  и  поб'Ьдитель,  танъ 
должна  быть  и  жертва;  не  можетъ  быть  борьбы  безъ  страдан1й  для 
покореннаго;  страдан1е  сопутствуетъ  прогрессу  точно  такъ  же,  какъ 
жертва,  хотя  бы  въ  смысл'Ь  усил1я,  является  уелов1емъ  наслажден1я. 
Въ  животномъ  м1р1Ь,  гд1^  борьба  безжалостна,  зло  ярче  зам'Ётно:  таиъ 
прогрессъ  покупается  смертью  жертвы.  Это— борьба  животныхъ  ин- 
стинктовъ  и  грубыхъ  силъ--побЪда.  благотворная  для  расы,  обезпе- 
чивается  путемъ  страшной  жертвы.  Конкуренц1я  между  людьми,  въ 
ея  экономической  форм1Ь,  им^юпэ,  какъ  мы  вид1Ьли,  кое-что  общее 
«ъ  животной  борьбой,  но  есть  и  различ1я.  Экономическое  соперниче- 
ство можетъ  привести  къ  экономической  смерти  неудачнаго  сопер- 
ника;  производитель,  вонкуренть  котораго  предлагаетъ  бол'Ье  низкую 
ц'Ёну,  принужденъ  покинуть  поле  битвы;  усп'Ьхъ  противника,  выгод- 
ный для  потребителей,  означаетъ  его  разорен1е. 

Однако,  въ  двухъ  пунктахъ  соперничество  между  людьми  и  жи- 
вотными различаются  между  собой:  во-первыхъ,  экономическое  пора- 
жеШе  можетъ  быть  временнымъ,  производитель,  потерп1Ьвш1й  неудачу 
въ  одномъ  предир1ят1и,  часто  преусп'Ьваетъ  въ  другомъ,  къ  которому 
онъ  бол1^е  приспособленъ;  его  первая  неудача  бываетъ  стимуломъ  къ 
удвоен1ю  усил1й  и  окончательной  поб'Ьд'Ь  въ  другомъ  м'Ьст'Ь,  паден1е 
не  есть  необходимо  конецъ,  но  можетъ  быть  д'Ьйствительнымъ  нача- 
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ломъ  его  деятельности;  во-вторыхъ,  экономическая  конкуренц1я 
можегь  закончиться  не  только  смертью,  но  и  относительнымъ  пора- 
Жбн1емъ  въ  смысле  различной  усп'Ьшности  конкурентовъ.  Рабоч1е 
борются  съ  капиталистами,  одна  страна  соперничаетъ  съ  другой;  и 
т6,  и  друПе  могутъ  выигрывать,  но  въ  различной  степени.  Въ  жи- 
вотноиъ  м1р%  борьба  ведется  за  п6треблен1е,  среди  людей  она  при- 
шгааетъ  форму  соперничества  въ  производств^^.  Правда,  въ  конечномъ 
счете  цель  въ  обоихъ  случаяхъ — наслажден1е,  но  средства  достиже- 
н1я  ея  различны.  Это  различ1е  позволяетъ  соперникамъ  участвовать 
въ  выгодахъ  производства,  вызываемыхъ  конкуренЩей. 

Но  все-таки  и  при  этихъ  особенностяхъ  конкуренция  предста- 
вляеть  часто  болезненный  процессъ,  не  облегчающ1йся  оттого,  что 
борьба  решается  не  физической  силой,  а  умственными  способностями. 
Она  можетъ  даже  достигнуть  такой  степени  ожесточвн1я,  что  обез- 
силиваегь,  на  время,  по  крайней  мере,  обоихъ  соперниковъ.  Это  та 
убШственная  (спМЬгоа^)  конкуренц1я,  о  которой  мы  такъ  много 
аышали  последн1е  годы,  когда  въ  стремлен1и  захватить  рынокъ 
дЪны  понижаются  ниже  издержекъ  производства.  Временный  выгоды 
потребителя  покупаются  ценой  гибели  всехъ  производителей.  Это — 
худшШ  видъ  соперничества,  т.  к.  конкуренты  опускаются  до  самыхъ 
беззастенчивыхъ  пр1емовъ.  Точно  также  возможно  чрезмерное 
соревновайе  между  рабочими,  когда  нужда  заставляетъ  ихъ  согла- 
шаться на  самый  низкШ  уровень  платы  или  самыя  тяжелыя  услов1я 
работы.  Въ  обоихъ  случаяхъ  такая  вредная  конкуренщя  подвергаетъ 
опасности  прочность  успешнаго  предпр1ят1я  или  благосостоян1я  рабо- 
чаго  населен1я.  Поэтому,  возникаетъ  вопросъ,  нельзя-ли  сохранить 
главный  преимущества  конкуренц1и  и  вместе  съ  темъ  отрезать 
н-Ьвоторые  ея  наросты:  удержать  соц1альныя  выгоды,  уменьшивъ 
индивидуальный  затраты?  Другими  словами:  каковы  пределы  ков- 
куренц{и? 


63.  Пределы  конкуренц1и. 

Къ  означенному  вопросу  можно  приступить  съ  трехъ  сторонъ: 
съ  точки  зрен1я  уровня  конкуренц1и,  сохранен1я  равенства  и  суще- 
€твован1я  полу-общественныхъ  предпр1ят1й. 

1)  Основнымъ  отлич1емъ  между  животной  борьбой  и  конкурен- 
Щей, изъ  котораго  вытекаютъ  все  вышеупомянутыя,  является  зна- 
лоное  уже  намъ  обстоятельство,  что  животными  руководнтъ  среда, 
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а  челов']^къ  можетъ,  хоть  до  н'Ькоторой  степени,  изменить  среду,  н 
не  только  физическую,  но  еще  въ  большей  м1^р1^  соц1ально-эконоии- 
ческую.  Задача  общества— поднять  плоскость  конкуренцШ;  даже 
въ  такой  крайней  форм'Ь  соперничества,  какъ  война,  международныя 
соглашен1я  позволили  предупреждать  хоть  отчасти  ненужныя  жесто- 
кости и  страдан1я,  нисколько  не  препятствуя  д'Ьйствительной  интен- 
сивности состязан1я;  уже  нельзя  бол'Ье  сказать,  что  «все  позволено 
въ  любви  и  на  войн*]^».  И  въ  экономической  жизни  мы  часто  слы- 
шимъ  о  жестокой  или  дурной  конкуренц1и  въ  томъ  смысл1^,  что  прв 
ней  прим1&няются  недостойные  или  вредные  пр1ены.  Съ  развит)еиъ 
экономической  жизни  происходило  непрерывное  движен1е  отъ  перво- 
бытныхъ  дикихъ  формъ  борьбы;  нын1^шнее  общество  часто  противо- 
ставляетъ  «правильнук^»  ((а1г)  конкуреиц1ю  неправильной;  понят1е 
«правильной»  конкуренцш  не  только  изм'бняется  съ  течен1еиъ  вре- 
мени, но  и  различается  одновременно  въ  различныхъ  заняПяхъ. 
Пр1емы  нашихъ  жел'Ьзныхъ  дорогъ  значительно  отличаются  отъ 
прим-Ёнявшихся  покол'Ьн]емъ  раньше.  Професс1ональная  этика,  опре- 
деляющая услов!я  гонорара  адвоката  или  врача,  мало  похожа  на 
этику  купца:  кодексъ  д'1^ловой  морали  не  одинъ  и  тотъ  же  на  Уоль- 
стритъ  и  Уоре-стритъ;  фермеры  приб1^гаютъ  къ  другимъ  пр1емамъ 
соперничества,  ч'Ёмъ  фабриканты.  Каждая  группа  им1^етъ  свой  соб- 
ственный уровень  (морали),  и  србдн1й  челов'Ёкъ  доволенъ  собой, 
если  сообразуются  съ  нимъ.  ЦЬль  всего  прогресса — поднимать  этогь 
уровень  и  давать  все  болЪе  широкое  толкован1е  понят1ю  «справедли* 
ваго».  Но  сообразован1е  съ  требован1ями  морали  предполагаетъ  н'Ьео- 
торое  посягательство  на  индивидуальную  свободу.  Благодаря  вл1ян1ю 
общественнаго  мн'Ён1я  на  торговые  обычаи  и  на  законодательство 
конкуренщя  принимаетъ  бол1^е  культурный  формы:  обманъ  выводится, 
издаются  фабричные  законы,  штрейкбрехерство  порицается,  а  недо- 
бросов'бстныя  финансовый  операц1и  наказываются.  Конкуренц1я  не 
уничтожается,  но  поднимается  ея  уровень. 

2)  Второй  вопросъ — равенство.  Полнаго  равенства  не  существуетъ, 
такъ  какъ  разнообраз1е— законъ  природы;  конкуренц1я  д'Бйствуетъ 
въ  экономической  и  другихъ  областяхъ,  именно  доставляя  победу 
лучше  вооруженному.  Но  когда  разница  между  соперниками  слиш- 
комъ  велика,  общество  часто  рискуетъ  лишиться  существенныхъ 
выгодъ  конкуренцш.  Если  одно  лицо  можетъ  произвести  за  десять 
центовъ  благо,  стоящее  его  единственному  конкуренту  пятьдеслтъ, 
то  ц'Ьна  въ  сорокъ  центовъ  дастъ  ему  господство  надъ  рынкомъ, 
между  т1Ьмъ,  какъ  при  бол'Ёе  способныхъ  конкурентахъ  ему  пришлось  бы 
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спустить  цЬну,  сважемъ,  до  пятнадцати  центовъ.  Ч^иъ  больше  ра- 
веаство  услов1й  у  БОНБурентовъ,  тЬмъ  существбнн'1е  выгоды  потре- 
бителей. Если  удается  вакъ-нибудь  усилить  производительность 
предпр1ятШ,  уменьшая  различи  между  ними,  то  постольку  выигры- 
ваеть  общество.  Это  главный  аргументъ,  кавъ  мы  увидимъ,  въ 
пользу  регулирован1я  международной  Б0нкуренц1и  путемъ  покрови- 
тедылъеннаго  тарифа.  Точно-  также,  требован1е  минимума  заработ- 
ной платы  и  некоторый  друПя  завонныя  д'кйств1я  трддъ*юн1оновъ 
направлены  къ  тому,  чтобы  приблизить  слаб1Ьйшихъ  къ  уровню 
бол^е  сильныхъ;  въ  лучшихъ  своихъ  проявлен1яхъ  эта  деятельность 
екор^е  поднимаетъ  уровень»  чЪыъ  понижаетъ.  Зам1^чательно,  что 
ус1иен1е  слабаго  конкурента  можетъ  принести  выгоду  не  только  ему 
самому,  но  и  ц1Ьлой  групп1^,  а,  въ  конц'1^  концовъ,  и  всему  обществу. 
Конкуренц1я  остается,  но  при  мен'Ёе  ;неравныхъ  услов1яхъ.  Зд^сь, 
вавъ  и  въ  другихъ  случаяхъ,  есть  всегда  опасность,  что  общество 
больше  потеряетъ  отъ  ограничен1я  сильныхъ,  ч1Ьмъ  выиграетъ  отъ 
помощи  слабымъ,  но  это — общая  вс']^мъ  демократ1ямъ  опасность, 
Еоторой  сл1Ьдуетъ  избегать  другими  средствами. 

3)  ТретШ   вопросъ  —  квазн  -  общественный    предпр1ят1я.    Векор-Ь 
поел'Ь  тавъ  называемаго  «смертнаго  приговора»  Высгааго  Суда  (въ 
1904  г.),  по  которому  С'Ьверное  страховое  общество  было  признано 
незаконнымъ,  одинъ  изв1^стный  юристъ  публично  заявилъ  въ  крити- 
ческой стать*,  что  никто  бол*е  не  в*ритъ  въ  поговорку,  будто  «кон- 
курошЦя — ^жизненный  нервъ  торговли».  Это  зам'Ёчан1е  объясняется 
ен'6шен1емъ  понятШ:  изв'Ьстныя  формы  конкуренцш  между  жел'бзными 
дорогами  не  составляютъ,  конечно,  необходимаго  услов1я  торговли; 
но  почему?  Жел*зныя  дороги,  подобно  другимъ  средствамъ  сообщен1я 
I  передвижеШя  благъ,  знан1й  и  силы,  отличаются  отъ  обыкновенныхъ 
торговыхъ  предпр1ят1й  своимъ  полуобщественнымъ  характеромъ:   въ 
дтихъ  предпр1ят1яхъ  общественный  интересъ  такъ  важенъ,  что  онъ 
не  можетъ  быть  подчиненъ  частному.  Въ  частныхъ  предпр1ят1яхъ 
продавецъ  и  покупатель  заключаютъ  сд'Ьлку  съ  глазу  на  глазъ,  и, 
между  тЁмъ,   какъ  ц1^ны  на  открытомъ  рынк'Ь,  какъ  мы  увидимъ, 
стремятся  къ  однообраз1ю,  ничто  не  можетъ  пом1^шать  находящемуся 
въ  лучшихъ  услов1яхъ  покупателю  тайно  обезпечить  себ'Ь  бол'Ёе  низ- 
кую цЪпу.  Значительная  часть  прибыли  д'бльца  получается,  д'1йстви- 
дельно,  благодаря  способности  удачно  заключать  сд'Ьлки;  сущность 
обычной  ДЕЛОВОЙ  практики  и   заключается  въ  систем'Ё  различныхъ 
ц^нъ  для  различныхъ  покупателей.  Вотъ  именно  попытка  жел'^зныхъ 
дорогъ  прим']^нять  этотъ  пр1емъ  и  создала  «жел1^знодорожную  про- 
зе ли  гманъ  9 
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блему»  въ  Соедянбнныхъ  Штатахъ.  Теперь  признано,  что  жел'Ьзная 
дорога  им1&етъ  не  больше  права  д'Ьдать  различ{я  между  своими  бон- 
трагентами,  ч'Ьмъ  правительственная  почтовая  контора.  Богатый  еом- 
мерсантъ  не  можетъ  покупать  почтовыхъ  марокъ  дешевле,  ч1^мъ  его 
слаб'ЬйшШ  соперниЕъ;  онъ  не  можетъ  обезпечить  за  собой  бол^е 
благопр1ятныхъ  условШ  тарифа.  Еонвуренщя  въ  обывновенныхъ 
иредпр1ЯТ1яхъ  ведетъ  еъ  различному  от&ошен1ю  въ  лицамъ  и  благо- 
детельна, въ  желЪзнодорожныхъ  тарифахъ  она  означаетъ  различ1е, 
проводимое  между  грузоотправителями,  и  заслуживаетъ  порнцан]л; 
обыкновенно  конкуренц1я  ц'Ёнъ — ^душа  торговли,  въ  тарифномъ  д^- 
л1^ — гибель  правильнаго  промысла.  Единственный  видъ  конкуренцш, 
желательный  въ  квази-общественныхъ  предпр1ят1яхъ,  это — соревно- 
ван1е  въ  качеств*  услугъ  и  удобствахъ. 

Итакъ,  конкуренц1я— сила,  которою  не  слЬдуетъ  злоупотреблять. 
Она  прим'Ёнима  въ  небольшой  степени  въ  н'Ькоторыхъ  отрасляхъ 
промышленности,  она  особенно  благод1Бтельна  при  сравнитедъномъ 
равенств*  условШ,  и  уровень  ея  формы  долженъ  непрерывно  подни- 
маться. Въ  этихъ  пред*лахъ  и  при  втихъ  услов1яхъ  она  является 
жизненной  и  благодетельной  силой. 

64.  Заи^стители  конкуренц1и. 

Еонвуренщи  противополагаютъ  три  возможныхъ  регулятора  эко- 
номическихъ  явленШ:  обычай,  коопбрац1ю  и  монопол1ю. 

1)  Обычай  игралъ  некогда  гораздо  большую  роль,  чЪмъ  ныв*. 
Въ  менее  подвижныхъ  обществахъ  Востока,  какъ  въ  раннемъ  средне- 
вековьи  въ  Европе,  общественная  жизнь  управлялась  скорее  обы- 
чаемъ,  чемъ  договоромъ.  Люди  рождались  прикрепленными  къ  изве- 
стнымъ  услов1ямъ  жизни  и  занят1ямъ,  освободиться  отъ  которыхъ 
было  трудно  или  невозможно;  наивысшее  развит1е  зтого  строя  мы 
видимъ  въ  неподвижности  индусскихъ  кастъ.  Цены  устанавливалнсь 
большей  частью  обычаемъ;  средневековое  понят1б  зиз1;ит  ргеиат 
представляло  попытку  закрепить  обычныя  цены.  Бапиталъ  въ  зна- 
чительныхъ  размерахъ  былъ  вложенъ  въ  землю  и  потому  неподвн- 
женъ,  а  трудящимся  не  было  позволено  переходить  съ  места  на 
место  и  отъ  одного  занят1я  къ  другому.  Темъ  не  менее,  даже  на 
этой  экономической  стад1и  господства  обычая  конкуренц1я  все-таки 
существовала;  цены  въ  эти  времена  гораздо  больше,  чемъ  обыкно- 
венно думаютъ,  зависели  отъ  неуловимой  и  скрытой  конкурешЦи. 
Съ  другой  стороны  и  теперь  обычай  играетъ  заметную,  хотя  и  быстро 
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исчезающую  роль  въ  опредФленШ  нЪкоторыхъ  эБОномичесвигь  явле- 
шй.  Даже  въ  отстадыхъ  и  полуднкихъ  областяхъ  нашей  страны  бурн 
и  волнен1я  современной  конкуренцШ  пронзводять  быстрыя  перем'Ьны. 
Экономическая  промышленность  основана  нын'Ь  на  соперничеств!,  а 
ве  на  обычае. 

2)  Еооперац1я  является  въ  нФкоторыхъ  отношен1яхъ  нротивопо- 
логностью,  въ  другихъ— сцутникомъ  конкуренц1и.  Мы  вид'Ьли,  что 
съ  раннихъ  временъ  внутри  группъ  им'Ьла  м'Ьсто  взаимопомощь  съ 
1№ю  бод1Ье  усп1&шной  вонкуренцШ  между  группами.  И  теперь  въ 
н^драхъ  семьи  мы  не  видимъ  Б0НБуренц1и,  а  только  оживленное  со- 
перничество между  семьями.  Такъ  и  пайщики  товарищества  сотруд- 
вжчаютъ  для  бол'Ье  усп'Ьшнаго  соревнован1я  съ  другими  товарище- 
етвами.  Самыя  разнообразный  общен1я,  добровольный  и  принудитель- 
ныя,  включая  сюда  церковь  и  государство,  заполняютъ  современную 
экономическую  жизнь  и  оказываютъ  большее  или  меньшее  вл1ян1е, 
впоян^Ь  гармонирующее  (?  перев.)  съ  рыночной  борьбой.  Такого  рода 
кооперац1я  совм'Ьстима  съ  конкуренц1ей. 

Но  кооперац1я  въ  техническомъ  смысл'Ь  означаетъ  прекращен1е 
соперничества  въ  распред1^ен1и  и  производств1^.  Въ  «раслредЬвитель- 
ной»  (потребительной)  кооперац1и  члены  общества  избираютъ  одного 
1зъ  своей  среды  для  управлен1я  капиталомъ  и  получаютсъ  свои  доли 
прибыли;  вонкуренц1и  между  ними  н'Ьтъ,  такъ  какъ  предполагается, 
что  они  НИГД1Ё  въ  другомъ  м'Ьсгб  не  покупаютъ  соотвЪтсгвующихъ 
товаровъ.  Подобный  потребительный  общества  встречаются,  главнымъ 
образомъ,  въ  Англ1и;  они  никогда  не  процветали  въ  Америке,  такъ 
какъ  не  могли  доставлять  товары  такъ  же  дешево,  какъ  крупные 
склады. 

Задача  производительныхъ  товариществъ— выключить  ка- 
питалиста и  уничтожить  соперничество  между  рабочими.  Рабоч1е  из- 
бираютъ одного  или  более  изъ  своей  среды  для  управлен1я  пред- 
пр1ят1емъ  и  делятъ  мещу  собой  барыши.  Кооперативное  производство 
достигло  значительныхъ  успеховъ  въ  Европе  и  Америке,  но,  какъ 
мы  увидимъ  (§  184),  область  его  применен1я  весьма  ограничена — 
имеются  крупный  препятств1я  къ  применен1ю  его  въ  качестве  общаго 
заместителя  конкуренц1и, 

3)  Между  темъ,  какъ  вышеуказанныя  кооперац1и  устраняютъ 
конкуренц1ю  между  потребителями  и  между  рабочими,  трет1й  видъ 
коопераШи  прекращаетъ  конкуренц1ю  капиталистовъ-хозяевъ.  Онъ 
называется  обыкновенно  синдикатомъ  (сошЫпаиоп)  ^).  Если  соеди- 

*)  Терминъ  сотЫпаИоп  несколько  шире  понят1я  синдиката.  Перев. 
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нен1е  неполное,  оно  подложить  еще  вонкуренцш,  при  д^йствитель- 
ноиъ  соединенШ  получается  монопол1я.  Такинъ  образомъ,  монопол1я— 
посл1Ьдн1й  шагь  на  пути  исБоренен1я  конвуренЩи. 

Монопол1я  существовала  въ  разныхъ  форнахъ,  и  влассифициро- 
вать  ихъ  можно  по  различнымъ  признакамъ.  Монопол1е  бываютъ 
частныя  и  публичный,  а  посл']^дн1я  —  фисвальныя  или  сощальныя. 
Фискальный  НОН0ПОЛ1И— предпр1ят1я,  ведомыя  государствонъ  по  фи- 
свальнымъ  соображбн1ямъ,  вавъ,  наприм'Ьръ,  соляная  или  табачная 
ионопол1я.  Соц1альныя  монополш  вызываются  прежде  всего  соц1аль- 
ными  мотивами,  какъ,  наприм1^ръ,  федеральная  почта  или  аптечное 
дФло  (даровыя  аптеки)  въ  Южной  Баролин'Ь. 

Частныя  М0Н0П0Л1И  бываютъ,  въ  срою  очередь,  трехъ  видовъ: 
личныя,  М0Н0П0Л1Я  труда  и  капитала.  Первый  основываются  на  при- 
родномъ  талангЬ;  велив1й  актеръ  или  музывантъ  самъ  по  себ^Ь  со- 
ставляетъ  отд'Ьльный  классъ.  Монопол1я  труда  достигается  путемъ 
организац1и  трудящихся  и  падаетъ  главнымъ  образомъ  на  предпри- 
нимателя, а  косвенно  и  на  все  общество.  Монопол1и  капитала — ^т^, 
съ  которыми  обычно  сталкивается  потребитель.  ОнФ  бываютъ  четы- 
рехъ  видовъ:  легальный,  естественный,  регальныя  (ГгапсЫзе)  и  обык- 
новенныя  промышленный.  1)  Легальный  были  н1^вогда  обычными, 
даровались  монархами  фаворитамъ;  теперь  онЪ  встречаются  только 
въ  форм'Ь  патентовъ  и  авторскаго  права.  2)  Естественный  монопол1п 
зависятъ  отъ  н'Бстоположен1я,  какъ,  наприм'1Ьръ,  н'Ькоторыя  особенно 
плодородныя  земли,  рудники  или  источники.  3)  РегалШ  (ГгапсЫзе) — 
это  полуобщественныя  предпр1ят1я,  какъ-то:  жел*зныя  дороги,  теле- 
графный и  телефонныя  компан1и,  газовыя,  водопроводный  и  электри- 
чесБ1Я  общества,  доходы  воторыхъ  зависятъ  отъ  дарован1я  привилег1и 
пользован1Я  общественными  дорогами,  на  поверхности  земли,  подъ 
или  надъ  ней.  Строго  говоря,  ихъ  можно  считать  разновидностью  есте- 
ственныхъ  монополШ:  опытъ  повазываетъ,  что  вонвуренц1я  зд1Бсь, 
все  равно,  невозможна  и  нежелательна,  потому  ли,  что  она  ведетъ — 
на  жел^зныхъ  дорогахъ — ^къ  неравенствамъ  (въ  услов1яхъ  перевозки), 
или  потому,  что  она  вызываетъ, — вавъ,  наприм'Ьръ,  въ  случа'Ь  тавъ 
называемыхъ  муниципальныхъ  предпр1ят1й, — невыносимое  загражден1е 
улицъ  или  ненужное  удвоен1е  линШ.  4)  Обыкновенный  промышленный 
монопол1и  совпадаютъ  большей  частью  съ  современнымъ  понят1емъ 
треста,  и,  кавъ  мы  разъяснимъ  ниже  (§  149),  позволительно  сомн1^- 
ваться  въ  ихъ  монопольномъ  харавтер1^. 

Ясно,  что  частная  монопол1я  служить  достаточнымъ  регуляторомъ 
ц-Ьны  только  въ  личныхъ  монопол1яхъ,  гд*  потребитель  охотно  при- 
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знаетъ  V  поощряетъ  исключительный  талантъ,  а  также  въ  прав'Ь  на 
идобр'Бтен1я  и  авторскомъ,  гд1^  общество  соглашается  пожертвовать 
на  время  преимуществами  конкуренц1и  ради  поощрен1я  изобр1Ьтатель- 
лоети,  отъ  чего  оно  въ  конечномъ  счет^  выигрываетъ.  Въ  всЬхъ 
прошхъ  случаяхъ  частной  монопол1и  потребитель  до  некоторой  сте- 
пени остается  беззащитнымъ.  Тамъ,  гд1^  нельзя  положиться  на  кон- 
куренц1ю,  нужно  прибегнуть  къ  какой-либо  форм'Ь  законодательнаго 
контроля;  поэтому  неурегулированная  (законодательнымъ  вм'&шатель- 
етвомъ)  МОН0П0Л1Я  можетъ  только  въ  исключительныхъ  случаяхъ 
елужить  для  зам16ны  конкуренц1и. 

Итакъ,  конкуренц1я  остается  постоянной  руководящей  силой  совре- 
неннаго  общества.  Она  не  всюду  проникаетъ  и  не  везд'Ь  одинаково 
выгодна,  но  по  сущности  своей  лежитъ  въ  основ1Ь  прогресса  и,  бу- 
дучи освобождена  отъ  наростовъ  и  прим'Ьняема  въ  должныхъ  грани- 
цахъ,  оказывается  благод16тельной,  когда  широко  распространена  въ 
€тран1^  Въ  сложномъ  нын']^шнемъ  общежит1и,  однако,  ограничен1я 
какого-либо  принципа  пр1обр'Ётаютъ  часто  такое  же  звачен1е,  какъ  и 
саиый  принципъ. 
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66.  Возникнован1е  и  ростъ  рабства. 

Промышленная  свобода^  подобно  частной  собственности,  есть  ре- 
зультатъ  медленной  эволюц1и.  Обычное  представлен1е  о  безграничной 
свобод'^  диваря  столь  же  фантастично,  вавь  свазки,  пл1^няющ]я  насъ 
въ  д'бтств']^.  Первобытный  челов'Ёвъ  былъ  лишенъ  свободы  потому,  что 
его  угнетали  овружающая  природа,  бол1Бе  сильные  соплеменниви  н 
та  соц1альная  группа,  въ  воторой  онъ  принарежалъ.  Благодаря 
своему  нев']^жеству,  онъ  поддавался  всяваго  рода  страху  и  предраз- 
судвамъ  и  легво  становился  жертвой  вудеснивовъ  и  знахарей.  Живя 
въ  обществ-Ь,  основанномъ  на  грубой  тл%  онъ  долженъ  былъ  под- 
чиняться всяЕому,  бол1&е  сильному.  Находясь  въ  полной  зависимости 
отъ  своего  племени  или  влана,  онъ  находился  въ  то  же  время  подъ 
неограниченной  властью  обычаевъ  и  запрещенШ,  воторыхъ  онъ  не 
въ  силахъ  былъ  ни  устранить,  ни  обойти.  Ее  первобытное  состо- 
ян1е,  а  цивилизац1я  была  истиннымъ  творцомъ  свободы.  Знан1е 
освободило  челов1&ва  отъ  предразсудвовъ,  завонъ  и  порядовъ  защи- 
тили его  отъ  насил1Яу  общественный  прогрессъ  овружилъ  важдую 
фазу  его  жизни  свободной  атмосферой,  воторая  со  временемъ  стано- 
вится недоступной  вторжен1ю  абсолютизма,  двономичесвая  в  поли- 
тическая свобода,  свобода  мысли  и  свобода  слова  появляются  лишь 
на  поздн'Ьйшихъ,  болЪе  прогрессивныхъ,  ступеняхъ  сощальнаго  раз- 
вит1я. 

Свобода,  спец1ально  интересующая  экономиста,  бываетъ  двухъ 
родовъ:  физичесвая  свобода,  вавъ  основа  всяваго  труда,  и  свобода 
эвономичесвой  д'Ьятельности,  независимо  отъ  распоряжен1я  собственной 
рабочей  силой.  Первая  предполагаетъ  личную  свободу  въ  узвомъ  смысле 
слова  и  ведетъ  въ  изучен1ю  рабства.  Вторая  охватываетъ  родъ  явяешй, 
который  будутъ  разсмотр'Ьны  нами  въ  §  69.  Разберемъ  сначала 
вопросъ  о  рабстве. 

Вознивновен1е  рабства  изображалось  до  самаго  посл'Ьдняго  вре- 
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пени  не  совс1^11ъ  правильно.  Какъ  на  причины  рабства,  обыкновенно 
тказывають  на  войны,  задолженность»  преступность  и  рожден1е  отъ 
рабыни.  Намъ  говорятъ,  что  рабы  рекрутировались  изъ  рядовъ 
вобннодлФнниковъ,  людей,  добровольно  запродававшихъ  себя  или 
оказывавшихся  не  въ  состоян1и  уплатить  свои  долги,  преступниковъ, 
Боторымъ  смертная  казнь  заменялась  рабствомъ,  и  потомковъ  рабовъ. 
•^0  утвбржден1е  не  противор1&читъ  действительности,  но  оно  оста- 
гляетъ  въ  тФии  истинную  проблему  возникновен1я,  распространен  1я 
и  упадка  рабства. 

Институтъ  рабства  призванъ,  очевидно,  обезпечить  принудитель- 
ный трудъ  однихъ  людей  на  пользу  другихъ.  Онъ  предполагаетъ 
необходимость  труда,  применяемаго  въ  довольно  широкомъ  масштабе. 
На  первыхъ  ступеняхъ  общественнаго  развит1я  люди  занимаются 
почти  исключительно  охотой  и  рыбной  ловлей.  Занят1я  эти,  въ  общемъ, 
мало  обременительны  и  доставляютъ  известное  наслажден1е.  Въ  этой 
работе  участвуютъ  все  члены  общины;  здесь  нетъ  ни  необходимости, 
ни  места  для  принуртельнаго  труда.  Зачатки  рабства  обнаруживаются 
лишь  съ  водникновен1емъ  частной  собственности.  Въ  редкихъ  слу- 
чаяхъ  можно  встретить  частную  собственность  и  обменъ  даже 
среди  группъ,  занятыхъ  исключительно  рыболовствомъ:  таковы  неко- 
торый индейск1я  племена  въ  северной  части  тихоокеанскаго  при- 
брежья Америки.  Здесь  рабъ  выполняетъ  домашн1я  работы,  а  также 
работы,  связанный  съ  рыболовствомъ.  Но  въ  общемъ  следуетъ  при- 
знать, что  на  низшихъ  ступеняхъ  развит1я  рабство  возмояшо 
лишь  тамъ,  где  добыван1е  средствъ  существован1я  не  требуетъ 
иомощи  капитала.  Где  этого  услов1я  нетъ,  напр.  среди  австрал111цевъ 
и  большинства  (хотя  не  всехъ)  американскихъ  индейцевъ  и  эски- 
мосовъ,  рабство  отсутствуетъ. 

Но  мы  уже  знаемъ,  что  частная  собственность  пр1обретаетъ 
соц1альное  значен1е  лишь  съ  того  времени,  когда  люди  начинаютъ 
заниматься  скотоводствомъ.  Въ  скотоводческомъ  хозяйстве  на  раба 
можно  возложить  уходъ  за  стадами  рогатаго  скота,  свиней  и  овецъ. 
Вместе  съ  развит1емъ  патр1архата,  рабъ  становится  составной 
частью  семьи.  Однако,  и  при  патр1архате  рабство  все  еще  не  при- 
нлмаетъ  относительно  врупныхъ  разиеровъ.  Дело  въ  томъ,  что  для 
ухода  за  самыми  многочисленными  стадами  достаточно  всего  не- 
еколькяхъ  пастуховъ,  а  наличность  значительной  массы  свободныхъ 
бедняковъ  делаетъ  рабство  излишнимъ.  Броме  того,  развит1ю  врун- 
наго  рабовладельческаго  хозяйства  мешаетъ  еще  необходимость 
постоянно  перекочевывать  изъ  одного  места  въ  другое. 
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Въ  пер1одъ  8емлбд&|1я  увазанныя  ус1ов1я  существенно  жзнФвя- 
ются.  Обработка  земди  представляетъ  значительныя  трудности,  но 
она  выгодна,  если  только  есть  наглицо  достаточное  количество  рабо- 
чей силы.  7величен1е  числа  занятыхъ  на  даннонъ  зеишьнонъ 
участк1^  рабочихъ  рукъ,  если  только  оно  не  превышаетъ  извЪсгнаго 
уровня,  влечетъ  за  собою  увеличен1е  количества  добываеиыхъ  иро- 
дуктовъ;  сушествован1е  ос1длыхъ  поселен1й  дЪлаетъ  возножныиъ 
употреблен1е  рабскаго  труда  въ  различныхъ  отрасляхъ  зендедЪ1ь- 
ческаго  хозяйства.  Ч'Ьиъ  больше  у  рабовладельца  рабовъ,  тЪиъ 
больше  его  богатство  и  тЪшъ  легве  ему  живется. 

Однако,  въ  начал1^  земледЪльческаго  пер1ода  размеры  рабства  все 
еще  относительно  невелики.  При  слабоиъ  развит1И  об1Гбна  нродупы, 
остающ1еся  после  удовлетворен1я  непосредственныхъ  потребностей 
патр1арха  и  его  семьи,  не  ногутъ  принести  сколько-нибудь  крупной 
пользы.  Расширен1е  земельной  площади  и  увеличен1е  числа  рабовъ 
становится  выгоднымъ  лишь  при  усилен1и  обмана  и  росгЬ  произ- 
водительности труда.  Другими  словами,  рабетво  предлолагаетъ  налич- 
ность рынка  ря  землед'Ьльческих'ь  продуктовъ:  обработка  земли 
должна  быть  поставлена  на  коммерческую  ногу.  При  такнхъ  усло' 
в1яхъ  рабство  становится  въ  высшей  степени  доходнынъ;  въ  круп- 
ныхъ  помЪстьяхъ  развивается  крайне  разнообразная  хозяйственная 
деятельность:  рабы  употребляются  не  только  въ  качеств*  слугъ,  но 
и  для  всевозможныхъ  промышленныхъ  работъ.  Такъ,  въ  Рим*  раз- 
вит1е  рабства  въ  крупномъ  масштабе  началось  только  въ  последн1е 
века  республикансваго  пер1ода,  когда  рабовладельческ1я  латифунд1и 
сделались  господствующей  формой  крупнаго  хозяйства.  Точно  также 
и  въ  Америке  рабство  сделалось  важнымъ  факторомъ  лишь  тогда, 
когда  крупное  производство  на  вывозъ  сначала  табака,  а  впослед- 
ств1и  и  хлопка,  сделало  рабскШ  трудъ  особенно  выгоднымъ. 

Следуетъ,  однако,  заметить,  что  кроме  рынка  для  развит1я  раб- 
ства необходимъ  еще  и  другой  факторъ.  Мы  имеенъ  въ  виду  налич- 
ность свободныхъ  земель.  Рабство  становится  выгоднымъ  и  необхо- 
димымъ  для  землевладельца  лишь  тогда,  когда  имеются  крупные 
участки  девственной  незанятой  земли.  Очевидно,  что  ни  одинъ  чело- 
векъ,  имеюш1й  возможноость  занять  участокъ  земли  и  обрабаты- 
вать его  собственными  силами,  не  согласится  добровольно  работать 
на  другихъ,  если  только  предлагаемая  ему  плата  не  превышаетъ 
того,  что  онъ  самъ  можетъ  выработать  на  своемъ  участке.  За  не 
пмешемъ  свободныхъ  рабочихъ  рукъ  звмлевладелець  прибегаетъ  къ 
принудительному  труду.  Пока  свободный  плодородный  земли  имеются 
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въ  достаточномъ  колячеств'Ь,  рабскШ  трудъ,  предаодагаю1ц1й  поверх- 
ностную обработку  почвы,  является  эвономнымъ.  Выгодн1^е  начать  обра- 
ботку новой  земли,  ч'&мъ  перейти  къ  бол^е  интенсивной  эксплоатац1и 
старой;  выгодн'Ье  расширеше  запашки,  чЪиъ  интенснфикац1я  ея 
обработки.  Даже  когда  земля  всл'Ьдств1е  истощен1я  становится  мен1&е 
плодородной,  рабство  не  перестаетъ  быть  выгоднымъ  не  столько 
потому,  что  трудоиъ  рабовъ  можно  воспользоваться  для  обработки 
земли,  сколько  потому,  что  землевлад'Ьлець  можетъ  продавать  свомхъ 
рабовъ  и  ихъ  потомство  въ  новыя,  болЪе  отдаленный  области.  Для 
землевладельца  безразлично,  добываетъ  ли  онъ  свое  богатство 
продаже!  продуктовъ  земли  или  же  продажей  рабовъ:  пока  рабскШ 
трудъ,  благодаря  наличности  свободныхъ  земель,  сохраняетъ  свою 
ценность,  выгоды  отъ  увеличен1я  числа  рабовъ  больше  убытковъ, 
проистекающихъ  отъ  уменьшен1я  плодород1я  почвы.  Наконецъ,  когда 
Енституты  рабства  становятся  господствующимъ  факторомъ  произ- 
водства, рабск1й  трудъ  начинаетъ  прим'&няться  не  только  въ  земле- 
дШи,  но  и  въ  индустр1и. 

Тавъ,  въ  классической  Грец1и  рабство  развивалось  вмЬстЪ  съ 
ростомъ  внутреннихъ  рынковъ  и  достигло  своего  кульминац1оннаго 
пункта  вмЪсгЬ  съ  раеширен1емъ  колон1й  по  берегамъ  Средиземнаго 
моря.  Брупные  города  сд'Ьлались  не  только  великими  торговыми 
центрами,  но  и  главными  питомниками  рабства;  рабство  стало  господ- 
ствующимъ факторомъ  и  въ  индустрШ.  Наступлен1е  римскаго  влады- 
чества вдохнуло  въ  рабство  новыя  силы,  и  оно  сд'Ьлалось  крайне 
доходнымъ  д-блонъ  не  только  на  материк'Ь  Йтал1и,  но  и  во  всёхъ 
подвластныхъ  Риму  государствахъ.  Пока  продолжались  завоеваШя 
новыхъ  территор1й,  рабство  процветало.  Точно  такъ  же  обстояло 
дело  и  съ  европейскими  иммигрантами  въ  Новомъ  СветЬ:  въ  то 
время  какъ  ихъ  предки  еще  такъ  недавно  были  свидетелями  полной 
отмены  рабства  у  себя  на  родине,  европейсше  иммигранты,  едва 
вступмвъ  на  новый  материкъ,  немедленно  ввели  старую  систему 
рабства  во  всей  ея  силе.  Если  эта  система  господствовала  только 
въ  области  земледел1я  и  не  проникала  въ  область  индустр1и,  то 
это  следуетъ  приписать  тому  обстоятельству,  что,  по  причинамъ, 
указаннымъ  ниже,  победоносная  промышленная  цивилизац1я  разви- 
лась отъ  рабства  къ  свободе  сначала  въ  Европе  въ  противовесъ 
колон1ямъ,  а  затемъ  на  сбвере  Соединенныхъ  Штатовъ  въ  проти- 
вовесъ югу.  Югъ  считалъ  для  себя  более  выгоднымъ  закупать 
продукты  индустр1и  въ  свободныхъ  северныхъ  штатахъ  или  въ 
Европе,  чемъ  производить  ихъ  самому. 
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67.  Упадокъ  н  исчезновен1е  рабства. 

Упадокъ  и  окончательное  исчезновен1е  рабства  были  вызваны 
той  же  причиной,  '1то  и  его  возникновен1е:  соврашен1еиъ  наличности 
свободныхъ  земель.  Уиеньшен1е  наличности  свободныхъ  зем'^ль  обна- 
руживаетъ  8Вономичесв1е  дефекты  рабства.  По  гловамъ  Бэрнеа  (Са1г- 
пев),  рабсв1й  трудъ  отличается  тремя  отрицательными  чертами:  оеъ 
выполняется  неохотно,  неискусно  и  съ  недостаточной  гибкостью. 
Пока  им1^ется  достаточное  количество  свободныхъ  плодородныхъ  зе- 
мель, н'Ьтъ  необходимости  переходить  отъ  поверхностной  въ  бол^е 
интенсивной  обработв1^.  До  производительность  даннаго  земельнаго 
участка  уменьшается  съ  каждымъ  годомъ,  и  черезъ  н'Ькоторое  время 
обнаруживается  необходимость  подвергнуть  почву  бол'Ье  тщательной 
обработк'Ь.  Теперь  интересы  самого  землевлад'бльца  требуютъ  смягче- 
н1я  суровости  рабскаго  труда  и  позволен1я  земледельцу  трудиться 
н'Ькоторое  время  и  на  себя,  съ  тЪмъ,  чтобы  побудить  его  работать 
интенсивн1^е  на  своего  господина.  Рииск1й  рабъ  постепенно  превра- 
щается въ  колона  (со1опик)у  подобно  то  .у  какъ  н'Бскольво  стол1кт1й 
спустя  англо-саксонск1й  1Ье^п  заменяется  уПЬ ап'омъ,— рабъ  превра- 
щается въ  кр'Ьпостного.  Ер'Ьпостной  отличается  отъ  раба,  главнымъ 
образомъ,  тЪиЪу  что  онъ  пр1обр'Ьтаетъ  изв'Ьстныя  личныя  права  и 
прикр1Бпленъ  къ  земл'Ь.  Землевлад'^ецъ  им1^етъ  право  продать  своего 
кр']Ьпостного,  но  только  вм1ЬсгЬ  съ  зем1ей.  Ер'Ьпостной  обяз^нъ  рабо- 
тать изв'Ёстную  часть  своего  времени  на  пом'Ьщика.  Но  когда  сво- 
бодныхъ земель  больше  не  оказывается,  оом'бпшкъ  находигь  для 
себя  бол'Ье  выгоднымъ  совершенно  освободить  крепостного  и  пере* 
дать  ему  земельный  участокъ  въ  аренду,  натуральную  или  денеж- 
ную. Этотъ  процессъ  совершаете!  постепенно  и  принимаетъ  различ- 
ный характеръ  въ  зависимости  отъ  общихъ  экономическихъ  условШ 
каждой  страны.  Но  въ  конце  концовъ  последн1е  следы  крепостного 
состоян1я  исчезаютъ,  и  земледелецъ  становится  наемнымъ  рабочнмъ 
или  свободнымъ  арендаторомъ. 

Переходъ  отъ  рабства  къ  свободе  состоитъ  обыкновенно  изъ  пяти 
фазъ:  1)  признан1е  за  рабомъ  известныхъ  личныхъ  правь;  2)  пре- 
доетавлен1е  рабу  известныхъ  правь  собственности,  напр.  права  рим- 
скаго  раба  на  ресиЦит,  т.  е.  на  самостоятельную  работу  въ  часы 
досуга;  3)  предоставление  рабу  свободы  брака,  приченъ  рабовладе- 
лецъ  или  помещикъ  отказывается  отъ  своей  привилепи  на  дотом- 
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ство;  4)  дарован1е  рабу  свободы,  съ  сохранен1емъ  изв'Ьствыхъ  ча- 
стичньпсъ  правъ  на  его  услуги;  5)  полная  эмансипац1Яу  связанная 
съ  полной  оплатой  всякаго  рода  труда. 

Переходъ  отъ  рабства  къ  кр'Ёпостнону  праву  и  отъ  посл']6дняго 
въ  свободе  можно  просл1&дить  особенно  отчетливо  въ  Западной  Европ1^, 
гд*!  ростъ  населенШ  и  вызываемое  имъ  уменьшен1е  наличности  сво- 
бодныхъ  земель  сд'Ёлали  необходимымъ  принят1е  бол'Ье  совершенвыхъ 
методовъ  обработки  земли.  Этотъ  процессъ  былъ  ускоренъ  ростомъ 
свободной  индустр1и  и  торговли  въ  городахъ:  и  хотя  землевлад&1ьцы 
хо»-гд1Б  сопротивлялись  отш^п^  кр'бпостного  права,  оно  все  же  было 
въ  концф  концовъ  уничтожено,  потому  ли,  что  оно  перестало  быть 
выгоднымъ,  или  же  потому,  что  общество  признало  крайнюю  необ- 
ходимость контингента  свободныхъ  промышленныхъ  рабочихъ.  Въ 
первомъ  случа'Ь,  напримФръ,  въ  Англ1и,  кр'Ьпостное  право  умерло 
сравнительно  спокойной  смертью;  во  второмъ,  наприм'Ьръ,  на  конти- 
ненте, гдФ  землевладельцы  держались  более  цепко  за  свои  привиле- 
пи,  для  устранен1я  последнихъ  следовъ  крепостной  зависимости  по- 
требовалась революц1я. 

Въ  Америке,  где  первые  эмигранты  заняли  лишь  незначительную 
часть  годной  къ  обработке  земли,  недостатокъ  въ  рабочей  силе  скоро 
повелъ  къ  порабощен1ю  сначала  индейцевъ,  а  потомъ  негровъ.  Въ 
северныхъ  штатахъ,  где  земля  не  отличается  особымъ  плодород1емъ 
и  нуждается  въ  более  тщательной  обработке,  рабство  никогда  не 
могло  пустить  глубокихъ  корней,  исключая  плантац1й  въ  NаггавАП- 
зеи  Вау  и  долине  Гудзона.  На  юге  и  почва  и  климатъ  были  тако- 
вы, что  рабовладельчество  являлось  очень  выгоднымъ.  Еогда  при- 
морск1я  земли,  вследств1е  продолжительной  обработки,  пришли  въ 
гстощен!е,  сохранен1е  расства  требовало  постояннаго  пр1обретен1я 
новыхъ  земель:  это  обстоятельство  вызвало  мексиканскую  войну  п 
попытку  захватить  Кубу.  Открыт1е  долины  Миссисиппи  до  такой  сте- 
пени повысило  цену  рабовъ,  что  «разведен1е»  рабовъ  съ  целью  про- 
дажи ихъ  на  рынокъ  пустило  глубок1е  корни  не  только  въ  ста- 
рыхъ  приморскнхъ  штатахъ,  но  и  въ  штатахъ,  расположенныхъ  въ 
гористой  местности  центральнаго  ра1она,  где  рабство  никогда  не 
развилось  бы  самостоятельно.  Съ  этого  момента  на  югб  царить  пол- 
ное единодуш1е  въ  вопросе  о  «самобытномъ  институте»  рабства. 
Южане  вынуждены  были  вступить  въ  конфликтъ,  такъ  какъ  ош! 
прекрасно  понимали,  что  при  невозможности  расширен1я  земельной 
площади  рабство  обречено  на  гибель. 

Уничтожен1е  рабства  явилось  результатомъ  войны;  но  и  не  будь 
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ВОЙНЫ,  рабство  исчезло  бы  само  собою.  Предоставленное  самому  себЬ, 
лишенное  надежды  на  территор1альное  расширен1е  и  им1^  нередъ 
собою  бол1^е  могущественную  и  свободную  промышленную  систему 
с1&вера,  рабство  постепенно  сд'Ьлалось  бы  невыгоднымъ,  приняю  бы 
ту  или  иную  форму  вр1^постной  зависимости  и»  наконецъ,  уступило  бы 
м'Ьсто  промышленной  свобод-Ь.  Прокламац1я  Линкольна,  подобно  указу 
Александра  II,  опубликованному  н1^волькими  годами  ран1ке,  достигла 
однимъ  росчеркомъ  пера  того,  на  что  въ  Западной  Европе  потребо- 
вались стол'Ьт1я.  Въ  Америке  переходъ  отъ  рабства  къ  свободЪ  со- 
вершился подъ  видомъ  экономической  революц1и,  въ  Росс1и — ^подъ 
видомъ  реформы,  такъ  вакъ  въ  первомъ  случае  уничтожалось  раб- 
ство, во  второмъ— кр1Ьпостное  право.  Въ  обоихъ  случаяхъ  люди, 
внесш1е  изи1^нен1а  въ  юридичесв1я  нормы,  лишь  весьма  смутно  пред- 
вид1Ьли  неизб1№ные  результаты  быстро  наступившихъ  изм1^ненШ  въ 
области  дкономическихъ  отдошен1й. 

Читатель  видитъ,  что  не  моральный  соображен1д  играли  главную 
роль  въ  отм'Ьн'Ё  рабства.  Величайш1е  моралисты  Грец1и  защищали 
рабство,  такъ  какъ  они  не  могли  себЬ  представить  соц1альный  строй 
безъ  этого  института;  священники  въ  южныхъ  штатахъ  ссылались 
на  св.  писан1е,  такъ  какъ  рабство,  по  ихъ  мн1^н1ю,  было  необходимо 
для  большей  устойчивости  соц1альной  жизни.  Нравственные  недо- 
статки  рабства  указывались  многими  римскими  писателями;  но  раб- 
ство исчезло  лишь  тогда,  когда  его  экономическ1е  дефекты  были  по- 
няты и  мыслителями,  и  широкой  публикой.  Междоусобная  война 
была  вынесена  на  гребн1^  крупнаго  нравственнаго  подъема;  но  чело- 
в'Ьчесвая  натура  на  сЪверЪ  была  та  же,  что  и  на  юг1Ь,  и  если  бы 
влиматическ{я  и  9кономическ1я  услов1я  были  въ  об'Ьихъ  областяхъ 
совершенно  одинаковы^  то  нравственнаго  подъема  и  возмущен1а  не 
было  бы.  Правда,  высшая  нравственность  постоянно  видоизмЪняетъ 
соц1альную  жизнь;  но  для  трго,  чтобы  достигнуть  прочныхъ  резуль- 
татовъ,  она  должна  находиться  въ  т'Ьсной  внутренней  связи  съ  ве- 
ликими лежащими  въ  ея  оствЬ  экономическими  факторами. 

Бм'ЁстФ  съ  уменьшен1емъ  наличности  свободныхъ  земель  рабство 
исчезло — и  исчезло  навсегда.  Возобновлен1е  рабства  возможно  лишь 
въ  немногихъ  тропическихъ  колон1яхъ,  гд1^  существуетъ  жзобил1е 
земли;  если  бы  колон1и  не  составляли  относительно  столь  ничтожной 
части  современныхъ  промышленныхъ  государствъ,  эта  возможность 
сд'Ьлалась  бы  бол^е  в'броятной.  Врядъ  ли  можно  найти  н'бчто  бод1Ье 
суровое,  .ч1^мъ  тщательно  регулируемый  услов1я  законтравтованнаго 
труда  въ  н1Ькоторыхъ  англ1йскихъ  волон1яхъ.   Но  даже   и   зд'Ьсь, 
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ТОЧНО  такъ  же  какь  и  въ  «культурной»  системе  на  о.  Ява  или  въ 
иепан<жой  Аиернк'Ь,  ел'Ьлуетъ  остерегаться  во8вращен1я  къ  фавтиче- 
своЯ  крепостной  зависимости. 

Запштники  рабства  и  вр1^постного  права  обыкновенно  ссылаются 
на  ел1Ьдующ1я  соображен1я.  1)  Говорятъ,  что  рабство  все  же  лучше 
дюдо1Ьдства,  что  когда   люди,   ви'Ьсто  того,   чтобы   съ'Ьдать   своихъ 
враговъ,  начали  обращать  ихъ  въ  рабство,  то  это  одно  уже  было 
крупныиъ  прогрессоиъ.  При  этомъ,  однако,  забывается,  что  въ  мо- 
менть  наибольшаго  развит1я  рабства  сами  поработители  давно  уже 
вышли  изъ  стад1и  людоедства.  2)  Утверждаютъ,  дал1Бе,  что  рабство 
защищаетъ   трудъ  и  что,  наприи1Бръ,  въ  среднге  в'Ька  эта  охрана 
была  важн1^е  свободы  труда.  Но  съ  точки  зр'Ён1я   труда  это  утвер- 
жден1е    не     можетъ    быть    доказано.    3)    Рабство,  говорятъ  намъ, 
вкореняеть  привычку  къ  труду.  Не  подложить  сонн'1^н1ю,  что  рабство 
въ  южныгь  штатахъ  пр1учило  негровъ  къ  сравнительной  уиФренности 
и  порядочности.  Но  д'Ьлать  отсюда  выводъ,  что  только  рабство  спо- 
собно пр1учить  къ  труду,  значитъ  предполагать,  что  ничто  другое  не 
въ  состоян1н  достигнуть  того  же  результата,   а  это  предположен1е 
опровергается  опытоиъ  вс1^хъ  странъ,  гд1^  свободный  трудъ  не  встр'б- 
чалъ  никакихъ  препятств1й  въ  своеиъ  развит1и.  Бром'Ь  того,   упус- 
кается изъ  виду,  что  мног1е  негры,  работавш1е  на  южныхъ  планта- 
цЫхъ,  раньше,  ч1^мъ  попасть  въ  рабство,  обладали  уже  вполн'Ь  до- 
статочной привычкой  къ  труду.  4)  Указывается,  дал-бе,  на  то,   что 
рабство  способствуетъ  создан1ю   класса  виолн*]^   свободныхъ   людей, 
располагающихъ  достаточныиъ  досугомъ.  Это   указан1е   опять  таки 
основано  на  изв1^тнонъ   аристократизме   мнен!й.   Оно  совершенно 
игнорируетъ  возможность  демократическаго  развит1я,  при   которомъ 
досугъ  и  культура  перестанутъ  быть  монопол1ей  небольшой  привиле- 
гированной кучки.  5)  Наконецъ,  некоторые  утверждаютъ,   что  при- 
нудительный трудъ  необходимъ   для   экономическаго    прогресса   въ 
гЬхъ  странахъ,  гд*  туземцы  не  хотятъ  работать.  Защитники  этого 
положен1я  упускаютъ  изъ  виду  тотъ  фактъ,  что  конечная  д*ль  эко- 
номическаго прогресса — не  богатство,  а  челов'Ькъ,  и  что  прежде  ч*мъ 
прибегать  къ  подобному  аргументу,  необходимо  исчерпать  вс*  источ- 
ники,   способствуюш1е    промышленному  и    техническому    развийю. 
Конечно,  трудъ  необходимъ  для  экономическаго   прогресса;  но   про- 
грессъ,  покоящ1вся  на  постоянной  эксплоатац1и  рабочаго,  не  стоитъ 
ломанаго  гроша.  Рабство,  полное  или  частичное,  оказываетъ  гибель- 
ное вл1ян1е  какъ  на  раба,  такъ  и  на  рабовлад*льца.  Совесть  совре- 
меннаго  человека  не  можетъ  примириться  съ  рабствомъ  и,  къ  сча- 
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ст1ю,  дконоиичбСБ1я  усдовШ  настоящаго  времени. почти  вездЪ  нахо- 
дятся въ  полной  (?)  гармонш  съ  требоваШяии  сов'Ёсти.  Эти  эконо- 
мичесБ1я  услов1я  были  вызваны'  исчезновен1еиъ  свободныхъ  земель. 

68.  Свобода  экономической  деятельности. 

Мы  вид%.1и,  что  свобода  въ  фнзичесЕомъ  смысле  этого  слова  есть 
результатъ  медленнаго  историчесваго  развит1я;  равнымъ  образомъ  и 
свобода  ЭБОномичесБой  дФятольности  представляетъ  собою  явлен1е  но- 
в^йшаго  происхождев!я.  Оба  вида  ЭБОномической  свободы  были 
достигнуты  вслЪдств1б  признан1я  ея  благотворнаго  вл1яи1я  на 
развит1е  богатства  и  общее  состоян1е  прогресса.  Въ  противопо- 
ложность теор1и  древняго  и  среднев'ЬБоваго  абсолютизма,  постоянно 
вм1Ьшивавшагося  въ  эБОноничесвую  д'Ьятельность  индивида,  совре- 
менная доБтрина  утверждаетъ,  что  индивидъ— лучшШ  судья  въ  д16л( 
использован1Я  окружающихъ  услов1й  и  употреблен1я  своихъ  силъ  съ 
наибольшей  выгодой;  что  взрослый  челов'ЁБъ,  обладающШ  здравымъ 
умомъ,  обыБновенно  знаетъ,  чтб.  для  него  выгодн1^е;  что  давая  сво- 
имъ  способностямъ  наилучшее  прим'Ьнбн1е,  онъ  этимъ  самымъ  обы- 
кновенно доставляетъ  наибольшую  пользу  обществу.  Эта  теор1я  пред- 
полагаетъ,  что  частные  интересы  и  общественное  благосостоян1е 
идентичны  по  самому  существу  своему;  въ  настоящее  время  эта  теор1я 
или  уже  осуществилась  почти  во  всемъ  цивилизованномъ  м1р%,  или 
же  представляетъ  собою  зав'Ьтный  идеалъ  будущаго. 

Однаво,  присматриваясь  бъ  вопросу  поближе,  мы  найдемъ,  что 
свобода  означаетъ  н4что  большее,  ч*мъ  простое  отсутств1е  ограни- 
чен1й  и  государственнаго  вм1^шатбльства.  Этой  чисто  отрицательной 
Еонцбпц1и  свободы,  выдвинутой*Спенсеромъ  и  весьма  популярной  среди 
обывателей,  мы  должны  противопоставить  положительную  Бонцещ^ю, 
выдвинутую  впервые  Гриномъ  и  разработанную  нов'Бйшими  мысли- 
телями. Подобно  всяБОЙ  свободе,  и  эБОНомичесвая  свобода  не  есть 
атрибутъ  первобытнаго  челов^ва:  она  была  выБОвана  стол(т1ями 
упорныхъ  тяжелыхъ  услов1й.  Личная  свобода  есть  продуить  соц1аль- 
ныхъ  усил1й.  Если  ей  д1^йствительно  предстоитъ  роль  сознательной, 
творчесБОй  силы,  а  не  разрушительной,  если  ей  суждено  способство- 
вать соц1альному  прогрессу,  а  не  сохЦальному  разложейю,  —  она 
должна  сопровождаться  двумя  другими  услов1ями. 

Первое  изъ  этихъ  условШ — равенство.  Подъ  этимъ  терминомъ  мы 
не  подразум1^ваемъ  абсолютнаго  равенства.  Известная  степень 
неравенства  присуща  самой  природ-Ь  вещей.  При  рожден1и  люди  обла- 
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даютъ  неодинавовыми  физическими,  умственными  и  нравственными 
качествами;  это  естественное  неравенство  не  можетъ  быть  искоренено 
никакими  усилШми;  съ  развит1емъ  частной  собственности  оно  не- 
изб'Ёжно  вызываетъ  неравенство  и  въ  имущественныхъ  отноше- 
шяхъ.  Съ  экономической  точки  зр'Ьн1я,  равенство  бываетъ  троякаго 
рода:  во-первыхъ,  юридическое  равенство,  или  уверенность  въ  томъ, 
что  законъ  смотритъ  одинаково  на  вс1Ьхъ  и  что  дкономическ1я  права 
пользуются  должной  защитой,  независимо  отъ  того,  кто  является  ихъ 
носителемъ;  во-вторыхъ,  равенство  шансовъ  на  матер1альное  благо- 
состоян1е  (еяпаИ^у  оГ  <ррог1ип1Гу),  когда  законодательство  или  (жла 
общественныхъ  предразсудковъ  не  закрываетъ  доступа  ко  ъ&кшъ  про- 
фесе1ямъ  или  занят1ямъ,  къ  которымъ  челов'Ькъ  чувствуетъ  себя  наи- 
бол'Ёе  приспособленныиъ;  въ-третьихъ,  такое  относительное  равенство, 
по  крайней  м'ЬрЪ  въ  сфер-Ь  торгово-промышленныхъ  сд'Ьлокъ,  при 
Боторомъ  одна  сторона  не  зависитъ  всец1Бло  отъ  милости  или  про- 
извола другой.  Безъ  этихъ  трехъ  видовъ  равенства  свобода  превра- 
щается въ  илллюз1ю,  ибо  свобода,  основанная  на  грубомъ  нера- 
веаств1Ь,  есть  не  что  иное  какъ  ироизволъ  сильн1^йп1аго.  Свобода 
безъ  равенства— это  господство  однихъ  и  подчинеше  другихъ.  Южане 
въ  Соединенныхъ  Штатахъ  тоже  требовали  въ  свое  время  «свободы»; 
они  требовали  разр'Ёшен1я  имъ  свободной  закупки  рабовъ;  но  эта 
свобода  предполагала  рабство  другихъ  людей. 

Другое  важное  услов1е  свободы  было  выдвинуто  усилен1емъ  кон- 
куренхЦи  и  крайней  сложностью  современной  экономической  жизни. 
Могущество  концентрированнаго  капитала  и  объединеннаго  труда  до- 
стигли въ  настоящее  время  такого  развит1я,  когда  злоупотреблен1е 
силой  составляетъ  обычное  явление.  Эти  злоупотреблен1я  могутъ  не 
выходить  изъ  рамокъ  закона  и  въ  то  же  время  быть,  съ  соц1альной 
точки  зр*н1Я,  вредными.  Могущество,  не  ум*ряемое  чувствомъ  отв-Ьт- 
ственности,  всегда  представляетъ  общественную  опасность.  Въ  на- 
стоящее  время  начинаютъ  раздаваться  голоса,  указывающ1е  на  ответ- 
ственность, возлагаемую  богатствомъ;  но  французская  поговорка  по- 
ЬИззе  сЬИ^е  применима  ко  всякой  экономической  сил*,  является 
ли  она  въ  форм*  богатства  или  н*тъ.  Въ  чемъ  ощущается  особая 
потребность  и  чтб  действительно  постепенно  прививается  къ  жизни, — 
это  чувство  общественной  солидарности,  т.  е.  уб'Ьжден1е  въ  томъ,  что 
никто  не  можетъ  отделить  свои  интересы  отъ  интересовъ  обществен- 
наго  блага  и  что  каждое  наше  д*йств1е  должно  быть  разсматриваемо 
съ  точки  зр'Ьн1я  его  вл1ян1я  на  все  общество  въ  ц*ломъ.  Эта  идея 
получила  смутное   выражейе  въ   лозунг*    «братства»    въ  пер1одъ 
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французской  революц1я;  эта  идея  выдвигается  и  въ  наше  время  подъ 
различныни  именами.  Прим1^нен1е  этого  лозунга  въ  экономической 
сфер1к  столь  же  законно,  какъ  и  во  всякой  другой.  Свобода  безъ 
отвЪтственноети  это — произволъ. 

Итакъ,  дМствительная  экономическая  свобода  способетвуетъ  жи- 
зненному творчеству,  такъ  какъ  она  предоолагаетъ  не  только  отсут- 
ств1е  ограничен1й,  но  и  совокупность  положительныхъ  условШ,  осно- 
ванныхъ  на  закон1^  и  обыча'Ь  и  обезпечивающихъ  наибольшему 
числу  людей  возможность  свободнаго  ра8вит1я  ихъ  снособностей.  Сво- 
бода^  основанная  на  равенств1Ь  и  ответственности,  это — богатство  инди- 
вида и  общественный  нрогрессъ;  свобода  безъ  равенства  и  отв1Ьтствен- 
ности,  это— богатство  немногихъ  и  регрессъ  большинства.  Свобода, 
какъ  отрицательное  понят1е.  вносить  въ  общество  разложен1е;  сво- 
бода, какъ  положительное  понят1е,  гармонически  соединяетъ  общество 
съ  индивидомъ;  первая  представляетъ  собою  общественную  опасность, 
тогда  какъ  вторая  способетвуетъ  прочному  экономическому  про- 
грессу. 

69.  Разновидности  экономической  свободы. 

1)  Первая  и  наиболее  очевидная  форма  свободы— это  свобода 
брака  и  развода.  Бракъ  есть  н'Ьчто  большее,  чЪиъ  простое  экономи- 
ческое соглашен1б;  этому  нисколько  не  противор1&читъ  тотъ  фактъ,  что 
экономическ1я  услов1я  вл1яли  на  историческ1я  формы  брака  больше, 
ч1^мъ  обыкновеннно  принято  думать.  Свобода  брака— продуктъ  совре- 
менной экономической  жизни.  Ограничен1я  свободы  брака  въ  сред- 
нихъ  в^кахъ  составляли  одинъ  изъ  элементовъ  личнаго  порабощен1я 
и  эксплоатировались  феодалами,  какъ  источникъ  доходовъ.  Но  и  съ 
наступлен1емъ  физической  свободы  свобода  брака  нер1^дко  все  еще 
обусловливается  изв'ёстнымъ  нмущественнымъ  цензомъ,  наприм'Ьръ. 
въ  Южной  Гериан1и  въ  начале  девятнадцатаго  стол'Ьт1я.  Это — пере- 
житокъ  аристократическихъ  традиц1й,  примЪръ  которыхъ  мы  нахо- 
димъ  въ  ограничен1яхъ  брака  среди  офицеровъ  на  контингент'^  Ев- 
ропы. Напротивъ  того,  свобода  развода  существуетъ  уже  давно,  но 
сначала  она  покоилась  на  неравенств'^  сторонъ.  Въ  патр1архальной 
семь'Ь  и  въ  первый  пер10дъ  существован1я  современной  семьи  мужъ 
им1^ъ  право  дать  жен1Ь  разводъ,  но  жена  была  лишена  этого  права. 
Нов'Ьйшее  право  развода,  основанное  на  равенств'Ь  обЪихъ  сторонъ, 
представляетъ  въ  значительной  степени  результатъ  экономической 
энанснпащи  женщины.  Зд'Ьсь  не  мЪсто  касаться  этической  и  рели- 
г1озной  стороны  этой  великой  проблемы. 
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2)  Вторая  форма  экономической  свободы— это  свобода  передви- 
жен1я.  Въ  средн1е  вЬка  нер'бдко  ограничивалась  даже  свобода  в  ну* 
трен н ЯГО  передвижен1я.  Такъ,  въ  Англ1и  при  господств-^  закона 
объ  оседлости  (зеШегоеп!  1а1;7)  рабоч1й  былъ  фактически  лишенъ 
возможностн  покидать  свой  родной  приходъ.  Въ  наше  время  ростъ 
свободы  принесъ  еъ  собою  право  на  передвижен1е  не  только  въ  рамкахъ 
орого  государства,  но  также  изъ  одной  страны  въ  другую.  Огранн- 
<1ен1я  эмиграц1И,  сохраяивш1яся  въ  Росс1и,  являются  пережиткомъ 
средневековья.  Напротивъ  того,  запрещен1е  иммиграц1и,  встреча- 
ющееся въ  нЪкоторыхъ  современныхъ  государетвахъ,  слЪдуетъ  раз- 
сматривать  съ  точки  зр^нШ  свободы  въ  положительномъ  смысле 
этого  слова  (см.  §  68).  Такъ,  наприиеръ,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
воспрещена  иммирац1я  китайцевъ.  Не  подлежитъ  сомнешю,  что  де- 
шевый китайск1й  трудъ  значительно  способствовалъ  бы  разработке 
богатствъ  тихоокеанскаго  прибрежья;  безспорно  и  то,  что  китайцы 
подорвали  бы  заработную  плату  американскихъ  рабочихъ.  Вообще 
говоря,  иммиграц1ю  можно  приветствовать  во  всякой  молодой  стране, 
подобно  Америке,  съ  ея  относительно  незначительнымъ  населен1емъг 
хотя  уровень  жязненныхъ  потребностей  (8(ап(1аг(1  оГ  ИГе)  иммигранта 
можетъ  оказаться  ниже  туземнаго,  есть  основан1е  думать,  что  имми- 
грантъ  или  его  дети  черезъ  некоторое  время  поднимутся  до  уровня 
ахерикансвихъ  рабочихъ.  Но  китайск1е  кули  не  ассимилируются  и  не 
восиринимаютъ  американскихъ  методовъ.  Они  сохраняютъ  свои  пре- 
жн1я  жалк1я  потребности,  и  если  ихъ  много,  то  уровень  заработной 
платы  американскаго  рабочаго  неизбежно  понижается  ими  до  ихъ 
собственнаго  уровня.  Въ  данно1^ъ  случае  свобода  иммиграц1и,  доста- 
вляющая крупный  выгоды  предпринимателю  и  сравнительный  ком- 
фортъ  иммигранту,  влечетъ  за  собою  вырожден1е  американскихъ 
рабочихъ  и  упадокъ  американской  промышленности.  Это — отрица- 
тельная свобода,  такъ  какъ  она  основана  на  неравенстве. 

Однако,  если  имеется  надежда  на  быструю  ассимиляцию  пришлыхъ 
рабочихъ  и  если  иммиграц1я  не  поддерживается  искусственно  ино- 
странными правительствами  или  заинтересованными  транспортными 
агентствами, — ограничен1е  свободы  иммирац1и  представляется  неэко- 
номнымъ.  Въ  дтомъ  была  опшбка  какъ  Кпо^-поШш^в  О  въ  пяти- 

')  Такъ  называлась  политическая  парт1я,  существовавшая  до  междо- 
усобной войны  и  бывшая  вначал'Ь  тайнымъ  обществомъ.  Члены  этого 
общества  давали  об-Ьть  бороться  (кпомг  поШШ^,  т.  е.  не  признавать  ни- 
чего) со  вс^мн  ыЪрами,  направленными  къ  признанш  за  иммигрантами 
общегракданскихъ  правъ.  Прим.  перев. 

Зедигманъ.  10 
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десятыхъ  годахъ,  тавъ  и  противнивовъ  11миигра1Ци  въ  настоящее 
время.  Не  подлежитъ  сомн'Ьн1ю,  что  изъ  среды  иимигрантовъ  ревру- 
тируется  главная  масса  рабочихъ,  занятыхъ  въ  «потогонныхъ»  ма- 
стерскихъ  (8тигеа(-8Ьорз),  и  что  они  значительно  усложняютъ  проблему 
труда.  Но  лучшее  средство  устранить  это  зло  заключается  не  въ 
уиичтожен1и  и  даже  не  въ  ограниченШ  иммиграцШ,  а  въ  повышенш 
уровня  заработной  платы  и  7лучшен1и  услов1й  труда  путемъ  рабо- 
чихъ  организац1й,  общественнаго  ннФн1я  и  издан1я  соотв'Ьтствующнхъ 
законовъ.  Разумеется,  въ  стране,  гд1Ь  рабочШ  рыноЕЪ  уже  перенол- 
ненъ,  сила  этого  аргумента  значительно  ослабляется.  Но  что  касается 
Соединенныхъ  Штатовъ,  то  зд'Ьсь  еще  не  настало  время,  когда  сл«- 
довало  бы  воспретить  вообще  всякую  иммиграц1ю  или  существенно  ее 
ограничить. 

В)  Мы  подошли  теперь  въ  свободе  занятШ.  6ъ  прежн1я  времена 
выборъ  професс1и  былъ  обставленъ  всевозможными  ограннчен1ями. 
Еастовая  система  и  аристократическ1я  традиц1и  препятствовали  про- 
грессу, такъ  какъ,  благодаря  имъ,  люди  занимались  д1^омъ,  къ  ко- 
торому не  были  приспособлены.  Свобода  занятШ  обезпечяваетъ,  по- 
скольку это  возможно,  за  каждымъ  челов^комъ  наиболее  подходя- 
щее для  него  м'Ьсто,  а  это  влечетъ  за  собою  увеличен1е  производства 
и  лучшее  распред'Ьлен1в  общественнаго  богатства.  Единственное 
ограничен1еу  допускаемое  въ  современномъ  обществе,  это — свиде- 
тельство о  надлежащей  подготовке  въ  техъ  професс1яхъ,  где  отсут- 
ств1е  необходимыхъ  знанШ  можетъ  оказаться  гибельнымъ  для  дру- 
гихъ.  Дипломы,  требуемые  отъ  врачей,  дантистовъ,  инженеровъ,  лоц- 
мановъ,  и  т.  п.,  не  препятствуютъ  истинной  свободе,  и  скорее 
способствуютъ  ей.  Напротивъ  того,  правила  объ  ученичестве  въ 
трэдъ-юн1онахъ  иногда  полезны,  иногда  же  вредны.  Въ  защиту 
этихъ  правилъ  можно  сказать  многое  въ  томъ  случае,  если  они 
стремятся  обезпечить  высокое  качество  труда  или  хотя  бы  воспре- 
пятствовать паден1ю  заработной  платы  или  понижен1ю  уровня 
жизненныхъ  потребностей  рабочаго  (ахапдагс!  о^  Ше) — ^этимъ  не- 
избежнымъ  последств1ямъ  громаднаго  наплыва  низко  оплачиваекыхъ 
учениковъ.  Но  когда  эти  ограничительный  правила  стремятся  просто 
устранить  знающихъ  рабочихъ  и  создать  монопольные  закры- 
тые союзы,  какъ  это  было  въ  последн1й  Пбр1одъ  цеховой  системы, 
они,  очевидно,  не  выдерживаютъ  никакой  критики  и  должны  быть  от- 
вергнуты. 

4)  Крупное  значен1е  имеетъ  также  свобода  асоЩацШ.  Главный  формы 
экономическихъ  ассоц1ац1й — это   рабоч1е  союзы  и  союзы  капитали- 
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стовъ.  Въ  БлассичесБомъ  Рии'Б,  точно  тавъ  же,  кавъ  и  въ  совреиен- 
но8  Росс1и,  тцЪ  рабоч1е  союзы  ставятъ  себ1^  одновременно  подитиче- 
€е1я  я  дконом1ческ1я  ц1Бли,  они  подвергались  суровынъ  пресл'Ёдова- 
шянъ.  Рабоч1е  союзы  запрещадись  даже  и  тогда,  когда  свобода  поли- 
тическихъ  и  религ1озныхъ  ас(!оц1ац1й  была  уже  завоевана.  Бъ  совре- 
менной фабричной  систем'Б  рабоч1е  союзы  приняли  форму  трэдъ- 
юн1оновъ.  Воспрещен1е  союзовъ  было  отм1&нено  лишь  въ  1824  г.  въ 
Англ1и  и  значительно  поздн'Ье  въ  АиериЕ'Ь  и  на  вонтинент'Ь  Европы. 
Союзы,  вакъ  тавовые,  считаются  теперь  законными,  тавъ  какь  при- 
знано, что  они  стремятся  обезпечить  действительную  свободу  рабо- 
наго.  Отд&1ьный  рабочШ,  занятый  на  крупной  фабрив'Ё,  находится, 
очевидно,  въ  самомъ  невыгодномъ  положенШ  при  завлюченШ  дого- 
вора съ  предпринимателемъ;  трэдъ-юн1онъ,  вакъ  увидимъ  ниже(§  182), 
возстанавливаетъ  равенство  об1^ихъ  сторонъ,  тавъ  вавъ  обезпечиваетъ 
право  воллевтивнаго  договора.  Равныиъ  образомъ  свобода  ассоц1ац1й 
капиталистовъ,  въ  форм'Ё  авц1онерныхъ  вомпан1й  или  другихъ  сою- 
зовъ, была  установлена  лишь  во  второй  половин'Ь  минувшаго  сто- 
лЪт1я.  Богда  свобода  ассоц1ац1й  вырождается  фавтичесви  въ  моно- 
пол1ю,  враждебную  сбщему  благу,  и  вогда  борьба  промышленныхъ 
интересовъ  ведется  на  основе  неравенства  и  при  отсутств1и  чувства 
соц1альной  отв'Ьтственноети,  общество  им^етъ  полное  право  обставить 
згу  свободу  изв'Ьстными  рамвами,  дабы  устранить  возможный  зло- 
употреблен1я  ею.  Однаво,  прежде  чФмъ  ограничивать  свободу  ассо- 
ц1а1ив,  необходимо  тщательно  изсл'Ьдовать,  насвольво  тавое  ограни- 
чвн1е  вызывается  дМствительноО  необходимостью.  Повидать  путь 
свободы  тольво  въ  виду  предполагаемаго,  но  въ  д16йствительности 
яе  существующаго  неравенства,  значило  бы  жертвовать  и  свободой 
и  равенствомъ.  Сл1^дуетъ  точно  взв-Ьсить  всЬ  доводы  за  и  противъ 
прежде  ч'Ьмъ  приб'Ьгнуть  въ  завону,  воспрещающему  ассоц!ац1и 
труда  или  вапитала. 

5)  О  свобод'Ь  потреблен1я  достаточно  евазать  зд1^сь  тольво  н1Б- 
свольво  словъ.  Древн1е  законы  о  росвоши,  предписывавш1е  мельчай- 
ш1я  детали  пищи  и  одежды,  издавались  нер'1^дво  съ  самыми  благими 
намерен1ями,  но  всегда  приносили  вредъ.  Ограничивая  ростъ  потреб- 
ностей, они  фавтичесви  задерживали  развит1е  прогресса.  Въ  совре- 
менномъ  обществ'Ь  подобный  ограничен1я  немыслимы;  тамъ  же,  гд'Ь 
интересы  общественнаго  здрав1я  требуютъ  изъят1я  изъ  обращен1я 
извФстныхъ  продувтовъ,  напрйм1&ръ,  гнилыхъ  фрувтовъ,  зараженнаго 
мяса  или  оп1ума,  эта  цЪль  достигается  лучше  всего  не  ограниче- 
н1емъ  потреблен1я,  а  воспрещен1вмъ  продажи  этихъ  продуктовъ. 
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6)  Шестая  категор1я  экононическоВ  свободы,  это— свобода  пронз- 
водства,    включая   сюда    свободу   договора  и  предпрининательства. 
Необходимость  ея  выдвинулась  съ  особенной  силой  лишь  въ  новей- 
шее время.  Старое  представлен1е  о  гражданахъ,  Еавъ  о  д'1^тяхъ  пре- 
мудраго  и  всеблагаго  отеческаго  правительства,  отошло  въ  область 
прошлаго.  Люди  поняли,  что  правительства  не  всегда  «всебдаги»  н 
никогда  не  отличаются  особой  премудростью,  и  что  благодаря  росту 
капитала  и  конкуренц1и  могутъ  быть  достигнуты  значительно]  лучш1е 
результаты   путемъ  отм'ёны  запутанныхъ  и  часто  противор1^чнвыхъ 
правительственныхъ   и'Ьръ,    ст^сняющихъ  производство  и  задержи- 
вающихъ  свободное  развит1е  частной  иниц1ативы.  Это  именно  и  нм'ёли 
въ  виду  французск1е  фабриканты,  давая  Кольберу  свой   знаиенитыб 
отв'Ьтъ.:  «ШззегпоизЫге».  Надо  было  разрушить  препятств1я,  обу- 
словливавши неравенство  саперничающихъсилъ  и  сковывавщ1я  свобод- 
ное развит1е  прогресса.  Но  въ  послШее  время  обнаружилась  необходи- 
мость  изм'Ьнить    какъ   теор1ю,    такъ   и  практику  Шввег-Га^ге    съ 
ц'Ьлью  огражден1я  интересовъ  различныхъ  общественныхъ  классовъ« 
Сложный  потребности  современной  жизни  выдвинули  задачу  госу- 
дарственнаго  регулирован1я  торгово-промышленной  д'Ьятельности  въ 
интересахъ   производителей,  потребителей,  вкладчиковъ  капитала  и 
широкой  публики  вообще.  Различ1е  между  ви'Ьшательствомъ  средае- 
в'Ьковаго  и  современнаго  государства  заключается  главнымъ  образомъ, 
въ   томъ,    что    первое  стремилось   ограничить  конкуренц1ю,  тогдт 
какъ  второе  ставитъ  себ-б  ц-блью  расширить  ея  рамки  и  поднять   ее 
на  высшШ  уровень.  Единственное  исключен1е  изъ  правила,  согласно 
которому   рац1ональное   вмешательство  современнаго  государства  въ 
торгово-промышленную  жизнь    не  ставитъ  себе  целью  ограничен1я 
конкуренц1и,  можно  встретить  въ  техъ  немногихъ  случаяхъ,  когда 
сама    конкуренц1я   становится    гибельной  и  задерживаетъ  развит1е 
производительныхъ  силъ.  Но,  вообще,  говоря  современныя  государ- 
ства стремятся  расширить  область  свободы,  ставя  борющ1яся  стороны 
въ   одинаковый   услов1я  и  воспитывая  въ  нихъ  чувство  соц1альной 
ответственности.   Фабричные  законы    даютъ    известное  обезпечеше 
рабочимъ;    регулирован1е    железнодорожныхъ    тарифовъ    пытается 
обезпечить    одинаковое   отношен1е    ко   всемъ   грузоотправителямъ; 
контроль,   установленный   надъ  деятельностью  банковъ,  етраховыхъ 
обществъ   и   другихъ   акц1онерныхъ   компан1й,  ставитъ  себе  целью 
гарантировать   выполнен1е    финансовыхъ   обязательствъ.   Во  всехъ 
этихъ   случаяхъ   вмешательство    государства    оправдывается  лишь 
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постольку,    поскольку    оно    обвзпечнваетъ    упрочбп1е  и  расшироШе 
общей  свободы. 

7)  Посл1&дняя  категор1я— это  свобода  торговли.  Въ  сущности 
говора,  она  входить  въ  шестую  категор1ю,  такъ  какъ  торговля  есть 
одна  изъ  разновидностей  производства;  но  значен1е  ея  настолько 
важно,  что  обыкновенно  ее  разсматриваютъ  особо.  Наше  время  было 
свпд'Ьтелемъ  освобождев1я  внутренней  торговли  отъ  веевозможныхъ 
среднев^^вовыхъ  ограниченШ;  теперь  споръ  сосредоточился  нсключи- 
сельно  на  вопросЬ  о  международной  торговл1^.  Поскольку  р1^чь  идетъ 
объ  общемъ  принцип1^,  мы  высказываемся  въ  пользу  свободы  тор- 
говли. Но  свобода  торговли  не  всегда  и  необходимо  благотворна. 
Если  въ  двухъ  странахъ  проивводство  изв'Ёстнаго  продукта  развито 
различно,  то  въ  болЪе  отсталой  стране  свобода  торговли  будетъ  пре- 
пятствовать росту  производства,  которое  могло  бы  оказаться  относи- 
тельно выгоднымъ  и  даже  крайне  необходимымъ.  При  такихъ  уело- 
в1яхъ  протекцЮнизмъ,  помогающШ  промышленности  встать  на  ноги, 
иожеть  споеобствовать  создан1ю  относительнаго  равенства  между 
отечественнымъ  и  иностраннымъ  производителемъ,  что  въ  конечномъ 
счегЁ  должно  отозваться  благопр1ятно  и  на  интересахъ  потребителей. 
Но  вавъ  увидимъ  ниже  (§  205),  подобная  политика  оправдывается 
лишь  тогда,  когда  протекщонизмъ  дМствительно  увеличиваетъ  про- 
изводительный силы  нац1и  и  когда  временный  эконоиическ1я  потери 
не  превышаютъ  конечной  выгоды.  Только  въ  такихъ  случаяхъ  и 
допустимы  ограничен1я,  ибо  только  тогда  они  способствуотъ  устано- 
влешю  дМствительной  плодотворной  свободы. 


70.  Личная  свобода,  какъ  сощальнов  понят1е. 

Изъ  предыдущаго  видно,  что  въ  современной  жизни  свобода  яв- 
ляется скор1^е  слШтв1емъ,  ч1^мъ  причиноВ.  Свобода  не  есть  просто 
отсутств1е  всякихъ  ограничен1й:  ибо  отсутств1е  всякихъ  ограничеШй — 
это  произволъ.  Всяк1Й  соц1альный  прогрессъ  есть  не  что  иное,  какъ 
изв1&стное  ограничен1е  свободы  однихъ  въ  интересахъ  всЪхъ  членовъ 
общества.  Источникомъ  этихъ  ограничешй  является  обычай,  добро- 
вольная ассоц1ац1я,  законъ.  Добрые  нравы  и  соц1альныя  привычки, 
не  дозволяющ1е  человеку  д*лать  все,  что  вздумается,  это— отличи- 
тельные признаки  цивилизац1и.  Добровольный  ассоц1ац1и,  наприм1^ръ, 
церковь,  клубы,  торгово-промышленные  союзы,  пр1учаютъ  своихъ 
членовъ  согласовать  ихъ  д'Ьйств1я  съ  волей  большинства.  Государ- 
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ственная  власть  издаетъ  законы,  ии1Бющ1е  общ1й  принудительный 
харавтеръ.  6ъ  каждомъ  изъ  этихъ  случаевъ  мы  ин1^емъ  идв1^стноб  огра* 
ничен1е  свободы  въ  грубоиъ  смысле  этого  слова.  Особенно  въ  ком- 
мерческихъ  и  промышлеенныхъ  дЬлахъ  часто  бываетъ  такъ,  что  люди, 
требуюш!е  неограниченной  индивидуальной  свободы,  ин'Ьютъ  въ  виду 
не  столько  свободу,  сколько  пр1обр'Ётен1е  лишняго  оруд1я  въ  борьб16 
со  своиии  соперниванн.  Жел'^анодорожные  короли  добровольно  огра- 
ничиваютъ  свою  свободу,  вступая  другъ  съ  другонъ  въ  соглашен1Яу 
и  въ  то  же  время  протестуютъ  противъ  'Лть  или  иныхъ  ограни- 
чен1й  въ  пользу  грузоотправителей.  Рабовлад1^ецъ  требовалъ  свободы 
торговли,  не  признавая  свободы  личности.  Фабриканты  требуютъ 
защиты  ихъ  интересовъ  отъ  иностранной  вонвуреиц1и  и  въ  то  же 
время  нападаютъ  на  фабричные  законы.  Плантаторъ,  занимающ1йся 
разведен1емъ  хлопка,  прив'Ьтствуетъ  повышен1е  ц'бнъ,  являющееся 
результатомъ  биржевыхъ  манипуляцШ;  но  тотъ  же  плантаторъ,  въ 
вачеств1Б  бумагопрядильщика,  нападаетъ  на  свободу  той  же  спеку- 
ляц1и.  Предприниматели  входятъ  въ  союзы,  регулирующ1е  производ- 
ство и  ц1^ны,  и  въ  то  же  время  протестуютъ  противъ  «тиранн]и» 
трэдъ-юн1оновъ.  Трддъ-юн1оны  выработали  правила,  васающ1яся  уче- 
ничества, бойкота  и  запрещен1я  принимать  на  работу  не  членовъ 
союза,— и  въ  то  же  время  борются  съ  локаутами  и  трестами.  Юристъ 
отказывается  шыАтъ  д^^ло  съ  травтирнымъ  писакой,  а  докторъ — съ 
шарлатаномъ-знахаремъ,  такъ  какъ  они  стремятся  къ  поддсржан1ю 
своей  професс1и  на  изв1^стномъ  высокомъ  уровн'Ь;  но  въ  то  же  время 
они  сурово  порицаютъ  трэдъ-юн1овиста,  борющагося  со  ппрейкбрехе- 
рами,  дабы  воспрепятствовать  понижен1ю  условЛ  труда. 

Итакъ,  свободу  слЪдуетъ  разсматривать  какъ  съ  соц1альной,  такъ 
и  съ  индивидуальной  точки  зр'Ьн1я.  Челов'Ькъ  достигъ  теперешняго 
своего  положен1я  въ  значительной  степени  благодаря  коллективному 
общественному  творчеству;  а  это  неизб'Ьжно  требуетъ  подчинен1я 
челов1Ька  коллективному  ц1Ьлому.  Свобода,  совм'Ьстимая  съ  соц1аль- 
нымъ  процессомъ,  требуетъ  готовности  индивида  работать  для  общага 
дФла;  если  н1^тъ  добровольнаго  желан1я,  оно  должно  быть  достигнуто 
уб1^жден1емъ  или  принужден1емъ.  Свобода  подобна  маятнику,  движу- 
щемуся между  двумя  крайностями— анарх1ей  и  тиранн1ей.  Свобода 
личности,  не  считающаяся  съ  правами  другихъ  людей  и  съ  интере- 
сами большинства,  ведетъ  къ  анарх1и,  подрывающей  истинную  сво- 
боду; групповыя  ограничен1я,  забывающ1я  объ  интересахъ  и  стре- 
млен1яхъ  личности,  ведутъ  къ  тиранн1и,  точно  такясе  подрывающей 
истинную  свободу.  Действительной  свободой,  съ  экономической  точка 
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зр%н1я,  можно  назвать  лишь  то,  что  разсчитано  на  совм1^щен1е  наи- 
бодьше!  производительности  группы  съ  наибольшннъ  потреблен1емъ 
каздаго  индивида  внутри  и  вн1Ь  этой  группы.  Свобода  одного  чело- 
вШ  не  должна,  поэтому,  угрожать  экономическому  благу  другихъ 
людей. 

Подобно  тому,  какъ  политическая  свобода  осуществляется  лишь 
при  демократическомъ  образ'Ь  правлен1я,  такъ  и  экономическая  свобода 
требуетъ  для  своего  осуществлен^  относительной  экономической 
демократ1и.  Экономическая  свобода  требуетъ  по  крайней  иЪрЪ  одина- 
ковыхъ  эхономическихъ  шансовъ,  а  это  зависитъ  въ  изв1Ьстной  сте- 
пени отъ  равенства  и  отв1Ьтственности  борющихся  сторонъ.  Въ  этомъ 
скысл'б  можно  сказать,  что  лучшее  правительство  не  то,  которое 
меньше  всего  править,  а  то,  которое  обезпечиваетъ  наилучш1я  уело- 
в1я  ря  широкой  конечной  свободы.  Экономическая  свобода  есть,  въ 
юнечномъ  счетЬ,  результатъ  дМствЫ,  а  не  безд'Ьятельности. 


ЧАСТЬ  Ш. 

Структура  й  отправденш  экономичеекоЁ  жизйй. 


КНИГА   I. 

ЦЕННОСТЬ:  общхе  принципы. 


ГЛАВА  ХП. 
Значен1е  ценности. 
71.  Литература. 
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1903). 


72.  Первоначальное  значен1е  ценности. 

Ценность  (уа1ие) — латинскШ  терминъ,  соотв*тствующ1й  англо- 
саксонскому «\7ог1Ь,  \у^ег1;>.  Основная  идея,  заключающаяся  въ  этомъ 
термин*,   это— способность    удовлетворять    известную    потребность. 
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Если  нанъ  нуженъ  гвоздь  и  иы  находинъ  жел1^зный  обломовъ,  мы 
говоримъ:  онъ  ничего  не  стоить,  т.  е.  не  им1&етъ  для  насъ  ниезбой 
ц1Бнности,  не  удовлетворяетъ  нашей  потребности.  Такииъ  образомъ, 
ценность  предлолагаетъ  полезность.  ЖелЪзяый  облоновъ  лишенъ  для 
насъ  ценности:  если  мы  не  можемъ  вбить  его  внЪсто  гвоздя,  онъ  для 
насъ  безполезенъ.  Таиъ  каБъ  ц'Ьнность  предполагаетъ  способность 
удовлетворять  челов']Ьческ1я  потребности,  то  должно  существовать 
столько  видовъ  ц'Ьнности,  сколько  существуетъ  категорШ  потребно- 
стей. Вещи  могутъ  ииЪть  научную  ц'Ьнность,  эстетическую  ц'Ьнность, 
релнпозную  ц'Ьнность,  философскую  ц'Ьнность,  поэтическую  ц1&нность 
и  т.  д.  Политическая  дконои1я  занимается  только  экономической 
ц'Ённостью— незначительной  категор1ей  всей  совокупности  ц'Ьнностей. 
Бъ  послЪдующемъ  изложен1и  мы  будемъ  употреблять  терминъ  «цен- 
ность» въ  смысл1^  экономической  ц'Ьнности,  т.  е.  ц'Ьнности  вещи  для 
экономическихъ  нуждъиИзъ  §  2  мы  уже  знаемъ,  что  экономическая 
жизнь  не  есть  вся  жизнь;  равнымъ  образомъ  не  сл1&дуетъ  смешивать 
экономическую  ц1^пность  съ  ц'Ьнностью  вообще.  Быше  мы  определили 
политическую  эконом1ю  какъ  науку  о  ценности;  теперь  мы  должны 
прибавить,  что  подъ  словомъ  «ценность»  подразумевались  не  всЬ 
ценности,  а  лишь  экономическая  пенность. 

Мимоходомъ  мы  должны  остановиться  и  на  первоначальной  свази 
экономическихъ  явлбн1й  съ  соображен1ями  нравственнаго  порядка.  Въ 
применен^  къ  вещамъ  слово  «^оо(1>  имело  сначала  тотъ  же  экономиче- 
СК1Й  смыслъ,  какой  имеетъ  теперь  слово  «благо»  (дооЛ  *)— товаръ, 
благо.  Этическое  значен1е  этого  термина  явилось  лишь  впоследствШ. 
Въ  обыденной  речи,  говоря,  напримеръ,  о  сломанномъ  гвозде,  мы  и 
теперь  еще  употребляемъ  выражен1е:  по  ^оос!  (ничего  не  стоить),  не 
придавая  этому  выражен1ю  никакого  этическаго  оттенка.  Точно  также 
первоначальное  значен1е  слова  «дорого»  было  не  этическое,  а  эко- 
номическое. Вещь  можетъ  быть  дорога,  хотя  бы  намъ  она  и  не  нра- 
вилась. То,  что  теперь  имЬегь  для  насъ  этическую  ценность,  перво- 
начально ценилось  лип1ь  экономически:  въ  этомъ  экономическомъ 
смысле  мы  говоримъ  теперь  о  драгоцънныхъ  вамняхъ.  Понят1е,  вы- 
ражаемое теперь  словомъ  «уважен1е»  (ез^ееш),  определялось  когда-то 
денежной  ценностью  (ае§ишаге;  отъ  аез  —  деньги).  Въ  настоящее 
время  мы  дорожимъ  известными  качествами;  но  первоначально  они 
оценивались  известной  денежной  суммой  (ас1-рге(1ит).  Борьба  за 
существован1е  въ  древнемъ  Риме  была  такъ  сильна  и  жизнь  госу- 


*)  Сгоой  значить  также  хорош1й. 
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дарства  до  такой  степени  зависала  отъ  храбрости  гражданъ,  что  это 
качество,  имевшее  для  римлянъ  наибольшую  ценность  (у  а1  и  е\  на- 
зывалось у  нигь  «уа1ог»— слово,  имеющее  въ  настоящее  вреия 
исключительно  этическое  значеи1е. 

Эта  т'Бсная  связь  между  этикой  и  экономикой  не  должна  затем- 
нять пе^едъ  нами  тотъ  фактъ,  что  въ  основ'1  занимающей  насъ  зд1^сь 
науки  лежатъ  экономичесв1я  понят1я.  Полезность,  съ  которой 
намъ  придется  им^Ьть  д1^ло,  есть  экономическая  полезность, — сово- 
купность изв16стныхъ  свойствъ,  который  мы  должны  использовать 
экономно  (есопотаге)  для  удовлетворен1я  нашихъ  потребностей.  Съ 
этической  точки  зр1Ьн1я  употреблен1е  водки  можетъ  быть  и  предосу- 
дительно, но  пока  люди  ощущаютъ  въ  ней  потребность  и  пока  они 
должны  относиться  къ  ней  экономно,  т.  е.  пока  водка  остается  им'бю- 
щимъ  ц*нность,  т.  е.  эконом ическимъ  благомъ, — до  т4хъ  поръ 
водка  будетъ  экономически  полезной:  она  б/детъ  употребляться  для 
удовлетворен1я  изв1^стной  потребности  и  будетъ  им1Бть  рыночную 
ц*нность.  Разумеется,  нравственное  осужден1е  или  одобрен1е  со  сто- 
роны общества  можетъ  изм'бнить  экономическую  ситуац1ю.  Пьянство 
можетъ  встр1Ьтить  въ  сред'Ь  общества  столь  суровое  осужден1в,  что 
склоность  въ  спиртнымъ  напитвамъ  значительно  уменьшится,  а 
вм'Ьст1&  съ  этимъ  уменьшится  и  ихъ  полезность.  Изучен1е  челов1^че- 
скихъ  потребностей  относится  преимущественно  въ  области  соц1аль- 
ной  психолог1и,  а  ихъ  харавтеръ  постоянно  изменяется  подъ  вд1я- 
н1емъ  этическихъ  соображен1й;  но  когда  мы  имеемъ  дело  со  способ- 
ностью товара  удовлетворять  человеческ1Я  потребности,  мы  опери- 
руемъ  экономичесвими  величинами.  Эвономистъ  долженъ всегда 
считаться  съ  вл1ян1емъ  нравственнаго  фактора;  но  при  данной  ситуац1и 
экономическая  проблема  имеетъ  самостоятельное   значен1е  ап  ип<1 

ШТ  81СЬ. 

Итавъ,  ограничиваясь  нова  временнымъ  определен{емъ,  мы  можеиъ 
сказать,  что  ценность  вещи  есть  выражен1е  исчисленной  нами  ея 
полезности,  понимая  подъ  полезностью  способность  удовлетворять 
человеческ1я  потребности. 


73.  Предельная  полезность.  Законъ  убывающей  полезности. 

Только  что  приведенное  определен1е,  очевидно,  неполно.  Железо 
полезнее  алмаза,  но  алмазъ  безспорно  ценнее.  Въ  какомъ  же  смысле 
ценность  является  выраженгемъ  полезности? 
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Если  7И]!рающ1й  съ  голоду  путникъ  находить  на  дорог1^  яблоко» 
оно  ииФетъ  для  него  чрезвычайную  полезность:  не  будь  этого  яблока, 
онъ  скоро  лспустилъ  бы  духъ.  Если  онъ  найдетъ  другое  яблоко,  онъ 
тоже  ему  обрадуется,  но  потребность  въ  немъ  будетъ  уже  не  такъ 
остра.  Каждое  новое  яблоко  будетъ  все  бол1&е  утолять  его  голодъ, 
пока,  скаженъ,  на  десятохъ  яблок'Ь  онъ  достигнетъ  полнаго  утолен1я 
голода  и  призадумается,  Ъсть  ли  ему  еще  «ли  пЬтъ.  Полезность 
казедаго  яблока— его  способность  удовлетворить  потребность  путника — 
постепенно  уменьшается,  и  десятое  яблоко — последнее,  доставляющее 
какую  бы  то  ни  было  полезность  въ  данный  моментъ.  Полезность 
этого  десятаго  яблока  называется  конечной— такъ  какъ  относится 
гь  посл-^днему  яблоку,  или  пред'Ьльной,  такъ  какъ  она  отм1^чаетъ 
собою  пред^^ъ  желан1я  путника. 

Ясно,  что  лред&1ьная  полезность  любого  яблока  зависитъ  отъ 
количества,  им^ющагося  въ  нашемъ  распоряжен!и.  Ч'Ьиъ  больше  коли- 
чество продуктовъ,  тЬмъ  мен'Ье  остро  чувствуется  потребность  въ 
Н1хъ.  Если  бы  у  путника  было  только  пять  яблокъ,  пред^ьная 
полезность  пятаго  яблока  была  бы  значительна,  такъ  какъ  чувство 
голода  было  бы  еще  далеко  не  удовлетворено.  Степень  пред'Ёльной 
полезности  зависитъ  отъ  силы  посл-Ьдией  удовлетворенной  потреб- 
ности или  отъ  силы  ближайшей  всл'Ьдъ  за  ней  неудовлетворенной 
потребности. 

Во-вторыхъ,  сл4дуетъ  отм1&тить,  что  полезность  каждаго  яблока 
въ  данный  моментъ  равна  полезности  посл1&дняго,  а,  значить,  и  вся- 
каго  д  ругого  яблока  (того  же  размера  и  качества).  Если  всего  имеется 
пять  яблокъ,  каждое  изъ  ннхъ  можетъ  считаться  конечной  или  пре- 
дельной единицей.  Путникъ  возьмется  за  первое  попавшееся  яблоко: 
совершенно  несущественно,  какое  яблоко  онъ  возьметъ  раньше,  такъ 
какъ  вс1^  они  одинаковаго  качества. 

Въ-третьихЪу  исчисляя  полезность  всего  запаса  яблокъ,  мы  дол- 
яшы  различать  между  общей  полезностью  ((о1а1  пШ11у)  и  пред'Ьльной 
полезностью  запаса  (шагдхпа!  нШНу).  Общая  полезность  получается 
путемъ  прибавлен1я  полезности  каждаго  добавочнаго  яблока  къ  полез- 
ности предыдущаго  яблока.  Очевидно,  она  будетъ  возрастать,  пока 
не  будетъ  достигнуто  полное  удовлетворен1е  потребности.  Десять 
лблокъ  обладаютъ  большей  общей  полезностью,  ч1^мъ  пять.  Напро- 
тнвъ  того,  предельная  полезнесть  всей  совокупности  яблокъ  равняется 
предельной  полезности  последняго  яблока,  умноженной  на  число 
яблокъ.  Предельная  полезность  двухъ  яблокъ  равна  удвоенной  полез- 
ности второго  яблока;  предельная  полезность  четырехъ  яблокъ  равна 
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учетверенной  полезности  четвертаго  яблока.  Бакъ  и  въ  нредыдушемъ 
случае,  предельная  полезность  всего  запаса  съ  увеличев1емъ  числа 
яблоЕЪ  возрастаетъ,  но  не  до  уровня  полнаго  удовлетворен^  потреб* 
ности.  По  достижен1и  нзв1^стнаго  уровня,  пред']Ьльная  полезность 
запаса  начинаетъ  падать.  Пред'1^ьная  полезность  восьми  яблокъ  но- 
жетъ  быть  меньше,  чФмъ  пяти,  хотя  нхъ  общая  полезность  без* 
условно  больше. 

Чтобы  уяснить  это,  достаточно  напомнить,  что  у  человека  су* 
ществуетъ  много  потребностей  и  что  удовлетворен1е  т1^хъ  млн  иныгь 
потребностей  зависитъ  отъ  ихъ  относительной  важности.  Бром^ 
яблоБъ,  путниБъ  нуждастся  еще  и  въ  другой  пищ^,  ему  нужна 
тавжа  одежда  и  кровь.  Если  у  него  им1^ется  только  пять  яблокъ, 
желан1е  съ1^сть  ихъ  можетъ  оказаться  настолько  сильнымъ,  что  онъ 
не  будетъ  думать  ни  о  чеыъ  другомъ;  но  если  у  него  восемь  яблокъ, 
стремлен1е  утолить  аппетитъ  можетъ  оказаться  с^абЪе  желан1я  пр1- 
обр16стЬ|  скажемъ,  три  предмета  одежды.  Если  бы  у  путника  было 
сто  яблокъ,  то,  зная,  что  о  пищ'Ь  ему  пока  не  надо  заботиться,  онъ 
обратилъ  бы  почти  все  вниман1е  на  удовлетворение  другихъ  евоихъ 
нуждъ.  Боздухъ,  напрпм'Ьръ,  безусловно  необходимъ  для  жизни;  но 
его  такъ  много,  что  01гь  вовсе  не  тиы^етъ  пред'Ьльной  полезности. 
Однако,  если  бы  количество  воздуха  было  ограничено,  путникъ  по- 
степенно забылъ  бы  о  вс1^хъ  другихъ  евоихъ  потребноетяхъ  и  въ 
ЕОнц'Ь  концовъ  началъ  бы  думать  исключительно  о  воздух'Ь.  Другими 
словами,  пока  путникъ  думаетъ  преимущественно  о  яблокахъ  (а  это 
им1№тъ  м1^сто,  пока  въ  его  распоряженШ  только  пять  яблокъ),  же- 
лан1е  съ'бсть  эти  пять  яблокъ  очень  сильно;  по  какъ  только  онъ 
начинаетъ  думать  о  другихъ  евоихъ  потрсбпостяхъ  (а  это  случится, 
скажемъ,  при  восьми  яблокахъ),  важность,  придаваемая  имъ  этимъ 
восьми  яблокамъ,  значительно  уменьшится.  ЧЪыъ  меньше  запасъ 
яблокъ,  тЪмъ  скорее  растетъ  предельная  полезность  каждаго.  Если 
у  путника  пять  яблокъ,  предельная  полезность  каждаго  равна  пяти 
единицамъ  удовлетворен1я  (пп1(8  о{  заивГасиоп),  а  предельная  по* 
лезность  всего  запаса  равна  5X5  или  25;  но  если  у  него  восемь 
яблокъ,  предельная  полезность  каждаго  упадетъ  до  трехъ,  а  пре- 
дельная полезность  всего  запаса  будетъ  равна  8X3  или  24.  Однако, 
общая  полезность  восьми  яблокъ  будетъ,  конечно,  больше,  чемъ 
пяти. 

Ероме  того,  важно  отметить,  что  слова  «пределъ»,  «предельный» 
употребляются  здесь  въ  двухъ  смыслахъ,  или,  вернее  говоря,  что 
существуетъ  два  различныхъ  предела.  Когда  мы  говоримъ,  что  дан- 
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Н06  благо  И111Бетъ  для  чедов16ка  прбд1^льную  полезность,  ыы  этинъ 
хотитъ  сказать,  что  достигнуть  пред'Ьлъ,  за  которымъ  потребность 
въ  бла1^  нсчезаетъ.  Полезность  важдаго  новаго  эвзенпляра  даннаго 
блага  постоянно  убываетъ,  и  если  благо  их1^ется  въ  достаточнонъ  коли- 
честв^ то  долженъ  настать  такой  иоиентъ,  когда  оно  теряетъ  для 
человека  всякую  зкононическую  полезность.  Въ  данномъ  случа16  мы 
им1енъ  д1^о  съ  пред'Ёлоиъ,  отд1^яющинъ  дКОноиическ1й  н1ръ  отъ 
неэконоиическаго,  аконоиное  отношен1е  къ  вещамъ  отъ  отношен1я 
безразлич1я.  Если  же  данное  благо  находится  въ  ограниченномъ  ко- 
ллчеств-б,  то  уиеньшен1е  полезности  важдаго  новаго  инкремента  должно 
достигнуть  такого  пред']^ла,  ниже  котораго  потребитель  предпочтетъ 
перейти  къ  потреблена  другихъ  благъ.  Въ  данномъ  случае  пред'Ёлъ 
означаетъ  совершенно  одинаковое  отношен1е  къ  инкрементамъ  двухъ 
различныхъ  благъ.  Такъ  какъ  эти  инкременты  могутъ  быть  и  не 
одинаковаго  порядка,  то  возможенъ,  наприм'Ьръ,  такой  случай,  когда 
десятый  инкреиентъ  одного  блага  уравнов'Ьшиваетъ  двадцатый  ип- 
крементъ  другого,  когда,  иными  словами,  пред'Бльная  полезность  пер- 
ваго  блага  въ  два  раза  больше  пред'Ьльной  полезности  второго.  Оба 
пред16льныхъ  инкремента  содержать  въ  себ^  положительную  полез- 
ность. Зд'Ёсь  мы  им'Ёемъ  д'Бло  съ  экономическимъ  пред1Бломъ,  т.  е. 
съ  иред1^ломъ  между  двумя  или  бол'Ёе  экономическими  благами,  въ 
противоположность  перваго  рода  пред'Ёлу,  отд'Ьляющему  экономическ1Я 
блага  отъ  неакономическихъ.  Пред'Блъ  перваго  рода,  при  которомъ 
сравниваются  различные  инкременты  одного  и  того  же  блага,  можетъ 
быть  названъ  неэкономическимъ,  такъ  какъ  въ  пред^ьномъ  пункт'Ь 
полезность  равна  нулю  и  данное  благо  перестаетъ  быть  экономиче- 
сЕимъ.  11ред1^лъ  второго  рода,  при  которомъ  сравниваются  одинаковые 
иди  различные  инкременты  различныхъ  вещей,  можетъ  быть 
названъ  экономическимъ,  такъ  какъ  въ  пред1^льномъ  пункт'Ь  полез- 
ность все  еще  представляетъ  известную  положительную  величину. 
Въ  посл^дующемъ  изложен1и  читатель  будетъ  им'Ьть  неоднократный 
случай  уб'ЬдитьсЯу  какая  масса  ошибокъ  проистекаетъ  отъ  см'Ьшен1я 
эт*хъ  двухъ  различныхъ  пред*ловъ. 

Итакъ:  полезность  блага  называется  пред'Ьльной  потому,  что 
стремлен1е  къ  большему  количеству  даннаго  блага  должно  раньше 
или  позже  достигнуть  пред16ла,  въ  сравненШ  со  стремлен1емъ  къ  дру- 
гихъ благамъ.  Въ  каждомъ  запасЁ  благъ  всегда  им1^ется  изв'ёстный 
экземпляръ,  соотв1Бтствующ1й  пред1Блу  этого  стремлен1я  или  желан1я; 
съ  изм1нен1емъ  размФровъ  запаса  или  силы  желан1я  пред']^лъ  повы- 
шается или  понижается.  Этотъ  экземпляръ  называется  пред'Ьльнымъ 
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ИЛИ  ИНК  ре  мент  О  иъ.  При  ограниченноиъ  количестве  полезность 
каждаго  экземпляра  даннаго  блага  ножетъ  быть  принята  для  пра- 
ктнческихъ  ц-блей  равной  полезности  пред'Ьльнаго  экземпляра,  такъ 
какъ  посл1^днШ  можетъ  заменить  собою  всякШ  другой  экземпляръ. 
Такимъ  образомъ  ц'Ьнность  выражаетъ  не  полезность  вообще,  а 
предельную  полезность.  Говоря  о  ценности  блага,  мы  юЛеыъ  въ 
виду  не  его  полезность  вообще,  а  полезность  определеннаго  коли- 
чества; при  этомъ  мы  считаемся  не  съ  общей  полезностью  этого  ко- 
личества, взятаго  само  по  себе,  а  съ  его  предельной  полезностью 
сравнительно  съ  предельной  полезностью  определеннаго  количества 
другихъ  благъ. 


74.  Индивидуальная  и  соц1альная  ц'Ьнность. 

Какъ  универсальное  понят1е,  ценность  сохраняла  бы  свою  силу  и 
въ  применен1и  къ  человеку,  живущему  вне  общества,  если  бы  так1е 
люди  существовали.  Въ  основе  всякой  ценности  лежитъ  сравнитель- 
ная оценка  различныхъ  благъ.  Робннзонъ  Крузо,  напримеръ,  припи- 
сывалъ  различную  ценность  яблокамъ  и  орехамъ,  соответственно  ихъ 
предельной  полезности.  Однако,  мы  яснвемъ  въ  обществе,  а  не  на 
необитаемомъ  острове.  Въ  качестве  общественной  науки  политиче- 
ская эконом1я  изследуетъ  отношен1е  человека  къ  человеку,  класса 
къ  классу.  Поэтому  и  ценность  есть  результатъ  общсственныхъ 
силъ;  она  определяется  обществомъ,  какъ  целымъ.  Правда,  общество 
<юстоитъ  изъ  индивидовъ;  но  ценность  создается  совокупностью 
индивидуальныхъ  потребностей;  потребности  индивида  вл1яютъ 
на  ценность  лишь  постольку,  поскольку  оне  вл1яютъ  на  эту 
совокупность.  Если  бы,  напримеръ,  богачъ-ман1акъ  вздумалъ  предло- 
жить за  простую  ложку  тысячу  долларовъ  вместо  обычной  ея  цены 
пяти  центовъ,  его  субъективная  оценка  не  оказала  бы  заметнаго 
вл1ян1я  на  ценность  ложекъ;  и  если  бы  онъ  действительно  уплатдлъ 
за  ложку  тысячу  долларовъ,  общество  было  бы  вправе  объявить  его 
сумасшедшимъ,  а  продавца  ложки  подвергнуть  наказан1ю.  Конечно, 
когда  данный  продуктъ  имеется  въ  ограниченноиъ  количестве  и  по- 
требность въ  немъ  у  индивида  настолько  велика,  что  онъ  пргобре- 
таетъ  въ  его  глазахъ  особенную  полезность,  его  объективная  оценка 
можетъ  оказать  значительное  вл1ян1е  на  ценность.  Но  это  вл1ян1е 
обусловливается  именно  темъ,  что  въ  виду  ограниченнаго  количества 
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даннаго  продукта  субъективная  оц'Ьцка,  даваемая  отд1^льнымъ  идди- 
видомъ,  составляетъ  слишкоиъ  крупную  часть  въ  общей  насс1Ь  по- 
требностей. Желая  выкупить  у  ростовщика  отцовск1о  часы,  я  ногу 
заплатить  ему  значительно  больше  того,  сколько  далъ  бы  за  нихъ 
всякШ  другой  чслов'Ьеъ.  Иной  Еоллекц1онеръ,  одержимый  настоящей 
ман1ей,  готовъ  платить  за  н'Ькоторыя  вещи  втридорога.  Но  обыкно- 
венно индивидуальная  потребность  составляетъ  лишь  незначительную 
часть  коллективной  потребности. 

Такимъ  образомъ,  Ц']Ьнность  зависитъ  не  только  отъ  того,  что 
каадый  человЪкъ  изм^ряетъ  относительную  настоятельность  различ- 
ныхъ  своихъ  потребностей,  но  и  отъ  того,  что  онъ  сравниваетъ 
ихъ — сознательно  или  безсознательно — съ  потребностями  другихъ 
людей.  Я  не  только  измеряю  относительное  удовлетворенхе,  какое 
могугь  доставить  мн'Ь  яблоки  или  ор'Ёхи,  но  количество  яблокъ,  ко- 
торое я  могу  получить  за  ор^хи,  зависитъ  отъ  относительной  оц'Ьнеи, 
даваемой  имъ  со  стороны  остального  общества.  Если  яблоко  стоить 
вдвое  дороже  ч^мъ  ор'Ьхъ,  то  происходитъ  это  лишь  потому,  что 
группа,  потребляющая  яблоки  и  ор'Ьхи,  находитъ,  что  неудовлетворен1е 
потребности  въ  яблок'Ь  чувствуется  вдвое  сильн'Ье,  ч1^мъ  неудовлетво- 
рен1е  потребности  въ  ор^х-Ё.  Поэтому  ц'Ьнцость  выражаетъ  не  только 
пред1^льную  полезность:  она  есть  выражен1е  соц1альной  пред'Ьль- 
ной  полезности. 

Этимъ  объясняется  также,  кавимъ  образомъ  благо,  не  предста- 
вляющее для  индивида  непосредственной  полезности,  можетъ  все  же 
ин'Ьть  для  него  взв1&стную  ц'ённость.  Если  я  случайно  влад'Ью  локо- 
мотивомъ,  онъ  самъ  по  себ'Ё  для  меня  безполезенъ.  Но  если  я  могу 
передать  его  железнодорожной  кампан1и,  онъ  уже  пр1обр'Ётаетъ  ц'Ьн- 
ность,  такъ  какъ  въ  чужихъ  рукахъ  онъ  можетъ  выполнять  тгьЪ' 
сгную  общественную  функц1ю.  Локомотивъ  им'^етъ  теперь  для  меня 
посредственную  полезность,  такъ  кавъ  при  его  помощи  я  могу 
пр1обр1^сть  блага,  обладающ1я  непосредственной  полезностью. 
Его  посредственная  пред'Ьльная  полезность  для  меня  есть  результатъ 
его  непосредственной  пред'Ёльной  полезности  для  общества,  т.  е.  для 
той  части  общества,  въ  которой  фактически  сравниваются  пред'Ьль- 
ныя  полезности  локомотивовъ  и  другихъ  вещей.  Непосредственной 
полезностью  обладаетъ  лишь  безконечно  малая  часть  благъ,  им1Б- 
ющихъ  какую-либо  ц1^нность;  но  ч']Ьмъ  этихъ  благъ  у  человека 
больше,  т1Ьмъ  онъ  богаче,  если  только  онъ  въ  состоян1и  передать  ихъ 
другимъ  для  извлечен1я  изъ  нихъ  непосредственной  полезности.  Та- 
кимъ образомъ,  хотя  сощальная  полезность  составляется  путемъ  ком- 


—    160  — 

бинирован1я  индивидуальныхъ  полезностей,  другими  словами,  хотя 
благо  не  можетъ  быть  полезнымъ  обществу,  если  оно  безполезво  от- 
д'Бльнымъ  его  членамъ,  посредственная  предельная  полезность  веши 
для  индивида  есть  результатъ  ея  соц1альной  пред-бльной  полезности. 
Для  всяваго  члена  общества  посредственныя  пред1^льныя  полезности 
образуютъ  главный  элеиентъ  ц'Бнности.  Всл'Ьдств1е  этого  индивидуаль- 
ная пред1Ьльная  полезность,  играющая  р'бшающую  роль  въ  опред^лешп 
ц1^нности,  можетъ  быть  призвана  отражен1емъ  соц1альной  пред'Ьльной 
полезности.  Наша  готовность  разстаться  съ  орехами  или  яблоками 
зависитъ  не  отъ  того,  насколько  мы,  какъ  изолированные  индивиды, 
предпочитаемъ  ор'бхи  яблокамъ,  а  главнымъ  образомъ  отъ  оц-бики, 
даваемой  другими  людьми  яблокамъ  въ  сравнен1и  съ  ор16хами.  Именно 
эта  оц'Ьнка  и  является  р'Ьшающей.  Ц'бнность  есть  результатъ  общности 
потребностей, 

Такимъ  образомъ,  задача,  поставленная  нами  въ  посл'бднбмъ  па* 
раграфф,  теперь  разр'Ёшена.  Въ  д'&Вствительности,  задача  им1^етъ  два 
р'Ьшен1я:  одно,  проистекающее  изъ  различ1я  между  общей  и  пред^ь- 
ной  полезностью,  и  другое,  обусловленное  различ1емъ  между  инди- 
видуальной и  соц1альной  полезностью.  Что  касается  перваго,  то, 
абстрактно  говоря,  жел'Ёзо  полезн'Ёб  алмаза;  но  фунтъ  железа  не 
удовлетворяетъ  столькихъ  или  столь  настоятельныхъ  потребностей,  вакъ 
фунтъ  алмаза,  и  поэтому  им'Ёетъ  меньшую  ц-ённость,  даже  для  изолиро- 
ваннаго  челов1^Еа.  Когда  мы  говоримъ,  что  жел'Ёзо  полезн16е  алмаза,  мы 
им*емъ  въ  виду  железо  вообще,  безотносительно  къ  его  количеству;  когда 
же  говоримъ,  что  жел'1^зо  им1^етъ  меньшую  ц1Бнность,  ч1^мъ  алиазъ,  мы 
им'Ёемъ  въ  виду  опред'Ёленное  количество.  Поэтому,  возможны  слу- 
чаи, когда  вещь,  обладающая  большею  полезностью,  им-Ёегь  въ  то 
же  время  меньшую  ценность;  но  въ  такомъ  случа*  полезность,  о 
которой  идетъ  р{^чь,  не  есть  предельная  полезность.  Общая  полезность 
восьми  яблокъ  больше,  ч']^мъ  пяти,  но  пред'Ьльная  полезность  можетъ 
оказаться  и  меньшей.  Когда  голландск1е  монополисты,  въ  ц1^ляхъ 
повышен1я  ц'Ёнъ  на  перецъ,  уничтожили  въ  колон1яхъ  часть  уро- 
жая, общая  полезность  запаса  перца,  конечно,  понизилась,  но  его 
пред'Ёльная  полезность,  а  вм'Ёст1^  съ  ней  и  ц'Ьнность,  повысилась. 

Возможенъ,  конечно,  и  такой  случай,  когда  фунтъ  жел'Бза  для 
пасъ  полезнее,  ч*мъ  фунтъ  алмазовъ.  Но  не  эти  случаи  являются 
р'бшающими  при  опред'Ёленш  ц'Ьнности.  Ибо  посредственная  по- 
лезность жел1^за  значительно  больше  его  непосредственной  полезно- 
сти, подобно  тому,  какъ  потребности  общества  больше,  ч-Ьмъ  потреб- 
ности индивида.  Хотя  фунтъ  жел'Ёза  можетъ  иногда  оказаться  для 
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индивида  непосредственно  полезнее  тФиъ  не  мен1&е  остается  в1^рныиъ, 
что  фунтъ  жел'&за  не  удовлетворяетъ  стодьихъ  или  столь  настоятель- 
ныхъ  еоц1альныхъ  потребностей,  какъ  фунтъ  алназовъ.  Еогда  иы  го- 
воримъ  о  Ц'Ьнности  жел1&за  или  алмаза,  иы  ииЬемъ  въ  виду  соц1альную, 
а  не  индивидуальную  ихъ  полезность.  Другими  словами,  для  всяваго 
человека,  живушаго  въ  обществе,  пред-Ьльная  полезность  жел'бза 
или  алмаза  есть  отражен1е  ихъ  сохЦадьной  полезности.  Поэтому,  же- 
лезо всегда  имФетъ  иеньшую  ц'Ьнность,  ч'Ьмъ  алмазы,  тавъ  вавъ 
соц1альная  пред1Ьльная  полезность  фунта  железа  всегда  меньше  со- 
ц1альной  пред^ьной  полезности  фунта  алмазовъ.  Ц'Ьнность  въ  обще- 
стве есть  выражвн1е  соц1альной  пред'Ьльной  полезности.  Обществен- 
ная экономика  им'Бетъ  д'бло  только  съ  такого  рода  ц'ённостью. 

75.  М'Ёновая  ц'Ьнность. 

йзъ  того,  что  ц16нность  есть  соц1альное  понят1е,  вытекающее  изъ 
сравнен1я  различныхъ  благъ,  и  что  это  сравнен1е  происходить  въ 
фориЪ  передачи  блага  изъ  одиЬхъ  рукъ  въ  друг1я,— явствуетъ,  что 
ц1^нность — эта  основная  категор1я  политической  эконом1и~есть  м*- 
новаяц'Ёвность,  ц'бнность  въ  обм'Ён'Ь.  Выражаясь  грубо,  можно 
сказать,  что  ц'Ьнностью  блага  является  то,  что  можно  получить  за 
него  въ  обм'Ьнъ.  Выражаясь  научно,  мы  должны  сказать,  что  цен- 
ность блага  можетъ  быть  выражена  въ  изв1^стномъ  воличеств16  дру- 
гого блага,  на  которое  оно  обм'Ьнивается. 

11режн!е  экономисты  д1^лали  различ1е  между  потребительной  ц1^н- 
ностью  (уа1ив  т  ше)  и  м-Ьновой  ценностью  (уа1ие  1п  ехсЬап^е)? 
но  при  этомъ  они  смешивали  потребительную  ц1^нность  съ  общей 
иди  а15солютной  полезностью.  Какъ  только  мы  приходимъ  къ  выводу, 
что  полезность,  сь  которой  имФетъ  д'Ьло  политическая  9коном1я,  есть 
пред'Ьльная  полезность,  прежнее  различ1е  между  потребительной  и 
неновой  ц1Бнностью  исчезаетъ.  Иногда  употребляются  еще  термины 
«субъективная»  и  «объективная»  ц'Ьнность,  соотв'&тствующ1е  индиви- 
дуальной и  соц1альной  ц'Ьнности.  Эти  термины  весьма  неудачны,  такъ 
какъ  затемняютъ  тотъ  фактъ,  что  по  существу  своему  ц1Бнность  яв- 
ляется не  внешней  характеристикой  вещи,  а  выражен1емъ  ея  отно- 
швн1я  къ  индивиду.  Ц'Ённость— это  оц-Ёнка  качества,  но  не  само  ка- 
чество. Въ  этомъ  смысл'6  можно  сказать,  что  объективной  хгЬнности 
не  существуетъ.  Она  можетъ  быть  названа  объективной  лишь  въ 
тонъ  емыел'Ь,  что  Ц'Ьнность,  приписываемая  обществомъ  товару,  есть 
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н']&что  такое,  съ  ч1^иъ  должна  согласоваться  при  оби'Ьн'Ь  индивиду- 
альная и  субъективная  оценка. 

Прим'Ёръ  Робинзона  Брузо  напоминаетъ  намъ,  что  въ  основе 
своей  ц'Ённость  не  зависитъ  отъ  обм'Ьна.  Строго  говоря,  х^нность  не 
зависитъ  отъ  обм1^на  лишь  постольку,  поскольку  оби'Ьнъ  совершается 
между  челов'Ьконъ  и  челов1^комъ,  а  не  иежду  товарами  или  потреб- 
ностями. Ерузо  «обм1Ьниваетъ»  или  взв'Ьшиваетъ  въ  своемъ  ум1^  по- 
лезность яблоковъ  и  ор'Ёховъ  и  такимъ  образомъ  узнаетъ,  какова 
ихъ  ц'Ьнность  для  него.  Итакъ,  «потребительная  ц'Ьнность»  есть 
одинъ  изъ  Еидовъ  «м'Ьновой  ц'Ьнности»,  хотя  характеръ  ея  и  весьма 
своеобразенъ.  Но  какъ  только  на  сцену  выступаетъ  не  Робинзонъ 
Ерузо,  а  челов^къ,  живущШ  въ  обществ1^,  то  оказывается,  что  онъ  не 
только  взв1^шиваетъ  свои  потребности,  сравнивая  ихъ  между  собою, 
но  что  удовлетворен1е  ихъ  зависитъ  отъ  того,  насколько  высоко 
оц-Ьнивають  друг1е  люди  свои  соотв'1^тствующ1я  потребности.  Въ  изо- 
лированномъ  хозяйств1^  ц'Ьнность  предполагаетъ  наличность,  по  край- 
ней м'Ьр'Ь,двухъ  благъ;  ц1^нность  въ  обществ'Ь  предполагаетъ,  кром'Ь 
этого,  еще  и  наличность  двухъ  людей.  Другими  словами,  ценность  въ 
обществ1^,  т.  е.  въ  действительной  жизни,  это — н'Ьновая  ценность; 
а  М'Ёновая  ценность  вепщ  есть  не  что  иное,  какъ  выражен1е  ея  истин- 
ной потребительной  ц-Ьниости  для  членовъ  соц1альной  группы,  т.  е. 
ея  пред1^льной  полезности. 

Строго  говоря,  ц1^нность  существуетъ  лишь  въ  тотъ  моментъ, 
когда  совершается  м'Бновой  процессъ  или  когда  данная  вещь  сравни- 
вается съ  другой,  подобно  тому,  .какъ  полезность  вещи  существуетъ 
лишь  въ  моментъ  удовлетворен1я  ею  нзв1Ьстной  потребности*  Опытъ, 
однако,  научаетъ  людей  считать  полезными  и  т1Ь  вещи,  кото- 
рый могутъ  удовлетворять  потребности  въ  будущемъ;  точно  также 
мы  научаемся  ц1Ьнить  и  тФ  вещи,  которыя  въ  будущемъ  иогуть 
быть  обм'Ьнены  на  что-либо  другое.  Выходитъ,  стало  быть,  что  цен- 
ность означаетъ  меновую  способность  (ехскап^е  ромгег)  или  оценку 
этой  способности. 

Отсюда  очевидно,  что,  определяя  ценность  вещи  какъ  выражбше 
ея  сошальной  предельной  полезности,  мы  этимъ  самыиъ  говоримъ, 
что  ценность  есть  выражен1е  ея  меновой  способности:  ибо  последняя 
основана  на  сравнительномъ  исчисленШ  той  непосредственной 
соц1альной  полезности,  которая  доставляетъ  каждому  владельцу  вещи 
посредственную  индивидуальную  полезность,  определяющую  со- 
бою общественную  ценность.  Такъ  какъ  определеше  этой  меновой  спо- 
собности возможно  только  путемъ  сравнен1я  различныхъ  благъ  между 
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собою,  то  ценность  иногда  называютъ — хотя  и  неточно  —  отноше- 
шемъ,  иди  м'Ёновыхъ  отноп1бн1еиъ.  Конечно,  ц1^нность  относительна, 
во  она  не  есть  отношен1е;  при  ея  помощи  мы  выражаемъ  нашу 
оцЬнву  и1^новой  способности  бдагь. 


76.  Ц'Ьнность  и  ц'Ьна. 

Будучи  выражен1емъ  нашей  оц'Ьнви  н1^новой  или  покупательной 
способности^  ц'Ьнность  блага  можетъ  быть  установлена  лишь  путенъ 
сравнения  его  съ  другими  благами.  Цдм1Ьряя  ц^^нность  товара  изв*]^- 
стнымъ  Еоличествомъ  другого  товара,  мы  придаемъ  ему  ис^ну.  Если 
ценность  коровы  равна  ц'1Ьнноети  пяти  овецъ,  мы  говорииъ:  ц1Ёна 
коровы  равна  пяти  овцамъ.  Въ  цивилизованномъ  обществе  всякаго 
рода  цбнности  изм1Ёряются  однимъ  товаромъ  —  деньгами,  такъ  что 
ц1на  означаетъ  денежную  ценность  вещи,  т.  е.  количество  денегъ, 
которое  можно  получить  въ  обм1Ьнъ  за  данную  вещь. 

Такимъ  образомъ,  ц'Ьнность  и  ц'Ёна  сделались  взаимно  зам1Ёни- 
мыми  терминами.  Но  иногда  ц1Бнность  употребляется  въ  специфиче- 
сконъ  смысл1^.  Такъ,  мы  часто  говоримъ,  что  тотъ  или  иной  товаръ 
продается  ниже  своей  д1^йствительной  ц'Ьнности  или  что  лавочникъ 
берегь  съ  покупателя  больше,  ч'Ьмъ  вещь  стоить;  въ  первомъ  слу- 
ягИ  предполагается,  что  обычная  ц'Ьна  выше,  во-второмъ  —  ниже. 
Обнкновевна,  однако,  когда  мы  говоримъ,  что  ценность  вещи  равна 
пяти  центамъ,  мы  этимъ  хотимъ  сказать,  что  ц'бна  ея  —  пять  цен- 
товъ. 

Если  фактически  1^нность  вещи  эквивалентна  ея  ц1^н'Ь,  то  отсюда 
еще  ие  сд1кдуетъ,  что  можно  см'Ьшивать  ц1^нности  и  ц1&ны  вообще. 
Принимая  одинъ  какой-либо  товаръ  за  денежную  основу,  мы  счи- 
таемся съ  нимъ,  какъ  съ  ч1№ъ-то  опред'Ьленнымъ,  не  подвергающимся 
кодебан1яиъ  О-  Въ  зависимости  отъ  этой  денежной  валюты  ц-Ьны  мо- 
гуть  быть  выше  или  ниже.  Но  объ  общемъ  повышенШ  или  пони- 
хгЩи  ц1^нностей  не  можетъ  бытьир-Ьчи,  такъ  какъ  зд'Ьсь  нФтъ 
какой-либо  основной,  прочно  установленный  базы.  Ц'Ьнность  коровъ 
можетъ  повыситься  въ  сравнеи1и  съ  ц16нностью  овецъ;  но  въ  то  же 
время  ценность  овецъ  можетъ  понизиться  въ  сравненШ  съ  ценно- 
стью домашней   птицы  и  т.  д.  Ц-Ьниость  выражаетъ  отношен1е;  от- 

*)  о  кодебан1яхъ  денежной  валюты  и  о  вытекающихъ  отсюда  трудно^ 
стяхъ  см.  ниже  §  191.    • 
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сюда  понятно,  что  если  ц1^нность  однихъ  товаровъ  уменьшается^ 
ц1^нность  другихъ  должна  повысмться.  Но  нзъ  того,  что  цЪна  И8В1Ь- 
стныхъ  товаровъ  падаетъ,  еще  не  сл'1^дуетъ,  что  ц'Ьна  другагь  то- 
варовъ должна  ненрен'Ьнно  повыситься.  Общее  повышен1е  или  пони- 
жеше  ц'Ьнъ  возможно,  такъваЕЪЦ'ЬныидМ'Ьряю1ч^однимътоваромъ— 
деньгами;  общее  повышен1е  или  понижен1е  1гЬнностей  невозможно, 
тавъ  каБЪ  деньги  тоже  им^^ютъ  ц'Ьнность  ^). 


77.  Ц'Ьнность  и  пред'Ьльные  инкременты  богатства* 

До  сихъ  поръ  мы  говорили,  что  ц1^нность  есть  выражен1е  сощ- 
альной  иред'Ьльной  полезности.  Для  большей  точности  необходимо 
конставтировать,  что  пред1^ьная  полезность  (а,  значить,  и  ц1^нность) 
связана  не  съ  товароиъ,  Бакъ  цйнымъ,  а  зависитъ  отъ  пред'Ёльныхъ 
инкренентовъ  богатства  въ  данномъ  товаре.  Этотъ  завонъ  былъ 
впервые  формулированъ  профессоромъ  Джономъ  Б.  Кларвомъ  и,  по- 
этому, можетъ  быть  названъ  «закономъ  Кларка». 

Чтобы  понять  основной  принципъ  ЕларЕа,  сл']&дуетъ  обратить  вни- 
ман1е  на  н-ёсбольво  пунвтовъ.  Бо-первыхъ,  быстрота,  съ  каЕОй  умень- 
шается полезность  посл'Ьдовательныхъ  инврементовъ  даннаго  блага, 
зависитъ  въ  значительной  м'Ьр'Ё  отъ  соединешя  этого  блага  съ  дру- 
гимъ.  Обыкновенно  Чблов1Ьку  нужна  только  одна  булавка  для  галстуха, 
вторая  булавка  будетъ  уже  мен'Ье  полезной,  десятая  будетъ  вовсе 
безполезна.  Но  когда  у  насъ  еЪскоаъко  галстуховъ,  мы  можемъ  упо- 
треблять и  больше  одной  булавки.  Поставьте  передъ  челов'Ёкомъ  пре- 
красно приготовленный  об'Ьдъ  и  каравай  хл'Бба,  и  онъ  не  только 
возьмется  съ  ббльшимъ  удовольств1емъ  за  первый,  но  и  готовь  бу- 
детъ уплатить  ббльшую  ц'Ьну  за  хл'Ёбъ,  какъ  часть  обЪда. 

Во-вторыхъ,  всЬ  товары,  кром'Ь  самыхъ  прост'ЬйшихЪу  продета- 
вляють  собою  соединен1е  различныхъ  полезностей.  Обыкновенный 
еловый  столъ  удовлетворяеть  прост'Ьйшей  потребности,  полирован- 
ный столь  изъ  палисандроваго  дерева  удовлетворяеть  болЪе  утон- 
ченной потребности  и  обладаеть  какъ  бы  новой  полезностью.  У  меня 
можетъ  быть  вполне  достаточно  обуви,  и,  несмотря  на  это,  я  поку- 
паю новую  пару  сапогъ  съ  подошвами  изъ  первосортной  резины 
только  потому,  что  жл%  нравится  эта  особенность.  Еаждая  новая  по- 


^)  Когда  финансисты  говорятъ  о   „паден1и  ц-Ьнноетей*,    они  им'Ьютъ 
въ  виду  лишь  понижеше  ц-Ьнъ  обращающихся  на  бирж*]^  бумагъ. 
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лезность  одицетво[шетъ  собою  вакъ  бы  особую  вещь.  Въ  д1Ь11стви- 
тедьноеп  всё  товары  представляютъ  собою  соед1нен1е  ц^лаго  ряда 
подезностей. 

Въ-третьихъ,  предельные  инкременты  чедов-Ьческаго  богатства  со- 
ставляются изъ  разнообразныхъ  пропорц1й  раздичныхъ  подезностей. 
Еащы!  чедов']^къ  пр1обр'Ьтаетъ  сначала  предметы  необходимости,  за- 
тЪмъ  предметы  комфорта  и,  наконецъ,  предметы  роскоши.  Но  что  для 
одного  чедов1Ька— предметъ  роскоши,  то  для  другого — предметъ  не- 
обходимости. То,  что  мы  покупаемъ  на  нашъ  посл1^дн1й  долдаръ,  есть 
пред'Ьльный  инкрементъ  полезности;  но  ч1Ьмъ  больше  у  насъ  долларовъ, 
гЁмъ  меньше  полезность  каждаго  изъ  нихъ.  Для  челов1Ька  съ  весьма 
незначительнымъ  доходомъ  пр1обр'Ьтен1е  на  посД'Ьдн1й  долларъ  нЪ- 
скольвихъ  штофовъ  пива  можетъ  оказаться  д-ёдомь  роскоши;  для  бо- 
гача же  долларъ,  затраченный  на  пиво,  отнюдь  не  является  пред'Ьдь- 
нымъ.  Здесь  предельные  инкременты  богатства  ногутъ  принять  форму 
шампанскаго  или  картннъ,  но  обыкновенно  они  выражаются  лишь  въ 
особыхъ  качествахъ  вещей:  таковы^  наприм^ръ,  модный  покрой 
платья,  дессертъ  къ  прекрасному  обеду  въ  виде  согдоп  Ыеп,  роскош- 
ные переплеты  книгь,  элегантность  коляски,  артистичесшя  фарфоро- 
выя  нли  серебряныя  издел1я  и  т.  п.  Платье,  обедъ,  книги,  коляски, 
фарфоръ  —  каждая  изъ  этихъ  вещей  обладаетъ  различными  видами 
подеаности;  но  богачъ  ценить  въ  нихъ  не  первоначальную,  элемен- 
тарную, а  конечную,  предельную  полезность. 

Въ-четвертыхъ,  такъ  какъ  каждая  полезность  становится  съ  из- 
вестяаго  пункта  предельной  для  раздичныхъ  общественныхъ  клас- 
совъ,  то  ценность  блага  зависитъ  не  отъ  его  предельной  полезности, 
какъ  цедаго,  а  отъ  инкрементовъ  полезности,  оцениваемыхъ  отдельно 
для  каждаго  общественнаго  класса.  Еспи  бы  ценность  была  мерой 
предельной  полезности,  какъ  целаго,  то  все  товары,  исключая  про- 
егЬйшихъ,  стоили  бы  значительно  больше  своей  теперешней  ценности. 
Возьмемъ,  напримеръ,  автомобиль.  Ценность  ему  придаютъ,  по  край- 
ней мере,  пять  раздичныхъ  свойствъ,  который  можно  расположить 
По  степени  ихъ  важности  въ  следующемъ  порядке:  1)  автомобиль, 
какъ  средство  передвижеШя;  ту  же  функц1ю  можетъ  выполнять  и  обы- 
кновенная телега;  2)  отсутств1е  тряски  н  защита  отъ  солнца  и  до- 
ждя,— удобства,  доставляемый  и  кабрЮлетомъ  съ  крытымъ  верхомъ; 
3)  достаточный  просторъ— имъ  обладаетъ  и  простая  карета;  4)  эле- 
гантная отделка;  ею  отличается  и  всяк1й  хорош1й  экипажъ;  5)  ско- 
рость езды  —  ею  обладаеть  только  автомобиль.  Итакъ,  можно  ска- 
зать, что  автомобиль  заключаетъ   въ  себе  свойства   телеги,   кабр!- 
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одета  съ  крытымъ  вврхомъ,  кареты,  экипажа  и  санодвигателя.  Важ- 
н'Ьйшая  или  основная  полезность,  это — способность  къ  передвнжен1ю; 
безъ  этой  способности  автомобиль  былъ  бы  безполезенъ.  Второе  по 
важности  качество,  это — комфортъ:  экипажъ  безъ  рессоръ  не  мо- 
жетъ  служить  для  прогулокъ.  Третье  качество  имФетъ  еще  меньшее 
значен1в  и  т.  д.  Однако^  ценность  повозки  не  есть  отражен1е  еяпре- 
д16льной  полезности,  какъ  цЪлаго.  Богачъ  можетъ,  въ  случае  необ- 
ходимости, заплатить  громадную  сумму  за  одно  только  основное 
свойство  экипажа  — какъ  средства  передвижен1я.  Ъзда,  являющаяся 
для  б-Ёдняка  роскошью,  можетъ  быть  для  него  необходимостью.  Вто- 
рая полезность— комфортъ — менЪе  важная,  ч1^мъ  первая,  также  мо- 
жетъ оц'Ьниваться  богачемъ  очень  высоко,  такъ  что,  въ  общемъ, 
богачъ  можетъ,  въ  случа'Ь  нужды,  уплатить  за  автомобиль  баснослов- 
ную сумму. 

Въ  д-Ёйствительности,  однако,  богачъ  ц1^нитъ  въ  автомобиле»  глав- 
нымъ  образомъ,  пятую  или  конечную  полезность — способность  его 
къ  самопередвижен1ю.  У  него,^1^роятно,  им1^ются  и  кабр1олеты,  и  ка- 
реты, и  экипажи.  Четвертая,  третья  и  предп1ествующ1я  полезности 
представляютъ  рядъ  убывающей  ценности,  такъ  какъ  каждая  полез- 
ность пред'Ьльна  для  класса  съ  соотв'Ьтственно  убывающей  покупа- 
тельной способностью.  Если  бы  автомобили  поднялись  въ  11!кв% 
употреблен1е  ихъ  было  бы  н'Ьсколько  ограничено,  а  экипажей  стало 
бы  больше,  такъ  какъ  качество,  отличающее  экипажъ  отъ  обыкно* 
венной  кареты,  сд'Ьлалось  бы  тогда  предельной  полезностью  для 
более  широкаго,  но  менее  богатаго  класса.  Если  бы  экипажи  под- 
нялись въ  цене,  начали  бы  строить  больше  каретъ;  если  бы  и  по- 
следн1я  стали  дороже,  увеличилось  бы  производство  кабр1олетовъ. 
Въ  каждомъ  случае  то  или  иное  перевозочное  средство  представляеть 
новую  полезность,  являющуюся  для  даннаго  класса  предельной.  Но 
каждый  последующ1й  классъ  беднее  своего  предшественника,  и  сами 
градац1и  становятся  меньше.  Между  милл1онеромъ  и  человевомъ 
умеренно  богатымъ  существуетъ  большее  различ1е,  чем'Ь  между  по- 
следнимъ  и  просто  зажиточнымъ  человевомъ.  Равнымъ  образомъ 
разница  между  ценой  автомобиля  и  ценой  экипажа  больше,  чемъ 
разница  между  ценой  экипажа  и  кареты,  а  разница  между  ценой 
кареты  и  кабр1олета  больше,  чемъ  разница  между  ценой  кабр1олета 
и  телеги.  Спец1альная  полезность,  ради  которой  покупается  та 
или  иная  повозка,  представляетъ  предельную  полезность  для 
более  беднаго  класса. 
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Покупая  автонобидьДбогачъ  не  упдачиваетъ  всей  огромной  суммы, 
Еавую  онъ  уплатилъ  бы,  если  бы  ото  было  необходимо,  за  одно 
только  право  передвижен1я.  Сумма,  уплачиваемая  богачемъ  за  авто- 
мобиль, составляется  изъ  сл'Ьдующихъ  частей:  незначительная  сумма, 
какую  затрачиваетъ  и  б^днявъ  на  покупку  тел'Ьги,  плюсъ  нФсвольео 
большая  сумма,  уплачиваемая  мен'Ье  б1^днымъ  челов16комъ  за  разницу 
въ  ц'Ьн'Ь  тел'бги  и  кабр1олета  (вомфортъ),  плюсъ  еще  болып1й  ин- 
крементъ,  уплачиваемый  зажиточнымъ  челов'Ькомъ  за  разницу  въ 
ц'Ьн^Б  кабр1олета  и  кареты  (большШ  просторъ),  плюсъ  еще  бол1^е 
значительный  инврементъ,  затрачиваемый  богатымъ  челов'Ькомъ  и 
равный  разниц1Ь  въ  ц'Ьн'Ь  кареты  и  экипажа  (элегантность  отд16лки), 
плюсъ,  наконецъ,  посл'ЬдвШ  наибольшШ  инкрементъ,  уплачиваемый 
богачемъ  и  вообще  классомъ  богачей  за  пред1^льную  полезность  для 
нихъ  автоматическаго  передвижен1я.  Ъс/Ъ  эти  инкременты,  взятые 
ВМЕСТЕ,  значительно  меньше  того,  что  было  бы  уплачено  богачемъ — 
будь  это  необходимо— за  право  передвижен1я  или,  если  можно  такъ 
выразиться,  за  тележный  элементъ  въ  автомобил'Ь. 

Поэтому,  если  мы  говорииъ,  что  ц'бнность,  или  покупательная 
способность,  есть  выражен1е  соц1альной  пред'Уьной  полезности,  то  это 
очевидно,  значить,  что  Ц'Ьнность  есть  выражен1е  соц1альныхъ  пре- 
д1^ьныхъ  инкрементовъ  полезности,  связанныхъ  вм'Ьст1^  въ  каждой 
вещи  и  соотв1^стбующихъ  различнымъ  общественнымъ  классамъ. 


ГЛАВА  ни. 
МЪра  ценности. 
78.  Литература. 

V.  8шаг1,  1пкгоаисиоп  *о  Ше  ТЬеогу  о!  Уа1ив  (1891),  гд.  IX— XIV; 
X  В.  (Яагк,  РЫ1080рЬу  о!  ^ва1и1  (1886),  гл.  XXIV;  А.  МагвЬаП.  РгШс!}). 
]е8  (1890),  кн.  V,  гд.  XIV;  N.  О.  Пегаоп,  Рг1пс1р1в8  (1902),  ч.  I,  гл.  I, 
§  4;  V.  8.  ^вVопз,  ТЬеогу  (1888),  гл.  IV;  Е.  у.  ВбЬт-Ва^егк,  Ров11;1уе 
'ГЬесиу  о1  СарЙа!  (1891),  кн.  Ш,  гл.  X;  Р.  у.  ^хевег,  Ка*ига1  Уа111в  (1903), 
кн.  V;  А.  V.  Р1их,  Всопот1с  Ргшс1р1вв  (1904Х  гл.  IV;  С.  М.  ^а18Ь.  Меа- 
зогешепЬ  о(  ВхсЬапвге  Уа1пе  (1901),  гл.  I;  ^.  А.  НоЪаоп,  Бсопот1с8  оТ 
О181г1Ъиио11(1900),  гл.  II;  8.  М.  Ра11еп,  Бу11ат1с  Есопошка  (1892),  гд.  IX,  X; 
О.  Ь  Сггееп»  Рахп  Ск)з1  апй  Оррог1ш1иу  Со8^  (Опаг!  ^оит.  Бсоп.,  'У'Ш 
1895);  А.  С.  ^V11иаквг.  Ш81огу  апй  Сги1с18т  о1  Ше  ЬаЬог  ТЬеогу  о!  Уа1ив 
1п  Вп^иаЬ  РоИИсаГ  Есопошу  (Со1итЪ1а  8гп(11е8,  XIX,  1904). 


—  168 


79.  Значен1е  стоимости. 


Мы  вид-Ёли,  что  ис^нность  блага  мыслима  лишь  въ  связи  съ  опре- 
д-бленнымъ  его  количествомъ.  €  Ценность  железа» — ^это  беасмыслида, 
«ц'Ённость  тонны  жел'Ёза»— н']^что  вполн-ё  реальное.  Поэтому,  желая 
узнать,  почему  товаръ- им1^етъ  ц1Ьнность,  мы  должны  изсл'Ёдовать,  не 
только  почему  мы  придаемъ  значен1в  данному  благу  въ  сравнена  съ 
другими,  но  и  почему  опред'Ьленное  количество  даннаго  блага  удовле- 
творяетъ  больше  или  меньше  потребностей,  чЁмъ  равное  количество 
другихъ  благъ.  Мы  должны  разсматривать  потребность  не  только  въ 
абстрактномъ  вид1^,  но  и  потребность  въ  опред1^ленномъ  количестве 
даннаго  блага.  Другими  словами,  анализируя  ц1Бнность,  мы  должны 
принять  во  вниман1е  не  только  спросъ,  но  и  предложен1е,  ибо 
спросъ,  лежащШ  въ  основ1^  ц1^нности,  самъ  находится  подъ  вл1ян1емъ 
предложен1я.  Изъ  двухъ  одинаково  полезвыхъ  предметовъ  мы  скор1^е 
склонны  будемъ  пр1обр'Ёсть  тотъ,  предложеше  коего  ограничено,  ч'Ьмъ 
тотъ,  который  находится  въ  неограниченномъ  количеств'Ь. 

Ч'Ьмъ  же  опред'Ёляется  предложен1е?  Бъ  посл']&днемъ  счет1^,  силами 
природы,  утилизируемыми  днерг1ей  челов1Бка.  Въ  однихъ  случаяхъ  при- 
рода настолько  щедра,  что  даетъ  свои  дары  челов1^ку  безъ  всякаго  съ 
его  стороны  усил1я;  въ  другихъ  природа  скупа,  и  вс*  челов'Ьчесйя 
усил1я  вырвать  у  нея  что-нибудь  остаются  безплодны.  Между  этими 
двумя  крайностями  лежитъ  громадная  масса  благъ,  предложен1е  кото- 
рыхъ  можетъ  быть  увеличено  при  изв'Ьстномъ  напряженШ  челов1^че- 
ской  8нерг1и.  Ч'Ёмъ  легче  раскрываются  передъ  нами  тайны  природы, 
тФмъ  меньше  затрудненШ  представляетъ  добыван1б  и  обработка  благъ; 
ч1^мъ  упорн']&е  природа,  тЬмъ  настойчив1^е  наши  усил1я.  Въ  этомъ 
смысл'Ь  ц']&нность  является  показателемъ  трудности  производства — т.  е. 
стоимости,  затрачиваемой  на  добыван1е  благъ;  ц'Ьнность  есть  выра- 
жен1е  стоимости. 

Каково'  же  бол'Ье  точное  опред'Ёлен1е  стоимости?  Этому  слову  при- 
даются самыя  разнообразныя  значен1я.  Для  потребителя  стоимость— 
это  ц-Ьна:  если  вещь  стоить  долларъ,  онъ  полагаетъ,  что  ея  ц*еа— 
долларъ.  Для  предпринимателя  стоимость — это  общ1я  издержки  про- 
изводства. Зд'Ёсь  стоимость  обыкновенно  ниже  ц'Ьны,  такъ  какъ 
разница  между  ними  составляетъ  прибыль:  машина  можетъ  стоить 
заводчику  десять  долларовъ,  а  продаетъ  онъ  ее  за  двенадцать.  Для 
рабочаго  стоимость — это  тяжесть  труда:  ч-Ьмъ  тяжелее  трудъ-,  гЬмъ 
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онъ  больше  «стоить»  рабочему.  Въ  основ'Ь  всФхъ  этих!^  раздичныгь 
значенШ  лежитъ  идея  жертвы,  саноотречен1а:  ны  Бое-что  даенъ, 
желая  получить  что-либо  взам'Ьнъ.  Но  всякая  жертва  предполагаетъ 
страдан]е:  мы  должны  д'Ьлать  нЪчто  не11р1ятное  или  воздерживаться 
отъ  пр1ятнаго. 

Подобно  тому,  какъ  слово  «полезность»  связано  съ  представлен1емъ 
Обь  удовольствш,  доставляеиомъ  вео(ью,  та1БЪ  и  терминъ  «отрица- 
тельная полевность»  ((ИаиИИЬу)  означаетъ  свойство  вещи  доставлять 
известное  страдан1е.  Мы  знаемъ,  что  пред&1ьная  полезность  блага 
уменьшается  вм1ёстЬ  съ  увеличвн1емъ  его  количества,  находящагося 
въ  нашемъ  распоряженШ,  и  при  изв'Ьстныхъ  услов1яхъ  становится 
равной  нулю:  количество  блага  настолько  велико,  что  наше  отноше- 
н1е  въ  нему  становится  совершенно  безразличнымъ.  Такое  состоян1е 
Джевонсъ  называетъ  «непред1&льной  полезностью»  («1пи(111(у»),  т.  е. 
полезностью,  лишенной  предала.  ПримЪромъ  могутъ  служить  при 
обычныхъ  услов1яхъ  воздухъ  и  вода, — ценность  ихъ  равна  нулю. 
Но  бываютъ  и  так1я  услов1я,  когда  благо,  обыкновенно  полезное, 
приносить  страдан1е  1).  Бъ  обычныхъ  услов1яхъ  л^съ  удовлетворяетъ 
изв1^нымъ  лотребностямъ;  но  когда  фермеръ  занять  расчисткой 
своего  участка,  онъ  долженъ  такъ  или  иначе  освободиться  отъ  де- 
ревьевъ.  Въ  такомъ  случае  присутств1е  л'Ьса  составляеть  неудобство; 
онъ  обладаетъ  не  положительной,  а  отрицательной  полезностью. 
Итакъ,  л1^съ  можетъ  быть  полезенъ,  «непред'Ьльно-поледенъ»  и 
отрицательно-полезенъ.  Будучи  обыкновенно  положительныиъ  благомъ 
(сошто(Шу),  онъ  можетъ  превратиться  въ  отрицательное  благо  («сИз- 
сошто<11(;у»).  Точно  такъ  же  обстоитъ  д'Ьлои  съ  водой:  въ  н'Ькото- 
рыхъ  частяхъ  Англ1н  приходится  производить  водоосушительныя  ра- 
боты, тогда  какъ  въ  безплодныхъ  областяхъ  Америки  вода  крайне 
необходима  для  орошен1Я  и  поэтому  обладаетъ  высокой  ц'Ьнностью. 

Этотъ  переходъ  отъ  положительной  полезности  къ  отрицательной 
совершается  не  только  благами,  вн'Ьшними  по  отношен1ю  къ  чело- 
веку: тому  же  закону  подчиняется  и  физическая  деятельность  чело- 
века. Когда  мы  приступаемъ  къ  работе,  напряжен1е  мускуловъ  до- 
ставляетъ  намъ  удовольств1е;  въ  известныхъ  пределахъ  работа  даже 
необходима.  За  этимъ  пределомъ  чувство  удовольств1я  исчезаетъ,  и 
наше  отношен1е  къ  работе  становится  безразличнымъ.  Дальнейшее 


*)  некоторый  блага  какъ  будто  причиняютъ  страдан1я,  но  въ  дей- 
ствительности способствуютъ  уведичен1ю  нашихъ  удоводьствхй;  таковы 
нлпрнмеръ,  вепр1ятныя  лекарства. 
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увеличен1е  работы  вызываетъ  въ  насъ  чувство  неудовольств1я,  е  сама 
работа  превращается,  навонецъ,  въ  тяжелое  бремя.  Обыкновенно 
трудъ  —  это  напряжен1е,  связанное  съ  изв^стяымъ  страдан1емъ.  Но 
хакъ  всякое  благо,  сообразно  обстоятельстванъ,  можетъ  обладать  по- 
ложительной или  отрицательной  полезностью,  такъ  одна  и  та  же  ра- 
бота кожетъ  быть  иногда  легкой,  иногда  же  обременительной.  №н1е 
доставляетъ  обыкновенно  удобольств1е»  но  для  хористки  п'Ьн1е — ^трудъ; 
игра  въ  мячъ— пр1ктное  развлечен1е,  но  для  учителя  игры  въ  мячъ 
она  представляетъ  собою  трудъ. 

Итакъ,  въ  основ'Ё  своей  стоимость  связана  съ  изб1^стнымъ  стра- 
дан1емъ.  Мы  соглашаемся  перенести  страдан1е  съ  ц'Ьлью  пр1обр'Ьсть 
положительную  полезность  или  устранить  отрицательную.  Стоимость— 
это  антитеза  вознагражден1я:  мы  кое-что  затрачиваемъ  съ  ц1^ью 
получить  кое-что  взам'&нъ.  Обыкновенно  люди  стремятся  достигнуть 
наибольшихъ  результатовъ  съ  наименьшими  усил1ями.  ЧеловЪкъ  ра- 
ботаетъ  лишь  до  той  поры,  пока  стоимость,  т.  е.  страдан1е,  начи- 
наетъ  превышать  удовольств1е,  доставляемое  вознагражден1еиъ  за 
трудъ.  Существуютъ  различный  степени  отрицательной  полезности 
или  страдан1я,  подобно  тому,  какъ  существуютъ  различный  степени 
полезности  или  удовольств1я.  Вакъ  пред'Ёльная  положительная 
полезность  блага  зависитъ  отъ  его  количества,  такъ  и  пре- 
д1^льная  отрицательная  полезность  или  страдан1е,  доставляемое  тру- 
домъ,  также  зависитъ  отъ  количества  посл1кдняго.  Ч1Бмъ  больше  у 
меня  рыбы,  тЪиъ  меньше  полезность  каждой  изъ  нихъ;  чФмъ  больше 
часовъ  я  трачу  на  рыбную  ловлю,  тЬмъ  больше  отрицательная  по- 
лезность каждаго  часа  моего  труда.  До  изв-бстнаго  пред'Ьла  удоволь- 
ств1е,  доставляемое  мн1^  рыбой,  превышаетъ  непр1ятности  затрачи- 
ваемаго  труда.  За  этимъ  пред-Ёлонъ  я  прекращаю  работу,  такъ  какъ 
въ  результат-Ё  ея  получается  превышенхе  страдан1я  надъ  удовольств1емъ. 
На  самомъ  же  пред'Ьльномъ  пункте  полезность  рыбы  равна  стоимости 
труда;  удовольств1е  и  страдан1е  взаимно  уравнов1^шиваются.  Поэтому, 
въ  изолированномъ  хозяйств16,  т.  е.  когда  челов'Ькъ  живетъ  внЪ  об- 
щества, пред']^льныя  степени  полезности  и  страдан1я,  или  стоимости, 
стремятся  къ  равенству.  Иначе  говоря,  пред'Ьльная  стоимость  равна 
пред'Ьльной  полезности.  Въ  основу  ц-ённости  рыбы  можно  положить 
какъ  пред'Ьльную  стоимость,  такъ  и  пред'Ьльную  полезность. 
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80.  Индивидуальная  и  соц1альная  стоимость. 

Однако,  въ  Д'Ьйствительной  жизни  мы  им1^бмъ  дЬю  не  съ  Робин- 
зонами КрузОу  живущими  рыбной  ловлей,  а  съ  людьми,  живущими 
въ  обществ-Ь  и  обм1^нивающимися  продуктами  своего  труда.  Изоли- 
рованное хозяйство  существенно  отличается  отъ  общественнаго.  Этотъ 
пунктъ  часто  упускался  изъ  виду.  Наше  изсл'Ьдован1е  касается  об- 
щественной экономики. 

Иы  вид'Ьли,  что  для  индивида  пред'вльная  полезность  является  въ 
действительности  отражен1емъ  соц1альной  пред'Ьльной  полезности. 
Точно  также  и  пред'Ьльная  «отрицательная  полезность»  («(ИвиШНу») 
можетъ,  подъ  вл1ян1емъ  соц1альныхъ  услов1й,  превратиться  въ  по- 
лоакительную  полезность.  Чтб  для  одного  удовольств1е,  то  для  дру- 
гого страдан1е.  Если  у  васъ  есть  лошадь,  но  вы  не  любите  кататься, 
лошадь  доставить  вамъ  одн16  лишь  хлопоты  и  безполезные  расходы 
по  ея  содержан1ю.  Однако,  такъ  какъ  на  лошадей  существуетъ 
общественный  спросъ,  вы  можете  выгодно  сбыть  ее;  вы  не  отдадите 
ее  даромъ,  а  будете  держать  до  т16хъ  поръ,  пока  не  представится 
возможность  продать  ее  съ  прибылью.  Хотя  вамъ  лично  лошадь  положи- 
тельно ненужна,  соц1альныя  услов1я  придаютъ  ей  посредственную 
полезность.  Точно  также  если  бы  фермеръ,  расчищающ1й  свой  зе- 
ммьный  участокъ,  жилъ  невдалек'6  отъ  города,  онъ  не  выжи- 
галъ  бы  свой  л1^съ,  а  продалъ  бы  его,  ибо  въ  такоиъ  случа'Ь  л'Ьсъ 
обладаяъ  бы  соц1альной  полезностью.  Отрицательная  полезность  лАса 
для  фермера  превратилась  бы  въ  положительную.  Съ  соц1альной  точки 
зрЁн1я  вещь  млм  явлен1е  могутъ  быть  отрицательно-полезными  лишь 
тогда,  когда  они  доставляютъ  обществу,  какъ  ц-блому,  одни  только 
убытки:  таковы,  наприм1^ръ,  нашеств1е  саранчи,  наводнения,  экскре- 
менты (въ  случа'Ь  невозможности  ихъ  утилизирован1я)  и  т.  д.  Во 
всбхъ  этмхъ  случаяхъ  вещь  не  можетъ  им1&ть  посредственной  полез- 
ности для  индивида* 

Изъ  того,  что  стоимость  есть  форма  отрицательной  полезности, 
с||дуетъ,  что  ценность  опред'Ьляется  не  индивидуальной,  а  соц1альной 
стоимостью.  Выше  мы  указали,  что  ценность  есть  м1^ра  жертвы.  Въ 
шюмъ  смысле?  Очевидно,  не  въ  смысле  индивидуальной  жертвы. 
Трудъ  подметальщика  улицъ  можетъ  быть  тяжел'Ье  труда  квалифи- 
дкрованнаго  рабочаго,  но  ц-Ьниость  его  услугъ  меньше.  Ц'ённость — 
общественное  понят1е;  общество  производить  оц'Ьнку  различныхъ  благь. 
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Если  ц'Ьнность  есть  мЪра  индивидуальное  жертвы  и  въ  то  же  время 
олицетворяетъ  соц1альную  оценку,  она  должна  быть  м1^рой  соц1альной 
жертвы,  или  стоимости.  С!оц1альная  жертва— это  жертва,  приносимая 
обществомъ,  вавъ  ц'Ьлымъ.  Труды  одного  челов1^ка^оц1&ниваются  по 
отношен1ю  въ  трудамъ  другого,  и  жертва  важдаго  сравнивается  еъ 
трудами  общества,  вавъ  ц&1аго.  Въ  основу  исчислен1я  кладется  не 
индивидуальный,  а  общественный  элеиентъ.  Значительно  легче  сде- 
латься подметальщивомъ,  ч'Ьмъ  ввалифицировавнымъ  фабричнымъ 
рабочимъ.  Обществу  легче  обойтись  безъ  перваго,  ч'бмъ  безъ  вто- 
рого; ибо,  чтобы  зам'Ьнить  ввалифицированнаго  рабочаго,  общество 
должно  затратить  больше  энерНи,  ч1^мъ  на  зам1^ну  подметальщика. 
Сл1^довательно,  хотя  трудъ  подметальщика,  можетъ  быть,  и  тяжелее, 
стоимость  его  для  общества  меньше,  ч1^мъ  стоимость  труда  фабряч- 
наго  рабочаго.  Посл'Ьдн1й  сберегаетъ  обществу  больше  труда.  Если 
одинъ  товаръ  обм1^вивается  на  другой  или  если  ихъ  стоимость  оди- 
накова, то  это  означаетъ,  что  для  зам'Ьны  ихъ  общество  должно 
было  бы  затратить  одинавовыя  усил1я.  Пред'Ёльная  стоимость  и  пре- 
д1^льная  соц1альная  стоимость — понят1я  идентичный 


81.  Стоимость  и  прибавочная  полезность. 

Такъ  кавъ  экономическая  д1№тельность  состоитъ  въ  стремлен1и 
получить  возможно  большее  удовлетворен1е  при  наименыпмхъ  уеи- 
л1яхъ  или  стоимости,  то  очевидно,  что  въ  услов1яхъ  прогрессивнаго 
развит1я  индивидъ  стремится  обезпечить  се6%  излишекъ  полезности 
или  прибавочную  полезность.  Если  въ  одной  местности  водится  много 
дичи,  а  въ  другой  ея  настолько  мало,  что  для  ея  пр1обр1&тен1я  при- 
ходится выбиваться  изъ  силъ,  то  въ  первой  местности  нужды  охот- 
ника будутъ  удовлетворены  съ  значительно  меньшими  усил!ями. 
чЪмъ  во  второй.  Въ  первомъ  случа'Ь  охотнивъ  получить  приба- 
вочнуюполезность  (загр1и8  иШ11;у).  Съ  точки  зрЪн1я  производ- 
ства она  является  прибавочной  полезностью  производителя:  трудъ, 
затрачиваемый  охотнивомъ,  это— стоимость  пр1обр1ктен1я  или  «про- 
изводства» дичи.  Съ  точки  зр'Ьн1я  потреблен1я,  она  является  при- 
бавочной полезностью  потребителя:  удовлетворен1е,  доставляемое 
дичью,  есть  ея  полезность.  Избытокъ  полезности  надъ  стоимостью  есть 
прибавочная  полезность.  При  этомъ  совершенно  несущественно,  на- 
зываемъ  ли  мы  ее  прибавочной  полезностью  производителя  или  же 
прибавочной  полезностью  потребителя. 
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Иногда  термннъ  «прибавочная  полезность»  унотребшется  и  въ 
другомъ  смысд^Ь.  Въ  вышеприведенномъ  примФрЪ  мы  сравнивали 
удовлетворен1е  съ  количествомъ  затрачиваемыхъ  усилШ  и  говорили 
о  прибавочной  лолезностя  производителя  или  потребителя  въ  завй- 
сииоети  отъ  того,  разсматривается  ли  посл'Ьдняя  съ  точки  зр1^н1я 
стоимости  или  удовлетворен1я.  Эта  концепц1я  прибавочной  полезности 
универсальна:  она  относится  во  всякому  челов'Ьку,  являющемуся 
одновременно  производителемъ  и  потребителемъ,  и  одинаково  прим1Ь- 
дима  вакъ  къ  челов'Ёку,  живущему  въ  обществ'Ь,  тавъ  и  въ  охот- 
нику, живущему  впЪ  общества.  Но  терминъ  «прибавочная  полез- 
ность» можетъ  ии']^ть  и  другое  значен1е,  при  воторомъ  мысль  о 
затрате  усилШ  устраняется  и  каждый.  челов1Ькъ  разсматривается 
лишь  какъ  потребитель.  Въ  этомъ  сдучаЪ  предполагается,  что  на 
пр1обр1тен1е  вещи  не  затрачивается  никакой  стоимости,  или  что 
субъективная  стоимость,  т.  е.  трудъ  пр1обр'Ьтен1я,  одинаковы  для 
вс^хъ.  Зд-Ёсь  мы  йИ'Ьемъ  д'Ёло  исключительно  съ  прибавочной  по- 
лезностью потребителя  ^),  зависящей  отъ  настоятельности  различныхъ 
его  нуждъ.  Когда  я  обмениваю  книгу  на  ножъ  моего  сос1Ьда,  я  на- 
деюсь, что  ножъ  доставитъ  мн'Ь  большее  удовлетворен1е,  тЬмъ  книга. 
Полезность  ножа  для  ме^я  больше,  ч1^мъ  неудобство,  связанное  съ 
отчуацешемъ  книги.  Какъ  потребитель,  я  считаю  это  неудобство 
ВП0ЛН1&  эквивалентнымъ  теряемой  иною  полезности;  но  такъ  как'к 
полезность,  которую  додженъ  доставить  мн'Ь  ножъ,  больше  полез- 
ности, которую  а  теряю  въ  лиц'Ь  книги,  то  на  моей  сторон'Ь  долженъ 
оказаться  известный  излишекъ  полезности.  Въ  качеств'Ь  потребителя, 
я  разсчитываю  на  прибавочное  удовлетвореню. 

Однако,  эта  специфическая  прибавочная  полезность  потребителя 
не  ии'Ьетъ  никакого  практическаго  значен1я.  Въ  дЫствительной 
жизни  всякое  пользоваЛе  или  потреблен1е  предполагаетъ  пр1обрЪтен1е, 
т.  е.  затрату  известной  стоимости.  Но  одна  и  та  же  стоимость,  по- 
добно полезности,  бываетъ  для  каждаго  челов1Ька  различна.  Бакъ 
ножи,  такъ  и  книги  иогутъ  быть  пр1обр(тены  лишь  при  затрагЬ 
извЪстныхъ  усил1й.  Стоимость,  или  непр1ятность,  связанная  съ  от- 
чужден1еиъ  книги,  зависитъ  отъ  стоимости,  или  усил1я,  необходимаго 
для  пр1обр'Ьтен1я  ножа.  Отсюда  видно,  что  реальное  значен1е  имФетъ 
только  избытокъ  удовлетворен1я  надъ  стоимостью— все  равно,  назы- 
ваемъ  ли  мы  его  прибавочной  полезностью  производителя  или  при- 


')  Терминъ  „потребительная  рента**,  впервые    предложенный    Мар- 
шадемъ,  иея'Ье  удаченъ,  въ  виду  двоякаго  значен1я  слова  „рента". 
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бавочной  полезностью  потребителя.  Если  обладан1е  ножами  и  книгами 
считать  за  нЪчто  данное  и  не  подлежащее  разсмотр'1Ьн1ю,  можно  съ 
полнымъ  правонъ  говорить  о  прибавочной  полезности  потребителя; 
но  если  мы  вспомнииъ,  что,  прежде  чЪиъ  быть  отчужденныниэ  ножи 
и  книги  должны  быть  такъ  или  иначе  пр1обр'Ётены,  то  увидимъ, 
что  въ  данноиъ  случа'Ь  получается  реальная  прибавочная  полезность, 
которая  съ  т1^мъ  же  правомъ  можетъ  быть  названа  прибавочной 
полезностью  производителя,  т.  е.  превышен1еиъ  полезности  надъ 
стоимостью. 

Однако,  индивидуальная  прибавочная  полезность  носить  по  су- 
ществу своему  субъективный  характеръ  и  никогда  не  вл1яетъ  на 
ц-Ёны.  Ибо  гс^нность — понят1е  соц1альное.  Это  положен1е  в1&рно  какъ 
въ  прим'6нен1и  къ  прибавочной  полезности  вообще,  такъ  и  въ  при- 
м'Ьнен1и  къ  прибавочной  полезности  потребителя,  о  которой  мы  гово- 
рили выше.  Ножъ  доставляетъ  мн'Ь  прибавочную  полезность,  но  ной 
сосФдъ  также  извлекаетъ  прибавочную  полезность  изъ  моей  книги, 
иначе  онъ  не  отдалъ  бы  мнЪ  своего  ножа.  Поэтому,  обм1№ь  вы- 
годенъ  для  об1^ихъ  сторонъ.  Прежде  думали,  что  пр1обр'Ьтаемое  въ 
и'Ьновоиъ  процесс'Ь  одной  стороной  (или  страной)  составляетъ  не- 
избЬжную  потерю  для  другой;  но  это  мн'Ьн1е,  ошибочно.  Каждая  сто- 
рона, участвующая  въ  обм1^н1^,  можетъ  пр1обр'Ьсть  прибавочную  по- 
лезность. Но,  несмотря  на  это,  ц1^нность  можетъ  остаться  одной  и 
той  же.  Ц'Ьнность  книги  и  ц'Ьнность  ножа  останутся  неизмЪннымг, 
лред1^льная  полезность  книги  остается  равной  пред'бльной  полезности 
ножа.  Если  бы  по  какой-либо  причин*!  влад'Ьльцы  книгъ  признали, 
что  теперь  ножи  имЪютъ  для  нихъ  въ  два  раза  большую  полезность, 
ч1^мъ  раньше,  и  если  бы,  по  той  же  причин1^,  влад'Ьльцы  ножей 
пришли  къ  даключен1ю,  что  книги  теперь  для  нихъ  вдвое  полезнее, 
то  об'Ё  стороны,  участвующ1я  въ  обм'ЬнФ,  пр1обр'Ьли  бы  вдвое  боль- 
шую полезность,  ч1^мъ  раньше;  но  книга  продолжала  бы  по-преж- 
нему обм'Ьниваться  на  ножъ — Ц'Ьнность  ихъ  осталась  бы  неизм1Ьнной. 
Итакъ,  Ц'Ьнность  можетъ  остаться  неизм'Ьнной  даже  и  тогда,  когда 
выгоды  обм16на  для  об1Ьихъ  сторонъ  увеличиваются.  ЧЪжь  разно- 
образн'Ье  потребности  общества,   т1^мъ  значительн'Ье  выгоды  обмана. 

Возможенъ  и  обратный  случай:  ценность  можетъ  изм'Ьниться,  а 
прибавочная  полезность  остаться  одной  я  той  же.  Если  для  кямго- 
влад1^ьцевъ  Ц'Ьнность  ножей  увеличится,  по  сравненШ  съ  прежннмъ 
вдвое,  тогда  какъ  ценность  книгъ  для  влад16льцввъ  ножей  останется 
неизм'Ьнной,  то  общественный  спросъ  на  ножи  увеличится,  а  вм1^ст^ 
съ  этииъ  увеличатся    и  затраты  кииговлад'Ьльцевъ   на  пр1обр1Бтеше 
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ножей.  За  одинъ  ножъ  ^(ожно  было  бы  получить  тогда  дв1^  книги. 
Ц'Ьна  внигъ  понизилась  бы,  цФна  ножей  поднялась  бы.  Предельная 
полезность  ножа  равнялась  бы  пред'Ьльной  полезности  двухъ  внигъ. 
Ениговлад1Ьльцы  получили  бы  ту  же  самую  прибавочную  полезность^ 
что  и  раньше,  такъ  кавъ,  хотя  полезность  увеличилась  бы,  стоимость 
возрасла  бы  въ  той  же  проиорц1и.  Въ  важдомъ  м'ёновомъ  процесс1^ 
стоимость  зависитъ  отъ  спроса  на  данный  товаръ  со  стороны  обоихъ 
вонтрагентовъ  обм1Ьна. 

Тавимъ  образомъ,  прибавочная  полезность,  извлеваемая  изъ  эво- 
номичесвой  деятельности,  не  овазываетъ  нивавого  вл1ян1я  на  ц'Ьн- 
ность.  Прибавочная  полезность  есть  сл'Ьдств1е,  а  не  причина.  Она 
представляетъ  собою  превышен1е  общей  полезности  надъ  общей  стои- 
мостью. Ц'1Ённость  же  есть  выражен1е  пред1Ьльной  полезности  или  пре- 
д^ьной  стоимости.  Прибавочная  полезность— это  результатъ  индиви- 
дуальной, субъевтивной  оц16нви,  для  важдаго  челов1&ва  различной; 
ценность  же  есть  результатъ  соц1адьной  оц'Ьнви,  при  воторой  инди- 
видуальный свлонности  не  играютъ  нивавой  роли. 

Выше  мы  увазали,  что  пред'Ьльная  (положительная)  полезность 
равна  предельной  бтрицательной  полезности  ((И^аИШу)  или  стои- 
мости. По  отношен1ю  въ  отд'&льному  челов1Ьву  это  утвержден1е  вфрно 
лишь  ноетольву,  посвольву  р1Ьчь  идетъ  объ  изолированномъ  хозяй- 
стве, стоящемъ  вн1^  общества.  Но  въ  обществ'Ь  равенство  существуетъ 
лишь  между  пред1^льными  степенями  соц1альной  полезности  и 
соц1альной  стоимости.  Если  ножъ  обм1^нивается  на  внигу»  то  это 
объясняется  спросомъ  со  стороны  общества,  вавъ  ц'Ьлаго,  —  спро- 
сомъ,  при  вотороиъ  предельная  жертва,  связанная  для  общества  съ 
отчущен1емъ  вниги,  равна  предельному  удовольств1ю,  доставляемому 
пр1обретен1емъ  ножа.  Выразимъ  ту  же  мысль  точнее:  ножъ  обмени 
вается  на  внигу  тольво  потому,  что  затраты  или  жертвы,  связанный 
для  общества  съ  изготовлен1емъ  ножей,  взаменъ  воторыхъ  оно  удо- 
влетворяетъ  свою  потребность  въ  внигахъ, — стремятся  сделаться  рав- 
ными затратамъ  или  жертвамъ,  связаннымъ  для  общества  съ  произ- 
водствомъ  внигъ,  взаменъ  воторыхъ  оно  удовлетворяетъ  свою  по- 
требность въ  ножахъ.  Для  отдельной  личности  затраты  могутъ  ова- 
заться  меньше  полученнаго  удовлетворен1я,  но  всегда  найдется  «пре- 
дельная» личность,  для  воторой  затраты  и  удовлетвореШе  равны 
между  собою.  Беря  общество,  вавъ  целое,  мы  найдемъ,  что  предель- 
ное удовлетворен1е  равно  предельной  жертве.  Удовлетворен1я  и 
жертвы  людей,  взятыхъ,  вавъ  целое,  взаимно  уравновешиваются.  Въ 
м'бновомъ  хозяйстве  истинное  равновес1е,  это— соц1альное  равновес1е. 
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Отсюда  съ  очевидностью  вытехаетъ,  что  д1&йствительная  стоимость 
вещи,  оказывающая  вл1ян1е  на  ценность,  не  совпадаетъ  съ  субъек- 
тивной стоимостью.  Мы  внд'Ьли,  что  затраты  общества  на  пр1обр%- 
тен1е  какой-либо  вещи  эквивалентны  7сил1ямЪу  которыя  оно  должно 
употребить  для  замены  этой  вещи  другой  такой  же.  Но  съ  обще- 
ственной точки  зр'Ьн1я  заменить  вещь,  значитъ  изготовить  ее.  Правда, 
отд'Ьльный  человЪкъ  можетъ  зам'Ьнить  вещь,  купивъ  ее  у  произво- 
дителя; но  общество,  вакъ  цФлое,  можетъ  зам1^нить  вещь,  лишь  из- 
готовивъ  ее.  Такимъ  образоиъ,  когда  мы  говорииъ  о  соц1альной 
стоимости,  мы  въ  дМствительности  им'Ёеиъ  въ  виду  стоимость  про- 
изводства; а  когда  мы  говоримъ,  что  ценность  находится  подъ  вл1я- 
н1емъ  стоимости,  мы  понимаемъ  это  въ  томъ  смысл16,  что  на  ц1Бн- 
ность  вл1яетъ  стоимость  производства.  То,  что  для  индивида  является 
субъективной  стоимостью,  въ  перевод1Ь  на  общественный  языкъ,  т.  е. 
по  отношен1ю  къ  ц'Ьнности,  становится  объективной  стоимостью.  Мы 
уже  не  думаемъ  о  затратахъ,  понесенныхъ  индивидомъ,  а  лишь  о  с(н 
ц1альныхъ  затратахъ,  или  стоимости,  овеществленной  въ  товар1&;  в1^р- 
н'Ёе  говоря,  индивидуальная  затрата  или  субъективная  стоимость  есть 
результатъ  и  отражен1е  общественныхъ  затратъ  или  соШальной  сто- 
имости. Выше  мы  видФли,  что  индивидуальная  полезность,  вл1яющая 
на  ц^Ьнность,  есть  отражен1е  соц1альной  полезности;  подобно  этому, 
вакъ  увндимъ  ниже,  и  индивидуальная  стоимость,  вл1яющая  на  цен- 
ность, есть  отражен1е  социальной  стоимости.  Когда  мы  продаемъ  ка- 
кую либо  вещь,  мы  получаемъ  за  нее  не  столько,  сколько  хотимъ,  а 
сколько  опред'Ёляется  обществомъ,  какъ  цЪлымъ.  Прокормъ  данной 
лошади  можетъ  обойтись  намъ  дешевле,  ч16мъ  прокормъ  коровы,  но 
это  еще  не  даетъ  намъ  возможности  продать  корову  дороже  обычной 
ц'Ьны  лошади.  Наша  индивидуальная  оц^^нка  им'Ьетъ  значен1е  лишь 
постольку,  поскольку  она  вл1яетъ  на  общую  сощальную  оц'Ьнку.  Ка- 
ждый челов'Ькъ  стремится  обезпечить  себФ  возможно  большее  удовле- 
творен1е  сверхъ  затраченной  стоимости;  но  посл16дняя  определяется 
не  имъ,  а  обществомъ.  Фермеръ  откажется  отъ  разведен1я  коровъ, 
если  затрачиваемая  имъ  стоимость  превысить  соц1альный  уровень, 
отраженный  въ  ц^нЬ. 


82.  Стоимость  и  полезность. 

Непризнан1е  того,  что  ц'Ьнность  есть  соц1альное  понят1е,  поро- 
дило множество  безплодныхъ  споровъ.  Та&ъ,  Рикардо  и  его  послФдо- 
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шели  утверждаютъ,  что  ценность  товара  определяется  стоимостью 
его  производства,  тогда  какъ  по  ин1№1ю  Джевонса  и  его  школы  ц'ёН' 
ность  ооред^ется  предельной  полезностью.  Правы  и  т6  и  друПе, 
но  не  въ  томъ  смысле,  въ  кавомъ  они  употребляютъ  термины  цен- 
ности, полезности  и  стоимости.  Ценность  измеряется  стоимостью  про- 
изводства, а  не  индивидуальной  стоимостью,  какъ  думадъ  Рикардо. 
Данность  одредЬлаетса  предельной  полезностью,  а  не  индивидуаль-* 
но1,  какъ  думалъ  Джевонсъ.  Ценность  измеряется  какъ  стоимостью, 
такъ  и  полезностью,  потому  что,  какъ  мы  видели  выше,  предельная 
соц1альная  стоимость  всегда  равна  предельной  соц1альной  полез* 
ноеп.  Въ  сущности  говоря,  последователи  Рикардо  и  Джевонса  правы 
въ  своихъ  собственныхъ  выводахъ  и  ошибаются,  поскольку  они 
отрнцаютъ  правильность  выводовъ  своихъ  противниковъ.  Пояс- 
ннхъ  это. 

Мы  знаемъ,  что  основное  свойство  всехъ  употребляемыхъ  чело- 
вЪкоиъ  блс^гь— это  полезность.  Но  для  того,  чтобы  благо  имело  цен- 
ность, одной  полезности  недостаточно.  Ценность  благъ  обусловли- 
вается ограниченностью  ихъ  предложен1я.  Полезность,  придающая 
б1агу  ценность,  есть  предельная  полезность.  Если  предложен1е  не- 
ограничено,  предельная  полезность  равна  нулю.  Итакъ,  положитель- 
ная предельная  полезность  зависитъ  отъ  ограниченности  предложен1я. 
Но  если  предложен1е  блага  ограничено,  пр1обретен1е  или  воспроизве- 
деше  его  требуетъ  известяыхъ  затратъ  или  стоимости.  Поэтому,  из- 
и^раа  предельную  полезность  товара,  мы  въ  действительности  изме- 
раеиъ  стоимость  его  пр1обретен1я.  Отсюда  видно,  что  мерой  цен- 
ности сдедуетъ  считать  либо  полезность,  либо  стоимость.  Такимъ 
образомъ,  въ  то  время  какъ  предельная  полезность  является  основ- 
ной причиной  ценности,  въ  томъ  смысле,  что  вещь,  лишенная  по* 
дезности,  не  можетъ  иметь  ценности, — стоимость  является  не  причи- 
ной ценности,  а  лишь  одинаково  хорошимъ  мериломъ  ея.  Съ  этой  точки 
зрЬн1я  спорить  о  томъ,  каково  действительное  мерило  ценности, 
столь  же  безплодно,  какъ  и  задаваться  вопросомъ,  какимъ  образомъ 
1зиерить  звукъ  отъ  удара  молотка  по  колоколу.  Съ  заменой  дан- 
наго  колокола  другимъ  изменится  и  производимый  имъ  звукъ;  при 
друюмъ  молотке  звукъ  тоже  будетъ  иной.  Въ  такой  же  связи  нахо- 
дятся въ  экономической  жизни  спросъ  и  предложен1е.  Когда  мы  го- 
воримъ  о  полезности,  мы  имеемъ  въ  виду  лицо,  нуждающееся  въ 
ней,--^.  е.  мы  имеемъ  въ  виду  спросъ.  Когда  мы  говоримъ  о  сто- 
лности,  мы  имеемъ  въ  виду  лицо,  отчуждающее  ее,  —  т.  е.  предло- 
хен1е.  Но  спросъ  и  предложен1е  связаны  между  собою  постояннымъ 
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взаимод1^йств1б1гь:  спросъ,  хотя  я  отражаетъ  собою  полезность,  изм1^- 
няется  вм'ЬстФ  съ  изи'Ёнен1еиъ  стоимости;  а  орбдложен1ер  хотя  и 
обусловливается  стоимостью,  изменяется  вмФстб  съ  изм1^нен1е]|ъ  по- 
лезности. Утверждать,  что  ценность  изи^^ряется  только  полезностью 
или  только  стоимостью,  значило  бы  сказать  половину  истины,  все 
равно,  какъ  если  бы  мы  утверждали,  что  ц1&нность  определяется 
только  спросомъ  или  только  предложен1емъ.  Ценность  выражаетъ  собою 
отношен1е  между  спросомъ  и  предложен1емъ.  Нельзя  говорить  о  пре- 
дельной полезности,  не  имея  въ  виду  стоимости,  и,  наоборотъ,  нельзя 
говорить  о  предельной  стоимости,  не  имея  въ  виду  полезности. 

Однако,  все  это,  повторяемъ,  верно  лишь  постольку,  посвольку 
речьидеть  о  соц1альной  стоимости  и  соц1альной  полезности. 
Полезность  блага  для  индивида  вл1яетъ  на  определен1е  ценности 
лишь  въ  той  (обыкновенно  безконечно  малой)  степени,  въ  какой  ин- 
дивидуальный выборъ  или  спросъ  со  стороны  отдельныхъ  лицъ 
вл1яетъ  на  общественный  спросъ.  Тотъ  фактъ,  что  на  моемъ 
поле  растетъ,  вапримеръ,  картофель,  еще  не  избавляетъ  меня  огь 
необходимости  платить  за  картофель  (если  онъ  мне  нуженъ)  обык- 
новенную рыночную  цену;  равнымъ  образомъ,  если  докторъ  пред* 
писываеть  мне  питаться  исключительно  картофелемъ,  то  это  еще  не 
даетъ  возможности  торговцу  брать  съ  меня  за  картофель  выше  ры- 
ночной цены.  Спросъ,  съ  которымъ  приходится  считаться  въ  эконо- 
мической жизни,  это — совокупный,  соц1альный  спросъ,  зависящ1й  огь 
соц1альной  полезности. 

Оъ  другой  стороны,  и  стоимость,  вл1ящая  на  ценность,  не  есть 
стоимость,  затрачиваемая  индивидуальнымъ  производителемъ  на  про- 
изводство даннаго  товара.  Работая  при  помощи  устаревшихъ  инстру- 
ментовъ,  я  могу  изготовить  столъ,  сважемъ,  въ  два  дня,  тогда  вавъ 
столяръ  можетъ  сделать  его  въ  два  часа.  Несмотря  на  это,  я  не 
получу  за  свой  столъ  больше,  чемъ  получить  столяръ.  При  этогь 
столяры  получаютъ  свою  плату  не  за  то,  что  они  затрачиваютъ  та- 
кое-то количество  труда,  а  за  то,  что  они  сберегаютъ  обществу 
жертву  или  стоимость,  которую  оно  должно  было  бы  затратить  для 
изготовлен1я  необходимыхъ  ему  столовъ.  Не  будь  столяровъ,  обще- 
ство вынуждено  было  бы  бросить  какую-нибудь  другую  работу  и 
посвятить  часть  своего  времени  производству  столовъ.  Вместо  того, 
чтобы  заставлять  каждаго  своего  члена  работать  по  нескольку  ча*' 
совъ  въ  день  надъ  изготовлешемъ  части  стола,  общество  выделяетъ 
изъ  своей  среды  особый  классъ,  занимающШся  исключительно  пронз- 
водствомъ  столовъ.  Однако,  общество  платить  за  столъ  только  сооб- 
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разно  его  предельной  соц1альной  стоимости,  и  эта  пред1^ная  сто- 
имость представляетъ  собою  крайнюю  жертву,  какую  общество  готово 
принести  ради  пр1обр1[1тен1я  столовъ.  Сумма,  которую  столярь  можетъ 
оолучить  за  свой  столъ,  должна  быть  согласована  съ  величиной  этой 
общественной  жертвы  или  затраты;  такимъ  образомъ,  ц'ённость 
товара  стремится  сд1^латься  эквивалентной  (индивидуальной)  сто- 
ихоети  его  производства.  Итакъ,  выражаясь  грубо,  можно  сказать, 
что  ц1Ьнность  определяется  индивидуальнымъ  трудомъ  или  стоимостью 
производства;  но  въ  действительности  стоимость  производства  не 
определяетъ,  а  лишь  выражаетъ  собою  ценность^  определяемую  сово- 
купностью всехъ  общественныхъ  силъ.  Товаръ  имеетъ  ценность  не 
вследств1е  того,  что  въ  него  вложенъ  трудъ  того  или  иного  лица,  а 
вследетв1е  доставляемой  имъ  общественной  услуги,  сберегающей  обще- 
ству затраты  на  его  производство.  Если  товаръ  не  доставляетъ  этой 
услуги,  онъ  не  имеетъ  никакой  ценности,  сколько  бы  труда  ни  было 
затрачено  на  его  производство.  Равнымъ  образомъ,  если  на  произ- 
водство товара  затрачивается  меньше  индивидуальнаго  труда,  товаръ 
будетъ  иметь  меньшую  ценность  не  потому,  что  уменьшилось  коли- 
чество индивидуальнаго  труда,  а  потому,  что  предельная  обществен- 
ная затрата  теперь  меньше.  Отсюда  видно,  что  конечной  причиной 
ценности  является  не  стоимость,  а  полезность. 

Итанъ,  ценность  можетъ  быть  определена  какъ  выражен1е  либо 
предельной  соц1альной  полезности,  либо  предельной  соц1альной  жертвы, 
приносимой  для  пр1обретен1я  полезности.  Ценность  можетъ  быть  вы- 
ражена въ  величинахъ  соц1альной  полезности  или  соц1альной  сто- 
имости, такъ  какъ  нхъ  предельный  степени  равны  между  собою. 
Однако,  индивидуальная  стоимость  вл1яетъ  на  ценность  лишь  по- 
стольку, поскольку  она  согласуется  съ  соц1альной  полезностью,  играю- 
щей роль  высшаго  решающаго  фактора.  Вопросъ  о  взаимоотношен1и 
Щ^нности  и  индивидуальной  стоимости  производства  будетъ  разсмо- 
тренъ  более  детально  ниже. 


83.  Общественный  излишекъ  и  прогрессъ. 

Такъ  какъ  прогрессъ  состоитъ  въ  достижен1и  возможно  большихъ 
результатовъ  съ  наименьшими  затратами  труда,  то  вопросы  соц1аль- 
ной  стоимости  и  общественнаго  излишка  (8ос1а1  зигркз)  пр1обре- 
таютъ  значен1е  основной  проблемы  экономической  науки,  Подъ  обще- 
етвеннымъ  излишкомъ  или  прибавочной  соц1альной  полезностью  мы 
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понимаемъ  превышен1е  удовлетворбн1я  надъ  жертвой.  Увеличен1е  при- 
бавочной волезности  возможно,  поэтому,  въ  двухъ  случаахъ:  или 
когда  увеличивается  удовлетворен1е  при  тФхъ  же  затратахъ,  или  же 
когда  уменьшаются  затраты,  а. удовлбтворен1е  остается  Нбизм1&нныиъ. 
Въ  первомъ  случаЪ  мы  им^еиъ  д-бло  съ  проблемой  потреблев1я,  во 
второмъ — съ  проблемой  производства.  Въ  первомъ  случае  мы  подхо- 
дймъ  къ  вопросу  бъ  точки  зр1Ьн1я  полезности,  во  второмъ — еъ  точки 
ърЬвЫ  стоимости. 

Общественный  излишекъ  можетъ  увеличиться  благодаря  измЪне- 
н1ямъ  въ  области  потреблешя.  Затраты  отд'Ьльныхъ  лицъ,  изъ  кото- 
рыхъ  составляется  общество,  могутъ  остаться  тЪ  же,  но,  благодаря 
ум^^лому  удовлетворен1ю  своихъ  потребностей,  они  могутъ  добиться 
большаго  излишка.  11риготовлен1е  хорошаго  обЪда  стоитъ  иногда 
столькихъ  же  усилШ,  какъ  и  приготовлен1е  плохого  обЪда,  но  удо- 
влетворен1е,  доставляемое  въ  первомъ  случа'Ь,  конечно,  больше.  Обще- 
ственный излишекъ  можетъ  значительно  увеличиться  вмФстЪ  съ  улуч- 
шеШемъ  способовъ  удовлетворен1я  общественныхъ  потребностей. 

Но  если  одна  и  та  же  затрата  усил1й  можетъ  доставить  различ- 
ное удовлетворен1е,  то  часто  случается  и  такъ,  что  одно  и  то  же 
удовлетворен1е  получается  при  различной  затратЪ  усилШ.  Р1^шаю- 
щимъ  факторомъ  является  здЪсь  не  потреблеАе,  а  производство.  Все, 
что  уменьшаетъ  стоимость  производства,  увеличиваетъ  на  ту  же  ве- 
личину общественный  излишекъ.  Если  об1^дъ,  стоивш1й  раньше  одинъ 
долларъ,  можетъ  быть  полученъ  теперь  за  пятьдесятъ  центовъ,  то 
намъ  придется  работать  для  пр1обр'Ьтвн1я  об1^да  меньше,  или  же,  ра- 
ботая по-прежнему,  мы  сум1^емъ  употребить  оетавш1еся  полъ-доллара 
на  что-либо  другое.  Цивилизац1я  зависитъ  отъ  роста  нашихъ  по- 
требностей. Но  въ  большинств1Ь  случаевъ  появлен1е  новой  потреб- 
ности требуетъ  новыхъ  добавочныхъ  усилШ  для  ея  удовлетворен1я.  Если 
затрата  усил1й  увеличивается  пропорц1онально  росту  потребностей, 
никакого  общественнаго  излишка,  въ  сравнен1и  съ  прежнимъ,  не  по- 
лучится. Но  какъ  только  становится  возможнымъ  удовлетворить  ста- 
рую потребность  съ  меньшей  затратой  усил1й,  величина  обществен- 
наго излишка  возрастаетъ,  такъ  какъ  часть  усил1й,  затрачивавшихся 
на  удовлетворен1е  старой  потребности,  можетъ  быть  теперь  напра- 
влена на  удовлетворен1е  какой-либо  новой  ^потребности.  Та  же  за- 
трата энергШ  дастъ  намъ  б5льш1е  результаты.  Уменьшен1е  соц1альноЁ 
стоимости  является  важн'бйшимъ  факторомъ  въ  создали  обществен- 
наго излишка. 

ИзиЪнен1я  въ  области  потреблен1я,  важныя  и  сами  по  себ1Ё,  пр!- 
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обр'Ьтаютъ  особенное  значеше  гЬхъ,  что  они  порождаютъ  изм'Ьнен1я 
въ  области  производства.  Но  иы  уже  знаеиъ,  что  совершенно  не 
существенно,  называемъ  ли  мы  общественный  излишекъ  прибавочной 
полезностью  потребителя  или  прибавочной  полезностью  производи- 
теля. Ютъ  также  существенной  разницы  и  тогда,  когда  мы  гово* 
римъ,  что  прогрессъ  обусловливается  уменьшен1емъ  стоимости  или  же 
что  онъ  обусловливается  возрастан1емъ  полезности.  Общественный 
жзлишекъ — это  результатъ  борьбы  челов1&ка  съ  природой,  превыше- 
н1е  результата  надъ  усил1ями.  Чтобы  увеличить  общественный  изли- 
текъу  надо  увеличить  результатъ  и  уменьшить  усил1я,  т.  е.  увели- 
чить полезности  и  уменьшить  стоимости. 

Но  для  прогресса  требуется  н'Ьчто  большее,  ч1^мъ  простое  возра- 
стан1е  общественнаго  излишка.  Правда,  безъ  такого  излишка  сколько- 
нибудь  высокое  развит1е  цивилизац1и  невозможно:  гд1Ь  энерг1я  обще- 
ства всец'Ьло  тратится  на  добывало  насущныхъ  средствъ  къ  суще- 
ствован1ю,  тамъ  н'Ьтъ  достаточно  простора  для  развит1я  высшихъ 
еторонъ  жизни.  Неразвитое  общество  тБмъ  и  отличается  отъ  куль- 
турнаго,  что  въ  первомъ  общественный  излишекъ  весьма  незначите- 
ленъ.  Но  одного  производства  богатства  еще  недостаточно.  Если  не 
обратить  вниман1я  и  на  проблему  распред'Ёлен1я,  общественный  изли- 
шекъ можетъ  очутиться  въ  рукахъ  привилегированнаго  меньшин- 
ства, тогда  какъ  масса  населен1я  будетъ  лишена  возможности  поль- 
зоваться его  благод'Бян1ями.  Истинно-демократа[ческ1й  строй,  какъ  въ 
промышленности,  такъ  и  въ  политической  жизни,  требуетъ  не  того, 
чтобы  всЪ  люди  были  равны  между  собою,  а  того,  чтобы  каждый 
челов'Ькъ  им'Ьлъ  равные  шансы  на  развит1е  своихъ  природныхъ  да- 
рованЛ.  Проблема  общественнаго  прогресса  заключается  въ  томъ, 
какъ  примирить  возможно  большее  общественное  производство  съ 
возможно  лучшимъ  соц1альнымъ  распред'Ёлен1емъ;  какимъ  образомъ 
создать  постоянно  растущ1й  общественный  излишекъ  и  въ  то  же 
время  обезпечить  его  равном'Ьрное  распред'Блен1е.  Безъ  посл1^дняго  мы 
легко  иожемъ  подпасть  подъ  власть  плутократ1и;  безъ  перваго  мы 
едва-ли  можемъ  подняться  выше  стад1и  варварства. 
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85.  Ц'Ьнность  и  рента. 

Мы  знаемъ  уже,  что  ц16нность  блага  обусловливается,  въ  Бонеч- 
ноиъ  счетФ,  доставляемымъ  имъ  удовлетворен1емъ  и  что  ц1Ьна  есть 
денежный  эквивалентъ  этого  удовлетворев1я.  Пбвоторыя  блага  слу- 
жатъ  намъ  лишь  на  одинъ  разъ:  польза  пищи  сказывается  лишь  въ 
моментъ  ея  потреблен1я.  Друг1я  вещи  оказывають  бол'Ёе  продолжи- 
тельную службу:  востюмъ,  прежде  ч1Ьиъ  износиться,  можетъ  прослу- 
жить намъ  н1^свольво  сезоновъ;  машиной  можно  пользоваться  годы, 
домомъ— десятки  л'Ьтъ.  Наконецъ,  н'Ькоторые  предметы  допусваютъ 
постоянное  пользован1е.  Участокъ  городской  земли  можетъ  служить 
въ  качеств'Ё  плаца  для  построекъ,  пока  существуетъ  данный  городъ; 
право  трамвайной  компан1и  на  изв']^стную  часть  городской  земли 
остается  неизм'Ённымъ  въ  течен1е  десятковъ  л']^тъ,  хотя  носители  этого 
права  могутъ  за  это  время  перем'Ьниться. 

Вещи  могутъ  продаваться  двояко:  можно  уступить  право  пользо- 
ван1я  вещью  на  время  или  навсегда.  Если  я  спрашиваю:  какова 
цФна  экипажа?— влад'Ьлецъ  отв'Ьчаетъ  мн'Ё:  десять  долларовъ  въ  день, 
если  онъ  им'Ёетъ  въ  виду  плату  за  пользован1е  экипажемъ  въ  тече- 
те дня,  или— тысяча  долларовъ,  если  онъ  подрадум1&ваетъ  пользова- 
н1е  экипажемъ,  пока  опъ  не  износится  или  не  сломается.  Плата  за  ноль* 
зован1е  вещью  въ  течен1е  ограниченнаго  срока  называется  рентой. 
Можно  отдавать  въ  наеиъ  лошадь  на  часъ,  или  востюмъ  на  вечеръ, 
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ии  пишущую  машину  на  мЪедцъ,  иди  доиъ  на  годъ  и  болФе.  Строго 
говоря,  употребляя  слово  «рента»  (геп!),  мы  разсматриваемъ  сделку 
съ  точки  зр1^н1я  того,  кто  передаетъ  право  пользован1я  и  получаетъ 
взам'Ьнъ  пер1одичеси1й  доходъ  (ге(1(111пд);  тогда  вавъ,  употребляя 
слово  «нанимать»  (Ь1ге),мы  разсматриваемъ  сдЪлку  съ  точки  зр'Ьн1я 
того,  кто  перенимаетъ  право  временнаго  пользован1я.  Обыкновенно, 
однако,  подобное  различ1е  не  проводится,  и  слово  Ыге  и  гепЪ  упо- 
требляются въ  тождественномъ  смысле.  Подъ  вл1ян1емъ  соц1альныхъ 
силъ,  обусловливающихъ  обм16нъ,  стоимость  пользоваШя  становится 
денежной  рентой,  получаемой  вла^гЬльцемъ  или  уплачиваемой  арен* 
датороз1Ъ.  Доходность  вещи— это  рента,  получаемая  или  уплачиваемая 
за  пользован1е  ею. 

Иногда  слово  «рента»  прим1^нябтся  лишь  къ  нФкоторымъ  ея  раз- 
новидностямъ.  Такъ,  наприм'Ёръ,  въ  Англ1и,  гд'Ь  еще  въ  восемнадца- 
томъ  стол'ЬтШ  земля  составляла  главную  форму  пом'Ьщен1я  капита- 
ловъ,  рента  сд-блалась  синонииомъ  земельной  ренты:  подъ  рентой 
донимались  доходы  съ  земельныхъ  владФн1й.  Всл(дств1е  этого,  теор1я 
ренты,  выработанная  англШскиии  экономистами,  получила  несколько 
своеобразное  значвн1е.  Напротивъ  того,  ФранхЦя  наканун1Ь  революц1и 
достигла  ббльшихъ  усп'Ьховъ  въ  области  финансовыхъ  предпр1ят1йу  и 
слово  геп^ез  означало  доходы  капиталистовъ;  даже  и  въ  настоящее 
время  рантье— это  человЬкъ,  живущШ  доходами  съ  капитала.  Еавъ 
общая  экономическая  категор1я,  рента  означаетъ  пер1одическШ  до- 
ходъ (исчисляемый  нын'Ь  въ  деньгахъ),  получаемый  за  пользован1е 
въ  течен1е  опред'Ьленнаго  срока  землей,  общественными  имуществами 
или  ч'Ьмъ-либо  инымъ.  Рента  можетъ  быть  разсматриваема  съ  трехъ 
точевъ  дрФн1я.  1)  Съ  точки  зр'Ьн1я  экономическаго  блага,  рента  есть 
лродуктъ:  польза  веши  есть  ея  продуктъ  или  рента.  2)  Съ  точки 
зр1Ьн1я  влад'Ьльца,  рента  есть  доходъ  отъ  передачи  пользоваШя  вещью. 
3)  Съ  точки  зр'Ьн!я  арендатора,  рента  есть  стоимость  или  плата  за 
право  пользован}я.  Люди  уплачиваютъ  ренту  потому,  что  получаютъ 
взам1^нъ  доходъ  въ  форм!  пользован1я  пр1обр'Ьтаемой  вещью.  Итакъ, 
рента  является  въ  одно  в  то  же  время  продуктомъ,  доходомъ  и  стои- 
мостью. 

Богда  право  пользован1я  благомъ  передается  нами  не  на  время, 
а  навсегда,  мы  часто  говоримъ  о  рыночной  или  продажной  ц'бнно- 
сти,  въ  отдич1е  отъ  рентной  ц'Ьнности.  Строго  говоря,  это  противо- 
положен1е  неправильно.  Когда  мы  отдаемъ  что-либо  въ  наемъ,  мы 
также  им'Ьемъ  дЬло  съ  продажной  ц'Ьнностью;  но  въ  такомъ  щчгЛ 
продается  не  право  постояннаго  пользован1я,   а  лишь  право  пользо- 
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ван1я  на  изв'Ьстный  срокъ.  Иногда  употребляется  также  тернянъ 
имущественной  ц1Ьнноети  (ргорег^у  уа1ив),  въ  отлич1е  отъ  рентной 
ц'Ьнностн.  Положительная  сторона  этой  тернинолог1и  заключается  въ 
томъ,  что,  пока  иы  влад'Ьеиъ  собственностью,  иы  владЪеиъ  и  пра- 
вомъ  пользован1я  ею,  вакъ  въ  настоящеиъ,  такъ  и  въ  будущемъ; 
отрицательная  сторона  ея  состоитъ  въ  томъ,  что  собственность — юри- 
дическое поняпе,  тогда  какъ  рента — понят1е  экономическое.  Рента 
также  представляетъ  одну  изъ  разновидностей  собственности.  Д-Ьй- 
ствительное  различ1е,  какъ  уже  было  указано  выше  (§  6),  суще- 
ствуетъ  лишь  между  капитальной  и  рентной  ц'Ьнностью.  Когда 
мы  продаемъ  право  нользован1я  вещью,  на  время  или  навсегда, 
мы  вычисляемъ  ея  капитальную  ]гЬнность.  Выражаясь  грубо,  мы  въ 
первомъ  случа'Ь  отдаемъ  вещь  въ  наемъ,  а  во  второмъ— иродаекъ 
ее;  но,  строго  говоря,  мы  продаемъ  въ  обоихъ  случаяхъ  съ  той  лишь 
разницей,  что  въ  первомъ  случа'Ь  пользован1е  ограничено,  во  вто- 
ромъ же — неограничено. 

Теперь  возникаетъ  вопросъ,  каково  взаимоотношен1е  между  рен- 
тной  и  капитальной  ц1^нностью  и  какимъ  образомъ  исчисляется  по* 
сл'Ьдняя. 


86.  Законъ  обезц'Ьнен!я. 

Долгов'Ьчность  экономическихъ  благъ  относительна.  На  одномъ 
полюсе  находятся  блага,  уничтожающ1яся  сейчасъ  же  поел1&  перваго 
ихъ  употреблен1я,  наприм'Ьръ,  бумажный  салфетки,  яблоки  и  т.  п.; 
на  другомъ — земельные  участки,  могущ1е  служить  опорой  для  зданИ 
въ  течен1е  безконечно  долгаго  времени.  Между  этими  двумя  крайно- 
стями расположена  вся  масса  циркулирующихъ  въ  современномъ  об- 
ществ'Ь  благъ.  Всё  они  раньше  или  позже  изнашиваются  и  те- 
ряютъ  свою  полезность.  Иногда  обезц'6нен1е  совершается  быстро 
(платье  изъ  легкаго  шелка);  иногда  вещь  отличается  большею  долго- 
в'Ьчностью  (современный  машины);  иногда  же  он'ё  чрезвычайно  до1- 
гов'Ьчны  (современные  многоэтажные  дома  изъ  стали  и  стекла).  Но, 
во  всякомъ  случа'Ь,  предметъ,  предназначенный  для  постояннаго  поль- 
зован1я,  нуждается  отъ  времени  до  времени  въ  ремонт1Ь.  Ничто  не 
гарантировано  отъ  разрушен1я:  даже  земля,  какъ  увидимъ  ниже 
(§  132),  можетъ  считаться  неуничтожаемой  лишь  въ  томъ  смысле, 
что  остаются  неизм'Ьнными  ея  разм1Ьры. 

Очевидно,  что  капитальная  ц1Ьнность  блага  зависитъ  отъ  числа 
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рентныхъ  ценностей,  за  вычетоиъ,  конечно,  стоииости  изнашиван1я. 
Когда  вещь  уничтожается  посд1Ь  перваго  же  7потребден1я,  капиталь- 
ная и  рентная  хгБнности  совпадаютъ:  въ  такоиъ  случа1&  рентная 
ц-Ьнноеть  равна  капитальной.  Нельзя  купить  право  на  употреблен1е 
угля  (хотя  бы  на  одинъ  разъ),  не  купивъ  самого  угля.  Въ  данномъ 
елуча1Ь  хгЬнность  изнашиван1я  равна  всей  ценности  блага,  уни* 
чтожающагоея  послФ  перваго  же  употреблен1я.  Таиъ  же,  гд'Ь  благо 
допускаетъ  неоднократное  употреблен1е,  рентная  и  капитальная  цен- 
ности различны.  Когда  обезц'6нен1е  происходить  быстро,  разлнч1е  это 
не  велико.  Гребное  судно  быстро  изнашивается  и  портится  иногда 
поел'Ь  перваго  же  употреблен1я.  Судно,  продажная  ценность  котораго 
равна  шестидесяти  доллараиъ,  часто  отдается  въ  наемъ  за  тридцать 
долларовъ  въ  течен1е  одного  л'бта:  продажная  или  капитальная  цФн^ 
нести  лишь  вдвое  больше  рентной.  Судно  можетъ  продержаться  н1^ 
сколько  л'Ьп,  но  ч'бмъ  дальше,  тЬиъ  больше  оно  нуждается  въ  ре- 
нонтЬ  и  т1^нъ  меньше  доставляемый  имъ  чистый  доходъ,  пока,  на- 
Бонецъ,  затраты  на  ремонтъ  не  превысятъ  дохода  и  судно  не  будетъ 
выброшено,  какъ  негодное:  оно  теперь  не  им1^етъ  никакой  капиталь- 
ной 1гЬнности,  такъ  какъ  не  можетъ  доставить  рентной  ценности. 
Таиъ,  гд1Ь  возможно  сравнительно  долгое  пользован1е  (напр.^  хорошо 
выстроенный  домъ),  продажная  ценность  часто  въ  десять  или  въ 
двадцать  разъ  больше  ежегодной  рентной  ц'Ьнности.  Новый  доиъ  мо- 
жетъ не  нузкдаться  въ  починк'Ь  въ  течен1е  четырехъ  или  пяти  л'Ьтъ, 
но  съ  каждымъ  посл'Ьдующимъ  годомъ  расходы  на  ремонтъ  стано- 
вятся все  больше,  пока  и  зд'Ьсь  не  наступаетъ  время,  когда  расходы 
становятся  больше  доходовъ.  Чтобы  предохранить  себя  отъ  резуль- 
татовъ  обезцФнен1я,  коммерческ1е  люди  учреждаютъ  фондъ  погаше- 
н1я.  Ежегодно  откладывается  часть  дохода  для  погашен1я  обезц1^не- 
н1я,  такъ  что  къ  концу  пер1ода  накопляется  сумма,  достаточная  для 
погашен1я  расходовъ  по  во8становлен1ю  недвижимости.  Другими  ело* 
вами,  ремонтъ  можетъ  производиться  изъ  года  въ  годъ,  или  же 
расходы  по  ремонту  накопляются  въ  вид1Ь  особаго  фонда,  который 
затрачивается  раземъ  по  истеченШ  пер1ода  существованШ  даннаго 
недвижимаго  имущества.  Тамъ  гд'Ь  ремонтъ  невозможенъ,  наприм'Ьръ 
въ  копяхъ,  ежегодная  рента  все  же  должна  превышать  ренту  съ 
обычной  земли,  такъ  какъ  минеральный  запасъ  въ  копяхъ  долженъ 
въ  К0НЦ16  концовъ  истощиться  и  часть  ренты  должна  пойти  или  въ 
фондъ  погашен1я  или  на  возм'Ьщен1е  убытковъ,  связанныхъ  съ  исчез- 
новен1еиъ  рентной  ценности. 

Итакъ,  отношвн1е  между  капитальной  и  рентной  ц16нностями  опре- 
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дФляется  степенью  долгов^&чности  блага  или  количеетвомъ  посл^Ьдова- 
тельно  доставляемыхъ  ииъ  рентныхъ  ц'Ьнностей.  Капитальная  рента 
эависитъ  отъ  чистой,  а  не  отъ  валовой  ренты;  иными  словами,  она 
аависитъ  отъ  величества  посл'Ёдовательно  постуиающихъ  валовыгь 
доходовъ  минусъ  расходы  по  ремонту.  Складывая  цифры  валовой 
ренты  и  выбитая  изъ.;  полученной  суммы  фондъ  ногашешя,  мы 
получимъ  величину  капитальной  ценности.  Отношен1е  между  капиталь- 
ной и  рентной  ц^^нностями  зависитъ,  прежде  всего,  отъ  количества 
последовательно  постуиающихъ  рентныхъ  ц'Ьнностей. 

Этимъ  мы  не  хотимъ  сказать,  что  болФе  долгов1&чныа  блага 
тЛють  и  бдльшую  капитальную  Ц'Ьнноеть:  жел1^о  мен1^е  ц^кнно, 
ч1Ьмъ  шелкъ,  хотя  и  отличается  большей  прочностью.  Мы  хотимъ 
лишь  сказать,  что  когда  валовая  рента  двухъ  благъ  одинакова,— т.  е. 
когда  цФна,  уплачиваемая  за  пользован1е  ими  въ  течен1е  определен* 
наго  пер1ода,  одна  и  та  же, — ^различ1е  въ  ихъ  капитальныхъ  ц-бино- 
стяхъ  объясняется  тЬмъ,  сколько  разъ  можно  отдать  данную  вещь 
въ  наемъ  на  опред'Ьленный  срокъ.  Домъ  и  лошадь  могутъ  доставлять 
одну  и  ту  же  ренту,  наприиФръ,  двадцать  долларовъ  въ  м'Ьсяцъ,  хо- 
тя продажная  ц'Ьнность  дома  значительно  выше,  чЪмъ  ц16нность  ло- 
шади. И  домъ  и  лошадь  не  ии'Ьли  бы  никакой  капитальной  ц1&нно- 
сти,  если  бы  они  не  приносили  рентной  ценности*  Рентный  ценности 
обоихъ  одинаковы,  такъ  вакъ  предельная  полезность  месячнаго  упо- 
треблен1я  въ  обоихъ  случаяхъ  одна  и  та  же;  иначе  говоря,  члену 
данной  экономической  группы  лошадь  доставляетъ  въ  общемъ  столь- 
ко же  удовлетворен1я,  сколько  и  донъ.  Но  капитальная  ценность 
лошади,  въ  сравнен1и  съ  домомъ,  меньше,  такъ  какъ  она  скорее 
изнашивается,  т.  е.  пользованхе  ею  не  столь  продолжительно. 

Капиталъ — ^это  капитализированный  доходъ.  Еапитальная  цен- 
ность—это сумма  или  аапасъ  рентныхъ  ценностей;  чемъ  боль- 
ше число  рентныхъ  ценностей,  доставляемыхъ  даннымъ  благомъ, 
темъ  больше  его  капитальная  ценность  въ  сравнев1и  съ  рентой. 
Отношен1е  между  капитальной  и  рентной  ценностями  зависитъ,  пре- 
жде  всего,  отъ  степени  прочности  или  долговечности  даннаго  блага. 


87.  Оц'Ьнка  Ц'Ьнностей,  реализуемыхъ  въ  будущеиъ. 

До  наступлен1я  пер1одацивилизащи  человекъ  живетъ  исключительно 
настоящимъ.  Его  потребности  отличаются  спазмодическииъ  харавте- 
ромъ;  достаточно  ему  удовлетворить  насущный  потребности,  и  онъ 
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уже  не  дунаетъ  о  завтрашнемъ  дн-Ь.  По  м^^р'б  роста  культуры  люди 
проявдяютъ  больше  благоразуШя  и  предусмотрительности.  Заботу  о 
будущеиъ  можно  встр'Ьтить  даже  среди  высшихъ  представителей  жи- 
вотнаго  царства,  напр.,  среди  муравьевъ,  пчелъ  и  б'Ьловъ:  они 
обыкновенно  оетавляютъ  часть  своей  пищи  въ  видЬ  запаса  на  бу* 
дущее  время.  По  мв1^н1ю  философовъ,  истинная  прелесть  жизни  за* 
иючаетея  въ  предвидФн1и  будущаго  и  въ  размышлен1яхъ  о  прошед- 
шемъ.  Это  Щпо  только  въ  прим'Ьнен1и  въ  высоворазвитыиъ  нату- 
раиъ,  да  и  то  лишь  отчасти.  Для  большинства  челов16чества  насущный 
нужды  я  интересы  дня  играютъ  первостепенную  доминирующую 
роль. 

Благодаря  этой  психологической  особенности,  люди  склонны  при- 
давать большее  значеШе  удовлетворен1ю  потребностей  въ  настоящемъ, 
ч1^мъ  въ  будущемъ.  Они  сл'Ьдуютъ  пословиц'Ь:  «лучше  синица  въ 
руки,  чЬжь  журавль  въ  небФ».  Наши  разсчеты  на  будущее  бол'бе 
хли  шетЛе  непрочны,  тавъ  вакъ,  кром'Ь  настоящаго,  мы  ни  въ  чемъ 
не  можемъ  быть  абсолютно  р'бреньк  Въ  будущемъ  могутъ  измениться 
1  наши  потребности  и  способы  ихъ  удовлетворен1я.  Настоящ1я  по- 
требности и  ихъ  удовлетворен1е  могутъ  быть  точно  измерены,  такъ 
какъ  они  представляютъ  собою  вполн'Ь  определенную  величину. 
Налротивъ  того,  будущ1я  потребности  и  ихъ  удовдетворен1е  не  мо- 
гуть  быть  изм16рены  съ  той  же  точностью,  въ  виду  возможныхъ  съ 
течен1емъ  времени  измФненШ.  Благодаря  этому,  будущ1я  блага  оцё- 
нкваются  нами  ниже  настоящихъ;  мы  кавъ  бы  производимъ  «дисвонтъ 
будущаго»,  вычитая  часть  будущаго  удовлетворен1я. 

Законъ  низшей  оц1^нки  ценностей,  реализуемыхъ  въ  будущемъ, 
составляетъ  часть  бол'Бе  широкаго  закона,  съ  одной  стороной  вото- 
раго  мы  уже  познакомились  выше.  Вс1^  чувственный  впечатл'Ьн1я 
могутъ  быть  сведены  къ  двуиъ  фактораиъ — пространству  и  времени. 
Когда  мы  прим1^няемъ  къ  авономической  жизни  представлен1е  про* 
странства,  передъ  нами  выступаетъ  законъ  убывающей  «простран- 
ственной» полезности  (зрасе  иШКу):  каждый  новый  ивкрементъ  благъ, 
существующихъ  въ  пространств'Ь,  им'Ёетъ,  какъ  мы  уже  знаемъ  (§  73), 
все  убывающее  значен1е.  Когда  мы  прим'Ьняемъ  въ  экономической 
жизни  представление  времени,  передъ  нами  выступаетъ  законъ  убы- 
вающей полезности  времени  (ише  и1Ш1;у):  каждая  новая  отсрочка 
удовлетворен1я  потребности  все  бол1^е  уменьшаетъ  для  насъ  его  ц'Ьн- 
иоеть.  То,  что  существуетъ  внФ  пространства  и  времени,  не  можетъ 
им^ть  полезности.  Увеличьте  элементъ  пространства,  т.  е.  првдложен1е 
товаровъ, — и  вы  уменьшите  ихъ  пред'Ьльную  полезность;  увеличьте 
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элвиентъ  времени,  т.  е.  отсрочьте  7довлетворен1е  потребности, — и  вы 
опять-таки  уменьшите  пред1^ьную  полезность.  Въ  первомъ  случае 
мы  им'бемъ  д'1^0  съ  пред1^ломъ  пространства,  во  второмъ — съ  предЪ- 
ломъ  времени;  но  результатъ  въ  обоихъ  случаяхъ  одинъ  и  тотъ  же. 
Увеличьте  до  опред'Ьленнаго  уровня  предложен1е  товаровь^ — ^и  пре- 
д'1^льная  полезность  или  хг^нность  нсчезнетъ,  вакь  исчезнетъ  она  и 
въ  томъ  случа'Ь,  если  вы  увеличите  до  извФстнаго  пред1^ла  отсрочку 
удовлетворен1я  потребностей. 

Итакъу  непосредственное  удовлетворен^  потребностей  ценится 
нами  обыкновенно  выше,  ч1Ьмъ  удовлетвореМе  ихъ  въ  будущемъ.  По 
м1^р1^  того,  какъ  пользован1е  благомъ  отходитъ  все  дальше  въ  глу- 
бину будущаго,  ц'Ьнность  его  становится  все  меньше  и,  наконецъ, 
совершенно  исчезаетъ.  Поэтому,  хотя  благо,  имеющее  въ  настоящШ 
моментъ  рентную  ц']Ённость,  можетъ  доставлять  ее  и  въ  будущемъ, 
теперешняя  оц16нка  каждой  изъ  этихъ  будущихъ  рентныхъ 
ц16нностей  прогрессивно  убываетъ.  Такъ  какъ  капитальная  ценность  есть 
не  что  иное,  какъ  оц-Ьика  въ  настоящ1й  моментъ  вс1&хъ  бу- 
дущихъ рентныхъ  ц'Ьнностей,  то  очевидно,  что  несоразм'Ьрность  между 
рентной  и  капитальной  ц'Ьнностями  не  зависитъ  исключительно  отъ 
степени  долгов'Ьчности  блага,  ибо  ч'ёмъ  благо  долговЪчнбе,  тбмъ  ниже 
теперешняя  оц'Ёнка  его  отдаленной  пользы,  такъ  что  въ  изв^^ный 
моментъ  ростъ  долгов'Ьчности  или  прочности  не  вызоветъ  никакого 
уввличен1я  ц1^нности.  Предположимъ,  что  участокъ  земли  подъ  по- 
стройки даетъ  опред1^енную  ренту,  и  есть  веб  основан1я  думать,  что 
онъ  будетъ  доставлять  эту  ренту  въ  течен1е  неопред1^леннаго  пер10да 
времени.  Т^мъ  не  мен1^е,  при  продаже  участка  за  него  можно  полу- 
чить, въ  вид'Ь  капитальной  хтЬнности,  сумму,  эквивалентную  рентной 
ц'бнности,  увеличенной  лишь  въ  двадцать  или  двадцать  пять  разъ. 
Зд1^сь  не  произошло  обезцФнен!я  земли,  земля  не  износилась,  зд1Ьсь 
нФтъ  также  необходимости  въ  фонд1^  погашен!я,  и  т'Ьмъ  не  иен1^е  за 
землю  можно  получить  сумму,  лишь  въ  двадцать  разъ  ббльшую  еже- 
годной ренты,  хотя  есть  вс*  основан1я  думать,  что  эта  рента  будетъ 
получаться  въ  течен1е  бол'Ье  двадцати  л'Ьтъ. 

Итакъ,  отношен1е  между  рентной  и  капитальной  ц16нностями  обу- 
словливается двумя  факторами — закономъ  паден1я  ценности  (обезцФ- 
нен1я)  и  закономъ  низшей  оц1^нки  ценностей,  реализуемыхъ  въ  бу- 
дущемъ. Съ  одной  точки  зр'Ьн1я,  ч1^мъ  долгов'ЬчкЬе  благо  и  ч'Ьиъ 
больше  число  грядущихъ  пользован1й  имъ,  т16мъ  больше  несорадм1Бр- 
ность  между  рентной  и  капитальной  ц'Ьнностями;  съ  другой  точки 
зрШя,  ч^&мъ  долговЪчн'Ье  благо  и  чЪмъ  отдаленнее  пользован1е  имъ, 
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тЬмъ  указавная  несоравм'Ьрность  меньше.  Соединяя  оба  эти  положены 
вмФстЪ,  мы  можемъ  сказать,  что  капитальная  х^Ьниость  есть  резуль* 
тагь  суммнроваАя  теперешнихъ  оц1Ьнокъ  каждой  изъ  посл'Ьдующихъ 
рентныхъ  ценностей.  Если  данное  благо  доставляетъ  дв%  равныя 
годовыя  рентныя  ц1№ности,  то  капитальная  ц1^нность  будетъ  н'6- 
сколько  меньше  удвоенной  первой  рентной  ц'Ьнности;  если  можно 
ожидать  трехъ  рентныхъ  ценностей,  капитальная  ценность  будетъ 
невольно  меньше  утроенной  первой  рентной  ценности.  Инкременты, 
образующ1е  капитальную  ц'Ьнность,  постепенно  уменьшаются  и,  на^ 
хонедъ,  совершенно  исчезаютъ. 


88.  Законъ  убывающей  доходности. 

До  сихъ  поръ  мы  имФли  Д'Ьло  съ  потребительными  благами,  т.  е. 
съ  предметами  непосредственнаго  потреблен1я,  и  констатировали,  что 
ценность  ихъ  обусловливается  доставляемымъ  ими  удовлетворен1емъ. 
Есть,  однако,  блага,  который  не  доставляютъ  непосредственнаго  удо- 
влетворен1я,  а  употребляются  лишь  вакъ  оруд1я  производства.  Ихъ 
называютъ,  поэтому,  посредственными  или  производственными  бла- 
гами, или  просто  оруд1ями  производства.  Очевидно,  что  подобно  тому, 
какъ  капитальная  ц'бнность  потребительныхъ  благъ  обусловливается 
величиной  ихъ  рентныхъ  ц-Ьниостей,  подобно  этому  и  ц'Бнность  произ- 
водственныхъ  благъ  обусловливается  ц'Ённостью  ихъ  продуктовъ — 
потребительныхъ  благъ.  Ц-Ённость  сырья  обусловливается  ц'Ьнностью 
готовыхъ  товаровъ.  Ц'Ьнность  жед'Ьзной  руды  зависитъ  отъ  ц1^нности 
гвоздей,  листового  жел'Ёза  и  другихъ  жед'Ьзныхъ  изд1^Ш.  Ценность 
труда  зависитъ  отъ  ц'Ьнности  производимыхъ  имъ  продуктовъ.  Ц'Ён- 
ность  возникаетъ  при  непосредственномъ  удовлетворен1и  челов1^ческихъ 
потребностей  и,  переходя  черезъ  рядъ  вещей,  доходитъ  до  своего  пер- 
воисточника, вызвавшаго  ее  къ  жизни. 

Основной  законъ  ц'Ьнности — это  законъ  убывающей  полезности» 
Удовлетворен1е,  доставляемое  3  последующими  инкрементами  потреби- 
тельваго  блага,  уменьшается  вм^стЬ  съ  увеличен1емъ  его  количества. 
Когда  же  мы  сравниваемъ  полезность  различныхъ  инкрементовъ  про- 
изводственныхъ  благъ  или  оруд1й  производства, — передъ  нами  высту- 
паетъ  законъ  убывающей  доходности.  Вместо  убывающей 
полезности  непосредственныхъ  услугъ,  доставляемыхъ  потребитель* 
нымъ  благомъ,  мы  имФемъ  д'Ьло  съ  убывающей  доходностью  произ- 
водственнаго  блага,   при  помощи  котораго  изготовляются  предметы 
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потреблев1я.  Работая  на  одномъ  станк'Ь^  челов1&къ  вырабатываегь 
опред1иенноб  Еоличество  ткани.  Работая  на  двухъ  стансахъ,  онъ 
вырабатываетъ  вдвое  больше,  а  можетъ  быть  и  бол1^е,  ч^мъ  вдвое; 
дайте  ему  четыре  станва  —  и  выработка  увеличится  вчетверо. 
Но  когда  число  станвовъ  достигнетъ  изв'Ьстнаго  пред'Ьла,  постановка 
новыхъ  станковъ,  сверхъ  этого  пред'Ьла,  ослабить  энерЛю  работника 
и  вызоветъ  съ  его  стороны  рядъ  ошибокъ.  Общая  производитель- 
ность можетъ  увеличиться,  но  производительность  важдаго  станка 
уменьшится,  пока,  наконецъ,  постановка  новыхъ  станковъ  вовсе  не 
увеличить  общей  производительности.  Положен1е  нисколько  не  изме- 
нится, если  вм'Ьсто  станковъ  мы  увеличимъ  число  рабочихъ.  Увели- 
чен1е  работы  сверхъ  изв'Ьстнаго  пред'Ьла  влечетъ  за  собою  относи- 
тельное уменьшен^  результатовъ  труда.  Гребецъ  можетъ  увеличить 
скорость  лодки,  налегая  сильн1^е  на  весла;  но  посл1^  изв1^стнаг6  пре- 
дка увеличен1е  усил1й  со  стороны  гребца  не  повлечетъ  за  собою 
увеличен1я  скорости.  Увеличен1е  числа  гребцовъ  нисколько  не  м1- 
няетъ  д'Ьла.  При  двухь  гребцахъ  лодка  не  будетъ  двигаться  въ  два 
раза  скор1^е,  ч'Ьмъ  при  одномъ,  при  четырехъ  гребцах  ь  она  не  бу- 
детъ двигаться  въ  два  раза  скор1^е,  ч1Бмъ  при  двухъ.  Просторны! 
омнибусъ  можетъ  вм'Бстить  больше  публики;  но  когда  онъ  увеличенъ 
до  изв'Ьстнаго  пред'Ёла,  становится  выгодн'Ье  купить  новый  омнибусь, 
ч^мъ  увеличить  еще  бол'Ье  рази'Бры  стараго.  На  данномъ  земельномъ 
участк'Ь  можетъ  быть  выгодно  увеличить  количество  рабочихъ  и 
удобрбн1я  и  улучшить  качество  машины;  но  посл1Ь  изв1Ьстнаго  пре- 
дала дальн'Ёйш1я  затраты  труда  и  капитала  начтутъ  приносить  отно- 
сительно меньш1е  результаты.  Законъ  убывающей  доходности  уни- 
версаленъ;  онъ  првдставляетъ  собою  лишь  въ  иной  форм'Ь  законъ 
убывающей  полезности.  Посл^диШ  покоится  на  ограниченности  чело- 
в'Ьческой  природы,  первый  же  обусловливается  ограниченностью 
окружающей  челов'Ёка  обстановки.  Доходъ  отъ  производственнаго 
блага  или  оруд1Я  производства  вполн1^  аналогиченъ  доходности  или 
полезности  потребительнаго  блага.  Ръшающимъ  элеиентомъ  и  зд1^сь  и 
тамъ  является  относительная  способность  удовлетворять  челов1Бческ{я 
потребности. 

Подобно  тому,  какъ  законъ  убывающей  полезности  приводить 
насъ  Бъ  понят1ю  пред1^льной  полезности — основ16  всякой  ц1Ьнности,— 
такъ  и  законъ  убывающей  доходности  приводить  къ  понят1ю  пре- 
дельной утилизац1и.  Здесь  имеется  въ  виду  пределъ,  сверхъ  котораго 
всякое  добавочное  усил1е  не  даетъ  достаточныхъ  результатовъ.  Этотъ 
пределъ   можетъ   быть  интенсивнымъ  или  экстенсивнымъ.  Если  мы 
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усажнваемъ  больше  публики  въ  одинъ  и  тотъ  же  оинибусъ,  ил 
пускаешь  больше  по'Кздовъ  по  той  же  лия1и,  или  заставляеиъ  рабо- 
чаго  присматривать  за  ббльшииъ  числомъ  станковъ,  или  кладемъ 
больше  удобрен1я  на  одномъ  и  токъ  же  участкЪ  земли,  мы  увели- 
чиваемъ  интенсивную  утилизац1ю,  пока  не  будетъ,  навонещ»,  достиг- 
нуть интенсивный  пред']^ъ,  при  котороиъ  всшйе  новые  расходы  или 
новый  усил1я  не  будуть  компенсироваться  добавочными  доходами. 
Переполнен^  оинибусовъ  можеть  заставить  пассажировъ  приб1Ьгнуть 
сь  другимъ  средствамъ  передвижен1я;  увеличен1е  числа  по1^довъ  мо- 
жеть повести  къ  частыиъ  крушен1ямъ;  увеличен1е  количества  станковъ 
можеть  повлечь  за  собою  ббльшую  порчу  материала;  улучшен1е  удоб- 
рен1я  можеть  оказаться  несорази'Ьрно  дорогимъ.  Вь  такихъ  случаяхъ 
влад'блець  найдеть  для  себя  бол«е  выгоднымь  купить  новый  оини- 
бусъ,  выстроить  новый  железнодорожный  путь,  нанять  больше  ра- 
бочихь  или  расширить  площадь  своихъ  земельныхь  влад«н1й.  Это 
будетъ  экстенсивная  утили8ац1я;  ее  можно  продолжать  вплоть  до 
экстенсивнаго  предала,  сверхъ  котораго  становится  уже  невыгоднымъ 
закупать  новые  омнибусы,  строить  новый  путь,  увеличивать  число 
рабочихь  или  расширять  земельную  площадь.  Пред'блъ— интенсивный 
либо  экстенсивный— достигается  благодаря  закону  убывающей  доход- 
ности. Вахъ  ценность  всякаго  потребительнаго  блага  зависитъ  оть 
его  предельной  полезности,  такъ  и  ценность  всякаго  производствен- 
наго  блага  или  оруд1я  производства  зависить  оть  его  предельной 
производительности,  т.  е.  оть  его  производительности  при  предельной 
утилизац1и. 


89.  Формы  Ц'Ьнности. 

Все,  что  покупается  или  продается  на  рынке,  можетъ  быть  раз- 
делено на  четыре  группы:  во-первыхъ,  человеческ1я  услуги,  оказы* 
ваемыя  представителями  физическаго  и  умственнаго  труда;  во-вто- 
рыхъ, .  конкретный  блага  —  производственныя  или  потребительный; 
вь-третьихь,  обязательства  и  привилеЛи  всевозиожнаго  рода;  въ- 
четвертыхь,  капитальный  фондъ. 

Что  касается  первой  группы,  то  очевидно,  что  продавать  можно 
лишь  временное  пользоваШе  услугой.  Услуга  —  это  приложен1е  на- 
пшхь  силь  и  способностей;  пр1обретая  услугу,  мы  не  покупаемь 
самого  источника  этихъ  силь.  Поэтому,  продажная  ценность  эконо- 
мичесхаго  блага  (услуги)  равна  ея  рентной  ценности.  Можно  пани- 
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кать  челов'Ьва,  подобно  тому,  кавъ  иы  беремъ  на  провагь  п1аш1но. 
Если  мы  нанимаемъ  его  для  выполнен1я  определенной  работы,  мы 
оплачиваемъ  услугу;  нанимая  его  на  срокъ — поденно,  пом1^сячно  или 
на  годъ,  —  мы  оплачиваемъ  ограниченный  рядъ  уолугъ.  Купить  ра- 
80мъ  всФ  услуги  челов'кБа  можно  лишь  тогда,  Еогда  онъ  —  рабъ^ 
т.  е.  им1^етъ  опрвД'Ьленную  денежную  ценность,  подобно  другимъ 
видамъ  движимой  собственности.  Въ  свободномъ  государстве  никто 
не  согласится  на  отчужден1е  за  определенную  валовую  сумму  всЬхъ 
своихъ  будущихъ  услугъ.  Плата  за  человечесв1я  услуги  обы]шовенно 
не  называется  арендной  платой  (геп1^),  хотя  часто  приходится  слы- 
шать объ  итальянскяхъ  ра(1гопе  въ  Америке,  «заарендовывающихъ» 
своихъ  соотечественниковъ-иммигрантовъ,  или  о  тюремныхъ  смотри- 
теляхъ  въюжныхъ  штатахъ,  законтрактовывающихъ  своихъ  заклю- 
ченныхъ.  Обыкновенно  доходъ,  приносимый  человеческими  услугами, 
называется  заработной  платой  (а  въ  применена  въ  интеллигентному 
^РУДУ  —  жалован1емъ  или  гонораромъ).  Заработная  плата  всегда 
является  доходомъ;  она  никогда  не  бываетъ  капиталомъ  и  не  можетъ 
быть  капитализирована,  исключая  только  случая  рабства;  только  въ 
дтомъ  случае  я  можно  говорить  о  человеке,  какъ  о  капитале. 

СледующШ  две  группы,  хотя  и  значительно  отличаются  одна  отъ 
другой,  могутъ  быть  соединены  вместе  на  томъ  основан1и,  что  обе 
оне  обладаютъ  какъ  рентной,  такъ  и  капитальной  ценностью.  Зе- 
мельный участокъ,  корабль  и  патентное  право  могутъ  быть  сдаваемы 
въ  аренду  или  же  проданы  за  определенную  валовую  сумму.  Доходъ 
съ  нихъ  всегда  представляетъ  собою  ренту,  хотя  рента  можетъ  быть 
и  капитализирована. 

Наконецъ,  четвертая  группа  — это  общШ  капитальный  фондъ, 
капиталъ  вообще  ((^епега!  Гипс!  оГ  сархЫ),  въ  противоположность 
индивидуальнымъ  экономическимъ  благамъ,  обладающимъ  капитальной 
ценностью.  Подобно  тому,  кавъ  общее  понят1е  богатства  подразуме- 
ваетъ  совокупность  составляющихъ  его  конкретныхъ  благъ,  а  общее 
понят1е  труда  охватываетъ  всехъ  индивидуальныхъ  тружениковъ, 
такъ  и  общее?  понят1е  напитала  есть  сововупность  частныхъ,  инди- 
видуальныхъ вапиталовъ  (рхесез  оГ  сар1(а1).  Отношен1е  между  капи- 
таломъ, какъ  общимъ  понят1виъ,  и  индивидуальными  капиталами 
такое  же,  какъ  между  стадомъ  и  овцами  или  между  лесомъ  и  де- 
ревьями. Въ  составе  овецъ  и  деревьевъ  происходятъ  постоянныя 
перемены,  одни  экземпляры  замещаются  другими;  но  стадо  или  лесъ 
все  же  остаются,  хотя  составляющ1е  ихъ  элементы  меняются.  Въ 
качестве  фонда  богатства,  капиталъ  —  это  воплощен1е  ценности  или 
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пожупательно!  силы,  а  деньги— это  иЪра  общей  покупательной  силы. 
Понятно,  поэтому,  что  капиталь,  въ  качеств1Ь  фонда  ценности,  мо- 
жеть  принять  форму  денегъ,  представляющихъ  собою  эту  ц1Ённость. 
Нельзя  купить  стада  овецъ,  не  покупая  въ  то  же  время  и  саиихъ 
овецъ,  тогда  хакъ  при  посредстве  денегъ  и  кредита  можно  пр1обр'Ьсть 
капнталъ  въ  форм'Ь  общей  покупательной  силы  и  зат1Ьмъ  употребить 
его  на  что  угодно.  Мы  можемъ  употребить  его  на.  производство, 
выстроивъ  фабрику,  или  на  потреблеше,  купивъ,  наприм^Ьръ,  яхту.  Мы 
можемъ  пр1обр'Ьеть  на  свой  капиталъ  конкретный  блага,  напр.,  машины  и 
зенля,  или  привилеЛи,  напримЪръ,  патентное  право.  Поэтому,  пр1обр'Ьтая 
капиталъ  вообще,  мы  покупаемъ  право  на  удовлетворен1е  любой  потреб* 
ности,  отнюдь  не  ограниченное  гЬмъ  индивидуальнымъ  благомъ,  въ 
которомъ  временно  овеществленъ  нашъ  капиталь.  Польза  овцы  огра- 
ничена; польза  же  капитала,  воплощеннаго  въ  овц^,  потенц!ально 
безгранична,  такъ  хакъ  капиталъ  можеть  принять  любую  форму,  по 
ншему  желаЛю. 

Поэтому,  когда  мы  покупаемъ  право  временнаго  пользован1я 
индивидуальнымъ  экономическимь  благомъ,  мы  платимь  ренту; 
когда  же  мы  покупаемъ  право  временнаго  пользован1я  вапитальнымъ 
фондомь,  капиталомь  вообще,  мы  платимь  процент ъ.  Процентъ— 
это  (обобщенная-сотти1вс[)  рента,  подобно  тому,  какъ  капиталь — 
это  капитализированный  доходь.  Бм^^сто  того,  чтобы  занимать  кон- 
кретное благо  (индивидуальный  капиталь)  и  платить  за  него  ренту, 
мы  заннмаемь  капитальный  фондь  или  капиталь  вообще,  и  платимь 
за  него  проценты.  Проценты  уплачиваются  не  за  деньги,  а  за  капи- 
талъ, воплощенный  въ  деньгахъ,  и  даже  не  за  капиталъ,  а  за  услуги, 
доставляемый  конкретными  благами,  въ  которыя  можеть  быть  пре- 
вращень  капиталь.  Процентъ  на  капиталь  основывается  на  ренгЁ, 
доставляемой  индивидуальными  формами  капитала.  Сложивь  чистую 
ренту,  доставляемую  вхЛии  существующими  благами  (индивидуальными 
капиталами),  мы  получимъ  общую  сумму  процента.  Въ  каждый 
данный  молентъ  общая  сумма  чистой  ренты  равна  общей  сумм'Ь 
процента.  Каждая  изъ  этихь  суммь  представляеть  совокупность 
доходовь  со  всего  существующаго  богатства,  капитализированнаго 
или  могущаго  быть  вапитализированнымь,  т.  е.  со  ъсЬхъ  наличныхь 
индивидуальныхъ  вапиталовъ.  Единственная  разница  между  рентой 
и  процентомь  та,  что  они  исчисляются  различно.  Рента  изображается 
въ  абсолютныхъ  числахь  (долларахъ,  рубляхь  и  т.  п.);  процентъ 
изображается  какъ  часть  ц'Ёлаго;   такъ,  наприм'Ёръ,  говорить:  домь 

депигмавъ.  13 
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доставляетъ  столько-то  долларовъ  ренты,  или:  вапиталъ,  вложенный 
въ  донъ,  приносить  столько-то  процентовъ. 

Отсюда  видно,  что  заработная  плата,  рента  и  процентъ  но  суще- 
ству аналогичны.  Они  представляютъ  собою  ц%ны,  хотя  въ  обще- 
жит1и  это  слово  употребляется  только  въ  смысл1Ь  продажной  ц1&нностн 
конкретныхъ  предметовъ.  Заработная  плата  отличается  отъ  цЪны 
лишь  тЪиъ,  что  первая  представляетъ  ц'Ьну  челов^ческихъ  услуп, 
а  вторая  —  цЪну  вещей.  Отлич1е  ренты  отъ  х^Ьны  заключается  въ 
томъ,  что  первая  представляетъ  рентную  ценность  вещей,  а  вторая— 
ихъ  капитальную  ц1Ьнность.  Заработная  плата  —  это  ц1Ьна  человбче- 
скихъ  услугъ;  рента  —  ]]гЬна  услугъ,  доставляемыхъ  конкретными 
вещами  или  привилеЛяыи,  т.  е.  индивидуальными  капиталами;  про* 
центъ  —  ц1^на  услугъ,  доставляемыхъ  капитадомъ,  какъ  таковымъ. 
На  одномъ  полюсЪ  расположенъ  трудъ,  который  никогда  не  можетъ 
быть  капитализированъ;  на  другомъ  —  капиталъ,  какъ  таковой, 
который  всегда  капитализированъ;  между  этими  двумя  полюсами 
расположена  вся  масса  инднвидуальныхъ  экономическигь  благь, 
услуги  которыхъ  могутъ  быть  и  могутъ  не  быть  капитализированы 
и  за  который  уплачивается  либо  рента,  либо  такъ  -  называеиыя 
17Ьны. 

90.  Ц'Ьнность,  какъ  дифференц1а1гь. 

Всякая  хгЬнноеть  можетъ  быть  разсматриваема,  какъ  дифферен- 
ц1алъ.  Каждое  благо  распадается  на  несколько  разновидностей,  обда- 
дающихъ  различной  ц'Ьнностью,  соотв'Ьтственно  различному  ихъ  упо- 
треблен1ю.  Хорошая  лодка  доставляетъ  больше  ренты,  ч'Ьмъ  плохая, 
тогда  какъ  совершенно  негодная  лодка  не  даетъ  никакой  ренты. 
Поэтому,  рента  можетъ  быть  разсматриваема,  какъ  дифференц1адъ, 
отсчитываемый  отъ  пред'Ьла,  при  котороиъ  она  равна  нулю:  рента 
какой-либо  вещи  -  -  это  дифференциальный  излишекъ,  доставляемый 
ею  сравнительно  съ  другими  разновидностями  той  же  группы,  не 
приносящими  никакой  ренты. 

Не  слЪдуетъ,  однако,  забывать,  что  почти  вс1^  конкретный  блага 
могутъ  им1Бть  различное  употреблен1е  и  что  каждый  челов'Ькъ  можетъ 
использовать  ихъ  по-своему.  Судно  можетъ  не  годиться  для  парусной 
Ъзды  и  оказаться  прекраснымъ  для  гребли;  непригодное  для  гребля, 
оно  все  же  сохраняетъ  ц'Ьнность  въ  качестве  топлива.  Участокъ  земл 
можетъ  оказаться  негоднымъ  для  посева  пшеницы  и  прекраснымъ 
для  разведен1я  альфальфы;  непригодный  подъ  альфальфу,  онъ  можетъ 
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оказаться  удивительно  хорошимъ  пастбищемъ  и  т.  д.  Такимъ  обра- 
зонъ,  пред1Блъ,  отъ  котораго  отсчитываются  ренты,  можетъ  быть 
только  относительнымъ,  а  не  абсолютныиъ.  ХорошШ  земельный  уча- 
стокъ,  на  которомъ  растетъ  пшеница,  доставляетъ  ббдьшую  ренту, 
чЪиъ  плохой;  но  н  посл'Ьдшй  иожетъ  давать  столь  же  значительную 
ренту,  кавъ  и  лучшШ  пастбищный  участовъ.  Объ  абсолютномъ  пре- 
дШ  можно  говорить  лишь  тогда,  когда  данный  предметъ  р'Ьшительно 
не  годится  для  чего  бы  то  ни  было. 

Такъ  какъ  каждая  вещь  им'Ьетъ  н'Ьсколько  различныхъ  употреб* 
ленШ,  то  одно  изъ  нихъ  можетъ  быть  принято  нами  за  иред'Ьльное, 
для  изм*]^рен1я  всЪхъ  остальныхъ:  рента  какой-либо  вещи  можетъ 
быть  разсматриваема,  какъ  днфференц1альный  излишекъ  сверхъ  про- 
дЬльнаго  употреблен1я.  Ц'бнность  выражаетъ  собою  пред'Ьдьную  по- 
лезность; каждый  пред'блъ,  въ  сравнбн1и  съ  другимъ  пред'Ьломъ, 
относителенъ.  Въ  качеств'Ь  количественнаго  выражен1я  пред'Ьльной 
полезности,  рента  можетъ  быть  исчисляема  или  какъ  цЪлое  или  какъ 
избытокъ  надъ  ч1Ьмъ-нибудь  другимъ. 

То1но  такимъ  же  образомъ  можетъ  быть  разсматриваема  и  капи- 
тализированная рента,  т.  е.  продажная  х^Ьяность.  Если  изящное  па- 
русное судно  стоить  сто  долларовъ,  то  двадцать  долларовъ  могутъ 
быть  разсматриваемы  какъ  разница  въ  ценности  между  нимъ  и  шаЬь 
изящнымъ  судномъ;  сл'&дующ1е  двадцать  долларовъ  представить  собою 
иревышен1е  ценности  малоизящнаго  паруснаго  судна  надъ  ц1^няостью 
хорошей  гребной  лодки  и  т.  д.,  пока,  наконецъ,  посл'ЬдШе  изъ  ста 
долларовъ  не  представятъ  собою  разницы  въ  ц'Ьнности  мевду  худшей 
лодкой  и  такой  лодкой,  которая  не  годится  даясе  для  топки.  То,  что 
прим1Бш1мо  къ  ренгЬ,  в'Ьрно  и  по  отношен1ю  къ  заработной  плат1^. 
Рента — это  доходъ  съ  вещей,  заработная  плата  -доходъ  съ  д'Ьятель- 
яоети;  обФ  он1ё  представляютъ  собою  доходъ  сь  услугъ.  Заработная 
плата  того  или  иного  человека  или  класса  можетъ  быть  разсматри- 
ваема, иакъ  излишекъ  сверхъ  заработной  платы  хуже  оплачиваемаго 
иасса,  пока,  наконецъ,  мы  не  дойдемъ  до  индивида,  который  не 
получаетъ  никакой  заработной  платы,  въ  виду  его  безполезности 
(Ьесапзе  Ье  1з  о(  по  изе),  и  котораго — если  онъ  выживаетъ — обще- 
ство вынуждено  поддерживать.  Законъ  заработной  платы  не  можетъ 
отличаться  отъ  закона  ренты,  такъ  какъ  заработная  плата  есть  не 
что  иное,  какъ  изв'Ьстная  форма  ренты  —  ренты,  доставляемой  д'Ья- 
тельностью,  а  не  вещами.  Поэтому,  когда  традиц10нные  трактаты  но 
политической  эконом1и  говорятъ  о  принцип'Ь  ренты  или  о  <^па8^- 
ренгЬ»,   въ  смысл'6  временнаго,   а  не  постояннаго  или  нориальнаго 
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жзлишка,  они  правы,  но  они  останавливаются  на  полпути.  Въ  д1Ьй* 
ствительностн  они  им'Ёютъ  въ  виду  диффбренц1альный  принципъ, 
одинаково  в'брный  для  всЬхъ  доходовъ, — для  земельной  ренты  и  дру- 
гихъ  ея  видовъ,  для  ренты  вообще  и  другихъ  продажныхъ  ц'Ьнно- 
стей,  для  доходовъ,  доставляемыхъ  вещаии  или  услугами. 

Богда  мы  им'Ьемъ  д'Ьло  не  съ  индивидуальнымъ  вапиталомъ,  а 
съ  фондонъ  Ц'Ьнности,  т.  е.  капиталомъ  вообще,  передъ  нами  также 
выступаетъ  значен1е  ц1^нности  какъ  днфференц1ала,  но  н1№колько  въ 
иномъ  смысд'Ь.  Индивидуальныя  блага  различаются  по  степени  по- 
лезности; поэтому,  ихъ  ренты  (и  капитальный  Ц'Ьнности)  различны. 
Напротивъ  того,  капиталъ— это  денежная  ц'Ьнность  вс1Ьхъ  существую- 
щихъ  благъ,  взятыхъ  вм1&стЪ.  Индивидуальныя  блага  разнородны, 
тогда  какъ  капиталъ  однороденъ;  общ1й  уровень  ренты  отсутствуетъ, 
общ!й  уровень  процента  —  нЪчто  вполн1^  реальное.  Отсюда  понятно, 
что  процентъ  не  можетъ  быть  дифференц1аломъ  въ  томъ  же  смысле» 
какъ  и  рента.  Т'Ьмъ  не  нен1^с,  само  слово  «процентъ»  («1п1;егв8и) 
означаетъ  разницу  {(ПИетепсе).  Въ  Рим*!  1п(еге8зе  означало  сумму, 
лежавшую  между  (1п1ег)  первоначальнымъ  долгомъ  и  уплачиваемо! 
суммой.  Хотя  среднев'Ьковые  писатели  см'Ёшивали  деньги  съ  вапита- 
ломъу  полагая,  что  процентъ  уплачивается  за  пользован1е  деньгами, 
какъ  таковыми,  тФмъ  не  мен'Ье  они  считали  взимаы1е  процентовъ 
допустимыиъ,  поскольку  оно  является  платой  за  отсрочку  платежа. 
Но  мы  знаемъ,  что  процентъ — это  нетодъ  исчислен1я  ренты,  и  намъ 
понятно,  поэтому,  что  вопросъ  зд^сь  не  просто  въ  отсрочке  платежа, 
а  въ  отсрочке  наслажден1я,  и  что  процентъ  можетъ  изм1^ряться  не 
только  позитивно,  но  и  какъ  дифференц!алъ  или  превышеЛе  тепе- 
решнихъ  ц'Ённостей  надъ  будущими. 

Другими  словами,  процентъ  —  это  учетъ,  или  разница  между  на- 
стоящимъ  и  будущимъ.  Богда  банкиръ  учитываетъ  вексель,  онъ  вы- 
читываетъ  изъ  вексельной  валюты  сумму,  равную  процентнымъ  день- 
гамъ  за  остающ1вся  до  срока  векселя  перЮдъ.    Въ  качестве   формъ 
Ц1&ЫН0СТИ,   рента  и  процентъ  выражаютъ  собою  оценку   пред&1ьной 
полезности.  Рента,  разсматриваемая,  какъ  дифференц1алъ,  им'Ёетъ  д16ло 
съ  пред'Ьльной  полезностью  въ  оространств'Ь    (1п    зрасе);   процентъ, 
разсматриваемый,   какъ   дифференц1алъ,  ии1^етъ  Д'Ьло  съ  пред-бльной 
полезностью  во  времени.    Рента  —  это  разница  въ  ц'Ьнности   двухъ  < 
одновременныхъ  наслажденШ  процентъ  —  это  разница  въ   ценности 
между   настоящимъ   паслаждсн1емъ  и  будущимъ.    Вопросъ   о    томъ,  I 
какъ  исчисляется  въ  д'^йствительпой  жизни  эта  разница,  или  норма  ' 
процента— будетъ  разсмотр'Ьнъ  нами  ниже  (§  168). 
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91.  Отношен1е  между  рентой  и  капитальной  ц'Ьнностью. 

Такъ  вакъ  процевтъ  есть  не  что  иное,  вакъ  преобразованная  рента, 
каоитадъ — ^вашггализированнаярента,  то  можно  было  бы  предаодо- 
жить,  что  рентная  и  Еапитальная  ц'Ьнности  одной  и  той  же  вещи  всегда 
из!г6няются  одинаково.  Бсди  заемный  ваниталъ  доставляетъ  въ  Нью- 
ТоркЬ  ту  же  ренту,  что  и  въ  Ювон1Ьу  или  если  рента  въ  настоящее 
время  такая  же,  вавой  она  была  десять  лЪтъ  тому  назадъ,  то  не 
должны  ли  и  ванитадьныя  ц^Ьнности  быть  одн1^  и  гЬ  же?  Въ 
действительности,  однаво,  тавого  точнаго  соотв'6тств1я  между  рентной 
в  капитальной  ценностями  не  существуетъ.  Объясняется  это  н1Ьсволь- 
вими  причинами. 

Во-первыхъу  норма  вапитализац1и  и  уровень  процента — лишь  дв( 
формы  для  выражен!я  одного  и  того  же.  Но  уровень  процента,  или 
степень  учета  будущаго,  И8м1^няется  въ  зависимости  отъ  м1Ьста  и 
времени.  Мсвольво  л1^тъ  тому  назадъ  рентная  ц'Ьнность  (т.  е.  до- 
ходъ)  жбл1^знодорожнаго  обязательства  составляла  шесть  долларовъ 
въ  годъ,  а  капитальная  ценность  —  сто  долларовъ,  Въ  настоящее 
время  т&  же  жед'Ьзнодорожныя  обязательства  съ  т'Ьмъ  же  доходомъ 
с;гбять  въ  полтора  раза  дороже,  хотя  за  это  время  не  произошло 
сколько-нибудь  важныхъ  изм'ЬненШ  ни  въ  характер'^,  ни  въ  доход- 
ности жел^знодорожнаго  хозяйства.  Это  увеличен1е  на  507о  отноше- 
Н1Я  между  капитальной  и  рентной  ц'Ьнностью  обусловливается  общимъ 
паден1емъ  уровня  процента  съ  6  до  3  или  4-хъ.  Уровень  учета  бу- 
дущихъ  наслаждеШй  значительно  понизился.  Что  применимо  къ  части 
капитадьнаго  фонда  въ  вид'Ь  жел'Ьзнодорожныхъ  обязательствъ,  остается 
вЪрнымъ  и  по  отношеШю  въ  индивидуальнымъ  капиталамъ,  напр., 
хъ  дому.  Два  дома,  доставляющ1е  одинаковую  ренту  въ  Нью-1оркЪ 
и  Юкон1^,  при  продажЬ  дадутъ  значительно  разнящ1яся  между  собою 
суммы,  такъ  какъ  уровень  процента  въ  НьюЛорк'б  низовъ,  а  въ 
Юкон1Ь — ^высокъ.  Причины  изм'Ёнен1я  процента  будутъ  разсмотрЪны 
намя  ниже. 

Во-вторыхъ,  находясь  въ  зависимости  отъ  оцЬнки  будущаго,  ва« 
витальная  ц'Ьнность  подвержена  значительно  большимъ  волебан1ямъ, 
ч'Ьмъ  рентная  цИ^яность.  Она  связана  со  всякаго  рода  надеждами  и 
опасеШями  и  подвержена  игр'Ё  спевуляц1и.  Рентная  ц'Бнность  им1^етъ 
дФло  съ  настоящимъ  моментомъ  иди  непосредственнымъ  будущимъ; 
она  обезпечиваетъ  вамъ  опред'Ьленвое   воличество   насдажден1я,   въ 
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Еотороиъ  МЫ  можемъ  быть  ув1^рбны.  Напротивъ  того,  капитальная 
ц'Ённость,  воплощающая  бол'Ье  нли  ме1гЬе  отдаленный  наслажденШ^ 
подвержена  тёнъ  ббльшимъ  колебан1ямъ,  ч'Ьмъ  больше  эта  отдален- 
ность. Одн'Ё  и  тЪ  же  рентныя  ц-Ённости  могутъ  представлять  иногда 
относительно  низк1я,  иногда  относительно  высое1я  Еапитальныя  исЬи- 
ности.  Въ  1901  г.  47  проиышленныхъ  ЕОмпанШ  получили  13,б7о 
прибыли  на  рыночную  ц16нность  акц1й|  а  37  жел'Ьзнодорожныхъ 
обществъ  получили  4,857о  прибыли.  Другими  словами,  одвнъ  и  хоть 
же  доходъ  (или  рентная  ц1^нность)  представилъ  разницу  почти  въ 
ЗООУо  иапитальной  ц16нности.  Вакъ  бы  ни  колебались  рентныя  цен- 
ности, он*  все  же  устойчивее  капитальныхъ.  Что  это  в*рно  по  отно- 
шен1ю  къ  капиталу  вообще,  можетъ  убедиться  всяк1й,  наблюдкющ1й 
за  ходомъ  биржевыхъ  операцИ.  Что  это  в^рно  и  въ  прим'6нен1и  къ 
индивидуальнымъ  капиталаиъ,  видно  изъ  того,  что  въ  пер1одъ  до 
междоусобной  войны  въ  южныхъ  штатахъ,  когда  негры  были  просто 
частью  капитала,  рентная  ц^на  рабовъ  въ  1820  и  1860  гг.  остава- 
лась почти  на  одномъ  и  томъ  же  уровн*  (110  долларовъ)^  тогда 
какъ  капитальная  ихъ  ценность  поднялась  съ  н^сколькихъ  сотенъ 
до  1.500  и  2.000  долларовъ.  Эта  растущая  несоразмерность  между 
капитальной  и  рентной  ценностью  была  вызвана  отчасти  паден1емъ 
уровня  процента;  но  въ  значительно  большей  степени  она  обусловли- 
валась ростомъ  капитализац1и  рабовъ,  вытекавшимъ  изъ  своеобраз- 
ныхъ  экономическихъ  услов1й  той  эпохи. 

Наконсцъ,  въ-третьихъ,  таиъ,  гд*  постоянное  обладан1е  некото- 
рыми вещами  представляетъ  известныя  выгоды  въ  сравнен1и  съ 
временнымъ  пользован1емъ, — капитальный  ценности  относительно 
выше  рентныхъ.  Въ  Англ1и  поместья  ценятся  за  доставляемыя  ими 
соц1альяыя  и  политичбск1я  преимущества,  выпадающ1я  на  долю  не 
арендатора,  а  владельца.  Неудивительно,  поэтому,  если  въ  конце  во- 
семнадцатаго  века  земля  въ  Англ1и  ценилась  въ  28 — 80  разъ  до- 
роже приносимой  ею  годовой  ренты,  тогда  какъ  государственный  про- 
центный бумаги  стоили  лишь  въ  16 — 18  разъ  дороже  ихъ  рентной 
ценности.  Въ  настоящее  время  эта  несоразмерность  меньше,  но  она 
все  еще  довольно  значительна. 

Итакъ,  капитальная  ценность  всегда  покоится  на  рентной  цен- 
ности; но  отношен1е  между  ними  не  постоянно.  Необходимо,  поэтому, 
сделать  еще  одинъ  гаагъ  впередъ  и  изследовать  причины,  опреде* 
ляющ1я  ценность  вообще:  раскрывъ  передъ  нами  относительный  изме- 
нен1я  ценности,  оне  бросятъ  светъ  и  на  само  отношен1е  между 
рентной  ценностью  и  капитальной. 
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ГЛАВА    XV. 
Опрвд^лен1е  рыночной  ценности. 
92.  Литература. 
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93.  Спросъ  и  предложен!в. 

Ц1Ьнность,  вакъ  иы  уже  знаемъ,  представляетъ  отражбн1б  соЩ- 
альной  пред1^ьной  полезности.  Теперь  наиъ  предстоитъ  изсл'Ьдоватк 
природу  тЪхъ  соц1альныхъ  силъ,  подъ  вл1ян1еиъ  воторыхъ  индиви- 
дуальныа  желан1я  людей  сказываются  въ  фориЪ  рыночныхъ    ц%нъ. 

Для  ц^лей  нашего  изсл1Ьдован1я  совершенно  безразлично,  сд1^лае11ъ 
ли  мы  его  объектомъ  рентную  или  капитальную  ценность, — ц'Ьн- 
ность  услугъ  или  ц1^нность  вещей.  Общ1й  принципъ  ц'Ьнностн 
оетаетса  вфрнынъ  въ  прии1^нвн1и  ко  всЬиъ  ея  видамъ.  Въ  атой 
глав'Ь  достаточно  будетъ  принять  за  основу  капитальную  или  про- 
дажную хгЬнность  обывновенныхъ  потребительныхъ  благь,  не  забы- 
вая однако,  что  все  сказанное  зд'Бсь  одинаково  прим1№имо  и  во 
веквъ  другииъ  фориаиъ  хгЬнности. 

Что  ценность  зависитъ  отъ  спроса  и  предложени-г^то  трюизмъ. 
Въ  сущности,  спросъ  означаетъ  желан1е.  Тавъ  кавъ  желан1е  пр1- 
обрЪсть  вавую-нибудь  вещь  уменьшается  вм'Ёст'6  съ  увеличев1емъ 
ея  инврементовъ,  то  спросъ,  строго  говоря,  есть  шкала  или  м'брило 
степени  полезности.  Достаточно  узнать  это  и'Ьрило,  и  мы  узнаемъ 
завонъ  спроса.  Если  у  челов'Ёка  по  той  или  иной  причин'Ь  увеличи- 
вается желан1е  пр1обр1^ь  данную  вещь,  такъ  что  онъ  готовъ  упла- 
тить бдльшую  сумму  за  то  же  количество,  мы  въ  правФ  констатиро- 
вать ростъ  спроса,  т.  е.  изм'Ьнеше  его  шкалы.  Съ  другой  стороны» 
если  данный  товаръ  оцгЬнивается  разными  людьми  различно,  то  па- 
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ден1е  его  1гЬпы  дало  бы  возиожноеть  большему  числу  людей  удоые- 
творить  свои  жвлан1я,  хотя  бы  степень  спроса  со  стороны  каждаго 
изъ  нихъ  и  осталась  неиз1гЬнной.  Въ  д'Ьйствительности  зд1^сь  ии^ло 
бы  и1^сто  расширен1е  потреблен1я,  а  не  спроса. 

Однако,  на  обычноиъ  язык*!^  эвономичесвой  жизни  спросъ  озна- 
чаетъ  не  просто  желан1е,  а  желан1е  д-бйственное, — оказывающее  из- 
вестное вл1ян1в  на  рыночный  сд'блви.  Поэтому  спросоиъ  приняю 
называть  количество  требуемаго  на  рынв'Ь  товара  по  данной  1^н1^; 
и  когда  мы  говорииъ  объ  изм1^нен1и  спроса,  мы  им'бемъ  въ  виду  не 
субъективный  желан1я  покупателей,  а  изм'Ьнеше  количества  требуемаго 
товара. 

Равнымъ  образомъ  и  предложен1емъ  принято  называть  количе- 
ство товара,  предлагаемаго  на  рынк'Ё  по  данной  1^нЪ.  Предложен!е 
не  означаетъ  всего  существующаго  количества  даннаго  товара.  Та 
часть  запаса,  которая  не  предлагается  для  продажи  по  опред'Ьлвнной 
и!кв%  не  входитъ  въ  понят1е  предложен1я.  Хл1^бъ  или  хлопокъ,  гн1- 
ЮЩ1Й  въ  амбарахъ  или  на  полФ,  не  вл1яетъ  на  величину  ц1^нъ. 


94.  Рыночная  и  нормальная  цЪна. 

Первоначально  рынкомъ  называлось  м1Ьсто,  гдф  люди  встречались  для 
взаимнаго  обмана  товаровъ  и  усдугъ.  Въ  настоящее  время  рынкомъ  на- 
зывается сфера  взаимодейств1я  (сошхп^  Ъо^е1Ьвг)  спроса  и  пред- 
ложен1я  экономическихъ  благъ^  независимо  отъ  физическаго  присут- 
ств1я  вступающихъ  въ  сдЪлку  сторонъ.  Рынокъ  бываетъ  местный, 
нац1ональиый  и  международный;  где  покупаются  и  продаются  опре* 
деленный  количества  товаровъ,  тамъ  и  рынокъ,  а  цена,  по  которой 
обмениваются  товары,  называется  рыночной  ценой. 

Рыночная  цена,  какъ  явствуетъ  изъ  самой  ея  природы,  под- 
вержена постояннымъ  колебан1Ямъ — ^(Ье  Ы^Ип^  о{  (Ье  шагке^,  какъ 
называлъ  ихъ  Адамъ  Смитъ.  Уровень,  отъ  котораго  отклоняются  въ 
ту  и  другую  сторону  рыночныя  цены,  называется  нормальной  це- 
ной, а  иногда — хотя  это  назван1е  менее  удачно— естественной  це- 
ной: не  будь  отклоненШ,  цены  естественно  тяготели  бы  хъ  этому 
именно  уровню.  Рыночная  цена  подобна  поверхности  воды,  движи- 
мой ветромъ:  волны  то  поднимаются,  то  опускаются,  и  пока  ветеръ 
дуетъ,  зеркальной  поверхности  не  видно.  Роль  ветра  въ  торговомъ 
м1ре  играетъ  деятельность  покупателей  и  продавцовъ:  благодаря  ей, 
нормальная  цена  остается  невидимой. 
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Нормальная  ц!(на  можетъ  быть  разсиатрпаема  съ  двухъ  точевъ 
зрЬшя.  Если  уедоЫя  производства  я  потрббден1я  цребываюгь  въ 
полнонъ  повоФ,  т.  е.  если  не  происходить  нивакихъ  Я8н1^нен1й  въ 
населен1и,  величине  капитала,  въ  иетодахъ  производства  и  въ  цб« 
щественноиъ  спросБ,— то  мы  им'Ьемъ  д^ло  съ  услов1ями  статики. 
Такое  положеше  въ  значительной  м^рф  гипотетично,  такъ  какъ  во 
всивомъ  прогрессивноиъ  обществе  двономическ1я  условия  постоянно 
изм'бняются,  т.  е.  пребываютъ  въ  динамическомъ  состоянШ.  Экоио- 
иичвск1е  законы— дто  законы  движен1я,  а  не  повоя.  ТЪыъ  не  менФе 
изучен1в  статическихъ  уедовШ  также  весьма  важно.  Статическая 
нормальная  ц'Ьнность  напоминаетъ  уровень  воды  въ  прудЪ:  изслФдо* 
ван1б  этой  ценности  возможно  только  въ  томъ  предположен1и,  что 
она  находится  въ  полномъ  поко1^,  не  подвергаясь  никакимъ  измене- 
шямъ.  Динамическая  нормальная  ц'Ьнность  аналогична  уровню  воды 
въ  морской  бухгЬ:  море  прибываетъ  и  убываетъ,  а  уровень  медленно 
изм'Ьняется;  рыночная  Ц'Ьнность  напоминаетъ  поверхность  воды,  дай- 
жимой  в^тромъ.  Для  изучен1я  законовъ  ц16нности  мы  должны  из* 
сл1Бдовать  не  только  силы,  вызываюш1я  рыночный  колебан1я,— т.  е. 
в'Ётеръ,  бороздящШ  поверхность  воды;  мы  должны  также  иза'Ьдо* 
вать  силы,  изм1Бняющ1я  уровень  цЪнъ,— т.  е.  силу  прилива  и  отлива 
и  строен1е  береговъ;  мы  должны,  наконецъ,  изучить  причины,  об- 
условливаюпЦя  существован1е  самого  уровня, — т.  е.  источники  водЫ| 
ея  размеры,  глубину  русла.  Такъ,  напримЪръ,  заработная  плата  въ 
Аиерик'Ь  зависитъ  отъ  сезона;  она  изм1^нялась  отъ  стол'ЬтШ  къ  сто- 
ЛИю  и  всегда  занимала  иной  уровень,  ч1&мъ  въ  Европ'Ь. 

Начнемъ,  поэтому,  наше  изсд'Ьдован1е  съ  изучен1я  рыночной  Ц'Ьн- 
ноети«  Но  прежде  ч'Ьмъ  приступить  къ  цосл'Ьдней,  мы  должны  по- 
нять УСЛ0В1Я,  д'Ьлающ1я  возможнымъ  самый  обм'Ьнъ. 

95.  УСЛ0В1Я  обмсбна.  Законъ  сравнительныхъ  полезностей   и 
сравнительныхъ  стоимостей. 

Предположимъ,  что  А  им1^етъ  соль,  а  В— чай  и  что  они  готовы 
войти  въ  торговую  сд'блву.  Для  обм'бна  необходимо  только  одно, 
чтобы  отношен1е  А  и  В  къ  предметамъ  обм'бна  было  различное.  Н^тъ 
вовсе  необходимости,  чтобы  желан1я  А  и  В  были  противоположны. 
А  и  В  могутъ  одинаково  предпочитать  чай  соли,  но  если  фунть 
чая  им1^тъ  для  А  четыре  раза,  а  для  В— два  раза  большее  значен1е, 
Ч'Ьмъ  фунтъ  соли,  то  они  будутъ  склонны   къ   обм'бну.   Если    три 
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фунта  соли  предлагаются  въ  абм1^нъ  на  одинъ  фунтъ  чая,  то  А  бу- 
детъ  вполн'К  удовлетворенъ,  тавъ  какъ  вместо  четырехъ  фунтовъ 
соли  онъ  отдаетъ  только  три,  а  В  будетъ  доволенъ  потому,  что  вмШо 
двухъ  фунтовъ  соли,  которыхъ  онъ  считалъ  эквивалентныии  одному 
фунту  чая«  онъ  теперь  получаетъ  три  фунта.  Точно  также  фактъ 
обн'Ьна  еще  ничего  не  говорить  наиъ  объ  абсолютныхъ  жвлан1яхъ 
или  ввусахъ  обменивающихся  сторонъ.  Изъ  того,  что  А  и  В  готовы 
купить  другъ  у  друга  чай  и  соль,  еще  не  сл1^дуетъ,  что  А  предпо- 
читаетъ  чай  больше,  Ч'&мъ  В,  или  что  В  предпочитаетъ  соль  больше, 
чЬшъ  А.  А,  иожетъ  быть,  нуждается  въ  еоли  больше,  ч'бмъ  В,  и  т^мъ 
не  мен'Ье  онъ  согласится  отдать  ее  В,  если  только  чай  нуженъ  еиу 
еще  бол-Ье.  Предполоясимъ,  что  фунтъ  чая  доставляетъ  А  десять  еди- 
ницъ  удовлетворен1я,  а  В^дну,  тогда  какъ  фунтъ  соли  доставляетъ 
А  пять,  а  В— дв-Ё  единицы  удовлетворен1я.  Въ  такомъ  случа'Ь  В,  ко- 
нечно, согласится  отдать  свой  чай,  тавъ  какъ  онъ  выигрываегь  при 
атоиъ  одну  единицу  удовлетворены;  то  же  будетъ  и  съ  А:  хотя  соль 
доставляетъ  еиу  большее  удовлетворен1е,  онъ  все  же  уступить  свою 
соль,  такъ  какъ  выигрываегь  при  этомъ  пять  единицъ  удовлетво- 
рены. 

Итавь,  фавтъ  обидна  свид1^тельствуегь  только  о  тоиъ,  что  от- 
ношен1е  А  и  В  въ  предметамъ  обмана  различное;  онъ  ничего  еще 
не  говорить  намъ  о  томъ,  предпочитаетъ  ли  А  соль  чаю,  и  отдаетъ 
ли  А  соли  или  чаю  большее  предпо4тен1е,  ч'Ёмъ  В.  На  техническомъ 
явыв'Ь  политической  эконои1и  обм1^нъ  означаетъ  лишь  то,  что  для 
участвующихъ  въ  обм'Ьн'Ё  сторонъ  обм1Ёниваемые  товары  им'Ьють 
различный  пред'Ьльныя  полезности,  или  же  что  существуетъ  разница 
во  взаимномъ  спросе;  но  онъ  ничего  не  говорить  намъ  о  величин16 
предельной  полезности  товаровъ  для  каждой  изъ  участвующихъ  въ 
обмен1&  сторонъ.  Отъ  степени  этой  разницы  зависитъ  величина  м^ 
нового  отношен1я,  а  законъ  обм'бна  можетъ  быть  опред'^ленъ,  какъ 
законъ  сравнительныхъ  пред']Бльныхъ  полезностей  или  какъ  законъ 
обоюднаго  спроса. 

Но  прежде  ч1^мъ  обм1^ниваться,  А  и  В  должны  раздобыть  соль  и 
чай:  эти  товары  имъ  кое-чего  стоять.  Разница  въ  обоюдномъ  спросе 
есть  не  что  иное,  какъ  разница  спроса  и  предложен!я.  Когда  иы 
говоримъ  о  предложеши,  мы  им'бемъ  въ  виду  пред'Ьльную  стоимость, 
подобно  тому,  какъ,  говоря  о  спрос)^,  мы  им1^емъ  въ  виду  пред'Ьль- 
ную  полезность.  Поэтому,  обм'бнъ  можетъ  бить  объясненъ  какъ 
стоимостью,  такъ  и  полезностью;  а  законъ  обм-бна  можетъ  быть 
опред'Ьленъ  и  какъ  законъ  сравнительныхъ  стоимостей.  Быть  можетъ, 
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присматривая  лично  за  своеВ  печкой,  я  сберагъ  бы  больше  угля; 
тЪмъ  не  мен'Ье  я  предпочитаю  заниматься  своими  д&ками,  а  уходъ 
за  печкой  предоставляю  слугЬ,  такъ  вавъ  это  выгоднее  для  нас^ь 
обоихъ.  Законъ  сравнительныхъ  стоимостей  и  обоюднаго  спроса  пред- 
ставляетъ  собою  основу  не  только  международной  торговли,  кавъ 
думали  прежн1е  экономисты,  но  и  всякаго  обм1Ьна  вообще,  т.  е.  вся- 
кихъ  эвономическихъ  сдФловъ. 


96.  Норма  обмсЬна.  Натуральный  обигЬнъ. 

Установивъ  основное  услов1е  обм1Ьна,  перейдемъ  хъ  опрёдФлен1ю 
нормы  обмана  (га1;е  оГ  ехсЬап^е).  Предположимъ,  что  А  и  В  пред- 
дочитаютъ  чай  соли.  А  начнетъ  съ  того,  что  предложить  десять 
фунтовъ  соли  за  одинъ  фунтъ  чая;  но  въ  случа1Ь  необходимости  онъ 
еогласидся  бы  дать  за  фунтъ  чая  и  шестьдесятъ  фунтовъ  соли.  В, 
еъ  своей  стороны,  готовъ  отдать  часть  чая,  но  съ  т1^мъ,  чтобы  за 
фунтъ  чая  получить  двадцать  фунтовъ  соли.  Въ  то  же  время,  пола- 
гая, что  А  нуждается  въ  ча1^  значительно  больше,  ч1^мъ  онъ  (В) 
нуждается  въ  соли,  онъ  съ  самаго  начала  запросить  за  фунтъ  чаю 
сехьдесятъ  фунтовъ  соли. 

Очевидно,  обм1Ьнъ  можетъ  совершиться  только  въ  пред&^ахъ  ме* 
жду  двадцатью  и  шестьюдесятью  фунтами  соли  за  одинъ  фунтъ  чая. 
6  не  согласится  на  обмЪнъ,  если  ему  предлоаватъ  меньше  двадцати; 
А  также  откажется  отъ  обмана,  если  отъ  него  потребують  болЪе 
шестидесяти  фунтовъ  соли. 

Ц1Ьны,  который  они  запрашивали  сначала  (10  и  70),  очевидно,  исклю- 
чаются, такъ  какъ  выходить  изъ  указанныхъ  предЪловъ.  Обм1^нъ 
можетъ  быть  выгоденъ  для  об'Ьихъ  сторонъ  только  въ  предЪлахъ 
между  двадцатью  и  шестьюдесятью. 

Но  въ  такоиъ  случа1^  возникаетъ  вопросъ:  какова  же  действи- 
тельная норма  между  этими  двумя  пред'Ьлами?  Съ  чисто  теоретиче- 
ской точки  зрФн1я  очевидно,  что  въ  пред'Ёлахъ  между  двадцатью  и 
шестьюдесятью  должна  существовать  величина,  при  которой  об4 
стороны  получать  максимумъ  удовлетво^ен1я.  Каховъ  этотъ  максн- 
мумъ — ^зависить  отъ  того,  насколько  обЪ  стороны  нуждаются  въ  об- 
мФниваемыхъ  товарахъ.  Если  А  нуждается  въ  ча1^  значительно 
больше,  ч'Ьмъ  В,  то  обЪ  стороны  сойдутся  на  цифр'Ь,  близкой  къ 
шестидесяти,  ибо,  хотя  А  предлагаетъ  только  двадцать  или  тридцать 
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фуЕТОвъ  соди  за  одннъ  фувтъ  чая,  его  стре11леБ1е  пр1обр1кеть  чай 
будетъ  больше,  ч1^мъ  аелан1е  В  прЮбрФсть  соль,  и  заставить  его 
повысить  предлагаемую  ииъ  цифру.  Съ  важдыиъ  увеличен1емъ  зтой 
цифры^  желан1е  А  пр1обр'Ьсть  чай  уменьшится,  а  желан1е  В  пр1- 
обрЪсть  соль — увеличится;  но  тавъ  вавъ  первоначальное  желан1е  у 
А  значительно  больше,  чЪмъ  у  В,  то  уровень,  при  воторомъ  жела* 
н1я  обоихъ  становятся  равны,  долженъ  быть  сравнительно  благо- 
пр1ят€нъ  для  В,  т.  е.  близовъ  къ  шестидесяти.  Если  же  А  предпо- 
читаетъ  чай  соли  лишь  немног1й1ъ  больше,  ч1Ьмъ  В,  то  норма  об- 
мана будетъ  ближе  жъ  двадцати.  Но  каково  бы  ни  было  отношев1е 
А  и  В  въ  обм16ниваенымъ  предметамъ,  всегда  можно  найти  норму, 
при  которой  об1^  стороны  получать  наибольшее  удовлетворен1е. 

Однако,  сказанное  вФрио  лишь  тогда,  когда  обм1Ьниваемые  товары 
отличаются  д'Ьлимостью,  т.  е.  когда  цЬнность  каждой  единицы  то- 
вара пропорц1онадьна  ц'ённооти  цЬлаго.  Если  товаръ  не  можетъ  быть 
разд16лень  на  части  безъ  н'Ькоторой  потери  Ц'Ьнности,  то  найти  ука- 
занную выше  норму  между  двумя  пределами  можетъ  оказаться  я 
вевозможнымъ.  Относятедьныя  жедан1я  А  и  В  изм'Ьнились  потому, 
что  пропорц1онально  имъ  изм1Ьниднсь  и  количества  обмЪниваемыхъ 
товаровь.  Но  если  бы  чай  и  соль  находились  въ  десятифувтовыхъ 
пакетахъ,  или  если  бы  А  и  В  обм-Ьнивались,  наприм'Ьръ,  свиньями  и 
коровами,  то  товаръ  быль  бы  нед'&лимъ  и  могло  бы  случиться,  что 
по  крайней  м(р1Ь  одна  сторона  получила  бы  или  немного  бол1&е  или 
немного  мен^е  максимальной  нормы  удовлетворен1я. 

Но  и  въ  случа'Ь  д1Уимости  товаровь  указанная  теор1я  им1^втъ 
мЪсто  только  тогда,  когда  06*6  стороны  обладають  одинаковыми  зна- 
н1ями  и  способностями  и  равными  шансами  (оррог(иш1;у).  Тамъ,  гд% 
8ТИ  услов1я  отсутствуютъ — какь  это  обыкновенно  и  бываетъ  вь  изо- 
лированныхъ  сд^кахь,  подобныхъ  разобранной  выше, — норма  обм1Бва 
зависитъ  въ  значительной  мЪр%  отъ  различной  степени  ловкости  и 
ум1Ьн1я,  проявляемой  об1Ьими  сторонами.  Ееди  А  въ  состоян1и  скры- 
вать свои  нам'Ьрен1я  лучше,  ч1&мъ  В, — норма  обм'Ьна  окажется  въ 
его  пользу;  если  этой  способностью  обладаеть  В,  результатъ  полу- 
чится обратный.  Кто  см1Ьл1^е  и  ловче,  тотъ  получить  и  наибольшую 
выгоду.  Поэтому,  на  практик1Ь  норма  обмана  занимаеть  почти  всЬ 
промежуточные  пункты  между  двадцатью  и  шестьюдесятью. 
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97.  Одинъ  продавецъ  и  одинъ  покупатель. 

СдЬ1аеиъ  теперь  еще  одинъ  шагъ  впередъ  и  предположииъ,  что 
о&к  стороны  знакомы  съ  употребден1енъ  денегъ  и  что  А  имЪетъ 
вм1^о  соли  деньги,  въ  то  время  какъ  В  хочетъ  обм'1нять  свой  чай 
не  Ба  соль,  а  ва  наличныя  деньги.  Другими  словами,  А  желаетъ  к  у- 
пить  чай,  а  В  хочетъ  продать  его;  м'Ьсто  натуральнаго  обмана 
занялъ  денежный  обшЪвъ.  Если  мы  зам^нимъ  одинъ  фунтъ  соли 
центоиъ  (7|оо  доллара),  то  окажется,  что  А  предлагаетъ  ва  фунтъ 
чая  10  центовъ  (вм'Бсто  10  фунтовъ  соли),  тогда  какъ  В  согла- 
шается уступить  овой  чай  не  меньше,  ч'Ьмъ  за  70  центовъ. 

Если  у  А  и  В  потребность  въ  деньгахъ  столь  же  различна,  какъ 
и  въ  предыдущемъ  лрим'Ьр1^  потребность  ихъ  въ  соли,  то  проблема 
остается  совершенно  въ  прежнемъ  своемъ  вид'ё.  Въ  дМствительной 
жизнд  так1е  случаи  иногда  встречаются.  Для  бедняка  додларъ  пред- 
ставляетъ  большую  ц'Ьнность,  чЪшъ  для  богатаго  человека — пре- 
дельная полезность  доллара  для  него  больше.  У  богатаго  пац1енга 
врата  потребуетъ  за  опврац}ю  ббльшаго  гонорара,  ч1^мъ  у  бЪднаго. 
Ц'Ьна  древняго  молитвенника  нер^Ьдко  зависитъ  въ  значительной  м'Ьр^ 
отъ  степени  богатства  покупателя.  Но  въ  повседневныхъ  торговыхъ 
сдЪлкахъ,  когда  приходится  им1Ьть  д1^ло  съ  массами  товаровъ  и 
когда  сумма,  выд1^ляемая  для  покупки,  составляетъ  лишь  часть  бо- 
гатства покупателя, — этой  разницей  въ  ц'Ьнности  денегъ  можно  пре  • 
небречь.  Ц1^ны  хлопка  или  пшеницы  на  товарной  бирж-Ь  р1^дко  за- 
висятъ  отъ  того  обстоятельства,  что  одни  торговцы  богаче  другихъ. 
Громадное  преимущество  денегъ  въ  томъ  и  состоитъ,  что  въ  обыч- 
ныхъ  торговыхъ  сд'Блвахъ  предельная  полезность  денегъ  мо- 
жетъ  быть  принята  равной  для  обеихъ  сторонъ. 

Проблеиа,  такимъ  образомъ,  упрощается.  Границы,  между  кото- 
рыми устанавливалась  норма  обмана,  были  столь  широки  потому,  что 
предельный  полезности  чая  и  соли  были  различны,  такъ  какъ  А  и 
В  имели  различное  количество  этихъ  товаровъ.  Цо  теперь,  когда  А 
и  В  желаюхъ  купить  или  продать  только  чай  и  когда,  согласно  на- 
шему предположен1ю,  ценность  денегъ  остается  постоянной,— цена, 
которую  готовы  будутъ  уплатить  А  и  В,  будетъ  зависеть  исключи- 
тельно отъ  ихъ  сравнительной  потребности  въ  чае.  Выражаясь 
техническииъ  языкомъ  политической  экономш,  мы  можемъ  сказать, 
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ЧТО  норма  обм'Ьна  обусловливается,  какъ  и  въ  предыдущеиъ  случае, 
разницей  въ  пред'Ёльныхъ  полезностяхъ  обоихъ  товаровъ;  но  такъ 
ваЕЪ  разница  въ  пред'Ёльной  полезности  денегъ  пренебрегается  наня, 
то  очевидно,  что  общая  разница  должна  быть  не  столь  велика,  иасъ 
раньше.  Если  въ  предыдущеиъ  прим'Ьр'Ь  различ1е  потребностей  А  и 
В  въ  соли  вызывало  отвлонен1е  отъ  пред1^льной  цифры  запроса  на 
10  единицъ  (10  вместо  20,  70  вм-Ьсто  60),  то  теперь  можно  до- 
пустить, что  пред'Ёльныя  ц'Бны  фунта  чая  также  понизятся  на 
10  единицъ:  первоначальныя  цифры — 20  и  60  (фунтовъ  соли)  за 
фунтъ  чая— опустятся  до  30  и  50  (центовъ)  за  фунтъ  чая.  Другими 
словами,  если  пренебречь  изм1нен1ями,  вызываемыми  разницей  въ 
пред16льной  полезности  денегъ,  то  ц'бна  фунта  чая  окажется  въ  пре- 
д^Ьлахъ  между  30  и  50  центами.  Въ  этихъ  пред'Ьлахъ  ц1^на  все  сше 
останется  произвольной,  если  единственныиъ  покупателемъ  и  про- 
давцонъ  будутъ  по-прежнему  А  и  В. 

Разобранные  выше  случаи  не  являются  типичными  для  обычныхъ 
торговыхъ  сд*локъ.  Натуральнаго  обм*на  теперь  не  существуетъ; 
точно  также  довольно  р1Бдки  случаи,  когда  на  рынкф  ии'Ьются  только 
одинъ  покупатель  и  одинъ  продавецъ.  Прим'Ёромъ  такого  рода  могь 
бы  служить  любитель  р'Ьдкостей,  покупающ1й  старинную  мебель  у 
какого-нибудь  фермера.  Но  обыкновенно  на  рынк'Ё  им'Ьется  не  одинъ 
покупатель  и  продавецъ,  а  н'Ьсколько.  Между  ними  возникаетъ  вон- 
куренц1я:  продавцы  и  покупатели  соперничаютъ  другъ  съ  другомъ, 
желая  обезпечить  свб1^  наибол'Бе  выгодный  условия.  При  атоиъ  мы 
им'бемъ  въ  виду  взаимную  конкуренц1ю,  т.  е.  вонкуренц1ю  съ 
об'Ьихъ  сторонъ.  Когда  им1^ются  на-лицо  только  одинъ  продавецъ  и 
н'бсколько  покупателей — мы  называемъ  это  монопол1ей:  конкурвнц1я 
зд'Ьеь  односторонняя  —  только  между  покупателями.  Возможна  и 
обратная  форма  односторонней  конкуренц1и,  когда  несколько  про- 
давцоБъ  им'Ёютъ  д'&ло  лишь  съ  однимъ  покупателемъ.  Такая  форма 
называется  иногда  «монополией  покупателя»  (Ьпуег'з  топоро1у»),— 
выражен1е  достаточно  ясное,  хотя  этимологически  не  совс']^мъ  точное, 
такъ  какъ  оно  противор'Ёчитъ   буквальному   значен1ю  слова  смоно- 

П0Л1Я». 

98.  Одинъ  продавецъ  и  н'Ьсколько   покупателей,  или  одинъ 
покупатель  и  н'Ьсколько  продавцовъ.  Монопол1я. 

Разсмотримъ  теперь  случай,  когда  съ  чайнымъ   торговцеиъ*мо- 
нополистомъ  им'Ьютъ  д'1^0  Н'Ьсколько  покупателей  А.  Какъ  уже  было 
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указано,  А  не  согласится  дать  за  фунть  чая  больше  50  центовъ; 
предположииЪэ  что  пред'Ьльная  ц1^на  для  А^  равна  48  центаиъ,  А>— 
45  центамъ,  и  А'— 38  центаиъ.  Если  бы  бдинственнымъ  повупате- 
демъ  былъ  А^,  ц'Ёна  не  поднялась  бы  выше  38  центовъ  и  иогла 
бы  быть  значительно  ниже  этого  уровня.  Но  на  сцену  выступаеть 
второК  покупатель  (А<),  готовый  въ  врайнеиъ  случа1^  дать  за  фунтъ 
чая  45  центовъ.  Если  покупатели  ии'Ьютъ  въ  виду  забрать  весь  предла* 
гаемый  имъ  запасъ  чая,  то  очевидно,  что  вонвуренц1я  между  А> 
I  А'  подниметъ  цЪну  выше  38  центовъ,  посл^  чего  А^  долженъ  бу- 
детъ  покинуть  рыновъ.  Поэтому,  ц1^на  можетъ  колебаться  лишь  въ 
лред'Ьлахъ  между  38  и  45  центами.  Если  теперь  въ  прежнимъ  двумъ 
покупателямъ  присоединится  и  А',  воторый  тоже  готовъ  забрать  весь 
оредлагаемый  запасъ  чая,  товонвуренц1я  со  стороны  А^  отпадетъ,  и 
Ц'Ёна  будегъ  колебаться  въ  пред'Ьлахъ  между  45  и  48  центами.  Навонецъ, 
съ  появлен1емъ  повупателя  А,  устранится  вонвуренц1Я  со  стороны 
к\  и  цЪна  будетъ  колебаться  между  48  и  50  центами.  Другими 
словами,  когда  конвурируютъ  между  собою  несколько  покупателей, 
норма  обм1^на  опред'|^ляетея  двумя  пред-Блами:  высшШ  пред'&лъ — ^это 
наибольшая  ц%на,  предлагаемая  т1^мъ  изъ  покупателей,  для  вото- 
раго  норма  обмФна  наимен'Ье  выгодна  (50  центовъ  А);  низш1й  про* 
д^лъ — это  наибольшая  ц'Ьна,  предлагаемая  ближайшимъ  по  порядку 
оовупателемъ  (48  центовъ  А^).  Этимъ  ограничивается  произвольность 
нормы  обм1&на. 

Увазанный  результатъ  достигается  двумя  способами.  Въ  аукц1он- 
номъ  залЪ  продавецъ-монополнстъ  спрашиваегь  у  повупателей,  вавую 
наименьшую  ц'11ну  они  готовы  предложить  за  распроданный  товаръ; 
но  даже  и  здФсь  нер1^дво  существуетъ  минимальная  ц'Ьна,  ниже  ко- 
торой лредложеЛя  не  принимаются  (эта  ц1^на  соотв1^тствуетъ  пред'Ёлу 
въ  30  центовъ  для  В).  Съ  важдой  новой  надбаввой  ц'Ьны,  н']Ьвоторые 
покупатели  должны  отвазаться  отъ  аувц1она,  пова  А^  не  подниметъ 
дЁны  до  48  центовъ.  На  аувц1он1Ь  чай  достанется  повупателю  А  за 
48  центовъ;  при  отврытомъ  рынв'Ь  и  нежелан1и  В  уступить  чай  за 
48  центовъ,  А  поднялъ  бы  ц'Ьну  до  ея  мавсимальнаго  уровня — 
50  центовъ.  Напротивъ  того,  вогда  муниципалитетъ  продаетъ  вы- 
нусваемыя  имъ  обязательства,  повупатель,  долженствующ1й  предста- 
вить свое  предложен1е  въ  запечатанномъ  вонверт1Ь,  предлагаетъ  наи- 
высшую цЪну,  воторая  могла  бы  въ  одно  и  то  же  время  побить 
конвурента  и  доставить  приличную  прибыль.  ЗдЪсь  часто  отдается 
предпочтен1е  т1^мъ,  воторые  согласны  завупить  весь  вы11усвъ  обяза- 
тельствъ,  при  чеиъ  важдый  изъ  участвующихъ  въ  торгахъ  долженъ 
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дЪлать  мавсимальное  предхожеШе  не  вслфдств1е  поднят1я  цЬны  его 
предшественниками^  а  изъ-за  боязни  вонвуренцШ.  Эта  система  на- 
зывается голландской  (Ва1;сЬ-апс110п  зуз^еш),  но  она  встр1^чаетея 
вакъ  въ  Соеднненныхъ  Штатахъ,  такъ  и  въ  н'Ькоторыхъ  другикъ 
странахъ. 

Все  сказанное  выше  остается  В'Ьрнымъ  и  въ  томъ  случа'Ь,  когда 
ии'бются,  ти1а1;18ти(ап(118,  одинъ  покупатель  и  нЬсвольво  продавцовъ. 
Предположимъ,  что  несколько  чайныхъ  плантаторовъ  В  желаютъ 
продать  свой  чай  оптовому  торговцу  А,  им^юпцему  въ  своихъ  рукахъ 
М0Н0П0Л1Ю  сна6жен1я  чаеиъ  розничныхъ  торговцевъ.  Еакъ  и  въ  пре- 
дыдущемъ  случа'Ё  А  готовь  платить  не  выше  50  центовъ  за  фунтъ, 
тогда  какъ  А'  готовь  уступить  по  88  центовъ.  Если  теперь  на  сцену 
выступить  6>  съ  минимальной  цЪной  въ  34  цента,  то  В'  очевидно 
будетъ  исключенъ  и  ц1^на  будетъ  колебаться  въ  пред&1ахъ  между 
34  и  38  центами.  Если  В^  готовь  продать  свой  чай  по  31  центу, 
В^  будетъ  исключенъ  и  ц'Ьна  будетъ  колебаться  между  34  и  38  цен- 
тами; наконець,  при  появлен1и  В,  В^  долженъ  будетъ  уйти,  и  пре- 
д1^льныя  ц'Ьны  опред'Ёлятся  въ  30  и  31  центъ. 

Подобные  случаи  значительно  р1^же  предыдущихъ,  такъ  какъ  на 
практик'Ё  труднее  монополизировать  спросъ,  чФмъ  предложен1е.  При- 
м']Ьромъ  такого  рода  можеть  служить  сдача  работь  на  подрядъ  съ 
торговъ  правительственнымь  учрежден1ямь  или  частнымь  лицомь. 
Лицо,  устраивающее  торги,  является  въ  данномь  случае  монополь- 
нымъ  покупателемъ;  соперничающ1е  подрядчики,  въ  цЪляхъ  устра- 
нен1я  конвурентовь,  предлагаютъ  возможно  бол1^е  ннзв1я  цЪны.  Кон- 
трактъ  заключается  съ  гЬмъ  изъ  нихъ,  кто  согласится  взять  весь 
подрядъ  по  минимальной  цФнЬ. 

До  сихь  порь  мы  предполагали,  для  упрощен1я  задачи,  что  каждый 
покупатель  нам-брень  закупить  все  предлагаемое  ему  количество  товара, 
и,  У1се  уегз&,  что  каждый  продавецъ  въ  состояли  продать  все  то 
количество,  на  которое  существуетъ  спросъ.  Часто,  однако,  бываегь 
не  такъ.  Въ  случа'Ь  монопольной  продажи  соперничающ!е  покупатели 
обыкновенно  склонны  закупать  лишь  часть  предлагаемаго  имъ  товара. 
Интересно  изсл1^довать,  каковъ  будетъ  результать  при  подобный» 
услов1яхъ. 

Предположимъ,  что  четыре  покупателя  А  нуждаются  въ  различ- 
ныхь  воличествахъ  чая.  А  желаеть  закупить,  сважемь,  400  фунтовъ 
и  готовь  платить  по  50  центовъ  за  первые  сто  фунтовъ  (если  ему 
нельзя  вуоить  больше),  48  центовъ  за  вторую  сотню,  45  центовъ  за 
третью  и  38  центовъ  за  четвертую  сотню  фунтовъ;  А^  желаегь  заву- 


—    209  — 

1шть  300  фунтовъ  и  готовь  платить  не  бол'Ье  48  центовъ  за  первые 
сто  фунтовъ,  45  центовъ  за  вторую  сотню  и  38  за  третью;  А»  же- 
1аетъ  закупить  200  фунтрвъ  и  согласенъ  платить  не  болЪе  45  цен- 
товъ за  первую  сотню  и  не  болЪе  38  центовъ  за  вторую;  наконецъ^ 
А'  хочетъ  купить  100  фунт,  не  свыше  38  центовъ  за  фунтъ.  Если  В 
1м1Ьетъ  всего  только  100  фунт,  чая,  т.  е.  если  рЪчь  идетъ  о  покупк'Ь 
всего  предлагаеиаго  количества,  то,  какъ  ужъ  было  указано  выше, 
А  подниметъ  ц'бну  до  48,  а  въ  крайнемъ  случа1^  и  до  50  центовъ  за 
фунтъ.  Если  же  у  В  им1Ьется  для  продажи  больше  100  фунтовъ, 
некоторые  покупатели  (А')  устранятся  отъ  покупки  всего  количе- 
ства чая.  Всл'Ьдств1е  этого,  изн16нится  какъ  Ц'Ьна,  такъ  и  количество 
чая,  которое  выпадетъ  на  долю  каждаго  покупателя.  Предположимъ, 
что  у  В  имеется  300  фунтовъ  чая.  Для  устраявн1я  А^,  А  и  А^  под- 
нимутъ  цЪну  до  45  центовъ,  и  ц'Ёна  будетъ  колебаться  въ  пред'Ьлахъ 
между  45  и  48  центами.  При  это1  цЁн1^  А  закупить  не  бол'Ёе  200 
фунтовъ,  такъ  какъ,  будучи  согласенъ  платить  за  вторую  сотню  по 
48  центовъ,  онъ  въ  то  же  время  знаетъ,  что  А^  согласенъ  платить 
столько  же  за  свою  первую  сотню;  и  въ  то  время  какъ  А  готовь 
платить  по  45  центовъ  за  третью  сотню,  А^  согласенъ  платить  ту  же 
ц^ву  за  вторую  сотню.  Еонкуренц1я  со  стороны  А^  устраняется  лишь 
въ  отношен1и  100  фунтовъ.  Въ  результат1^  ц!(на  ъсЬхъ  300  фунтовъ 
должна  быть  одна  и  та  же  для  обоихъ,  т.  е.  въ  пред1^ахъ  между 
45  и  48  центами;  при  этой  цЪн'Ь  А  закупить  200  фун.,  а  А^ — 
100  фун. 

Аналогичнымь  путемь  можно  доказать,  что  если  у  В  имеется 
600  фун.  чая,  то  ц1Ьна  будетъ  колебаться  въ  пред&кахъ  между  88  и 
45  центами,  при  чемь  А  закупить  300  фун.,  А^— 200  фун,  и  А» — 
100  фун.  ЦЪна  не  можеть  упасть  ниже  88  центовъ,  потому  что  въ 
такомь  случа*!  часть  чая  досталась  бы  и  на  долю  А',  а  это  одинаково 
невыгодно  остальнымь  покупателямъ,  такъ  какъ  ыЛиъ  имъ  изв'Ьстно, 
что  количество  чая  ограничено.  Но  хотя  А^  и  (Исключается,  А^  не 
можеть  получить  бол1Ье  100  фун.,  такъ  какъ,  если  бы  такая  опас- 
ность существовала,  А  и  А^  изъ  опасен1я,  какъ  бы  не  уменьшилась 
ихъ  доля,  подняли  бы  ц'Ьну  выше  45  центовъ,  чтб  было  бы  для  А^ 
непр1ем1емымъ.  По  той  же  причин'Ь  А^  не  можеть  получить  больше 
200  фунтовъ,  такъ  какъ  въ  противномь  случа1Ь  А  подняль  бы  ц1ну 
свыше  75  центовъ,  т.  е.  сверхъ  того,  что  А*  въ  состоян1и  платить  за 
вторую  сотню;  и,  наконець,  А  не  сможеть  получить  болЪе  300  фун., 
такъ  какъ  для  устранен1я  конкуренц1и  со  стороны  А^  ему  пришлось 
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бы  предложить  свыше  45  цвнтовъ,  т.  е.  больше  того,  сколько  онъ  (А) 
иожетъ  дать  за  третью  сотню. 

Такииъ  образомъ,  во  вс1^хъ  этихъ  случаяхъ  ц'Ьна  будетъ  коле- 
баться въ  пред'Ьлахъ  между  38  и  50  центами,  соответственно  величин1з 
спроса  со  стороны  каждаго  изъ  покуиателей.  Т^иъ  же  путемъ  можно 
было  бы  доказать,  что  при  одномъ  покупател'6  и  н'Ьеколькихъ  про- 
давцахъ  ц1^на  колебалась  бы  въ  пред^лахъ  между  30  и  38  центами. 
При  наличности  подобной  односторонней  конкуренц;1и  разница  межд}' 
пред1Ьльными  ц'Ёнами  меньше,  ч'1мъ  при  отсутств1и  всякой  конку- 
ренц1и. 

99.  Н'Ьсколько  продавцовъ  и  н'Ьсколько  покупателей.  Кон- 

куренц1Я. 

Мы  подошли  теперь  къ  последнему  случаю,  самому  обычному  въ 
действительной  жизни,  когда  фигурируютъ  въ  одно  и  то  же  время 
несколько  покупателей  и  несколько  продавцовъ,  т.  е.  когда  еуще- 
ствуетъ  конкуренщя  съ  обеихъ  сторонъ.  Все  они,  покупатели  ж  про- 
давцы, встречаются  на  чайной  бирзве,  лично  или  въ  лицЪ  своихъ 
агентовъ.  Еаждый  покупатель  желаетъ  пр1обресть  известное  количе- 
ство чая,  но  все  они  въ  общей  совокупности  закупили  бы  больше  того, 
сколько  имъ  предлагается,  если  бы  цена  оказалась  выгодной;  точно  также 
каждый  продавецъ  желалъ  бы  сбыть  известное  количество,  но  взятые 
въ  целомъ  продавцы  были  бы  готовы  при  выгодной  цене  продать 
больше  того  количества,  на  которое  существуетъ  спросъ.  Другими 
словами,  каждая  сторона  желаетъ  совершить  возможно  более  крупную 
сделку  съ  наибольшей  выгодой.  При  такихъ  услов1яхъ  рыночная  цена 
чая  должна  быть  равна  38  центамъ,  не  более  и  не  менее;  вар1ащй 
ценъ  здесь  не  будетъ,  и  это  вотъ  почему. 

Если  бы  цена  понизилась  до  37  центовъ,  некоторые  продавцы 
(представленные  въ  лице  В^)  были  бы  лишены  возможности  сбыть 
свой  чай;  благодаря  сокращешю  предложенш,  покупатели,  взятые  въ 
целомъ,  не  сумели  бы  закупить  столько  чая,  сколько  имъ  нужно;  во 
избежан!е  этого  они  начали  бы  набавлять  цену, — и  цена  повыси- 
лась бы.  Но,  съ  другой  стороны,  цена  не  могла  бы  подняться  и  выше 
88  центовъ:  при  цене  въ  39  центовъ  некоторые  покупатели  (пред- 
ставленные въ  лице  А'}  были  бы  лишены  возможности  сделать  свои 
закупки.  Вместе  съ  уменьшен1емъ  спроса,  продавцы  начали  бы  опа- 
саться за  свой  сбыть;  между  темъ  возникла  бы  конкуренщя,  пока 
цена  не  упала  бы  до  38  центовъ. 
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Ятажъ,  ари  одвомъ  поБудател1Ь  и  одномъ  продавце  норма  обмана 
Еолеблется  въ  предФлахъ  между  30  и  50  центами;  въ  случа1Ь  односто- 
ронней конкуренцШ  разница  между  предельными  ц1Ьнами  умень- 
шается (до  30—38  центовъ  и  38 — 50  центовъ  соответственно);  при 
полной  вонкуренц1и  предельнын  цфны  совпадаютъ,  т.  е.  норма  об- 
мана является  постоянной  (38  центовъ). 


100.  Выводы. 

йзъ  вышеприведеннаго  анализа  вмтекаютъ  следующ1б  важные 
выводы: 

1)  При  свободе  конвуренцш  и  данныхъ  услов1яхъ  времени  и 
и^ста  одинъ  и  тотъ  же  товаръ  можетъ  иметь  только  одну  цену. 
Цена  чая  должна  быть  38  центовъ  для  всехъ;  если  бы  она  была  выше 
или  ниже,  давлен1е  со  стороны  конкуррирующихъ  покупателей  или 
продавцовъ  скоро  сделало  бы  ее  равной  указанной  величине.  Исклю- 
чен1я  изъ  этого  правила  только  кажущ1яся.  Можетъ,  напримеръ,  слу- 
читься, что  въ  моменты  возбужден1я  на  бирже,  когда  рглночныя  цены 
сильно  колеблются,  одне  и  те  же  бумаги  продаются  въ  одно  и  то  же 
время  по  различнымъ  ценамъ.  Однако,  въ  данномъ  случае  конку- 
ренц1я  не  совсемъ  полная;  въ  действительности,  здесь  имеются  два 
отдельныхъ  рынка,  между  членами  которыхъ  не  существуетъ  непо- 
средственной связи.  Еакъ  только  на  бирже  водворяется  спокойств1е 
и  группы  покупателей  и  продавцовъ  встречаются  въ  нормальныхъ 
услов1яхъ,  рынокъ  становится  однимъ  целымъ,  конкуренц1я  опять 
делается  полной  и  цена  устанавливается  повсюду  одна  и  та  же.  Точно 
также  фирма  можетъ  вести  оптовую  и  розничную  торговлю  и  продавать 
одинъ  и  тотъ  же  товаръ  по  различнымъ  ценамъ;  очевидно,  и  въ 
данномъ  случае  имеются  два  различныхъ  рынка*  Далее,  некоторымъ 
покупателямъ  приходится  платить  дороже  въ  виду  ихъ  меньшей 
кредитоспособности;  но  здесь  нетъ  полной  конкуренц1и,  такъ  какъ 
въ  действительности  покупатели  предлагаютъ  въ  обменъ  различный 
вещи.  Наконецъ,  некоторые  продавцы  запрашиваютъ  меньш1я  цены, 
такъ  какъ  они  не  знаютъ  услов1й  рынка,  или  же,  основываясь  на 
тайне  сделокъ,  даютъ  крупнымъ  кл1ентамъ  Шытя  скидки.  Всюду, 
где  только  существуетъ  полная  конкурренц1я,  данный  товаръ  въ 
данное  время  можетъ  иметь  только  одну  цену. 

Когда  конкуренц1я  на  одной  стороне  отсутствуетъ,  т.  е.  въ  слу- 
чае монопол1и,  этотъ  принципъ  неприменимъ.  Такъ  какъ  монопо- 
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листъ  стремится  въ  получен1ю  возможно  бодьшихъ  барышей,  то  ему 
выгодно  продавать  свой  товаръ  по  возможно  бол1№  высокой  ц1^н%. 
Возвращаясь  въ  вышепрЕведенноиу  прим1^ру,  мы  можемъ  констати- 
ровать, что  торговцу-монополисту^  им1Ьющеиу  въ  своемъ  распоряженш 
300  фун.чая,  всегда  будетъ  выгоднее  продать  100  фунтовъ  А  по  ц1&н'ё 
выше  48  центо^ъ  и  остальные  200  фунтовъ  А  и  А^  по  цЪнФ  въ  45— 
48  центовъ,  ч'биъ  продать  вс1^  300  фунт,  по  низшей  ц1Ьн1Ь.  Монопо- 
листь  не  всегда  можетъ  это  сд1^лать,  тавъ  какъ  онъ  не  всегда  рас- 
полагаетъ  полнымъ  знакомствомъ  съ  услов1ями  потребителей.  Но  тамъ, 
гд'6  возможно,  онъ  беретъ  съ  различныхъ  лицъ  различныя  ц'Ьны,  а 
иногда  даже  продаетъ  и  одному  лицу  различные  инкременты  одного 
и  того  же  товара  по  различнымъ  ц-Ьнамъ.  Такъ,  напримфръ,  нефтяной 
трёстъ  (81апйаг(1  011  Сотрапу)  находитъ  для  себя  выгоднымъ  брать 
за  свои  масла  и  нефть  различныя  ц'ёны;  больше  того,  н1^воторые 
фабриканты  спец1альныхъ  сортовъ  мыла  или  шоколада,  пользующ1еся 
изв'Ьстной  монопол1ей,  упаковываютъ  свои  изд'6л1я  неодинаково  и  про- 
даютъ  ихъ  по  различнымъ  ц'бнамъ,  въ  надежд1^  на  то,  что  каждый 
способъ  упаковки  привлечетъ  особыхъ  покупателей.  При  вонкурен- 
ц1и  это  было  бы  невозможно. 

2)  При  конвуревц1и  всегда  устанавливается  такая  рыночная 
ц1^на,  при  которой  возможно  наибольшее  число  м^новыхъ  сд1Блокъ. 
Если  бы  ц'Ьна  упала  ниже  38  центовъ,  н'Ькоторые  продавцы  были  бы 
не  въ  состояШи  сбыть  свой  чай;  если  бы  ц'Ьна  поднялась  выше  38  цен- 
товъ, некоторые  покупатели  должны  были  бы  отказаться  отъ  покупки 
чая.  И  въ  томъ  и  въ  другомъ  случа-Ь  число  м'Ьновыхъ  сд1^локъ 
уменьшилось  бы.  Прекрасной  иллюстраций  этого  принципа  являются 
тк  случаи,  когда  рыночныя  ц'бны  опред'Ёляются  особой  властью, 
какъ  это  им1^етъ  м'Ьсто  на  берлинской  бирж'Ь.  Предложен1Я  и  требо- 
ван1я,  поступающ1я  въ  письменной  форм1Ь,  регулируются  вомитетомъ 
такимъ  образомъ,  что,  хотя  никто  не  платить  больше  или  не  полу- 
чаетъ  меньше  того,  сколько  онъ  жиЪлъ  въ  виду,  н'Ькоторые  платятъ 
пизш1я  или  получаютъ  высшш  ц1^ны  за  тЪ  воличества,  воторыя  не- 
обходимы для  уравнов'&шен1я  сд^ловъ,  благодаря  чему  иныя  предло- 
жен1я  или  требован1я,  воторыя  могли  бы  быть  отвергнуты,  въ  вонц^ 
вонцовъ  принимаются. 

Тамъ,  гд'Ь  д'Ьйствуетъ  монопол1я,  этотъ  принципъ  не  прим'Ёняется. 
Тавъ  кавъ  вся  наличность  даннаго  товара  находится  въ  рувахъ  моно- 
полиста, то  продажа  меньшаго  величества  по  бол'Ье  высовимъ  цЪнамъ 
можетъ  доставить  ему  большую  прибыль,  чЪмъ  продажа  бдльшаго 
величества  по   низшей  ц1Ьн'Ь.  Моменть,  вогда  монополистъ  можетъ 
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продать  наибольшее  количество  товара  съ  наибольшей  для  себя  вы- 
годой, зависитъ  отъ  быстроты,  съ  какой  возрастаетъ  спросъ  по  мЪр*! 
умеш>шен1я  предложен1я.  Если  у  монополиста  есть  600  фун.  чая — 
все  количество,  ии16ющееся  на  рынк'Ь, — то  для  него  совершенно  без- 
различно, продастъ  ли  онъ  600  ф.  по  50  центовъ  или  же  500  ф.  но 
60  центовъ  за  фунтъ.  Но  если  окажется,  что  при  ограничен^  пред- 
ложешя  пятью  стаии  фунтовъ  Ц'Ьна  повысится  до  65  центовъ,  то  онъ, 
конечно,  выпустить  для  продажи  только  500  ф.,  а  остальные  100  ф. 
уничтожить.  При  наличности  коикуренц1и  онъ  не  осн'Ьлился  бы  на 
это,  такъ  какъ  его  конкуренты  продолжали  бы  снабжать  рынокъ  по 
старой  ц'Ьн'6,  и  онъ  былъ  бы  вынужденъ  продать  уменьшившееся 
количество  своего  товара  по  той  же  цЬнЪ.  Если  бы  голландская  во- 
сточно-индШская  компан1я  не  обладала  монопол1ей,  она  не  уничто- 
жила бы  части  ииФвшагося  у  нея  запаса  пряностей,  съ  тЪмъ,  чтобы 
при  продаже  остальной  части  получить  бдльшую  прибыль.  Когда  въ 
1904  г.  н1Ькоторые  плантаторы  въ  штат'Ь  Алабама  сожгли  часть  уро- 
жая хлопка  въ  ц'Ьляхъ  искусственваго  повышбН)я  цЪнъ,  они  пред- 
полагали, что  друПе  плантаторы  также  уничтожать  пропорц1ональную 
часть  своего  хлопка;  это  предиоложен1е,  какъ  изв'Ьстно,  не  оправ- 
далось. 

3)  Если  подъ  «цфной  спроса»  (<1вшап(1  рисе)  подразумевать  Ц'Ьну, 
предлагаемую  покупателями,  а  подъ  «ц'Ьной  предложешя»  (8арр1у 
рг1се) — цЬну,  запрашиваемую  продавцами,  то  пред'Ьльная  Ц'Ьна  спроса 
окаясется  самой  низкой,  а  пред'Ьльная  цЬна  предложен1я  —  самой 
высокой  ц'Ьной,  какая  только  им'Ьется  въ  д-Ёйствительности.  Рыноч- 
ная цКна  —  это  совпаден1е  пред'Ьльной  ц'Ьны  спроса  и  пред1^ьной 
цЬны  предложен1я.  Поэтому,  при  наличности  конкуренц1и  рыночная 
ц%на  всегда  является  пред1Ьльной.  Въ  вышеприведенномъ  прим'бр'Ь 
пред'Ьльный  покупатель  это  А^,  а  пред'бльный  продавецъ  В^  Пре- 
дельная цЬна,  т.  е.  цена  спроса,  предлагаемая  А', — 38  центовъ; 
предельная  цена.  т.  е«  цена  предложен1я,  требуемая  В^ — 38  центовъ. 
Если  бы  А'  былъ  склоненъ  дать  въ  крайнемъ  случае  39  центовъ, 
а  В'  былъ  бы  готовь  продать  по  38  центовъ,  то  это  не  были  бы 
предельный  цифры,  потому  что  или  нашелся  бы  А^,  не  могупЦй 
платить  39  центовъ,  и  В^,  запрашивающШ  несколько  более  высокую 
дену,  или  же  АЗ  не  согласился  бы  дать  39  центовъ  за  следуюпЦЙ 
инврементъ  товара,  а  В'  не  согласился  бы  отдать  его  по  38  центовъ. 
Въ  пределахъ  между  38  и  39  центами,  очевидно,  нашлась  бы  ве- 
личина, на  которой  сошлись  бы  взаимно  конкурирующ1е  А  и  В  и 
которая  была  бы  равна  предельнымъ  ценамъ  для  А'  и  В^. 
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Разница  между  д'бйствительной  рыночной  хгЬной  и  непред'бдьной 
ц1^ной  представляетъ  собою  излишекъ  (вигркз).  Для  продавценъ,  по- 
дучающихъ  взаи'Ёнъ  чая  деньги,  этотъ  излишекъ— прибыль;  для 
покупателей,  завупившнхъ  чай,  этотъ  излишекъ  называется  потре- 
бительнымъ  излишкомъ  (соазитег  з  ^пгркз),  если  они  пьютъ  этотъ 
чай,  или  прибылью,  если  они  продаютъ  его.  В^,  продающШ  чай  по 
38  центовъ,  не  получаетъ  никакой  прибыли.  Его  преддожен1е  про- 
дать чай  по  88  центовъ  есть  пред1|Льное  предложен1е,  такъ  ьакъ 
въ  этотъ  моментъ  онъ  лишается  побужден1я  къ  обману.  Но  В'  го- 
товъ  былъ  уступить  чай  и  по  34  цента,  и  поэтому  онъ  получить 
4  цента  прибыли  съ  фунта;  В^,.  пред-Бльная  цБна  котораго  была 
зг  центъ,  заработаетъ  7  центовъ;  а  В,  съ  его  пред'бльной  ц1№ой  въ 
80  центовъ,  получитъ  прибыли  8  центовъ.  Съ  другой  стороны.  А, 
повупающ1й  чай  по  88  центовъ,  готовъ  былъ  дать  за  него  50  цен- 
товъ. Если  онъ  самъ  потребляетъ  свой  чай,  эта  разница  въ  12  цен- 
товъ представить  собою  добавочное  удовлетворен1е;  если  же  онъ  го- 
товъ былъ  платить  50  центовъ  потону,  что  над'бялся  получить  эту 
ц1^ну  при  продаже  чая,  то  12  центовъ  представятъ  собою  прибыль. 
А^  прбд1Уьная  ц^^на  котораго  составляла  48  центовъ,  получитъ 
10  центовъ,  А^  съ  его  предЪломъ  въ  45  центовъ  получитъ  7  центовъ 
излишка,  тогда  какъ  А'  съ  его  пред1^ломъ  88  центовъ — равнымъ 
ц1Бн%— не  получитъ  никакого  излишка. 

Такимъ  образомъ  предельные  покупатели  и  продавцы  (т.  е.  т^ 
которые  опред'Ьляютъ  ц'Ьну)  не  выигрываютъ  и  нетеряютъ.  Заэтииъ 
пред'&лоиъ  никто  не  согласится  ни  покупать,  ни  продавать,  потому 
что  это  приноситъ  явный  убытокъ,  тогда  какъ  вс%  внутрипредЪль- 
ные  продавцы  и  покупатели  получаютъ  изв1^стный  излишекъ,  въ 
вид1^  ли  денегъ  или  непосредственнаго  удовлетворен1Я.  Однако, 
этотъ  излишекъ — прибыль  либо  потребительный  излишекъ — не  ова- 
зываетъ  на  ц1Ьну  никакого  вл1ян1я. 

При  наличности  монополШ  пред'бльная  цФна  обыкновенно  отсут- 
ствуетъ,  такъ  какъ  въ  такомъ  случа'Ь  имеется  лишь  одинъ  прода- 
вецъ  или  одинъ  покупатель.  Правда,  при  одномъ  продавце  бываетъ 
обыкновенно  н1^сколько  покупателей,  одинъ  изъ  которыхъ  предлагаетъ 
предельную  ц*ну,  т.  е.  ц*ну  спроса,  тогда  какъ  ос1'альные  полу- 
чаютъ известный  излишекъ  или  прибыль.  Но  такъ  какъ  вся  налич- 
ность даннаго  товара  находится  въ  рукахъ  продавцагмонополиста, 
то  цена  предложен]я  здесь  только  одна,  и  предельной  цены  предло- 
жен1я  здесь,  поэтому,  нетъ.  Можно  представить  себе  такое  взаимо- 
отношен1е  спроса   и  предложен1я,    при  которомъ  продавецъ,    чтобы 
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обезпочить  еебЪ  хоть  какой-нибудь  сбыть,  эынужденъ  будетъ  пони- 
знть  1гЬну  до  такого  низкаго  уровня,  когда  »гЬ  покупатеди  су- 
мЪютъ  удовлетворить  свои  потребности  по  собственной  оц&нк1Ь.  Въ 
такомъ  случае,  нонополисть  не  получилъ  бы  никакого  излишка;  его 
ц1&на  предложен1я  была  бы  пред'Уьной  ц'Ьной  спроса.  Но  за  исклю- 
чен}емъ  атнхъ  почти  совершенно  новозиожныхъ  случаевъ,  ионопо- 
лнсть  беретъ  бол^Ье  высок1я  ц^ны:  рыночная  ц1Ьна  не  равна  пре- 
д:6льной.  Рыночная  цФна— та,  на  которой  сходятся,  совпадая  одна 
съ  другой,  1г1на  спроса  и  цФна  предложен1я;  за  весьма  редкими 
исключен1яиИу  нонопольная  рыночная  исбна  не  есть  предельная  ц1^на. 


ГЛАВА    ХП. 

Опред'Ьлен1е  нормальной  ценности. 

101.  Литература. 

N.  О.  Р1вг80П,  Ргшс1р1е8  (1902);  ч.  I,  гя.  I,  ГЦ;  А.  МагвЬаИ,  Ргт 
С1р1е8  (1898);  кн.  1У,  гл.  III,  н  кн.  V,  гл.  IV— УП;  В.  V.  ВбЬт-Ва^гегк 
РовШув  ТЬеогу  (1891).  кн.  IV,  гд,  УП,  и  Каг1  Магх  ап<1  Ше  С1о8в  о^  Ыв 
8уз*вт  (перев.  Мае  Вопа1(1,  1898  г.);  Р.  у.  ЛУхевег,  Nа^ига1  Уа1ив  (1893), 
кн.  V;  М.  Рап1а1еоп1,  Риге  Есопот1с8  (1898)  ч.  II,  гл.  III;  X  8.  К1сЬо1воп, 
Ргшс1р1е8  (1901),  кн.  Ш,  гл.  V;  ^.  Е.  Са1тв8,  Ьвайш^  Рг111С1р1в8  (1874), 
ч.  I,  гя.  Ш;  Т.  N.  Сагуег,  0181г1Ъи*10П  (1904),  гя.  П;  Г.  А.  Рейег,  Рпп- 
С1р1в8  (1904).  гл.  УШ;  А.  >У.  БЧих,  Рг111с1р1в8  (1904),  гл.  IV— У;  А.  Т. 
Нл11а1еу,  Есопот1е8  (1896),  гл.  III;  Н.  8И^ск,  Рг1пс1р1е8  (1883)  кн.  II, 
гл.  П;  X  К.  Соштопа,  В1з(;пЬийо11  оГ  ^еаИОх  (1893),  гл.  ПГ,  Н.  О.  КМ- 
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102.  Нормальный  спросъ.  Эластичность  спроса. 

Анализъ  рыночной  ценности  рас&рылъ  передъ  нами  процессъ, 
благодаря  которому  временные  спроеъ  и  предложен1е  уравновЪшиваютъ 
другъ  друга.  При  анализе  нормальной  ц'Ьнности  мы  должны  изсл'Ь- 
довать  силы,  вл1яющ1я  на  спросъ  и  иредложен1еу  какъ  на  н^что  бо- 
л^  постоянное.  6ъ  нашемъ  прим'Ьр'Ь  вдавмоотношен1е  временнаго 
епроса  и  нредложен1я  было  таково,  что  ц-Ьна  чая  равнялась  38  цен- 
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тамъ.  Теперь  возннкаетъ  вопросы  почеиу  же  фунтъ  чая  стоить 
38  центовъ,  а  не  3  цента?  Для  изсл'Ьдован1я  нормальной  ценности 
сл-Ьдуеть  изучить  нормальный  спросъ  и  нормальное  предложен]е. 

Та]гь  вавъ  спросъ  есть  количество  товара,  требуемаго  по  данной 
П%п%  то  изм'Ёнен1в  спроса  можетъ  совершиться  и  безъ  изи16нен1я 
итЬвы.  Н'ЁсЕОлько  л'Ётъ  тому  назадъ,  когда  страусовыя  перья  вышли 
изъ  моды,  спросъ  на  нихъ  настолько  понизился,  что  ц-Ьны  упали  и 
производство  совратилось.  Предложен1е  приспособилось  къ  уменьшив- 
шемуся спросу  по  низшей  ц^нЪ.  Изм1^нен1е  спроса  оказалось,  въ 
конечномъ  счет'Ь,  причиной  изм'Ёнен1я  ц'1ны. 

Но  обыкновенно  спросъ  зависитъ  отъ  ц-Ьны.  Спросъ  бываетъ 
эластичесв1й  и  неэластическ1й.  Эластическимъ  спросъ  называется 
тогда,  когда  изи1^неше  ц1^ны  вызываетъ  зам-Ьтное  изм^неше  спроса, 
при  чеиъ  посл1^дн1й  падаетъ  или  повышается  вм'ЬстЬ  съ  повышешемъ 
или  паден1емъ  ц-Ьны.  Каждый  товаръ  имЪетъ  свой  законъ  спроса. 
Эластичность  спроса  столь  же  разнообразна,  какъ  разнообразны  че- 
лов'Ьческ1я  потребности  я  способы  ихъ  удовлетворен1я.  Спросъ  мо- 
жетъ быть  относительно  неэластиченъ,  или  въ  сиысл'Ё  его  постоян- 
ства, или  же  въ  томъ  сиысл1^,  что  всякое  повышбн1в  ц']^нъ  можетъ 
совершенно  уничтожить  его. 

1)  Лучшимъ  примЪромъ  неэластическаго  спроса  перваго  рода 
является  соль.  Понижен1е  ц'Ьны  не  вызоветъ  роста  потреблешя  соли, 
точно  такъ  же,  какъ  и  повышен1е  цЪвы  почти  не  отзовется  на  вели- 
чин'! спроса.  Пмъ  не  мен-Ье  спросъ  на  соль  нельзя  считать  совер- 
шенно неэластическимъ,  такъ  какъ,  если  ц^Ед^  ея  зам'Ётно  увеличится, 
б'Ёдное  население  можетъ  оказаться  вынужденнымъ  сократить  по- 
треблен1е  соли,  хотя  бы  это  влекло  за  собою  забол'Ьван1я  и  вырож- 
ден1е.  Несколько  аналогичный  примЪръ  представляютъ  собою  предметы 
роскоши.  Ум'Ёренное  повышен1е  ц'Ьнъ  не  играегь  такой  роли  для  по- 
купателей жемчуга,  какую  оно  играетъ  для  потребителей  менЪе  до- 
рогихъ  продуктовъ.  Однако,  спросъ  на  жемчугъ  является  относительно 
неэластичесвимъ  лишь  на  одномъ  конц'Ё  шкалы:  спросъ  можетъ  зна- 
чительно увеличиться  даже  при  мал1&йшемъ  понижен1и  ц16ны. 

2)  Прим'Ьромъ  неэластическаго  спроса  другого  рода  можетъ  слу- 
жить маргариновое  масло.  Если  бы  ц']^на  маргарина  поднялась  выше 
изв'Ёстнаго  пред1^ла,  спросъ  на  него  совершенно  исчезъ  бы  и  онъ 
былъ  бы  зам1^ненъ  обыкновеннымъ  коровьииъ  масломъ.  Однако,  и 
зд'Ьсь  спросъ  неэластиченъ  лишь  вн1^  этого  предала,  тогда  какъ  въ 
рамкахъ  предЪла  уиеньшен1е  ц16ны  означаетъ  увеличен1е  спроса. 
Почти  относительно  вс1^хъ  товаровъ  можно  сказать,    что  спросъ  на 
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ннхъ  исчезъ  бы,  если  бы  ихъ  ц№а  была  поднята  на  достаточную 
высоту. 

Тажимъ  образомъ,  правнльвйе  было  бы  свазать,  что  хаавдый  то- 
варъ  ши^тъ  свою  относительную  степень  эластичности  спроса.  Спросъ 
на  одн1  вещи  значительно  эхспансиввФе,  чЪиъ  на  дру11я;  паден1е 
цбны  хлопка  вызоветъ  большее  увеличен1е  спроса»  чФиъ  пропорц1о- 
нальное  уиеньшен1е  цФнъ  на  книги. 

Хотя  въ  основ1^  ц'Ьнности  кащаго  блага  лежитъ  полезность, 
тЬиъ  не  менЪе  нЬкоторыя  блага  становятся  полезными  лишь  при 
вомбинирован1и  ихъ  съ  другими  благами.  Лувъ  безполеэенъ,  если 
еЬгь  стр'Ьлъ;  перо  безъ  чернилъ  также  лишено  ценности.  Спросъ  на 
эти  взаимно  дополняющ1я  другъ  друга  блага  (для  краткости  назо- 
вемъ  ихъ  дополнительными — сотр1ешеп1агу  ^ооёз)  есть  составной 
спросъ:  намъ  нужны  чернила  и  перо,  ыЛсЛ  взятыя,  въ  отд1^ь- 
ности  же  они  намъ  не  нужны;  мы  можемъ  нуждаться  и  въ  одноиъ 
изъ  этихъ  благъ,  если  мы  уверены,  что  въ  состоян1н  будемъ  пр1обр1;сть 
и  другое.  Такимъ  образомъ,  спросъ  на  одно  изъ  двухъ  дополни- 
тельныхъ  благъ  является  посредственнымъ  или  производнымъ 
спросонъ,  эластичность  котораго  часто  иная,  чФмъ  у  непосредствен- 
наго  спроса. 

Если  повышается  ц1&на  обоихъ  дополнительныхъ  благъ,  спросъ 
на  кащое  изъ  нихъ  обыкновенно  падаетъ.  Но  если  повышен1е  исбны 
касается  лишь  одно1:о  изъ  дополнительныхъ  благъ,  то  спросъ  на 
него  падаетъ  въ  н1&сволько  меньшей  степени.  При  повышен1и  ц^нъ 
чернилъ  и  перьевъ,  увеличится  употреблен1е  карандашей.  Но  если 
ц'Ёна  чернилъ  останется  прежней,  то  хгЬна  перьевъ  должна  увели- 
читься весьма  значительно  прежде,  Ч'Ьмъ  люди  зам'Ьнятъ  ихъ  ка- 
рандашами. Спросъ  на  одно  изъ  двухъ  дополнительныхъ  благъ 
является  менФе  эластичесвимъ,  Ч'Ёмъ  спросъ  на  блага,  обладающ1я 
самостоятельною  полезностью;  непосредственный  спросъ  бол1Ье  эласти- 
ченъ,  ч1мъ  посредственный  или  производный. 

Въ  современной  жизни  рамки  составного  спроса  постоянно  рас- 
ширяются. Производство  безпрерывно  усложняется,  и  спросъ  на  боль- 
шинство благъ,  употребляемыхъ  въ  производств'^,  все  бол'Ёе  и  болЪе 
зависитъ  отъ  возможности  комбинировать  ихъ  съ  другими  благами. 
Какая  масса  вещей  входить,  наприм^ръ,  въ  составъ  парохода.  Не- 
которая изъ  нихъ  обладаютъ  непосредственной  полезностью  для  дру- 
гихъ  ц1^ей;  но  поскольку  ихъ  ц'бнность  зависитъ  въ  значительной 
шЬрЬ  отъ  спроса  со  стороны  кораблестроителей,  большинство  изъ 
нихъ  можно  считать  дополнительными  благами.  Ч1^мъ  сложнее  процессъ 
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производства  и  ч1Ьиъ  утоЕченн']Бб  наши  методы  потреблен1я,  т^^мъ 
шире  область  составного  спроса  и  т1ёмъ  зам'Ьтн'Ье  связь  между  снро- 
соиъ  на  одинъ  товаръ  и  спросоиъ  нн  др7г1е.  Спросъ  на  велосипеды 
вызвалъ  изм'ЬнеШе  въ  спрос1Ь  на  лошадей;  жел'Ьзныя  дороги  револю- 
ц1онизировали  спросъ  на  дилижансы  и  сельсв1е  постоялые  дворы. 
Въ  изв'Ьстноиъ  смысл-Ь  спросъ  на  всяб(й  товаръ  зависитъ  отъ  спроса 
на  друПе  товары. 

Но  какова  бы  ни  была  его  природа,  будетъ  ли  спросъ  самостоя- 
тельнымъ,  или  дополнительныиъ,  или  неэластичесвимъ,— пока  суще- 
ствуетъ  бол4е  или  мен-Ье  постоянный  спросъ,  общество  будетъ  ста- 
раться удовлетворять  его.  Такъ  какъ  ц1&нность  зависитъ  отъ  отно- 
шен1я  между  спросомъ  и  предложен1емъ,  то  необходимо  изслфдовать 
силы,  ВЛ1ЯЮЩ1Я  на  постоянное  предложен1е. 


103.  Нормальное  предложен1е.  Стоимость  производства. 

Выше  мы  вид'Ьли,  что  блага,  им1Ьющ1я  ценность,  могутъ  быть 
разделены  на  четыре  категор1и:  челов'Ьчесс1я  услуги,  конвретвыя 
блага,  привилег1и  и  вапиталъ  вообще.  9коноиическ1я  блага  разд'Ь- 
ляются  еще  и  по  другому  признаку:  есть  блага,  количество  которыхъ 
не  можФтъ  быть  увеличено,  наприм'Ьръ,  удобно  расположенные  участки 
земли,  водопады,  старый  картины  и  монеты,  или  вообще  р%дк1е 
экземпляры  чего  бы  то  ни  было;  это  —  невоспроизводимый  блага; 
остальныя  блага  называются  воспроизводимыми. 

Анализъ  рыночной  хгЬнности  и  нормальнаго  спроса  относится  оди- 
наково ко  всЬмъ  приведеннымъ  выше  категор1ямъ.  Однако,  при  ана- 
лид1Ь  нормальнаго  предложен1я  ц'Ьлесообразн1^е  изсл'Ьдовать  сначала 
воспроизводимыя  блага.  Подавляющее  большинство  благь  относится 
къ  категор1и  воспроизводимыхъ;  количество  ихъ  можетъ  быть 
увеличено,  —  отъ  этого  увеличен1я  и  зависитъ,  въ  конечномъ  счегЬ, 
весь  общественный  прогрессъ.  На  атомъ  основдн1и  мы  ограничимся 
въ  данный  моментъ  изсл'Ёдован1емъ  воспроизводимыхъ  благь,  а  въ 
сл'Ьдующей  глав-Ь  разсмотримъ  не  только  конкретный  блага,  количе- 
ство которыхъ  не  можетъ  быть  увеличено,  но  и  всЪ  друг1я  вопло- 
щен1я  ценности. 

Иногда  ц-Ьниости  находятся  случайно,  наприм'&ръ,  при  открытш 
залежей  драгоц^нныхъ  металловъ.  Но  очевидно,  что  случайный  на- 
ходки не  могутъ  служить  основой  постояннаго  предложбн{я  товаровъ; 
уже  одни  поиски  ихъ  связаны  съ  затратой  изв'Ьстнаго  труда  и  вре- 
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мени.  Такъ  какъ,  следовательно,  век  блага,  количество  которыхъ  мо- 
жеть  быть  увеличено,  пр1обр1ктаются  или— выражаясь  техническимъ 
языкоиъ  —  производятся  путеиъ  затраты  усил1й,  то  каждому  благу 
соотв1^тствуетъ  известная  стойкость  его  производства.  Ъъ  обществ^К, 
употребляющемъ  деньги,  эта  субъективная  стоимость  принииаетъ 
форму  денежной  стоимости  или  такъ-называемыхъ  издержекъ  про- 
изводства. На  этоиъ  основан1И  обыкновенно  говорятъ,  что  нормальная 
дЬна  предложен1я  товаровъ,  —  т.  е.  ц1Ёна,  по  которой  производители 
готовы  продавать  свои  товары — зависитъ  отъ  стоимости  производства. 
При  этомъ,  однако,  необходимо  точно  установить  значен1о  этого 
термина  —  стоимости  производства.  СлЪдуетъ  помнить,  во-первыхъ, 
что  подъ  производствомъ  понимается  зд1Ьсь  не  производство  данной 
вещи,  а  производство  вообще,  и,  во-вторыхъ,  что  стоимость  понимается 
зд-Ёсь  не  въ  СМЫСЛ1&  индивидуальной  стоимости. 

1)  Стоимость  производства  не  всегда  означаетъ  стоимость  про- 
изводства даннаго  товара.  Трудъ,  затрачиваемый  на  производство 
товара,  не  всегда  вл1яетъ  на  его  ц'Ьну.  Производство  одного  ярда 
хлопчатобумажной  ткани  стоить  двадцать  центовъ;  если,  благодаря 
новымъ  изобр']Ьтен1ямъ,  та  же  ткань  можетъ  быть  произведена  за 
десять  центовъ,  то  ц1Ьна  прежняго  запаса  ткани  уже  не  будетъ  равна 
двадцати  центамъ. 

Очевидно,  стало  быть,  что  покъ  стоимостью  производства  мы  по- 
нимаемъ  стоимость  непрерывнаго  производства  или  стоимость  воспро- 
изводства. Если  хлопчатобумажная  ткань  можетъ  быть  производима 
непрерывно  (т.  е.  воспроизводима)  по  десяти  центовъ  за  ярдъ,  то 
ц^на  предложен1Я  остается  равной  десяти  центамъ.  Ц'Ёна  предложен1я 
зависитъ  отъ  стоимости  лишь  тамъ,  гд1Ь  стоимость  является  постоян- 
ной, т.  е.  гд!  стоимость  производства  эквивалентна  стоимости  непре- 
рывнаго производства  или  воспроизводства.  Если  стоимость  производ- 
ства и  стоимость  воспроизводства  не  совпадаютъ,  то  ц1^нность  опре- 
д&1яется  только  посл'Ёдней. 

2)  Во-вторыхъ,  стоимость  производства  не  означаетъ  индивидуаль- 
ной стоимости.  Ц1&нносгь,  какъ  мы  знаемъ,  понят1е  соц1альное;  рав- 
нымъ  образомъ  и  дМствительная  стоимость  производства,  опред1^ляю- 
щая  собою  ц^^нность,  есть  общественно-необходимая  стоимость.  Р'6-- 
шающимъ  моментомъ  является  не  то,  что  товаръ  кое-что  стоитъ 
производителю,  а  то,  что  онъ  кое-что  сберегаетъ  потребителю.  Одному 
потребителю  товаръ  можетъ  сберечь  больше,  ч*мъ  другому;  но  цен- 
ность его  зависитъ  отъ  того,  сколько  онъ  сберегаетъ  соц1альной 
групп*,  какъ  целому.    Сбережен1е  соц1альной  стоимости  —  вотъ  что 
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понимается  подъ  общественно-необходимой  стоимостью.  Я  могу  за- 
тратить много  времени  на  производство  вещи,  которая  не  сможетъ 
быть  продана,  тавъ  кавъ  она  не  отв'Ьчаетъ  общественному  спросу. 
Никто,  конечно,  не  возьмется  за  воспроизводство  такой  вещи:  стои- 
мость воспроизводства  будетъ  отсутствовать.  На  рынк1^  можно  встре- 
тить не  мало  такихъ  прим1^ровъ  безполезно  затраченнаго  труда,  до- 
ставдяющаго  производителю  одни  убытки:  новый  шертингъ  (ткань 
для  рубашехъ)  можетъ  оказаться  несоотв1Ьтствующимъ  модб,  новы! 
сортъ  табаку  можетъ  не  понравиться  потребителямъ  и  т.  д.  Если  же 
продуктъ  удовлетворяетъ  общественному  спросу,  производители  ста- 
раются согласовать  разм1^ры  производства  и  количество  затрачивав- 
маго  труда  съ  разм1&рами  спроса.  Индивидуальная  стоимость  произ- 
водства приспособляется  къ  общественно-необходимой  стоимости,  т.  е. 
къ  той  суми'Ё,  которую  классъ  покупателей  находить  для  себя  вы- 
годнЁе  уплатить,  ч'Ьмъ  взяться  самому  за  производство.  Если  отдЬкь- 
ные  производители  не  въ  состоян1и  понизить  стоимость,  то  они  пр1- 
останавливаютъ  свое  производство;  если  они  уменьшаютъ  стоимость 
ниже  ея  общественно-необходимаго  уровня,  то  изменяется  этоть 
последнШ.  Общество  не  согласится  платить  выше  этой  стоимости, 
такъ  какъ  то,  что  въ  силахъ  сделать  производители,  можетъ  сде- 
лать въ  случае  необходимости  и  остальное  общество.  Только  такииъ 
образомъ  и  устанавливается  разница  между  индивидуальной  и  обще- 
ственной стоимостью,  и  только  въ  виду  этого  равенства  можно  утвер- 
ждать, что  стоимость  производства  определяетъ  собою  ц'Ьнность. 

Поэтому,  когда  мы  утверждаемъ,  что  нормальная  цЪна  предложе- 
н1я  зависитъ  отъ  стоимости  производства,  мы  должны  помнить,  что 
речь  идетъ  лишь  о  воспромзводимыхъ  благахъ  и  что  это  положение 
верно  лишь  въ  томъ  смысле,  что,  во-иервыхъ,  подъ  производствомъ 
понимается  воспроизводство  и,  во-вторыхъ,  что  стоимость  означаетъ 
общественно-необходимую  стоимость, — т.  е.  не  то,  что  затрачивается, 
въ  форме  ли  усилШ  или  ихъ  денежнаго  эквивалента,  а  то,  что  сбе- 
регается этими  усил1ями.  Когда  индивидуальная  и  общественная 
стоимости  разнятся  между  собою,  ценность  не  зависитъ  отъ  индиви- 
дуальной стоимости  производства;  когда  оне  совпадаютъ,  ценность 
можетъ  быть  выражена  въ  величинахъ  и  той  и  другой  стоимости. 
Только  потому,  что  индивидуальная  стоимость  стремится  сделаться 
равной  общественно-необходимой  стоимости,  —  можно  принять  не- 
сколько грубое,  по  своей  неточности,  положен1е,  согласно  которому 
цена  товара  определяется  стоимостью  его  производства. 
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104.  Законъ  пред'Ьльной  или  максимальной  стоимости. 

Терюшъ  «стоимость  производства»  нуждается  еще  въ  дальн1^й- 
шемъ  опред'блеМи.  Если  им']^ется  больше  одного  производителя,  стои- 
мость производства  для  важдаго  изъ  нихъ  различна.  Производители 
отличаются  иежду  собою  кавъ  по  своимъ  способностямъ,  такъ  и  по 
обстаиоввЪ  работы.  Несмотря  на  то,  что  въ  услов1яхъ  свободной  вон- 
ЕуреяЩи  однородные  эвземпляры  одного  и  того  же  товара  им'Ьютъ 
одну  и  ту  же  ц-Ьну,  н1Ькоторые  производители,  благодаря  большему 
искусству  или  бол1&е  счастливой  комбинации  другихъ  причинъ,  им'Ьють 
возможность  изготовлять  продукты  дешевле  своихъ  конкурентовъ. 
Если  бы  эти  производители  могли  снабжать  своими  продувтами  весь 
рынокъ,  то  за  ними  была  бы  обезпечена  монопол1я.  Но  тавъ  вакъ 
вс1^  производители  стараются  продать  возможно  больше,  то  случаи 
удовлетворен1я  рыночнаго  спроса  однимъ  вавимъ-либо  производите- 
1емъ  встр'Ёчаются  крайне  р'Ьдко.  При  наличности  вонвуренц1и  стоимости 
производства  бываютъ  различны. 

Иожно  представить  себЪ  такой  случай,  когда  производители  обла- 
даютъ  въ  данный  моментъ  одинаковыми  способностями  и  работаютъ 
ври  совершенно  тождественныхъ  услов1яхъ.  Въ  этомъ  случа'Ь  вс/к  то- 
вары даннаго  назван1я  им'Ьли  бы  только  одну  стоимость.  Но  тогда 
долучен1б  постоянной  прибыли  вс^ми  производителями  было  бы  не- 
возможно, тавъ  вакъ  цЪны  не  могли  бы  оставаться  постоянно  выше 
етоимости  производства.  Если  бы  прибыль  получалась  вс1^ми  произво- 
дителями, то  конвурвнц1я,  нав'Ьрное,  побудила  бы  одного  изъ  нихъ 
понизить  Ц'Ёну  въ  надежд1^  обезпечить  006*6  большШ  сбыть,  а  вм'ЬстЪ 
съ  нимъ  и  большую  прибыль;  если  бы  это  не  удалось  одному» 
явился  бы  новый  производитель  и  понизилъ  бы  цФны.  Единственный 
способъ  удержать  цЪны  на  постоянномъ  уровне — это  подчинить  пред- 
ложен1е  товаровъ  изв'Ьстному  контролю.  Но  въ  тавомъ  случае  сво- 
бода вонкуренц1и  исчезла  бы,  и  мы  оказались  бы  передъ  лицомъ 
той  или  иной  формы  М0Н0П0Л1И.  Непрерывное  производство  однород- 
иыхъ  товаровъ  по  одной  и  той  же  стоимости  почти  всегда  предпола- 
гаетъ  существоваше  ионопол1и. 

Такъ  кавъ,  поатому,  при  свобод'Ь  конкуренц1и  стоимость  не  мо- 
жетъ  быть  однообразной,  то  вознииаетъ  вопросъ:  какая  именно  стои- 
мость ии1^ется  въ  виду,  когда  иы  говоримъ  о  зависимости  ц'Ьнъ  отъ 
стоимости  производства?  Очевидно,  зл!ксъ  не  им1Бется  въ  виду  низшая 
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СТОИМОСТЬ.  Если  въ  данный  моментъ  ии'1^ется  пять  фирмъ,  снабжаю- 
щихъвесь  рыноЕъ  хлопчатобумажными  ткашши  по  стоимости  въ  6,  7, 
8,  9  и  10  центовъ  за  ярдъ,  то  ясно,  что  цЪна  не  можетъ  равняться 
6  центамъ,  потому  что  въ  такомъ  случа'Ь  вс1^  производители,  исклю- 
чая производящаго  за  шесть  центовъ,  терп'Ьли  бы  убытохъ  и  пр1о- 
становили  бы  свое  производство.  Точно  также  ц'Ьна  не  моаветь  быть 
равна  и  средней  стоимости  производства,  вавъ  полагаютъ  н1^воторые. 
Ибо  если  бы  ц'Ьна  равнялась  средней  стоимости,  т.  е.  восьми  цен- 
тамъ, то  производящ1е  по  девяти  и  десяти  центовъ  терпки  бы  убы- 
токъ  и  взяли  бы  обратно  свои  капиталы.  Пока  сордсъ  настолько 
великъ,  что  доставляетъ  работу  всёиъ  производителямъ,  Ц'Ьна  дол- 
жна быть  равна  десяти  центамъ,  т.  е.  наибольшей  или  максимальной 
стоимости.  Ц'Ьна  не  можетъ  быть  ниже  десяти  центовъ,  такъ  какъ 
въ  противномъ  случае  производящШ  по  десяти  центовъ  вынужденъ 
былъ  бы  превратить  производство;  Ц'Ьна  не  можетъ  быть  выше  де- 
сяти центовъ,  такъ  какъ,  благодаря  стремлен1ю  конвурентовъ  захва- 
тить рыновъ  въ  свои  руки,  Ц'Ьна  удерживается  на  самомъ  нхзконъ 
уровн1Ь,  совм-Ьстимонъ  съ  непрерывнымъ  производствомъ. 

Эта  максимальная  стоимость  можетъ  быть  названа  и  предельной, 
такъ  какъ  производяпЦй  по  десяти  центовъ  занимаетъ  пред^ьное 
положен1е,  граничащее  съ  желан1емъ  взять  обратно  свои  капиталы 
и  превратить  производство.  Овъ  ничего  не  зарабатываетъ  и  ничего 
не  теряетъ.  ВсЬ  остальные  производители — назовемъ  ихъ  внутрипре- 
д'Ьльными — получаютъ  н'Ьвоторую  прибыль,  равную  разнице  между 
стоимостью  и  продажной  цбной.  Производящ1й  по  шести  центовъ 
получаетъ  четыре  цента  прибыли  съ  каждаго  ярда,  по  семи  центовъ 
— три  цента  и  т.  д.  Но  производящ1й  по  десяти  центовъ  покрываеть 
лишь  издержки  производства. 

Если  бы  общество  находилось  въ  состояли  повоя,  при  чемъ  на- 
селен1е,  мода,  предложен1е  капитала  и  развит1е  техники  оставались 
бы  неизм'Ёнными,  то  описанное  выше  положен1е  было  бы  ш- 
стояннымъ.  Пред'Ёльный  производитель  сводилъ  бы  концы  съ  кон- 
цами, но  ничего  не  получалъ  бы  сверхъ  стоимости.  Однако,  хотя 
общество  никогда  не  бываетъ  въ  такомъ  состоян1и  сколько-нибудь 
продолжительное  время,  моментами  такое  положен1е  все  же  возможно. 
Во  время  сезона,  когда  на  рынокъ  выбрасывается  масса  благъ,  се- 
зонное предложен1е  товаровъ  можно  считать  фиксярованнымъ.  Хлоп- 
чатобумажный ткани,  продаваемый  въ  нын1^шнемъ  году,  были  изго- 
товлены несколько  М'Ьсяцевъ  тому  назадъ.  Рыночная  Ц'Ьна  изменяется 
въ  зависимости  отъ  повседневныхъ  изм'Ёнен1й  спроса,  но  ея  колеба- 
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Н1Я  въ  течен1е  даннаго  евзона  происходятъ  вовругъ  центральнаго 
уровня  нормальной  цФны,  которая— поскольку  р'Ьчь  ддетъ  о  предло- 
жен1и  товаровъ  въ  данный  сезонъ — зависитъ  отъ  максимальной  стои- 
мости, т.  е.  стоимости  производства  наибол-Ье  дорогого  инкремента. 
Баковы  бы  ни  были  повседневный  колебан1я  рыночной  цЪны,  нор* 
мальная  исЬма  для  даннаго  сезона  будетъ  равна  Ю  центамъ  за  ярдъ. 
Въ  каждый  данный  пер1одъ  стоимость  производства  означаетъ  ма- 
ксимальную стоимость. 


105.  Законъ  минимальной  стоимости. 

Однако^  только -что  разсмотр1^нная  нами  нормальная  ц'Ёна  пред- 
1ожешя  не  можетъ  оставаться  постоянной  въ  течен1е  продолжитель- 
наго  пер10да.  ДЪло  въ  томъ,  что  услов1я  торгово-промышленной  жиз- 
ни постоянно  меняются;  силы,  опред'Ёляющ1я  размеры  предложенхя, 
находятся  въ  безпрерыввомъ  движенШ.  Хлопчатобумажный  ткани  мо- 
гутъ  продаваться  въ  настоящШ  моментъ  по  10  центовъ  за  ярдъ,  но 
въ  сдЪдуюпЦй  сезонъ  бол'Ье  ум1^лый  цроизводитель  или,  можетъ  быть, 
новый  пришелецъ,  обладающШ  бдльшимъ  капиталомъ,  или  лучшими 
машинами,  или  возможностью  обезпечить  себ'Ь  бол'Ье  дешевую  рабо- 
чую силу  и  лучш1е  способы  продажи  своихъ  товаровъ, — постараются 
увеличить  предложен1е  и  понизить  стоимость  производства.  Всл1^дств1е 
роста  предложен1я  ц'Ьна  понизится,  и  хотя  процентъ  предпринима- 
тельской прибыли  понизится  въ  сравнеШи  съ  прибылью  при  старыхъ 
цЪнахъ,  абсолютная  прибыль  увеличится,  благодаря  огромному 
увеличен1ю  продажи. 

Но  эта  прибыль  покупается  ц'Ьной  уменьшен1я  доходовъ  тЪхъ 
предпринимателей,  предпр1ят1я  которыхъ  отличаются  меньшей  произ- 
водительностью. Въ  каждой  отрасли  производства  можно  найти  лю- 
дей, еле  сводящихъ  концы  съ  концами.  Ихъ  машины  устар-Кли,  ихъ 
капиталы  недостаточны,  ихъ  энерг1я  и  знан1я  не  гё,  ч'Ьмъ  они  дол- 
жны быть,  ихъ  прибыли,  если  он^  когда  и  были,  теперь  исчезли. 
Они  мо17тъ  еще  бороться  некоторое  время,  въ  надежд*  на  лучшее 
будущее;  они  могутъ  жить  своимъ  капиталомъ  и  примириться  съ 
отсутств1емъ  прибыли  въ  течен1е  ближайшихъ  нЪсколькихъ  л*тъ; 
или,  если  у  нихъ  вложены  крупные  капиталы  въ  постройки  и  ма- 
шины, который  не  такъ-то  легко  продать,  они  могутъ  обманывать 
себя  неправильной  системой  бухгалтерии  и,  не  отмечая  въ  книгахъ 
ценности  изнашиван1я  .машинъ  и  строенШ,  добиться  даже  помина  ль- 
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НОЙ  првбыди.  Но  во  всякохъ  случае  день  расплаты  неизМженъ. 
Раньше  или  позже  производитель  поиметь,  что  онъ  не  получаетъ 
никакой  прибыли*  Онъ  прекратятъ  производство,  и  его  и1Бсто  заиметь 
болЪе  искусный  соперникь. 

Промышленный  прогрессь  характеризуется  постоянными  изм'Ьне- 
н1ями  на  вершинЪ  и  при  основан1и  л'Ьстницы  производителей.  СвЪ- 
ж1й  капиталь  постоянно  вливается  вь  руао  производства  и  вытЬс- 
няетъ  собою  капиталь,  потерп'ЬвшШ  крушен1е. 

И  такь,  если  подь  нормальной  ц'Ьнностью  понимать  пред1^ь,  бъ 
которому  стремятся  д1Ьны,  то  ясно,  что  вь  пер1оды  прогресса  нор- 
мальная ц'Ённость  изменяется  вь  направлен1и  стоимости  производ 
ства  при  наибол'Ье  благоцр1ятныхъ,  а  не  при  наимен'Ёе  благопр1ят- 
ныхь  услов1яхь;  иначе  говоря,  нормальная  ценность  стремится  не  къ 
высшей,  а  кь  низшей  стоимости.  Предположимь,  наприм1Ьръ,  что  въ 
хлопчатобумажной  индустр1и  появляется  предприниматель,  им1&ющ1Ё 
возможность  производить  ситцы  н'Ьсколько  дешевле.  Хотя  ему  и  не 
удастся  овлад']^ть  всЬмь  рынкомъ,  онь  все  же  сум1^еть  изготовлять 
такое  значительное  количество  ситцевь,  что  ц'Ьна  ихъ  упадеть,  ска- 
жемь,  до  девяти  центовъ.  Онъ  будеть  продавать  по  этой  цЪн'Ь  въ 
надежд*!  обезпечить  себ'Ь  не  только  свою  долю  увеличившейся  всл^д- 
ств1е  понижен1я  ц^нъ  продажи,  но  и  ту  часть  ситцевь,  которая  рань- 
ше продавалась  производителемь,  производившимь  по  десяти  центовъ 
и  вынужденнымь  теперь  устраниться.  Даже  если  бы  онь  могь  снаб- 
жать своими  ситцами  весь  рынокъ,  онь  не  сталь  бы  продавать  ихъ 
ниже  восьми  центовъ,  такь  какъ,  хотя  его  продажа  увеличилась  бы, 
его  конкуренты  —  производящ!е  по  шести  и  семи  центовъ — также 
стали  бы  продавать  больше  прежняго,  и  увеличен!е  продажи  не  ком- 
пенсировало бы  собою  умеиьшен1я  ц'Ьнь.  При  такихь  услов1яхь  цЪна 
будеть  равна  девяти  центамь,  и  такь  какъ  производящЛ  по  десяти 
центовъ  вынуждень  будеть  прекратить  производство,  то  пред'1льное 
положен1е  заиметь  прои8водящ1й  по  девяти  центовъ. 

Если,  далФе,  окажется,  что  новый  производитель  вь  состоявши 
производить  товары  дешевле  и  продавать  ихъ  усп1^шн'Ёе  своихь  кон- 
курентовъ,  то  цФна  постепенно  понизится.  Сь  важдымъ  паде- 
н1емь  ц1Ьны  прежн1й  пред'Ьльный  производитель  вынуждень  бу- 
деть устраниться,  и  тоть,  кто  раньше  получалъ  прибыль,  заиметь 
теперь  м1Ьсто  предЪльнаго  производителя.  Сь  появлен1емъ  производи- 
телей, которымь  производство  обходится  по  5  и  4  центамь,  ц^на 
можеть  упасть  до  шести  центовъ,  при  чемь  производящ1е  по  девяти, 
восьми  и  семи  центовъ  вынуждены  будуть  одинъ  за  другимь  оста- 
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вить  поле  борьбы,  пока,  наконецъ,  предймьяое  оодожбн1е  не  будетъ 
занято  цроизводящииъ  по  шести  центовъ. 

Итакъ,  въ  то  вреия,  вавъ  сезонная  или  быстро  преходящая  нор* 
мальная  ц'&на  предложен1я  завнситъ  отъ  наивысшей  или  максииаль- 
ноЁ  стоимости,  постоянная  нориальная  ц'Ьнность  опред'Ьляется  низ- 
шей или  иининальной  стоимостью.  При  постоянно  изиФняюпшхся 
услов1яхъ  пред&1ьная  или  мавсииальная  стоимость  не  опред'Лляетъ 
собою  цФны,  а,  наоборотъ,  опред'Ьляется  ею;  д'Ьна  понижается  до  де- 
вяти центовъ  не  потому,  что  производяпЦй  по  девяти  центовъ  ста< 
новится  въ  нред'Ьльное  положев1е;  наоборотъ^  производящШ  по  девяти 
центовъ  занимаетъ  предельное  цоложен1е  потому,  что  ц'Ьна  понижается 
до  девяти  центовъ.  йтавъ,  находясь  въ  важдый  данный  моментъ 
на  уровн1^  максимальной  стоимости,  нормальная  ц'Ьниость  въ  усдов1яхъ 
прогресса  постоянно  движется  въ  направлен1и  минимальной  стоимости. 


106.  Эластичность  првдложбН1я.— Законъ  изм'Ьняющейся 

стоимости. 

Подобно  спросу,  предложец1е  можетъ  быть  эластическимъ  и  не- 
эластическимъ.  Когда  количество  товаровъ  нельзя  увеличить  никаки- 
ми способами,  предложен1е  можно  считать  совершенно  неэластиче- 
сЕимъ.  Но  въ  большинств']^  случаевъ  предложеМе  можетъ  быть  уве- 
личиваемо. Степень  эластичности  предложешя  опред1^ляется  трудно- 
стями, сопряженными  съ  его  увеличен1емъ.  Когда  добавочное  коли- 
чество труда  ведетъ  къ  пропорц1ональному  увеличбн1ю  производства, 
т.  е.  когда  при  удвоен1и  затраты  труда  количество  товара  увеличи- 
вается вдвое,  мы  говоримъ,  что  стоимость  постоянна. 

Постоянная  стоимость  не  одно  и  то  же,  что  однообразная  стои- 
мость. Когда  мы  говоримъ,  что  товаръ  производится  по  однообразной 
стоимости,  мы  подразум'Ьваемъ  подъ  этимъ,  что  ъск  экземпляры 
этого  товара,  произведенные  въ  данное  время,  стоятъ  одну  и  ту  же 
сумму.  Это,  очевидно,  предполагаетъ  наличность  лишь  одного  произ- 
водителя, потому  что,  какъ  мы  уже  вид'Ьли  выше,  при  н1Ьсколькихъ 
производителяхъ  стоимость  бываетъ  максимальная  и  минимальная. 
Однообразная  стоимость  неразрывно  связана  съ  монопол1бй.  Напро- 
тивъ  того,  когда  мы  говоримъ,  что  товаръ  производится  по  постоян- 
ной стоимости,  мы  им'беиъ  въ  виду,  что  добавочное  количество  этого 
товара  будетъ  стоить  столько  же.  Это  одинаково  прим'Ьнимо  и  къ 
конкуренцш    и  къ   монополш.    Ёс^и    производство  каждаго  ярда 

Зедигианъ.  15 
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хлопчатобумажной  ткани  обходится  монополисту  въ  десять  центовъ, 
Еакъ  бы  велиБъ  ни  былъ  сбыть,  то  стоимость  является  въ  одно  и 
то  же  время  однообразной  и  постоянной.  Если  производяш1й  по  десяти 
центовъ  конЕурируетъ  съ  производящимъ  по  шести  и  восьми  центовъ 
и  если  каждый  изъ  нихъ  путемъ  удвоен1я  количества  капитала  мо- 
жетъ  увеличить  производство  вдвое, --то  стоимость  не  однообразна, 
а  постоянна. 

Во  многихъ  случаяхъ  стоимость  производства  непостоянна,  такъ  вакъ 
предложен1е  мен1Ье  эластично.  Еогда  каждый  добавочный  инкрементъ 
предложен1я  стоить  бол1^  предыдущаго,  мы  въ  правЪ  говорить  о  воз- 
растающей стоимости  или  Обь  убывающей  доходности,  такъ  вакь 
доходность  уменьшается  при  каждомъ  добавочномъ  прим1^нен1и  энерпи. 

Мы  уже  знаемъ  (§  88),  что  в&к  8вономическ1я  блага  подчиняются 
закону  убывающей  доходности.  Законъ  убывающей  доходности  или 
возрастающей  стоимости  универсалевъ  въ  томъ  смысл1Ь,  что  онъ 
прим'Ёняется  ко  в<Амъ  ввономическимь  благамъ,  кахъ  только  коли- 
чество ихь  превысить  изв1^стный  предФль,  но  отсюда  еще  вовсе  не 
слЪдуетъ,  что  законъ  остается  в1^рнымъ  и  до  достнжен1я  зтого  пре- 
д1^ла.  Этоть  «изв1^стный  пред&1ъ»  есть  не  что  иное,  жакъ  предЪлъ 
полной  утилизац1и.  Часто  этоть  пред'Ьлъ  вовсе  не  достигается.  Вер- 
немся къ  прим^^раиъ,  приведеннымъ  въ  §  88.  Омнибусь  нер-Ёдво 
перевозить  только  половину  виШаемаго  имъ  комплекта  публики;  по 
данной  жел']^знодорожной  лин1и  можно  пускать  въ  день  два  по^да 
вм1^сто  дв1^надцати;  фермерь,  влад1^ющ1й  участкоиъ  въ  25  авровь, 
можетъ  им1^ть  столь  многочисленную  семью,  что  при  50  акрахъ  ко- 
личество добываемыхъ  имъ  продувтовъ  можетъ  увеличиться  бол1&е 
ч'Ьмъ  въ  два  раза.  Въ  первомъ  случа'Ь  увеличен1е  движен1я  (т.  е. 
числа  пассажировъ)  нисколько  не  увеличить  расходовъ;  во  второмъ 
случаЪ  можетъ  потребоваться  увеличен1е  подвижного  состава  и  числа 
служащихъ,  но  постройка  новыхъ  мостовъ,  полотна,  станц1й  и  кон- 
торь  можетъ  оказаться  излишней;  въ  третьемь  случа1Ь  можетъ  ока- 
заться необходимость  въ  увеличен1и  количества  сбиянь  и,  пожалуй, 
числа  землед1^льческихъ  машинь,  но  они  могуть  составить  лишь  не- 
значительную часть  стоимости  производства.  Во  всЬхъ  этихъ  слу- 
чаяхъ удвоен1е  выручки  можетъ  и  не  сопровождаться  удвоен1емъ 
расходовъ;  расходы  возрастають,  но  не  столь  быстро,  какъ  доходы. 

Законъ  возрастающей  доходности  или  убывающей  стоимости  про- 
является тамь,  гд'Ь  предложен1е  бол-Ье  эластично,  т.  е.  гдЪ,  при 
удвоенной  затрате  труда,  количество  произведенныхъ  продуктовь  уве- 
личивается бол'Ье,  ч'Ьмь  вдвое.  Законъ   постоянной   доходности   или 
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ПОСТОЯННОЙ  стоииостн  сказывается  тамъ,  гд1Ь,  при  удвоенной  затрат^, 
труда,  количество  произведенныхъ  продуктовъ  увеличивается  ровна 
въ  два  раза.  До  достижен1я  пред1Ьла  полной  утилизац1и  доходы  ио- 
гутъ  вначал'Ь  возрастать  быстр'Ье  стоииостн  или  затраты  труда,  а 
зат1^иъ  увеличиваться  въ  одинаковой  степени  съ  ниии.  Во  всякомъ 
промышленноиъ  предпр1ят1и  одни  расходы  возрастаютъ  вы^сЛ  сь 
ростоиъ  предпр1ят1я,  друНе  же  остаются  неизуЬнныии  вплоть  до  до- 
стижен1я  изв'Ёстнаго  предала.  Так1е  расходы  называются  постоян- 
ными, въ  отлич1е  отъ  перен'Ьнныхъ  расходовъ.  Гд1;  предпр1ят1е  тре* 
буеть  крупныхъ  капиталовъ,  тамъ  отношен1е  постоянныгь  расходовъ 
къ  переи'Ьнныиъ  ножетъ,  въ  течен1е  долгаго  вреиени,  оставаться  до- 
вольно значительныиъ.  Но  это  вреия  не  иожетъ  продолжаться  беа- 
конечно.  Когда  жел'Бзнодорожное  сообщен1е  усиливается,  становится 
необходииыиъ  сооружен1е  новыхъ  лин1й,  бол1ка  солидныхъ  иостовъ 
и  бол'Ёб  крупныхъ  станц1й, — л  законъ  возрастающей  доходности  те-  , 
ряетъ  свою  силу.  Онъ  заи'Ёняется  раньше  или  позже  закономъ  по- 
стоянной доходности,  съ  т1^мъ,  чтобы,  въ  конц'Ь  концовъ,  уступить 
и^сто  основному  закону  убывающей  доходности. 

Но  въ  каждый  данный  иоментъ  промышленное  предпр1ят1е  мо- 
жеть  подчиняться  любому  изъ  зтихъ  трехъ  законовъ.  Вопросъ  о 
томъ,  находится  ли  данное  предпр1ят1е  подъ  Д'6йств1емъ  закона  убы- 
вающей, постоянной  или  возрастающей  стоимости,  есть  вопросъ  факта, 
завиеящаго  отъ  возможности  выгоднаго  примФнен!я  ббльшаго  труда 
и  капитала,  т.  е.  отъ  возможности  усп'Ьшнаго  расширена  рамокъ 
интенсивной  или  экстенсивной  утилизами. 


107.  Законъ  составной  стоииостн. 

Подобно  составному  спросу,  съ  которымъ  мы  познакомились  выше, 
существуетъ  и  составное  предложен1е,  выдаигающее  законъ  составной 
стоиноети  Оо1п^  сов!).  Во  иногихъ  случаяхъ  различный  части  одного 
и  того  же  блага  выоолняютъ  различную  службу  и  поэтому  прода- 
ются по  разнымъ  ц1№амъ:  первоклассный  каюты  на  пароход1&,  кре- 
сла въ  театре,  различный  части  животнаго,  употребляемый  въ  пищу, 
слуакатъ  потребностямъ  различныхъ  классовъ  и  продаются  по  раа- 
личныиъ  ц-Ьнанъ.  Нормальная  цЪна  не  приспособляется  къ  стоимости 
данной  индивидуальной  части,  такъ  какъ  индивидуальной  стоимости 
не  существуетъ.  Стоимость  можетъ  быть  приписана  целому,  а  не 
отд'Ьльнымъ  частямъ;  а  эта  стоимость  есть  не  что  иное,  какъ  состав- 
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жая  стоимость.  Нормальная  цЪна  всЪхъ  частбй|  взятыхъ  вм1^ст&,  прн- 
епособляется  къ  ооставно!  стоимости^  но  ц'Ьна  каждой  отд'ЬдьноВ  часп 
мокетъ  быть  выше  иди  ниже  атого  уровня. 

Бо11^е  яркую  идлюстрац1ю  составной  стоимости  представляють  со- 
бою отрасли,  посвященныя  проиаводству  одного  какого-либо  про* 
дукта,  но  въ  то  же  время  создающ1я  и  побочные  продукты.  Иногда 
этотъ  побочный  продуктъ  есть  не  что  иное  какъ  отбросы,  напрн- 
м^ЬрЪу  остатки  въ  винокуренномъ  производств1Ь,  или  коксъ  при  добы- 
ван1и  газа.  Нер']Ьдко  побочный  продуктъ  становится  главнымъ.  Бче- 
раш  н1е  отбросы  становятся  сегодня  главнымъ  источникомъ  прибыли 
В!ктъ  ничего  бол1Ье  захватывающаго  (&8С1па1ап^)  въ  л^тописяхъ 
науки  или  болФе  интереснаго  въ  прогрессе  богатства,  ч'Ьмъ  истор1я 
совреиенныхъ  методовъ  утили8ац(и  отбросовъ  и  побочныхъ  продук- 
товъ.  Въ  примЪнен1и  къ  Соединеннымъ  Штатамъ  за  1890 — 1900  гг. 
^8та  исторШ  изложена  Еиттреджемъ  въ  трудахъ  двенадцатой  пере- 
писи. 

Всюду,  гд'Ь  изготовляется  больше  одного  рода  товаровъ,  мы 
имФемъ  н^что  аналогичное  побочнымъ  продуктамъ.  Въ  совреиенныхъ 
промышленныхъ  предпр1ят1яхъ  нЪтъ  ничего  трудн1&е,  какъ  определить 
соответствующую  долю  данной  части  или  группы  продуктовъ  въ 
общей  сумме  составной  стоимости.  Въ  железнодорожномъ  деде  эти 
трудности  достигаютъ  максимума.  Въ  такихъ  случаяхъ  цена  даннаго 
индивидуальнаго  продукта  можетъ  иметь  весьма  мало  общаго  съ  его 
стоимостью,  хотя  цена  всехъ  продуктовъ,  взятыхъ  вместе,  опреде- 
ляется составной  стоимостью.  Перевозка  шелка  по  железной  дороге 
обходится  дороже,  чемъ  перевозка  угля  на  ту  же  сумму,  хотя 
стоимость  перевозки  въ  первонъ  случае  значительно  меньше.  Цена 
определяется  здесь  не  стоимостью  производства  иди  стоимостью 
услуги,  а  ценностью  услуги.  Шелкъ  настолько  дороаке  угля,  что  онъ 
можетъ  выдержать  более  высокое  обдожен1е.  Если  бы  провозъ  угля 
стоилъ  столько  же,  сколько  провозъ  шелка,  то  перевозка  угля  вовсе  пре- 
кратилась бы,  такъ  какъ  цена  его  сделалась  бы  слишкомъ  высокой;  к 
пока  тарифъ  на  уголь  превышаетъ  стоимость  самаго  провоза,  тарифъ 
на  шелкъ  будеть  ниже  той  нормы,  какая  существовала  бы  при  от- 
сутсгв1И  этого  превышен1я  (§  210).  Принципъ  ценности  услуги 
есть  лишь  иная  форма  для  выражен{я  закона  предельной  полезности; 
онъ  доказываетъ  съ  очевидностью,  что  сама  по  себе  стоимость  про- 
изводства еще  не  есть  конечный  регудяторъ  ценности.  Точно  также, 
если  отечественные  промышленники  продаютъ  свои  товары  за  грани- 
цей значительно  дешевле,  чемъ  у  себя  на  родине,   то   отсюда   еще 
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не  сл^дуетъ,  что  отечественныя  цЪны  высоки  именно  потону,  что 
заграницей  он1^  низки.  Бакъ  разъ  наоборотъ,  отъ  продазки  товаров^ 
заграницей  по  низшей  цЬвЪ  можетъ  завис1Ьть  само  существоваЛе 
даннаго  промышленнаго  предпр1ят1я,  а  именно  эта  заграничная  про* 
дажа  дЪдаеть  отечественяыя  цЪны  бол'Ье  низкими,  ч'Ьмъ  въ  томъ 
случае,  если  бы  производитель  былъ  вынужденъ  возлагать  на  отече- 
ственные товары  всЬ  издержки  бездоходнаго  производства.  Ч^ыъ 
дальше,  тЬмъ  стоимость  производства  все  бол^е  сближается  съ  со- 
ставной стоимостью;  цЪна  даннаго  продукта  им-Ьеть  иногда  лишь 
самую  отдаленную  связь  съ  индивидуальной  стоимостью  его  произ- 
водства. 

108.   Рабноб%с1е  между  нормальнымъ  спросомъ  и  нормаль- 
иымъ  предложен1емъ. 

Въ  предыдущемъ  инложеп1и  намъ  не  разъ  приходилось  говорить 
о  зависимости  нормальной  ценности  отъ  стоимости  производства.  Въ 
дМствительности  непосредственную  связь  со  стоимостью  производства 
ям1^етъ  лишь  нормальная  цбна  предложен1я,  тогда  хакъ  нормальная 
ц1^на  спроса  зависитъ  отъ  напряженности  послЪдняго.  Такимъ  обра- 
зоиъ,  намъ  остается  разсмотр'Ьть  взаимное  вл1ян1е  нормальнаго  спроса 
и  нормальнаго  предложен1я. 

Въ  то  время,  какъ  существован1е  спроса  является  основной  при^ 
чяной  ценности,  вл1ян1е  предложен1я  сказывается  въ  стремлен1и  нор- 
мальной ц-Ьниости  приепособитьсл  къ  стоимости  производства  въ 
вышеуказанномъ  сиысл1Ь  этого  термина.  Изи'Ьнен1е  нормальнаго 
спроса  на  воспроизводимыя  блага  означаетъ  изм1^нен1е  нормальнаго 
предложен^,  но  означаетъ  ли  оно  также  изм'Ёнен1е  нормальной  цен- 
ности— это  зависитъ  отъ  закона  стоимости.  Если  спросъ  на  товаръ 
возрастаетъ  въ  значительной  жЪ^^^  радн1^ры  производства  увеличи- 
ваются. Если  данное  производство  подчиняется  закону  постояной  до- 
ходности, то  цЬна  товара  не  изм'Ьнится,  такъ  какъ  увеличившееся 
предложен1е  и  усилившЮся  спросъ  будутъ  взаимно  уравнов'Бшиваться 
по  прежней  цЪн'1^.  Если  же  производство  подчиняется  закону  воз- 
растающей доходности,  при  котцромъ  ростъ  производства  влечетъ 
за  собою  относительное  уменьшеше  стоимости,  то  производители 
окажутся  въ  состоян1и  выбросить  на  рынокъ  большее  количество 
товаровъ,  чЬиъ  это  необходимо,  увеличившееся  предложен1е  понизить 
цЬну,  пока  не  установится  новое  и  постоянное  равнов1Ьс1е  спроса  и 
предложен1я  по  низшей  цЬн1^. 
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Такъ  вакъ  уменьшен!^  стоимости  производства  солровоадаетсд 
лонижен1емъ  ц1Ьнъ  и  ростомъ  проидводительности,  то  кажется,  что 
нормальная  ц'Ьнность  находится  подъ  вл1ян1емъ  изм-ЬнеШй  стоимости 
производства. 

Въ  действительности,  однако,  спросъ  является  по  меньшей  иЪрЪ 
столь  же  важнымъ  факторомъ  въ  опрбд1^лен1и  нормальной,  какъ  и 
въ  определении  рыночной  ц1ённости.  Если  производители  не  въ  со- 
стоян1и  сбыть  весь  товаръ,  они,  конечно,  сокращаютъ  разм1Бры  про- 
изводства. Безъ  изм'Ьнешя  спроса  ц^на  не  можетъ  изм1^ниться.  Но 
^сли  спросъ  можетъ  быть  усиленъ  путемъ  понижен1я  цЪнъ,  то  раз- 
м'Ьры  производства  увеличатся,  пока  не  установится  постоянное 
нредложеше  по  определенной  стоимости  для  удовлетвореп1я  постояв- 
наго  спроса.  Если  предложен1е  изменяется  вследств1е  изменешя 
стоимости,  то  постоянное  предложеШе  по  этой  новой  стоимости  воз- 
можно лишь  при  новомъ  постоянномъ  спросе.  Во  всякомъ  случае 
нормальная  цена  возможна  лишь  тогда,  когда  нормальный  спросъ  и 
нормальное  предложен1е  взаимно  уравновешиваются.  Лишь  въ  этоиъ 
смысле  и  можно  говорить  о  томъ,  что  нормальная  ценность  зави- 
ситъ  въ  каждый  данный  моментъ  отъ  максимальной  стоимости,  или 
что  она  стремится  сделаться,  съ  течен1емъ  времени,  равной  мини- 
мальной стоимости,  или  же  что  она  находится  въ  некоторыхъ  слу- 
чаяхъ  подъ  вл1ян1еиъ  составной  стоимости. 


109.  Вл1ЯН1е  нормальной  ц'Ьны  на  рыночную  ц-Ьну. 

Было  бы,  поэтому,  неточно  сказать,  что  рыночная  цена  зависятъ 
отъ  спроса  и  предложен1я,  а  нормальная  цена — отъ  стоимости  про- 
изводства, поскольку  эти  утвержден1я  противополагаются  другъ  другу. 
Всякая  цена  зависитъ  отъ  спроса  и  предложен^;  поскольку  же 
речь  идетъ  о  воспроизводимыхъ  благахъ,  постоянное  равновес1е 
между  спросомъ  и  предложен1емъ  стремится  приспособиться  къ  стои- 
мости производства.  Быстрота,  съ  которой  совершается  этотъ  процессъ 
приспособлен1я,  зависитъ  отъ  относительныхъ  измененШ,  которыя 
происходятъ  въ  области  спроса  и  предложен1я.  Если  количество  хлоп^ 
чатобумажныхъ  тканей,  стоимость  производства  которыхъ  равва 
двадцати  центамъ  за  ярдъ,  достаточно  велико,  тогда  какъ  введен1в 
новыхъ  тканей  того  же  качества  по  10  центовъ  совершается  медленно, 
то  цена  не  сразу  упадетъ  до  десяти  центовъ.  Цена  будетъ  приспо- 
собляться  къ  новой  стоимости  производства,  и  чемъ  больше  предло- 
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гбн1е  ткани,  тЪмъ  быетрФе  будетъ  падать  цЬна.  Повупателямъ  ста- 
новится известно,  что,  выждавъ  хоротвое  время^  они  могутъ  купить 
т6  же  товары  дешевле;  прежнюю,  бод'Ье  высокую,  цЪну  согласны  бу- 
дуть  платить  только  тЬ  покупатели,  которые  не  въ  состоянШ  ждать, 
и  лишь  спросъ  со  стороны  послФднихъ  будетъ  на  время  препятство- 
вать л!кпЪ  понизиться  до  новаго  уровня  стоимости.  При  достижен1и 
же  новаго  уровня  дальн'&йш1я  изм1^нен1я  не  совершаются,  уелов1я 
становятся  статическими,  а  нормальная  ц1Ьна — постоянной. 

Если  стоимость  ткани  постоянно  падаетъ,  всл'Ьдств1е  усовершен- 
етвовашя  машинъ,  то  нормальная  ц'бна  будетъ  также  понижаться. 
Изм'6нен1я  рыночной  цЪны  будутъ  совершаться  въ  направлеМи  новой 
стоимости  или  нормальной  ц'Ьны;  но  паден1е  стоимости  можетъ  про- 
исходить столь  быстро  и  вл1ян1е  прежнихъ  запасовъ  можетъ  быть 
столь  велико,  что  действительная  рыночная  ц1Ёна  можетъ  оказаться 
въ  любой  моментъ  ниже  нормальной.  Рыночная  и  нормальная  ц1Ьны 
будутъ  постоянно  сближаться,  не  достигая  равенства.  Постояннаго 
равнов4кс1я  зд'Ьсь  не  будетъ,  вслЪдств1е  непрерывныхъ  изм^ненШ  въ 
еилахъ,  вл1яющихъ  на  спросъ  и  предложен^.  Въ  услов1яхъ  динамики 
нормальная  цФна  можетъ  и  не  быть  дШетвительной  цЪной,  но  ея 
вл1ян1е,  тФмъ  не  менФе,  всегда  сказывается. 


110.  Нормальная  монопольная  ц'Ьнность. 

Бъ  предыдущемъ  анализ']^  им']Блись  въ  виду  услов1я  свободной  вон- 
куренхци.  Если  подъ  монопол1ей  понимать  монопол1ю  продажи,  то 
разница  между  ней  и  вонкурбнц1ей  окажется  всец1^ло  въ  области 
предложен^.  Если  только  Ц'Ёны  останутся  т'Ь  же,  постоянный  спросъ 
не  изм-Ьнится  отъ  того,  что  на  м1ёсто  конкурентовъ  станетъ  моно- 
полистъ,  тогда  кавъ  услов1я  постояннаго  предложеШя  немедленно 
изм'Ьнятся. 

Во-первыхъ,  монопольная  ц1^на  предложен1я  не  всегда  бываетъ 
однообразной.  Монополистъ  можетъ  получать  крупную  прибыль,  про- 
давая различный  части  своего  товарнаго  запаса  по  различнымъ  ц'Ь- 
намъ.  Однако,  принпипъ  зд'Ёсь  тотъ  же,  что  и  въ  отношен1и  моно- 
польной рыночной  ц'Ёны  (§  100):  вм'Ьсто  единой  нормальной  ц^ны 
ихъ  можетъ  быть  н1^сколько. 

Во-вторыхъ,  пред'Ьльная  стоимость  не  оказываетъ  вл1ян1я  на  Ц'&ну. 
Можетъ,  конечно,  случиться,  что  монополистъ  распоряжается  н'6- 
сколькими   фабриками,  работающими   при  различныхъ  услов1яхъ,  а, 
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значить,  и  съ  различными  издержками  производства.  Но  важно  то, 
что  зд1Ёсь  отсутствуетъ  сила,  стремящааса  установить  ц1&н7  на  уровне 
наибольшей  стоимости.  Стоимость  производства  тканой  на  одной  хлоп- 
чатобумажной фабрике,  участвующей  въ  трботЪ,  можетъ  равняться 
пяти  центамъ,  а  на  другой — десяти;  при  отсутствии  вонкуренщи 
н'бтъ  основаШя,  почему  бы  тресту  продавать  вс«  свои  ткани  по 
десяти  центовъ. 

Если  на  монопольную  ц1Ьяу  не  вЛяетъ  предельная  стоимость,  то 
вл1яетъ  ли  на  нее  стоимость  вообще?  Вл1ян1е  это  безусловно  сказы- 
вается, но  не  въ  столь  прямой  форм'Б,  какъ  на  конкурентную  цЪну. 
Монопольная  ц1^на  всегда  согласуется  съ  максимальнымъ  монополь- 
нымъ  доходомъ.  Подобно  всякому  другому  промышленнику,  монопо- 
листъ  стремится  продать  возможно  большее  количество  товаровъ  по 
наивысшей  цЫ'к;  но  въ  то  же  время  онъ  управляетъ  предложен1емъ. 
Такъ  какъ  ростъ  предложен1я  обыкновенно  сопровождается  паден1енъ 
ц'Ьнъ,  то  монополястъ  опредфляетъ  путемъ  опыта  уровень  наивыс- 
шаго  чистаго  дохода.  Вл1ян1е  спроса,  находящагося  внФ  его  контроля, 
столь  же  сильно,  какъ  и  при  конкуренц1и;  законъ  зам'Ьщешя  (1а1г 
оГ  зпЪяНШНоп)  дМствуетъ  одинаково  какъ  тамъ,  такъ  и  здЪсь. 
Если  гсЁна  уменьшится  въ  два  раза,  а  продажа  увеличится  вдвое, 
то  валовой  доходъ  останется  'Лиъ  же;  если  монополистъ  не  въ  со- 
стоян1и  увеличить  продажи  вдвое,  валовой  доходъ  уменьшится;  при 
повышен1и  ц'Ьны  бол'Ье,  ч'бмъ  два  раза,  валовой  доходъ  увеличится. 
Эластичность  спроса  им'Ёетъ  громадное  зяачен1е. 

Такъ  какъ,  однако,  на  производство  товаровъ  затрачивается  из- 
в'Ьстная  стоимость,  то  чистая  прибыль  монополиста  зависитъ  отъ 
превышен1я  валового  дохода  надъ  стоимостью.  Это  превышен1е  ъвуЛ- 
няется  не  только  въ  связи  съ  эластичностью  спроса,  но  и  въ  связи 
съ  эластичностью  предложеШя.  Другими  словами,  если  данное  произ- 
водство подчиняется  закону  постоянной  стоимости,  то  ц^на,  при  ко- 
торой получается  максимальный  монопольный  доходъ,  устанавли- 
вается безъ  особеннаго  труда.  Если  монополистъ  понизитъ  ц*ну, 
продажа  его  увеличится,  но  не  настолько,  чтобы  возм'Ьстить  общую 
стоимость  увеличившагося  сбыта;  его  валовой  доходъ  будетъ  возра- 
стать медленн'Ёе  общей  стоимости.  Если  же  онъ  повысить  ц'Ьну,  про- 
дажа начнетъ  сокращаться  столь  быстро,  что  уменьшбн1е  его  вало- 
вого дохода  не  будетъ  уравнов1Бшиваться  понижен1емъ  общей  стои- 
мости всего  товарнаго  сбыта. 

Если  данное  производство  подчиняется  закону  возрастающей 
стоимости   (убывающей  доходности),  то  максимальный  монопольный 
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доходъ  получжтея  при  высшей  ц'бнЪ;  если  оно  подчиняется  закону 
убывающей  стоимости  (возрастающей  доходности),  максимальный  мо- 
нопольный доходъ  будетъ  подученъ  при  низшей  ц1(нЬ.  Предположнмъ, 
что,  благодаря  существующему  спросу,  цФяа  понижается  правильно 
тЛсЛ  съ  ростомъ  сбыта.  Принявъ  во  вяиман1е  законъ  постоянной 
стоимости,  мы  получимъ  таблицу  въ  род1&  сд16дующей: 


Продано 
едивицъ 
товара. 

цн  товара 
(въ  центахъ). 

Ваювой 
доходъ   (въ 
доаларахъ). 

ш 

1 

единицы  то- 
вара (въ 
цевтахъ). 

Общая  стов- 
мость  (въ 
доиарахъ). 

Чистый 
доходъ  (въ 
доиарахъ). 

500 

30 

•  150 

10 

50 

100 

1.000 

26 

260 

10 

100 

150 

2.000 

20 

400 

10 

200 

200 

3.000 

16 

450 

10 

800 

150 

4.000 

10 

400 

10 

400 

— 

Такимъ  образомъ,  монополистъ  получить  наибольшую  прибыль, 
продавъ  2.000  единицъ  товара  по  цФн'Ь  въ  20  центовъ.  Но  если 
д1^1сгвуетъ  законъ  возрастающей  стоимости,  то  ему  выгодн1Ье  будетъ 
дродать   только   1.000   единицъ  товара  по  25  центовъ.   Въ  самомъ 

дбл*: 


500 
1,000 
2.000 
3.000 
4.000 


я  *^  » 

80 
25 
20 
15 
10 


5  ■«  « 

8  *  " 
3  Я  3 

150 
250 
400 
450 
400 


в  Ш  <•  Е- 

10 
12 
14 
16 
18 


>о  о  о 

о  я  •< 

60 
120 
280 
480 
720 


я  йй* 

Н  Ом 
^  М  м 

ш  X  >! 

100 

130 

120 

—  30 

—320 


Если  же  д'Ьйствуетъ  законъ  убывающей  стоимости,  монополистъ 
найдетъ  для  себя  выгодн'Ье  ограничить  ц1^ну  15-ю  центами  и  про- 
дать 3.000  единицъ  товара: 


Продано 
единицъ 
товара. 

Ц^ва  еднви' 
цы  товара 
(въ  центахъ). 

Валовой 
доходъ   (въ 
доиарахъ). 

ж 

единицы  то- 
вара (въ 
цевтахъ). 

Общая  стои- 
мость (въ 
доиарахъ). 

Чнствй 
доходъ  (въ 
доиарахъ). 

500 

30 

150 

10 

50 

100 

1.000 

25 

250 

8 

80 

170 

2.000 

20 

400 

в 

120 

280 

8.000 

15 

450 

4 

120 

830 

4.000 

10 

400 

2 

80 

320 
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Въ  Баждомъ  изъ  этихъ  случаевъ,  вакъ  видно  изъ  приведенныхъ 
таблицъ,   имеется  опред1Ьленный  навсииадьный  монопольный  доходъ. 

йтавъ,  стоимость  производства  овазываетъ  известное  вл1ян1е  на 
монопольную  ц1Бн7,  но  вл1ян1е  это  н1Ёсвольво  иное,  чЪмъ  на  конку- 
рентную ц-Ьну.  Высота  монопольной  ксбны,  въ  сравнен1и  съ  конку- 
рентной, также  зависитъ  отъ  стоимости*  Обыкновенно  она  выше, 
такъ  вакъ  вонвурентная  ц^на  есть  ц'Ьна  стоимости  (со81  рггсе), 
т.  е.  пред'Ьльная  ц'Ьна  стоимости,  тогда  кавъ  монопольная  ц1^на  выше 
посл-Ёдней.  Тамъ  же,  гд1ё  монопол1я  создается  прежними  соперниками 
во  изб'Ьжан1е  ненужныхъ  и  лишнихъ  затрать,  связанныхъ  съ  кон- 
куренфей,  уменьшеше  стоимости  можетъ  оказаться  столь  значи- 
тельнымъ,  что  монополистъ  найдетъ  для  себя  выгоднымъ  продать 
большое  количество  товара  по  низшей  1з!кЕЪ.  Въ  такомъ  случа'Ь  мо- 
нопольная ц1^на  можетъ  оказаться  ниже  конкурентной. 

Иногда  монопольная  ц1Бна  превышаетъ  конкурентную  лишь  на 
самую  незначительную  величину.  Пока  монополистъ  довольствуется 
сравнительно  низкими  ц-Ьнами,  доставляющими  умеренную  прибыль, 
онъ  ^можетъ  удержать  за  собою  контроль  въ  области  предложешя. 
Но  стоить  ему  чреам'брно  повысить  цЪну,  —  и  на  аренЪ  появляются 
новые  производители,  привлекаемые  заманчивой  прибылью,  или  же 
потребители  начинаютъ  зам1^нять  данный  товаръ  какимъ-нибудь 
другимъ.  Съ  этой  скрытой  или  потенц1альной  конкуренц1ей  прихо- 
дится считаться  во  всЬхъ  случаяхъ,  когда  монополистъ  недостаточно 
огражденъ  юридическими  или  вкономичесвими  привилег1ями. 

Тавъ  вавъ  монопольная  прибыль  зависитъ  отчасти  отъ  стоимости, 
то  опытный  монополистъ,  въ  Ц'Ёляхъ  уменьшен1я  стоимости,  старается 
использовать  нов'Ьйш1е  усовершенствованные  методы  производства. 
Когда  спросъ  можетъ  расширяться,  монополистъ  понижаетъ  ц'бну  до 
т1^хъ  поръ,  нова  валовой  доходъ  возрастаетъ  быстр1^е,  ч1^мъ  общая 
стоимость;  этотъ  результатъ  тёмъ  в-ЁроятнЬе,  ч*мъ  больше  уменьше- 
н1е  стоимости  единицы  товара.  Тавимъ  образомъ,  при  благопр1ятныхъ 
услов1яхъ  монопольная  ц1^на  имЪетъ  тенденц1ю  понижаться,  оста- 
ваясь въ  то  же  время  выше  вонвурентной  цЪны.  Тавъ,  наприм1&ръ, 
цЁна  нефтяныхъ  продувтовъ,  устанавливаемая  трёстомъ  81ап(1аг(1 
011  Сошрапу,  въ  общемъ  понизилась,  хотя  и  не  въ  тавой  степени, 
какъц1Ьна  нефти.  Тамъ  же,  гд1^  спросъ  не  можетъ  быть  расширенъ, 
наприм'бръ,  въ  муниципальномъ  жел^знодорожномъ  хозяйств'^  или 
производств'^  газа,  или  гд'Ь  монополистъ  пресл']^дуетъ  близорукую  по- 
литику, —  разница  между  монопольной  и  вонвурентной  цЪной  до- 
вольно значительна,  
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ГЛАВА  XVII. 
Общ1й  законъ  ценности. 
111.  Литература. 

X  в.  С1агк,  018*пЪи11оп  о!  ЛУеаНЬ  (1899),  гл.  ХУЦ,  XXV,  XXVI; 
Р.  А.  ГеНег,  Рг1пс1р1е9  (1904),  гл.  ХЫП;  А.  МагзЬаИ,  Рппс1р1ез  (1898), 
кн.  V,  гл.  XIV;  Р.  V.  Шевег,  Ка1;ига1  Уа1ив  (1893),  кн.  Ш,  гл.  УШ; 
Н.  К.  Зеа^ег,  1п1а-ойас11о11  (1904),  гл.  XV,  XVI;  Б.  8.  Меайе,  Тгив!  РШапсе 
(1903),  гл.  XVI,  XVII;  Б.  К.  А.  Зеивгшап,  8Ы!Йп^  апй  1пс1(1впсв  о1  Таха- 
110П  (1889),  кн.  II,  гл.  IV,  ч.  2,  гл.  УШ,  и  8ос1а1  Авреси  о1  Есопот1с  Ьа^, 
Ргез1(1епиа1  Аййгезз  1п  Аш.  Есоп.  Аззос.  РиЪИсаиопз,  3  -  (1.  зепез, 
т,  I  (1904). 

112.  Ц'Ьнность  н  стоимость  производства. 

Въ  предыдущей  гдавФ  мы  им&т  дФло  съ  ц1^нноетью  воспроизво- 
дммыхъ  бдагъ.  Но  ценностью  обдадаютъ  и  невоспроизводимыа  блага, 
точно  такъ  же,  какъ  обязательства  и  привилег1и,  челов1ЬчесБ1я  услуги 
I  капиталь  вообще.  Каково  въ  данноиъ  случае  вдаимоотношен1е  цен- 
ности и  стоимости  производства? 

Ясно,  что  ц1^нность  конвретныхь  невоспроизводимыхъ  благъ  не 
находатся  ни  въ  какой  прямой  связи  со  стоимостью  производства. 
Наибол'Ье  яркимъ  прим'Ьромъ  можетъ  служить  земля.  Земля  не  есть 
результатъ  производства.  Если  вокругъ  участка  необработанной  земли 
возникаетъ  городъ,  этотъ  участокъ  быстро  пр1обр1^таетъ  крупную 
ценность,  несмотря  на  то,  что  ни  земля,  ни  ея. качества  не  про- 
изведены челов^ческинъ  трудомъ.  Земля  можетъ  потребовать  изв^ст* 
ныхъ  усилШ  со  стороны  челов1Ька;  въ  этомъ  смысл'Ь  н-Ькоторын  еа 
качества  могутъ  считаться  отчасти  результатомъ  производства,  но 
даже  и  въ  такомъ  случа'Ь  ц'Ьнность  ея  не  стоитъ  ни  въ  какомъ  от- 
ношен1ц  къ  затраченнымъ  на  нее  усил1ямъ.  Возьмите,  далФе,  произве- 
Дбн1я  классической  скульптуры;  они  не  могутъ  быть  воспроизведены, 
1  продажная  ихъ  ц1Ёна  въ  тысячу  разъ  бол^е  ихъ  первоначальной 
стоимости.  Наконецъ,  сравните  двФ  одинаково  хорош1я  картины  вели- 
каго  художника,  изъ  которыхъ  одна  написана,  когда  художникъ  еще 
не  достигъ  изв1Ьстности,  а  вторая  —  посл1Б  достижения  изв'бсгности. 
Различ1е  ихъ   ц'Ьнносги  не   можетъ  быть  объяснено  различ1емъ  въ 
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стоимости  ихъ  производства.  Еороче  говоря,  ц1^нность  конкретныхъ 
невоспроизводииыхъ  бдагъ  не  опред'блябтся  и  не  изм^Бряотса  стои- 
мостью производства,  либо  потому,  что  они  не  были  произведены 
челов'Ьческимъ  трудомъ,  либо  потому,  что  они  невоспроизводимые  либо 
же  потому,  что  не  существуетъ  прямой  связи  между  усил1ями  про- 
изводителя и  теперешней  ц1Ьной  продукта.  Будутъ  ли  эти  блага  про- 
даны или  сданы  въ  аренду,  ихъ  капитальная  или  рентная  ценность 
не  зависитъ  отъ  стоимости  производства. 

Ценность  двономичесБихъ  благъ,  извФстныхъ  подъ  назвашемъ 
обязательствъ  (гекИопз)  и  привилег1й,  также  не  находится  въ  пря- 
мой связи  со  стоимостью  производства.  ПривилеЛи  и  обязательства 
такъ  же  различны  по  своему  характеру  и  ц^Ьнности,  какъ  и  всяшй 
другой  родъ  экономическихъ  благь.  Они  могутъ  служить  на  одинъ 
разъ  (наприм'Ёръ,  денежный  ордеръ),  или  на  долгое  время,  наприм'Ьръ, 
привилег1я  какой-либо  компан1и.  Еогда  они  капитализируются,  ихъ 
ц^^нность,  подобно  ценности  всЬхъ  другихъ  благь,  опред'Ьляется  про- 
должительностью и  обезпеченностью  удовлетворен^.  Постоянная 
льгота,  предоставляемая  жел'Ьзнодорожной  компан1и,  отлична  отъ 
ограниченной  патентной  привилег1и;  но  и  въ  томъ  и  въ  другомъ 
случа-Ь  продолжительность  и  обезлеченность  пользован1я  не  зависять 
отъ  личности  владельца.  Однако,  продолжена  выгодныхъ  обязательствъ, 
необходимыхъ  для  поддержан1я  торговой  репутац1и,  часто  въ  такой 
сильной  степени  зависитъ  отъ  воммерчесхихъ  способностей  времен- 
наго  влад'Ьльца,  что  разница  между  капитальной  и  рентной  ценностью 
здЪсь  меньше,  чЪмъ  въ  случа1^  постоянной  привилег1и.  Въ  егёкото- 
рыхъ  случаяхъ  фабричная  марка  является  главнымъ  автивомъ  пред- 
пр1ят1я.  Президентъ  Ашепсап  СМск1в  Сошрапу  недавно  заевид1Ьтель- 
ствовалъ,  что  потребители  гумми  настолько  привыкли  къ  извЪетнымъ 
хорошо  рекламированнымъ  маркамъ,  что  компан1я  могла  уплатить  при 
капитализац1и  дивидендъ  въ  девять  разъ  больш1й  стоимости  конкрет- 
наго  актива.  Бол16е  887о  ц1^нностя  предпр1ят1я  основывалось  на  фа- 
бричной маркЪ  ^). 

Являются  ли  привилег1и  продолжительными  или  эфемерными,  ясно, 
что  ихъ  ценность— рентная  или  капитальная — ^не  зависитъ  огь  сто- 
имости производства.  Репутац1я  фирмы  можетъ  въ  тв/Ьстоиъ  смысле 
считаться  результатомъ  настойчивыхъ  усил1й,  но  ц'Ьнность  репутац1и 
не  находится  въ  прямой  связи  съ  этими  усил!ями.  Она  можеть  сего- 
дня существовать  и  завтра   исчезнуть,   хотя   владЪлецъ   остается 

1)  и.  8.  ХпйизМа!  Сотт18810П,  Ппа!  КероИ,  §  612. 
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т(нъ  же.  ВроиЪ  того,  большинство  льготъ  и  привилег1й  не  являются 
результатомъ  чьихъ-либо  усилШ;  они  представляютъ  собою  сл'Ьдств1д 
сложныхъ  соц1альныхъ  отношен1й  и  возможности  превращен1я  этихъ 
отношенШ  въ  прибыль.  Возьнемъ  такой  простой  примерь,  какъ  газет- 
ный в1освъ  въ  город'Ь;  влад'1^лецъ  его  часто  отдаетъ  въ  аренду  дри- 
вилепю  продаиси  газетъ;  когда  к1оскъ  продается,  главная  составная 
часть  его  цбны  это  ценность  сулицы»  —  капитализац1я  дохода  отъ 
оривилбг1и  обслуживан1я  газетами.  Между  г&мъ  эта  «улица»  могла 
ничего  не  стоить  первоначальному  владельцу;  по  м1ЬрЪ  разрастан1я 
улицы  ц*6нность  в1осва  возрастаетъ  сама  собою.  Точно  тавъ  же  цен- 
ность жел1^зныхъ  дорогъ,  циркуляц1я  газетъ,  продажная  ц'Ьнность 
газоваго  предпр1ят1я  или  водопроэода  растутъ  ъы1етЬ  со  временемъ  и 
съ  увеличешемъ  населен1я.  С!оц1альныя  отношен1я>  составляюпЦя  основу 
д^тельности  этигь  предпр1ят1Й9  не  созданы  челов'Ёкомъ;  привилег1я 
утилизировать  эти  отношен1я  лишена  стоимости  производства,  хотя 
она  им&етъ  совершенно  опред1^ленную  ценность. 

ДальнМш1я  иллюстрац1и  излишни.  ВсЬ  эти  блага — обязательства^. 
оривилег1и  и  невоспроизводимыя  конкретный  блага  —  ежедневно  по- 
хупаютея  и  продаются  на  рынк1^,  и  тЪмъ  не  мен'&е  ихъ  ценность  не 
зависить  непосредственно  отъ  стоимости  ихъ  производства  и  не  мо- 
жетъ  измеряться  последней.  Но  если  стоимость  производства  не  мо- 
жеть  считаться  общимъ  закономъ  ценности,  то  каковъ  же  этотъ 
законъ? 


113.  Ц'Ьнность  и  полезность  ^), 

Изъ  предыдущаго  мы  знаемъ,  что  ценность  въ  основе  своей  есть 
не  что  иное,  какъ  выражен1е  предельной  полезности  (таг^1па1  иМ- 
111у).  Отсюда  следуетъ,  что  при  изучен1и  ценъ  мы  должны  исходить 
изъ  предельной  полезности,  т.  е.  способности  предельныхъ  инкре- 
кентовъ  предложешя  удовлетворять  предельные  инкременты  спроса. 
Иначе  говоря,  основа  ценности—это  предельная  достаточность  (шаг- 
^ша!  еШс1епсу),  или  предельная  полезность,  т.  е.  способность  пре- 
дЪльныхъ  единицъ  товара  удовлетворять  предельный  потребности. 


1)  ЕШс1впсу.  Къ  сожал*н1го,  въ  русскомъ  язык*  не  им-Ьется  соот- 
в^тствующаго  термина.  БШсхепсу  оэначаетъ  способность  или  свойство 
вещи  удовлетворять  своему  на8вачен1ю.  Мы  будемъ  переводить  ато  слово 
сдовомъ  полезность  (и1;^1^^у)у  такъ  какъ  по  существу  зд'Ьсь  см'6шен1я 
лоняпй  не  будетъ.  Пер  ев. 
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1)  Что  касается  вонкретныхъ  невоспроизводиныхъ  благь,  то  это 
положен1е  вполн-Ь  очевидно.  Величина  ренты,  уплачиваемой  ферме- 
ромъ  за  арендуемую  имъ  землю,  зависитъ  отъ  сравнительной  произ- 
водительности даннаго  участка.  ЦФна,  уплачиваемая  строителемъ  спе- 
кулянтонъ  за  земельный  участовъ  въ  город'Ь,  зависитъ  отъ  способ* 
ности  этого  участка  удовлетворять  потребности  опредЪленнаго  класса 
квартирантовъ.  При  этомъ  совершенно  несущественно,  уплачиваетъ  ли 
онъ  капитализированную  цЪну  или  же  ежегодную  ренту,  какъ  въ 
Англ1и  и  н1^которыхъ  частяхъ  Америки.  Ц-Ьниость  картины,  старой 
или  новой,  опред'Ьляется  тЪт>,  насколько  она  отв1^чаетъ  вкусу  осо- 
баго  класса  любителей,  т.  е.  ея  пред-бльной  полезностью  (еШсхепсу) 
въ  д'Ьл'Ё  удовлетворен1я  изв'бстныхъ  потребностей.  Мы  уже  знаенъ, 
что  стоимость  производства  не  оказываетъ  прямого  вл1ян1я  на  опре- 
д1&лен!е  ц1^нности  невоспроизводимыхъ  благь.  Въ  основ1&  ц1^нности 
лежитъ  не  стоимость,  а  полезность  (еШс]бпсу). 

2)  Что  касается  того  класса  экономическихъ  благь,  который  мы  на- 
звали обязательствами  или  привилег1ями,  то  зд'Ьсь  положен1е  вполне 
аналогично  предыдущему.  Привилег1я  газетнаго  шоска,  льготы  газовой 
компан1и,  патентное  или  авторское  право,  фабричная  марка — ^цЪаность 
вс^хъ  этихъ  неосязаемыхъ  благь  зависитъ  отъ  того,  насколько  они 
способствуютъ  доходности  предпр1ят1я.  Ихъ  ц1Ённость  обусловливается 
пред']^льной  полезностью  (еШс1впсу)  доставляемыхъ  ими  услугъ. 
Стоимость  ихъ  можетъ  равняться  нулю.  Не  стоимость,  а  полезность 
доставляетъ  намъ  путеводную  нить  для  опред'Ьлен1я  ц1^нноети. 

8)  Громадная  область  конкретныхъ  воспроизводимыхъ  благъ 
была  разсмотрЪна  нами  въ  предыдущей  глав'Ь.  При  поверхностномъ 
взгляд1^  можетъ  показаться,  что  стоимость  производства  им'бетъ  зд^ь 
р'бшающее  значен1е.  Но  мы  уже  знаемъ,  что  ц'ёны  такихъ  благъ  опре- 
Д'Ёляются не  столько  стоимостью,  сколько  по  стоимости  про- 
изводства. Ц'Ённость  вс^хъ  производственныхъ  благъ  представляетъ 
собою  производное  отъ  ц']Бнности  ихъ  продуктовъ — потребительныхъ 
благъ;  ц'Ённость  сырья  есть  производное  отъ  гсбиности  фабриката. 
Ц^на  жел']Бзной  руды  зависитъ  отъ  ц'ёны  гвоздей  и  другихъ  изд'Ьл1й, 
въ  которыя  жел'Ьзная  руда  входить  какъ  составная  часть.  Если  бы 
спросъ  на  эти  изд'1У1я  понизился,  ц-Ёна  жел1^ной  руды  упала  бы, 
предприниматели,  добывавп11е  железо  по  высшей  стоимости,  должны 
были  бы  прекратить  производство,  а  новая  (аред1Ьльная)  стоимость 
производства  приспособилась  бы  къ  новой  ц'ён'Б.  Подъ  поверхност- 
нымъ  слоемъ  земли  им'бются  громадные  запасы  серебра;  они  не  раз- 
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рабатываются,  такъ  вавъ  разработка  не  окупилась  бы.  При  повы- 
шен1и  предельной  полезности  или  ц1^нности  серебра  люди  сейчасъ  же 
перешли  бы  къ  разработк'Ь  этихъ  глубже  лежащихъ  сереброносныхъ 
сдоевгь,  и  новая  предельная  стоимость  производства  приспособилась 
бы  къ  новой  цЪне.  цена  поднялась  бы  не  потому,  что  повыси- 
лась  стоимость;  более  высокая  цена  определялась  бы  п  о  более  вы- 
сокой стоимости,  потому  что  последняя  представляла  бы  собою  новый 
уровень  предельной  полезности. 

4)  Мы  подошли,  наконецъ,  къ  ценности  человеческигь  услугъ  и 
капитала,  какъ  фонда.  Заработная  плата*  и  процентъ  играютъ  столь 
важную  роль  въ  распределенШ  общественнаго  дохода,  что  более  по- 
дробный анализъ  ихъ  будетъ  данъ  нами  ниже  въ  особыхъ  главахъ. 
Но  здесь  мы  можемъ  указать  на  то,  что,  подобно  всемъ  экономиче- 
скимъ  благамъ,  они  производить  свою  ценность  отъ  предельныгь 
инкрементовъ  доставляемыхъ  ими  услугъ,  т.  е.  отъ  предельной  полез- 
ности. Поскольку  трудъ  употребляется  производительно,  норма  зара- 
ботной платы  каадой  категор1и  труда  должна  въ  общемъ  стре- 
миться къ  равенству  съ  предельной  полезностью  труда,  т.  е.  съ  долей 
участШ  предельной  единицы  труда  въ  созданШ  продукта.  Равнымъ 
образоиъ,  норма  процента  проявляетъ  тенденц1ю  сравняться  съ  пре- 
дельной полезностью  капитала,  т.  е.  съ  действительной  долей  участ1я 
предельнаго  инкремента  капитала  въ  создан1и  общаго  продукта.  Ниже 
мы  разсмотримъ,  какъ  измеряются  эти  предельный  доли  участ1я  труда 
и  капитала,  и  какимъ  образомъ  пределъ  ихъ  полезности  передвигается 
вверхъ  или  внизъ,  въ  зависимости  отъ  изменен1й  въ  действительной 
жизни. 

Но  трудъ  и  капиталъ  могуть  возрастать.  Не  поднимаются  ли  они 
до  уровня  постоянной  стоимости  воспроизводства,  и  нельзя  ли  ска- 
зать, что  ихъ  ценность  определяется  стоимостью  производства?  Раз- 
смотримъ  сначала  трудъ.  Если  подъ  стоимостью  производства  понимать 
стоимость  воспроизводства  рабочихъ,  то  возникаетъ  затруднен1е— 
ведь  человеческ1я  существа  воспроизводятся  (или  размножаются)  не 
изъ  экономическихъ  соображенШ.  Но  если  даже  сосредоточить  наше 
вн1П1ан1е  исключительно  на  экономическихъ  причинахъ  роста  насе- 
лен1я  и  утверждать,  что  предложен1е  труда  аависитъ  отъ  стоимости 
воспроизводства,  т.  е.  расходовъ  на  кормлен1е  и  воспитан1е  будущихъ 
рабочихъ  до  той  поры,  пока  они  не  стануть  на  ноги  и  не  сумеютъ 
жить  собственнымъ  трудомъ,  то  намъ  очевидно  могуть  возразить,  что 
эти  расходы  являются  скорее  следств1емъ,  чемъ  причиной,  и  что  за- 
траты рабочаго  на  поддержаШе  семьи  зависятъ  отъ  размеровъ  полу- 
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чаемой  ииъ  заработное  платы.  Съ  трудомъ  д&ю  обстоитъ  точно  такъ 
же,  вавъ  и  съ  воспроизводимыми  неодушевленными  благами:  цен- 
ность определяется  не  стоимостью,  а  по  стоимости  произ- 
водства. Решающимъ  фавторомъ  является  степень  участ1я  въ  созданги 
продукта  или  полезность  труда:  стоимость  производства  въ  веВ  при- 
способляется. 

Точно  также  стоимость  производства  капитала  имеетъ  двояки 
смыслъ.  Въ  известномъ  смысле  капиталъ,  какъ  воплощен1е  ценности, 
не  имеетъ  ясно  выраженной  стоимости.  Вопросъ  о  томъ,  какова, 
напримеръ,  стоимость  производства  тысячи  долларовъ,  есть  вопросъ 
безсмысленный.  Тысяча  долларовъ  могутъ  представлять  собою  тепе- 
решнюю ценность  вышедпшгь  изъ  моды  предметовъ  одежды,  стоив- 
шихъ  первоначально  пятьдесятъ  тысячъ  долларовъ,  или  же  ценность 
недавно  открытаго  нефтяного  источника,  не  стоившаго  владельцу  ни 
одного  доллара.  Но  въ  другомъ  смысле  капиталъ  имеетъ  стоимость. 
Масса  капитала  состоитъ  изъ  индивидуальныхъ  капиталовъ,  и  росгь 
его  зависитъ  въ  конечномъ  счете  отъ  готовности  отказаться  отъ 
удовлетворен1я  теперешнихъ  потребностей  ради  удовлетворен1я  ихъ 
въ  будущемъ.  Эта  готовность  связана  съ  отсрочкой  и  съ  затратой, 
поэтому,  известной  стоимости;  процентъ,  какъ  увидимъ  ниже,  объ- 
ясняется именно  этой  предельной  стоимостью.  Но  и  здесь  стоимость 
не  была  бы  затрачена,  не  будь  ожидаемыхъ  отъ  нея  услугъ.  Та- 
кимъ  образомъ,  решающимъ  факторомъ  является  и  здесь  полезность 
услуги.  Стоимость  приспособляется  къ  услуге. 

Итакъ,  въ  основе  закона  ценности  лежитъ  предельная  полезность. 
Когда  экономическое  благо  употребляется  для  производитбльныхъ 
целей,  предельная  полезность  становится  предельной  производитель- 
ностью; но  когда  экономическое  благо  служить  целямъ  потреблешя, 
о  производительности  говорить  не  приходится.  Не  только  въ  области 
заработной  платы  и  процента,  но  и  въ  области  экономическихъ  обя- 
зательствъ  и  конвретныхъ  благъ — воспроизводимыхъ  и  невоспроиз- 
водимыхъ— цены  зависятъ  отъ  предельной  полезности.  Все  экономи- 
ческ1я  блага,  исключая  труда,  представляютъ  собою  капитальный 
ценности;  все  дкономическ1я  блага,  исключая  капитала,  представляютъ 
собою  рентный  ценности;  какъ  рентная,  такъ  и  капитальная  ценность 
всехъ  благъ  зависитъ  отъ  ихъ  предельной  полезности.  Въ  некото- 
рыхъ  случаяхъ  предельная  полезность  означаетъ  предельную  произ- 
водительность, а  последняя  иногда  эквивалентна  стоимости  произ- 
водства. Такнмъ   образомъ,  стоимость   производства  является   лишь 
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«гастичныиъ  объяснен1еиъ  ц1^ннос11;  полное  и  уннвереальное  объяс- 
нен1е  давности  даетъ  только  предЬдьная  полезность. 


114.  Полезность  и  капнталнзац!я. 

6сл16дств1е  частаго  несоотв1тств1я  между  ц'Ьнностью  и  стоимостью 
вопросъ  объ  оц1Ьнк'Ь  сложныхъ  благъ  нер1^дко  пр1обр'Ётаетъ  чрезвы- 
чайную трудность.  Танъ,  гд'Ь  такое  благо  постоянно  переходить  изъ 
рукъ  въ  руки,  трудность  эта  устраняется  автонатическимъ  д1^йств1е11ъ 
силъ  спроса  и  предложев1я;  способность  блага  дать  доходъ  или  доставить 
пред&1ьную  услугу  можетъ  быть  вычислена  почти  съ  безошибочной 
точностью,  при  чеиъ  норна  капитализацЦ!,  какъ  ны  вид'Ьли  выше, 
зависитъ  отъ  продолжительности  и  обезпеченности  дохода.  Прекрасный 
при111Ьръ  этого  равнов'Ьс1Я  между  рентой  и  капитальной  ц1^нностью 
можно  вид'бть  на  бирж1^,  гдЪ  малейшее  изм'Ьнен1е  настоящей  или  бу*- 
дущей  доходности  немедленно  отражается  на  колебан1яхъ  биржевыхъ 
ц№ь.  Но  даже  и  зд'Ьсь  не  сл1Ьдуетъ  забывать,  что  биржа  отм'Ьчаетъ 
лишь  рыночныя  ценности  и  что  посл1Ьдн1я  подвержены  всевозмож-- 
нымъ  спекулятивнымъ  вл1ян1ямъ,  не  связаннымъ  съ  Д'Ьйствительной 
способностью  благъ  доставлять  доходъ. 

Въ  реальной  жизни  намъ  приходится  им^ть  д'бло  со  всевозможными 
комбинац1ями  экономическихъ  благъ.  Ценность  простого  воспроизводи- 
маго  блага  можетъ  быть  объяснена  стоимостью  производства,  такъ 
какъ  въ  каждый  данный  моментъ  зта  стоимость  приспособлена  къ 
ц'Ьн'Ь;  но  ц1Ьнность  сложнаго  продукта  или  предпр1ят1я  нередко  свя- 
зана со  стоимостью  лишь  весьма  слабо.  Ц'Ьнность  извозчичьяго  двора 
н'Ьсколько  отлична  отъ  ц'ённости  воспроизводства  лошадей,  каретъ, 
упряжи  и  строен1й;  ц1^нность  сталелитейнаго  завода  значительно  отли- 
чается отъ  стоимости  земли,  строен1й  и  машинъ;  а  Ц'Ьнность  жел'Ьз^ 
иой  дороги  игЬетъ  еще  меньшее  отношен1е  къ  стоимости  ея  произ- 
водства или  воспроизводства.  Въ  такихъ  случаяхъ  намъ  приходится 
шшЪтъ  д1и10  не  только  еь  воспроизводимыми  продуктами, — стальными 
изд^1ями  и  средствами  транспорта, — но  и  съ  невоспроизводимыми 
благами  и  отношен1ями,  какъ-то:  репутацией  фирмы,  благопр1ятнымъ 
распсложен1емъ  жвл'1^зной  дороги,  талантливостью  руководителей  и 
всЬми  другими  факторами,  которые  не  могутъ  быть  воспроизведены, 
но  которые  увеличиваютъ  доходность,  а  вм'Ьст'Ь  съ  ней  и  ц1Ьннооть 
иредпр1ят1я.  Ихъ  продажная  Ц'Ьнность  есть  не  что  иное,  какъ  хапн- 
тализац1я  ихъ  пользы  въ  будущемъ. 

Зедигманъ.  1в 
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Проблема  капитализац1и  въ  ея  отношен1и  къ  полезности  пр1обрЬ|а 
важное  значбн1е  въ  трехъ  областяхъ  —  въ  области  налогового  обло- 
жен1я,  урегулирован1я  тарифовъ  и  пои'Ьщен1я  хапиталовъ.  Разсмо- 
трииъ  каждую  изъ  этихъ  областей. 


115.  Оц'Ьнка  благъ  и  обложете. 

Въ  области  обложен1я  проблема  ваш1тализа1ии   принимаетъ   дв^ 
формы.  Первая  изъ  нихъ  встречается  въ  тЪхъ  странагь,  гдЪ  суще- 
ствуетъ  поимущественный  налогъ.  Возникающая  при  этомъ  трудность 
можетъ  быть  иллюстрирована  на  обложенШ  акц1онерныхъ   компанШ 
Въ  Ёвроп1^  послЪдШя  уплачиваютъ  подоходный   налогъ,  устанавли- 
ваемый согласно  опред']Ьленнымъ  правиламъ.    Въ  Америке  акцЮнер- 
ныя  вомпан1и,  по  причинамъ,  упомянутымъ  выше  (§  6),  обыкновенно 
облагаются  по  ихъ  капитальной  ценности.    Бакъ  же  изм'Ьрить   эту 
ц1^нность?   Акц1и  компан1и  часто  не  обращаются  на  бирай;  но  даже 
когда  он'Ё  и  продаются,   ихъ  повседневная  цЪна  можетъ  сильно  ме- 
няться въ  зависимости  отъ  спекулятивныхъ  причинъ.  Стоимость  про- 
изводства мало  можетъ  помочь  намъ,   тавъ  какъ  мы  можемъ    поль- 
зоваться ею,  очевидно,   лишь  для  опред'Ьлен1я  ценности  вонкретнаго 
осязаемаго  имущества,  да  и  въ  этомъ  случае  она  является  неточнымъ 
мериломъ.    Вотъ  почему  оценка  авцЮнерной   фирмы  сделалась   въ 
Соединенныхъ  Штатахъ  столь  жгучимъ  вопросомъ.    Изъ  всего   про- 
дыдущаго,  однако,  ясно,  что  окончательное  разрешен1е  этой  проблемы 
невозможно  до  техъ  поръ,   пока  обдожен1е  собственности  не  будетъ 
приведено  въ  определенную  связь  съ  доходностью.  Когда  вещи  часто 
переходятъ  изъ  рувъ  въ  руки,  какъ  это  бываегьсъ  большинствомъ  кон- 
кретныхъ  благъ,  движимыхъ  или  недвижимыхъ,  имущество  является 
более  простой  основой  обложен1я,  чемъ  доходъ,  такъ  какъ  капитализащя 
дохода  совершается  автоматически  подъ  действ1емъ  рыночныхъ  вл1ян1й. 
Но  когда  продажи  совершаются  редко,  какъ,  напримеръ,  во  многихъ 
современныхъ  акц1онерныхъ  компан1яхъ,   доходъ  или  рентная   цен- 
ность является  лучшей  основой  обложен1я,   и  такъ-называемое  иму- 
щественное обложен1е  должно  въ  конце  концовъ  приспособиться  бъ 
доходности*  Практическ1я   трудности,   связанныя  съ    определен1еиъ 
чистаго  дохода,   побудили  мног1е  штаты  принять  систему  обложен1я 
валовыхъ  доходовъ.    Эту  систему,   однако,  нельзя  считать  удачной, 
такъ  какъ  она  не  обезпечиваетъ  равномерности  обложен1я:  акц1онер- 
ный  валовой  доходъ  столь  же  мало  говорить  намъ   о  действитель- 
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Еомъ  чистоуъ  доходе,  кавъ  рази-брь  предпр1ят1я  о  его  прибыляхъ. 
Характерно,  что  въ  новФйшихъ  попытЕахъ  имущественно!  оц1&нви 
жел'Ёзныхъ  доротъ,  напринФръ  въ  Мичиган'Ь,  податные  инспектора» 
опред'Ьливъ  продажную  ценность  осязаеиаго  имущества,  исчисляютъ 
затЬмъ  ценность  неосязаемаго  имущества  путемъ  капитализац1и  опре- 
дг^енной  части  дохода  по  данной  нормФ.  Облагаемая  ц'1Бнность  ста- 
витея,  въ  вонечномъ  счетФ^  въ  зависимость  отъ  способности  доста- 
влять доходъ,  т.  е.  отъ  пред'Ьльной  полезности  (шаг^ша!  еШсхепсу). 

Другая  сторона  вопроса  имФетъ  болЪе  широкое  прим-бнеШе.  Въ 
Америке  главнымъ  источникомъ  государственныхъ  и  м1Ьстныхъ  до- 
юдовъ  является  общШ  поимущественный  налогъ.  Способность  чело- 
века уплачивать  налоги  считается  основой  всякаго  обложен1я  и  изм'Ь- 
ряется  величиной  собственности.  Но  въ  виду  возрастающихъ  трудностей 
011ред&[ен1я  всЪхъ  статей  собственности,  налоги  распределяются  не- 
пропорШонально,  и  поимущественное  обложен1е  становится  далеко  не 
совершеннымъ.  Иэъ  этой  неравномерности  вытекаютъ  два  важныхъ 
оосл'Ьдств1я. 

6о*первыхъ,  переложен1е  налога  съ  однихъ  плечъ  на  друг1я.  Тамъ, 
где  обложен1ю  подвергается  определенная  категор1я  собственности^ 
ороизводитель  часто  перелагаетъ  податное  бремя  на  потребителя,  или 
продавецъ  на  покупателя.  Если  вводится,  напримеръ,  спещальный 
налогъ  на  кожу  и  услов1я  производства  таковы,  что  предельный 
производитель  кожи  остается  на  своемъ  прежнемъ  месте,  то  налогъ 
будетъ  прибавлегь  къ  цене,  уплачиваемой  сапожнивомъ,  а  еапож- 
иккъ,  при  аналогичныхъ  услов1яхъ,  повысить  цену  обуви  для  потре- 
бителя. Налогъ  переносится  съ  одного  класса  на  другой,  пока  онъ 
не  распространяется  по  всему  обществу.  Если  вводится  спец1альный 
налогъ  на  дома,  и  если  населен1е  продолжаетъ  увеличиваться,  то 
налогъ  будетъ  перенесенъ  съ  домовладельца  на  квартиранта;  а  если 
последнШ  употребляетъ  свое  цомещен1е  подъ  магазинъ  или  складъ, 
то  налогъ  прибавится  къ  цене  продаваемыхъ  товаровъ.  Броме  того, 
если  эти  товары  служатъ  матер1аломъ  для  какого-либо  новаго  произ- 
водства, указанный  процессъ  будетъ  повторяться  и  налогъ  ляжетъ, 
въ  конечномъ  счете,  на  потребителя.  При  введейи  налога  на  заклад- 
ныя  недвижимыхъ  имуществъ,  процентъ  повысится,  по  крайней  мере, 
на  величину  налога,  при  чемъ  тяжесть  последняго  ляжетъ  не  на 
заимодавца,  какъ  часто  думаютъ,  а  на  должника;  а  если  должникъ 
является  въ  то  же  время  домостроителемъ,  то  налогъ  будетъ  перене- 
сенъ сначала  на  домовладельца,  затемъ  на  квартиранта,  а  иногда, 
кавъ  мы  видели  выше,  и  на  потребителя.  Благодаря  перенесен1ю  на- 
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лога  съ  однихъ  плечъ  на  друПя,  доинущаетвенное  обложен1е  н  обло- 
звеа1б  владельца  имущества  означаютъ  часто  далеко  не  одно  и  то  же. 

Съ  другой  стороны,  вл1ян1е  вациталязац1и  свашваетса  и  тогда, 
когда  вместо  вещей,  подверженныхъ  порчФ,  подобно  вожФ  или  доманъ, 
или  же  вместо  права  на  деньги  въ  форнФ  закладной,  намъ  прихо- 
дится имЪть  Д1&Л0  съ  бол1^е  прочными  вещами,  наприм^ръ,  съ  землей 
или  вапиталомъ.  Если  бы  пятидроцентныя  бумаги,  продаваемым  по 
нарицательной  ц1№Ъ  въ  ЮО  долларовъ,  были  обложены  однопроцент- 
нымъ  налогомъ,  то  чистый  доходъ  покупателя  составлялъбы  только 
4  доллара,  а  1ГЁна  бумагъ  упала  бы  до  80  долларовъ  (4  :  80=5  :  100). 
Врядъ-ли  есть  основан1е  думать,  что  пфвупатели  удовольствуются 
четырехпроцентнымъ  доходоиъ,  когда  во  ъ&кхъ  остальныхъ  областяхъ, 
свободныхъ  отъ  налога,  уровень  процента  равенъ  пяти.  Равнымъ 
образомъ,  когда  вводится  спец1альный  налогъ  на  землю,  ц'Ьнностьея 
понижается  на  величину  капитализированнаго  налога.  Въ  каждоиъ 
изъ  этихъ  случаевъ  р'Ёшающимъ  факторомъ  является  чистый  доходъ- 
когда  посл'Ьдн1Й,  благодаря  введен1ю  налога,  понижается,  то  пропор- 
ц1онально  дтому  понижен1ю  уменьшается  и  продажная  ц'Ённоеть.  Такъ 
какъ  продажная  ц^ность  есть  не  что  иное,  какъ  капитализирован- 
ная рентная  ценность,  то  уиеньшен1е  продажной  цЪны  эквивалентно 
капитализац1и  налога.  Когда  новый  покупатель  пр1обр(таетъ  про- 
центный бумаги  или  землю,  онъ  учитываетъ  будущШ  налогъ,  упла- 
чивая меньше  на  соответственную  сумму;  другими  словами,  онъ  отку- 
пается отъ  налога.  Подобно  тому,  какъ  въ  предыдущемъ  случа1^  на- 
логъ перелагается  съ  однихъ  плечъ  на  друПя,  такъ  и  зд'1^ь  налогь 
поглощается  низшей  продажной  цЪной. 

Отсюда  вытекаетъ  очень  ^важное  посл16дств1е:  при  существован1и 
налога  на  отд-бльвыя  категор1и  собственности  процессы  диффуз1и 
(т.  е.  переложен1я  налога  съ  однихъ  плечъ  на  друПя)  и  поглощен1Я 
Ч1аето  приводятъ  къ  тому,  что  можно  было  бы  назвать  окончатель- 
нымъ  исчезновен1емъ  налога.  При  современныхъ  услов1яхъ  торгово- 
промышленной  жизни,  основанной  на  конкурбнц1и  и  полной  свободе 
отчужден1я  собственности,  налогъ  проявляетъ  тенденШю  къ  исчезно- 
вен1ю:  классъ,  долженствующ1й  нести  его^  стремится  сбросить 
его  со  своихъ  плечъ.  Позтому,  для  достияЕен1я  равном1Ьрност1 
въ  обложен1и  вовсе  е^ть  необходимости,  чтобы  налогъ  рас- 
пространялся на  каждаго  челов'Ёка  и  каждую  статью  собственности. 
Внутри  каждаго  класса  собственнивовъ  налогь  долженъ  уплачиваться 
вс1Ьми;  но  что  касается  отд1&льныхъ  категорШ  собственности,  то  распре- 
д111ен1е  между  ними  налогового  бремени  совершается  подъ  вл1ян1емъ 
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эконоиическяхъ  сядь.  Этотъ  процессъ  еапровождается  нер'Ьдко  бол1^ 
венными  Я11дев1ями;  поетону,  при  Н8111(нев1и  существующихъ  ието« 
довъ  обдожев1я,  ел^дуетъ  сохранять  вепчайшую  осторожность,  дабы 
яэ№вать  р'Ьвиихъ  потрясенШ  интересовъ  теперешнихъ  собственннковг. 
Но  при  дтонъ  слфдуетъ  постоянно  ямФть  въ  виду,  что  идеалоиъ  по- 
датной системы  является  сворИе  обдожеяЮ  собственности,  Ч'Ьмъ  инди- 
видуаяьныхъ  собетвеннивовъ.  Предпринятая  въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ  попытка  ноимущественнаго  о6ложен1я  каждаго  лица  соэдаетъ 
грубую  несправедливость,  тагь  вавъ  при  нашей  систем'Ь,  основанной  на 
неточной  и  случайной  оц1нкЪ,  одни  д'Ьйствительно  уплачиваютъ  на- 
логи, а  друЛе  усжользаюгь  отъ  мхъ  уплаты.  Увлоняющ1еся  отъ  несен1я 
налогового  бремени  иринадлежагь  обыкновенно  къ  классу  богатыгь,  и 
вся  наяоговая  тяжесть  падаетъ  вгь  большинстве  случаевъ  на  тЪхъ,  кото- 
рые не  въ  состояли  платить.  Поголовный  имущественный  налогъ  фахти- 
чески  вырождается  въ  народ!»  на  еправедливость.  Когда  мы  бросимъ 
непрактичный  попытки  обложена  вс%хъ  владФльцевъ  ииущества  и, 
исходя  ивъ  того,  что  обложена,  подобно  самой  ценности,  есть  явле« 
н1е  общественное,  ваиФяимъ  поголовное  обложена  обложен1еиъ  нЪко- 
т^ыхъ  категорШ  ообствеяноети, — иы  сдклаемъ  крупный  шагь  вне- 
редъ  въ  ваправлея1и  какъ  практической,  такъ  и  теоретической  спра- 
ведливости.  9ь  настоящее  время  подобный  процессъ  медленно  совер- 
шается въ  наибол'Ье  передовыхъ  промышленныхъ  областяхъ  Америки. 
Сознательно  или  беасознательно,  этогь  процессъ  покоится  на  при- 
анан1н  того,  что  капитальный  или  имущественный  ц'Ьнности  зави-* 
еять,  въ  посл'Ьднеиъ  счетЪ,  отъ  нред1^ьной  полезности  или  чистаго 
дохода. 


116.  Оц'Ьнка  благь  и  регудирован1в  тарифовъ. 

Другая  фаза  проблемы  видна  въ  тЛхъ  трудностяхъ,  как1я  связаны 
съ  государственнымъ  регулирован1еиъ  тарифовъ,  устанавливаемыхъ 
жел1Ь8ЕЫМи  дорогами,  обществами  газоваго  освАщен1я  и  водоснаб- 
жен1я.  ТамЪ)  гдЬ  ати  предпр1ят1я  проявляютъ  тенденц1ю  къ  моно* 
пол1и,  законодатель  стремится  оградить  потребителя  отъ  чрезмФрв(й 
эксплоатащи  путемъ  устан№1ен1я  максимальяыхъ  таись.  Однако, 
устанавливая  критерШ  справедливой  таксац1н  съ  точки  зр'Ьн1я  потреби- 
теля, слФдуетъ  считаться  и  съ  интересами  производителя,  ибо  иослФднШ 
имЪетъ  такое  же  право  на  снраведливый  ((ахг)  доходъ  со  своего  ка- 
питала. Тахииъ  образоиъ,    весь  вопросъ  сводится   къ  сл'Ьдующеиу: 
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Еавово  отношен1б  действительной  вапитальнсА  ценности  предпр1ят1я 
въ  вложенному  въ  него  вапиталу?  Чему  равна  действительная  цен- 
ность? Не  равна  ли  она  нарицательной  ценности  обезпечивающигь 
предпр1ят1е  бумагъ?  Очевидно,  нетъ,  тавъ  вавъ  эти  бумаги  могутъ 
быть  обезценены  до  тавой  с1епенИ)  что  ихъ  действительная  ценность 
составляетъ  лишь  незначительную  часть  ихъ  отрицательной  стоимо- 
сти. Ее  равна  ли  она  рыночной  ценности  этихъ  бумагъ?  Не  всегда, 
ибо  рыночная  ценность  обязательствъ  зависитъ  не  тольво  отъ  вы- 
соты процента,  но  и  отъ  ихъ  срова.  Если  четырехпроцентное  обя- 
зательство продается  по  нарицательной  стоимости  (юо),  то  шести- 
процентное обязательство  ^ого  же  авц1онерваго  общества  и  одина- 
воваго  обезпечен1я  будетъ  обывновенно  продаваться  по  150.  Но  если 
четырехпроцентное  обязательство  долгосрочное,  а  шестипроцентное— 
вратвосрочное,  то  разница  будетъ  значительно  меньше.  Кроме  того^ 
даже  если  оба  они  сровомъ  на  пятьдесятъ  летъ,  но  выпущены  въ 
различное  врем4,  и  если  сровъ  шестипроцентвому  обязательству  нсте- 
ваетъ  черезъ  несвольво  летъ,  то  прем1я  будетъ  быстро  падать  сь 
важдымъ  поаедующимъ  годомъ,  нова  овончательно  не  исчезнетъ. 
Отсюда  видно,  что  посвольву  рыночная  ценность  обязательствъ  за- 
виситъ отъ  условШ  оплаты,  цостольву  она  не  связана  съ  ценностью 
авц1онерной  собственности,  вавъ  тавовой.  Если  же  вместо  обяза- 
тельствъ мы  возьмемъ  авц1и,  то  оважется,  что  ценность  авц1онерно1 
собственности  не  можетъ  быть  точно  измерена  рыночной  цен- 
ностью авцШ,  тавъ  вавъ  эта  рыночная,  ценность  подвергается  рез- 
вимъ  волебан1ямъ  на  бирже,  несвольво  летъ  тому  назадъ  рыночная 
ценность  авц1й  одной  изъ  нью-1орвсвихъ  железныхъ  дорогъ  (ТЫп! 
Ауеппе  81гее<;  ВаПл^ау  Сошрапу)  изменялась  въ  течец1е  одного  и 
того  же  года  на  сто  процентовъ  и  более.  Что  же  можно  было  взять 
за  основу  исчисленШ  действительной  ценности? 

Навонецъ,  можно  спросить  себя:  не  измеряется  ли  действитель- 
ная ценность  авц1онерной  собственности  стоимостью  производства 
иди  воспроизводства  (или — ^вавъ  это  иногда  называютъ — стоимостью 
замещен1я)?  И  здесь  ответь  будетъ  тавой  же,  вавъ  и  раньше:  не 
совсемъ.  Ибо  при  тавомъ  методе  пришлось  бы  не  считаться  съ 
репутац1ей  фирмы,  съ  ея  преимуществами  и  общими  промышленными 
услов1ями,  при  воторыхъ  она  развивалась.  Постройва  железной  до- 
роги, проходящей  черезъ  овраинную  малонаселенную  область,  мо- 
жетъ обойтись  очень  дешево,  наприиеръ,  15.000  долларовъ  за  милю; 
по  истечен1и  двадцати  летъ  стоимость  воспроизводства,  измеряемая 
]^аеходами  по  сооружен1го  двойного  пути,  лучшаго  полотна,  новыхъ 
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спшцШ,  иостовъ  и  подвижного  состава,  а  также  въ  фор1гЬ  увелячгашейеа 
ц^^шостн  земш,  можогь  подняться  до  30.000  долларовъ  за  мидю« 
Мезду  т^мъ  вапнталидац1я  действительной  доходной  способности  но- 
жеть  дать  сунну,  но  крайней  иЦ%  въ  два  раза  большую.  Было  бы 
очевидно  несправедливо  считать  всю  зту  разницу  «вздутой»  и  урегу- 
лировать тарифъ  тавииъ  образоиъ,  что  старые  акц1онеры  ничего  не 
выгадаютъ  отъ  забелен1я  страны  и  ея  роста,  а  новые  покупатели 
авц1й,  над&1вш1еся  получить  крупный  доходъ,  не  получать  и  поло- 
вины ожидаеиой  суииы.  Подобно  индивиду,  акц1оиерная  коипан1я 
им1Ьетъ  полное  право  на  изв'Ьстную  долю  участ1я  въ  ростЪ  общаго 
6дагоеостоян]я. 

Верховный  судъ  С!оединенныхъ  Штатовъ  призналъ,  что  при  уста- 
новленШ  тарифовъ  сл'Ьдуетъ  принять  во  внииан1е  вс%  перечисленные 
выше  факторы  О-  Лучшииъ  критер1уио11Ъ  капитальной  ценности 
какого-либо  предпр1ят1я  является  сравнен1е  его  доходности  съ  дохо- 
дами хорошо  руководимаго  и  по  общеиу  признан1ю  не  перекапита- 
лизированнаго  предпр1ят]я  тохч)  же  характера. 


117.  Оц'Ьнка  и  пои'Ьщен1е  капитала. 

Третья  трудность,  связанная  съ  оц'ёнкой  и  капитализац1ей,  обнару- 
живается въ  наводнен1и  фондоваго  рынка  хтЬнностяии  въ  пер1оды  органн- 
зац1и  или  реорганизац1и  крупныхъ  промышленныхъ  предпр1ят1й.  Въ 
прежнее  время  наиболее  характерный  прии1^ръ  представляли  собою  же- 
лезный дороги.  Первыя  узкоколейный  железный  дороги  строились  глав- 
ныиъ  образомъ  на  деньги,  действительно  вложенный  акцЮнерами;  но 
вскоре  после  этого  соинительный  успехъ  некоторыхъ  предпр1ят1й  по- 
велъ  къ  выпуску  закладныхъ  свидетельствъ,  часто  ниже  нарицательной 
стоимости,  тогда  какъ  акц1и  продавались  по  незначительной  цене 
или  даже  дарились  акщонеранъ,  дабы  улучшить  рынокъ  для  заклад- 
ныхъ свидетельствъ.  Равнымъ  образомъ,  когда  железный  дороги 
объединялись  между  собою  или  реорганизовывались,  выпускъ  новыхъ 


1)  8ту1]1е  у.  Атев,  160  11.  8.  406  (1808).  »Прн  исчисоен1я  дЪннооти 
желчной  дороги  сдЪдуетъ  принять  во  вниман1в:  первоначальную  стой* 
ность  сооружен1я,  расходы  на  хГОстоянныя  улучшен1я,  количество  и  ры- 
ночную ц-Ьниость  обязательствъ  и  акц1й,  теперешнюю  стоимость  соору- 
жен1я  въ  сравнен1и  съ  первоначальной,  в-Ьроятную  доходность  дороги  и 
величину  операц1онныхъ  расходовъ''. 
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акц1й  часто  превышалъ  совокупную  стоимость  старвпъ,  при  чегь 
разница  представляла  собою  вапитализац1ю  возросшихъ  доходовъ, 
ожидавшихся  въ  результате  объединен1я.  6ъ  дтихъ  двухъ  случаяхъ 
выпусвъ  акц1В  ногъ  бы  быть  эвоноиичесви  оправдываемъ  или  вакъ 
единственный  способъ  получен1я  капитала  для  новаго  сомнительнаго 
предпр1ят1я,  или  вакъ  лучшее  средство  понизить  ожидаемый  доходъ 
до  теперешняго  уровня.  Въ  одномъ  сяучдЛ  подаренныя  акц1я  или 
проданныя  по  дисконту  представляютъ  собою  теперешнюю  ценность 
необезпеченнаго  и  спевулятивнаго  дохода  въ  будущемъ;  въ  другоиъ 
случа1^  акц1и— это  каиитализац1я  будущаго  дохода,  подобно  тому, 
вакъ  при  построить  новаго  жел^знодорожнаго  пути  выпусвъ  обяза- 
тельствъ  считается  законнымъ  лишь  тогда,  когда  ожидаемое  движен1е 
грузовъ  дастъ  по  крайней  м^рЪ  прибыль  на  новый  капиталъ.  Во 
всЪхъ  этихъ  случаяхъ  говорить  о  перекапитализагЦи  или  обезцЪнеи1и 
акц1й  (81юск-11«га<;ег1пд)  не  приходится. 

Еъ  сожал1^н1ю,  однако,  всегда  существуетъ  опасность  умышлен- 
наго  нев1^рнаго  исчислен1я  будущихъ  доходовъ,  дающаго  возмож- 
ность спевулянтамъ  сбыть  акц1и,  обезц'ЬнеМе  которыхъ  или  подо- 
зр'Ьвается  ими  или  уже  заран1&е  изв'Ьстно.  Наконецъ,  когда  во  изб^ 
жан1е  завонодательныхъ  ограничен1й  или  въ  цФляхъ  умиротворен1я 
общественнаго  мнФн1я  признается  желательнымъпонижвн1едимденда, 
количество  акц1й  можетъ  быть  увеличено  путеиъ  увеличена  номи- 
нальнаго  количества  обязательствъ  въ  рукахъ  акц1онеровъ.  Во  всёхъ 
этихъ  случаяхъ  мы  им'Ьемъ  д&ю  съ  «разжижен1емъ»  акцШ  (81;оск- 
^а(егш^)  въ  собственномъ  смысле  этого  слова,  т.  е.  съ  выпускомъ 
новыхъ  бумагъ,  не  соотв'Ьтствующихъ  новымъ  доходамъ. 

Со  времени  возникновен1я  современныхъ  промышленныхъ  синди- 
катовъ,  изв'Ьстныхъ  подъ  назван1емъ  трёстовъ,  эта  сторона  капита- 
лизац1и  пр1обр%ла  особенно  важное  значен1е.  Главная  опасность  по- 
ложен1я  заключается  въ  той  легкости,  съ  какой  безсов16стные  (пп- 
8сгирп1оп8)  спекулянты  собираютъ  капиталы  для  организац1и  треста; 
они  продаютъ  дутыя  акц1и  по  цЪнамъ,  который  совершенно  не  со- 
отвЬтствуютъ  ожидающимся  доходамъ,  и  такимъ  образомъ  обманы- 
ваютъ  вкладчиковъ,  обезпечивая  себ%крупн'Ьйш1е  барыши.  То  обстоя- 
тельство, что  общ1й  капиталъ  треста  превышаетъ  совокупный  капи- 
талъ Ёходящихъ  въ  него  компанШ,  еще  не  доказываетъ  существо- 
вайя  перекапитализац1и;  ибо  если  новое  предпр1ят1е  честно  финан- 
сируется и  правильно  руководится^  то  самый  фактъ  объединен^ 
можетъ  настолько  повысить  доходность  ц'Ьлаго,  что  размЪръ  капита- 
лизац1и  предполагаемыхъ  доходовъ  окажется  вполнЬ  обоснованнымъ. 
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Разшща  между  эвономичесвииъ  ж  неэвоноиическимъ  финансирован1е]1ъ 
ш  между  дМстЕмтельной  м  «разжиженной»  (^га^ег)  ц-ённостью  въ 
аШ  пом16щен1я  вапиталовъ  представляетъ  собою  разницу  не  тодьво 
между  честностью  м  безчестностью,  но  и  между  умомъ  м  глупостью. 
Въ  то  время  вавъ  гдуиость  всегда  вымещаетъ  себя  на  глуш^Ь,  тя- 
жесть безчестности  падаетъ  иногда  и  на  невинную  жертву.  Еогда 
отдушина  вонкуренц1и  остается  отврытой,  жертвой  является  не  по- 
требитель, а  неосторожный  ввладчивъ;  когда  же  конкуренц1я  етФс- 
нена,  убытовъ  ложится  или  на  одного  изъ  нихъ  или  на  обоихъ 
вмктЪ.  Выдвигаемое  въ  посл'Ьднее  время  требован1е,  чтобы  при  орга- 
нвзацШ  врунныхъ  преднр1ят1й  правительство  гарантировало,  по  край- 
не! шЩу  публичность  отчетовъ  и  сколько-нибудь  близкое  соотв'бт- 
ств1е  между  заманчивыми  об'Ьщаними  и  конкретной  д']^йствитель- 
ностью,  является  естественнымъ  результатомъ  опасностей  перевапи- 
та1изац1и. 


КНИГА  П. 

Ц'Ьнность  и  производство. 


ГЛАВА    XVIII. 
Характеръ  и  факторы  производства. 
118.  Литература. 

А.  МагбЬаи,  Ргшс1р1в8  (1898),  кн.  IV,  гл.  Г,  V.  Зтаг*^  ВхвМЬпйоп  о{ 
Тпсоте  (1899),  кн.  I,  гл.  V;  Г.  А.  Геивг,  Рг111С1р1вв  (1904),  гл.  XXVIII; 
I.  8.  К1сЬо1801а,  Ргтс1р1вв  (1893—1901),  кн.  I,  гл.  П;  X  А.  НоЬаоп,  Есопо- 
1П1С8  о1  В181г1Ъи1юп  (1900),  гл.  VI;  Н,  81с1йгмг1ск,  Ргтс1р1в8  (1883),  кн.  I 
главы  I  и  IV;  Г.  А.  Д^аШег,  Ро1Шса1    Есопоту  (1888),  часть  2,  гл.   -П". 


119.   Производство.   Понят1е  производства  и   отношен1е  его 

къ  потреблен1ю. 

Всякое  богатство  можетъ  быть  разснатриваемо  съ  точки  зрМя 
производителя  иди  потребителя.  Коякретныя  блага,  находящ1яся  въ 
рукахъ  потребителя  и  предназначенныя  для  непосредственнаго  по- 
треблен]я,  называются  иногда  потребительныии  благаии;  тЪ  же 
формы  богатства,  который  предназначены  для  увеличен1я  количества 
иотребляеиыхъ  предиетовъ,  называются  производственными  благаии. 
Такъ  какъ  посл1Ьдн1я  служатъ  для  производства  продуктовъ,  то  онк 
называются  иногда  ор7д1ями  производства. 

Производство  и  потреблен1е,  само  собою  разум1^ется,  имФютъ  д1^о 
только  съ  полезностями.  Челов'бвъ  не  въ  состоян1и  создавать  мате- 
ри; онъ  можетъ  только  сообщать  движен1е  ея  чаетицамъ  и  переме- 
щать ихъ  такъ,  чтобы  въ  новой  свое!  фориФ  онЪ  удовлетворяли 
]Бакой-либо  потребности.  Точно  также  не  въ  состоян1я  онъ  и  разру- 
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пшть  ничего  11атер1адьнаго,  потому  что  матер1я  не  уничтоакаема;  онъ 
можетъ  только  изм'бннть  положен1е  матер!альныхъ  частицъ  тавимъ 
образоиъ,  что  прежняя  полезность  въ  ея  прежней  форм-Ь  уничтожится. 
Такимъ  образонъ,  производство  и  потреблена  оэначаютъ  соаидан1е 
и  разрушеп}е  не  иатер1и,  а  полезностей,  путемъ  перемФщеШя  иате- 
р1альныхъ  частицъ. 

Съ  известной  точки  зр(н1я  производство  и  потребление  являются 
румя  сторонами  одного  и  того  же  процесса.  Всякое  богатство  раньше 
или  позже  разрушается,  т.  е.  полезностиэ  воплощенныя  въ  конкрех- 
номъ  благЪу  въ  концЪ  концовъ  исчерпываются  и  исчезаютъ.  Каждое 
новое  перем'6щен1е  матер1альныхъ  частицъ,  совершаемое  челов1Ьвомъ, 
вызываетЪу  въ  конечноиъ  счет-Ё,  автъ  потреблена,  частичнаго  или. 
полнаго.  Мы  не  въ  состояли  производить  безъ  соотвЪтственнаго 
вотреблен1я,  т.  е.  безъ  потреблев1я  хонкретныхъ  благъ  или  энергШ, 
которая,  въ  конечномъ  счетФ,  поддерживается  и  питается  гЬми  ж^е 
конкретными  благами.  Невозможно  добыть  паръ  безъ  сжиган1я  угля, 
невозможно  произвести  продуктъ  безъ  изнашиван1я  оруд1я  или  ма- 
шины. Производство  требуетъ  потреблен1я;  но  и  потреблеШе,  въ  свою 
очередь,  требуетъ  производства.  Производство — это  созидан1е  полез- 
ностей.  Конкретный  блага  потребляются  потому,  что  они  удовлетво^ 
ряютъ  опредЬленнымъ  желашямъ  и,  удовлетворяя  ихъ,  сообщаютъ 
благанъ  характеръ  полезности.  Такимъ  образомъ,  всякое  потребленхе, 
не  связанное  съ  непредвид1^ннымъ  или  случайнымъ  разрушен1емъ, 
равносильно  производству,  такъ  какъ  оно  косвенно  создаетъ  полез- 
ности. ПотреблеШе  влечетъ  за  собою  производство,  подобно  тому,  какъ 
производство  влечетъ  за  собою  потрбблен1е. 

Т'Ьмъ  не  менФе,  между  этими  двумя  терминами  все  же  суще- 
сгвуетъ  реальное  отлич1е,  хотя  въ  отд'Ьльныхъ  случаяхъ  и  трудно  его 
установить.  Критер1умомъ  производства  является  не  то,  что  оно  со- 
общаетъ  матер1и  характеръ  полезности,  а  то,  что  оно  создаетъ  новую 
долезность.  Лишь  тогда,  когда  челов'бческая  д'Ьятельность  увеличи- 
ваетъ  наличную  сумму  полезностей,  другими  словами,  когда  въ  ре- 
зультате получается  излишевъ  полезности, — лишь  тогда  мы  им']^емъ 
дередъ  собою  актъ  производства.  Когда  жел'Ьзнодорожная  компан1я 
покупаетъ  уголь  и  превращаетъ  его  въ  двигательную  силу,  оно 
еовершаотъ  актъ  производства!  такъ  какъ,  несмотря  на  потреблен1е 
угля,  полезности,  доставляемый  паромъ,  вполн'Ь  окупаютъ  полезности 
угля  и  оставляютъ  еще  излишекъ.  Количество  богатства  увеличи- 
вается. Напротивъ  того,  пища,  потребляемая  человЪкомъ,  хотя  и 
доддерживаетъ  его  силу,  создаетъ  въ  немъ  рядъ  личныхъ  качествъ, 
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воторыя,  какъ  изв1Ьетно,  не  составляютъ  богатства.  Эти  качества 
могутъ  помочь  человеку  создать  богатство  въ  будущеиъ,  но  санн 
по  себЪ  они  не  представляюгь  богатства.  Поэтому,  потреблен1б  упя 
машиной  и  потреблен1е  пищи  работнивомъ  нельзя  ставить  на  одну 
доску:  въ  первомъ  случа1&  мы  им'Ьемъ  передъ  собой  актъ  производ- 
ства, во  второмъ— актъ  потреблен1я;  въ  первомъ— человЬкъ  про- 
изводитъ  богатство,  во  второмъ— богатство  производить  челов1&ка. 
Между  производствоиъ  и  потреблен1емъ  существуетъ  такое  »е 
разли91е,  какъ  между  богатствомъ  и  челов1Ькомъ. 

Тавъ  какъ  богатство  и  челов'Ькъ  находятся  въ  отношен1ять 
взаимной  зависимости,  то  производство  и  потреблен1е  также  тбсно 
связаны  другъ  съ  другомъ.  Въ  благоустроенномъ  общесивЬ  цЪлью 
потреблен1я  является  увеличен1е  производства  богатства  и  достижен1е 
всеобщаго  благосостоян1я.  Въ  д'Ьствительности,  однако,  потреб1ен1е 
не  всегда  влечетъ  за  собою  подобные  результаты.  Обжора,  прожи- 
гаюоЦй  жизнь  въ  кутежахъ  и  попойкахъ,  д1Ёлается  неспособнымъ 
служить  обществу.  Такимъ  образомъ,  хотя  потреблеЛе  можетъ  быть 
производнтельнымъ,  создавая  услов1я  для  производства  въ  будущомъ, 
оно  тЬмъ  не  мен'1е  отличается  отъ  производства.  Разумное  потреб- 
лен1е  влечетъ  за  собою  увеличен1е  производства;  только  въ  этомъ 
смысл-Ь  они  и  являются  двумя  сторонами  одного  и  того  же  ц1кдаго. 
Весь  акономическШ  процессъ  представляетъ  собою  потокъ  полезноетеВ 
отъ  природы  къ  человеку  и  обратно. 

Однако,  слФдуетъ  помнить,  что  полезности,  образующ1я  богатство, 
вовсе  не  должны  воплощаться  непреи'Ьнно  въ  оеязаеиыхъ  благахъ. 
Производство  не  ограничивается  созидан1емъ  физическихъ  благъ. 
Древн1е  экономисты  утверждали,  что  трудъ  прислуги,  автеровъ  и 
лицъ  свободныхъ  профессШ  непроизводителенъ,  такъ  какъ  онъ  не 
воплощается  въ  видиныхъ  и  осязаемыхъ  вещахъ.  ДруПе  писатели, 
подобно  Бэри,  полагали,  что  трудъ  промышленника— непроизводите- 
ленъ;  а  н'Ькоторые,  наприм'Ьръ,  физ1ократы,  утверждали,  что 
только  трудъ  крестьянина  диствительно  производительный  тру;гь. 
Для  того,  кто  понимаетъ,  что  челов'Ьческ!я  нужды  удовлетворяются 
полезностями,  откуда  бы  он%  ни  проистекали,  ясно,  что  производн- 
тельнымъ является  ВСЯК1Й  трудъ,  лишь  бы  только  онъ  доставлялъ 
подобныя  полезности.  Трудъ  непроязводитеденъ  лишь  тогда,  когда 
онъ  затрачивается  понапрасну.  Если  я  пишу  книгу,  которая  читается, 
или  д*лаю  столъ,  находящ1й  себ»  употреблен1е, — ной  трудъ  произво- 
дителенъ;  если  моей  книга  никто  не  читаетъ,  а  столъ  безпояезенъ, — 
мой  тру^рь  непроизводителенъ.  Тру^гь  торговца,  адвоката,  врача,  артиста 
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не  ибн1Ьб  производителенъ»  ч1^11ъ  трудъ  рабочаго,  крестьянина  наи 
фабриканта, — если  только  они  производятъ  н1^что,  въ  чемъ  общество 
дМствитедьно  пущается.  Критбр1уиоиъ  въ  данноиъ  случае  является 
созидан1е  вовыхъ  полезностей  или  ц'Ьнностей. 

ДадФе,  долбзностИу  о  которыхъ  мы  говорииъ,  не  должны  быть 
непременно  непосредственными  нолезностями.  Производство  эдектри- 
чесБОй  энерг1и  создаетъ  неносредствеиныя  полезности;  сооружен^ 
хорошо  поставленной  школы  для  изучен1я  электричества  создаетъ 
косвенныя  полезности,  такъ  какъ  ведетъ  къ  улучшен1ю  и  удешевле- 
н1ю  производства  злектрической  знерЛи.  Въ  одномъ  случаЪ  мы  про- 
нзводимъ  конкретный  блага,  въ  другомъ— производительный  силы; 
въ  обоихъ  случаякъ  мы  способствуемъ  производству  богатства. 
Точно  также  и  суммы,  затрачиваемыя  правительствомъ  на  арм1ю  и 
флотъ,  могутъ  быть  въ  высшей  степени  продуктивны,  если  только 
он1  дЫствительно  способствуютъ  защит'Ь  и  развит1ю  отечественной 
промышленности  и  обезпечиваютъ  само  сущесгвован1е  нац1и,  бевъ 
котораго  немыслимо  и  развит1е  промышленности.  Если  указанный 
ц^ли  не  достигаются^  эти  суммы  непроизводительны^— но  непроизво- 
дительны въ  томъ  лишь  смысл*!^,  въ  какомъ  является  непроизводи- 
тельнымъ  всякое  ненужное  или  напрасное  усил1е.  Неосязае- 
мые продукты,  лапр.  культурность  и  вкусъ,  часто  крайна  важны 
какъ  для  индивида,  такъ  и  для  государства;  и  когда  они  покоятсд 
на  широкомъ  основан1и  конкретнаго  осязаемаго  богатства,  они  соета- 
вляютъ  отличительный  признакъ  высоко-развитой  цивилизац1и. 


120.  Виды  производства. 

Итакъ,  производство  богатства  означаетъ  созидан1е  новыхъ  полез- 
ностей. Полезности,  который  могутъ  быть  приданы  вещаиъ,  бываютъ 
троякаго  рода:  матер1альныя  полезности,  полезности  м'Ьста  и  времени. 
Натер1адьная  полезность  ')  можетъ  быть  создана  путемъ  изм(нен1я 
какого-либо  свойства  матер1и;  всякое  изм1Ьнен1е  формы,  вн1Ьшняго 
вида,  в1кса,  цвФта,  вкуса,  или  какого-либо  другого  свойства  мате- 
р1альнаго  блага  создаетъ  новую  матер1альную  полезность.  Однако, 
полезность  вещи  можетъ  возрасти  и  благодаря  перем1^нФ  мФста.  Въ 
одномъ '  мШ1^  данный  предметъ  можетъ  им'Ьть  бдльшую  ц1^нность, 
ч1мъ  въ  другомъ.  Если   бы  пшеница,  произрастающая  на  поляхъ 

1)  Н'^^которые  писатели  называютъ  ее  „полезностью  формы"  (Гогш 
и11и1у).  Ярно,  однако,  что  изм'^^нешю  подвержена  не  одна  лишь  форма 
вещи. 
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западныхъ  штатовъ,  оставалась  на  тоиъ  же  шЪстЬ^  ея  полезвость 
значительно  уменьшилась  бы:  вмШо  того,  чтобы  удовлетворять 
потребности  милл1оновъ  людей,  она  потреблялась  бы  только  тысячами. 
Навонецъ,  полезности  могутъ  быть  увеличены,  благодаря  одному 
лишь  изм'6нен1ю  во  времени.  Изм1Ьнен1е  можетъ  коснуться  предложе- 
н(я  продувтовъ:  некоторые  сорта  винъ,  музыкальные  инструменты  и 
др.  продукты  улучшаются  въ  вачествЬ  исключительно  благодаря 
тому,  что  проходить  много  времени  и  они  д'Ьлаются  стары;  л1Ьса, 
стада  и  т.  п.  также  увеличиваются  въ  ценности  съ  течен1емъ  вре- 
мени. Но  чаще  всего  изм'Ёнейе  касается  спроса:  изв'бстные  предметы 
имФютъ  большую  ц16нность  въ  одно  время,  ч1^мъ  въ  другое.  Уси11я, 
затрачиваемый  на  то,  чтобы  блага  пр1обр'Ьли  наивысшую  ценность, 
создаютъ  полезности  времени. 

Вс*  потребности  удовлетворяются — если  только  удовлетворяются— 
въ  определенное  время  и  въ  опред1^енномъ  м'ЬстЪ.  Богатство  со- 
здается какъ  полезностями  времени  и  м1^ста,  такъ  и  элементарными 
матер1альными  полезностями.  Въ  каждомъ  нзъ  этихъ  случаевъ  мы 
увеличиваемъ  способность  удовлетворять  человЪческ1я  потребности. 
Торговля  и  транспортъ,  ин1Ьющ1е  д'Ьло  съ  полезностями  М'Ьста,  или 
спекуляц1я  и  страхован1е,  им'Ьющ1я  д%ло  съ  полезностями  времени, 
столь  же  продуктивны,  какъ  и  деятельность,  направленная  къ  сози- 
дан1ю  матер1альныхъ  полезностей.  Поэтому  невозможно  классифици- 
ровать различные  виды  человеческой  деятельности  въ  зависимости 
отъ  ихъ  производительности  или  непроизводительности.  Причины, 
обусловливающ1я  законъ  сравнительной  стоимости,  меняются  въ  за- 
висимости отъ  времени  и  места.  Тамъ,  где  земля  дешева,  земледел1е 
можетъ  быть  более  производительнымъ,  чемъ  индустр1я;  при  налич- 
ности благопрштныхъ  географическихъ  условШ,  торговля  можегь 
оказаться  более  производительной,  чемъ  земледел1е  м  индустр1я. 
Заниматься  разведен1емъ  апельсиновыхъ  деревьевъ  въ  Аризонской 
пустыне  было  бы  такъ  же  непроизводительно,  какъ  и  основывать 
сталелитейный  заводъ  на  пшеничныхъ  поляхъ  Канзаса.  Однако, 
когда  Аризонская  пустыня  будетъ  превращена,  при  помощж  иррига- 
ц1и,  въ  плодоносную  ниву,  а  Банзасъ  наполнится  цветущимъ  насе- 
лен1емъ,  производство  апельсиновъ  и  стали  можетъ  сделаться  самымъ 
продуктивнымъ  занят1емъ.  Те  же  самыя  ооображен1я  применимы  и 
въ  вопросе  о  производительности  труда,  затрачиваемаго  на  созидайе 
нематер1альнаго  богатства.  Устройство  богатой  художественной  гал- 
лереи  въ  Оклахоме  было  бы  пустой  тратой  труда;  въ  Нью-1орке  же 
крупныя   затраты  на  музыку  и  произведен1я  искусства  могутъ  ока- 
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заться  въ  высшей  степени  производительными,  даже  если  разсиатри- 
вать  ихъ  съ  узкой  точки  зрЪнШ  роста  среди  рабочихъ  художествю- 
наго  вкуса,  способствующаго  создан1ю  болЪе  артистичесвихъ,  а  зна- 
чить и  бол'1е  цФнныхъ  произведен1й.  Высоко  оплачиваемый  школь- 
ный учитель  былъ  бы  столь  же  непродуктивенъ  въ  глухой  дере- 
вушке, какъ  и  фор1еп1анная  фабрика  въ  Аляск'Ь.  Производительность 
зависить  отъ  отношен1я  затрачиваеиыхъ  усил1й  къ  удовлетворае- 
иынъ  ими  потребностямъ;  съ  измЪнен1емъ  потребиостей  изи'Ьняется 
1  вронзводительность,  достигаемая  одними  и  тЬми  же  усил1ями. 


122.  Факторы  производства. 

Такъ  какъ  фундаментомъ  экономической  жизни  являются  при- 
рода и  человЪкъ,  то  и  важиМшини  факторами  производства  должны 
быть  естествеиныя  силы  и  челов'ЬческШ  трудъ.  Иногда  для  производ- 
ства достаточно  однЬхъ  естественныхъ  силъ,  наприм'бръ,  при  само- 
произвольномъ  увеличенШ  стада  скота;  иногда  довольно  одного  чело* 
в1ческаго  труда,  нанрим'Ьръ,  при  оказан1и  личныхъ  услугъ;  обыкно- 
венно производство  требуетъ  совн'Ьстнаго  д'Ьйств1я  обоихъ  факторовъ. 
Вто  обстоятельство  имеется  въ  виду,  когда  говорить,  что  факторами 
производства  являются  трудъ  и  земля,— утвержден1е  не  совсЬмъ  точное, 
такъ  какъ  земля  есть  лишь  одинъ  изъ  естественныхъ  злементовь, 
участвующихь  въ  процессе  производства.  Вода,  свФтъ,  теплота,  злек- 
тричеетво,  влажность  и  т.  п.  также  играюгь  роль  въ  производстве, 
I  часто  создаютъ  дкономическ1я  блага,  им'Ьющ1Я  определенную  ме- 
новую ценность.  Такъ  какъ,  далее,  применен1е  труда  къ  естествен- 
ныиь  алементамъ  создаетъ  матер1альные  предметы,  которые  въ  свою 
очередь  утилизируются  въ  производстве,  то  этимъ  матер1альнымь 
предметаиь  нередко  придается  назван1е  капитала,  а  фахтораии  про- 
кзводства  провозглашаются  земля,  трудъ  и  капиталь.  При  зтомъ 
отлич1е  капитала  отъ  земли  состоить  въ  тонь,  что  капиталь  пред- 
ставляеть  собою  искусственный  продувтъ,  тогда  какъ  земля,  въ  более 
широкомъ  смысле,  есть  дарь  природы. 

Вопросъ  о  томь,  следуетъ  ли  проводить  резкую  грань  мещду 
хапиталомь  и  трудомъ,  будеть  нами  разобрань  ниже  (§  132);  здесь 
же  замЬтимь  только,  что  зто  различ1е  въ  значительной  степени  за- 
висить отъ  того,  въ  какомь  смысле  употребляется  слово  капиталь. 
Если  подь  словомь  капиталь  мы  подразумеваемь  конкретное  благо, 
совместный  продувтъ  труда  и  природы,  тогда  земля  должна  быть 
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отд1и1бна  отъ  капжтала.  Если  же  подъ  вапнталомъ  мы  подраз7м«- 
ваемъ  богатство  кавъ  фовдъ,  т.  е.  вакъ  воцлощбн1е  цЬнностн,  то 
землю  слФдуетъ  разсматрмватк,  какъ  часть  капмтала,  такъ  вавъ  ова 
шЪетъ  вадмтальную  ценность.  Но  даже  еслк  считать  землю  частью 
«аоитала,  то  и  тогда  часть  зга  настолько  важна  и  значительна, 
что  можетъ  быть  выделена  по  многимъ  соображев1ямъ  въ  особую 
самостоятельную  ]|атегор1ю. 

ДалЪе,  тавъ  шъ  трудъ  управлен1я  илм  ружоводства  промышлен- 
нымъ  дредор1ят1емъ  имДетъ  въ  настоящее  время  очень  важное  зна- 
чен1е,  то  мы  внравЪ  различать  трудъ  вообще,  и  искусство  или  спо- 
собность ружоводить  предпр1ят1емъ.  Въ  тавомъ  случа'Ь  факторам! 
производства  можно  считать  землю,  трудъ,  капиталъ  и  руководство 
предпр1ят1еиъ.  Эта  классификац1я,  однако,  не  совсЬмъ  безупречна. 
Е1ели  сапожникъ  работаетъ  на  хозяина,  его  деятельность  называется 
трудомъ;  если  же  онъ  работаетъ  на  себя,  мы  им'кемъ  дЪло  съ  фавторогь 
руководства.  Если  фабривантъ  самъ  руководить  принадлежащшгь  ему 
предпр1ят1емъ,  то  онъ  является  и  собственнивомъ  и  управляющикъ  этого 
иредпр1ят1я;  если  же  онъ  продаетъ  его  тресту  и  беретъ  на  себя  унра- 
влен1е  д-Ёлами  фабрики  въ  качеств'Ь  оплачиваемаго  служащаго,  та  же 
самая  д'Ьятельность  называется  трудомъ.  Очевидно,  при  установлен!! 
подобнаго  различи,  не  считаются  съ  тФмъ  фактомъ,  что  сущеотвуюгь 
всевозможные  виды  или  градами  труда,  начиная  отъ  обычнаго  ие- 
жвалифицированнаго  труда  и  кончая  проявлен1еиъ  высшаго  проиы- 
шленнаго  таланта.  Изъ  только-что  приведепныхъ  примЪровъ  ясно, 
что  указанное  ра8лич1е  важно  съ  точки  зр%н1я  распредЪлен1я,  а  не 
производства.  Если  доходъ  отъ  труда  основанъ  на  какомъ-ннбудь 
договор*,  онъ  представляетъ  собою  заработную  плату, — безразлично, 
идетъ  ли  дфло  о  поденномъ  рабочемъ  или  о  директоре  желчно- 
дорожной  компан1и;  если  доходъ  не  постояневъ,  случаенъ,  онъ 
представляетъ  собою  прибыль.  Если  человЪвъ  пользуется  только 
своей  собствещгой  рабочей  силой,  онъ  можетъ  получать  заработную 
плату.  Если  же  онъ  вкладываетъ  свой  трудъ  вм^стЬ  съ  капиталонъ 
въ  промышленное  предлр1ят1е,  или  если  онъ  пользуется  трудомъ  дру- 
гихъ  людей,— онъ  подвергается  риску  и  его  доходъ  представляете! 
необезпеченныиъ.  Наемный  рабочШ  или  служапий  всегда  получаегь 
часть  продукта,  въ  то  время,  какъ  независимый  предпрининатеаь, 
вм1Ьсто  получен1я  прибыли,  можетъ  потерять  весь  свой  капиталь. 
Законъ  прибыли,  какъ  увндимъ  ниже,  отличенъ  отъ  закона  заработ- 
ной платы.  И  тЬмъ  не  менЪе,  съ  точки  зр'Ьн1я  производства,  работу 
предпринимателя  слЪдуетъ  признать  однимъ  изъ  видовъ  труда. 
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Наконецъ,  не  сл1^уетъ  забывать^  что  въ  цивилизованномъ  обще- 
етвф  процессъ  производства  совершается  въ  обстановке  правовыхъ, 
политическихъ  и  соц1адьныхъ  отношенШ.  Въ  изв1&стноиъ  смысд'ё, 
вся  эта  обстановка  можетъ  быть  признана  необходимой  для  произ- 
водства; но  такъ  какъ  указанный  отношен1я  прим16ш[иы— въ  теор1и 
по  крайне!  н1ЬрЪ— одинаково  ко  вс^мъ  людяиъ,  то  ихъ  не  прихо- 
дится считать  экономнческиии  факторами  производства,  подобно  тому, 
шгь  мы  не  считаемъ  такимъ  фактороиъ  воздухъ,  доступный  для 
вс^хъ.  Даже  въ  томъ  случае,  когда  эти  отношен1я,  въ  форм'Ь  спе- 
Ц1адьш||хъ  законовъ  и  привилег1й,  благопр1ятствуютъ  н1^которыиъ 
производителямъ  или  общественны  мъ  классамъ,  они  не  иогутъ  быть 
сочтены  элементарными  факторами  производства,  а  скорее  должны 
быть  разснатриваемы  какъ  благопр1ятный  шансъ  (ощ>ог1;ап11;у)  для 
лучшага  утилизирован1я  труда  и  капитала. 

йтакъ,  факторами  производства  являются  въ  одномъ  смысл-ё 
трудъ  и  капиталъ;  въ  другомъ— земля,  трудъ  и  вапиталъ;  и,  нако- 
нецъ,  въ  третьемъ— земля,  трудъ,  капиталъ  и  управлен1е  предпр1я- 
т1виъ.  Во  всЬхъ  этихъ  случахъ  факторы  производства  представляютъ 
собою  челов'Ьческую  энерйю  или  силы  природы,  д'Ьйствующ1я  со* 
вн1кстно  съ  ихъ  соединенныиъ  продуктомъ — капиталомъ,  который  въ 
свою  очередь  можетъ  принять  форму  земли  или  другихъ  элементовъ 
природы. 


122.  Производство  и  производитель. 

Какую  бы  мы  ни  приняли  классификац1ю  факторовъ  производ- 
ства, между  ними  наблюдается  одно  существенное  различие.  Когда 
мы  разсматриваемъ  не  челов'Ьческ1е  факторы  производства — силы  ли 
природы  или  результаты  прим'Ёнен1я  къ  природ1^  человФческаго 
^РУД^  —  1<Ь1  им1^емъ  д'Ьло  съ  неодушевленными  предметами  и 
явлеШямм.  При  разсмотр-ЬнШ  законовъ,  управляющихъ  этими  факто- 
рами производства,  намъ  приходится  считаться  только  съ  техниче- 
скими особенностями  предметовъ  и  явлен1й.  Тамъ,  гдЬ,  наприм'Ьръ, 
изм'Ьнен1я  касаются  производительности  конкретныхъ  благъ,  соц1аль- 
ные  результаты,  т.  е.  вд1ян1е  на  отдельные  классы  человЪческаго 
общества,  могутъ  быть  въ  действительности  весьма  глубоки;  но 
предметы  сами  по  себ'Ь  все  же  остаются  инертными  массами,  а  за- 
коны, управляющ1е  ихъ  доходностью,  нисколько  не  зависятъ  отъ 
того,   кто  является   ихъ   случайнымъ   владЪ^ьцемъ.  Когда  машина 
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безполезна,  мы  выбрасываемъ  ее;  Еогда  зеи1я  истощается,  мы  ее 
оставляемъ. 

Напротивъ  того,  когда  мы  имЪемъ  д1^о  съ  человЪчесБой  днерпей, 
мы  не  можеиъ  отд'Ьлять  ее  отъ  индивида,  проявдяющаго  эту 
энерг1ю.  Отсюда,  однако,  не  вытекаетъ,  что  законы  производства, 
поскольку  р'Ьчь  идетъ  о  челов'Ьческой  энергШ,  поддаются  учету  и 
пров1Ьрк'Ё  трудн1^е,  ч1^мъ  законы  производства  неодушевленныхъ 
благъ,  ибо  анализъ  различ1й  между  живыми  существами  отнюдь  не 
труднЪе,  ч1^мъ  анализъ  различШ  между  вещами.  Различ1е  меяцу 
живыми  и  мертвыми  факторами  производства  сл'Ьдуетъ  искать  свор-Ёе 
въ  томъ  обстоятельств'^,  что  въ  первомъ  случае  мы  им^мъ  д^о 
лишь  со  средствомъ,  а  во  второмъ — и  со  средствомъ  и  съ  ц1^лью. 
Челов1Ёческая  днерг1Я,  подобно  неодушевленнымъ  предметамъ  и  си- 
ламъ,  представляетъ  собою  оруд1е  добыван1Я  богатства;  ц^лью  же, 
ради  которой  добывается  это  богатство,  является  челов'Ькъ  и  только 
человЪкъ.  Тавимъ  образомъ,  при  анализ'Ь  проблемъ  производства 
невозможно  отд1^ять  производителя  отъ  потребителя,  а  самый  про- 
цессъ  производства  приходится  разсматривать  съ  двухъ  сторонъ. 

Указанное  обстоятельство  напоиинаетъ  намъ,  прежде  всего,  о  томъ, 
что  процессъ  производства  есть  общественный  процесеъ  и  что  всякое 
производство  предполагаетъ,  въ  конечномъ  счет1^,  потреблен1е.  По- 
этому,  всякая  система  производства,  систематически  не  считающаяся 
съ  потребительными  силами  производителя,  носить  въ  самой  066*^ 
зародыши  разрушешя  и  должна  въ  вонц1^  вонцовъ  самоуничтожиться. 
Производство  можетъ  покоиться  на  самыхъ  усовершенствованныхъ 
техническихъ  методахъ^  и  каждая  отрасль  промышленности,  по  ко- 
личеству производимыхъ  ею  продуктовъ,  можетъ  казаться  прямо- 
таки  цв'Ётущей, — и  тЬмъ  не  мен'Ье  общее  состоян1в  промышленности 
будетъ  далеко  неудовлетворительнымъ,  всл'Ьдств1е  отсутств1я  соотв*т- 
ствующаго  спроса.  Въ  прежн1я  времена,  когда  производство  было 
относительно  мало  развито,  какъ  напр.  въ  средн1е  в'Ька,  или  же  по- 
коилось въ  значительной  степени  на  даровомъ  труд'Ь,  какъ  въ  древ- 
ности, спросъ  на  продукты  вызывался  скорее  роскошью  привилеги- 
рованной кучки,  ч'Ьмъ  потребностями  массы.  Въ  наше  время,  напро- 
тивъ того,  когда  человеческая  энерг1я  не  встр1^чаетъ  на  <»оемъ 
пути  никакихъ  рогатокъ  и  игра  конкуренц1и  становится  все  свобод- 
нее, действительный  спросъ  покоится  на  потребностяхъ  широкяхъ 
народяыхъ  массъ.  Задержите  этотъ  спросъ — и  созидан!е  богатствъ 
лишится  главнаго  своего  стимула.  Люди  могутъ  быть  прекрасными 
производителями,   но  если   нетъ   рынка  для  ихъ  продуктовъ,  ихъ 
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аотенц1альная  энерг1я  растрачивается,  не  принося  никакихъ  дЪйстви- 
тельныхъ  результатовъ.  Ч-Ьмъ  народъ  демократичп'Ье,  гЬмъ  т-Ьсн-Ье 
въ  неиъ  зависимость  производительныхъ  силъ  отъ  потребительной 
способности  народныхъ  массъ. 

Во-вторыхъ,  экономическ1й  процессъ  долженъ  разсматриваться 
нами  съ  широкой  точки  зр'Ён1я.  Какъ  мы  уже  вид'ёли,  центральныиъ 
предметомъ  экономическаго  изсл'Ёдован1я  является  не  богатство  само 
по  себ*,  а  богатство  въ  его  отношен1и  къ  человеку,  или,  лучше 
говоря,  челов*къ  въ  его  отношен1и  къ  богатству.  Всякая  система 
производства,  низводящая  челов'Ёка  до  уровня  вн'1&шняго  предмета, 
является,  съ  широкой  точки  зр1Бн1я,  системой  не  экономической, 
Еакъ  бы  усп1&шна  она  ни  была  въ  другихъ  отношен1яхъ,  потому 
что  вм']^сто  подчинен1я  богатства  челов1Бку  она  приноситъ  челов1^ка 
въ  жертву  богатству.  Производство  богатства,  основанное  на  невни- 
иательномъ  отношенш  къ  челов1Бческимъ  правамъ  производителя, 
является  столь  же  мало  экономическииъ,  какъ  и  обманъ,  совершае- 
мый при  коммерческой  сд'блк'Б.  Существуютъ  изв'Ёстныя  отрасли 
такъ-называеиаго  производства,  который  съ  широкой  экономической 
точки  зр'Бн1я  совершенно  немыслимы  ни  въ  одной  цивилизованной 
стран1Ё.  Было  время,  когда  рабство  номинально  обогащало  древпШ 
шръ;  но  это  же  рабство  вело  къ  озв*р'Ьн1ю  раба  и  разслабленИо 
рабовлад'Бльца,  пока  не  изсушило  окончательно  источниковъ  самаго 
производства.  Въ  начал*  девятнадцатаго  стол'Ьт1я  д-ётскШ  трудъ 
доставлялъ  англШскимъ  промышленникамъ  неимов'Ёрныя  прибыли, 
но  онъ  велъ  къ  быстрому  вырожденш  нац1и,  физическому,  умствен- 
ному и  нравственному.  Карлейль  сказалъ:  «если  необходимо, 
чтобы  чертъ  былъ  компаньономъ  въ  нашихъ  хлопчатобумажныхъ 
фабрикахъ,  то  пусть  лучше  не  будетъ  у  насъ  никакой  хлопчатобу- 
мажной промышленности!»  Этимъ  самымъ  онъ  высказа.1ъ  истину, 
одинаково  важную  какъ  съ  экономической,  такъ  и  съ  нравственной 
точки  зр'Ьн1я. 
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124.  Что  такое  трудъ? 

Трудомъ  называется  проявлен1о  челов1^ческихъ  усил1й.  Попытка 
разд'Ьлить  трудъ  иа  дв'6  Еатегор1и,  на  трудъ  физичесБ1й  и  умствен- 
ный, не  совсЁмъ  основательна.  Трудъ  чернорабочаго  требуеть 
изв'ктныхъ  умственныхъ  способностей  —  вниман1я,  памяти,  по- 
нятливости; съ  другой  стороны,  и  умственная  работа  фабри- 
канта связана  съ  затратой  опред1Ьленнаго  количества  тканей.  Между 
низшими  и  высшими  видами  труда  существуехъ  разница  лишь 
въ  степени.  Обыкновенные  поденные  рабоч1е  проявляютъ  по?тн 
безконечное  разнообраз1е  способностей,  искусства  и  техническаго 
навыка,  являющихся  результатомъ  бол1Ье  или  мен1Ье  продолжительной 
деятельности,  ручной  и  мозговой;  столь  же  яркое  различ1е  въ  спо- 
собностяхъ  и  днерг1и  замечается  и  среди  предпринимателей.  Суще- 
ствуетъ  целая  гамма  труда,  начиная  отъ  ниашихъ  его  формъ  и  кон- 
чая самыми  высшими  и  сложными,  начиная  отъ  чисто  механмческаго 
повторен1я  простейшихъ  актовъ  и  кончая  создан1емъ  промышленныхь 
системъ,  разработанныхъ  до  тончайшихъ  деталей. 

При  современныхъ  соц1альныхъ  услов1Яхъ  мы  различаемъ  работ- 
никовъ  и  капиталистовъ,  наемныхъ  рабочихъ  и  работодателей.  Кавъ 
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грубая  классифиЕац1я,  полезная  для  н'Ькоторыхъ  практическихъ 
ц^аей,  это  разд'Ьлен1е,  пожалуй,  допустимо.  Но  съ  точки  зр%н1я  про- 
изводства оно  не  выдержнваетъ  критики.  Конечно,  трудъ  отличенъ 
ч>гь  капитала;  но  влад'Ьлецъ  капитала  также  иожетъ  трудиться.  Рабо- 
^датель  —  не  то,  что  рабоч1й,  но  онъ  ножетъ  трудиться  столь  же 
эвергично,  а  его  участ1е  въ  создан1и  ц'Ьнности  продукта  иожетъ  быть 
даже  ёол-Ье  существеннымъ.  Ограничивать  понят1е  труда,  какъ  это 
д'Ьлаютъ  соц!алисты,  обычнымъ  иускульныиъ  трудоиъ,  и  утверждать, 
ято  всякое  богатство  создается  трудомъ,  заключая  отсюда,  что  по- 
лученхе  прибыли  есть  ур-Ьзка  заработной  платы,  т.  е.  ограблеи1е  ра- 
-бочаго,— значить  совершать  роковую  ошибку.  НЬ  говоря  уже  о  томъ, 
^то  кром'Ь  рабочихъ  существуютъ  и  друПе  факторы  производства, — 
это  утвержден1е  совершенно  упускаетъ  изъ  виду  трудъ  по  органнза- 
ц1и  и  управлешю  иредпр1ят1я,  по  приведен1ю  въ  одну  стройную  си- 
кжиу  вс^хъ  разбросанныхъ  элементовъ  производства,  по  удовлетво- 
^ен1ю  различныхъ  запросовъ  сложнаго  пронышленнаго  рынка.  Въ  наше 
вреня  этотъ  трудъ  сд'Ьлался  для  общества  даже  бол1Бе  1гЬннынъ,  ч!кыъ 
работа  на  станкФ.  Орезидентъ  какой-либо  жел'Ьзно-дорожной  коипан1и 
-или  директоръ  крупнаго  пронышленнаго  треста  получаетъ  нер'Ьдко 
жалован1е,  равное  заработной  плат1^  нФсколькихъ  согь  занятыхъ  у 
него  рабочихъ  и  большее,  ч1^мъ  жалован1е  президента  Соединенныхъ 
Штатовъ.  Сама  по  себ1^  подобная  работа  можетъ  быть  менЬе  тяжела, 
чЬиъ  работа  поденщика;  но  для  общества  она  можетъ  им'Ьть  несра- 
вненно большую  ц^Ьнность,  такъ  какъ  ей  принадлежитъ  ббльшая 
часть  въ  созидан1и  продукта.  ДМствительная  хгЬнность  труда  зави- 
ситъ  не  отъ  его  оплаты,  а  отъ  результатовъ  д'Ьятельносги. 


125.  Стоимость  труда. 

Производство  можно  считать  экономическимъ,  когда  оно  даетъ 
наибольшее  количество  продуктовъ  при  наменьшихъ  издержкахъ.  По- 
скольку заработная  плата  составляетъ  элементъ  стоимости,  могло  бы 
казаться,  что  низкая  заработная  плата  или  дешевый  трудъ  соста- 
вляютъ  необходимое  услов1е  низкой  стоимости.  Однако,  прежде  чФмъ 
принять  это  положен1е,  кажущееся  съ  перваго  взгляда  вполне  оче- 
виднымъ,  необходамо  повести  нашъ  анализъ  н'Ьсколько  дальше. 

Преще  всего,  сл-Ьдусгь  провести  различ1е  между  индивидуальной 
точкой  зр1Ьн1я  и  общественной.  Если  бы  въ  какой-либо  отрасли  про- 
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мышленности  низкая  заработная  плата  и  сопровождалась  низкой  стои- 
мостью, то  и  тогда  нельзя  было  бы  заключать,  что  то  же  самое  в1^рна 
и  съ  общественной  точки  зр'Ьн1я.  Такъ  какъ  производство  обусловли- 
вается потреблен1емЪу  то  достоянный  ростъ  производства  невозможенъ 
безъ  соотв'Ьтствецнаго  увеличен1я  спроса.  Но  спросъ  зависитъ  отъ 
доходовъ  потребителей.  Бо  всякомъ  обшеств'Ё  главная  масса  потре- 
бителей состоитъ  изъ  рабочнхъ.  Поэтому,  ч'Ьмъ  ниже  уровень  заработ- 
ной платы,  тЪиъ  ограниченн'Ёе  общ1й  спросъ  на  нац1ональные  про- 
дукты и  тЬнъ  незначительп'Ье  шансы  уменьшен1я  стоимости  путемъ 
расгаирен1я  рынка.  Низкая  заработная  плата,  обусловливающая  низкую 
стоимость  въ  однЪх'»  отрасляхъ  труда,  можетъ  косвенно  препятство- 
вать уменьшению  стоимости  въ  другихъ  отрасляхъ.  Тамъ,  гд'Ь  отд'ёль- 
ныя  отрасли  промышленности  работаютъ  исключительно  на  иностран- 
ный рынокъ,  результатъ  можетъ  быть  не  столь  очевиденъ;  но  такъ 
какъ  ввозъ  долженъ  въ  конц16  концовъ  покрыть  собою  вывозъ,  то 
и  разм'Ьры  иностранной  торговли  зависятъ,  въ  конечномъ  счет'Ё,  отъ 
способности  отечественнаго  потребителя  утилизировать  ввозимые  про- 
дукты. Такимъ  образомъ,  даже  расцв'Ьтъ  экспортной  промышленности 
можетъ  покупаться  за  счетъ  другихъ  отраслей  производства.  Безот- 
носительно къ  общему  вопросу  о  желательности  высокой  заработной 
платы  для  самого  рабочаго,  ясно,  что  когда  мы  разсматриваемъ  бо- 
гатство съ  общественной  точки  зр1^н1я,  низкая  заработная  плата  еще 
не  означаетъ  съ  необходимостью  низкой  стоимости.  Низкая  стоимость 
въ  одн'Ьхъ  отрасляхъ  можегь  быть  съ  избыткомъ  компенсирована 
бол1^е  высокой  стоимостью,  обусловленной  недостаткомъ  потреблешя 
или  ограниченностью  рынка   въ  другихъ  отрасляхъ. 

Во-вторыхъ,  даже  и  въ  отд-ёльной  отрасли  промышленности  низкая 
заработная  плата  еще  не  означаетъ  непременно  низкой  стоииостя. 
Д'Ёйствительная  стоимость  труда  изм1Ьряется  его  производительностью. 
Подобно  тому,  какъ  директоръ  железнодорожной  коипаШи,  получаю- 
щ1й  сотни  тысячъ  долларовъ,  является  въ  сущности  дешевымъ  ра- 
ботникомъ,  такъ  какъ  замена  его  ниже  оплачиваемымъ  служащими 
повлекла  бы  за  собою  полный  хаосъ  и  увеличен1б  издержекъ  произ- 
водства, подобно  этому  и  стоимость  труда  обычнаго  наемнаго  рабо- 
чаго должна  измеряться  отношен1емъ  заработной  платы  къ  продук- 
тамъ  труда.  Филиппинск1е  плантаторы  предпочитаютъ  китайскихъ 
рабочихъ  туземнымъ,  хотя  первымъ  приходится  платить  более  высокую 
заработную  плату;  владельцы  хлопчатобумажныхъ  фабрикъ  въ  южныхъ 
штатахъ  Америки  находят  ь  для  себя  более  выгоднымъ  нанимать  белыхъ 
рабочихъ  предпочтительно  передъ  неграми,  которымъ  можно  платить зна- 
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чятельно  меньше.  Дал1^е,  въ  одномъ  и  тонъ  же  производств'^  иприт1Ьхъже 
рабочихъ  7величен1е  заработной  платы  и  совращен1е  рабочаго  дня  еще  не 
ведутъ  съ  необходимостью  въ  увеличен1ю  стоимости  труда.  Тамъ,  гд'Ь 
совращеше  рабочаго  времени  и  7величен1е  заработной  платы  влечетъ 
за  собою  повышен1е  интенсивности,  прилежан1я  и  трезвости,  воличе- 
ство  произведеннаго  продувта  ножетъ  значительно  увеличиться.  Въ 
особенности  таиъ,  гд1Ь  употребляются  усовершенствованный  машины 
и  гд'Ь,  для  11олучен1я  идеальнаго  продувта,  требуется  высовая  степень 
интеллигентности,— истинная  8ВОном1я  нер'Ёдво  достигается  высовой 
заработной  платой,  а  низвая  стоимость  труда — совращеннымъ  рабо- 
чимъ  днемъ.  йзъ  наибол'Ье  дешевыхъ  товаровъ,  пронзводимыхъ  въ 
Соединенныхъ  Штатахъ  и  усп'Ьшно  вонвурирующихъ  на  загранич- 
ныхъ  рынвахъ  съ  продувтаии  низво  оплачиваемаго  труда,  особенно 
выд1^ляются  изв'Ьстные  сорта  жел'Ьзныхъ  и  стальныхъ  изд'Ьл1й,  обувь, 
часы  и  т.  п.,  т.  е.  тЬ  именно  товары,  въ  производств'6  воторыхъ 
господствуетъ  очень  высовая  заработная  плата. 

Разум'бется,  отсюда  нельзя  еще  завлючать»  что  всявое  увеличен1е 
заработной  платы  или  совращен!е  рабочаго  дня  непрем'бнно  должны 
понизить  стоимость  труда.  Въ  важдое  данное  время  и  въ  важдой 
отрасли  промышленности  им'Ьвтся  изв'ёстный  пред'ЬлЪу  выше  вотораго 
рость  производительности  далеко  не  вомпенсируетъ  собою  увеличен1я 
издержевъ  производства;  иногда  же  производительность  вовсе  не  по- 
вышается. Въ  тавихъ  случаяхъ  бол1Ёе  высовая  заработная  плата  озна- 
чаетъ  въ  д1^йствительности  бол'1е  высокую  стоимость  труда.  Голый 
фавтъ  продажи  товаровъ  по  низкимъ  ц'Ёнамъ  еще  ничего  не  гово- 
рнтъ  наиъ  о  сравнительной  высот'Ь  заработной  платы  въ  данной  от- 
расли производства.  Дешевизна  б1^лья  и  готоваго  платья  въ  врупныхъ 
уииверсальЕыхъ  магазинахъ  нер-Ьдко  объясняется  низвой  заработной 
платой  въ  «потогонныхъ»  мастерскихъ;  дешевизна  же  уолтхемовсвихъ 
часовъ  вполн'Ё  совм'Ьстима  съ  весьма  высокой  свалой  заработной 
п.7аты.  Посвольву  трудъ  является  фавторомъ  производства,  стоимость 
его  зависитъ  не  тольво  отъ  заработной  платы,  но  и  отъ  отношенШ 
заработной  платы  въ  воличеству  произведеннаго  продувта.  При  из- 
в^стныхъ  услов1Яхъ  высовая  заработная  плата  можетъ  овазатьсявъ 
высшей  степени  эвономной:  въ  тавихъ  случаяхъ  чёмъ  больше  рабо* 
чШ  получаетъ,  т1^мъ  меньше  онъ  стоить. 

126.  Производительность  труда. 

Тавъ  кавъ  р'Ьшающимъ  (Ьакторомъ  во  взаимотношен1и  труда  и 
его  стоимости  является  производительность  труда,  то   проблема  уве- 
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лячен1я  производительности  пр1обрЪтаетъ  выда1()1цееея  значен1в.  Эко- 
номисты прежнихъ  временъ  склонны  были  подчеркивать  зависиность 
спроса  на  трудъ  отъ  капитала.  Во  иногихъ  отношен1ягь  ихъ  ана- 
лизъ  нельзя  не  признать  ц'бннымъ;  но  они  упускали  изъ  виду  само- 
стоятельную способность  труда  подняться  выше,  благодаря  росту 
его  интенсивности.  Съ  этой  точки  зр1&н1я  надо  признать,  что 
эконоиическ1я  посл'Ёдств1я  образовав1я  и  досуга,  точно  такъ  же, 
какъ  и  соц1альнаго  и  политическаго  прогресса  играютъ  для  общества 
громадную  роль.  6ъ  коммерческой  войнЪ,  которая  ведется  въ  настоя- 
щее время  между  народами  всего  м1ра,  образовало  является  могу- 
чимъ  оруд1емъ.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  прежнее  предубЪждеше 
противъ  «ученаго»  коммерсанта  уступило  м'Ьсто  признан1ю  его  пре- 
восходства; растетъ  число  техническихъ  и  коммерческихъ  школъ  все- 
возможнаго  рода;  даже  первоначальный  и  средн1я  школы  приспосо- 
бляютъ  свои  курсы  къ  нуждаиъ  обыденной  жизни.  Сущность  негри- 
тянсваго  вопроса  въ  южныхъ  штатахъ  усматривается  вс1^ми  внима- 
тельными мыслителями  въ  увеличен1и  производительности  труда  не- 
гровъ  путемъ  повышен1я  ихъ  образовательнаго  уровня.  Для  жителей 
Филиппинсвихъ  острововъ  нормальный  прогрессъ  наступитъ  лишь 
тогда,  когда  будетъ  найдена  возможность  воспитать  въ  нихъ  при- 
вычку къ  упорядоченному  посл1^довательному  труду.  Бакъ  адШ, 
такъ  и  по  отношен1ю  къ  американскимъ  рабочимъ,  высш1й 
в1;ап(1аг(1  о1  ИГе  (уровень  жизни)  —  который  является  лишь  иныиъ 
обозначен1емъ  основнаго  услов1я  увеличен!я  производительности  тру- 
да— сказывается  не  только  въ  области  распред'Ьлен1я  и  патреблен1я 
но  и  въ  области  производства.  Ч'Ьмъ  совершеян1Ье  оруд1е,  тЬмъ  больше 
количество  произведеннаго  продукта;  когда  оруд1емъ  труда  является 
челов'Ьческая  энерг1я,  то  въ  результат1Б  получается  не  только  боль- 
шее количество  продувтовъ,  но  и  увеличен1е  способности  человека 
утилизировать  этотъ  продувтъ.  БлизорукШ  предприниматель  заботится 
только  о  томъ,  чтобы  достать  возможно  бол1^е  дешевую  рабочую  силу 
и  выжимать  изъ  нея  возможно  большее  количество  продуктовъ;  даль- 
новидный предприниматель  находить  для  себя  выгоднымъ  не  только 
платить  высокую  плату  за  ум'бренное  рабочее  время,  но  и  доставлять 
<;воимъ  рабочимъ  обстановку  чистоты,  комфорта  и  привлекательности, 
юбезпечивающую  имъ  достаточный  отдыхъ,  развлечен1я  и  возможность 
Еъ  самообразован1ю.  Пос1Ьтители  выставки  Сенъ-Луи  въ  1904  г.  съ 
удивлен1емъ  останавливались  передъ  экспонатами  Вестингауза  въ 
Битсбург*  и  Кайопа!  СазЬ  Ке^181ег  Сошрапу  въ  Дейтон'Ь  съ  ихъ 
зам'Ьчательными  учреждешями  для  рабочихъ.  Но  врядъ  ли  кто  ста- 
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нетъ  сомн'Ьватьея,  что  указанные  предпрднииатеди  сд'Ьлали  выгодное 
д^ло  и  что  всЬ  эти  на  первый  взглядъ  ненужные  и  сентименталь- 
ные расходы  въ  дМствительности  влекутъ  за  собою  увеличеШе  про- 
изводительности труда,  а,  значить,  и  соБращен1е  издержекъ  производ- 
ства. 

Мы  видимъ  тавииъ  образонъ,  что  между  проивводствомъ  и  ци- 
вилизац1ей  существуетъ  самая  тесная  связь.  Уменьшен1е  издержевъ 
производства  является  основнымъ  услов1емъ  увеличешя  богатства  и 
прогресса;  но  этого  мало, — физическое,  нравственное  и  интеллектуальное 
развит1е  общества  въ  свою  очередь  неизб1^жно  вл1яетъ  на  индивида 
и  д1^лаетъ  его  бол1Ье  способнымъ  и  д'Ьятельнымъ  агентомъ  произ- 
водства. Государство  и  церковь,  наука  и  искусство  им'Ьютъ  глубокое 
экономическое  значен1е.  Прогрессъ  является  въ  одно  и  то  же  время 
и  сл1&дств1емъ  и  причиной.  Д1Ьйствительное  уменьшен1е  стоимости 
труда,  имеющее  сколько-нибудь  постоянное  и  важное  значен1е,— это 
уменьшен1е,  обусловленное  ростомъ  производительности.  Ч'бмъ  больше 
рабоч1й  является  челов16комъ,  т16мъ  лучшимъ  оруд1емъ  является  онъ 
въ  процесс!  производства.  Что  бы  общество  ни  д'Ьлало  для  улучшен1я 
положен1я  индивида,  всЬ  затраты  его  съ  избыткомъ  окупятся  ро- 
стомъ производства  богатства. 


127.  Сущность  и  польза  разд'Ьлен1Я  труда. 

Бъ  истор1и  прогресса  производительности  труда,  быть  можетъ, 
велячайпшмъ  факторомъ  былъ  принципъ  «пец1алидац1и  или  раздФле- 
нш  труда.  Всматриваясь  глубже  въ  значен1е  этого  принципа,  мы  ви- 
димъ, что  онъ  представляетъ  собою  одну  изъ  сторонъ  б1ологическаго 
закона,  открытого  фонъ  Беромъ  и  разработаннаго  Гербертомъ  Спен- 
сероиъ, — закона,  согласно  которому  все  живое  развивается  отъ  еди- 
нообрад1я  къ  разнообраз1ю,  отъ  распыленной  однородности  къ  свя- 
занной и  сложной  разнородности.  Съ  экономической  точки  зр1&Н1Я 
разд'Ьден1е  труда  можно  классифицировать  по  четыремъ  категор1ямъ— 
раздЬлен1е  труда  общественное,  промышленное,  техническое  и  терри- 
тор1адьное. 

1)  Самой  древней  формой  общественнаго  разд&1ен1я  труда  яв- 
ляется дифференц1ац1я  эконоиическихъ  функц1й  между  мужчиной  и 
женщиной.  Въ  первобытномъ  обществ'6  изв1Ьстные  виды  труда  испол- 
нялись исключительно  женщиной.  Но  даже  и  въ  настоящее  время, 
когда  передъ  женщиной  открыты  веб  жизненные  пути,  женск1й  трудъ 
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ироявляетъ  тендевЩю  къ  концентрацШ  въ  тЪтъ  отрасляхъ,  гд'Ь  жен- 
щины обладаютъ  Шъитыъ  опытомъ  и  ловкостью,  и  гд'ё  конвурен- 
ц1я  со  стороны  иужчинъ  представляется  самой  нинннальной. 

Бром1^  разд'Ьден1я  труда  въ  зависиности  отъ  пола,  дальнейшая 
дифференц1ац1я  общественныхъ  фунвц1й  была  вызвана  образован1еиъ 
соц1альныхъ  влассовъ.  Вначале  каждая  группа  населен1я  самосто- 
ятельно добывала  себ'Ь  пищу  и  боролась  за  сохранен1е  добытаго. 
Отд1^лен1е  отъ  промышленнаго  класса  постояной  военной  касты  было 
врупнымъ  шагомъ  въ  д1^л1^  развит1я  обоихъ  этнхъ  классовъ;  это 
разд'Ьлен1б  еще  не  завершилось  даже  въ  сравнительно  столь  разви- 
тоиъ  обществ'6,  какое  представляютъ  американсв1е  инд1&йцы.  Въ  свою 
очередь,  образоваше  касты  жрецовъ,  главное  значен1е  которыхъ  ле- 
жало въ  области  соц1альной  и  религхозной,  также  им*Ьло  крупное 
экономическое  вл1ян1е,  такъ  какъ  дало  возможность  промышленному 
классу  посвятить  себя  исключительно  повеедневнымъ  задачаиъ  про- 
изводства, не  затрачивая  такъ  много  времени  на  умиротворен1е  раз- 
гн'бванныхъ  боговъ.  ПоявлеШе  касты  жрецовъ  внесло  крупную  эко- 
ном1ю  въ  область  труда. 

Потребовались  долг1е  в'бБа  прежде,  ч'1^мъ  однородное  промышленное 
население  раскололось  на  велик1е  общественные  классы.  Даже  посл^ 
многихъ  стол1Ьт1й  прогресса  семья  землепашца  все  еще  сама  перера- 
батывала сырой  матер!алъ  въ  грубые  продукты  и  обм'Ьнивалась  из- 
лишками своихъ  произведенШ  со  своими  соседями.  Землед1^децъ  былъ 
ремесленникоиъ  н  торговцемъ,  каковымъ  онъ  является  отчасти  и  те- 
перь на  окраинахъ  американскихъ  влад1^в1й.  Медленно  дифференци- 
ровался самостоятельный  классъ  торговцевъ;  торговлей  занимались 
обыкновенно  аристократы,  такъ  такъ  первоначально  торговля  между 
отд&!ьными  племенами  играла  оссбеано  важную  роль.  Лишь  тамъ, 
тл!к  дкономическ1я  услов1я  не  благопр1ятствовали  торговле  и  поро- 
ждали господство  землед'Ёльческой  аристократШ,  какъ  въ  н1^которыхъ 
феодальныхъ  государствахъ  среднев'Ьковой  Европы  и  Японш, — мы 
встр'Ьчаемъ  презрительное  отношен1в  къ  торговл16,  и  въ  особенности 
къ  мелкому  торговцу,  который  часто  былъ  въ  то  же  время  и  мел- 
кимъ  реиесленникомъ.  Наконецъ,  ремесленники  отд1^ляются  и  отъ 
крестьянъ  и  отъ  торговцевъ,  и  мы  зам1^чавмъ  разви11е  промышлен- 
наго класса  въ  отлич1е  отъ  землед'Ёльческаго  и  торговаго  классовъ. 
Съ  каждымъ  шагомъ  общественнаго  прогресса  происходить  дальнБВ- 
шее  разд'6лен1е  труда  въ  рамкахъ  отд'ёльныхъ  классовъ,  вплоть  до 
современной  головокружительной  сложности  занят1й  и  профессШ. 

2)  Мывид'Ьли,  какъ,  благодаря  общественному  разд1Ьлен1ю  труда, 
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уведячилась  производительность  каждой  соц1альноЁ  группы;  но  и  въ 
сред'Ё  самихъ  подгруппъ  совершалась  вторая  форма  разд1^лен1д  труда, 
которая  можетъ  быть  названа  промышленной  спец1алязац1ей.  Въ  хло- 
пчатобумажной индустр1и,  наприм^ръ,  нЪкоторыя  фабрики  выраба- 
тывають  только  пряжу;  друг1я  занимаются  ткачествомъ;  третьи — окрас- 
кой и  окончательной  отд'Ьлкой  продуктовъ  шерстопрядильныхъ  и 
тБацкжхъ  фабрикъ.  Въ  Новой  АнглШ  им'ёются  фабрики  обуви,  изго- 
товляющ1я  исключительно  голенища,  въ  то  время  какъ  другШ  фаб- 
рики изготовляютъ  только  каблуки  и  друПя  части  обуви.  Въ  сте- 
кляной  промышленности  им'Ёется  ц'Ьлый  рядъ  предпр1ят1й,  выд-ёлы- 
вающихъ  лишь  одинъ  сортъ  бутылокъ.  Въ  н1^которыхъ  отрасляхъ 
производства  спец1ализац1я  проведена  настолько  полно,  что  имеются 
промышленный  заведен1я,  наприм1Ьръ,  фабрики  велосипедовъ  и  элек- 
тротехничесшя  предпр1ят1я9  т^^  производится  лишь  сборка  отд'Ёль- 
ныхъ  частей  машинъ  или  инструментовъ,  приготовленныхъ  на  дру- 
гихъ  заводахъ.  Выгоды  подобной  спец1ализац1и  многочисленны  и  оче- 
видны. 

3)  Въ-третьихъ,  въ  каждомъ  отд'Ьльномъ  лромышленномъ  пред- 
пр1ят1и  мы  наблюдаемъ  все  возрастающее  дроблен1е  производствен- 
ныхъ  функц1й,  изв'Ёствое  подъ  именемъ  техническаго  разд'6лен1Я 
труда.  Въ  данномъ  случа'Ь  мы  им'Ёемъ  д'Ьло  со  спец1ализаШей  труда 
въ  прбд1^ахъ  одного  и  того  же  проиышленнаго  предпр1ят1я,  тогда 
какъ  выше  мы  разсматривали  спец(ализац1ю  труда  между  различными 
предпр1ят1ями.  Можно  также  сказать,  что  въ  данномъ  случа'Ё  мы 
им1^бмъ  передъ  собою  спец1ализац1ю  рабочихъ,  въ  противоположность 
промышленному  разд'6лен1ю  труда,  которое  представллетъ  собою  спе* 
ц1ализац1ю  предпринимателей.  Ясно,  что  спец1ализац1я  рабочаго  сбе- 
регаетъ  много  времени,  какъ  при  переход'Ё  отъ  одного  вида  работы 
къ  другому,  такъ  и  при  исполнен1и  самой  работы,  ибо  постоянное 
занят1е  однимъ  и  т'Ьмъ  же  процессомъ  крайне  увеличиваетъ  искус- 
ство и  ловкость  рабочаго.  Не  мен'Ёе  очевидно  также,  что  ч'Ёмъ  больше 
спец1ализац1я,  т'ёмъ  больше  шансовъ  на  то,  что  каждый  челов'бкъ 
будетъ  на  своемъ  мЪст'ё,  для  каждой  ц'бли  будутъ  иметься  наи- 
бол'бе  пригодный  и  приспособленныя  средства.  Пройдитесь  по  раз- 
яымъ  отд'Ьленкямъ  современной  фабрики  и  вы  увидите  десятки  и 
даже  сотни  отд'бльныхъ  лроцессовъ,  изъ  которыхъ  складывается  про- 
изводство продукта,  въ  прежнее  время  изготовлявшагося  всец'Ьло 
однимъ  какимъ-либо  производителемъ.  Прекрасный  прим'Бръ  подоб- 
наго  радД'Ьлен1я  труда,  все  оше  покоящагося  на  одной  только  мус- 
кульной сил'Ь,  можно  найти   въ  производств'Ь  готоваго  платья:   въ 
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Нью-1орк'Ь  оно  распадается  въ  настоящее  время  не  иен1^   ч-^нъ  на 
тридцать  девять  отд^льныхъ  процессовъ  ^). 

Но  самое  полное  разд'Ьлен1е  труда  мы  находимъ  въ  т16хъ  пред- 
пр1ят1яхъ,  гд1Ь  прим'Бняются  техничесв1я  усовершенствован1я.  Въ  та- 
Еихъ  случаяхъ  челов1кческая  энерг1я  можетъ  быть  сведена  въ  повто- 
рбн1ю  одного  какого-либо  акта— удара,  сдвиган1я  или  какой-либо 
другой  простЪйшей  манипуляхЦи.  Уиеньшен1е  издержекъ  производства 
чювершается  часто  значительно  быстр'Ье,  ч1Ьмъ  увеличен1е  числа  про- 
изводственныхъ  процессовъ,  потому  что  въ  данномъ  случа1^  мы 
им'Ьемъ  д'Ьло  не  только  съ  увеличившейся  ловкостью  рабочаго,  но  н 
съ  почти  безконечнымъ  рядоиъ  сберегающихъ  трудъ  изобр'Ьтен1й.  Бъ 
нЪкоторыхъ  сапожныхъ  фабрикахъ  Новой  Англ1и  изготовлен1е  баш- 
мака распадается  на  173  различныхъ  операц1й,  каждая  изъ  кото- 
рыхъ  исполняется  особымъ  классомъ  рабочихъ.  Фабрикац1я  часовъ 
(тонкой  работы)  производится  1.088-ю  различными  группами  рабо- 
чихъ (не  включая  сюда  рабочихъ,  занятыхъ  доставлен1емъ  двига- 
тельной  силы),  при  чемъ  каждая  группа  работаетъ  при  помоши  осо- 
баго  рода  машинъ.  Прекрасную  иллюстрац1ю  той  эконом1и  въ  издерж- 
кахъ  производства,  которая  достигается  введен1енъ  усовершенствован- 
ныхъ  машинъ,  даетъ  ювелирное  д1Ьло  и  жел'Ё80д1^лательная  индустр1я- 
Машина  изготовляетъ  1.020  золотыхъ  филиграновыхъ  раковинъ  для 
запонокъ  въ  такой  же  промежутокъ  времени,  въ  какой  ручнымъ 
способомъ  можно  изготовить  лишь  одну  раковину;  въ  производств! 
винтовъ,  гд1^  одинъ  человЪкъ  можетъ  управлять  6—12  машинами, 
отношен1е  производительности  машиннаго  и  ручного  труда  выражается 
цифрами  4.491  :  1.  ВсЬжъ  изв1Ьстенъ  историческ1й  примФръ  булавоч- 
наго  производства,  въ  воторомъ  одинъ  рабоч1й  безъ  помощи  машинъ 

1)  Эти  тридцать  девять  процессовъ  суть:  1)  Снимаше  м-Ьрии;  2)  шитье 
кармановъ;  3)  изготовлеше  обшлаговъ;  4)  сметыванхе  петель;  5)  приго- 
товлеше  обшивки;  6)  глажвн1е  швовъ;  7)  шитье  подкладки;  8)  прилажи- 
ваше  подкладки  къ  платью;  9)  шитье  рукавовъ;  10)  глажеше  подкладки; 
11)  глажен1е  рукавовъ;  12)  подбивка  ватой;  13)  выкройка;  14)  обшивка 
тесьмой;  15)  отдЬлка  подкладку;  16)  общая  отд-Ьлка;  17)  глажвн1е;  18)  от- 
д'Ьлка  бордюра;  19)  шитье  кромки;  20)  сметываше  наплечной  части; 
21)  отд-Ьлка  наплечной  части;  22)  отд-Ьлка  краевъ  на  рукавахъ;  23)  сме- 
тыван1е  воротника;  24)  глджен1е  рукавовъ;  25)  прикр'Ьплен1е  обшлаговъ 
къ  воротнику;  26)  сметыван1е  подмышниковъ;  27)  отд-Ьлка  рукавовт^ 
28)  прим-йрка;  29)  окончательная  отд-Ьлка  воротника;  30)  подшивка  под- 
мышниковъ; 31)  вытягиван1е  наметки;  32)  глажен1е  каймы;  33)  прор1>зы- 
ван1е  петель;  34)  обшивка  петель;  35)  пришив анхе  в-Ьшалки;  36)  глаже- 
н1е  всего  платья;  37)  обозначеше  м-Ьстъ  для  путовицъ;  38)  вшивате  пу- 
говицъ;  39)  окончательная  прнм-Ьрка  платья. 
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могь  первоначально  выработать  лишь  н1^скольбо  булавоБъ,  тогда  вакъ 
во  времена  Адама  Смита  число  это,  благодаря  разд'Ёлен1ю  труда» 
поднялось  до  пяти  тысячъ  въ  день.  6ъ  настоящее  время  одвнъ  ра- 
боч1Й  выпускаетъ  ежедневно  около  пятнадцати  мнлл1оновъ  булавокъ, 
воткнутыхъ  въ  картонъ  и  совершенно  готовыхъ  къ  продаже.  Приводи- 
мый ниже  (стр.  270 — 271)  таблицы  иллюстрируютъ  различ1е  въ  произ« 
водительности  машиннаго  и  ручного  труда  въ  н'Ькоторыхъ  отрасляхъ 
производства  Соединевныхъ  Штатовъ.  Очевидно,  что  техническое 
разд'Ьлен1е  труда  зависитъ  отъ  наличности  обширнаго  рынка.  Мас- 
совое производство,  являющееся  сл1^дств1емъ  усовершенствован1я  тех- 
ники путемъ  разд'Ёлен1я  труда,  и  замена  ручного  способа  производ- 
ства машиннымъ  выгодны  лишь  тогда,  когда  существуетъ  спросъ  на 
дешевый  продуктъ,~спросъ,  достаточно  эластичный  и  способный  къ 
крупному  возрастан1ю.  Отсюда  видно,  что  разд-6лен1е  труда  и  ростъ 
сбыта  связаны  между  собою  самымъ  т1Ьснымъ  образомъ.  Оба  эти 
фактора  взаимно  обусловливаютъ  другъ  друга. 

4)  Четвертая  форма  разд'Ьлен1я  труда,  это— разд'Ьлен1е  труда  по 
и'Бстностямъ^  или  территор1альное.  Бъ  крупныхъ  городахъ  мы  нахо- 
димъ  важнМш1е  оптовые  склады,  группирующ1еся  въ  опред'Ьлвнныхъ 
округахъ.  Въ  рамкахъ  одного  и  того  же  государства  отдельный  от- 
расли промышленности  концентрируются  въ  значительной  степени 
въ  мФстностяхъ,  отличающихся  н1^которыми  благопр1ятными  особен- 
ностями, наприм^ръ,  близостью  къ  и1^стовахожден1ю  сырья,  налич- 
ностью водяной  двигательной  силы  и  рынковъ,  благопр1ятнымъ  кли- 
матомъ,  дешевой  рабочей  силой,  обил1емъ  капиталовъ  или  легкостью 
кредита.  Въ  М1ровой  промышленности  принцяпъ  территор1альнаго  или 
географическаго  разд'Влен1я  труда  является  основой  теор1и  свободной 
торговли.  Предоставляя  каждой  стран'Ь  производить  гё  продукты,  къ 
производству  которыхъ  она  наибол1Бе  приспособлена,  мы  очевидно 
достигаемъ  и  найбол'Ьв  крупнаго  и  наибол1^е  дешеваго  производства. 
Во  всЬхъ  перечисленныхъ  нами  случаяхъ,  им1^емъ  ли  мы  д1^о  съ 
обшественнымъ,  индустрхальныиъ,  техническимъ  или  территор1аль- 
нымъ  разд'Ьлен1емъ  труда,  результатомъ  его  является  повышен1е 
производительности  труда  и  соотв1^тственное  увеличен1е  богатства. 


128.  Дефекты  ра8Д'Ьлен1я  труда. 

Хотя  принципъ  разд'6лен1я  труда  является  несомн1^нно  полезнымъ, 
тЬмъ  не  мен1Ье  онъ  представляетъ  изв16стныя  опасности,  которыхъ  не 
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Чжедо-  чаоовъ,  ватрачнваемыхъ  -  на  ■8готоиен]е  укаванввхъ  шжв 

ДРЦмотовъ  при  ручномъ  я  машннномъ  методе. 


'  родъаРОизводствА. 


Годы. 


Чя«ло  рабочшхъ 
ч»ео>ъ. 


Вилы,  60  »ыъ,  €Л  •убщлп  въ  19  дюймом. 
ПЯУГЪ.  ЙеЙ!?-*  "~  "  "^"'"^  ''" 
М'ЬШКИ,  &.000  аутаих^  м^шковъ. 
КОНТОРСК1Я  КНИГИ  ^7^.!'1^ож!1^а?|^ 

Переплбтиое  д-Ьяо.  ЖйГ  ^'■"''' 

10  аа^  мужвж.  Оошиаювъ,  I  во|т. 
Обувь,  шп  опойж*.  во  равтахъ,  со  швуркамн, 
^      *  ва  товжвхг  оодошвахъ. 

НЩИКИ,  „^  11%хвХ8«Л  дюйи. 

Бисквиты,  1.000  фу«г.,  въ  упажовап.  ввдк. 
1.000  ядровъ  двойного  тохстаго  во- 
КОВВЫ.  «Р»»  "  хдоововой  осяов%,  о*  шор 
пиврн,  ^^^^^  вабвввой,  1.088  жуввов*. 
Иапд*!^  1  «""•  пружм»»  жожавий  ворхъ, 
пареты,  еужоввоо  евд4в1о. 

Оправы  ЧаСОВЪ,  ^а.'оъ  увбрвой  щрышжо^ 

Часовой  ИехаНИаНЪ,  равм.18,тъбро8оы. 

Гш^лЛтшпишш     *  воДЬШ.  рОГОВОЙ  ГробОНЬ,  7  X  1% 

Гребешки,  дюйм.,  тоют.  В  «вв.  вуб.  1»/4  ди. 
Бочки  иупыя,  100  шт. 

ййПйвнн   «»  ФУ"  •  "'•  *"*^'  повьжовыв, 
ооровни,  для  тюжовгъ. 

и/.п/^^^'кл   1  дюжвва  оапвовшъ  жорсловъ, 
Корсеты,  ,7  отаврст. 

СЪЧКИ,  18  дюжввъ  М  8,  88  фуя.  вг  дюжвв* 

р«ж.  я    1  двужеподьвоо.  варяжаомоо  оъ  жа- 
гушвп,  аеявой  чаотв. 
Спмтлпи    овчжтажЮ  В  вороплот.  4.000  брош. 
Брошюры,  и  ^^  8^вХб8/4  дюйм. 
Шмяиояи    фажщовав1о,   брошюровка  8.000 
ЖЗфИаЛЫ,  ?„^  ^  стр.,  в»/,Х  9»/,  дюйм. 

Газеты,  аочата«1о  в  фашцованЮ,  36.000  стр. 
оочат.    1.000  ластовъ 

Лнт«граф.  равота.  ЙУм!;1вЛ'/'* 

НаборЪ,  100.000,  гааотвой  работы. 

а|.дичтА«ип1а    *<><>   влвжтротввяыхъ    пла 
ЭЛеКТрОТИПШ,  етввокъ,  8»/вХ7»/в  дюйм. 

Р'Ьаьба  по  дереву,  1  рве,  ^и  х  9  дюйм. 

Конверты,  50.000  М  в>/4,  ороетые,  б«лыо. 

Масло,  600  фув.,  въ  бочовжахъ. 

1  ДЮЖ.  б8дыхъ  мусли- 

ВврхШя  рубашки.  уЛ^г.'^^^^,"^' 


СоДы    **  ""•  дубовыя,  аоврытыя  плюшомъ, 


воротя, 
ыя,  аох 
в9Х88'дюйм.,  автвтааго  етвля. 

Сбруя  Д1Я  двупарваго  вввоажа. 

Гранитный  плиты,  1бо  жв.  фут. 
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РУЧНОЙ  и  МАШИННЫЙ  ТРУДЪ. 
Чяс1о  часовъ,  аатрачиваемнхъ  иа  маготоыенхе  указаввцхъ  вмже 
дредметовг  оря  ру^номъ  н  иашянномъ  метод*. 


РОДЪ    ПРОВЗВОДСТВА. 


1  Годы. 


ЗЕМЛЕД'&Л1Е. 

ЯЧНеНЬ,  100  бушеле! 
Морковь,  10  г 


■аисч.   ^  бушеле!,  очшц.  етъ  шелухж;  ым- 
шоиуь.  |^д,д  и  стебля  орееращ.  еъ  вормъ. 

■аалч.    М  бзгшеяей,   иеочиц.;   отеблн  оста 


ХЛ01 


■левы  п  оолЪ. 
«ПОКЪ,  1.000  ^^уатовъ. 


С'ЬНО  ^^^  "  евя8ываа1е  (ъ  вопш  8  товв. 

Овесъ,  180  буем<1. 

Горохъ,    бОбуаеяей. 

Картофель,  вОО  бушелей. 

РНСЪ,  10.000  фувтовъ. 

Рожь,  100  бушеле!. 

Клубника,   БОО  жвартовъ  (1  вв.=<>,9  штофъ.) 

Бор||удск!Й  картофель,  во  бушеле!. 

Томаты,  100  бушедеа 

Пшеница,  вобушелеа. 

ГОРНОЕ  ДЪЛО. 

Уголь,  смоляеты!,  ВО  товвъ. 

КАМЕНОЛОМНИ. 

во  отверетм  а»/2  дюйм. 

Свврлен]е  гранита,  1^,  фут.  муб.  въ 

8  отвер.,    8  дю!м.,    12 

Сверлен1е  скалы,  Фт*-  "уб.,  въ  твердо! 

оородЬ. 

Ломка  гранита,  во  вуб.  «ут. 
Известникъ,  юо  тот. 

МраИОрЪ^   72  «убвч.  фута. 

Красный  камень    (пй  гоек),  40  товвъ. 

ТРАНСПОРТЪ  б(с. 

перевоажа  б.ООО  бушел. 
НагоУака  айпи»  пшеввцываъэажромовъ 
погрузка    аерна,  ^„  элеваторовъ  ва  оа- 

роходъ. 

Нагрузка  руды.  Й'.^Д?»""*""  "*" 

Перевоака     200    товвъ 

Разгрузка  угля,  ^;.\г."ЙЗ*  « 

равет.  400  фут. 
ц  веревоава     200    ваоъ 

"азгрузка  хлопка,  хлопка  еъ  аароходв 
докл. 


Чвело  рабочвхъ 
часовъ. 


188М0 
1885-96 
1850 
1805 
1865 
1894 
1855 
1894 
1841 
1895 

1880 
1894 
1830 
1893 

1866 
1895 
1866 
1895 

1870 

1805 

1847Ч8 

1894-95 

1871 -72 

1894-95 

1868 

1895 

1870 

1895 

1820^0 

1895-96 


181)5 
1897 


1897 
1897 
1896 
1896 
1890 
1896 

1866 
1897 

1876 
1896 

1896 
1896 


1863 
^896 
1891 
1896 

1859 
1Д9в 

1860 
1896 


ЕР 


5$$^$$^$:$§^$$??'-:^?$^?§^§§$$^§$$?^:$^$5^ 


??8§$$$$$§§^$§§§§$§$^'Ч  '/гй  .1  «$$§§$$§$$;^$?;=^^5$§с^ 


5$$$$§§$§$§§$$$§$^>;1«>  1.?$$$$$$§?§$$§$$$$$^$$$ 


§^§®§8®5§^$^  Л.«Н*  ?$§$5$$§$§§§$^$$$^^ 


Щ^^ШВ 


^$?$?$$$$$$55§§§5$§$^ ' '  .55  ':1)$$$$5^^?$$^?$§$$^^^^^$^^^ 


щщц^^ад 


^ 


^^ 


шш^т^рдш^ж^ 


Ш 


§^8К8$®55§5§^8$$4'^1^«1:»В§$$:?$$!?$§$§$$?^^ 


Ш^]15^2ЯЖ^ 


^^рг^ 


^ша 


Ш^ 


^^Р 


^Ук^^Ч^^ЖШ)ШШШ^ 


.2Ш00 

!ц^2а I 


5Я1888&?§«888й!8?§§^^  >? !  •  И^^ 


§$388$§$§8^5®§$^ 
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сл'Ёдуетъ  упускать  изъ  виду.  Это  т1^  же  опасности,  съ  воторыми  со- 
пряжена спец1ализац1я  въ  любой  области.  Говорятъ,  что  велиЕимъ 
ученыиъ  ножетъ  быть  названъ  тотъ,  бто,  будучи  осв'Ьдомленныиъ  во 
вс1Бхъ  областяхъ  знан1я,  является  спещалистомъ  въ  одной  изъ  нихъ. 
Тавая  спец1алидац1я  можетъ  только  оплодотворять  науку.  Мнопе 
спвц1алисты,  напротивъ  того,  знаютъ  многое  въ  одной  какой-либо 
области  и  ничего  не  знаютъ  обо  всемъ,  что  лежитъ  за  пред'Ёлаии  ея. 
Такая  спец1ализац1я  суживаетъ  научное  поле  8р(н1я  и  является  даже 
опасной,  такъ  какъ  ослабляетъ  способность  къ  построен!ю  широкихъ 
научныхъ  обобщенШ.  Это  положен1е  остается  в'Ёрныиъ  и  въ  прииЪ- 
нен1и  въ  экономической  области.  Въ  области  общественнаго  разд'Ёле- 
н1я  труда  отд'бльныя  промышленный  группы  могутъ  подчинять  со- 
циальный интересъ  своимъ  узкимъ  эгоистическимъ  интересаиъ,  пре- 
пятствуя, такимъ  образомъ,  правильному  и  ровному  экономическому 
развитию.  Въ  области  территор1альнаго  разд'Ьлен1я  труда  зависимость 
ц'Ёлой  страны  или  части  ея  отъ  производства  одного  опредЪленнаго 
продукта  можетъ  оказаться  гибельной  въ  моменты  внезапнаго  пре- 
кращен1я  этого  производства  (картофельный  голодъ  въ  Ирланд1и  въ 
40-хъ  гг.),  или  же  можетъ  задержать  прогрессъ  въ  т*хъ  случаяхъ, 
когда  страна  производить  лишь  одинъ  видъ  хл1^бовъ  или  всецело 
живетъ  землед1^1емъ.  Что  касается  техничесваго  разд1Ьлен1я  труда, 
то  необходимость  механически  повторять  изо  дня  въ  день  одинъ 
какой-либо  простой  актъ  постепенно  превращаетъ  рабочаго  въ  ма- 
шину, подавляя  въ  немъ  всякую  свободную  иниц1ативу.  Въ  этомъ 
одно  изъ  крупнМшихъ  золъ  современной  промышленной  системы. 

Однако,  опасность  эта  можетъ  быть  предотвращена.  Что  касается 
общественнаго  разд'Ьлен1я  труда,  то  развитое  чувство  сощальной 
солидарности,  промышленной  этики  и  политической  ответственности 
должно  повести  къ  постоянному  приспособлен^  частей  къ  ц1^лому. 
Въ  области  географическаго  разд'6лен1я  труда  разумно  построенная 
промыш^^енная  и  торговая  программа  можетъ  внести  въ  производство 
рядъ  дополнен!й  и  преобразованШ,  который  существеннымъ  образомъ 
изи1^нятъ  характеръ  теперешняго  разд'блешя  труда.  Что  касается 
техническаго  разд16лешя  труда,  то  тЪ  качества,  которыхъ  рабоч1й  не 
обнаруживаетъ  въ  течен1е  рабочихъ  часовъ,  могутъ  быть  пробуждены 
въ  немъ  путемъ  установлен1Я  разумнаго  отдыха,  а  также  благодаря 
изм'Ьнившемуся  отношен1ю  къ  самой  работ1&,  которое  можетъ  явиться 
сл'Ьдств1емъ  техническаго  и  промышленнаго  образован1я.  Если  бы, 
какъ  это  утверждаютъ  соц1алисты,  машинное  производство  и  раздЪ- 
леше  труда  принесли  съ  собою  для  рабочаго  лишь  увеличенную  ин- 
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тенснвность  труда,  то  результатъ  былъ  бы  по  истин'Ь  печальный.  Но 
если,  вакъ  это  нер1^дко  бываетъ,  увеличившаяся  производительность 
труда  влечетъ  за  собою  повышен1е  заработной  платы  и  сокращен1е 
рабочаго  дня,  то  уровень  жизни  рабочаго,  его  а1;апдаг(1  оГ  ИГе,  ио- 
жеть  подняться,  и  повседневная  работа  не  будетъ  уже  подавлять  его 
физическую  и  духовную  энерг1ю.  При  надлежащемъ  руководств1^  со 
стороны  своей  собственной  организац1и  и  при  разунноиъ  отношен1и 
со  стороны  работодателя,  рабоч1й  иожетъ  быть  частью  машины  и  въ 
то  же  самое  время  не  только  челов'Ькомъ,  но  и  постоянно  развивать  въ 
себ'Ё  свои  задатки  и  способности.  Н^  высшей  ступени  американсваго 
труда  стоить  въ  настоящее  время  не  сапожный  мастеръ,  изготовляю- 
Щ1Й  всю  обувь,  а  рабоч1й  спец1алистъ,  занятый  изготовлен1емъ  или 
отд1Ьлкой  одной  какой-либо  части  ея  въ  гигантскихъ  сапожныхъ 
фабрнкахъ  Новой  Англ1и.  Прогрессъ  въ  жизни  передовыхъ  нащй 
выдвннулъ  так1я  услов1я,  при  воторыхъ  разд1Ьлен1е  труда  можетъ 
превратиться  изъ  провлятш  въ  благословен1е,  оказывать  помощь  про- 
изводству, не  угрожая  въ  то  же  время  развит1ю  индивидуальности. 
Этотъ  результатъ,  однако,  не  можетъ  быть  достигнуть  безъ  борьбы 
за  сохранен1е  свЪтлыхъ  и  устранен1е  темныхъ  сторонъ  принципа,  по 
существу  своему  безусловно  благотворнаго. 


129.  Комбинирован1е  труда. 

Разд'Ьлен{е  труда  еще  не  исчерпываетъ  всего  процесса  производ- 
ства. Чтобы  сд'Ьлать  его  усп'Ьшнымъ,  необходимо  изв1&стное  комби- 
нирован1е  труда.  Посл'Бднее,  въ  свою  очередь,  принимаетъ  разнород- 
ный формы. 

1)  Прежде  всего  надо  отм'бтить  комбинирован1е  или  вооперацш 
труда  и  другого  агента  производства — капитала.  Мы  вид'Ьли,  что 
техническое  разд'Ьлен1е  труда  особенно  выгодно  въ  т'1&хъ  отрасляхъ 
производства,  гд'Ь  введены  машины.  Очевидно,  чЪмъ  больше  количе- 
ство труда,  сберегаемаго  при  помощи  капитала,  тЪаъ  выше  произ- 
водительность каждой  единицы  остального  труда;  ч1Бмъ  сложнее  весь 
процессъ,  тЬмъ  проще  каждая  отд'Ёльная  его  часть.  Безъ  сотрудни- 
чества обоихъ  факторовъ,  разд'Ьлеше  труда  оказывается  не  втоль 
полнымъ,  а  сбыть  продуктовъ  —  не  столь  обильнымь.  Современное 
разд'ЬлеШе  труда  является  въ  значительной  степени  результатомь 
примЪнен1я  капитала. 

2)  Существуетъ^  во-вторыхъ,  техническое  комбинирован1е  единицъ 

Зелигманъ.  18 
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труда  нежду  собою,  Это  коибинирован1е  бываетъ  двоякаго  рода.  Въ 
производств1Ь  готоваго  платья  каждая  группа  рабочихъ  выполняегь 
свою  особую  работу;  но  въ  то  же  время  въ  высшей  степени  важно, 
чтобы  вс1}  участники  производства  работали  въ  униссонъ  другъ  съ 
другокъ,  дабм  каждая  группа  рабочихъ  изготовляла  ровно  столько^ 
сколько  иожетъ  быть  принято  для  дальнЁйшей  отд&1ки  сл1Ьдующей 
группой.  Въ  даннонъ  случа'6  мы  им1^емъ  комбинирован^  труда,  осно- 
ванное на  опред'Ьленной  посл'Ьдовательности  отд&1ьныхъ  процессовъ 
производства.  Въ  крупномъ  сталелитейномъ  или  жел'Ьзопроватномъ 
вавод'Ь  каждая  деталь  тоже  выполняется  обыкновенно  отдельной 
группой  рабочихъ;  но  если  въ  критически  моментъ  эти  группы  бу- 
дутъ  д'Ьйствовать  разрозненно,  то  продуктъ  окажется  ниже  всякой 
ц'Ьнности.  Зд1Ьсь  мы  им1Ьемъ  предъ  собою  комбинирован1е  труда,  осно- 
ванное на  единовременномъ  д'Ьйств1и.  Въ  обоихъ  случаяхъ  комбини- 
ровайе  достигаетъ  своей  ц'Ьли,  благодаря  разд'Ьлен]ю  труда;  или,  лучше 
говоря,  правильно  поставленное  производство  требуетъ  одновремен- 
наго  прим'Ьнен1я  и  комбинироваШя  и  разд1Уен1я  труда. 

3)  Существуетъ,  наконецъ,  третья  форма  комбинироваШя  труда» 
основанная  на  возможно  бол'Ье  полной  утилизац1и  отдЪльныхъ  фавторовъ 
производства.  Въ  области  соц1альнагоразд'Ьлен1я  труда  это  достигается 
установлен1емъ  принципа  свободной  конкуренц1и  или  общественнаго 
контроля;  въ  области  территор1альнаго  разд'Ьлен1я  труда  ту  же  роль 
играютъ   силы    природы,    составляющ1я   отличительную  особенность 
данной  м'Ьстности;  въ  области  техническагоразд'Ьлен1ятруда,  тотъже 
результатъ  достигается  организац1ей  производства.  Зд'Ьсь  именно  вы- 
ступаетъ  передъ  нами  великая  роль  руководителя  производства   или 
работодателя — этого  техническаго  режиссера.  Директоръ  универеаль- 
наго   магазина   или  крупной  фабрики  —  то  же,  что  генералъ.  Онъ 
долженъ  быть  смълъ  и  остороженъ  въ  одно  и  то  же  время;  однинъ 
г.1азомъ  онъ  долженъ  озирать  подчиненные  ему  ряды,  а  другой  дол- 
женъ быть  обращенъ  въ  сторону  врага  —  конкурента.  Онъ  долженъ 
быть  талантливъ   и  дальновиденъ.  Но  чтб  важн1Ье  всего,— онъ  дол- 
женъ не   только   им'Ьть   за  собою  хорошо  дисциплинированную  до 
П0СЛ1&ДНЯГ0   рядового  арм1ю,   но   и   обладать  достаточно  шнрокинъ    I 
взглядомъ,   который   давалъ  бы  ему  возможность  мобилизовать  вс(    \ 
свои  силы  въ  надлежащШ  моментъ.  Короче  говоря,  правильная  орга-    ,' 
низац1я  и  вооперац1я, — таковъ  севретъ   какъ  промышленнаго,   такъ 
и  военнаго  успеха.  Какъ  на  войн'Ь,  такъ  и  въ  промышленномъ  м1р(    ! 
талантливый  вождь  является  одпииъ  изъ  уа1ов1й  поб'Ьды.  , 

Такимъ  образомъ  мы  видимъ,  что   комбинирован1е  является  не- 
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обходимынъ  дополнен1енъ  разд'ЬлеШя  труда.  Пряи1&нен1е  одного  изъ 
этяхъ  факторовъ  вдечетъ  за  собою  принЪнен1е  другого.  Спац1алидац1я 
и  Еооперац1я  являются  двумя  сторонами  одного  и  того  же  ц'Ьлаго;  въ 
экономически  развитомъ  обществе  онЪ  тавъ  же  необходимы,  вавъ 
необходимы  индивидуальный  и  социальный  э  цементы  въ  человеческой 
жизни,  или  центроб^жныя  и  центроетремительныя  силы  въ  жизни 
природы  вообще. 


130.  Предложбн1е  труда. 

Такъ  вакъ  трудъ  является  производительнымъ  агентомъ,  способ- 
нымъ  къ  возрастан1ю,  то  можетъ  казаться,  что  сь  течен1емъ  времени 
должно  установиться  полное  соотв'Ьтств1е  меазду  спросомъ  и  нредло- 
жешемъ  труда,  при  воторомъ  не  будетъ  ни  недостатка,  ни  излишка 
рабочихъ  рукъ.  Д'Ьло,  однако,  обстоитъ  далеко  не  такъ  просто,  даже 
когда  мы  разсматриваемъ  лишь  область  простого  труда,  не  требую- 
шаго  ни  спец1альнаго  образован1я,  ни  выдающихся  лриродныхъ  да- 


Прежде  всего  им'Ёются  влиматическ1е  и  расовые  факторы,  огра- 
яичивающ1е  лредложен1е  труда.  Въ  тропическихъ  странахъ  нер'Ьдко 
бываетъ  весьма  трудно  побудить  туземцевъ  заняться  производитель- 
нымъ трудомъ.  Тамъ,  гд'Ь  работаютъ  невольники,  можетъ  изсякнуть 
самый  источникъ  предложен1я  труда;  паден1е  Римской  имперШ  и  про- 
мышленный застой  въ  южныхъ  штатахъ  Америки  наканун'Ь  междо- 
усобной войны  сл'Ёдуетъ  приписать  тому,  что  прекращен1е  настула- 
те.1ьныхъ  войнъ,  въ  одномъ  случа'Ь,  и  торговли  африканскими  неграми 
въ  другомъ,  ограничивъ  предложен1е,  сд'Ьлали  въ  конц'Ь  концовъ  трудъ 
рабовъ  слишкомъ  дорогимъ.  Даже  при  современной  систем'Б  свобод- 
наго  труда  могутъ  встречаться  искусственвыя  и  естественныя  пре- 
пятств1Яу  ограничивающ1я  его  предложен1е.  Мы  запрещаемъ  ввозъ 
Еитайскихъ  кули,  хотя,  поступая  такъ,  мы  заме'дляемъ  дксплуатац1ю 
естественныхъ  богатствъ  прибрежныхъ  областей  Тихаго  океана.  Мы 
предпочитаемъ  бол'Ёе  равном'Ёрное,  хотя  бы  и  медленное,  развит1е 
быстрому  темпу,  связанному  съ  возможнымъ  ухудшен1вмъ  положен1я 
анериканскаго  рабочаго.  Въ  меньшей  степени  можно  оправдать 
стремлен1е  въ  ограничбн1ю  предложен1я  труда,  сказывающееся  въ 
близорукой  политике  н'Бкоторыхъ  тредъ-юн1оновъ:  следуя  прим'Ёру 
среднев'Ьковыхъ  цеховъ,  они  ставятъ  д'1лый  рядъ  препятствШ  ново- 
поступающимъ  членамъ,  дабы   обезпечить   с&бЪ  монопол1ю.  Однако^ 
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подобные  методы  ограничиваютъ*  предложен1е  не  рабочей  силы  вообще, 
а  лишь  ввалифицированноЁ  рабочей  силы,  и  губительно  отражаются 
на  положен1и  рабочихъ,  стоящихъ  вн'Ь  професс1ональныхъ  союзовъ* 
Навонецъ,  свободное  предложение  труда  встр1^чаетъ  естественное  пре- 
пятств1е  въ  вид'Ь  таЕъ-называемаго  сезоннаго  спроса.  6ъ  ц1^лоиъ 
ряд'Ь  производствъ,  наприм'Ьръ,  въ  землед1^л1я  и  въ  вивод'Ьл1и,  ра- 
бочая сила  нужна  только  въ  опред'бленную  часть  года.  А  между 
ткжъ  рабоч1й  долженъ  Еормиться  въ  течен1е  ц'Ьлаго  года.  Тамъ,  гд^ 
эЕОномичесшя  услов1я  не  позволяютъ  поднять  свалу  заработной 
платы  до  такой  высоты,  при  которой  рабочШ  могъ  бы  содержать 
себя  въ  пер10ды  вынужденной  праздности,  мы  неизм1^нно  слышииъ 
жалобы  на  недостаточное  предложен1е  труда. 

Съ  другой  стороны,  возможно  и  чрезм'&рное  предложен1е  труда 
всл1Бдств1е  зам'Ёны  ручного  производства  машиннымъ.  Однако,  вве- 
ден1е  машинъ,  въ  вонечномъ  счет'Ё,  еще  не  означаетъ  уменьшения 
спроса  на  трудъ.  Уменьшен1е  издержекъ  производства  и  поннжен1е 
товарныхъ  ц'Ьнъ,  вызываемое  машиннымъ  производствомъ,  настолько 
увеличиваютъ  сбыть,  что  общее  число  занятыхъ  рабочихъ  должно^ 
въ  конечномъ  счет1Ь,  увеличиться.  Зам'1на  дилижансовъ  жел'Ьзной 
дорогой  повела,  въ  конц'Б  концовъ,  къ  громадному  увеличен1ю  числа 
рабочихъ,  получающихъ  высокую  заработную  плату,  въ  то  время 
какъ  издержки  производства  относительно  уменьшились.  Это  воз- 
можно, конечно,  только  тогда,  когда  увеличена  прибыли,  обусло- 
вленное введен1емъ  усовершенствованныхъ  машинъ,  идетъ  на  расши- 
рен1е  предпр1ят1я  и  на  наемъ  новыхъ  рабочихъ.  Если  прибыль  не 
сберегается,  а  растрачивается  капиталистомъ,  усовершенствованныя 
машины  не  принесутъ  рабочимъ  никакой  пользы.  На  аЪл%  однако, 
прибыли  нер'Ёдко  накопляются  непроизводительно  въ  однФхъ  рувахъ. 
Непосредственнымъ  результатомъ  является  временное  чрезм'врное 
предложен1е  труда  въ  одной  какой-либо  отрасли  промышленности  н 
увольнен1е  рабочихъ^  которые  на  н'1^которое  время,  впредь  до  отврыт1я 
новыхъ  предпр1ятШ,  пополняютъ  собою  ряды  безработныхъ.  Одна 
изъ  серьезн'Ёйшихъ  проблемъ  современной  промышленной  системы  и 
состоять  въ  томъ,  какимъ  образомъ  смягчить  трудности  этого  пе- 
реходнаго  пер1ода. 

Однако,  при  современныхъ  услов1яхъ  свободной  игры  экономи- 
ческихъ  силъ  предложейе  труда  должно  съ  течен1емъ  времени  придти 
въ  соотв'Ьтств1е  со  спросомъ,  благодаря  цзм'Ьнен1ямъ  въ  рост*  на- 
селен1я.  Центральнымъ  пунктомъ  данной  проблемы  является  степень 
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оплаты  труда,  или  скала  заработной  платы.  Но  объ  этомъ  въ  аЪ- 
дующей  внигЬ. 


ГЛАВА    XX. 
Земля. 
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132.  Земля  какъ  отдельный  факторъ  производства. 

Обыкновенно  проводится  разница  между  землей  и  капиталомъ, 
какъ  отд'бльныни  факторами  производства.  Это  различ1е,  однако, 
устанавливается  часто  на  недостаточномъ  основан1и. 

1)  Утверждаютъ,  наприм1Ьръ,  что  земля  есть  даръ  природы,  а 
капиталъ— продуктъ  труда.  Сл'Ьдуетъ,  однако,  помнить,  что  по- 
литическая эконом1я  им'Ьетъ  Д'Бло  съ  ц'Ьнностями,  а  съ  точки  зр^шя 
ц1Бнности  трудно  проводить  такую  р'Ёзкую  лин1ю.  Въ  иной  участокъ 
земли  вложено  столько  же  труда,  сколько  въ  равноц'Ьнный  ему 
конкретный  продуктъ.  Безъ  плотинъ  въ  Голланд1и  и  безъ  ирригад1и 
въ  безводныхъ  областяхъ  Америки  земля  не  им1^ла  бы  никакой 
ц1Ьнности.  Въ  н'Ёкоторыхъ  .странахъ  Европы,  гд1Б  особенно  развита 
огородная  и  садовая  культура,  арендаторъ^  при  оставлен1И  имъ 
участка,  им^еть  право  взять  съ  собою  н'Ьсколько  дюймовъ  обрабо- 
танной имъ  земли, — ц'Ьнность  земли  является  въ  данномъ  случае 
такинъ  же  продуктомъ  труда,  какъ  и  ц'бнность  всякой  другой  вещи. 
Намъ  могутъ,  однако,  возразить,  что  ц'Ьнность  городской  земли  ужъ 
во  всякомъ  случа'Ь  не  является  продуктомъ  труда.  Но,  отв'Ьтимъ  мы, 
какъ  же  обстоитъ  Д'Ьло  съ  ц1Ьнностью  газеты  или  банковаго  пред- 
пр1ят!я?  По  и'ЬрЪ  того,  какъ  и'Бстечко  или  пригородъ  превращаются 
въ  дв1^тущ1й  городъ,  газета,  подобно  дому,  расположенному  на  пере- 
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хрееткФ  многодюдныхъ  улицъ,  возрастаетъ  въ  своей  ценности, 
хотя  издатель  работаетъ  при  этомъ  отнюдь  не  больше,  ч-Ьмь  да 
тФхъ  поръ.  Распространен1е  газеты  возрастаетъ,  благодаря  дМств1ю 
тЪхъ  же  самыхъ  соц1альныхъ  силъ,  который  поднимаютъ  и  ц'Ьнносгь 
зенли.  Если  мы  попытаемся  свести  ц'Ьнности  въ  различнымъ 
количествамъ  труда,  то  и  тогда  было  бы  рискованно  проводить 
резкую  грань  между  землей  и  капиталомъ.  6ъ  алмазной  мастерской, 
которая  несомненно  представляетъ  собою  капиталъ,  подавляющая 
часть  ценности  должна  быть  отнесена  на  счетъ  дара  природы  к 
лишь  незначительная  часть — на  счетъ  труда;  въ  нЪкоторыхъ  фермахъ 
три  четверти  ценности  земли  заключаются  въ  трудЬ,  и  лишь  одна 
четверть  представляетъ  собою  даръ  природы.  Другими  словами,  въ 
ценности  н'Ькоторыхъ  земель  главную  роль  играетъ  трудъ,  а  въ  цен- 
ности нЪкоторыхъ  капиталовъ  эту  роль  играетъ  природа.  Такимь 
образомъ  указанное  различ1е  надо  признать  неосновательнымъ. 

2)  Н-Ёкоторые  утверждаютъ,  дал'Ье,  что  земля  неразрушима,  тогда 
какъ  капиталъ  можетъ  погибнуть.  На  это  можно  возразить,  что  ка- 
чества, придающ1я  земл1^  ц'Ьнность,  нельзя  уничтожить.  Всякому 
изв'Ьстно,  что  химическ1е  ингред1енты  почвы  должны  быть  постоянно 
возобновляемы.  Лучшая  пахатная  земля  людей  можетъ  превратиться  въ 
худшую,  а  худшая  въ  лучшую  посл'Б  н'Ьсколькихъ  десятковъ  л'Ьть 
эксплуатац1и  или  же  рац1ональнаго  удобрбн1я.  Намъ  могутъ  сказать» 
что  вФдь  два  свойства  земли  ужъ  во  всякомъ  случа'Ь  неуничтожаемые 
а  именно,  протяжбн1е  (бх(еп81оп)  и  м1Бстоположеп1е  (1осаиоп).  Не 
сл'Ьдуетъ,  однако,  упускать  изъ  виду,  что  эти  свойства  не  тожде- 
ственны. Протяжен1е  земли,  конечно,  неуничтожаемо,  но  само  по 
себФ  оно  не  придаетъ  земл'Ё  никакой  ц'Ьнности.  Протяжен1енъ  обла- 
даютъ  всЬ  земли,  какъ  им'ёющ1я  ценность,  такъ  и  лишенный  ея. 
№стоположен1е — это  протяжен1е  плюсъ  ситуац1я,  подобно  тому  какъ 
плодород1е— это  протяжен1е  плюсъ  химическ1е  ингрвд1енты.  И'ёсто- 
положен1е  придаетъ  земл'Ь  ц'ённость,  но,  какъ  экономическ1й  фавторъ, 
м'Бстоположен1е  подвержено  изм'Бнен1ямъ.  Земля  можетъ  остаться 
на  томъ  же  м'ЬсгЬ,  но  ц'Ённость  ея  можетъ  измениться  въ  зависи- 
мости отъ  изменившейся  отдаленности  отъ  рынка.  Земля  можетъ 
остаться  тамъ  же,  а  рынокъ  можетъ  исчезнуть,  обнаруживая  при 
этомъ,  что  экономическое  м'1стоположен1е  земли  безусловно  подвер- 
гается изменен1ю.  Любое  уменьшеШе  спроса,  напр.  паденЮ  роста 
народонаселен1я^  кризисъ  въ  торговле,  изменен1е  услов1й  транспорта 
могутъ  значительно  уменьшить  ценность  земли  или  же  совершенно 
свести  ее  къ  нулю.  Бъ  опустевшихъ    местечкахъ,  расположенныхъ 
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при  попнутыхъ  копяхъ^  зеидя  теряетъ  всякую  ц'Ьняость,— иожетъ 
быть^  навсегда.  Ц'Ьнность— продуктъ  челов'Ьческихъ  отношен1й;  ничто 
чедов'Ьчесвоб  нельзя  считать  неразрушнмыиъ. 

3)  Нер']Ьдко  указывается  на  то,  что  количество  земли  ограничено 
и  что  его  нельзя  увеличивать,  подобно  другниъ  натвр1альнымъ 
предметамъ.  На  это  можно  возразить  двояко:  во-первыхъ,  есть  и 
друг1е  предметы,  количество  воторыхъ  не  можетъ  быть  увеличено  до 
безконечности;  во-вторыхъ,  съ  истинно  экономической  точки  зр'Ьн1я 
количество  земли  фактически  неограничено.  Воспроизводство— терминъ 
относительный;  н'Ькоторыя  блага  могутъ  быть  легко  воспроизводимы, 
друг1я  съ  трудомъ,  третьи  совершенно  невослроизводимы.  Предло-* 
жен1е  земель  можетъ  увеличиться  и  абсолютно  и  относительно.  Въ 
каждой  стране  всегда  были  и  теперь  еще  им16ются  громадныя  про- 
странства необработанной  и  лишенной  всякой  ц'бнности  земли,  ко- 
торый не  им1Ьютъ  сравнительно  никакой  ц'Ьнностн;  когда  это  ста* 
новится  выгоднымъ,  начинаютъ  обрабатываться  или  обстраиваться 
новые  земельные  участки.  Выдающейся  чертой  прошлаго  столМя 
было  возрастан1е  наличности  пахатныхъ  земель  и  ростъ  земельной 
площади,  занятой  городскими  постройками.  Но  даже  если  въ  данномъ 
округб  или  город'Ь  занята  вся  земля,  ея  экономическая  утилизац1я 
все  же  можетъ  быть  повышена,  а  это  равносильно  сравнительному 
росту  предложен1я.  Интенсификац1Я  землед'Ьльческаго  хозяйства  въ 
деревн'Ь  и  постройка  лучшихъ  или  бол'Ье  высовихъ  здан1й  въ  горо- 
дахъ  ведетъ  къ  тЬмъ  же  посд'ёдств1ямъ,  чт6  и  ростъ  предложен1я 
земель.  Зд'Ьсь,  какъ  и  по  отношен1ю  ко  всЁмъ  эковомическимъ  бла- 
гамъ,  истиннымъ  критер{уиомъ  является  степень  утилизами. 

Такимъ  образомъ,  хотя  различ1е  между  землей  и  другими  эле- 
центами,  образующими  капиталъ,  является  скор'1е  различ1емъ  въ 
степени,  ч'Ьмъ  по  существу,  т1&мъ  не  мен1Ье  земля  можетъ  быть  съ 
пользой  выд'Ьлена  въ  особую  ватегор1ю.  Объясняется  это  т'Ьмъ 
обстоятельствомъ,  что  возрастан1е  предложен1я  матер1альныхъ  предме- 
то1гь,  вообще  говоря,  предполагаетъ  увеличен1о  количества  самихъ 
этихъ  предметовъ,  тогда  какъ  ростъ  предложен1я  земель  основанъ 
на  различ1и  въ  ихъ  и'Ьстоположенга  и  плодород1и.  Называть  это 
законойъ  убывающей  доходности  было  бы  неточно,  такъ  какъ  этотъ 
законъ  прим'Ёнимъ  къ  всему,  что  только  им'Ёетъ  ц'Ьнность.  Однако» 
въ  прии'Ьнен1и  къ  земл'Ь  законъ  убывающей  доходности  приводитъ  ' 
къ  н16сколько  особымъ  выводамъ.  Если  предприниматель  нуждается 
въ  рабочихъ,  онъ  обыкновенно  можетъ  обезпечить  себ'Ь  достаточное 
предложен1е    труда  по  прежней    оплат'Ь,   даже    когда   существуетъ 
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изв'Бстный  пред'Ёлъ,  за  которымъ  ему  уже  невыгодно  нанимать 
больше  рабочихъ.  Если  фабриканту  нужно  увеличить  члсло  машинъ, 
онъ  обыкновенно  можетъ  купить  ихъ  по  прежнимъ  ц^наиъ,  хотя  бы 
онъ  имЪлъ  въ  виду  не  переходить  при  этой  покупк'Ь  изв'Ьстнаго 
пред']^ла.  6ъ  самомъ  л^ЪлЪ,  увеличен1е  машинъ  и  капитала  при  наимень- 
шихъ  издержкахъ— таковъ  смыслъ  общественнаго  прогресса.  Но  если 
требуется  больше  земли,  приходится  обратиться  къ  менЪе  плодород- 
лымъ  или  хуже  расположеннымъ  участкамъ,  обработка  которыхъ 
стоить  обыкновенно  дороже.  Интенсификац1я  сельскаго  хозяйства 
или  постройка  бол1^ь  высокихъ  здан1й,  о  которыхъ  мы  говорили 
выше,  равносильны,  конечно,  росту  предложен1я  земли,  но  въ  то  же 
время  они  означаютъ  и  возрастан1е  стоимости  обработки. 

Итакъ,  экономическШ  прогрессъ  можетъ  оказывать  иное  вл1ян1е 
на  землю,  ч1&мъ  на  подавляющую  массу  другихъ  производственныхъ 
благъ.  Ростъ  изобр'ЁтенШ  и  цивилизащи  им'Ьетъ  тенденц1ю  посте- 
пенно понижать  ц'бны  фабричныхъ  товаровъ,  но  ростъ  сбыта  и 
цивилизац1и  можетъ  повести  къ  большему  спросу  на  опред1&ленные 
участки  земли,  а,  значитъ,  и  къ  возрастан1ю  ц'Ьвъ  на  эти  участки. 
Ум'Ёренный  налогь  на  предметы,  воспроизводимые  по  нашему  желан1ю, 
можетъ  повести  къ  уменьшен1ю  ихъ  количества  и  къ  повышен1ю 
ихъ  ц'Ьнъ;  подобный  же  налогъ  на  землю  не  можетъ  оказать  вл1яшя 
на  ея  количество,  а,  значитъ,  и  на  возрастан1е  земельныхъ  ц'Ьнъ. 

Такимъ  образомъ,  если  съ  точки  зрШя  законовъ,  объясняющихъ 
природу  доходовъ  и  ихъ  отношен1е  къ  капиталу,  земля  является 
частью  капитала,  то  полезно  противополагать  ее  капиталу,  если  мы 
сравниваемъ  изм1&нен1я  въ  рент*!  и  ц'Ьнности  земли  съ  изм1^нен1ями 
ренты  и  ценности  другихъ  матбр1альныхъ  предметовъ,  возрастающее 
производство  и  аккумуляц1Я  которыхъ  составляютъ  прогрессъ.  Бъ 
виду  соц1альнаго  значения  этмхъ  относительныхъ  изм1^нен1й,  выд1Б- 
лен1е  земли  въ  особую  категор1ю  является  вполн'6  законнымъ  и  осно- 
вательнымъ. 


133.  Плодород1е  земли. 

Бъ  качеств'^  фактора  производства  земля  им'Ьетъ  ц-Ьиность  или 
потому,  что  доставляетъ  н1^которые  конкретные  продукты,  или  же 
потому,  что  оказываетъ  услугу,  доставляя  человеку  физическую 
опору.  Производительность  земли,  т.  е.  ц1Бнность  доставляемаго  ею 
богатства,  зависитъ  въ  обоихъ  этихъ  случаяхъ  отъ  двухъ  факторовъ— 
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отъ  оя  плодород1я  и  расположеШя.  Плодородие  зависитъ  отъ  состава 
земли  иея  протяжен1я;  подъ  располож9н1еиъ  мы  понинаемъ  геогра- 
фическое и1Ьстоположев1е  земли.  Соотв^тственио  тому  или  иному  упо- 
треблеШю,  мы  различаемъ  сл'Ьдующ1я  земельныя  категор1и:  пастбища, 
оахатныя  земли»  л'Ьса,  земли  съ  минеральными  залежами  и  городсБ1я 
земли.  Каждая  изъ  этихъ  категорШ  распадается  въ  свою  очередь  на 
подгруппы:  есть,  наприм'Ьръ,  пастбища  для  овецъ,  возъ,  свиней  и 
врупнаго  рогатаго  скота;  обрабатываемые  участви  разд'Ьляются  на 
луга  и  пахотный  земли  со  столькими  подгруппами,  сколько  имеется 
отдЪльныхъ  разновидностей  хл'ббовъ;  лЪса  и  земли  съ  минеральными 
залежами  различаются  по  характеру  деревьевъ  или  минераловъ 
(включая  сюда  так1е  не- металл ичесше  продукты,  какъ  уголь  и  масла); 
въ  городахъ  различаются  промышленные  участки,  дачныя  земли, 
земли  подъ  городсБ1я  жилища. 

Поскольку  рЪчь  идетъ  объ  элеиентахъ  плодород1я,  земля,  подобно 
вс1мъ  другимъ  формамъ  богатства,  подчиняется  закону  убывающей 
доходности.  Данный  участокъ  пастбищной  земли  можетъ  быть  досга- 
точенъ  для  изв'Ьстнаго  количества  скота;  но  есть  опред&юнная  гра- 
ница, за  которой  каждая  новая  голова  скота  повлечетъ  за  собою  все 
большее  истощен1в  почвы;  среди  скота  начнется  падежъ,  всл'Бдств1е 
недосгаточнаго  питан1я  или  бол'Ьзни,  или  же  скотъ  понизится  въ  своей 
рыночной  ц'Ьн1^.  Что  касается  пахатной  земли,  то  въ  каждый  данный 
моментъ  можно  установить  максимальный  уровень  дохода  отъ  при- 
м1нен1я  даннаго  количества  труда  или  капитала.  Небольшая  уеди- 
ненная ферма  Новой  Англ1и  можетъ  оказаться  наибол1Ье  доходной, 
еаи  поставить  работника  на  каждые  несколько  акровъ  и  не  употреб- 
лять усовершенствованныхъ  зенлед'Ьльческихъ  орудШ;  на  дальнемъ 
запад'Ь  можетъ  оказаться  бол'Ье  выгоднымъ  прим'Ьнен1е  самыхъ  доро- 
гихъ  машинъ  и  возможно  большая  эконом1я  челов1^ческаго  труда; 
въ  интенсявномъ  хозяйств1Ь  паивысшая  доходность  можетъ  быть 
достигнута  прим'Ьнеи1емъ  дорогостоющаго  удобрен1я.  Во  всЬхъ  этихъ 
случаяхъ  имеется  известный  предЪлъ,  за  которымъ  всякая  новая 
«доза»  капитала  или  труда  будетъ  давать  пропорц1онально  меньш1й 
доходъ.  Бъ  нормальныхъ  услов1яхъ  прогресса  этотъ  пред1^лъ  устава- 
влваетса  собственными  интересами  фермера.  При  систем'Ь  свободной 
Еонкуренц1и  каждый  фермеръ  стремится  добыть  изъ  своей  земли 
возможно  большее  количество  продуктовъ,  а  ч'Ьмъ  больше  производ- 
ство, т1кмъ  ниже  и  ц'Ьны.  Такимъ  образомъ  частный  интересъ  про- 
взводителя  совпадаетъ  съ  интересами  всего  общества.  Это  обстоятель- 
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ство   является   въ  одно  и  то  же  время   базисоиъ  и  оправдан1е]гь 
частной  собственности  на  обрабатываемый  земли. 

Что  касается  л'Ьсовъ,  то  зд'Ьсь  совпаден1е  частныхъ  и  публичныхъ 
интересовъ  является  далеко  не  столь  полнымъ.  Пастбища  покрыва- 
ются травою  отъ  сезона  къ  сезону.  Пахатная  земля  даетъ  урожай 
черезъ  н'ЬскольЕо  м'Ьсяцевъ,  а  сады  —  черезъ  несколько  л1^ть  посл^ 
лерваго  прим'Бнен1я  труда  и  капитала.  Напротивъ  того,  водстановлев1е 
вырубленнаго  Л'Ёса  требуетъ  н-Ьсколькихг  десятил1^т1й  или  даже  сто- 
л'Ьт1й.  Вотъ  почему  при  рац1ональномъ  л16сномъ  хозяйств1^,  ставящемъ 
оеЬ'Ь  ц1^ью  постоянное  снабжен1е  общества  Л'ёсомъ,  обыкновенно 
довольствуются  вырубан1емъ  лишь  старыхъ  деревьевъ.  Если  же  руко- 
водствоваться не  общественными,  а  частными  интересами  и  считаться 
лишь  съ  непосредственными  барышами,  тогда  бол^Ье  выгодной  является 
окончательная  вырубка  л1^са.  Когда  л'Ьсная  площадь  фактически  без- 
гранична, какъ  это  было,  наприм'Ьръ,  въ  раннШ  пер1одъ  американ- 
ской цивилизац1и,  лФсомь  не  приходится  особенно  дорожить.  Но  когда 
Л'Бса  опустошаются  до  такой  степени,  что  не  только  прекращается 
доставка  полезнаго  л1Ьса,  но  появляется  серьезная  опасность  измель- 
чан1я  р'Ькъ,  и  открывается,  какъ  наприм'Ьръ,  въ  Испан1и,  угрожающая 
перспектива  постоянно  см'бняющихся  страшныхъ  засухъ  и  опустоши- 
тельныхъ  наводнен1й,  тогда  положен1е  становится  значительно  бол1&б 
серьезнымъ.  Для  того,  чтобы  л'Ьса  могли  наилучшимъ  образомъ  вы- 
полнить соц1альныя  задачи  производства,  необходима  хозяйственная 
политика,  въ  которой  гармонически  скомбинировано  вырубав1е  ста- 
рыхъ деревьевъ  съ  сохранен1енъ  самого  л'бса.  Отчасти  по  этой  при- 
чин'Ь  правительства  вс1^хъ  странъ  удерживаютъ  л1^са  въ  свонхъ  ру- 
кахъ  или  стараются  даже  увеличить  л1^сную  площадь.  Такъ  обстоить 
Д'Ьло,  наприм'Ёръ,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  съ  ихъ  шестьюдесятью 
четырьмя  нац1ональными  л1Бсными  резервами  и  многочисленвыии 
парками.  Въ  н'Ёкоторыхъ  странахъ  д'Ьлаются  даже  попытки  устано- 
вить контроль  надъ  д'Ьятельностью  частныхъ  л1^совлад1Ьльцевъ,  съ 
ц^лью  воспрепятствовать  обезл']Ьсенью  и  способствовать  Л'Ьсонаса- 
жден1ю. 

Что  касается  земель,  содержащихъ  минеральный  залежи,  то  зд1^сь 
возстановлен1е  ископаемыхъ  богатствъ  невозможно  по  самой  природе 
вещей.  Однако,  и  зд'Ьсь  д'Ьйствуетъ  завонъ  убывающей  доходности, 
хотя  его  вл1ян1е  не  такъ  легко  обнаружить.  Въ  н'Ькоторыхъ  рудни- 
кахъ  становится  необходнмымъ  проникать  въ  почву  все  глубже  и 
глубже  для  увеличен1я  добываемаго  продукта;  всл1^дств1е  этого 
издержки  производства  увеличиваются,  и,  въ  конц'Ь  концовъ,  произ- 
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водство  становится  убыточныиъ  и  приходится  его  прекращать.  Даже 
танъ,  гд*!;  доходность  остается  какъ  будто  постоянной  изъ  года  въ 
годъ,  какъ,  напрннФръ,  въ  нефтяноиъ  и  алмазномъ  д'бл^,  или 
въ  н1^которыхъ  угольныхъ  и  жел(дОд&1ате1ьныхъ  предпр1я- 
т1яхъ,  даже  тамъ  ны  наблюдаенъ  уменьшающуюся  доходность,  по- 
тому  что  самъ  источнивъ  доходовъ  постепенно  изсяваетъ.  Въ  конц*]^ 
нзв'Ьстнаго  пер1ода  не  только  прекращаются  сами  доходы,  но  исче- 
заетъ  также  возможность  дальнЪйшаго  добыван1я  минераловъ  въ 
будущемъ.  Такимъ  образомъ,  какъ  уже  было  изложено  нами  выше, 
изъ  каждой  суммы  дохода  сл'Ьдуетъ  вычитать  изв'Ьстную  сумму,  ко- 
торая, будучи  капитализирована  по  существующей  въ  данное  время 
норм*!,  локроетъ  въ  конц'6  концовъ  весь  первоначальный  капиталъ 
и  зам1Ьнитъ  собою  ц'Ьвность  всего  первоначальнаго  имущества.  Въ 
переводе  на  обычный  коммерческ1й  языкъ,  мы  должны  им'Ьть  фондъ 
для  погашен1я  обезц']Ьнен1я,  которое,  при  известной  продолжитель- 
ности процесса,  можетъ  всец'Ьло  поглотить  весь  первоначальный 
капиталъ.  Вычислено,  напримЪръ,  на  освован1и  существующей  теперь 
нормы  производства,  что  антрацитовый  богатства  Пбнеильван1и  бу- 
дутъ  исчерпаны  черезъ  сто  или  дв'Ьсти  л']Ьтъ,  а  залежи  угля  въ 
Англ1и  еще  раньше  того.  Такимъ  образомъ  каждая  новая  «доза» 
капитала  или  труда,  затрачиваемаго  на  обработку  зенлед1^льческихъ 
учаетковъ,  должна  дать  сравнительно  меньше  продукта;  когда  же 
д16ло  идетъ  о  минеральныхъ  богатствахъ  или  о  нерацЮнальномъ 
л^сномъ  ХОЗЯЙСТВ'^,  конкретный  продуктъ  можетъ  остаться  безъ 
изм'Ьнен1я,  тогда  какъ  реальная  чистая  прибыль  на  первоначальный 
постоянный  капиталъ  становится  неизм'Ьнно  все  меньше  и  меньше. 

Указанный  законъ  остается  въ  сил'Б  и  тогда,  когда  р'бчь  идетъ 
о  городскихъ  земляхъ.  Производительная  роль  н'Бкоторыхъ  земель 
состоитъ  въ  томъ,  что  он'Ь  являются  матер1альнымъ  фундаментомъ 
для  всевозможнаго  рода  построекъ.  Въ  д'Ьйствительности  можетъ 
оказаться  выгоднымъ  зам-Бнить  палатку  деревянной  лачугой,  а 
последнюю  —  каменнымъ  домомъ;  быть  можетъ,  выгодно  зам'Ёнить 
даже  и  каменный  домъ  стальнымъ  гигантомъ,  упирающимся  въ  самое 
небо.  Очевидно,  однако,  что  раньше  или  позже  долженъ  настать 
моментъ,  когда  постройка  Ш'ке  дорогнхъ  здан1й  не  будетъ  уже 
доставлять  пропорц1ональной  затратамъ  прибыли. 

134.  Географическое  расположен1е  земли. 

Какъ  мы  уже  знаемъ,  ц'1Бнность  вс1^хъ  производственныхъ  благъ 
зависитъ  отъ  ц'ённостя  ихъ  продуктовъ  или  потребительныхъ  благъ. 
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Апельсины  ц']^нятся  дороже  картофеля  не  потому,  что  земля  подъ 
апельсиновыя  деревья  ц'1нится  дороже,  ч'Ьмъ  земля  подъ  картофель 
а  наоборотъ:  земля  подъ  апельсиновыя  деревья  ц'Ьнится  дороже  по- 
тому, что  за  апельсины  можно  получить  бдльшую  сумму,  ч1Ьнъ  за 
картофель,  добытый  съ  того  же  акра  земли.  Выгодн1^е  ли  на  давно! 
земл'Ь  садить  картофель  или  апельсиновыя  деревья,— это  часто  зави- 
ситъ  скор'Ье  отъ  расположен1я,  ч'Ьмъ  отъ  плодород1я  земли.  Самая 
плодородная  земля  можетъ  быть  настолько  отдалена  отъ  рынка,  что, 
несмотря  на  всю  свою  потенцкальную  производительную  силу,  она 
фактически  не  будетъ  имЪть  никакой  ц'Ьняости,  такъ  какъ  не  будетъ 
спроса  на  ея  продукты.  Въ  наше  время  колебан1я  ц'Ьнности  земли, 
всл1&дств1е  изм1^нен1й  въ  ея  расположен1и,  значительно  сильн1&е  гЬхъ 
колебанШ,  который  вызываются  ея  плодород1емъ.  1Тлодород1е  земли 
зависитъ  отъ  изм'Ьнен1я  погоды  и  отъ  природныхъ  случайностей,  но 
при  рацЮнальномъ  веден1и  хозяйства  можно,  вообще  говоря,  поддер- 
живать плодород1е  на  изв'Ьстной  высот-Ь  и  путеиъ  неустаннаго  внима- 
в1я  поднять  его  даже  выше,  до  опред'Ьленнаго  пред'Ьла.  Напротивъ 
того,  экономическ{я  изм(нен1я,  касающ1яся  расположен1я  земли,  часто 
бываютъ  внезапны  и  совершенно  непредвид'Ённы.  Въ  посл'Ьднее  время 
разведен1е  апельсиновъ  въ  Южной  Итал1и  было  подорвано  въ  корнЪ, 
благодаря  внезапному  обильному  ввозу  калифорн1йскихъ  фруктовъ 
на  восточные  рынки;  пшеничный  поля  въ  Англ1и  сильно  пострадали 
въ  течбн1е  посл'Ьдняго  полустолМя,  благодаря  заселеи1ю  необъят- 
ныхъ  прер1й  Америки.  И,  наоборотъ,  когда  былъ  законченъ  каналъ 
озера  Эри,  земли,  расположенныя  вблизи  конечныхъ  пунктовъ  кана- 
ла, необыкновенно  повысились  въ  ц'1н']^;  и  мы  им'1емъ  ежедневные 
прим1^ры  того,  какъ  быстро  возрастаетъ  ц'бнность  земли,  расположен- 
ной вдоль  вновь  выстроенной  жел'Ьзной  дороги. 

Вс1^  эти  соображен1я  вполне  прии'Ьнимы  и  къ  городсвимъ  зем- 
лямъ.  Въ  общемъ,  особенно  когда  мы  разсматриваемъ  значительные 
пер1оды  времени,  ц'Ьнность  городскихъ  земель  возрастаетъ  вместе  съ 
ростомъ  города.  Увеличен1е  населен1я  не  влечетъ  за  собою  роста  зе- 
мельныхъ  ц'Ённостей  лишь  въ  томъ  случа'Ь,  если  оно  сопровождается, 
какъ,  наприм'Ьръ,  въ  настоящее  время  въ  Неапол1^,  уменьшен1емъ  про- 
иышленнаго  расцвета,  а,  значить,  и  уменьшен1емъ  доходовъ  потреби- 
телей и  квартиронанимателей.  Но  тамъ,  гд'Ь  происходить  увеличеше 
населен1я  рядомъ  съ  ростомъ  благосостоян1я,  ц'Ьнность  земли  есте- 
ственно поднимается.  изм'Ьнен1е  въ  ситуац1и  земли  не  всегда  вле- 
теть за  собою  ростъ  зенельныхъ  ц1^нностей.  Н'Ьвоторые  земельные 
участки  въ  окрестностяхъ  иью*1орка  им'Бютъ  въ   настоящее  время 
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меньшую  ц'Ьнность,  ч'Ьмъ  н']^вольео  десятнл1^тя1й  тому  назадъ,  по- 
тому ято  водна  цронышленнаго  оживлев1я  или  мода  скор1^б  спала, 
ч^мъ  поднялась.  ПроведеШе  новыхъ  улмцъ  повысило  ц'Ьнность  однихъ. 
участвовъ  и  понизило  ц-Ьниость  другихъ. 

Въ  большей  зависимости  отъ  расположен1я  находится  переходъ 
земель,  въ  изв'Ьстныхъ  пред'Ьлахъ,  изъ  одной  категорИ  въ 
другую.  Еонечно,  трудно  получить  хорошШ  урожай  риса  съ  полей^ 
богатыхъ  алмазами;  точно  также  трудно  добыть  овесъ  тамъ,  гд'Ь 
растутъ  гуттаперчевыя  деревья.  Но  пастбище  иожетъ  превратиться 
въ  пшеничное  поле,  пшеница  можетъ  быть  заи'Ьнена  садовыми 
деревьями,  а  ферма  съ  интенсивнымъ  хозяйствомъ  можетъ  превра- 
титься въ  дешевый  пригородный  плацъ,  или  же  въ  дорогую  тор- 
говую площадь.  Въ  этомъ  смысл'Ь  земля  обладаетъ  большой  подвиж- 
ностью. Съ  физической  точки  зр^н1я  земля  неподвижна,  въ  то  время 
какъ  все  остальное  отличается  подвижностью — на  этомъ  покоится 
юридическое  различ1е  между  движимымъ  инедвижимыиъ  имуществомъ. 
Но  съ  экономической  точки  зр1^н1я  земля  подвижна,  а  капиталъ,  въ 
противуположность  земл'Ь,  неподвиженъ.  Каждая  машина  исполняетъ 
лишь  одну  опред'Ьленную  работу  и  только  въ  самыхъ  р'Ьдкихъ  слу- 
чаяхъ  можетъ  быть  пригодна  для  чего-нибудь  иного;  участокъ  земли, 
напротивъ  того,  иожетъ  нередко  служить  саиымъ  разнообразнымъ 
ц1^лямъ.  Всяк1й  экономическ1й  факторъ,  изм'Ьняющ1й  относительное 
расположен1е  земли,  сообщаетъ  ей  изв1^стную  подвижность.      3 

Тавъ  какъ  расположен1е  земли  является  однимъ  изъ  важнФйшихъ 
элеиентовъ  ея  доходности,  то  и  всЬ  изм1Ьнен1я,  который  сводятся  къ 
уменьшен1ю  разстоян1я  между  производителемъ  и  потребителемъ,  сл1Ь- 
дуеть  признать  в'Ьхами  прогресса.  Н1Ькоторые  источники  добываШя 
продувтовъ  могутъ  упасть  въ  ц'Ьн'6,  какъ  это  было,  наприм'Ьръ,  съ 
ново-англ1йскими  фермавщ  и  апельсиновыми  рощами  въ  Итал1и;  но 
существующая  сумма  богатства,  какъ  ц1Уаго,  увеличивается,  благо- 
даря уменьшен1ю  стоимости  производства.  Важно,  однако,  помнить, 
что  поскольку  производительность  земли  зависитъ  отъ  ея  располо* 
жешя,  возрастан1е  ея  данности  все  меньше  и  меньше  зависитъ  огь 
участ1я  ея  въ  производств*  чисто  землвд*льческихъ  продуктовъ.  Про- 
мышленное предпр1ят1е  обыкновенно  устраивается  въ  город'Ь  по  той 
же  причин'Ь,  по  которой  поселяются  въ  немъ  и  рабочШ  и  адвокаты 
большая  стоимость  земли  подъ  фабрику  или  жилище  бол'Ье  ч1^иъ 
окупается  уменьшен1емъ  издержекъ  производства  въ  другихъ  отно- 
шен1яхъ  или  же  ожидан1емъ  бол-Ье  высокихъ  доходовъ.  По  ыЦЬ 
роста  промышленности  и  народонаселен1я  производительность  землв 
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все  болЪе  и  бодФе  зависитъ  отъ  распоюжеШя  и   относительно   все 
нен'Ье— отъ  ея  плодород1я. 


135.  Обработка  земли. 

Поскольку  р1^чь  идетъ  о  расположен1и  земли,  ростъ  ея  произво- 
дительности зависитъ  исключительно  отъ  прогрессивнаго  7Мбньшен1я 
<)тоимости  транспорта.  Поскольку  р'Ьчь  идетъ  о  плодород1л  земли, 
человеческой  изобр'Ьтательности  открыть  значительно  большШ  про- 
сторъ.  Обработка  земли— это  прим'Ёнен1е  къ  ней  челов*чесваго  тру- 
да. Продукты  збмлед'Ьл1я  обыкновенно  разд&1яются  на  плодовыя  ра- 
стен1я,  злаки^  корневыя  и  стручковый  растен1я.  Еориовыя  травы  и 
вЪкоторыя  корневыя  растен1я  не  засЬваются;  возд'Ьлыван1е  и  улуч- 
шен1е  этихъ  растен1й  играетъ  приблизительно  ту  же  роль  въ  хозяЯ- 
ственномъ  прогрессе,  чтй  и  приручвн1е  дикихъ  животныхъ.  Въ  раз- 
вит1и  землед'Ьл1я  можно  просл'Ьдить  пять  важн1^йшихъ  стад1й. 

1)  Первая  стад1я— это  система  кочующаго  землед'Ьл1я  или  хищнк- 
ческаго  хозяйства.  Эту  стад1ю  можно  наблюдать  на  зар'Ё  истор1и  во 
всЬхъ  странахъ,  всюду,  гд'Б  земли  много  и  гд1^  челов1^ческоб  обще- 
ство стоить  на  исходЪ  охотничьяго  или  пастушескаго  пер10да  свое! 
истор1и.  Одинъ  какоВ-либо  участокъ  обрабатывается  грубъйшимъ  обра- 
зомъ  годъ  или  два,  и  когда  почва  начинаетъ  проявлять  признаки 
истощен1Я,  землед'Ьлецъ  псреходитъ  къ  новому  участку,  между  тЪчъ 
вакъ  старый  участокъ  остается  долгое  время  безъ  всякаго  употреб- 
лен1я,  пока  не  возстановится  его  прежнее  плодород1е.  Тамъ,  гд'Ь  земля 
покрыта  л'Ёсомъ,  ее  расчищаютъ  при  помощи  огня:  древесный  пе- 
пелъ  удобряетъ  почву,  а  пни  остаются  тутъ  же  и  сгниваютъ,  Тамъ, 
гд*]^  земля  расположена  вблизи  морского  берега,  напр.  въ  Америван- 
скихъ  колон1яхъ,  въ  качеств*  удобрен1я  часто  употребляются  водо- 
росли. 

Хищническая  культура  применялась  какъ  къ  корневымъ  расте- 
н1ямъ,  такъ  и  къ  злакамъ.  Культура  корневыхъ  растеши  обыкно- 
венно предшествуетъ  культур*  злаковъ;  ни  одна  цивилизац1я  не 
основывалась  исключительно  на  культур*  корневыхъ  растен1й.  Въ 
Америк*,  наприм*ръ,  до  появлен1я  европейцевъ,  картофель  и  машокъ 
уступили  м*сто  маису;  гд*  этого  не  было,  какъ  наприм*ръ  въ  Гаи- 
ти, прогрессъ  былъ  весьма  незначителенъ.  Какъ  уже  было  указано 
Пэномъ,  только  культура  злаковъ  въ  достаточной  м*р*  вознаграж- 
даетъ  и  стимулируетъ  трудъ  и  изобр*тательность  челов*ка. 
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2)  Вторая  стад1я — ^это  поверхностная  обработка  или  однодольное 
(з1а110пегу)  хозяйство.  По  м'ЬрЪ  того,  какъ  исчезаютъ  л1^са  и  уменьшается 
кодичество  свободныхъ  земель,  хищническое  кочевое  хозяйство,  усту- 
паегь  мФсто  бол^е  ос1кдлому  земледШю.  Многое,  конечно,  зависЬло 
при  этомъ  отъ  клииатическихъ  условШ.  Въ  Староиъ  Св'бтЁ  были  най- 
дены дих1е  злаки,  которые  сдЪлали  возможнымъ  возд'Ёлыван1е  пше- 
ницы, 4чкеня,  овса,  рзки,  проса  и  риса.  Что  касается  Новаго  Св1^та, 
то  хотя  зд'Ьсь  существовали  друПя  хдЪбныя  растея1я,  маисъ  вскоре 
сд-блалея  фактически  единственнымъ  возд'блываемымъ  злакомъ.  Это, 
а  также  и  то  обстоятельство,  что  въ  историческ1я  времена  зд1^ь  не 
было  вьючныхъ  яшвотныхъ,  быковъ  и  лошадей,  въ  достаточной  сте- 
певи  объясняетъ,  почему  инд'Ьйцы  въ  Мексик'Ё  или  Перу  не  достиг- 
ли столь  высокаго  уровня  цивилидац1и,  какъ  туземцы  Аз1и  и  Европы. 
Тамъ,  гд1^  почва  состоитъ  изъ  аллюв1альныхъ  отложен1й  или  отли- 
чается плодород1емъ  по  другимъ  кахимъ-либо  причинамъ,  достаточно 
мал-Ьйшаго  удобрен1я,  чтобы  земля  давала  фактически  неарекращаю- 
щ1Яся  урожай.  Система  поверхностной  обработки  можетъ  быть  по- 
этому названа  однопольной  системой.  Тамъ,  гд'Ь  земля  сохраняетъ 
свое  плодородЮ  при  незначительной  затрат'Ь  труда  и  гд1^  им'Ьется 
постоянный  спросъ  на  данный  продуктъ,  однопольная  система  можетъ 
просуществовать  долгое  время. 

3)  Обыкновенно,  однако,  если  мы  предоставляемъ  земл1Ь  ту  или  иную 
форму  отдыха,  илодород1е  ея  повышается.  Зд'Ьсь  мы  им'Ьемъ  д1&ло 
€ъ  третьей  стад1ей,  которую  лучше  всего  назвать  перем1^ннымъ  или 
мяогопольнымъ  хозяйствомъ.  Урожай  см'Ьняется  паромъ;  въ  одномъ 
году  данный  участокъ  зае1Ьвается,  а  въ  сл'Ёдующеиъ  онъ  уже  слу- 
жить пастбищемъ.  Въ  каждое  время  им'Ьются  поэтому  два  поля — 
одно  подъ  посЁвъ,  а  другое  подъ  паръ,  Вотъ  почему  эта  система 
называется  также  двухпольной.  Скоро  было  однако  найдено,  что  еще 
лучш1е  результаты  могутъ  быть  достигнуты  путемъ  пер1одической 
см'Ьвы  одного  хлЪба  другимъ;  такимъ  образомъ  была  установлена 
трехпольная  система,  при  которой  данное  поле  засЁвается  одинъ  годъ 
пшеницей,  другой  годъ  овсомъ,  а  трет1й  годъ  оставляется  подъ  па- 
ромъ. Вта  система,  господствовавшая  во  всей  среднев'Бковой  Европ1^, 
называется  также  чрезполосной  системой,  потому  что  земля  разби- 
вается на  узк1Я  полосы,  при  чемъ  каждый  землед&оецъ  влад^етъ  въ 
различныхъ  частяхъ  поля  одной  или  н1^сколькими  полосами,  отде- 
ленными отъ  другихъ  полосъ  не  плетнемъ  или  изгородью,  а  межой 
дли  бороздой. 

4)  Четвертая  стад1я  землед'Ёл1я  достигается  тогда,   К01^да   пред- 
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ставляется  возможнымъ  отказаться  отъ  оставлен1я  н'Ькоторыхъ  уча- 
стЕОВъ  подъ  паромъ.  Достигается  это  такииъ  7велнчбн1биъ  количе- 
ства  и  разнообраз1я  посБвовъ  и  такимъ  искуснымъ  употреблен1еыъ 
животнаго  и  нинеральнаго  удобрен1я,  при  вотороиъ  становится  ^з- 
можнымъ  поддерживать  плодород1е  почвы  фактически  на  одномъ  и 
томъ  же  уровн'Ё,  не  оставляя  земли  подъ  пароиъ.  Эта  система  изве- 
стна подъ  назван1емъ  сЬвооборота,  а  въ  бол'Ье  развитой  своей  фори^ 
она  называется  сНуегзШес!  (агт1п§;.  Эта  система  состоитъ  въ  попе- 
рем'Ённомъ  зас1Ьван1и  поля  злаками  и  корнеплодными  растен1ями,  н 
въ  особенности  въ  прим'Ьнен1и  травос'Ьян1я  (клеверъ  и  т.  п.)-  Въ 
Англ1и,  гд'Б  переходъ  къ  этой  стад1и  хозяйства  соверпшлся  нъ  ХУШ 
стол'Бт1и,  система  эта  называется  также  системой  огораживан1я:  зеи- 
лед1^льцы  перестали  разбивать  свои  участки  на  узв1я  полосы;  все 
поле  обрабатывается  однимъ  и  т'Ьмъ  же  образомъ,  отд^пенное  огь 
другихъ  полей  плетнемъ  или  изгородью. 

Первобытный  системы  землед'Ьл1я  требуюгь  обширныхъ  про- 
странствъ  земли  и  сравнительно  мало  труда.  Он'Ь  называются,  по- 
этому, экстенсивными  системами.  Ч'Бмъ  больше  д'Ьлается  усил1й  для 
получен1я  богатаго  урожая  путемъ  9коном1и  въ  земл1^,  а  не  въ  тру- 
д*!,  т'Ьмъ  ближе  мы  подходимъ  къ  систем16  интенсивнаго  хозяйства. 
Нов']Бйшая  форма  крупнаго,  или,  какъ  его  обыкновенно  называютъ, 
капиталистическаго  хозяйства,  которая  будетъ  разсмотр']Ьна  нами 
ниже,  достигается  тогда,  когда  люди  находятъ  для  себя  бол-Ье  вы- 
годнымъ  ввести  большую  дконом1ю  въ  пользован1и  земли,  путемъ 
прим'Ьнен1я  капитала  въ  вид'Ь  усовершенствованныхъ  землед^ьче- 
скихъ  оруд1й.  Однако,  экстенсивное  хозяйство  можетъ  въ  любой  пе- 
ршдъ  оказаться  бол-Ье  экономнымъ,  Ч'Бмъ  интенсивное. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  мы  находимъ  большинство  этихъ 
фазъ.  ВслЪдъ  за  пер1одомъ  хищническаго  хозяйства  и  выжиган1я  л1Ьсовъ 
быстро  наступилъ  пер1одъ  поверхностной  обработки  или  однопольваго 
хозяйства,  который  и  теперь  еще  существуетъ  на  6ольшинств1&  полей 
южныхъ  штатовъ.  Иногопольное  хозяйство,  напротивъ  того,  про- 
цв'Ьтало  лишь  въ  немногихъ  частяхъ  Востока,  потому  что  быстрый 
ростъ  богатствъ  на  с'Ьвер'6  и  на  запад'Ё  д'Ьлалъ  выгоднымъ  переходъ, 
съ  одной  стороны,  къ  крупному  капиталистическому  землед']^1ю,  а 
съ  другой,  къ  бол1Бе  интенсивной  систем']^  севооборота.  Интенсивная 
эвсплуатац1Я  земли  влечетъ  за  собою  постоянный  изм'6нен1я  въ  обла- 
сти хозяйства.  Такъ,  наприм1&ръ,  въ  значительной  части  восточныхъ 
штатовъ  возд'Ьлыван'ю  злаковъ,  за  исЕлючен1емъ,  пожалуй,  кукурузы, 
сд'Ьлалось  невыгоднымъ.  Иен'Ье  плодородный  земли  были  превращены 
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въ  ностоянныя  пастбища;  рость  средней  урожайности  пахатныхъ  и 
луговыхъ  земель,  ви'ЬстЬ  съ  ростомъ  количества  кормовмхъ  травъ  и 
введен1емъ  усовершенствованныхъ  зернохраяилищъ,  олечетъ  за  собою 
уиеньшен1е  относятельнаго  Боличества  обрабатываемой  земли.  Куль- 
мннацЮнный  пунвтъ  этого  переходнаго  процесса  занимаетъ  молочное 
хозяйство  и  садовыя  фермы  густо  населенныхъ  центровъ.  При  изв^* 
стной  свобод'Ь  и  интеллигентности  фермеръ  иожетъ  самъ  съ  усп-Ьхонъ 
избрать  ту  форму  обработки,  которая  наибол1^  выгодна  для  него  и 
наиболее  продуктивна  для  общества. 


ГЛАВА  XXI. 


Капитал  ъ. 
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137.  Категор1и  напитала. 

Мы  В1д1Уи,  что  капиталь,  въ  широкоиъ  снысл1Ь  этого  слова, 
включаетъ  въ  себя  все,  что  ии1^втъ  капитальную  ценность.  Общая 
сумма  капитала  эквивалентна  общей  суммЬ  богатства.  При  такомъ  по- 
ниманШ  его,  капиталъ  распадается  на  три  крупныя  категор1и.  Во* 
первыхъ,  потребительный  капиталъ  или  богатство,  представляющее 
собою  непосредственную  полезность,  кавъ  наприм'бръ,  пища,  драго* 
цЪнныя  украшен1я,  книги  въ  рукахъ  потребителя;  во-вторыхъ,  рос- 
товщияеск1й  или  саиовозрастающ1й  капиталъ  (ксгаиуе  ог  асц11181иуе 
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сар14;а1),  т.  е.  всякая  форма  богатства,  основаннаго  на  моноподш, 
или  денежной  прибыльности  прбдпр1ят1я;  въ-третьихъ,  производи- 
тельный вапиталъ,  или  конкретное  благо,  которымъ  челов'Ькъ  поль- 
зуется для  производства  новыхъ  благь.  Говоря  о  вапитал'Ь,  какъ  объ 
агент'Ь  производства,  мы  яиЪьжъ  въ  виду  именно  последнюю  его 
категор1ю.  Съ  точки  зр'Ьн1я  прогресса,  эта  категор1я  является  ваибо- 
л1^е  важной,  такъ  какъ  первое  услов1е  прогресса— это  уввличен1е  вон- 
кретныхъ  б.1агъ,  составляющихъ  богатство. 

Понимаемый  въэтомъ  именно  смысл1Ь,  вапиталъ  распадается,  да- 
л1^е,  на  землю  и  друг1е  виды  капитала.  Это  разд'Ьлен1е  становится 
ненужнымъ,  если  мы  разсматриваемъ  лишь  первый  дв'Ь  категор1и 
капитала,  —  потребительный  и  ростовщически.  Пользуемся  лп  мы 
своимъ  им'Ён1емъ  или  наслаждаемся  принадлежащей  намъ  картиной— 
ни  одинъ,  ни  другой  предметъ  не  могутъ  быть  пр1умножены  въ  ка- 
честв16  потребительнаго  капитала.  Столь  же  несущественнымъ  является 
и  то,  покупаемъ  ли  мы  за  опред'бленную  сумму  доходную  ферму  или 
государственный  бумаги — и  въ  томъ  и  въ  другомъ  случае  мы  им^мъ 
д'Ьло  съ  опред1^леннымъ  количествомъ  ростовщичесваго  капитала.  Но  въ 
качестве  агента  производства  земля,  какъ  мы  уже  вид&1и,  находится 
въ  особенномъ  общественномъ  отношен^  къ  производителю  и  играетъ, 
кром11  того,  столь  важную  роль  въ  сравнен1и  съ  другими  категор1ям1 
вонкретныхъ  благъ,  что  ее  ц'блесообразн^^е  всего  выд'Блить  въ  отд'Ьль- 
ную  категор1ю  и  подвергнуть  особому  разсмотр*н1ю. 

Въ  качеств1Б  агента  производства  вапиталъ  разд'Ьляется  иногда  на 
фиксированный  (Пхес!)  и  циркулирующ1й  капиталъ.  Первоначальвое 
различ1е,  установленное  Адамомъ  Смитомъ,  состояло  въ  томъ,  что 
циркуляру ющШ  капиталъ  охваты  ваетъ  блага,  которыя  становятся 
прибыльными  лишь  путемъ  циркуляц1и,  перехода  ихъ  изъ  однЬхъ 
рувъ  въ  друпя,  напр.  законченные  продукты,  тогда  какъ  фиксиро- 
ванный капиталъ  (напр.  домъ)  можетъ  давать  доходъ,  оставаясь  въ 
одн'Ьхъ  и  тЁхъ  же  рукахъ.  Фактически,  однако,  единственный  родъ 
капитала,  обращен1е  котораго  неограничено,  это— деньги;  что  же  ка- 
сается другихъ  родовъ  капитала,  то  число  ихъ  оборотовъ  можегь 
ограничиться  только  переходомъ  изъ  одн'Ьхъ  рукъ  въ  друПя,  какъ 
это  бываетъ  въ  случа'Ь  поступлен1я  продукта  прямо  отъ  производи- 
теля къ  потребителю.  Одной  изъ  важнЪйшихъ  Ц'Ьлей  промышлен- 
ности и  является  уменьшен1е  этой  цирвуляхЦи  до  самыхъ  узкихъ 
разм'Ьровъ. 

Указанное  различ1е  можно  объяснить  и  другимъ  путемъ.  Можно 
сказать,  что  фиксированный  капиталъ  охватываетъ  собою  тЪ  блага, 
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Боторыя  могутъ  быть  неоднократно  употреблены  для  производствен- 
ныхъ  цЪлеЛ^  не  претерпевая  при  этоиъ  особенно  большигь  изм'1не. 
нШ;  цирв7лирующ1й  же  капиталъ  состоитъ  нзъ  благь,  который,  бу- 
дучи употреблены  одинъ  только  разъ,  уже  переходить  изъ  ватегор1и 
производствевныхъ  благъ  въ  категор1ю  потребительныхъ  благь.  Ма- 
шина, по  этой  терминолойи,  будетъ  фивсированнынъ  вапиталомъ,  а 
кожа  передъ  превращвн1вмъ  ея  въ  обувь— цирвулирующииъ  капита- 
ломъ.  Въ  дМствительности  здФсь  противополагаются  долгов1^чныя  и 
€Боропортящ1яся  блага.  Иногда  различаютъ  еще  активную  и  пассив- 
еую  форму  капитала:  активная  форма  капитала—это  фиксированный 
капиталъ,  напр.  машина,  придающая  веши  определенный  видъ  и 
отпечатокъ;  пассивный  капиталъ  —  это  циркулирующ1й  капиталъ, 
напр.  кожа,  воспринимающая  этогь  определенный  видъ  и  отпеча- 
токъ. Эта  териинолог1я  менее  удачна,  такъ  какъ  ею  затемняется 
тотъ  фактъ,  что  все  формы  производительнаго  капитала  въ  действи- 
тельности вооперируютъ  другъ  съ  другомъ  и  въ  этомъ  смысле  явля- 
ются реально  активными. 

Капиталъ  классифицируется  еще  сообразно  своему  употреблен1ю; 
въ  этомъ  случае  онъ  разделяется  на  земледельческШ,  торговый,  про- 
мышленный и  финансовый  капиталъ. 

1)  Подъ  земледельческимъ  капиталомъ,  строго  говоря,  понимается 
н1Ьчто  отличное  отъ  земли  или  капитала,  принявшаго  форму  земель- 
наго  владен1я.  ЗемледельческШ  капиталъ— не  земля,  а  то,  что  при- 
меняется къ  земле;  капиталъ,  принявш1й  форму  земельнаго  владе- 
н1я,  это  сама  почва.  Когда  мы  говоримъ  о  человеке,  вкладывающемъ 
свой  капиталъ  въ  землю,  мы  имеемъ  въ  виду,  что  онъ  покупаегь 
на  свои  деньги  определенный  участокъ  земли;  когда  же  мы  гово 
римъ,  что  человекъ  прилагаетъ  къ  земле  свой  капиталъ,  мы  подра- 
зумеваемъ  подъ  этимъ,  что  онъ  затрачиваетъ  свои  деньги  на  по- 
купку лучшихъ  машинъ,  удобрен1я,  на  дренажъ,  на  пр1обретен1е 
скота  и  т.  п.  Въ  пврвомъ  случае  мы  имеемъ  дело  съ  поземельнымъ 
капиталомъ,  во  второмъ  —  съ  земледельческимъ  капиталомъ.  Часто, 
однако,  это  различ1е  не  замечается. 

2)  Когда  капиталъ  лринимаетъ  форму  пароходовъ,  доковъ,  то- 
варныхъ  складовъ  и  т.  п.,  мы  называемъ  его  торговымъ  капиталомъ. 
Когда  капиталъ  применяется  къ  процессамъ  промышленности  въ  бо- 
ли  узкомъ  ея  смысле,  мы  называемъ  его  промышленнымъ  капита- 
ломъ. Съ  известной  точки  зрен1я  одинъ  и  тотъ  же  предиетъ  можетъ 
быть  разсматриваеиъ  последовательно  какъ  промышленный,  торговый 
или  земледельческШ  капиталъ.  Фургонъ  изготовляется  на  экипа^кной 
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фабрике  и  зат^^нъ  можетъ  быть  употребляемъ  для  проиышленныхъ 
нуждъ  на  другой  фабрике;  онъ  можегь  быть  употребляемъ  куацомъ 
II  можетъ,  наконецъу  быть  проданъ  фермеру  для  употреблен1я  его 
на  ферм'6,  служа  тавимъ  образомъ  посл1Ьдовательно  пронышленнынъ» 
торговымъ  и  зеилед'Ьльчесвянъ  вапиталомъ  Характерной  чертой  на- 
шего времени  является  возрастающее  значен1е  промышленнаго'  ка- 
питала. 

3)  Подъ  фннансовымъ  капнталонъ  мы  подразум1Ьваемъ  не  столько 
конкретные  предметы,  сколько  деньги,  употребляемый  для  фивансиро- 
ран1я  различныхъ  экономическихъ  предпр1ят1й.  Прибыль,  доставляе- 
мая экономическою  д'Ьятельностью,  можетъ  быть  накоплена  въ  вид1; 
драгоц'Ьнностей  или  денегъ;  это  избыточное  богатство  и  есть  финан- 
совый капиталъ;  въ  любой  моментъ  онъ  можеть  быть  употребленъ 
на  промышленное  предпр1ят1е.  Въ  нов16йшее  время  этотъ  избытокъ 
богатства  принимаетъ  не  только  форму  денегъ,  но  и  форму  аБЦ1й 
или  процентныхъ  бумагъ  всевозможнаго  рода.  Крупный  финансовый 
капиталъ  поддврживалъ  посл'Ьдовательно  всЬ  формы  экономической 
деятельности  человека.  Въ  посл'Ьдн1е  годы  классическаго  Рима  фи- 
нансовый капиталъ  былъ  тЬсно  связанъ  съ  землей;  рабы  были  важ- 
н'Ёйшей  формой  капитала.  На  ВостокЬ,  съ  его  развитой  экономиче- 
ской жизнью,  такъ  же  какъ  и  въ  средн1е  вЪка,  финансовый  капи- 
талъ былъ  тЬсн'Ёйшимъ  образомъ  связанъ  съ  торговлей;  банкиры 
были  королями  торговли.  Въ  нов1Ьйшее  время  финансовый  капиталъ 
все  бол'Бе  и  бол16е  ассоц1ируется  съ  промышленностью:  акц1и  про- 
мышленныхъ  обществъ  быстро  завоевываютъ  себ'Ь  господствующее 
положен1е  на  биржФ,  даже  въ  сравнеШи  съ  акц1ями  жел^зныхъ  до- 
рогъ  и  банковъ.  Современный  капиталъ— по  преимуществу  капиталъ 
промышленный. 


138.  Функц1я  капитала. 

целью  всякой  экономической  деятельности  является  получен1е 
излишка  или  прибыли  путемъ  увеличеШя  полезностей  и  уменьшен1я 
издержевъ  производства.  Производство  доставляетъ  прибыль  двумя 
путями — оно  расширяетъ  машинный  инвентарь  и  уменьшаетъ  проил- 
водственныя  издержки.  Иногда  оно  достигаетъ  и  того  и  другого. 
Въ  качестве  агента  производства  капиталъ  играетъ  въ  этомъ  про- 
цессе громадную  роль. 

Производительность  труда  заключается  въ  томъ,  что  при  его  по* 
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НОЩИ  одинъ  и  тотъ  же  результатъ  хожетъ  быть  достигнуть  съ  мень- 
шими затратами  труда.  Еапнталъ  —  это  помощвижъ  челов'Ьчесваго 
труда;  онъ  уменьшаетъ  трудъ,  становясь  между  трудоиъ  и  его  про- 
дуктомъ.  Въ  ироцессФ  производства  каинталъ  играетъ  роль  посред- 
«твующаго  звена.  Когда  мы  нуждаемся  въ  вод'Ьу  мы  можемъ  въ  лю- 
бое время  пойти  къ  р'ЁК'Ь  и  принести  ведро  воды;  но  мы  можемъ 
тавже  затратить  изв'Ьстный  трудъ  и  на  постройку  насоса. .  Работая 
надъ  насосомъ,  мы  теряемъ  время  и  энерЛю;  но  завончивъ  постройку 
насоса,  мы  достигаемъ  ц'Ьннаго  сбережен1я  времени  или  избытка  по- 
лезности надъ  издержками  производства.  Вм'Ьсто  непосредственнаго 
лрим%нен1я  нашего  труда  къ  самому  источнику  воды,  мы  ставимъ 
между  этимъ  источникомъ  и  нами  изв1^стную  сумму  капитала  —  на- 
<юсъ.  Насосъ  не  только  оплачиваетъ  сд'Ьланвыя  на  него  затраты,  но 
оставляетъ  еще  изв'Ьстпый  излишекъ,  который  можетъ  быть  превра- 
шенъ  въ  любую  форму  богатства.  Отсюда  видно,  что  капиталъ  такъ 
же  производнтеленъ,  вакъ  и  трудъ.  Правда,  капиталъ  еще  не  есть 
причина  ценности,  вакъ  не  является  такой  причиной  и  трудъ.  Но 
когда  трудъ  доставляетъ  возрастающШ  избытокъ  полезности,  мы  на- 
зываемъ  его  производительнымъ;  когда  то  же  самое  доставляется  ка- 
питаломъ,  мы  и  посл1^дн1й  называемъ  производительнымъ.  Если  на- 
сосъ не  работаетъ,  т.  е.  если  онъ  не  увеличиваетъ  избытка  полезности, 
онъ  лип1енъ  всякой  ц-Ьвиости,  какъ  рентной,  такъ  и  капитальной, 
а  лишенный  капитальной  ц'Ьнности,  онъ  не  будетъ  частью  того 
ц'^аго,  которое  составляетъ  капиталъ.  Но  если  онъ  работаетъ,  т.  е. 
осли  онъ  действительно  представляетъ  собою  капиталъ,  онъ  пропзво- 
дителенъ,  потому  что  доставляетъ  чистый  избытокъ  сверхъ  того, 
что  было  бы  произведено  однимъ  только  трудомъ,  безъ  помощи 
насоса. 

Однако,  указан1е  на  то,  что  капиталъ  играетъ  въ  производств'^ 
роль  посредствующаго  звена,  можетъ  вызвать  н1^которыя  недоразу- 
мЪн1я.  На  первый  взглядъ  можетъ  показаться,  что  выступлен)е  ка- 
питала, какъ  посредствующаго  фактора,  удлиняетъ  иер1одъ  производ- 
ства. Въ  прежнее  время  потребитель  почти  сейчасъ  же  получалъ  за- 
казанную имъ  вещь,  обувь  у  сапожника  или  1гЬпь  у  кузнеца;  въ 
настоящее  время  начало  производства  обуви  или  ц^пи  и  моментъ, 
когда  эти  продукты  переходятъ  въ  руки  потребителя,  отд'ёляются  до- 
вольно значительнымъ  проиежуткомъ.  Благодаря  участ1ю  капитала, 
процессъ  разд-ЬдеЛя  труда  доведенъ  до  высшаго  своего  разви- 
т1я.  Капиталъ  необходимъ  для  закупки  сырья  большими  парт1ями, 
для  пр1обрЪтен1я  фабрики  и  машинъ,  для  вознагражден1я  рабочихъ, 
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ДЛЯ  сохранеШя  продувтовъ  на  сиад'Ь  и  распредЪлен1я  ихъ  между 
розничными  торговцами.  Ч^мъ  больше  доля  участ1я  капитала,  гЬнъ 
сложнее  процессъ  производства. 

Съ  другой  стороны,  очевидно,  что  одинъ  вавой-либо  процессъ 
или  опред'бленная  часть  процесса  могутъ  быть  завончены  при  по- 
мощи машины  значительно  свор1^е.  Зам'Ьна  труда  вапиталомъ,  т.  е. 
зам1^на  ручного  труда  машиннымъ,  означаетъ  совращен1е  продолжи- 
тельности нроизводственнаго  процесса.  Передъ  нами,  такимъобразомъ, 
важущееся  противор(ч1е:  вапиталъ  въ  одно  и  то  же  время  и  сокра- 
щаеть  и  удлиняетъ  продолжительность  производства.  Онъ  совращаетъ 
продолжительность  отд'Ьльныхъ  процессовъ  производства  и  въ  то  же 
время  удлиняетъ  продолжительность  всего  процесса  въ  цёломъ. 

Не  трудно,  однако,  примирить  это  противорЪч1е.  Машина  сбере- 
гаетъ  время,  но  для  изготовлен1я  машины  тавже  требуется  время, 
тавъ  что  весь  процессъ,  въ  общемъ,  удлиняется.  Машина  произво- 
дительна, такъ  какъ  доставляетъ  настолько  больше  продуктовъ,  что 
ценность  ихъ  скоро  съ  избыткомъ  покрываетъ  энерг1ю,  затраченную 
на  изготовлен1е  машины.  Такимъ  образомъ,  съ  точки  зрЪн!я  про- 
изводства въ  его  ц1^омъ,  приходится  констатировать  зд-Ьсь  сбережение 
времени,  изм'Ьряемое  сокращен1емъ  издержекъ  производства;  если  же 
имФть  въ  виду  одинъ  какой-либо  продуктъ,  то  здЪсь  мы  наблюдаемъ 
удлинен1е  производственнаго  процесса, — удлинен1е,  которое  бол^е 
чФмъ  компенсируется  т1^мъ,  что  данный  продуктъ  является  теперь 
лишь  незначительной  единицей  въ  общей  масс1^.  Ц'Ьнность  этой  еди- 
ницы пропорцЮнальна  ц'Ьнности  всей  массы. 

Наконецъ,  съ  известной  точки  зр'Ьн1я,  роль  капитала  въ  процессе 
производства  можетъ  быть  признана  прямо  противоположной  той, 
воторую  мы  тольво-что  изображали.  Если  мы  разсматриваеиъ  не 
отд'Ьльную  часть  вапитала,  а  весь  вапиталъ  въ  ц'Ьломъ,  мы  можемъ 
свазать,  что  вапиталъ  сближаетъ  трудъ  и  потреблен1е.  Тавъ,  въ 
врупной  сапожной  фабрив1Б  нзготовлен1е  важдаго  отдЪльнаго  сапога 
требуетъ  довольно  много  времени;  но  въ  важдый  данный  моментъ 
въ  одномъ  вонц!^  фабриви  поступаетъ  сырой  матер1алъ,  авъ  другомъ— 
выходить  готовая  обрь.  Въ  прежнее  время  сапожнивъ  заванчивалъ 
одинъ  сапогъ  и  зат1Ьмъ  начиналъ  новый;  теперь  начало  и  вонецъ 
изготовлеШя  обуви  происходятъ  въ  одно  и  то  же  время.  Тавимъ 
образомъ,  фунвц1я  вапитала,  вавъ  производительваго  фонда, 
состоитъ  фавтичесви  въ  соединен1и  труда  и  потреблен1я.  Инди- 
видуальные вапиталы  разд'бляютъ  трудъ  и  потреблен1е,  капиталь 
въ   цЪломъ   соединяетъ    ихъ    вм'ёстФ.    Это    дв'Ь    стороны  одного 
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ц1^аго,  подобно  тому,  какъ  разд'6лен1е  и  вомбинирован1е  труда^ 
Еажуш1яся  взанмно  иротивоположными,  въ  д'Ьйствитедьности,  вакъ 
мы  уже  знаемъ,  являются  лишь  двумя  сторонами  одного  и 
того  же  процесса.  Для  иллюстрац1и  мы  можемъ  сравнить  канн- 
талъ  съ  резервуаромъ  воды,  приводящей  въ  движен1е  мельницу; 
отд1Ьльныя  капли  воды  вливаются  съ  одного  конца  резервуара  и 
вытекають  съ  другого  конца,  но  вода  остается  на  одномъ  и  томъ 
же  уровн1Ь  и  проявляетъ  свою  силу,  какъ  масса  объединенныхъ  ка- 
пель. Индивидуальные  капиталы  служатъ  той  или  иной  конечной 
потребности;  капиталъ,  какъ  составная  часть,  вложенная  въ  пред- 
пр1ят1е,  объединяетъ  ихъ  въ  одно  ц'Блое.  Въ  изв'Ьстномъ  смысле 
можно  сказать,  что,  благодаря  капиталу,  процессъ  производства  рас- 
тягивается, въ  другомъ  смыслЪ  можно  утверждать,  что,  благодаря 
капиталу,  связь  между  трудомъ  и  потреблен1емъ  д1лается  въ  высшей 
степени  непосредственной. 


139.  Возникновен1е  и  ростъ  капитала. 

Въ  основе  концепц1и  капитала  лежитъ  идея  объ  излишке  (зпг- 
р1п8).  Всякая  вещь  можетъ  им'1ть  капитальную  ценность,  если  только 
она  даетъ  изв1&стный  иалишекъ.  Если  угольная  нить  въ  электрической 
лампочк*!  изнашивается,  сама  лампочка  лишается  прежняго  запаса 
полезности  и  теряетъ  свою  капитальную  ц']^нносгь.  Если,  дал'Ье,  мы 
работаемъ  только  для  удовлетворбн1я  нашихъ  повседневныхъ  нуждъ 
и  потребляемъ  все,  что  лроизводимъ,  то  въ  конц'Ь  каждаго  производ- 
ственнаго  пер1ода  не  остается  никакого  излишка.  Такимъ  образомъ, 
избыточная  днерг1я,  превращаемая  въ  конкретный  части  капитала, 
пронстекаетъ,  въ  конечномъ  счет^,  отъ  рЪшеШя  индивида — отка- 
заться на  время  отъ  потоеблеШя  всего  продукта.  Если  вм1Ьсто  того, 
чтобы  брать  воду  прямо  изъ  р1Бки,  мы  находимъ  болЪе  разумнымъ 
затратить  н'Ькоторое  время  на  сооружен1е  насоса,— мы  создаемъ 
конкретную  часть  капитала.  Въ  конечномъ  счетФ,  единственный  путь 
создан1я  капитала,   это— бережливость,   терп1^н1в   (11га1ип^)    и  воз- 


Создан1е  новаго  капитала  является,  поэтому,  результатомъ  бла- 
горазумШ  и  предусмотрительности.  Привычка  къ  сбережеШямъ,  т.  е. 
къ  подчинен1ю  настоящаго  будущему,  является  характерной  чертой 
прогресса.  Первобытные  народы  расточительны;  они  не  думаюгь  о 
завтрашнемъ  дн'Ь   и  ничего  не  откладываютъ  на  будущее  время.  У 
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нихъ  нЪтъ,  поэтому,  навопден1я  капитала.  Гд(  удовдвтворен1е  непо- 
средственныхъ  нуждъ  отпикаеть  у  челов1^Ба  все  его  время,  тамъ 
н1Бтъ  М'Ьста  ддд  развят1а  высшихъ  Еачествъ,  харавтеризующихъ  цн- 
вилнзац1ю.  0бразован1е  постоянно  растущаго  излишка  влечетъ  за 
собою  сбережен1е  энергш  .и  освобожден1е  челов1^чесвихъ  силъ  отъ 
гнетущихъ  нуждъ  чисто  иатер1альнаго  существован1я.  Ростъ  капи- 
тала означаетъ  и  ростъ  цивилизац1И,  такъ  какъ  онъ  равноенленъ 
увбличен1ю  количества  квалифицированнаго  труда,  досуга  и  возмож- 
ности посвятить  себя  научнымъ,  эстетическимъ  и  этическимъ  ц1^ямъ 
жизни.  Разрушен1в  капитала  (напр.  въ  цосл'Ьдн1о  дни  Римской  импе- 
р1и)  влечетъ  за  собою  упадокъ  цивилизац1и,  такъ  какъ  съ  ослабле- 
н1емъ  экономическаго  фундамента  должна  рухнуть  и  вся  надстройка. 
Конечно,  самъ  по  себ1Б  ростъ  капитала  еще  не  въ  состсянш  поро- 
дить высшую  форму  цивилизац1и,  но  онъ  является  ея  необходимой 
предпосылкой.  Правда,  не  всЬ  богатыя  общества  достигли  соответ- 
ственно высокой  ступени  цивилизацш;  но  тамъ,  гд'Ь  не  было  изо- 
бил1я  капитала,  не  было  и  великаго  искусства  и  богатой  литера- 
туры и  развитой  науки. 

Говоря,  что  капиталъ  есть  результатъ  бережливости  или  воздер- 
жан1я,  мы  вовсе  еще  не  даемъ  этимъ  нравственнаго  одобрен1я  вла- 
д'Ьльцу  капитала.  Поэтому,  неразумно  было  бы  утверждать,  какъ 
это  д'Ьлаютъ  мнопе,  будто  причиной  роста  капитала  является  жертва 
(заспГюе).  Челов*къ,  который  уже  влад*етъ  доходомъ,  достаточ- 
нымъ  для  удовлетворен1я  его  повседиевныхъ  нуждъ,  не  можстъ 
д'Ьлать  со  своимъ  избыткомъ  богатства  ничего  иного,  какъ  сберегать 
его  и  такимъ  образе мъ  создавать  006*6  новый  капиталъ.  Конечно, 
если  этотъ  челов'Ькъ  ман1авъ,  онъ  можетъ  физически  разрушить 
свой  капиталъ  или  деньги,  олидетворяющ1я  этотъ  капиталъ;  если 
онъ  глупъ,  онъ  можетъ  затратить  свой  капиталъ  на  столь  неблаго- 
разумный и  непроизводительный  ц'Ьли,  что  капиталъ  скоро  потеряетъ 
всякую  Ц'Ьнность  и  исчезнетъ,  какъ  воплощеШе  ц1&нности.  Но  разъ 
только  онъ  не  растрачпваетъ  капитала  подобнымъ  грубымъ  образонъ, 
онъ  не  можетъ  не  сберегать  его.  Ему  не  приходится  воздерживаться 
отъ  удовлетворен^  своихъ  потребностей  въ  настоящемъ,  потому  что 
этотъ  капиталъ  представляетъ  собою  излишекъ  надъ  суммой  его  на- 
стоящихъ  потребностей.  Воздержан1е  въ  данномъ  случа'Ё  означаетъ 
лишь  отказъ  отъ  бсзсмысленнаго  уничтожбн1я  богатства;  это  отри- 
цательное достоинство,  а  не  положительное.  Точно  также  ему  не 
приходится  и  жертвовать  ч'Ьмъ  бы  то  ни  было.  Данная  проблема,, 
какъ  увидииъ  ниже  при  обсужден1и  вопроса  о  доходахъ,  есть  про- 
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блема  о  предЪльномъ  воддержан1и,  т.  е.  о  жертве  въ  тотъ  пред'1дь- 
ный  моиентъ,  когда  приходится  выбирать  между  потреблен1еиъ  и 
сбврежен1еиъ.  Ч1^иъ  челов1^къ  богаче,  тЬмъ  отдаленнее  пред'Ьльный 
моиентъ,  когда  надо  разр1Ьшить  этотъ  вопросъ.  Сбережен1е  въ  одинъ 
долларъ  представляетъ  собою  н'Ьчто  совершенно  различное  для  мил- 
лионера и  для  поденщика.  Главное  зд^'хь—это  то,  что  капиталъ  есть 
нзлишекъ  и  что  общая  сумма  его  можетъ  быть  увеличена  лишь 
превышен1емъ  производства  надъ  потреблен1еиъ.  Указанное  превы- 
шбн1е  можетъ  быть  достигнуто  только  путемъ  воздержан1я,  но  это 
воздержан1е  основано  на  ожидан1и  б&льшихъ  доходовъ.  О  нравствен- 
ныхъ  заслугахъ  индивида  зд^сь  не  приходится  говорить,  хотя  со- 
Ц1альныя  посл'Ёдств1Я  воздержан1я  и  весьма  полезны. 

Можно,  наконецъ,  возразить,  что,  покупая  железнодорожную  акц1ю 
или  участокъ  земли,  цена  котораго  въ  течен1е  года  удваивается, 
мы  просто  удваиваемъ  свой  капиталъ,  не  проявляя  при  этомъ  ни 
особаго  терпен1я,  ни  во8держан1я.  Въ  действительности,  однако, 
акц1я  увеличилась  въ  пене  потому,  что  вместе  съ  нею  уве- 
личилась и  способность  предпр1ят1я  давать  прибыль:  железная  дорога 
сделалась  более  работоспособвой,  т.  е.  она  придаетъ  больше  цен- 
ности перевозимымъ  ею  товарамъ,  или,  другими  словами,  создаетъ 
избыточное  богатство.  Если  бы  акц1онерное  общество  растрачивало 
нзлишекъ  на  чрезмерное  жалован1е  служащимъ  или  на  пышные  по- 
езда для  отдельныхъ  лицъ,  не  было  бы  ни  излишка  для  распреде- 
лен1я  дивидендовъ,  ни  повышен1я  ценности  акцШ.  Точно  тавже  и 
ростъ  ценности  земли  означаетъ,  что  увеличилось  число  лицъ,  накопив- 
шихъ  капиталъ,— лицъ,  которыя  или  сами  нуждаются  въ  земле,  или  же 
передаютъ  ее  другимъ  людямъ,  имеющимъ  возможность  платить  за 
пользован1е  землей.  И  въ  томъ  и  въ  другомъ  случае  ростъ  капитала, 
т.  е.  создан1е  новаго  капитала  или  капитальной  ценности,  предпо- 
лагаетъ  ростъ  производства,  наличность  въ  той  или  иной  форме 
излишка.  Всегда  ли  частный  собственникъ  капитала  вправе  владеть 
этнмъ  излишкомъ,  это  уже  совершенно  другой  вопросъ. 

Капиталъ  представляетъ  собою  наличную  сумму  существующаго 
богатства.  Если  часть  этого  богатства  потребляется,  ничемъ  не  за- 
мещаясь, капиталъ  уменьшается.  Если  же  она  не  только  замещается^ 
но  употребляется  такимъ  образомъ,  что  приноситъ  некоторый  нзли- 
шекъ, то  этотъ  излишекъ  и  составляетъ  новый  капиталъ.  Един- 
ственный способъ  увеличить  капиталъ,  это— воздержан1е  отъ  уни- 
чтожен1я  или  непосредственнаго  потреблен1я  продукта.  Чемъ  больше 
наличная  сумма  капитала,    темъ  легче  и  для  отдельнаго  индивида, 
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И  для  всего  общества,  сделать  этоть  выборъ.  Поэтому,  ростъ  капа- 
тала  зависитъ,  въ  вонечномъ  счетЬ,  отъ  роста  11росв1&щен1я.  Тамъ, 
гд^Ь  наука  давтъ  челов1^ку  растущее  господство  надъ  прмродой, 
проблема  производства  решается  путеиъ  разумнаго  подбора  того,  въ 
чемъ  общество  нуждается  для  образован1я  постоянно  растущаго 
излишка  богатства. 

140.  Природа  и  вл1ян1е  капитала. 

Бапиталъ,  въ  качеств'Ь  важнаго  соц1альнаго  фактора,  является 
въ  настоящее  время  проиышленнымъ  вапиталомъ.  Наша  эпоха 
называется  капиталистической  не  потому,  что  въ  прежнее  время 
не  было  капитала,  а  потому,  что  промышленность  въ  настоящее 
время  проникнута  насквозь  капиталистическимъ  дудомъ.  Незначи- 
тельный капиталъ,  составившШся  изъ  соотв1&тственно  малыхъ  излиш- 
ковъ,  вкладывался  въ  производство  почти  съ  самаго  начала  цивиди- 
зац1и.  Землед'ЬльчесБ1я  и  коммерческ1я  предпр1ят1я  древности  даваля 
м^сто  и  крупному  капиталу.  Но  эБОНомяческ1я  услов1я,  создавш1я 
рабство  и  ремесла,  представляли  собою  плохую  почву  для  примЪвен1я 
въ  промышленности  крупнаго  капитала;  съ  уменьшен1емъ  прибыль- 
ности рабства  и  съ  постепеннымъ  сокращен1емъ  торговыхъ  границъ, 
какъ  это  было  въ  послФдн1е  годы  Римской  импер1и,  роль  самого  ка* 
питала  все  бол'Ёе  и  бол'Ье  уменьшалась,  пока  не  рухнула  вся  эконо- 
мическая и  политическая  постройка. 

Посл'Ь  многихъ  СТ0Л1&Т1Й  капиталъ  былъ  опять  накопленъ,  сна- 
чала изъ  доходовъ,  доставлявшихся  среднев'Ьвовымъ  землед'Ьл1емъ,  а 
затФмъ  бол'Ье  сильнымъ  темиомъ,  изъ  прибылей  новой  торговли.  От- 
крыт1б  м1рового  рынка  въ  XVIII  стол'ЬтШ  сд'Ьлало  возможнымъ  при- 
мЪнен1е  этого  излишка  къ  индустр1и.  Съ  этого  момента  начинается 
быстрый  ростъ  капитала,  столь  характерный  для  нашего  времени. 
Теперь  впервые  обнаруживается  д'Ёйствительная  производительная 
сила  капитала.  Поверхность  земли  представляетъ  собою  ограниченную 
площадь;  торговля,  основанная  на  збмлед'Бл1и  и  продуктахъ  ручного 
труда,  никогда  не  можетъ  перейти  за  опред-бленные  точно  ограни- 
ченные пред1Ьлы.  Но  увеличен1е  количества  товаровъ,  въ  ц'Ьеностн 
которыхъ  сырой  матер1алъ  участвуетъ  въ  вачеств'6  незвачительнаго 
фактора,  ограничено  лишь  нашимъ  неум'Ьн1емъ  раскрыть  тайны  при- 
роды. Современная  наука,  современная  техника  и  капиталъ  даютъ 
намъ  возможность  изслФдовать  сокровенн1^йш1е  уголки  этого  нев'Ьдо- 
маго  м1ра  и  сд16лать  его  достоян1емъ  промышленности. 
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Современный  вапиталъ  является,  прежде  всего,  проиыниенныиъ 
вапиталоиъ;  а  тавъ  кавъ  фабрика  представдяетъ  собою  основной 
тжпъ  совреиеныой  индустр1и,  то  и  капиталистическая  система  можетъ 
быть  названа  фабричной  системой.  Существуетъ,  правда,  и  капита- 
листическое землед'6л1е,  но  отличительный  черты  его  заимствованы 
оть  капиталистической  индустрШ.  Промышленный  капиталъ  можетъ 
быть  взять  нами  кавъ  типъ. 

Фабричную  систему  называютъ  иногда  и  машинной  системой.  Это 
не  совс1мъ  точно.  НапримЪръ,  въ  современной  химической  фабрив'6 
иожетъ  быть  очень  мало  машинъ  или  же  онЬ  могутъ  вовсе  отсут- 
ствовать. Но  что  характеризуетъ  всякую  фабрику,  это  наличность 
въ  той  или  иной  формФ  автоматическаго  д%йств1я,  замФияющаго 
ручной  трудъ;  при  этомъ  безразлично,  производится  ли  это  автома- 
тическое д'Ьйств1е  силами  природы,  реагирующими  непосредственно 
на  сырой  матер1алъ,  или  же  косвенно,  черезъ  посредство  машины. 
Однако,  для  всФхъ  практмческихъ  надобностей  мы  можемъ  разсма- 
тривать  машину,  какъ  типъ. 

Промышленный  капиталъ,  понимаемый  въ  зтомъ  смысле,  раекры- 
ваетъ  передъ  нами  три  характерный  стороны  производства:  массовый 
характеръ,  однообраз1е  и  замЪщаемость  продуктовъ. 

1)  Еапиталъ  становится  прибыльнымъ  лишь  при  массовомъ  про- 
изводств'б.  Зам-Ьна  ручного  труда  машиннымъ  влечетъ  за  собою  столь 
сильное  увеличвн1е  с!5ыта,  что  лродувтъ  долженъ  отнын'Ь  продаваться 
еп  тавве.  Хлопчатобумажная  ткань,  разум'Ьется,  поступить  въ  конц'Ь 
концовъ  къ  потребителю,  но  фабрикантъ  долженъ  считаться  прежде 
всего  съ  оптовымъ  торговцемъ,  забирающимъ  весь  продуктъ  рабо- 
чаго  дня,  нед:11ли  или  сезона.  Даже  и  вътомъ  случа'Ь,  когда  фабри- 
кантъ самъ  продаетъ  свои  товары  въ  розницу,  какъ  это  д'Ьлаетъ 
табачный  трёстъ  или  н'Ькоторые  сапожные  фабриканты,  онъ  долженъ 
располагать  достаточнымъ  количествомъ  лавовъ  для  сбыта  своихъ 
продуктовъ. 

2)  Промышленный  капиталъ  предполагаетъ  единообраз1б  производ- 
ства. Ручной  трудъ  даетъ  полную  свободу  индивидуальности  произ- 
водителя; каждая  пара  еапогъ,  изготовляемыхъ  сапожникомъ,  можетъ 
отличаться  въ  н^воторыхъ  отношен1яхъ  отъ  предшествующей  пары, 
и  на  этомъ  основан1и  ц1Бниться  иначе.  Машина,  напротивъ  того, 
даетъ  одни  и  тк  же  продукты  изо  дня  въ  день;  выгоды  спец1ализац1и 
и  кооперацШ  получаются  главнымъ  образомъ  отъ  повторен1я  однихъ 
и  гЪхъ  же  производственныхъ  процессовъ.  Продукты  изготовляются 
до  опред'Ьленным'Ь  типамъ,  формамъ  и  образцамъ  (8(а11(]аг(18).  Отсюда 
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еер'Ёдво  употребляемый  терминъ  в^аМагсШа^гоп  оГ  1пАа8(лгу.  Подъ 
дтимъ  терниномъ  подразум'Ьваетса  единообраз1е  —  единообразное  по- 
вторен1е  и  производство  одного  и  того  же  типа.  Еакъ  бы  ни  была 
велиЕа  изобр'Ьтательность  въ  д'Ёл1Ь  дифференц1а1ии  машинъ,  резуль- 
татомъ  ея  явилось  лишь  скромное  увеличен1е  Еоличества  типовъ  и 
незначительная  дифференц1ац1я  отдЪдьныхъ  продувтовъ  въ  првд'Ьлахъ 
одного  и  того  же  типа.  Существуютъ,  конечно,  различные  сорта 
шляпъ  и  ключей,  но  каждая  шляпа  Нокса  совершенно  похожа  на 
другую  шляпу  той  же  фирмы,  и  каждый  влючъ  Ёйля  нич'Ьмъ  не 
отличается  отъ  сотней  тысячъ  ключей  той  же  фабрики. 

3)  Промышленный  вапиталъ  создаетъ  еще  одну  характерную 
сторону  современнаго  производства.  При  капиталистичесвомъ  разд(- 
лен1и  труда  всЬ  сложные  предметы  составляются  изъ  мелкихъ  частей, 
вырабатываемыхъ  отд'ёльно.  Всл'Ьдств1е  единообраз1я  производства 
всЪ  однородный  части  продукта,  вырабатываемый  въ  одномъ  и  томъ 
же  отд'Ёлен1и  фабрики,  совершенно  похожи  одна  на  другую  и  ногутъ 
зам'Ьщать  одна  другую.  Если  въ  велосипед'^  или  локомотиве  сломается 
какая-либо  часть,  она  можетъ  быть  сразу  же  и  съ  минимальными 
издержками  зам'Ьнена  другой  такой  же  частью,  уже  готовой.  Эта 
система  заготовлен1я  въ  большомъ  числ16  отд&ньныхъ  машинныхъ 
частей  применяется  въ  настоящее  время  даже  къ  такимъ  постройкамъ, 
какъ  мосты  и  колоссальные  пароходы.  Указанное  ствойство  прямо 
вытекаетъ  изъ  единоо6раз1я  и  массоваго  характера  производства  ^). 

Эти  характеристическ1я  особенности  производства  особенно  ярко 
выдвигаютъ  глубокое  соц1альноб  вл1ян1е  капитала.  Современная 
жизнь  приносить  съ  собою  все  большее  и  большее  единообраз1б.  Мы 
одинаково  одеваемся,  одинаково  говоримъ,  одинаково  едимъ,  одина- 
ково мыслимъ.  Благодаря  капиталу,  мы  становимся  гражданами  н1ра. 
Старые  предразсудки  разрушаются  на  каждомъ  шагу.  Уменьшаются 
религ1озныя  и  расовый  антипат1и.  Стираются  местный  и  даже  нац1о- 
нальныя  границы.  Но  рядомъ  съ  этимъ  прогрессомъ  вырисовываете 
и  опасность.  Нивеллирующая  тенденц1я  несомненна,  но  если  отне- 
стись въ  ней  недостаточно  серьезно,  она  можетъ  повлечь  за  собою 
скорее  упадокъ,  чемъ  подъемъ.  Единообраз1е,  конечно,  оледуегь 
предпочесть  эксцентричности  и  фантазерству,   но  съ  единообраз1емъ 


О  Детальный  разборъ  этой  системы  читатель  найдетъ  въ  Теп^Ь 
Сепвив  Верой  оп  Ро^ег  ап(1  Маскшегу  профессора  Троубриджа,  кдассЕ- 
фицирующаго  отд'Ьльныя  части  машинъ  по  производимому  ими  сдавди- 
ван1ю,  радреэыван1ю,  обр'Ь8ываи1ю,  чеканк'Ь,  шлифовк'Ь  и  распилке 
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посредственности  иы  не  иожемъ  мириться.  Истинная  надежда  и  сила 
фабричной  системы  состоять  въ  тонъ,  что  благодаря  уиеньшен1ю 
издержекъ  производства  и  увеличен1ю  излишка,  приходящагося  на 
долю  индивида,  промышленный  каниталъ  дастъ  посл1^днем7  возмож- 
ность посвятить  этотъ  излишевъ  на  осуществлен^  высшихъ  задачъ^ 
хараЕтеризующихъ  челов%чвск1й  прогрессъ. 


141.  Пои'Ьщен1е  капитала. 

Когда  иы  говоримъ  о  пом'6щен1и  или  црим'Ьнен1и  капитала,  мы 
подразум'Ьваемъ  подъ  дтииъ,  въ  ковечномъ  счетФ,  утилм8ац1ю  кон- 
кретныхъ  благъ,  составляющихъ  каниталъ.  Эти  конвретныя  блага 
(оруд1я  труда,  машины)  употребляются  опытнымъ  предпринимателемъ 
лишь  до  тАхъ  поръ,  пока  они  доставляютъ  максимальную  доходность; 
какъ  только  изобр'Ьтается  что-либо  новое,  об'Ьщающее  больш1й  до- 
ходъ,  оно  зам^няетъ  собою  устаревшее  оруд1е.  Важнейшей  чертой 
судебнаго  процесса,  им'Ьвшаго  м^сто  несколько  лЪтъ  тому  назадъ 
между  королями  жел'ЬзодФлательной  промышленности,  Карнеджи  и 
Фрмкомъ,  было  обнаружен1е  того,  съ  какой  готовностью  первый  изъ 
нихъ  выбрасывалъ  почти  новыя  машины,  стоивш1я  милл1оны,  лишь 
только  изобретались  друг1я  машины,  более  усовершенствованныя 
Кажущееся  разрушен1е  капитала  было  въ  действительности  ростомъ 
его,  одинаково  выгоднымъ  какъ  для  производителя,  такъ  и  для 
общества.  Бсякое  физическое  помещен1е  капитала  —  это  применен^ 
новыхъ  приспособлен1й  на  место  старыхъ.  Бовсе  негь  необходимости, 
чтобы  прежн1я  оруд1я  действительно  износились;  достаточно,  если 
он'6  утеряютъ  свою  относительную  производительность. 

Ори  современныхъ  коммерческихъ  услов1яхъ  каниталъ  вклады- 
вается въ  оредпр1ят1е  не  непосредственно,  а  подъ  видомъ  финансовой 
операц1и,  благодаря  которой  капиталъ  въ  конце  концовъ  получаетъ 
определенное  приложен1е.  Еапиталъ  затрачивается  на  покупку  про- 
дентныхъ  бумагъ,  съ  темъ,  чтобы  впоследств1и  превратиться  въ  кон- 
кретный блага.  Въ  этомъ  кроется  все  звачен1б  современныхъ  авц1о- 
нерныхъ  обществъ.  Воплощаясь  въ  акц1яхъ,  капиталъ  становится 
подвижнымъ  и  активныиъ.  Когда  на  бирже  появляются  новыя  про- 
мышленныя  акц1и  и  во  главе  дела  стоять  честные  и  способные  фи- 
нансисты, то  это  значить,  что  сумма,  реализованная  отъ  выпуска 
акцШ,  пойдетъ  на  устройство  фабрики  или  завода,  т.  е.  приметь 
форму  реализованной  возможности  самовозрастан1я.  Функц1я  иниц1а- 


—    302   — 

тора  предпр1я11я,  банкира  и  синдиката,  выпустившаго  акц1и,  въ  корн% 
своеиъ  законна  и  производительна.  Если  мы  признаеиъ  желательнынъ 
физическое  понЪщен1е  капитала,  то  мы  должны  признать  производи- 
тельнымъ  и  весь  финансовый  аппаратъ,  при  помощи  котораго  досп- 
гается  эта  Ц'Ьль.  Достать  необходимый  деньги  на  возможно  бол^ 
выгодныхъ  услов1яхъ  требуетъ  иногда  значительно  больше  таланта, 
ч-Ьмь  изготовить  законченный  продуктъ  съ  наименьшими  издержками 
производства.  Еакъ  акц10неры,  такъ  и  потребители  могутъ  въ  вонц^ 
концовъ  получить  больше  выгоды  отъ  успешной  финансовой  опе- 
рац1и,  ч'Ьмъ  отъ  наилучшаго  техническаго  руководства  предпр1ят1емъ. 
Правда,  распоряжаясь  громадными  массами  капитала,  современные 
финансисты  могутъ  пользоваться  этими  капиталами  для  незаконныхъ 
ц11лей,  но  эти  злоупотреблен1я  не  могутъ  затемнять  по  существу 
произвортельный  характеръ  услугъ,  оказываемыхъ  финансистами, 
въ  качеств11  посредниковъ  между  финансовымъ  и  промышленнымъ 
вапиталомъ. 

Такъ  какъ  влад1Бн1е  конкретными  капиталами  все  чаще  прини- 
маетъ  форму  влад'Ьн1я  процентными  бумагами,  то  1!0сл'6дн1я  прЮбр'Ь- 
таютъ  все  большее  я  большее  значен1е.  Технически  он'Ё  разд1^ляются 
на  акц1и  и  облигац1и.  Изв'Ьстныя  количества  акц1й  представляютъ 
собою  пропорц1ональную  часть  влад16н1я  акц{онернымъ  имуществоиъ 
или  капиталами.  Когда  еётъ  облигац1й,  вся  прибыль  распред'Ьляется 
между  акц1ями.  Иногда  акц1н  разд'Ьляются  на  привилегирован  ныя 
и  обыкновенныя:  если  предпр1ят1е  даетъ  дивиденды,  они  постепенно 
накопляются  и  впосл'Ьдств1и  выплачиваются  влад1^льцамъ  привилеги- 
рованныхъ  акц1й  раньше,  чЪыъ  влад'Ьльцамъ  обыкновенныхъ  акц1й. 
Противоположностью  акц1и  является  облигац1я.  Собственность  ком- 
пан1и  закладывается  держателямъ  облигац1й,  которые  получаютъ  на 
нихъ  проценты,  вплоть  до  момента  полнаго  погашен1я.  Если  проценты 
не  выплачиваются,  заложенное  имущество  можетъ  быть  продано  для 
покрыт!я  долга.  Въ  Англ1и,  гд1^  облигац1ями  не  пользуются,  м'Ьсто 
ихъ  занимаютъ  долговыя  обязательства,  отлич1е  которыхъ  состоитъ 
въ  томъ,  что  держатель  долгового  обязательства  им'Бетъ  право,  въ 
случа'Ь  неплатежа,  только  на  опред-бленную  часть  акц1онернаго  иму- 
щества. Тамъ,  гд*  проценты  по  облигац1ямъ  получаются  изъ  дохо- 
довъ  даннаго  имущества,  облигацш  называются  подоходными  (шесте 
Ьопд).  Иногда  облигац1и  могутъ  быть  превращены  въ  акц1и;  отсюда 
ихъ  назван1е  обратимыхъ  облигацШ.  Еогда  меньш1я  акц1онврныя 
общества  поглощаются  ббльшими  или  когда  акц1онерное  общество 
хочетъ  изб'Ёжать  заклада  своего  имущества,  первоначальныя  облигац1и 
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помещаются  въ  трёстъ  и  д'Ьлается  новый  выпускъ  бумагъ  подъ 
именеиъ  двойиыхъ  трЗстовыхъ  обязательствъ.  Хотя  выпускъ  подоб- 
ныхъ  буиагъ  технически  и  не  явдяется  завладомъ  недвижимости, 
фактически  онъ  является  тавовымъ,  такъ  какъ  всегда  можно  подать 
ко  взыскаШю  облигац1и,  на  основан1н  которыхъ  сд'Ьланъ  указанный 
выпускъ. 

Оь  юридической  точки  зр'Ьн1я,  акц1я  представляетъ  собою  право  соб- 
ственности на  предпр1ят1е,  а  облигац1я  —  право  на  получен1е  опре- 
д-Ьленнаго  процента  съ  этого  предпр1ят1я.  Въ  д1^йствительности, 
однако,  благодаря  услов1ямъ  современнаго  финансоваго  развит1я, 
когда  первоначальные  расходы  на  предпр1ят1е  часто  покрываются 
суммами,  получаемыми  отъ  реализац1и  облигац1й,  акщя  сд'Ьлалась 
предметомъ  спекулятивныхъ  интересовъ,  тогда  какъ  облига1бя  пред- 
ставляетъ собою  д'Бйствительную  собственность.  Эта  противополож- 
ность между  экономическимъ  и  юридическими  значен1емъ  одного  и 
того  же  фактора  особенно  ярко  сказывается  въ  жел'Ьзнодорожноиъ 
д^^;  не  мен'Ье  заметна  она  и  въ  другихъ  проиышленныхъ  пред- 
пр1ят1яхъ.  Бъ  результате  этого  нередко  развивается  антагонизмъ 
интересовъ  не  только  между  держателями  облигац1й  и  акц1й,  но  и 
между  массой  вкладчиковъ  и  правлен1емъ  компан1и.  Въ  нЪкоторыхъ 
штатахъ  выпускъ  облигац1й  не  долженъ  превышать  известной  части 
авц1онернаго  капитала  или  собственности  коипан1и  или  же  онъ 
долженъ  быть  ограниченъ  кавимъ- нибудь  другимъ  образомъ;  въ  дру- 
гихъ случаяхъ  держатели  облигацШ  получаютъ  право  голоса  на 
общихъ  собран1яхъ  акщонеровъ;  въ  невоторыхъ  случаяхъ,  навонецъ, 
введенъ  принципъ  представительства  отъ  меньшинства  для  охраны 
интересовъ  акц1онеровъ.  Англ1йск1й  законъ  1900  г.  и  недавно  изданный 
законъ  въ  штате  Массачузетсъ  представляютъ  собою,  пожалуй,  наи- 
более образцовые  примеры  англо-савсонскаго  законодательства  для 
охраны  противоречивыхъ  интересовъ  различныхъ  группъ  вклад- 
чиковъ. 

Методы  наиболее  выгоднаго  помещен1я  капиталовъ  въ  крупныхъ 
акШонерныхъ  Е0мпан1яхъ  пр1обрели  настолько  выдающееся  значен1с, 
что  сделалось  почти  необходимымъ  выделить  ихъ  въ  особую  отрасль, 
известную  подъ  назван1емъ  банковаго  дела.  Оно  ввлючаетъ  въ  себя 
дисконтирован1е,  выпускъ,  куплю  и  продажу  процентныхъ  буиагъ, 
обезпечен1е  долговыхъ  обязательствъ,  накоплен1е  прибыли  и  резервнаго 
капитала  и  т.  д.  Въ  всчерпывающемъ  труде  по  политической  эконом1и 
все  это  требовало  бы  детальнаго  обсужден1я.  Здесь  же  достаточно 
лишь   упомянуть  объ  этихъ   категор1яхъ.   Надлежащее   помещен1е 
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капитала  касается  не  одного  только  вкладчика.  По  существу,  вклад- 
чикъ  долженъ  быть  разсматриваемъ  какъ  оруд1е,  при  помощп  кото- 
раго  общество,  какъ  ц'Ьлое,  увеличиваетъ  запасъ  своего  капитала  п 
вытекающую  отсюда  власть  надъ  природой.  Въ  противоположность 
безпечноиу  спекулянту,  вкладчикъ  капитала  является  столь  же  д^В- 
ствительнымъ  агентомъ  общества,  какъ  и  частный  производитель. 
Бакъ  тотъ,  такъ  и  другой  иогутъ  думать,  что  они  защищаютъ  только 
свои  личные  интересы;  въ  д'Ьйствительности  же,  они,  вообще  говоря^ 
служатъ  и  общимъ  интересамъ.  Если  производитель  изготовляетъ 
нЪчто  такое,  въ  ченъ  общество  д'Ьйствительно  нуждается,  онъ  д&гаеть 
полезное  д'Ьло  какъ  для  общества,  такъ  и  для  себя;  если  вкладчнкъ 
разумно  примФняетъ  свой  капитадъ,  онъ  избавляетъ  общество  отъ 
риска,  связаннаго  съ  ложно  направленной  днерг1ей. 

Надлежащее  финансовое  руководство*  капиталомъ,  какъ  фондомъ, 
столь  же  важно,  какъ  и  надлежащее  прии%нен1е  индивидуальныхъ 
конкретныхъ  капиталовъ  къ  индустр1и9  торговл1^  или  землед'Бл1ю. 
Благосостояя1е  всЪхъ  влассовъ  общества  завиеитъ  въ  значительной 
степени  отъ  прайильнаго  пом'Ьщен1я  капиталовъ. 


ГЛАВА   XXII. 

Концентрацёя  производства. 
142.  Литература. 

^.  2.  Шр1еу  (е(1.),  Тгиз^з,  Роо18  апй  Согрога*юп8  (1905);  Л.  \У.  Лепке, 
ТЪе  Тгиз!  РгоЫет  (1900);  И.  Т.  Е1у,  МопороИез  апс1  Тгиз^з  (1900);  Н.  ЛУ. 
Масго8<у,  Тгив*8  ап<1  1Ьв  81а1в  (1901);  3.  Мооёу,  ТЬе  ТгиШ  аЬоп*  1Ьр 
Тги818  (1904);  Е.  I.  Ко1ап,  СотЪшаИопз,  Тги8(8  апё  МопороИев  (1904); 
X  Е.  Ье  Ко881^по1,  МопороИев,  Раек  апй  Ргезеп!  (1901);  3,  В.  С1агк.  Соп1- 
го1  о1  Тгиз^з  (1901);  А.  МагзЬаИ,  Рппс1р1е8  о1  Есопот1с8  (1898),  кн.  1Л\ 
гл.  X,  ХГ,  Е.  8.  Меайе,  Тгив!  Рхпапсе  (1903),  гл.  III;  СЫса^^о  СопГегепсе 
СП  Тги81з  (1899);  11ш1;вс1  8*а1е8  Т^еИШ  Сепзиз,  VII  8иттагу  апй  Апа1у- 
818  о1  НезиНз  (1900);  1]п11е<1  81а1ез    1пс1и81ла1  Сотт1881оп,  Верог!;,   I,   II, 

XVIII,  XIX,  595—722;  Ыа  ТагЬеП.  Ш81югу  о1  Ше  Зкапёагй  011  Сошрапу 
(2  уо1з.,  1904);  ^.  А,  МГП^из,  8й1(1у  о!  ^Ьв  1]пИе(1  ВЫев  81вв1  (Зогрогаиоп 
(1901);  8.  811ег\»гоой,  РипсИоп  о!  Пае  17пс1ег1акег  (Уа1е  Кву.,  1898);  Н.  Е. 
Миззеу,  СотЪ1'па11оп  ш  Ше  Мшш^  1пс1и81гу  (Со1итЫа  8^иё1е8,  XXIII. 
1905);  >У.  В.  ВекЬег,  1п(1и81г1а1    РооИл^  Артеетв1118   (Оиаг*.  Лиг.   Есоп., 

XIX,  1905);  Н.  ^.  Оиат1апсе,  1пПиепсв  оГ  Еагш  МасЬшегу  оп  Ргойисйоп 
ап€1  ЬаЪог  (Атег.  Есоп.  Аззос.  РиЪНсаНопз,  3  с1.  зегхез,  V,  1904);   Тги81з 


—    305  — 

апс1  Тгаёе  СотЪ111а1;1о118  Ли  Вигоре  (11п11б<1  Зи^ев  Соп8и1аг  Керог18, 1900). 
Р.  Л^а1кег,  МопороИвИс  СотЫпаИопэ  1п  ЬЪв  Оегтап  Соа1  1п(1и8(гу  (Аш. 
Бсоо.  А890С.  РпЪИсаНопв,  8-(1.  вепев,  V,  1904)  и  ТЬе  Ьа^  сопсегп1п^Мо 
пороИзИс  СошЫпайопз  10  Соп1ц1еп1а1  Епгоре  (Ро1.  8с1.  Оиаг!.,  XX,  1905)' 

143.  Значен1е  концентрац1н. 

Въ  и8в1кстно11Ъ  смысле,  кавъ  мы  уже  вид1Ьли  (§  121),  предори- 
ниматольство  (еп^егрпве)  представдяетъ  собою  родъ  труда.  Въ  д-ЬЙ- 
ствительности,  однако,  оно  означаетъ  собою  лишь  тотъ  родъ  труда, 
который  выполняется  совершенно  независимо,  въ  противоположность 
труду  за  условленное  жаловав1е.  Строго  говоря,  предоринииательство 
не  тождественно  съ  управленЮмъ,  такъ  какъ  директоръ  предпр1ят1я 
можетъ  быть  нанять  за  определенное  жалован1е.  Предприниматель- 
ство— это  управлен1е  плюсъ  рискъ;  оно  предполагаетъ  независимое 
руководство  предпр1ят1емъ  со  всФми  шансами  на  усп']^хъ  и  раззоре- 
н1е.  Выше  мы  уже  разсматривали  историческ1я  формы  предпринима- 
тельства (глава  VI);  въ  настоящее  время  самой  выдающейся  чертой 
предпринимательства  является  тенденц1я  къ  концентрац1и.  Такимъ 
образомъ  идучен1е  современнаго  промышленнаго  предпринимательства 
сводится  въ  действительности  къ  изучен1ю  процесса  вонцентрац1и. 

Приступая  къ  проблеме  концентрацШ,  мы  должны  различать  вон- 
цевтрац1ю  богатства,  концентрахЦю  ароизводства  и  монопол1ю  произ- 
водства. Концентрац1я  богатства  представляетъ  по  существу  своему 
явлбн1е  личнаго  характера,  такъ  кавъ  богатства  могутъ  быть  почер- 
паемы изъ  независимыхъ  и  сравнительно  незначительных:ъ  источни- 
ковъ.  Богатый  лендлордъ  можетъ  владеть  большимъ  количествомъ 
неаначнтельныхъ  земельныхъ  участвовъ;  крупный  капита4истъ  мо- 
жетъ получать  свои  доходы  отъ  многихъ  вкладовъ  въ  незначитель- 
ныя  предпр1ят1я.  Еонцентрац1я  производства,  напротивъ  того,  озна- 
чаетъ или  то,  что  сами  промышленныя  предпр1ят1я,  фермы  или  фа- 
брики, увеличиваются  въ  своемъ  размере,  или  то»  что  они  комбини- 
руются съ  другими  предпр1ят1ями  подъ  общимъ,  более  или  менее 
централизованнымъ  руководствомъ;  такъ  обстоитъ  дело  съ  предпр1я- 
Т1ЯМИ,  технически  разделенными,  но  подлежащими  одному  и  тому  же 
фннансовому  контролю.  Тамъ,  где  факторы  производства  находятся 
въ  однехъ  рукахъ,  концентрированное  производство  означаетъ  кон- 
центрированное богатство;  тамъ,  где  промышленное  предпр1ят1е  при- 
нимаетъ  форму  акц1онерной  компан1и,  концентрированное  производ- 
ство вполне  совместимо  съ  раздроблен1еиъ  богатства  между  многими 
держателями  акц1й. 

Зедигманъ.  20 
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Еонцвнтрац1я  производства  еще  не  означаетъ  необходимо  ионо- 
под1и  производства.  Разм'Ьръ  предпр1ят1й  можетъ  увеличиться,  но 
между  ними  все  еще  можетъ  существовать  соперничество.  Ерупно- 
вапиталистичесв1я  фермы,  универсальные  магазины  и  богатый  аЕщо- 
нерныя  предпр1ят1я,  являя  собою  прим^ръ  несомненной  вонцентрац!! 
производства,  могутъ  въ  то  же  время  сильно  конкурировать  между 
собою.  О  дЫствительной  монопол1и  производства  можно  говорить 
лишь  тогда,  когда  вонцентрац1я  достигла  такого  развит1я,  при  кото- 
ромъ  отд']^льное  предпр1ят1е,  поставляющее  значительную  часть  всего 
сбыта,  фактически  устанавливаетъ  цфны  совершенно  самостоятельно. 
И  въ  этомъ  случае  также  возможна  техническая  конкуренц1я,  но 
эта  конкуренц1я  будетъ  недействительной. 

Бонцентрац1я  производства  можетъ  касаться  одного  изъ  трехъ 
факторовъ — труда,  земли  и  капитала. 

1)  Еонцентрац1я  труда,  взятая  сама  по  себе,  не  играетъ  особен- 
ной роли.  После  того,  какъ  уже  достигнуть  известный  низв1й  пре- 
делъ  кооперац1и,  увеличен1е  прибыльности  предпр1ят1я  зависигь  оть 
пр1обретен1я  ббльшаго  количества  земли  и  утилизац1и  ббльшихъ  ва- 
питаловъ.  Недостаточно  увеличить  заработную  плату,  нужно  еще 
найти  место  для  сбыта.  Для  всего  этого  нуженъ  капиталь.  Еонцентра- 
ц1я  труда  завиеить,такимъ  образонъ,отъ  концентрац1и  земли  и  Еапита1а. 

2)  ЕонцентраШя  земли  изменяется  въ  зависимости  оть  рода  зем- 
ли. Что  касается  пастбищныхь  и  пахотныхъ  земель,  то  здесь,  какъ 
увидимъ  ниже  (§  145),  современныя  экономическ1я  силы  не  благо- 
пр1ятствують  концентрац1и;  поскольку  она  существуетъ,  она  покоится 
на  применен1и  капитала  къ  земле.  Что  касается  лесовъ  и  земель  съ 
минеральными  залежами,  то,  наблюдая  здесь  тенденц1ю  къ  конден- 
трац1и,  мы  часто  видимъ,  что  продуктъ  (напр.  железо,  уголь  I 
медь)  составляетъ  важный  сырой  иатер1алъ  для  родственныхъ  отрас- 
лей индустр1и,  и  что  концентрац1я  земли  является  результатомъ  вон- 
центраЩи  индустр1и.  Наконецъ,  въ  городахъ  цены  земель  нисколько 
не  зависятъ  оть  того,  составляють  ли  эти  земли  крупные  или  же 
мелк1е  участки.  Такимъ  образомъ,  если  для  распрехелен1я  концентра- 
ц1я  земли  и  ииеетъ  еще,  пожалуй,  некоторое  значен1е,  то  кавь  фав* 
торъ  производства  она  или  не  существуеть,  или  играетъ  незначи- 
тельную роль  или  же  зависятъ  оть  концентрац1и  капитала. 

3)  Итакъ,  концентрац1я  производства  сводится  къ  концентрац1и  капи- 
тала, какъ  доминирующей  силы.  Но  и  концентрац1я  капитала,  въ  свою 
очередь,  распадается  на  две  категор1и— на  концентрац1ю  крупнаго  про- 
изводства въ  более  узкомъ  смысле  и  на  капиталистическую  консолида- 
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ц1ю  И  1штеграц1ю  въ  ШЪе  широкомъ  смыедф.  Ерудное  производство 
явддетея  резудьтатомъ  изи1Ьнени1,  непосредственно  внесенныхъ  совре- 
меннымл  машинами.  Бапитадистичесвая  вонсодидац1я  и  интеграц1я 
являются  резудьтатомъ  бодЪе  важныхъ  изм1Ьнен1й,  вызванныхъ  при- 
м*Ьнен1еиъ  врупвыхъ  массъ  финансоваго  вапитада  въ  промышденно- 
ств  я  торговд1Ь.  Каждая  изъ  этихъ  ватегор1й  доджна  быть  разсмо- 
трЬна  нами  отд'Ьдьно. 

144.  Крупное  производство. 

Крупное  производство  можетъ  быть  названо  тавже  вонцентрахЦей 
занятаго  въ  производств'6  вапитада  и  труда.  Это  означаетъ,  что 
вомнерчесвое  прбдпр1ят1е, — будь  то  фабрика,  торговое  дфло  иди  фер- 
ма— употребдяеть  большое  количество  капитала,  и  въ  н'Ьвоторыхъ 
случаяхъ,  какъ  посд1Ьдств1е  этого,  большое  количество  труда  и  земли 
Для  идлюстрац1и  обыкновенно  сопоставляютъ  современную  фабрику 
съ  мастерской  или  ремесленной  системой  прежняго  времени.  Изоли- 
рованные прим1Ьры  крупно-проиышденнаго  производства  можно  найти 
и  въ  минувш1е  в1&ка;  но  только  съ  появден1емъ  машинъ  это  произ- 
водство перестало  быть  исключеШемъ  и  сделалось  типичныиъ.  Заро- 
дившись въ  англ1йской  текстильной  индустр1и  въ  конц'Ь  XVIII  сто- 
дЪт1я,  оно  быстро  распространилось  на  важн%йш1я  отрасли,  хотя  и 
въ  настоящее  время  продолжаютъ  еще  существовать  отд1Ьльныя  про- 
изводства, въ  которыхъ  ведется  неравная  борьба  между  домашней  и 
фабричной  системами.  На  европейскомъ  континенте  этотъ  переходъ 
совершился  несколько  позже,  а  въ  Германш  такъ-называемое  мелкое 
производство  все  еще  играетъ  значительную  роль.  Что  касается  Сое- 
днненныхъ  Штатовъ,  то  хотя  крупное  производство  въ  текстильной 
промышленности  началось  посл'Ь  войны  1812  г.,  переходъ  отъ  руч- 
ныхъ  методовъ  къ  машиннымъ  пр1обр'Ьлъ  н'бкоторое  значен1е  лишь 
после  1850  г.,  а  тенденц1я  къ  концентрац1и  сделалась  особенно 
заметной  только  после  междоусобной  войны. 

Различ1е  между  мелкииъ  и  крупнымъ  производствомъ  не  вполне 
покрывается  раздич1емъ  между  ручными  и  фабричными  методами. 
Строитедъныя  работы  обыкновенно  относятся  къ  первой  категор1и, 
хотя  оне  ведутся  весьма  часто  въ  крупномъ  масштабе.  Съ  другой 
стороны,  и  фабрики  бываютъ  иногда  весьма  малыхъ  разиеровъ.  Изъ 
512.254  предпр1ят1й,  О  воторыхъ  имеются  данный  въ  XII  переписи 
Соединенныхъ  Штатовъ,  въ  216.814  господствуетъ  ручное  произ- 
водство. Въ  32.382  предпр1ят1яхъ  было  занято  отъ  5  до  20  рабочихъ. 
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а  п  7.773— свыше  20  раб.  Съ  другой  стороны,  изъ  обшаго  числа 
предцр1ят1й  (296.440)  приблизительно  въ  одной  седьиой  части  (41.687) 
хозяинъ  предпр1ят1я  является  единственныиъ  его  рабочииъ,  а  въ 
половине  остальныхъ  предпр1ят1й  (125.890)  число  занятыхъ  рабо- 
чихъ  ниже  5.  Еесиотря  на  это,  мы  вправе  считать,  что  крупное 
производство  является  въ  дМствительностн  результатомъ  фабричной 
систеиы  съ  ея  иашинной  работой,  иассовыиъпроизводствоиъ  и  общей 
нивеллировхой.  Въ  большинстве  отраслей,  гд%  преобладаетъ  ручной 
трудъ  (напр.  плотничество,  портняжное  и  сапожное  д'Ьло  на  завазъ 
и  т.  п.),  мы  им'Ьеиъ  дЪло  съ  мелкииъ  производствомъ,  тогда  какъ 
строительное  д'Ьло,  составляющее  главное  исключен1е  изъ  вышеуста- 
новленнаго  полоАен1я,  въ  дМствительности,  благодаря  прим%нен1к> 
иашинъ,  закушгб  сырого  матер1ала  ей  таззе  и  употреблен1Ю  боль- 
шихъ  Еапиталовъ  и  большого  числа  рабочихъ,  стоить  въ  настоящее 
время  ближе  къ  фабричной  систем'Ё.  Несмотря  на  то,  что  и  теперь 
продолжаютъ  еще  основываться  нног1я  мелЕ1я  фабрики,  общая  тен- 
денц1я  несомн1^нно  направлена  въ  сторону  увеличен1я  размФровъ 
промышленныхъ  предпр1ят1й. 

Въ  Соединенны хъ  Штатахъ  максимальное  число  промышленныхъ 
предпр1ят1й  во  многихъ  отрасляхъ  было  достигнуто  въ  1870  г.  На- 
чиная съ  этого  времени  число  предпр1ят1й  въ  н'Ькоторыхъ  случаяхъ 
фактически  уменьшилось,  тогда  какъ  среднШ  вложенный  въ  пред- 
пр1ят1е  капиталъ,  число  занятыхъ  рабочихъ  и  ценность  продуктовъ, 
приходящихся  на  одно  предпр1ят1е,  во  всЬхъ  случаяхъ  постоянно 
возрастало.  Громадный  ростъ  крупнаго  производства  ярко  иллюстри- 
руется следующей  таблицей: 


ПРОИЗВОДСТВА. 

Число 

Въ  средн.  на  1  *  пре  дпр1ят1е| 

пред- 
прхятШ. 

Капиталъ. 

Число 
рабо- 
чихъ. 

Ценность  лро- 

изведенныхъ 

продуктовъ. 

1870 

1900 

1870 

1900 

1870 

19О0 

1870 

1900     1 

долларовъ. 

долларовъ. 

Жед'Ьзо  и  стадь 

726 

608 

161.523 

85а371 

103 

138 

274.878 

1,208.545 

Землед-Ьл.  оруд1Я 

2.076 

715 

16.780 

220.571 

12 

65 

25.080 

141.549 

Ковры  и  од-Ьяла . 

215 

133 

58.329 

334.205 

56 

214 

101.217 

362.349 

Шерстян.  матер1и 

2.891 

1.035 

34.184 

120.180 

28 

67 

53.755 

114.425 

Кожа 

7.569 

1.806 

8.076 

131.214 

5 

40 

20.774 

156.231 
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Методъ  среднихъ  цжфръ  недостаточно  ясно  показываетъ  дШстви- 
тельное  8начен1б  совершившейся  иерем'Ьны,  тавъ  кавъ  эти  цифры 
касаются  вавъ  иедкихъ,  тавъ  и  врупныхъ  предпр1ят1й.  Но  если  для 
доказательства  вонцентрац1и  мы  возьиеиъ  числа  аавятыхъ  рабочихъ, 
то  окажется,  что  немного  бол'Ье  8  проц.  всЬхъ  доставившихъ  отчеты 
фабрикъ  занимаютъ  около  75  проц.  всего  числа  рабочихъ.  На  одномъ 
хел1^од1^ательномъ  и  сталелитейномъ  завод*]^  въ  Охайо  работаетъ 
7.477  рабочихъ;  на  хлопчатобумажной  фабрик'Ь  въ  Нью-ХемширЪ — 
7.268  рабочихъ;  на  фабрик-Ь  зеилед'Ьльчесвихъ  орудШ  въ  Иллинойсе 
6.728  рабочихъ;  на  электрической  станц1и  въ  Пвнсильван1и— 6.318 
рабочихъ.  Бром1Ь  того,  какъ  это  видно  изъ  предыдущей  таблицы, 
капиталъ  и  ц1Ьнность  продукта  возрастаютъ  значительно  быстрее, 
ч'Ьмъ  число  занятыхъ  рабочихъ.  Директоръ  одной  изъ  сталелитей- 
ныхъ  компан1й  въ  ПитсбургЁ  заявилъ  недавно,  что  для  постройки, 
оборудован1я  и  устройства  сталелитейнаго  завода  необходимъ  капи- 
талъ въ  разм^Бр'Ь  отъ  двадцати  до  тридцати  милл1оновъ  долларовъ. 

145.  Крупное  8емлбдЪл1е. 

Тамъ  гд-Ь  земл1^д']^л1е  зависитъ  гдавнымъ  образомъ  отъ  труда  са- 
мого фермера,  работающаго  при  помощи  сравнительно  примитивныхъ 
оруд1й,  пред&1ьный  разм1Ьръ  фермы,  при  воторомъ  она  даетъ  при- 
быль, достигается  очень  скоро.  Въ  средн1е  вАва,  даже  при  общин- 
номъ  хозяйстве,  размеры  частныхъ  владЪШй  ограничивались  пре- 
обладашемъ  трехпольной  системы.  Въ  бол1^е  позднее  время  мы  на- 
ходнмъ  или  мелк1е  участки  европейсваго  крестьянина-собственника 
или  болЪе  крупные  участки  девственной  земли  первыхъ  америнанскихъ 
фернеровъ. 

Крупное  землед1Ьл1е  становится  возможнымъ  лишь  тогда,  когда 
начинаютъ  прим1^няться  капиталистическ1е  методы.  Въ  прежнее  время 
носителемъ  этихъ  методовъ  было  рабство:  такъ  было,  ваприм1Ьръ,  въ 
латифунд1яхъ  позднМшаго  республиканскаго  Рима  и  иа  цлантац1яхъ 
южныхъ  штатовъ  Америки  до  междоусобной  войны.  Но  рабъ  быль 
во  всЬхъ  отношен1яхъ  разновидностью  капитала  или  машины—хотя 
бы  и  машины-человЬка.  Когда  рабство  исчезло,  наступила  эра  мел- 
каго  демлевладЪн1я;  и  тамъ,  тлъ  въ  настоящее  время  наблюдается 
тенденц1я  къ  крупному  сельскому  хозяйству,  она  вызвана  въ  зна- 
чительной мФрЪ  прим'Ънев1емъ  промышденнаго  капитала  въ  формЪ 
земледФльческихъ  машинъ  и  капиталистическихъ  методовъ  тран- 
спорта. 
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Родина  зеилед^^ьческихъ  машинъ — ^это  Соединенные  Штаты.  Он1^ 
появились  яЪскольЕО  позже,  чЪиъ  машины  въ  другихъ  бол^е  вах- 
ныхъ  отрасляхъ  промышленности.  Машина  Уитнея  для  очищен1я 
хлопка  отъ  с1кмянъ  и  чугунный  плугь  Ньюбольда  были  изобр-Ьтены 
еще  въ  конисб  восеинадцатаго  в1^ва;  несмотря  на  ото,  широкое  при- 
м1^нен1есельсво-хозяйственныхъ  машинъ  началось  только  со  времени 
междоусобной  войны.  Ростъ  производства  сельско-хозяйственныхъ  ма- 
шинъ въ  Соединенныхъ  Штатахъ  виденъ  изъ  сл'Ьдующихъ  цифръ. 
Было  произведено  сельско-хозяйственныхъ  машинъ  на  сумму: 

въ  1850  г. 6.842.611  долларовъ. 

»  1860  » 20.831.904           » 

»  1890  » 81.271.661           » 

»  1900  » 101.207.428           » 

На  врупныхъ  фермахъ  дальняго  запада  Америки  локомобили  въ 
пятьдесятъ  лошадиныхъ  еилъ  употребляются  въ  настоящее  время 
для  приведен1я  въ  движен1е  цЪлой  системы  громадныхъ  плуговъ, 
боронъ  и  с1Ьяловъ;  во  время  урожая  т'Б  же  машины  приводить  въ 
движен1е  автоматическ1я  грабли  и  молотилки.  Въ  центральныхъ  шта- 
тахъ мы  встр1кчаемъ  усовершенствованный  сеялки,  паровые  плуги, 
паровыя  машины  для  отд1^ен1я  отрубей  и  мякины,  жатвенный  ма- 
шины, машины  для  8ас1^бан1я  картофеля  и  распашки  поля  подъ  карто- 
фель, машины  для  равном^рнаго  распред'6лен1я  удобрен1я,  рЪзальныя 
машины,  машины  для  устройства  канавъ — ^мы  приводнмъ  зд1^ 
только  некоторый  нов'Ьйш!я  машины.  9коном1я  труда,  громадный  ростъ 
производительности  и  уменьшен1е  издержекъ  производства  въ  значитель- 
ной степени  объясняютъ,  почему  продукты  американскаго  землед&Ця 
являются  столь  серьезными  конкурентами  на  европейскомъ  рынк*!^ 
несмотря  на  громадное  разстоян1е,  отд1^яющее  ихъ  отъ  Европы. 

Вл1ян1е  машинъ  на  повышен1е  заработной  платы,  сокращен1е  ра- 
бочаго  дня,  смягчен1е  тяжестей  женскаго  и  д^Ьтскаго  труда  и  повы- 
шен1е  жнзненнаго  уровня  какъ  самого  фермера,  такъ  и  занятыхъ 
у  него  рабочихъ,  представляютъ  собою  общепризнанный  фактъ,  не 
нуждающШся  ни  въ  статистическихъ  доказательствахъ,  ни  въ  по- 
яснен1яхъ.  Насъ  интересуетъ  зд1Ьсь  только  вл1ян1е  указанныхъ  фак- 
торовъ  на  увеличен1е  размера  хозяйствъ. 

Очевидно,  что  дороПя  машины,  разсматриваемыя  сами  по  се&Ь, 
становятся  прибыльными  только  тогда,  когда  он-ё  прим'Ьняютса  въ 
большимъ  участкамъ  земли.  Это  явствуетъ  изъ  сл'Бдующей  таблицы. 
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въ  хотороЯ  указывается  среднее  число  акровъ  улучшенной  земли,  прихо- 
дящееся на  одну  ферму. 


Соединенные  Штаты  .   . 
С'Ьверно-Атлантич.  ра1онъ 
Южно-Атлантич.        » 
С1^еро-Центральвый  > 
Южно-Центральный  » 
Западный  » 


1850  18в0  1870  1880  1890  1900 

78,0  79,8  71,0  71,0  78,3  72,3 

69,3  69,0  68,3  66,6  64,3  57,4 

120,9  115,6  80,7  56,1  55,6  47,9 

61,0  67,7  69,7  80,6  95,8  101,2 

82,6  89,7  60,8  56,2  61,0  48,3 

51,8  106,4  168,1  185,9  157,8  111,8 


Въ  С'Ьверно-Центральномъ  ра1он1^,  въ  этомъ  главномъ  центр1^ 
землед1^льчесхихъ  машинъ,  увеличен1е  довольно  значительно.  Среднее 
же  для  вс1^хъ  Соединенныхъ  Штатовъ  понижается  по  двумъ  причи- 
намъ.  Во-первыхъ,  въ  южныхъ  штатахъ  машины  (исключая  машины 
для  очищен1я  хлопка  отъ  с1^мянъ)  почти  не  прим']Бнялись  до  сихъ 
поръ,  а  прежн1я  плантагЦи  съ  рабскимъ  трудомъ  сошли  со  сцены. 
Во-вторыхъ,— и  это  самое  важное— ц1Ьнность  земли  им-Ьеть  тенденц1ю 
повышаться  вм'6ст1^  съ  ростомъ  общаго  благосостояшя.  Такимъобра- 
зомъ,  опред1Бленный  вапиталъ  представляетъ  собою  постоянно  умень- 
шающееся количество  земли;  становится  выгодн-Ье  прим1^нять  больше 
труда  и  меньше  машинъ  къ  малымъ  участкамъ  земли,  чЪмъ  мало 
труда  и  больше  машинъ  въ  крупнымъ  участкамъ.  Зд1^сь  наблюдается 
1енденц1я  скор'Ье  къ  интенсивному,  ч1Ьмъ  къ  экстенсивному  землед'Ьл1ю. 
Д'Ёйствительный  характеръ  сельскаго  хозяйства  зависитъ  отъ  двухъ 
силь— отъ  роста  производительности  машиннаго  труда  и  отъ  новы- 
шен1я  ц'1^ъ  на  землю. 

Сл1кдующая  таблица  указываетъ  средн1й  разм'Ьръ  фермы  въ 
акрахъ: 


1850 

1860 

1870 

1880 

1880 

1900 

Соединенные  Штаты  .   .   . 

202,6 

199,2 

153,3 

188,7 

186,5 

146,6 

С^верво-Атдантвч.  ра1онъ  . 

112,6 

108,1 

104,3 

97,7 

95,3 

96,5 

Южно-Ахлантич.       >     . 

376,4 

362,8 

241.1 

167,4 

188,6 

108,4 

С^веро-Цевтраины!  » 

143,3 

139,7 

123,7 

121,9 

183,4 

144,5 

Южно-Центрааьный  » 

291,0 

321,3 

194,4 

160,6 

144,0 

155,4 

Западный                 » 

694,9 

366,9 

336,4 

312,9 

324,1 

386,1 

Изъ  таблицы  видно,  что  до  1880  г.  размеры  фермы  уменьшались 
Начиная  съ  1880  г.,  со  времени  введен1я  машиннаго  производства 
въ  крупномъ  масштаб1^,  въ  СЪверо-Атлантическомъ  и  Южно-Централь- 
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ноиъ  ра1онахъ  повышательныя    и  оонижатедьныя  тендеац1и  почти  | 
уравновесились^  тогда  какъ  въ  Южно-Атлантичесвомъ  ра1он1^  прогрес- 1 
сировала  уиазанная  выше  понижательная  тенденц1я;   правда,  за  по- 1 
сл1Бдн1я  н'Ьсвольво  Л'Ьтъ  замечается  вавъ  будто  новое  незначительное 
движен1е    въ  пользу   тавъ-называемой   плацтац1онной  системы  или 
врупныхъ  фермъ  съ  большимъ  воличествомъ  рабочигь  негровъ.    Въ 
Северо-Центральномъ   и  Западномъ  раЮнахъ  увеличилось  не  только 
прииенен1е  машинъ,  но  и  средн1е  размеры  фермы,  благодаря  отврыт1ю 
громадныхъ  пространствъ  пастбищныхъ  земель.  Благодаря  росту  зе- 
мельныхъ  ц^нъ,  размеры  фермъ  на  востоке  могутъ  своро  сравняться 
съ  ихъ  размерами  на  Западе.  Въ  1900  г.  свыше  82^0  всехъ  фермъ 
не  превышали  своимъ  размеромъ  175авровъ.  Тенденц1я,  проявляемая 
мелвими    фермами   въ   смысле   увеличбн1я  ихъ  размеровъ,    видна 
изъ  следующей  таблицы  (въ  процентахъ): 


1 

о   . 
о  я- 

1880 

Г. 

3,5 

1890 

» 

3,3 

1900 

» 

4,7 

^      ^      V      Т      Т    а 
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Г       1     -л       с^    ЗЯЙ 
^        §        2        §    о2о. 

7,1  19,5  25,8  42,3  1,9  0,7 
5,8  19,8  24,6  44,0  1,8  0,7 
6,3    21,9    23,8    39,9      1,8      0,8 

Аналогичное  движен1е  наблюдается  тавже  въ  Западномъ  и  Северо- 
Центральномъ  ра1онахъ,  где,  несмотря  на  незначительный  ростъ 
крупныхъ  фермъ,  мелв1я  фермы  обнаруживаютъ  еще  большШ  ростъ. 
Тавимъ  образомъ  мы  првходимъ  въ  выводу,  что  врупное  производ- 
ство, даже  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  применимо  въ  земледел1ю 
далево  не.въ  тавой  степени,  вавъ  въ  индустр1и,  главнымъ  образомъ 
по  той  причине,  что  въ  земледел1и  вызываемое  машинами  уменьшбн1е 
издержевъ  производства  уравновешивается  ростоиъ  земельныхъ  ценъ 
и  соответственными  изменен1ями  въ  методахъ  обработви  земли. 


146.  Консолидац1я  и  интеграц(я  производства. 

Рува  объ  руву  съ  непосредственнымъ  вл1ян1емъ  машинъ,  надъ 
увеличеи1емъ  размеровъ  частныхъ  предпр1ят1й  работаетъ  и  другой 
фавторъ — вапиталистичосвое  вомбинироваШе  производства.  Последнее 
бываетъ  двухъ  родовъ:  во-первыхъ,  объединен1е  (вонеолидац1я)  оди- 
навовыхъ    предпр1ят1й   въ  одно  врупное  целое,  напр.  объединен1е 
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07д&1ьныхъ  пароходныхъ  воипан1й  въ  Хпеегаа^аопа!  Маг10б  Сотрапу 
(международное  общество  пароходнаго  оообщен1я);  во  -  вторыхъ, 
интеграц1я  разнородныхъ  предпр1ят1й,  напр.  объединен1е  столь  раа- 
лнчныхъ  предпр1ят1й,  вакъ  копей,  транспортнаго  д'Ьда,  фабривъ  и  за- 
водовъ,  вошедшихъ  въ  составь  стального  треста  (ХТпИед  ЗШев  81ее1 
Согрогайоп). 

Объединен1е  капитала  пережило  нЪсволько  фазъ,  извЪстныхъ 
подъ  'назван1емъ  соглашенШ,  картеле!  и  трёстовъ;  каждая  изъ  атихъ 
группъ,  въ  свою  очередь,  распадается  на  н1^сколько  подгруппъ. 

1)  Самая  ранняя  форма  объедннен1я  капитала— это  соглашен1е 
мещу  независимыми  владельцами  частныхъ  иредпр1ят1й  для  уста- 
новленШ  уровня  цЪеъ.  Это — первая  естественная  попытка  увеличить 
прибыль  путемъ  ограничея1я  конкуренц1и;  она  встр'Ьчается  почти 
съ  самаго  дарожден1я  промышленности.  Слабый  стороны  этого  ме- 
тода бросаются  въ  глаза:  это— 01сутств1е  сколько-нибудь  серьезныхъ 
принудительныхъ  м1^ръ,  который  препятствовали  бы  одной  изъ  ето- 
ронъ,  заключившихъ  соглашен1е,  произвольно  понижать  ц1Ьны  ниже 
установленной  нормы;  съ  другой  стороны,  установлен1е  высокихъ 
ц^нъ  и,  какъ  результатъ  этого,  высокихъ  прибылей,  является 
слишкомъ  большииъ  соблазномъ  для  новыхъ  конкурентовъ.  Въ  аме- 
риканской жел'Ьзнодорожной  промышленности  этотъ  иетодъ,  въ  формЪ 
ли  первоначальныхъ  тарифныхъ  сд1^локъ,  или  въ  форм'Ь  теперешнихъ 
соглашен1й  между  директорами  отд1^льныхъ  жел1Ьзнодорожныхъ 
компан1й,  никогда  не  давалъ  сколько-нибудь  удовлетворительныхъ 
результатовъ.  Что  касается  промышленности  вообще,  то  вл1ян1е  этого 
метода  ограничено  и  сомнительно. 

2)  БлижайшШ  шагъ,  это— чюглашен1евъц'Ьляхъ  раздЪлен1я  самого 
рынка:  согласно  договору,  каждое  предпр1ят1е  ограничиваетъ  свою 
деятельность  однимъ  определеннымъ  райономъ.  Этотъ  иетодъ  также 
сх^пряженъ  съ  трудностями,  исключая  гЬхъ  сдучаевъ,  когда  известная 
фириа,  самая  старая  въ  данномъ  месте,  обладаетъ  несомненными 
преимуществами  на  основан1и  одного  факта  своего  пр1оритета. 
Наиболее  известными  примерами  могутъ  служить  аиериканск1я 
коипан1и  экспрессовъ  и  французск1я  железный  дороги,  хотя  и  здесь 
замечается  конкуренц1я,  на  границахъ  каждаго  района.  Однако,  раз- 
делен1е  поля  деятельности  является  въ  большинстве  случаевъ  лишь 
переходной  ступенью  къ  образована  более  теснаго  союза:  такъ 
было,  напримеръ,  съ  компан1ями  газоваго  и  электрическаго  осве- 
щен1я. 

3)  Третья  фаза— это  союзы  предпринимателей,  известные   подъ 
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назван1емъ  роо18  и  представдяю1ц1е  собою  попытку  скорЬе  ограни- 
чен1я  сбыта,  чФиъ  установлен1я  одинаковыхъ  цЪнъ  и  разгранпен1я 
деятельности  отд^льныхъ  лредпр1ят1й  по  районамъ.  Эти  союзы  но- 
сить назван1е  роо18  (прудокъ,  общШ  резервуаръ)  потому,  что  вс( 
заказы  суммируются  въ  общ11  фондъ,  при  чемъ  каждому  члену  союза 
предоставлено  производить  опред'Ьленный  процентъ  продуктовъ  ^). 
Обыкновенно  эти  союзы  принимаютъ  форму  денежныхъ  рооЦ,  при 
чемъ  избыточная  или  же  недостающая  сумма  выплачивается  въ 
каждомъ  отд'Ьльномъ  случа1^  наличными  деньгами.  Иногда  м  саиы! 
сбыть  передается  отъ  одного  члена  къ  другому;  такъ  обстоитъ  дЪло, 
напринЪръ,  въ  н1^воторыхъ  желЪзнодорожныхъ  союзахъ.  Еогда  это 
раепред1Ьлен1е  совершается  на  основ1Ь  благосклоннаго  расположен1я 
къ  отд&1ьнымъ  лицамъ,  какъ  это  дЪлаютъ,  наприм'ЬрЪу  «уравни- 
тели» («еуепегз»)  въ  скотопригонной  и  маслоосвЪтительной  про- 
мышленности, выплываюгь  нер'Ьдко  очень  крупный  злоупотреблен1я. 
РавновФс1е  между  отд'Ьльными  предпр1ят1ями  достигается  часто  при 
помощи  штрафовъ,  налагаемыхъ  на  излишнее  количество  произве- 
денныхъ  продуктовъ,  вм1^сто  конфискац1и  саийхъ  этихъ  продуктовъ, 
или  вырученныхъ  отъ  ихъ  продажи  суммъ.  Зд'бсь,  какъ  и  въ 
прежнемъ  случае,  трудно  удержаться  отъ  соблазна  превзойти  въ 
косвенной  или  открытой  форме  пределы,  установленные  союзомъ,  еъ 
целью  обезпечить  себе  б5льш1е  барыши  или  выгадать  себе  большей 
процентъ  производства  при  ближайшемъ  раепределенШ  работь.  Это 
обстоятельство  способствовало  распаден1ю  союза  водочныхъ  фабри- 
кантовъ,  владельцевъ  лесопильныхъ  заводовъ  и  многихъ  другихъ 
союзовъ. 

4)  Иногда  союзы  предпринимателей  совмещаютъ  въ  себе  обе 
фуншфи— установлен1е  одинаковыхъ  ценъ  и  распределен1е  работъ. 
Въ  некоторыхъ  случаяхъ  они  идутъ  еще  дальше  и,  подъ  именеиъ 
бюро  для  продажи  продуктовъ  или  агентствъ,  образуютъ  четвертую 
фазу  объединен1я  капиталистовъ.  Эти  агентства  не  только  опред^- 
ляютъ  цены  и  сбытъ  продуктовъ,  но  часто  руководятъ  всеми  опера- 
ц1ями  по  продаже,  получен1ю  всехъ  завазовъ  и  распределен^  ихъ 
по  известной  пропорц1и  между  отдельными  членами.  Такой  характеръ 
носятъ  мног1е  германск1е  картели,  хотя  въ  некоторыхъ  случаяхъ 
они  ничемъ  не  отличаются  отъ  обыкновенныхъ  роо!^,  описанныхъ 
выше.  Такой  же  характеръ  носило  мичиганское  общество  добыванШ 


')  Не   сл'бдуетъ    смешивать  промышленный  роо1  съ  финансовымъ: 
посд'ЬднШ  оперируетъ  на  бирж'Ь  и  ставить  себЪ  спекудятивныя  ц'Ьди. 
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СОЛИ  и  мног1я  французск1я  «конторы»  и  «синдикаты».  Слабость 
этого  рода  союзовъ  ааключается  не  только  въ  ихъ  непостоянств'^, 
но  и  въ  томъ,  что,  по  крайней  мЩ^  въ  англо-саксонскихъ  стра- 
нахъ,  уставы  этихъ  союзовъ  не  им1кютъ  обязательной  силы,  такъ 
какъ  противорЪчатъ  обычному  праву. 

5)  Пятая  стад1я  капиталистическаго  объединен1я  была  достигнута 
въ  1882  г.  при  основан1и  $1ап(1аг(1  011  Сотрапу  (нефтяной  трёсгь); 
трёстонъ  онъ  называется  потому,  что  вошедш1я  въ  него  предпр1ят1я 
передали  всЪ  свои  дФла  сов'Ьту  уполноиоченныхъ  или  дов1&ренныхъ 
лицъ  (1п181ее8),  получивъ  взам1^нъ  акц1и  треста  ^).  За  этимъ  трё- 
стомъ  быстро  посл'Ьдовало  основан1е  водочнаго,  сахарнаго  и  другихъ 
трёстовъ;  вскор1Ь  однако  оказалось,  что  эта  форма  объединен1я  проти- 
вор1^читъ  существующимъ  законамъ.  Тогда  первоначальные  тресты 
были  распущены,  и  входивш1я  въ  нихъ  предпр1ятЬ1  объединились 
на  новой  бол1Бе  д1^йствительной  основ^Б. 

6)  Шестая  форма  объединен1я  капитала  —  явлен1е  нов1^йшаго 
времени.  Первоначальными  членами  объединен1я  являются  акц1онер- 
ныя  компан1и,  ведущ1я  самостоятельное  существован1е.  Для  образо- 
ван1я  треста  основывается  новая  центральная  акц1онерная  компан1я, 
которая  скупаетъ  всЪ  или  по  крайней  мЪр'Ь  большинство  акц1й 
отд1Бльныхъ  акц1онерныхъ  предпр1ят1й.  На  основ'Б  доходовъ,  полу- 
чаемыхъ  отъ  отд'Ьльныхъ,  входящихъ  въ  составъ  треста  компан!й, 
центральная  акц1онерная  компан1я  выпускаетъ  свои  бумаги.  Благодаря 
этому,  хотя  каждое  предпр1ят1е  дЬйствуетъ  какъ  н-бчто  самостоятельное, 
д'Ьйствительное  руководство  его  делами  находится  въ  рукахъ  ди- 
ревторовъ,  стоящихъ  во  глав'Ь  центральной  акц1онерной  компан1и. 
Это  тотъ  же  трёстъ,  въ  новой  и  бол'Ёе  совершенной  форм'6:  онъ 
сохраняетъ  въ  себ*  единство  прежнихъ  трёстовъ,  пр1обр'Ьтая  въ  то 
же  время  изв'Ёстную  гибкость  и  вводя  большую  отв1Бтственность.  Въ 
первоначальной  форм'Ь  н'Ьчто  подобное  этимъ  трёстамъ  встр'Бчается 
уже  давно:  укажемъ  на  Пенсильванскую  вомпан1ю  1870  г.,  общество 
телефоновъ  Белля  1880  г.  и  Южно-Тихоокеанскую  компан1ю  1884  г. 
Всё  эти  тресты,  однако,  легализовались  лишь  подъ  прикрыт1емъ 
особыхъ  спец]альныхъ  законовъ;  общая  легализац1я  а^щонерныхъ 
компан1й,  закупающихъ  акц1и  другихъ  вомпан1й,  сд'Ьлалась  впервые 
возможной  лишь  въ  1889  г.,  благодаря  издан1ю  закона  о  трёстахъ 
въ  штатЬ  Нью-Джерсей.  Всл'Ьдъ  за  издан1емъ  этого  закона,   тресты 

*)  Не  сл'Ьдуетъ  см'&шивать  промышленный  трёстъ  съ  компав1ей 
трёстовъ  (Тги8<;  Сотрапу),  точно  такъ  же,  какъ  нельзя  см-Ьшивать  про- 
мышленный роо1  сь  биржевымъ  рооГемъ. 
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стали  рости,  какъ  грибы.  Таково  именво  цроисхожден1о  стального 
треста  1901  г.  (1[а1<;е(1-81а1;е8  8(еб1  СогрогаНоп),  табачнаго  треста 
1904  Г.  И  большинства  нов1^йпшхъ  трёстовъ.  Попытка  применить 
методъ  трёстификац1и  къ  жел'Ьзныкъ  дорогамъ,  предпринятая  с^вер- 
ныиъ  акц1онернымъ  обществомъ  (КогШегп  ЗеспгШев  Сошрапу),— 
окончилась  неудачей,  благодаря  спец1альныиъ  запретительныиъ  зако- 
намъ;  но  и  зд1^Ь9  по  всей  в1^роятностИ|  будутъ  достигнуты  гЬ  же  ре- 
зультатыу  благодаря  иав1^стной  систем'Ь,  при  которой  идентичные  ди- 
ректора въ  действительности  ии^ютъ  рФшающШ  голосъ  въ  руко- 
водств'Ь  каждой  акц10нерной  конпаШей,  входящей  въ  составь  трма. 
Эта  система,  какъ  уже  доказано  опытомъ  н1^которыхъ  крупныхъ 
финансовыхъ  учрежден1й,  гд'Ь  отд'Ьльныя  общества  управляются  одними 
и  т1кми  же  лицами,  можетъ  явиться  ближайшимъ  шагомъ  въ  дЬгЬ  еще 
большаго  объединеЛя  вапиталистическаго  производства. 


147.  Ростъ  трёстовъ. 

Объединен1е  капитала,  какъ  видно  изъ  вышеуказанныхъ  нри- 
м'Ьровъ,  совершается  въ  четырехъ  областяхъ:  1)  въ  желЪзнодорож- 
номъ  д^лЪ;  2)  въ  предпр1ят1яхъ,  им'Ьющихъ  характеръ  привилег1д 
или  общегосударственное  значен1е,  включая  сюда  телеграфъ,  телефонъ  и 
такъ-называемыя  муниципальный  предпр1ят1я,  каковы  водопроводы, 
газовое  и  электрическое  осв1Ьщен1е,  конки,  общества  парового 
отоплен1я  и  канализац1и;  3)  финансовые  тресты  (1ги81  сошрапхез)  въ 
более  узвомъ  смысле,  банки  и  страховыя  общества;  4)  промышлен- 
ные тресты.  Первый  три  группы  настолько  важны  сами  по  себе 
м  тавъ  резко  отличаются  отъ  остальныхъ  группъ,  что  на  нихъ 
уместнее  будетъ  остановиться  ниже.  Здесь  же  мы  сосредоточимъ  наше 
вниман1е  исключительно  на  объединен1яхъ  промышленнаго  капитала. 

Выгоды  подобныхъ  объединенШу  съ  точки  зрен1я  производителей, 
очевидны.  Благодаря  инъ,  достигается  крупная  дкоаом1я  въ  деле 
рекламирован1я  отдельныхъ  фирмъ  и  разсылки  ими  своихъ  комми- 
вояжеровъ.  Устройствомъ  предцр1ят1й  въ  различныхъ,  целесообразно 
избранныхъ  местахъ,  устраняются  лишн1е  расходы  по  перевозке  гру- 
зовъ;  это  обстоятельство  имеетъ  нередко  довольно  большое  зн&чен1е, 
особенно  когда  речь  идетъ  о  громоздкихъ  и  тяжелыхъ  грузахъ.  Благо- 
творный последств1я  разделен1я  труда  и  крупнаго  машиннаго  про* 
изводства  могутъ  быть  еще  более  увеличены,  путемъ  концентрац1и 
производства  и  предоставлена  каждой   фабрике   или   заводу  права 
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оронзводить  только  одянъ  опредАленный  продуктъ.  ЧЪмъ  больше 
яонцентрац1я,  тЬнъ  больше  шансовъ  на  то»  что  руководители  пред- 
пр1ят1Я  будутъ  лучше  знать  услов1я  кредита  и  степень  кредитоспо- 
собности отдЪльныхъ  фирнъ,  а  это  должно  повести  къ  улучшен1н> 
потерь  отъ  аеуплачиваемыхъ  долговъ.  Благодаря  концентрац1и,  ста- 
новится вовиожнымъ  подчинить  ведев1е  всего  д'Ьла  наибол1ке  талант- 
ливымъ  и  опытныиъ  руководителяиъ.  Наконецъ,  неиалое  значен1е 
и1гЬетъ  и  большая  широта  взглядонъ,  являющаяся  сл1Ьдств1емъ  обиЪна 
мн'ЬнМ  и  сравнен1я  опыта  отдЪльвыхъ  проиышленныхъ  предпр1ят1й» 
Диревторъ  америвансхаго  табачнаго  треста  заявилъ  н1^колько  Атъ 
тоиу  назадъ,  что  ата  черта  представляетъ  собою  главное  посл(дств1е 
благотворнаго  вл1ян1я  трёстификац1и. 

Непосредственныя  причины  консолидац1и  проиышленныхъ  пред- 
пр1ят1й  весьиа  разнообрааны.  Она  иожетъ  быть  вызвана  признан1еиъ 
всей  безсиысленности  жестокой  конкуренц1и:  такъ  было,  напригЁръ, 
съ  жел1^нодорожнымъ  и  сахарныиъ  трёстоиъ;  она  иожетъ  быть 
обусловлена  низкиии  ц'Ёнаии,  который  д^лаюгь  необходииынъ  при- 
и1Ьнен1е  усовершенствованныхъ  иетодовъ  въ  ц^яхъ  уиеньшен!^ 
издержекъ  производства:  такъ  было  съ  трбстоиъ  по  обрабоптЬ  же- 
лчной руды;  она  иожетъ,  ваконе1ГЬ,  явиться  результатоиъ  долгаго 
пронышленнаго  застоя,  уничтожающаго  почти  всякую  прибыль.  Но 
по  существу  своеиу  объединеШе  пронышленнаго  капитала  вызывается 
эконои1ей  производства,  достигаеиой  при  понощи  вонцентрированнаго 
капитала.  Правда,  часто  возникаютъ  дутые  тресты,  дающ1е  своииъ 
иниц1атораиъ  гроиадные  барыши;  но  эти  чисто  спекулятивныя  орга- 
низац)и  очевидно  обречены  на  быстрое  исчезновен1е.  Если  данный 
союзъ  не  представляетъ  д'Ьйствительно  реальныхъ  выгодъ,  онъ  не 
иожетъ  долго  существовать;  его  основан1е  оправдывается  только 
фактоиъ  продолжительнаго  и  цв'Ьтущаго  существован1я. 

Бонцентрац1я  производства  представляетъ  собою  и1ровую  тенденц1ю^ 
настолько  всеобщую,  что  было  бы  безполезно  приписывать  ее  какииъ- 
нибудь  второстепеннымъ  причинаиъ.  Н'Ьвоторые  объясняютъ  ее  стре- 
илен1еиъ  уравнять  или  повысить  тарифный  ставки.  Бол'Ье  ч1^иъ  в1Ь- 
роятно,  что  эти  причины  д1^йствительно  оказали  н'Ькоторое  вл1ян1е 
въ  отд^льныхъ  случаяхъ;  но  трудно  дуиать,  чтобы  он1^  саии  по  себЪ 
могли  объяснить  концентрац1ю  производства*  Тресты  и  союзы  пред- 
принииателей  ии']^ются  и  въ  европейскихъ  государствахъ,  гдЪ  тарифный 
ставки  низки.  Различ1е  тарифныхъ  ставокъ  ({гв1^11{;  (118спт1паиоп& 
см.  §§  212  и  218)  дМствительно  существуетъ  въ  Аиерик'Ь;  но  въ 
Гериан1и  оно  неизв1Ьстно,  и,  несиотря  на  это,  проиышленные  союзы 
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распространены  въ  Герман1я  не  менФе,  чЪмъ  въ  АиеривЪ.  Бавовы 
бы  ни  были  нобочныя  причины,  основная  причина,  очевидно,  одна— 
двоно&11я  вонцентрированнаго  производства.  Тольво  въ  с&иые  послед 
н1е  годы  промышленный  ваниталъ  возросъ  настольво,  чтобы  всврыть 
всЬ  действительный  выгоды  вонцентращи. 

Согласно  переписи  1900  г.  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  им&юсь 
185  трёстовъ;  они  объединяли  2.040  пронышленныхъ  предпр1ят1й, 
стоимость  производства  воторыхъ  достигала  1.667.350  долларовъ  — 
немногимъ  бол'Ье  14^о  всего  промышленнаго  производства  въ  Со- 
единенныхъ Штатахъ.  Но,  начиная  съ  1900  г.,  движен1е  быстро  пошло 
впередъ.  Въ  1900  г.  им']^лось  16  трёстовъ,  важдый  съ  вапиталоиъ 
свыше  50.000.000  долларовъ  н  съ  общимъ  вапиталоиъ  вь 
1.231.000.000  долларовъ.  Въ  1904  Г.,  вавъ  видно  изъ  нижепри- 
водимой таблицы,  не  тольво  им'Ьлось  уже  25  тавихъ  трёстовъ,  съ 
общимъ  вапиталомъ  въ  3  раза  ббльшимъ  (3.617.000.000  долшровъ), 
но  и  важдый  отдельный  трёстъ  им'Ьлъ  большШ  ваниталъ,  ч^мъ  вЛ 
16  трёстовъ  взятыхъ  вм'Ьст1Ь, — почти  половину  того,  ч1мъ  располагали 
ВСЬ  185  трёстовъ  въ  1900  г. 

Стальной  трёстъ  даетъ  намъ  столь  разительный  прим16ръ  не 
тольво  вонсолидац1и,  но  и  интеграц1и  производства,  что  мы  оозво- 
ляемъ  себе  привести  сл%дующ1я  цифры.  Въ  1902  г.,  согласно  сви- 
д'Ьтельству  президента  этого  треста  во  время  недавняго  судебнаго 
процесса  ^),  вапиталы  треста  составляли: 

Железная  руда  и  бессемерован1е  стали.  700.000.000  дол. 

Фабриви,  заводы,  машины  е1;с.  .   .   .  300.000.000  » 

Угольныя  вопи  и  добыван1е  вовса    .  100.000.000  » 

Железный  дороги,  пароходы  еЬс.  .   .  80.000.000  ^^ 

Доменныя  печи 48.000.000  > 

Добыван1е  газа 20.000.000  » 

Каменоломни 4.000.000  > 

Наличный  вапиталъ 148.281.000  » 

Итого  .    .    1.400.281.000  ДОЛ. 

Во  второмъ  годичномъ  отчегб  отъ  31-го  девабря  1903  г.  вапи- 
талъ поднялся  до  1.583.845.299  долларовъ.  Въ  данномъ  случае  ны 
им1^емъ  д'Ьло  съ  интеграц1ей  разнородныхъ  производствъ.  Другая 
приводимая  нами  таблица  повазываетъ  вонсолидац1ю  однородныхъ 

*)  НоЛй^е  еЬ  а1.  ув.  Н.  8.  81вв1  Согрогаиоп. 
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пронзводствъ  (см.  табл.  стр.  820).  Десять  второстепенныхъ  трёстовъ 
(ко1шан1я  Карнеджи,  Иллинойсъ,  компан1я  сталелитейныхъ  заводовъ 
въ  ЛоренЪ,  американское  общество  выд^ки  стали  и  проволоки,  ком- 
пашя  Шельбл  выд&пки  жел'бзныхъ  трубъ,  американское  общество 
листовато  жел'Ьза,  американское  общество  выд1^лки  жести,  американ- 
ское общество  постройки  мостовъ  и  объединенное  общество  выд'Ьлки 
стали),  которые  и  сами  являются  результатомъ  неоднократной  консо- 
лидащи,  им^ють  въ  своемъ  распоряжеШи  86  доменныхъ  печей, 
31  бессемеровск1й  заводъ,  57  чугунолитейныхъ  заводовъ,  20  рельсо- 
прокатныхъ  заводовъ,  251  пудлинговую  печь,  39  механическнхъ 
заведенШ,  59  жел1^опрокатныхъ  заводовъ,  11  машиностроительныхъ 
заводовъ,  24  механическихъ  завода,  22  проволочнопроватныхъ  за- 
вода, 447  заводовъ  по  выд'ЬлкЪ  листового  жел^вг^  и  жести,  5  трубо- 
прокатныхъ  заводовъ,  2в  заводовъ  для  постройки  мостовъ  и  другихъ 
строительныхъ  работъ,  24  литейныхъ  завода  и  16  другихъ  различ- 
ныхъ  заводовъ. 


148.  Вл1ян1е  трвстифнкац1н. 

Бл1ян1е  объединеи1я  капитала  можетъ  быть  разсматриваемо  съ 
пятя  точекъ  зр%н1я  —  съ  точки  зр'Ьн1я  предпринимателя,  рабочаго, 
независимаго  производителя,  поставщика  сырого  матер1ала  и  потре- 
бителя. 

1)  Роль  предпринимателя  въ  наше  время  играетъ  объединенная 
акщонерная  компан1я.  Поскольку  данная  проблема  касается  обще- 
акц1онерныхъ  прибылей,  зависящихъ  отъ  обычныхъ  колебан1й  въ 
лромыоиенности,  она  будетъ  разобрана  нами  въ  ближайшей  книгЪ. 
Поскольку  прибыли  зависятъ  отъ  вапитализац1и  предпр1ят1я,  проблема 
эта  была  уже  разработана  нами  выше.  Мы  вид-Бли,  что  лучшей 
гарант1ей  интересовъ  ввладчиковъ  является  публичность  и  отв'Ьт- 
ственность. 

2)  Что  касается  вл1ян1я  промышленнаго  объединен1я  на  рабочаго, 
то  оно  состоитъ  въ  усилен1и  обшаго  вл1ян1я  капитала  на  заработную 
плату,  на  чемъ  мы  остановимся  ниже.  Поскольку  благосостоян1е 
рабочихъ  зависитъ  отъ  общей  производительности  иредпр1ят1я,  объ- 
единен1е  промышленнаго  капитала  можетъ  способствовать  улучшен1ю 
положен1я  рабочихъ,  такъ  какь  это  объединен1е  влечетъ  за  собою 
большую  прочность  и  производительность  индустр1и.  На  это  можно 
возразить,  что  благодаря  самому  факту  концентрац1и  промышленный 
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Н  А  3  В  А  Н  I  В  1). 


о 


II 


Капиталъ 
(въ  долдарахъ), 


!•  Стальной  трёстъ  Соединенныхъ 
Штатовъ 

2.  АмерикацскШ  табачный  трёстъ  . 

3.  Американское  общество  пдавле- 

Н1Я  и  обжиган1Я  руды  .... 

4.  Объединенное  общество  м-Ьдио- 

нитей  ныхъ  ааводовъ  .  . 

5.  Международное  общество  торго- 

ваго  судоходства 

6.  Американское  общество  сахаро- 

рафинадныхъ  заводовъ    .   .   . 

7.  Общество  кожевенныхъ  ваводовъ 

Соединенныхъ  Штатовъ  .  .  . 

8.  Международное  общество  изго- 

товлешя  зеылед'Ьл.  машинъ  . 

9.  Нефтяной  трёстъ 

10.  Питсбургское  углепромышленное 

общество 

11.  Американское  общество  изгото- 

влен1я  посуды     

12.  Общество    спальныхъ   вагоновъ 

Пульмана  

13.  Общество  обработки  риса    .   .  . 

14.  Общество  сталелитейныхъ  заво- 

довъ Америки  

15.  Американское  общество  вагоно- 

строительныхъ  и  литейныхъ 
заводовъ    .  

16.  Общество    резиновой    мануфак- 

туры Соединенныхъ  Штатовъ. 

17.  Общество    производства    стали 

въ  Лекавав'Ь 

18.  Общество  ц8готовлен1я  бискви- 

товъ 

19.  Международное   писчебумажное 

общество 

20.  Американское    паровозострои- 

тельное общество 

21.  Общество   винокуренныхъ  заво- 

довъ     

22.  Трёстъ  по  изготовленш    глиня- 

ной посуды  

23.  Соединенное    общество    м'Ьдно- 

литейныхъ  заводовъ 

24.  Международное   общество  поро- 

ховыхъ  заводовъ  Дюпона  .   . 

25.  Общество  сталелитейныхъ  заво- 

довъ Камбрш 


1901 
1904 

1899 

1899 

1902 

1891 

1893 

1902 
1899 

1899 

1901 

1867 
1902 

1900 

1899 
1892 
1902 
1898 
1898 
1901 
1902 
1903 
1902 
1903 
1898 


785 

121 

11 

6 

55 

25 

в 

400 

207 
123 

2 

20 

14 

17 
13 

7 
80 
24 

9 
93 
45 

6 
40 

3 


*)  Таблица  эта  заимствована  у  Моо<1у,  ТЬе  ТгиШ 
1904,  р.  453;  но  данный  доведены  нами  до  посл'Ьдняго 


1.370.000.000 
250.000.000 

201.550.400 

175.000.000 

170.786.000 

145.000.000 

130.444.600 

120.000.000 
97.500.000 

84.000.000 

82.579.000 

74.000.000 
71.642.000 

60.250.000 

60.000.000 
58.591.500 
56.775.000 
56.524.000 
52.935.500 
50.418.500 
50.366.000 
50.000.000 
50.000.000 
50.000.000 
50.000.000 


аЪои1;  Ше  Тгив!»'^ 
времени. 
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жапталъ  МФжетъ  предсташть  собою  болФе  солидную  и  действительную 
силу  въ  проти]юв1{съ  требош1н1я1Гь  тредъ-юн1оновъ.  Съ  другой  сто- 
роны, опасность  ота«н  увеличивается,  когда  она  распространяется 
по  вскиъ  развФтвлен1янъ  гронаднаго  треста.  Наконецъ,  дальновидные 
руководители  крупнаго  треста  болФе  способны  широко  взглянуть  на 
рабочЛ  вопросъ  и  искать  нронышленнаго  нира,  д'Ьлая  рабочинъ 
разумныя  уступки  и  научая  ихъ  своей  целесообразной  тактикой  тону, 
что  интересы  рабочихъ  довольно  тФено  связаны  съ  интересами  треста. 
Анериванекая  федерац1я  труда  заявила  довольно  недвусмысленно,  что, 
какъ  организац1я  рабочихъ,  она  ничего  не  нмеетъ  противъ  трёстовъ. 
Однако,  когда  трёстъ  превращается  въ  ионопол1ю,  конечное  вл1ян1б' 
его  на  заработную  плату  ножетъ  принять  форму  действительной  и 
серьезной  опасности,  какъ  это  видно  будетъ  ниже. 

3)  Несомнешю,  что  для  независимаго  производителя  трёстъ  пред- 
ставляетъ  собою  серьезную  опасность.  Сдедуетъ,  однако,  различать 
иежду  законныии  и  незаконными,  естественныии  и  неестественными 
последств1ями  промышленнаго  объедиаен1я.  Таиъ,  где  трёстифика^я 
влечетъ  за  собою  лучшее  обслуживан1е  публики,  исчезновен1е  съ  арены 
борьбы  малопроизводительнаго  мелваго  конкурента  можетъ  оказаться 
для  общества  столь  же  выгоднымъ,  какъ  и  заиена  «потогонной» 
мастерской— фабрикой,  или  дилиясанса— железной  дорогой.  Но  и  для 
сажаго  молкаго  конкурента  мажетъ  быть  выгоднее  занимать  место 
служащаго  въ  крупномъ  предпри1т1и  съ  достаточныиъ  и  вполне 
обезпеченныиъ  жалован1енъ  и  съ  шансами  на  повышен1е,  чемъ, 
оставаясь  независимымъ  производителеиъ,  постоянно  висеть  на  краю 
пропасти;  въ  данноиъ  случае  дело  обстоитъ  такъ  же,  какъ  съ  «не- 
зависимыми» ручныии  ткачами  въ  Англ1и  и  Аиерике,  которые  съ 
радостью  вступили  въ  ряды  фабричныхъ  рабочихъ.  Благотворное 
вл1ян1е  нронышленнаго  объединен1я  можетъ  сказаться  въ  освобождена 
общества  отъ  неспособнаго  производителя  и  превращен1и  его  въ 
полезнаго  агента  общества. 

Однако,  это  вл1ян1е  можетъ  оказаться  благотворнымъ  лишь  тогда, 
когда  передъ  способныни  производителяии  будутъ  открыты  все 
пути  для  цриложен1я  ихъ  силъ.  Другими  словами,  трёстъ  не  долженъ 
принять  формы  М0Н0П0Л1И,  исключая  техъ  цпазьобщественныхъ 
предпр1ят)й,  где  конкуренц1я  сама  по  себе  нежелательна.  «Нечестные» 
способы,  унотребляемые  для  того,  чтобы  побить  конкурента— это 
соглашен1я  съ  лавочниками,  такъ-называеиая  хищническая  конку- 
ренц1я  и  неправильная  таксац1я  грузовъ.  Въ  первомъ  случае  лавоч- 
за  известное  вознагражден1е  обязуются  не  продавать  товаровъ 
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конкурирующей  фирмы.   «Хищническая»   конкуренц1я  им'Ьетъ  мФсто 
тогда,  когда  быстро  понижаются  ц-Ьны  лишь  въ  т«гь  пунктахъ  и 
въ    то  время,  когда  нужно  Оываетъ   сломите  конкурента.   Однако, 
оба  эти  способа  входятъ,  какъ  составная  часть,  въ  обычную  систему 
конвуренц1и.  Въ  саномъ  д'ЬлФ,  при  конкуренц1и  низк1я  ц1Ьны  идутъ 
на  пользу  потребителя-,  при  монопол1и  же  онФ  идутъ  на  пользу  произво- 
дителя. Однако,  такъ  кавъ  сами  дти  способы  не   им1Ьютъ  отношен1я 
къ   характеру  предпр1ят1я,   то  является   вопросъ,  можетъ  ш  быть 
найдено  средство  для  ихъ  исворенбн1я  и  будетъ  ли  оно  терпимо.  Сь 
другой  стороны  несомн']^нно,  что  тайныя  скидки,  дФлаемыя  жел^Ьзнымн 
дорогами  отд'Ьльнымъ  првдпр1ят1ямъ,  вполне  могутъ  быть  устранены, 
кавъ  несомн1Ьнно  и  то,  что  эти  скидки  лишены  всякаго   оправдан1я. 
Объединен1е    промышленнаго    капитала   превращается  въ  монопол1ю 
въ  значительной  степени  благодаря    злоупотреблеШямъ  въ  области 
жел1^знодорожной  такса1ии;  вакъ  далеко  заходить  въ  данномъ  случа'Ь 
М0Н0П0Л1Я— будетъ  разсмотрФно  нами  ниже. 

4)  Поскольку  р'Ьчь  идетъ  о  поставщик'Ь  сырого  матер1ала,  моно- 
пол1я  въ  значительной  степени  зависитъ  отъ  того,  какой    процентъ 
сырья  идетъ  на  трёстифицированное  производство.  Тамъ,    гд^  пред- 
пр1ят1е  представляетъ  собою  лишь  первую  ступень  обработки  сырого 
материала,    находимаго   въ  природ1^  въ  естественномъ  его  сост^ян!!, 
и  гд'Ь  предложен1е  сырья  ограничено,  тенденц1я  къ  концентрац1и  соб- 
ственности на  этотъ  сырой  матер1алъ   становится  весьма  сильной. 
Характерно,  что  большинство  крупн'Ьйшихъ  трбстовъ,  указанныхъ  въ 
предыдущей  таблиц'Ь,  выросли  на  основ'Ь  владЪн1я  источниками  сырого 
матер1ала,  не  могущаго  быть  воспроизводимымъ  изъ  года  въ  годъ, 
напр.,  жел1^диой   руды,    м'Ёди  и  свинца.   Въ  н-Ькоторыхъ  случаяхь, 
однако,   трёстъ  не  является  собственникомъ  сырого  матер1ала,  такъ 
вакъ  посл'ЬдШй  представляетъ  собою  результатъ  годичнаго  производ- 
ства,   слишвомъ    мелкаго    и  разбросаннаго,  чтобы  можно  было  его 
концентрировать:    такъ   обстоитъ   д'ёло   съ   производствомъ  маслъ, 
табаку,  сахару  и  мяса.  Зд'Ьсь  приходится  нередко   слышать  жалобы  \ 
на  то,  что  трёстъ  искусственно  сбиваетъ  ц'Ьны  на  сырье  до  самаго  I 
низкаго  уровня.  Некоторое  основан1е  для  подобнаго  обвинен1я  песо-  ' 
мн1Ьнно  им1^ется— достаточно   вспомнить  недавнюю  истор1ю  мясного  \ 
треста  и  нефтяного  треста  въ  Банзас1Ь;  надо,  однако,   помнить,  что 
эти  обвинен1я  весьма  часто  преувеличены.  Д'Ьло  въ   томъ,   что  для 
н1Ькоторыхъ  продуктовъ  рыновъ  является  международнымъ;    и  ест 
трёстъ  представляетъ  въ  своемъ  лиц'Ь  настолько  значительную  часть  | 
всего  спроса,  что  онъ  въ  состоян1и  свободно  устанавливать   уровень  ' 
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рыночныхъ  цЪнъ  то  даже  и  въ  тавомъ  случа'Ь  низведен1б  ц'Ьнъ 
янже  стошоети  производства  повело  бы  къ  ограничеШю  предложейя, 
ТГ5  въ  вонц1Ь  вонцовъ  должно  было  бы  вызвать  повышен1е  цФнъ. 
Пока  спросъ  на  сырье,  въ  общенъ  и  Ц'Ьломъ,  не  претерпЬваетъ 
сколько-нибудь  серьезныхъ  изменен!!,  до  тЬхъ  поръ  сомнительно^ 
чтобы  вонцентрац1я  спроса  въ  рукахъ  н1Бсволькихъ  компан1й  иогла 
оказывать  постоянное  вл1ян1е  на  производителя  сырого  матер1ала. 
Впрочемъ,  это  нисколько  не  исключаетъ  вреиеннаго  вл1ян1я,  иногда 
очень  тяжелаго  и  вреднаго. 

5)  Наконецъ,  вл1ян1е  трёстифивац1и  на  потребителя  сказывается, 
главнымъ  образомъ,  на  продажныхъ  исЬнахъ.  Выгода  трёстифивац1и 
заключается  въ  уменьшена  издержекъ  производства,  но  въ  то  же  вреия 
цфль  трестифивац1и— это  высокШ  прибыли.  Высокая  прибыль,  вопреки 
распространенному  инШю,  еще  не  означаетъ  необходимо  высокихъ 
цЁнъ.  Въ  тЬхъ  случаяхъ,  Еогда  спросъ  на  товары  можетъ  быть  уси- 
лень  путемъ  уменьшен1я  ц1кнъ,  высокая  прибыль  вполн-б  совм1^има  съ 
крупнымъ  сбытомъ  по  низкимъ  ц'Ьнамъ.  Очевидно,  въ  каждой  инду- 
стр1и,  основана  ли  она  на  конкуренц1и  или  монопол1и,  существуетъ 
изв'1^стный  пред'&лъ  повып1ен1я  и!киъ^ — пред'Ьлъ,  обусловливаемый 
возможной  зам'&ной  данныхъ  товаровъ  Ш^е  дешевыми.  Въ  этой 
форм'Ь  конкуренц1я  между  товарами  везд1Ьсуща.  Д'Ьйствительная 
проблема  заключается,  однако,  въ  сл'Ьдующемъ:  если  трёстъ  произво- 
дить настолько  значительную  часть  всего  продаваемаго  продукта, 
что  онъ  фактически  является  на  рынкб  господиномъ  положен1я,  то 
будетъ  ли,  въ  тавомъ  случаФ,  Ц'Ёна,  установленная  трёстомъ,  выше 
той  ц'1ны,  которая  установилась  бы  при  наличности  свободной  кон- 
вурбнд1и?  Тщательное  изучен1е  н'Бвоторыхъ  крупн'бйшихъ  трёстовъ 
раскрыло  передъ  промышленной  комисс1ей  (1п€1и8к1а1  Сотш]881оп) 
тотъ  фактъ,  что  въ  течен1е  изв'Ьстныхъ  пер1одовъ,  когда  тресты 
были  д'Ьйствительно  господами  на  рынк'Ь,  разница  между  ц-Ьной 
сырого  матер1ала  и  законченнаго  продукта  поднялась,  несмотря  на 
то,  что  дЬйствительная  продажная  ц-бна  понизилась.  Интересующая 
насъ  проблема  сводится  такимъ  образомъ  къ  вопросу:  стремится  ли 
трёстъ  превратиться  въ  монопол1ю,  или  н'Ьтъ? 


149.  Пред'Ьлы  трёстификац1и. 

Ясно,  что  если  бы   трёстификац1я  не  встр'Ёчала  въ  своемъ   раз- 
виты никакихъ  препятств1й,  логическимъ  посл'Ьдств1емъ  ея  была  бы 
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]1(шопол1я  оро18водетва.    На  д1^'Ьэ   однако,   ра8вит1е   трёС1мфивац1к 
ограничивается  двумя  предЪлаш:  естественныии  и  исвусствевными. 

1)  Естествбннымъ  аредЪдоиъ  трёствфявацШ  является  наличность 
конкуренц1и.    Въ  нЪвоторыхъ   отрасляхъ  этотъ  нред'Ьлъ  не  суще- 
ствуетъ    и   не  долженъ  существовать.    Въ  жел'Ьанодорожномъ  л1иЛ 
сушесгвован1е  вонкуренц1и  влечвтъ  за  собою  рядъ   иенорнальнЫ- 
шихъ  иахинацШ.  Что  касается  другихъ  общественныхъ   или  обще- 
государственныхъ  предп]^т1й,  то  зд'бсь  вонкуренц1я    можетъ  нрк* 
нести  больше  вреда,   чЪмъ    пользы.  Конкурирующ1я  между  собок> 
телефонный  компан1и  были  бы  источниконъ   постоянной  путаницы, 
конкурирующ1я  газовыя  К011пан1и  или  водопроводы  доставляли  бы 
иассу  неудобствъ  городскимъ   жителяиъ.  Въ    н1^воторыхъ    другихъ 
отрасляхъ  индустр1и  монополистическая  трёстификаЩя  нежелательна, 
но  тЪмъ  не  мен'Ье  в1Ьроятна.  Бавъ  мы  уже  вид'Ьли,  тамъ,  гд'Ь  инду- 
стр1я   им1^етъ  д'Ёло    съ  массами   сырого    матер1ала,  находииаго  въ 
естественномъ     состояи1и,    им1^ющагося    лишь    къ    ограниченнонъ 
холичеств'Ь    и   расположеннаго    въ   особенно    благопр1ятной    мест- 
ности, тамъ  влад'Ьн1е  этими   естественными    ионопольными   богат- 
ствами   можетъ     легко    повести    къ    монопольной     трёстификац1и 
промышленности.  Въ  обыкновенной  промышленности,   однако,    гд% 
сырой    матер1алъ  саиъ    иредставляетъ    собою    обработанный    про- 
дувтъ,  или  же  гд1^  пр1обр1^тен1е  его  совершается    въ   ус410в1яхъ  сво* 
бедной  конкуренц1и,  естественные  пред1Ьлы  трёстификац1и  бол1^е  оче- 
видны. При  отсутств1и  законной  или  естественной  монопол1и  и  при 
достаточной  высот'Ь    прибыли,    конкуренц1Я  неизб1Ьжна  и    должна 
раньше  или  позже  явиться.  Трёстъ  можетъ  проглотить  новаго  кон- 
курента; но  пока  наука  остается  свободной   и  трёстъ   не  влад'беть 
государственнымъ  иеханизмомъ  и  общими  путями  сообщен1я,   этотъ 
процессъ  (т.- е.  появленЮ  новыхъ  конкурентовъ)  долженъ  неизм^но 
повторяться.  Такъ  называемая  «непроизводительная   затрата  эконо- 
мическихъ    силъ»,    вызываемая    свободной    вонкуренц1ей,    играеть 
незначительную    роль,    въ   сравнец1и  съ  иногообразными  выгодами, 
который  приносить  та  же  конкуренц1я.  Въ  то  время,  какъ  стальной 
трёстъ    постоянно   увеличивается,   конкурируюш1я  компан1и  возра- 
стали столь  же  быстро,  или  даже  быстр'Ье.  Вм'Ьсто  одного  треста,  мы 
им'Ёемъ    въ  каждой  отрасли  мен'Ье  т'Ьсное  силочен1е,  изв^Ьстное  подъ 
именемъ  роо1,  которое  немедленно  реорганизуется,  какъ    только   по- 
является новый  конкурснтъ.  Въ  конц'Ё  1904  г.,  когда  стальной  тресть 
въ  Лекаван'Ь  р'Ьшилъ  взяться  за  изготовлен1е  рельсъ,  процентъ  сталь- 
ныхъ  рельсъ,  приходящихся  на  каждую  компан1ю,  сразу  изм1»ился» 
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Я  все  рельсовое  производство  было  распред1клено  между  пятью  кои- 
пан1я11и:  стальнымъ  трбегомъ  Соедвненныгь  Штатовъ,  стадьнымъ 
трёстомъ  въ  Леваван%,  въ  Пенс1иьван1и.  въ  Каибр1и  и  въ  Мерк* 
ленд1Ь.  Тавииъ  образоиъ  трёстифщированныя  аредпр1ят1я,  подобно 
унжверсальнынъ  иагавинамъ  въ  городахъ,  не  могутъ  устранить  ие 
только  крупныхъ,  но  I  иелкюгь  хонкурентовъ.  Въ  саномъ  д'ЬлЪ, 
появлен1е  этихъ  гигантсвихъ  иагазиновъ  не  повлекло  за  собою 
сколько-нибудь  знаительнаго  уненьшен1я  числа  мелкихъ  лавовъ. 

Есть,  далФе,  рядъ  отраслей,  гдФ  трсётификац1я  при111кнш1а  лишь 
въ  весьма  незначительной  кЬрФ.  Въ  шерстяномъ  производств'^,  въ 
производстве  обуви,  хлопчатой  бумаги  и  шелка  и  во  многихъ  другихъ 
отрасляхъ  индустр1и  тресты  кратковреиениы  и  не  охватываютъ  всего 
данваго  нроизводства.  Наконецъ,  въ  греиадной  области  сельскахо 
хозяйства  вознояность  трёстифицирован1я  почти  совершенно  исключвоа. 

2)  Искусственный  предЪлъ  трёоти4н1Цирован1я  проявляется  въ 
формФ  завоиодательныхъ  ограничен1й.  Вогда  эти  ограничен1я  не 
находятся  въ  соотвЪтств1и  съ  есгественныни  пред'Ьлаш  трёстифи- 
вац1и,  действительное  значен1б  ихъ  весьма  незначительно.  Въ  луч- 
шемъ  случае  они  могутъ  лишь  изменить  форму  трёстифнкац1и.  Тавъ, 
еаиримеръ,  законы  1887  и  1890  г.г.,  (1п1ег8Ше  Ооттегсе  Ьатг 
1887  г.  и  ЗЬепаап  коЬ  1890  г.),  направленные  противъ  трёстовъ, 
были  одинаково  безсильны  положить  конецъ  существован1ю  железно- 
дорожныхъ  трёстовъ.  Безчисленные  законы  противъ  трбстовъ,  при- 
нятые въ  ряде  штатовъ,  имели  своимъ  результатомъ  изменен1е  формы, 
а  отнюдь  не  прекращен1е  консолидац1и.  Постепенно,  хотя  и  медленно, 
мы  приходимъ  къ  сознан1ю  того,  что  задачей  дня  является  не  запре- 
щен1е  трёстовъ,  а  регулирован1е  ихъ  деятельности.  Европейск1я 
правительства  давно  ужо  признали  безплодность  суровыхъ  запрети- 
тельныхъ  меръ  и  въ  настоящее  время  стремятся  лишь  къ  установле- 
я1ю  скромнаго  контроля  надъ  деятельностью  объединеннаго  капитала. 

Большинство  средствЪу  обыкновенно  употребляемыхъ  въ  борьбе 
съ  трестами,  не  достигаютъ  цели.  Иногда  прибегаютъ  къ  обложен1ю 
трёстовъ;  крупные  тресты  могутъ  уклониться  отъ  уплаты  высокаго 
налога,  разбившись  на  рядъ  отдельныхъ  предпр1ят1й,  фактически 
составляющихъ  одно  целое,  но  формально  совершенно  самостоятель- 
ныхъ.  Иногда  прибегали  къ  ограничен1ю  прибылей,  но  и  это  не 
достигало  цели,  такъ  какъ  нетъ  никакой  необходимости  распреде 
лять  прибыль  непременно  въ  форме  дивидендовъ  на  акц1и  треста. 
Запрещвн!е  устанавливать  въ  различныхъ  местахъ  различный  цены 
фактически  недействительно.  До  сихъ  поръ  ограничен1е  ценъ  удава- 


—   32Г)   — 

ЛОСЬ  провести  лишь  въ  тЪхъ  общественныхъ  или  общегосударствен* 
ныхъ  проиввоДствахъ,  гдЪ  стоииость  производства  остается  почти 
неизиЪнной.  Въ  отдЪльныхъ  случаяхъ  понижеМе  тарифа  несомн1^нно 
желательно,  наприн1&ръ,  при  выд'ЬлкЪ  жести,  гдФ  подъ  поировоиъ 
тарифовъ  создалась  настоящая  ионопол1я;  но  противники  понижен1я 
тарифовъ  вправ1^  указать  на  то,  что  если  оно  не  будетъ  проведено 
достаточно  полно  и  тщательно,  оно  иожетъ  разрушить  какъ  инду- 
€тр1ю,  такъ  и  саиый  трёстъ,  или,  во  всякоиъ  случа1^>  повредить  иед* 
коиу  производителю  въ  такой  же  степени,  какъ  и  круиноиу.  Посл1^д- 
нииъ  уб'Ьжищеиъ  является  переходъ  предпр1ят1я  въ  руки  государства, 
но  этотъ  переходъ  совершенно  не  соотвАтетвуетъ  в16роятноиу  напра- 
влен1ю  аиериканской  эконоиической  политики. 

Такииъ  образоиъ,  оказывается,  что  наибол16е  надежные  способы 
урегулировать  деятельность  трёстовъ  это— установлен1е  однородныхъ 
условШ  транспорта  и  требован1е  публичности  въ  дЪл1Ь  основаШя  н 
ведеЛя  тр^стовъ.  Разъ  эти  требован1я  проведены  въ  жизнь  и  устра- 
нены искусственныя  выгоды,  —  естественные  предЪ1ы  трестификац)! 
проявятся  сани  собою;  и  трёстъ  превратится  въ  ионопол1ю  преииу» 
щеетвенно  въ  т1^хъ  отрасляхъ,  гд1^  ионопол1я  представляется  желзг 
тельной.  Очевидно,  однако,  что  въ  тавихъ  случаяхъ  ионопол1я  должна 
находиться  подъ  контролеиъ  или  даже  подь  руководствоиъ  саиого 
государства.  Танъ,  гд'Ь  естественное  урегулирован1е  конкуренЩи  совер- 
шенно исключено,  оно  должно  быть  заиЪнено  искусетвенныиъ  урегу- 
лирован1еиъ  со  стороны  государства.  Но  таиъ,  гд1Ь  тресты  поставлены 
въ  услов1я  публичности  и  гд1Ь  у  вихъ  отняты  веяк1я  привилегИ, 
общество  иожетъ  над'Ёяться  пожать  плоды  трёстификац1и,  не  страдая 
въ  то  же  вреия  отъ  тяжестей  ионопол1и.  Практическая  политика 
будущаго  должна  покоиться  на  детальноиъ  анализе  различныхъ 
отраслей  производства— съ  одной  стороны,  тФхъ  отраслей,  гдф  трёсп- 
фикац1я  возиожна  бевъ  ионополШ,  и  съ  другой,  тЪхъ  отраслей,  гд( 
саиа  И0Н0П0Л1Я  должна  быть  открыто  признана  и  находиться  подъ 
общественныиъ  контролеиъ. 


к  Н  и  г  А  Ш. 

ЦЕННОСТЬ  и  рас11ред'Ёлен1е. 


ГЛАВА  XXIII. 
Прибыль. 


160.  Литература. 


^.  в.  С1агк,  В18<;пЪи*1оп  (1899),  гл.  XIII;  N.  О.  Ргегвоп,  Рппс1р1вв 
1902),  ч.  I,  гл.  V;  Г.  А.  ^а1квг,  Ро1Шса1  Есопоту  (1888),  ч.  IV,  гл.  IV; 
и  ТЬе  1Л^а^в8  Оиевйоп  (1876),  гл.  XIV;  А.  Т.  НаШеу,  Всопотхса  (1896), 
гл.  IV,  IX;  А.  Маг8Ьа11.  Ргтс1р1в8  (1898),  кн.  VI,  гл.  VI,  VII;  Т.  N. 
Сагтег,  В181г1Ьи11о11(1904),гл.  VII;  Г.  А.  Ре^ег,  Ргшс1р1в8  (1904),  гл.  XXXI; 
^.  8.  №сЬо180п,  Ргшс1р1в8  (1893—1901),  кн.  II,  гл.  ХШ  и  кн.  IV,  гл.  VI; 
А.  УГ.  Иих,  Ргтс1р1в8  (1904),  гл.  X;  Т.  VвЫвI1,  ТЬеогу  о!  Ви8Шв88  Вп^вг- 
рпве  (1904),  гл.  VI,  X;  Н.  К.  8ва^г,  Мгоёпсйоп  (1904),  гл.  X,  XI;  Н.  С. 
Етегу,  8респ1аЙ011  ш  №в  81юск  апй  Рго<1асе  БхсЬап^^^е  о1  %Ъе  11п11;ес1 8^а- 
1в9  (1896),  Р1асв  о1  1Ьв  8рвси1а1юг  ш  Ше  ТЬеогу  о1  Рхз^гШиНоп  (Ат. 
Есоп.  А880С.  РиЪисаНопз,  8-(1.  8вг1вз,  I,  N0.  I,  1900),  Ье^181а11оп  а^а1пз 
Р\1Шге8  (Ро1.  8с1.  Оиаг*.,  X,  1905).  и  ТЬе  Оегтап  ВхсЙап^е  Ас*  (Ро1.  8с1. 
Оиаг1;.,  X,  1905,  и  ХШ,  1898);  А.  С.  81вУвп8,  Ргйигез  1п  1Ьв  ^ГЬеа!  Магкв* 
(ОиагЪ.  ^011^.  Есоп.,  II,  1888),  и  ТЬе  ХТиШу  о!  8реси1а1лоп  (Ро1. 8с1.  Оааг!., 
УЦ,  1892);  Н.  8(оке8,  ВизШеаз  ш  Ра1;иге8  (Есоп.  Кеу.  УШ,  1898);  8.  ^. 
СЬартап  ап<1  В.  Епоор,  Ап11с1ра1;1оп8  1п  Ше  Со1;1юп  Магке!  (Есоп.  ^оигп., 
Х1У,  1904);  К.  Шйеп,  81оск  БхсЬап^е  ЗесигШез  (1877);  А.  Сгптр,  ТЬеогу 
о1  8и)ск  ЕхсЬап^е  8реси1аиоп  (2-д.  есЦ,  1874). 


151.  Распред'Ьлен1е  нац1ональнаго  дохода. 

Прежде,  ч1^иъ  поступить  въ  окончательное  распоряжен1е  потреби- 
теля,  всякое  богатство,  создаваемое  въ  обществ'Ё,  должно  пройти  радъ 
путей,  являющихся  въ  то  же  время  источниками  дохода.  Этотъ  про- 
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цессъ  называется  расаред1^ен1еиъ;  отд'Ьльныя  дош  нац1онадьнаго 
дохода  отличаются  не  только  по  количеству,  но  и  по  качеству. 

Распред'ЬленЮ,  подобно  производству,  есть  явден1е  общественное. 
Если  бы  каждый  потрсблялъ  все,  что  онъ  лично  произвелъ,  не  было 
бы  ни  обм'Ёпа,  ни  ц1^нъ,  ни  распред']^дешя.  Въ  ироизводств1^  мы 
иаучаеиъ  созидан1е  общественнаго  дохода;  въ  распред(лен1и  мы  изу- 
чаемъ  его  разд'Ьлвн1е.  Въ  одномъ  случа'Ь  мы  интересуемся  разм'Ьрамн 
нац1ональнаго  производства,  въ  другомъ  —  величиной  нацЮнальнаго 
дохода.  Въ  производств'Ь  мы  им'Ьемъ  дЬю  съ  издержками  или  стои- 
мостью факторовъ,  участвующихъ  въ  созидаШи  богатства;  при  рас- 
пред'1^лен1и  мы  им'Ьеиъ  д1^ло  съ  вознагражден1емъ  этихъ  факторовъ. 
Ясно,  что  отд'Ьльныя  категор1и  нац1ональнаго  дохода  различаются 
между  собою  соотв']^тственно  характеру  производства  и  строен1ю  эко- 
номической жизни.  Гдб,  наприм'Ьръ,  существуетъ  рабство,  тамъ  не 
приходится  говорить  о  заработной  плат'Ь;  гд'Ь  одинъ  и  тотъ  же  че- 
лов'Ькъ  влад'1етъ  капиталомъ  и  занять  ручнымъ  трудомъ,  тамъ  мы 
не  можемъ  ясно  отличить  прибыль  оть  заработной  платы;  гд%  капи- 
талъ  не  отдается  въ  рость  или  въ  долгъ,  тамъ  не  получается  и  про- 
центовъ.  Политическая  эконом1я,  какъ  наука,  состоять  въ  анализе 
соврененныхъ  категор1й  наЩональнаго  дохода. 

Изучить  процессъ  распред%лен1я  значить  прежде  всего  изучить, 
какъ  вознаграждаются  отд'&льные  факторы  производства.  Такъ  какъ 
каждый  изъ  этихъ  факторовъ  принимаетъ  участ1е  въ  создан1и  общаго 
результата,  изв'Ьстнаго  подъ  назван1емъ  общественнаго  дохода,  то 
очевидно,  что  каждому  фактору  должна  соотв']&тствовать  опред'Ьленная 
часть  продукта.  Отсюда  видно,  что  существуетъ  столько  же  катего^И 
распред'Ьлен1я,  сколько  существуетъ  и  факторовъ  производства.  Воз- 
награжден1е  труда  называется  заработной  платой.  Вознаграждев1е 
капитальнаго  фонда  называется  процентомъ.  Оплата  конкретныхъ 
благъ,  обладающнхъ  капитальной  д'Ьнностью,  называется  рентой. 
Иногда  рента  ограничивается  доходомъ  отъ  земли;  но  такъ  какъ  н 
друйе  предметы,  подобно  земл'Ь,  приносить  ренту,  то  является  бол-бе 
цЪлесообразнымъ,  какъ  мы  увидимъ  ниже,  называть  оплату  земли— 
земельной  рентой,  въ  отлич1е  отъ  другихъ  видовъ  ренты.  Наконецъ, 
вознагражден1е  предпринимателя,  руководящаго  предпр1ят1емъ,  назы- 
вается прибылью.  Заработная  плата,  процентъ  или  рента  и  прибыль 
исчерпывають  собою  весь  общественный  доходъ. 

Въ  современномъ  обществе  дифференц1ац1я  функц(й  достигла  такой 
степени  развит1я,  что  отд'Ьльные  общественные  классы  распоряжаются 
соответственными  агентами  производства.  Это  разд'Ьлен1е,  однако,  про- 
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ведено  не  сошгЬиъ  полно.  Одинъ  и  тотъ  же  человАкь  ножетъ  ыа- 
д1Ьть  землей  и  фабриками;  онъ  иожетъ  быть  рабочимъ  и  авц1онеронъ 
предпр1ят1я,  въ  котороиъ  онъ  занять,  вакъ  это  ин'&етъ  111^сто  бъ 
стальноиътрёстЬ;  онъ  можетъ  быть  салье&о-хозяйственнымъ  рабочннъ 
и  арендаторомъ  или  собствениикомъ  земли;  онъ  ножетъ  отдавать 
деньги  въ  ростъ  и  въ  то  же  время  быть  активно  занятымъ  въ 
индустр1и,  торговл1&  или  сельскомъ  хозяйств1^.  Однако,  въ  громадномъ 
большинств1^  случаевъ  каждый  соц1альный  классъ  соотвЪтствуетъ 
опред1Ьленноиу  роду  дохода;  въ  общемъ  и  ц'Ьломъ,  можно  сказать, 
что  общеетвенныя  категорШ  распред1^ен1я  соотвЪтствуютъ  факторамъ 
производства. 


152.  Обыкновенная  прибыль. 

Прибыль  —  это  доходъ  отъ  промышленнаго  или  торговаго  пред* 
пр1ят1я.  11олучен1е  прибыли  отнюдь  не  ограничено  исключительно 
каниталоиъ.  Агентство  для  пр1искан1я  занят1й  тоже  можетъ  давать 
прибыль.  Земельные  спекулянты  также  ногутъ  получать  прибыль  отъ 
перепродажи  земли.  Прибыль— это  результатъ  торгово-промышленной 
предпр1имчивости.  И  эта  прёдпр1имчивость  можетъ  давать  доходъ  отъ 
труда,  отъ  земли,  отъ  капитала,  или  отъ  вЛхъ  трехъ  факторовъ 
вм'Ьст1^  взятыхъ.  Неточно,  поэтому,  говорить  лишь  о  прибыляхъ, 
приносимыхъ  капиталомъ. 

ЛучшШ  способъ  раскрыть  внутреннюю  природу  прибыли  ато 
разсмотр'Ьть  прежде  всего,  что  такое  обыкновенная  прибыль.  Подъ 
обыкновенной  прибылью  понимается  прибыль  предпр1ят1я,  Д'Ьятель- 
яость  котораго  состоигь  въ  повторен1и  аналогичныхъ  сдЪлокъ  на 
почв1Ь  общей  конкуренц1и.  Употребляемый  иногда  терминъ  €нормаль- 
ная  прибыль»  мен1ке  удовлетворителенъ,  какъ  потому,  что  онъ  пред- 
полагаетъ  существован1е  нормальной  или  общей  нормы  прибыли, 
такъ  и  потому,  что  этимъ  самымъ  создается  ложное  представлен1е  о 
нормальной  ценности, — ложное  потому,  что  прибыль  является  резуль- 
татонъ  колебан1я  рыночной  ценности  и  не  существовала  бы,  если  бы 
поа'Адняя  находилась  въ  состоян1и  нормальнаго  равнов'Ьс1я. 

Прибыль  всегда  является  въ  вид'Ь  излишка.  Она  представляетъ 
собою  разницу  между  стоимостью  производства  или  пр1обр'Ьтен1я  и 
продажной  ц1^ной.  Но  эту  разницу  можно  понимать  и  въ  другомъ 
смыслФ.  Прибыль— это  разница  между  стоимостью  производства  при 
наибол'Ье  выгодныхъ  услов1яхъ  и  стоимостью  производства  при  уело- 
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в1яхъ  наименьшей  пред-бльной  выгодности.  Тамъ,  гд'Ь  существуетъ 
свобода  вонвуренц1и,  рыночная  ц1^на  можетъ  остаться  на  однонъ  и 
томъ  же  уровне,  тогда  вакъ  стоимость  производства  изменяется. 
Издержки  производства  бываютъ  самыя  разнообразный,  по  въ  наибо- 
лее развитыхъ  предпр1ят1яхъ  сне  распадаются  на  следуюпЦя  вате- 
гор1и:  заработная  плата,  рента,  процентъ  на  заемный  или  вложен- 
ный вапиталъ,  налоги  и  разнообразные  расходы,  наприм^ръ,  страхе* 
ван1е,  рекламы,  перевозка  и  т.  д.  Размеры  этихъ  издержекъ,  очевидно, 
различны  въ  важдомъ  отдельномъ  случаЪ*  Одинъ  предприниматель 
можетъ  проявить  больше  ум'Ьн1я  въ  выборе  и  координирован1и  ра- 
бочей силы;  другой  можетъ  найти  для  своего  предпр1ят1я  более  вы- 
годное местоположен1е,  уменьшая,  такимъ  образомъ,  свои  затраты  на 
ренту  и  перевозку.  Одинъ  можетъ  добиться  лучпшхъ  результатовъ 
съ  меньшимъ  вапиталомъ,  уплачивая,  такимъ  образомъ,  меньшее  ко- 
личество процентовъ  и  налоговъ;  другой  можетъ  проявить  большую 
изобретательность  въ  деле  ревламирован1я  свонхъ  продуктовъ  и  за- 
воеван1я  рынка.  На  низшей  ступени  этой  лестницы  предпринимателе 
стоитъ  предельный  производитель  (шагд1па1  ргойпсег),  работающ1й 
при  наименее  благопр1ятныхъ  услов1яхъ  и  не  могущ1й.  несмотря  на 
это,  получать  за  свои  продукты  выше  рыночной  нормы.  Для  такого 
производителя  цена  продукта  равна  издержкамъ  производства,  для 
другихъ  производителей  цена  выше  издержекъ  прокзводства.  Раз- 
ница между  ценой  и  издержками  производства  и  составляетъ  прибыль. 
Очевидно,  что  прибыль  не  можетъ  оставаться  въ  течен1е  сколько- 
нибудь  продолжительнаго  времени  въ  состоян1и  нормальнаго  равно- 
вес1я.  Если  бы  общ1я  услов1я,  определяющ1я  ценность,  оставались 
безъ  всякихъ  изменен1й,  другими  словами,  если  бы  дкономнческ1я 
силы  находились  въ  состоян1и  равновес1я,  а  общество  оставалось  не- 
подвижнымъ  во  всехъ  отношен1яхъ,  исключая  наличности  подвижного 
капитала  и  труда,  необходимыхъ  для  свободной  вонвуренЩж,— нк 
одинъ  производитель  не  могъ  бы  получать  постоянной  прибыли. 
Правда,  валовая  прибыль  включала  бы  въ  себя  процентъ  на  вложен- 
ный капиталъ,  ибо  если  бы  предприниматель  не  получалъ  процента 
на  капиталъ,  онъ  вышелъ  бы  изъ  предпр1ят1я  и  занялъ  бы  свой  ка- 
питалъ по  обычной  норме  другому  предпринимателю.  Подобнымъ  же 
образомъ  валовая  прибыль  была  бы  достаточна  для  того,  чтобы  опла- 
тить труды  предпринимателя, — въ  противномъ  случае  онъ  нанялся  бы 
къ  другому  предпринимателю  въ  качестве  наемнаго  служащаго.  Ва- 
ловая прибыль  должна  включать  въ  себя  и  процентъ,  и  оплату  труда. 
Но  здесь  не  было  бы  чистой  прибыли,  прибыли-излишка,   или  при- 
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были  въ  д^кйствитедьноиъ  с11ыед1Ь  этого  слова.  Ибо,  вакъ  только  обна- 
ружилась бы  возможность  получать  прибыль,  друПе  предприниматели 
напрягли  бы  ъс%  свои  силы  для  того,  чтобы  обезпечить  себ^Ь  хапи- 
талъ  и  трудъ,  пока  имъ  не  удалось  бы  завоевать  для  себя  опред'Ь- 
ленную  часть  рынка,  и  тогда  прибыль  была  бы  сведена  до  тш!- 
т1Ш)*а,  &ь  одной  стороны  болЪе  высовинъ  нроцентомъ,  уплачиваемымъ 
за  пользован1е  факторами  производства,  а  съ  другой,  низкими  ценами, 
обусловленными  увеличен1емъ  предложен1я.  То,  что  пр1обр'Ьла  бы  одна 
отрасль  индустр1и,  было  бы  взято  въ  ущербъ  другой.  Въ  дЫстви- 
зельной  жизни,  однако,  происходятъ  постоянныя  изм4нен1я:  изм'Ь- 
няется  иаселвн1е,  растутъ  потребности,  увеличивается  вапиталъ, 
изменяются  процессы  производства  и  методы  предпринимательства. 
Прибыль,  получающаяся  въ  результате  свободной  вонкуренхЦи,  по- 
коится цЪликомъ  на  этихъ  измеиен1яхъ.  Прибыль  получаетъ  тотъ, 
кто  лучше  другихъ  умнеть  использовать  рынокъ. 

Далее,  размерь  прибыли  постоянно  колеблется.  Прибыль  суще- 
ствуеть  лишь  до  !1Ахъ  поръ,  пока  продолжаются  экономическ1я  коле- 
бан1я  или  отклонейя  отъ  нормальнаго  положен1я.  Новое  изобретен1е 
являетея  источникомъ  прибыли,  такъ  какъ  оно  сокращаетъ  издержки 
производства.  Но  когда  иетекаетъ  срокъ  патента  и  начинается  кон- 
куренц1я,  появлен1е  новыхъ  производителей  повлечетъ  за  собою  по* 
нижен1е  ценъ  до  новаго  уровня,  и  прибыль  исчезнетъ.  Бываютъ 
времена,  когда  отдельные  производители  или  целый  классъ  произво- 
дителей получаютъ  высокую  прибыль.  Когда  увеличивается  общ1й 
спросъ,  или  говоря  обыденнымъ  языкомъ,  когда  дела  идутъ  хо- 
рошо, каждый  можетъ  заработать  хорош1я  деньги.  Ростъ  прибыли, 
однако,  ведетъ  къ  увеличен1ю  производства;  отношен1е  между  по- 
треблен1емъ  и  производствомъ  быстро  изменяется— наетупаютъ  худыя 
времена  и  прибыль  исчезаетъ.  Эта  ритмическая  смена  подъема  и 
упадка  будетъ  разсмотрена  нами  ниже.  Здесь  же  мы  желаемъ  обра- 
тить вниман1е  на  то  обстоятельство,  что  прибыль  можетъ  получаться, 
пока  существуетъ  экономическая  дисгармон1я  или  пертурбац1я,  т.  е. 
пока  экономическ1я  силы  не  находятся  въ  равновес1и.  Если  фабри- 
канть  постоянно  вводитъ  новыя  изобретен1я,  онъ  можетъ  сохранить 
превосходство  надъ  своими  конкурентами;  если  спросъ  общества  на 
продукты  быстро  возрастаетъ,  производство  можетъ  не  поспеть  за 
ннмъ,  и  все  производители  будутъ  получать  прибыль.  Иногда  это 
имеетъ  место  въ  одной  какой-либо  отрасли,  иногда  же  въ  целой 
группе  предпр1ят1й.  Одно  время  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  самымъ 
прибыльнымъ   деломъ   было   пароходство,    черезъ   некоторое  время 
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аел^Ьзнодорожяое  дФло  и  т.  д.;  въ  новозаселяеиой  маетности  преддо- 
жен1е  капитала  и  труда  можетъ  быть  до  того  незначительно,  что  вся- 
кое дЪло  являетоя  прибыльяымъ;  а  росгь  населеЛя  иожетъ  вызвать 
новышен1е  земельныхъ  ц'Ьнъ^  такъ  что  и  сельско-хозяйственная  при- 
быль будетъ  довольно  высока.  Во  всявоиъ  современнонъ  государстве, 
ори  извФстныхъ  политическихъ  и  торговыхъ  отношен1яхъ,  вывозъ 
продуктовъ  иожетъ  постоянно  увеличиваться,  доставляя  отечественныиъ 
производителяиъ  довольно  большую  и  продолжительную  прибыль. 
Однако,  какъ  только  первоначальная  сила  перестаетъ  дМствовать  и 
возникаетъ  конкуренц!я,  прибыль  начинаетъ  исчезать. 

Въ  этоиъ  сиысл1Ь,  и  только  въ  этоиъ  СИЫСЛ1&,  иожно  сказать,  что 
прибыль  стропится  или  къ  равенству,  или  въ  нулю.  Прежн1е  изслФ- 
дователи  сиФшивали  прибыль  съ  процентомъ.  Процентъ — ^это  плата 
за  капиталъ;  прибыль— это  плата  за  руководство  предпр1ят1е11ъ,  не- 
зависиио  отъ  того,  им'Ьетъ  ли  это  предпр1ят1е  д'Бло  съ  трудоиъ  или 
съ  капиталоиъ,  или  съ  тФмъ  и  другимъ  вм'Ьст'Ь.  Процентъ  входить 
какъ  составная  часть  въ  издержки  производства;  прибыль  же  пред- 
ставляетъ  собою  излишевъ  надъ  издержками  производства.  Для  про* 
цента,  какъ  ны  увидинъ  ниже,  существуетъ  определенная  нормаль- 
ная высота;  нормальной  же  прибыли  не  существуетъ,  хотя  суще- 
ствуетъ средняя  прибыль.  Предельный  производитель  (т.  е.  работаю- 
щей при  наименее  выгодныхъ  услов1яхъ)  не  получаетъ  никакой 
прибыли;  остальные  производители  получаютъ  известную  прибыль, 
которая  изменяется  въ  зависимости  отъ  разницы  между  издержками 
производства  и  рыночной  ценой.  Въ  самомъ  деле,  если  въ  какой- 
нибудь  отрасли  прибыль  особенно  высока,  то  наиболее  предпр1и1[чи- 
вые  предприниматели  переместятъ  туда  свои  капиталы;  но  въ  это! 
отрасли,  какъ  и  во  всякой  другой,  благодаря  конвурбнц1и,  размерь 
прибыли  будетъ  колебаться  отъ  нуля  до  более  высокихъ  цифръ.  Если 
здесь  есть  равенство,  то  это  равенство  средней  величины  (едиаШу 
о(  ап  аубгар^е)  между  высокой  прибылью  и  отсутств1емъ  всяко! 
прибыли.  Съ  другой  стороны,  въ  то  время,  какъ  тенденц1я  средней  при- 
были къ  равенству  обнаруживается  только  путемъ  сравнен1я  различныхъ 
предпр1ят1й,  тенденц1я  прибыли  въ  минимуму  приложима  къ  каждому  от- 
дельному предпр1ят1ю.  При  нормальныхъ  услов1яхъ  прогресса  процентъ 
обнаруживаетъ  тенденц1ю  въ  постоянному  па  ден1ю,  но  не  къ  полному  у  ни- 
чтожен1ю;  что  же  касается  нормы  прибыли,  то  при  существующихъ  усло- 
в1яхъ    конкуренц1и  она  стремится  къ  исчв8новен1ю« 

Такииъ  образомъ,  прибыль  является  сильнымъ  стимуломъ  челове- 
ческой энерг1и,  а  конкуренц1я— веливимъ  разрушителемъ  прибыл! 
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Соед1нен1е  обопъ  факторовъ— конкурентная  прибыль— предстаэляетъ 
собою  синптомъ  прогресса.  Прибыль  можетъ  существовать  лишь  бу- 
дучи постояио  возобновляема;  она  представляетъ  собою  не  налогъ 
яа  общество,  а  пр1обрЪтен1е,  отвоевываемое  у  природы.  Прибыль  есть 
результатъ  ц1&ны,  а  не  ея  причина.  Ни8к1я  издержки  производства 
создаютъ  прибыль;  конкуренц1я  низводить  цЪны  до  уровня  низшей 
стоммости  и  уничтожаетъ  прибыль.  Прибыль  можеть  быть  поддер- 
живаема лишь  тогда,  когда  уровень  стоимости  ниже  уровня  ц'Ьны. 


153.  Случайная  прибыль. 

Прибыль  иногда  определяется,  какъ  заработная  плата  за  общее 
7правлен1е  предпр1ят1емъ.  Въ  самомъ  д'ЬлЪ,  существуютъ  известный 
професс1и,  гд'Ь  доходъ  им'Ёетъ  характеръ  заработной  платы.  Вомис- 
с1онныя  деньги  биржевого  маклера,  подобно  гонорару,  получаемому 
лицами  свободныхъ  ирофесс1й,  являются  въ  д'Ьйствительности  заработ* 
ной  платой,  хотя  обыкновенно  ихъ  называютъ  прибылью.  Заработ- 
ная плата  отличается  отъ  прибыли  гЬмъ,  что  первая  составляетъ 
доходъ,  основанный  на  договор1Ь,  тогда  какъ  вторая  получается  не* 
зависимо  отъ  всякаго  договора.  Существуетъ  нормальный  уровень 
заработной  платы,  но  н'Ьтъ  нормальнаго  уровня  прибыли.  Заработная 
плата— это  часть  издержекъ  производства,  прибыль — это  излишекъ 
надъ  издержками  производства.  Предприниматель  вправ1Ь  полагать, 
что  онъ  заслуживаетъ  вознагражден1я  за  свои  услуги,  но  получить 
ли  онъ  таковое  или  н1Ьтъ,  это  зависитъ  отъ  его  конкурентовъ.  Су- 
ществуетъ изв'Ьстный  уровень,  ниже  котораго  заработная  плата  не 
можетъ  упасть,  ибо  тогда  нельзя  будетъ  найти  достаточнаго  количе- 
ства рабочихъ;  между  т1^мъ  само  существован1е  конкурентной  прибыли 
завнситъ  отъ  болФе  способнаго  производителя,  понижающаго  издержки 
производства  до  такого  уровня,  при  которомъ  пред-бльный  произво- 
дитель не  получаетъ  никакой  прибыли.  Уменьшен1е  заработной  платы 
до  нуля  означаетъ  голодан1е  рабочихъ  и  уничтожен1е  производитель* 
ныхъ  силъ  общества;  уменьшен!е  прибыли  до  нуля— означаетъ  устра- 
нен1е  неприспособленныхъ  и  ростъ  прогресса.  Бром16  того  прибыль 
отличается  оть  заработной  платы  т1^мъ,  что  она  является  прямымъ 
результатомъ  колебан1я  цЪнъ.  Такимъ  образомъ,  передъ  нами  встаетъ 
вопросъ  о  зависимости  прибыли  отъ  случая. 

Существуютъ  различный  формы  случайной  прибыли.  Иногда  эта 
прибыль   носить  исключительный,  спорадическШ  характеръ.  Если  я 
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нахожу  на  улиц'Ь  кошелекъ,  или  получаю  насл'Ьдство,  мой  доходъ 
вполн1^  случаенъ.  Законъ  в1^роатности,  управляющ1й  такими  случай- 
ностями, можетъ  представлять  интересъ  для  математика,  но  для 
нолитико*дковома  онъ  не  им'Ёетъ  особеннаго  значен1я.  Не  такъ  легко, 
однако,  провести  лин1ю  между  случайной  и  обыкновенной  прибылью. 
Прежде  всего,  передъ  нами  выступаетъ  громадная  область  спекуля- 
тивной прибыли,  на  которой  мы  остановимся  подробн1^е  въ  ближай- 
шихъ  двухъ  главахъ.  Во-вторыхъ,  въ  каждомъ  торгово-промышлен- 
номъ  ирбдпр1ятш  им-Ёется  элементь  счастья.  Болебан1я  спроса  и 
предложен1я  часто  обусловливаются  случайностью.  Наводнбн1е,  изо- 
бр1^тен1е,  война,  новая  мода,  или  какая-нибудь  другая  случайность 
могутъ  изм'Бнить  положен1е  производителя  или  потребителя:  повл1явъ 
на  издержки  производства  или  на  рыночный  ц'Ьны,  они  могутъ  из- 
м'Ьнить  и  прибыль.  Всяк1я  колебан1Я  рыночныхъ  цЪнъ  можно  признать 
въ  изв'Ьстномъ  смысл'Ь  случайными. 

Иногда  проводится  различ1е  между  промышленной  и  денежной 
прибылью.  Подъ  промышленной  прибылью  въ  широкомъ  смысл! 
этого  слова  понимается  прибыль,  получаемая  отъ  производства  и 
продажи  воспроизводимыхъ  благъ,  составляющихъ  громадную  часть 
ежегодно  производимой  массы  богатства.  Понимаемая  въ  этомъ  смы- 
сл1^,  «промышленная»  прибыль  включала  бы  въ  себя  сельско-хозяй- 
ственную  и  коммерческую  прибыль.  Денежная  прибыль,  напротивъ 
того,  представляетъ  собою  результатъ  такихъ  сд1Ьлокъ,  въ  которыхъ 
первую  роль  играетъ  продажа,  и  лишь  вторую  роль — производство,— 
сд1^локъ  не  между  производителемъ  и  потребителемъ,  д  между  однихъ 
влад'Ьльцемъ  денегъ  и  другимъ.  Типичнымъ  образцомъ  такой  прибыли 
является  прибыль,  получаемая  отъ  различныхъ  чисто  денежныхъ  опера- 
щй,  независимо  отъ  того,  на  как1я  промышленный  ис^ли  идетъ  самъ  ка- 
питалъ.  Мног1я  крупныя  состоян1я  нов'Ёйшаго  времени  были  нажиты  пу- 
темъ  такихъ  спорадическихъ  или  случайныхъ  прибылей.  Когда  финан- 
систъ  оперируетъ  жел']Ьзнодорожными  облигац1ями  или  «промышлен- 
ными» акц1ями,  его  прибыль  въ  каждой  отд'Ьльной  сд'Ьлк'Ь  можетъ  быть 
получена  независимо  отъ  того,  или  даже  вопреки  тому,  хорошо  ли  ве- 
дется данное  промышленное  предпр1ят1е,  акщи  котораго  повышаются: 
ибо  прибыль  финансиста  можетъ  получиться  скор1^е  отъ  покупки  бу- 
магъ  по  низвимъ  ц'Ьнамъ,  ч'ёмъ  отъ  продажи  ихъ  но  высокимъ  цФнамъ. 
Но  даже  и  зд'Ьсь,  при  вс1^хъ  злоупотреблен1яхъ,  характеризующихъ 
биржевый  сдЬлки,  денежная  прибыль,  взятая  въ  ц'Ьломъ,  гЬсно  связана 
съ  промышленнымъ  прогрессомъ.  Если  акц1и  падаютъ,  прибыли  однихъ 
лицъ  должны  быть  уравнов1Ьшены  потерями  другихъ;  но  если  акцш  по- 
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дыиаютсл,  отъ  этого  могутъ  выиграть  веЪ;  если  даже  и  получаются  вое- 
кав)е  убытки,  они  съ  излишвомъ  воипененруются  прибылями  другихъ. 
Но  акц1и  даннаго  предор1ят1я  иогутъ  постоянно  подниматься  лишь  въ 
томъ  случа'Ь,  если  это  предпр1ят1е  постоянно  прогрессируетъ  въ  техни* 
ческомъ  и  промышленномъ  отношен1и.  Отсюда  видно,  что  если  въ 
отд1&льныхъ  случаяхъ  денежная  прибыль  и  можетъ  явиться  реауль* 
татомъ  изи1^нен1й  въ  области  влад'Ьн1я  или  собственности  и  не  но- 
еитъ  на  себ1Б  ясныхъ  признавовъ  зависимости  отъ  постановки  про- 
изводства, представленнаго  данными  акц1ями,  то  денежная  прибыль, 
какъ  цЪяое,  находится,  въ  копечномъ  счетк,  въ  реальной  связи  съ 
промышленной  прибылью,  на  которой  она  и  покоится. 

Итавъ,  случай  или  счастье  могутъ  иногда  явиться  причиной 
спорадической  прибыли,  но  ими  нельзя  объяснить  постоянства  при- 
были, получаемой  какъ  отд'Ьльными  лицами,  такъ  и  обществомъ* 
Еоммерсантъ  можетъ  обезпечить  еебЬ  получеше  постоянной  денежной 
прибыли,  если  онъ  обладаетъ  дальновидностью  и  практической  раз. 
счетливостью,  все  бол'Ье  и  бол'Ье  устраняющей  вл1ян1е  сл'Ьпого  слу- 
чая. Финансистъ,  подобно  фабриканту  или  купцу,  является  въ  Д'ЬЙ- 
етвительности  слугой  общества;  подобно  всякому  другому  слугЬ,  онъ 
можетъ  оказаться  непредаанымъ  и  В'Ьроломнымъ;  но,  вообще  говоря, 
его  д-Ёла  пойдутъ  т'Ьмъ  лучше,  ч'Ьмъ  усердн'Ье  онъ  будетъ  обслужи- 
вать интересы  общества.  Элементъ  случайности  не  отд'Ьлимъ  отъ  при- 
были, такъ  какъ  посл'Ьдняя  находится  въ  зависимости  отъ  колебан1я 
рыночныхъ  цЬнъ;  но  конечная  причина  получен1я  постоянной  при- 
были— ^это  ум1^нье  воспользоваться  указанными  колебан]ями, — и  это 
уменье,  проявляемое  отд'Ьльной  личностью,  въ  копечномъ  счетЬ  идетъ 
на  пользу  всего  общества  въ  цЬломъ. 


154.  Спекулятивная  прибыль.  Ея  природа. 

Подъ  спекуляц1ей  понимается  покупка  или  продажа  какой-либо 
вещи  въ  надежд1Ь  получить  прибыль  отъ  ожидаемаго  изи'Ьнен1я  въ 
ея  ц4н1Ь.  Спекуляц1я  отличается  отъ  обыкновенной  торговли  только 
въ  степени,  потому  что  всякая  прибыль,  какъ  мы  вид1^ли  выше,  за- 
ключаетъ  въ  еебФ  элементъ  случайности.  Различ1е,  однако,  состоять 
зд^ь  въ  томъ,  что  спекуляц1я  концентрируетъ  и  д^аетъ  бол'Ье  ин- 
тенсивными силы,  обусловливающ1я  спросъ  и  предложен1е. 

Въ  прежнее  время  спекуляц1я  основывалась  главнымъ  образомъ 
на  разниц*!  м1^а.  Необходимость   покупать    продукты  на    одномъ 
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рынкЪ  и  иродавать  ихъ  почти  въ  одно  и  то  же  время  на  другонъ 
въ  значительной  степени  устранена  современными  средствами  транс- 
порта и  сообщен1я,  благодаря  которымъ  калебан1я  рыночныхъ  цбнъ, 
поскольку  эти  волебан1я  зависятъ  отъ  различ1я  мФстъ,  доведмы  до 
минимума.  Въ  настоящее  время  эта  спевуляц1я  проявляется  глав- 
ныиъ  образомъ  въ  форм^  арбитража,  при  чемъ  успЪхъ  ея  зависигь 
отъ  той  быстроты,  съ  какой  биржевые  маклера,  пользуясь  телеграф- 
ной проволокой,  ум1Ьютъ  предугадывать  т1Ь  или  иныя  изм'Ьнев1я  на 
бирж(.  БолФе  важная  форма  спекуляц1и — это  спекуляц1я,  осяованнаа 
на  коле6ан1и  рыночныхъ  цЪнъ,  въ  зависимости  отъ  различ1я  во 
времени. 

Соевуляц1я,  дал'Ье,  можетъ  носить  спорадичесвШ  или  регулярный 
характеръ.  Спекуляц1я  почти  тавъ  же  стара,  кавъ   и    торгово-про- 
мышленная д'Ьятельность.  Она  основана  или  на   мод1к,    или   же   на 
хорошо  ебдуманномъ  план'Ь,  етавящемъ  себ1Ь  ц1^лью  воспользоваться 
благопр1ятнымъ  стечен1емъ  обстоятельствъ.   Прим1Ьръ    перваго    рода 
спекуляц1и  мы  видимъ  въ  ГолландШ  въ  XVII  в1^к(,  когда   общество 
было  охвачено  настоящей  тюльпаноман1вй:  самые  сказочные  барышв 
наживалъ  тотъ,   кто  ум'Ьлъ    использовать    этотъ    скоропреходящ1й 
спросъ  на  тюльпаны.  Такой  же  характеръ  носить  и  спекуляц1я   на 
недвижимость,  дающая  громадные    барыши,   за    которыми    нер^во 
сл1^дуютъ  грандЮзные  крахи.  Въ  такихъ  случаяхъ  спекуляц1я  осно- 
вана на  изм1^нен1яхъ  въ  спросЬ,  воторыхъ  отд'бльный  челов'Ьвъ  почти 
не  въ  состоянШ  ни  предугадать,  ни  контролировать.  Напротивь  того, 
предложен1е  легче  поддается  различнымъ  манипуляц1ямъ,  предприни- 
маемымъ  съ  цФлью  получен1я  прибыли.  Стрвмлен1е  искусственно  под- 
нять ц-Ьны  принимаетъ  самый  разнообразный   формы,  начиная   отъ 
попытки  1осифа  закупить  весь  урожай  въ  Египт'Ь  и  мудрой  догадки 
греческаго  философа  закупить  передъ  самымъ  сборомъ  всЪ  тиски  для 
выжимки  винограда,  и  кончая    многообразными   методами,   вырабо- 
танными современными  рингами  и   трестами.    Предоринимаемыя    въ 
маломъ  масштаб1^,  эти  попытки  иногда  удаются,   въ    крупномъ    же 
масштабе  ов!к  обыкновенно  оканчиваются  неудачей.  Посл1Ьдняя  объ- 
ясняется: а)  громадными  разм'Ьрами  требуемаго  капитала,    Ь)   труд- 
ностью найти  надежныхъ  компаньоновъ,  которые  своими  операц1яи1 
не  нарушали  бы  установленнаго  договора;  с)  т^мъ  обстоятельствоиъ, 
что  повышен1е  ц'Ьнъ  вызываетъ  появлен1е  на   рынк'Ь   вебхъ   сохра- 
няемыхъ  запасовъ,  и  (1)  опасностью,  угрожающей   со  сторЪны    по- 
требителя,  который  можетъ  зам'Ьнить  данный  товаръ  болФе  дешевымъ. 
Въ  то  время,  вакъ  усп1Ьшная  спекуляц1я  на    Гарлемск1я    акц1и    въ 
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1863  Г.  положила  основан1е  богатству  Ваядербильда,  три  наиболее 
остроунныя  и  гигантсв1я  иопытш  посл'Ьднихъ  двухъ  десятилШй— 
спевулдц1я  СЫса^о  ЪеНег  Со.  на  пшеницу,  Рапя  86сге1ап  Со.  на 
)гЬдь  и  N617  ^огк  8и11у  Со.  на  хлопчатую  бумагу --о^нчились  всЬ 
неудачей  и  привели  спеиулявтовъ  въ  полному  разорен1ю. 

Съ  общественной  точки  зр'Ьн1я,  обЪ  эти  формы  спорадической 
епекуляШи  являются,  въ  конечномъ  счет1^,  вредными,  тавъ  кавъ, 
благодаря  спекуляц1и,  ц1^на  значительно  отклоняется  въ  ту  или  дру- 
гую сторону  отъ  д1Ьйствительной  ц-бнности,  чт5  влечетъ  за  собою 
Брупныя  потери,  связанный  съ  возстановлен1емъ  нарушеннаго  равно- 
в-Ьс1я.  Необыкновенно  высок1я  ц'Ьны  на  хлопокъ,  вызванный  спеку^ 
дяц1ей  въ  1904  г.,  породили  кризисъ  въ  хлопчато-бунажной  про- 
иышленности  Англ1и  и  ново-англ1йсвихъ  штатовъ  Америки;  правда, 
плантаторы  въ  южныхъ  штатахъ  получали  одно  время  громадные 
барыши,  но  высокая  прибыль  повела  въ  такому  расширен1ю  пос1&в- 
ной  площади,  что  въ  ближаВш1е  годы  цЪна  хлопка  упала  ниже  из- 
держевъ  производства.  Ум'Ьренныя  ц'Ьны  были  бы  предпочтительн'Ёб 
передъ  этой  внезапной  сменой  врупныхъ  барышей  и  громадныхъ 
потерь. 

Было  бы,  однако,  ошибкой  предполагать,  что  всякая  спекуляц)я 
носить  непременно  увазанный  выше  харавтеръ.  Спсвуляц1я  никогда 
не  могла  бы  сд-Ьлаться  частью  нормальной  торгово-промышленной 
жизни  нашего  времени,  если  бы  она  отличалась  только  дефектами  и 
антисоц1альными  чертами.  Современный  фондовый  и товарныя биржи 
выполняютъ  опред'Ьленную  экономическую  функц1ю. 

Спекулировать  можно  на  процентвыхъ  бумагахъ  и  на  продуктахъ. 
Для  того,  чтобы  стать  предметомъ  регулярной  спбкуляц1и,  продувтъ 
долженъ  обладать  тремя  свойствами:  а)  онъ  долженъ  быть  однимъ 
изъ  главныхъ  продуктовъ  промышленности,  продуктомъ  крупнаго  и 
регулярнаго  производства;  Ь)  онъ  долженъ  быть  однороденъ  по  ка- 
честву, такъ  что  одна  единица  его  можетъ  вполн*  заменять  другую: 
с)  онъ  долженъ  быть  таковъ,  чтобы  его  легко  было  опред'Ьлять  и 
изм'Ёрять.  Соответственно  этому,  мы  находимъ  биржи  для  торговли 
злаками— пшеницей,  рожью,  ячменемъ,  рисомъ  и  овсомъ,— кофе  и 
сахаромъ,  хлопкомъ  и  табакомъ,  жел'Ёзомъ  и  оловомъ.  Процентный 
бумаги,  очевидно,  обладаютъ  в(Лыи  указанными  свойствами.  Спеку- 
ляция на  фондовыхъ  и'товарныхъ  биржахъ  можетъ  быть  охаракте- 
ризована сл'бдующимъ  образомъ. 

Если  ц1Ьны  высоки,  но  по  разсчету  спекулянта  он1^  должны  скоро 
понизиться,  онъ  старается  продать  свои,  товары  на  срокъ,   т.  е.  до- 

Зедигмавъ.  22 


—  338    — 

ставить  черезъ  опрехЬденное  время  товары,  воторыхъ  въ  данны! 
момбнтъ  у  него  не  имеется.  Есп  при  настуа1ен1н  этого  срма  онъ 
можеть  закупить  товары  по  предложенной  имъ  низшей  ц1ЬнЪ,  раз- 
ница между  при  и  условленной  1гЬной  составить  его  прибыль.  Тогь 
же  реаультатъ  достигается  и  тогда,  когда  товаръ  доставляется  се1- 
чась  же  по  заключен1И  договора,  но  по  ц^гЛ  нЬсвольво  ниже  суще- 
ствующей въ  данное  время.  Если  же  ц1Кны  низин,  но  по  его  ]1н1Ьшю 
должны  скоро  подняться,  онъ  старается  закупить  возможно  больше 
товару — больше  того,  сколько  ему  нужно  въ  данный  моментъ;  черезъ 
некоторое  время  онъ  можетъ  продать  дтотъ  товаръ  съ  прибылью. 
Или  же  онъ  можетъ,  какъ  въ  предыдущемъ  случае,  реализовать 
продажу  по  бол1^е  высокой  цЪнФ  при  услов1и  немедленной  доставкн 
товара.  СпевулируюпЦе  на  понижен1е  называются  «Ьеагв»  (Ьеаг— 
тащить  внизъ),  спекулирующ1е  на  повышен1е  цЪнъ  называются 
«ЬаНз».  Когда  начальный  и  конечный  моменты  сд&1ки  отделяются 
значительныиъ  промежуткомъ  времени,  сд-Ёлка  называется  «ГпЪиге» 
(будущее).  Подобный  сд1^ки,  напр.  на  хлопокъ,  заключаются  за  не- 
сколько месяцевъ  до  ихъ  окончан1я.  Хлопокъ  продается  въ  январе, 
а  доставляется  покупателю  въ  1юне.  Еогда  товаръ  забирается  тутъ 
же  или  вскоре  после  заключен1я  сделки,  къ  назван1ю  товара  при- 
бавляется слово  серое»  (место),  напр.  зро!  соиоп  или  8ро1;  1?7Ьеа1, — 
хлопокъ  или  пшеница,  доставляемые  сейчасъ  же  после  завлючешя 
сделки. 

На  фондовой  бирже  передача  бумагъ  производится  обыкновенно  на 
следующ1й  день  после  ихъ  продажи,  хотя  напр.  въ  Нью*1орке  передача 
совершается  иногда  черезъ  три,  иногда  черезъ  тридцать  или  шестьдесятъ 
дней.  Кроне  прибылей,  получаемыхъ  путемъ  повседневной  спекуля- 
ц1и,  главная  масса  прибыли  реализуется  при  помощи  займовъ.  Если 
спекулянтъ  на  понижен1е  не  склоненъ  закупить  бумаги  въ  услов- 
сенный  срокъ,  онъ  одалживаетъ  ихъ  въ  надежде  ликвидировать 
свой  заемъ  покупкой  въ  будущемъ  по  низшей  цене.  Оъ  своей  сто- 
роны, спекулянтъ  на  повышеШе,  не  желающ1й  въ  данное  время  про- 
давать свои  бумаги,  передаетъ  ихъ  биржевому  маклеру  для  продажи 
ихъ  въ  выгодный  моментъ.  На  случай  паден1я  ценъ  биржевой  мак- 
леръ  выговариваетъ  себе  особую  сумму  наличными,  изменяющуюся 
въ  зависимости  отъ  колебан1я  биржевыхъ  ценъ.  На  товарной  бирже 
практикуется  выдача  залога,  или  предельной  суммы,  обезпечивающей 
другую  сторону  отъ  потерь  въ  случае  невозможности  выполнить 
услов1я  договора.  Подобный  сделки  называются  поэтому  предельными 
8респ1аипв  оп  а  шаг^хп).  На  практике  невозможно   провести   раз- 
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лич1е  между  посл'Ьдняго  рода  сд1^ками  и  тЪш  сделками,  гд'1  пере- 
да» бумагъ  или  товаровъ  действительно  совершается,  такъ  кавъ 
зто  разлнч1е  зависнтъ  отъ  того  или  иного  р%шен1я  спекулянта  ж 
такъ  кахъ  кь  каждомъ  договор11  можно  законно  требовать  д'Ьйстви- 
тедьной  передачи  бумагъ  или  товара.  Спевуляц1я,  наконецъ,  прини- 
маетъ  также  форму  оривилег1й.  Есть  оривилег1я  («рп!»),  состоящая 
въ  правь  передачи  («ри!»)  другой  сторон1Б  процентныхъ  бумагъ  или 
товаровъ  въ  определенное  время  по  опред1^ленной  цФн'Ь.  Есть  при- 
вялег1я  (сса11»),  состоящая  въ  прав1Ь  требовать  (ссаЦ»)  отъ  про- 
тивной стороны  процентныя  бумаги  или  товары  въ  опред&юнный 
сровъ  и  по  опред&юнноЁ  ц'Ьн'Ь.  Эти  привилег1и  могутъ  быть  поку- 
паемы и  продаваемы;  иногда  спевулянтъ  пр1обр%таетъ  право  поль- 
зоваться, по  собственному  выбору,  той  или  иной  формой  привилег1и. 
Ц'Ьна  этихъ  привилег1й  зависнтъ  отъ  характера  рынка,  тФхъ  или 
иныхъ  особенностей  процентныхъ  бумагъ,  отъ  продолжительности 
пер1ода,  на  который  пр1обрФтается  эта  прнвилег1я,  и  отъ  разницы 
мещду  условленной  и  теперешней  рыночной  ц'бной. 


155.  Функ1ци  спенулятивной  прибыли. 

Главная  экономическая  функц1я  регулярной  спекуляцш  состоитъ 
въ  томъ,  что  она  беретъ  на  себя  рискъ  и  ведетъ  въ  уравнеи1ю 
ц*нъ. 

Обратимся  сначала  къ  риску.  Еогда  вмЪст1&  съ  разват1емъ  совре- 
мбннаго  капитализма  обм'Ьнъ  сд'Ьлался  нац1ональнымъ  и  дажеинтер- 
нацЮнальнымъ,  измЬнешя  рыночныхъ  ц1^нностей  стали  настолько 
многочисленны  и  значительны,  что  промышленности  начала  угрожать 
|;ильная  опасность,  всл1^дств1в  р'Ёзклхъ  колебанШ  въ  ц'Ьнахъ  сырь^* 
Фабрикантъ,  покупавш1й  сырой  матер1алъ  на  международномъ  рынкЪ 
и  работавшШ  для  получен1я  прибыли,  подучалъ  вм'ёсто  ожидаемой 
прибыли  убытки,  благодаря  быстрымъ  изм1^нен1ямъ  въ  ц'бнахъ  сы- 
рого матер1ала.  Бо  изб'Ьжан1е  риска,  сопряженнаго  съ  этими  волеба- 
н1ями,  и  составился  особый  классъ  людей,  берущихъ  на  себя  этотъ 
рисвъ  и  концентрирующихъ  все  свое  вниман1е  на  изм^нен1яхъ  ры- 
ночныхъ ц1^иъ. 

Первый  способъ  уменьшить  рискъ  и  возложить  его  на  особый 
классъ  спекулянтовъ  состоитъ  въ  томъ,  чтобы  обезпечить  себ1Ь  по- 
4^тоявный  открытый  рынокъ. 

Влад'Ёледъ    хлопчатобумажной   фабрики,   наприм']&ръ,    получаетъ 
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заказъ  на  определенное  количество  хлопчатой  бумаги,  которая 
должна  быть  доставлена  черезъ  годъ;  къ  работе  онъ  наи1&рвШ1ется 
приступить  черезъ  шесть  и-Ьсяцевь.  Если  овъ  не  въ  состояли  за- 
купить хлопокъ  заранее,  его  дФло  будетъ  всецело  завис16ть  отъ  случай- 
ныхъ  изм'&ненШ  на  хлопвовомъ  рышгб,  и  будь  онъ  хоть  семи  пядей 
во  лбу,  вся  его  прибыль  ножетъ  быть  уничтожена  повышен1емъ  цЪнъ 
на  хлопокъ.  Во  избФжан1е  риска  онъ  заключаетъ  срочную  сделку  со 
спевулянтомъ.  Такъ  же  точно  поступаютъ  и  торговцы  пшеницей  или 
другими  товарами. 

Аналогичный  иетодъ  применяется  и  на  фондовой  бирже.  Если 
железнодорожная  или  какая-либо  другая  промышленная  коипан1Я, 
основывая  новое  предпр1ят1е,  зависела  бы  отъ  того,  имеются  ли  въ 
моментъ  выпуска  авц1й  лица,  желающШ  вложить  въ  это  предпр1яПо 
свой  вапиталъ,— ея  дела  были  бы  весьма  неважны,  а  ростъ  пред- 
пр1ят1я  встретилъ  бы  серьезный  препятств1я.  Уже  одна  уверенность 
въ  томъ,  что  данныя  акц1и  можно  въ  любой  моментъ  свободно  сбыть 
на  бирже,  сильно  увеличиваетъ  кругъ  покупателей,  изъ  которыхъ. 
мног1е  могуть  даже  и  не  желать  быть  постоянными  участниками 
предпр1ят1я.  Фондовая  биржа  способствуегь  помещен1ю  капиталовъ 
подобно  тому,  кавъ  товарная  биржа  способствуегь  производству  про- 
дуктовъ.  Заказы  на  товары  и  нужда  въ  деньгахъ  не  отличаются  по- 
стоянствомъ,  такъ  какъ  они  зависятъ  отъ  временныхъ  потребностей; 
рискъ  въ  значительной  степени  устраняется  путемъ  регулярной  спе- 
Буляц1и,  открывающей  постоянный  непрерывающ1йся  рынокъ.  Хлоп- 
ковая биржа  была  основана  для  того,  чтобы  поправить  хлопчатобу- 
маяшое  дело,  пришедшее  после  междоусобной  войны  въ  сильное  раз- 
стройство;  точно  также  и  въ  другихъ  областяхъ  спекуляц1я  была  вы- 
звана попытками  фабривантовъ  избежать  рискъ,  связанный  съ  пере- 
межающимися, спазмодическими  волебан1ями  ценъ  на  сырой  матер1алъ. 

Естественный  и  более  современный  способъ  избежать  рискъ — 
это  такъ-назыйаемое  «огораживан1е»  («Ьей^хп^»)  сделокъ.  Напри- 
меръ,  владелецъ  мукомольной  мельницы  нуждается  въ  пшенице  въ 
феврале  и  закупаетъ  ее  въ  Калифорн1и,  положимъ,  по  90  центовъ 
за  бушель.  Когда  пшеница  будетъ  доставлена  на  мельницу  и  пре- 
вращена въ  муку,  можетъ  уже  наступить  сентябрь;  за  это  время 
цена  пшеницы  можетъ  упасть  до  75  центовъ,  на  столько  же  пони- 
зится и  цена  муки.  Чтобы  оградить  себя  отъ  подобныхъ  убытков7> 
мельникъ  продаетъ  въ  Чикаго  въ  феврале  съ  доставкой  на  сентябрь 
прежнее  количество  пшеницы  по  прежней  цене,  т.  е.  по  90  центовъ. 
Когда  наступаетъ  сентябрь,  онъ  появляется  на  чикагскомъ  рынке  и 
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^акупаетъ  тамъ  пшеницу  по  рыночной  ц(н1^  въ  75  центовъ.  При-» 
быль  отъ  этой  едФдБИ  равна  убытку  отъ  другой  сд^ви;  при  помощи 
подобнаго  «огоразкнван1я»,  онъ  избЪгаетъ  риска,  сопряженнаго  съ 
Е0лебан1лни  хгЬнъ  на  сырой  матер1адъ.  Онъ  довольствуется  закон- 
ными прибылями^  получаемыми  отъ  мельницы.  11рим'Ьнен1в  этихъ 
нетодовъ  ведетъ  къ  парадоксальному  положен1ю,  при  которомъ  пред- 
приниматель, желающШ  изб'кжать  вл1ян1я  епекуляц1и,  приб'Ьгаетъ  въ 
помощи  той  же  спекуляц1и. 

Регулярная  спбкуляц1Я,  кром'Ь  того,  дЪйствуетъ  укр'Ьпляющимъ 
юбразомъ  на  ц'Ьны.  Если  при  ц1н1Ь  пшеницы  въ  80  центовъ  за  бу- 
шель предвидится  въ  будущемъ  хорош1й  урожай,  разсчетливый  сне- 
хулянтъ  посп1^шитъ  продать  свою  пшеницу  по  70  центовъ  въ  на- 
дежд11,  что  когда  наступить  условленный  срокъ  доставки  пшеницы, 
ему  удастся  купить  ее  по  65  центовъ.  Веб  эти  операШи,  связанный 
со  спекуляц1ей  на  понижен1е,  влекутъ  за  собою  понижен1е  цЬнъ, 
а  вм1^сгЬ  съ  этимъ  и  ростъ  потреблен1я;  последнее  же  удер- 
жяваетъ  ц1^ны  отъ  внезапваго  паден1я  въ  будущемъ.  Еогда  же, 
напротивъ  того,  надежды  на  урожай  плохи,  ц1Ьны  поднимаются, 
и  начинается  спекуляц1я  на  повышен1е.  УвеличеШе  числа  поку- 
покъ  влечетъ  за  собою  повышеШе  цЪнъ  и  уменьшвн1е  потре- 
блен1я,  между  гЬмъ  какъ  влад'Ьльцы  продуктовъ  держатъ  ихъ  у 
себя,    въ    ожидан1н  еще  ббльшихъ  барышей   въ  будущемъ. 

Это  соедннен1е  н'бсколько  меньшаго  спроса  и  большаго  предложена 
препятствуетъ  быстрому  росту  ц'Ьнъ,  который  обыкновенно  сл'Ьдуетъ 
за  плохимъ  урожаемъ.  Спекуляц1я,  такимъ  образомъ,  им'Ьетъ  тен* 
денц1го  уравнивать  спросъ  и  предложен1е;  концентрируя  въ  настоя- 
шемъ  тк  вл1ян1я,  который  должны  сказаться  въ  будущемъ,  она  уси- 
ливаетъ  Д'Ьйств1е  нормальныхъ  факторовъ  и  доводить  до  минимума 
колебан1е  рыночныхъ  цФнъ.  Отсюда  видно,  что  спекуляц1я  оказы- 
ваетъ  непосредственное  вл1ян1е  на  цЬны.  Прекрасный  прим1^ръ  этого 
даетъ  законъ  о  золотой  валюгЁ  (СгоИ  Ьа^),  изданный  во  время 
междоусобной  войны.  Массовое  предъявлен1е  ассигнац)й  къ  уплате 
было  ошибочно  приписано  бяржевымъ  спекуляц1ямъ  на  золото,  и 
вслФдств1е  этого  быль  издань  законъ,  воспрещавш1й  вс1^  подобнаго 
рода  сделки.  Въ  результагЬ  прем1я  на  золото  сразу  поднялась  со 
195  до  285,  съ  т^мъ,  чтобы  СТОЛЬ  же  быстро  и  внезапно  упасть 
послФ  того,  какъ  15  дней  спустя  законъ  быль  отм'Ьненъ. 

Такимъ  образомъ,  роль  спекуляц1и  можетъ  быть  понимаема  раз- 
лично, и  это  потому,  что  она  напоминаетъ  собою  двуликаго  Януса. 
Поскольку  спекуляц1я  сд'1лалась  обычныиъ  занят1емъ  особаго  класса 
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людей,  дифференцировавшихся  для  атой  цЪли  отъ  ъе/кхъ  другвхъ 
торгово-проиышленныгь  професс1й,  она  выполняеть  полезную  и  въ 
наше  время  безусловно  необходимую  функц1Ю.  Опытный  биржевой 
снбиулянтъ,  изучающШ  услов1я  рынка  и  заранее  предвидяпЦй 
вс1^  малЪйш1я  его  изм%нен1я,  обезпечиваетъ  постоянство  прибыли, 
уменьшая  рискъ  я  д1Ьйствуя  уврФпляющимъ  образомъ  на  цЪны. 
Въ  дтомъ  широкомъ  смыслФ  можно  сказать,  что  спекулятив- 
ная прибыль  получается  такимъ  же  образомъ,  какъ  к  вся- 
кая другая  прибыль.  Но  рядомъ  съ  этими  спекулянтами  имеется 
множество  лицъ,  лишенныхъ  всякаго  опыта  и  способностей,  ищу- 
пщхъ  на  биржЪ  своего  счастья  и  играющихъ  процентными  бумагами 
тавъ  же,  какъ  играютъ  картами.  Подобная  спекуляц1я  дЪйствуегь 
столь  же  деморализующимъ  образомъ,  какъ  и  лоттерея.  БромЪ  того, 
даже  солидные  коммерсанты  нер'Ьдко  позволяютъ  себ(  то,  что  мы 
назвали  выше  спорадической  спекуляц1ей,  и  путемъ  различныхъ  ры- 
ночныхъ  манипуляц1ей  вызываютъ  сильныя  колебан1я  ц1^нъ.  Вакъ 
ни  трудно  на  практиБ'Б  провести  различ1е  между  экономической  и  не 
экономической  спекуляц1ей,  оно  все  же  проявляется,  хотя  и  весьма 
робко,  въ  различнонъ  отношен1и  къ  мелкому  м'ЬнялФ  и  солидному 
биржевому  д^телю.  Это  разляч1е  приметь  болФе  р1Ьзвую  форму  въ 
будущемъ,  когда  биржи  проявятъ  бол'Ье  строгое  отношен1е  въ  х^- 
тгльности  своихъ  членовъ  и  когда  коммерческая  этика  будетъ  под- 
нята на  высоту  соц1альной  ответственности.  Въ  настоящее  время 
спеБуляц1я  выполняеть  изв'Бстныя  экономическ1я  функц1Иу  проявляя 
въ  то  же  время  и  свои  темныя  стороны. 


156.  Монопольная  прибыль. 

Въ  предыдущемъ  изложен1и  предполагалось,  что  прибыль — будь 
то  обыкновенная,  случайная  или  спекулятивная  прибыль — подвер- 
жена вл1ян1ю  вонкуренц1и.  Однако,  свободная  игра  конкуренц1и  часто 
нарушается  естественными  или  искусственными  препятств1ями.  Когда 
посл'Ьдн1я  носятъ  частичный  характеръ,  роль  ихъ  аналогична  сил^ 
трен1я;  когда  препятств1я  настолько  велики,  что  свободная  вонку- 
ренц1я  совершенно  устраняется,  мы  им'Ьемъ  д'Ьло  съ  монопол1ей.  Въ 
первомъ  случа'Ё  счастливый  обладатель  временныхъ  выгодъ  полу- 
чаетъ  экстраординарный  доходъ,  который,  вакъ  мы  вид'Ьли  выше, 
долженъ  въ  вонц!}  концовъ  исчезнуть.  Во  второмъ  случае  можеть 
казаться,  что  экстраординарный  доходъ  им'Ьетъ  постоянный  характеръ. 


—    343  — 

Но,  строго  говоря,  и  монопольная  прибыль  также  не  им'Ьетъ  этого 
постояннаго  характера.  Обусловливается  это  принципоиъ  капитали- 
зацЕи,  о  Боторомъ  ны  говорили  выше  (гл.  XIV).  Прибыль  монополь- 
наго  производителя  капитализируется  въ  фориЪ  бол^е  высовихъ  про- 
дажныхъ  цЪнъ,  и  всяб1й  новый  участникъ  монопольнаго  производ- 
ства получаетъ  лишь  процентъ  на  вложенный  имъ  капиталъ.  Такъ  какъ 
монопольный  предпр1ят1я  продаются  не  часто,  тоть  же  самый  результатъ 
достигается  акцЮнерной  формой  современныхъторгово-промышленныхъ 
предпр!ят1й.  Д'Ьло  въ  томъ,  что  акхии,  дающ1я  ихъ  влад'Бльцамъ 
право  на  получен1е  монопольной  прибыли,  находятся  подъ  столь 
сильнымъ  вл1ян1емъ  рыночныхъ  факторовъ,  что  крупные  дивиденды 
сразу  капитализируются  въ  форм1к  повышенных>  рыночныхъ  ц1^нъ; 
благодаря  этому,  чистый  доходъ  всякаго  новаго  покупателя  соста- 
вляется лишь  изъ  процбнтовъ  обычнаго  въ  данное  время  рыночнаго 
уровня.  Такимъ  образомъ,  при  современныхъ  экономическихъ  уело- 
в1яхЪу  даже  монопольная  прибыль  стремится  кгь  исчезновен1ю.  Эта 
прибыль  по  существу  преходяща,  исключая  того  момента,  когда  она 
находится  въ  рукахъ  первоначальнаго  влад^^льца.  При  постоянныхъ 
изм'Ьнен1яхъ  въ  области  собственности,  столь  характерныхъ  для  на- 
шего времени,  первоначальные  влад1^льцы  быстро  исчезаютъ.  Но 
такъ  какъ  въ  каждое  данное  время  число  этихъ  первоначальныхъ 
владФльцевъ  довольно  значительно,  то  и  монопольная  прибыль 
играетъ  часто  весьма  важную  роль. 

Монопольные  доходы,  подобно  доходамъ,  получасмымъ  въ  резуль- 
тате конкуренц1И,  не  огравичиваются  одной  прибылью.  Изв'Ьстный 
классъ  рабочихъ  можетъ  ограничить  доступъ  новыхъ  членовъ  въ 
свою  професс1ю  или  же  ограничить  конкуренц1ю  съ  ихъ  стороны; 
получаемая  въ  такомъ  случае  заработная  плата  будетъ  монопольной. 
Въ  случа-Ь,  если  участокъ  городской  земли  нуженъ  для  какихъ-ни- 
будь  специфическихъ  цЪлей,  преимущество  его  въ  сравнен1и  съ  дру- 
гими участками  такъ  близко  подходить  къ  понят1ю  монопол1и,  что 
мы  можемъ^  не  рискуя  грубо  ошибиться,  говорить  о  монопольной 
рент1&.  Но  подобно  всякой  иной  прибыли,  монопольная  прибыль  на- 
ходится въ  самой  гЬсной  зависимости  отъ  цЪны.  Такъ  какъ  разли- 
ч1е  между  монопольной  и  конкурентной  ц1^ной  было  уже  разсмотр'Ьно 
нами  выше,  то  зд'Ьсь  достаточно  будетъ  только  упомянуть,  что  мо- 
нопольная прибыль  далеко  не  безгранична.  Монопольная  ц'Ьна,  а 
значитъ  и  монопольная  прибыль,  им'Ёетъ  два  естественныхъ  пред'Ьла: 
захонъ  зам'Ьшев1я  (Ше  1ат7  о{  ^пЪ^ШиНоп)  и  вл)ян1е  потенц1альной 
конкуренц1и.  Мы  уже  знаемъ  (§  110),  что  дажетамъ,  гдЪ  монопол1и 
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абсолютно  ничего  не  угрожаетъ,  иШ^ется  опред1^ленный  максимунъ 
монопольнаго  дохода,  зависяпЦй  отъ  ц%ны,  по  которой  можно  про- 
дать наибольшее  количество  продуитовъ.  11однят1е  Ц'1ны  выше  этого 
уровня  поведетъ  къ  тону,  что  данный  продуктъдаи1Ьнитсякакииъ-нибудь 
другниъ  аналогичнымъ  продуктонъ;  продажа  уменьшится,  а  ви^е-Л 
съ  ней  уменьшится  и  прибыль.  Неудача,  постигшая  спекуляц1ю  на 
м'Бдь  со  стороны  §ёсгё(ап  Со.,  объясняется  въ  значительной  степени 
появлен1еиъ  на  рынвЪ  подобныхъ  «зам1Ьщающихъ»  продуктовъ,  ко- 
торое было  вызвано  чрезм'Ьрнымъ  повышен1емъ  ц1^нъ  на  прежн1е 
продукты,  бо-вторыхъ,  когда  монополисту,  вавъ  это  часто  бываетъ, 
приходится  считаться  съ  потенц1альной  конкуренц1ей  не  со  стороны 
производителей  аналогичныхъ  продуктовъ,  а  со  стороны  другихъ 
производителей  Т'Ьхъ  же  самыхъ  продуктовъ,  повышен1е  имъ 
ц'Ьнъ  можетъ  повести  не  только  къ  понижен1ю  общаго  спроса, 
во  и  къ  переходу  части  существующаго  рынка  къ  какому-нибудь 
новому  производителю,  привлекаемому  перспективой  высокой  прибыли. 
Въ  указанвыхъ  предЪлахъ  им'Ьется,  однако,  достаточно  широкое  поле 
для  получен1я  экстраординарныхъ  доходовъ,  И8в1^тныхъ  подъ  на- 
зван1емъ  монопольной  прибыли. 


157.  Регулирован1е  и  нравственное  оправдан1е  прибыли. 

Требован1ё  государственнаго  контроля  надъ  прибтллью  исходить 
съ  трехъ  сторонъ.  Одни,  отрицающ1е  частную  собственность,  на- 
падаютъ  на  обыкновенную  прибыль;  друПе  нападаютъ  на  случаО- 
ную  и,  въ  особенности,  на  спекулятивную  прибыль;  третьи  требують 
уничтожен1я  моноиольной  прибыли.  Разсмотримъ  эти  требован1я  въ 
въ  обратномъ  порядкЬ. 

1)  Съ  общественной  точки  зр%н1я,  нич'1^мъ  не  ограниченная  мо- 
нопольная прибыль,  конечно,  нежелательна.  Даже  тамъ,  гд1Ь  ионо- 
пол'1я  сама  по  себЪ  не  представляетъ  ничего  плохого,  напр.  въ  тране- 
портномъ  д'6л1^  и  н1Бкоторыхъ  муниципальныхъ  предпр1ят1яхъ,  должна 
быть  обезпечена  въ  той  или  иной  форм1^  свобода  автоматически- 
регулирующаго  д*йств1я  конкуренц1и.  Опытъ,  однако,  неоднократно 
доказалъ,  что  эта  Ц'Бль  не  можетъ  быть  достигнута  путемъ  регули^ 
рован1я  прибыли.  Нов'Ёйшая  попытка  въ  этомъ  направлен1и,  пред- 
принятая въ  штат'Ь  Массачузетсъ  для  борьбы  съ  монопол1ей  газовыхъ 
обществъ,  какъ  и  всё  првдшествовавш1я  ей  попытки,  не  привела  ни 
къ  чему,  благодаря  той  легкости,  съ  какой  д'Ьйствительная  прибыль 
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иожетъ  быть  доказана  вакъ  доходъ  отъ  вакого-^лнбо  вспоиогатель- 
наго  лрбддр1ят1я.  Когда  прибыль  подвергается  законодательному  уре- 
гулирован1ю,  она  номинально  никогда  не  выходить  за  законные 
пред-блы.  Существуютъ  только  два  дЫствительныхъ  средства  обра- 
щен1я  монопольной  прибыли  на  пользу  общества:  или  урегулировать 
цфны,  чтб  поведетъ  къ  уничтожен1ю  прибыли,  или  обложить  моно- 
польное предпр1ят1е,  чтб  поведетъ  къ  уменьшен1ю  прибыли.  Однако, 
самый  лучшШ  способъ  уничтожен1я  монопольной  прибыли  это — уни- 
чтожить самоё  монопол1ю,  широко  открывъ  двери  данной  области 
всЬмъ  желающимъ. 

2)  Въ  спекулятивной  прибыли  это  средство,  однако,  неприложи- 
мо.  Можно  провести  различ1е  между  монопол1ей  и  коякурешЦей,  но 
невозможно  р'Ьзко  отд1^лить  регулярную  спвкуляц1ю  отъ  обычной 
торгово-промышленной  деятельности.  Нов']^йшШ  законъ  противъ  спе- 
Еуляц1и,  принятый  въ  Герман1и,  или  остался  на  бумаг1^  или  же  при- 
не(гь  вредъ,  поскольку  онъ  препятствовалъ  благотворному  и  вполн'Ь 
закоцному  дМств1ю  спекуляц1и.  Воспретить  спекуляц1ю  значить  устра- 
нить какъ  ея  плохую,  такъ  и  хорошую  сторону.  Въ  свою  очередь, 
I  обдожен1е  применимо  только  къ  изв1кстнымъ  случайнымъ  прибы- 
ляиъ.  Обложен1е  спекулятивной  прибыли  встр1&чаетъ  на  своеиъ  пути 
почти  непреодолимое  препятств1е,  заключающееся  въ  томъ,  какимъ 
образомъ  заставить  платить  налогъ  то  именно  лицо,  которое  полу- 
чаетъ  эту  прибыль.  Наконецъ,  запрещен1е  спекулятивныхъ  ц'Ьнъ  бы- 
ло бы  въ  действительности  равносильно  запрешен1ю  самой  спекуляц1и. 

3)  Нападки  па  обыкновенную  прибыль  исходятъ  отъ  гЬхъ  людей, 
которые  относятся  отрицательно  ко  всему  промышленному  строю 
современнаго  общества.  Такъ,  наприм^ръ,  по  мнен1ю  Маркса,  при- 
быль— это  вычетъ  изъ  заработной  платы.  Такъ  какъ,  согласно  этому 
взгляду,  всякая  ценность  представляетъ  собою  продуктъ  труда,  то  и 
прибавочная  ценность,  называемая  прибылью,  также  представляетъ 
собою  излишекъ,  украденный  (ШсЪес!)  изъ  заработной  платы.  Однако, 
сощалистическая  теор1я  прибавочной  стоимости  неправильна  въ  четы- 
рехъ  отношен1яхъ:  а)  она  отождествляетъ  трудъ  и  ручной  трудъ  и 
не  считается  съ  вознагражден1емъ  за  руководство  предпр1ят1емъ; 
Ъ)  она  приписываетъ  ценность  труду,  между  темъ  вакъ  трудъ  не 
есть  причина  ценности;  с)  она  усиатриваетъ  только  одинъ  факторъ 
производства,  между  темъ  вакъ  въ  действительной  жизни  почти 
всегда  имеется  больше  одного  фактора  производства;  (1)  чтб  всего 
важнее,  она  не  считается  съ  существован1емъ  предельной  ценности. 
Если  даже  допустить,  что  цены  изменяются  соответственно  стоимости 
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производства  и  что  иоежЬцЕяя  сводится  въ  заработной  плагЬ,  то  п 
тогда  все  это  можетъ  быть  при111^нимо  лишь  въ  пред1^льной  стоимо- 
сти. Но  пред')^ный  производитель  (т.  е.  работающШ  при  саныхъ 
невыгодныхъ  7слов1яхъ)  обыкновенно  не  получаетъ  пикавой  прибы- 
ли, а  излишекЪу  приходяпЦйся  на  долю  непред'Бльнаго  производителя, 
можетъ  получаться  не  только  отъ  труда,  но  и  изъ  иногихъ  другихъ 
источниковъ.  Въ  самонъ  д&{1^,  строить  все  на  основ1&  заработной 
платы  н'Ьтъ  никакого  основан1я,  такъ  какъ  заработная  плата,  при 
наличности  свободной  конку ренц1н,  сохраняетъ  одинъ  и  тотъ  же  уро- 
вень для  работъ  одного  и  того  же  рода  во  всЬхъ  предпр1ят1яхъ, 
работаютъ  ли  эти  првдпр1ят1я  при  наихудшихъ  или  лучшихъ  уело- 
в1яхъ.  Прибыль  д'Ёйствительно  представляетъ  собою  излишекъ,  но  не 
такого  рода  излишекъ,  какъ  воображаютъ  соц1алисты.  Единственный 
способъ  уничтожить  прибыль,  по  справедливому  мн'Ьн1ю  соц1алисто1гь, 
это— уничтожить  частную  собственность  на  оруд)я  производства.  Но 
уничтожен1е  частной  собственности  было  бы  равносильно  уничтожен!ю 
прогресса. 

Это,  разум'Ёется,  не  значить,  что  всякая  существующая  нын^ 
прибыль  справедлива.  Обманъ  и  шарлатанство  встр'Ьчаются  сплошь 
и  рядонъ;  отд'Ёльныя  лица  пользуются  незаконными  привилег1ями; 
одни  люди  пользуются  слабостью  или  нев&кествомъ  другихъ,  безче- 
стно  пр10бр1&тается  монопол1я  на  веден1е  общественныхъ  предпр1ят1й, 
или  же  оплата  ея  совершается  далеко  не  въ  соотв'Ьтствующемъ  раз- 
мЪр'Ь.  Все  это  показываетъ,  что  мвог1е  коммерсанты  стоять  еще  очень 
низко  и  что  уровень  коммерческой  нравственности  не  такъ  высокъ, 
какимъ  онъ  долженъ  быть  и  несомн1^нно  когда-нибудь  будетъ.  Это, 
однако,  нисколько  не  затрогиваетъ  законности  прибыли,  какъ  опре- 
д1&леннаго  института.  Въ  общемъ,  честно  пр1обр'Ьтенная  прибыль 
является  неизб'Ёжнымъ  спутникомъ  частной  собственности.  Когда 
монопол1я  будетъ  низведена  до  минимума,  когда  спевуляц1я  будетъ 
выполнять  свою  д'Ёйствитольную  экономическую  функц1ю  и  когда 
конкуренц1я  будетъ  вестись  на  высшей  основ'Ь  справедливости  и  чест- 
ности,  тогда  и  прибыль  будетъ  очищена  отъ  своей  грязной  примШ 
и  предстанетъ  передъ  нами  въ  своемъ  истинномъ  св'бт'Ь,  какъ  за- 
конный плодъ  энерг1и  и  дальновидности. 
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159.  Природа  рейты. . 

Мы  уже  знаемъ,  что  рента  представляетъ  собою  продуктъ  или 
доходъ  отъ  ограниченнаго  пользоваШя  вещью  и  что  рентная  1гЬн- 
ность  противополагается  капитальной  хгЬнности.  Но  на  обыденноиъ 
языЕ'Ь  рента  означаетъ  денежную  плату  влад'Ёльцу  за  ограниченное 
дользован1е  его  вещью.  Когда  соц1альныя  услов1я  таковы,  что  изв1^- 
стные  предметы  обыкновенно  не  цродаются,  а  отдаются  въ  наемъ, 
доходъ  отъ  нихъ  принято  называть  рентой.  Такимъ  предиетомъ  была 
земля  въ  среднев'Ьковой  ЁвропФ,  и  таковымъ  же  является  она  и  въ 
тЪхъ  странахъ,  гд'Ь  сохранились  еще  среднев'Ьковые  пережитки,  или 
гд-Ь  современный  услов1я  вызвали  на  сцену  землевлад'Ьльца  и  арендатора. 
Такъ  кавъ  ббльшая  часть  земли  сдается  въ  аренду,  то  рента  стала 
означать  доходъ  отъ  земли,  безразлично  отъ  того,  арендуется  она 
или  еЪть\  и  такъ  какъ  въ  ряду  другихъ  предметовъ,  отдаваеиыхъ 
въ  арендное  пользован1е,  земля  играетъ  самую  главную  роль,  то 
рента  часто  употребляется  какъ  синонимъ  поземельнаго  дохода. 
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Очевидно,  однако,  что  это  ошибочно  въ  двухъ  отношешяхъ. 
Прежде  всего  сл'Ьдуетъ  помнить,  что  въ  в1^которыхъ  странахъ  земля 
въ  большинстве  случаевъ  продается,  а  не  сдается  въ  аренду.  Такъ 
обстоитъ  Д'Бло  съ  пахотной  землей  въ  м1^стностяхъ,  гдЪ  живутъ  соб- 
ственниви-крестьяне  или  фермеры;  тавъ  же  обстоить  д1^о  и  съ  го- 
родсвиии  землями  въ  т'Ьхъ  овругахъ,  гд'Б  жители,  б1&дные  или  бога- 
тые, влад'Ёютъ  собственными  домами.  Если  земля  не  сдается  въ 
аренду,  а  продается,  выручва  отъ  этой  продажи,  разум1^ется,  не 
представляетъ  собой  ренты.  Она  можетъ  быть  названа  капитализи- 
рованной рентой,  потому  что  она  олицетворяетъ  въ  себ(  плату  за 
лользован1е  землей  въ  будущемъ.  Съ  другой  стороны,  есть  рядъ  ве- 
щей, который  арендуются  чаще,  ч1^мъ  земля.  Не  говоря  уже  о  томъ, 
что  доходъ  отъ  недвижимой  собственности  часто  ввлючаетъ  въ  сеЫ 
арендную  плату  за  домъ,  эвономичесви  отличный  отъ  земли, — люди 
могутъ  жить  въ  собственныхъ  домахъ  и  въ  то  же  время  брать  на 
проватъ  телефонъ  на  годъ,  эвипажи  пом'Ьсячно,  растен1я  на  нед^ю, 
сервизы  на  день.  Качественно  поземельная  рента  составляетъ  лишь 
незначительную  часть  всей  ренты  въ  ц1^омъ. 

Однако,  съ  количественной  стороны,  земля  представляется  столь 
важной  въ  сравнен1и  съ  другими  предметами  я  обладаетъ  столь  свое- 
образнымъ  соц1альнымъ  значен1емъ;  что  доходъ  отъ  земли  заслужи, 
ваетъ  особаго  разсыотр'Ьп1я.  Сл'Бдуетъ,  однако,  помнить,  что  выд1Ь- 
лен]е  земельной  ренты  въ  особую  ватегор1ю,  подлежащую  спец1аль- 
ному  изучен1ю,  моясехъ  оказаться  полезнымъ  лишь  тогда,  когда  мы 
разсиатриваемъ  'общество  съ  точки  зр'Бн1я  эволюцШ,  т.  е.  когда  изу- 
чаемъ  ренту  исторически,  сравнивая  ростъ  поземельной  ренты  съ 
ростомъ  другихъ  видовъ  ренты.  Когда  мы  бсремъ  уголокъ  общества 
въ  данный  моментъ  и  анализируемъ  распред1^лен1е  соц1альнаго  дохо- 
Д1,  то  доходъ  отъ  земли  понимается  нами  точно  тавъ  же,  вакъ  и 
доходъ,  получаемый  отъ  всякой  другой  вощи.  Доходъ  отъ  земли 
представляетъ  собою  экономическШ  продуктъ,  т.  е.  степень  участ1Я 
земли  въ  процесс16  производства,  помимо  труда  и  капитала,  прило- 
женнаго  въ  земл'Ё.  Отношен1е  земли  въ  ея  продувтамъ  подчиняется 
тому  же  самому  закону,  воторый  управляетъ  и  отношен1емъ  вся- 
каго  эвономичесваго  блага  или  фавтора  производства  въ  ихъ  про- 
дувту.  Непониман1е  этого  влекло  за  собою  много  недоразум*нШ. 

Тавъ,  традиц1онный  законъ  ренты  завлючаетъ  въ  себ'Ь  три  поло- 
жен1я:  рента  есть  результатъ  завона  убывающей  доходности;  рента 
представляетъ  собою  дифференц1алъ  или  излишевъ  по  отношен1го  въ 
«предельной»,  не  дающей  ренты,  зем.1и;  рента  не  есть   часть   стой- 
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иости  производства.  Однажо,  посжольву  эти  положенШ  в'Ьрны,   они 
не  составдяютъ  специфической  особенности  зенедьной  ревты. 


160.  Отношеи1е  земельной  ренты  къ  другииъ  видамъ  ренты. 

Законъ  убывающей  доходности  является  въ  действительности 
основой  закона  ренты.  Въ  хозяйств!  каждаго  фериера  существуетъ 
известный  пред^лъ,  за  которыиъ  всякШ  новый  рабоч1й  или  новая 
машина  уже  не  окупаются  по-прежнему,  тавъ  какъзаэтииъпред'Ьломъ 
всякая  добавочная  «доза»  капитала  или  труда  уже  не  даетъ  дохода, 
достаточнаго  для  110крыт1я  издержекъ  производства.  Въ  изв'Ьстный 
момбнтъ  фермеръ  достигаетъ  экстенсивнаго  или  интенсивнаго  пре- 
д'^а  утилизац1и  земли.  Эта  черта,  однако,  характеризируетъ  не  одного 
только  землевлад'Ёльца.  Для  капиталиста  также  существуетъ  изв'Бст 
ный  пред'Ьлъ,  за  которыиъ  становится  уже  невыгодно  прЮбр'Ьтать 
больше  машинъ  одного  и  того  же  рода  или  строить  другую  фабрику 
для  производства  того  же  продукта;  есть  и  для  рабочаго  изв'Ьстный 
пред&1Ъ,  вн'Ё  котораго  онъ  уже  не  въ  состоян1и  управлять  большимъ 
количествомъ  станковъ.  Законъ  убывающей  доходности  универсаленъ 
и  прииЪннмъ  ко  всякой  вещи,  обладающей  ц-Ьиностью  (§  88).  Если 
этотъ  законъ  объясняетъ  поземельный  доходъ,  то  имъ,  какъ  уви- 
димъ  ниже,  можно  объяснить  и  процентъ  на  каоиталъ  и  заработную 
плату. 

Говорить,  дал'Ье,  что  земельная  рента  представляетъ  собою  диф- 
ференц1алъ  или  излишекъ.  Но  то  же  представляетъ  собою  и  всяк1й 
другой  видь  рентной  ценности.  Ценность  любой  вещи  представляетъ 
дифференц1алъ  или  излишекъ  въ  сравнен1и  съ  другой  вещью,  стоя- 
щей ступенью  ниже.  Намъ  могутъ  сказать,  что  отлич1е  земельной  ренты 
отъ  другихъ  видовъ  ренты  состоитъ  въ  томъ,  что  «пред*льная>  земля 
не  приносить  никакой  ренты  и  что,  поэтому,  земельная  рента  обу- 
словливается раз.1ич1бмъ  въ  производительности  хорошихъ  земель  и 
земель,  не  приносящихъ  ренты.  На'  это,  очевидно,  можно  возразить^ 
что  сгь  тЬмъ  же  правомъ  можно  говорить  и  о  машин'Ё  или  фабрик'Ь, 
не  приносящей  дохода  (ренты).  Мы  не  употребляемъ  этихъ  терми* 
новъ  потому,  что  машины  и  фабрики  отдаются  въ  наемъ  не  тавъ 
часто,  какъ  земля.  Но  самъ  по  себ*  принципъ  идентиченъ  и  въ 
томъ  и  въ  другомъ  ел  уча*.  «Предельная»  земля  можетъ  быть  до  та- 
кой степени  б*дна,  что  никто  не  станетъ  платить  ренты  за  пользо- 
ван1е  ею;  но  столь  же  безц^нной  можетъ  оказаться  и  машина.   Въ 
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саиоиъ  д1ЬлЪ,  какъ  мы  уже  вид'Ьли  въ  последней  глав1^,  существовав 
ше  прибыли  зависитъ  отъ  избыточнаго  дохода,  получаеиаго  «не* 
предЪльныиъ»  производителеиъ  (т.  е.  работающимъ  не  при  худшигь 
услов1яхъ).  Совершенно  безразлично,  пользуется  ли  пред'Ьльный  про- 
изводитель плохой  или  плохо  расположенной  аенлей,  или  плохими 
машинами,  или  плохими  постройками  или  плохой  рабочей  силой— 
излишка  или  прибыли  у  него  не  будетъ.  Оъ  этой  точки  зр1Ьшя,  рента 
аналогична  прибыли:  прибыль  представляетъ  собою  излишекъ  надъ 
доходомъ  не  получающаго  прибыли  производителя;  рента — это  излишекъ 
надъ  доходомъ  отъ  вещи,  не  дающей  ренты.  Посл'бднее  обстоятельство 
побудило  нЪвоторыхъ  писателей,  напр.  Уовера.  утверждать,  что  законн 
прибыли  и  ренты  одинаковы. 

Было  бы,  однако,  ошибкой  проводить  слишкомъ  далеко  эту  ана- 
лог1ю  между  рентой  и  прибылью.  Прежде  всего  необходимо  отн1Бтять, 
что  рента  представляетъ  собою  излишекъ  лио1ь  въ  томъ  смысле,  въ  ка- 
комъ  всякая  положительная  величина  является  излишкомъвъсравнен11 
съ  нулемъ,— выводъ,  не  двигаюпЦй  насъ  ни  на  шагъ  впередъ.  Рента, 
даваемая  судномъ,  можетъ  быть  разсиатриваема  какъ  излишекъ,  по 
отношению  къ  судну,  не  дающему  никакой  ренты;  заработная  плата 
рабочаго  можеть  быть  разсиатриваема  какъ  излишекъ  по  отношенио 
къ  рабочему,  не  получающему  никакой  заработной  платы;  проценть 
на  капиталъ  можетъ  быть  разсматриваемъ  какъ  излишекъ,  по  от- 
ношен1ю  къ  капиталу,  не  дающему  процента.  Во-вторыхъ,  если  и 
разсматривать  ренту  какъ  излишекъ,  отлич1е  ея  отъ  прибыли  состоять 
въ  томъ,  что  рента  представляетъ  собою  постоянный,  а  прибыль— 
преходящ1й  излишекъ.  Если  на  фабрике  употребляется  машина,  то 
известная  часть  продукта  должна  быть  приписана  машин1^.  Другихи 
словами,  машина  доставляетъ  ея  влад'Ьльцу  известный  доходъ  или 
ренту.  Въ  услов1яхъ  свободной  конкуренцш  ц-Ьна  машины,  какъ  ны 
знаемъ,  представляетъ  собою  капитализац1ю  ея  ренты.  Въ  состоянШ 
нормальнаго  равновМя  услов1я  спроса  и  предложен1я  устанавлива- 
ются такимъ  образомъ,  что  пред&1ьный  производитель  уплачиваегь 
за  товаръ  лишь  столько,  сколько  онъ  можетъ  получить  съ  него. 
Если  всЬ  машины  вполн'ё  похожи  одна  на  другую  и  работаютъ  при 
однихъ  и  т1Ьхъ  же  услов1яхъ,  доходъ  огь  нихъ  (или  рента)  сде- 
лается впосл'Ёдств1и  эквивалентнымъ  проценту  на  капиталъ,  вложен- 
ный въ  эти  машины.  Пока  машина  работаетъ  исправно  и  не  тре- 
буетъ  починка,  доходъ  этотъ  будетъ  постояннымъ.  Если  бы  машины 
не  давали  ренты,  никто  не  покупалъ  бы  ихъ  по  капитализированной  ц(н1&. 
Съ  другой  стороны,   влад'Ьлецъ  машины  можетъ   получить   прибыль 
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лишь  тогда,  когда  работа  машины  совершается  при  несколько  раз. 
личныхъ  услов1яхъ,  т.  е.  когда  онъ  обращаеть  на  нее  нобольш 
вввман1я,  комбинируетъ  ее  съ  различными  пропорц1ями  труда  и 
земли,  пользуется  выгодными  язмЪненШми  на  рынв'Ь  и  т.  д.  При 
услов1яхъ  свободной  вонкуренц1и,  эта  прибыль,  кавъ  мы  знаемъ,  по 
существу  своему  преходяща,  и  должна  исчезнуть,  если  не  будутъ 
пущены  въ  ходъ  новыя  машины,  или  не  провзойдетъ  изм1^нен1й  въ 
въ  факторахъ  производства.  Если  же  будутъ  пущены  въ  ходъ  луч- 
ш1я  машины,  то  излишекъ,  полученный  производителемъ,  составить 
разницу  между  рентой,  даваемой  хорошо)!  машиной,  и  рентой  отъ 
шюхихъ  машинъ,  употребляемыхъ  его  конкурентами.  Поскольку  его 
прибыль  покоится  на  употреблен1и  лучшихъ  машинъ,  она  можетъ 
существовать  до  гЬхъ  поръ,  пока  сохранена  его  тайна,  т.  е.,  пока 
на  его  сторон1^  находится  преииущесгво  монопол1и.  Но  и  въ  случа'Ё 
уонопол1и  прибыль,  какъ  мы  знаемъ,  должна  исчезнуть  благодаря 
процессу  капитализац1и,  какъ  только  машина  или  предпр1ят1е  перей- 
дегь  въ  друпя  руки.  Отсюда  видно,  что  рента  постоянна,  тогда  какъ 
прибыль  преходяща. 

То  же  самое  в'брно  и  по  отношен1ю  въ  земельной  рент1^.  Если  въ 
изв'Ьстной  части  города,  гд1^  долгое  время  не  происходило  крупныхъ 
изм-ЬненШ,  им'Ьется  сто  одинаково  полезныхъ  примыкающихъ  другъ 
къ  другу  участковъ,  то  каждый  изъ  нихъ  будетъ  давать  одинаковую 
ренту.  Рента  представляетъ  собою  дифференцДалъ  лишь  по  отноше- 
на къ  худшимъ  участкамъ  земли,  дающимъ  низшую  ренту,  и  по 
гяношен1Ю  къ  земл1^  на  окраин1^  города  (наприм'Ёръ,  Хобокенъ  въ 
Нью-1орк'Ё),  которая!  не  употребляется  ни  для  постройки  жилищъ,  ни 
для  торгово-промышленныхъ  ц'Ьлей  и  которая,  поэтому,  не  ни1^етъ 
вавитальной  ц'Ьнности,  такъ  какъ  не  доставляетъ  никакой  ренты. 
Конкуренц1я  со  стороны  каждаго  изъ  этихъ  ста  участковъ  будетъ 
удерживать  ренту  на  одноиъ  уровнЪ,  соотв'Ётствующемъ  проценту  на 
ихъ  капитальную  ц1Ьнность.  Выше  этого  уровня  доходъ  землевлад']^ьца 
не  можетъ  подняться,  прежде  ч'Ьмъ  не  изм'Бнятся  указанный  услов1Я. 
Если  же  черезъ  данный  участокъ  земли  проводится  новая  дорога, 
или  же  рента  поднимается  по  какой-либо  другой  причин'^,  земле- 
в.1ад16лецъ  получить  излишекъ  сверхъ  процента  на  затраченный  имъ 
первоначально  капиталъ.  Называется  ли  этотъ  излишекъ  прибылью 
или  рентой  —  по  мн']&н1ю  многихъ  несущественно:  въ  самомъ  д'Ёл1^, 
когда  челов'Ькъ  продаетъ  свою  землю,  онъ  называетъ  свой  доходъ 
прибылью,  но  до  этой  продажи  онъ  называетъ  его  рентой.  Однако, 
строго  говоря,   годовая   рента   представляетъ  собою   общую  сумму 
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пер1одйческихъ  доходовъ  съ  земли,  а  прибыль  цредставляетъ  собою 
лишь  излишесъ  этого  пер1одическаго  дохода  надъ  стоимостью,  или, 
въ  данЕоиъ  случа1Ь,  надъ  процентомъ  на  вложенный  вапиталъ.  При 
вторичной  продажи  у^&^^КА  земли  ц^на  его  доставить  старому  вла- 
дельцу изв'Ьстную  прибыль,  тогда  вакъ  новому  владельцу  она  доста- 
вить ренту,  не  превышающую  процентъ  на  вложенный  капиталь- 
Прибыль,  тавимь  образомъ,  автоматически  погашается  при  переходе 
земли  изь  одн'Ьхъ  рувъ  въ  друг1я.  Рента  постоянна,  пока  функщо- 
нируетъ  доставляющШ  ренту  вапиталъ;  прибыль  же  исчезаетъ  каждый 
разъ,  какь  только  она  капитализируется  въ  новой  продажной  ц1н^. 
Разница  между  рентой  и  прибылью  применима  къ  демл1Ь  точно  тахъ 
же,  какь  и  кь  другимъ  вещамъ. 


161.  Рента  и  ц'Ьна. 

Согласно  третьему  указанному  выше  положен1ю,  земельная  рента 
не  составляетъ  части  стоимости,  и  высокая  рента  есть,  поэтому,  не 
причина,  а  сл1Бдств1е  высокихь  ц'ёнъ.  Въ  самомь  д'Ьл1^,  если  пшеница 
возд1Ьлывается  на  демл1^,  отличной  по  своему  плодород1ю  или  распо- 
ложен1ю,  конкуренц1я  подниметъ  ц1Ьну  пшеницы  одного  и  того  же 
сорта  до  уровня  издержекъ  производства  пред'Ьльнаго  производителя, 
т.  е.  фермера,  работающаго  на  худшей  землЪ.  Остальные  производи- 
тели, работающ1е  на  лучшей  земл'Ь,  получать  н'Ькоторый  излишевъ; 
называя  этоть  дифференШальный  излишекъ  рентой,  можно  сказать, 
что  этоть  излишекъ  не  входить,  вакъ  составная  часть,  въ  ц1Ьну.  Но 
абсолютно  то  же  самое  можно  сказать  и  о  всякой  другой  категор1и 
распред'6лен1я.  Зам'Ьнимъ  земельные  участки  швейными  машинами, 
сдаваемыми  на  прокать  пом'ёсячно  или  на  годь.  Предположимъ,  что 
на  н1^воторыхъ  машинахь  можно  сшить  больше  костюмовъ  одного  д 
того  же  качества,  ч1^мъ  на  другихъ.  Веб  костюмы  будутъ  проданы 
по  одной  и  той  же  цЪп%  равной  издержвамь  11ред'Ёльнаго  произво- 
дителя, работающаго  на  худшей  машин*]^;  въ  тавомь  случа'Ё,  при 
наличности  свободной  конкуренщи,  разность  между  «пред'Ёльныиъ» 
продувтомъ  и  продувтомь  лучшей  машины  поступить,  въ  вачеств^ 
избыточной  ренты,  въ  пользу  влад'Ьльца  лучшей  машины.  Излишек-ь, 
такимъ  образомъ,  не  составляетъ  част?  цкны  Возьмемь  другой  при- 
м1^ръ.  Различные  предприниматели  мигуть  пользоваться  различнаго 
вачества  рабочими,  при  вырубв!^  л1^са,  или  при  постройв'Ь  жел'Бзно& 
дороги.  Одинъ  нанимаеть  американца  за  3  доллара  въ  день,  другой— 
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француза  взъ  Канады  за  2  доллара,  третШ  —  итальянца  за  1  дол- 
ларь  въ  день.  Однако,  хакъ  уже  было  доказано  лордомъ  Брассей, 
высоко  оплачиваемый  рабочШ  отнюдь  не  является  самыиъ  дорогииъ, 
такъ  вавъ  производительность  его  выше.  Если  бы  онъ  не  окулалъ 
своей  высокой  заработной  платы,  онъ  съ  течен1еиъ  времени  пере- 
сталъ  бы  получать  ее.  Такъ  какъ  всЬ  вырубленный  деревья  прода- 
ются по  той  же  цЪнФ,  которая  установлена  «предЪльнымъ»  пронз* 
водителемъ,  нанимающимъ  саиыхъ  непроизводительныхъ  рабочихъ, 
то  высокая  заработная  плата  американпа  представляетъ  собою  из- 
быточный продувтъ  (8игр1п8  ргодас!:)  или  трудовую  ренту  (1аЪог 
гед()  въ  сравненШ  сь  низкой  заработной  платой  итальянца.  Если 
мы  говорвмъ,  что  бол-Ье  высокая  рента,  получаемая  съ  хорошей 
земли,  ае  входитъ  въ  ц'Ьну  пшеницы,  то  съ  тбмъ  же  правомъ  мы 
можемъ  сказать,  что  заработная  плата,  представляющая  собою  из- 
быточный продуктъ  американца,  не  входитъ  въ  ц1&ну  деревьевъ.  Хо- 
рошая земля  приноситъ  больше  ренты,  или  можетъ  быть  продана 
по  бол^е  дорогой  цкЕ!к,  потому  что  она  бол'Ье  производительна» — 
продуктомъ  въ  данномъ  случае  является  рента;  квалифицированный 
рабоч1й  получаетъ  бол'Ье  высокую  заработную  плату,  потому  что  его 
трудъ  болЪе  дроизводителенъ,  —  продуктомъ  въ  данномъ  случаЬ  яв- 
ляется заработная  плата.  Заработная  пЛата  различныхъ  группъ  ра- 
бочихъ  можетъ  быть  разсматриваема  какъ  дифференц1алъ,  въ  томъ 
же  самомъ  смысл'ё,  въ  какомъ  мы  считаемъ  дифференц1аломъ  ренту, 
приносимую  капиталоиъ  или  земельными  участками  различнаго  ка- 
чества. 

Намъ  скажуть,  что  различ1е  зд'Ьсь  все  же  существуетъ,  такъ  какъ 
даже  самая  низкая  заработная  плата  несомнЬнно  составляетъ  часть 
стоимости.  Но  то  же  можно  сказать  и  о  ренгЬ,  приносимой  землей, 
на  которой  воздЪлывается  худш!й  сортъ  пшеницы.  Шкоторые  пред- 
полагаютъ,  что  земля,  на  которой  произростаетъ  худш1й  сортъ  пше- 
ницы, не  приноситъ  ренты.  Это  в1^рно,  поскольку  р'Ьчь  идетъ  о  пше- 
ящЪ;  но  земля  все  же  можетъ  сохранить  изв'Ьстную  ц'ённость,  такъ 
вакъ  ее  можно  употребить  для  другихъ  ц^лей.  Если  взращиван1е 
пшеницы  не  даетъ  фермеру  постоянваго  дохода,  онъ  начинаетъ 
взращивать  на  этой  земл1^  мен16е  ц'Ённые  злаки  или  овощи  или 
превращаетъ  данный  участокъ  въ  пастбище.  Каждый  участокъ 
«пред'Ьльной»  земли— т.  е.  наихудшей  земли,  употребляемой  для 
разведен1я  какого-либо  опред1Ёленнаго  продукта,  хоть  сколько-нибудь 
стоить  для  производства  другого  мен'бе  ц-Ённаго  продукта,  пока, 
наконецъ,  мы  достигаемъ  земли,  которая   ничего    не   стоитъ,   такъ 
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какъ  ни  на  что  не  иожетъ  быть  употреблена.  Поэтому,  въ  стоииостя 
пшеницы  должна  всегда  заключаться  и  рента,  которую  прнносила  бы 
спред'Ьльная»  земля,  если  бы  она  была  употреблена  для  производ- 
ства мен1^е  ц'Ьннаго  продукта. 

Но  не  одна  только  пред1^ьная  рента  составляетъ  часть  стоимости, 
а,  значить,  и  часть  ц'Ьны.  Въ  извФстномъ  смысле  можно  сказать,  что 
и  диффербнц1альная  рента,  въ  качеств1^  постояннаго  фактора,  также 
составляетъ  часть  ц1Ьны.  Рента  какой-либо  вещи — ^это  ея  продуктъ; 
лучш1е  земельные  участки  даютъ  больше  продуктовъ,  худш1е— 
меньше,  но  и  т11  и  друПе  одинаково  участвуютъ  въ  созидан1и  пред- 
ложен1я,  отношев1е  котораго  къ  общему  спросу  и  опред'Ьляетъ  собою 
ц'Ьну.  Если  бы  лучшая  земля  давала  меньше  продуктовъ,  общее 
предложен1е  уменьшилось  бы,  а  ц'Ьны  повысились  бы,  чтб  повело 
бы  къ  обработк-Ь  новыхъ  худшихъ  земель.  Бакъ  мы  уже  знаехъ 
(§  112),  ц1^на,  вообще  говоря,  не  опрбд&1яется  пред-бльной  или  макси- 
мальной стоимостью;  пред'Ёлъ  зависитъ  отъ  производительности  дан- 
наго  фактора — въ  данномъ  случа1^,  земли:  съ  повышен1емъ  произво- 
дительности этотъ  пред&1Ъ  падаетъ,  съ  понижен1емъ  ея — повышается. 
Еаждый  новый  бушель  пшеницы— получена  ли  она  съ  хорошей  или 
плохой  земли — ^изм'Ёняетъ  иредложен1е,  ц1кну  и  предЪлъ. 

Утверждать,  что  рента  не  входить  какъ  составная  часть  въ  цЪну, 
было  бы  вдвойн'Ь  ошибочно,  не  только  потому,  что  такимъ  образомъ 
устанавливалась  бы  въ  этомъ  отношен1и  разница  между  земельной 
рентой  и  другими  видами  ея,  но  и  потому,  что  это  утверждеше 
нев'Ёрно  по  самому  существу  своему.  Если  два  различныхъ  оруд1Я 
или  два  различныхъ  сорта  одного  и  того  же  оруд1я  постоянно  употре- 
бляются для  производства  изв'Ьстнаго  продукта,  ихъ  рента  или  степень 
участ1я  въ  создан1и  продукта  будетъ,  конечно,  различна.  Если  вла- 
д'Ьлецъ  лучшаго  оруд1я  настолько  велик  одушенъ,  что  готовъ  пода- 
рить этоа'ъ  постоянный  излишекъ  арендатору  оруд1я,  иначе  говоря, 
если  онъ  отказывается  отъ  ренты,  разница  въц'Ьн'Ь,  конечно,  исчез- 
нетъ,  пока  продуктъ  не  будетъ  навонецъ  проданъ  на  рынкЬ.  Тольео 
въ  этомъ  смысл'Ё  и  можно  говорить,  что  рента  не  входить  въ  цЪну, 
такъ  какъ  ц-Ьна  не  изм'Ьнится  отъ  того,  оставляетъ  ли  вдад^ецъ 
ренту  себ-Ь  или  же  передаетъ  ее  другому.  Если  онъ  отказывается  огь 
ренты,  рента  для  него  пропадаетъ  и  въ  этомъ  смысле  не  войдетъ  въ 
ц-Ьну.  Ясно,  однако,  что  исчезаетъ  въ  данномъ  случае  не  рента,  а 
лишь  принадлежность  ея  первоначальному  влад'бльцу.  Рента  продол- 
жаетъ  существовать,  хотя  и  находится  теперь  въ  рукахъ  арен- 
датора. Если  бы  компан1я  швейныхъ  машинъ  предоставила   группе 
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рабочигь  пользоваться  нашинаии  безплатно  и  если  бы  костюмы, 
^сшитые  при  помощи  этихъ  машинъ»  продавались  по  неизнФненной 
ифн^Ь,  рента  осталась  бы  въ  рукахъ  рабочихъ,  вмфсто  того,  чтобы 
поступить  въ  собственность  компан1и.  Единственный  способъ  уни- 
чтожен1я  ренты — это  уничтожить  продуить.  Переходъ  ренты  изъ 
однЪхъ  рувъ  въ  друПя  еще  ее  уничтожаетъ  самой  ренты.  Рента 
лучшаго  оруд1я  производства — это  продувтъ  лучшаго  оруд1я.  Каждая 
единица  преддожен1я  составляетъ  часть  всего  продукта  или  всей 
ренты  и»  поэтому,  должна  оказывать  вл1ян1ена  ц-Ьну.  Тавимъ  образомъ, 
рента  или  продувтъ  всякаго  оруд1я  производства — ^является  ли 
такимъ  оруд1еиъ  земля,  капиталъ  или  трудъ,  идетъ  ли  рЪчь  о  пре- 
д'Ёльной  или  же  о  дифференц1альной  рент'Ь  -составляетъ  въ  Д'Ьйсгви* 
тельности  элементъ  ц'ёны,  такъ  вакъ  безъ  этой  ренты  ц1&на  была  бы 
иная.  Земля  занимаетъ  здЪсь  совершенно  такое  же  положен1е,  какъ 
и  всЬ  проч1е  предметы. 

Однако,  несмотря  на  эту  аналоПю  между  земельной  рентой  и 
другими  видами  ея,  остается  все  же  одно  различ1б,  на  которое  мы 
уже  указывали  выше.  Въ  области  тавъ*называемой  обрабатывающей 
промышленности  ростъ  спроса  и  производства  идетъ  часто  рука  объ 
руку  съ  низшими  ценами;  что  же  касается  земли,  то  ростъ  спроса 
обыкновенно  влечетъ  за  собою  и  повышен1е  ц'Ьнъ.  11редложен1е  не 
растетъ  съ  такой  же  быстротой,  какъ  и  спросъ.  Земля  въ  данномъ 
случаЪ  не  составляетъ  исвлючен1я,  такъ  какъ  то  же  самое  в'Ёрно  и 
по  отношен1ю  къ  другимъ  предметамъ,  число  которыхъ  не  можетъ 
быть  увеличено  безъ  крупныхъ  усилШ.  Однако,  земля  имФетъ  столь 
важное  значен1е  въ  сравнен1и  съ  этими  другими  предметами,  что  при 
изучен1и  вл1ян1я  ея  на  прогрессъ  ценности  мы  въ  правЪ  выделить  ее 
въ  особую  категор1ю  и  подвергнуть  земельную  ренту  особому  раз- 
смотрЪн1ю. 


162.  Ростъ  земельной  ренты. 

Иногда  проводится  различ1е  между  земельной  рентой  и  рентой  за 
и'Ёста  подъ  постройки  (§гоип(1  геп!;).  Различ1е  это  сводится  на 
нрактик'Ь  къ  разд'Ьлешю  на  сельск1я  и  городск1я  земли.  Однако. 
строго  говоря,  сельская  земля  можетъ  быть  использована  не  только 
для  земледЪльческихъ  нуждъ;  въ  свою  очередь  городск1е  участки  иногда 
употребляются  и  для  землед1^Л1Я.  По  мн'Ьн1ю  н1&которыхъ  писателей, 
земельная  рента  возникдетъ  всл1^дств1е  того,  чтоц'Ьна  земледЪльческихъ 
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продуктовъ  одинакова,  тогда  кавъ  стоимость  производства  на  раз* 
ныхъ  участвахъ  различна;  рента  же  за  и'&ста  подъ  постройки  объ- 
ясняется ч^иъ^  что  цфны  различны,  тогда  хакъ  стоимость  производ- 
ства остается  одной  и  той  же.  Это,  однако,  неточно.  Рента  за 
и'1ста  подъ  постройки  бываеть  различнаго  разм1^ра  по  той  же 
самой  причин1^,  что  и  земельная  рента,  а  именно:  городск1е  участи, 
точно  такъ  же  какъ  и  сельск1е,  различахугся  по  ихъ  способности 
доставлять  полезности.  И  г6  и  друПе  производительны,  хотя  доета- 
вляемыя  ими  полезности  различны;  сельская  земля  им1^етъ  ц'Ьнность 
потому,  что  люди  нуждаются  въ  ея  матер1альныхъ  продуктахъ; 
городская  же  земля — потому,  что  она  нужна  :;акъ  физическая  опора 
для  здан1й  или  кавъ  мЪсто  скоплен1я  людей.  Утверждать,  что  ц'Ьн- 
ность  земли  объясняется  ея  плодород1емъ,  или  отсутств1емъ  свобод- 
ныхъ  участковъ  или  монополЮй— значило  бы  говорить  половину 
истины  или  вовсе  ошибаться.  М1^стоположен1е  земли  столь  же  важно, 
какъ  и  ея  плодород1е.  Элементъ  недостаточности  входить  какъ 
составная  часть  въ  ц'Ьнность  всякаго  экономическаго  блага.  О  ноно- 
П0Л1И  можно  говорить  лишь  по  отношен1ю  къ  н'Ькоторымъ  избран- 
нымъ  участкамъ,  но  не  по  отношенш  къ  землЪ  вообще,  такъ  какъ 
земельные  участки  бываютъ  самаго  разнообразнаго  качества.  Рента 
каждаго  участка  земли  опред'бляется  ея  производительностью;  а  рент- 
ная ц'бнность  ея  выражаетъ  собою  ея  пред'Ьльное  участ1е  въ  создан1И 
продукта. 

Поэтому,  говоря  о  ростб  ренты,  сл1^дуетъ  обратить  вниман1е 
на  характеръ  и  м'6стоположен1е  пред'Ёльнаго  участка.  Мы  должны 
вспомнить  приведенное  въ  §  73  различ1е  между  эвономическимъ  и 
не-акбномичесвимъ  пред'Ьломъ.  Этотъ  пред1^ъ  можетъ  быть  таковъ^ 
что  ценность  даваемаго  имъ  излишка  равна  нулю.  Въ  такомъ  сду- 
ча'Ь  мы  им1^емъ  д'Бло  съ  не-экономическимъ  пред'Ёломъ.  Посл'бднее  им^етъ 
м1Ьсто  тамъ,  гд1^  земля  или  настолько  обильна  или  настолько  б1Ьдна 
по  своему  расположен1ю  или  плодород1ю,  что  ц'бнность  пронзведен- 
наго  на  ней  продукта  лишь  покрываетъ  затраченный  на  нее  трудъ 
и  процентъ  на  капиталъ.  Еоличество  продукта  должно  быть  доста- 
точно для  поЕрыт1я  средней  заработной  платы  и  обычнаго  процента 
на  капиталъ, — иначе  трудъ  и  капиталъ  будутъ  перенесены  въ  друггя 
отрасли  производства;  но  зд'Ьсь  н1Ьтъ  м1^ста  излишку.  Другими  сло- 
вами, земля  не  будетъ  давать  ренты,  такъ  какъ  участ1е  ея  въ  соз- 
данш  ц'Ьнности  продукта  равно  нулю.  Ц-Ьниость  всего  продукта  все- 
ц'Ьло  исчерпывается  вложеннымъ  въ  него  трудомъ  и  капиталомъ. 

Но  если  населен1е  увеличится,  такъ  что  одинъ  и  тотъ  же  продукта 
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пробр1Ьтбть  ббльшую  ц1Ьнность,  получится  н1^БОторый  излишевъ,  кото* 
рыЖ  можно  приписать  только  зенлЪ.  Если  бы  земля  не  различалась 
по  качеству  и  не  изм'Ьнялась  по  своему  количеству,  этотъ  изли- 
шекъ  раепред1^лялся  бы  равном'Ьрно.  Такъ  какъ,  однако,  земля 
различается  по  своему  плодород]ю  и  м1^стоположен1ю,  то  при  всякомъ 
увеличен1н  спроса  лучш1е  участки  земли  дадутъ  ббльшую  часть 
излишка,  земля,  бывшая  раньше  «предельной»,  начнетъ  давать 
незначительный  излишекъ,  тогда  какъ  земля,  остававшаяся  до  того 
времени  необработанной,  очутится  въ  «пред'Ьльномъ»  полоясен1и, 
возм1Бщая  лишь  заработную  плату  и  процентъ  на  капиталъ.  Если  по 
какой-либо  причин'Ь  количество  земли  не  можетъ  быть  увеличено 
сверхъ  данной  нормы,  предельный  разм^ръ  интенсивно  обрабаты- 
ваемой земли  подымется,  и  предельная  или  беднейшая  земля  также 
станетъ  давать  некоторый  излишекъ.  «Интенсивный  пределъ»  ста- 
новится такимъ  образомъ  базой,  отъ  которой  отсчитывается  доходъ 
отъ  всехъ  видовъ  земли. 

Простейшей  иллюстрац1ей  этого  является  городская  земля.  Если 
въ  центре  земледельческаго  округа  выростаетъ  деревушка,  земля, 
служившая  до  того  времени  лишь  для  целей  земледел1я,  начинаетъ 
давать  добавочную  ренту,  какъ  место  подъ  дешевыя  деревянныя 
постройки.  Прежн1й  пределъ  такимъ  образомъ  передвигается.  По  мере 
роста  народонаселен1я  и  увеличен1я  его  благосостоян1я,  деревушка 
превращается  въ  село,  а  затемъ  и  въ  городъ,  и  земля  начинаетъ 
приносить  столь  высокую  ренту,  что  деревянныя  домишки  уступаютъ 
место  сначала  кирпичнымъ,  потомъ  каменнымъ  домамъ  и,  наконецъ, 
многоэтажнымъ  стальнымъ  гигантамъ.  Съ  т1Бмъ  же  правомъ,  съ 
какимъ  мы  говоримъ  о  пахатной,  пастбищной  или  огородной  земле, 
иожно  говорить  о  земле  подъ  деревянные,  кирпичные,  каменные 
дома  или  подъ  многоэтажныя  здан1я,  выстроенныя  изъ  стали  и 
стекла.  Каждая  группа  земель  можетъ  быть  использована  для  опре- 
дЬленныхъ  целей,  и  существуетъ  столько  же  «пределовъ»,  сколько 
существуетъ  и  группъ.  Съ  каждымъ  новымъ  изменен1емъ  каждый 
изъ  этихъ  «предельныхъ»  участковъ  отодвигается  все  дальше,  при 
чемъ  размеръ  ренты,  приносимой  промежуточными  участками,  въ 
конечномъ  счете  пропорц1оналенъ  отдаленности  отъ  центра  самаго 
низшаго  «предела>,  именно,  пригородныхъ  участковъ.  Местоположен1е 
этого  «предельнаго>  участка  зависитъ  отъ  размеровъ  сароса  и  раз- 
вит1я  средствъ  сообщен1я.  Всякое  увеличен1е  спроса  вызоветъ  и  уве- 
личен1е  предложен1я  земель;  но  такъ  какъ  свободный  земли  находятся 
то.1ько  на  окраине  города,  то  понятно,  что  эти  земли  имеютъ  мень- 
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шую  ц1Бнность.  Усиленный  спросъ  на  дома  можетъ  быть  удоые- 
творенъ  постройкой  столь  же  хорошихъ  доиовъ;  усиленный  спросъ 
на  земельные  участЕН  можетъ  быть  удовлетворенъ  только  менЪе  ц^- 
ными  участками.  Такимъ  образомъ,  при  обычныхъ  услов1яхъ  про- 
гресса можно  ожидать,  что  рента  за  земли  подъ  постройки  должна 
постоянно  возрастать. 

Однако,  это  ожидан1е  можетъ  оказаться  тщетнымъ  не  только 
потому,  что  отд1^ьныя  части  города  развиваются  не  одинаково,  но 
также  и  потому,  что  улучшен1е  путей  сообшенШ  можетъ  уменьшить 
относительную  ц1^нность  промежуточныхъ  участковъ,  а  вмЪстЬ  съ 
этимъ  и  ихъ  ренту.  Эти  практическ1я  соображен1я  им'Ьютъ  важное 
значен1е  для  р'Ьшен1я  вопроса  объ  обложен1и  поземельной  ренты. 

Земельная  рента  обладаетъ  мен'Ье  нормальнымъ  ростомъ,  ч^иъ 
рента  за  земли  подъ  постройки.  Хотя  обыкновенно  обработ]гЬ  под- 
вергаются прежде  всего  лучш1я  земли,  т1Ьмъ  не  менФе  нередко  бывало 
такъ,  что  люди  предпочитали  мен1&е  плодородный  земли,  расположенныя 
по  склонамъ  горъ,  всл'6дств1е  ихъ  большей  защищенности  отъ  напа- 
денШ  мародеровъ.  Съ  наступлбн1емъ  мирныхъ  условШ  люди  спусти- 
лись въ  долины  или  разселились  по  равнинамъ,  при  чемъ  рента  преж- 
нихъ  земельныхъ  участковъ  упала.  Тотъ  же  результатъ  нередко 
достигается  открыт1емъ  плодородныхъ  земель  въ  новыхъ  м^стностихъ. 
ПрисоединеШе  центральныхъ  и  западныхъ  штатовъ  Америки  къ 
международному  рынку,  —  присоединен1е,  за  которымъ  посл1Ёдовало 
необыкновенное  увеличен1е  производства  и  понижен1е  ц1&нъ  пшеницы, 
вызвало  крупное  паден1е  ренты  въ  тЪхъ  частяхъ  Новой  Англ1и  я 
Европы,  который  подверглись  конкуренцШ.  Наконецъ,  сл1^дуеть 
отм1Ьтить  и  вл1ян1е  усовершенствован1й  въ  области  землед'&|1я.  Есзи 
усовершенствованный  сельско-хозяйственпыя  оруд1я  прим1^няются 
одинаково  ко  вс1^мъ  землямъ,  они  уменьшаютъ  издержки  производ- 
ства, отодвигаютъ  все  дальше  и  дальше  расподожен1е  «пре;(Ьльныхъ» 
участковъ,  уменьшаютъ  ц'ёны,  а,  значитъ,  и  ренту  ъ&кхъ  земель. 
Если  же  эти  усовершенствованШ  остаются,  хотя  бы  на  н'Ькоторое 
время,  въ  исключительномъ  влад']Ён1и  бол-Ье  предпр1имчивыхъ  и  спо- 
собныхъ  фермеровъ,  при  чемъ  ростъ  производительности  бол'Ье  ч'ёнъ 
Бомпенснруетъ  падбн1е  ц'ёеъ,  то  рента  ихъ  должна  подняться.  Есля 
это  преимущество  делается  достоян1емъ  ц'ёлыхъ  областей  или  стравъ, 
рента  въ  нихъ  возрастаетъ  въ  ущербъ  другимъ  странамъ,  подобно 
тому,  какъ  всл'Ёдств1е  улучшен1я  путей  сообщен1Я  рента  на  Дальнемъ 
Запад'Ё  Америки  повысилась,  тогда  какъ  въ  Новой  Апгл1и  она  по- 
низилась. 
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Итавъ,  повышен1е  или  понижен1е  земельной  ренты  въ  данный 
перЮдъ  зависитъ  оть  отношен1я  народонаселен1я  къ  8емл1^.  Ростъ 
народрнаселен1я  или  аовышен1е  жизненнаго  уровня  (81;апдагд 
о(  и(е)  означаетъ  ростъ  спроса;  усовершенствован^  производства 
или  транспорта  означаютъ  ростъ  предложен]я.  Когда  населен1е 
раететь  быстр'Ье  усовершенствовали,  рента  поднимается.  Еогда  усо- 
вершенствован1я  растутъ  быстр1^е  населен1я,  рента  падаетъ.  Такъ 
кавъ,  однако,  спросъ  на  пищевые  продукты  носить  въ  настоящее 
время  интернац1ональный  характеръ,  то  ростъ  ренты  въ  странахъ 
съ  усовершенствованнымъ  производствомъ  вполн1^  совм'Ьстимъ  съ 
общнмъ  ростомъ  населен1я.  Въ  наше  время  ростъ  населен1я  все 
бол1^е  и  болЪе  опред'Ьляется  ростомъ  индустр1и,  который  въ  свою 
очередь  зависитъ  отъ  усовершевствован1я  производства.  Поэтому, 
ростъ  ренты  зависитъ,  въ  конечномъ  счетЬ,  отъ  относительной 
быстроты,  съ  какой  совершается  усовершенствован1е  индустр1и  въ 
сравцен1и  съ  усовершенствован1емъ  землед'Ьл1я  иди  сельско-хозяй- 
ственной  индустр1и.  Такъ  какъ  усовершенствован1я  въ  области  инду- 
етркн  имЪютъ,  въ  общемъ,  болЪе  широкое  поприще  для  своего  раз- 
вит1я,  то  можно  думать,  что  земельная  рента  должна  постоянно 
повышаться.  Однако,  въ  течен1е  долгихъ  историческихъ  пер1одовъ 
земельная  аренда  можетт»  оставаться  на  одномъ  уровнЪ  и  даже 
падать  не  только  въ  отд'Ьльныгь  странахъ,  какъ  это  происходить 
въ  настоящее  время,  но  и  во  всемъ  м1р^ 


1вЗ.  Земельная  рента  и  аренда. 

Такъ  какъ  земельная  рента  представляетъ  собою  постоянный 
излишекъ  или  пер1одичесв1й  продувтъ  земли,  то  ее  сл'Ёдуетъ  отли- 
чать отъ  валового  дохода,  получаемаго  съ  земли.  Если  человЪкъ 
возд'Клываетъ  землю,  часть  его  продукта  олицетворяетъ  собою  зара- 
ботную плату;  если  онъ  прилагаетъ  къ  земл'Ё  конкретный  капиталъ, 
другая  часть  продукта  олицетворяегь  собою  ренту  за  эти  оруд1я  — 
ренту,  которая  впосл'6дств1и  должна  сд'блаться  эквивалентной  про- 
центу на  вложенный  въ  эти  оруд1я  капиталъ;  если  онъ  комбинируеть 
факторы  производства  тавимъ  образомъ,  что  получаетъ  возможность 
производить  дешевле  своихъ  конкурентовъ  или  обезпечиваеть  себЪ 
больш1й  сбыть  по  той  же  самой  ц'Ьн'ё,  то  третья  часть  продукта 
явится  воплощен1еиъ  прибыли.  Заработная  плата  и  процентъ  по- 
стоянны; прибыль  же  исчезаетъ,  какъ  только  она  капитализируется 
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въ  высшей  продажной  ц'бнности  эемди  или  же  вакъ  тодьво  усовер- 
шенствованные методы  производства  становятся  общинъ  достоян1еиъ. 

Когда  фериеръ,  лично  занимающШся  возд'Ьлыван1еиъ  зеили,  въ 
то  же  время  является  и  собственникомъ  ея,  трудно  бываетъ  разли- 
чить въ  продукте  эти  три  увазанныя  нами  доли.  Немного  легче  про- 
вести это  различ1е  въ  томъ  случае,  когда  землевлад&пецъ  сдаетъ 
свою  землю  вм'Ёст'Ь  съ  частью  капитала  арендатору,  который  лично 
выполняетъ  всЪ  необходимый  работы.  ПростФйшШ  случай  тотъ, 
когда  землевлад'Блецъ  даетъ  только  землю,  а  все  остальное  доста* 
вляетъ  арендаторъ.  Въ  этомъ  случа'Ь  арендная  плата,  уплачиваемая 
деньгами  или  натурой,  представляетъ  собою  экономическую  земельную 
ренту  въ  собствевномъ  смысл16  этого  слова;  излишекъ  же  сверхъ 
арендной  платы  представляетъ  собою  заработную  плату  арендатора, 
процентъ  на  затраченный  имъ  капнталъ  и  его  прибыль.  Заработная 
плата  и  процентъ  на  капиталъ,  какъ  мы  увидимъ  ниже,  представляюгь 
собою  опред1^ленныя  (йхе(])  величины,  тогда  какъ  прибыль  предста- 
вляетъ собою  переменную  величину— въ  нее  входить  все,  что  арен- 
даторъ въ  С0СТ0ЯН1И  сберечь  сверхъ  сд'Ьланныхъ  имъ  затрать.  Но  если 
эта  прибыль  обусловливается  болЪе  совершенными  методами  произ- 
водства, которыхъ  арендаторъ  не  можетъ  удержать  на  долгое  время 
въ  тайн1^  и  которые  скоро  д'Ьлаются  общимъ  достоянхемъ,  —  напр. 
употреблен1емъ  новыхъ  удобренШ  или  введен1емъ  лучшаго  сево- 
оборота,—то  эта  прибыль  черезъ  некоторое  время  исчезаетъ.  Въ  за- 
висимости отъ  услов1й  рынка  получаемый  арендаторомъ  излишекъ 
или  уравновешивается  более  низкими  ценами  продукта,  или,  наоборотъ, 
превращается  въ  более  высокую  ценность  земли.  Единственно  по- 
стоянные элементы  цены,  при  наличности  свободной  конкуренц1и, 
это— заработная  плата,  процентъ  и  рента. 

Такимъ  образомъ,  въ  услов1яхъ  свободной  конкуренц1и  арендная 
плата,  уплачиваемая  наличными  деньгами  или  натурой,  равна  сумме, 
которая  какъ  разъ  даетъ  возможность  «предельному>  или  наименее 
производительному  арендатору  получать  нормальную  заработную  плату 
и  нормальный  процентъ  на  капиталъ.  Съ  точки  зрен1я  прибыли 
этотъ  пределъ  представляется  не-экономическимъ  (§  73);  съ  точки 
.зрен1я  заработной  платы — экономичесвимъ.  Другими  словами,  арен- 
даторъ, СИДЯ1Ц1Й  на  «предельной»,  т.  е.  на  худшей,  земле,  вовсе  не 
получаетъ  прибыли;  но  если  бы  земля  не  возвращала  обратно  про- 
центъ на  капиталъ,  арендаторъ  впоследств1и  потерялъ  бы  возможность 
пользоваться  этимъ  капиталомъ;  точно  также»  если  бы  работа  не 
доставляла  ему  обычной  въ  данномъ   мкте  заработной  платы,  то 


—  361    — 

онъ  сакъ  сд1Ьдалса  бы  наеивыиъ  рабочииъ.  Благодаря  стремлен1ю 
каждаго  арендатора  обезпбчить  себ1к  участЕИ  одинаково  хорошей 
земли,  рента  ея  лодншается  до  такого  уровня,  при  которонъ  иен1Ье 
производительный  конкурентъ  не  получаетъ  уже  никакой  прибыли. 
Такииъ  образомъ,  рента,  уплачиваемая  за  землю,  представляеть 
собою  выработку  «пред1^льнаго»  фермера  сверхъ  заработной  платы  и 
процента  на  вапиталъ.  При  условкяхъ  свободной  конкуренц1м  этотъ 
избытовъ  поступаетъ  въ  распоряжен1е  землевлад'Ьльца,  тогда  какъ 
ВСЯК1Й  временный  излишевъ  составляетъ  прибыль  арендатора. 

На  дЪ|1Ь,  однако,  договорная  рента  можетъ  отличаться  отъ  чисто 
экономической  ренты.  Объясняется  это  д1^йств!емъ  экономическаго 
трешя  (есопошхс  МсИоп).  Подъ  экономической  рентой  мы  понимаемъ 
ренту,  которую  въ  состоян1и  уплачивать  знающШ  свое  дЬло  аренда- 
торъ,  свободно  распоряжающ1йся  трудомъ  и  капиталонъ  и  хорошо 
знакоиый  съ  услов1ями  рынка.  Тамъ  же,  гдф  вместо  всего  этого 
имеется  невЬжество,  не6лагопр1ятная  обстановка  и  недостатокъ  эко- 
номической подвижности, — д1кйетвительная  рента  можетъ  быть  выше 
экономической.  Съ  другой  стороны^  если  землевлад1^лецъ,  изъ  соц1аль' 
ныхъ  или  какихЪ'Либо  другихъ  соображен1й,  не  отличается  особенной 
требовательностью,  —  дМствительная  рента  можетъ  оказаться  тоже 
экономической.  Но  это  положен1е  прим']^нимо  къ  земельной  рентЬ 
ВЪ  той  же  степени,  какъ  и  къ  другимъ  видамъ  ренты. 

Хотя  прост1^0шая  форма  земельной  ренты  это— плата  за  пользо- 
ван1е  голой  зеклей,  опытъ  выработалъ  бол'Ье  полезныя  формы  арен- 
дован1я  земли.  Въ  Америк'Ь  особенно  распространена  долевая  аренда 
(вЪаге  (еппге),  называемая  такъ  потому,  что  землевлад'Ьлецъ  и 
арендаторъ  участвуютъ  въ  изв'Ьстной  дол1^  въ  доставлена  факторовъ 
производства,  при  чемъ  соответственно  этимъ  долямъ  распред-бляетоя 
и  доходъ.  Такииъ  образомъ,  долевая  аренда  противополагается 
денежной  аренд'б,  при  которой  арендаторъ  уплачиваетъ  наличными 
за  пользован1е  землей  и  распоряжается  всЬмъ  ея  продуктомъ.  Наи- 
бол1Бв  полнаго  развит1я  долевая  аренда  достигла  въ  южныхъ  шта- 
тахъ,  гд1^  существуетъ  не  мен'Ье  трехъ  важныхъ  разновидностей 
этой  системы.  Эти  разновидности  изв-Ьстны  подъ  назван1ями  урожайной 
системы  (сгорр1п§^  8у8(.ет),  «1;Ыг(1  ап(1  Гоиг^Ь»  и  €8(.ап(1ш^  геп1». 
Общимъ  для  вс1Ёхъ  этихъ  разновидностей  долевой  системы  является 
10,  что  землевлад'1^лецъ  доставляетъ  безплатно  жилище,  дрова  и  воду, 
пастбище  для  свиней  и  коровъ  и  небольшой  участовъ  земли  подъ 
огородъ.  При  урожайной  систем'Ь  арендаторъ  выполняетъ  всю  работу 
и  доставляетъ  собственный  вормъ;  землевлад&юцъ  доставляетъ  сЁмена, 
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зеилед1Бльчесв1я  оруд1я,  рабоч1й  сеотъ  и  половину  удобрен1я.  Бром1^ 
того,  овъ  несетъ  на  себ'Ь  половину  расходовъ  по  очищен1ю  хлопка 
отъ  (гБмянъ  и  упаковк'6  его.  Урожай  загЬмъ  д'Ьлится  пополаиъ,  — 
арбндаторъ,  поэтому,  называется  иногда  половинщивоиъ.  При  системе 
<1;111гд  ап(1  !оиг1;Ь»  (третья  и  четвертая  часть)  зенлевлад'Ьлецъ  доста- 
вляетъ  все,  за  исвлючен1еиъ  рабочей  силы,  при  чеиъ  арендаторъ  по- 
лучаетъ  четвертую  часть  урожая;  или  же  арендаторъ  врон1^  рабочей 
силы  доставляетъ  еще  и  кормъ  и  тогда  получаетъ  третью  часть 
урожая.  Однако,  въ  большинстве  случаевъ  это  назван1е  прих1&няется 
въ  систем'Ь,  при  которой  арендаторъ  доставляетъ  рабочую  силу, 
землед'ЬльчесБ1я  оруд1я  и  рабоч1В  скотъ,  тогда  кавъ  зенлевлад^лецъ 
даетъ  лишь  зеилю  и  жилое  иоиЪщен1е  и  получаетъ,  поэтому,  лишь 
треть  однихъ  урожаевъ,  ваиъ  напр.  зерновыхъ  хл'Ьбовъ,  и  четверть 
другихъ,  наприм^ръ,  хлопка.  Иначе  говоря,  третью  или  четвертую 
часть  урожая  получаетъ  не  арендаторъ,  а  зеилевлад'Ьле17ь.  Отсюда 
видно,  что  «урожайная  система»  менФе  выгодна,  чЪнъ  «ииг(1  ап(1 
(опг1Ь  8у81)ет».  При  систем'Ь  «постоянной  ренты»  («з1ап(1ш^  геп1» 
8у81вт)  землевлад'Ёлецъ  доставляетъ  только  иинимумъ,  упомянутый 
выше  и  общШ  для  всёхъ  разновидностей  долевой  аренды,  и  не 
проявляетъ  никакого  контроля  надъ  трудомъ  арендатора.  Эта  система 
требуетъ  отъ  арендатора  производства  опред'Ьленныхъ  специфвче- 
свихъ  продувтовъ,  тогда  какъ  при  денежной  аренд1Ь  арендаторъ 
вполн'Ь  свободенъ  въ  выборб  того  или  иного  продукта.  «Постоянная 
рента»  представляетъ  собою,  такимъ  образомъ,  наибольшее  прнбли- 
жен1е  долевой  ренты  въ  денежной  и  естественно  бол'Бе  къ  лицу  лучше 
поставленнымъ  арендаторамъ.  Въ  Бвроп'Ь  введены  друПя  разновид- 
ности арендной  системы  путемъ  распред1^лен1я  налоговъ  между 
землевлад'Ёльцеиъ  и  арендаторомъ. 

Вопросъ  о  земельной  аренд1^  им'Ьетъ  весьма  важное  значен1е, 
благодаря  связи  между  величиной  ренты,  энерг1ей  землед16льца  и 
производительностью  земли,  а  также  благодаря  соц1альнымъ  посл-ёд- 
ств1ямъ,  вытекающимъ  изъ  права  собственности  на  землю.  При 
феодальной  систем1&  существовало  почти  полное  разд'ЁлеШе  между 
землед'бльцемъ  и  землевлад'Ёльцемъ.  Вм'Ьсгё  съ  ростомъ  благосостояШя 
вр'Ёпостной  постепенно  превратился  въ  свободнаго  арендатора,  а  въ 
н'бкоторыхъ  частяхъ  Европы  онъ  сд1^лалсл  врестьяниномъ-собствен- 
никомъ  или  независимымъ  фермеромъ.  Въ  Ирландш  этотъ  переходъ 
совершается  еще  и  понын'ё;  процессъ  этотъ  былъ  усворенъ  рядомъ 
законовъ,  начавшихся  въ  семидесятыхъ  годахъ  и  достигшихъ  своего 
кульминацюннаго  пункта  въ  Ьапй  РигсЬазе  Ас1;  1903  года.  Въ  Со- 
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еднненныхъ  Штатахъ,  бывшихъ  (за  исключен1е]гь  Юга)  почтя  съ 
самаго  начала  родиной  независимыхъ  фериеровъ,  въ  тбчен1е  посд1Ьд- 
нжхъ  н1^сволькихъ  десятилМЙ  зам'Ьчается  относительное  увеличен1е 
числа  арендаторовъ  фермъ  и  уменьшен1е — влад'Ьльцевъ  фермъ,  вавъ 
видно  изъ  таблицы  на  стр.  364. 

Было  бы,  однако,  ошибкой  думать,  что  число  арендаторовъ  ра- 
стетъ  въ  ущербъ  числу  влад1иьцевъ  фермъ.  Въ  дМствительности  ра- 
стугь  оба  эти  числа,  хотя  число  арендаторовъ  и  растетъ  быстр'Ье. 
Въ  1900  г.  одна  ферма,  находившаяся  въ  собственности  самого  фер- 
мера, приходилась  на  каадыя  14  лицъ,  живущихъ  внЬ  городовъ  съ 
населен1емъ  свыше  8.000  жителей.  Въ  1850  г.  отношен1е  общаго 
числа  фермъ  (не  только  принадлежащихъ  фермерамъ,  но  и  арен- 
дуемыхъ)  къ  численности  населенШ  вн'Ь  указанныхъ  городовъ  было 
точь  въ  точь  такое  же — 1  :  14.  Ясно,  что  число  фермъ,  обрабаты- 
ваемыхъ  ихъ  владельцами,  возрасло  быстрее.  ч'Ьмъ  численность  не 
городского  населен1я.  Зто  значить,  что  число  арендаторовъ  увеличи- 
лось не  потому,  что  арендаторами  сд'Ьлались  прежн1е  влад1^ьцы  фермъ 
или  ихъ  потомки,  а  потому,  что  арендаторами  сд'Ьлались  прежн1е 
батраки  или  наемные  рабоч)е.  Ростъ  аренды  въ  области  американскаго 
землед&11Я  представляетъ  собою  шагъ  впередъ,  а  не  назадъ.  Передъ 
южными  штатами  стоить  жгуч1й  вопросъ,  обладаютъ  ли  негритян- 
ск1е  фермеры  качествами  или  могутъ  ли  они  усвоить  качества,  д1Ь- 
лающ1я  ихъ  пригодными  для  успЪшнаго  арендован1я  фермъ  и  пре- 
лятствующ1я  ихъ  переходу  въ  разрядъ  наемиыхъ  рабочихъ  на  начи- 
нающихъ  теперь  опять  развиваться  крупныхъ  плантац1яхъ. 


164.  Оправдан1е  земельной  ренты. 

Когда  мы  говоримъ  объ  оправдан1и  земельной  ренты,  мы  им'Ьемъ 
въ  виду  не  право  ея  на  существование,  а  лишь  вопросъ  о  томъ, 
кто  вправ1Ь  влад'&ть  ею.  Такъ  какъ  рента  входить  въ  продуктъ  точно 
такимъ  же  образомъ,  какъ  и  заработная  плата,  то  искать  опр»вдан1я 
для  ренты  было  бы  столь  же  безсмысленно,  какъ  искать  оправдан1я 
для  заработной  платы.  Рента,  уплачиваемая  арендаторомъ,  опред'Ь- 
ляетея  экономическимъ  закономъ;  поскольку  рЪчь  идетъ  о  существо- 
ван1и  ренты,  совершенно  несущественно,  передается  ли  она  >  имъ 
частному  лицу  или  государству.  Весь  вопросъ  состоитъ  въ  томъ:  кто 
долженъ  получать  ренту — частное  лицо  или  государство? 

Частная  собственность  на  земельную  ренту  подвергается  атак*  съ 
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ГОДЫ. 


Общее 
число 
фермъ. 


Число  фермъ,  обрабаты- 
ваемыхъ. 


Самими 

владель- 
цами. 


На 
усло- 
в1яхъ 

денеж- 
ной 
аренды. 


На  уело- 

В1ЯХЪ 

долевой 
аренды. 


%  Ферм-ь, 

Обр&в«ТЫВ1«- 


81 


Соединенные 
Штаты. 

1900 
1890 
1880 

С-Ьверо-Атлан- 
тическШ 
ра1онъ. 

1900 
1890 
1880 

Южно-Атлан- 
тическШ 
раюнъ. 

1900 
1890 
1880 

С-Ьверо-Цен- 

тральный 

рашвъ. 

1900 
1890 
1880 

Южно-Цен- 
тральный 
ра1онъ. 

1900 
1890 
1880 

Западный 
ра1онъ. 

1900 
1890 
1880 

Аляска  и 
Гаваи. 

1900 


5.739.657 
4.564.641 
4.008.907 


677  506 
658.569 
696.139 


962.225 
749.600 
644.429 


2.196.567 
1.923.822 
1.697.968 


1.658.166 

1.086.772 

886.648 


242.908 

145.878 

83.723 


2.285 


3.713.371 
3.269.728 
2.984.306 


536.724 
537.376 
584.847 


536.627 
461.057 
411.673 


1.583.841 

1.474.086 
1.350.225 


852.620 
668.972 
565.556 


202  596 

128.237 

72.005 


963 


752.920 
454.659 
322.357 


66.361 
52.120 
49.011 


172.699 
96.098 
74.946 


207.732 

147.248 

88.743 


286.091 
151.901 
105.092 


18.782 
7.292 
4.565 


1.255 


1.273.336 
840.254 
702.244 


74.421 
69.073 
62.281 


252.899 
192.445 
157.810 


404.994 

302.488 
259.000 


579.455 
265.899 
216.000 


21.530 

10.349 

7.153 


64,7 
71,6 
74,5 


79,2 
81,6 
84,0 


55,8 
61,5 
63,9 


72,1 
76,6 
79,5 


51,4 
61,5 
63,8 


83,4 

87,9 
86,0 


42,1 


13,1 

10,0 
8,0 


9,8 
7,9 
7,0 


17,9 
12,8 
11,6 


7,5 
9,7 
5,2 


17,3 
14,0 
11,8 


7,7 
5,0 
5,5 


54,9 
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трехъ  сторовъ.  Комиунисты  нападаютъ  на  нее  потому,  что  они 
осуждаютъ  вообще  всякую  частную  собственность.  Соц1алнсты  напа- 
даютъ на  нее,  исходя  изъ  уб'Ьжден1я,  что  частная  собственность  на 
всЪ  оруд1я  производства,  исключая  собственности  рабочаго  на  его  ра- 
бочую силу,  влечеть  за  собою  ограблен1е  рабочаго.  Приверженцы  на- 
ц1оналидац1и  земли  и  теор1и  единаго  налога  О  нападаютъ  на  нее 
потому,  что  они  проводить  существенную  разницу  между  землей  и 
капиталомъ.  Аргументы  этнхъ  трехъ  нападающихъ  сторонъ  взаимно 
уничтожаютъ  другъ  друга,  и  мы  остановимся  зд1Ьсь  лишь  на  теор1и 
нац1онализац1и  земли,  тавъ  вакъ  аргументы  коммунистовъ  и  софали- 
стовъ  относятся  не  спец1ально  къ  собственности  на  землю,  а  къ  соб- 
ственности вообще. 

По  мн(и1ю  последователей  Генри  Джорджа,  земельная  рента  со- 
ставляетъ  мопонодьную  привилег1ю,  а  земельная  ценность — соц1альг 
ный  продуктъ.  По  обЪимъ  дтимъ  причинамъ  земля  должна  быть 
изъята  изъ  сферы  частной  собственности. 

Но,  во-первыхъ,  мы 'уже  вид'Ьли,  что  нельзя  говорить  о  монополь- 
номъ  характере  всякаго  рода  земель.  Есть  масса  земли,  ничего  нестою- 
щей.  Существуетъ  цЪлш  градац1я  земель,  соотв1^тственно  ихъ  ц-биности, 
и  невозможно  сказать,  гд'Ь  кончается  изобил1е  земель  и  вонкуренц1я  и 
гд-б  начинается  монопол1я.  Но  если  даже  считать  фактъ  привилег1и 
установленнымъ,  то  в'Ёдь  нельзя  забывать,  что  онъ  относится  не 
только  къ  землЪ.  Въ  современномъ  обществ'Ь  существуетъ  также  не 
надо  и  другихъ  привилегШ.  Патентное  и  авторское  право  предста- 
вляютъ  собою  чрезвычайно  цЪвяую,  хотя  и  временную,  привилегИо. 
Институтъ  наследства,  при  которомъ  общество  передаетъ  частнымъ 
лицамъ  право  на  влад'Ьн1е  имуществомъ,  въ  соддан1и  котораго  они 
не  принимали  никакого  участ1я,  представляетъ  собою  привилег1ю,  по 
значен1ю  своему  почти  превосходящую  право  собственности  на  землю. 
Известный  льготы,  предоставленный  некоторымъ  корпорац1ямъ,  являются 
ничемъ  инымъ,  вакъ  привилепями,  ценность  которыхъ  лишь  въ  не- 
которой части  можетъ  быть  приписана  земле.  Если  вы  требуете, 
чтобы  все  подобный  привилег1и  оплачивались,  то  это  требован1е 
вполне  законно;  но  если  вы  утверждаете,  что  эта  оплата  должна 
простираться  на  все  ценности  земли,  то  это  должно  привести  васъ 
логически  къ  аналогичному  требован1ю,  чтобы  государство  наложило 


1)  8т^1еЧахвР8,  посл-Ьдователи  Генри  Джорджа,  требовавпйе  уничто- 
жения вс^^хъ  налоговъ,  кром'Ь  единаго  поземельнаго  налога. 

Прим,  пере$. 
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свою  руку  и  на  всю  ц1&нность  насл'Ёдствъ,  лыоть,  патентовъ  и 
авторской  собственности. 

Во*вторыгь,  утверждать,  что  земельная  ц1^нность  отличается  отъ 
другнхъ  ц'ЁнностеЙ  тЪиъ,  что  она  представляетъ  собою  общественны! 
продувтъ,  значило  бы  думать,  что  ц1^нность  другнхъ  вещей  есть 
индивидуальный  нродуктъ.  Однако,  индивидуальный  трудъ  никогда 
ничего  не  создавалъ  въ  цивилизованномъ  обществ1^.  Возьмемъ,  на- 
лрпмФръ,  столяра,  дЪлающаго  кресло.  Дерево  изготовлено  не  ииъ; 
оно  представляетъ  собою  даръ  природы.  Употребляемый  имъ  оруд1я— 
результатъ  труда  другихъ  людей;  мастерская,  въ  которой  онъ  рабо- 
таетъ,  платье,  которое  онъ  носитъ,  пища,  которую  онъ  принимаеть— 
а  въ  цивилизованномъ  обществ'6  все  это  необходимо  для  изготовлен1я 
кресла — представляютъ  собою  результатъ  сотрудничества  всего  обще- 
ства. Безопасность  отъ  грабея;сй  и  насил1й,  бол1Ье  того,  само  его  су- 
шествован1е  зависитъ  отъ  посгоянной  кооперац1и  всего  общества. 
Какимъ  же  образомъ  можно  утверждать,  въ  виду  всего  этого,  что 
индивидуальный  трудъ  столяра  создаетъ  вообще  что  бы  то  ни  было? 
Если  намъ  скажутъ,  что  столяръ  платить  за  свои  оруд1я,  за  одежду, 
за  охрану  своей  собственности,  то  мы  возразимъ,  что  землевлад&аецъ 
также  платитъ  за  свою  землю.  Ни  одинъ  предметъ  не  представляетъ 
собою  результатъ  совершенно  самостоятельнаго  индивидуальнаго  труда. 
Никто  не  въ  прав1^  сказать:  «это  принадлежнтъ  абсолютно  и  все- 
ц'Ьло  мн-Ё,  потому  что  я  одинъ  сд'Ьлалъ  это».  Всякая  ц1^нность  есть 
соц1альный  нродуктъ. 

Намъ  могутъ,  однако,  сказать,  что  землсвлад'блецъ  ничего  не  д^* 
лаетъ,  тогда  какъ  столяръ,  во  всяконъ  случа-Ь,  кое-что  да  д^аеть. 
Это  можно  сказать,  однако,  лишь  о  землевлад'Ьльц'Ё,  не  живущемъ 
на  своей  земл'Ь,  или  о  влад-блы^  городской  земли.  Впрочемъ,  при 
развитии  акц1онернаго  д'Ьла  даже  и  это  различ1е  теряетъ  добрую 
часть  своего  значен1я.  Предположимъ,  что  я  затрачиваю  свой  капи- 
талъ  на  покупку  земли  или  вкладываю  его  въ  акц1и  городской 
жел']^зной  дороги,  газеты,  или  банка.  По  истечеШи  десяти  л'Ьтъ 
оказывается,  что  ц1^нность  земли  поднялась;  но  въ  то  же  время  ока- 
зывается, что  всл'Ёдств1е  той  же  причины  —  роста  населен1я  и  его 
благосостояния  —  поднялась  и  ц'бнность  моихъ  жел'Ьзнодорожныхъ, 
газетныхъ  и  банковыхъ  бумагь.  Безспорно,  аЕц1онерное  д1^о  для 
усп'Ёшваго  своего  развит1Я  требуетъ  опытнаго  и  талантливаго  руко- 
водства; но  мое  личное  участ1е  въ  д^л-Ь  ограничивается,  быть  можетъ, 
однимъ-двумя  голосован1ями  при  выборахъ  новаго  правлешя.   И  въ 
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томъ  и  въ  другомъ  сл7ча1Ь  характеръ  моего  права  на  доходъ  одинъ 
ц  тотъ  же.     , 

ТЬмъ  не  иен1^е  можно  все-таки  признать  существован1в  въ  дан- 
номъ  сл7ча1^  разлнчШ,  состоящаго  въ  томъ»  что  владЪдецъ  капитала 
все  же  вонтролируетъ  его  д'Ьятельность  и  опред'Ьляетъ  наиболее  под- 
ходящее общественное  его  прим1&нен1б.  Этого  радлич1я^  однако,  недо- 
статочно для  того,  чтобы  признать  всякую  земельную  ц1^нность  «не- 
законнойэ,  а  ростъ  ц16нности  другихъ  вещей  —  «законнымъ».  Къ 
лучшемъ  случа1^  дто  радлич1е  можетъ  оправдать  лишь  н1^сволько 
бодЪе  высокое  обложеше  земли.  Движен]е,  во  глав1^  котораго  стоятъ 
посл'Ёдователн  Генри  Джорджа,  им'Ьетъ  несомненно  практическое  зна- 
чен1е  постольку,  поскольку  оно  подчеркиваетъ  важность  освобожден! л 
изв'Ьстныхъ  категорШ  личной  собственности  отъ  обложвн1я  на  ыЪ 
стныя  нужды;  но  поскольку  оно  ставить  себ1  ц'Ьлью  уничтожить 
всякую  другую  форму  обложен1я  или  поскольку  оно  им-Ьбтъ  въ  виду 
разрешить  великую  соц1альную  проблему  путемъ  конфискац1и  земель- 
ной ренты,  оно  не  выдерживаетъ  никакой  критики.  Бъ  области  сель- 
сваго  хозяйства  частная  собственность  на  землю  выработалась  въ 
течен1е  1тЬлаго  ряда  в'ёковъ  въ  наилучшее  средство,  побуждающее 
землед'Ёльца  къ  прим'Ьнен1ю  наиболее  усовершенствованвыхъ  мето- 
довъ  производства  и  объединяющее,  такимъ  образомъ,  личные  и 
общественные  интересы.  Невозможно  провести  грань  между  соц1аль- 
ными  и  индивидуальными  причинами  земельной  ренты  въ  сельскомъ 
ХОЗЯЙСТВ'^.  Но  разъ  признавъ  основательность  земельной  ренты  въ 
сельскомъ  хозяйств'Ё,  мы  должны  признать  основательность  и  дру- 
гихъ видовъ  земельной  ренты.  Только  тогда,  когда  частная  собствен- 
ность на  землю  начинаетъ  явно  угрожать  общественнымъ  интере- 
самъ,  можно  признать  законнымъ  строгое  регулирован1е  ея  или  даже 
переходъ  ея  въ  распоряжен1е  общества. 
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Ъа^  ап(1  РгасИсе  (Р.  1*  Ь.  8с1.  Опаг!.,  VII,  1892). 


188.  Природа  процента. 

Въ  обыденной  жизни  процентом'ь  называютъ  плату  за  одолжен- 
ныя  деньги  подобно  тому,  к?къ  и  богатствомъ  принято  считать 
только  деньги.  Въ  д'Ёйствительности^  однако,  процентъ  уплачивается 
за  пользован1в  капиталомъ,  который  представленъ  опред^юнной  де- 
нежной суммой.  Процентъ— это  плата  за  капитальный  фондъ,  по- 
добно тому,  какъ  рента  есть  плата  за  индивидуальные  конкретные 
капиталы.  Процентъ  -  это  преобразованная  рента. 

Фабрикантъ,  употребля10щ1й  патентованную  машину,  прежде  ч1^мъ 
опред'Ёлить  свою  прибыль,  долженъ  отсчитать  ренту  или  пошлины 
за  патентъ;  равнымъ  образомъ,  и  покупая  машину,  онъ  долженъ  от- 
считать процентъ  на  капита.1Ъ,  вложенный  въ  эту  машину.  Употре- 
бляетъ  ли  онъ  при  этомъ  собственный  капиталъ  или  же  занииаетъ 
его — это  не  играетъ  никакой  роли;  въ  послфднемъ  случае  мы  им'Ьемъ 
д1Бло  съ  заемнымъ  или  договорнымъ  процентомъ,  въ  первомъ  ау- 
ча'Ь— съ  натуральнымъ  или  экономическимъ  процентомъ.  Различие 
это  то  же  самое,  что  и  установленное  нами  выше  между  договорной 
и  экономической  рентой.  Безразлично,  уплачивается  ли  процентъ  на 
основами  какого-либо  договора  или  безъ  договора.  Процентныя 
деньги^  однако,  отличаются  отъ  того,  что  обыкновенно  называется 
рентой  данной  машины.  ДЬло  въ  томъ,  что  капитальный  фондъ 
представленъ,  кром1&  машинъ,  и  многими  другими  конкретными  пред- 
метами. Общая  сумма  процента  всегда  та  же,  что  и  общая  сумма 
чистой  ренты;  другими  словами,  общ1й  чистый  доходъ  со  всего  капи- 
тальнаго  фонда  долженъ  быть  тотъ  же,  что  и  общ1й  доходъ  съ  аг- 
грегата  всёхъ  индивидуальныхъ  капиталовъ.  Но  отсюда  еще  не  сл1>- 
дуетъ,  что  процентныя  деньги  съ  тысячи  долларовъ  равны  годовой 
рент*  данной  машины,  стоющей  ту  же  сумму. 

Объясняется  это  т'ёмъ  обстоятельствомъ,  что  рента   и  капиталь- 


—  369    — 

ная  ценность  отд'Ьльныхъ  товаровъ  такъ  же  различны  иежду  собою, 
какъ  различны  и  еаии  эти  товары.  Рента  бываетъ  саиыхъ  различ- 
яыхъ  разм1&ровъ,  начиная  съ  нуля  и  кончая  весьма  значительными 
суниами.  Напротивъ  того,  капиталъ,  вакъ  фондъ,  представляетъ  со- 
бою опред'Ьленную  единицу.  Индивидуальные  напиталы  разнородны, 
фондъ  капитала  однороденъ.  Нормы  ренты  или  капитальной  цен- 
ности не  существуетъ;  общая  норма  процента  существуетъ.  Проценты 
съ  тысячи  долларовъ  могутъ  составить  пятьдесятъ  долларовъ;  ма- 
пшна  и  лошадь  могутъ  стоить  одинаково  по  тысяче  долларовъ,  и 
гбнъ  не  менЬе  приносимая  ими  рента  можетъ  быть  весьма  различ- 
ныхъ  разм^ровъ,  соотв-Ьтственно  неодинаковой  продолжительности 
нхъ  службы.  Если  бы  вс1^  конкретный  единицы  капитала  были  то- 
аздественны  по  своей  продолжительности  и  степени  снашиван1я,  рента 
была  бы  всегда  равна  проценту.  Именно  потому,  что  индивидуаль- 
ные капиталы  не  одинаковы,  рента  отличается  отъ  процента,  хотя 
общая  сумма  ренты  должна  всегда  равняться  общей  сумм'Ь  процен- 
говъ. 

Мы  сказали,  что  капиталъ^  какъ  фондъ,  однороденъ;  но  это  не 
должно  вести  наеъ  къ  недоразум%н1ямъ.  Два  совершенно  одинако- 
выхъ  индивидуальныхъ  капитала,  наприм1&ръ,  дв'Ь  машины,  могутъ 
оказаться  весьма  различными  по  своей  производительности:  одна 
можетъ  пользоваться  внимательнымъ  уходомъ,  за  другой  же  уходъ 
можеть  быть  весьма  небрежнынъ*  Точно  также  одинаковый  суммы 
могутъ  быть  одолжецы  двумъ  лицамъ,  изъ  которыхъ  одно  считается 
надежнымъ  плательщикомъ,  тогда  какъ  другое  можетъ  и  не  упла- 
тить в6-время.  Подобно  тому,  какъ  дв1Ь  машины,  технически  вполн'Ь 
одннаховыя,  съ  зкономической  точки  зр1^н1я  совершенно  различны, 
такъ  и  двЪ  индивидуальный  суммы  капитала,  хотя  и  вполн'Ь  одно- 
родный^ какъ  представляющ1я  одинъ  и  тотъ  же  фондъ  ц16нности, 
экономически  и  съ  точки  8р'Ьн1я  заимодавца  представляются  различ- 
ными. ДМствительная  высота  заемнаго  процента  колеблется,  поэтому, 
въ  зависимости  отъ  степени  надежности  должника  и  в1Броятности 
уплаты  долга.  Такъ,  высота  процента  по  займаиъ  съ  земельнымъ 
обезпечен1емъ  изменяется  въ  зависимости  отъ  отношен1я  суммы 
займа  къ  ценности  земли.  Въ  Нью-1орке  въ  1905  г.  можно  было 
заключить  заемъ,  равный  половине  земельной  оценки,  по  47о;  не- 
сколько большую  сумму  можно  бцло  занять  по  4727о;  сумму,  рав- 
ную около  7^  ценности  земли^  можно  было  занять  по  57о*  Высота 
процента  по  обязательствамъ  колеблется  между  двумя  съ  незначи- 
тельною дробью  по  государственнымъ  зайиамъ  и  пятью,  шестью,  или 

Зедигианъ.  24 
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семью  процентами  по  и'Ьстнымъ  или  промышленныиъ  буиагамъ,  не 
столь  надежнымъ.  Говоря,  что  вапиталъ,  какъ  фондъ,  однороденъ, 
мы  им'Ёбмъ  въ  виду  идентичность  потенц1альнаго  использован1я  ва- 
питала,  а  не  услов1я  его  Д'Ьйствительной  оплаты.  Изучен1е  нормаль- 
ной высоты  процента  сводится  къ  изучбн1ю  нормальнаго  процента 
илидоходовъсъупотреблен1я  капитала  при  услов1Яхъ  его  полной  по- 
движности, наличности  свободной  конвуренц1и  и  присутств1я  эвоно- 
иичесвой  движущей  силы  (есопошгс  то1;1уб). 

Если  вавое-либо  лицо,  одолжившее  вапиталъ  и  получившее  съ 
пего  доходъ,  не  считаетъ  нужнымъ  уплатить  свой  долгъ,  то  втотъ 
фавтъ,  вонечно,  оважетъ  вл1ян1е  на  высоту  процента  по  займамъ, 
воторые  сум'Ьетъ  заключить  въ  будущемъ  это  лицо  или  лица  одного 
съ  нимъ  пронышленнаго  власса;  но  на  высоту  процента  по  надеж- 
нымъ займамъ  этотъ  фавтъ  не  оважетъ  нивавого  вл1ян1я.  Рясвъ  вы- 
зываетъ  отвлонен1е  отъ  нормальной  высоты  процента;  но  онъ  не 
в.11яегь  на  самую  норму  процента  по  займамъ,  даваемымъ  безъ  вся- 
ваго  рисва.  Разум'Ьется,  посвольву  элементъ  риска  им1&ется  во  вс1^хъ 
челов'Ёчесвихъ  сд'Ьлвахъ,  размФръ  этого  минимальнаго  рисва  долженъ 
быть  ввлюченъ  въ  норму  процента.  Но  въ  обычныхъ  надежныхъ 
займахъ  этимъ  рисвомъ  можно  на  правтив'Ё  пренебречь. 

Высота  заемнаго  процента  волеблется  не  тольво  въ  зависимости 
отъ  того,  вавое  лицо  или  вавая  группа  лицъ  завлючаетъ  заемъ,  но 
она  изменяется  тавже  по  различнымъ  ра1она1*ъ  или  областямъ  одной 
и  той  же  страны. 

Но  въ  тавихъ  случаяхъ  мы  им'Ьемъ  д'Ьло  съ  различными  рын- 
вами,  и  это  настольво  ясно,  что  не  нуждается  въ  дальнФйшихъ  разъ- 
яснен1яхъ.  Изучен1е  высоты  процента  сводится  въ  изучен1ю  условШ 
даннаго  рынва.  Если  это  изучен1е  расвроетъ  передъ  нами  обш1е 
принципы  ценности  по  отношен1ю  въ  одному  вавому-либо  рынку,  то 
оно  въ  состоян1и  будетъ  объяснить  и  относительный  измЪнен1я  на 
различныхъ  рынвахъ. 

Другое  важущееся  исвлючен1е  изъ  принципа,  согласно  воторому 
процентъ  есть  доходъ  съ  однороднаго  вапитальнаго  фонда,  пред- 
ставляетъ  собою  высота  процента  по  «са11  1оап8»,  т.  е.  по  займамъ, 
воторые,  въ  противоположность  обычнымъ  срочнымъ  займамъ,  мо- 
гутъ  быть  потребованы  въ  уплате  въ  любой  моментъ.  Обычный  про- 
центъ въ  Нью-кри*  4<^/о— 57о;  но  говоря  язывомъ  >Уа11   81;гев1;  ^) 


*)  Уяица  въ  Нью-1орк'Ь,    гд'Ь  пом-Ьщаются     крупнМш1я    банкирсюя 
конторы. 
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^деньги  могутъ  стоять»  въ  данный  моментъ  лишь  одинъ  или  два 
процента,  а  именно  когда  «на  рынвЪ  д1^а  дрянь»;  въ  другое  же 
время  настроен1е  рынка  можетъ  быть  столь  «твердымъ»,  что  нельзя 
достать  деньги  дешевле,  ч1^мъ  за  н1^сколько  ироцентовъ  въ  нед'Ьлю 
или  н1^скольво  сотъ  процентовъ  въ  годъ.  Объяснить  этотъ  фактъ  не 
трудно.  Процентъ  уплачивается  за  фондъ  капитала  потому,  что  по- 
«л'ЁднШ  предетавляетъ  собою,  въ  конечиомъ  счегЬ,  конкретные  инди- 
видуальные капиталы,  доетавляющ1е  извФстныя  услуги.  Фабрикантъ 
вкладываетъ  капиталъ  въ  новыя  машины  или  строен1я,  купецъ — въ 
новыя  торговый  операц1и,  фермеръ  покупаетъ  на  него  новые  участки 
земли  или  лучш1я  землед'Ьльчеошя  оруд1я.  Но  на  ^а11  8кее1;  нуж- 
даются не  въ  капитале  для  техническаго  производства,  а  въ  денеж- 
номъ  капитал1^,  для  покрыт1я  текущихъ  счетовъ.  Обычная  высота 
процента  зависитъ  оть  спроса  и  предложен1я  капитала  на  производи- 
тельный ц'Ьли;  высота  процента  по  «са11  ]оап8»  зависитъ  отъ  спроса 
и  предложен^  колеблющейся  массы  заемнаго  капитада,  превращаеиаго 
тутъ  же  въ  наличный.  Высота  процента  по  са11  1оап8  можетъ  быть 
высока^  въ  то  время  какъ  общая  высота  процента  низка.  Въ  данномъ 
случае  процентъ  уплачивается  за  временное  пользован1е  деньгами, 
разсматриваемыми  какъ  самостоятельный  товаръ;  при'  обычныхъ  зай- 
махъ  процентъ  уплачивается  за  пользован1е  изв1Ьстной  частью  обще- 
ственнаго  капитала. 


167.  Процентъ  и  воздержан1е. 

Мы  ВИД&1И,  что  реальная  ц'1нность  вещей  заключается  въ  ихг 
рентЬ  или  актуальной  польз'Ь  и  что  основной  формой  ценности  яв- 
ляе1ся  рентная  ценность.  Мы  вид'Ьли  также,  что  рентная  ценность 
переходить  въ  капитальную,  и  что  последняя  зависитъ  отъ  посл'Ь- 
доватедьнаго  ряда  предполагаемыхъ  доходовъ  или  рентныхъ  ц'Ьнно- 
стей.  Нахонецъ,  мы  вид'Ьли,  что  этотъ  процессъ  капиталидац1и  или 
исчмслейя  теперешней  стоимости  будущихъ  полезностей  зависитъ  отъ 
того  факта,  что  люди  обыкновенно  считаютъ  настоящее  благо  дороже 
блага  въ  будущемъ.  Такимъ  образомъ,  процентъ  предполагаетъ  учетъ 
будущаго  и  предетавляетъ  собою  естественное  явлен1е,  такъ  какъ 
Р'Ьчь  идегь  зд1^ь  о  естественномъ  учетЬ.  Онъ  соотвЬтствуетъ  разницЬ 
въ  полезности  времени,  подобно  тому  какъ  реальная  рента  соотвЪт- 
<твуетъ  различ1ямъ  въ  матер1альной  полезности. 

Когда  мы  имЪемъ  д1^ло  съ  непортящимися  предметами,  мы  можемъ 
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ОТЛОЖИТЬ  на  н-Ькоторое  время  ихъ  потреблен1б  или  же  сейчась  же 
реализовать  ихъ  будущую  полезность,  продавъ  ихъ  кому-нибудь 
другому.  Это  выжидан1е  очевидно  невыгодно,  тавъ  какъ  удовлетво- 
рен1е  потребностей  въ  настоящемъ  ценится  нами  дороже,  чФмъ  кь 
будущеиъ.  Поэтому,  уплачивая  определенную  сумму  за  продаваемый 
нами  товаръ,  покупатели  или  действительные  потребители  будутъ  на- 
стаивать на  выдаче  имъ  вознагражден1я  за  ихъ  воздержан1е.  Ны  по- 
лучаемъ  возможность  затратить  наши  деньги  на  покупку  товаровъ^ 
которые  можно  тутъ  же  потребить;  они  же  должны  еще  выжидать, 
когда  проявится  рядъ  полезностей  находящагося  въ  ихъ  распоряже- 
н1и  товара.  Въ  будущемъ  этотъ  товаръ,  конечно,  доставить  ихг 
определенное  удовлетворен1е;  но  въ  настоящее  время  действительная 
ценность  каждой  будущей  пользы  несколько  меньше  ценности  реа- 
лизованной пользы.  Это  различ1е  или  учетъ  есть  вознагражден1е  за 
воздержан1е,  т.  е.  за  отказъ  отъ  удовлетворен1я  потребности  въ  на- 
стояний моментъ. 

Но  потребительный  блага  должны  быть  постоянно  возобновляеми. 
Увеличен1е  количества  потребительныхъ  благъ  возможно  лишь  пр1 
употреблен1и  нами  оруд1й  производства.  Если  блага  употребляются 
для  производительныхъ  целей,  ихъ  капитальная  ценность  объясняется 
темъ  же  путемъ,  что  и  капитальная  ценность  потребительныхъ  благь. 
Человекъ,  еоздавш1й  индивидуальный  капиталъ,  долженъ  быть  воз* 
награжденъ  за  свое  выжидан1е.  Вместо  того,  чтобы  заняться  теперь 
же  потреблен1емъ,  онъ  затрачиваетъ  часть  своей  днбрг{и  на  произ- 
водство блага,  которое  окажетъ  ему  помощь  въ  будущемъ.  Онъ  от- 
строчиваетъ  удовлетворен1е  своего  труда,  ожидаетъ  будущей  ренты 
или  дохода  отъ  блага,  которое  въ  настоящ1й  моментъ  представляеть 
собою  капитальную  ценность,  такъ  какъ  въ  немъ  капитализирована 
предполагаемая  въ  будущемъ  рента  или  доходъ.  Когда  эти  будущ1е 
доходы  съ  течен1емъ  времени  становятся  настоящими  доходами,  онв 
пр1обретаютъ  ббльшую  ценность,  поскольку  удовлетворен1е  потребно- 
стей въ  настоящемъ  ценнее  удовлетворен1я  ихъ  въ  будущемъ.  Когда 
мы  помещаемъ  нашъ  капиталъ  въ  сберегательную  кассу  или  въ 
какое-либо  торгово-промышленное  предпр1ят1е,общая  сумма  ожидаемыхъ 
нами  доходовъ  или  услугъ  должна  быть  больше  ихъ  теперешней 
капитализированной  стоимости.  Въ  такихъ  случаяхъ  говорить,  что 
капиталъ  дастъ  (въ  будущемъ)  некоторый  излишекъ  сверхъ  свое! 
теперешней  (капитализированной)  ценности.  Если  мы  оставляемъ 
капиталъ  у  себя,  этотъ  излишекъ  прибавляется  къ  капиталу;  еси 
же  мы  одалживаемъ  его,   должникъ  долженъ  уплатить  намъ  изли- 


—  373    — 

шекъ,  который  получится  за  вреия  полнаго  погашен1я  капитала. 
Лодка,  сдаваемая  нами  въ  наеиъ,  иожетъ  принести  150  долларовъ 
дохода  въ  течен1е  какого-нибудь  десятка  лФтъ,  послФ  чего  она  сд1Ь- 
«1аетсл  окончательно  негодной;  если  же  мы  продаемъ  ее  теперь  же, 
она  иожетъ  дать  всего  на  всего  80  долларовъ.  Разница,  т*  е.  70 
долларовъ,  представляетъ  собою  процентъ  или  вознагражден1е»  полу- 
чаемое нами,  если  мы  соглашаемся  ждать  будущихъ  доходовъ  съ 
лодки.  По  м'ЬрФ  того,  какъ  ожидаемые  нами  доходы  превращаются 
въ  доходы  действительные,  они  пр1обр1Ьтаютъ  повышенную  ценность. 

Недостаточно,  однако,  сказать,  что  процентъ  есть  вознагражден1е 
за  воздержан1е.  Мы  должны  помнить,  что  ц1Ьна  зависитъ  отъ  пре- 
д'Ьльной  полезности.  Иы  всегда  сравниваемъ  одинъвидъудовольств1я 
€ъ  другимъ:  вм1Ьст1&  съ  ростомъ  предложен1я  чувство  удовлетворен1я 
ослабФваетъ,  пока  мы  не  достигаемъ  изв1^наго  пункта  или  предала, 
ери  которомъ  удовлетворен1е,  доставляемое  данной  услугой  или  пред- 
нетомъ,  оказывается  меньше  удовлетворен^,  доставляемаго  другой 
услугой  или  другимъ  предметомъ.  Поэтому,  сравнивая  теперешнее 
удовлетворен1е  съ  будущимъ,  иы  въ  действительности  сравниваемъ 
предельный  величины  удовлетворен1я.  Паша  готовность  воздержаться 
огь  потреблен1я  въ  данный  моментъ  зависитъ  отъ  относительнаго 
количества  благъ,  находящихся  въ  нашемъ  распоряжеШи.  Если  мы 
располагаемъ  большииъ  количествомъ  благъ  или  достаточной  суммой 
денегъ  для  закупки  ихъ,  то  мы  можемъ  потребить  часть  зтихъ  благъ 
теперь  же,  а  остальное  приберечь,  такъ  какъ  это  не  связано  для 
насъ  съ  какой-либо  значительной  жертвой.  Однако,  по  мере  умень- 
шен1я  количества  благь,  находящихся  въ  нашемъ  распоряжен1и,  по- 
треблен1е  ихъ  въ  настояшемъ  будетъ  пр1обретать  все  большее  значе- 
ние, а  необходимость  сберегать  ихъ  будетъ  казаться  намъ  все  менее 
настоятельной.  Наконецъ,  мы  достигнемъ  такого  предельнаго  пункта, 
когда  оба  эти  соображен1я  будугь  взаимно  уравновешиваться  и  передъ 
нами  будетъ  дилемма  —  сберечь  ли  данныя  блага  или  обратить  ихъ 
на  потреблеШе.  Пересгупивъ  черезъ  этотъ  пределъ,  мы  уже,  ко* 
нечно,  не  станемъ  сберегать,  такъ  какъ  немедленное  потреблен1е 
благъ  доставить  намъ  большее  удовлетворен1е. 

Поэтому,  говоря,  что  процентъ  есть  резудьтатъ  воздержанШ,  мы 
вь  действительности  хотимъ  лишь  подчеркнуть,  что  процентъ  есть 
результатъ  «предельнаго»  воздержан1я  или  воздержан1я  человека, 
достигшаго  указаннаго  выше  предельнаго  пункта.  Невыгодность  ожи- 
дан1я,  составляющая  основную  сущность  процента,— это  невыгодность 
ожиданШ  въ  тотъ  предельной  моментъ,  когда  мы  становимся  склонны 
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зан1Ьнить  одинъ  родъ  7Довлетворен1я  другииъ.  Указанный  пред'Ьлъ  разлп- 
ченъ  для  богатаго  и  б1^днаго,  для  мота  и  скупца;  но  это  различие 
вл1яетъ  на  высоту  процента  такъ  же  мало,  какъ  относительное  бо- 
гатство покупателя  пщеницы — на  ея  рыночную  ц'бну.  Ц'Бнность  пше- 
ницы выражаетъ  собою  ея  предельную  полезность  для  потребляющей 
ее  группы;  процентъ  на  капиталь  соотв1^тствуетъ  разниц1Ь  въ  пре- 
д1^ьной  полезности  капитала  при  употреблен1н  его  теперь  и  въ  бу- 
дущемъ  для  всей  группы  лицъ,  пользующихся  капиталомъ.  Ц'Ьнность 
на  рынк1^  есть  соЩальная  ц1Ьнность  (§  74). 

Но  процентъ  есть  не  только  учетъ  разницы  между  удовлетворен 
н1емъ  потребностей  въ  данный  иоментъ  и  въ  будущемъ.  Правда,  не 
будь  сбережбн1й,  не  было  бы  и  капитала,  но  не  всякое  сбережен1е 
предполагаетъ  жертву  или  какой-либо  ущербъ.  Люди  сберегали  бы 
и  въ  томъ  случа'Ь,  если  бы  процента  вовсе  не  существовало.  Разун- 
ный  челов1^къ  знаетъ,  что  ему  не  м'Ьшаетъ  приберечь  кое-что  на 
черный  день;  дальновидный  челов^къ  склоненъ  думать,  что  обще- 
ственный спросъ  на  данные  товары  или  услуги  долженъ  въ  буду- 
щемъ  возрасти,  и  что  поэтому  не  безподезно  сберегать  свой  капи- 
таль, даже  если  бы  и  не  существовало  вознагражден1я  въ  фори'Ь 
процента.  Ибо  если  только  его  разсчеть  в1^ренъ,  этотъ  капиталъ 
пр1обр'1теть  въ  будущемь  ббльшую  ценность,  ч'Бмъ  онъ  ммееп> 
теперь.  Но  когда  челов'Ькь  сберегаеть  или  накопляетъ  капиталь,  то 
при  отсутств1и  процента  онъ  скоро  достигнетъ  такого  момента,  когда 
выгода  отъ  накоплен1я  окажется  меньше  потерь,  связанныхъ  съ  не- 
удовлетворен1емъ  теперешнихъ  нуждъ.  Это  будетъ  предельный  или 
конечный  пунктъ,  достигнувъ  котораго  онъ  прекратить  дальнейшее 
накопден1е  капитала.  Тахимь  образомь,  процентъ  представляегь 
собою  разницу  между  теперешнимъ  и  будущимь  «предельныиъ» 
удовлетворен1емь;  другими  словами,  процентъ — ^это  мера  €предельной» 
невыгодности  воздержан1я. 

Такъ  какъ,  достигнувъ  зтого  предела,  люди  постоянно  сравни- 
вають  полезности  различныхъ  услугъ  или  предметовъ,  то  процентонъ 
следуеть  считать  вознагражден1е  за  ожидан1е  будущаго  применен1я 
не  просто  даннаго  индивидуальнаго  капитала,  а  всякаго  индивп- 
дуальнаго  капитала,  могущаго  его  заместить.  Другими  словами,  вы- 
сота процента  зависитъ  отъ  разницы  между  действительной  оценкоВ 
теперешнихъ  и  будущихъ  услугъ  всей  массы  капитала  въ  «предель- 
номь»  его  состоян1и,  т.  е.  отъ  предельнаго  приращен1я  всей  сово- 
купности капитала. 
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168.  Проценть  и  производительность. 

Вполне  очевидно,  что  если  н'Ьть  надежды  получить  доходъ  съ 
данного  капитала,  всякое  воздержан1е  теряетъ  смыслъ.  Ви'Ьсто  того, 
чтобы  дуиать  о  воздержан1и,  иы  сосредоточиваеиъ  наше  вниман1е  на 
будущихъ  услугахъ,  который  иожетъ  доставить  наиъ  хапиталъ.  Ви1^- 
сто  того,  чтобы  разсиатривать  данную  проблему  съ  точки  зр'Ьн1я 
ожидаеиыхъ  услугъ,  подойдемъ  къ  дтой  проблеме  съ  точки  зр1кн1я 
капитала,  доставляющаго  эти  услуги.  Какъ  только  мы  становимся 
на  этотъ  путь,  мы  наталкиваемся  на  вопросъ  о  производительности. 

Конкретные  индивидуальные  капиталы,  несомн1^нно,  производи- 
тельны. 11рн  помощи  топора  мы  можемъ  выработать  больше,  ч'Ьмъ 
голыми  руками.  Машиной  можно  сделать  больше^  чЪмъ  ручнымъ  пу- 
темь.  Если  индивидуальные  конкретные  капиталы  производительны, 
то  и  капиталъ,  какъ  ц^лое,  также  долженъ  быть  производителенъ. 
Если  данный  предметъ  не  доставляетъ  нивакихъ  услугъ,  онъ  херяетъ 
свою  ц'Ьнность  какъ  индивидуальный  хапиталъ,  т.  е.  перестаетъ  быть 
вапмталомъ.  И  обратно:  аккумуляц1я  капцтала  основана  на  разсчетЬ 
получить  съ  него  впосл1^дств1и  изв'Ьстный  доходъ.  Когда  мы  говоримъ 
о  капитал'Ь,  мы  всегда  думаемъ  о  доход'6  съ  него. 

Согласно  закону  убывающей  доходности,  существуетъ  и8в1Ьстный 
предЪ1Ъ,  за  которымъ  дальн'Ьйшее  уЕ|еличен1е  конкретныхъ  индиви- 
дуальныхъ  капиталовъ  становится  невыгоднымъ.  Если  на  фабрик1^ 
прим'Ьняется  сначала  ручной  трудъ,  а  затЪмъ  вводится  машина,  напр. 
твацк1й  станокъ,  то  производительность  труда  сразу  повышается. 
Если  одинъ  ткацк1й  станокъ  незаполняетъ  всего  рабочаго  времени, 
ставятся  новые  станки  до  т1^хъ  поръ,  пока  при  изв1^стномъ  числ1^ 
станковъ— скажемъ,  при  десяти— уходъ  за  ними  отяиметъ  у  рабочаго 
все  его  рабочее  время.  Постановка  одиннадцатаго  станка  все  еще  уве- 
личить производительность  труда,  но  уже  не  въ  такой  степени,  въ 
какой  она  увеличивалась  до  достижен1я  максимума:  теперь  рабочШ  уже 
не  въ  С0СТ0ЯН1И  сл'Ьдить  за  станками  съ  прежнимъ  вниман1емъ. 
Двенадцатый  и  тринадцатый  станки  будутъ  давать  все  меньше  про- 
дуктовъ,  пока,  накояецъ,  сл'1дуюш1й  добавочный  станокъ  окажется 
уже  совершенно  непроизводительнымъ.  Но  такъ  какъ  вс1^  станки 
виоля1Ь  тождественны,  то  производительность  каждаго  изъ  нихъ  из- 
зАряется  производительностью  посл'Ьдняго  или  «пред-бльнаго»  станка. 
Если  на  фабр1к1^  десять  станковъ,  производительность  каждаго  равна 
производительности  десятаго  станка,  если  тринадцать — производитель- 
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ности  тринадцатаго  станка.  Производительность  «пред'Ьльнаго»  станка, 
т.  е.  ц'Ьнность  произвбденнаго  имъ  приращеньи  продуктовъ,  это — 
его  рента,  и  если  станки  берутся  на  прокатъ,  то  денеашая  рента, 
уплачиваемая  влад1Ьльцу  за  каждый  станокъ,  равна  «предЬгьной» 
производительности,  т.  е.  производительности  «пред'Ьльнаго»  станка. 
Если  бы  весь  капиталъ  общества  заключался  въ  станкахъ,  то  годо- 
вая выработка  на  этихъ  етанкахъ  составила  бы  валовой  доходъ  съ 
вложеннаго  въ  нихъ  капитала;  если  отсчитать  отъ  этой  выработки 
стоимость  ремонта,  то  получится  чистая  рента  и  процентъ. 

Однако,  общественный  капиталъ  состоитъ  не  только  изъ  ткацкихъ 
станковъ.  Капиталъ,  какъ  ц&юе,  охватываетъ  вс1^  конкретныя  во- 
площен1я  богатства.  Одалживая  тысячу  долларовъ,  мы  получаеиъ 
возможность  затратить  эту  сумму  на  пр1обр'Ьтен1е  индивждуальныхъ 
конкретныхъ  капиталовъ.  Эта  сумма  им'Ьетъ  ценность,  тавъ  вак1> 
она  производительна — производительна  въ  томъ  сиысл-ё,  что  ее  можно 
воплотить  въ  н'Ьчто,  дающее  доходъ.  Такъ  какъ  отд'Ьльные  капита- 
листы постоянно  конкурируютъ  другъ  съ  другомъ  и,  въ  разсчет^ни 
ббльшую  прибыль,  постоянно  видоизм1Бняютъ  форму  воплощен1я  ка- 
питальнаго  фонда,  то  ясно,  что  производительность  всей  наличной 
массы  капитала  въ  каждый  данный  моментъ  изи'Ьряется  производи- 
хельвостью  индивидуальнаго  капитала,  находящагося  въ  спред'Ьльномъ» 
положен1и.  Этимъ  капиталомъ  можетъ  быть  ткацк1й  станокъ  или 
что-либо  иное.  Дтакъ,  производительность  капитальнаго  фонда  озна- 
чаетъ  не  что  иное,  какъ  «пред'Ьльную»  производительность. 

Говоря  о  пред'Ьл'Ё,  мы  им'Ьемъ  въ  виду  не  только  такое  положе- 
н1е,  когда  становится  безразличнымъ,  пускать  ли  въ  оборотъ  тЬ  или 
нныя  конкретныя  части  капитала;  мы  им'Ьемъ  въ  виду  и  такое  по- 
ложен1е,  при  которомъ  то  же  безразлич1е  распространяется  вообще 
на  всЬ  производительные  факторы  производства.  Подчиняясь  прин- 
ципу убывающей  доходности,  с'1^веро-американск1й  стальной  трестъ 
долженъ  постоянно  высчитывать,  чтб  выгодн^^е — поставить  лм  на 
данномъ  завод'6  новый  машины  или  же  сжигать  больше  угля,  дабы 
ускорить  движен1е  уже  им1^ющихся  машинъ;  затратить  ли  новый 
капиталъ  на  расширена  заводовъ,  или  же  на  увеличен1е  числа  па- 
роходовъ,  перевозящихъ  продукты  на  рынокъ.  Онъ  долженъ  высчи- 
тывать, чтб  для  него  прибыльн'Ье— увеличить  ли  число  машинъ  на 
прежнихъ  заводахъ,  или  же  прикупить  земли  и  выстроить  новый 
заводъ.  Наконецъ,  ему  приходится  высчитывать,  чт5  предпочтитель- 
н'1^е— увеличить  ли  рабочую  силу  для  получен1я  ббльшаго  количества 
продуктовъ.при  старыхъ  машинахъ,  или  же  увеличить  число  машинъ. 
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Каждый  д'Ьдовой  челов1^къ  донииаетъ,  что  существуетъ  известный 
пред'Ьлъ,  вн'Ь  вотораго  всякое  ирим'Ьнбн1б  добавочнаго  капитала  ока- 
жется мен'бе  выгоднымъ,  ч'Ьмъ  прим1Бнен1е  добавочнаго  труда,  и  на- 
оборотъ. 

То,  что  в1^рно  йо  отношбн1ю  къ  индивиду,  остается  в'Ьрныиъ  и 
въ  прим'Ёнен1и  хъ  обществу.  Совокупность  капитала  на  рынк'Ь  по- 
стоянно конвурируеть  съ  общииъ  предложен1еиъ  другихъ  агентовъ 
производства.  Пред'Ьлъ,  опред'ЬляющШ  нормальную  высоту  процента, 
есть  соц1альный  прбд1Ьлъ.  Индивидуальные  конкретные  капиталы  вы- 
ступаютъ  на  рыяк'Ь  въ  вид'Ь  опред'Ьленныхъ  денежныхъ  суммъ,  а 
капитальный  фондъ  представляетъ  собою  капитальную  ценность  всЬхг 
конвретныхъ  индивидуальныхъ  вапиталовъ.  Пред'Ьльная  производи- 
тельность этого  капитальнаго  фонда  есть  не  что  иное,  какъ  про- 
изводительность инкремента,  воплощеннаго  въ  индивидуальномъ  вон- 
вретномъ  капитал1^,  находящемся  въ  «предФльномъ»  положен1и.  Ука- 
занный инкреиентъ  капитала  даетъ  изв1№ный  доходъ;  этотъ  доходъ 
или  приращен1е  капитала  и  составляетъ  процентъ. 

При  наличности  свободной  конкуренц1и  и  полной  подвижности 
капитала,  всяк1й  инкрементъ  капитала  можетъ  приносить  доходъ 
лишь  въ  той  и'бр'Ь,  какую  доставляетъ  «предЬльный»  инкрементъ: 
въ  виду  ихъ  полной  тождественности,  всякШ  инкрементъ  можетъ 
быть  признанъ  посл']^днимъ  или  €пред1^льнымъ>.  Процентъ — этопри- 
ращен1е  капитала,  доставляемое  имъ  на  данномъ  рынкФ  въ  услов1яхъ 
«пред'ЬльноЙ»  его  утилизац1и.  Другими  словами,  процентъ — ^это  про- 
дуктъ  <пред1^наго»  инкремента  капитала. 

Поэтому,  въ  д'Ьйствительности  безразлично,  говоримъ  ли  мы,  что 
процентъ  есть  м'Ьра  «предельной»  производительности  или  же  м'Ьра 
«пред^льнаго»  воздержан1я.  Это  два  способа  для  выражен1я  одного 
и  того  же,  подобно  тому,  какъ  для  обозначев1я  ц'Ьнности  мы  упо- 
требляемъ  выражен1я — «пред'Ьльная  полезность»  или  €пред&1ьная 
жертва».  Говоря  о  производительности  капитала,  мы  думаемъ  о  по- 
лезности; говоря  о  воздержан1и,  мы  думаемъ  о  жертв'Ь.  Подобно  всякой 
ценности,  процентъ  можетъ  быть  опред'Ьленъ  двояко,  потому  что 
«пред'Ъльные»  инкременты  полезности  и  жертвы  им'ёютъ  тенденц1ю  къ 
равенству.  Когда  же  мы  говоримъ,  что  «предельный»  инкрементъ 
капитала  даетъ  известный  доходъ,  то  мы  не  должны  забывать  одного, 
а  именно:  въ  конечномъ  счегЬ  дЪло  представляется  не  такъ,  будто 
конкрентный  индивидуальный  вапиталъ  создаетъ  продуктъ  или  про- 
центъ; а  наоборотъ,— капиталъ  определяется  продуктомъ  или  про- 
центомъ  (аге  геароазхЫе  ^от  №е  сар11а1).  Капитальная  ценность  есть 
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отраясдн1е  ц'Ьнности  ожидаемыхъ  услугъ.    Капиталъ— это  каштади- 
зированный  доходъ. 


169.  Эволюц1я  процента. 

Такъ  вакъ  процентъ  представляотъ  собою  мфру  пред^ьноВ  про- 
изводительности и  прбд1^ьнаго  воздержан1я,  то  д1^йствите1ьная  вы« 
сота  процента  заввситъ  отъ  того,  гдЬ  распоюзвенъ  втотъ  аред'Ьл'ь. 
Подобно  другииъ  пред1Ьлаиъ,  онъ  устанавливается  соотношен1енъ 
или  уравнов'Ьшивав1еиъ  эвономичесвихъ  силъ. 

Очевидно,  что  на  первыхъ  ступеняхъ  развит1я  пред1Ьлъ  втотъ  вы* 
сокъ.  Капитала  им1кется  весьма  мало,  и  онъ  воплощается  преину- 
щественно  въ  груб'Ьйшихъ  оруд1яхъ,  на  изготовлен1е  иоторыхъ  не 
затрачивается  много  времени  и  труда.  сПредЪлъ  безразлич1я»  ({Ье 
тагв1п  о!  1П(11{Гегепсе)  высовъ;  поэтому,  и  пред1Ьльная  производп- 
тельность  капитала,  т.  е.  высота  процента,  также  высока. 

По  м^^р'Ь  накоолен1я  капитала,  предФлъ  этотъ  падаетъ.  Въ  то 
время  вакъ  благосостоян1е,  всл'Ьдств1е  роста  капитала,  увеличивается, 
продуктивность  каждаго  добавочнаго  индивидуальнаго  капитала 
уменьшается.  При  новомъ  пред'Ьл16,  когда  челов'бкъ  уже  задумывается— 
затратить  ли  ему  капиталъ  или  же  приберечь  его,  работать  ли  ради 
текущихъ  нуждъ  или  же  работать  интенсивн1^е  ради  нуждъ  буду- 
щихъ, — одинъ  и  тотъ  же  результатъ  можеть  быть  достигнуть  лишь 
путемъ  ббльшаго  труда.  Другими  словами,  пред'Ьльный  капиталъ 
отличается  меньшей  производительностью.  Высота  процента  падаетъ, 
такъ  какъ  капиталъ,  въ  пред1и1ьномъ  своемъ  положен1Иу  доставляегь 
меньшее  самоприращен1е.  Самоприращен1е  капитала,  въ  пред1^льнонъ 
его  положенШ,  и  представляетъ  собою  высоту  процента. 

Отсюда  видно,  что  поскольку  прогрессъ  означаетъ  постоянное 
увеличен1е  и  усовершенствован1е  капитала,  онъ  влечетъ  за  собою  по- 
стоянное паден1е  уровня  процента.  Капиталъ  развивается  не  только 
количественно,  но  и  качественно:  не  только  увеличивается  число 
оруд1й  производства,  но  и  улучшается  ихъ  качество.  Грубые  инстру- 
менты заменяются  усовершенствованными  машинами,  бревенчатыя 
хижины  уступаютъ  м1^сто  многоэтажнымъ  каменнымъ  домамъ,  тачка 
зам'Ьняется  элевтричесвимъ  локомотивомъ.  Совокупность  продуктовъ, 
т.  е.  совокупность  общественнаго  богатства,  увеличивается,  и  при 
значительномъ  ростЬ  числа  инкрементовъ  капитала  наступаетъ  моменгь, 
когда  пускается   въ  ходъ  конечный  инкрементъ  капитала    и  когда 
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продажная  ц1Ьнность  его  продукта  д'1лается  меньше,  ч'Ьмъ  она  была 
до  тБхъ  поръ.  Благосостоян1е  зависитъ  отъ  общей  производитель- 
ности, д'Ьнность  же — отъ  предельной  производительности;  предель- 
ная производительность  капитала  уменьшается,  тогда  кавъ  общая 
производительность  всего  капитала  увеличивается.  Высота  процента 
падаетъ,  такъ  какъ  падаетъ  пред^лъ  применяемаго  1»апнтала;  но  по 
мере  того,  какъ  пределъ  этотъ  понижается,  количество  капитала 
растетъ,  качество  его  улучшается,  и  сумма  богатства  возрастаетъ. 

Согласно  новейшимъ  изследован1ямъ  В111е1ег,  въ  пер1одъ  ве- 
личайшаго  расцвета  Аеинъ  нормальная  высота  процента  по  хорошо 
обезпеченнымъ  займамъ  составляла  около  12%,  тогда  какъ  въ  Риме, 
въ  конце  республиканскаго  пер1ода,  она  упала  до  4 — 6®/о.  Въ  са- 
монъ  начале  среднихъ  вековъ  высота  процента  составляла  20— 15^/о; 
затемъ  она  постепенно  падаетъ  и,  наконецъ,  на  исходе  восемнад- 
цатаго  столейя,  опускается  въ  крупныхъ  торговыхъ  центрахъ  Гол- 
ланд1и  до  2—3%.  Съ  техъ  поръ  норма  процента  опять  поднялась 
по  причинаиъ,  который  мы  сейчасъ  укажемъ. 

Было  бы  ошибкой  думать,  что  пределъ  зависитъ  только  отъ  ме- 
няющихся доходовъ  съ  земли.  Правда,  где  земли  много  и  где, 
поэтому,  земельная  рента  низка,  тамъ  норма  процента  высока.  Столь 
же  верно  и  то,  что  одна  изъ  причинъ,  вызвавшихъ  повышен1е  про- 
цента, состояла  въ  открыт}и  громадныхъ  пространствъ  дешевой  земли 
въ  Новомъ  Свете.  По  мере  того,  какъ  граница  обрабатываемыхъ 
земель  отодвигалась  все  дальше  и  дальше,  одно  и  то  же  количество 
капитала  давало  большее  количество  продуктовъ;  иначе  говоря^  пре- 
делъ производительности  капитала  повышался,  а  вместе  съ  темъ 
повышалась  и  норма  процента.  Но  пзменен1я  въ  производительности 
земли  не  являются  единственными  факторами,  вл1яющими  на  произво- 
дительность капитала,  а,  поэтому,  и  на  спросъ  на  капиталъ.  Если 
трудъ  становится  дешевле,  пределъ  также  повышается.  Подобно  тому, 
какъ  въ  предыдущемъ  случае  единица  капитала,  приложенная  къ 
данному  количеству  более  дешевой  земли,  дастъ  больше  дохода,  точно 
такъ  же  и  здесь  единица  капитала  дастъ  больше  дохода,  если  она 
сочетается  съ  даннымъ  количествомъ  более  дешеваго  труда.  Един- 
ственная разница  между  двумя  этими  случаями  та,  что  низшая  стои- 
мость земли  означаетъ  низшую  земельную  ренту,  тогда  какъ  низшая 
стоимость  труда  можетъ  означать  или  низшую  заработную  плату, 
или  же  высшую  заработную  плату,— когда  низшая  стоимость  труда 
вызывается  повышен1вмъ  его  производительности.  Такъ,  въ  течен1е 
последняго  столет1я,  одной  изъ  причинъ,  препятствовавшихъ  паден1ю 
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нормы  процента,  было  повышен1е  производительноети  капитала, 
вызванное  сравнительнымъ  нонижен1еиъ  стоимости  труда,  при  чемъ 
д1>ло  нисколько  не  меняется  отъ  того,  идетъ  ли  р'Бчь  о  Яв'Ь  съ  ея 
низко  оплачиваемыми  сельскими  батраками,  или  объ  Америк'Ь  съ  ея 
высокооплачиваемыми  фабричными  рабочими,  бопросъ  о  заработной 
пльтк,  впрочемЪ)  будетъ  разсмотр'Ьнъ  нами  въ  ближайшей  глав^ 

Расположен1е  пред'Ьла  можетъ  обусловливаться  не  только  изм%- 
нен1ями  въ  относительной  производительности  другихъ  факторовъ 
производства,  но  и  изм'ЬнеШями,  касающимися  самого  капитала.  По- 
стоянное усовершенствован1е  капитала  несомн1^нно  реличиваегь 
общую  производительность;  но  такъ  какъ  качественныя  усовершеи- 
ствован1я  орудШ  труда  подчиняются  закону  убывающей  доходности, 
то  введен1е  ихъ  обыкновенно  сопровождается  паден1емъ  нормы  про- 
цента. Въ  Япон1и,  какъ  и  на  сЬверо-запад'Ь  Банады,  норма  процента 
быстро  падаетъ,  хотя  въ  первой  стран'Ь  мало  новыхъ  земель,  а  во 
второй  -много.  Точно  также  пред1^лъ  можетъ  передвигаться  скор'Ёе 
подъ  вл1ян1емъ  спроса  или  воздержан1я,  ч1^мъ  подъ  вл1ян1емъ  пред- 
ложен1я  или  производительности.  Общее  состоян1е  общества  можетъ 
быть  таково,  что  люди  бываютъ  склонны  отсрочивать  удовлетворен1б 
н'Ькоторыхъ  своихъ  нуждъ.  Когда  филиппинцы  жалуются  на  недоста- 
токъ  капитала,  они  забываютъ,  что  соц1альныя  и  политичесшя 
услов1я  ихъ  страны  не  благопр1ятствуютъ  желан1ю  сберегать  капи- 
талъ.  ЛучшШ  способъ  двинуть  впередъ  развит1е  филиппинцевъ,  какъ 
и  негровъ,  это  вкоренять  въ  нихъ  ббльшую  готовность  отказываться 
01ъ  немедленнаго  удовлетворен1Я  своихъ  нуждъ.  ВсякШ  шагъ  въ 
этомъ  направлен1и  понижаетъ  пред'Ьлъ  и  ведетъ  къ  паден1ю  нормы 
процента. 

170.  Тенденц1я  процента  къ  минимуму. 

Постепенное  понижен1е  нормы  процента  столь  же  нормально, 
какъ  и  благотворно.  Оно  понижаетъ  стоимость  производства  и  спо- 
собствуетъ  большему  благосостоян1ю.  Было  бы,  однако,  ошибкой 
заключать  отсюда,  что  эта  тенденц1я  постоянна,  что  норма  процента 
должна  исчезнуть  или  хотя  бы  опуститься  до  весьма  низкаго  мини- 
мума. Д'Ьло  въ  томъ,  что  какъ  только  норма  процента  начинаеть 
приближаться  къ  изв1^стному  низкому  уровню,  она  приводить  въ 
движбн1е  силы,  препятствующ1я  ея  дальнейшему  паден1ю.  Этогь 
процессъ  становится  понятнымъ,  если  разсматривать  его  съ  двухъ 
точекъ  др'Ьн1я. 
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Во-первыхъ,  необходимо  принять  во  ввинан1е  неограниченную 
потенШальную  способность  совреиеннаго  общества  утилизировать  ка- 
питалъ.  Низкая  норма  процента^  напр*  3— 4^/о,  возможна  только  въ 
обществ1&,  обильно  снабженномъ  капиталами.  Въ  такомъ  сложномъ 
обществ^Ь  стремлен1е  къ  увеличен1ю  жизненныхъ  удобствъ  крайне 
велико,  и  только  невозможность  производить  слишкомъ  больш1я  за- 
траты удерживаетъ  какъ  частныхъ  лицъ,  такъ  и  правительства  оп> 
выполнен1я  заманчивыхъ  плавовъ  улучшен1я  и  расширен1я  производ- 
ства. Бели  бы  норма  процента  упала  настолько,  что  стоимостью  ка- 
питала можно  было  бы  пренебречь,  то  это  повело  бы  почти  къ  без- 
конечному  увеличен1ю  числа  прочныхъ,  бол'Ье  или  мен'ке  долгов1&ч- 
ныхъ  благь.  Каждый  городъ  былъ  бы  прор1^занъ  трамваями,  же- 
л'Ёянодорожный  путь  сд'Ьлался  бы  бол'Ье  обычнымъ,  ч1^мъ  проселоч- 
ный дороги,  рабоч1е  жили  бы  въ  дворцахъ,  и  безчисленныя  создан1я 
человФческаго  воображен1я  облеклись  бы  въ  плоть  и  кровь.  Доста- 
точно только  нарисовать  эту  картину,  чтобы  увид1^ть  всю  ея  абсурд- 
ность. Еапиталъ,  не  им'Кющ1й  никакой  стоимости»  возможенъ  лишь 
тогда,  когда  конкретныя  воплощен1я  капитала  также  ничего  не 
стоять.  Но  мы  знаемъ,  что  въ  то  время  какъ  прогрессъ  постоянно 
понижаетъ  стоимость  н1Ькоторыхъ  благъ,  паден1е  цЪнъ  влечетъ  за 
собою  производство  новыхъ  благъ,  раньше  не  существовавшихъ.  Пока 
челов1^ческ1й  трудъ  связанъ  съ  известными  жертвами,  а  чело- 
в1Ёческ1я  потребности  остаются  неограниченными,  производство  блап> 
будетъ  требовать  известной  затраты  труда. 

Но  если  индивидуальныя  блага  им^ютъ  изв'бстную  сгоимостЬ|  то 
и  капиталъ,  какъ  ц'Ьлое,  никогда  не  можетъ  оказаться  безъ  стои- 
мости, подобно  воздуху  или  водЪ.  Уменьшен1е  стоимости  н'Ькоторыхъ 
формъ  капитала  уравнов1Ьшивается  въ  изв1Ьстный  моментъ  ростомъ 
стоимости  новыхъ  формъ,  хоторыхъ  раньше  не  было  и  который,  по- 
этому, лишены  были  стоимости.  Пока  предложен1е  капитала  больше 
спроса,  стоимость  его  падаетъ;  но  съ  каждымъ  уменьшеШемъ  стои- 
мости спросъ  возрастаетъ,  и  когда  спросъ  не  можетъ  быть  дольше 
удовдетворенъ  ростомъ  производительности  или,  иначе  говоря,  когда 
начинаетъ  чувствоваться  вл1ян1е  закона  убывающей  доходности,сколько- 
нибудь  серьезное  уменьшен1е  общей  стоимости  капитала  становится 
невозиожныиъ.  Другими  словами,  мы  можемъ  сказать,  что  по  дости- 
жен1и  изв1Бстнаго  пред'бла  всякое  новое  понижен1е  нормы  процента 
должно  повести  за  собою  бол'Ье  ч1&мъ  пропорц1ональное  увеличен1е 
спроса  на  капиталъ,  а  увеличившШся  спросъ,  котораго  не  въ  состо- 
яли   удовлетворить    соответствующее    понижейе   стоимости,   пре- 
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плтствуетъ  дальнМшему  падение  норны  процента.  По  и']^р%  того, 
вакъ  количество  капитала  увеличивается,  его  пред1}льная  произво!{и- 
тельность,  выраженная  въ  ц'Ьнности,  уменьшается;  но  на  изв'ёстноиъ 
уровн1^  это  паден1е  приостанавливается.  Насколько  видно  изъ  опыта, 
уровень  этотъ  соотвЬтствуетъ  норм*  въ  2 — 37о- 

Къ  тому  же  выводу  можно  придти  и  другимъ  путемъ,  разсматрн- 
вая  данную  проблему  съ  точки  зр'Ён1я  «сред'Ьльнаго»  воздержан1я. 
СтремлеШе  къ  накопление  капитала  зависитъ  отъ  различной  оценки 
однихъ  и  гЬхъ  же  благъ  или  услугъ  въ  настояшемъ  и  будущемъ. 
Чрезм1^рно  низкая  норма  процента  не  оказываетъ  сколько-нибудь 
значительнаго  вл1ян1я  на  накоплен1е  капитала,  поскольку  р'Ьчь  идетъ 
или  о  весьма  богатыхъ  и:и  о  весьма  б'Ьдныхъ  людяхъ:  крупный  бо- 
гачъ  не  можетъ  не  накоплять  капитала,  а  бедняку  не  приходится  и 
думать  о  накоплен1н,  такъ  какъ  ему  еле  хватаетъ  на  удовлетворен1е 
самыхъ  насушныхъ  потребностей.  Иначе  обстоитъ  д'Ьло  съ  челов1^ЕОМъ 
средней  состоятельности,  занимающимъ  середину  между  этими  двумя 
крайностями.  Мы  врядъ-ли  впадемъ  въ  преувеличен^,  предположивъ, 
что  такой  челов'Ькъ  обыкновенно  стремится  ограничить  свои  расходы 
и  склоненъ  откладывать  ежегодно  сумму,  приблизительно  равную 
сумм'Ь  ожидаемаго  имъ  въ  будущемъ  дохода.  Для  накоплен1я  капи- 
тала, дающаго  такой  доходъ,  необходимо,  при  6%,  12  л'Ьтъ;  при 
37о— 24  года;  при  2%— 35  л'Ьтъ;  при  178°/о— 47  л*тъ;  при  1®/о— 
70  л^тъ  ^).  Если  норма  процента  упадетъ  съ  шести  до  трехъ,  то 
хотя  доходъ  и  уменьшится,  все  же  онъ  будетъ  еще  достаточно  зна- 
чительнымъ,  и  им^я  въ  виду  обезпечить  с&бЪ  соотвЪтствующШ  до- 
ходъ, нашъ  челов1Ькъ  будетъ  стремиться  накоплять  б6льш1е  капи- 
талы, ч1^мъ  раньше.  Но  если  норма  упадетъ  до  1717о9  ^^  о^^  по- 
старается обезпечить  006*6  будущ1й  доходъ  какимъ-нибудь  ннымъ 
путемъ,  не  накопляя  капитала.  Въ  наше  время  онъ  отправился  бы 
въ  контору  страхового  общества  и  пр1обр'Ьлъ  бы  себ*!  полисъ;  если 
бы  онъ  пожелалъ  застраховать  себя  на  столь  продолжительное  время, 
которое  охватывало  бы  и  жизнь  его  д'Ьтей,  то  онъ  воспользовался 
бы  изв'Ьстнымн  преимуществами,  весьма  незначительными  при  высо- 
кой норм'Ь  процента,  но  становящимися  все  существенн1^е  по  м^р^ 
падбн1я  НОРМЫ  процента.  При  измЁнеши  вышеприведенныхъ  цифръ, 
окончательные  выводы,  конечно,  также  изм'Ьнятся;  но  во  всякомъ 
случа1^  исходя  изъ  данныхъ  практической  жизни,  мы  влрав1^  заклю- 
чить, что  норма  процента  не  можетъ  упасть  ниже  27о*  такъ   какъ 

1)  Саззе!,  ТЬе  Ха1игв  апЛ  Хесвз811у  о!  1п1еге81;,  р.  146. 


—  383    — 

въ  протявномъ  случа'Ь  стренлен1е  къ  накоплешю  капитала  фактически 
прекратилось  бы.  Такимъ  образомъ,  хотя  точныя  цифры  зд'Ьсь,  оче- 
видно, невозможны,  есть,  повидииоиу,  основан1е  думать,  что  пред'Ьлъ, 
устанавливающ1й  норму  процента,  находится  въ  тЬсной  связи  съ 
продолжительностью  челов1^ческой  жизни.  Если  бы  посл1Ьдняя  возросла, 
возможный  минимумъ  процентной  нормы  былъ  бы  значительно  ниже 
теперешняго. 


171.  Регулирован1е  процента. 

Итакъ,  процентъ,  подобно  рентЬ,  представляетъ  собою  естественное 
2влен1е,  неизб'Ьжное  всюду,  гд1^  только  существуетъ  прочно  устано- 
вившаяся частная  собственность.  ТЬмъ  не  менФе,  государственная 
власть,  вплоть  до  самаго  посл1ёдняго  времени,  дЬлала  постоянный 
попытки  ограничить  норму  процента. 

Въ  начал16,  когда  функц1я  капитала  еще  не  опред1^лилась,  про- 
центъ  считался  вознагражден1емъ  за  пользован1е  деньгами.  Такъ  какъ 
главной  функц1ей  денегъ  считалось  то,  что  он'Ь  являются 
средетвомъ  обм'Ьна.  то  всякое  вознагражден1е,  не  связанное  непосред* 
ственно  съ  обм'Ьномъ»  считалось  безнравственнымъ.  Плата  за  пользо- 
ван1е  деньгами— ргеИпт  нэпе — считалась  ростовщичествомъ— пзага— 
и  отвергалась,  какъ  н'Ьчто  незаконное.  Ростовщичество  и  взимай!^ 
процентовъ  (1п1егб81;)  считались  синонимами:  отдача  капитала  въ 
пользован1е  предполагаетъ  изв'Ьстный  промежутокъ  времени  между 
(1п^еге8()  заключен1емъ  займа  и  его  уплатой  Несмотря  на  это, 
практическ1я  нужды  торгово-промышленной  жизни  вынуждали  должни- 
ковъ  платить  за  капиталъ  изв1^стную  сумму,  дабы  побудить  заимо- 
давца разстаться  со  своею  собственностью.  Общественное  мн1Ён1е  на- 
чало признавать  завоннымъ  получен1е  заимодавцемъ  н'Ькотораго  ум1Ь- 
реннаго  вознагражден1я,— сначала  подъ  видомъ  обезпечен1я  отъ  угро- 
жающаго  ему  риска.  Постепенно  установилось  различ1е  между  закон- 
ныиъ  доходомъ,  т.  е.  получен1емъ  обычныхъ  процентовъ,  и  незаконнымъ, 
иначе  называемымъ  ростовщичествомъ.  Законодательство  уже  не  вос- 
прещало получен1е  процентовъ  вообще,  а  лишь  взимаШе  чрезм1^рныхъ 
процентовъ.  Законный  уровень  процента  изм1Бнялся  отъ  времени  до 
времени,  въ  зависимости  отъ  понижен1я  естественной  нормы  про- 
цента. 

Развит1е  современнаго  капитализма  и  признан1о  того  факта, 
что  процентъ  уплачивается  за  пользован1е  капиталомъ,  а  не  за  ноль* 
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зован1б  деньгами,  олицетворяющими  вапиталъ,  вызвали,  въ  течен1е 
посл'Ёдняго  полув'Ька,  необходимость  сд'Ьлать  посл1^днШ  шагъ  и  окон- 
чательно уничтожить  законъ  о  ростовщичестве.  Современная  теор1я 
покоится  на  признан1и  того,  что  свобода  займовъ  одинаково  полезна 
вакъ  для  должника,  такъ  и  для  общества.  Запретить  заимодавцу 
брать  рыночную  норму  процента  значить  сократить  предложен1е  ка- 
питала, ограничить  процессъ  аккумуляцШ  и  повысить  ц1^ну,  которую 
должнику  приходится  въ  конц'Ь  концовъ  уплатить  явно  или  скрыто. 
При  свободной  конкуренц1и  и  полной  подвижности  капитала,  состав- 
ляющихъ  отличительную  особенность  современной  торгово-промышлен- 
ной жизни,  заимодавецъ  получаетъ  лишь  столько,  сколько  дохода 
фактически  доставляетъ  его  капиталъ;  заемный  процентъ  прибли- 
жается къ  естественному.  Законы  о  ростовщичестве,  все  еще  встрЪ- 
чающ1еся  въ  некоторыхъ  американскихъ  штатахъ,  представляють 
собою  анахронизмъ  ^). 

Не  следуетъ,  однако,  забывать,  что  эта  защита  свободы  займовъ 
покоится  на  принципе,  лежащемъ  въ  основе  всякой  свободы,  а 
именно,  на  относительномъ  равенстве  обеихъ  сторонъ,  участвующихъ 
въ  сделке.  Тамъ,  где  займы  заключаются  для  непосредственнаго 
потребленШ,  а  не  для  производительныхъ  целей,  и  где  даже  въ 
производительныхъ  займахъ  существуетъ  столь  глубокая  пропасть 

^)  Ангд1я  уничтожида  аакояъ  о  ростовщичеств1&  по  краткосрочнымъ 
обязательств амъ  въ  1839  г.,  по  всбмъ  займакъ,  исключая  недвижимоГ! 
собственности,  въ  1850  г.,  по  вс*Ьмъ  займамъ  вообще— въ  1854  г.  Въ  те- 
чете блнжайшихъ  пятнадцати  л^ть  прик'Ьру  Англ1и  посд'Ьдовалн  и 
остальныя  европейсюя  государства»  исвдючая  Франщи.  Что  касается 
Соеднненныхъ  Штатовъ,  то  въ  четырнадцати  штатахъ  законы  о  ростов. 
щичеств'Ь  вовсе  неизв'Ьстны — въ  девяти  западныхъ  штатахъ  они  никогда 
не  существовали,  а  въ  четырехъ  штатахъ  Новой  Англ1и  и  въ  Луиз1ан1> 
они  были  отм-Ьнены.  Въ  другихъ  штатахъ  ростовщичество  все  еще  счи- 
тается нбдаконнымъ  и  наказывается  различными  карами.  Въ  семи  шта- 
тахъ ростовщикъ  лишается  незаконнаго  процентнаго  излишка;  въ  де- 
вяти—пропадаютъ  всЬ  процентный  деньги;  въ  четырехъ — пропадаютъ  и 
капиталъ  и  проценты;  въ  трехъ— пропадаетъ  удвоенная  сумма  процент- 
ныхъ  денегъ;  въ  одномъ  штат'6  накладывается  штрафъ  въ  разм'ЁрЪ 
утроенной  суммы  процентныхъ  денегъ.  Наибол-Ье  стропи  законъ  суще- 
ствуетъ  въ  штат*  Нью-1оркъ,  гд*  ростовщичество  наказывается  не  только 
потерей  капитала  съ  процентами,  но  и  штрафомъ  въ  1.000  додларовъ  я 
шестимгЬсячнымъ  тюремнымъ  закдючешвмъ.  Оцдахо,  безсмысденность 
этого  закона  была  столь  очевидна,  что  въ  1882  г.  изъ  него  были  исклю- 
чены срочные  займы  свыше  5.000  долларовъ.  Разумеется,  на  практик* 
случаи  оштрафован1я  заимодавца  потерей  капитала  весьма  р'Ьдки,  де- 
нежные же  штрафы  и  тюремное  заключен1е  вовсе  не  прнм'Ьняются. 
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нещу  заямодавценъ  и  должшшомъ,  что  первый  лаЛеть  возножность 
безчестно  прижимать  посйдняго,— таиъ  установленное  нами  правило 
падаетъ,  и  становится  необходимымъ  въ  известной  степени  оградить 
интересы  доджниковъ.  Это  признается  новЪйшими  законами  АнгдШ 
и  ГерманШ,  тцЪ  предусматриваются  подобные  исидючительные  слу- 
чаи ^).  Однако,  въ  подавляющемъ  большинств1^  случаевъ  современные 
промышленные  займы  покоятся  на  равенств'Ь  сторонъ  и  свободной 
коввуренци!  капитала.  При  тахихъ  услов1яхъ  законы  о  ростовщи- 
честве безплодны  и  даже  хуже,  чФмъ  безплодны.  тахъ  кавъ  скоро 
становятся  тормазомъ  промышленности. 


ГЛАВА   XXIV. 
Заработная  плата. 
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1)  АнглШск1ё  законъ  1900  г.  разр'Ьшаетъ  суду  уменьшать  величину 
процента  и  друтихъ  платежей,  если  только  имъ  будетъ  установлено,  что 
эти  платежи  рЧре81гЬряы  и  что  вся  сд'&лка  носить  безсов'!^стный  харак- 
теръ*.  Законъ  относится  только  къ  ростовщикамъ,  одалживающинъ 
деньги;  изъ  него  исключаются  дающ1е  подъ  закдадъ  имущества,  бан- 
киры, общества  взаимопомощи  и  строительныя  товарищества. 
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173.  Природа  заработной  платы. 

Заработная  плата— это  плата  за  трудъ.  Ею  оплачиваются  услуп, 
овазываемыя  челов1&вомъ,  подобно  тому,  вавъ  рентой  оплачиваютея 
услуги,  доставляеиыя  неодушевленныии  благани.  Заработная  плата 
можетъ  быть  противопоставлена  цЪн1^,  если  подъ  последней  понимать 
капитализированную  ценность  благъ;  но  если  подъ  цЪной  понимать 
рыночную  ц16нность,  то  заработная  плата  такъ  же  аналогична  цФнЪ, 
вахъ  рента  и  процентъ.  Законъ  заработной  платы  должевъ  быть 
аналогиченъ  закону  ренты  и  процента,  такъ  какъ  законъ  для  всбхъ 
цЪнъ  одинъ  и  тотъ  же. 

Въ  нФкоторыхъ  отношен1яхъ,  однако^  заработная  плата  отли- 
чается отъ  ренты  и  процента.  Процентъ— это  плата  за  пользован1е 
определенной  частью  однороднаго  хапитальнаго  фонда;  при  данныгь 
услов1ягь  времени  и  мФста  незначительный  отклонен1я  нормы  процента 
обусловливаются  элементомъ  риска.  На  данноиъ  рынк'Ь  чистый  про- 
центъ (пе1;  1п1еге81;)  всегда  одинъ  и  тотъ  же.  Заработная  плата,  на- 
противъ  того,  изм'Ьняется  въ  зависимости  отъ  рода  труда.  Заработная 
плата  квалифицированнаго  рабочаго  выше,  чЪмъ  плата  неввалифици- 
рованнаго;  заработная  плата  мастера  приближается  къ  жаловашю 
управляющаго.  Процентъ  отличается  однообраз1емъ,  заработная  плата 
разнообразна.  Съ  другой  стороны  заработная  плата  отличается 
и  отъ  ренты.  Рента  можетъ  быть  равна  нулю  и  можеть 
составлять  весьиа  крупную  сумму:  рента  железной  дороги  можеть 
доходить  до  милл1оновъ  долларовъ;  рента,  приносимая  ветхой  лодкой, 
составляетъ  как1е-нибудь  гропш.  Рента,  приносимая  нФвоторыми 
предметами,  можетъ  быть  весьма  низкой  или  потому,  что  эти 
предиеты  обладаютъ  чрезвычайно  малой  полезностью,  или  же  потому, 
что  первоначально  цЬнные  предметы  съ  течен1емъ  времени  изнаши* 
ваются  и  становятся  годными  только  для  старьевщика  или  на  сломъ. 
Иначе  обстоитъ  д1^ло  съ  заработной  платой.  Челов'Ькъ  долженъ  жить, 
и  во8цагражден1е  труда  должно  быть  достаточно,  по  крайней  м1^рЪ,  для 
прокормлен1я  рабочаго.  Поэтому  заработная  плата  не  можетъ  упасть 
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янже  подожительнаго  минимума^  которого  не  существуеть  для  не- 
ч)душевленныхъ  предиетовъ.  Кром'Ь  того,  хотя  заработная  шата  вы- 
дается вавъ  за  умственный,  тажъ  и  за  фязияесв1й  трудъ,  крупное 
общественное  значен1е  им1^етъ  нреяиущественно  фианчесвШ  трудъ, 
градац1н  вотораго,  въ  сравнен1я  съ  градацШми  неодушевденныхъ 
зфедметовъ,  весьма  незначительны.  Позтому,  въ  то  время  ваю  общей 
нормы  ренты  не  существуеть,  иы  можемъ  съ  полнымъ  правомъ  го- 
ворить объ  общей  нормЪ  заработной  платы.  Общей  не  въ  смысл'Ь! 
одинаковой  и  определенной  нормы  процента,  а  въ  томъ  смысл1^,  что 
она— эта  норма  заработной  платы— изменяется  сравнительно  слабо 
зюжду  минимумомъ,  получавмымъ  низшими  ватегор1яии  труда  для 
удовлетворен1я  самыхъ  наеущныхъ  потребностей,  н  немного  лишь 
бмьшимъ  заработкомъ  высшихъ  ватегор1й  рабочихъ,  число  хоторыхъ 
довольно  значительно.  Итакъ,  по  своему  со1иальному  значен1ю  зара- 
ботная плата  занимаеть  среднее  место  между  однообразнымъ  про- 
центомъ  и  разнообразной  рентой.  Въ  одномъ  отношен1и  заработная 
плата  изменяется  подобно  ренте;  въ  другомъ — она  аналогична  про- 
центу, тавъ  кавъ  существуеть  норма  заработной  платы,  подобная 
норме  процента. 

Но  можно  подойти  хъ  общей  норме  зарабошой  платы  ц  съ  иной 
точки  зрен1я.  Когда  ценности  измеряются  деньгами,  мы  употребляемъ 
терминъ  «общШ  уровень  цЬнъ».  Заработная  плата  тавъ  же,  кавъ  и 
цена,  можетъ  быть  высока  или  низка.  Эта  связь  между  заработной 
платой  и  деньгами  влечетъ  за  собой  важное  различ1е,  а  именно  раз- 
лич1е  меаду  номинальной  и  реальной  заработной  платой.  Номиналь- 
ная зяработная  плата— это  количеетво  получаемыхъ  рабочммъ  де- 
негь;  реальная  заработная  плата— зто  количество  товаровъ,  которые 
можно  купить  на  номинальную  заработную  плату.  Если  цены  пи- 
щевыхъ  продуктовъ,  одежды  и  квартиръ  растутъ  быстрее  цены 
труда,  то  реальная  заработная  плата  понижается,  хотя  денежная 
идя  номинальная  плата  возрастаеть.  Предприниматель  интересуется 
денежной  заработной  платой,  рабоч1й— реальной  заработной  платой. 
Предприниматель  сравниваетъ  количество  уплачиваемыхъ  имъ  денегъ 
съ  количествомъ  выработавныхъ  продуктовъ;  рабочШ  сравниваетъ 
лолучаемыя  имъ  деньги  съ  разиеромъ  своихъ  расходовъ. 

Хотя  заработная  плата  представляетъ  собою  несомненно  цену — 
труда, — темъ  не  менее  ее  можно  съ  пользой  противопоставить  це* 
дамъ  другихъ  благъ.  Трудъ  есть  товаръ  въ  томъ  же  смысле,  въ  ха- 
комъ  является  товаромъ  все,  что  имеетъ  цену.  Но  трудъ — особая 
^^азновиднос^ь  товара.  Этихъ  особенностей  четыре:   1)  Товары  про- 
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изводятея  ради  доетавляеиыхъ  иии  услугъ;  производспо  же  люде!^ 
т.  е.  у1шичен1е  народонаселен1я,  обусловливается  другнмк  сообра- 
Ж6Н1ЯИИ.  Въ  пер1охь  рабства,  когда  челов1&въ  считался  вещью,  онъ 
служилъ  ор7д1еиъ  Д'Ьторожден1я9  оруд1еиъ  возиожно  большаго  уве- 
личен1я  числа  рабовъ;  но  съ  прово8глашен1еиъ  человеческой  свободы^ 
дто  сообраасен1е  исчезаетъ.  Правда,  мы  уже  указывали  выше  (§  26), 
что,  давая  жизнь  своему  потомегву,  б1Ьднявъ  иер-Ьдко  равсчитываегь 
яа  пр1обрЪтен1е  въ  его  лицЪ  новыхъ  работнивовъ  для  поддержаниг 
благосостоян1я  семьи.  Но  было  бы  ошибкой  утвцщдать,  что  это 
именно  соображен1е  и  является  мотивомъ  д-ЬторождеЛя.  Товары  про- 
изводятся для  извФстныхъ  цЬлей;  человеческое  же  существо  есть  цФль 
само  по  себе.  2)  Товаръ,  разъ  произведенный,  доставляетъ  свою 
услугу  постоянно;  рабоч1й  же  можетъ  работать  и  не  работать,  какъ 
ему  вздумается.  Товаръ  не  гуляетъ  по  празднивамъ  и  не  устраиваеть 
стачекъ.  Оселъ  и  рабъ  повинуются  бичу;  грубое  же  обращен1е  съ 
рабочимъ  скорее  уменьшаетъ,  чемъ  увеличиваетъ  его  производи- 
тельность. 3)  Трудъ  представляетъ  собою  скоро  портящееся  благо, 
тогда  какъ  мног1я  друг1я  блага  почти  не  портятся  со  временемъ.  По- 
истечвн1и  известнаго  времени  рабочШ  вынужденъ  продать  свой  трудъ, 
иначе  ему  грозить  голодная  сиерть.  Рабоч1е  и  капиталисты  нуж- 
даются другъ  въ  друге,  но  при  нормальныхъ  услов1яхъ  нужда  ра- 
бочаго  более  остра.  4)  Наконецъ,  трудъ  неотделимъ  отъ  рабочаго, 
тогда  какъ  всякШ  другой  товаръ  существуетъ  вне  его  владельца. 
Товары  продаются  тамъ,  где  вто  желательно  ихъ  владельцу;  трудъ 
можетъ  быть  проданъ  только  тамъ,  где  находится  и  самъ  рабоч!!. 
Владелецъ  неодушевленныхъ  товаровъ  можетъ  жить,  где  ему  забла- 
горазсудится,  и  посылать  свои  товары  на  любой  рынокъ;  рабочШ  же 
долженъ  отправляться  на  рынокъ  вместе  со  своимъ  товаромъ— ра- 
бочей силой.  Въ  этомъ  отношенШ  владелецъ  неодушевленныхъ  то- 
варовъ свободенъ,  владелецъ  рабочей  силы — не  свободенъ. 

Нетъ,  подтону,  никакой  необходимости  прибегать  къ  очевиднымъ 
втическимъ  соображен1ямъ  для  того,  чтобы  объяснить  разницу  меазду 
живымъ  сущеетвомъ  и  неодушевленнымъ  предметомъ.  Услуга,  достав- 
ляемая матер1альнымъ  благомъ,  есть  товаръ,  а  само  зто  благо  есть 
богатство;  трудъ  человека— товаръ,  но  самъ  человекъ  не  есть  бо- 
гатство. Блага  существуютъ  для  удовлетворен1я  потребностей;  чело- 
ловекъ  же  не  существуетъ  для  богатства,— наоборотъ,  богатство  су- 
ществуетъ для  человека.  Цена  труда,  какъ  и  цена  всякаго  другого 
блага,  есть  результатьэкономическихъ  силъ,  и  только  зкономическихъ. 
силъ;  но  трудъ— это  специфичесвШ  родъ  товара;  дкономичесв1я  силы. 
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ттаетвуютъ  зд'Ьсь  въ  раздячныхъ  пропорц1яхъ  и  вызываютъ  раздяч- 
;яые  результаты. 


174.  За1тботная  плата  н  стоимость. 

ПослЪ  всего  вышесказаннаго  мы  можеиъ  приступить  въ  изучен1ю 
з1роблехы  заработной  платы.  Обыкновенно  говорятъ,  что  заработная 
ллата  зависитъ  отъ  спроса  и  орвдложен1я.  Это  утверждеШе  вЪрно 
постольху,  поскольку  всякая  ц'Ьнвость  зависитъ  отъ  соотношен1я 
ч^проса  и  предложен1я;  но  оно  принесетъ  наиъ  мало  пользы^  если  иы 
ее  подвергнеиъ  анализу  силы,  вл1яющ1я  на  нормальные  предложен1е 
л  спросъ. 

Въ  своей  обычной  формулировке  это  утвержден1е  часто  порождаетъ 
лоакные  выводы. 

Еогда  въ  обыденной  жизни  говорить  о  спросе  и  предложен1и 
труда,  то  обыкновенно  им'Ьются  въ  виду  лишь  рыночный  измЪнен1я, 
а  не  уровень^  около  котораго  колеблются  действительный  нормы. 
€просъ  и  предложен1е,  въ  обычномъ  понимав1и  этихъ  терминовъ, 
даютъ  лишь  приблизительное,  а  не  точное  и  окончательное  объясне- 
н1е  интересующей  насъ  проблемы.  Но  если  мы имЬемъ  въ  виду  нор- 
мальные спросъ  и  предложен^,  мы  немедленно  наталкиваемся  на 
яовыя  причины  заработной  платы. 

Самой  ранней  попыткой  точно  объяснить  заработную  плату  яв- 
ляется теор1я  стоимости  или  издержекъ  производства.  Согласно  этой 
тбор]и,  рыночная  ценность  действительно  зависитъ  отъ  спроса  и 
предложен1я,  тогда  какъ  нормальная  ценность  всехъ  воспроизводи- 
мыхъ  товаровъ  определяется  стоимостью  производства.  Трудъ— вос- 
производимый товаръу  и  поэтому  его  ценность  должна  определяться 
<яч)имостью  его  производства.  Но  стоимость  производства  труда— это 
яздержки  на  помбРжан1е  численности  рабочей  арм1и.  Предполагалось, 
'ЧТО  единственный  пределъ  размножен1я — это  ограниченность  средетвъ 
существован1я;  отсюда  делалось  заключеШе,  что  предложен1е  труда 
должно  подниматься  до  такого  уровня,  при  которомъ  каждый  рабо- 
ч1й  имеетъ  минимумъ  средетвъ  сущесгвован1я.  Поэтому,  заработная 
плата  всегда  стремится  къ  этому  минимуму;  теор1я  издержекъ  про- 
язводства  сводится  къ  теор1и  минимума  средетвъ  существован1я. 

Вследств1е  суровости  лежащаго  въ  ея  основе  принципа,  эта  теор1я 
дазывается  часто  железнымъ  закономъ  заработной  платы. 
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Эта  теор1я  ошибочна  въ  двухъ  отношбн1яхъ.  Во-первыхъ,  ото- 
ждествляя трудъ  съ  простымъ  воспроизводямымъ  товарохъ,  она  не 
считается  съ  вовиожностью  задержки  въ  щтЪ  народонаседен1я;  а 
между  т1^мъ  во  всякомъ  прогрессивномъ  о6ществ1^  подобная  задержка 
или  заивдлен1е  иожегь  поднять  заработную  плату  до  извЪстнаго  бо- 
лФе  высокаго  уровня,  ниже  котораго  никто  не  согласится  работать. 
Во-вторыхъ,  теор1я  эта  д^лаетъ  ошибку,  общую  всЪиъ  стары  мъ  эко- 
ноиистамъ,  утверждавшииъ,  что  ц^на  определяется  издержками  про- 
изводства; между  гбмъ^  какъ  намъ  уже  известно,  связь  эта  не  столь 
непосредственная.  Постоянный  ростъ  заработной  платы  въ  ^чен1е 
девятнадцатаго  столФт1я  рядомъ  съ  еще  большимъ  ростонъ  населен^ 
повели  къ  окончательному  устранена  теор1и  заработной  платы,  осно- 
ванной на  минимуме  средствъ  къ  существован1ю. 

Вар1ац1ей  той  же  доктрины  была  теор1я  фонда.заработной  платы. 
Она  покоилась  на  трехъ  предпосылкахъ:  1)  заработная  плата  вы- 
плачивается изъ  капитала;  2)  количество  капитала,  затрачиваемаго 
въ  данное  время  на  заработную  плату,  предопред1Ьлено  и  ограничено; 
3)  чЪмъ  больше  число  рабочихъ,  тЬмъ  меньше  доля  каждаго*  От- 
сюда делался  такой  выводъ:  такъ  какъ  рабоч1е  могутъ  вл1ять  только 
на  свою  собственную  численность  и  не  въ  состоян1и  оказывать  ни- 
какого вл1яв1я  на  предопред1^ленноб  количество  капитала,  то  всяк1я 
попытки  ихъ  улучшить  свое  положен1е  путемъ  солидарнаго  кодлек- 
тивнаго  д'Ьйств1я  слЪдуетъ  признать  заран'Ье  обреченными  на  не- 
удачу; единственный  способъ  повысить  заработную  плату — это  умень- 
шить численность  населен1я.  Ером^  того,  всякое  вмешательство  го- 
сударства въ  дело  ограничен1я  прибыли  капитала  должно  уменьшить 
фондъ  заработной  платы,  а  вместе  съ  нимъ  и  заработную  плату 
каждаго  рабочаго. 

Приведемъ  слова  одного  изъ  наиболее  популярныхъ  защитнмковъ 
этой  теор1и:  «Трудъ  есть  товаръ.  Люди,  решающ1е  жениться  м  вы- 
брасываюпйе  своихъ  детей  на  переполненный  рынокъ,  должны  взять 
на  себя  все  последств1я  своего  шага.  Знан1е  ошибки  и  ея  поелед- 
ствШ  доставляетъ  намъ  знан1б  причинъ  зла  и  средствъ  для  его  из- 
лечеШя;  устраняя  навазан1е,  мы  способствуемъ  поддержан1ю  зла». 

Более  глубокое  размышлен1е  показываетъ,  однако,  что  ни  одна 
изъ  этихъ  трехъ  предпосылокъ  теор1и  фонда  заработной  платы  не 
выдерживаетъ  критики.  1)  Заработная  плата  выплачивается  не  изъ  ка- 
питала, а  изъ  продукта.  Трудъ,  подобно  капиталу,  самъ  доставляетъ 
себе  вознаграждение.  Трудъ  и  капиталъ  могутъ  кооперировать  для 
получен1я  известнаго  результата;  но  какъ  нельзя  сказать,  что    про- 
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центъ  или  прибыль  выплачивается  изъ  труда,  такъ  нельзя  сказать  и 
того,  что  заработная  плата  выплачивается  изъ  вапитала.  И  то  и  дру- 
гое выплачивается  изъ  совместно  созданнаго  продукту.  2)  Количе- 
ство капитала  нельзя  считать  строго  ограниченнымъ.  Бапиталъ,  при- 
лагаемый въ  производству,  тавъ  же  подверженъ  росту,  вавъ  и  ра- 
бочая сила.  И  тотъ  и  другая  представляютъ  собою  н'1Ьчто  эластичное. 
Увелхчьте  вознаграацеШе  вапитала  и  труда,  тогда  увеличится  и 
прбдложен1б  ихъ.  3)  Наконецъ,  утверждать,  что  нориа  заработной 
платы  представляетъ  собою  частное  отъ  д&юШя  фонда  заработной 
платы  на  число  рабочихъ  и  что,  поэтому,  заработная  плата  падаетъ 
или  поднимается  исключительно  въ  связи  съ  измЪнен1емъ  числен- 
ности населены,  опшбочно  не  только  потому,  что  это  утвержден1е 
основано  на  признан1и  ограниченности  и  предопределенности  фонда, 
но  н  потому  еще,  что  при  этомъ  упускается  изъ  виду,  что  рабоч1е 
участвуютъ  въ  созидан1и  продуктовъ  и  такимъ  образомъ  увеличи- 
ваютъ  сумму,  подлежащую  дЪлен1ю. 

УстранеШе  теорШ  минимума  средствъ  къ  существован1ю  и  фонда 
заработной  платы  расчистило  путь  для  современной  доктрины  за- 
работной платы. 


175.  Заработная  плата  и  производительность  труда. 

Для  выработки  последовательной  теор1и  заработной  платы  необ- 
ходимо обратиться  въ  основнымъ  эконоиическимъ  принципамъ.  Все 
блага  обладаютъ  ценностью,  такъ  какъ  доставляютъ  известный 
услуги.  Ценность  всехъ  производственныхъ  благъ  зависитъ  отъ  цен- 
ности потребительныхъ  благь.  При  паден1и  ценъ  на  железный  ору- 
д1я  падаетъ  и  цена  железной  руды.  Но  въ  число  производственныхъ 
благъ  входить  не  только  конкретные  иатер1альные  предметы,  но  и 
трудъ.  Поатоиу^  трудъ  обладаетъ  ценностью,  такъ  какъ  его  услуги 
или  продукты  имеютъ  известную  ценность.  Если  трудъ  затрачи- 
вается безъ  пользы,  продуктъ  его  не  имеетъ  ценности,  какъ  не 
нмеетъ  его  и  саиый  трудъ.  Трудъ  оплачивается,  такъ  какъ  онъ 
производить  нечто,  за  что  люди  готовы  платить.  Другими  словами, 
заработная  плата  зависитъ  отъ  производительности. 

Но  ценность  труда,  подобно  ценности  всехъ  благъ,  определяется 
закономъ  предельной  полезности.  Если  человевъ  прилагаеть  свой 
трудъ  къ  земле,  при  чемъ  количество   последней  настолько  велико. 
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ЧТО  она  фактически  ничего  не  стоить,  то  онъ  не  получить  никакой 
ренты,  и  ц1&нность  всего  продукта  будеть  состоять  лишь  изъ  зара- 
ботной платы.  При  увеличена  числа  рабочихь,  количество  продукта 
иожеть  увеличиться  вь  еще  большей  степени:  на  большомъ  участке 
земли  сови1^стная  работа  н^^колькихь  рабочихь  можеть  настолько 
увеличить  производительность  труда,  что  доля  каясдаго  рабочаго  уве- 
личится вь  возрастающей  пропорц1и.  Однако,  когда  достигается  ма- 
ксимальная утилизац1я  труда,  начинаетъ  действовать  захонъ  убы- 
вающей доходности:  производительность  кащаго  послФдующаго  ра- 
бочаго становится  сравнительно  все  меньше  и  меньше,  пока,  нако- 
нець,— если  процессъ  протянется  достаточно  долго  —  производитель- 
ность новаго  рабочаго  окажется  равной  нулю.  Фактически  процессъ 
производства  никогда  не  будеть  доведенъ  до  такого  пункта:  цЪ1ь 
челов1^ческой  д']^тельности— достижен1е  извЬстныхъ  положитвльныхъ 
результатовь;  при  отсутств1и  посл'Ьдвихь  деятельность  прекращается. 
Однако,  въ  каждый  данный  иоменть  имеется  «посл^диЛ»  или  «пре- 
дельный» рабоч1й,  вносящШ  наименьшую  лепту  вь  создан1е  про- 
дукта. Если  существуеть  свободная  конкуренц1я  и  если  все  рабоч1е 
выполняютъ  свои  функц1и  одинаково  хорошо,  тагь  что  и  не  отли- 
чишь одного  рабочаго  оть  другого,  то  часть  продукта,  выпадающая 
на  долю  каждаго  рабочаго,  должна  быть  равна  части,  созидаемой  по- 
следнимь  или  «предельнымь»  рабочимь.  Такь  какь  ценность  всего 
продукта  создана  вь  данномъ  случае  исключительно  трудомъ,  то 
норма  заработной  платы  равняется  продукту  «предельнаго»  рабо- 
чаго. Заработная  плата  зависить  оть  предельной  производитель- 
ности. 

Если  бы,  вместо  работы  на  данномъ  участке  земли,  рабочая  сила 
была  приложена  кь  определенному  количеству  капитала,  результатъ 
получился  бы  одинь  и  тотъ  же.  Предположимь,  что  рабочая  сила 
приложена  къ  определенному  количеству  ткацкихъ  станковь.  Изго- 
товляемый  вь  данномъ  случае  продуктъ  создается  не  однимь  только 
трудомъ,  такъ  какь  станки  кое-чего  стоять,  въ  то  время,  какъ  земля, 
вследств1е  своего  обил1я,  ничего  не  стоила.  Но  часть  продукта,  при- 
водящаяся на  долю  станковь,  эквивалентна  проценту  на  вложенный 
вь  нихъ  капиталь.  Если  число  станковь  остается  однимь  и  темь 
же  и  не  происходить  никакихь  изменен1й  вь  величине  спроса,  то 
приращен1е  продукта,  создаваемое  каждымь  новымь  рабочимь,  бу- 
деть все  меньше  и  меньше:  какь  и  въ  предыдущемь  случае,  часть 
проду|^та,  приходящаяся  на  долю  труда,  будеть  равна  части  про- 
дукта, создаваемой  «предельнымь»  рабочимь.  То,  что  вырабатываетъ 
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эготъ  рабоч1й,  опредЪляетъ  уровень  заработной  платы  и  для  ве^кхъ 
остальныхъ. 

Въ  дМетвительной  жжзнн  количество  земли  и  капитала  столь  же 
нале  фиксировано,  какъ  и  количество  рабочихъ.  ПредЪльное  число 
рабочихъ  поэтому,  зависитъ  не  только  отъ  количества  не- 
обходииаго  труда,  но  и  отъ  соотношвн1я  другихъ  факторовъ  произ- 
водства. Д«ло  въ  тонЪу  что  послФдн1е  постоянно  конкурируюгь  другь 
съ  другомъ.  при  увеличена  числа  рабочихъ,  эанятыхъ  на  даниомъ 
участке  земли,  расширен1е  земельной  площади  можетъ  въ  изв11стный 
моменть  оказаться  болФе  выгоднымъ,  чФнъ  наемъ  новыхъ  рабочихъ, 
а  по  мЪр!  того,  какъ  лучшая  земля  пр1обр1Ьтаетъ  ценность,  часть 
иродухта  становится  воплощен1еиъ  земелыюй  ревты.  Тооо  также  въ 
известный  моментъ  можетъ  оказаться  бол'Ье  выгоднымъ  поставить 
добавочные  станки,  такъ  что  ббльшая,  чАмъ  раньше,  часть  продукта 
будетъ  представлять  собою  ренту  етанковъ  или  проценгь  на  вложен- 
ный въ  станки  капиталь.  Такъ  какъ  станки  занимаютъ  м-Ьсто,  то 
продуктъ  будетъ  делиться  на  земельную  ренту,  проценгь  и  заработ- 
ную плату.  И  если^  кромФ  того,  им'бютъ  м1Ьсто  постоянныя  измФне- 
н1я,  обусловленныя  конкуренц1ей,  то  часть  продукта  приметъ  форму 
предпринимательской  прибыли.  Все  это  иожетъ  лишь  нЬсколько  за- 
темнить, но  не  въ  состоян1и  уничтожить  тотъ  фавтъ,  что  въ  каждый 
данный  моментъ  существуетъ  предельное  количество  труда,  при  ко- 
торомъ  посл-ЬдиШ  или  «предельный»  рабочШ  все  еще  создаетъ  из- 
вестную часть  продукта.  Нормальный  уровень  заработной  платы, 
т.  е.  величина,  къ  которой  стремится  заработная  плата  при  услов1яхъ 
свободной  конкуренц1и  и  полной  подвижности  труда  и  капитала,  есть 
величина  ценности,  создаваемой  даннымъ  приращен1емъ  труда  въ 
предельномъ  его  положен1и. 


176.  Высота  заработной  платы. 

Намъ  могутъ  возразить,  что  спредельная»  производительность 
зависитъ  отъ  относительнаго  количества  незанятаго  труда.  Послед- 
нее, однако,  касается  иредложен1я,  а  предложен1е  труда,  подобно 
предложен1ю  другихъ  благъ,  зависитъ  отъ  стоимости  производства. 
Не  возвращаемся  ли  мы,  тавимъ  образомъ,  опять  къ  теор1и  заработ- 
ной платы,  основанной  на  стоимости  производства? 

Но  зта  теор1я  не  вполне  совпадаетъ  съ  теор1ей  минимума  средствъ 
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Бъ  сущеетвован1ю.  Въ  каждый  данный  моиентъ  стоимость  жнзни  за- 
виситъ  отъ  уровня  потребностей  (81ап(1агй  оПгГе).  Вн^тЪ  еь  ро- 
стонъ  цивидизац1н  и  изм1^нен1емъ  человЪче^жихъ  потребностей,  уро- 
вень этотъ  всбняется.  КитайсвШ  вуди  ии'^^етъ  иной  б1аа(1аг(1  о1  1Ие, 
чфмъ  аиерикансвШ  рабоч1й;  потребности  сельсваго  батрака  не  т1&> 
что  у  фабричнаго  рабочаго.  Беря  за  исходный  цунвтъ  81ао<1агд  о1 
Ыву  теор1я  заработной  платы»  основанная  на  стоимости  производства, 
теряетъ  свое  пессимистическое  значен1е.  Ибо  ес1и  заработная  шата 
изм1^няется  въ  зависимости  отъ  81апдаг<1  о{  Ые,  то  все,  что  новы- 
шаетъ  посд1Ьдн1Й9  повышаетъ  и  заработную  плату. 

Въ  действительности,  однако,  з(ап^гА  о{  ИГе  не  нозветъ  выпол- 
нить невыполнимое.  При  понижен1и  спроса  на  данные  продукты  I 
общемъ  упадк1^  промышленности,  никакой,  даже  самый  высок1й,  зив- 
(1агд  о!  Ше  не  въ  силагь  удержать  заработную  плату  отъ  ааден1я» 
Если  предприниматель  не  въ  состоян1и  сбывать  свои  продукты  по 
данной  ц1Ьн1^,  онъ  вынужденъ  или  понизить  издержки  пронзводехва 
или  бросить  д1^о.  Об  этой  точки  зр1Ьн1я  стоимость  труда  анадогичва 
стоимости  всякаго  другого  блага:  она  должна  приспособляться  къ 
ц:Ъв1^«  Говоря  словами  Лонгфильда,  ^сказанными  три  четверти  в^ка 
назадъ,  заработная  плата  рабочаго  зависитъ  отъ  ценности  его  труда, 
а  не  отъ  его  потребностей. 

Такимъ  образомъ,  теор1я  Б1апааг(1  о{  и{е  и  издержекъ  производ- 
ства взаимно  дополняютъ  одна  другую.  ОбЪ  он'Ь  вЪрны  постольку, 
поскольку  вфрны  теорШ  ц'^нности,  основанный  на  стоимости  и  по- 
лезности. Но  хотя  пред-Ёльная  полезность  имФетъ  тенденц1ю  сравняться 
съ  предельной  стоимостью,  мы  уже  знаемъ,  что  окончательное  объяс- 
нен1е  ценности  следуегь  искать  въ  полезности  и  что  пред1и1ьная 
стоимость  приспособляется  къ  предельной  полезности.  Стоимость  про- 
изводства кажется  причиной  ценности;  но  въ  действительности  она 
является  не  причиной,  а  мерой  ценности.  Точно  также  и  предельная 
производительность  (т.  е.  предельная  полезность)  есть  саиза  саа- 
за п  з  высоты  заработной  платы,  между  темъ  какъ  §Ьап(1аг<1  о{  Ше 
(или  предельная  стоимость),  кажущаяся  причиной,  въ  действитель- 
ности лишь  приспособляется  къ  производительности.  Высота  заработ- 
ной платы  можетъ  быть  выражена  въ  терминахъ  стоимости  или  про- 
изводительности; но  положительной  силой,  определяющей  высоту  за- 
работной платы,  является  именно  1фоизводительность. 

Однако,  81апдагд  о{  ИГе  играетъ  чрезвычайно  большую  роль.  Онъ 
часто  является  плотиной,  удерживающей  заработную  плату— по  крайней 
мере  на  время— на  известной  высоте.  Бонтрастъ  мещу  человекомъ 
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И  вещью  высгуоаетъ  зд1&сь  съ  особенной  яркостью.  9то  касается 
неодушевденныхъ  товаровъ,  то  мы  знаемъ,  что  всяк1й  пришедедъ> 
и]Ающ1й  возможность  производить  т1^  же  блага  съ  меньшими  издерж- 
ками, иожетъ  понизить  ц'Ьну  этихъ  благъ.  Иначе  обстоять  д1^о  съ 
трудомъ:  если  стоимость  иди  з^апйагА  оГ  Ше  сделались  общераспро- 
страненными, то  новый  пришелецъ  уже  не  будетъ  свлоненъ  прода- 
вать свою  рабочую  силу  но  меньшей  цЬнб.  Для  производителя  не- 
одушевленныхъ  благъ  низкая  стоимость  продукта  означаетъ  крупный 
доходъ;  для  рабочаго  низкая  стоимость  продукта^  т.  е*  низкая  зара- 
ботная плата,  означаетъ  низк1й  доходъ.  Действительная  трудность 
возникаетъ  лишь  тамъ,  гдф  явивпЛеся  на  рынокъ  труда  пришельцы 
привыкли  хъ  низшимъ  потребностямъ,  къ  низшему  зкапйагй  о{  Ше, 
и  гдф  нужда  заставляетъ  ихъ  брать  ту  плату,  которую  даютъ  имъ 
предприниматели.  Заработная  плата  женщннъ  часто  меньше  зара- 
ботной платы  мужчинъ  не  только  потому,  что  въ  н'Ькоторыхъ  про- 
феес1яхъ  женщины  производить  меньше  мужчинъ,  но  также  и  по- 
тому, что  даже  при  орнаковой  производительности  потребности 
женщины  ниже,  чЪмъ  потребности  мужчины:  обыкновенно,  женщина 
не  является  главной  кормилицей  семьи,  и  заработная  плата  часто  не 
является  единственнымь  источникомъ  ея  доходовь.  Равнымь  обра- 
зомъ  ж  иммигрантъ  получаеть  меньшую  заработную  плату,  чФмъ 
туземный  рабочШ,  не  только  потому,  что  производительность  его 
труда  ниже  благодаря  его  неопытности  или  неум«н1ю,  но  и  потому, 
что  его  81»пйаг(1  о{  Ше  значительно  ниже,  и  онь  соглашается  рабо- 
тать за  меньшую  плату,  —  по  крайней  мФр'Ь,  до  тФхь  поръ,  пока 
его  потребности  не  повысятся. 


177.  И8н1^нен1я  ааработной  платы. 

Такъ  кавь  заработная  плата  определяется  ценностью  предФльнаго 
инкремента  занятаго  труда,  то  изиФнеМя  нормальной  высоты  зара- 
ботной платы  зависять  оть  измененШ  вь  расиоложенШ  предала.  Эти 
измЪнейя  могуть  касаться  хакъ  труда,  такъ  и  другихь  фахторовь 
производства. 

Все,  что  увеличиваеть  производительность  труда,  увеличиваеть  и 
производительность  предельной  единицы  и  повышаешь,  тавнмъ  обра- 
зомъ,  заработную  плату.  Рость  образован1я,  развиЛе  умственныхъ  и 
физическихъ  силъ,  днерг1и,  ловкости,  —  словомь,  всЬ  тЪ  качества, 
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воторыя  характеризуютъ  передовыя  общеетва  въ  отп4е  отъ  шэ- 
шигь,  отсталыхъ,  —  способетвуютъ  довышевАю  заработной  шаты, 
такъ  какъ  они  увелнчнваютъ  нроизволггельноеть  труда.  Поскольку 
деятельность  государства  х  работать  организацШ  споообствуетъ 
увел1Чбн1ю  производительности  труда,  она  вл1яетъ  также  и  на  по- 
вышен1е  ааработной  платы.  Оъ  этой  точки  зр1кн1я  8(апс1агй  о{  ИГе 
пр1обр«таетъ  особенную  важность  въ  виду  его  отраавеннаго  вли1н1я 
на  производительность  труда.  Ч^нъ  лучше  рабоч1й,  тЬмъ  цЪннЪе  его 
трудъ.  Но  интересующШ  насъ  пред1Ьлъ  иожетъ  передвинуться  въ  ту 
или  другую  сторону  подъ  вл1яв1еиъ  и  другихъ  факторовъ  прмзвод- 
ства.  Такъ,  когда  зеили,  въ  сравнея1и  съ  трудоиъ,  имФетея  иного, 
пред1&лъ  высокъ.  Во  всфхъ  новыхъ  стравахъ  рента  низка,  населен1е 
р'Ьдко  и  заработная  плата  высока.  По  хФрФ  того,  какъ  количество 
зеили  уменьшается  и  зеиля  становится  мен1ке  плодородной,  зара- 
ботная плата  падаетъ,  а  земельная  рента  поднимается.  Еаоборотъ, 
когда  путеиъ  волони8ац1и  или  иммигра10и  открываются  новыя 
земли,  —  рента  падаетъ,  тогда  какъ  заработная  плата  повышается. 
Если  бы,  кром1^  труда,  земля  была  едхнственньшъ  факторонъ  про- 
изводства, то  можно  было  бы  сказать,  что  земельная  рента  повы- 
шается насчетъ  заработной  платы. 

Но  земля— не  единственный  факторъ  производства.  По  м(рф  роста 
прбдложен1я  капитала,  соединенный  продуктъ  капитала  и  труда 
быстро  возрастаетъ,  а  уровень  процента  понижается.  Въ  современ- 
ныхъ  промышленныхъ  обществахъ  уровень  процента  весьма  низовъ; 
капиталъ  безпрерывно  возобновляется  и  возрастаетъ  въ  такой  сте- 
пени, что  вм^стФ  съ  нииъ  постоянно  возрастаетъ  и  производитель- 
ность «пред^льнаго»  рабочаго.  Вместо  того,  чтобы  работать  безъ 
всякихъ  оруд1й  или  съ  плохими  оруд1ями,  онъ  имЪетъ  теперь  въ 
своемъ  распоряжбн1и  все  болФе  и  болФе  усовершенствованныя  машины. 
Но  эти  лучш1я  оруд1я  и  усовершенствованныя  машины  стдять  все 
меньше  и  меньше.  Продуктъ  увеличивается,  а  часть  продукта,  при- 
ходящаяся на  долю  капитала,  относительно  уменьшается.  Другиик 
словами,  заработная  плата  повышается. 

Тамъ,  гд'б  эти  силы  дЪйствуютъ  одновременно,  конечный  резуль- 
тать  зависитъ  отъ  ихъ  взаимнаго  вл1ян1я.  На  раннихъ  ступевяхъ 
эвономическаго  развит1я,  какъ  это  было,  напр.,  въ  н1^воторой  части 
западныхъ  штатовъ  Америки,  заработная  плата  и  процентъ  падаютъ, 
тогда  какъ  земельная  рента  повышается.  Въ  ШЪе  древнихъ  и  про- 
мышленво  развитыхъ  областяхъ,  напротивъ  того,  ростъ  капитала 
можетъ    съ  излишкомъ   компенсировать   недостаточное    количество 
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36М1И:  всйдетв1е  этого,  хотя  земельная  рента  повышается,  ростъ 
производительности  труда  повышается  еще  быстр1^е  и  заработная 
плата  увеличивается.  Въ  ирупныхъ  промышленныхъ  предпр1ят1яхъ 
Новой  Англ1и  заработная  плата  въ  течен1е  посдфдняго  полувЪва 
повысилась^  несмотря  на  ростъ  земельной  ренты.  Каоиталъ  стремится 
повысить  предельную  производительность  рабочаго,  таиъ  иаиъ  даетъ 
ему  большую  власть  надъ  силами  природы. 

Во  всЪхъ  передовыгь  государствахъ  предпрннииаются  статисти- 
чбсв1я  изелФдован1Яу  имЪющ1я  ц1^ью  показать  ростъ  реальной  зара- 
ботной платы,  начиная  съ  раннихъ  стад1й  капиталистической  системы. 
Мы  ограничимся  приведен1емъ  низке  данныхъ,  касающихся  Соединен- 
иыхъ  Штатовъ  со  времени  междоусобной  войны. 
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Двнжеше  номинальной  и  реальной  заработной  платы  за  1866— 
1903  Г.Г.  (принявъ  данный  за  1890  г.  равными  100). 


Я 
о 


1866 
1867 
1868 


1870 
1871 
1872 
1873 
1874 
1875 
1876 
1877 
1878 
1879 
1880 
1881 
]882 
1883 


|31 

8§& 


П  ^  «I 

«83 


Щ 


ЧяСЯШгПОКШЛЖП- 

хн  (1п(1ех-пат- 
Ъегв)Ра1кпвг'аО. 

47,9 


68»5 
73,7 
72,3 
75,2 


56,0 
53,9 
52,7 


26  профосе!!  >) 

Город,  ваработя. 

плата. 

68,7 
72,2 


87,3 
94,7 
97,0 
93,2 
91,1 
88,7 
86,3 
883 
91,3 
91,8 
92,6 
95,3 
96,9 
97,7 


74,9 
76,3 
73,2 
72,5 
74,4 
77,8 
82,9 
90,5 
82,8 
82,4 
88,3 
85,9 


100.0 


98,0 


90,8 


83,8 
99,7 


70,0 


813 


74,3 


82,6 
"85,7 


Я 
о 


1884 
1885 
1886 
1887 
1888 
1889 


1890 
1891 
1892 
1893 
1894 
1895 
1896 
1897 
1898 
1899 
1900 
1901 
1902 
1903 


83| 

III 

щ 

183 


98,5 
97,8 
97,8 
98,6 


99,6 


1^§ 

«  Р  о. 
:2  ^  н 


1:1 


-388 


90,0 
98,2 
98,1 
973 
96,6 
943 


Бюро  Труда  4) 
519  профоесИ. 


100,0 

99,7 

100,3 

100,2 

96,7 

97,4 

98,5 

98.2 

99,0 

100,2 

103,1 

1043 

108,2 

111,2 


100,0 

98,4 

1003 

98,3 

99,4 

102,0 

105,7 

104,5 

102.7 

103,1 

104.5 

102,1 

100,0 

103,2 


"М- 

148 


*9ВД 

99Д) 

■адз 

"эв,? 

1оао 

100,0 

100.7 

106,7 

97,7 

96,6 

101,2 
104,7 

1оаз 

101,0 

•      •      • 

107,9 
113,0 


131,7 


111,9 
116,3 


121,6 


1)  Простыя  (ип^е1б^111е<1)  срвдн1я  числа  заработной  платы  въ  21  про- 
извол., изъ  8впа1в  (А1(1псЬ)  Керог!  оп  'Ш1о1в8а1в  Рпсев,  "^Уав^ев  апй 
Тгапзрог^аНоп,  р.  180.  Заработная  плата  въ  этой  таблиц11  переведена 
на  золото;  реальная  заработная  плата  вплоть  до  1889  г.  основана  на 
сложныхъ  (^е1^]11е<1)  числагь-показателяхъ  (ш<1ех-пи1пЪег8)  Ра1кпег'а 
изъ  того  же  отчета,  стр.  100.  Значенге  терниновъ  ип1яге1^111е<1  и  ^е1^ЬЫ 
см.  ниже  (§  190). 

3)  Простыя  средн1я,  касающ1яся  12  важн-Ьйшихъ  городовъ,  заимство- 
ваны изъ  Бюллетеня  Департамента  Труда,  №  18,  стр.  669. 

')  Квалифицированныя  средн1я  числа  м-Ьсячной  заработной  платы, 
переведенныя  на  золото,  взяты  изъ  Ви11е11п  ^^&  26,  тХзсеИапеоив  зепев, 
11ш1е<1  81а1е8  Оераг1теп1  о1  А^НсШЪиге,  р.  15. 

*)  Квалифицированныя  средн1я  числа  нед1^ьной  заработной  платы 
изъ  Бюллетеня  Бюро  Труда,   ^^  53,  стр.  721—723.  Реальная  заработная 
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Эта  таблца  расврываетъ  передъ  нами  поразжтельный  факты 
реальная  заработная  плата,  т.  е.  количество  товаровъ,  которые  но- 
гутъ  быть  куплены  за  денежную  заработную  плату,  повысилась  бол'Ье 
ч'Ьмъ  на  100%  въ  нндустр1и  и  болФе  ч1Ьиъ  на  70^о  въ  сельскоиъ 
хозяйств1^.  Другими  словами,  несмотря  на  фактическое  уменьшен1е 
свободной  земельной  площади  и  на  ростъ  земельной  ренты,  заработ- 
ная плата  увеличилась  настолько,  что  рабоч1е  получили  возможность 
обставить  свою  жизнь  значительно  большими  удобствами.  Трудно 
представить  бол'Ье  краснор1кчивое  свид^^тельство  способности  совре- 
менной промышленной  системы  увеличивать  благосостоян1е  челове- 
чества. Приводимъ  также  и  д!аграмму,  показывающую  соотношен1е 
заработной  платы,  продолжительности  рабочаго  дня  и  цЪнъ  пище- 
выхъ  продуктовъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  начиная  съ  1890  г. 


178.  Колебан1я  заработной  платы. 

Д'Ьйствительная  заработная  плата  отличается  отъ  нормальной  за- 
работной платы  въ  трехъ  отношен1яхъ.  Волебав1я  заработной  платы 
иогутъ  обусловливаться  рыночными  вл1ян1ями,  харавтеромъ  професс1и 
или  соотношен1емъ  между  рабочимъ  и  работодателемъ  въ  одной  и 
той  яке  профессш. 

плата  съ  1890  до  1903  г.  основана  на  шс1вх-питЪег8  розничныхъ  цЪвъ 
приведенныхъ  въ  упомянутомъ  бюллетен'1^. 

Эта  таблица  заимствована  нами  изъ  сочинен1я  А(1ат8  апс1  8итпег, 
ЬаЪог  РгоЫетз  (1905),  стр.  514.  Мы  избрали  именно  эту  таблицу, 
такъ  какъ  она  представляетъ  собою,  въ  общеиъ  и  ц'Ьломъ^  наибол-Ье 
точное  и  осторожно  составленное  воспроизведете  фактовъ  дМствитедь- 
ности.  Авторы  указаннаго  сочинен1я  д']^аютъ  н-Ьсколько  оговорокъ,  ко- 
торый сл-Ёдуетъ  им'1^ть  въ  виду  при  пользован1и  таблицей.  1)  Цифры 
индустр1альной  группы  представляютъ  собою  результатъ  трехъ  отд-Ьль- 
ныхъ  изсл'ЬдованШ.  Оредн1я  числа  н'бсколько  не  совпадаютъ.  Но  в'Ьроят- 
ная  разница  весьма  незначительна.  2)  До  1889  г.  реальная  заработная 
плата  вычислена  по  отноп1ен1ю  къ  оптовымъ  ц-бнамц  посл-Ь  1890  г.— 
по  розничнымъ  ц'Ьнамъ.  Всл'Ьдствхе  этого,  относительный  ростъ  реальной 
заработной  платы  до  1889  г.,  по  всей  в-Ьроятности,  н-Ьсколько  преувели- 
ченъ.  3)  Статистика  реальной  заработной  платы  д'Ьйствительно  досто- 
В'^^рна  лишь  въ  пер1оды  нориальнаго  проиышленнаго  развипя.  Во  время 
кризисовъ  ц-Ьны  падаютъ  быстр'Ье  заработной  платы,  такъ  что  реальная 
заработная  плата  какъ  будто  повышается,  въ  то  время  какъ  рабоч1й 
классъ  въ  дМствительности  страдаетъ  отъ  безработицы  и  сильной  нужды. 
Такъ,  въ  1896  г.  реальная  заработная  плата  кажется  болЪе  высокой, 
ч1Ьмъ  въ  1892  или  1902  г. 
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1)  На  рыночиыхъ  вд1ян1яхъ  намъ  не  приходится  долго  остана 
вливаться.  Подобно  всявимъ  другнмъ  рыночныиъ  цЪнаиъ,  заработная 
плата  является  въ  повседневной  жизни  результатоиъ  преходящихъ 
изи«нен1й.  Будучи  крайне  важными  для  каждаго  промышленника,  ры- 
ночный волебан1я  тЪиъ  не  иенФе  не  поддаются  детальному  анализу. 
Еогда  спросъ  увеличивается  быстр1Ье  предложен1я,  заработная  плата 
повышается,  и  наоборотъ.  Сельско-хозяйственные  рабоч1е  получають 
бдльшую  заработную  плату  во  время  уборки  урожая;  въ  пер1оды 
кризиса  фабричнымъ  рабочимъ  приходится  выбирать  между  низшей 
заработной  платой  и  меньшииъ  количествомъ  работы.  Эти  факты  до- 
статочно общеизвестны  и  не  нуждаются  въ  детальномъ  объяснбн1и« 

2)  Еолебан1я  заработной  платы  могутъ  завис1Ьть  и  отъ  оеобаго 
характера  професс1и,  Иы  имФемь  въ  виду  зд^сь  не  рыночную  зара- 
ботную плату,  а  нормальную.  Заработную  плату  въ  пред1^ахъ  каж- 
дой професс1и.  Нередко  разница  въ  заработной  платЪ  бол'Ье  кажу- 
щаяся, ч1^мъ  действительная.  Заработная  плата  изменяется  иногда 
въ  зависимости  отъ  сезона.  Въ  производстве  готоваго  платья  за  ожи- 
вленными сезонами  следуютъ  месяцы  застоя;  работа  каменщиковъ 
возможна  лишь  въ  благопр1ятную  погоду.  Заработная  плата  должна 
покрывать  собою  разницу,  обусловливаемую  сезонными  перерываии. 
Высокая  номинальная  заработная  плата  каменщика  въ  день  можетъ 
быть  значительно  ниже  реальной  помесячной  платы;  недельный  или 
месячный  заработокъ  сезоннаго  «рабочаго»,  занятаго  въ  производстве 
готоваго  платья,  переведенный  на  реальную  годовую  заработную 
плату,  можетъ  оказаться  весьма  скромнымъ. 

Адамъ  Омитъ  пытался  свести  разницу  въ  заработной  плате  къ 
пяти  причинамъ:  къ  сравнительной  привлекательности  даннаго  за- 
нят1я,  постоянству  работы,  легкости  или  трудности  изучен1я  ремесла, 
степени  довер1я,  которое  можетъ  быть  оказываемо  рабочему,  и  къ 
степени  вероятности  успеха.  Но,  въ  общемъ,  можно  сказать,  что 
неравенство  заработной  платы  объясняется  различ1емъ  работъ.  Часов- 
щикъ  зарабатываетъ  больше  уличнаго  подметальщика,  такъ  кавъ 
участ1е  его  въ  создан1и  продукта  больше.  Если  бы  все  единицы 
труда  были  равны — по  крайней  мере,  потенц1ально — и  если  бы  су- 
ществовала полная  подвижность  труда,  уличные  подметальщики  сде- 
лались бы  часовщиками  и  заработная  плата  установилась  бы  на 
одномъ  и  томъ  же  уровне.  Вполне  очевидно,  однако,  что  чемъ  выше 
степень  требуеиаго  отъ  рабочаго  искусства,  темъ  ощутительнее  ста- 
новится относительный  недостатовъ  рабочихъ.  Этотъ  недостатовъ  мо- 
жетъ обусловливаться  четырьмя  причинами:  отсутств1емъ  природныхъ 
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дарован1й,  неудачно  сложившимися  обстоятельствами,  дороговизной 
1зучен1я  ремесла  и  трудностью  перехода  изъ  одной  професс1и  въ  дру- 
гую. Такимъ  образомъ,  ра8лич1я  въ  професс1яхъ  могутъ  быть  есте- 
ственныя  или  исвусственныя;  и  въ  томъ  и  въ  другомъ  случа'Ь  рабо- 
чая сила  распред1и1яется  въ  каждый  данный  момевтъ  по  отд&1ьпымъ 
промышленнымъ  группамъ,  между  собою  не  вонкурирующимъ,  по 
крайней  жЬ^  въ  нФвоторыхъ  отношен1яхъ. 

8)  Навонецъ,  различ1е  между  нормальной  и  действительной  зара- 
ботной платой  можетъ  быть  вызвано  и  иеравенствомъ  услов1й,  при 
которыхъ  06*6  стороны — предприниматель  и  рабочШ — завлючаютъ 
договоръ.  Это  бываетъ  тогда,  когда  Б0нвуренц1я  носитъ  односторонн1й 
характеръ,  или  же  когда  услов1я  взаимной  вонкуренц1и  различны. 
Возможна,  наприм1&ръ,  монопол1я  труда.  Если  группе  рабочихъ 
удается  занять  такое  господствующее  положен1е  въ  производстве,  что 
ей  не  приходится  бояться  принят1я  на  работу  нежелательныхъ  чле- 
новъ,  то  она  вполне  можетъ  поднять  заработную  плату  значительно 
выше  нормальнаго  уровня.  Впрочемъ,  проведен1е  этой  монопол1и  въ 
сколько-нибудь  широкомъ  масштабе  возможно  въ  наше  время  лишь 
въ  самыхъ  редкихъ  случаяхъ.  Если  рабоч1е  не  ограждены  юридиче- 
скими привилеЛями,  въ  роде  техъ,  как1я  существовали  на  последней 
стадш  развитш  средневековыхъ  цеховъ,  то  поднят1е  заработной  платы 
въ  какой-либо  професс1и  значительно  выше  нормальнаго  уровня  не- 
изиенно  приводить  въ  движен1е  силы,  достаточно  могуч1я  для  устра- 
нен1я  всехъ  искусственныхъ  преградъ.  Если  данная  группа  устава - 
вливаетъ  слишкомъ  ограничительный  правила  для  пр1ема  новыхъ 
членовъ,  то  давленЮ  со  стороны  последнихъ  заканчивается  образо- 
ван1емъ  аналогичвыхъ  группъ,  ставящихъ  себе  целью— добиться  и 
для  себя  высокой  заработной  платы.  Однако,  менее  важные  случаи 
повышен1я  заработной  платы  путемъ  монопол1н  довольно  часты. 

Оъ  другой  стороны,  конкуренц1я  можетъ  отсутствовать  и  въ  об- 
ласти капитала.  Однако,  монопол1я  капитала  еще  менее  способна  сба- 
вить заработную  плату  ниже  ея  нормальнаго  уровня,  чемъ  моно- 
пол1я  труда — поднять  ее  выше  этого  уровня.  Ибо,  если  конкуренц)я 
въ  пределахъ  одного  и  того  же  производства  и  можетъ  быть  устра- 
нена, то  конкуренц'ш  между  различными  производствами  на  почве 
спроса  на  трудъ  будетъ  всегда  существовать.  Рабоч1е,  разумеется,  от- 
кажутся работать  въ  монопольныхъ  предпр1ят1яхъ,  если  предлагаемая 
имъ  заработная  плата  ниже,  чемъ  въ  родственныхъ  производствахъ. 
Въ  действительности,  заработная  плата  въ  монопольныхъ  предпр^я- 
т1яхъ  не  ниже  обычной.  Мы  видели  выше,  что  американск1е  рабоч1е 
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не  предъявляютъ  къ  ионоаольныиъ  Б0мпан1ямъ  и  трёстамъ  каБихъ- 
либо  особыхъ  претензШ  по  поводу  низкой  заработной  платы.  Д'Ьй- 
ствительно,  гибельное  вл1ян1е  ваонталистической  монопод1и  на  зара- 
ботную плату  С]1азывается  совершенно  въ  другоиъ.  Всякая  монопол1я 
равносильна  относительному  ограничен1ю  производства,  такъ  какъ 
уровень  мавсимальнаго  ионопольнаго  дохода  далеко  не  всегда  ооот- 
в'Ётствуетъ  уровню  максимальнаго  сбыта  и  пред'Ьльной  стоимости  при 
Наличности  Б0нкуренц1и.  Всл'Ьдств1е  этой  т1^сной  связи  между  зара- 
ботной платой  и  производствомъ,  всякое  ограничен1е  производства 
должно  въ  вонечноыъ  счегб  повлечь  за  собою  и  уиеньшен1е  суммы, 
затрачиваемой  на  заработную  плату.  Строго  говоря,  монопол1я  въ 
промышленности  наноситъ  рабочему  такой  же  вредъ,  какъ  и  потре- 
бителю. 

Н1Ьсколько  большее  значен1е  въ  практической  жизни  им1№тъ  раз- 
лич1е  между  дМствительной  и  нормальной  заработной  платой,  вызы- 
ваемое неравенствомъ  условШ  конкуренц1и.  Выше  мы  уже  указывали 
на  то,  что  единообразная  рыночная  ц'Ьна  можетъ  быть  установлена 
лишь  при  наличности  свободной  вонкуренц1и  и  полной  подвижности 
труда  и  капитала  какъ  на  сторон1Ь  продавца,  такъ  и  на  сто- 
рон1^  покупателя.  При  заключен1и  рабочаго  договора  индивидуальный 
продавецъ  рабочей  силы  обыкновенно  является  бол'Ье  слабой  сторо- 
ной. РабочШ  обладаетъ  меньшими  занят1ям11,  ч1^мъ  капиталъ,  его 
обыкновенно  давитъ  нужда.  Въ  то  время,  какъ  предприниматель 
знаетъ  стоимость  рабочей  силы  и  х^Ьну  продукта,  рабоч1й  не  знакомь 
съ  деталями  предпр1ят1я  и  можетъ  лишь  догадываться  о  дол'Ь  своего 
участ1я  въ  создали  общаго  продукта.  Его  давитъ  нужда,  такъ  какъ 
онъ  не  можетъ  ждать.  Иашина  можетъ  стоять  безъ  движен1я  и  при- 
быль можетъ  на  время  прекратиться;  но  вм'Ьсгб  съ  атииъ  прекра- 
тятся, хотя  бы  отчасти,  и  текущ]е  расходы,  и  когда  машина  будетъ 
опять  пущена  въ  ходъ,  прибыль  возобновится.  Рабоч1й  также  мо- 
жетъ оставаться  празднымъ,  но  теку1ц1е  расходы,  т.  е.  стоимость 
существован1я,  не  прекращаются.  Если  машина  пр1останавливаетс8^ 
она  все  же  продолжаетъ  существовать;  если  же  рабоч1й  пр1останав- 
ливаетъ  свою  работу,  онъ  обрекаетъ  себя  на  голодную  смерть. 

Поэтому,  когда  индивидуальный  рабоч1й  вполн'ё  предоставленъ 
самому  006*6,  онъ  можетъ  и  не  получать  надлежащей  доли  вырабо* 
таннаго  имъ  совместно  съ  капиталомъ  продукта.  Предприниматель 
можетъ  воспользоваться  нев'Ьжествомъ  или  нуждой  рабочаго.  При- 
м1^ръ,  даваемый  мен'Ье  сов1^стливыми  предпринимателями,  оказы- 
вается не  только  заразительнымъ,  но  вл1яетъ  нередко   и  на  бол-Ье 
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^естныхъ  предпринимателей,  вынуждаеиыгь  усдов1я1а  Е0нкуренц1и 
становиться  на  тотъ  же  путь.  Результатонъ  этого  является  борьба 
между  заработной  платой  и  прибылью, — борьба,  иоторая  переносится 
яа  арену  экономической  и  политической  жизни  и  создаетъ  такъ-на- 
^ываемый  рабочШ  вопросъ. 


179.  Заработная  плата  и  прибыль. 

йзъ  предыдущаго  видно,  что  заработная  плата  и  прибыль  вза- 
ямно  дополняютъ  другъ  друга  и  въ  то  же  время  взаимно  про- 
тивоположны. ОнЪ  пополняютъ  другъ  друга  въ  томъ  смысл1Ь, 
что  при  расцв16гЬ  промышленности  высокая  прибыль  вполне  еовм16- 
чггима  съ  высокой  заработной  платой.  Прибыль,  какъ  мы  знаемъ,  есть 
главный  двигательный  мотивъ  предпринимателя.  Ожидаемый  доходъ 
ч>тъ  колебанШ  въ  ц1&нности — вотъ  что  побуждаетъ  предпринимателя 
въ  промышленной  д'бятельности.  Надежда  на  получен1е  прибыли  за- 
чггавляетъ  предпринимателя  вкладывать  свой  капиталъ  въ  промыш* 
генное  предпр1ят1е,  расширять  его  разм1кры,  координировать  возможно 
лучше  факторы  производства,  чтб  при  нормальныхъ  услов1яхъ  вле- 
четъ  за  собою  увеличен1е  сбыта.  За  увел11чен1емъ  сбыта  можетъ  по- 
«сл'Ьдовать  ростъ  народонаселен1я.  Пока  производительность  возрас- 
таетъ  быстр'Ье  предложен1я  труда,  т.  е.  пока  производительность 
ядетъ  впереди  роста  населен1я,  заработная  плата  повышается.  При- 
•быль  постоянно  исчерпывается  и  въ  то  же  время  возобновляется  въ 
новыхъ  попыткахъ  завоеван1я  природы.  Такъ  какъ  ростъ  произво- 
дительности, являюпЦйся  главнымъ  факторомъ  повышен1я  предЬльной 
доли  труда  въ  созидан1и  продукта,  обусловливается  прежде  всего 
<уществован1емъ  высокой  прибыли,  то  вполв1Ь  понятно,  что  при  на- 
личности высокой  прибыли  можно  съ  полнымъ  основан1емъ  надеяться 
я  на  высокую  заработную  плату.  Въ  этомъ  сиыслЪ  прибыль  и  зара- 
^тная  плата  взаимно  дополняютъ  другъ  друга. 

Съ  другой  стороны,  непосредственное  д'Ьлен1е  продукта  на  доли 
труда  и  капитала  въ  каждомъ  индивидуальномъ  случа'Б  и  въ  каждый 
данный  моментъ  носитъ  въ  значительной  степени  относительный 
харавтеръ.  ЧЪмъ  больше  отд'бльный  предприниматель  или  группа 
предпринимателей  получаетъ  въ  вид'Ь  прибыли,  гЬмъ  меньше  остается 
заработной  платы;  ч'Ьмъ  больше  выдается  заработной  платы,  гЬмъ 
меньше  остается  прибыли.  Въ  этомъ  смысл'Ь  заработная  плата  и 
прибыль  взаимно  противоположны.  Когда  д'Ьла  идутъ  хорошо,  зара- 
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ботяая  плата  и  прибыль  повышаются;  когда  дЪда  идутъ  плохо,  зара- 
ботная плата  и  прибыль  понижаются;  но  вакъ  бы  ни  шли  дЬиц  и 
предринииатель  и  рабочШ  всегда  стремятся  получить  возможно' 
большую  часть  совместно  выработаннаго  продукта.  При  сво- 
бод-Ё  вонкуренц1и>  полной  подаижности  труда  и  капитала  и  дЫстви- 
тельномъ  равенств'^  заключающихъ  договоръ  сторонъ,  доля  каждой 
стороны  будетъ  равна  относительной  ея  долЪ  въ  созидан1и  продукта; 
но  въ  услов1яхъ  действительной  жизни  каждая  сторона  можетъ  обез- 
печить  себе  излишекъ  за  счетъ  другой  стороны,  а  иногда  и  за  счеть 
общества.  Въ  подавляющемъ  большинств1Ь  случаевъ  этотъ  излишекъ 
поступаеть  въ  пользу  предпринииателя.  бопросъ  о  томъ,  какимъ 
образомъ  устранить  этотъ  излишекъ  и  уменьшить  указанный  вредъ 
обществу  до  возиожнаго  минимума— есть  вопросъ  первостепенной^ 
важности. 

Борьба  рабочихъ  за  улучшен1е  своего  положен1я  приняла  четыро 
главный  формы.  Рабоч1е  добиваются  законодательной  охраны  труда; 
они  стараются  увеличить  свои  силы  путемъ  организахЦи;  они  пыта- 
ются  установить  новый  принципъ  оплаты  труда;  они  стремятся  къ. 
соглашен1ю  съ  предпринимателями.  Другими  словами,  борьба  распа- 
дается на  четыре  фазы:  рабочее  законодательство,  рабоч1е  союзы^ 
участ1е  въ  прибыли  и  кооперахЦя,  примирительный  камеры  и  третей- 
ск1е  суды.  Разсмотр1^н1ю  этихъ  фазъ  мы  и  посвятимъ  ближайшую^ 
главу. 


ГЛАВА  XXVII. 

Рабоч1й  вопросъ. 
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Л1та18,  XX,  1903);  А.  Р.  ДЛГеЬвг,  ЬаЬог  Ье^аийоп  1п  Ше  ип11в(1  8*а*в8, 
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Участ1е  въ  прибыли  и  кооперац1я:  В.  Р.  8сЫо88,  Ме- 
'1Ьос1з  оГ  1пйи8Ша1  ВетипегаМоп  (З-ьв  изд.,  1898);  N.  Р.  ОПтап,  РгоЙ!; 
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ргоДис^юп  (1894);  СаШейпе  ^еЪЬ,  111с1и81па1  Соч)рвга(аоп  (1904);  Р.  А. 
^а1квг,  Ро1Шса1  Есопошу  (1888),  ч.  III.  гл.  II. 

Примирительный  канеры  и  третейск1е  суды:Н. Сгот 
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1903). 


181.  Рабочее  законодательство. 

Законодательная  охрана  труда  приняла  три  главный  формы,  ва- 
еающ1яся  соотв'бтственно  условШ  найма,  условШ  оплаты  и  посл16д- 
<ггв1й  наемнаго  труда. 

1)  Важн1Бйш1я  злоупотреблен1я  въ  услов1яхъ  найма  обнаружились 
впервые  на  фабривахъ.  Отсюда  и  законы,  призванные  устранить  эти 
злоупотреблвн1я,  изв1Бстны  подъ  именемъ  фабричныхъ  законовъ.  Впе- 
реди всЪхъ  остальныхъ  государствъ  шла  Англ1я,  эта  родина  фабрич- 
наго  законодательства.  Законъ  1802  г.  относился  лишь  къ  д-Ьтямь- 
ученикамъ  на  хлопчатобуиажныхъ  и  шерстопрядильныхъ  фабрикахъ; 
законъ  1819  г.  относился  ко  всЬиъ  д1^тяиъ,  занятымъ  въ  хлопчато- 
бумажномъ  производств'^.  Въ  1825  и  1831  г.г.  возрастной  предЬ[ъ 
быль  повышенъ;  въ  1833  г.  законъ  былъ  распространенъ  на  все 
текстильное  Производство;  въ  1841  и  1844  г.г.  онъ  былъ  прии1^ненъ 
къ  женщинамъ,  занятымъ  въ  рудникахъ  и  на  текстильныхъ  фабри- 
кахъ. Въ  1847  и  1850  Г.Г.  закону  былъ  приданъ  бол16е  строПЙ  ха- 
рактеръ;  въ  1864  г.  законъ  былъ  распространенъ  на  всЬ  крупный 
прбдпр1ят1я,  въ  1867  г. — на    мблк1я    мастерск1я,  а  въ  1878     всЪ 
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законы  по  охран1^  труда  были  приведены  въ  одну  систему.  Въ  осталь. 
ныхъ  государствахъ  Европы  и  въ  Америк1Ь  законодательная  охрана 
руда  была  проведена  н'&сколько  поздн'Ье.  Въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ  движен1е  началось  въ  Новой  Англ1и,  распространилось  затЪмъ 
на  центральные  и  западные  штаты  и  въ  настоящее  время  д'Ьлаетъ 
больш1е  усп1^хи  на  Ю1^. 

Самой  ранней  формой  фабричнаго  законодательства  было  воспре- 
щен1е  д1^тскаго  труда.  Д1^ти  въ  н1^жномъ  возраст1^  должны  быть  за- 
щищены не  только  отъ  дксплуатац1и  безпринципными  предпринима- 
телямиу  но  и  отъ  эксплуатацШ  со  ст0|юны  жадныхъ  или  слишкомъ 
нуждающихся  родителей.  Это  диктуется  какъ  б1ологическими  и  со- 
ц1альными,  такъ  и  экономическими  соображен1ями.  Разрешить  д'Ьтск1й 
трудъ  значить  задержать  физическое  и  умственное  развит1е  ребенка, 
воспитать  его  въ  нев'6жеств1^  и  безнравственности,  способствовать 
прогрессивному  вырожден1ю  рабочаго  населен1я.  Говорить,  что  зара- 
ботки д'Ьтей  необходимы  для  поддержан1я  семьи;  но  это  возражен1е 
опровергается  гёмъ  неоднократно  пров1^реннымъ  фактомъ,  что  когда 
отецъ  является  единственнымъ  работникомъ  въ  семь'Ё,  его  заработокъ 
становится  равнымъ  прежнему  заработку  всей  семьи.  Въ  наибол'Ье 
передовыхъ  штатахъ,  наприм1^ръ  въ  Цью-1орк1^,  Д'1&тск1й  трудъ  регу- 
лируется принудительнымъ  школьнымъ  закономъ,  воспрещающинъ 
трудъ  д1^тей  моложе  14  лЪтъ  въ  течен1е  школьнаго  пер1ода;  фабрич- 
нымъ  закономъ,  воспрещающинъ  трудъ  д'Ьтей  моложе  14  лЪть  и 
регулирующимъ  его  въ  возрасгЬ  отъ  14  до  16  л'кть;  торговымъ  за- 
кономъ, распространяющимъ  по  существу  тЪ  же  положения  на  вс1^ 
торговый  заведен1я;  и  закономъ  о  разносчикахъ,  касающимся  д'Ьтей, 
занятыхъ  продажей  газетъ.  Лига  охраны  д1Ьтскаго  труда  (Ка11опа1 
СЫ1А  ЬаЬог  СошшШее),  основанная  въ  1904  г.,  работаетъ  надь 
фактическимъ  проведен1емъ  этихъ  законовъ  въ  жизнь  въ  восточныхъ 
штатахъ  и  надъ  издан1емъ  аналогичныхъ  законодательныхъ  м1^ръ 
въ  остальныхъ  штатахъ  Америки. 

Другая  форма  фабричнаго  законодательства— это  регулирован!» 
рабочаго  дня.  Прим'Ьненное  сначала  къ  д1ктямъ,  оно  было. постепенна 
распространено  на  подростковъ,  затЬмъ  на  женщинъ  и,  наконецъ,  на 
взрослыхъ  мужчинъ,  Еаждый  разъ  регулирован1е  рабочаго  дня  встре- 
чалось враждебно,  какъ  нарушен1е  «свободы  договора»..  Соединенные 
Штаты  Америки  поражаютъ  чрезвычайнымъ  разнообраз1емъ  фабрич- 
ныхъ  законовъ  и  ихъ  толкован1й.  Но  со  времени  р1^шен1я  Верховнаго 
Суда  (1898  г.)»  утвердившаго  законъ,  изданный  въ  Ют1Ь  о  восьми* 
часовомъ  рабочемъ  щЪ  въ  рудникахъ  и  плавильныхъ  заводахъ,  а 
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также  законъ,  изданный  въ  Канза(гЬ,  наблюдается  заи-Ьтная  тенденц1я 
въ  пользу  признан1я  подобныхъ  м'Ьръ  вполне  Бовституц1онныии  ^). 

Третья  форма  фабритнаго  законодательства— это  защита  жизни, 
организма  и  здоровья  рабочаго.  Когда  обнаружилось,  съ  какой  по- 
разительной легкостью  рабоч1е  калечатся  и  убиваются  на  фабрикахъ 
и  заводахъ,  государство  вм1Ьшадось  и  потребовало  введен1я  различ- 
ныхъ  предохранительныхъ  приспособлен^.  Въ  настоящее  время  за- 
коны о  предохранен1и  рабочихъ  отъ  несчастныхъ  случаевъ  введены 
почти  повсюду,  хотя  проводятся  они  въ  жизнь  далеко  не  одинаково. 
Отъ  охраны  жизни  до  охраны  здоровья  одинъ  шагъ;  въ  такъ-назы- 
ваемыхъ  «опасныхъ  производствахъ»  введен1е  санитарныхъ  м1&ръ 
далеко  не  безполезно.  Въ  настоящее  время  въ  Америке  принцияъ 
охраны  труда  начинаетъ  прим1Ьняться  къ  «потогонныиъ»  мастерскимъ 
(злчгеае-вЬор^)  или  къ  такъ-называемымъ  паразитическнмъ  производ- 
ствамъ:  въ  Массачузетс1^  и  Нью-1орк1^,  наприм'Ьръ,  для  производства 
на  дому  готоваго  платья,  искусственныхъ  цв1Ьтовъ  и  сигаръ  тре- 
буется особое  разр'Ьшен!е.  Въ  данномъ  случае  мы  им'Ьемъ  д'бло  съ 
попыткой  подвести  домашнюю  промышленность  подъ  дФйств1е  фабрич- 
наго  законодательства. 

2)  Что  касается  услов1й  оплаты  труда,  то  зд'Ьсь  встр1Ьчаются  дв-Ь 
главный  формы  законодательства.  Одна  изъ  нихъ  касается  обезпе- 
чен1я  уплаты  заработка.  Главный  злоупотреблен1Яу  встр16чающ1яся 
зд«сь,  это  несвоевременная  выдача  заработной  платы  и  расплата 
товарами  (^гпск  8уз(ет):  вместо  заработной  платы  рабочему  выдаются 
особый  марки,  на  который  онъ  можетъ  закупать  товаръ  въ  фабрич- 
ной лавк1Ь.  Въ  Европ'Ь  ^гиск  зувсет  была  въ  значительной  степени  уни- 
чтожена закономъ,  требующимъ  выдачи  заработной  платы  наличными. 
Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  расплата  товарами  воспрещается;  но  это 
воспрещен1е  касается  только  акц1онерныхъ  предпр1ят1й;  вс1^  усил1я 
распространить  его  и  на  индивидуальныхъ  предпринимателей  оказы- 
ваются тщетными,  благодаря  судебнымъ  рЪшен1ямъ,  признающимъ 
подобное  воспрещен1е  нарушен1емъ  ссвободы  договора». 

Въ  то  время  какъ  Америка  тащится  въ  этомъ  отношен1и  позади 
Европы,  о&к  он1Ь  одинаково  колеблются  ввести  другую  форму  законо- 
дательнаго  регулирован1я  заработной  платы,  недавно  введенную  въ 
Австралаз1Иу  именно,  законъ  о  минимум'Ь  заработной  платы.  Законъ 

^)  Эта  тенденц1я  была  нарушена  р'Ьшев1емъ  Верховнаго  Суда  въ 
1905  г.,  признавшаго  неконституц1оннымъ  нью-1оркск1й  законъ  о  десяти- 
часовомъ  рабочеиъ  дн*  для  будочниковъ.  Это  р'Ьшен1в,  по  всей  вЪроят- 
ностВу  будетъ  им'Ьть  лишь  временное  значен1е. 
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этотъ  былъ  изданъ  впервые  въ  ВиБТор1я  въ  1896  г.  я  распростра- 
нялся первоначально  лишь  на  изв^стныя  «потогонный»  производства: 
въ  настоящее  время  онъ  принять  въ  большинстве  волоШЙ,  е  д1Ь8ств!е 
его  распространяется  на  ц'Ьлый  рядъ  отраслей  промышленности.  Въ 
тъхъ  производствахъ,  гдф  оплата  труда  признается  недостаточной 
для  удовлетвореШя  насущныхъ  потребностей  (сит1п^  1^й§:е8»),  оффи- 
ц1альныя  учрежден1я  или  комисс1н,  составленныя  изъ  предпринима- 
телей и  рабочихъ,  устанавливаютъ  определенный  иинииумъ  зара- 
ботной платы.  Уровень  заработной  платы,  установленный  такииъ 
образомъ,  считается  обязательныиъ  для  всего  даннаго  производства. 
Въ  Европе  и  Америке  наиболее  тЬсно  примыкаетъ  въ  этой  системе 
законодательное  регулирован1е  заработной  платы  служащихъ  въ  му- 
ниципальныхъ  предпр1ят1яхъ,  а  также  предъявлен1е  къ  подрядчиваиъ, 
исполняющииъ  общегосударственныя  работы,  трббован1я,  чтобы  зара- 
ботная плата  на  этихъ  работахъ  была  не  ниже  господствующей  въ 
данное  время  нормы.  Хотя  австралШская  система  оказалась,  въ  общенъ 
и  целомъ,  удовлетворительной,  темъ  не  менее  введен1е  ея  въ  госу- 
дарствахъ,  промышленность  которыхъ  подвержена  постояннымъ  изме- 
нен1ямъ  въ  связи  съ  местной  и  иностранной  конкурешией,  сопря- 
жено, очевидно,  съ  врупнымъ  рискомъ.  Несмотря  на  это,  вполне  воз- 
можно, что  въ  конце  концовъ  аналогичные  методы  будутъ  признаны 
полезныии  и  у  насъ,  въ  Америке. 

3)  Мы  подошли,  наконецъ,  въ  законодательству,  касающеиуся 
последств1Й  труда.  Оно,  въ  свою  очередь,  лринииаетъ  две  главныя 
формы.  Самая  важная — это  ответственность  предпринимателей  за 
несчастные  случаи  съ  рабочими.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  это 
законодательство  ограничивается  правилами  объ  «обязательномъ 
риске»  (1тр11е(1  пзк)  и  закономъ  о  сослуживцахъ  (еошшоп  етр1оу- 
теп!  ог  Ге11о\\г  зегтапе).  Правила  объ  «обязательномъ  риске»  уста- 
навливаютъ, что  рабоч1й,  поступая  на  работу,  добровольно  беретъ  на 
себя  связанный  съ  работой  рискъ.  Второй  законъ  состоитъ  въ  тоиъ 
что  если  увечье  причинено  по  вине  управляющаго  или  служащаго 
(а§^еп1),  последшй  долженъ  быть  разсматриваемъ  какъ  «сослуживецъ» 
рабочаго,  и  хозяинъ  не  несетъ,  поэтому,  никакой  ответственности. 
11ри  такой  системе  предпрцриматель  фактически  избавленъ  отъ  всякой 
ответственности. 

Въ  Европе  оба  эти  принципа  давно  отвергнуты.  Доктрина  «обя- 
зательнаго  риска»  была  запенена  доктриной  професс1ональнаго  риска. 
Было  признано,  что,  исключая  случаевъ  явной  небрежности,  рабоч1й 
не  можетъ  считаться  ответственнымъ  за  понесенныя  имъ  увечья. 
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При  поступден1и  на  работу  онъ  дишенъ  возможности  выбора.  Рискъ, 
сопряженный  съ  работой,  не  дияный,  а  коллективный;  онъ  присущъ 
самой  професс1и  и,  какъ  таковой,  долженъ  входить  въ  'издержки 
производства,  подобно  расходаиъ  по  страхован1ю  отъ  другихъ 
видовъ  риска.  Что  же  касается  закона  о  «сослуживцахъ»,  возннк- 
шаго  еще  въ  пер1одъ  цехового  строя,  то  въ  наше  время,  съ  его 
крупными  промышленными  предпр1ят1ями,  онъ  утерялъ  всякШ  сиыслъ. 
Считать  управляющаго  жел'Ьзной  дорогой  и  сцФпщика  вагоновъ 
«сослуживцами»  только  потону,  что  оба  они  получаютъ  жалованье, 
было  бы  чист1&йшимъ  абсурдомъ.  Старый  законъ  постепенно  замФ- 
няетея  новыми  законоположениями;  но  ни  въ  одномъ  амеркканскомъ 
штат'Ь  еще  не  проведенъ  полностью  законъ  о  вознагражден1и  рабо- 
чяхь  за  увЪчья,  который,  подобно  англ1йскому  закону  1897  года, 
открыто  возлагалъ  бы  всю  ответственность  за  несчастные  случаи 
на  предпринимателей.  Единственная  попытка,  предпринятая  въ 
1902  году  въ  МерилендЬ,  была  недавно  (1905  г.)  признана  некон- 
ституц1онной. 

Друг1я  государства  Европы,  точно  такъ  же  какъ  и  Австрал1я,  пошли 
значительно  дальше  и  ввели  у  себя  обязательное  страхован1е  рабо- 
чихъ.  Введенная  впервые  въ  80-хъ  годахъ  въ  Гер|1ан1и,  эта  система 
получила  быстрое  распространеШе.  Страхован1е  бываетъ  троякаго 
рода:  отъ  несчастныхъ  случаевъ,  отъ  бол-Ьзни  и  отъ  старости,  при 
чемъ  прен1и  уплачиваются  въ  убывающей  прогресс1и  предпринимате- 
лями, государствомъ  и  рабочини.  Америка,  очевидно,  еще  не  созрела 
для  введен1я  подобныхъ  иетодовъ;  но  вм(сг6  съ  распространен1емъ 
духа  общественной  солидарности  экономичеекая  законность  системы 
страхован1я  будетъ  въ  концЬ  концовъ  признана  всЪми.  Эта  система 
представляетъ  собою  попытку  перенести  на  общество,  какъ  нацФлое, 
сод1альныя  тяжести  современной  индустр1и,  съ  ея  постоянными  коле- 
бан1ями,  рискомъ  и  необезпеченностью. 


182.  Рабоч1я  органи8ац1и— ихъ  ц'Ьль  и  функц1и. 

Рядомъ  съ  усил1ями  государства  помочь  рабочимъ  добиться  ра- 
зумнаго  равенства,  сами  рабоч1е  пытались  улучшить  свое  положен1е 
путемъ  коллективной  деятельности,  путемъ  организацШ.  Въ  действи- 
тельности, государственный  реформы  были  въ  значительной  степени 
резудьтатомъ  организованной  деятельности  рабочихъ.  Рабоч1е  союзы, 
организованные   по    отдельнымъ   професс1ямъ,    получили    назван1е 
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наго  производства  въ  цЪляхъ  усовершенствован1я  типа,  то  можно  Л1 
порицать  рабочаго,  преслЪдующаго  ту  же  цЪль?  Наконецъ,  нетодъ, 
практикуемый  трэдъ-юн1онаии,  это — нетодъ  всякой  денократ1и.  Демо- 
врат1я — самая  трудная  форма  правден1я,  такъ  какъ  ея  усп1^хъ  зави- 
ситъ  отъ  высокаго  уровня  массы.  Прогреосъ  состоитъ  не  въ  токъ, 
чтобы  воспитывать  аристократовъ  за  счетъ  массы,  а  въ  томъ,  чтобы 
поднять  массу  до  уровня  передовыхъ  людей.  Подобно  всякой  демо- 
врат1и,  трддъ-юн1онизмъ  стремится  поднять,  а  не  понизить  уровень 
массы. 

Установлен1е  опред'Ьленной  нормы  заработной  платы  находится 
въ  кажущемся  противор(ч1и  съ  требован1емъ  нормальнаго  рабочаго 
дня,  такъ  какъ  первое  предполагаетъ  максимумъ,  а  посл1кднее— 
минимумъ.  Въ  действительности,  однако,  между  ними  н1^тъ  никакого 
существеннаго  различ1я.  На  фабрике  всФ  должны  начинать  и  оканчи- 
вать работу  въ  одно  и  то  же  время,  такъ  какъ  вс1Б  зависятъ  отъ 
машины.  Если  разрастаются  сверхурочныя  работы,  то  въ  нихъ  уча- 
ствуютъ  лишь  желающ1е;  въ  послФднемъ  случа1С  часовая  заработная 
п.1ата  неизбежно  падаетъ.  Борьба  за  сокращен1е  рабочаго  дня  есть 
въ  действительности  борьба  за  повышен1е  нормы  заработной  платы. 
Опытъ  повазалъ,  что  при  введен1и  новыхъ  машинъ  сокращеЛе  рабо- 
чаго дня  вполне  совместимо  съ  повышеШемъ  заработной  платы. 
Соответственно  различнымъ  услов1ямъ  въ  отдельныхъ  производствахъ, 
рабоч1й  день  въ  большей  части  Соединенныхъ  Штатовъ  составляеть 
въ  настоящее  время  десять,  девять  и  даже  восемь  часовъ.  Максималь- 
ная продолжительность  рабочаго  дня,  какъ  и  минимумъ  заработной 
платы,  стремятся  нивеллировать  услов1я  труда  путемъ  ихъ  общаго 
подъема. 

Успешная  борьба  тр8Дъ-юн1оновъ  за  уравнен1е  уеловШ  труда 
оказываетъ  нарабочихъ  неизменно  благотворное  вл1ян1е.  Тамъ,  где 
по  существующимъ  услов1ямъ  высокая  заработная  плата  является 
экономически  выгодной,  она  можетъ  идти  рука  объ  руку  съ  конеч- 
ными интересами  какъ  предпринимателя,  такъ  и  всего  общества  въ 
целомъ.  Еогда  же  мы  подходимъ  къ  другой  стороне  деятельности 
трэдъ-юн1оновъ— къ  ихъ  попыткамъ  ограничить  предложен1е  труда— 
вопросъ  представляется  несколько  более  сложнымъ. 

Попытки  эти  прннимаютъ  три  различный  формы— прербкав1й 
изъ-за  пределовъ  отдельныхъ  професс1й,  ограничены  ученичества  и 
ограничен1я  производства.  Что  касается  первой  формы,  то  не  нал5 
недоразуменШ  вызываютъ  споры  между  самими  трддъ-юн1онами  по 
вопросу  о  томъ,  какой  трэдъ-юн1онъ  имеетъ  право  на  данный  родъ 
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труда.  Эти  споры  о  юриедикц1и  отд1^ьныхъ  трддъ-юн1оновъ  каса- 
ются н^^волькихъ  пунБтовъ:  а)  при  появлбн1и  новаго  трэдъ-юнЮна 
на  данной  территор1и  возникаетъ  спорь  между  нимъ  и  прежнииъ 
союзомъ,  работающииъ  на  той  же  территор1и;  Ъ)  иногда  трудно  бы- 
ваетъ  провести  деиарвац1онную  лин1ю  между  различными  родами 
работъ,  охватываемыхъ  данной  арофесс1ей^  и  тогда  родственные  союзы 
спорягь  мещу  собою,  какому  именно  союзу  должны  подчиняться 
данныя  категор1и  труда;  с)  когда  растущая  спец1ализац1я  индустр1и 
вызываетъ  къ  жизни  новый  трддъ-юн1онъ,  отдФляющ1йся  отъ  стараго 
союза,  между  ними  возникаетъ  обыкновенно  организац1онный  споръ: 
(1)  нер^Бдки  споры  по  вопросу  о  професс1ональной  автоном1и,  вызы- 
ваемые т1^мъ  обстоятельствомъ,  что  одни  союзы  организованы  по 
производствамъ  и  охватываютъ  вс1кхъ  рабочихъ,  занятыхъ  въ  дан- 
ной отрасли,  тогда  какъ  друг1е  трэдъ-юн1оны  охватываютъ  лишь  ра- 
бочихъ,  занятыхъ  въ  сек1ияхъ  или  професс1яхъ,  входящихъ  въ  рамки 
даннаго  производства.  ВсЬ  эти  юрисдикц1онные  споры  представляютъ 
собою  попытку  перенести  старую  доктрину  о  неприкосновенности  изъ 
области  капитала  въ  область  труда.  Во-вторыхъ,  трэдъ-юн1оны  не- 
редко настаиваютъ  на  чрезм'Ьрно  длинномъ  пер1од1Ь  ученичества  и 
стремятся  ограничить  число  ученнковъ,  или  же  требуютъ  отъ  новыхъ 
членовъ  уплаты  высокихъ  вступительныхъ  взносовъ.  Въ-третьихъ 
они  часто  протестуютъ  противъ  введен1я  новыхъ  машинъ  или  новыхъ 
методовъ  производства,  и  когда  ихъ  протестъ  остается  тщетнымъ, 
они  пытаются  ограничить  производство,  сокращая  интенсивность  сво- 
его труда. 

Ясно,  что  вс1^  эти  методы,  вообще  говоря,  не  выдерживаютъ 
критики.  Если  в1^рно,  что  заработная  плата  зависитъ  отъ  произво- 
дительности труда,  то  всякая  попытка  ограничить  посл1^дннюю  дол- 
жна повлечь  за  собой  понижен1е  заработной  платы.  Мног1е  трэдъ- 
ЮН10НИСТЫ  полагаютъ,  что  существуетъ  опред^енное  количество 
работы,  которая  должна  быть  выполнена;  что  если  ея  не  выполнить 
ихъ  союзъ,  то  за  нее  возьмется  другой,  и  что  если  въ  союз1^  меньше 
членовъ,  или  они  работаютъ  меньше  часовъ,  или  уменьшается  число 
машинъ,  то  заработная  плата  каждаго  изъ  нихъ  будетъ  выше.  Эта 
рабочая  теор1я  «постояннаго  фонда  работы»  столь  же  ошибочна, 
Еакъ  и  «капиталистическая  теор1я  постояннаго  фонда  заработной  платы» 
н  приводить  къ  тЬмъ  же  ошибочнымъ  заключен1ямъ. 

Оъ  изв']^стной  точки  зр'Ьн1я,  однако,  эти  методы  не  являются  аб- 
солютно отрицательными.  Споры  о  юрисдикц1и  отд'Ьльныхъ  трэдъ- 
юн1оновъ  вызываются  иногда  стремлен1емъ  воспрепятствовать  пони- 
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жен1ю  заработной  платы  всл(дств1б  перехода  значительной  части  ра- 
ботъ  въ  рабочимъ,  привывшииъ  въ  низшей  оплагЁ  труда.  Попытки 
ограничить  число  ученивовъ  вызываются  нер'Бдво  требованЮиъ  над- 
лежащей црофесс1ональ&ой  подготовки  или  желан1еиъ  воспрепятство- 
вать паденш  заработной  платы  всЬхъ  рабочихъ  до  уровня  оплаты 
ученичесваго  труда.  Стреилен1е  установить  максимальную  выработку 
можетъ  обусловливаться  т'Ьии  же  причинами,  воторыя  вызываютъ  и 
требоваШе  нормальнаго  рабочаго  дня,  именно.  желан1емъ  воспрепят- 
ствовать отд1^льнымъ  рабочимъ  понизить  общую  норну  заработка. 
Еороче  говоря,  хотя  ограничен1е  выработки  противоречить  основнымъ 
принципамъ  политической  дконои1и  и  не  выдерживаетъ  никакой  кри- 
тики, оно  въ  изв^стныхъ  случаяхъ  можетъ  способствовать  уравнбИ1Ю 
услов1й  труда  и  такимъ  образомъ  им'Ьть  за  собою  н1&которое  оправ- 
дан1е.  Ии1№тъ  ли  это  ограничен1е  положительное  или  отрицательное 
значен1е — это  можетъ  быть  опред'1^лено  лишь  посл1^  тщательнаго  изу- 
чен1я  каждаго  индивидуальнаго  случая. 


183.  Методы  професс1ональнаго  движен1я. 

Мы  разсмотр'&ш  задачи  професс1ональныхъ  союзовъ;  скажеиъ 
теперь  несколько  словъ  о  средствахъ,  прим'Ьняемыхъ  для  нхъ  осу- 
ществлен1я.  Въ  качеств'^  боевыхъ  организацШ  трддъ*юн1оны  упо- 
требляюсь два  главныхъ  средства— -стачку  и  бойкотъ.  Усп1Ьхъ  стачки 
или  оставленШ  работъ  по  общему  уговору  зависитъ  отъ  уи1^н1я  вос- 
препятствовать другимъ  рабочимъ  занять  мЪста  бастующнхъ.  Необ- 
ходимость подобнаго  образа  дМств1й  приводить  рабочихъ  въ  вон- 
фливтъ  съ  закономъ.  Свобода  стачекъ  давалась  рабочимъ  весьма  не- 
охотно. Сначала  суды  считали  всякую  стачку  нелегальной  и  наказы- 
вали за  нее  какъ  за  тайный  заговоръ;  зат1^мъ  стачка  признавалась 
сл^дств1бмъ  злого  умысла;  поздн'Ье  суды  начали  различать  различ- 
ные мотивы,  вызвавш{е  стачку,  особенно  въ  случаяхъ  «стачекъ  по 
сочувств1ю»,  и,  наконецъ,  въ  настоящее  время  вопросъ  о  мотивахъ 
устраняется  совершенно  и  суды  признаютъ  право  стачекъ,  какъ  та- 
ковыхъ.  Но  право  стачекъ  влечетъ  за  собою  и  право  выставлен1я 
пикетовъ.  Когда  выставлен1е  пикетовъ  выражается  въ  мирномъ  уб1^е- 
н1и,  им-Ьющемъ  ц1^ью  побудить  другихъ  не  ходить  на  работу,  оно 
законно;  когда  же  оно  вырождается  въ  рядъ  насильственныхъ  д1^В- 
СТВ1Й  и  безпорядковъ,  оно,  разум'Ёется,  недопустимо  и  подлежитъ  су- 
ровому наказан1ю. 
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Истор1я  стачевъ  въ  течен1б  поел1^дняго  полув1Ька  приводить  насъ 
Бъ  четыреиъ  подоженШмъ.  1)  Потери  стачечниковъ  сильно  преуве- 
личивались. Одна  успешная  стачка  часто  вознФшаетъ  потери,  понесен- 
выя  при  вс1^хъ  другихъ  стачвахъ,  включая  сюда  и  проигранныя. 
Главное  зло — это  разстройство  промышленности  и  вл1ян1е  стачки  на 
потребителя.  2)  Ви'ЬсгЬ  съ  роетоиъ  лрофессЮвальнаго  движен1я  на* 
блюдается  заметное  улучп1ен1е  въ  иетодахъ  веден1я  стачевъ.  Насил1е 
и  кровопролит1е  теперь  не  тавъ  часты,  вавъ  раньше.  3)  Стар^йш^ 
професс1ональные  союзы  прпб1№аютъ  къ  стачвЬ  лишь  какъ  въ  по- 
следнему средству;  но  разъ  стачва  начата,  она  считается  для  рабо- 
чихъ  значительно  бол1Ье  выгодной,  ч^мъ  это  было  н1Ьсвольво  деся- 
тилМй  тому  назадъ.  Стачки,  санвц1онированныя  центральными 
тчрежден1ями,  происходятъ  въ  настоящее  время  р&ке  и  венчаются 
усп1Ьшн'Ье,  ч^мъ  не  сднвц1онированныя.  Въ  общемъ  и  ц^ломъ,  трэдъ- 
юн1онизмъ  овазался  консервативной  силой.  4)  Исходъ  стачки  зави- 
ситъ  въ  значительной  степени  отъ  отношен1я  въ  ней  общественнаго 
инен1я;  стачка  уже  не  разсматривается  теперь  вавъ  частное  д1^о, 
касающееся  лишь  предпринимателя  и  рабочихъ.  Стачва  углевоповъ 
въ  1902  г.  была  выиграна,  а  стачва  нью-1орвсвихъ  трамвайныхъ  ра- 
бочихъ была  проиграна  почти  исключительно  потому,  что  въ  первомъ 
случа'Ь  общественное  мн1Ьн<е  относилось  въ  рабочиыъ  благопр1ятно, 
во-второмъ  же— отрицательно,  считая  стачву  начатою  безъ  достаточ- 
наго  основав]я.  Нижеприводимая  д1аграмма  повазываетъ  исходъ  ста- 
чевъ въ  Соединенныхъ  Штатахъ  отъ  1880  до  1900  года. 

Второй  методъ  современнаго  професс1ональваго  движен1я  —  это 
бойвотЪу  или  попытва  рабочихъ  побудить  третьихъ  лицъ  превратить 
€ношен1я  съ  даннымъ  предпринимателемъ.  Въ  своемъ  отрицательномъ 
ввд^  бойвотъ  принимаетъ  форму  лебэля,  гарантирующаго  публив1&, 
что  данный  товаръ  изготовленъ  при  услов1яхъ,  одобренныхъ  трэдъ- 
юн10Номъ,  или  же  форму  €&кльаъ  списвовъ»,  увазывающихъ  на 
П  фирмы,  воторыя  спец1ально  ревомендуются  трддъ-юн1онами  въ 
виду  выполнен1я  ими  требованШ  посл']^днихъ.  Въ  своемъ  положитель- 
номъ  вид'Ь  бойвотъ  принимаетъ  форму  «черныхъ  списвовъ»  или  же 
собственно  бойвота.  Однаво,  назван1е  «черныхъ  списвовъ»  (Ыаск 
1Ь1)  применяется  обывновенно  въ  списвамъ  или  цирвулярамъ  пред- 
принимателей, желающихъ  «очернить»  непр1ятныхъ  имъ  рабочихъ, 
меаду  темъ  вавъ  аналогичные  списки,  исходящ1е  отъ  рабочихъ,  на- 
зываются ипШг  Не!  (списки  предпринимателей,  отличающихся 
«несправедливымъ» — ипШг— отношен1емъ  въ  рабочимъ).  ИпЫг  Ив!; 
обывновенно  ограничивается  опубликован1емъ  назван1й  нежелатель- 
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ныхъ  фириъ;  собственно  же  бо1котъ  представдяетъ  собою  бол1^е  ра- 
дикальное средство,  ставящее  се&к  задачей  прекратить  всяк1я  д^Ьло- 
выя  сношеШя  съ  данныиъ  преднринииателеиъ.  Отрицательный  бой- 
котъ  обыкновенно  признается  закономъ;  положительный  же  бойвотъ 
считается  незаконныиъ,  хотя  новкйшее  законодательство  обнаружи- 
ваетъ  тенденц1ю — иравда,  не  столь  ясно  выраженную,  кавъ  въ  во- 
нросЪ  о  стачкахъ,— взглянуть  на  д'Ьло  шире  и  разр'Ёшить  вопросъ 
въ  зависимости  отъ  его  отношен1я  въ  соШальноиу  прогрессу. 

Наибол'Ье  жгучииъ  вопросомъ  въ  аиериванскомъ  професс1ональ- 
нонъ  движен1и  за  последнее  время  является  вопросъ  о  работ1^  въ  «от- 
врытыхъ  предпр1ят1яхъ»  (ореп  вЬор).  Первоначально  «закрытынъ  пред- 
пр1ят1еиъ»  (с1о8е(1  $Ьор)  считалось  всякое  предпр1ят1е,  въ  воторомъ 
трэдъ-юн1онисты  не  должны  работать,  всл'Ьдств1е  ли  бойкота  или 
стачки.  Когда  бойкотъ  снимался  или  стачка  прекращалась,  предпр1я. 
Т1е  объявлялось  «открытымъ».  Но  въ  настоящее  время  «закрытымъ 
предпр1ят1емъ»  считается  всякое  предпр1ят1е,  закрытое  для  но-трэдъ- 
юн!оыистовъ;  «открытымъ>  предар1ят1е  называется  тогда,  когда  хо- 
зяинъ  его  можетъ  нанимать  на  работу  и  не-трддъ-юн1онистовъ.  Од- 
нако, и  теперь  еще  происходитъ  не  мало  недоразум1Ьн1й  нзъ-за  см^- 
шен1я  «закрытаго  предпр1ят1я»  и  «закрытаго  союза»  (с1о8ед  ппюп). 
«Открытый  союзъ»— тотъ,  который  открываетъ  широк1й  ^оступъ  но- 
вымъ  членамъ;  «закрытый  союзъ»  —  это  монопол1я.  Врядъ-ли  кто 
станетъ  защищать  ц'Ьлесообразность  существования  «закрытаго  пред- 
пр1ят1я»  и  «закрытаго  союза»;  весь  вопросъ  лишь  въ  ц1^есообраз- 
ности  сосуществован1я  «закрытаго  предпр1ят1я»  и  «открытаго 
союза». 

Въ  большинстве^  англ1йскихъ  и  во  многихъ  американскихъ  со- 
юзахъ  вопросъ  о  рабогЬ  въ  «закрытыхъ  предпр1ят1яхъ»  не  играегь 
никакой  роли.  Это  имЪетъ  мЪсто  таиъ,  1)  гд1Ь  договоры  заклю- 
чаются не  съ  индивидуальнымъ  предпринимателемъ,  а  съ  ихъ  сою- 
зомъ,  причемъ  06*6  стороны  заинтересованы  въ  томъ,  чтобы  не  дать 
конкурентамъ  пользоваться  особыми  преимуществами;  2)  гд'Ь  до- 
говоръ  распространяется  не  только  на  трдДъ-юн1овистовъ,  но  и  на 
рабочихъ,  не  входящихъ  въ  трэдъ«юн1оны,  такъ  что  предпринимателю 
н'Ьтъ  особаго  разсчета  нанимать  не  трэдъ-юн1онистовъ,  разъ  имъ  при- 
ходится платить  столько  же,  сколько  и  трддъ-юн1онистамъ;  8)  гд^ 
конфликты  между  трудомъ  и  капиталомъ  передаются  на  разр'Ьшен1е 
третейскаго  суда.  Тамъ,  гд4  одно  изъ  этихъ  услов1й  отсутствуетъ, 
вакъ  наприм'Ьръ  въ  строительномъ  ^ЪЛ  и  производств'^  готоваго 
платья,  «открытому   союзу»   приходится  очень  трудно  и  требование 
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«закрытаго  предпр1ят1я»  становится  часто  уб10в1виъ  вше  ^иа  поп 
существован1я  трддъ-юн1она.  Это  же  обстоятельство  объясняетъ  наиъ, 
почему  въ  одняхъ  случаяхъ  непринадлежность  рабочаго  иъ  традъ- 
юн1ону  не  считается  предосудительной,  тогда  и^  въ  другихъ  такой 
рабочШ  клеймится  какъ  «скэбъ»  или  «штрейкбрехеръ»  и  считается 
предателемъ  или  ренегатомъ.  Въ  послФдненъ  сл7ча1^  апелдяц1я  пред- 
принимателя къ  священнымъ  правамъ  индивидуальной  свободы 
остается  гласомъ  воп1ющаго  въ  пустынФ,  такъ  какъ  рабоч1й  чувствуетъ, 
что  дЫствительная  свобода  его  класса  можетъ  быть  достигнута  лишь 
въ  результате  организованной  коллективной  деятельности,  а  проч- 
ность  организац1и  требуетъ  того,  чтобъ  не-трэдъ-юн1онисты  не  при- 
нимались на  работу.  Допустимо  ли  подобное  требован1е  или  нЪтъ — 
это  можетъ  быть  решено  лишь  послЪ  тщательнаго  разсиотр'Ьн1я  кон- 
кретныхъ  условШ.  Не  подлежитъ  сомнен1ю,  что  трэдъ-юнЮны  захо- 
дять  иногда  слишкомъ  далеко;  но  не  менее  безспорно  и  то,  что  не- 
давно основанный  союзъ  предпринииателей,  выставивш1й  на  своемъ 
знамени  «свободу  и  пр1емъ  на  работу  и  не-тр8дъ-юн1онистовъ>  («И- 
Ъег1;у  ап(1 1Ье  ореп  зЬор»),  тацже  не  лишенъ  крайностей.  Вопросъ  о 
трддъ-юн1онахъ  долженъ  ставиться  только  въ  такой  плоскости:  стре- 
мится ли  деятельность  союза  нивеллировать  или  же  ограничивать  трудъ, 
и  необходимо  ли  недопущен1е  не-трэдъ-юн1онистовъ  на  работу  для 
самого  существован1я  тр8дъ-юн1она? 

184.  Участ1е  въ  прибыли  и  кооперац1я. 

Кроме  заработной  платы,  представляющей  собою  обычный  методъ 
вознаграждены  рабочихъ,  есть  еще  две  системы  оплаты  труда.  Одна 
изъ  этихъ  системъ,  известная  подъ  назван1емъ  кооперац1и,  основана 
на  полномъ  отделен1и  капиталиста  отъ  рабочаго;  другая  система, 
оставляющая  за  капиталистомъ  его  старую  позиц1ю,  но  требующая 
участ1я  рабочаго  въ  результатахъ  промышленной  деятельности,  назы- 
вается въ  обыденной  жизни,  хотя  и  не  совсемъ  точно,  участ1емъ  въ 
прибыли. 

Мы  говоримъ  «не  совсемъ  точно»,  такъ  какъ  э^а  система  встре- 
чается въ  трехъ  формахъ:  одна  заменяетъ  собою  систему  заработной 
платы,  другая  играетъ  при  ней  вспомогательную  роль,  третья  пред- 
ставдяетъ  собою  видоизиенен1е  этой  системы.  Первая  называется  на 
техничесвомъ  языке  долевой  системой  (ргойис!  зЬагхп?),  вторая— 
системой  надбавокъ  (дахп  зЬагш^),  третья  же  представляетъ  собою 
участ1е  въ  прибыли  въ  собственномъ  смысле  этого  слова. 

делигманъ.  27 
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1)  Долевая  система  встр^^чается  чаще  всего  въ  зе11лед1Ь11я.  Одна 
сторона— зеилевлад'&ле1ф—даетъ  землю,  а  иногда  и  добавочный  ка- 
питалъ;  другая  сторона — фермеръ — ^доставляетъ  рабочую  силу;  про- 
дуктъ  дфлитоя  между  ними  въ  известной  пропорц1и.  Мы  назвали  эту 
систему  зам1^няющей  систему  заработной  платы,  тавъ  вавъ  возна- 
гражден1е  арендатора  не  есть  условленная  по  договору  заработная 
плата,  а  всец-Ёло  зависитъ  отъ  степени  производительности  его  труда. 
Вв!к  землед'Ьл1я  эта  система  встречается  особенно  часто  въ  рыболов- 
номъ  дЪл'Ь.  Тавъ,  наприм'Ьръ,  на  рыбныхъ  ловляхъ  въ  Глостер^^,  гд( 
капмталистъ  доставляетъ  рыболовное  судно,  харчи  и  снасти,  весь 
уловъ,  за  вычетомъ  извЪстныхъ  расходовъ  (на  покупку  льда,  бочекъ 
и  пресной  воды),  разделяется  поровну  между  влад^льцемь  судна  и 
рыбаками.  Эта  система  известна  подъ  именемъ  <Ьа1Г  1ау»  или  «зЬа- 
гш^  оп  Ьа1уе8» — «дЪлеШе  улова  пополамъ».  Богда  рыбаки  работаютъ 
на  собственныхъ  харчахъ  и  при  помощи  собственныхъ  рыболовныхъ 
снастей,  они  получаютъ  три  четверти  улова;  это  такъ-называемое 
«зЬагт^  од  №е  ^иа^^е^»  или  «^иа^1:6^  1ау».  Нередки  также  случаи, 
когда  рыболовы  получаютъ  даже  четыре  пятыхъ  всего  ^лова.  При 
ловле  неводомъ  каждый  работникъ  получаетъ  поровну;  въ  другихъ 
случаяхъ  доля  каждаго  определяется  размеромъ  произведеннаго  имъ 
улова.  Рыбаки  предпочитаютъ  эту  систему  постоянной  заработной 
плате,  вследств1е  большей  связи  между  вознагражден1емъ  и  волмче- 
ствомъ  затраченнаго  труда.  При  ловле  рыбы  требуется  неустанная 
энерг1я,  и  рыбаки  не  склонны  ставить  свой  заработокъ  въ  зависи- 
мость отъ  ленивыхъ  или  неумелыхъ  работниковъ.  Съ  своей  стороны 
и  капиталистъ  также  предпочитаетъ  эту  систему,  какъ  более  для 
него  выгодную.  Несколько  аналогичная  система  сохранилась  въ  корн- 
вал1йскихъ  рудникахъ,  где  отдельные  участки  предоставляются  темъ 
группамъ  рабочихъ,  который  обязуются  доставить  владельцу  опреде- 
ленное количество  руды.  Во  всехъ  этихъ  случаяхъ  заработокъ  рабо- 
чихъ зависитъ  исключительно  отъ  степени  ихъ  работоспособности,  а 
не  отъ  прибыли  капиталиста.  Тамъ,  где  ценность  продукта  зависитъ 
отъ  искусства  предпринимателя,  какъ,  напримеръ,  въ  обыкновенныхъ 
промышленныхъ  предпр1ят1яхъ,  система  участ1я  въ  прибыли  непри- 
менима. 

2)  Ближайшая  форма  участия  въ  прибыли — система  надбавокъ— 
признаетъ  существован1е  наеинаго  рабочаго,  какъ  такового,  но  пре- 
доставляетъ  ему  добавочное  вознагражден1е,  въ  целяхъ  усилен1я  ин- 
тенсивности его  труда.  Въ  действительности,  и  эта  система  не  есть 
еще  собственно  участ1е  въ  прибыли,  такъ  какъ  добавочная  сумма  не 
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зависитъ  отъ  действительной  прибыли  и  должна  уплачиваться  неза 
зисимо  отъ  того,  получается  ли  прибыль  или  н'ётъ.  Иногда  ата  си- 
стема называется  «системой  прогрессивной  заработной  платы»,  «си* 
^емой  наградныхъ»  и  т.  п.  НемноПе  опыты,  сделанные  въ  этомъ 
направлен^,  ув1Бнчались  успЪхомъ;  но  что  касается  аиериканскихъ  ра- 
бочихъ,  то  они  относятся  Бъ  этой  систем^Ь,  въ  общемъ,  отрицательно. 
Тавъ  вакъ  зта  система  основана  на  минимуме  заработной  платы, 
увеличиваемой  въ  н'Ьвоторыхъ  случаяхъ  наградными,  то  трэдъ-юн1о- 
нисты  обыкновенно  опасаются,  вакъ  бы  прибавка,  полученная  неко- 
торыми рабочими  подъ  видомъ  наградныхъ,  не  была  болФе  чФмъ  от- 
нята понижен1емъ  минимальной  заработной  платы.  И  они  предпочи- 
таютъ  поднять  уровень  заработной  платы  для  всЪхъ,  ч^иъ  увели- 
чить прем1ю  для  нФкоторыхъ. 

3)  Наконецъ,  последняя  форма  участ1я  въ  прибыли  состоитъ  въ 
томъ,  что  31фаботная  плата  остается  прежней,  но  рабоч1й  договоръ 
11редусматриваетъ  участ1е  рабочаго  въ  действительной  прибыли.  Въ 
данномъ  случае  рабоч1й  получаетъ  не  только  заработную  плату,  но 
л  прибыль,  и  система,  поэтому,  совершенно  правильно  называется 
участ1емъ  въ  прибыли.  Эта  система  принимаетъ  разнообразный  формы 
дногда  дивидендъ  выдается  наличными,  иногда  же  прибыль  отчи- 
сляется въ  особый  фондъ  или  выдается  акц1ями  данной  компан1и. 
Оиетема  эта  въ  высшей  степени  плодотворна,  такъ  какъ  увеличиваетъ 
производительность  труда  и  способствуетъ  сохранен1ю  промышленнаго 
мира.  Но  и  здесь  опытъ — въ  особенности,  американск1й — указалъ  на 
четыре  препятств1я,  сопряженный  съ  этой  системой:  а)  она  предпо- 
лагаетъ  въ  предпринимателе  наличность  необыкновенно  широкаго 
взгляда  на  вещи;  Ъ)  она  предполагаетъ,  что  рабоч1й  выполняетъ  свои 
ч)бязанности  недостаточно  добросовестно  и  въ  то  же  время  достаточно 
развить  для  пониман1я  выгоды  усилен1я  интенсивности  своего  труда; 
•с)  она  предполагаетъ  существован1е  прибыли,  тогда  какъ  большинство 
лромышленныхъ  предпр1ят1Й  даетъ  убытокъ;  с1)  она  усложняетъ  ра- 
боч1й  договоръ,  вводя  въ  него  новый  элементъ  возможныхъ  вон- 
•фликтовъ  на  почве  установлен1я  размера  прибыли. 

Въ  то  время,  какъ  все  эти  формы  участ1я  въ  прибыли  покоятся 
на  признан1и  капиталиста,  какъ  такового,  система  промышленной 
.кооперац1и  представляетъ  собою  попытку  устранить  капиталиста, 
-соединить  въ  одномъ  лице  функц1и  рабочаго,  капиталиста  и  предпри- 
нимателя. Въ  такихъ  странахъ,  какъ  Англ1я,  где  не  существуетъ 
крупныхъ  универсальныхъ  магазнновъ,  потребительная  кооперац1я 
ллн  такъ  называемый  кооперативный  лавки  могутъ  принести  потре* 
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битедю  известную  пользу.  9ь  такнхъ  странахъ^  какъ  Гериан1я  жмш 
Ита1)я,  гдА  вредитныя  учревдейя  иало  развиты  и  гд1  я]г(ется  ыаесь 
яезанятыхъ  людей,  готовыхъ  посвятнть  себя  общественному  благу^ 
кооперативные  банки,  особенно  въ  зенледЪльческнхъ  овругахъ,  ио- 
гутъ  ручаться  изв16стнымъ  успФхонъ.  Въ  извФстныхъ  елучшхъ 
система  кооперативнаго  кредита,  напримФръ,  строительныя  товарище- 
ства и  кредитный  общества  въ  Соедияенныхъ  Штатахъ,  могутъ  вы- 
полнять весьма  полезный  функц1и.  Но  какъ  попытка  заменить  собою 
систему  заработной  платы  или  какъ  общШ  путь  къ  соц1альному  пе- 
реустройству, производительная  кооперац1я  достигла  весьма  незначи- 
тедьныхъ  результатовъ,  а  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  завершилась 
даже  почти  полной  неудачей.  УспФху  пргазводительной  коопбрац1и 
препятствуютъ  обыкновенно  пять  причинъ:  1)  отсутств1е  достаточнаго 
основного  капитала;  2)  недосгатокъ  организаторскихъ  талантовъ; 
3)  нежелан1е  платить  достаточно  высокое  жаловайе,  которое  могло 
бы  привлечь  выдающихся  руководителей,  4)  взаимное  недов1Ьр1б  и 
отсутствЮ  истиннаго  кооперативнаго  духа;  5)  опасность,  въ  случаЪ^ 
усп'Ьха,  превращен1я  въ  обычную  акц1онерную  компанию.  Считаясь, 
съ  челов1&ческой  натурой,  какъ  она  есть,  мы  должны  признать,  чта 
ни  участ1е  въ  прибыли,  ни,  т1&мъ  менЪе,  кооперац1я  не  могутъ  явиться 
соц1альной  панацеей  или  непосредственнымъ  практическимъ  средствомъ 
для  устранены  темныхъ  сторонъ  современной  промышленности. 


185.  Примирительныя  камеры  и  третейск1е  суды. 

Экономистъ,  СТ0ЯЩ1Й  на  государственной  точк1^  зр1Бн1я,  долженъ 
принять  за  основу  челов1^чбсвую  природу  въ  томъ  ея  тц%  какъ  она. 
встречается  въ  действительности.  Путь  къ  промышленному  миру  сл1Б- 
дуетъ  искать  на  почв'Ь  существующихъ  промышленныхъ  условШ.  Въ 
то  время,  какъ  восторженные  идеалисты  сл1^довали  за  блудящими 
огнями  соШализма  и  кооперацШ,  прозорливые  практическ1е  люди 
вырабатывали  дМствительные  методы  иедленнаго  и  неуклоннаго  про* 
гресса.  Эти  методы  покоятся  на  открытомъ  признан1и  обеими  сторо- 
нами выгоды  воллективнаго  договора. 

Конфликты  между  трудомъ  и  капиталомъ  могутъ  быть  улажены 
до  или  посл-Ь  того,  какъ  они  достигаютъ  своего  апогея.  Когда  стачка 
иди  локаутъ  уже  объявлены,  трудно  устранить  чувство  раздражен1я 
или  злобы.  Въ  промышленности,  какъ  и  въ  политике,  возстановить 
миръ  трудн-бе,  ч*мъ  сохранить  его.  Но  этотъ  урокъ  усваивается  лишь 
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^ъ  бомъшшшъ  трудонъ.  у  первобытвыхъ  народовъ  миръ  (рах)  пред** 
етавляетъ  собою  краткосрочный  договоръ  о  прекращеШи  обычныхъ 
вращдебныхъ  отношенШ;  у  цивилнзованныхъ  народовъ  нормальное 
состоян1е  мира  покомтса  на  взаниноиъ  признан!!  и  готовности 
д-блать  вааииныя  уступки.  УбФзБден1е,  что  сбожественное  право» 
находится  исключительно  на  одной  сторон16,  ведетъвъ  промышленности 
1БЪ  такимъ  же  печальнымъ  посл1Ьдств1ямъ9  какъ  и  въ  политик'к 

На  первыхъ  стад1яхъ  фабричной  системы  предприниматель  отка- 
зывался признавать  кого  бы  то  ни  было,  кромА  ивдивидуальнаго 
рабочаго;  на  ближайшей  зат^&мъ  стад1и  онъ  уже  начинаетъ  вступать 
въ  сношен1я  съ  представителями  занятыхъ  у  него  рабочихъ;  въ  наг 
стоящее  время  онъ  часто  признаетъ  бол(е  ц1к1есообразнымъ  имАть 
д'Ьло  съ  трэдъ-юн1ономъ,  какъ  съ  таковымъ.  Въ  начале  рабоч1й  мало 
считался  съ  лроизводствомъ;  стачки  отличались  ожесгоченвымъ  ха- 
рахтеромъ  и  сопровождались  пасил1емъ;  по  ыЩ  своего  усилен1я» 
трэдъ-юн1оны  отрезвлялись  сознан1емъ  отвбтственноети,  а  въ  настоящее 
время  главная  ихъ  функц1я  заключается  въ  предотвращен^  отачекъ 
и  улажен1и  конфликтовъ.  Въ  промышленности,  какъ  и  въ  политик'^, 
война— последнее  средство,  и  въ  тЪхъ  ограсляхъ^  гдЪ  стачш!  явля- 
ются скорее  исключен1емъ,  чФмъ  правиломъ»  этотъ  результатъ  до- 
стигается главнымъ  образомъ  путемъ  соглашен1й.  Соглашен1е  дости- 
гается лучше  всего  тамъ,  тцЪ  организованы  не  только  рабоч1е,  но  и 
предприниматели.  Подобно  тр8дъ-юн1онамъ,  ооюзы  предпринимателей, 
особенно  на  первой  стад1и  своего  развит1я,  отличаются  нетерпимостью^ 
мстительностью  и  близорукостью.  Къ  счастью,  опытъ  показываетъ, 
что  одинъ  фактъ  совм'Ьстныхъ  засЬданШ  представителей  об'Ьхъ  сто- 
ронъ  способствуетъ  смягчен1ю  недовЪр1я  и  враждебности  и  порождаетъ 
чувство  взаиинаго  уважен1я,  которое  является  вФрн'Ьйшей  гарант1ей 
мира.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  вступившихъ  на  путь  промышлен- 
Еыхъ  соглашенШ  несколько  позднее  Англ1и,  самостоятельное  движе- 
н1е  въ  зтомъ  направлен1и  было  сильно  двинуто  впередъ,  благодаря 
д1Бятельности  Нац1ональной  Гражданской  Фбдерац1и  (Ка(1опа1  Схую 
РейетаМои). 

Если  не  удается  достигнуть  соглашен1я  и  конфликтъ  разгораетсЯ| 
дальн1Ьйшая  попытка  уладить  его  принииаетъ  обыкновенно  форму 
третейскаго  суда.  Во  многихъ  случаяхъ  арбитру  или  третейскому 
^УДУ  въ  цЪломъ  удается  устранить  наибол'Ье  крупный  разноглас1я, 
прежде  чЪмъ  конфликтъ  достигаетъ  своего  апогея.  Тамъ,  гдф  отсут- 
ствуютъ  соотв1^тственныя  учреждены  для  улаженШ  конфликтовъ,  въ 
д-^ло   нер1^дко  вмешивается  само  правительство.  Когда  правительство 
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ограничивается  лишь  предложеШемъ  своихъ  услугь  въ  качестве 
третбйскаго  судьи,  какъ  это  ии'Ьетъ  м'Ьето  во  иногихъ  штатахъ  Аме- 
рики, его  посредничество  р1^дко  увеличивается  усп1^хоиъ.  Когда  же 
государственная  власть  принуждаетъ  противниковъ  придти  въ  какому- 
либо  соглашен1ю,  какъ  это  имЪетъ  и1^о,  наприи1^ръ,  въ  авст{ййскоК 
системен  принудительнаго  третейскаго  суда,  возникаетъ  опасность,, 
какъ  бы  авторитетное  рЪшен1е  третейскаго  суда  не  лишило  той  или 
другой  стороны  свободы  дЪйств1я,  необходимой  для  усп^шнаго  раз- 
вит1я  производства.  Но  и  зд1^ь  интересы  части  должны  быть  подчи* 
нены  интересамъ  ц1^аго  и  конечнымъ  критер1умомъ  должно  быть 
благо  общества.  Тамъ,  гд1^  отъ  стачекъ  страдаетъ  все  общество,  на- 
примФръ,  при  чикагской  стачк'Ё  18.94  г.,  углекоповъ  въ  1902  г.^ 
стачкф  въ  Колорадо  въ  1904  г.  и  другие  многочисленныхъ  стачкахъ, 
задерживающихъ  желЪзнодородное  сообщен1е  и  вносящихъ  разстроО- 
ство  во  всЪ  отрасли  промышленности,  общественному  мн(н1ю  удается 
раньше  или  позже  настоять  на  улажен1и  конфликта.  Добровольное 
соглашен1е  путемъ  выработки  професс1ональнаго  тарифа  бол1^е  всего 
соотвФтствуетъ  обычаямъ  и  традиц1ямъ  американскаго  народа  и,  къ^ 
счастью,  дЬлаетъ  быстрые  усп1^хи.  Чтд  бы  ни  говорили  о  «священномъ^ 
прав'Ь  свободнаго  договора»,  общество  въ  вонцф  концовъ  осуществить 
свое  неоспоримое  право  на  поддержан1е  промышленнаго  мира.  Ни 
одно  развитое  общество  не  остановится  передъ  шагами,  которые 
диктуются  чувствомъ  самосохранен1я  и  требован1ями  соц1альнаго  про- 
гресса. 


к  Н  и  г  А  IV. 

Ц'1^нность  и  обм^^нъ. 

ГЛАВА   XXVIII. 
Деньги. 
186.  Литература. 

V.  8.  ^втоп8,  Мопеу  (1879),  гл.  I— XVI,  XXV— XXVI,  и  1пте8«^а11оп8 
ш  Сиггепсу  апЛ  РШапсе  (1884),  гл.  П— IV,  IX— ХШ;  Л.  8.  МШ,  Р*гШ- 
с1р1е8,  кн.  Ш,  гл.  УП  —  X;  М.  Ра111а1со111,  Риге  Всопот1с8  (1898),  ч.  Ш, 
гл.  П;  N.  а.  Ивгаоп,  Ргтс1р1е8  (1902),  ч.  I,  гл.  УП,  §§  6—8  и  ч.  II,  гл.1; 
3.  8.  К1с11о180П,  Ргтс1р1вв  (1901),  кн.  Ш,  гл.  XI— XIV;  С.  М.  ^/'а18Ь,  Меа- 
8игвтеп<;  о!  ЕхсЬап^е  Уа1ив  (1901),  гл.  Ш,  VI  —  XII;  Б.  Кт1еу,  Мопеу 
(1904);  Н.  'Ш111;е,  Мопеу  апс1  ВапМпе:  (190^!);  Ь.  Ь.  РНсе,  Мопеу  ап(1  11в 
(Кв1айоп  Ьо  Рпсев  (1896);  V.  Е1с1$е^ау,  ТЬе  Оп^^п  оГ  МвШ11с  Сиггепсу 
(1892);  1^.  А.  ЗЬа^г,  ТЬе  Н181огу  о!  Ше  Сиггепсу  (1896);  Ма^о^  Ьеопагс1 
Оаг«^  В1тв1аШвт  (1898);  3.  Ь.  ЬаиврЬНп,  ТЬе  Рг1пс1р1е^о!  Мопеу  (1903)» 
сочинеше  это  встр'Ьтило  суровую  критику  со  стороны  ^.  Г.  ЛоЬпвоп'а,  А 
Ке^  ТЬеогу  оГ  Рг1се8  (Ро1.  8с1.  Оиаг*.,  ХУШ,  1908)  и  со  стороны  А.  С. 
^^^1111акег'а,  ТЬе  К1саг<11ап  ТЬеогу  о!  6о1(1  Мотетеп^в  апЛ  Рго!ев80г  Ьаи- 
^ЪИп'в  У1е^  оп  Мопеу  (ОиаН;.  Лоипь  Бсопот.,  ХУШ,  1904);  Т.  N.  Сагуег, 
ТЬе  Уа1|1е  о<  Ше  Мопеу  Х1ш1  (1Ыс1.,  XI,  1897);  кратк!я  историческ1я  св'Ь- 
д'Ьн1я  по  вопросу  о  денежиомъ  обращен1и  можно  найти  у  О.  К.Ве^еу, 
Ешапс1а1  ШвЮгу  о1  Ше  Х1п11;б(1  8<;а1;б8  (Атег1сап  С1112еп  Зепев,  1903)  ра8- 
81т;  С  Вогепгаас1,  ТЬе  1п1;ета11опа1  Мопеу  Магке!  (^оиг.  8^а^  8ос.,  ЬХ111, 
1900);1.Р18Ьег,  Арргес1а(10п  ап(1  1п1еге8^  (Атег.  Всоп.  Аввос,  РаЫ1са11опа, 
XI,  1896);  Т.  81гакег,  ТЬе  Мопеу  Магке!  (1904);  М.  Ь.  МиЫетап,  ТЬе  Мопе- 
Ьагу  З^вЬвтв  о1 1Ье  1^огИ  (1896);  иш1е<1  81а1е8  Сотт1881оп8  оп  Iп^ета1^- 
опа!  ВхсЬап^,  КероН;  оп  1Ье  1п^гос1исиоп  о1  1Ье  Ск)1(1  ЕхсЬап^е  81ап- 
с1агй  1п1о  СЫпа,  1Ье  Р11Шрр1пе  181ап<1в,  Рапата  ап(1  о^Ьег  ЗИтег-ивш^ 
СоипШев  апй  1Ье  8(аЪШ1у  о{  ВхсЬап^е  (1904). 

1п(1ех  пптЪегв:  ТЬе  Ьопдоп  Всопот181,  мартъ,  1864,  съ  ежегод. 
прндожен1янв;  В.  Н.  1п^118-Ра1в^ате,  Мешогапйит  Ьо  Иле  Сотт1в81оп  оп 


—    424  — 

Ше  Оергеззюп  о!  Тга^е  (1886);  А.  ЗаиегЪеск,  Ш  ^оита1  ЗиИзиса!  8ос1е(у 
(ХЫХ,  1896,  ЬУ1,  1893  и  сдгЬдующхе  годы);  А.  8оеШевг,  Ма^епаИеп,  е1х:^ 
перев.  въ  В1тб<;а1и8т  1п  Бигоре  (II.  8.  Бхес.  Оос  50  Соп^.,  1  8е88  , 
2^  34,  1887)  и  продолженные  до  настоящаго  времени  въ  ДаЬгЪйсЬег  <иг 
Найопа!  Оекопот1е  (1892);  К.  Р.  Ра1кпег,  ш  11п11е<1  8еа1е8  8епаее  (АХдпсЬ) 
Керог!  оп  >У11о1е8а1е  Рг1се8,  I  (1898),  продолженный  до  1899  г.  въ  Бюд- 
летен'Ь  Департамента  Труда  ^^  27  (1900);  X  К.  Соттопв  их  Оааг1;ег17 
Ви11еип  о!  1Ье  Впгеаи  о!  Есопот1с  ЕевеагсЬ  №?6  1  и  2  (1900);  Оип'з 
КеУ1е^,  ^ап.  12,  1901  и  сл'Ьд.  м'Ьсяцы;  Бюллетень  Департамента  (теперь 
Бюро)  Труда.  М  39  (1902),  №  45  (1903),  ММ  51  и  54  (1904)  и  N.  57 
(1905);  Т.  У.  Б^^е^гогШ,  Метогапдит  оп  111е  Вев!  МеШойв  о!  АвсегШ- 
п!п^  ап<1  МеавигШ^  УапаНопа  1п  (Ье  Уа1ие  о1  Ше  Мопе1агу  81а11(1ап1 
(Вг11;1811  АввосхаНоп  Керог1  1887  ~  1889);  ^.  8.  Деуопв,  1пуе8%айоп  ш 
Спггепсу  апй  Ппапсе  (1884),  гл.  III;  А.  Ъ.  Во^1еу,  8*а<18ис8  (1901),  гл.  ЕС; 
С.  М.  '\Уа1вЬ,  ТЬе  Рипс1атепШ  РгоЫет  1п  Мопеигу  8с1епсе  (1903). 


187.  Функц1и  денегь. 

Основная  роль  денегь  заключается  въ  томъ,  что  онФ  елужатъ 
средствомъ  оби'Ьна  и  иАрой  ц'Ьнности.  Какая  мзъ  зпхъ  фушщШ  во8- 
никаетъ  раньше  и  какая  позже  —  трудно  установить,  да  это  н  не 
важно.  Бакъ  только  обнаружилась  трудность,  связанный  съ  шкро- 
кимъ  обиЪномъ^  употреблен1е  какого-либо  нредиета  какъ  средства 
обмана  влекло  за  собою  употреблен1е  его  и  въ  качестве  иЪры  цен- 
ности. Въ  д^ловоиъ  щЬ  ценность — это  и1&новая  ц1&нность;  когда  мы 
выражаемъ  и'Ьновыя  ценности  вс1^хъ  товаровъ  въ  ц1^нности  одного 
товара,  иы  исходинъ  изъ  иризнан1я  того,  что  жк  товары  обнови* 
ваются  на  данный  товаръ  и  что  при  этоиъ  обм16н1Ь  ихъ  относитель- 
ная ценность  по  необходимости  изм'Ьряется  ц16нностью  этого  избрав- 
наго  товара.  Иногда  деньги  называются  не  мЪрой,  а  основной  еди- 
ницей илж  деноминаторомъ  ц1^нности.  Различ1е  это,  однако,  недМ- 
ствительно,  такъ  какъ  основная  единица  служить  прежде  всего 
именно  для  изм1^рен1я.  Говоря,  что  деньги  выражають  ценность  то- 
варовъ и  что  эти  ц:]Ьнности  приводятся  въ  общему  знаменателю,  мы 
этимъ  самымъ  подверждаемъ,  что  ц1^нность  этихъ  товаровъ  изме- 
ряется деньгами. 

Вспомогательный  фуввц1и  денегь  бываютъ  троякаго  рода. 
1)  Деньги  —  лучшее  средство  уплаты  по  срочнымъ  платожамъ.  Если 
мы  одолживаомъ  что-либо  на  сровъ,  то  намъ  важно  получить  одол- 
женное нами  по  возможности  въ  томъ  же  виде,  какимъ  оно  было  и 
во  время  передачи.  2)  Деньги — это  воплощен1е  или  запасъ  ценности. 
Когда  мы  накопляемь  залась  богатства,  для  нась  важно,  чтобы  въ 
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каждый  данный  моиентъ  мы  могл  найти  его  въ  неприкоеновенномъ, 
нензм^Ьнившбиса  вид'Ь.  Эту  фунвцЕю  иогъ  бы  исполнять  и  другой 
преднетъ,  отлнчающШся  достаточной  прочностью;  но  деньги  даютъ 
намъ  большую  гарант1ю  того,  что  богатство  сохранить  свою  д1кйотвитедь- 
ную  ценность.  3)  Деньги  употребляются,  особенно  въ  новЪйшее  время, 
вакъ  резервъ  для  кредитныхъ  операШй.  Значительное  количество  де- 
негъ  остается  вакъ  будто  безъ  всякаго  употреблен1Яу  между  тЪмъ 
какъ  въ  дЪйствительности  оно  является  основой  кредитныхъ  сд'Ьлокъ. 
Объаснен1е  этого  факта  мы  найдемъ  въ  сл1^дующей  главЪ;  здФсь  асе 
ограничимся  лишь  приведен1емъ  таблицы,  изъ  которой  видно,  какая 
громадная  часть  звонкой  монеты,  им1Ьющейся  въ  различныхъ  стра- 
дахъ,  держится  въ  резерве  или  банками  или  правительствами. 

Приблизительная  наличность  металлическихъ  денегь  въ  раз- 
личныхъ странахъ  въ  1903  г.  ')• 


Соединенные 
Штаты  . 

Беликобрита- 
н1я    .   . 

Франц1я    . 

Герман1я   . 

Итал1я  .   . 

Росс1я    . 

Австро-Венг 
р1я     . 

Испан1я 

Инд1я    . 

Еитай    . 

С1амъ    . 


Золото  (доллар.) 


Запасъ  въ  бан- 

кахъ  и  казна- 

чействахъ. 


859.000.000. 

182.800.000 
458.900.000 
132.800.000 
116.400.000 
385.800.000 

235.800.000 
78.800.000 
63.200.000 


Общая  сумма. 


1.320.400.000 

580.400,000 
968.300.000 
801.400.000 
141.100.000 
783.700.000 

286.800.000 
78.800.000 
63.200.000 

1.000.000 


Серебро  (дол.). 


679.200.000 

115.800.000 
419.800.000 
208.600.000 
86.800.000 
101.900.000 

79.200.000 
173.700.000 
546.400.000 
345.800.000 
193.000,000 


Причину  воз0икновен1я  денегъ  слЪдуетъ  искать  въ  стреилен1и 
устранить  трудноетИу  сопряженный  съ  обиЪноиъ.  По  иФрЪ  увеличен1я 
предиетовъ  обиЪна  сд'Ьлалось  необходииыиъ  избран1е  одного  вахого- 


^)  Составлено  по  отчету  Министра  Фннансовъ  эа  1904  г.,  стр.  324. 


—    426  — 

либо  товара,  вакъ  средства  обн11на  и  для  изх1^рен1я  имъ  ценности 
всЪхъ  другихъ  товаровъ.  Поэтому,  первоначально  ф7нкц1я  денегь 
выполнялась  различными  конкретными  товарами,  и  лишь  значи- 
тельно позднее  было  приступлено  къ  чеканк'Ь  однообразной  монеты 
или  печатан1ю  бумажныхъ  денегъ. 

Истор1я  денегъ  показываетъ,  что  почти  вс1^  товары  играли  въ 
свое  время  роль  денегъ.  Все,  чт5  имЪло  широкое  распространен1е  и 
въ  чемъ  мноЛе  нуждались,  выполняло  роль  денегъ.  Пищевые  про- 
дукты, наприм^ръ,  рисъ,  сушеная  рыба,  оливковое  масло,  ор^хи, 
пшеница,  маисъ,  чай,  соль,  финики,  табакъ  и  водка;  предметы 
военной  аммуниц1и,  напр.,  ножи,  огнестр^Кльное  оруж1е,  ефесы,  порохъ 
и  пули;  разный  оруд1я,  напр.,  кирки,  лопаты  и  т.  п.;  одеща  изъ 
шерсти,  хлопка,  кожи,  шкуръ,  м1^ховъ;  животныя — овцы,  лошади  ж 
быки;  украшен1я  —  бусы,  раковины,  слоновые  клыки,  зубы  рыбъ  и 
перья;  металлы  —  жел1^о,  свинецъ,  олово,  м1Бдь  и  бронза  —  ве1^  эти 
предметы  выполняли  въ  свое  время  функц1ю  денегъ.  БсЪ  развитыя 
общества  остановились  въ  концф  концовъ  на  серебр1Ь  и  зологБ  в 
начали  чеканить  изъ  нихъ  монету,  такъ  какъ  этимъ  металламъ  въ 
высшей  степени  присущи  качества,  Необходимый  деньгамъ:  они 
легко  переносимы  съ  м^та  на  м'Ьсто,  отличаются  д1^ямостью,  одно- 
родностью состава,  обладаютъ  большой  ц1^нностью  въ  маломъ  объеме, 
прочностью,  ковкостью  и  устойчивостью,  и  признаются  вс1^ми. 


188.  Разновидностн  денегъ. 

Деньги  могутъ  быть  классифицированы  по  тремъ  категор1ямъ: 
актуальный  и  идеальный  деньги,  основный  я  ра8м1^нныя  деньги, 
металлическ1я  и  бумажный  деньги. 

1)  Актуальный  деньги  —  это  деньги,  дЬйствительно  находя- 
пЦяся  въ  обращен1и.  Идеальныя  или  разсчетныя  деньги— тЬ,  по  кото- 
рымъ  производятся  торговые  разсчеты.  Употреблен1е  этихъ  девегъ 
можетъ  быть  вызвано  необходимостью  или  обычаемъ.  Въ  сре1н1е 
в^Кка,  когда  актуальный  деньги  постоянно  поддЪ1ывались,  тор- 
говцы  по  необходимости  вели  счетъ  на  зспд!,  который  не  чекани- 
лись. Гинеи  въ  настоящее  время  вышли  изъ  употреблен1я  въ  Анп1и, 
подобно  шиллингамъ  въ  Америк1&;  тЪмъ  не  менЪе  въ  Великобритгш1и 
продажа  нередко  производится  въ  гинеяхъ,  а  не  въ  фунтахъ  стер- 
линговъ;  а  въ  земледФльческихъ  округахъ  атлантнческаго  прибрежья 
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ОЬверной  Акерики  въ  торговыхъ  сд1^вахъ  часто  употребляются 
шиллинги  ви1Ьсто  долларовъ. 

2)  Основныя  деньги  (81апдагд  топеу) — это  монета,  являющаяся 
законной  формой  при  вс1Ьхъ  денежныхъ  расплатахъ^  имеющая  полный 
в-Ёсъ  и  употребляемая  ваиъ  основная  единица,  съ  которой  сравни- 
вается ЦЕННОСТЬ  всЬхъ  другихъ  денегъ.  Ц1&нность  монеты  въ  такихъ 
случаяхъ  равна  ц1Ьнности  завлючающагося  въ  ней  металла.  РадМ'1нныя 
иди  вспомогательный  деньги  состоять  изъ  монеты  а)  номинальная 
ц1^нность  которыхъ  выше  ц1Ьниости  заключающагося  въ  нихъ  ме- 
талла, Ь)  чеканка  которыхъ  не  свободна  и  с)  который  принимаются 
для  расплаты  только  въ  ограниченномъ  воличеств1^. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  основной  денежной  единицей  является 
золотой  долларъ,  содерясащ1й  въ  еебЬ  28,22  доли  чистаго  золота. 
Наименьшая  золотая  монета,  вышедшая  посл1^  1830  г.,  это— четверть 
доллара  или  25  центовъ.  Остальныя  монеты  разделяются  на  три 
группы,  а)  Мелкая  разменная  монета  изъ  бронзы,  мФди  и  нихкеля, 
въ  одинъ,  два,  три  и  пять  центовъ.  Изъ  этихъ  монетъ  чеканятся 
теперь  только  первая  и  последняя,  при  чемъ  законный  разм']^ръ 
расплаты  этой  монетой  опред1^енъ  въ  25  центовъ.  Ь)  Мелв1я  сере- 
бряныя  деньги  состоять  изъ  монетъ  въ  десять  центовъ,  четверть  и 
половину  долларовъ,  при  чемъ  законный  размЪръ  расплаты  этой 
монетой  опредФленъ  въ  10  долларовъ.  Чистаго  серебра  въ  этихъ 
монетахъ  пропорц1онально  мьнФе,  ч1мъ  въ  долларахъ,  дабы  воспре- 
пятствовать ихъ  переплавлен1ю  и  вывозу.  Долларъ  заключаеть  въ 
ее&к  87174  доли  чистаго  серебра,  а  полдол4ара  лишь  178,61  доли 
(вместо  185,8  доли),  с)  Тротью  категор1ю  представляетъ  собою  сере- 
бряный долларъ;  фактически  онъ  также  является  вспомогательной 
монетой,  тавъ  какъ  1)  по  закону  можно  и  не  принимать  этихъ 
долларовъ,  если  по  услов1ю  расплата  должна  быть  золотомъ,  2)  нФтъ 
свободной  чеканки  этой  монеты,  и  3)  ея  номинальная  ценность,  въ 
виду  недавняго  паден1я  стоимости  золота,  значительно  выше  ценности 
содержащагося  въ  ней  чистаго  серебра. 

Терминъ  «свободная  чеканка»  употребляется  въ  двухъ  смыслахъ. 
Иногда  чеканка  монетъ  облагается  правительствомъ  особой  пошлиной. 
Если  таковой  пошлины  нЪтъ,  чеканка  можеть  быть  названа  свобод- 
ной. Оь  другой  стороны,  свободная  чеканка  монеты  можеть  означать 
право  каждаго  владельца  слмтха  на  превращен1е  посл'Ьдняго  въ  мо- 
нету и  на  использован1е  разницы  между  ценностью  слитка  и  цен- 
ностью монеты.  Понимаемая  въ  такомъ  смысле,  свободная  чеканка 
монеты  допускается  въ  настоящее  время  въ  передовыхъ   странахъ 
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ЛИШЬ  въ  отношен1и  золота,  основной  денеасной  еданицы,  нрн  которой 
указанной  разницы  не  можетъ  быть.  Когда  въ  Амернк1Ь  говорлъ  о 
свободной  чеванкЪ  серебра,  этотъ  терминъ  понинается  именно  въ 
послЪднеиъ  смысле.  Другой  терминъ,  им1Ьющ1й  двоякое  значен1е, 
это  —  сеньоражъ  (8е1рт1огавб).  Обыкновенно  сеньораасъ  озна- 
чаетъ  пошлину,  взимаемую  правительствомъ  за  чеканку  монеты.  Та- 
кимъ  образомъ,  геньоражъ  предполагаетъ  разницу  меаду  ценностью 
слитка  и  номинальной  ценностью  монеты;  въ  средн1е  в1^ка  эта  раз- 
ница составляла  собственность  феодала  (сеньора),  которому  принад- 
лежало право  монопольной  чеканки  монеты.  Въ  Англии  и  Америке 
этотъ  сеньоражъ  былъ  уничтоженъ.  Но  тамъ,  гд1Ь  правительство 
(какъ,  напримФръ,  въ  (Зоедивенныхъ  Штатахъ)  покупаегь  изв^Бстное 
количество  серебра  за  40  или  50  центовъ  и  превращаетъ  его  въ  мо- 
нету съ  номинальной  ценностью  въ  долларъ,  разница  или  прибыль 
также  обыкновенно  называется  сеньоражемъ.  дта  прибыль,  достиг- 
шая за  прсл%дн1е  годы  крупной  суммы,  очевидно  исчезнетъ,  если 
правительство  превратить  монету  въ  слитки. 

3)  Бумажный  деньги,  составляющ1я  противоположность  металли- 
ческимъ  деньгамъ,  также  могутъ  быть  подразделены  на  три  ватего- 
р1и— государственные  кредитные  билеты,  декретный  деньги  и  частво- 
кредитныя  деньги,  а)  Государственно-кредитные  билеты— ото  бунап, 
удостов'Ьряющ1я^  что  въ  государственномъ  кааначейств'Ь  хранится 
эквивалентное  количество  звонкой  монеты  или  слитковъ.  Таковы 
американск1е  кредитные  билеты,  предетавляющ1е  собою  золотую  ил 
серебряную  монету,  и  быстро  исчезающ1е  билеты  государственнаго 
казначейства,  представляющ1е  собою  серебряные  слитки.  Выпусвъ 
билетовъ  государственнаго  казначейства  начался  въ  1890  г.  и  прекра- 
тился въ  1893  году.  Начиная  съ  1900  года,  правительство  старалось 
изъять  эти  билеты  изъ  обращец1я,  и  въ  1юл(  1905  г.  тахихъ  би- 
летовъ оставалось  въ  обращен1и  лишь  на  сумму  отъ  девяти  до  де- 
сяти милл1оновъ  долларовъ.  Ценность  всФхъ  государственпыхъ  кре- 
дитныхъ  билетовъ  зависитъ,  очевидно,  отъ  ценности  замЪняемыхъ 
ими  металлическихъ  денегъ.  Ъ)  Декретный  деньги— это  бумаги,  ц№- 
ность  которыхъ  опред'Ьляется  правительственнымъ  декретомъ.  Обра- 
щен1е  этихъ  денегь  возможно  лишь  тогда,  когда  правительство  за- 
явитъ,  что  эти  деньги  обязательны  къ  пр1еиу  во  всЪхъ  платежахъ. 
Но  и  это  не  въ  состоян1и  воспрепятствовать  обезцЪнен^  декретныхъ 
денегъ,  если  только  выпускъ  ихъ  не  ограниченъ  определенный! 
замками  и  если  ихъ  нельзя  въ  любой  моментъ  обменять  на  метал- 
личеек1я  деньги.  Разница  между  номинальной  стоимостью  денегь  и 
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реальной  ц'Ьпностью  бумаги,  изъ  которой  он'Ь  ед1Ьданы,  представляетъ 
собою  сеньоражъ,  доходящ1й  въ  данномъ  случа'Ь  до  всей  стонмости 
денегь.  Декретныя  деньги  называются  иногда  «мягкими»  («80{1;»), 
въ  отлич1е  огь  метадлическнхъ  или  «твердыхъ»  денегь.  Бумажныя 
деньги,  выпущенный  какъ  американскими  колон1ями,  такъ  и  прави- 
тельствомъ  Соедмненныхъ  Штатовъ,  могутъ  служить  предостерегаю- 
щинъ  прииФромъ  г]6хъ  посл1Ьдств1й,  который  влечетъ  за  собою  вы- 
пусвъ  бумажныхъ  денегь  безъ  соотв1Ьтствующей  металлической  на* 
личности.  Теперешн1я  «^геепЬаскз»  (амбриканск1я  ассигнац1и)  удер- 
живаютъ  свою  ц'Ьнность  потому,  что  количество  ихъ  оставалось  строго 
ограниченнымъ  въ  течен1е  бол'Ье  четверти  в1Ька,  а  также  и  потому, 
что  ихъ  всегда  можно  обменять  на  золото.  Преимущество  выпуска 
декретныхъ  денегь  подъ  обезпечен1е  ихъ  землей  надо  признать  иллю- 
зорнымъ;  въ  дореволюц1онной  Пенсильван1и  подобная  попытка  увен- 
чалась усп^^хомъ  только  потому,  что  выпускъ  денегь  былъ  ограни- 
ченъ;  въ  другихъ  колонШхъ,  какъ  и  во  Франц1и  въ  эпоху  революц1и, 
гд1^  эта  предосторожность  не  была  принята,  опытъ  окончился  должной 
неудачей.  Правительство  не  въ  состоян1и  создать  ц'Ьнность  денегь; 
оно  можетъ  лишь  зарегистрировать  ц'Ьнность,  создаваемую  экономи- 
ческими силами. 

с)  Частно-кредитныя  деньги  —  это  обязательства,  выпускаемый 
частными  или  получастными  учрежден1ями  объ  уплат'Ь  ими  соотеЪт- 
ствующей  суммы  звонкой  монетой.  Главнымъ  прии1Ьромъ  такихъ  де- 
негь являются  банковые  билеты.  ДруПя  формы  кредита,  какъ-то: 
чеки,  квитанц1и,  денежный  росписки  и  векселя  —  играютъ  важную 
роль  въ  денежныхъ  д'Ьлахъ,  но  не  представляютъ  собою  денегь  въ 
собственномъ  смысл1Ь  этого  слова.  Поскольку  частно-кредитныя  деньги 
служатъ  средствомъ  обм'Ьна,  ц'Ьнность  ихъ  зависитъ  отъ  того,  на- 
сколько выполняется  обязательство  уплатить  ихъ,  т.  е.  огь  большей 
иди  меньшей  возможности  превратить  ихъ  въ  звонкую  монету.  Частно- 
кредитныя  деньги,  которыхъ  нельзя  превратить  въ  звонкую  монету, 
нисколько  не  лучше  необм'Ьниваемыхъ  на  золото  государственныхъ 
бумагь. 


189.  Ц'Ьнность  денегь.  Количественная  теор1я  денегь. 

Ц1^ны  отдЬльныхъ  товаровъ  могутъ  повышаться  или  понижаться 
въ  зависимости  отъ  относительныхъ  изм'Ьнен1й  въ  силахъ,  олредЬ- 
ляющихъ  спросъ  и  предложен1е.  Съ  другой  стороны,  изм1Ёнен1е  общаго 
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уровня  ц'Ьнъ  влечотъ  за  собою  изиЪнен1е  стоимости  товара,  служа- 
щаго  для  исчисден1я  всЪхъ  другихъ  ц'Ьнностей  или  для  ВБ1ражен1я 
дфнъ.  Изм'Ьнев^  ценности  денегъ  означаетъ  изи1^нен1е  ихъ  покупа- 
тельной способности,  т.  е.  идм1Ьнбн1е  общаго  уровня  ц'Ьнъ.  Ц'Ьнность 
денегъ,  подобно  ц1Ьнности  всяваго  другого  товара,  есть  выражен1е 
ихъ  пред'Ьльной  полезности.  Поэтому,  важно  прежде  всего  опред1аить, 
гд1Ь  находится  пред'Ьлъ.  Чтобы  разрешить  этотъ  вопросъ,  надо  по- 
дойти въ  нему  или  съ  точки  зр1^н1я  покупательной  способности  де- 
негъ или  же  съ  точки  зр'Ьн1я  размЪровъ  функцШ,  которыя  должны 
быть  выполнены  при  помощи  денегъ. 

1)  Что  касается  первой  точки  зрЪн1я,  то  расположен1е  пред1^- 
наго  инкремента  зависитъ,  очевидно,  отъ  числа  всЬхъ  инкрементовъ. 
Другими  словами,  ч(мъ  больше  количество  денегъ,  т1^мъ  ниже  пре- 
д^лъ,  а,  значитъ,  и  ц1Ьнность.  Существуетъ  мпЬн1б,  согласно  кото- 
рому отлич1е  денегъ  отъ  другихъ  благъ  состоитъ  въ  томъ,  что  стре- 
млен1е  къ  благамъ,  по  иФрФ  увеличены  имЪющагося  у  насъ  запаса, 
уменьшается,  тогда  какъ  стремлен1е  къ  деньгамъ,  по  м1^р1Ь  возраста- 
н1я  ихъ  количества,  увеличивается.  Утверждать  это  значитъ  смеши- 
вать деньги  съ  общей  покупательной  способностью.  Все,  что  можно 
продать,  им'Ьетъ  покупательную  способность.  Никто  не  хранить  у 
себя  крупныхъ  денегъ.  Совершенно  несущественно,  кладемъ  ли  мы 
наши  деньги  въ  банкъ  или  пом'Ьщаемъ  пшеницу  въ  элеваторъ.  Не 
деньги  составляютъ  богатство,  а  то,  что  можно  пр1обр1^сть  за  деньги. 
Если  мы  говоримъ,  что  ч1Ьмъ  больше  у  насъ  денегъ,  тЪмъ  больше 
намъ  хочется  мм-бть  ихъ,  то  съ  г]6мъ  же  правомъ  можно  сказать, 
что  ч'Ьмъ  больше  у  насъ  пшеницы,  тЪмъ  больше  намъ  хочется  им^ть 
ея.  Т'Ьмъ  не  мен'Ье,  это  нисколько  не  м1^шаетъ  пшениц'Ё  понизиться 
въ  ц1^н'Ь,  какъ  только  повышается  ея  предложен1е.  Отсюда  нельзя 
выводить  того  завлючен1я,  что  увеличен1е  количества  денегъ  вдвое 
повысить  въ  два  раза  и  общШ  уровень  цЬнъ.  Какъ  было  указано 
еще  въ  шествадцатомъ  столМи  Григор1емъ  Кингоиъ,  повышен1е 
Ц'Ьнъ  на  пшеницу  вдетъ  быстр'Ье,  чЪмъ  паден1е  ея  предложен1я.  По 
нсчислен1ю  Еинга,  уиеньшен1е  урожая  на  одну,  дв-б,  три,  четыре  и 
пять  десятыхъ  подняло  бы  ц'Ьны  соответственно  на  три,  восемь, 
шестнадцать,  двадцать  восемь  и  сорокъ  пять  десятыхъ.  Хотя  отно- 
шен1е  количества  къ  ценности  и  не  точно  пропорц1онально,  тЪмъ  не 
менее  это  отношен1е  вполне  реально. 

Хотя  количество  денегъ  играетъ  весьма  важную  роль  при  опре- 
делен1и  высоты  предела,  темъ  не  менее  не  следуетъ  упускать  изъ 
виду  и  еще  одинъ  факторъ:  мы  имеемъ  въ  виду  быстроту  денежнаго 
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обращен1я.  Быстрота  обращен1я  ии'Ьетъ  такое  же  отношен1е  къ  ко- 
личеству денегь,  какъ  прокзводительность  труда  или  капитала  къ 
числу  рабочихъ  или  къ  количеству  капитала.  Въ  развитомъ  обще- 
стве, отличающемся  большой  интенсивностью  торгово-промышленной 
жизниу  быстрота  денежнаго  обращен1я  можетъ  быть  такова,  что  для 
выполнена  изв1^стной  работы  требуется  меньшее  количество  денегъ, 
ч^мъ  въ  отсталомъ  обществе,  съ  мен'Ье  быстрымъ  денежнымъ  обра- 
щен1емъ.  Ценность  денегъ  или  уровень  цЪеъ  въ  обоихъ  этихъ  об- 
ществахъ  ногутъ  быть  одинаковы. 

2)  Оъ  другой  стороны,  вопросъ  можетъ  быть  разр-Ьшенъ  и  съ 
точки  зр1№1я  количества  необходимой  работы.  Это  выдвигаетъ  передъ 
нами  роль  спроса  на  деньги.  Но  спросъ  на  деньги  зависитъ  прежде 
всего  оть  размЪровъ  или  объема  торгово-промышленной  жизни,  а 
также  и  отъ  наличности  разныхъ  методовъ,  употребляемыхъ  въ  денеж- 
ныхъ  д^лахъ.  Въ  современныхъ  обществахъ  выдвигается  на  первый 
планъ  значен1е  кредитныхъ  операцШ,  который  мы  разсмотримъ  въ 
сл^ующей  главе.  Такая  страна,  какъ  Соединенные  Штаты,  где  че- 
ками обыкновенно  пользуются  даже  для  мелкихъ  расплатъ,  можетъ 
обойтись  сравнительно  меньшимъ  количествомъ  денегь.  Отсюда  видно, 
что  спросъ  на  товаръ-деньги  зависитъ:  а)  отъ  употреблен1я  этого 
товара  на  друг1я,  не  денежный,  цели,  Ь)  отъ  интенсивности  и  раз- 
иеровъ  торгово-промышленной  жизни  и  с)  отъ  нужды  въ  деньгахъ, 
какъ  обезпечен1и  кредитныхъ  операц1й. 

Итакъ,  общ1й  законъ  ценности  денегъ  можетъ  быть  выраженъ 
следующимъ  уравнен1емъ:  количество  денегъ,  умноженное  на  число 
оборотовъ,  равно  денежной  сумме  сделокъ,  заключенныхъ  при  дан- 
номъ  уровне  ценъ.  Такъ-называемая  сколичественная  теор1я»  денегь 
заключается  не  въ  томъ,  что  уровень  ценъ  зависитъ  исключительно  отъ 
количества  денегъ,  а  въ  томъ,  что  при  прочихъ  равныхъ  услов1яхъ,  т.  е. 
при  отсутств1и  относительныхъ  измененШ  другихъ  факторовъ,  всякое 
изменен1е  въ  количестве  денегъ  вызываетъ  изменен1е  и  въ  уровне 
ценъ.  Увеличен1е  количества  денегъ  весьма  часто  выбывало  целую 
революц1ю  въ  ценахъ.  Такъ,  напримеръ,  революц1я  въ  ценахъ  въ 
шестнадцатомъ  столетШ  была  вызвана  открыт1емъ  американскихъ 
серебряныхъ  рудниковъ;  паден1е  ценъ  съ  1873  до  1896  г.  следуетъ 
приписать  тому  обстоятельству,  что  ростъ  золотой  наличности  не 
шелъ  нога  въ  ногу  съ  запросами  торгово-промышленной  жизни.  «Еоли- 
чественная  теор1я  денегъ»  есть  лишь  иное  выражеШе  обычнаго  закона 
спроса  и  предложен1я. 
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190.  ЦЕННОСТЬ  денегь.  Стоимость  производства. 

Отношен1е  ценности  денегь  къ  стоимости  ихъ  производства  не 
основано  на  ваконъ-либо  новоиъ  прявципЪ.  Единственная  разница 
между  деньгами  и  другими  товарами  заключается  въ  томъ, 
что  вл1ян1е  стоимости  производства  на  предложен1е,  а,  значить,  и  на 
ц1&нность  денегь,  сказывается  значительно  медленнее. 

СлФдуетъ  помнить,  что  ценность  денегь  не  обусловливается  ц^Бн- 
ностью  золота,  вавъ  ценность  полосового  желЪза  не  обусловливается 
ц'Ьнностью  железной  руды.  Наоборотъ,  подобно  тому,  вавъ  ц1^нность 
железной  руды  зависитъ  отъ  ценности  полосового  жел1№а  (и  другихъ 
жел1^зныхъ  издЪл1й),  точно  тавъ  же  и  ц'Ьнность  золота  въ  слитвахъ 
зависитъ  отъ  ц'ённости  денегь  (и  золота,  употребляеиаго  для  различ- 
ныхъ  издЪл1й).  Подобно  тому,  вавъ  ц1^нность  всяваго  воспроизводи- 
маго  товара  стремится  въ  уровню  предельной  стоимости,  точно  тавъ 
же  и  ценность  денегь  стремится  въ  пред'Ьльной  стоимости  товара- 
денегь.  Уменьшен1е  издержевъ  по  добывание  благородныхъ  металловъ, 
вызванное,  наприм1Ьръ,  введен1емъ  ц1анистаго  метода  обработви,  д1^- 
лаетъ  возможнымъ  значительной  ростъ  ихъ  добычи.  Но  тавъ  вавъ 
драгоц1^нные  металлы  отличаются  чрезвычайной  прочностью,  то  это 
ежегодное  приращен1е  составляетъ  лишь  незначительную  часть  всей 
наличности  металловъ  и  не  можетъ  вызвать  непосредственнаго  нзм(- 
нен1я  въ  ц1^нности.  Однаво,  раньше  или  позже  ежегодное  прираще- 
н1е  величества  благородныхъ  металловъ  должно  дать  себя  почувство- 
вать. Въ  то  время,  вавъ  колебан1я  товарныхъ  ц'Ьнъ  нер'бдво  отли- 
чаются резвостью  и  внезапностью,  всл16дств1е  незначительности  налич- 
наго  запаса  этихъ  товаровъ  въ  сравнен1и  съ  тЪмъ  воличествомъ, 
вавое  можетъ  быть  произведено  по  новой,  изменившейся,  стоимости,— 
измЪнеШя  общаго  уровня  ц'бнъ,  вызванный  изм(нен1емъ  стоимости 
денегь,  отличаются  значительно  большей  постепенностью.  Кром^ 
того,  эти  изм1^нен1я  не  совершаются  одновременно  по  всей  эвономи- 
чесвой  площади,  а  распространяются  вольнообразно  отъ  одного  то- 
вара въ  другому.  Тавъ,  напримЪръ,  въ  пер1одъ  повышеШя  цФнъ, 
вавъ  уже  было  увазано  Бэрнсомъ,  грубые  продувты  повышаются 
въ  ц1^н4  больше,  ч'Ьмъ  мануфактурные  товары,  животные  продувты— 
больше  растительныхъ,  въ  то  время  вавъ  заработная  плата  начинаетъ 
повышаться  лишь  въ  самомъ  конц'6  этого  пер10да.  Сл1^дуетъ  отме- 
тить еще  и  то,  что  оптовый  цены  колеблются  значительно  больше 
розничныхъ,  какъ  видно  изъ  приводимыхъ  ниже  Д1аграммъ.  Способъ 
полученШ  среднихъ  ценъ  увазанъ  нами  ниже. 
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ОТНОСИ1'ЕЛЬНЫЯ  ОПТОВЫЯ  и  РОЗНИЧНЫЯ  Ц-ЬНЫ  ПИЩЕВЫХЪ 

ПРОДУКТОВЪ  ВЪ  СОЕДИНВННЫХЪ  ШТАТАХЪ. 

(1890-1903  г.  г.) 

(Средняя  ц^на  отъ  1890  до  1903  г=100.) 
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ОТНОСИТЕЛЬНЫЯ  Ц-ЬНЫ  СЫРЫХЪ  и  ОБРАБОТАННЫХЪ  ПРОДУЮ'ОВЪ^ 

(1890—1903). 
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Уровень  Д'Ьнъ  можетъ  изменяться  въ  зависимости  отъ  имцуль- 
совъ,  исходящйхъ  какъ  со  стороны  товаровъ,  такъ  и  со  стороны 
денегъ.  Уровень  ц*нъ  въ  Кита*  не  тотъ,  что  въ  Америк*.  Въ  Ави- 
нахъ  временъ  Перима  деньги  стоили,  по  крайней  м*р*,  въ  три 
раза  больше,  ч*мъ  въ  настоящее  время;  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
сто  л*тъ  тому  назадъ  покупательная  способность  денегъ  была  зна- 
чительно больше,  ч*мъ  теперь.  Объяснвн1е  этого  факта  сл*дуетъ 
искать  въ  общихъ  услов1яхъ  спроса  и  стоимости.  Современные  про- 
мышленные методы  вызываютъ  широкое  и  разнообразное  потреблен1е, 
увеличиваютъ  производительность  труда  и  повышають  заработную 
плату.  Ростъ  богатства  и  уменьшен1е  общественной  его  стоимости, 
однако,  сопровождаются  ростомъ  денежныхъ  ц*нъ  и  заработной 
платы.  Другими  словами,  общШ  уровень  ц*нъ  стремится  къ  повы- 
шен1ю,  т.  е.  для  производства  обм*на  требуется  больше  денегъ.  Н 
это  можетъ  им*ть  м*сто  только  тогда,  когда  увеличившееся  предло- 
жеше  денегъ  приспособляется  къ  новой  ц*н*  при  понизившемся 
уровн*  стоимости.  Такимъ  образомъ,  въ  то  время,  какъ  увеличен1е 
спроса,  потреблен1я  и  массоваго  производства  вызываютъ  повышен1е 
ц*нъ,  они  должны  сопровождаться— если  только  это  повышен1е  но- 
сить продолжительный  характеръ  —  уменьшен1емъ  относительной 
стоимости  производства  иди  пр1обр*тен1я  товара-денегъ.  Это  именно 
и  случилось  въ  Герман1и  н*сколько  десятковъ  л*тъ  тому  назадъ; 
это  же  происходитъ  въ  настоящее  время  въ  Японш  въ  еще  большемъ 
масштаб*. 

Такъ  какъ  ц*нность  товаровъ,  какъ  и  ц*нность  денегъ,  постоянно 
м*ияетсЯэ  то  не  всегда  бываетъ  легко  точно  определить  изм*нен1я 
въ  покупательной  способности  денегъ.  Лучш1й  способъ  въ  тавихъ 
случаяхъ  это  прим*нен1е  чиселъ — показателей  (1П(1ех  питЪегз).  Ц*на 
продукта  въ  данный  моментъ  или  его  средняя  ц*на  въ  течен1е  дан- 
наго  пер1ода  принимается  за  основу  и  приравнивается  100.  Если 
черезъ  н*которое  время  ц*на  повышается  на  Ую»  иы  обозначаемъ 
ее  цифрой  110.  Избирая  различные  продукты  и  беря  средн1я  полу- 
ченныхъ  такимъ  образомъ  величинъ,  мы  получаенъ  чис.1а*показателя 
(1п(1ех  пишЬега). 

Польза  1П(1вх  питЪегз  зависитъ  отчасти  отъ  числа  и  рода  избран- 
ныхъ  нами  товаровъ,  отчасти  отъ  того,  беремъ  ли  мы  оптовый  или 
розничныя  ц*ны,  отчасти  отъ  характера  избираемыхъ  нами  среднихъ 
величинъ.  Въ  математик*  существуетъ  три  рода  среднихъ  величинъ: 
ариеметическое,  геометрическое  и  гармоническое  среднее.  Ариемети- 
ческое  среднее   получается   путемъ   сложеШя  данныхъ  величинъ  и 
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радд1Ьлен1я  полученной  суммы  на  ихъ  число.  Геометрическое  среднее 
есть  то,  что  въ  математике  называется  обратнымъ  ариеметическоиу 
среднему  данныхъ  обратныхъ  величинъ  ^).  Когда  рЪчь  идетъ  объ 
идсл'Ьдован1и  ц1^нъ,  мы  различаемъ  еще  мещу  простымъ  и  квали- 
фицированнымъ  среднимъ  (^ех^Ыед  атега^е).  Бвалифицировать 
среднее  значить  приписывать  каждому  продукту  значен1е,  пропор- 
ц1ональное  величине  его  сбыта,  или  ставить  его  въ  зависимость  отъ 
какого-либо  другого  критер1я.  отличающаго  одинъ  товаръ  отъ  дру- 
гого. Практика,  однако,  обнаружила,  что  различ1е  между  всбмж 
этими  методами  не  настолько  глубоко,  чтобы  сколько-нибудь  серьезно 
повл1ять  на  ц'Ьнность  хонечныхъ  результатовъ.  Лучш1я  1пдех  пптЬегв 
можно  найти  въ  ЬопЛоп  Есопопцв^  у  Ра1ртауе,  ЗаиегЬеск, 
Еа1кпег,  Сошшопя,  Оип  и  въ  соотв'Ётственныхъ  издан1яхъ  Бюро 
Труда  Соединенныхъ  Штатовъ  ^).  Безъ  т^хъ  или  иныхъ  шЛех  питЬетз 
фактически  почти  невозможно  уб'Ьдиться  въ  повышеши  или  пони- 
жен1и  общаго  уровня  ц'Ьнъ.  Подробное  разсмотр'Ьн1е  этого  вопроса 
относится,  собственно,  къ  области  статистики.  Имъ  не  мен'Ье,  мы 
считаемъ  небезынтереснымъ  привести  зд'Ьсь  таблицу,  показы- 
вающую изм'Ьнен1я  общаго  уровня  ц'Ьнъ  въ  течен1е  посл-бдней  чет- 
верти В'ЁЕа  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  Великобритан1и  и  Германш. 


*)  Если  величины  равны   а,  Ъ,  с,  то  ариеметическое    среднее  равно 

а+Ъ+с  в 

2 ,  геометрическое  среднее  равно  \/^Г^1  а  гармоническое  сред- 

ЗаЪс  „ 

=®®    Р**=^   аЬ  +  ас  +  ЪС  ^^"*-  "">'^- 

*)  Подробности  см.  выше,  §  186.  См.  Бюллетень  Департамента  (нын'^ 
Бюро)  Труда,  №  39,  1902  г. 
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Сравнительное  движен1в   оптовыхъ  ц'Ьнъ  въ  Соеднненныхъ 

Штатахъ,  Великобритан}и  и  Герман1н  съ  1878  г.  до  1901   г. 

(Срвдн1я  цЪны  за  1879—89  гг.  ==  100)  ')• 


годы. 


1878—79  . 
1879—80  . 
1880- 81  . 
1881—82  . 
1882—83  . 
1883—84  . 
1884—85  . 
1885-86  . 
1886—87  . 
1887—88  . 
1888—89  . 
1889—90  . 
1890—91  . 
1891—92  . 
1892—93  . 
1898—94  . 
1894—95  . 
1895-96  . 
1896—97  . 
1897—98  . 
1898—99  . 
1899—1900 
1900—1901 


Соед.  Штаты. 


Великобри- 
тан1я. 


89 

107 

107 

120 

111 

102 

94 

90 

90 

93 

94 

90 

96 

90 

90 

82 

81 

77 

73 

79 

77 

90 

88 


112 

107 
114 
ПО 
108 
106 
95 
91 
88 
89 
93 
98 
93 
91 
87 
85 
79 
79 
79 
82 
84 
93 
94 


Гер11ан1я. 


102 

ПО 

107 

104 

103 

99 

94 

97 

94 

97 

100 

106 

98 

95 

92 

83 

82 

82 

83 

84 

100 


^)  Таблица  вта  заимствована  наии  ваъ  ХТшкей  81;а1ез  ЫАиаМа! 
С!ошт1881о11  Керог!,  XIX,  38-  1п<1ех  питЪега  для  Соединениыхъ  Штатовъ 
всчнслеиы  Соштопа'оиъ,  для  Великобрнтавш — ЗаиегЬеск'оиъ,  для  Гер» 
ман1и— СопгаД'омъ.  ЫДвх  питЬегв  для  Великобританш,  въ  своеиъ  пер- 
воначальноиъ  вид'Ь,  основывались  на  ц'Ьнахъ  за  1867—1877  гг.,  но  были 
приведены  въ  соотв'Ьтств1е  съ  ц-Ьваии  за  1879 — 1889  гг.  1п<1ех  питЬегз 
для  Соедввенвыхъ  Штатовъ  соотв'Ьтствуютъ  урожайвыиъ  влв  фвскаль- 
выыъ  вер1одамъ,  отъ  1  1юля  до  30  шня  сх'Ьдующаго  года,  тогда  какъ 
для  Герыав1в  взяты  календарные  годы;  для  Великобритан1и  часть  л'Ьтъ 
(1879—83)  всчвслена  съ  1  января  до  1  января,  остальные  годы— съ 
1  1КМ1Я  до  30  1юня. 
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Посл'Ёдняя  изъ  четырехъ  вышеприведенны хъ  д1аграимъ  и^люстри- 
руетъ  т1а>  же  факты  не  цифрами,  а  лиа1ями.  Таблица  на  стр.  39В 
также  основана  на  1п(1ех  пишЬегз. 


.  191.  Устойчивость  денегъ.  Биметаллизмъ. 

Поскольку  деньги  представдяютъ  собою  товаръ,  ц-ённость  ихъ 
подвержена  колебан1яиъ.  Торгово-промышленная  жизнь  стремится 
свести  эти  колебан1я  къ  минимуму  и  обезпечить  ц-ённости  денегъ 
известную  устойчивость. 

Начиная  съ  тринадцатаго  стол'ЬтЫ^  когда    торговля  привяла  ши 
рок1е  разм'Бры,  въ  Европ'Ь  роль  денегъ  выполняли  въ  одинаковой  степени 
золото  и  серебро.  Услов1я   до6ыван1я  этихъ  металловъ  были  таковы, 
что  единица  золота  стоила  столько  же,  сколько  десять  или  одина;!- 
цать  единицъ  серебра;  иначе   говоря,   рыночное   отношвн1е    между- 
ними  было  1 :  10  или  1:11.  Но  подобно  вс&мъ  рыночнымъ  отноше- 
Н1ямъ,  и  данное  отношен1е   подвергалось  постояннымъ  изм'Ёнен'шмъ. 
Номинальная  ц'Ьнность  денегъ   опред'Ьлялась   важдымъ  общеетвомъ 
совершенно  самостоятельно,   чЪмъ  пользовались  м'Ьняла,  вывозивш1е 
или  персплавлявш1е   бол1&е    ц'Ённую   монету.   Это  побудило   прави- 
тельства отд*льныхъ    странъ    воспрепятствовать  исчезновен1ю   того 
или  другого   металла   путемъ   издан1я   строгихъ,  хотя  и  не  достп- 
гающихъ    ц1^ли,    законовъ,    воспрещающихъ   вывозъ  благородныхъ 
металловъ,  а  также  путемъ  неоднократнаго  изм1^нен1я  металлическаго 
содержан1я  монеты.  Этогь  хаосъ  увеличивался  еще  т^мъ,  что  короли 
и  князья  чеканили  монету  не  изъ  чистаго  золота  или  серебра,  ила 
же  съ  уменьшеннымъ  в'Ьсомъ,  а  излишекъ  клали  006*6  въ  кармавъ. 
Открыт1е  Америки   им'Ьло  два  посл'6дств1я.   Между  1500  и  1560  гг. 
годовая  добыча   золота  поднялась  на   50®/о,  а  серебра— на  бОО^/о. 
Сл'Ёдств1емъ  этого  явилось  не  только  чрезвычайное  повышение  ц'1нъ> 
но  и  падеше  ценности  серебра  сравнительно  съ  золотомъ:  рыночное 
отношен1е  между  ними  сд'1&ла.10сь  равнымъ  1:15.  Въ  начал'Ь  девят- 
надцатаго  стол'ёт1я,  когда  отношеп1е  это  упало  до  1 :  16,  въ  Англгп 
была  признана   безплодность   средневЁковыхъ    способовъ    регулиро- 
ван1я   ц']^нности   денегъ:   система   биметаллизма   была  оставлена,  и 
денежной  валютой   было   избрано   золото.   ДруПя   государства  мед- 
ленно   посл:6довали    примеру  Англ1и.    Принят!е    мономета.1ЛическоВ 
системы   было   ускорено    событ1ямп  посл16дней  четверти  девятнадца- 
таго  стол'Ьт1я.  Открыйе    комстокскихъ  розсыпей  и  расширен1е  прсж- 
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нихъ  источниБОвъ  настолько  увеличило  добычу  серебра,  что  Ц'Ьнность 
его  быстро  упала  и  рыночяое  отношен1е  серебра  къ  золоту  коле- 
балось въ  пер1одъ  1901 — 1905  г.  между  1 :  35  и  1 :  40. 

Сл'Ёдующая  таблица  показываетъ  изм'Ьнен1я  въ  добыч'Ь  золота  и 
сбребра  со  времени  открыт1я  Америки,  ири  ченъ  данныя  расположены 
по  сл'Ьдующинъ  пер1одаиъ:  въ  двадцать  лНтъ— въ  течен1е  шестнад- 
цатаго  стол'ёт1я,  когда  ин'Ьли  м'Ьсто  первый  крупный  изм'Ьнен1я;  въ 
сто  л'Ьть— въ  течен1е  ближайшихъ  двухъ  стол'ЬтШ,  когда  добыча 
серебра  увеличилась  весьма  незначительно;  въ  пятьдесятъ  Л'ётъ — 
вплоть  до  открыт1й  золота  въ  середин'Ь  девятнадцатаго  в1^ка;  въ 
пять  л'Ьтъ — посл'Ь  открыт1я  комстокскихъ  розсыпей  въ  семидесятыхъ 
годахъ;  я,  наконецъ,  ежегодно — со  времени  посл'Ьдняго  крупнаго 
роста  добычи  золота: 
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Добыча  золота  и  серебра  со  времени  открыт1я  Америки^). 


Золото. 


Серебро  (денежн.  ц-Ьнн.). 


ГОДЫ. 


Общая  сумма. 


Въсреднемъ 
въ  годъ. 


Общая  сумма. 


Въсреднемъ 
въ  годъ. 


1493—1520 
1521—1544 
1545—1560 
1561—1580 
1581—1600 
1601-1700 
1701—1800 
1801—1850 
1851—1875 
1876—1880 
1881—1885 
1886-1890 
1891—1895 
1896—1900 

1901 

1902 

1903 


доддаровъ, 

107.931.000 

114.205.000 

90.492.000 

90.917.000 

98.095.000 

606.315.000 

1.262.805.000 
787.463.000 

3.173.869.000 
572.931.000 
495.582.000 
564.474.000 
814.736.000 

1.286.494.000 
260.922.000 
296.049.000 
325.527.000 


доддаровъ. 

3.855.000 

4.579.000 

5.656.000 

4.546.000 

4.905.000 

6.063.000 

12.628.000 

15.745.000 

126.954.000 

114.586.000 

99.116.000 

112.895.000 

162.947.000 

257.298.000 

260.992.000 

296.049.000 

325.527.000 


доддаровъ. 

54.703.000 

89.986.000 

207.240.000 

248.990.000 

348.254.000 

1.547.731.000 

2.370.809.000 

1.360.237.000 

1.288.757.000 

509.256.000 

594.773.000 

704.074.000 

1.018.718.000 

1.071148.000 

223.691.000 

208.594.000 

220371.000 


доддаровъ. 

1.954.000 

3  740.000 

12.952.000 

12.450.000 

17.413.000 

15.477.000 

23.708.000 

27.204.000 

51.548.000 

101.851.00С 

118.955  ОСО 

140.815.С00 

203.74^000 

212.274.000 

223.691.000 

208.594.000 

22^.371.000 


Д1аграииы  на  стр.  442  и  443  илдюстрируютъ  те  же  самые  ф  акты 
несколько  детальнее  для  бол'Ье  важныхъ  пер1одовъ  девятнадцатаго 
в1^ва,  при  чемъ  приведены  не  только  общеи1ровыя  данныя,  но  и 
данныя,  васающ1яся  Соединенныхъ  Штатовъ. 


^)  (Зоставлено  по  отчету  Министра  Финансовъ  за  7904  г.,  стр.  416. 
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Въ  следующей  таблш^  приведены  поразительныя  данный,   иллкь 
стрирующ1я  паден1е  Ц'Ьны  серебра,  начиная  съ  1673  г.: 


Паден1е  ценности  серебра  съ  1873  г. 


ЦЪна  унц{и  сере- 

Металлическая 

Отношен1е  цЪвно- 

— 

годы. 

бра  въ  слиткахъ 

ценность  сере- 

стн  серебра  къ 

въ  Лондоне. 

брянаго  доллара. 

ц-Ьввости  золота. 

(въ  пенсахъ) 

(въ  долларахъ) 

1873 

597.. 

1,004 

15,93 

1875 

56"/,. 

961 

16,64 

1880 

5274 

885 

18,05 

1885 

487.6 

823 

19,41 

1890 

4774 

809 

19,75 

1895 

29'7.. 

505 

31,60 

1900 

287,. 

479 

38,33 

1901 

277.. 

461 

34,68 

1902 

247.. 

408 

39,15 

1903 

2474 

420 

38,10 

1904 

26'»/,а 

447 

35,70 

Наконецъ,  следующая  таблица  показы ваетъ,  как1я  страны  являются 
главными  поставщиками  золота  и  серебра: 


Мровая  добыча  золота  и  серебра  въ  1903  г.  (въ  долларахъ). 


СТРАНЫ. 


Золото. 


Сере  б  р  о. 


Монетная 
ценность. 


Коммерче- 
ская ц-Ьн- 
ность. 


Соединенные  Штаты 
Мексика       ... 

Канада     

Африка    

Австралаз1я    .... 

Росс1я 

Инд1я 

Болив1я 

Друпя  страны  .   .   . 


Во  всемъ  м1р'Ь 


73.501.700 
10.677.500 
18.834.500 
67.998.100 
89.210.100 
24  632.200 
11.428.900 
1.000 
29.153.200 


70.206.000 

91.151.400 

4.072.200 

443.800 
12.519.300 

196.300 

11.597.100 
30.185.500 


325.527.200 


220.371.600 


29.322  000 

38.070.000 

1.700.800 

185.300 

5.228.700 

82.000 

4.843.600 
12.667.200 


92.039.600 
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Паден1е  ц'Ьнности  серебра  посд'Ь  1873  г.  повлекло  за  собою  въ 
Соединенныхъ  Штатахъ  движен1е  въ  пользу  свободной  чеканки  се- 
ребра. До  этого  времени  вопросъ  о  биметаллиз1гБ  не  вызывалъ  къ 
себ16  особеннаго  интереса.  Въ  1791  г.  монетное  отношен1е  серебра 
къ  золоту  было  установлено  въ  1  :  15;  въ  виду  выпуска  неполно- 
ценной золотой  монеты,  золото  постепенно  исчезло  изъ  обращешя, 
по  причин-Ь,  которую  мы  укажемъ  въ  §  192.  Въ  1884  г.  отношен1е 
это  было  изм1^нено  на  1 :  16,  а  въ  1837  г.  опять  изм1^нено  до 
1  :  15,98.  Теперь  обезц1^неи1ю  подверглось  серебро,  и  оно  постепенно 
исчезло  изъ  обращен1я.  Въ  конц'Ь  семидесятыхъ  годовъ  рыночное 
отношен'ю  сд1^лалось  равнымъ  1 :  18  или  1 :  20;  такъ  какъ  рыночная 
ц'Ьнность  золота  была  теперь  выше  ея  монетной  ц'бнности,  то  оно 
исчезло  бы,  если  бы  свободная  чеканка  серебра  не  была  отм-Ёнена 
въ  1873  г.  закономъ,  получившимъ  впосл'Ёдств1и  отъ  зашнтниковъ 
свободной  чеканки  серебра  назван1е  «преступлен1я  1878  года». 

Серебропромышленники  полагали,  что  паден1е  ц1^ны  серебра  можетъ 
быть  пр1остановленоискусственнымъ  увел ичен1емъ  спроса.  Черезъ  неко- 
торое время  къ  нимъ  присоединились  западные  фермеры,  усматривав- 
ши причину  падеШя  ц^ны  пшеницы  въ  конкуренц1и  со  стороны  го- 
сударствъ  съ  серебряной  валютой  и  думавш1е,  что  усиленная  закупка 
серебра  увеличила  бы  предложен1е  денегъ  и  такимъ  образомъ  под- 
няла бы  цены.  Результатомъ  этого  объединен1я  былъ  законъ  1878  г. 
(В1апа-А1118оп  Ас1),  обязывавш1й  министра  финансовъ  закупать  еже- 
месячно по  рыночной  цене  не  менее  двухъ  и  не  бо.1ее  четырехъ 
милл1оновъ  серебра,  и  законъ  Шермана  1890  г.,  устанавливавш1й 
вместо  этого  ежемесячную  покупку  четырехъ  съ  половиной  мил- 
лЮнов'ь  унцШ  серебра,  съ  расплатой  за  нихъ  билетами  государствен- 
наго  казначеЯства.  Черезъ  несколько  летъ  постепенное  накоплен1е 
серебра  уменьшило  золотую  наличность  и  до  такой  степени  угрожало 
устойчивости  запаса  золота,  что  во  время  кризиса  1893  г.  законъ 
Шермана  былъ  отмененъ.  После  несколькихъ  летъ  страстной  поли- 
тической агитац1и  и  двухъ  президентскихъ  кампан1й,  сопровождав- 
шихся, съ  одной  стороны,  прогрессивнымъ  паден1емъ  ценности  се- 
ребра, а  сг  другой,  повышен1емъ  общаго  уровня  ценъ,  золотая  ва- 
люта, наконецъ,  восторжествовала  въ  1900  г. 

'За  это  время  не  только  распался  Латинск1й  Союзъ,  составившШся 
въ  последней  четверти  девятнадцатаго  столет1я  изъ  несколькихъ 
европейскихъ  государствъ  '),  для  поддержан1я  цены  серебра,  но  даже 


1)  Франц1Я,  Бельг1я,  Итал1я,  Швейцар1Я  и  Грец1я.  Прим,  пер. 
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страны,  гд'Ь  раньше  господствовала  серебряная  валюта,  напр.  Инд1я 
и  Ядов1я,  перешли  теперь  къ  золотой  валюте,  первая  въ  1893  г., 
а  форая  въ  1898  г.  Ваконецъ,  различныя  государства  романской 
Америки  находятся  въ  настояиюе  время  на  порогЬ  золотой  валюты, 
а  н1Ькоторыя  уже  ввели  ее  въ  течен1е  посл1^днихъ  а%тъ. 

Въ  основ'Ь  биметаллизма  лежатъ  три  ошибки:  1)  Ошибкой  является, 
прежде  всего,  мысль  о  томъ,  будто  бы  возможно  существовав1е 
бол'Ье  ч'Ьмъ  одной  валюты.  2)  Ошибочно.  дал'Ье,  прбдположен1е,  будто 
государство  въ  состоян1и  оиред'Ьлять  ц'Ьнности.  Закупки  серебра 
правительствомъ  могутъ,  конечно,  на  время  повысить  спросъ;  но 
скоро  достигается  изв1Ьстный  пред'Ёлъ,  и  тогда  начинаетъ  сказываться 
естественное  вл1ян1е  факторовъ,  опред'Ьляющихъ  ц1Ьнность.  В)апЛ 
АеЬ  1878  г.,  точно  такъ  же,  какъ  и  завонъ  Шермана  1890  г.,  были 
безсмльны  пр1остановить  паден1е  ц'Ьны  серебра.  3)  Ваконецъ,  оши- 
бочна также  и  в'Ьра  въ  практичность  неждународныхъ  соглашенШ, 
даже  если  и  признать  ихъ  желательными. 

Многочисленныя  международный  конференцш,  обсуждавш1я  во* 
просъ  о  биметаллизм'Ь,  американское  движен1е  въ  пользу  свободной 
чеканки  серебра  и  Латинсшй  Союзъ  въ  Ёвроп'Ь  исходили,  во-первыхъ, 
изъ  того  положен}я,  что  паденхе  цЪнъ  есть  результатъ  повышенШ 
ценности  золота,  вызваннаго  изъят1емъ  изъ  обращен1я  серебра  и 
вытекающимъ  отсюда  недостаткомъ  въ  деньгахъ,  а,  во  вторыхъ, 
изъ  того  положен1я,  что  увеличеШе  обращены  серебра  опять  возста- 
новитъ  прежнее  отношен1е  1:16.  Чрезвычайный  ростъ  добычи  зо- 
лота въ  посд^дШе  годы  совершенно  устранилъ  мысль  о  томъ,  будто 
у  насъ  н'Ьтъ  достаточно  золота;  а  еще  большШ  ростъ  добычи  се- 
ребра сд1;лалъ  совершенно  немыслимымъ  возвращеп1е  къ  прежнему 
отношен1ю  1 :  16.  Е|гь  всЬ  осндван1я  думать,  что  споръ  въ  этой 
форм'Ь  разрЪшевъ  окончательно.  Восторжествовалъ  монометаллизмъ, 
золотая  валюта. 

Итакъ,  стремлен1е  обезпечить  ббльшую  устойчивость  ц'Ьнъ  путемъ 
биметаллизма  или  симметаллизма  ^)  можно  считать  теперь  д1^ломъ 
прошлаго.  Съ  ц-блью  по  возможности  оградить  отношен1я  между 
должяикомъ  и  кредиторомъ  отъ  колебанШ  въ  ц'Ьнности  денегь,  пред- 


*)  Биметаллизмъ  означаетъ  одновременное  употреблен1е  золотое  и 
серебряной  монеты;  симметаллизмъ  означаетъ  употреблен1е  единообраз- 
ной монеты,  составленной  изъ  етихъ  двухъ  металловъ. 
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лагались,  в111^сто  золота  и  серебра,  друПя  валюты  по  срочнымъ  зай- 
иамъ.  Самая  важная  изъ  нихъ  это  множественная  валюта  (таи1р1е 
ог  (аЪп1аг  8(а11(]аг())  ^).  Единицей  изи%рен1я  является  здЪсь  общая 
ц*на  ц-благо  рода  товаровъ,  ц«нность  которыхъ  определяется  мето- 
домъ  1пс[ех  питЪегз.  Если  бы  подобная  система  и  оказалась  прак- 
тичной— въ  чемъ  мы  сильно  соин'Ьваемся— ее  сл'Ьдовало  бы  отверг- 
нуть просто  на  томъ  основан1и,  что  для  краткосрочныхъ  уплатъ  она 
безполезна,  а  для  долгосрочныхъ  н^тъ  уверенности,  что  об*  сто- 
роны будутъ  более  уравнены,  чемъ  при  употреблен1и  ими  обычныхъ 
денегъ.  11ри  возвращен1и  того  же  количества  благъ  прибыль  отъ 
повышен1я  ценъ  пойдетъ  въ  пользу  кредитора,  а  отъ  понижен1я— 
въ  пользу  должника.  Такимъ  образомъ,  несмотря  на  все  свои  не- 
достатки, золотая  валюта  является,  повидимому,  единственнымъ  ме- 
тодомъ,  сопряженнымъ  съ  наименьшей  несправедливостью  для  обеихъ 
сторонъ.  Если  где  и  происходить  повышен1е  ценности  денежной 
валюты,  то  обусловливаемые  имъ  убытки  должника  уравновешиваются 
въ  значительной  степени,  какъ  это  съ  достоверностью  установлено, 
понижен1емъ  нормы  процента.  И  теор1я  и  практика  одинаково  схо- 
дятся въ  признан1и  преимущества  золотой  валюты. 


192.  Распред'Ьлен1е  денегъ. 

Если  можно  достать  различные  сорта  товара  по  одной  и  той  же 
цене,  мы  всегда  предпочитаемъ  лучш1е  сорта;  когда  же  существуютъ 
различные  сорта  денегъ,  мы  пускаемъ  въ  оборотъ  неполноценныя 
деньги.  Если  на  рынке  конкурируютъ  по  одной  цене  свежее  я 
тухлое  масло,  никто  не  станстъ  покупать  последняго;  еачи  же  въ 
обращен1и  находятся  полноценный  и  неполноценныя  деньги,  первыя 


1)  Предлагались  и  мнопя  друг1я  валюты.  Л^аЫЬ,  посвятившШ  этому 
вопросу  особое  сочинеше,  Гипйатеп^а!  РгоЫет  1п  Мопе1агу 
8  с  16  11  с  е.  ч.  4,  приводить  ихъ  къ  тремъ  видамъ  валюты — товара,  за- 
работной платы  и  стоимости.  ЕА^е^отЬЪ  на  стр.  162—164  своего  отчета, 
упомянутаго  нами  въ  §  186,  говорить  о  валютахь  капитала»  потреблен1я, 
обращен1я,  дохода,  производства  и  заработной  платы.  КЫеу  (,Мопеу*, 
гл.  XIII)  говорить  о  валютахь  рабочаго  времени,  стоимости  труда,  пре- 
д-Ьльной  полезности,  общей  полезности  и  дохода  покупателя. 
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будутъ  вытеснены  последними.  Плохое  масло  устраняется  съ  рынка, 
неполноц'Ьнныя  деньги  остаются.  6ъ  первомъ  случае  мы  выступаемъ 
какъ  покупатели,  во  второмъ — какъ  продавцы.  Пользоваться  день- 
гами не  значить  потреблять,  а  лишь  отчуждать  ихъ  съ  ц'блью 
пр1обр'Ьтен1я  потребительныхъ  благь.  Отсюда  видно,  что  пока  не- 
полноц'Ьнныя деньги  допускаются  къ  свободному  обрашен1ю  на- 
равне съ  полноц1}нными,  можно  нажить  барыши  путемъ  вывоза  или 
переплавлен1я  посл'Ьднихъ  и  производства  расплатъ  первыми.  Этотъ 
принципъ  изв'Ьстенъ  подъ  именемъ  закона  Грешама. 

Название  это  основано  на  томъ  обстоятельств-^,  что  шотландскШ 
писатель  Макъ  Леодъ  случайно  наткнулся  на  это  иоложен1е  въ 
доклад'!^  сэра  Томаса  Грешама  королев*!  Елизавет1Ь.  Въ  д'Ьйствитель- 
ностИу  этотъ  принципъ  выраженъ  бол'Ье  полно  и  съ  большей  уб'Ьди- 
тельностью  въ  сочинешяхъ  среднев1^ковыхъ  экономистовъ,  не  говоря 
уже  о  писателяхъ  классической  древности.  Завонъ  Грешама  распа- 
дается на  три  случая:  1)  выпускъ  неполнов1Ьсной  монеты  изъ  одного 
и  того  же  металла;  2)  чеканка  монеты  изъ  металла,  ц^^нность  котораго 
ниже  Ц11НН0СТИ  металла  другой  монеты;  3)  выпускъ  бумажныхъ  де- 
негь  въ  противоположность  металлическимъ.  Однако,  закояъ  Грешама 
д*Иствуетъ  только  при  двухъ  усдов1яхъ.  Во-первыхъ,  общая  на- 
личность денегъ,  полноц'Ьнныхъ  и  неполноц'Ьнныхъ,  должна  превы- 
шать количество,  въ  которомъ  данное  государство  д'1йствительно 
нуждается.  Если  неполноц'Ьнныя  деньги  ограничены  въ  своемъ  ко- 
личеств-Ь,  то  полноц*нныя  деньги  могутъ  продолжать  циркулировать, 
такъ  какъ  перваго  рода  денегъ  недостаточно  для  удовлетворен1я 
потребностей  денежнаго  рынка.  Во-вторыхъ,  обычаЯ  или  общественное 
мн1Ьн1е  могутъ,  вопреки  закону  Грешама,  вызвать  обращен1е  полно- 
ц^нныхъ  денегъ,  какъ  это  было,  напримфръ,  въ  штатахъ  тихо- 
океанскаго  прибрежья  въ  течен1е  и  посл'б  междоусобной  войны,  когда 
золото  предпочиталось  ассигнац1ямъ. 

Распред'Блен1е  металлическихъ  денегъ  въ  значительной  степени 
обусловливается  д'Ёйств1емъ  международныхъ  силъ.  Одни  товары 
им'Ьютъ  международный  рынокъ*  друг1е  же  не  выходятъ  за  пред1и1Ы 
м-Ьстнаго  рынка.  Уровень  ц^нъ  въ  каждой  странЪ  зависитъ  отъ 
м1Бстныхъ  и  международныхъ  вл1янШ.  При  нориальныхъ  услов1яхъ 
каждая  нац1я  располагаетъ  достаточнымъ  количествомъ  денегъ  для 
сохра11ен1я  этого  относительнаго  уровня  ц'Ьнъ.  А  нормальный  ростъ 
количества  золота  въ  какой-либо  стран'Ё  вызываетъ  повышен1е  ц'Ьнъ: 
увеличивается  ввозъ  товаровъ  и  вывозъ  золота,  пока  не  возстана- 
вливается  прежнее  равнов1^с1е.   Этотъ  процессъ  можетъ  быть  задер- 
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жанъ  многими  вл1ян1яии.  Если  новое  количество  золота  идетъ  прямо 
ияъ  рудниковъ,  оно  можетъ  быть  вывезено  кавъ  товаръ,  или  же 
пойти  въ  банки,  въ  качеств1Ь  запаснаго  капитала,  для  разлмчныхъ 
банковыхъ  оиерац1й,  не  повл1явъ  сколько-нибудь  зам1Ьтно  на  обпий 
уровень  ц1^нъ.  Ером'Ь  того,  подъ  вл1ян1емъ  вредитныхъ  операц1й 
(о  которыхъ  рЪчъ  въ  ближайшей  глав1Ь)  можетъ  произойти  изм'Ь- 
нен1е  въ  ц'Ьнахъ,  не  сопровождаемое  соотв'Ьтствующимъ  н8м1Ьне- 
н1емъ  золотой  наличности.  Но  такъ  какъ  всяк1й  кредитъ  покоится, 
въ  конечномъ  счетЪ,  на  металлическихъ  деньгахъ,  то  продолжи- 
тельное нарушен1е  этого  равнов'Ьс1Я  невозможно  безъ  того,  чтобы  не 
привести  въ  движен1е  силъ,  стремящихся  въ  его  возстановлеШю. 

Въ  данномъ  случа'Ь  мы  им'Ьемъ  равнов'Ьс1е  между  относитель- 
ными уровнями  ц'1^нъ,— равнов1^с1е,  отражающее  взаимоотношете 
количествъ  металлическихъ  денегъ  въ  каждой  стране.  Всякое  вне- 
запное изм'Ьнен1е  методовъ  кредита  можетъ,  конечно,  оказать  свое 
временное  вл1ян1е;  но  виосд'Ёдств1и  непрем1^нно  должна  сказаться 
т'Ьсная  связь  между  уровнемъ  ц'Ьнъ  и  наличностью  денегъ.  При 
нормальныхъ  фискальныхъ  услов1Яхъ,  т.  е.  когда  денежное  обра- 
щен1е  покоится  на  металлической  основе,  количество  денег  ь  въ 
какой-либо  стран'Ь  регулируется  само  собою  и  является  доетаточнымъ 
для  поддержан1я  относительнаго  уровня  ц1Ьнъ.  Другими  словами, 
какъ  мы  увидимъ  еще  ниже  (§  201),  международное  распред'Ьлеше 
благородныхъ  металловъ  приспособляется  въ  международной  тор- 
говле, которая  им1^а  бы  м'Ьсто  даже  тогда,  когда  денегъ  не  было  бы 
вовсе.  Такъ  какъ  деньги  являются  оруд1емъ  торговли,  то  распре- 
дЪлен1е  денегъ  сл'бдуетъ  за  услов1ями  торговли,  а  не  наоборотъ. 


ГЛАВА   XXIX. 
Кредитъ 
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папс1а1  Спаев  (1902);  С1ётеп1  Ти^1аг,  А  ВпеГ  Н1в1огу  оГ  Рап1са  1п  ^Ье 
Пш^ей  8Шев  (дерев.  ТЬотт'а,  1893);  М.  уоп  Ти^ап-Вагапо^увку,  8^и<1^еп 
гиг  ТЬеопе  ип(1  0езсЫсЬ1е  (1ег  Нап<1в18кг18вп  1п  Впв:1ап(1  (Промышлен- 
ные кризисы,  Туглна-Барановскаго);  кратк1й  исторнческШ  очеркъ  аме- 
риканскихъ  кризисовъ  у  Ь,  К.  Ве^еу,  Ршапс1а1  Н181огу  о1  Ше  11ш(;е(1 
8^а^ев  (Ат.  СШгеп  Зепев),  равв1т. 


194.  Природа  кредита. 

Бредить — ^это  м'&новая  сд'ЬдБа,  состоящая  въ  передаче  другому 
лицу  вреиеннаго  пользован1я  богатствомъ.  Богатство  можетъ  состоять 
изъ  вонкретныхъ  благъ,  вапитальнаго  фонда  или  даже  изъ  однихъ 
только  правъ  иди  привилеЛй.  Отличительной  чертой  кредита  является 
то,  что  богатство  отчуждается  только  на  время.. 

Не  сл1Ьдуетъ  си1^шивать  юридическую  и  звономичесвую  сторону 
кредита.  Съ  юридической  точки  зр16н1я  передача  другому  лицу  права 
собственности  на  данное  благо  есть  продажа,  передача  же  другому 
лицу  права  пользован1я  благомъ,  съ  оставлен1емъ  за  собою  права  соб- 
ственности, есть  3  а  е  м  ъ.  Съ  экономической  точки  зрШя,  сущностью 
кредита  является  вреиенное  пользован1в  богатствомъ.  Всяв1й  кредитъ' 
Ость  въ  д-Ьйствительности  заемный  вредить.  Продажа  въ  кредитъ, 
съ  дкономической  точки  зр'Ьн1я,  не  есть  продажа.  Юридически  д'Ьло 
обстоитъ  такЪу  что  право  собственности  передается  другому  лицу,  а 
уплата  на  н1Ькоторое  время  отсрочивается;  съ  экономической  же  точки 
зр6н1Яу  кредитъ  предоставляетъ  покупатспо  лишь  привидепю  поль- 
зоваться данной  вещью,  при  чемъ  экономическое  право  продавца  на 
эту  вещь  остается  въ  прежней  сил'Ь.  Экономическое  отчужден1е  ста- 
новится полнымъ  лишь  тогда,  когда  производится  уплата,  т.  е.  когда 
срокь  кредита  истекаетъ.  Въ  иромбжут21^  же  должникъ  пользуется 
лредоставленнымъ  ему  богатствомъ. 

Зедигманъ.  29 
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Изъ  этого  основного  П0ЛОЖ6Н1Я  вытекаютъ  два  посл(дств1я:  1) 
Такъ  кавъ  передача  влад16н1я  совершается  лишь  на  время,  то,  по 
истеченШ  этого  времени,  вредиторъ  долженъ  быть  возстановленъ  въ 
своемъ  влад'6н1и.  Заеиъ  долженъ  быть  уплаченъ,  и  если  за  время 
займа  взятое  благо  исчезло,  возвращеШю  долженъ  подлежать  его 
эвономичесвШ  эквивалентъ.  То,  что  дается  въ  настоящемъ,  должно 
быть  уплачено  въ  будущемъ — ^такова  сущность  кредита.  ВсяиМ  вре- 
дить является  въ  действительности  договоромъ  объ  уплате  черезъ 
изв'Ёстный  сровъ  денегъ  или  ихъ  эквивалента.  2)  Кредиторъ  долженъ 
в1^рить  способности  должника  выполнить  свое  обязательство  къ  усло- 
вленному сроку.  Онъ  долженъ  в'Ьрить  ему,  считать  его  креднтоспо- 
собнымъ.  Бсяк1й  кредитъ  основанъ  на  дов-ЁрШ  и  поэтому  сопряженъ 
съ  большей  или  меньшей  долей  риска.  Если  торговецъ  «открываегь 
кредитъ»  своему  покупателю,  единственная  его  гарант1я — нередко 
ниЧ'Ьмъ  не  обезпеченная  надежда  на  то,  что  долгь  будетъ  въ  конц1^ 
концовъ  уплаченъ.  Если  капиталистъ  передаетъ  свои  деньги  какой- 
либо  компанШ  и  лолучаетъ  взам1Бнъ  облнгац1и,  гарант1я  долга  за- 
ключается въ  конечномъ  прав'Ь  капиталиста  наложить  арестъ  на 
имущество  компанШ.  Если  банкиръ  одолживаетъ  капиталъ,  онъ  мо- 
жетъ  требовать  взноса  двойного  поручительства,  т.  е.  обезпечени, 
рыночная  ценность  которыхъ  иногда  значительно  превышаетъ  сумму 
долга. 

Такимъ  образомъ  сущность  кредита  состонтъ  въ  правЪ  пользо- 
ваться какимъ-либо  благомъ  или  привилег1ей,  который  черезъ  из- 
в1Ьстное  время  переходятъ  въ  экономическую  собственность  другого 
лица.  Кредитъ  бываетъ  потребительный  и  производительный,  соот- 
ветственно употреблен1ю,  какое  дается  занимаемому  богатству.  Еогда 
мы  одолживаемъ  деньги  или  закладываёмъ  свои  часы  съ  гЬмъ,  чтобы 
купить  себе  обедъ,  мы  д^лаемъ  это  въ  цЪляхъ  потреблен1я;  въ  та- 
комъ  случае  кредитъ  называется  потребительнымъ.  Когда  же  мы 
одолживаемъ  деньги  для  расширен1я  своего  предпр1ят1я,  кредитъ  на- 
зывается производительнымъ.  При  современныхъ  экономическихъ 
услов1яхъ  производительный  кредитъ  играетъ  несравненно  более  важ- 
ную роль.  6ъ  этомъ  коренятся  и  выгоды  и  опасности  современнаго 
кредита.  Если  конкретныя  блага,  капиталъ  или  привилег1я  утиизж- 
руются  должникомъ  такимъ  образомъ,  что  даютъ  излишекъ  сверхъ 
той  суммы,  которая  нужна  для  уплаты  процентовъ  по  долгу,  то 
кредитъ  выполняетъ  функц1ю  капитала  и  вызываетъ  ростъ  послед- 
няго.  Бъ  этомъ  смысле  кредитъ  можетъ  быть  названъ  вспомогатель- 
нымъ   вапиталомъ.   Онъ   выполняетъ  работу  капитала,  такъ  какъ 
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стремится  увеличить  производительныя  силы  общества.  Этимъ  мы 
не  хотииъ  сказать,  что  вредить  самъ  по  себЪ  является  вапиталомъ» 
тахъ  хакъ  если  вапиталъ  находится  въ  рувахъ  должника,  то  его 
«1^тъ  у  кредитора.  Но  въ  рукахъ  должника  капиталъ  приносить 
больше  пользы,  ч1Ьмъ  въ  рукахъ  кредитора — иначе  онь  не  переходидъ 
бы  къ  должнику.  Для  кредитора  капиталъ  является,  такъ  сказать, 
оассивнымъ,  для  должника  же — активнымъ.  Поскольку  кредитъ  спо- 
собствуеть  пом1Ьщен1ю  капитала  тамъ,  гд*!  онь  оказывается  болЪе 
производительны  иъ,  онъ  вызываетъ  ростъ  капитала  или,  во  всякомъ 
елуча'Ь,  увеличиваеть  его  полезность. 

Напротивъ  того,  если  полученный  путемъ  кредита  деньги  утили- 
зируются неразумно  или  попросту  растрачиваются,  он'Ь  уменьшаютъ 
производительный  силы  общества,  такъ  какъ  должникъ  не  только 
тратить  безъ  пользы  свою  энерЛю,  но  онъ  даже  оказывается  не  въ 
чюстоян1и  вернуть  занятый  капиталъ.  Благодаря  легкости,  съ  какой 
получается  въ  настоящее  время  кредитъ,  злоупотреблен1я  въ  области 
кредита  совершаются  особенно  часто.  Если  челов'Ьку  приходится  на- 
коплять капиталъ  собственными  усил1ями,  онъ  будетъ  распоряжаться 
имъ  въ  высшей  степени  бережно;  если  же  онъ  получаетъ  деньги  въ 
вредить,  онъ  болФе  склоненъ  рисковать  ими.  Онъ  свободень  отъ  не- 
досредственныхъ  заботь  и  готовь  рисовать  будущее  въ  розовыхъ 
«раскахъ.  Человеческая  натура  такова,  что  когда  намь  приходится 
дмФть  д'Ьло  съ  собственностью  другого  лица,  мы  слишкомь  склонны 
лерео1фнивать  свои  силы. 

Подобно  капиталу,  кредитъ  можеть  быть  классифицированъ  по 
яетыремь  категор1ямъ:  торговый,  промышленный,  сельско-хозяйствен- 
«ый  и  финансовый  кредитъ.  Въ  болЪе  широкомъ  смысл1Б  можно  счи- 
тать финансовымь  всякаго  рода  кредитъ,  такъ  какъ  по  истечейи 
хредитнаго  срока  должны  быть  уплачены  деньги  или  что-либо,  имъ 
равноценное.  Такь-называемый  торговый  кредитъ  принимаеть  форму 
^ухгалтерскихъ  записей,  письменныхъ  обязательствь,  таможенныхъ 
«видетельствь,  зерновыхь  и  хлопковыхъ  сертификатовь  и  т.  п.  Сред- 
ства погашен1я  кредита— это  предъявлен1е  счета,  торговый  росписки 
ж  векселя,  по  првдъявлен1и  или  срочные.  Промышленный  кредитъ 
касается,  главнымь  образомъ,  акц1онерныхъ  предпр1ят1й.  Сельско-хо- 
.зяйсгвенный  кредитъ  охватываеть  операц1и,  делаемый  въ  связи  съ 
сельсвимь  хозяйствомь.  Финансовый  кредитъ  въ  более  узвомъ  смысле 
«еть,  прежде  всего,  банковый  кредитъ.  Банковый  кредитъ  принимаеть 
форму  банковыхъ  билетовь  или  депозитовь,  для  получен1я  же  денегъ 
но  ввладамь  служать  чеки  и  ордера.  Торговый,  промышленный  и 
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сельско-хозяйственныВ  вредить  совершается,  главныиъ  образомъ,  въ 
банхахъ,  тавъ  какъ  банкъ  явдяетсд  кредитнымъ  учреакден1е1гь  раг 
ехсеИепсе.  Тавъ  вавь  современныя  вредитныя  операц1и  сосредоточи- 
ваются преимущественно  въ  банвахъ,  то  изучен1е  вредита  сводится 
въ  значительной  степени  въ  изучен1ю  банвоваго  дЪла. 


195.  Креднтъ  и  банковое  д'Ьло. 

Фунвц1я  банва  —  сд1^ать  вредить  подвижнымъ.  Это  достн* 
гается  при  помощи  трехъ  опера1Цй:  дисвонта,  депозитовъ  и  выпусва. 
банвовыхъ  билетовъ. 

1)  Для  погашен1я  выданныхъ  уже  обязательствъ  или  поврыт1я 
предстоящихъ  расходовъ  воммерсантъ  часто  нуждается  въ  деньгахъ^ 
или  замФняющихъ  ихъ  бумагахъ.  Если  ояъ  продаетъ  свои  товары 
въ  вредить,  онъ  обывновенно  получаетъ  Вдам1&нъ  вевсель  или  пись- 
менное обязательство,  сь  однимь  или  двумя  поручительствами.  Если 
вшсель  признается  надежнымъ,  банвъ  выдаетъ  нашему  коммерсанту 
наличными  или  вавимь-нибудь  инымъ  путемъ  сумму,  равную  валютЬ 
вевселя,  т.  е.  его  номинальной  стоимости,  безъ  процентныхъ  денегь 
за  время,  остающееся  до  истечен1я  срова  вевселя.  Другими  словами,^ 
банвъ  производить  дисвонтъ  или  учеты  учесть  вевсель  значить 
уплатить  его  номинальную  стоимость  безъ  долженствующихъ  еще 
нарости  процентныхъ  денегь.  Сь  юридичесвой  стороны^  эта  операц1я 
есть  не  что  иное,  вавь  продажа  или  обм'Ьнъ  правь:  банвъ  пову* 
паетъ  вевсель  или  право  требовать  сь  векселедателя  уплаты  долга, 
и  продаетъ  воммерсанту  право  на  получен1е  учетной  суммы.  Оь  эво- 
номичесвой  стороны,  зта  операц1я  есть  заемь,  тавъ  вавь  банвъ 
фавтичесви  предоставляеть  воммерсанту  воспользоваться  капиталомъ,. 
равнымь  валют1^  векселя  минусь  дисвонтъ.  Вм1Ьсто  того,  чтобы  учи- 
тывать чужой  вевсель,  нашь  воммерсантъ  можеть  представить  въ 
банвъ  или  свой  собственный  вевсель,  иногда  за  двойнымь  поручи- 
тельствомь,  или  вав1я-нибудь  друг1я  ц'1ённыя  бумаги.  Принятые  та- 
вимь  образомь  вевселя  или  бумаги  фигурирують  въ  числ'6  банво- 
выхъ рессурсовь  въ  вачеств'Ь  займовъ  или  дисконта.  Они  составляють 
часть  автива. 

2)  Теперь  возниваеть  вопросъ,  вавимь  образомь  банвъ  овазы- 
ваеть  свой  вредить.  Когда  банвъ  дисвонтируеть  вевсель,  то  вм1Ьсто 
того,   чтобы   платить   воммерсанту   деньгами,    въ  воторыхь   тотъ^ 
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быть  можетъ,  и  не  нуждается  въ  данный  моментъ,  онъ  можеть  от- 
крыть ену  вредить  въ  разн-ЬрФ  приходящейся  ему  суммы.  Другими 
словами,  банвъ  можеть  открыть  на  его  имя  счеть  или  деиозитъ^ 
который  можеть  быть  получень  обратно  по  чехамь.  Такой  депозитъ 
«тановится  долговымъ  обязательствомь  банка.  Такимь  образомь, 
депозитный  и  дисвонтныя  суммы  фигурируютъ  на  противоположныхъ 
<ггоронахь  банковаго  баланса. 

Депозить  можеть  возникнуть  и  безь  дисконта,  а  именно  тогда, 
когда  кто-либо  вносить  вь  банвь  определенную  сумму  денегъ  или 
денежнаго  эквивалента,  получая  взамЪнь  право  брать  вь  банк'Ь  деньги 
въ  разм1^р1^  сд'Ьланнаго  вклада.  Сь  юридической  стороны  депозить 
оредставляеть  собою  продажу  денегъ  или  денежнаго  эквивалента  вь 
оЬиЪпъ  на  право  требовать  соотв1ктствующую  сумму.  Если  въ  банкь 
отдается  на  хранен1е  какая-либо  вещь,  операц1я  эта,  какъ  сь  юри- 
дической, такь  и  сь  экономической  точки  зрШя,  представляеть  со- 
бою заемь,  такь  какъ  вкладъ  или  отданная  на  хранен1е  вещь  должны 
быть  возвращены  вь  такомь  же  вид'Ь,  въ  какомь  они  были  приняты 
банкомь.  Впрочемь,  вь  посл1^днемъ  случа-Ь,  мы  им'Ьемъ  д'Ьло  скорЪе 
«ь  товарнымь  складомь,  чЪмъ  сь  банкомь. 

Образовав1е  депозита  безь  дисконта  предполагаетъ  денежный 
вкладъ.  Первоначальная  функц1я  банковь  и  состояла  въ  пр1ем'Ь  де- 
лежныхь  вкладовь:  некоторый  важн'Ёйш1я  учрежденШ,  напримЪрь 
Амстердамский  банкь,  были  въ  начале  не  учетными,  а  депозитными 
банками.  Но  въ  настоящее  время  депозиты  въ  формЪ  банковаго  кре- 
дита далеко  превосходятъ  по  своей  суммФ  наличные  вклады.  Вь 
врупныхъ  городахъ  Европы  и  Америки,  гдф,  благодаря  всеобщему 
употрбблен1ючековъ,  различные  банки  становятся  въ  отношен1я  взаим* 
ной  задолженности,  существують  ликвидац1онныя  конторы  (с1еагш^- 
Ьсивез),  гдЪ  банки  погашають  свои  взаимные  счеты,  уплачивая  лишь 
ничЪмь  не  покрываемый  излишекъ.  Въ  1904  г.  общая  сумма  опе- 
рац1й  въ  98  ликвлдац1онныхъ  конторахь,  имеющихся  въ  Соединен- 
ныхъ  Штатахъ,  достигла  огромной  цифры  въ  102.150.318.982 
доллара,  при  чемь  бол^е  половины  этой  суммы  приходилось  на  одинь 
только  Нью-1орЕь.  Въ  Нью-1оркФ  наличная  уплата  составляла  лишь 
5,27о  вс16хъ  сликвидируемыхъ»  счетовь. 

а)  Представляя  вексель  кь  учету,  комерсантъ  предпочитаеть  иногда 
получить  взамФнъ  деньги.  Вм'бсто  того,  чтобы  расплачиваться  звон- 
кой монетой  или  государственными  бумагами,  банкь  можеть  выпу- 
стить свои  собственныя  обязательства  или  банковые  билеты.  Посл']^д- 
н1е  вступають  такимь  образомь  вь  обращен1е  и  составляють   часть 
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цирвулирующаго  денежваго  фонда.  Кавъ  таковые,  они  будутъ  раз^ 
смотрены  наии  въ  §  197.  ЗдЪсь  же  необходимо  лишь  подчеркнуть^ 
что,  посвольву  р1Ьчь  идетъ  о  банвЪ  и  его  должникахъ,  эвоноииче- 
свая  сущность  банвоваго  билета  та  же,  что  и  депозита.  Оба  они 
представляютъ  собой  банвовыя  обязательства,  тавъ  вавъ  банвъ 
долженъ  въ  вонц'6^  вонцовъ  уплатить  по  своему  билету  и  выдать 
деньги  въ  разм1^р'6  депозита;  оба  они  предоставляготъ  вредить  долж- 
ниву,  пр10бр'6тающбму  право  требовать  у  банва  уплаты  опред1^енноВ 
суммы.  Фунвц(я  банвоваго  билета  отличается  отъ  фунвц1и  депозита 
не  по  существу,  а  лишь  по  форм'Б«  Подобно  депозитамъ,  банковые 
билеты  составляютъ  долговыя  обязательства  банка,  въ  противопо- 
ложность дисвонтнымъ  суммамъ,  составляющииъ  банвовый  автивъ. 
Каждый  банвъ,  желающШ  внушить  къ  себ*!^  дов16р1е,  долженъ 
располагать  изв1Бстной  суммой  капитала.  Вапиталъ  етотъ  фкгури^ 
руетъ  въ  книгахъ  банка,  какъ  долгъ  акц1онерамъ,  тогда  кавъ  депо* 
8ИТЫ  и  банковые  билеты  представляютъ  собою  долгъ  кл1ентамъ. 
Прибыль  банка  проистекаетъ  изъ  того  факта,  что  онъ  можетъ  ноль- 
зоваться  безъ  всакихъ  процентовъ  вапиталомъ,  представленнымъ  въ 
лицЪ  банковыхъ  билетовъ  или  депозитовъ,  и  отдавать  его  въ  росгь 
или  же  помещать  его  въ  какое-нибудь  прибыльное  предпр1ят1е  '). 
Выгода,  нзвлеваемая  вл1ентомъ,  состоять  въ  томъ,  что  онъ  поль- 
зуется вредитомъ,  вм1Ьсто  того,  чтобы  пользоваться  своимъ  собствен- 
нымъ  вапиталомъ.  Банви  выполняютъ  свою  истинную  фунвц1ю  тогда^ 
вогда  они  предоставляютъ  своимъ  вл1ентамъ  возможно  большШ  вре- 
дить, соразмеряя  его  съ  ихъ  состоятельностью.  Если  банви  отно- 
сятся недостаточно  осторожно  въ  дисвовтируемымъ  вевселямъ,  если 
они  принимаютъ  сомнительной  ценности  бумаги,  уменьшая  тавямъ 
образомъ  свой  дМствительный  автивъ,  если  они  чрезмерно  увеличи- 
ваютъ  свои  депозиты  или  неразумно  расширяютъ  выпусвъ  билетовъ, 
увеличивая  тавимъ  образомъ  свои  долговыя  обязательства,— они  мо- 
гутъ  въ  одинъ  преврасный  день  овазаться  неспособными  удовлетво- 
рить всЪ  предъявленный  къ  нимъ  претензШ.   Иногда  можно    поло- 


')  Строго  говоря,  банкъ  похучаетъ  незначительную  прибыль  и  отъ 
учета,  какъ  такового.  Бели  вексель  въ  10.000  дод.  учитывается  по  6% 
за  80  дней  до  срока,  то  банкъ  учтетъ  50  дол.  и  откроетъ  кредитъ  на 
9.950  долларовъ.  Но  настоящая  ц']&нвость  10.000  дол.  больше  на  24^» 
цента;  т.  е.  9.950  дол.  247в  цент,  по  в%  въ  30  дней  обращаются  въ 
10.000  дол.  Эта  разница  идетъ  въ  пользу  банка. 
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ЖИТЬСЯ  на  то,  что  банкъ  добровольно  учрекитъ  у  себя  соотв1^тству- 
ющШ  денежный  фондъ  въ  обезпечейе  своихъ  долговъ;  но  въ  боль- 
шинстве случаевъ,  если  даже  и  не  признавать,  что  въ  банковомъ 
дблЪ  «свобода  торговли  есть  свобода  плутовства»,  опытъ  выдвигаетъ 
необходимость  извЪсгнаго  государственнаго  надзора  за  деятельностью 
банковъ. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  есть  28  городовъ,  нац1ональные 
банки  которыхъ  должны  иметь  у  себя  запасной  иапиталъ  въ 
размере,  по  крайней  мере,  25^0  депозитовъ;  въ  другихъ  городахъ 
минимуиъ  запасного  капитала*  15^/о.  Запасной  капиталъ  долженъ 
состоять  изъ  «заковныхъ  денегь»,  т.  е.  изъ  звонкой  монеты  или 
бумагъ,  обязательныхъ  къ  пр1ему  во  всехъ  платежахъ.  Удостовере- 
н1я  ликвидац1онныхъ  конторъ  и  храняпЦйся  въ  государственномъ 
казначействе  наличный  запасъ  въ  5%  суммы  находящихся  въ  об- 
ращен1и  банковыхъ  билетовъ  также  иогутъ  считаться  частью  фонда, 
обезпечивающап!  уплату  депозитовъ.  Броме  того,  половина  запас- 
ного капитала  въ  банкахъ,  расположенныхъ  въ  одномъ  изъ  указан- 
ныхъ  выше  28  городовъ,  или  три  пятыхъ  запасного  капитала  въ 
другихъ  банкахъ,  могутъ  состоять  изъ  наличныхъ  вкладовъ  въ  цен- 
тральвыхъ  банкахъ.  Центральными  городами  считаются  Нью-1оркъ, 
Чикаго  и  Сенъ-Луи.  Событ1я  последнихъ  несколькихъ  десятилетШ 
показали,  что  именно  въ  этом^ь  пункте  законъ  о  банкахъ  (МаМо* 
па1  Вапк  Ас!;)  нуждается  въ  известномъ  усилен1и,  которое  могло  бы 
обезпечить  нормальное  развит1е  банковаго  дела.  Вопросъ  о  запас- 
номъ  капитале  въ  обезпечеа1е  банковыхъ  билетовъ  будетъ  разсмо- 
тренъ  нами  въ  §  197. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  где  вместо  одного  крупнаго  суще- 
ствуетъ  множество  мелкихъ  банковъ,  последн1е  въ  вритическ1в  мо- 
менты выступаютъ  совместно  и  стремятся  оградить  интересы  своихъ 
вхладчиковъ  системой  комбинированныхъ  запасныхъ  фондовъ— вы- 
пускомъ  учетныхъ  свидетельствъ.  Но  во  всякомъ  случае  въ  состо- 
ятельности банка  заинтересованы  далеко  не  одни  только  акхЦонеры  и 
непосредственные  его  хл1енты.  Современный  банкъ  это,  такъ  сказать, 
нервный  центръ  всего  торгово-промышленваго  м1ра.  Иалейшее  коле- 
бан1е  его  кредитоспособности  сразу  отзывается  во  всехъ  уголкахъ 
еовременнаго  общества,  а  крахъ  его  можетъ  парализовать  множество 
предпр1ятШ,  который  находится  съ  нимъ  въ  самой  отдаленной  связи. 
Проблема  о  запасныхъ  капиталахъ  занимаетъ  центральное  место  въ 
вопросе  о  кредите. 
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196.  Кредитъ  и  Ц'Ьны. 

Оъ  этой  точки  зр'6н1я  надо  иодовти  и  въ  вопросу  о  вд1ян1ж  ]фв- 
дита  на  цЪны.  Д^оторые  пясатели,  напр.  Милль,  полагадНу  что  тажъ 
вавъ  вредить  фавтичесви  означаетъ  повупательную  способность,  то 
онъ  вл1ябтъ  на  Ц'Ьны  точно  такъ  же,  кавъ  и  деньги.  На  бирясЬ  про- 
дажа хлопка  или  пшеницы  на  услов1яхъ  срочной  доставки  играють 
такую  же  роль  въ  установленШ  ц-ёнь,  какъ  и  продажа  на  налнчныя. 
Такая  же  зависимость  существуетъ  между  расплатой  золотомъ  на 
м'ЬсгЬ  и  расплатой  черезъ  изв1^стный  срокъ,  т.  е.  путемъ  кредита. 
ЧЪмъ  шире  примФнен1е  кредита,  т'Ьнъ  больше  число  закуповъ»  а, 
значить,  т1Ьмъ  выше  и  уровень  цЪнъ. 

Эта  теор1я,  согласно  которой  кредитъ  и  деньги,  по  существу 
своему,  съ  точки  зр'Ён1я  ихъ  покупательной  способности,  совершенно 
идентичны,  упусваегЕ^  изъ  виду  тоть  фавтъ,  что  въ  кредитной  опе- 
рац1и  им^еть  м']^сто  только  половина  сд'Ьлки.  При  покушгЬ  на  на- 
личный сд16лка  заканчивается  тутъ  же — деньги  и  товарь  обн1^нива- 
ются  своими  местами;  при  покупк'Ь  въ  кредитъ  товарь  переходить 
изъ  одн1^хь  рукъ  въ  друг1я  сейчась  же,  но  сд1&ланный  долгъ  дол- 
жень  быть  уплаченъ  лишь  въ  будущемь.  Другими  словами,  кредигъ 
васаетсл  не  тольео  покупательной,  но  и  ликвидац1онной  способности, 
т.  е.  способности  погасить  долгь.  Это  соображен1е  привело  н^Ькото- 
рыхь  писателей,  наприм1^ръ  Уокера,  къ  заключен1ю,  что  кредитъ  не 
оказываетъ  на  цЪны  никакого  вл1ян1я,  такъ  какъ  образующ1еся  при 
подобной  сд'Ьлк1^  долги  въ  кош^Ь  концовь  погашаются  кредитами. 

Истина  лежитъ  по  серединБ  между  этими  двумя  позиц1ями.  Если 
бы  кредитный  операц1и  совершались  строго  автоматически  и  ув1&рен- 
ность  въ  конечной  уплатЬ  долга  была  настолько  полна»  что  налнчныя 
деньги  никогда  бы  не  требовались,— кредитъ  могъ  бы  прекрасно  за- 
м'Ьнять  собою  деньги,  и  вл1ян1е  его  на  цЬны  было  бы  совершенно 
такое  же,  какъ  и  вл1ян1е  денегъ.  Бъ  дМствительности,  однако,  такой 
полной  ув'Ьренности  никогда  не  бываетъ.  Въ  банкахъ  должно  посто- 
янно находиться  изв'бстное  количество  наличныхъ  денегь  для  уплаты 
по  могущимъ  быть  предъявленными  требован!ямъ.  Другими  словаии, 
долги  никогда  не  погашаются  цЪликомъ  кредитами,  такъ  какъ,  по  м^р^ 
приближен1я  сроковъ  платежей,  услов1я  рынка  м'Ьняются.  Опытные 
банкиры  знають,  что  существуетъ  известный  балансь,  который  всегда 
необходимо  помврживать.  Этоть  балансь  и  опред'Ьляегь  д1Ьйствнтель- 
ное  вл1ян1е  кредита  на  цЁны.  Совершенно  вЪрно,   что  кредитъ  пред- 
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ставляетъ  собою  покупательную  способность  и  такинъ  образомъ  стре- 
мится повысить  ц'Ьны;  но  его  платежная  способность  развита  не  въ 
одинаковой  степени.  Въ  качестве  основы  для  кредитныхъ  операц1й  въ 
банкЪ  должно  ии'бться  изв'Ьстное  количество  звонкой  ионеты,  игра- 
ющей роль  резервнаго  фонда.  Вредитныя  операц1и  совершаются  кре- 
дитной суммой  безъ  резервнаго  фонда:  какъ  носитель  покупательной 
способности,  кредитъ  дЪйствуетъ  самостоятельно;  какъ  носитель  пла- 
тежной способности  кредитъ  долженъ  быть  дополненъ  резервнымъ  фон- 
домъ.  Деньги,  идупЦя  въ  резервный  фондъ,  выходятъ  изъ  обращен1я; 
для  наличныхъ  сдФлокъ  остается  меньше  денегъ,— другими  словами, 
уровень  цЪнъ  понижается.  Итахъ,  кредитъ  стремится  повысить  цЪны, 
резервный  фондъ— понизить. 

Но  резервные  фонды  всегда  значительно  меньше  общей  суммы 
кредитныхъ  операцШ,— иначе  кредитъ  былъ  бы  безполезенъ.  Поэтому, 
въ  конечномъ  счетб  кредитъ  повышаетъ  цФны  до  извЪстнаго  уровня. 

Иначе  говоря,  хотя  количественно  вл1ян1е  кредита  на  цФны  иное, 
ч1^мъ  вл1ян1е  денегъ,  качественно  вл1ян1е  это  одно  и  то  же. 

Причина,  почему  кредитъ  не  оказываетъ  на  ц'бны  того  же  вл1ян1я, 
что  и  деньги,  заключается  въ  тоиъ,  что  идеальная  функц1я  кредита — 
зам'Ьна  денегъ — практически  неосуществима,  такъ  какъ  прихортся 
им'Ьть  подъ  руками  резервный  фондъ,  который  уже  ничФмъ  нельзя 
зам1^нвть.  Разм']^ры  этого  резервнаго  фонда  и  опредЪляють  несовер- 
шенство кредита,  какъ  фактора,  зам'Бняющаго  деньги,  а  также  и 
степень  вл1ян1я  кредита  на  ц'бны,  въ  сравнен1и  съ  вл1ян1емъ  денегъ. 

Эта  же  причина  объясняетъ  намъ,  почему  кредитъ  не  въ  состо- 
ян1и  повысить  ц'бны  до  безконечности.  Совершенно  в^рно,  что  уси- 
ленное пользован1е  кредитомъ  всегда  совпадаетъ  съ  пер1одомъ  повы- 
шен1я  цЪнъ.  Но  именно  въ  так1е  пер1оды  опытный  банкиръ  отно- 
сится особенно  заботливо  къ  своимъ  резервнымъ  фондамъ  и  д-Ьлаетъ 
все  возможное  или  для  увеличен1я  посл'Ьднихъ,  или  для  уменьшен1я 
своихъ  займовъ.  На  денежномъ  рынкФ  начинаетъ  чувствоваться  стЬ- 
снен1е,  дисконтный  процентъ  повышается,  ростъ  ц'Ьнъ  пр1останавли- 
вается.  Конечно,  можетъ  одержать  верхъ  и  ман1я  спекуляц1и;  благо- 
разум1е  можетъ  быть  на  время  отброшено  въ  сторону;  сумма  долго- 
выхъ  обязательствъ  банка  и  его  активъ  могутъ  сильно  разойтись. 
Но  это  поведетъ  къ  кризису  (см.  §  198);  надежды,  связанный  съ 
взвинченными  ц1Ьнностями,  неизб1Ьжно  рухнутъ,  и  уровень  ц'Ьнъ 
опять  упадетъ.  Въ  конечномъ  счегЁ  цЪны  должны  соразмеряться  съ 
металлической  наличностью;  при  данномъ  количеств'Ь  денегъ,  коле- 
бан1я  уровня  ц'Ьнъ — поскольку  рФчь  идетъ  о  вл1ян1и  кредита — ^зави- 
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сятъ  отъ  отношен1я  количества  денегъ,  находящихся  въ  обратеШя, 
въ  количеству  денегъ,  употребляеиыхъ  въ  качеств*!^  резервныхъ  фон- 
довъ  при  кредитныхъ  операц1яхъ. 


197.  Кредитъ  и  денежное  обрашен1в. 

Мы  бидЪли  (§  188),  что  неметаллическ1я  деньги  бываютъ  трехъ 
родовъ:  государственные  кредитные  билеты,  декретныя  деньгж  и 
частно-кредитные  билеты.  Моашо  классифицировать  ихъ  и  иначе — 
какъ  государственный  и  банковыя  деньги,  при  чемъ  каждая  жзъ 
этихъ  категорШ  въ  свою  очередь  подразд'Ьляется  на  разн'Ьнныя  и 
неразм'Ьнныя  деньги. 

Въ  Европ1^  почти  все  бумажное  обращен1е  состоитъ  изъ  банке- 
выхъ  билетовъ;  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  отчасти  благодаря  слу- 
чайности, отчасти  благодаря  движен1ю  въ  пользу  свободной  чеканки 
серебра  въ  конц-Ь  девятнадцатаго  стол(т1я,  отчасти,  наконецъ,  всл^- 
ств1е  изв1^тнаго  необоснованнаго  предуб1^жден1я  публики  противъ  на- 
ц1ональныхъ  банковъ, — болФе  трехъ  четвертей  диркулируюшихъ  де- 
негъ— государственный  деньги.  Государственный  деньги  въ  Соединен- 
ныхъ Штатахъ  бываютъ  троякаго  рода:  1)  казенный  ассигнафи 
(^геепЪаскз),  выпускъ  которыхъ  начался  со  времени  междоусобной 
войны;  онЪ  представляютъ  собою  законное  средство  расплаты  по 
вс1Ьмъ  денежнымъ  операц1ямъ,  за  исключен1емъ  таможенныхъ  пош- 
линъ  и  процентовъ  по  долгамъ;  начиная  съ  1879  г.,  оп%  могугь 
обм'Ьниваться  на  звонкую  монету;  2)  билеты  государственнаго  казна- 
чейства, выпущенные  подъ  обезпечен1е  золота  въ  монет'6  и  слмткахъ 
и  принимаемые  только  въ  уплату  таможенныхъ  вошлинъ,  налоговъ 
и  другихъ  государственныхъ  повинностей;  3)  билеты  государствен- 
наго казначейства,  выпущенные  взаи1^нъ  серебряныхъ  долларовъ  и 
точно  также  принимаемые  лишь  при  уплатб  государственныхъ  по- 
винностей. Еакъ  уже  было  указано  выше  (§  188)|  билеты  государ- 
ственнаго казначейства  1890  г.  въ  настоящее  время  почти  вышли 
изъ  употреблен1я.  Еъ  1  1юля  1905  г.  д1^нность  вс1Ёхъ  государствен- 
ныхъ бумагъ  составляла  1.340,  а  банковыхъ  билетовъ— 498  мллл1о- 
новъ  долларовъ.  Въ  приводимой  выше  таблидЬ  на  стр.  (458  и  459)  чи- 
татель найдеть  сравнительный  данный  о  бумажномъ  обращен1и  въ  Соеди- 
ненныхъ  Штатахъ,  начиная  съ  1860  г.,  а  д1аграмма  на  стр.  461 
показываетъ  детали  отд'Ёльныхъ  формъ  денежнаго  обращен1я,  начиная 
съ  1878  г. 
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Держатели  государственвыхъ  цЪеныхъ  буиагь  вправе  требовать 
огь  государства  ооднов  гаравт1и  свонхъ  интересовъ.  Въ  настоящее 
время  об1Анъ  вс1&гь  государственныхъ  бумагъ  Соединенныхъ  Шта- 
товъ  на  80Л0Т0  обезпеченъ  завономъ.  Завонъ  1900  года  вовлагаетъ 
на  нжннстра  фннансовъ  обазанноеть  поддерживать  всЪ  друг1я  формы 
денегъ  на  одноиъ  уровнЪ  съ  зодотомъ;  для  этой  цЪли  преднааначенъ 
спец1альный  резервный  фондъ  въ  150  мялл1оновъ  додларовъ  зодо- 
тоиЪу  дополняемый  въ  случае  нужды  продажей  облигацШ.  Оъ  дру- 
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гой  стороны,  отрицательная  сторона  государственныхъ  ц1^нныхъ  бу- 
магъ —  это  отсутств1е  въ  нихъ  изв'Ьстной  гибкости,  отсутств1е  авто- 
идтячесвой  приспособляемости  въ  постоянно  м'Ьняющимся  потребно - 
етямъ  промышленнаго  общества.  Именно  въ  ц'Ьляхъ  достижен1я  этой 
гибкости  и  приб^гаюгь  обыкновенно  въ  банковымъ  бумагамъ. 

Банковыя  бумаги,  вавъ  мы  видЪли  выше,  бываютъ  двухъ  родовъ: 
депозиты  (чеки)  и  банковые  билеты.  Первые  играютъ  бол'Ье  важную 
роль.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  общая  сумма  депозитовъ  въ  на- 
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ц1ональныхъ  банкахъ  въ  десять  разъ  больше  ц1^нности  банковыхъ 
бидетовъ.  Въ  крупныхъ  городахъ  банки  нер1&дБ0  вовсе  не  выпуска- 
ютъ  бидетовъ.  Но  чеки  обыкновенно  предъявляются  къ  упдатЬ  весьма 
скоро  пос!^  игь  выдачи.  Хотя  въ  области  иедкихъ  торговыхъ  опе- 
ранд чеки  теперь  весьма  распространены  въ  Америке,  банковые  би- 
леты представляютъ,  очевидно^  болФе  удобное  средство  обычнаго  де- 
нежнаго  обращен1я,  особенно  при  уплате  небольшихъ  суммъ. 

Такъ  какъ,  доэтоиу,  въ  большинств'Ё  стравъ  банковынъ  билетамъ 
отдается  предпочтен1е  передъ  государственными  бумагами,  то  вопросъ 
объ  урегулирован1и  выпуска  банковыхъ  билетовъ,  естественно,  при- 
влекаетъ  къ  себЪ  много  вниман1я.  По  этому  вопросу  сушествуютъ 
дв'Ь  теор1и.  Сторонники  первой  теор1и  утверждаютъ,  что  при  металли- 
ческомъ  обращен1и  вся  звонкая  монета  не  можетъ  быть  вывезена, 
ибо  по  мФр'Ь  вывоза  звонкой  монеты  дФны  падаютъ,  вывозъ  увели- 
чивается и  опять  начинается  притокъ  денегър— между  т^мъ  какъ 
выпускъ  банковыхъ  бидетовъ  можетъ  вытеснить  звонкую  монету, 
такъ  какъ  общее  количество  денегъ— звонкой  монеты  и  банковыхъ 
билетовъ — будетъ  теперь  во  всякомъ  случаФ  не  меньше  прежняго. 
Банки  могутъ  выпустить  въ  обращен1е  столько  билетовъ,  что  цен- 
ность ихъ  далеко  превысить  ценность  вытЪсненныхъ  ими  металли- 
ческихъ  денегъ,  такъ  что  скоро  возникнетъ  прем1я  на  золото,  йтакъ, 
чтобы  воспрепятствовать  чрезмерному  выпуску  банковыхъ  билетовъ 
и  обезпечить  ихъ  разм^нъ,  следуетъ  принять  известный  регулиру- 
ющ1я  правила. 

Слабая  сторона  этой  теор1и  состоитъ,  гдавнымъ  образомъ,  въ  упу- 
скан1и  изъ  виду  того,  что  банковые  депозиты  действуютъ  совершенно 
такимъ  же  образомъ,  какъ  и  банковые  билеты.  Защитники  второй 
Тбор1и  указываютъ  на  то,  что  если  бы  банки  могли  вд1ять  на  цены 
и  на  наличность  звонкой  монеты  путемъ  выпуска  банковыхъ  биле- 
товъ, то  того  же  самаго  они  могли  бы  достигнуть  и  путемъ  расши- 
рен1я  своихъ  депозитовъ.  Поэтому,  ограничен1е  выпуска  банковыхъ 
билетовъ  явилось  бы  по  существу  безплоднымъ.  Приверженцы  этой 
теор1и  отрицаютъ  возможность  переполнен1я  рынка  этими  бумагами, 
такъ  какъ  и  банковые  билеты  и  депозиты  выпускаются  для  удовле- 
творен1я  действительнаго  спроса.  Пока  банковые  билеты  могутъ  быть 
обмениваемы  на  звонкую  монету,  избытокъ  ихъ  невозможенъ,  такъ 
какъ  если  бы  было  выпущено  слишкомъ  много  банковыхъ  бидетовъ, 
т.  е.  больше  того,  сколько  необходимо  для  удовлетворен1я  действи- 
тельнаго спроса,  то  билеты   автоматически  вернулись  бы  въ  банки. 
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Отсюда  видно,  что  пока  банки  придерживаются  разумной  политики, 
всякое  регулирован!^  ихъ  деятельности  становится  излишнимъ. 

ЗдЪеь,  вакъ  и  въ  первомъ  случае,  истина  лежитъ  по  середин'Ь. 
Указанная  теор1я  совершенно  правильна,  поскольку  она  подчеркиваетъ 
аналоЛю  между  банковыми  билетами  и  депозитами  и  констатируетъ, 
что  выпускъ  банковыхъ  билетовъ  не  можетъ  увеличить  общую  сумму 
денегъ  на  сколько-нибудь  продолжительное  время.  Но  она  упускаетъ 
иаъ  виду,  что  при  возвращен1и  въ  банки  выпущенныхъ  ими  биле- 
товъ за  нихъ  приходится  платить  звонкой  монетой;  такимъ  образомъ, 
хотя  размеры  денежнаго  обращбн1я  могутъ  остаться  т1Ь  же,  но  про- 
порц1и  отдФльныхъ  его  частей  могутъ  изм1^ниться.  Излишн1е  билеты, 
правда,  возвращаются  обратно  въ  банкъ;  но  именно  это  обстоятель- 
ство можетъ  повести  къ  истощен1ю  металлическаго  фонда  и  подвер- 
гнуть опасности  весь  выпускъ.  Для  состоятельности  банка  умень- 
шен1е  запаснаго  капитала  можетъ  оказаться  столь  же  опаснымъ,  какъ 
и  ростъ  его  долговыхъ  обязательствъ. 

Въ  виду  этого  во  всФхъ  государствахъ  установлены  известный 
ограничеШя  выпуска  банковыхъ  бумагь.  Эти  ограничеШя  бываютъ 
четырехъ  родовъ:  максимальный  выпускъ  бумагь,  опред16ленный  ре- 
зервный фондъ,  обезпечен1е  государственным!  облигац1ями  и  устройство 
особаго  фонда  для  гарант1и  выпускаемыхъ  банкомъ  бумагь. 

1)  Прекрасный  прим'бръ  перваго  метода  ограничен1й  мы  нахо- 
димъ  во  Франц1и.  Единственное  ограничен1е  для  французскаго  банка— 
это  установлен1е  максимальнаго  выпуска  билетовъ:  въ  1900  г.  этотъ 
максимумъ  опред'1ленъ  въ  пять  тысячъ  милл1оновъ  франковъ.  Но 
дтотъ  методъ  не  выдерживаетъ  критики,  такъ  какъ  онъ  огравичи- 
ваетъ  то,  чтб  должно  остаться  свободнымъ,  и  оставляетъ  свободнымъ 
то,  чтб  должно  быть  ограничено.  Пока  вм'Ьст'Ь  съ  выпускомъ  бан- 
ковыхъ билетовъ  увеличивается  и  резервный  фондъ,  н'Ьтъ  никакого 
основан1я  устанавливать  абсолютный  максимумъ. 

2)  Второй  способъ — это  установлен1е  разм'Бровъ  резервнаго  фонда, 
па  основ'Ь  постояннаго  или  измЪняющагося  процентнаго  отношеШя 
къ  суммЪ  выпускаемыхъ  банковыхъ  билетовъ.  Типичнымъ  образ- 
цомъ  перваго  рода  являются  швейцарск1е  банки  и  Нидерландск1й 
Банкъ,  гд'Ё  металляческ1Й  резервный  фондъ  опред&1енъ  въ  40^/о.  Въ 
Нидерландскомъ  Банк1&  этотъ  фондъ  распространяется  какъ  на  бан- 
ковые билеты,  такъ  и  на  депозиты.  Прим-^ръ  второго  рода  (изме- 
няющееся процентное  отношен1е)  можно  вид'Ьть  въ  Великобритан]и  и 
Герман1и,  Согласно  закону  Пиля  1844  г.,  выпускъ  билетовъ  Англ1й- 
скимъ  Банкомъ   (безъ  соотв1Ьтствующаго  резервнаго  металлическаго 
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фонда)  01раничбнъ  четырнадцатью  мидл1онами  фунтовъ  стерлинговъ. 
При  выпусв'Ь  новыхъ  билетовъ  сверхъ  этого  зкодичества,  башсъ  обя- 
занъ  откладывать  въ  резервный  фондъ  соотв-Ьтствующую  сумму  звон- 
кой монетой.  Однако^  д'Ьйстб1е  зтого  закона  н1Ьсколько  разъ  пр1оста- 
навлнвалось  во  время  крунныхъ  вризисовъ*  Тавъ  кавъ  друг1е  банки 
въ  Англ1и  и  ВаллисЪ  оставляютъ  неиспользованнымъ  или  теряютъ 
свое  право  на  выпусвъ  билетовъ,  то  двФ  трети  обращающихся  въ 
Англ1я  банковыхъ  билетовъ,  безъ  соотвЪтствующаго  резервнаго  фонда, 
приходятся  на  долю  АнглШскаго  Банка  (Вапк  о!  Е11^1ап(1).  Въ  ре- 
зулыатЬ  выпускъ  бумагъ  Англ1йсвямъ  Банхомъ,  безъ  соотвЪтству- 
ющаго  резервнаго  фонда,  поднялся  до  18.450.000  фунтовъ  стерлин- 
говъ. Выпусвъ  бумагъ  местными  банками  въ  настоящее  время  не 
достигаетъ  и  трехъ  миллЮновъ  фунтовъ  стерлинговъ,  тогда  какъ 
выпускъ  бумагъ  АнглШскимъ  Банкомъ  составляетъ  около  пятидесяти 
иилл1оновъ  фунтовъ.  Въ  германскихъ  банкахъ  количество  выпуска- 
емыхъ  безъ  соотвбтствующаго  резервнаго  фонда  бумагъ  было  опре- 
д'Ьлено  въ  1875  г.  въ  385.000.000  марокъ,  на  услов1яхъ  аналогич- 
ныхъ  англ1йскимъ,  но  со  следующей  разницей:  а)  при  выпусв1^  би- 
летовъ сверхъ  этой  нормы  одна  треть  резервнаго  фонда  должна  со- 
стоять изъ  звонкой  монеты,  а  дв'Ь  трети — изъ  векселей;  и  Ъ)  новые 
билеты,  сверхъ  нормы,  могутъ  быть  выпущены  и  безъ  соотв^т- 
ствующаго  резервнаго  фонда,  но  въ  такомъ  случаЪ  они  оплачи- 
ваются пятипроцентнымъ  налогомъ.  Такимъ  образомъ,  германское 
банковое  законодательство  характеризуется  изв1ёстной  эластичностью, 
гибкостью,  которой  недостаетъ  англ1йскому  законодательству.  Вы- 
пускъ бумагъ  Имперскимъ  Банкомъ  былъ  первоначально  опред'бленъ 
въ  дв'Ёсти  пятьдесятъ  милл1оновъ.  Такъ  кавъ  друг1е  банки  не  поль- 
зовались своимъ  правомъ  выпуска  бумагъ,  то  ц1^нность  выпущен- 
ныхъ  Имперскимъ  Банкомъ,  безъ  соотвАтствующаго  резервнаго  фонда, 
бумагъ  постоянно  возрастала  и  въ  1905  г.  достигла  450.000.000 
марокъ. 

3)  Система  обезпечен1я  государственными  облигац1ями  практикуется 
въ  Соединенныхъ  Штатахъ.  Согласно  закону  о  нац1ональныхъ  бап- 
кахъ  1868  г.,  составляющему  по  существу  своему  продолжен1е  нью- 
1оркскаго  закона  1838  г.  (Ке\1г  Уогк  Ггее  Вапк1П8  Ьатчг),  нац1ональ- 
ные  банки,  фактически  пр1обр1^вш1е,  благодаря  существован1Ю  десяти- 
процентнаго  налога  на  билеты  другихъ  банковъ,  исключительное 
право  на  выпускъ  билетовъ,  обязуются  вносить  въ  казначейство  го- 
сударственный облигацШ  въ  разм'Ёр'Ь  ценности  выпусваемыхъ  ими 
билетовъ.  Первоначально  рядомъ  съ  государственными  облигащямипри- 
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ннмались  и  завладнщ  на  недвижжмое  имущество.  Взаи'Ьнъ  втого  нац1о- 
нальные  банки  (съ  1900  г.)  получаютъ  право  выпускать  билеты  на 
сумму,  равную  нарицательной  стоимости  государственныхъ  облигацШ, 
но  не  превышающую  ни  ихъ  рыночной  ценности,  ни  наличнаго  ка- 
питала банка.  КромЪ  того,  съ  1874  г.  каждый  банкъ  долженъ  дер- 
жать нь  государственномъ  казначействе,  въ  качеств'Ь  фонда  погаше- 
н1я,  сумму,  равную  пяти  процентамъ  своего  обращен1я  и  уплачи- 
вать налогь  въ  '/з%  съ  текущихъ  выпусковъ.  Эта  система  д'Ь- 
лаетъ  банковые  билеты  вполне  надежными,  но  она  лишена  доста- 
точной гибкости  и,  пожалуй,  не  обезпечиваетъ  непоередственнаго 
обм1№а  билетовъ  /ва  звонкую  монету.  Лучшимъ  способомъ  устранить 
дтотъ  недостатокъ  было  бы  издан1е  закона,  врод1^  дМствовавшаго  въ 
Новой  Англш  съ  1819  до  1866  г.,  согласно  которому  каждый  банкъ 
платитъ  только  по  своимъ  билетамъ.  Билеты  нац1ональны)съ  банковъ 
лредставляютъ  собою,  въ  действительности,  бумажный  деньги,  выпу- 
щенныя  правительствомъ  при  посредстве  банковъ. 

4)  Устройство  особаго  фонда  обезпеченШ  практикуется  въ  Еа- 
наде,  а  раньше  практиковалось  и  въ  некоторыхъ  частяхъ  Соединен- 
ныхъ  Штатовъ.  Эта  система  возникла  въ  Нью-1орке  въ  1829  г. 
Каждый  банкъ  вносить  въ  общШ  фондъ  известный  процентъ  своего 
капитала  (въ  Канаде  57о)  для  погашен!я  билетовъ  неоостоятельных'ь 
банковъ.  Это  —  нечто  вроде  взаимнаго  страхован1я,  етремящагося 
обезпечить  надежность  бапковыхъ  бумагъ,  не  ограничивая  гибкости 
денежнаго  обрашен1я  и  не  связывая  банковаго  капитала.  Въ  Нью- 
1орке  трехпроцентный  фондъ  служилъ  до  1842  г.  обезпечен1еиъ  какъ 
для  депозитовъ,  такъ  и  для  банковыхъ  билетовъ,  и  поэтому  оказался 
несостоятельнымъ.  Въ  прилагаемой  ниже  таблице  приведены  стати- 
стичеек1я  данныя,  иллюстрирующ1я  отношен1е  резервныхъ  фондовъ 
къ  билетамъ  и  депозитамъ  въ  главныхъ  банкахъ  всего  м1ра.  См.  та- 
блицу  (на  след.  странице). 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  вопросъ  о  выпуске  банковыхъ  биле- 
товъ имеетъ  второстепенное  значен1е.  Истор1я  обмена  распадается  на 
четыре  стад1и:  непосредственный  обменъ,  употреблен1е  товаровъ  въ 
роли  денегъ,  бумажное  обращен1е  (государственныя  бумаги  и  банко- 
вые билеты)  и  банковые  кредиты  въ  форме  депозитовъ.  Въ  амери- 
канскихъ  проиышленныхъ  центрахъ  наибольшее  распространен1е 
им*втъ  четвертый  методъ;  мы  уже  видели  что  государственныя  бу- 
маги составляютъ  свыше  '/4  всехъ  находящихся  въ  обращен1и  бу- 
мажныхъ  денегъ.  Кажется  вероятнымъ,  что  законное  требован1е 
большей  эластичности  будетъ  удовлетворено  не  радикальнымъ  изме- 

Зелигманъ.  30 
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Состоян1е  важн'Ьйшихъ  банковъ  къ  30  !юня  1904  г. 
(въ  иилл1онахъ  дол.). 
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нен1емъ  въ  систеи'Ё  выпуска  банвовыхъ  билетовъ,  а  улучшен1е11ъ  не- 
тодовъ  дисконта  и  установлен1емъ  системы,  при  которой  банки  могли 
бы  пополнять  свое  кредитъ  государственнымъ  крертомъ.  Такъ,  на- 
прим'Ьръ,  законъ  Пэна-Алдриха  1903  г.  разр'Бшаетъ  министру  фи- 
нансовъ  принимать  отъ  банковъ,  въ  видФ  обезпбчен1я  депозитовъ 
ихъ  резервные  фонды— государственныя  бумаги  и  тщательно  избран- 
ныя  мФстныя  и  жел'Ьзнодорожвыя  облигац1и. 

Гибкость  и  эластичность  особенно  необходимы  въ  пер1оды  крн- 
зисовъ;  и  именно  въ  так1е  моменты  государственная  помощь  иожеть 
оказаться  весьма  полезной.  Характерно,  что  въ  стран1Б,  гд1^  недов(- 
р1е  къ  государственному  вмешательству  приняло  харавтеръ  нац1о- 
нальной  традиц1и,  государство  призвано  играть  все  возрастающую 
роль  въ  д'Ьл'Ь  удовлетворен^  нуждъ  денежнаго  обращен1я.  Государ- 
ственный бумаги  представляютъ  надлежащую  гарант1ю  нащихъ  ий- 
тересовъ,  банковые  депозиты  даютъ  намъ  кредитъ,  а  бол1Бе  гЬсное 
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взаимод%йств1е  между  банками  и  государствомъ  иожеть  обезпечнть  м 
^лыпую  эластичность  кредита  О* 

198.  Кредитъ  и  кризисы. 

Часто  можно  встр'Ьтить  разд'Ьлен1е  кризисовъ  на  финансовые  и 
торговые  или  промышленные.  Но  тавъ  кавъ  банкъ  составляетъ  нерв- 
ный центръ  современной  торгово-промышленной  жизни,  то  всякШ 
сризисъ  есть  финансовый  кризисъ.  Указанное  разд'Ьлен1е  основано 
яа  томъ,  что  въ  однихъ  случаяхъ  вниман1е  обращается  на  непо- 
средственный поводъ  кризиса  —  плохую  банковую  политику,  ненор- 
мальное денежное  обращен1е  или  биржевую  спекуляц1ю, — тогда  какъ 
въ  другихъ  случаяхъ  обращается  вниман1е  на  болФе  глубок1я  при- 
-чины,  коренящ1яся  въ  общихъ  услов1яхъ  торгово-промышленной  жизни. 

Кризисы — по  существу,  новыя  явлен1я.  Они  представляютъ  собою 
продуктъ  новой  системы  промышленности,  основанной  на  капитале  и 
кредигЁ.  Спорадическ]е  прим1Бры  кризисовъ  можно  найти  и  въ  ми- 
11увшихъ  в1^кахъ;  но  регулярнымъ  явлен1емъ  кризисы  сд'Ьлались 
лишь  съ  ткхъ  поръ^  какъ  восторжествовала  фабричная  система.  Въте- 
чен1е  девятнадцатаго  столМя  м1ррвые  кризисы  переходить  изъ  одной 
-страны  въ  другую  и  повторяются  съ  извЪстной  пер1одичностью.  Важ- 
г1^йш1е  кризисы  ИМ'ЬЛИ  М'ЬСТО  въ  1825,  1886  —  1839,  1847,  1857, 
1873,  1884,  1890,  1893  И  1900  гг. 

Вн1Бшн1й  видъ  кризиса  достаточно  общеизв'Ьстенъ.  Современная 
торгово-промышленная  жизнь  характеризуется  изв16стнымъ  ритмиче- 
<тжь  движен1емъ.  Въ  известный  пер1одъ  д-Ьла  идутъ  прекрасно, 
цЪны  повышаются,  возникаютъ  всевозможнаго  рода  предпр1ят1Я,  кре- 
дитный операц1и  расширяются,  всюду  царить  оживлен1е  и  расцвЪтъ. 
Когда  волна  подъема  достигаетъ  высшаго  своего  уровня,  случается 
н'Ьчто,  нарушающее  общее  дов'6р1е.  Иногда  достаточно  простой  слу- 
чайности или  голаго  слуха.  Какой-нибудь  банкъ  находить,  что  его 
кредитный  операц1и  слишкомъ  широки  или  что  им'Ьющ1яся  у  него 
'0безпечен1я  по  займамъ  недостаточны.  И  воть,  когда  волна  все  еще 
идетъ  на  прибыль  и  когда  каждый  день  приносить  съ  собою  новыя 
требован1яденегъ  и  кредита,  банкъ  вдругъ  отказывается  удовлетворить 
этимъ  запросамъ.  Этотъ  отказъ  усиливаетъ  чувство  неуверенности; 
достаточно  какой-нибудь  крупной  фирме  отказаться  отъ  выполнен1я 

1)  Опасность  отъ  непосредственнаго  вм-Ьшатедьства  государства  въ 
д^а  денежнаго  рынка  особенно  сказалась  во  время  кризиса  1873  г.  Вы- 
сказанная нами  мысль  предполагаетъ  непосредственную  нннц1ативу  со 
стороны  банковъ^  поддержанную,  однако,  силами  и  кредитомъ  государства. 
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своихъ  обязательствъу— и  крах'Б  готовь.  Воцаряется  всеобщая  павжка; 
всФ  финансовыя  учрежден1я  стремятся  поскор1^е  реа1наоватъ  евов 
долги;  кредиторы  требуютъ  уплаты  слФдуемыхъ  имъ  суинъ,  а  долж- 
ники сбываютъ  свои  буыагм  иногда  за  безц1^нокъ.  Ц'Ьны  р^во  па- 
дають,  врахъ  сл'Ьдуетъ  за  крахомъ,  паника  достигаетъ  своего  апо- 
гея, неся  съ  собою  убытки  и  горе  во  всё  уголки  современнаго  строя. 
БслЪдъ  за  этимъ  начинается  перЮдъ  болФе  или  менЪе  продолжитель- 
наго  застоя;  ц^ны  стоять  на  низкоиъ  уровне,  дЪла  идутъ  плохо^ 
въ  промышленности  царить  хроническая  безработица  и  низкая  зара- 
ботная плата.  !&атЁмь  волна  промышленнаго  расцв1^та  поднимается 
опять,  и  весь  процессъ  повторяется  вновь. 

Въ  зависимости  отъ  точки  зр1^н1я,  сь  какой  разсматривается  дан- 
ный вопросъ,  кризисы  обыкновенно  объясняются  перепроизводствомь 
или  же  недостаточнымъ  потреблен1емь  (ипйегсопзишриоп).  Теор1я 
перепроизводства  видитъ  причину  кризисовь  не  въ  чрезм'Ёрномъ  мзо- 
бил1и  товаровь,  такъ  какь  это  значило  бы  признать  явный  абсурдъ, 
а  именно,  что  богатства  можеть  быть  слишкомъ  много;  теор1я 
перепроизводства  утверждаеть  лишь,  что  товаровъ  имеется  бо^и>ше 
того,  сколько  можеть  быть  продано  по  прибыльной  ц'Ьн'Ь.  Заме- 
чается ли  перепроизводство  лишь  вь  одной  какой-нибудь  области— 
перепроизводство  относительное,  —  или  же  оно  распространяется  на 
всЬ  отрасли  промышленности  и  лревращается  вь  общее  перепроиз- 
водство,—это  несущественно.  Чтобы  избавиться  оть  кризисовь,  надо 
ограничить  производство  въ  одной  или  во  всЬхь  областяхъ  промыш- 
ленности. Съ  другой  стороны,  теор1я  недостаточнаго  потреблен1я  под- 
черкиваеть  то  обстоятельство,  что  платежный  силы  потребителя  не 
соотв'Ьтствують  разм'Ёрамь  производства.  Если  бы  потребитель  меньше 
сберегаль  и  больше  тратилъ,  кризись  могъ  бы  быть  устраненъ. 

Истинная  причина  кризисовь  н'ёсеолько  иная.  Мы  вид'Ьли  (§  117), 
что  ценность  бумагъ  всякаго  иредпр1ят1я  представляетъ  собою  вами- 
тализац1ю  ожидаемыхъ  оть  предпр1ят1я  доходовь.  Фабричная  система 
покоится  на  массовомъ  производстве  не  на  заказь  для  даннаго 
рынка,  а  на  неопределенный  рынокъ.  Хотя  современные  сталелитей- 
ные заводы  исполнаютъ  лишь  определенные  заказы,  темь  не  менее 
остается  вернымъ,  что  постоянно  возникають  все  новыя  и  новыя 
промышленныя  предпр1ят1я,  разсчитанныя  на  получен1е  заказовъ  вь^ 
будущемъ.  Расцветь  въ  какой-нибудь  отрасли  можеть  быть  вы- 
званъ  крупными  заказами,  напримеръ,  въ  случае  новыхъ  морскихъ 
вооружен1й,  въ  случае  войны  или  же  вообще  при  крупномъ  увеличе«> 
цш  спроса.  Цены  въ  этой  отрасли  повышаются,  производство  увели- 
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-чивается,  движеМе  распространяется  на  друЛя  отрасли,  и  новыя 
предпр1ят1я  черпаютъ  свои  денежный  средства  изъ  займовъ,  нолучае- 
иыхъ  въ  банкахъ,  или  изъ  продажи  акцШ  по  оц(нкЬ,  пропорц1о- 
нальной  ожидаемой  доходности  дредпр1ят1я.  ПсихологическШ  харак- 
теръ  этихъ  кредитныхъ  опбрац1й  таковъ,  что  хапитализаЩя,  вавъ 
мы  видЪди,  неизбежно  преувеличивается.  Действительная  доходность 
предпр1ят1я  не  соотв1^тствуетъ  разм1кру  вложеннаго  капитала.  Стано- 
вится необходимымъ  понизить  вапитализац1ю  до  уровня  ея  тЬйстви- 
тельной  рыночной  ценности  и  на  осяов!^  действительной  доходности, 
дтотъ  процессъ  переоценки  ценностей  неизбежно  влечетъ  за  собою 
убытки;  но  переоценка  необходима.  Если  сознан1е  этой  необходимо- 
сти является  внезапно,  —  наступаетъ  кризисъ  или  паника;  если  же 
иапиталистъ  приходить  къ  этому  соднан1ю  постепенно,  онъ  ста- 
рается ликвидировать  свое  предпр1ят1е.  И  въ  томъ  и  въ  другомъ 
случае  наступаетъ  пер1одъ  застоя,  который  продолжается  до  техъ 
доръ,  пока  не  завершится  полная  переоценка  ценностей  на  основе 
действительной  доходности  предпр1ят1я. 

Итавъ,  ростъ  производства  самъ  по  себе  не  вызываетъ  кризиса. 
Решающинъ  факторомъ  является  здесь  не  производство,  а  капитади- 
^ац1я.  Кризисъ  1887  г.  былъ  вызванъ  перекапитализац1ей  земель- 
ныхъ  ценностей,  а  массовая  ликвидаШя  предпр1яти1  въ  1903  г.— пере* 
капитализац1ей  ценностей  трёстовъ.  Ни  въ  тоиъ,  ни  въ  другомъ  случае 
роста  производства  не  было.  Конечно,  перекапитализац1я  можетъ 
иногда  сопровождаться  перепроизводствомъ;  но  решающимъ  является 
въ  данномъ  случае  несоответств1е  между  размерами  затраченнаго 
капитала  и  доходностью  предпр1ят1я.  Въ  этомъ  смысле  можно  ска- 
зать, что  все  кризисы  и  застои  теснейшимъ  образомъ  связаны  съ 
услов1ями  кредита. 

Поскольку  современныя  торгово-промышленныя  предпр1ят1я  осно- 
ваны на  кредите,  совершенно  очевидно,  что  даже  идеальная  поста- 
новка банковаго  дела  и  денежнаго  обращен1я  сама  по  себе  не  въ 
ФОстояШи  устранить  кризисы.  Она  можетъ  несколько  смягчить  зло, 
сообщая  промышленности  известную  эластичность  и  гарантируя  ее 
ютъ  внезапныхъ  потрясен1й;  но  переоценка  ценностей  въ  ко- 
аечномъ  счете  неизбежна.  Несколько  ббльш1я  надежды  можно  воз- 
лагать на  новыя  тенденц1и,  проявляющ1яся  въ  организац1и  экономи- 
ческой жизни.  Вместе  съ  расширейянъ  промышленныхъ  предпр1ят1й 
я  консолидироваШемъ  промышленности  начинаютъ  применяться  бо- 
лее справедливые  и  лучше  регулируемые  методы  помещен1я  капита- 
ловъ.  Съ  каждымъ  десятилет1емъ  кризисы  становятся  заметно  менее 
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жестокими.  Подобно  н']^которынъ  другимъ  экономичесхимъ  б1^дств1я11ъ 
девятнадцатаго  в'Ёца,  разсмотр1Ьннымъ  нами  въ  предыдущей  книг^ 
финансовые  кризисы,  новидимоиу,  присущи  главнынъ  образоиъ 
датскому  пер1оду  фабричной  системы.  Зд'Ьсь,  какъ  и  всюду,  за- 
дача будущаго  состоитъ  въ  тоиъ,  чтобы  сохранить  преимущества 
здоровой  конкуренц1и  и  устранить  ыЛ  ея  темныя  стороны.  Не  под» 
лежитъ  сомн-ЬнШ,  что  ритмическая  см1^на  подъема  и  упадка^  будетъ 
и  впредь  случаться  въ  промышленности,  какъ  и  во  всякой  другоХ 
области.  Но  по  мФр1Ь  распространен1я  правильныхъ  пришщповъ  кре- 
дитныхъ  операц1й,  по  и'ЬрЪ  того,  какъ  среди  финансистовъ  усилится 
сознан1е  отв'Ьтственности  передъ  ихъ  кл1ентами  или  соучастниками; 
по  м1^р'Ь  упрочеШя  спроса  со  стороны  рабочихъ-потребителей,  и  что^ 
важнее  всего  —  по  м1Ёр1Ь  того,  какъ  контроль  надъ  производсгвомъ^ 
благодаря  водникновен1ю  иовыхъ  формъ  торгово-промышденныхъ 
предпр1ят1й,  будетъ  становиться  все  болЪе  удовлетворительнымъ,— мы 
впра^  ожидать  болЪе  верной  оц'ёнки  предпр1ят1й  на  основе  ихъ 
д-Ёйствительной  доходности  и  бол1^е  полнаго  согласован!я  настоящаг» 
съ  будущимъ.  Когда  эта  ступень  будетъ  достигнута,  изъ  кредита 
будутъ  вытравлены  его  опасный  черты,  и  онъ  предстанегь  передъ 
нами  въ  своемъ  истинномъ  свЬтЛ^  какъ  благод'Ёян1е  прочнаго  эконо- 
ческаго  прогресса. 
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200.  Основа  международной  торговли. 

Долгое  вреня  предполагалось,  что  отлич1е  международной  торговли 
отъ  внутренней  аавлючается  въ  томъ,  что  международная  торговля 
подчинена  закону  сравнительной  стоимости  и  зависитъ  отъ  суще- 
ствован1я  неконкурирующихъ  промышленныхъ  группъ.  Теперь  мы 
знаемъ,  что  законъ  сравнительной  стоимости  лежитъ  въ  основ1^  вся- 
ваго  обмана  (§  95),  и  что  невонкурирующ1я  промышленный  группы 
встречаются  и  въ  области  внутренней  торговли  (§  178).  Торговля 
происходить  кахъ  между  нац1ями,  тавъ  и  между  индивидами,  и  до- 
ставляемыя  ею  выгоды  не  абсолютны,  а  относительны.  Страна  А  мо- 
жетъ  производить  изз1^стную  группу  товаровъ  дешевле,  чЪмъ  В,  и 
т1Ьмъ  не  мен1Ёе  считать  для  себя  выгоднымъ  ввозить  эти  товары, 
тавъ  хавъ  есть  друг1е  товары,  которые  А  можетъ  производить  еще 
дешевле.  Для  А  можетъ  оказаться  выгоднымъ  вывозить  вторую  группу 
товаровъ  и  ввозить  первую.  Вся  совокупность  экономическихъ  док- 
тринъ,  выработанныхъ  Рикардо,  Миллемъ  и  Еэрнсомъ  и  стремяпщхся 
доказать,  что  международная  торговля  покоится  на  уравнен1и  взаим- 
наго  спроса  и  сравнительной  стоимости,  не  им'Ьетъ  непосредственнаго 
примФнен1я  въ  международной  торговл*]^  и  потому  не  нуждается  въ 
особомъ  разсмотр^Ши. 

Обм'бнъ  между  нац1ями  и  обм'Ьнъ  между  индивидами  отличаются 
другъ  отъ  друга  лишь  въ  одномъ  пункт1&,  хотя  и  весьма  важномъ. 
Въ  обоихъ  случаяхъ  ц1Ьлью  ставится  получен1е  изв-Ьстнаго  излишка. 
Индивидъ  старается  получить  этотъ  излишекъ  въ  форм'Ь  денегъ,  ибо 
чЪыъ  больше  у  него  денегъ,  гЬмъ  онъ  богаче.  Но  нац1я  не  можетъ 
идти  такимъ  путемъ.  Накоплен1е  денегъ  само  по  себ1^  безполезно.  Нац1я 
можетъ  дать  своимъ  фондамъ  только  одно  изъ  трехъ  употребленШ: 

1)  Она  можетъ  хранить  свои  деньги  у  себя.  Въ  наше  время  это, 
однако,  не  д^^ается:  незач1^мъ  накоплять  деньги,  когда  можно  поль- 
зоваться дешевымъ  общественнымъ  кредитомъ;  кром'Ь  того,  металли- 
чесх!й  запасъ  полезенъ  лишь  тогда,  когда  онъ  не  превышаетъ  из- 
в^Ьстнаго,  относительно  невысокаго  пред&иа;  переходя  за  этотъ  пре- 
д&лъ,  онъ  становится  безполезнымъ  или  даже  вреднымъ,  какъ  для 
цЪлей  обращешя,  такъ  и  для  регулирован1я  банковыхъ  операц1й. 

2)  Деньги  могутъ  затрачиваться.  Если  овЬ  затрачиваются  за  границей, 
сд'Ьланныя  покупки  войдутъ  въ  составъ  ввоза;  если  он'Ь  затрачиваются 
на  мФстФ,  оне  уменьшаютъ  количество  благъ,  которое  идетъ  на  вы- 
возъ.  Въ  одномъ  случа'Ё  ввозъ  увеличивается,  въ  другомъ— умень- 
шается вывозъ.   3)  Деньги  могутъ  быть  пущены  въ  обращеШе.   Въ 
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такомъ  елуча1^  уровень  отечественныхъ  ц1^нъ  неизбежно  повысится, 
вывозъ  пр1остановится,  а  ввозъ  увеличится,  пока  не  начнется  отливъ 
денегъ  за  границу  и  опять  не  возстановится  международный  уровевь 
ц1Бнъ. 

Отсюда  видно,  что  уиеньшейе  вывоза  покупается,  въ  конц^  кон- 
цовъ^  на  счетъ  уменьшенШ  ввоза,  и  наоборотъ.  Это  не  значить,  что 
въ  каждый  данный  иоиентъ  ввозъ  и  вывозъ  должны  быть  равны. 
Торговый  балансъ  какой-либо  страны  по  отношен1ю  къ  остальнымъ 
государстваиъ  можетъ  быть  таковъ,  что  эта  страна  превосходить 
в(Лхъ  своихъ  соперниковъ  по  количеству  ввоза  или  вывоза.  Предпо- 
ложимъ,  что  превышен1е  ввоза  оказывается  прибыльныиъ.  Нах^я  А 
можетъ  продавать  свои  товары  съ  прибылью  за-границей  и  зат^мъ 
возвращать  себ'Ь  эту  прибыль  въ  форм'Ь  добавочнаго  ввоза.  Обыкно- 
венно, однако,  другая  нац1я  В  д1Блаетъ  то  же  самое,  такъ  что  при 
сл1Ьдующей  сд'Ьлк1^  получится  уже  превышеШе  экспорта  отъ  А  къ  В. 
Если  прибыли  и  въ  томъ  и  въ  другомъ  случа1^  одинаковы,  он'ё 
должны  взаимно  уравнов^^ситься.  Такимъ  образомъ,  хотя  об'Ь  стороны 
получаютъ  прибыль,  превышейя  вывоза  или  ввоза  не  произойдетъ. 

Съ  другой  стороны,  сл1Ьдуетъ  помнить,  что  товары  обм1^ниваются 
не  только  на  товары,  но  и  на  услуги.  Если  какая-либо  страна  ока- 
зываетъ  другимъ  странамъ  ц1^нныя  услуги,  то  посл'Бдн1я  должны 
оплачиваться,  и  эта  оплата  принииаетъ  въ  концЪ  концовъ  форму 
добавочнаго  ввоза.  Такъ,  наприм'Ьръ,  въ  настоящее  время  Англ1я 
выполняетъ,  по  крайней  м1^р'Ь,  три  функц1и  для  всего  остального 
м1ра:  1)  Англ1йск1й  торговый  флотъ  настолько  великъ,  что  значи- 
тельная часть  торговли  между  другими  государствами  ведется  при 
помощи  англ1йскихъ  кораблей.  Фрахты,  уплачиваемые  иностранцами, 
йдутъ  па  увеличен1е  англ1йскаго  ввоза.  2)  АнглШская  система  стра- 
хован1я  организована  до  такой  степени  образцово,  что  значительная 
часть  иностранныхъ  кораблей  и  грузовъ  застраховывается  англ1й- 
скими  фирмами.  Прибыль,  получаемая  отъ  этого  страхован1я,  также 
увеличиваетъ  разм1^ры  ввоза.  3)  Интернац1ональные  долги,  какъ  уви- 
димъ  въ  §  201,  очень  часто  ликвидируются  покупкой  векселей  на 
Лондонъ.  Комисс1онныя,  причитаюпЦяся  англШскимъ  банкирамъ, 
также  принимаютъ  форму  добавочнаго  ввоза.  Фрахты,  страховыя 
прем1и  и  комисс1онныя,  взятыя  вм^т1^,  составляютъ  несколько  сотъ 
милл1оновъ  долларовъ  въ  годъ.  Наконецъ,  не  сл'Ёдуетъ  забывать, 
что  въ  настоящее  время  международный  сд1Блки  им'Ёютъ  своимъ 
предметомъ  не  только  товары,  но  и  ц]^нныя  бумаги.  Если  нац1я 
вложила  значительный  капиталъ  въ  иностранный  бумаги,  государ- 
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ственныя  или  проиышленныя,  то  проценты  на  этотъ  капиталъ  также 
возвращаются  въ  форм'Ь  ввоза.  Этому  именно  обстоятельству  обязана 
другая  часть  громаднаго  превышен1я  авгл1йсваго  ввоза. 

Танъ-называемый  благопр1ятный  торговый  балансъ  представляетъ 
собою  иллюд1ю.  Трудно  установить  съ  точностью  отношбн1е  между 
ввозомъ  и  вывозомЪу  и  это  вотъ  почему:  а)  тамъ,  гд'Ь  пограничная 
или  прибрежная  лин1я  очень  растянута,  почти  невозможно  регистриро- 
вать вс1Ь  ввозимые  и  вывозимые  товары;  Ъ)  тамъ,  гд-Ь  даже  все  реги- 
стрируется, н1^тъ  никакой  гарант1и  протмвъ  контрабанды  или  ложной 
01^нки,  и  с)  не  установлено,  сл1Ьдуетъ  ли  исчислять  ц'Ьнности  на 
и%стк  ввоза  или  вывоза,  т.  е.  сл'Ьдуетъ  ли  включать  стоимость  тран- 
спорта. Поэтому,  и  сами  статистическ1я  данный  им'Ьютъ  сомнительную 
ц'бнность.  Но  даже  если  бы  была  возможность  установить  совершенно 
точный  балансъ,  онъ  не  далъ  бы  намъ  ничего  особенно  важнаго. 
Въ  н1Ькоторыхъ  цвЪтущихъ  странахъ,  наприм1^ръ,  Англ1и,  Герман1и 
и  Фран14и,  ввозъ  значительно  превышаетъ  вывозъ,  тогда  какъ  въ 
ц1^омъ  рядЬ  б1Ьдныхъ  странъ,  напримЪръ,  въ  Перу,  С1ам'1  и  Санъ- 
Доминго,  вывозъ  больше  ввоза.  Сл'Ьдуюшая  таблица  показываетъ 
отношен1е  вывоза  къ  ввозу  въ  главныхъ  странахъ  земного  шара. 

Отношеи1е  вывоза  къ  ввозу  въ  главныхъ  странахъ  (въ 

долларахъ). 


СТРАНЫ. 


Годы. 


Ввозъ. 


Вывозъ. 


Превышен]е 

вывоза  (4-)  или 

ввоза  (— ). 


Ввлнкобрятан1я 
Герман1я  .   . 
Франц1я    .  . 
Нидерланды 
Бедьг1я     .   . 
Итад1я  .   .   . 
П1вейцар1я  . 
Япон1я      .   . 
Соед.  Штаты 
Росс1я  . 
Брвтан.  Инд1я 
Бразид1я 
Вгипетъ 
Ру1сын1я 
С1а11Ъ    . 
Гаити    . 


1903 
1903 
1903 
1903 
1903 
1903 
1903 
1903 
1904 
1902 
1902—3 
1903 
1903 
1903 
1902 
1901 


2.640.504.000 

1.428.640.000 

926.632  000 

912.376.000 

512.679.000 

359.358.000 

230.860000 

157.935.000 

991.087.000 

308.563.000 

278.054.000 

120.747.000 

82.811.000 

52.095.000 

15.782.000 

5.500.000 


1.415.179.000 

1.193.483.000 

820.685.000 

781.750.000 

407.295.000 

292.867.000 

171.485.000 

142.411.000 

1.460.827.271 

443.016.000 

409.535.000 

180.219.000 

96.584.000 

68.637.000 

21.103.000 

12.760.000 


— 1.225. 

—  235< 

—  105. 

—  130, 

—  105. 

—  66, 

—  59, 

—  15. 
469. 
134. 
131. 

59 

13 

16 

5 

7. 


4- 


,385.000 
157.000 
447.000 
626.000 
384.000 
491.000 
,375  000 
579.000 
740.271 
.503.000 
.481.000 
472.000 
.733.000 
.542.000 
.321.000 
.260.000 


Приводимая  ниже  таблица  и  следующая  за  ней  д1аграмма  пова- 
зываютъ  состояМе  ввоза  и  вывоза  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  за 
посл(дн1я  тридцать  пять  л'Ьтъ: 
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Вывозъ  и  ввоаътоваровъ  въСоединенныхъ  Штатахъ(въ  доллар.). 


Годы,  кон- 
чаюпцеся 
30  шня. 


Общая  сумма 
вывоза. 


В  в  о  3  ъ. 


Лревышевхе 

вывоза  надъ 

ввозомъ. 


Превышеше 

ввоза  надъ 

вывовомъ. 


1870 
1871 
1872 
1873 
1874 
1875 
1876 
1877 
1878 
1879 
1880 
1881 
1882 
1883 
1884 
1885 
1886 
1887 
1888 
1889 
1890 
1891 
1892 
1893 
1894 
1895 
1896 
1897 
1898 
1899 
1900 
1901 
1902 
1903 
1904 


892.771.768 
442.820.176 
444*177.586 
522.479.922 
586.283.040 
513.442.711 
540.384671 
602.475.220 
694.865.766 
710.439.441 
836.638.658 
902.377.346 
750.542.257 
823.839.402 
740.513.609 
742.189.755 
879.524.830 
716.183.211 
695.954.507 
742.401.375 
857.828.684 
884.480.810 
1.030.278.148 
847.665.194 
892.140.572 
807.бЗа1в5 


1.050.993.556 
1.231.482.330 
1.227.023.302 
1.394.483.082 
1.487,755.557 
1.381.719,407 
1.420.141.679 
1.460.868.185 


435.958.408 
520.223.684 
626.595.077 
642.136.210 
567.406.342 
533.005.436 
460.741.190 
451.323  136 
437.051.532 
445.777.775 
667.954.746 
642.664.628 
724.639.574 
723.180.914 
667.697.693 
577.527.329 
635.436.136 
692.319.768 
723.957.114 
745.181.652 
789.310.409 
844.916.196 
827.402.462 
866.40а922 
654.994.622 
731.969.965 
779.724.674 
764.730.412 
616.049.654 
697.14а489 
849.941.184 
822.673.016 
903.320.948 
1.025.719.257 
991.090.978 


18.876.698 

79.648.481 
151.152.084 
257.814.234 
264661.666 
167.683.912 
259.712.718 

25.902.683 
100.658.488 

72.816.916 
164.662.426 
244.088694 

23.863.443 


68Л18.275 

39.564.614 

202.875.686 

237.145.950 
75.568.200 
102.882.264 
286.263.144 
611^.432.676 
529.874.813 
544.541.898 
665.062.541 
478.398.413 
394.422.442 
469.777.267 


43.186.640 

77.403-506 

182.417.491 

119.656.288 

19.562.725 


2а002.607 
2.730.277 


1а735.728 


—  475    — 


Л 1-— 

,_                                                                 лл»шшш 

.Л _^>,._ 

_                                                             ап*тп 

,^_ !!:: 

^^ :.::>: 

лл-шшщ 

-!:::-, .- 

^^        . М.ШКП 

г 

^            -вв.ввст 

^ч    7 

:::::::!о 

Л. 

_Ч .           ,в-1Ж1 

\^^ 

.-%. 

I  _  .,                                                                                    1М  т  1ЖП 

й  _-__ ,  —-^л. 

Р  ____  8| 5^^ 

<  ___.  П _!5 

о 

^      _-_     _         _     _     __вв-«1 

Й   ""    "                   — 

ас                 _^ 

^         ». -_ «.МЛ 

Ь  —  1-  _  . .  ._    .    .                                   Шшшжп 

й     --           ^^ 

§  __  __ _  ч 

I       "" ""^ 

2 ^1. 

О                                      -^ 

""ч 

. 

^                                                                                  ■■•Ама»» 

\;^ —   "   "  -•*•«« 

4,-- и-иа 

А 

Шл,  ж      о      е     о      о     ф      ф     1  ) 

21  333333*- 
38 

1  §  §  §  1  I  I 

476 


Наконецъ,  сл^Ьдующая  таблица  повазываотъ  отношев1е  ввоза  в 
вывоза  въ  различвыхъ  частяхъ  св^та: 

Процентъ  ввоза  и  вывоза  ^). 

(Годы  зававчаваются  30  1ювя). 


ГОДЫ: 


Европа: 


Ввозъ. 
Вывозъ 


С1Ьверная  Америка: 

Ввозъ 

Вывозъ 


Южная  Анерива: 


Ввозъ. 
Вывозъ. 


Аз1я: 


Ввозъ. 
Вывозъ. 


Океав1я: 


Ввозъ. 
Вывозъ 


Африка: 

Ввозъ.  .  .  . 
Вывозъ  .  .  .. 


1891 


54.36 
79.68 


19.32 
10.92 


1894 


45.05 
79.56 


25.49 
13.42 


14.05  15.29 
8.81   3.72 


8.55 
2.89 


3.04 
2,10 


50 
54 


10.10 
2.34 


3.28 
1.84 


53 
55 


1897 


56.26 
77.89 


18.85 
11.89 


14.04 
3.21 


11.41 
3.74 


3.19 
2.16 


1.25 
1.61 


1900 


51.84 
74.60 


1904 


50.32 
72.42 


15.30  20.06 
13.45  16.08 


11.02 
2.79 


16.45 
4.68 


4.07 
3.11 


1.82 
1.39 


12.14 
3.47 


14.48 
4.12 


2.05 
2.25 


95 
166 


1)  Керог*  оп  Ше  Рогвгуп  С!оттвгсв  апЛ  Кау18га«оп  о!  *Ьв  О  8.,  1904, 
Уо1.  И,  р.  1030. 
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УведпеЛе  ввоза  и  вывоза  въ  вавой-днбо  стране  иожетъ  озна- 
чать, что  данная  страна  приняла  на  себя  но  отношеШю  въ  другимъ 
странамъ  обязательства,  который  должны  быть  выполнены  впосл'Ьд- 
ствШ;  или  же,  наоборотъ,  оно  иожетъ  означать  и  лишшдирован1е 
друпши  етраваии  прежнихъ  или  теперешнихъ  долговъ.  Точно  также 
7величев1е  экспорта  иожетъ  означать,  что  данная  страна  становится 
кредитороиъ  другихъ  странъ,  или  же,  наоборотъ,  оно  иожетъ  слу- 
жить иЪрой  того  вознагражден1я,  которое  уплачивается  другимъ 
странаиъ  за  пользоьан1е  икъ  капиталами  или  услугаии.  Саиъ  по  себФ 
тавъ-называеиый  торговый  балансъ  еще  ничего  не  довазываетъ. 

Опшбочность  теор1н  торговаго  баланса  заключается  въ  томъ,  что 
превышен1е  вывоза  надъ  ввоаомъ  смешивается  съ  превышен1емъ  про- 
изводства надъ  потреблен1емъ.  Конечно,  нац1я,  подобно  индивиду, 
должна  производить  больше  того,  что  она  потребляетъ,— такъ  какъ 
избыточный  продуктъ  или  избыточная  энерПя  могутъ  быть  превра- 
щены въ  вапиталъ  и  непрерывно  увеличивать  власть  челов1Ька  надъ 
природой.  Но  превышен1е  производства  надъ  потреблен1емъ  совер-^ 
шенво  отлично  отъ  превышен1я  вывоза  надъ  ввозомъ. 


201.  Методы  неждународнаго  оби'Ьна. 

Международный  торговый  сд'ёлви,  подобно  внутреннииъ,  ведутся 
на  деньги:  он*!  разнятся  между  собою  по  величине,  но  не  по  суще- 
ству. Предположииъ,  что  купецъ  А.  во  Франц1и  иипортировалъ  ко- 
фе, купленное  у  М.  въ  Бразил1и,  тогда  какъ  В.  во  Франц1и  экспор- 
тировалъ  на  ту  же  сумму  шелкъ  купцу  N.  въ  Бразил1и.  А.  иожетъ 
отослать  деньги  непосредственно  М.,  а  N.  иожетъ  отослать  ихъ 
прямо  В.;  будетъ,  очевидно,  значительно  проще,  если  А.  и  В.  разсчи- 
таются  въ  ЦарижЬ,  а  М.  и  N. — въ  Р1о-де-Жанейро.  И  вотъ  В.  пишетъ 
ордеръ  (вексель)  купцу  N.,  приказывая  ему  уплатить  М-у,  или,  какъ 
говорить  коимерсаяты,  N.  выдаеть  вексель  В.  на  М.;  А.  покупаетъ 
этотъ  вексель  у  В.  и  пересылаетъ  его  М.;  посл-ЬдМй  предъявляетъ 
его  N.  къ  уплагЬ  и  лолучаетъ  взам1^нъ  наличный.  Такииъ  образомъ 
экспорта  денегъ  не  происходитъ,  и  вся  сд^ва  совершается  лишь 
при  помощи  одного  векселя.  Такъ  какъ  М.  и  N.  не  всегда  иогутъ 
быстро  отыскать  другъ  друга  въ  Р1о-де-Жанейро,  а  А.  и  В. — ^въ  Париж'Ь^ 
то  покупка-продажа  тавяхъ  векселей  сд'Ьлалась  фунвц1ей  банкировъ 
и  биржевыхъ  мавлеровъ.  Бром'Ь  того,  такъ  какъ  эти  векселя  могутъ 
быть   передаваемы  (путеиъ  передаточвыхъ   надписей)   изъ  одн'Ьхъ 
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рукъ  въ  друПя,  то  они  ногутъ  приниматься  въ  уплат1Б  не  только 
въ  сношен1яхъ  иежду  Франц1ей  и  Бразил1ей,  но  и  въ  любомъ  н1ЬстЪ 
ведущеиъ  торговыя  сношбн1я  съ  этими  странами.  Втимъ  объясняется 
тавъ-называемой  «трехугольный»  («1;Ъгее-€огпеге(1»)  обмЪвъ,  когда 
страна  А.  ввозитъ  товары  изъ  В.  и  уплачиваетъ  векселями  на  С, 
импортирующую  товары  изъ  А.  Наконецъ^  тавъ  вавъ  въ  каждой 
ед'Ьлк1Б  необходимо  оплатить  лишь  одинъ  вексель,  то  векселя  обык- 
новенно выдаются  на  ту  страну,  которая  обладаетъ  крупн1Ыпгами 
финансовыми  центрами:  громадное  количество  векселей,  въ  особенности 
въ  сдЪлкагь  между  мелкими  странами,  выдается  въ  настоящее  время 
на  Лондонъ  въ  фуятахъ  стерлинговъ.  Объясняется  это,  главнымъ 
образомъ,  громадными  разм-Ьраии  англ1йской  торговли,  устойчивостью 
денежнагообращен1явъАнгл1и,  атакже  и  тФмъ  обстоятельствомъ,  что 
продавецъ  векселя  на  Лондонъ  можетъ  почти  всегда  найти  покупа- 
теля на  выгодныхъ  услов1яхъ. 

Тамъ,  гд1Ь  взаимный  долговыя  обязательства  двухъ  странъ  совер- 
шенно одинаковы,  т.  е.  гд1к  предстоящ1е  платежи  въ  об^ихъ  стра- 
нахъ  взаимно  уравнов1^шиваются, — тамъ,  какъ  говорить,  радм1^нъ 
производится  альпари.  Это  означаетъ,  что  количество  чистаго  ме- 
талла, уплачиваемаго  за  вексель  въ  одной  стран'Ь,  составляетъ  точ- 
ный эквивалентъ  ц-ённости  металла,  получаемаго  по  этому  векселю 
въ  другой  стран-Ь.  Такъ,  наприм'Ьръ,  въ  одномъ  фунт'Ё  стерлинговъ 
содержится  столько  же  чистаго  золота,  сколько|въ  4  долларахъ  8вVзЦен- 
тахъ;  поэтому,  вексельный  курсъ  между  Англ1ей  и  Соединен- 
ными Штатами  равенъ  4  долларамъ  бв'/з  центамъ.  Очевидно,  что 
колебан1я  курса  вызываются  изм'Ьнен1ями  въ  состоян1и  взаимныхъ 
долговыхъ  обязательствъ,  который,  благодаря  постоянно  изменя- 
ющимся услов1ямъ  рынка,  никогда  не  могутъ  оставаться  равными 
въ  течен1е  сколько-нибудь  продолжительнаго  времени.  Бываютъ 
дни  или  сезоны,  когда  балансъ  склоняется  въ  пользу  одной  страны, 
и  тогда  спросъ  на  векселя  превышаетъ  предложен1е.  6ъ  другое  время 
предложен1е  векселей  на  продажу  превышаетъ  спросъ.  Въ  зависи- 
мости отъ  этихъ  колебан1й  векселя  становятся  дороже  или  дешевле, 
а  курсъ  повышается  или  понижается.  Значен1е  фразы  «повышен1е 
или  понижен1е  курса»  зависитъ  отъ  того,  берется  ли  въ  основаше 
хурсовыхъ  отм'Ьтокъ  отечественная  или  иностранная  денежная  еди- 
ница. Такъ,  въ  Лондоне  курсъ  на  однЬ  страны  отм'Ёчается  въ  пен- 
«ахъ,  на  друПя — въ  маркахъ  или  франвахъ.  Въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ  курсъ  обыкновенно  отм']^чается  въ  долларахъ:  если  курсъ  по- 
вышается, то  это  означаетъ,  что  покупатели  векселей  должны  пла- 
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тить  большее  количество  долларовъ,  тавъ  кавъ  существуетъ  большШ 
спросъ  на  переводы  для  погашен1я  заграничныхъ  платежей.  Откло- 
нев1е  курса  въ  ту  или  въ  другую  сторону  имЪетъ  И8в1^ные  пре- 
д'блы,  за  которыми  становится  выгодныиъ  вывозить  или  ввозить  зо- 
лото для  уравнен1я  баланса.  Лишь  въ  исключительныхъ  случаяхъ, 
напршЪръ,  при  сильно  стбсненномъ  денежномъ  рынв1^,  когда  дЬльцы 
готовы  продавать  векселя  съ  потерей  или  когда  въ  стран'6,  гд!  до- 
бывается золото,  ощущается  кратковременное  затруднен1е, — вексель- 
ный курсъ  можеть  подняться  выше  или  опуститься  ниже  указан- 
ныхъ  пред&10въ. 

Богда  биржевый  отм'Ьтки  дЪлаются  не  на  основ1к  золотой  валюты, 
отклонен1я  въ  ту  или  другую  сторону  бываютъ  таковы,  что  о  курсЬ 
собственно  и  говорить  не  приходятся.  Если  страна  съ  золотой  валю- 
той ведетъ  торговлю  со  страной,  гд'Ь  господствуетъ  серебряная  ва- 
лякга,  то  курсъ  изм1^няется  въ  зависимости  отъ  ежедневныхъ  изм1^ 
ненШ  въ  ц'Ёиб  золота  и  серебра.  То  же  самое  относится  и  къ  стра- 
намъ  съ  обезц'Ьненнымъ  бумажнымъ  обращен1ехЪу  гд%  повышеШе 
цЪны  векселей  встр1кчаетъ  новый  пред'Ьлъ  въ  лшгЬ  прем1и  на  золото. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  заграничные  векселя  носятъ  надван1е 
документальныхъ  и  финансовыхъ  (с1оситеп(агу  ап(1  Лпапсе  ЪШв). 
Документальные  векселя  употребляются  при  экспорте  товаровъ,  при 
чемъ  плата  по  нимъ  производится  или  непосредственно  по  предъ- 
явлен1и  или  же  по  истечеи1и  трехъ,  десяти,  тридцати,  шестидесяти 
или  девяноста  дней.  Для  удостов(рен1я  ихъ  служатъ  коносаменты, 
страховыя  свид1Ьтельства,  фактуры,  а  иногда  и  друПе  документы, 
наприм'Ьръ,  консульск1я  свид1^тельства,  удостовЪрен1я  правительствен- 
наго  инспектора  и  т.  п.  Финансовыми  векселями  называются  ордера, 
даваемые  американскими  банкирами  ихъ  европейскимъ  корреспонден- 
тамъ.  Обычный  причины  чрезм1^рнаго  предложен1я  «заграничныхъ 
векселей»  суть:  1)  крупный  вывозъ  хлопка,  пшеницы  и  риса,  въ 
особенности  съ  августа  до  сентября  каждаго  года;  2)  крупный  за- 
купки американскихъ  ц'Ьнныхъ  бумагъ  европейскими  торговыми  до- 
мами; 3)  ВЫС0К1Й  процентъ  въ  Нью-1орк1^.  Въ  посдфднемъ  случаЪ 
американск1е  банкиры  находятъ  для  себя  выгодныиъ  продавать  двухъ- 
или  трехмесячные  векселя  на  Лондонъ  въ  фунтахъ  стерлинговъ  и 
полученный  за  нихъ  суммы  отдавать  въ  заемъ  на  Уолъ-Стритъ  ^). 
Если  уровень  процента  въ  Нью-Ьрк'Ь  равенъ  шести,  а  учетный  про- 
центъ въ  Лондоне  равенъ  тремъ,  то  за  вычетомъ  комисс1онныхъ 


1)  Улица  въ  Нью-1орк'Ь»  гд'Ь  расположены  крупн'ЬйхМв  банки. 
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И  англШскаго  гербоваго  сбора  все  же  остается  еще  значительная 
прибыль. 

Такъ  какъ  высота  курса  зависитъ  отъ  рааиФровъ  долговыосъ  обя- 
зательствъ  между  отдельными  странами,  то  все,  что  вл1яетъ  на  за- 
долженность страны,  овазываетъ  свое  вд1ян1е  и  на  курсъ.  Если  бы 
мы  составляли  балансъ  внешней  торговли  какой-либо  страны,  то  мы 
должны  были  бы  поставить  въ  кредитъ  не  только  эксдортъ  това- 
ровЪ)  но  и  так1я  стат1^и,  какъ  фрахты,  комисс1онныя,  куртаагь,  пре- 
вышен1б  страховыхъ  прем1й  надъ  платежами,  займы  у  иностранныхъ 
державЪу  проценты  по  такимъ  займамъ,  прибыль  на  капиталь,  по- 
мещенный за  границей,  долговыя  обязательства,  выданная  загранич- 
нымъ  комивояжерамъ,  суммы,  ввозимыя  иммигрантами,  продажа  щкн- 
ныхъ  бумагь,  и  суммы,  полученный  отъ  сравнен1я  вексельныхъ  кур- 
совъ.  Все  дти  статьи  вл1яютъ  на  курсъ  точно  такъ  же,  какъ  и  вывозъ, 
т.  е.  оне  стремятся  уменьншть  спросъ  на  векселя  или  понизить  курсъ 
и  требуютъ  увеличен1я  ввоза  для  возстановлен1я  равновес1я.  Точно 
также  на  левой  стороне  баланса,  въ  дебетъ,  мы  должны  были  бы 
поместить  не  только  сумму  ввоза,  но  покупку  ценностей,  займы 
иностраннымъ  державамъ,  проценты  по  внешвимъ  займамъ,  и  т.  д. 
Все  эти  статьи  стремятся  увеличить  спросъ  на  векселя  и  повысить 
курсъ. 

Поэтому,  ввозъ  или  вывозъ  золота  происходить  только  тогда, 
когда  необходимо  возстановить  равновес1е  въ  области  международ- 
ной задолженности.  Но,  какъ  это  было  только-что  выяснено,  урав- 
нению подлежать  не  ввозъ  и  вызовъ,  а  дебетъ  и  крбДитъ  торгового 
баланса  каждой  нац1я.  Равновес1е  достигается,  когда  дебетъ  вполне 
покрываетъ  кредитъ,  и  оно  вполне  совместимо  съ  превышее1бмъ 
ввоза  или  вывоза.  Если  только  нетъ  исключительныхъ  причинъ, 
вызываемых^  дефектами  денежнаго  обращен1я,  какъ  это  было,  на- 
примеръ,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  во  время  агитац1и  въ  пользу 
свободной  чеканки  серебра,  особенно  въ  пер1одъ  1894 — 1896  гг.,  то 
золото  вывозится  тогда,  когда  долговыя  обязательства  на  некоторое 
время  превышаютъ  дебетъ,  а  не  непременно  тогда,  когда  ввозъ  пре- 
вышаетъ  вывозъ.  Поэтому,  распределен1е  благородныхъ  металл(юъ 
между  отдельными  нац1ями  зависитъ  отъ  условШ  международной  тор- 
говли въ  более  широкомъ  смысле  этого  слова.  Такимъ  образомъ,  мы 
пришли  другимъ  путемъ  къ  выводу,  сделанному  нами  выше  (§  192), 
а  именно,  что  въ  стране  съ  нормальнымъ  денежнымъ  обращейемъ 
количество  денегъ  не  можетъ,  въ  течен1е  сколько-нибудь  продолжи- 
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тельнаго   пвр1ода>  быть  больше  или  меньше  того^  сколько   действи- 
тельно требуется  нуждами  этой  страны. 


202.  Ростъ  свободной  торговли. 

Подъ  свободной  торговлей  понимается  въ  настоящее  время  сво- 
бода международной  торговли  отъ  пренятств1й  въ  виде  нравитель- 
€твенныхъ'ограничен1й  или  запрешен1й.  Первоначально,  однако,  тре- 
бован1е  свободы  торговли  относилось  также  и  къ  внутренней  торговл1&. 
Въ  классическомъ  РимФ  рог(ог1а  охватывала  всевозможный  пошлины 
на  перевозимые  товары.  Въ  средневековой  Европе  какъ  города,  такъ 
и  провинц1и  были  отделены  другъ  отъ  друга  высокой  стеной  обре- 
менительныхъ  пошлинъ  и  всевозможныхъ  запрещен1й;  на  большихъ 
дорогахъ  и  при  проходе  суденъ  требовались  хрупныя  суммы,  подобно 
тому,  какъ  и  въ  настоящее  время  путешественникъ,  желаюш1й  про- 
резать владен1я  какого-нибудь  среднеафриканскаго  короля,  долженъ 
платить  за  это  крупную  сумму.  Ограничен1е  свободы  торговли  коре- 
нится въ  двухъ  причинахъ— въ  уверенности,  сохранившейся  отчасти 
и  поныне,  что  ВСЯК1Й  иностранецъ  —  врать,  и  въ  возможности 
получить  легк1й  и  обильный  доходъ.  Оо  мере  того,  какъ  у  отдель- 
ныхъ  нац1й  укреплялось  сознан1е  взаимныхъ  выгодъ  свободной  без- 
препятственной  торговли,  и  по  мере  открыт1я  другихь  одинаково 
хорошихъ  источниковъ  дохода,  эти  пережитки  перврбытнаго  эконо- 
ничбскаго  строя  постепенно  исчезали.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
результаты  торговаго  соперничества  между  отдельными  штатами, 
только-что  завоевавшими  свою  независимость,  были  до  того  печальны, 
что  новая  конституц1я  1789  г.  воспретила  отдельнымъ  штатамъ  из- 
давать как1я-либо  ограничен1я,  васающ1яся  обще-американской  тор- 
говли. Свобода  внутренней  торговли  въ  настоящее  время  обезпечена 
во  всемъ  цивилизованномъ  м1ре  и  ограничена  только  необходимыми 
полицейскими  правилами. 

Но  даже  и  въ  области  международныхъ  отношенШ  свобода  тор- 
говли означаетъ  въ  настоящее  время  нечто  совершенно  иное,  чемъ 
въ  прежн1я  столет1я.  Въ  средн1е  века  свобода  вывоза  товаровъ  часто 
предоставлялась  только  избраннымъ  лицамъ  или  монопольнынъ  ком- 
пан1ямъ  или  же  ограничивалась  известной  местностью,  напримеръ, 
въ  Англ1и  городами,  служившими  складочнымъ   местоиъ  товаровъ 

Зедигманъ.  31 
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(81ар1в  ^)  1о^п8).  Лозунгь  ссвобода  торговли»,  раздавшШся  въ  Анг11е 
въ  семнадцатоиъ  стол'Ёх1и,  требовалъ  уни7ТожеЕ1я  оривилегШ,  даро- 
ванныхъ  моноподьнымъ  Бомпан1ямъ,  и  особыхъ  льготъ,  предоставлен- 
ныхъ  избраннымъ  городамъ  (§  50).  Этотъ  лозунгъ  поддерживался 
т16ми  самыми  людьми,  воторые  требовали  покровительства  торговли— 
высокихъ  ввозныхъ  пошлинъ.  Свобода  торговли  въ  нов1Бйшемъ  смысл! 
этого  слова,  т.  е.  свобода  ввоза,  есть  достоян1е  нашего  времени. 

Кром'Ь  тольЕО-что  перечисленныхъ  ограничешй,  свободному  раз- 
вит1ю  международной  торговли  въ  средн1е  в1^ка  препятствовали  все- 
возможныя  пошлины  и  запрещен1я.  Въ  начале  среднихъ  в'Ьвовъ  по- 
сл'Ьдн1Я  прим'Ьнялись  преимущественно  въ  вывозу,  и  даже  посл'Ь  того, 
вавъ  была  достигнута  <свобода  торговли»  въ  узкомъ  смысл'Ь  этого 
слова,  таможенные  сборы  ^)  въ  европейсвихъ  государсгвахъ  все  еще 
состояли  въ  значительной  иЦЪ  изъ  вывозныхъ  пошлинъ.  Это  была 
свобода  торговли,  такъ  Еавъ  пошлины  должны  были  уплачиваться 
ВСЕМИ  въ  равной  м'ЁрЪ  и  тавъ  вакъ  по  уплате  пошлинъ  товарн 
можно  было  эвспортировать  вуда  угодно.  Однако,  возникЕОвен1е  въ 
XVII  ъЪкЬ  меркантильной  системы  повлевло  за  собою  зам'Ьтный  рость 
ввозныхъ  пошлинъ.  11робужден1е  нац1ональнаго  чувства  и  желаше 
поощрить  отечественную  промышленность  вызвали  ограничешя  ввоза 
иностранныхъ  товаровъ,  воторые  могли  бы  конкурировать  съ  оте- 
чоственнымъ  производствомъ.  Покровительственная  система  существо- 
вала и  раньше,  но  теперь  она  начала  прим'Ёняться  въ   нац!оналЬ' 

1)  Слово  81;ар1е  происходить  отъ  н-Ьмецкаго  слова  8Ьаре1п  (складывать, 
нагромождать)  и  прим'Ьнялось  къ  изв'&стнымъ  товарамъ,  которые  скла- 
дывались въ  огроиныхъ  количествахъ  въ  особыхъ  пунктахъ  (81ареШо1), 
^строенныхъ  ганзейскими  городами  въ  Лондон'Ь.  Списокъ  скдадочныхъ 
или  главныхъ  товаровъ,  охватывавш1й  вначал-Ь  главнымъ  образомъ 
шерсть,  овчины,  олово  и  кожу,  постепенно  разросся  и  въ  настоящее 
время  число  этихъ  товаровъ  (э(;ар1в  аг1:1с1е8)  довольно  значительно. 

')  Термины  •таможенныя*'  и  «тарифъ*  им'Ьютъ  н'Ьсколько  стравное 
происхожден1в .  КромЪ  коронныхъ  земель,  главнымъ  источникомъ  дохо- 
довъ  англ1йскихъ  королей  являлись  ввозныя  и  вывозныя  пошлины.  Эти 
доходы  др1обрЪли  силу  обычнаго  права,  пока,  наконецъ,  парламентъ  не 
призналъ  н'Ькоторыхъ  повинностей,  изв'Ьстаыхъ  подъ  назвашемъ  6геа1 
Си81от8  апй  ЫШе  Сиб^отз.  Что  касается  слова  „тарифъ*,  то  вначале 
предполагалось,  что  это  слово  происходить  отъ  острова  Тарифа  на 
Средиземномъ  морЪ,  недалеко  отъ  Гибралтарскаго  пролива:  этотъ  про- 
ливъ  находился  н-Ькогда  въ  рукахъ  варваровъ-пиратовъ,  взыскнвав- 
шихъ  со  всЬхъ  проходившихъ  кораблей  опред-Ьленную  контрибущю.  Въ 
настоящее  время,  однако,  филологи  производятъ  это  слово  отъ  араб 
скаго  „1а'г1Г*,  чтб  значитъ  опись,  инвентарь. 
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номъ  насгатаб1^.  Въ  государствахъ,  имЪвшихъ  колон1и,  напр.  въ  Пор- 
тугал1и^  Испан1и,   Нидерлаадахъ^  Франц1и  и  Ангд1Иу  она  сд^^адась 
изв'бстной  подъ  именеиъ  БОДОн1альной  системы  и  двшь  впосл1&дств1и 
получила  назван1е  повровительственной  или  мерхантильной  системы 
Система  эта  характеризовалась  сл1^дующими  чертами: 

1)  11рем1и,  выдаваемый  правительствомъ  за  производство  или 
эвсиортъ  сырыхъ  матер1аловъ  въ  болон1яхъ;  2)  исключительное  право 
метропол1и  на  вывозъ  изъ  колонШ  извЪстныхъ  продувтовъ;  3)  запре- 
щен1е  Еолон1ямъ  заниматься  обрабатывающей  промышленностью; 
4)  высов1я  повровительственныя  или  даже  запретительный  ввозныя 
пошлины  па  продукты  обрабатывающей  промышленности;  5)  исклю- 
чительное право  метропол1и  на  перевозку  товаровъ  изъ  нолоШй  въ 
иетропол1ю.  Въ  области  землед'Ьл1я  покровительственная  система  ко- 
лебалась между  вывозными  прем1ями  и  высокими  ввозными  пошли- 
нами. 

Наибольшаго  ра8вит1я  эта  система  достигла  въ  Англ1и;  зд'Ьсь  же 
ран^е  всего  началась  и  реакц1я  противъ  нея.  Въ  пер1одъ  промышлен- 
ной революц1и,  возникшей  въ  Англ1и  н'Ьсколькими  десятилФт1ями 
раньше,  ч1Ьмъ  въ  другихъ  м'бстахъ,  Великобритан]я  придерживалась 
политики  строжайшаго  промышленнаго  покровительства.  Запретитель- 
ный характеръ  носили  не  только  мног1я  ввозныя  пошлины:  абсо- 
лютно воспрещался  экспораъ  машинъ  и  даже  плановъ  машинъ.  Въ 
ч^равнен1и  съ  англ1йскнии  тарифами  конца  ХУШ  и  начала  XIX  сто- 
л'Ёт1я  даже  наиболее  сложные  современные  тарифы  кажутся  наиъ 
верхомъ  простоты.  Когда  Великобритан1я  достигла,  наконецъ,  д'бй- 
ч^твительной  монопол1и  въ  крупныхъ  отрасляхъ  промышленности  и 
утвердила  свое  господство  на  иор'Ь,  она  естественно  сочла  для  себя 
Быгоднымъ  устранить  прежн1я  ограничены.  У  себя  дома  ей  нечего 
было  больше  бояться  иностранной  конкуренц1и;  она  нуждалась  те- 
перь, прежде  всего,  въ  рынкахъ  для  сбыта  своихъ  произведенШ. 
Кром-Ь  того,  переходъ  отъ  землед&1ьчесваго  хозяйства  къ  фабричной 
юистем'Ь  превратилъ  ее  изъ  экспортера  въ  импортера  пищевыхъ  про- 
луктовъ.  Политика,  направленная  къ  отмЪн'Ь  ввозныхъ  пошлинъ  на 
предметы  обрабатывающей  промышленности,  не  встр'Ёчала  со  стороны 
лромышленвиковъ  серьезной  оппоз11ц1и.  Но  какъ  только  они  попы- 
тались обезпечить  себ-Ь  дешевизну  сырья  и  пищевыхъ  продуктовъ 
оутемъ  уничтожен1я  сельско-хозяйственныхъ  пошлинъ,  они  встре- 
тили сильное  сопротивлен1е  со  стороны  землевлад'Ьльцевъ.  ИоЫщ 
АпИ-Согп-Ьаш-Ьеайпе  (лиги  борьбы  за  отм-Ьну  хл-Ёбныхъ  законовъ) 
лредставляетъ  собою  окончательное  торжество  промышленныхъ  инте- 
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ресовъ  надъ  интересами  землевдад'ЬльчееБИми.  Свобода  торговли  стала 
теперь  совершившимся  фактомъ. 

Въ  остальныхъ  государствахъ  Европы  также  восторжествовала 
свобода  торговли;  въ  н1Ьвоторыхъ  изъ  нихъ  она  была  подчинена  бо- 
лФе  широкому  плану  уничтожен1д  остатковъ  среднев'Ьковыхъ  путъ^ 
тдготЬвшихъ  на  внутренней  торговле  и  промышленности.  Пробужде- 
н1е  нац1ональнаго  чувства,  сначала  въ  ГермаШи  и  Итал1и,  а  загЁмъ 
и  въ  другнхъ  государствахъ,  повело  къ  тому,  что  въ  последней  чет- 
верти ][1Х  в'Ька  произошло  не  только  возвращен1е  въ  покровитель- 
ственной систеи1&,  но  и  усилен1е  ея.  Наконецъ,  по  мЪр'Ь  того,  какъ 
молодыя  промышленныя  нац1и  становятся  болЪе  зр1^ыми,  Веливо- 
британ1я  начинаетъ  терять  свою  гордую  позиц1ю  неразд1Бльнаго  про- 
мышленнаго  господства,  и  въ  результат1^,  въ  классической  родине 
вободы  торговли  мы  находимъ  въ  началЪ  XX  стол'Ёт1я  р'Ьзко  очер- 
ченное течен1е,  требующее  возвращен1я  къ  покровительственной  сис- 
теме. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  примФненхе  покровительственной  сис- 
темы въ  нац1ональномъ  масштаб1^  началось  посл'6  войны  1812  г.,. 
когда  промышленности  стада  угрожать  серьезная  опасность.  Начиная 
съ  того  времени  и  вплоть  до  настоящаго  дня  с1^веро-американская 
республика  оставалась  в'ЬрноЙ  покровительственной  систем'Ь,  за  исклю- 
чен1емъ  только  н'Ьсколькихъ  десятил1^т1й,  когда  у  кормила  правле- 
н1я  стоялъ  непромышленный  Югъ.  Посл1Б  отмены  рабства  покрови- 
тельственная политика  значительно  усилилась,  и  съ  Н'1^которыми 
несущественными  колебан1ями  сохранилась  вплоть  до  настоящаго 
времени. 

Главный  даты  въ  истор1и  покровительственныхъ  тарифовъ  въ  Соедо- 
ненныхъ  Штатахъ  сл'ЬдуюиЦя:  1789  г.— издан1е  перваго  тарифа  съ  не- 
высокими покровительственными  ставками  на  н'Ькоторые  товары  и  уста- 
новлен1е  общаго  пятипроцентнаго  сбора  со  всЪхъ  остальныхъ  това- 
ровъ;  1816  г.—первый  общ1й  покровительственный  тарифъ,  устано- 
вившШ  пошлину  въ  30  и  болФе  процентовъ  съ  изв'Ёстныхъ  текстиль- 
ныхъ  товаровъ;  1824  г.--ум1^ренное  ловышен1е  ставокъ;  1828  г. — 
обложейе  сырья  бол*е  высокими  пошлинами;  1833—1841  гг., — 
«компромиссный  тарифъ»  сь  постепеннымъ  понижен1емъ  ставокъ; 
1842  г. — незначительный  изм'1нен1я,  пошлины  на  сравнительно  низ - 
комъ  уровн*;  1846  г. — новый  тарифъ  (Егее  Тгайе  ТапГО»  фритре- 
дерсйй;  1857  г.— еще  большее  понижвн1е  тарифа;  1861,  1862  и 
1864  гг. — ^тарифы  военнаго  времени  (\^аг  ТапГГз),  въ  которыхъ 
покровительс1венный  принципъ  проведенъ  не  полно;  1871  г. — 107о-ов 
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понвжеше  тарифа;  1875  г. — во8вращбв1е  къ  прежнему  уровню  тамо* 
женныхъ  ставоБъ;  1883  г. — незначительныя  изм'Ьнен1я;  1890  г. — 
тарифъ  ИаБъ-Еинлея,  повысившШ  таиоженныя  ставки;  1894  г. — 
тарифъ  Вильсона,  понизивш1й  ставки;  1897  г.— тарифъ  Динглея, 
д'1йствующ1й  и  понын1^,  съ  повышенными  ставками. 

Такииъ  образомъ,  свобода  торговли,  вакъ  м1ровой  принципъ,  весьма 
далека  еще  отъ  господства.  Бъ  д'Ьйствительности,  тенденц1я  послФд- 
нихъ  л1^тъ  скорее  противор'Ьчитъ  фритредерскоиу  движен1ю,  чФмъ 
соваадаетъ  съ  нимъ.  Необходимо,  поэтому,  н'Ьсволько  ближе  раз^ 
смотреть  аргументы  въ  пользу  той  и  другой  системы. 


203.  Аргументы  въ  защиту  покровительственной  системы. 

Аргументы, приводивш1есявъ  защиту  покровительственной  системы 
иогутъ  быть  разбиты  на  пять  категорМ. 

1)  Приверженцы  теор1и  «торговаго  баланса»  стоять  за  ограни- 
яен1е  ввоза:  вытекающее  отсюда  превышен1е  вывоза  должно  увели- 
чить богатство  страны,  такъ  какъ  увеличится  и  количество  прите* 
кающихъ  изъ-за  границы  благородныхъ  металловъ.  Ошибочность  этой 
старой  меркантильной  теорШ  очевидна,  а)  Прежде  всего,  уиеньшен1е 
ввоза,  какъ  мы  видЪли  выше,  покупается,  въ  концЪ  концовъ,  на 
счетъ  уиеньшен1я  вывоза;  поэтому  увеличить  вывозъ  путемъ  умень- 
шен1я  ввоза  невозможно.  Ь)  Во-вторыхъ,  притокъ  денегъ  изъ-за  гра- 
ницы зависитъ  не  отъ  превышев1я  вывоза  надъ  ввозомъ,  а  отъ  пре- 
вышен1я  дебета  данной  страны  надъ  ея  долговыми  обязательствами, 
с)  Въ-третьихъ,  богатство  заключается  не  въ  деньгахъ,  а  въ  томъ, 
чтб  можно  купить  за  деньги;  по  достижен1и  изв1^стнаго  пред'Ьльнаго 
пункта  ввозъ  денегъ  не  увеличиваетъ,  а  уменьшаетъ  богатство.  Въ 
общемъ,  указанный  аргументъ  настолько  неоснователенъ,  что  въ 
настоящее  время  онъ  не  поддерживается  ни  однимъ  серьезнымъ 
ученыиъ. 

2)  Аргументъ,  опираюпЦйся  на  значеШе  отечественнаго  рынка, 
игралъ  выдающуюся  роль  въ  борьба  политическихъ  парт1й  въ  Соеди- 
ненныхъ  Штатахъ;  въ  н'Ьсколько  изм'Ь&енномъ  видф  онъ  лежитъ  въ 
основе  учен1я  Бэрм  о  покровительств'Ь  промышленности.  (Согласно 
этому  аргументу,  покровительственная  система  такъ  же  благотворна  для 
землед%л1я,  какъ  и  для  промышленности;  она  способствуетъ  росту 
паселев1я  и  богатства,  и,  благодаря  этому,  создаетъ  бол1^е  широк1й 
рынокъ  для  земледБльческихъ   продуктовъ  и  сырого  матер1ала,   до- 
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ставляемыхъ  непосредственными  сос'Ьдями.  Ером^^  того,  существовав!» 
Ерупныхъ  проиышленныхъ  центровъ  даетъ  возможность  фермеру  об- 
ратить вниман1е  на  воздЪлываШе  быстро  портящихся  продуктовъ^ 
перевозка  которыхъ  на  далекое  разстоян1е  невозможна;  а  это  ведетъ. 
къ  болЪе  интенсивному  и  разнообразному  землед1^1ю.  Наконецъ,  раз- 
вит1е  отечественнаго  рынка  устраняетъ  крупные  расходы  на  пере- 
возку товаровъ  въ  отдаленный  страны  и  такимъ  образомъ  ведетъ  къ 
увеличен1ю  богатства  общества  въ  его  ц'Ьломъ.  Этотъ  аргументъ  въ 
настоящее  время  утерялъ  свою  силу,  отчасти  потому,  что  революц1я 
въ  средствахъ  сообщен1я  существенно  уменьшила  звачен1е  разстоян!^ 
какъ  фактора  стоимости,  отчасти  же  потому,  что  добыван1е  земле. 
д1&льческихъ  и  минеральныхъ  продуктовъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
до  такой  степени  уже  вышло  изъ  рамокъ  отечественнаго  потрбблеп!я^ 
что  благосостоян1е  широкихъ  слоевъ  населен1я  самымъ  тЬснымъ  об- 
разомъ связано  съ  наличностью  рынка  для  сбыта  этого  излишка, 
Современнаго  фермера  интересуетъ  теперь  не  столько  отечественный,, 
сколько  вн'Ьшн1й  рынокъ. 

3)  Н'ЬскольЕо  большую  роль  играетъ  въ  последнее  время  аргу- 
ментъ, ставящШ  во  главу  угла  заработную  плату.  Люди,  выдвигаюиЦе 
этотъ  аргументъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  приписываютъ  покро- 
вительственной системе  роль  главнаго  фактора  въ  д-^лФ  поддержаШя 
высокой  заработной  платы  амернканскихъ  рабочихъ.  Они  полагають, 
что  если  таможенныя  пошлины  не  будутъ  увеличены  хотя  бы  на- 
столько, чтобы  компенсировать  разницу  между  отечественной  и  за- 
граничной заработной  платою,  то  уровень  первой  опустится  до  уровня 
последней.  На  это  фритредеры  обыкновенно  отв^чаютъ  следующее' 
а)  поскольку  этотъ  аргументъ  выдвигается  предпринимателями,  онъ 
неискрененъ,  такъ  какъ  предприниматели  заинтересованы  не  въ  вы- 
сокой заработной  платЬ,  а  въ  высокой  прибыли.  Ь)  Аргументъ  по- 
коится, очевидно,  на  грубой  ошибке,  такъ  какъ  въ  странахъ  съ  низ- 
кой заработной  платой  онъ  принимаетъ  прямо  противоположную 
форму.  Герман1я  требуетъ  охранительныхъ  пошлинъ  противъ  Англ1и^ 
а  Росс1я — противъ  Герман1и,  на  томъ  основан1и,  что  ихъ  низко  опла- 
чиваемые рабоч1е  нуждаются  въ  охран'Ьэ  которая  защитила  бы  мхъ 
отъ  конвуренц1и  со  стороны  болЪе  искусныхъ  заграничныхъ  рабо* 
чихъ.  Въ  одн'Ьхъ  странахъ  покровительственныя  пошлины  требуются 
потому,  что  заработная  плата  высока;  въ  другихъ — потому,  что  она 
низка.  Если  аргументъ  в'бренъ  для  Росс1и,  то  для  Америки  онъ  не 
годится,  и  наоборотъ. 

Разсматривая  этотъ  аргументъ  съ  научной  точки  зр1Бн1я,  мы  дол- 
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жвы  остановиться  на  слЪдующихъ  соображея1яхъ.  Прежде  всего,  не 
сл'Ьдуетъ  забывать  раздич1я  между  высокой  заработной  платой  и 
высокими  издержками  производства.  При  лрочихъ  равныхъ  услов1яхъ, 
увеличен1е  заработной  платы  можетъ  д'Ьйствительно  повысить  издержки 
производства;  но,  какъ  мы  уже  знаемъ  (§  125),  высокая  заработная 
плата  можетъ  доставить  и  эконом1ю.  Если  высокая  заработная  плата 
сопровождается  увеличен1емъ  производительности  труда,  усовершен- 
ствован1емъ  машинъ  и  расширен1емъ  естественныхъ  преимуществъ, 
то  она  можетъ  повести  къ  относительному  уменьшбн1ю  издержекъ 
производства.  Еакъ  разъ  въ  т1^хъ  отрасляхъ,  гд'Ь  существуетъ  наи- 
высшая, въ  сравнен1и  съ  заграничной,  заработная  плата,  а 
именно,  въ  производств'Ь  обуви,  велосипедовъ,  хлопчатой  бумаги  и 
пшеницы,— американск1й  вывозъ  достигаетъ  наибольшихъ  разм1^ровъ, 
доказывая  такимъ  образомъ,  что  по  крайней  мЪрЪ  въ  этихъ  обла* 
стяхъ  высокая  заработная  плата  нисколько  не  м^шаетъ  дешевизн'Ь 
производства.  Однако,  хотя  это  соображен1е  безусловно  подрываетъ 
указанный  аргументъ  въ  общемъ  и  ц'Ьломъ,  оно  не  въ  состояли 
опровергнуть  того  факта,  что  друг1я  отрасли  производства  были  бы 
не  въ  силахъ  противостоять  заграничной  конкуренщи,  если  бы 
охранительный  пошлины  были  отм1Ьнены,  а  заработная  плата  оста- 
лась безъ  изм'Ьнен1я.  Единственный  выводъ,  вытекающ1й  отсюда,  тотъ, 
что  подобный  отрасли  производства  должны  были  бы  исчезнуть;  но 
изъ  этого  еще  не  сл'Бдуетъ,  что  произойдетъ  уиеньшен1е  заработной 
платы  и  въ  т'Ьхъ  производствахъ,  который  останутся  существовать 
или  возникнуть  вновь.  Паден1в  заработной  платы  зависитъ  отъ  того^ 
насколько  капиталъ  и  трудъ,  занятые  въ  ликвидированныхъ  произ- 
водствахъ, могутъ  быть  съ  выгодой  утилизированы  въ  остальныхъ 
производствахъ,  старыхъ  или  возникшихъ  вновь.  Поскольку  это  не- 
возможно, заработная  плата  д'Ьйствительно  понизится,  всл'Ёдств1е 
уменьшен1я  производительности  труда.  Но  н'Бтъ  никакого  основаШя 
утверждать,  что  это  должно  быть  невозможно  во  всЬхъ  случаяхъ.  :^ 
Отсюда  видно,  насколько  преувеличено  непосредственное  вл1ян1е 
покровительственной  системы  на  заработную  плату.  Уровень  зара- 
ботной платы  зависитъ,  какъ  мы  знаемъ  (§  175),  отъ  пред1^льной 
производительности.  Тамъ,  гд%  естественныя  богатства  нм'Ьются  въ 
изобил1и,  заработная  плата  высока,  независимо  отъ  того,  существуютъ 
ли  покровительственный  пошлины  или  онЬ  отсутствуютъ.  Разница 
между  американской  и  европейской  заработной  платой  до  введен1я 
покровительственной  системы  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  была  такъ 
же  велика,  -какъ  и  въ  настоящее  время.  ВъдМствительностипокрови- 
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тельственныя  пошлины  требовались  тогда  на  томъ  основан!!,  что 
американская  заработная  плата  высока,  к  никому  не  приходило  въ 
голову  приписывать  существующую  высокую  заработную  плату  не- 
существующимъ  покровитсльственнымъ  пошлинамъ.  Точно  также  и  въ 
Англ1и  заработная  плата  была  выше,  чЪмъ  въ  Герман1и,  какъ  въ 
пер1оды  покровительства  промышленности,  такъ  и  въ  пер1оды  сво- 
бодной торговли.  Кром'Б  того,  значительная  часть  промышленности 
въ  каждой  странЁ  (напр.  жел'бзныя  дороги,  строительное  д^ло 
в  т.  п.)  носить  по  необходимости  м'Ьстный  характеръ  и  поэтому  сво- 
бодна отъ  вл1ян1я  заграничной  конкуренц1и.  Ясно,  что  заработная 
плата  въ  такихъ  областяхъ  промышленности  не  связана  непосред- 
ственно съ  той  или  иной  политикой  въ  области  вн'ЬшнеП  торговли. 
Бл1ян1е  последней  на  высоту  заработной  платы  можете  сказаться 
лишь  постольку,  поскольку  покровительственная  система  вл1яегь  на 
накоплен!е  капитала  и  улучшен1е  качествъ  труда,  иначе  говоря,  по- 
скольку эта  система  оказываетъ  вл1ян1е  на  изм'Ьнен1е  пред'Ьльной 
производительности  труда  вообще.  Но  это  вл1яв1е  можегь  обнару- 
житься лишь  тогда,  когда  охраняемый  производства  д'Бйствительно 
прим1^няютъ  трудъ  и  капиталъ  самымъ  выгоднымъ  образомъ.  Но  въ 
этой  форм'Ь  указанный  аргументъ  значительно  отличается  отъ  той 
грубой  формулировки,  какая  ему  обычно  дается  и  въ  какой  онъ 
лишевъ  всякой  уб'Ьдительности.  Покровительственный  пошлины  такъ 
же  мало  могутъ  объяснить  высокую  заработную  плату  въ  Америк-Ь, 
какъ  и  низкую  заработную  плату  въ  Росс1и.  Низкая  заработная 
плата  встр'Ёчается  и  при  покровительственной  систем'^,  какъ  высо- 
кая заработная  плата— при  систем'Ь  свободной  торговли. 

4)  Четвертый  аргументъ  пользовался  долгое  время  широкой  по* 
пулярвостью,  потому  что  Ыилль,  въ  своей  общей  защите  фритредер- 
ства, сд']Блалъ  въ  данномъ  случае  важную  уступку.  Хотя  въ  своей 
теоретической  формулировк1Ь  этотъ  аргументъ  обыкновенно  приписы- 
вается Фридриху  Листу,  его  можно  найти  въ  существенныхъ  чер- 
тахъ  и  въ  знаменитомъ  «Отчет1^  о  промышленности»,  написанномъ 
Александромъ  Гамильтономъ  въ  девяностыхъ  годахъ  восемнадцатаго 
стол'Ьт1я,  а  въ  еще  большей  степени  въ  сочинен1и  Дан1еля  Реймонда, 
с'ь  которымъ  Листъ  познакомился  во  время  своего  пребыван1я  въ 
Америк!  Аргументъ  этотъ  сводится  къ  сл1Ьдующему.  Подобно  тому, 
какъ  д'Бти  нуждаются  въ  попечен1и  со  стороны  своихъ  родителей  во 
все  время  своего  д1Ьтства,  такъ  и  слабый,  недавно  возникш1я  произ- 
водства нуждаются  въ  тщательной  охран1^,  пока  они  не  станутъ  на 
ноги.  Правда,  это  сопряжено  съ  изв1^ными  расходами;  но  съ  эко- 
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вомичесБОй  точки  зрЪн1я  эти  расходы  такъ  же  мало  являются  по* 
терейу  какъ  расходы  на  вослитан1е  дЪтей,  ибо,  по  достижен1и  д'Ьтьми 
зр'^аго  возраста,  вс1^  расходы  на  нихъ  окупятся  съ  излишкомъ. 
Бъ  пронышленности  этотъ  результатъ  достигается  дутемъ  конкурен- 
т  между  различными  отечественными  предпр1ят1ями,-конкуренц1и« 
которая  уменьшаетъ  цЪву  товаровъ  до  уровня  ц'Ьнъ  заграничннхъ 
товаровъ,  если  прибавить  къ  посл'1днимъ  стоимость  перевозки. 

Листъ  формулировалъ  эту  теор1ю  н'Ьсколько  иначе.  По  его  мн'Ь- 
Е'ш),  производство  означаетъ  не  только  изготовлен1е  товаровъ,  но  и 
€оздан1е  возможности  изготовлять  впослЪдств1и  еще  больше  товаровъ. 
Истинная  экономическая  фуншЦя  общества  заключается  не  только 
въ  производств'Ь  благь,  но  и  въ  производств1Ь  производительныхъ 
силъ.  Эта  ц1^ь  достигается  государствомъ  при  помощи  покровитель- 
ственной системы,  которая  лр1учаетъ  нац1ю  развивать  свои  произво* 
дительныя  силы  до  возможно  высшаго  уровня.  Основной  тонъ  въ 
программ1^  Листа  это — стремлен1е  къ  нац1ональному  могуществу,  по- 
добно тому  какъ  нац1онадьно-промышлепная  независимость  соста- 
вляла ц'бль  Гамильтона  и  Реймонда.  Сочинен1е  Листа  «НацЮнальная 
система  политической  экономШ»  им'Ьетъ  своимъ  мотто  «е1;  1а  раЪгхе 
е!  ГЬиюашЧё» — «и  отечество  и  человечество».  Правительственная 
оолитика  должна,  поэтому,  м'Ьняться  ви'Ьст1^  съ  изм'Ьнен1емъ  эконо- 
иическихъ  условШ.  На  чисто  землед1Ьльческой  стад1и,  когда  страна, 
подобная  Соединеннымъ  Штатамъ  въ  восемнадцатомъ  стол1^т1и,  еще 
не  созр1^ла  для  промышленнаго  прогресса,  покровительственная  си- 
стена  была  бы  безум1емъ;  столь  же  бсзсмысленна  была  бы  покрови- 
тельственная система  на  стад1и  влолн1^  развитой  промышленности, 
наврин'Ьръ,  въ  Англ1ц  въ  девятнадцатомъ  в1^к'Ь;  во  на  переходной 
€тад1и,  наприм1^ръ,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  и  Гериан1н  въ  на- 
стоящее время,  покровительство  промышленности  является  столь  же 
необходимымъ,  какъ  и  прибыльнымъ. 

Не  трудно  вид'Ьть,  что  теор1я  Листа  отличается  отъ  теор1и  Бэри 
и  теор1и  «отечественныхъ  рынковъ»  въ  двухъ  отношен1яхъ:  она  не 
требуетъ  покровительства  землед'Ьльческой  промышленности  и,  по 
собственному  признан1ю  ея  приверженцевъ,  носитъ  лишь  временный 
характеръ.  Съ  каждымъ  новыиъ  десятил1^т1емъ,  по  мЪр'Ё  перехода 
промышленности  изъ  пер1ода  д'Ьтства  въ  пер1одъ  зрелости,  аргу- 
иенгь  Листа  становится  все  слаб1^е,  а  покровительственная  система 
все  бол'Ье  и  бол'Ье  теряеть  подъ  собою  почву.  Благодаря  этому,  вы- 
двигается посл11дн1й  аргументъ  самаго  новаго  происхожден1я. 

5)  Пятый  аргументъ  въ  защиту  покровительственной  теор1и  прини- 
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маеть  одинъ  пунктъ  тбор1и  Ганильтона-Листа  и  отвергаетъ  другой. 
Онъ  подчеркиваетъ  идею  нацЮнально-промышленной  незавиеимоетн, 
но  въ  то  же  время  выдвигаетъ  какъ  главную  ц16ль— всестороннее  эко- 
номическое развит1е,  отдающее  должное  внииан1е  всФнъ  разнообраз- 
нымъ  интересанъ  нацШ.  Тагь,  въ  стран1^,  подобной  Герман1н,  гдЪ 
кониуренц1я  со  стороны  иностраннаго  государства,  располагающаго 
громадной  площадью  д'бвственныхъ  земель,  означала  бы  разрушен1е 
отечественнаго  землед'Ьл1я,  —  въ  такой  стран'Ь  увеличея1е  стоимости 
пищевыхъ  продуктовъ  и  сырья  было  бы  дешевой  платой  за  сохра- 
нен1е  здороваго  и  цв1&тущаго  землвд1^льчесваго  класса.  Оъ  другой 
стороны,  разнообраз1е  промышленности  есть  несомненный  признавь 
прогресса;  поскольку  же  оно  означаетъ  болФе  ц'Ьлесообразное  примЪ- 
нен1е  труда  и  капитала  и  способствуетъ  развит1ю  предпр1нмчивости, 
оно  должно  повлечь  за  собою  какъ  повышен1е  заработной  платы, 
такъ  и  увеличен1е  прибыли,  лучш1я  услов1я  жизни  для  рабочаго 
и  бдльш1я  выгоды  для  предпринимателя.  Даже  и  въ  томъ  случае, 
когда  отечественный  ц^ны  выше  ц'Ьнъ  иностранныхъ  товаровъ,  по- 
тери потребителей  бол'Ье  чЬжъ  окупаются  т'Ьми  выгодами,  которыя 
они  получаютъ  въ  качестве  производителей  и  участниковъ  общаго 
цв1^тущаго  состоян1я.  Поэтому,  покровительственная  система  требуется 
какъ  постоянный  институтъ. 


204.  Аргументы  въ  защиту  свободы  торговли. 

На  эти  аргументы  фритредеры  д'Ьлаютъ  рядъ  возражев1й  положи- 
тельнаго  свойства;  въ  разработке  Адама  Смита  и  физЮкратовъ,  ати 
выражен1я  представляются  въ  высшей  степени  простыми.  Меяеду- 
народная  торговля  подобна  внутренней:  ч1^мъ  она  свободнее,  тЪмъ  вы- 
годн'Ье  для  об'Ьихъ  сторонъ.  Думать,  что  въ  торговле  прибыль  одной 
стороны  покупается  цЪной  убытковъ  другой,  было  бы,  пожалуй, 
столь  же  пагубной  ошибкой,  какъ  мысль  о  возможности  для  купца 
разбогат'Ьть  путемъ  об'Ьдн'1^н1я  его  покупателей.  Ибо  въ  области  вн'Ьш- 
ней  торговли  другая  страна  является  не  столько  соперницей,  сколько 
покупательницей;  если  ограничеШемъ  ввоза  мы  исключаемъ  товары 
другой  страны,  то  уменьшен1емъ  вывоза  мы  препятствуемъ  ей  за- 
купать наши  товары.  Когда  торговля  абсолютно  свободна,  каждый 
можетъ  закупать  свои  товары  на  самомъ  дешевомъ  рынк'Ь  и  прода- 
вать ихъ— на  самомъ  дорогомъ;  общ1я  выгоды  максимальны.  Такимъ 
образомъ,  каждая  нац1я  имФегь  возможность  использовать  свои  есте- 
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етвенныя  богатства  въ  наивысшей  м'Ьр16;  н1ровое  богатство  увеличи- 
вается, такъ  какъ  производительная  энерг1я  распред1^ляется  самымъ 
экономнымъ  образомъ.  Подобно  тому,  какъ  свободная  торговля  ме- 
жду отд'^Ьльнымн  обществами  Соединенныхъ  Штатовъ  влечетъ  за 
собою  наилучшую  утилизац1ю  экономическихъ  силъ,  такъ  и  свобод- 
ная торговля  между  м1ровыми  нац1ями  должна  способствовать  вели- 
чайшему развит1ю'  богатства.  Все,  что  м1шаеть  свободной  торговл'Ь^ 
есть  шагъ  назадъ. 

Согласно   этой   теор1и,   покровительственная   система  вредна  въ. 
н1Бсколькихъ   отношен1яхъ:    1)    Она  налагаетъ  лишнюю  повинность 
на  потребителя,  такъ  какъ  увеличиваетъ  ц1^ну  на  величину  пошлины. 
Такимъ  образомъ  покровительственная  система  есть   грабежъ  всЪхъ 
для  блага  н1Ьсколькихъ.  Она  представляетъ  собовр  классовый  инсти- 
тутъ  и  ужъ  по  этой  одной  причине  недопустима.  2)  Она  означаетъ 
нец1аесообразное   распред'Ьлен1е  экономическихъ  силъ.  Подобно  вся- 
кому  государственному   вм-Ёшательству,  она  отзывается  духомъ  по- 
печен1я  или  соц1ализма.  3)  Покровительственная  система  на  самомъ 
д^л'Ь  не  покровительствуетъ,  такъ  какъ  она  разрушаетъ  столько  же 
производствъ,   сколько   создаетъ   ихъ   искусственно.  Почти  каждый 
товаръ   играетъ   роль   сырого   матер1ала  по  отношен1ю  къ  другому 
товару.   Высок1я  пошлины  на  жел1^зо  м-Ёшають  развит1ю  жел1^8од'Ь- 
лательной  промышленности;  высокая  пошлина  на  жел11зныя  изд'Ьл1я 
препятствуетъ  развит1ю  производства  машинъ,  состоящихъ  изъ  этихъ 
кздШй;   высок!я   пошлины  на  машины  являются  путами  для  про- 
изводствъ, прим1^няющихъ  эти   машины.  Вполн'Ь  возможно,  что  при 
отм1&н'Ё    покровительственныхъ    пошлинъ    ь^которыя    производства 
исчезли  бы;  но  бол'Ье  ч1^мъ  В'Броятно,  что  зато  расцв'Ёли   бы  друг1я 
производства^  который  въ  настоящее  время  еле  влачатъ  существова- 
н1е,    благодаря   высокимъ   пошлинамъ  на  фабрикаты,  служащ1е  для 
нихъ   сырымъ  матер1аломъ.  Поэтому,  поскольку  р1^чь  идетъ  объ  ин- 
дустр1и  въ  ц^^омъ,  покровительственные  тарифы  не  охраняютъ  про- 
мышленности, а  скорее  вносятъ  въ  нее  безпорядокъ.  4)  Покровитель- 
ственная система  способствуетъ  развит1ю  политическаго  разврата  въ 
самыхъ  гигантскихъ  разм*рахъ.   Стоитъ   толь:;о   присмотреться  къ 
сценамъ,    происходящниъ   внутри   и   около    залы,   гд'Ь   зас1Ьдаютъ 
комисс1и   по   выработк'6   новыхъ   тарифовъ,  чтобы  уб1^диться,   что 
п*тъ  бол-Ье   могущественнаго   оруд1я   политической    деморализац1и. 
Фракц1я    орудуетъ    противъ    фракц1и,     одна    парт1я     замышляетъ 
возни  противъ  другой,  дельцы  строятъ  западни  своимъ  противникамъ, 
и  заключается    рядъ   далеко   не    «священныхъ  союзовъ»,  лишь  бы 


—    492  — 

тодьБо  добиться  желанной  ц'Ьди.  5)  На  покровительственную  систему 
оадаетъ  ответственность  за  существован1е  нац1ональныхъ  раздоровъ: 
запретительные  тарифы  и  коммерчесБ1Я  войны  часто  являются  лишь 
(прологоиъ  настоящей  войны.  Свобода  торговли  означаетъ  миръ  и 
доброжелательство;  покровительственная  система  логически  ведетъ  къ 
иещународной  враждЪ  и  Бровопролит1ю.  Первая  означаетъ  царство 
человечности  и  братства,  вторая  —  господство  партикуляризма  и  не- 
11р1язни.  Одна  означаетъ  прогрессъ,  другая— регрессъ. 


205.  Заключен1е. 

Попытаемся  теперь  безпристрастно  взвесить  эти  противоречивые 
аргументы.  Прежде  всего,  надо  признать,  что  некоторый  позиции, 
■занимаемыя  крайними  флангами  обоихъ  течен1й,  не  выдерживаютъ 
критики.  Протекц1онисты,  какъ  мы  видели,  ошибаются,  поддерживая 
'теор1ю  «торговаго  баланса»,  сотечественныхъ  рынковъ»  и  аргументъ  о 
-заработной  плате,  по  крайней  мере,  въ  его  грубой  форме.  Фритре- 
деры ошибаются^  утверждая,  что  протекц1онизмъ  это  попросту  классовое 
законодательство  или  соц1ализиъ,  что  на  него  падаетъ  ответствен- 
«ость  за  существован1е  нац1ональной  вражды. 

1)  Что  касается  классового  законодательства,  то  въ  Соединен- 
ныхъ  Штатахъ  требуютъ  протекц1онизма  одинаково  какъ  предпри- 
яимателИу  такъ  и  рабоч1е  и  фермеры.  Еонечно,  для  однихъ  произ- 
еодствъ  протекц1онизмъ  можетъ  оказаться  выгоднее,  чемъ  для  дру- 
гихъ,  но  таковъ  неизбежный  результатъ  почти  всякаго  законода- 
тельства. Указан1е  на  то,  что  въ  некоторыхъ  странахъ  и  въ  отдель- 
яыхъ  случаяхъ  подъ  вывеской  протекцЮнизма  скрываются  приви- 
лег1и,  противоречащ1я  общественному  благу^  не  можетъ  служить  ар- 
гументомъ  противъ  протекц1онной  системы  вообще.  Злоупотреблен1я 
возможны  всюду.  Тамъ,  где  существуютъ  народное  правлен1е  и  еон- 
ч;титуц1онныя  гарант1и,  законодательство  въ  пользу  одного  какого- 
либо  класса  не  можетъ  существовать  сколько-нибудь  продолжительное 
время,  если  только  общество  не  отождествляетъ  своихъ  интересовъ 
съ  интересами  даннаго  класса.  2)  Далее,  утверждать,  что  протев- 
ц1оиизмъ  имеетъ  что-либо  общее  съ  сощализмомъ,  значить  просто 
играть  словами  и  делать  ни  на  чемъ  не  основанное  предположен1е, 
^удто  идеалъ  правительственной  политики  это — 1а188в2  &1ге. 
3)  Наконецъ,  утверждать,  что  протекцЮнязмъ  порождаетъ  нац1ональ- 
«ую  вражду,  значитъ  попросту  запрягать  коня  впереди  телеги. 
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Но  оставляя  въ  сторон1Ь  эти  положен1я,  совершенно  не  выдержи* 
вающ1я  вритнви,  надо  признать,  что  въ  аргументахъ  об'Ьнхъ  сторонь 
все  еще  остается  рядъ  слабыхъ  пунвтовъ.  Даже  наибол'Бе  уи^ренны^ 
защитники  протевцЮнизма  склонны  преувеличивать  его  значен1е.  Но- 
роль  протевц1онизма,  даже  въ  лучшемъ  случаЪ,  им'бетъ  свои  пред'Ьлы- 
Никакая  покровительственная  система  не  въ    состоян1и   обеапечить 
успешное  возд'Блыван1е  хлопва  въ  Мэн'Ь  или  поставить  на  прочномъ 
основан1и  шелвовое  производство   въ   пустыняхъ   Аризоны    или  въ 
л^сномъ  овруг1^  Мичигана.  Листв1е  протевц1онизма  совершается  въ 
ранвахъ  общаго  эвононичесваго  развит1я.  Если  исвусственная  обета- 
новва  требуетъ  сравнительно  врупныхъ  затрать,  ее  не  сл^хтеть  соз- 
давать вовсе.  Но  то,  что  иногда  создается  съ  малыми  затратами  исвус-^ 
ственно,  можетъ  черезъ  н'Ьвоторое  время  превратиться  въ  источнивъ- 
естественнаго  роста,   и  здан1е  [промышленности  раньше  или  позже^ 
выстраивается  именно   на  этомъ  естественномъ  фундамент'6.  Бавъ. 
на  югЬ  преврасно  развиваются  хлопчатобумажный  фабривн,  рабо- 
тающ1я  на  вывозъ  и,  поэтому,  свободный  отъ  д'Ьйств1я  протевц1о-- 
низма,  тавъ  и  на  дальн1й  западъ  проникають  теперь  различны» 
производства,  не  защищенный  никакими  покровительственными  тари-- 
фами  противъ  старыхъ,  оврЪпшихъ  предпр1ят1й  въ  восточныхъ  шта- 
тахъ.  До  основан1я  австрал1йсвой  республиви,  Новый  Южный  Валлисъ- 
и  Бивтор1я  придерживались  прямо  противоположной  политиви  въ  об- 
ласти вн1Ьшней  торговли,  и  т'Ьмъ  не  мен1^е  ихъ    промышленное  раз- 
бит1е  было  почти  одинавово.  Съ  своей  стороны,  и  фритредеры    упу- 
сваютъ  изъ  виду  очень  важный  пунвтъ  данной  проблемы.  Сущность, 
фритредерства  —  восмополитизмъ;  сущность   протевц1онизма  —  нац1о- 
нализмъ.  Фритредеры  имЪютъ  въ  виду  конечный,  по  нашему  мн«н1ю^ 
правильный,  дкономичесв1й  идеалъ;  но   они  недостаточно  считаются 
съ  актуальными  силами  конкретной  д-Ьйствительности.  Универсальная 
республика  еще  далека  отъ  осуществлен1я,  а  между  т'Ьмъ  отд1Ьльныя 
нацш  выполняютъ   важную  функц1ю,    способствуя    развитНо   своей: 
индивидуальности  и  доставляя  такимъ  образомъ  опред'Ьленные    эле- 
менты,  образующ1е  челов'Ьчество  въ  его  ц^ломъ.  Законная    вонву- 
ренц1я  предполагаеть,  вавъ  мы  вид'бли  (§  63),  относительное  равен- 
ство условШ;  нова  м1ровыя  нац1и  находятся  въ  состоян1и   эвономи- 
ческаго  неравенства,  мы  не  можемъ  относиться  р1^ко   отрицательно* 
къ  ихъ  усил1ямъ  достигнуть  равенства  путемъ  ускорен1я  своего  раз- 
вит1я.  Не  подлежитъ  сомн'ён1ю,  что  патр1отизмъ  превратится  въ  конц'Ь' 
вонцовъ  въ  такое  же  зло,  какимъ  является  въ  настоящее    время   и 
лартйкуляризмъ;  но  на  теперешней  ступени  челов'Ьческаго  прогресса. 
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оатр1отяз11ъ  есть  доброд'Ьтель.  Фритредеры  часто  упусвають  изъ  виду 
здоровое  зерно,  вовругъ  вотораго,  повидимому,  и  вертится  весь  спорь. 

Пока  нац1и  существуютъ  какъ  отд'Ьдьныя  двоноиическ1я  единицы, 
до  т'1Ьхъ  иоръ  нельзя  отъ  свободы  внутренней  торговли  умозаключать 
1гь  свобод'6  вн'Ьшней  торговли.  Хлопчатобумажный  фабрики  на  югЬ 
зюгуть  быть  весьма  опасными  соперниками  ново-англ1йскихъ  фабривъ, 
но  нац1я  относится  въ  этой  вонвуренц1и  еповойнОу  тавъ  вакъ  она 
приносить  съ  собою  ростъ  нац1ональваго  богатства.  Если  же  промы- 
шленности данной  страны  угрожаетъ  опасность  оть  иностранной 
вонвуренц1и,  то  для  этой  страны  нисколько  не  будетъ  ут'Ёшен1емъ 
тотъ  фактъ,  что  ея  потери  пойдуть  на  увеличен1е  м1рового  богат- 
ства. Нац1и  еще  не  обладають  подобнымъ  самопожертвован1емъ.  Он'Ь 
мсходятъ  изь  того,  что  если  протекц10низмъ  и  приносить  сь  собою 
временные  убытки,  эти  убытки  окупаются  посл'Ьдующими  доходами. 
Даже  кавь  оруд1е  коммерческой  дипломат1и,  покровительственные 
тарифы  часто  бывають  далеко  не  беапслезны. 

Итакь,  наше  заключен^  сводится,  вь  общемь,  кь  тому,  что  при 
11зв1&стныхь  услов1яхъ  покровительственная  политика  можетъ  ока- 
заться относительно  полезной.  Можно  согласиться  сь  гЬмъ,  что  вь 
«транахь,  вывозящихъ  преимущественно  продукты  обрабатывающей 
промышленности,  протекц1онизмь  не  им'Ёеть  разумнаго  основан1я. 
Можно  допустить,  вром'Ь  того,  что  когда  нац1и  достигаютъ  состоя111я 
«равнительнаго  экономическаго  равенства,  протекцЮнизмь  безполе- 
зень  и  даже  вредень,  такь  какъ  предоставленный  самимь  себ^  нацш 
должны  будуть  взяться  за  бол'Ье  усиленную  разработку  своихъ 
«стественныхь  богатствь.  Не  подлежить  также  сомн'Ьн1ю,  что  протек- 
ц1онизмъ  даеть  волю  эгоистичесвимь  страстямь  индивидовь  и  клас- 
4ювъ  и  что  на  него  отчасти  падаеть  отв1Ьтствеаность  за  неблаговид- 
ные политическ1е  пр1емы  и  н'Ьсколько  ненормальное  направлен1е  зако-  . 
нодательства.  Но  когда  эвономичесв1е  рессурсы  кавой-либо  страны 
«ще  не  внолн'Б  развиты,  усворен1е  темпа  ея  экономическаго  развит1я 
можетъ  оказаться  вь  интересахь  ея  непосредственнаго  нац1оиальнаго 
прогресса,  при  чемь  можно  сказать  заран'Ье,  что,  достигнувь  полной 
экономической  зр^^лости,  отд'&льныя  нац1и  будуть  вносить  въ  общую 
•сокровищницу  человФческаго  богатства  ббльшую  долю,  ч'Ьмь  сколько 
юн'Ь  могли  бы  выгадать  для  себя  оть  неравномерной  и  односторнней 

Э60ЛЮЦ1Е. 

Что  касается  Соединенныхъ  Штатовь,  то  врядь  ли  можетъ  быть 
'С0МН'Ьн1е  въ  томь,  что  покровительственная  система  до  изв'Ьствой 
ч^тепени  ускорила  промышленное  развит1е  страны.  Конечно,    протек- 
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ц1ониз1гь  не  создадъ  этого  развитШ,— оно  явилось  бы  раньше  иди 
позже  само  собою;  онъ  породилъ,  крои'Б  того,  не  мало  золъ.  Онъ 
способствовадъ  политической  деморализац1и;  иодъ  его  крыломъ  пр1ю- 
тнлось  не  мало  людей,  которые  при  свободной  конкуренц1и  могли  бы 
быть  устранены  ко  всеобщей  выгодЪ;  онъ  продолжаетъ  существо- 
вать въ  н1^которыхъ  производствахъ,  который  въ  немъ  больше  не 
нуждаются;  онъ  отчасти  способствовалъ  создан1ю  моноволш  въ  дру« 
гихъ  отрасляхъ  промышленности;  когда  интересы  какой-либо  промыш- 
ленной группы  требуютъ  устранен1л  всдкнхъ  ограииченШ  въ  области 
внешней  торговли,  протекхЦонизмъ  можетъ  возстановить  влассъ 
противъ  класса  и  вызвать  гражданскую  войну.  И  тЪмъ  не  мен'Ье 
нельзя  не  прШти  къ  выводу,  что  въ  общемъ  и  ц1Бломъ  протекщо- 
низмъ  былъ  для  Соединенныхъ  Штатовъ  разумной  политикой.  Безъ 
него  мы  врядъ  ли  такъ  скоро  достигли  бы  нашего  теиерешняго 
расцв'Ьта;  безъ  него  громадный  суммы  капитала,  вложеннаго  ино- 
странцами въ  нашу  промышленность,  остались  бы  за  границей,  чтб 
замедлило  бы  развит1е  американской  индустр1и  и  уменьшило  бы 
вл1ян1я,  способствующ1я  развитко  производительности  труда;  безъ 
него  Соединенные  Штаты  не  такъ  скоро  достигли  бы  роли  м1ровой 
державы;  словомъ,  безъ  него  весь  темпъ  экономическаго  прогресса 
былъ  бы  значительно  замедленъ.  Для  гЬхъ,  которые  оплакиваютъ 
лихорадочную  быстроту  современной  жизни,  это  послужить  лишнимъ 
аргументомъ  противъ  протекщонизма.  Но  для  тЬхъ,  которые  смотрятъ 
промышленному  развитш  прямо  въ  лицо  и  которые  понимаютъ,  что 
при  современномъ  соперничеств1^  нац1Й  стоять  на  м'ёст1Ь  значитъ 
идти  назадъ,— усид1я  государственныхъ  людей,  руководившихъ  почти 
съ  самаго  начала  политикой  Соединенныхъ  Штатовъ,  не  будутъ 
вазаться  сплошяымъ  рядомъ  ошибокъ,  какимъ  ихъ  иногда  изображаютъ. 
Конечно,  вполн'Ь  вероятно,  что  по  м1^р1&  развит1я  Соединенныхъ  Шта- 
товъ, какъ  промышленной  нац1и,  ищущей  сбыта  для  своихъ  произ- 
вбден1й,  тарифъ  будетъ  постепенно  уменьшаться  къ  выгод'ё  для  всЬхъ; 
но  плохимъ  пророкомъ  оказался  бы  тотъ,  кто  сталъ  бы  предсказывать 
внезапное  или  существенное  изм1Ьнен1е  въ  этой  области  въ  ближай- 
шемъ  будущемъ. 


—  496    — 

ГЛАВА  ХХИ. 
Транспортъ. 
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207.  Передача  изв'ЬстМ.  Почта. 

Транспортъ,  вавъ  эвоноиическШ  фавторъ^  выючаетъ  въ  себя 
вакъ  передачу  изв'Ьст1й,  тавъ  и  перевозку  людей  и  товаровъ.  Вл1ян1(^ 
современвыхъ  срэдствъ  сообщбн1я  на  преодол'Ьн1д  элеиента  разстоян1Я 
было  разсмотрЪно  нами  выше  (§  19).  Въ  настоящей  главЪ  мы  раз- 
смотрииъ  лишь  нФЕОторыя  спец1альныя  проблемы,  связанный  съ 
транспортомъ. 

Главный  средства  передачи  изв%ст1й  на  разстоян1е  это — почта^ 
телеграфъ  и  телефонъ.  Въ  пер1одъ  классической  древности  почта  слу- 
жила исключительно  ц'Ьлямъ  правительства.  Въ  ередн1е  в'бка  почта 
была  обыкновенно  частнымъ  предпр1ят1емъ  и  служила  для  торговыгь 
сношен1Й,  наприм'Бръ,  въ  ганзейсвихъ  городахъ,  или  для  ученыхъ, 
жившихъ  въ  университетскихъ  городахъ  вдали  отъ  родины.  Въ  ЁвропЪ 
правильное  почтовое  сообщен1е  было  введено  лишь  въ  XVII  столЪт1л. 
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Почтовыя  кареты  были  впервые  введены  Питтомъ  въ  1784  году,  а 
современная  почтовая  система  была  введена  реформой  Рауланда  Хилля 
въ  1840  г.  Реформа  эта  состояла  изъ  четырехъ  нунктовъ:  едино- 
образ!я  оплаты,  введен1я  платы  въ  пенсъ,  фрашБирован1Я  писемъ  и 
употрбблен1я  маровъ.  До  этого  времени  марви  были  фактически  не- 
известны, франЕирован1е  писемъ  считалось  оскорблеШемъ,  а  плата 
взималась  въ  зависимости  отъ  разстоян1я  на  основ'Ь  такъ-называеиой 
поясной  системы.  Въ  Англ1и  плата  за  пересылку  одного  почтоваго 
листа  колебалась  отъ  4-хъ  ненсовъ  за  15  миль  до  12  пенсовъ  за 
300  миль.  Письмо  изъ  Лондона  въ  Коркъ,  в1^сомъ  въ  дв'Ь  унц1и,  стоило 
9  шиллинговъ  11  пенсовъ  (около  5  рублей)— почти  въ  восемьдесятъ 
разъ  больше,  ч'Ьмъ  теперь.  Въ  Америв'Ь  почтовая  оплата  была  почти 
такая  же — отъ  6  до  25  центовъ  за  пересылку  почтоваго  листа  на 
разстоян1е  отъ  30  до  400  миль.  Хилль  пришелъ  къ  тому  выводу,  что 
собственно  перевозка  составляетъ  незначительную  часть  расходовъ; 
онъ  ввелъ  единообраз1е  въ  почтовомъ  дЪл'Ь  и  значительно  его  усо- 
вершенствовалъ.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  реформа  почтоваго  дЪла 
была  закончена  въ  1857  г.,  а  въ  1874  г.  былъ  о^нованъ  междуна- 
родный почтовый  союзъ.  Однако,  введеШе  универсальныхъ  почтовыхъ 
марокъ  считается  еще  несвоевременнымъ,  въ  виду  разнообраз1я  системъ 
денежнаго  обращеШя. 

Почтовое  д'Ьло  не  ограничивается  1)  транспортомъ  писемъ.  Въ 
большинстве  странъ  оно  охватываетъ:  2)  перевозку  посылокъ,  3)  пас- 
сажирскую почту,  4)  денежные  переводы,  5)  почтовый  сберегатель- 
ный кассы,  6)  тедеграфъ  и  7)  телефонъ.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
век  эти  добавочный  функц1и,  исключая  четвертой  и,  въ  меньшей  м1^р1, 
первой,  выполняются  частными  предпринимателями.  Но  несмотря  на 
это  ограничен1е  американскаго  почтоваго  д1Бла,  вл1ян1е  нац1ональнаго 
богатства,  культурности  васелен1я  и  огромныхъ  разстоянШ  повело  къ 
тому,  что  почтовыя  сношен1я  достигли  наибольшаго  развит1я,  не 
только  абсолютно,  но  и  относительно  численности  населен1я.  Расходы 
на  почту  составляли  въ  1^04  году  свыше  150.000.000  долларовъ  и 
давали  дефицитъ  въ  6.500.000  долларовъ:  посл'Ьдн1й  объясняется 
отчасти  ростущимъ  спросомъ  на  даровую  сельскую  почту,  отчасти  же 
т1Ьмъ,  что  книгоиздатели  злоупотребляютъ  правомъ  пересылки  пер1о- 
дичесвихъ  издаШй  по  пониженной  тадсЬ. 

Почтовая  оплата  обыкновенно  основывается  на  принцин1&  состав^ 
ной  стоимости  (§  107).  Это  значить,  что  ц'Ьнность  пересылки  одного 
какого-либо  предмета  олред']^яется  общей  стоимостью  учрежден1я, 
ванимающагося  пересылкой  разнаго  рода  предметовъ.  За  пересылку 
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писемъ  взимается  больше,  ч'Ьнъ  за  пересылку  товаровъ,  за  товары 
больше,  ч'Ёмъ  за  вниги,  за  книги  больше,  ч'ёмъ  за  газеты.  Еслн  бы 
почтовая  плата  основывалась  на  простой  стоимости,  размеры  ея  шлл 
бы  въ  обратномъ  порядк'Ь,  такъ  вакъ  пересылка  газеты  стоить,  оче- 
видно, дешевле,  ч1^мъ  пересылка  легкаго  письма.  Бол^бе  высокая  оплата 
писемъ  покоится  на  томъ  принципе,  что  путемъ  сбора  съ  писемъ 
легче  покрыть  необходимые  расходы  по  содержан1ю  почтоваго  в'Ьдом- 
ства,  чЪмъ  путемъ  сбора  съ  газетъ.  СреднШ  корреспондентъ  больше 
ц1^нитъ  получен1е  письма,  ч'Ьмъ  средн1й  подписчикъ--получен1е  га- 
зетъ. РЪшающимъ  фахторомъ  является  зд'Ьсь  ц'Ьнность,  а  не  стоимость 
услуги.  Стоимость  услуги  входить  въ  эту  ц'Ьнность  лишь  въ  ваче^ 
ств1Ь  незначительнаго  ингред1ента,  такъ  какъ  оплата  ворреепондешЦх 
увеличивается  въ  зависимости  отъ  в'Ьса,  скорости  и  риска  (добавочная 
почтовая  оплата  при  большемъ  в1^с1^,  <;рочныя  и  завазныя  письма). 
То  же  самое  относится,  въ  н1^сколько  измЪненномъ  вид^  къ  теле- 
графной и  телефонной  таксамъ.  Такса  для  газетныхъ  сообщеШВ  по 
телеграфу  ниже  обычной;  передача  воммерчесвихъ  идВ'Ьст1й  по  теле- 
фону обходится  дешевле,  ч1^мъ  обычное  телефонное  сообщен1е.  Раз- 
ница зд'бсь  заключается  лишь  въ  одномъ  существенномъ  пуяктЪ. 
Телеграфный  и  телефонный  таксы  все  еще  исчисляются  на  основ! 
поясной  системы,  давно  уже  отм'Ьненной  въ  почтовомъ  В'Ьдомсгв^ 
Объясняется  это  отчасти  т1^мъ,  что  въ  -стоимости  телеграфа  н  теле- 
фона элемевтъ  разстоян1я  играетъ  ббльшую  роль,  ч'Ьмъ  въ  стояносп 
почты,  главнымъ  же  образомъ  т1Ьмъ,  что  телеграфъ  и  телефонъ  все 
еще  составляютъ  частную  собственность,  эксплуатируемую  не  столько 
для  достижен1я  наивысшей  общественной  полезности,  сколько  для 
получен1я  возможно  ббльшихъ  барышей.  Вопросъ  о  переходе  этихъ 
учрежденШ  въ  собственность  государства  будетъ  разсмотр'Ьнъ  ниже 
(§  223). 


208.  Жел'Ьзнодорожное  д'Ьло. 

Изъ  вс16хъ  современныхъ  средствъ  транспорта  жел1^ыя  дороги 
представляютъ  наибольш1я  трудности.  Еаналы,  развивш1еся  въ  Англ1и 
и  Америк1^  въ  конц'Ь  XVIII  и.  начал'б  XII  стол'6т1й,  перестали  быть 
главнымъ  искусственнымъ  средствомъ  сообщен1я  и  въ  настоящее 
время  играютъ  изв'Ьстную  роль  лишь  въ  исключительныхъ  пунктахъ, 
напр.,  каналъ  вокругь  озера  Эри  и  ПанамсвШ  каналъ,  или  каналы, 
соединяющ1е  р'Ьки  между  собою  или  р1&ки  съ  моремъ. 
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Ъъ  1615  Г.,  когда  8.  Ае  Саизе  впервые  выдвинулъ  идею  объ 
употребден)и  пара  въ  вачеств'Ь  двигательной  силы,  его  заперли  въ 
суиасшедшШ  домъ,  кавъ  безнадежнаго  ианьяка.  Два  столШя  спустя, 
въ  1812  г.,  Еогда  полковникъ  Стефенсъ  изъ  Хобокена  предложилъ 
построить  паровую  жел-Ьзную  дорогу  съ  далеко  меньшими  затратами, 
ч1мъ  кавалъ  вокругъ  озера  Эри,  его  сочли  мечтателемъ,  челов1^комъ 
не  совс']^иъ  въ  своеиъ  ум%.  И  тЪмъ  не  менЪе  въ  настоящее  время, 
почти  черезъ  короткШ  промежутокъ  челов1^чесвой  жизни,  мы  имЪемъ 
огромную  (Лть  свыше  полумилл1она  миль  жел'Ьзныхъ  дорогъ,  охваты- 
вающихъ  весь  цивилизованный  м1ръ,  при  чемъ  бол'Ье  трети  этого  про- 
тяжен1я  приходится  на  Соединенные  Штаты.  Сл1&дующая  таблица 
показываетъ  протяжен1е  железнодорожной  сЬти  въ  различныхъ  стра- 
нахъ  въ  1903  г. 


Европа: 

Герман1я 

Росс1я  (Европейская). 

Франц1я 

Великобритан1я  и  Ир- 

ланд1я 

Итал1я 

Испан1я 

111вец1я 

Азгя: 

Росс1я  (Аз1атская)    . 

Инд1я 

ЯП0Ц1Я 

Китай    

Сгьверная  Америка: 
Соединенные  Штаты. 


33.490 
32.146 
24.249 

32.152 
9.960 
8.380 
7.588 


37.287 

25.981 

4.116 

2.800 


207.604 


I 


Канада  

Мексика    .... 

Юоюная  Америка: 

Аргентина  .... 
Бразил1я  .... 
Чили 

Итоги: 

Северная  Америка 

Европа  

Аз1я 

Южная  Америка  . 
Австралаз1я  .  .  . 
Африка  

Итого    .   . 


18.868 
9.244 


11.000 
9.370 
2.800 


237.659 
179.562 
75.491 
29.122 
16.972 
11.984 


550.710 


Бъ  Соединенныхъ  Штатахъ  протяжен1е  [железнодорожной  сети 
составляло:  23  мили  въ  1830  г.;  2.818  м.  въ  1840  г.;  9.021  м.  въ 
1850  г.;  30.626  М.  въ  1860  Г.  И  52.922  м,  ВЪ  1870  Г.  Сл*дующ1я 
таблицы  показываютъ  поразительный  ростъ  железнодорожной  сети, 
начиная  съ  1875  года. 
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Въ  Европ1Б  желЪзныя  дороги  строились  для  удовлетворен1я  ужь 
существующаго  спроса  на  перевозку  грузовъ;  въ  Анерик'Ё  же  он^ 
строились,  большею  частью,  для  того,  чтобы  создать  новый  спросъ. 
Въ  Европ1Ь  жел1^зныя  дороги  были  результатомъ  цивилизащи,  въ 
Америке  же  он'Ь  были  передовымъ  постоиъ  или  предвЪстнивомъ  ци- 
вилизац1и.  Изъ  этого  различ1я  вытеваютъ  сл'6дующ1е  важные  выводы: 

1)  Стоимость  желЪзныхъ  дорогъ  въ  Америк'Ь  значительно  ниже^ 
ч'Ёнъ  въ  Европ1&.  Въ  новой  стран'Ь  зенля  подъ  жел'Ьзную  дорогу 
обходится  даромъ  или  почти  даромъ;  конечные  пункты  пр1обр'Ьтаютъ 
ц1&нность,  въ  значительной  степени  благодаря  самой  дороге.  Ерон^ 
того»  зд'Ьсь  не  требуется  такая  солидность,  какъ  въ  старыгь  и 
прочно  сложившихся  странахъ.  Эти  услов1я  отражаются  въ  следую- 
щей таблиц'6,  показывающей  среднюю  стоимость  одной  мили  желч- 
ной дороги  (въ  долларахъ). 

Англ!я 190.000  —  210.000 

Франц1я 160.000  —  190.000 

БельйЯ       .......  110.000  —  125.000 

Гврман1я  • 100.000  —  105.000 

Соединенные  Штаты   .   .    60.000  —    65.000 

2)  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  жел1^знодорожное  строительство 
основано  на  конвуренц1и,  тогда  какъ  въ  Ёвроп'Ь  почти  съ  самаго  начала 
было  признано,  что  одна  жел'Ьзная  дорога  между  двумя  пункташ 
можетъ  во  многихъ  случаяхъ  исполнять  ту  же  работу,  что  и  двЪ  или 
три  лин1и.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  совершается  теперь  то,  что 
давно  уже  осуществлено  въ  ЕвропЁ.  Американск1я  жел^зныя  дороги 
быстро  консолидируются  въ  больш1я  группы,  каждая  изъ  которыхъ 
обслуживаетъ  отдельную  часть  страны.  Сл16дующая  таблица  показы- 
ваетъ  детали  этого  процесса  къ  1905  г.,  когда  им-Блось  уже  пять 
группъ  съ  протяжвн1емъ  отъ  20.000  до  зо.ооо  миль  и  н^^колько 
группъ  находились  еще  въ  процесс1&  образовап1я. 


Нонсолидац1я  жел'Ьдныхъ  дорогъ. 

Группа  Вандербильта: 

Мили: 

Нью-1оркск1я  центральный  лин1и 11.931 

Чикагская  и  с*веро-западная  ж.  д 7.411 
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Группа  Моргана: 

Южная  ж.  д 7.196 

Охайо — Мобиль 912 

Квинъ — Кресентъ " 1.257 

Центральная  въ  ГеоргШ     1.936 

Южная  въ  Георг1и  и  во  Флорид'Ь     392 

Филадвльф1я— Ридингъ  *) 2.146 

Лехай  Веллей'      1.398 

Эрн       2.315 

Центральная  ныо-джерсейская  ж.  д 641 

Атлантмческая  прибрежная  ж.  д 4.229 

Нэшвиль— Четануга— С.-Луи 1.201 

Георййсвая  ж.  д 307 

Западно-алабансвая 132 

Мековъ— Бирмингамъ 97 

Атланта— Вестъ-Пойнтъ 87 

Группа  Гаррииена: 

Центральная  въ  Иллинойсе 5.550 

Тихо-океанская  (Ошоп  РасШс  8у81вт)     .   .   .  5.594 

Южная  тихо-океанская 9.261 

Чикаго— Альтонъ 973 

Пенсильванская    группа: 

Пенсильванская  лин1я 10.605 

Балтимора — Охайо 4.442 

Норфолькская  и  западная 1.769 

Чвзапикъ— Охайо  *) 1.671 

Буффало — Ростеръ— Питсбургь 553 

Западный  Нью-1оркъ— Пбнсильван1я 645 

Лонгъ-Айлендъ 391 

Группа  Гульда: 

ИиссурШсвая  тихо-океанская 6.234 

Техасъ  и  тихо-океанская  ....    •-....  1.826 

^)  Часть  акцШ  ж.  д.  Чизапикъ,  Охайо,  Ридингъ  принадлежать  нью- 
Хорвской  центральной  ж.  д. 


—  604    — 

С.-Луи  и  юго-западная 1.309 

Международная  и  Бедивая  С1&верная  ж.  д.    .   .  1.159 

Денверъ— Р10-Грандв 2.460 

Миссури— Канзазъ—Техасъ 3.043 

Вобашъ 2.516 

Р1о-Грандв  западная 645 

Группа  Хилля: 

Великая  Северная 5.951 

С'Ьверная  тихо-океанская 6.036 

Чикаго — Берлингтонъ — Квинси 8.378 

Система  Рокъ-Айлэндъ: 

Ровъ-Айлэндъ 7.259 

С.-Луи— Санъ-Францисво 5.107 

Независииыя  системы: 

Чикаго— Мильвауки—С.-Поль 7.130 

Этчисонъ— Топека  и  Санта-Фе 8.300 

Синсинети — Гамильтонъ— Дейтонъ 4.043 

Приморская  воздушная  ж.  д 2.811 

Колорадо  южная 1.911 

Чикаго — Великая  западная 1.474 

Итоги: 

Группа  Вандербильта 19.342 

»      Моргана 30.600 

>  Гарримена 21.378 

»      Пенсильванская 20.076 

>  Гульда 19.192 

»      Хилля 20.365 

Система  Рокъ-Айлэндъ 12.366 

Независимый  системы 24.729 

Итого 169.048 

Мелк1я  дороги 49.000 

Общее  протяжен1е  жел.-дор.  сЬти  около    .  218.000 

3)  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  наличность  сильной  конкуренШк 
и  ростъ  €Ообщен1я  ва  дальнее  разстоян1е  вызвали  поразительное  про- 
грессивное уменьшеШе  желЪзнодорожныхъ  таксъ  въ  течен1е  посл'Ьд- 
нихъ  тридцати  л']^тъ.  Читатель  можетъ  вид1^ть  ато  изъ  нижепршо- 
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женной  д1агранны.  Ером'Ь  того,  мы  знаеиъ  уже  изъ  таблицы  яа 
стр.  501,  что  доходы  жел'Ьзныхъ  дорогь,  несмотря  на  уменьшен1е 
таксы,  возрастали  быстрее,  ч4мъ  протяжвн1е  с*ти.  Однако,  есть  осно- 
ван1е  думать,  что  это  уменьшвн1в  почти  достигло  своего  предала;  въ 
самомъ  д1^л'Ь,  съ  1900  г.  замечается  уже  незначительное  повышён1е. 
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Дхаграмма  эта  составлена  на  основаши  двухъ  методовъ.  Первый 
нзъ  нихъ  показываетъ  таксу  съ  тонны  и  мили  и  изображенъ  двумя  кри* 
выни  для  Массачузетса  и  Соединенныхъ  Штатовъ.  Относящ1яся  къ  этнмъ 
кривымъ  числа  пом-Ьщены  на  л-Ьвой  сторон*  дхаграммы.  Ту  же  тенден- 
цш,  что  и  первыя  дв-]^  кривыя,  обнаруживаетъ  и  третья  кривая— „д'Ьй- 
ствитедьная  такса,  выведенная  на  основан1и  шёех  пишЬегв'';  относящ1яся 
сюда  числа  пом'1&щены  на  правой  сторон'^  д1аграммы.  Эти  числа  пред- 
ставяяютъ  собою  средн1я  величины  Д'Ьйствитедьныхъ  таксъ,  опублико* 
ванныхъ  для  н-Ькоторыхъ  товаровъ.  Эта  кривая  отличается  отъ  первыхъ 
двухъ  гЁмъ,  что  въ  нее  входятъ  лишь  опубликованный  таксы,  безъ  вся- 
кихъ  скидокъ,  им'Ьющихъ  м'бсто  на  практик1^.  Сравнеше  этой  кривой  съ 
первыми  двумя  кривыми  показываетъ  бол'Ье  р'Ьзкое  падете  и  сильный 
колебан1я  съ  1878  г.  до  1887  г.,  когда  былъ  изданъ  законъ  о  торговл'Ь 
между  штатами  (1п1ег81а1е  Сошшегсв  Ьаж), 
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209.  Природа  жел'Ьднодорожнаго  д'Ьла. 

Жел'Ьзнодорожное  д'Ьло  характеризуется  тремя  отличительнынп 
чертамш  оно  представляетъ  собою  нФчто  большее,  ч16мъ  частное  пред. 
пр1ят1е;  оно  стремится  неизб']^жно  превратиться  въ  монопол1ю;  ово 
отличается  н'Ьскольво  своеобразнымъ  отношен1емъ  между  постоян- 
ными и  переменными  расходами,  вавъ  это  всегда  бываетъ  въ 
врупныхъ  предпр^ятШхъ,  гд'6  пропорц1я  постояннаго  капитала  отно- 
сительно велика. 

1)  Когда  мы  ввладываемъ  свой  капнталъ  въ  железнодорожное 
предпр1ят1е,  мы  становимся  собственниками  жел'Ёзной  дороги.  Но 
одно  д'Ёло  быть  собственникомъ  жел'Ёзной  дороги,  и  другое  д'бло 
влад'Ёть,  скажемъ,  сапожной  фабрикой.  Государство  передаетъ  желчно- 
дорожной  компан1и  н1&которыя  изъ  своихъ  правъ,  наприм'бръ,  право 
отчужден1я  частной  собственности;  оно  разсматриваетъ  жел'Ьзную 
дорогу  какъ  своего  агента  и  взам'Ьнъ  этого  настаиваетъ  на  отв1^т- 
ственности  жел-Ьзнодорожнаго  хозяйства  передъ  публикой.  Поэтому, 
даже  частная  жел'Ьзная  дорога  преХставляетъ  собою  ^иа8^-публичное 
учрежден1е. 

Отсюда  видно,  что  жел1Бзнодорожныя  таксы  и  про-Ёзднын  платы 
могутъ  быть  разсматриваемы  съ  двухъ  различныхъ  точек-ь  зр-^Шя. 
Поскольку  жел'Ёзная  дорога  находится  въ  рукахъ  акц1онерной  ком- 
пан1и,  она  представляетъ  собою  частное  предпр1ят1е:  она  можетъ 
построить  свой  тарифъ  на  обычной  коммерческой  основ'6,  ибо  она 
служить  прежде  всего  интересамъ  ея  влад'Уьцевъ.  Жел1^знодорожная 
вомпан1Я  ставитъ  себ'Ь  цЪлью  получен1е  возможно  большей  прибыли; 
эта  тенденц1я  законна  и  похвальна.  Поскольку  же  жвл1^зная  дорога 
является  общегосударственнымъ  столбовымъ  путемъ,  она  предста- 
вляетъ собою  публичное  предпр1ят1е;  ея  объективная  задача  —  слу* 
жить  общему  благу;  ея  ц'Ьль  —  не  получен1е  возможно  бдльшихъ 
барышей,  а  предоставлен1е  возможно  ббльшихъ  выгодъ  обществу; 
она  должна  им'ёть  въ  виду  не  интересы  ея  влад'Ёльцевъ,  а  интересы 
публики.  Въ  одномъ  случа'Ь  мы  им^емъ  индивидуалистическую  точку 
зрЪн1я,  въ  другомъ  —  соц!альную.  Современная  жел-Ёзнодорожная 
компан1я  характеризуется  об1^ими  этими  чертами,  характеръ  ея  сме- 
шанный. Подчинить  публичный  элементъ  частному,  конечно,  немыс- 
лимо. Но  пока  железный  дороги  еще  не  перешли  въ  государственную 
собственность,  было  бы  одинаково  несправедливо,  ес.7И  бы  частный 
элементъ  былъ  всецело  поглощенъ  публичнымъ.  Что  касается  Соеди- 
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ненныхъ  Штатовъ,  то  здЪсь  за  посд'Ьдн1е  годы  окончательно  уста- 
новлены два  принципа.  Первый  принципъ  —  тотъ,  что  жел'бзная 
дорога  есть  нФчто  большее,  чЪиъ  частное  предпр1ят1е;  второй  прян* 
ципъ-^тотъ»  что  капиталъ,  вложенный  частными  лицами  въ  жел'Ьзно* 
дорожное  предпр1ят1е)  не  теряетъ  своего  права  на  справедливое  воз* 
награжден1е  и  должную  защиту  своихъ  интересовъ  передъ  закономъ 
только  потому^  что  железная  дорога  есть  яиаз!  •  публичное  пред- 
Бр1ят1в  1). 

2)  Жел'Ьзная  дорога  стремится  раньше  или  позже  превратиться 
въ  монопол1ю.  Поскольку  д1Ьло  касается  м'Ьстнаго  сообщен1Яу  это  обнару- 
живается съ  самаго  же  начала.  Действительная  провозоспособность 
жед1^ной  дороги  можетъ  быть  увеличена  безъ  соотв'1тствующаго 
увбличен1я  сооруженШ  или  основного  капитала.  Размеры  жел'Ьзно- 
дорожнаго  провоза  могутъ  увеличиться  вдвое,  безъ  необходимости 
увеличить  въ  два  раза  насыпи,  рельсы,  конечные  пункты  и  общ1е 
расходы.  Несколько  желФзнодорожныхъ  лия1й,  идушихъ  параллельно 
другъ  другу,  не  принесли  бы  публикЬ  никакой  пользы  и  несомв'Ьнно 
разоряли  бы  одна  другую.  Но  то  же  самое  остается  вЪрныиъ  въ 
значительной  степени  и  по  отношен1ю  къ  провозу  на  дальнее  раз- 
стоян1е.  Бонкуренц1я  можетъ  оказывать  благотворное  вл1ян1е  лишь 
тогда,  когда  капиталы  могутъ  быть  легко  переносимы  съ  м'Ьста  на 
м1Ьсто.  Ьъ  случае  неудачи  какого-либо  предпр1ят1я,  конкурентъ  мо- 
жетъ его  бросить;  но  жел'Ьзная  дорога,  разъ  выстроенная,  должна 
продолжать  функц1онировать;  она  можетъ  перейти  изъ  одн^хъ  рукъ 
въ  друПя,  но  она  не  перестаетъ,  а  во  многихъ  штатахъ  и  не  мо- 
жетъ перестать  функц1онировать.  Поэтому,  жел'Ьзнодорожныя  компан1и 
ии1Ёютъ  всЬ  основан1я  стремиться  къ  устранен1ю  конкуренц1и;  оп% 
фактически  дЬ1аютъ  попытки  въ  зтомъ  наоравлен1и,  начиная  отъ 
непрочныхъ  соглашенШ  и  кончая  полной  вонсолидац1ей.  Въ  1844  г.^ 
когда  въ  Англ1н  обсуждался  вопросъ  о  жел1Ьзнодорожпыхъ  тарифахъ^ 
Гладстонъ  свазалъ:  конкуренц1я  между  жел'Ьзными  дорогами  —  ато 
ссоры  между  возлюбленными:  Ъгеувз  1П1т1с11;!ае,  атхсШае  зетр]- 
(ешае.  ВромФ  того,  законодательство  не  въ  состоян1и  пр1остановить 
ату  тенденц1ю  на  сколько-нибудь  продолжительное  время.  Мы  можемъ 
воспретить  коалиц1и  жел16знодорожныхъ  вомпанШ,  но  мы  не  въ  со- 
СТ0ЯН1И  устранить  ихъ.  Объявляя  ихъ  незаконными,  мы  только  д1^- 
лаемъ  ихъ  тайными  или  заставляемъ  ихъ  переменить  вывеску. 


1)  См.  судебный  р'Ьшен1я:  Огап^г  Сазез  (Мипп— Иллинойсъ),  94  11.  8- 
113  (1876),  и  КеЪгавка  Ка1в  Савев  (втИЬ-Атев),  169  и.  8.  466  (1898). 


—  508    — 

Въ  н'Ёкоторыхъ  отношешяхъ  общество  выигрываетъ  отъ  устра- 
нен1я  конвуренц1и  не  мен1^е  самихъ  жел'Ьзнодорожныхъ  конпанШ. 
Про1ият1внъ  анермкансваго  жел-Ьзнодорожнаго  д1^а  была  система 
иараллельныхъ  и  часто  ненужныхъ  жел^нодорожныхъ  лив1й«  По- 
стройка добавочнаго  жел1^нодорожнаго  пути  между  двумя  конечными 
пунвтами  часто  требуетъ  большнхъ  ваииталовь,  а  необходимость  полу- 
чен1я  доходовъ  съ  этихъ  вапиталовъ  ложится  всей  своей  тяжестью  на 
публиву.  Говорить,  что  необывновенная  дешевизна  жел'Ьзнодорожнаго 
сообщен1я  въ  Америв1^  вызывается  вонвуренЩей  между  соперничаю- 
щими вомпан1ямн;  въ  д'Ьйствительности,  однаво,  вл1ян1е  этого  фав- 
тора  слишЕОмъ  преувеличивается.  Еонвуренц1я  эта  носить  харавтеръ 
отчаянной  борьбы:  важдая  лин1я  напрягаетъ  всЪ  свои  силы,  дабы 
обезпечить  себ1^  провозъ,  им'ЬющМся  часто  въ  достаточной  м1ЬрЪ 
лишь  для  одной  изъ  нихъ.  Тарифь  можеть  временно  понизиться,  но 
етремлен1е  увеличить  провозъ  порождаетъ  худш1я  злоупотрбблен1я  въ 
области  жел1^нодорожнаго  хозяйства  —  тайныя  свмдви  отд'&льнымъ 
лицамъ  и  неправильные  дифференц1альные  тарифы,  основанные  на 
различ1и  м'Ьстностей.  Колебан1я  жел'Ьзнодорожныхъ  тарифовь  огромны, 
а  услов1я  жел-Ьзнодорожнаго  хозяйства  становятся  врайне  непрочными. 
Иногда  тарифь  уменьшается  настолько,  что  онъ  не  поврываетъ  даже 
тевущихъ  расходовъ.  Же^к'Ьзнодорожныя  войны,  составляюпЦя  логи- 
чесвое,  врайнее  проявлена  жел'Ьзнодорожной  вонвуренц1и,  истощаютъ 
вомпан1и,  а  польза  ихъ  для  общества  весьма  сомнительна.  НнзкШ 
уровень  тарифа  терпеть  свое  значен1е  всл1&дств1е  его  неустойчивости. 
БромФ  того,  понижен1е  тарифа  само  по  себ1^  носить  весьма  эфемерный 
харавтеръ.  Сохранен1е  чрезм1^рно  низваго  тарифа  означаетъ  всеобщее 
жел'Ьзнодорожное  банвротство;  избегнуть  этого  враха  можно  лишь 
путемь  соглашен1й.  Если  вонвуренц1я  и  благотворна,  то  только  на 
время;  напротивь  того,  если  железнодорожный  войны  разстраивають 
торгово-промышленную  жизнь  и  порождаютъ  худш1я  злоупотреблевЛя, 
то  устранен1е  вонвуренц1и  является  благомь  для  общества.  Еавъ  уже 
было  указано  въ  §  63,  вонвуревц1я  въ  области  обычной  промышлен- 
ности, это  —  живая  €душа»  последней,  тогда  кавь  въ  области 
жел'Ьзнодорожнаго  хозяйства  вонвуренц1я  это  —  смерть  если  не  для 
всей  жел'Ьзнодорожной  промышленности  въ  ц^ломь,  то  во  всявомъ 
случа'Ё  для  честнаго  и  безпристрастнаго  отяошен1я  въ  лицамъ,  поль- 
зующимся  услугами  жел'Ьзныхъ  дорогъ. 

3)  Расходы  любой  жел'Ьзнодорожной  вомпан1и  бываютъ  двухъ 
родовь:  фивсированные  и  тевущ1е.  Хотя  отношен1е  фивсирован- 
ныхъ   расходовъ   въ   общей   сумм1^  жел1^знодорожныхъ   издержевъ 
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бываетъ  на  каждой  лин1и  различно,  тЬнъ  не  нен'Ье  крупымъ 
счетонъ  его  можно  принять  равнымъ  40  —  дО^/о.  Другими  сло- 
вами, почти  половина  расходовъ  им16етъ  постоянный,  неизменный 
хараЕтеръ.  Они  не  изм'Ьняются  вм'6ст1Ь  съ  изм16нен1бмъ  количества 
провоза. 

Текущ1е  расходы  разделяются  на:  а)  расходы  по  содержан1ю 
пути  и  станцШ;  Ъ)  расходы  по  экипировке;  с)  расходы  по  провозу 
и  <1)  общ1е  расходы,  напр.  содержаШе  канцелярШ,  юридическ1е  рас- 
ходы, страховка  и  т.  п.  Изъ  нихъ  (с)  и  въ  несколько  меньшей  сте- 
пени (Ь)  изменяются  почти  въ  полномъ  соответств1И  съ  количествомъ 
провоза;  зато  (а)  и  въ  еще  большей  степени  ((1)  изменяются  весьма 
слабо  при  увеличенШ  провоза.  Конечно,  отношен1е  каждой  изъ 
этихъ  категор1й  къ  общей  сумме  расходовъ  на  различныхъ  желез- 
ныхъ  дорогахъ  не  одинаково;  темъ  не  менее  можно  съ  полнымъ 
нравомъ  утверждать,  что  въ  общемъ  и  целоиъ  около  половины 
текущихъ  расходовъ  носить  постоянный,  неизменяемый  характеръ. 

Такимъ  образомъ,  общая  сумма  постоянныхъ  расходовъ  слагается 
изъ  фиксированныхъ  расходовъ  плюсъ  половина  текущихъ  расходовъ. 
Другими  словами,  ббльшая  часть  железнодорожныхъ  расходовъ  не 
зависитъ  отъ  количества  провоза.  Увеличивается  ли  сумма  провоза 
или  же  уменьшается,  —  железнодорожные  расходы  остаются  те  же. 
Бл1ян1е  этого  обстоятельства  на  определеШе  действительной  провозной 
платы  будетъ  разсмотрено  въ  §  211. 


210.  Принципы  жел'Ьзнодорожныхъ  тарнфовъ. 

Принадлежитъ  ли  железная  дорога  государству  или  частной 
акцЮнерной  компан1и,  нринципъ  обложен1я,  по  крайней  мере  до 
известнаго  предела,  долженъ  быть  однообразенъ.  Интересы,  связанные 
съ  железнодорожнымъ  сообщен1емъ,  настолько  громадны,  что  ни  въ 
одной  стране  еще  но  предлагалось  сделать  провозъ  безплатнымъ  или 
ниже  действительной  стоимости.  Некоторыя  государства,  напримеръ 
Прусс1я,  получаютъ  отъ  своихъ  железныхъ  дорогъ  крупные  доходы; 
друг1я,  напримеръ  Австрал1я,  еле  покрываютъ  свои  расходы  но  со- 
держаШю  дорогъ;  но  никто  еще  не  пытался  покрывать  железно- 
дорожный дефицитъ  путемъ  налогового  обложен1я. 

Въ  качестве  идеальной  основы  железнодорожнаго  обложен1я  не- 
редко выдвигается  принципъ  стоимости  услуги.  Хорошимъ  критер1у- 
момъ  по  отношен1ю  къ  обычнымъ  товарамъ  является  стоимость  пр  о 
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изводства;  отчего  же,  говорятъ  наиъ,  не  приложить  того  же  критериЕ 
Еъ  железнодорожному  сообщбн1ю? 

1)  Очевидно,  однако,  что  здФсь  не  идетъ  р'Ьчь  о  стоимости  данной 
конкретной  услуги.  Прежде  всего,  трудно  опред'Ьлить  размФръ  этой 
стоимости.  Стоимость  перевозки  по  одной  и  той  же  жел1^ной  дорогЬ 
сильно  меняется  въ  зависимости  отъ  изи-Ьняющихся  условШ,  прк 
воторыхъ  совершается  эта  перевозка.  Иногда  большая  часть  груза 
перевозится  на  протяжен1и  всего  пути;  иногда  же  местный  провозъ 
товаровъ  преобладаетъ  надъ  сквозвымъ  провозомъ,  такъ  что  общая 
провозоспособность  дороги  утилизируется  не  вполнЪ.  Бываетъ,  что 
грузы  идутъ  преимущественно  въ  одномъ  нааравлен1и,  и  число  обрат- 
ныгь  пустыхъ  вагоновъ  весьма  значительно.  Иногда  вагоны  выпу- 
скаются съ  полной  нагрузкой,  иногда  же— съ  половинной.  Отношен1е 
чистаго  в'Ьса  груза  къ  В'Ьсу  тары  им1^етъ  крупное  значенхе.  Такимъ 
образомъ,  даже  если  бы  была  возможность  построить  тарифъ  на 
основ]^  стоимости  конкретной  услуги,  это  оказалось  бы  безполезнымъ, 
если  только  количество  грузовъ  осталось  бы  тЪмъ  же. 

2)  Бо-вторыхъ,  если  бы  провозная  плата  основывалась  на  стои- 
мости перевозки,  то  жбл1^нодорожиое  движен1е  въ  значительной 
степени  прекратилось  бы.  Перевозка  какого-либо  тяжелов'Ьснаго  то- 
вара,  наприм^ръ,  угля,  стоить  значительно  дешевле,  чЪиъ  перевозка 
равноцфцнаго  количества  шелка.  Если  бы  провозная  плата  устанавли- 
валась соотв1^тственно  стоимости  перевозки,  то  транспортный  издержки 
были  бы  настолько  выше  первоначальной  стоимости  угля,  что  про- 
дажа его  вне  М'Ьстъ,  расположенныхъ  въ  непосредственной  близости 
отъ  копей,  сделалась  бы  совершенно  невозможной.  Точно  также  про- 
возъ пшеницы  изъ  С'Ьверной  Дакоты  въ  Нью-1оркъ  стоить  значи- 
тельно дороже,  ч1^мъ  изъ  Трои  въ  Нью-1оркъ;  если  бы  не  существо- 
валъ  бол'Ёе  низкШ  тарифъ  для  грузовъ  изъ  С'Ьверной  Дакоты,  ея 
пшеница  не  им1Ьла  бы  никакого  доступа  на  нью-1оркск1Й  рыновъ. 
Отсюда  видно,  что  частная  стоимость  провоза  не  можетъ  служить 
вритер1умомъ  при  установлен1и  провозвой  платы. 

3)  Такимъ  образомъ,  если  все  же  говорятъ  о  стоимости,  то  рЪчь 
можетъ  идти  лишь  о  составной  стоимости.  Но  какъ  мы  уже  вид'Ъли 
при  общемъ  разсмотр1^н1и  вопроса  о  ц'Ьнности,  составная  стоимость 
им'Ьетъ  въ  виду  лишь  стоимость  всей  совокупности  услугъ,  оказы- 
ваемыхъ  даннымъ  предпр1ят1емъ,  и  не  даетъ  еще  никакого  крнтер1я 
для  установлен1я  стоимости  конкретной  услуги.  Чтобы  найти  этогь 
критер1й,  мы  должны  обратиться  къ  закону  ценности,  т.  е.  къ  закону 
пред-Ёльной  полезности.   Другими  словами,   основнымъ  принцвпомъ 
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жел'Ьзнодорожвой  таксац1и  авлдбтся  не  стоимость  провоза,  а  цен- 
ность его. 

Всякая  жел1(8иодорожная  воипан1я  стремится  увеличить  количество 
«еревозимыхъ  грузовъ  и  уменьшить  свои  издержки.  Этого  легче  всего 
достигнуть,  уменьшивъ  плату  за  провозъ  изв'Ьстныхъ  товародь  во- 
обще или  за  провозъ  ихъ  въ  различные  пункты.  Но  это  значить, 
что  въ  основу  железнодорожной  таксац1и  берется  не  стоимость,  а 
данность  услуги.  На  железнодорожномъ  жаргоне  это  называется 
сбрать  съ  груза  столько,  сколько  выдержитъ»  —  выражен1е  весьма 
неудачное  и  полное  двусмысленности.  Если  мы  подъ  этимъ  понима- 
емъ  «брать  съ  груза  столько,  сколько  онъ  въ  состоян1и  выдер* 
жа1Ь>,  то  противъ  этого  ничего  нельзя  сказать.  Но  если  понимать 
его  такъ:  «брать  съ  груза  столько,  сколько  липп»  возможно»,  то  это 
выражен1е  конечно  неправильно.  Выражен1е  «брать  съ  груза  столько, 
сколько  выдержитъ»,  понятое  въ  прямомъ  смысле,  является  лишь 
оправдан1емъ  для  уменьшен1я  платы  за  провозъ  низкосортныхъ  това- 
ровъ,  такъ  какъ  более  высокая  плата  оказалась  бы  для  нихъ  ги- 
бельной. Фраза  эта  плоха,  такъ  какъ  ее  можно  истолковать  тавииъ 
образомъ,  что  одинаково  допустима  и  возможно  большая  плата  за 
провозъ  высокосортныхъ  товаровъ.  Истолкованная  правильно,  она 
оправдываетъ  низкШ  тарифъ  на  известные  виды  товаровъ;  иетолко- 
кованная  неправильно,  она  какъ  будто  оправдываетъ  чрезмерно  вы- 
сок1й  тарифъ  на  друПе  виды  товаровъ. 

Но  и  помимо  8Т0Г0,  попытка  объяснить  железнодорожную  такса- 
ц1ю  теорШ  составной  стоимости  ошибочна  еще  и  по  другой  причине. 
Мы  'знаемъ  уже,  что  цены  товаровъ  определяются  стоимостью  про- 
изводства или  составной  стоимостью  лишь  тогда,  когда  эти  товары 
произведены  при  наличности  свободной  конкуренц1и.  Всегда  имеется 
«предельный»  производитель,  продающ1й  свои  товары  безъ  прибыли, 
по  цене  стоимости.  Но  въ  монопольныхъ  производетвахъ  нетъ  пре- 
дельнаго  производителя,  и  тамъ,  какъ  мы  видели  выше  (§  НО), 
отношен1е  цены  къ  стоимости  далеко  не  столь  непосредственное, 
цена  можетъ  долгое  время  оставаться  выше  стоимости,  при  чемъ 
разница  между  ними  составляетъ  монопольную  прибыль.  Въ  такихъ 
случаяхъ  цена  определяется  по  принципу  максимальныхъ  монополь- 
ныхъ доходовъ;  а  это  есть  не  что  иное,  какъ  «брать  съ  потребителя 
столько,  сколько  онъ  можетъ  платить».  Монопольные  продукты  обы- 
Бновенно  продаются  по  наивысшей  цене,  какая  только  совместима 
съ  наибольшими  продажами  или  прибылями,  а  не  непременно  по 
цене,  пропорц1ональной  стоимости  производства.  Но  изъ  последняго 
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параграфа  мы  уже  знаемъ,  что  жел1№ная  дорога  представляетъ  со- 
бою въ  изв1№таой  степени  монопольное  предпр1ят1е.  Поэтому,  жел'Ьз- 
нодорожные  тарифы  определяются  не  принципомъ  стоимости,  а  прин- 
ципомъ  монопольной  прибыли,  т.  е.  «брать  съ  груза  столько,  сколько 
выдержигь». 

дтинъ  также  объясняется  ж  аналог1я,  которая  часто  проводится 
между  жел^знодорожнымъ  и  податнымъ  обложен1емъ.  Податное  об- 
ложен1е  им'Ьетъ  принудительный  характеръ,  но  обложен1е  въ  пользу 
монопол1и,  составляющей  одну  изъ  насущныхъ  жизненныхъ  потребно- 
стей (напр.  жел'Ьзнодорожное  обложеи1е),  въ  изв16стномъ  смысл-Ь  также 
принудительно.  Принципъ  монопольныхъ  предпр1ят1й  «брать  съ  гру- 
за столько,  сколько  выдержитъ»  осуществимъ  лишь  тогда,  когда 
влад16лецъ  груза  им1Ьетъ  возможность  уплачивать  требуемую  еъ  него 
плату.  Разум'Ьется,  дтическ1я  соображен1я  нисколько  не  трогаютъ 
монополиста;  но  при  установлен1и  ц'Ьнъ  ему  все  же  необходимо  счи- 
таться съ  тЬиъ,  сколько  покупатель  иожетъ  платить.  Справедливое 
податное  обложен1е  требуетъ,  чтобы  между  величиной  налога  и  ве- 
личиной дохода  существовала  известная  пропорц1ональная  зависимость; 
опред'Ьлен1е  монопольныхъ  ц'Ьнъ  зависитъ  отъ  того,  сколько  платель- 
щикъ  разсчитываетъ  получить  за  свой  грузъ;  въ  д1ЬЁетвительности, 
аналог1я  здЪсь  полная. 

Говорятъ,  что  ц1^нность  услуги  потому  не  можетъ  служить  объ- 
яснен1емъ  железнодорожной  таксац1и,  что  ценность  означаетъ  дей- 
ствительную полезность  и  что,  поатоиу,  перевозка  хлеба  и  угля  дол- 
жна бы  стоить  дороже,  чемъ  перевозка  шелка  и  пряностей.  Это 
значить  возвращаться  къ  старой  ошибке,  будто  ценность  и  полез- 
ность одно  и  то  же.  Достаточно  малейшаго  знакомства  съ  современ- 
ной теор1ей  ценности,  чтобы  устранить  это  возражение.  Еогда  мы 
говоримъ,  что  провозная  плата  определяется  ценностью  услуги,  мы 
подъ  этимъ  подразумеваемъ,  что  отправитель  груза  заранее  высчи- 
тываетъ  предельную  полезность  провоза;  что  если  провозная  плата 
превышаетъ  эту  сумму,  то  грузъ  не  будетъ  отправленъ;  и  что  полеа- 
ность  провоза  каждаго  груза  можетъ  исчисляться  различно.  Предель- 
ная полезность  услуги  определяетъ  цены  всехъ  товаровъ;  но  послед* 
н1я  эквивалентны  составной  стоимости  только  тогда,  когда  производ- 
ство совершается  при  наличности  свободной  конкуренц1и.  Такимъ 
образоиъ,  теор1я  составной  стоимости,  поскольку  она  вообще  верна 
представляетъ  собою  подчиненную  часть  более  общаго  правила;  а 
поскольку  железная  дорога  превращается  въ  монопол1ю,  теор1я  эта 
становится    все  менее  и  менее  верной.  Указанное  разноглаОе  легко 
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устраняется,  если  только  признать,  что  стоимость  услуги  или  составная 
стоимость  есть  лишь  видоизи1&ненная  форма  хсБниости  услуги  и  нто 
теор1я  предал ьноЁ  полезности  (которая  есть  не  что  иное,  какъ  цЪи- 
ность  услуги)  лежнгь  .въ  основ1Ь  не  только  жел1Ьзнодорожной  такса- 
ц!1,  но  и  вообще  всякихъ  ц1^нъ. 


211.  Классификац{я  (разд1^лен1е  провозной  платы  по  классамъ). 

Жел1^нодорожное  обложен1е,  соотв']^тствующее  Ц'Ьнности  провоза, 
покоится  на  двухъ  основныхъ  принципахъ:  классификащи  и  диф- 
ференд1ац1и  ((118спт1па(к)п).  Разд1Ьлен1е  провозной  платы  по  классамъ, 
или  классификац1я,  обусловливается  тёмъ  обстоятельствоиъ,  что 
одинъ  и  тотъ  же  провозъ  имЪетъ  различную  ц-ённость  въ  зависимо- 
сти отъ  того,  какой  именно  товаръ  перевозится.  Дифференциальные 
тарифы  бываютъ  двухъ  родовъ.  Одна  и  та  же  услуга  (провозъ)  можетъ 
им'Ьтъ  м'Ёияющуюся  ценность  въ  зависимости  отъ  различ1я  м']^ста: 
тарифы,  опред'Ьляемые  по  атому  принципу,  назовемъ  м'Ьстными 
дифференц1альными  тарифами  (1оса1  Мьсг1т1па1юп). 
Одинъ  и  тотъ  же  провозъ  можетъ  им'Ьть  м'бняюшуюся  ц'ённость  въ 
зависимости  отъ  того,  кому  принадлежитъ  перевозимый  грузъ;  та- 
рифы, опред'Ьляемые  по  этому  принципу,  назовемъ  личными  диф- 
ференц1альными  тарифами  (регзопа!  (118Спт1аа1:1оп). 

Ценность  провоза  вд1яетъ  на  классификац110  двояко:  1)  одни  и 
тЪ  же  товары  таксируются  по  разнымъ  классамъ;  2)  разные  товары 
таксируются  по  разнымъ  классамъ.  Какъ  на  прим'Ьръ  порваго  метода 
можно  указать  на  разд'Ьлен1е.  грузовъ  на  грузы  малой  и  большой 
скорости.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  общая  классификац1я  приме- 
няется только  къ  грузамъ  малой  скорости.  Въ  Англ1и  различаются 
грузы  я  посылки.  Точно  также  пассажирск1е  билеты  на  курьерскихъ 
но'Ьздахъ  часто  стоютъ  дороже,  ч1^мъ  на  обычныхъ  по1^здахъ. 

Блассификац1я  различныхъ  товаровъ  по  различнымъ  категор1ямъ 
играетъ  значительно  б{)льшую  роль.  Правда,  стоимость  провоза  вл1яегь 
наклассификац1ю  въ  меньшей  степени  постольку,  поскольку  товары  раз- 
личаются между  собою  по  объему,  характеру,  риску,  направлен1ю  или 
поскольку  пассажиры  (дуть  въ  простыхъ  вагонахъ,  или  въ  спаль- 
выхъ.  Но  Д'Ьйствительная  провозная  плата  зависитъ  прежде  всего 
не  отъ  стоимости,  а  отъ  ц'Бнности  провоза.  Главный  пунктъ  зд'Ьсь 
это  —  развит1е  жел']^знодорожнаго  движен1я.  Не  сл1Ьдуетъ  забывать 
различ1я,  проведеннаго  нами  въ  §  209  между   постоянными  и  нере- 

Зедигманъ.  33 
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и1Ьнными  расходами.  Если  жел'Ьзная  дорога  имЬетъ  возможность  пе- 
ревозить товары  или  пассажировъ  (напр.  дмиграытовъ)  за  п^ату,  ко- 
торая съ  излишЕОМЪ  поврываетъ  перем'Ённые  расходы — собственно 
расходы  по  провозу  и  пропорц1ональн7Ю  часть  расходовъ  по  содер- 
жан1ю  станц1й, — то  жел'ЬзноВ  дорогб  стоить  взять  на  себя  этотъ 
провозъ,  тавъ  вавъ  онъ  все  же  послужить  для  частичнаго,  хотя  и 
незначительнаго,  поврытЫ  постоянныхъ  расходовъ.  А  посл1Ьдн1е  не- 
обходимо покрывать  во  что  бы  то  ни  стало.  Лучше  получить  хоть 
что-нибудь  для  поврыт1я  постоянныхъ  расходовъ,  ч1^мъ  ничего  ве 
получить.  Однако,  если  бы  жел1^знодорожная  вомпан1я  вздумала  при- 
м1^нить  подобный  тарифъ  ко  вс1^мь  грузамь,  она  несомн'Ьнно  потер- 
п1^ла  бы  крахь. 

Для  общества  разд'Ёлен1е  грузовъ  по  классамъ  безусловно  выгодно. 
Тарифъ  на  дешевые  товары,  какъ  мы  сказали,  покрываетъ  рас- 
ходы по  провозу  и,  кром1^  того,  оставляеть  еще  н'Ькоторый  ивлшпекъ; 
поскольку  этотъ  излишекъ  даеть  хоть  что-нибудь  для  покрыт1я  по- 
стоянныхъ расходовъ,  онъ  уиеньшаетъ  сумму,  которую  необ- 
ходимо собрать  съ  остальныхъ  грузовъ.  Не  будь  разд^ен1я 
провозной  платы  по  классамъ,  мы  не  только  не  им'Ьли  бы  дешеваго 
мяса  и  дешевой  пшеницы,  во  значительно  повысился  бы  и  тарифъ 
на  дорог1е  товары.  Классификац1я  грузовъ  значительно  понижаетъ 
тарифъ  на  дешевые  товары  и  въ  н']^сколько  меньшей  степени— на 
доропе  товары.  Принцицъ  классификацш  грузовъ — это  первый  вы- 
водь  изъ  различ1я,  проведеннаго  нами  между  постоянными  и  иере- 
М1ЁННЫМИ  расходами. 

Однако,  признавая  классификац1ю  грузовъ  вполн1^  законной  н 
необходимой,  мы  въ  то  же  время  р'Ьзво  отвергаеиъ  всяк1я  попытки 
оправдать  то,  что  является  безусловнымъ  злоупотреблен1емъ.  Въ  пае- 
сажирскомъ  движен1и  классификац1я  играетъ  весьма  незначительную 
роль,  такъ  какъ  для  железной  дороги,  особенно  въ  демократическнхъ 
странахъ,  есЪ  люди  равны;  но  въ  товарномъ  движвн1и  классифнкац1я, 
возникшШ  большей  частью  случайно,  полны  противор1Ьч1й  и  непосл1Бдова- 
тельности.  Блассификац1я  грузовъ  выдвигаетъ  дв1^  проблемы:  вавъ  уста- 
новить единообразные  тарифы  на  различныхъ  жел1Ьзныхъ  дорогагь 
и  какъ  обезпечить  единообразное  отношен1е  къ  грузоотправителямъ. 

1)  Сначала  каждая  жел'Ьзная  дорога  им'Ьетъ  свою  собственную 
классифпкац1ю.  Зат&мъ,  по  м'6р1^  роста  консолидац1и  и  соглашен1й, 
вырабатывается  единообразная  классификац1я  грузовъ,  перевозиныхъ 
смежными  и  конкурирующими  дорогами.  Въ  небольшой  стран-Ь,  по- 
добной  Итал1и,  возможно  построить  однообразный  тарифъ  для  всей 
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страны.  Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  оказалось  невозножнымъ  при^ 
ццрить  сталБИва10щ1еся  интересы  различныхъ  жел1Ьзнодорожныхъ 
К0МИСС1Й.  Югъ  требуетъ  особенно  низкаго  тарифа  на  хлопокъ^ 
западъ— на  пшеницу»  тихооБеансЕ1е  штаты — на  фрукты  и  т.  д.  Въ 
чнастоящее  вреия  ии'Ьются  четыре  главныя  влассифиБац1и— оффиц!- 
.альная  (на  с1^вер1Ь  и  востов1^),  южная^  западная  и  траясвонтиненталь* 
ная.  Такъ,  ваприм'Ьръ,  хлопчатобумажные  товары  отнесены  въ  за- 
ладной  влассификац1и  въ  первому  классу,  въ  оффиц1альной— къ 
третьему,  и  въ  южной — къ  пятому  классу.  Но  то,  чего  не  въ  состоя- 
А1И  добиться  железнодорожный  компан1и  путемъ  взаимныхъ  согла"» 
4аен1й,  будетъ  по  всей  в'Броятности  достигнуто  въ  недалекомъ  буду- 
лцемъ  законодательнымъ  путемъ  ^).  При  выработк'Ё  общенац1ональныхъ 
тарифовъ  необходимо  будетъ  обратить  величайшее  вниман1е  на  то, 
^тобы,  кроме  общей  классифиЕац1и  грузовъ,  существовало  еще 
необходимое  количество  спещальныхъ  тарифовъ. 

2)  Хотя  американская  классификац1я  грузовъ  теперь  далеко  не 
та,  какой  она  была  несколько  десятковъ  л^тъ  тому  назадъ,  ей  все 
•еще  недостаетъ  единообраз1я,  устойчивости  и  справедливости  распре- 
д'Ьлен1я  обложен1я.  Если  железная  дорога  представляетъ  собою,  кавъ 
мы  видели,  ^иа8^•публичное  учреждвн1е,  то  нельзя  передавать  так1я 
важныя  полномоч1я,  какъ  право  установлен1я  влассификац1и  грузовъ, 
Фъ  руки  частныхъ  лицъ  или  акщонерныхъ  коипан1й.  Директора  же- 
лезнодорожныхъ  компанШ  уверяютъ,  что  интересы  вомпан1и  и  инте- 
^ресы  грузоотправителей  вполне  совпадаютъ;  къ  несчастью,  это  уве« 
|)ен1е  противоречить  действительности.  Съ  другой  стороны,  требовать 
.закона,  который  предписывалъ  бы  все  детали,  значить  требовать 
отъ  законодателя  знан1й,  которыми  онъ  не  можеть  располагать.  Не- 
которые думаютъ  устранить  железнодорожный  злоупотреблен1я  та- 
кимъ  путемъ,  чтобы  конгрессъ  назначилъ  особыхъ  агентовъ,  ко- 
торые установили  бы  влассификащю  грузовъ;  это  значило  бы  по- 
ласть  изъ  огня  да  въ  полымя.  Выходъ  изъ  этой  дилеммы  можетъ 
быть,  повидимому,  найденъ  въ  совещательныхъ  камерахъ,  устроен- 
лыхъ  уже  въ  Герман1и,  итал1и  и  Япои1и.  Эти  камеры  являются 
представителями  торгово-промышленныхъ  интересовъ,  а  окончательно 
дринятая  классификац1я  грузовъ  представляетъ  собою  результатъ 
-€0глашен1я  или  компромисса  между  железнодорожными  компан1ями 
я  грузоотправителями. 

1)  Истор1ю  попытокъ  установлен1я  общвнац1ональнаго  тарифа  чита- 
-цель  найдеть  въ  1п1егз1а1б  Соттегсе  Сотт188юп  Керогк  (отчеты  II,  IV 
л  XI). 
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212.  Личная  дифференц1ац1я. 

(Регзопа!  (и8Сг1т1паиоп). 

Въ  противоположность  классификацШ  грузовъ,  дифференц1ац1я 
ножетъ  быть  опред'Ёлена  кавъ  неравенство  платы  за  провозъ  одного 
и  того  же  количества  одинаковыхъ  товаровъ  или  людеВ  на  одно  в 
то  же  разстоян1е  и  при  прочихъ  совершенно  одинаковыхъ  7слов1яхъ 
перевозки.  Дифференц1ац1я  бываетъ  личная  или  м1^стная. 

Въ  то  время  какъ  различ1я  въ  провозной  плат16,  основанные  ва 
классифнкацш  грузовъ,  въ  изв'Бстномъ  сиыслЪ  вполн'Ь  законны,  для 
личныхъ  дифференц1альныхъ  тарифовъ  невозможно  найти  никакого 
разумнаго  основан!я.  Личные  дифференц1альные  тарифы  въ  областл 
пассажирскаго  движен1я  принимаютъ  форму  дарового  про-Ьзда;  въ 
области  же  товарнаго  движен1я  личная  дифференц1ац1я  проявляется 
весьма  различно.  Несомн'бнно,  зд'Ьсь  передъ  нами  одна  изъ  наибол'Ьо 
темныхъ  сторонъ  жел']^знодорожнаго   д'Ьла. 

Разум'Ьется,  взиман1е  съ  ббльшихъ  грузовъ  относительно  меньшеК 
провозной  платы  является  въ  изв'ёстныхъ  пред']^лахъ  вполн'Ь  до- 
пустимымъ.  Но  таЕ1е  случаи  должны  быть,  въ  сущности,  отнесевьк 
къ  области  классификац1и  грузовъ;  приводимое  зд1^сь  различ!е  но- 
жетъ быть  обосновано  такимъ  же  образомъ,  какъ  и  различ1е  между 
грузами  большой  и  малой  скорости.  Трудность,  однако,  заключается 
зд'Ёсь  въ  выбор1^  опред'Ёленной  единицы,  выше  которой  тарвфъ^ 
долженъ  быть  одинаковымъ  для  всЬхъ  грузовъ.  Какова  должна  быть 
эта  единица— фунтъ,  пудъ,  тонна,  вагонъ?  Обыкновенно  такой  еди- 
ницей принято  считать  вм'бстимость  вагона;  это  не  вызываетъ  осо- 
бенно много  неудовольств1й,  хотя  и  зд'ёсь  вполн'ё  возможно  неспра- 
ведливое отношен1е  къ  мелкому  грузоотправителю. 

Но  если  это  сравнительно  неважное  различ1е  можетъ  быть  оправдана 
хотя  бы  отчасти,  то  таксац1я,  устанавливаемая  совершенно  незаввсимо 
отъ  стоимости  услуги,  является  ужо  лишенной  всякаго  основан1я.  За- 
щитники жел'Ьзнодорожныхъ  компаШй  указываютъ  иногда  на  то,  чта 
торговыя  фирмы  продаютъ  оптоиъ  дешевле,  ч1Ьмъ  въ  розницу,  и,  кром'к^ 
тгого,  различные  покупатели  получаютъ  различную  скидку.  Отчего,  спра- 
шивается, не  приложить  тотъже  принципъ  и  къ  жел'Ёзводорожному 
д'Ьлу?  Но  зд'бсь  обыкновенно  упускается  изъ  виду,  что  жел'Ёзнаа 
дорога  не  частное,  а  общественное  предпр1ят1е;  купецъ  не  обязанъ. 
относиться  ко  вс1Ьхъ  своимъ  покупателямъ  одинаково;  жел1^зная  до- 
рога, напротивъ   того,    выполняетъ    публичныя   функц1и,   облечена. 
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публичными  правами  и  имЪетъ,  поэтому,  публичный  обязанности» 
Въ  прим1^нен1и  въ  железнодорожному  хозяйству  принципъ  оптовой 
продажи  теряетъ  подъ  собою  всякую  почву. 

Итавъ,  личная  дифференц1ац1Я  не  можетъ  быть  оправдана  никакой 
теор1ей.   Она   должна  быть  устранена  во  что  бы  то  пи  стало.   Но 
вакъ?  Каково  бы  ни  было   положительное   р'Ьшен1е   этого   вопроса, 
11Ы  ЕС  всявомъ    случа-Ь    можемъ  уже  теперь  отвергнуть  н'Ькоторые 
отрицательные  отв1^ты.   Свободная  конвуренц1я  не  можетъ  считаться 
дЪВствительнымъ  средствомъ  противъ   указаннаго  зла.  Личная  диф- 
ференц1ац1я    процв'Ьтаетъ  больше  всего  тамъ,  гд'Ь  особенно   развита 
свобода  вонкуренц1и.  Скидки  получаютъ  особенно   широкое  распро- 
етранен1е  въ  разгаръ   жел1^знодорожныхъ  войнъ.  Личная  дифферен- 
щацЬя  обусловливается  не  волей   жел'Ьзнодорожныхъ  королей,  а  по- 
требностями конкуренц1и  и  желан1емъ  увеличить  провозъ.  Торговый 
таконъ  (ТЬе  1п(егз(а1;е  Соштегсе   Ьа^),  въ  одной  своей  частя  пы- 
тающ^вс^^^  поддержать   конкуренц1ю  путемъ   запрещен1я  жел'бзнодо- 
рожныхъ  трёстовъ,  а  въ  другой  части  воспрещающ1й  личную  диффе- 
ренц1ац1ю,  пресл'Ьдуетъ,  въ  сущности,   дв'Ь   д1аметрально-противопо- 
ложныя  цФли.  Усиливая  конкуренц1ю,  мы  неизб1^жно  усиливаемъ  к 
лчную  дифференц1ац1ю. 

213.  М'Ьстные  дифференц1альные  тарифы. 

(^оса1  (11§сг1т1паНоп). 

Н-Ьстные  дифференц1альные  тарифы  могутъ  возникнуть  двоякимъ 
путемъ.  1)  Железнодорожная  компан1я  можетъ  пожелать  расширить 
свой  провозъ  привлечсн1емъ  грузовъ  съ  дальняго  разстоян1я.  Оче- 
видно, это  возможно  лишь  тогда,  когда  провозъ  подобныхъ  грузовъ 
будетъ  дешевле  обычной  нормы.  Отсюда  возникаетъ  необходимость 
провести  разницу  между  грузами  м'Ьстнаго  и  прямого  сообщен1я. 
Провозъ  грузовъ  на  дальнее  разстояв1е  долженъ  обходиться  столько 
хе,  сколько  провозъ  дешевыхъ  товаровъ.  Въ  данномъ  случа'Ь  м'Ьстная 
дафференд1ац1я  аналогична  классификац1и  грузовъ.  Тарифъ  на  дальнее 
раэсхоян1е  низокъ,  тарифъ  на  близкое  разстояШе  высокъ.  Диффе- 
I  ренц1альный  тарифъ  подобнаго  рода  въ  принцип1^  вполн'Ь  законенъ. 
Провозъ  грузовъ  на  дальнее  разстояше,  покрывая  часть  постоянныхъ 
раеходовЪу  уменьшаетъ  также  и  плату  за  провозъ  м'Ьстныхъ  гру- 
зовъ. Если  тарифъ  на  американскихъ  жел'Ёзныхъ  дорогахъ  значи- 
тельно ниже,  ч1^мъ  на  европейскихъ,  то  это  объясняется  главнымъ 
образомъ  необычайными  разм'Ьрами  провоза  грузовъ  на  дальнее  раз- 
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стоян1е.  Отм']Бна  этой  категор1и  м']Ьстныхъ  дифференщальныхъ  тарг- 
фовъ  вызвала  бы  7равнен1е  провозной  платы,  но  въ  то  же  время 
повела  бы  и  къ  повышен110  ея. 

2)  М1^стный  дифференц1альный  тарифъ  можетъ  возникнуть  также 
кавъ  результатъ  вонвурснц1и  въ  соединительныхъ  пунвтахъ.  «Еон- 
вуренцш  можетъ  быть  вызвана  бол1^е  дешевымъ  воднынъ  транспорт 
томъ,  заграничными  жел1^зныии  дорогами  или  различной  постановкой 
д1^ла  на  м'Ьстныхъ  жел1Бзныхъ  дорогахъ.  Чтобы  удержать  провозъ 
грузовъ  въ  своихъ  рукахъ,  жел-Ьзнодорожная  компан1я  должна  по- 
низить свой  тарифъ  въ  т'Ёхъ  м']^стахъ,  гд'Б  происходить  скрещен!» 
различныхъ  дорогь. 

Существуетъ  мн1^н1е.  будто  местные  диффервнц1альные  тарифы: 
недопустимы  принцип1ально  на  томъ  основан1и,  что  они  устраняютъ 
преимущества  географическаго  иоложен1я  •отд'бльныхъ  м1;стностей. 
Сторонники  этого  мн'Ён1я  утвсрждаютъ,  что  единственно  правильный 
принципъ  таксац1и — это  исчислен1е  провозной  платы  поверстно. 
Однако,  этотъ  аргуиентъ  не  уб'Ёдителенъ.  Преимущества  географи- 
ческаго положен1я  нельзя  признать  ч-^мъ-то  неотъемлемымъ  и  не- 
нарушимымъ.  Черезъ  одинъ  городъ,  расположенный  вблизи  берега 
моря,  проходить  только  шоссейная  дорога;  черезъ  другой — прово-^ 
дится  новая  железная  дорога.  Им'Ьетъ  ли  первый  городъ  какое-либо 
основан1е  жаловаться  на  то,  что  его  лишили  первоначальнаго  преиму- 
щества его  географическаго  положен1я?  Усовершенствованный  средства 
сообщен1я  пресл*дуютъ,  въ  д-Ьйствительности,  одну  ц*ль — уничто- 
жен1е  разстоянШ  и  уменьшен!е  различШ  въ  ситуац1и  до  минимума. 
Сохраненге  преимуществъ  географическаго  положен1я  въ  ихъ  перво-^ 
начальномъ  вид'ё  сд')^лало  бы  невозможной  перевозку  грузовъ  нз 
дальнее  разстоян1е;  оно  вновь  превратило  бы  цв'Ьтущ1я  поля  запад- 
ныхъ  штатовъ  въ  голыя  пустыни.  Дифференц1альные  тарифы  расши- 
ряютъ  поле  предложен1я;  они  увеличиваютъ  спец1ализац110  потреб- 
ностей и  создаютъ  возможность  ихъ  удовлетворен1я,  столь  характер- 
ную для  современнаго  общества.  Отрицательное  отношен1е  къ  м1Ьстнымъ 
дифференц1альнымъ  тарифамъ  выметь  м1^сто  тамъ,  гд'Ь  считаются 
исключительно  съ  интересами  производителя;  но  рац1ональная  поли- 
тическая эконом1я  научаетъ  насъ  считаться  также  и  съ  интересамв 
потребителя.  Отрицательное  отношен1е  къ  дифференц1альнымъ  тари- 
фамъ вызывается  уб'Ьжден1емъ  въ  томъ,  что  эти  тарифы  выгодны 
лишь  одному  классу  производителей;  но  разумная  нац1ональная  эко- 
ном1я  должна  им1^ть  въ  виду  интересы  всего  общества,  независимо 
отъ    эгоистическихъ   стремлен1й    тЪхъ  или  иныхъ  влассовъ.    Еслв 
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м1&стные  дифференщальные  тарифы  составлены  таЕииъ  образомъ, 
что  благодаря  имъ  производители  изъ  отдаленныхъ  ы1^стностей  по- 
лучаютъ  возможность  конкурировать  съ  Н'Ьстныни  производителями, 
то  доходы  посл1^днихъ  могутъ,  конечно,  сократиться;  за  то  доходы 
первыхъ  увеличатся,  и  потребители,  т.  е.  общество  въ  ц'1^ломъ,  оче- 
видно, останутся  въ  выигрыш'Ь. 

Эти  соображен1я  нисколько,  однако,  не  оправдываютъ  всёхъ 
видовъ  диффербнц1альныхъ  тарифовъ.  Часто  случались  крупный 
Злоупотреблен1я,  пускались  въ  ходъ  неблаговидныя  средства.  М'Ьстные 
интересы  пренебрегались,  и  дифференц1альные  тарифы  составлялись 
такииъ  образомъ,  чтобы  раззорить  одни  города,  а  на  ихъ  м'Бст'6 
создать  новые.  Для  объяснен1я  подобныхъ  методовъ  вовсе  н1Бтъ 
необходимости  приписывать  жел'Ьзнодорожнымъ  коыпан1ямъ  как1е- 
либо  безнравственные  мотивы.  На  путь  несправедливой  дифферен- 
ц1альной  таксац1и  часто  толкали  ихъ  сильная  конкуренц1я  и 
инстинктъ  самосохранен1я.  Но  руководители  жел1^знодорожнаго  д1^ла 
совершаютъ  крупную  ошибку,  называя  справедливыми  вс1^  виды 
м'Ьстной  дифференц1альноВ  таксац1и  на  томъ  тольк(}^  основанШ,  что 
вс1Ё  они  являются  результатомъ  конкуренц1и,  подобно  тому  какъ 
ошибаются  и  демагоги,  нападающ1е  на  безусловно  законные  виды 
дифференц1альныхъ  тарифовъ  и  въ  то  же  время  сохраняя  конку- 
ренц1ю  въ  прежней  сил'Ё.  Еонкурбнц1я  должна  исправить  массу 
гр'Ьховъ.  Жел1^нодорожные  доходы  и  общественные  интересы  не 
всегда  идутъ  рука  объ  руку.  Возможное  расхожден1е  интересовъ 
д'Ёлаетъ  необходимыми  н'Ькоторыя   формы  государственнаго  надзора. 

Не  подлежитъ  сомн'Ьнхю,  что  провозная  плата  въ  общемъ  и  Ц'Ь- 
ломъ  должна  возрастать  вм1^ст1^  съ  радстоян1емъ.  Находятся  крайн1е 
люди,  предлагающ1е  прим-Ёнить  къ  жел'Ьзнодорожной  таксацш  прин- 
цнпъ  почтоваго  обложен1я,  согласно  которому  устанавливается  одно- 
образная плата,  независимо  отъ  разстоян1я.  Но  они  совершенно 
упускаютъ  изъ  виду,  что  въ  почтовомъ  д'Ьл']^  главная  статья  издер- 
жекъ — это  передача  почты  въ  конечныхъ  пунктахъ,  тогда  какъ 
издержки  самого  транспорта  составляютъ  относительно  незначитель- 
ную величину;  въ  жел'Ьзнодорожномъ  Д'Ьл'6,  напротивъ  того,  расходы 
по  перевозке  составляютъ  значительно  большую  часть  стоимости, 
особенно  при  провоз'Ь  на  дальнее  разстоян1е.  Если  бы  мы  не  счи- 
тались съ  разстоян1емъ,  мы  должны  были  бы  установить  столь  вы- 
сокую среднюю  провозную  плату,  при  которой  перевозка  грузовъ 
обычнымъ  гужевымъ  путемъ  обошлась  бы  дешевле.  Почтовый  прин- 
ципъпрактически  совершенно  невыполнимъ,а  теоретически — ошибоченъ. 
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Но,  возрастая  вм*ст*  съ  разстоян1вмъ,  стоимость  не  увеличивается 
пропорц1онально  разстоян1ю,  въ  виду  усазаннаго  выше  вза- 
имоотношен1я  между  постоянными  и  перем'Ёнными  издержками.  Та- 
Еимъ  образомъу  провозная  плата  по  разстоян1ю  еще  не  означаетъ 
поверстной  платы.  И  стоимость  и  ц1^нность  услуги  возрастаетъ  не 
столь  быстро,  Еакъ  разстоян1е.  Даже  пассаяшрсБ1й  поверстный  та- 
рифъ,  относительно  бол'Ье  простой,  прии'Ьняется  только  къ  иалынъ 
разстоян1ямъ;  плата  за  про']^здъ  въ  бол'Ёе  отдаленные  пункты  меньше 
поверстной.  При  всякомъ  отступленш  отъ  принципа  равной  поверст- 
ной платы  на  сцену  выступаетъ  то,  что  мы  назвали  выше  1оса1 
Шзспшшаиоп. 

Прост1^йшимъ  средствомъ  устранить  злоупотреблен1я  въ  этой 
области  было  бы  установлен1е  принципа,  согласно  которому  провозная 
плата  до  какой-либо  промежуточной  станц1и  не  можетъ  быть  выше 
общей  провозной  платы  до  конечнаго  пункта.  Въ  настоящее  время 
часто  взимается  провозная  плата  до  узлового  пункта  плюсъ  доба- 
вочная плата  за  обратный  провоз'ь  отъ  этого  пункта  до  станц1и 
пазначен1Я.  Этимъ  самымъ  принципъ  разстоян1я  превращается  въ 
свою  прямую  противополсжность.  Однако,  слишкомъ  посп'Ьшное  из- 
дан1е  закона  для  устранен1я  указанныхъ  злоупотреблен1й  было  бы 
гибельно.  Полное  уничтожен1е  аномалШ  въ  данной  области  возможно 
лишь  тогда,  когда  законъ  будетъ  распространенъ  какъ  на  водные 
пути  сообщен1я,  такъ  и  на  конкурирующ1я  иностранный  жел'Ёзныя 
дороги.  Если  жел']^знодорожный  тарифъ  на  грузы,  идущ1е  отъ  атлан* 
тическаго  побережья  до  Санъ-Франциско,  не  будетъ  сообразованъ  сь 
воднымъ  тарифомъ,  жел'бзныя  дороги  лишатся  сквозного  транскон' 
тинентальнаго  грузового  движен1я  и  вынуждены  будутъ  повысить 
тарифъ  на  местные  грузы.  Поэтому,  хотя  1п1;ег81;а1в  Сотгаегсе  Гл^ 
и  принялъ  указанный  выше  принципъ  жел1^знодорожной  таксац1и, 
онъ  предоставилъ  комисс1и  делать  изъ  него  изв'Ьствыя  исключен1я; 
этимъ  самымъ  на  комисс1[о  возлагается  трудн'Ьйшая  обязанность — 
опред'Ьлять,  как1я  исключен1я  законны  и  как1Я  незаконны. 

Но  если  эти  сравнительно  простые  случаи  требуютъ  весьма  вни- 
мательнаго  и  осторожнаго  отношен1я  къ  066*6,  то  что  уже  говорить 
о  громадной  масс1Ь  другихъ  злоупотребленШ,  когда  провозная  п.1ата 
до  промежуточной  станц1и  относительно  выше,  ч'Ьмъ  плата  до  бол-Ёе 
отдаленнаго  пункта?  Зд*сь  возникаетъ  рядъ  трудныхъ  вопросовъ. 
Бъ  прав1^  ли  мы  понижать  таксу  на  ввозные  или  вывозные  товары  въ 
сравнен1и  съ  отечественной  таксой,  т.  е.  взимать  за  провозъ  одного 
и   того   же  товара  между  двумя  пунктами  меньше,  на  томъ  лишь 
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основан1и,  что  данный  промежутовъ  есть  часть  разстоян1я  до 
заграничнаго  пункта?  Ц'блесообразно  ли  устанавливать  групповую 
таксу,  т.  е.  включать  всЬ  станц1и,  расположенныя  по  рад1усу  въ 
н-Ьсколько  десятковъ  или  даже  сотенъ  ииль,  въ  одну  группу  съ  оди- 
наковымъ  тарифоиъ?  Ц-блесообраано  ли  устанавливать  пониженный 
тарифъ  на  фабрикаты,  т.  е.  при  провозе  зерна  съ  поля  на  иельницу, 
пли  хлопка  съ  плантац!и  до  пункта,  Щ  ии1^ются  прессовальные 
станки,  или  бревенъ  изъ  л1^а  до  л'бсопильнаго  завода,  и  зат^иъ 
при  провозе  ихъ  дальше,  до  м1^ста  назначен1я,  взимать  ли  съ  нихъ 
какъ  за  грузъ  сквозного  или  м'Ёстнаго  сообщен1я?  Можно  ли  уста- 
павливать  таксу  въ  зависимости  отъ  относительной  отдаленности  отъ 
конкурирующаго  пункта,  при  чемъ  къ  провозной  платЬ  до  этого 
пункта  прибавляется  плата  за  обратный  провозъ  отъ  посл'бдняго  до 
<>ганц1и  назначен1я?  Допустимы  ли  различные  тарифы  для  различ- 
ныхь  городовъ,  наприм'Ьръ,  на  зерно,  муку  и  друпе  пищевые  про* 
дукты,  за  провозъ  которыхъ  отъ  западныхъ  штатовъ  до  Нью-1орка 
взимается  на  2  цента  съ  каждаго  11ип(1ге€11^е1§111;  (3,101  пуда  или 
50,802  килогр.)  больше,  чЪмъ  до  Филадельф1и,  на  3  цента  больше, 
ч'Ёмъ  до  Балтииоры,  и  на  2  цента  меньше,  ч']^мъ  до  Бостона? 

Мы  перечислили  только  незначительную  часть  тЪхъ  сложныхъ 
вопросовъ,  которые  требуютъ  опред'Ьленнаго  разр^шен1я.  Еакъ  бы 
ни  были  многочисленны  эти  вопросы,  все  же  можно  установить  сл*!^- 
дующ1е  три  принципа.  1)  Установлен1е  какого-либо  общаго  абсолют* 
наго  правила  невозможно.  При  опред'Ьлен1и  жел'Ьзнодорожныхъ  таксъ 
сл'Ёдуетъ  принять  во  вниман]е  всЬ  обстоятельства  и  услов1я,  м'Ьняю- 
щ1яся  со  дня  на  день  или  изъ  сезона  въ  сезонъ.  2)  Вопросы  так- 
сац1и  затрогиваютъ  не  только  интересы  желЪзныхъ  дорогь,  но  и 
интересы  промышленности  вообще.  3)  Окончательное  р'Ёшен1е  по 
этинъ  труднымъ  и  важнымъ  вопросамъ  не  должно  быть  предоста- 
влено грузоотправителямъ  или  желЪзнодорожнымъ  компан1ямъ,  а 
должно  быть  возложено  на  какое-либо  высшее  авторитетное  учре* 
жденте,  не  только  опытное  въ  транспортномъ  д'Ьл'Ь,  но  и  вполне 
безпристрастное  въ  д'Ьл'6  огражден1я  сталкивающихся  интересовъ  гру- 
зоотправителей и  жел'Ьзнодорожныхъ  воипан1й,  съ  одной  стороны, 
частныхъ  и  общественныхъ  интересовъ— съ  другой. 

214.  Регулироваше  жел'Ьзнодорожнаго  Д'Ьла. 

Изъ  всего  предыдущаго  съ  очевидностью  вытекаетъ,  что  ре- 
гулирован1е  желЪзнодорожнаго  д'Ьла  въ  той  или  иной  форм*]^  является 


—  522    — 

безусловно  необходимымъ.  Существуетъ  пять  различныхъ  методовъ,  на- 
правленныхъ  къ  этой  ц1&ли.  1)  Жел1^зныя  дороги  принадлежать  прави. 
тельству  я  находятся  въ  его  непосредственной  эксплуатацШ,  какъ,  на- 
прим'бръ,  въ  11русс1и,  Австралаз1И  и  н1ЬБОторыхъ  другихъ  британскихъ 
волон1яхъ.  2)  йравительство  является  вдад'Ьльцемъ  жел1^зныхъ  до- 
рогъ,  но  предоставляетъ  ихъ  двсплуатац1ю  частнынъ  лицамъ;  такъ 
обстоять  д'Ёло  съ  н^Еоторыми  дин1ям11  ВЪ  северной  Каролвв'Ь  и  со 
вс1^ми  жел'1^дными  дорогами  въ  н'Ьвоторыхъ  второстепенныхъ  госу- 
дарствахъ  Европы.  3)  Жел'Ьзныя  дороги  принадлежать  частнымъ 
Боипан1яиъ,  но  эвсплуатац1я  ихъ  находится  въ  рувахъ  правитель- 
ства, вавъ  это  было  до  саиаго  посл'Ьдняго  времени  въ  Итал1и.  4)  Бы- 
ваетъ  и  см'Ьшанное  жел-Езнодородное  хозяйство,  при  воторомъ  вон- 
вуренц1я  со  стороны  правительственныхъ  дорогъ  является  регулято- 
ромъ  д'Ёятельности  частныхъ  жел'Ьзныхъ  дорогъ,  вавъ  это  было 
раньше  въ  Бельг1и,  или  тавой  регулирующей  роли  не  выполняеть, 
вавъ  это  ии'Ьетъ  м'Ьсто  въ  настоящее  время  въ  Росс1и,  Франц'ш, 
Инд1и  и  многихъ  другихъ  странахъ.  5)  Жел1Ьзныя  дороги  соста- 
вляютъ  собственность  частныхъ  вомпан1й  и  ими  же  эвсплуатируются, 
вавъ  въ  Англ1и  и  Соединенныхъ  Штатахъ. 

Общее  обсуждеше  вопроса  о  государственной  собственности  на 
жел-бзвыя  дороги  и  ихъ  эвсплуатац1и  и  спец1альныя  возражев1я 
противъ  нея,  посвольву  р'Ёчь  идеть  о  Соединенныхъ  Штатахъ,  мы 
оставимь  до  одной  изъ  блвжайшихъ  главь.  Пункты  1 — 3  могутъ 
быть,  поэтому,  опущены.  Что  васается  четвертаго  пурвта,  то  опытъ 
Бельг1и  неопровержимо  довазалъ,  что  пр'авительственныя  жел'Ьзныя 
дороги  не  могутъ  быть  надежнымъ  регулятороиъ  д'Ьятельности  част- 
ныхъ вомпанШ;  вм1Ьсто  того,  чтобы  поднять  д'Ьятельность  посл'Ёднихъ 
до  своего  бол'Ье  высоваго  уровня,  правительственный  жел'Ёзныя  до- 
роги, подъ  вл1ян1емъ  вонвуренц1и,  работають  тавъ  же,  вавъ  и  част- 
ныя  вомпан1и,  со  всеми  присущими  имъ  недостатваии  и  злоупотре* 
блен1ями.  Тавимь  образомъ,  для  Великобританш  и  Соединенныхъ 
Штатовь  правтичесвое  значен1е  им'Бетъ  тольво  пятый  пунвтъ,  т.  е. 
правительственный  вонтроль  надъ  жел1^зными  дорогами,  остающи- 
мися въ  рувахъ  частныхъ  вомпан1й. 

Въ  Великобритан1и,  гд'Ь  положец1е  сильно  упрощается,  благодаря 
незначительнымъ  разм'брамъ  страны  и  большому  протяжен1ю  береговой 
лиШи,  вонвуренШя  была  устранена  сравнительно  давно  и  личная  диффе- 
ренц1ац!я  (регзопа!  (118спт1паиоп)была  развита  соотв'Ьтственно  меньше. 
Первенствующую  роль  играли  зд']^сь  вопросы  объ  относительной  провоз- 
ной плагЬ  въ  зависимости  отъ  м1Ьстности  и  о  мавсимальной  плат^  за 
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провозъ  товаровъ  разлнчныхъ  классовъ.  ПоаЪ  нЪ^вольихъ  бол^ 
мя  нен^  слабыгь  попытокъ  урегулировать  жел^нодорожноо  д-Ью, 
была  учреждена  въ  1873  г.  жел'Ьзнодорожная  конпсс1я,  съ  правамя 
судебнаго  учрежден{я.  Въ  вопросахъ  факта.  р^шен1я  кояясс1н 
окончательны;  поскольку  же  р^чь  идетъ  о  толвован1и  закона» 
они  [подлежать  пересмотру  со  стороны  верховнаго  суда.  Въ  1888  г. 
былъ  принять  законъ,  уполномочиваюшШ  министерство  торговли 
и  промышленности  устанавливать,  для  проведен1я  въ  зако- 
нодательнонъ  порядк*!,  разм'Ёръ  максимальной  провозной  платы; 
вь  течен1е  1891—94  гг.  парламентъ  одобрилъ  и  утверднлъ  предло- 
женный ему  максимальный  тарифъ.  Наконецъ,  въ  1894  г.  было 
постановлено,  что  жел'Ьзныя  дороги  не  вь  прав1Ь  повышать,  въ  пред'Ь* 
лахъ  максимума^  существующ1Я  таксы,  не  получивъ  предварительно 
со  стороны  железнодорожной  комнсс1и  надлежащаго  указанкя  на  то, 
что  такое  повышен}е  законно  и  допустимо.  Мног1е  находятъ,  что  это 
постаЕовлен1е  сильно  препятствовало  прогрессивному  понижен1ю  же-* 
л^знодорожной  таксы,— понижен1ю  неизб'Ьжному,  въ  виду  роста  дви- 
жен1я:  свобода  понижать  таксу  и  отсутств1е  права  возстановлять  ее 
въ  случа'Ё  убыточности  пониженнаго  тарифа  должны  остановить  даже  ^ 
самаго  смЪлаго  жел1&знодорожнаго  д'Ёльца  отъ  всякпхъ  оиасныхъ 
экспериментовъ. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  первый  попытки  урегулирован1я  же- 
л'Ьзнодорожнаго  д'^па  были  предприняты  только  въ  отд'Ьльныхъ  шта- 
тахъ. Общегосударственный  контроль  начался  лишь  въ  1887  г., 
вм*стЬ  съ  излан1емъ  1п<;ег81.а1е  Соттегсе  Ьа\у.  Этотъ  законъ  былъ 
результатомъ  компромисса.  Онь  пытается  сохранить  конкуронц1ю  и 
запрещаетъ  тр1"стификац1ю  (роо18),  но  отказывается  отъ  установлен1я 
строгихъ  абсолютныхъ  правилъ  жел'Ьзнодорожной  таксац1и.  Запре- 
щен1ю  подверглись  не  только  жел'Ёзнодорожные  синдикаты  (роо18), 
но  посл'Ь  издан1я  вь  1890  г.  закона  Шермана  противъ  трёстовъ 
были  объявлены  незаконными  даже  соглашен1я  между  жел1;зно* 
дорожными  компан1ями  по  вопросамъ  таксац1и.  Авторъ  поправки  о 
жел^нодорожныхъ  синдикатахъ— сенаторь  Ригенъ  изъ  Техаса,  быв- 
шШ  потомь  членомь  жел'Ьзнодорожной  комисс1и  въ  своемъ  родномъ 
штагЬ, — впосл^дстиШ  призналъ  свое  первоначальное  мн1Ьн1е  ошибоч* 
нымъ;  въ  свою  очсрсдь  и  верховный  судъ  Соединенныхъ  Штатовъ, 
объявивь  жел-Ьзнодорожнын  ассоц1ац1и  незаконными,  въ  то  же  время 
призналъ  ихъ  экономически  б.1аготворнымц. 

Законъ  1887  г.  воспретилъ  взиман1е  несправедливой  и  иеобосво- 
ванной  провозной  платы  и  учредиль  комисс1ю  (1п1ег9еа1е  Сотшегсе 
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Сотт1881оп)  для  провбден1я  закона  въ  жизнь.  Въ  противоположность 
своей  англ1йской  предшественниц']^,  аиериванская  коиисс1я  не  ии1Бетъ 
полноиочШ  судебнаго  учрежден1я;  ея  постановлен1я  не  окончательны 
даже  въ  вопросахъ  факта.  Ером'Б  того,  согласно  постановлен^  вер- 
ховнаго  суда,  вомисс1я  ии'Ёетъ  право  объявлять  ту  или  иную  таксу 
незаконной,  но  не  въ  прав'Ь  устанавливать  таксу  на  будущее  вреия. 
Весь  вопросъ  въ  томъ,  можно  ли  предоставить  комисс1и  подобныя 
права  или  н'Ьтъ. 

При  разр1^шен1и  этого  вопроса  слЪдуетъ  поинить,  что  особенныя 
нападки  вызываютъ  противъ  себя  личная  дифференц1ац1я  (регзопа! 
<118сг1т1па!1оп)  и  ни  съ  ч'Ьиъ  несоразм'Ьрная  провозная  плата.  Что 
касается  первой,  то  весьма  сомнительно,  чтобы  предоставлен1е  комиссия 
права  устанавливать  разм'Бръ  таксы  могло  оказаться  д-Бйствительнымъ 
ередствомъ  борьбы  противъ  злоупотребленШ  въ  этой  области.  Эти 
длоупотреблен1я  совершаются  всегда  въ  тзАнЪ,  въ  вид1Б  скидокъ,  пре- 
доставден1я  отд'Ьльнымъ  лицамъ  якобы  частныхъ  вагоновъ  и  другихъ 
незаконныхъ  соглашенШ  всевозможнаго  рода.  Законъ  Элькинса  1903  г. 
караетъ  подобныя  злоупотреблен1я  самыми  суровыми  накадан1ями. 
Однако,  надежн*йш1й  способъ  уничтожить  регеопа!  <118сг1т1па(;1оа — ^это 
устранить  конкуренц1ю^  являющуюся  ея  основной  причиной.  Пока  д'Бй- 
ствуетъ  законъ,  направленный  противъ  синдикатовъ  (роо1з)  и  тре- 
стовъ,  эти  злоупотреблен1я  неизб'бжны,  и  если  послШ^я  въ  настоя- 
щее время  я1^сколько  уменьшились,  то  лишь  потому,  что  упомянутый 
законъ  прим-Ьняется  не  въ  полной  сил'Ь.  Передача  комиссШ  права 
опред1^лять  разн'Ьръ  тарифовъ  не  принесетъ  никакой  пользы. 

Что  касается  несоразм'Брно  высокихъ  таксъ,  то  противники  пре- 
доставлвн1я  комиссш  права  устанавливать  тарифы  полагаютъ,  что 
это  можетъ  задержать  развит1е  жел'бзнодорожнаго  д^ша  и  вызвать 
опасность  фракщонной  борьбы.  Въ  стран'6,  еще  не  вышедшей  изъ  пер- 
выхъ  стад1й  своего  экономическаго  развит1я,  съ  услов1ями,  м'ёняю- 
щимися  изо  дня  въ  день, — въ  такой  стран'6  предоставлять  маленькой 
кучк*]^  людей,  хотя  бы  и  опытныхъ,  право  устанавливать  таксы  для 
всего  государства,  значитъ  предполагать  въ  нихъ  мудрость  и  та- 
ланты, которыми  они  не  могутъ  обладать  въ  достаточной  иЦЪ. 
Ошибки,  который  неизбежно  будутъ  сделаны  ими,  затормозягь  раз- 
вит1е  жел1Бзнодорожнаго  сообщвн1я  и  подвергнуть  торговый  прогрессъ 
серьезной  опасности.  Но  этого  мало:  при  существующихъ  въ  Америке 
услов1яхъ,  комисс1и,  облеченной  столь  широкими  подномоч1ями,  трудно 
будетъ  остаться  свободной  отъ  политическихъ  вл1ян1й.  Еакъ  только 
посл4дн1я  дадутъ  себя  почувствовать.  комисс1я  вынуждена  будетъ,  изъ 
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чувства  самосохранен1я,  сд'Ьлать  то,  что  недавно  было  ед']Ьлано  Гер- 
ман]ей,  т.  е.  приблизиться  насколько  возможно  къ  тарифу,  основан- 
ному на  разстоян1и  ((1181апсе  1апГГ),  и  отказаться,  тавимъ  образомъ, 
отъ  выгодъ  таксац1и,  основанной  на  ц'Ьнности  услуги  и  сильно  спо- 
собствовавшей низкой  провозной  платЬ  и  экономическому  благосо- 
стоан1ю  Соединенныхъ  Штатовъ. 

йтакъ,  опасности  выдвигаются  съ  двухъ  сторонъ.  Оставить  права 
вомисс1н  въ  тоиъ  вид1^,  въ  какомъ  они  существуютъ  въ  настоящее 
время,  значить  отказаться  отъ  возможности  устранить  несомн'Ьнныя 
злоупотреблен1я;  облечь  комисс1ю  широкими  полномоч1ями  значитъ 
придать  нашей  систем1^  жел'Ьзнодорожныхъ  тарифовъ  р'^звость,  благо- 
даря которой  мы  бы  теряли  одной  рукой  то,  что  пр1обр'Ьтаемъ  дру- 
гой. Выходъ  изъ  этого  затруднеШя  заклЕочается  въ  вомпромиссЬ 
между  частной  и  общественной  идеей.  Предоставьте  жел1^знымъ  до- 
рогамъ  право  устанавливать  тарифы  въ  первой  инстанц1и;  поручите 
какому-нибудь  административному  учрежден1ю  устраивать  анкеты, 
собирать  и  опубликовывать  фактическая  св'Ьд1^н1я;  передайте  судебному 
учрежден1ю  право  решать,  в'ь  качеств*  последней  инстанц1и,  отно- 
сительно законности  и  допустимости  того  или  иного  желЪзнодорож- 
наго  тарифа — только  такимъ  путемъ  и  можно  достигнуть  примиреШя 
же-*знодорожныхъ  Еомпан1й  и  общества,— примирен1я,  которое  обез- 
печнтъ  справедливость,  не  нарушая  въ  то  же  время  прогрессивиаго 
развит1Я  жел1&знодорожнаго  д'Ьла. 


ГЛАВА    ХХХШ. 
Страхован1е. 
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216.  Сущность  страхован1Я. 

Эвоноиичесвая  д-Ёятельность  челов1&Еа  связана  съ  веув^^ренностью. 
Бъ  старину  говорили,  что  ни  въ  чемъ  нельзя  быть  ваолн'Ь  ув1^рен- 
ныиъ,  кром'Ё  смерти  и  налоговъ;  но  и  это  утверждеше  не  совсЬмъ 
лодцо:  если  неув-Ёренность  и  не  касается  явлен1я,  вавъ  такового, 
то  она  иожетъ  касаться  времени  и  разм'бровъ  явлен1я.  Страхован1е — 
это  снособъ  устранить  двономичесв1я  посл'Ьдств1я  неув'Ьренности. 

Съ  изв'Ьстной  точки  др1^н1я  можно  сказать,  что  случайности 
(сЬапсе)  не  существуетъ.  Все,  происходящее  въ  Щ%  подчиняется 
законамъ,  т.  е.  является  результатонъ  опред'Ьленныхъ  причинъ.  Если 
бы  мы  знали  въ  совершенств1^  всё  причины,  мы  могли  бы  предска* 
зать  съ  точностью  всякое  событ1е  и,  тавимъ  образомъ,  изб1№ать 
случайностей:  разъ  мы  знаемъ,  что  изв'Ьстное  явлен1е  должно  прои- 
зойти въ  данный  моментъ,  оно  для  насъ  уже  не  случайно.  Но  слово 
сЬапсе  можегь  быть  употребляемо  и  въ  н'Ьскольео  иномъ  смысле. 
Если  колода  вартъ  хорошо  перетасована,  то  имеются  вподн'Ь  равные 
шансы  (сЬапсе)  открыть  черную  или  красную  карту.  Шансъ  озна- 
чаетъ  зд1^сь  степень  в'Ьроятности  явлен1я.  Ч'Ьмъ  больше  явлен1й,  тЬыъ 
правильн1Ье  они  повторяются;  при  большихъ  числахъ  мы  мм'Ьбмъ 
даже  законъ  в1Ьроятности. 

Однако,  степень  неув'Ьренности  не  одно  и  то  же,  что  степень  ве- 
роятности. Правда,  когда  в'Ьроятность  равна  нулю  или  весьма  малой 
величин'^,  неув'Ьренность  тоже  равна  нулю  или  весьма  незначительна, 
а  шансы  или  отсутствуютъ  или  весьма  малы.  Но  пеув'Ьренность  воз- 
растаетъ  только  до  изв'Ьстнаго  пред1^ла.  При  равенств-Ь  шансовъ  не- 
ув-Ёренность  достигаетъ  своего  максимума;  зат'Бмъ  по  м1^р1^  увеличе- 
на шансовъ  она  уменьшается  и,  наконецъ,  совершенно  исчезаегь, 
когда  в1Броятность  событ1Я  становится  безконечно  великой.  Ув'Ьрен- 
ность  означаетъ  или  отсутств1е  В'Ьроятности  или  отсутств1е  нев1Ьро- 
ятности;  посл'Ь  достпжсн1я  границы  равенства  шансовъ,  В'Ьродтность 
увеличивается  по  м-Ьр*  уменьшенш  неуверенности. 
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Териинъ  «рискъ»  можетъ  быть  прим1^ненъ  или  въ  в'Ьродтности 
или  къ  неув1Ьренностн.  Мы  говорииъ,  что  данное  предпр1ят1е  соиря- 
жено  съ  гроиадныиъ  рясконъ,  когда  на  его  усп'Ьхъ  им'ктся  одинъ 
шавсъ  изъ  ста.  Въ  таиомъ  случа'Ь  в']^роятность  неудачи  громадна^ 
неув1Ьренвость  же  крайне  мала.  Но  въ  обыкновенной  эконоиичесвой 
д-Ьятельности  люди  р'Ьдко  берутся  за  д1^ло,  если  у  нихъ  н1^тъ,  по 
крайней  м'Ьр'Ёр  равныхъ  шансовъ  на  усп1Ёхъ,  а  обыкновенно  даже 
бол1&е,  ч1^нъ  равныхъ  шансовъ.  Другими  словами,  они  не  возьмутся 
за  д1^ло,  если  не  будутъ  знать,  что,  хотя  в'Ьроятность  убытковъ  и 
неув1^ренность  возрастаютъ  одновременно,  можно  все  же  предохранить 
себя  отъ  нихъ.  Иначе  говоря,  рискъ,  сопряженный  съ  экономической 
д^тельностью,  заключается  скор'Ье  въ  степени  неув'Ьренности,  ч'Ьмъ 
въ  степени  в'Ёроятности.  Поэтому^  стремлен1е  оградить  себя  отъ 
риска  возрастаетъ  вм1ЁсгЬ  со  степенью  неуверенности,  которая  уве- 
личивается по  м'Ьр'Ь  уменьшен1я  В'Ьроятности. 

Неув1^ренность  представляетъ  собою  очевидную  невыгоду,  и  вся- 
к1й  разумный  челов1Ькъ  стремится  устранить  ее  насколько  возможно. 
Это  достигается  тремя  способами:  изб'Ьжан1емъ,  предупрежден1емъ  и 
принят1емъ  риска  на  себя. 

1)  Въ  изв'Ьстныхъ  случаяхъ,  связанныхъ  съ  пом'Ьщен1емъ  капи- 
тала, можно  тбЫа^тъ  риска,  если  присоединить  къ  данной  эконо- 
мической сд'Ьлк'Ь  другую,  для  уравнов'6шен1я  первой.  Мы  уже  т1аемъ 
(§  155),  что  это  одна  изъ  функцШ  спекуляц'ш,  наприм1Ьръ,  при  про- 
даж^б  срочныхъ  траттъ  или  товаровъ  со  срочной  доставкой.  Число 
такихъ  спекулятивныхъ  сд'Ьлокъ,  однако,  сравнительно  незначи- 
тельно. 

2)  Можно  предупредить  рискъ  или  значительно  уменьшить  его 
степень.  Желая  оградить  свой  домъ  отъ  пожара,  мы  можемъ  С1('Ьлать 
€го  абсолютно  огнеупорнымъ.  Но  это  требуетъ  громадныхъ  расходовъ, 
иногда  непосильныхъ.  Если  у  насъ  н1тъ  никакой  другой  альтерна- 
тивы, мы  стараемся  придать  дому  возможно  ббльшую  прочность,  за- 
трачивая на  него  капиталъ  до  такого  пред1^ла,  при  которомъ  всяк1я 
дальн'Ьйш1я  затраты  уже  превышаютъ  собою,  по  нашему  мн'ёшю, 
потери,  сопряженный  съ  пожаромъ.  До  изв-Ёстнаго  пред'Ьла  затраты 
на  предупредительный  м']^ры  окупаются,  выше  этого  пред1Ьла  он'6  уже 
не  окупаются.  Въ  настоящее  время  предупрежден1е  всевозможныхъ 
бедств1й  обходится  обществу,  какъ  ц'Ьлому,  значительно  дороже, 
ч1&мъ  въ  старину;  въ  самомъ  д1Ьл'Ь,  подавляющее  количество  государ- 
ственныхъ  расходовъ  носитъ  въ  настоящее  время  характеръ  преду- 
предительный, а  не  исправительный.  Объясняется  это  нашимъ  уб^ж- 
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ден1емъ  въ  тоыъ,  что  расходы  по  содержан1ю  учрежден1й  обшествен- 
наго  здрав1я  крайне  незначитедьны  по  сравненИо  съ  затратами,  вы- 
зываемыми 8П11дем1ей,  и  что  стоимость  образоваШя  далеко  уступаетъ 
по  своимъ  разм'Брамъ  экономическимъ  и  политическимъ  потерямъ, 
связаннымъ  съ  народнымъ  нев'Ьжествомъ.  По  постановлешю  муници- 
палитетовъ  дома  могутъ  строиться  весьма  прочно  и  огнестойко,  но 
предупрежден!о  риска  окажется  выгоднымъ  лишь  тогда,  когда  оно 
не  переступаетъ  изв1^стнаго  пред-Бла.  Бром1^  того,  какъ  бы  ни  были 
велики  предосторожности,  существуютъ  н'Ькоторыя  б-Ьдств^,  протпвъ 
которыхъ  безсильна  всякая  челов'Ёческая  изобретательность.  Земле- 
трясение, молн1я,  наводяен1е,  буря  уничтожаютъ  собственность  точн 
такимъ  же  образомъ,  какъ  несчастные  случаи,  безработица  и  бол^Ьзн^ 
уничтожаютъ  личные  доходы.  Необходимо,  поэтому,  Н'Ьчто  большее, 
ч']^мъ  м^ры  предупреждев1я. 

3)  Мы  можемъ,  наконецъ,  взять  рискъ  на  себя,  но  уменьшить 
его  разм'Ьры,  соединивъ  нашъ  рискъ  сърискомъ  другихъ  людеб  и 
при  распред'16лен1и  потерь  считаться  съ  группой,  какъ  съ  ц^ымъ. 
Иначе  говоря,  мы  страхуемъ  себя  огь  риска;  отсюда  и  назван1е  ме- 
тода страхован1я. 


217.  Возникновеше  и  развит1е  страхован1я. 

Въ  важн1^0шихъ  своихъ  проявлев1яхъ  страхован1е  есть  явлен1е 
нов1^йшаго  временя  и  представляетъ  собою  результатъ  промышлен- 
наго  капитализма.  Оно  вызывается  не  гБмъ  обстоятельствомъ,  что 
въ  настоящее  время  люди  боятся  риска  больше,  ч'Ьмъ  раньше,  а 
тЪмъ,  что  самый  рискъ  увеличился  теперь  до  чрезвычайныхъ  разм^- 
ровъ.  На  первый  взглядъ  кажется  совершенно  непонятнымъ,  какимъ 
образомъ  современная  цивилизац1я,  предполагающая  разумъ  и  пред- 
вид'Ёп1е,  влечетъ  за  собою  возрастан1е  риска.  Но  ошибочно  было  бы 
также  утверждать,  что  зкономическШ  прогрессъ  связанъ  съ  умень- 
шен1емъ  риска.  Прогрессъ  и  увеличен1е  риска  совм'Ьстимы  другъ 
съ  другомъ.  Неуверенность  следуетъ,  разумеется,  устранять;  но 
если  сбережев1е  стоимости,  обусловливаемое  новымъ  изобрете- 
н1емъ  или  новымъ  экономическимъ  процессомъ,  превышаетъ  рискъ, 
связанный  съ  увеличен1емъ  неуверенности,  то  общество  нмеетъ 
право  ввести  у  себя  эти  новые  методы.  Такъ,  напримеръ,  поездъ- 
экспрессъ  связанъ  съ  бдльшимъ  рискомъ,  чемъ  обыкновенный 
поездъ,   но   введен1е  его   есть  все  же  признакъ   прогресса.  Лишь 
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тогда,  когда  пусБаютъ  по']^здъ,  проходящШ  разстоян1е  отъ  Нью- 
1орка  до  Чикаго  въ  восемнадцать  часовъ,  возникаетъ  вопросъ, 
не  превышаеть  ли  рискъ  выгоды.  Но  до  этого  пред1Ьла,  во  всякоиъ 
случае,  скорый  по^здъ  представляетъ  собою  прямую  или  косвенную 
ЭЕОномическую  выгоду.  Отсюда  видно,  что  увеличен1е  риска  въ  наше 
время  неразрывно  связано  съ  новыми  изобр1Ьтен1ямн  и  лучшей  ути- 
лизац1ей  силъ  природы.  Рисвъ  и  прогрессъ  растутъ  вм'ЬстЪ.  Совре- 
менная жизнь  отличается  быстрымъ  поступательнымъ  темпомъ;  кон- 
вуренд1я  и  фабричная  система  создаютъ  неув1Ьренность,  тогда  какъ 
средневековое  ремесло  съ  его  работой  на  заказъ  отличалось  медлен- 
нынъ  темпомъ  и  большей  обезпеченностью.  Рискъ  и  устранен1б  его 
путеиъ  страхован1я  были  призваны  къ  жизни  только  иидустр1аль- 
нымъ  капитализмомъ. 

Страхован1е  возникло  изъ  трехъ  различныхъ  источниковъ:  перво- 
бытной взаимопомощи,  бодмерейныхъ  займовъ  въ  классической  древ- 
ности и  среднев1^ковыхъ  рентныхъ  платежей  (геп(;  сЬаг^ез). 

1)  Почти  во  всЁхъ  первобытныхъ  обществахъ  практикуются  т'б 
или  иные  методы  коллективной  отв1Ьтственности.  Такъ,  въ  древнихъ 
тевтонскихъ  гильд1яхъ  мы  находимъ  взаимную  отв1^тственность  въ 
случае  уб1йства,  пожара,  кражи  или  пропажи  скота.  Въ  среднев'Ёко- 
выхъ  цехахъ  принципъ  коллективной  гарант1и  пользовался  почти 
всеобщимъ  признан1емъ.  Съ  изв'ёстной  точки  зр'Ьн1я  можно  сказать, 
что  тотъ  же  принципъ  лежитъ  въ  основ'ё  современныхъ  обществъ 
взаимнаго  страхован1я.  Но  было  бы  рискованно  пытаться  устанавли- 
вать прямую  связь  между  этими  первобытными  группами  и  совре- 
менными промышленными  обществами  страхован1я. 

2)  Первая  длительная  форма  страхован1я,  существован1е  которой 
установлено  съ  несомн'Ённостью,  им^ла  мШо  въ  той  области,  гд'Ь 
капиталъ  прим'бнялся  въ  широкомъ  масштаб'^,— въ  области  морской 
торговли.  Страхован1е  въ  древн1е  и  средн1е  в'Ька  возникло  одновре- 
менно съ  возникновен1емъ  торговаго  капитала.  Морское  страхован1е 
въ  средн1е  в'Ёка  возникло  изъ  древней  системы  бодмерейныхъ  зай- 
мовъ, изв16стныхъ  въ  классическомъ  м1р'Ь  подъ  назван1емъ  Гоепиз 
паи1;1сит  или  ресип1а  1^а^ес1^^^а.  Если  влад*лвцъ  судна  нуждался  въ 
деньгахъ,  онъ  могъ  занять  ихъ  съ  обязательствомъ  вернуть  ихъ  съ 
процентами,  при  услов1и,  что  судно  не  погибнетъ  и  не  попадетъ  въ 
руки  непр1ятеля  или  морскихъ  разбойниковъ.  Въ  изв1Ьстномъ  смысл'Ь 
бодмерейный  контрактъ,  т.  е.  договоръ  о  займ*!^  денегъ  подъ  закладъ 
судна,  является,  поэтому,  зародышевой  формой  страхован1я,  съ  той 
лишь  особенностью,  что  страховыя  деньги  уплачивались  впередъ  и 

Зеяигманъ.  34 
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страхован1е  было  связано  съ  зайиоиъ.  На  а^Ъ  главную  роль  игралъ 
заеиъ,  а  не  страхован1б.  Когда  въ  втальянскихъ  городахъ  въ  XIII  и 
XIV  стол1^т1яхъ  была  введена  новая  фориа  договора,  при  которой 
уплата  д'Ьлалась  не  до,  а  посл^  гибели  судна,  элеиентъ  займа  исчезъ,> 
и  договоръ  пр1обр1^лъ  д1^йствительный  харавтеръ  страхован1я.  Лицо, 
бравшее  на  себя  рискъ,  называлось  страховщикоиъ  (апс[епкгп1ег  о[ 
Ше  пзк).  Въ  Англ1и  страховщики  суденъ  встр1^чались  обыкновенно 
въ  вофейняхъ;  въ  вонц1^  ХУП  в-Ёва  одна  изъ  этихъ  кофеенъ  нахо- 
дилась въ  дои'Ё  Эдуарда  Ллойда;  она  привлекала  съ  себ1^  все  больше 
и  больше  страховщиковъ,  и  въ  середин'Ё  ближайшаго  стол1&т1я  веб 
страховыя  сд'Ьлки  для  гарантирован1я  иорекихъ  грузовъ  совершались 
въ  дои*!^  «Ллойда>. 

3)  ТретШ  источникъ  совреиеннаго  страхован1я  можно  просл'Ьдить 
въ  связи  сь  развит1емъ  страхован1я  жизни.  Правда,  сграхован1е  отъ 
несчастныхъ  случаевъ  на  мор16  также  превратилось  черезъ  н1^которое 
время  въ  н'Ьчто  аналогичное  страхован1ю  жизни,  такъ  какъ  посте- 
пенно вошло  въ  обычай,  чтобы  страховщикъ  гарантировалъ  не  тольео 
цЪлость  корабля  и  грузовъ,  но  и  жизнь  пассажировъ.  Но  несомн'Ьнно 
большую  роль,  въ  качеств'Ё  первоисточника  страхован1я  жизни,  сы- 
грала средневековая  система  рентныхъ  платежей  (геп^  сЬаг^ев).  Эта 
система  практиковалась  съ  той  ц1^лью,  чтобы  изб'бжать  суровости 
законовъ  о  ростовщичеств'Ё.  ЖелающШ  сд1Ьлать  заемъ  передавалъ 
кредитору  на  изв'Ьстный  срокъ  свою  землю,  при  чемъ  кредиторъ 
пользовался  плодами  земли,  вм1^сто  процентовъ,  запрещенныхъ  зако- 
номъ.  Постепенно,  однако,  вм'ёсто  передачи  пользован1я  землей  уста- 
новилось обязательство  уплачивать  изв'Ьстную  сумму,  называвшуюся 
рентнымъ  платежомъ  (геа<;  сЬаг^е),  такъ  какъ  годовая  плата  взима- 
лась съ  ренты  или  продувтовъ  земли.  Эта  плата  взималась  пожиз- 
ненно или  въ  точен! е  изв1^стнаго  срока.  Впоследств1и  пожизненный 
годовой  доходъ  получилъ  распространен1е  даже  и  въ  церкви,  при 
посредстве  8ос1е1;а8  засг!  оШсЦ. 

Съ  течен1емъ  времени,  однако,  спекулятивный  элеиентъ  разви- 
вался все  более  и  более.  Указанная  сделка  получила  весьма  широ- 
кое распространен!^  Технически  она  была  не  займомъ,  а  передачей 
земли.  Она  давала  крупный  доходъ— отъ  8  до  127о  на  вложенный 
капиталъ.  Но  что  важнее  всего  —  эта  сделка  обыкновенно  сопрово- 
ждалась услов1емъ,  согласно  которому  капиталъ  уплачивался  лишь 
въ  томъ  случае,  если  должникъ  умиралъ  раньше  кредитора.  Съ  те- 
чен1емъ  времени  уплата  капитальной  суммы  была  отменена,  не  пре- 
м1я  уплачивалась  ежегодно,  а  капиталъ  передавался  только  въ  слу- 
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чаЪ  смерти  плательщика  преиШ.  Тавимъ  образомъ,  система  рентныхъ 
платежей  фактичесЕи  превратилась  въ  систему  страхован1я.  Другимъ 
всточнивомъ  современнаго  страхован1я  являются  средневековые  вы- 
купы и  платежи  для  накоплен1я  приданаго.  Въ  первомъ  случа-Ь  упла* 
чивалась  иэв1^стная  сумма,  которая  служила  гарант1ей  отъ  разбоевъ 
и  грабежей.  Во  второмъ  случа'Ё  церковь  делала  заемъ  у  частнаго 
лица  въ  вид'Ь  безпроцентныхъ  ежегодныхъ  платежей,  съ  обязатель- 
ствомъ  уплатить  вапиталъ  этому  лицу  при  выход1Ь  его  дочери  за^ 
ыуакъ.  Въ  серединФ  семнадцатаго  стол'ёт1я  итальянецъ  Тонги  ввелъ 
принципъ  права  на  преемничество  (зш:у1уог8111р),  —  принципъ,  кото- 
рый сохранился  и  донын'Ь  и  носить  имя  его  родоначальника. 

Изъ  этихъ  слабыхъ  зачатковъ  и  развилась  современная  система 
страхован1я.  Важн1^йш1я  формы  ея— морское  страхован1е,  страхован1е 
жизни  и  страхован1е  отъ  огня.  Иорсвое  сграхован1е  мало  изм'Ьнилось 
по  своему  характеру  въ  течен1е  н1^сколькихъ  столЪтШ.  Наоборотъ, 
страхован1е  жизни  могло  развиться  въ  крупномъ  масштабе  лишь 
тогда,  когда  были  прочно  установлены  научные  принципы,  лежащ1е 
въ  его  основ'Ь. 

Въ  каждомъ  страхован1и  общая  прем)я  составляется  изъ  двухъ 
частей — изъ  такъ-называемаго  резерва  (1оа(11п§:)  и  собственно-пре- 
м1и,  или  суммы,  которая  математически  необходима  для  создан1я 
фонда,  достаточнаго  для  уплаты  по  полисамъ.  Резервомъ  называется 
сумма,  уплачиваемая  сверхъ  собственно  -  прем1и  и  идущая  на  покры- 
т1в  иадержекъ  и  случайныхъ  тратъ,  наприм'Ьръ,  въ  случа*  потери 
вложенныхъ  фондовъ  или  невозможности  получить  предположенный 
процентъ.  Важнейшую  роль  играетъ,  конечно,  собственно-прем1я.  Въ 
страхован1и  жизни  разм'Ьръ  этой  прем1и  опред'Ьляется  теор1ей  в1^роят- 
ноети,  статистическими  данными  о  продолжительности  жизни  и  вы- 
сотой процента.  Такъ-называемыя  таблицы  смертности  показываютъ, 
какой  процентъ  людей  доживаетъ  до  изв'Ьстнаго  возраста  и  какой 
ороцентъ  умираетъ.  Невозможно  предсказать,  въ  какомъ  году  умретъ 
то  или  иное  лицо,  но  вполн'6  возможно  опред'Ёлить  съ  приблизитель- 
ной точностью,  какой  процентъ  людей  умираетъ  въ  каждомъ  данномъ 
возрасти.  Пользуясь  этими  таблицами  смертности,  можно  установить, 
нутемъ  простыхъ  математическихъ  исчислен1й,  величину  прем1и,  под- 
лежащей взиман1ю  въ  каждый  данный  возрастъ  д.1Я  создан1я  фонда, 
который  будетъ  накопляться  до  опред'Ьленнаго  предала  по  опред'Ё- 
ленной  процентной  норм'Ь.  Первая  попытка  прим1^нен1я  математиче- 
скаго  метода  къ  опред'Ьлен1ю  страховой  прем1и  была  предпринята  въ 
1671    г.    Жаномъ   До  Виттъ,   великимъ  пенс1онар1емъ   Голланд{и  и 
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Западной  Фрисланд1и.  Первая  приблизительно  в1^рпая  таблица  сиерт- 
ности  была  составлена  д-ромъ  Эдмондомъ  Галлеемъ  въ  1693  г.  По 
м1^р1^  увеличена  точности  этихъ  таблицъ,  страхован1е  жизни  превра> 
щалось  въ  настоящее  коммерческое  предпр1ят1е.  Первымъ  предпр1я- 
т1емъ,  построенныиъ  на  истинно  научной  основ'Ь^  было  общества 
Эквитебль,  учрежденное  въ  Лондоя*!^  въ  1762  г.  Въ  Америк1Ь  пер- 
вымъ такимъ  обществомъ  была  Цью-1оркская  Бомпан1я  страховав1я 
жизни,  учрежденная  въ  1880  г. 

Первымъ  государствомъ  по  разм1^рамъ  морского  страхован1я  все 
еще  остается  Англ!я.  Напротнвъ  того,  страхован1е  жизни  получила 
наибольшее  развит!е  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  гд1Б  перем1Бнчивость^ 
необезпеченность  и  ростъ  современной  промышленной  жизни  достигли 
необычайныхъ  разм'Ьровъ.  Въ  1905  г.  четыре  американск1я  вомпа- 
н1и — Вквитебль,  Общество  взаимнаго  страхован1Я  жизни,  Нью--1орБ- 
сков  Общество  страхован1я  жизни  и  С'Ьввро-Западное  Общество  взаим- 
наго страхован1я  жизни— д1Уали  отъ  ^1^  до  74  страховыхъ  операц1й, 
совершаемыхъ  во  всемъ  м1р'6,   вакъ  видно  изъ  сл'Ьдующихъ  цифръ: 

Четыре  американсв1я  вомпан1и  .   .   .    5.680.316Л47  дол. 
Остальнын  компан1и  во  всемъ  м1р1^  .  13.862.232.600    » 


Итого  ....  19.542.548.747     1> 


Страхован1е  встречается  всюду,  гд^  им^^тся  необезпеченность. 
Бром'Ь  страхован1я  жизни,  отъ  огня  и  морского  страхован1я,  въ  по- 
сл1^днеб  время  развилось  страхован1е  скота,  отъ  града,  бури  и  ура- 
гана  (впервые  въ  Америк-Ь  въ  1861  г.),  страхован1е  отъ  риска,  со- 
пряженнаго  съ  порчей  водопроводовъ,  страхован1е  паровыхъ  вотдовъ, 
страхован1е  отъ  взлома,  страхован1е  хлЪба  въ  элеваторахъ,  страхо- 
ван1е  автомобилей,  страхован1е  кредитныхъ  сд1^локъ,  страхован1б  отъ 
риска  со  стороны  нечестныхъ  должностныхъ  лицъ,  страховац1е  отъ 
несчастныхъ  случаевъ,  бол'бзни,  старости,  безработицы  и  страхован1е 
отъ  потери  ренты.  Встр1&чаются  даже  так1е  прим'Ёры  страхован1я, 
какъ  страхован1е  машинъ  (отъ  убытковъ,  вызываемыхъ  невниматель- 
нымъ  уходомъ  за  ними  со  стороны  рабочихъ),  страхован1е  отъ  ста- 
чекъ,  страхован1е  отъ  неурожайности,  страхован1е  отъ  риска,  связан- 
наго  съ  различными  видами  спорта,  и  страхован1е  голоса  прииадоны. 
Въ  Росс1и  существуетъ  вомпан1я,  страхующая  отъ  экономическихъ 
убытковъ,  обусловливаемыхъ  политическими  пресл'&дован1ями,  а  въ 
Англ1и  и  Америк'Ь  одно  время  говорили  даже  о  страховаи1и  отъ  раз- 
вода и  отъ  двойни. 


—  533    — 

218.  Теор1я  страхован1Я. 

Сущность  страхован1я  завлючается  въ  уменьшбн1и  риска,  связан- 
наго  съ  неуверенностью.  Страхован1е  производительно,  т.  е.  влечетъ 
^а  собою  ростъ  богатства^  ибо  уиеньшаетъ  общественную  стоимость 
рисиа. 

Не  сл'Ьдуетъ  см'Ьшивать  потерн,  вызываемыя  неув1^рекностью,  и 
потери,  обусловливаемый  самими  явлен1ями.  Изв'Ьстныя  явлен1я,  на- 
прим'Ьръ,  смерть,  огонь,  буря,  неотвратимы*  Въ  н'Ьвоторыхъ  сдучаяхъ 
вероятность  явлен1я  или  размеры  потери  могутъ  быть  нЪскольбо 
уменьшены  при  помощи  предупредительныхъ  м1ръ.  Хорошо  органи- 
зованная П0ЛИЦ1Я  можетъ  уменьшить  воровство;  хорошо  поставленное 
пожарное  дело  и  рац1ональный  строительный  уставъ  могутъ  умень- 
шить потери  отъ  пожаровъ;  тщательно  составленные  фабричные  за- 
коны уменьшаютъ  количество  несчастныхъ  случаевъ.  Но  во  всехъ 
этихъ  случаяхъ  мы  имеемъ  дело  съ  предупредительными  мерами,  а 
не  со  страхован1емъ.  Страхован1е  считается  съ  явлен1емъ,  какъ  фак- 
томъ;  оно  ничего  не  делаетъ  для  предотвращен1я  самого  явлен1я- 
Потери  отъ  несчастнаго  случая  остаются  те  же,  имеется  ли  страхо* 
ван1е,  или  же  оно  отсутствуетъ;  при  пожаре  домъ  сгораетъ  и  коли- 
чество богатства  уменьшается. 

Но  въ  каждомт»  такомъ  случае  есть  еще  и  добавочная  потеря, 
обусловливаемая  не  самимъ  явлен1еиъ,  а  его  неизвестностью.  Это 
легче  всего  заметить  на  примере  помещен1я  капиталовъ.  СреднШ 
человекъ  не  согласится  взять  на  себя  рискъ  безъ  известнаго  возна- 
гражден1я.  Правда,  рискъ,  который  берегь  на  себя  предприниматель, 
«сть  одинъ  изъ  элементовъ  его  иредпр1ят1я,  такъ  какъ  онъ  надеется 
получить  въ  конце  концовъ  прибыль,  достаточную  для  покрыт1я  воз- 
можныхъ  непосредственныхъ  убытковъ.  Но  когда  капиталистъ  даетъ 
кому-либо  деньги  взаймы,  при  чемъ  заемъ  связанъ  съ  некоторымъ 
рисвомъ,  онъ  обыкновенно  повышаетъ  на  соответственную  величину 
разнеръ  процента.  Повышен1е  процента  увеличиваетъ  издержки  долж- 
вика.  Если  рискъ  не  связанъ  съ  определеннымъ  лицомъ,  а  присущъ 
всеиъ  сделкамъ  даннаго  рода,  и  если  должникъ  затрачиваетъ  заем- 
ный капиталъ  на  производительный  цели,  повышен1е  процента  уве- 
личиваетъ стоимость  продукта  и  прибавляется  къ  цене,  уплачивае- 
мой въ  конечноиъ  счете  потребителемъ.  Другими  словами,  если  бы 
была  возможность  устранить  элементъ  неизвестности,  цена  товара 
понизилась  бы  и  соответственная  разница  въ  цене  пошла   бы   на 


пользу  всего  общества,  вакъ  ц1Ьлаго.  То,  что  мы  говорили  о  пои1^- 
1цен1и  капитала,  в'Ьрно  и  по  отношен1ю  къ  употреблен1ю  всякаго 
другого  производительнаго  фактора.  Бо  всякой  экономической  деятель- 
ности —  идетъ  ли  р*чь  о  прим*нен1и  труда,  употрвблвн1и  капитала 
или  объ  утилизац1и  другой  формы  богатства— неизвестность  влечетъ 
за  собою  низшую  степень  производительности  или  уменьшение  излишка 
полезности,  который  получился  бы  при  устранен1и  или  ослаблен1и  не- 
известности. Страхован1е  уменьшаетъ  неизвестность  до  минимума  д 
поэтому  производительно,   такъ  какъ  увеличиваетъ  общее  богатство. 

Подобно  транспорту,  страхован1е  относится  къ  области  обмена 
богатства,  хотя  и  самъ  обменъ,  какъ  мы  знаемъ,  есть  родъ  произ- 
водства. Улучшен1е  транспорта  уменьшаетъ  издержки,  необходимый 
для  того,-  чтобы  товаръ,  находящШся  въ  данномъ  месте,  пр1обрелъ 
ббльшую  ценность  въ  другомъ  месте;  усовершенствован1е  страхова- 
н1я  уменьшаетъ  издержки,  благодаря  которымъ  неизвестность  буду- 
щаго  превращается  въ  более  ценную  известность  настоящаго.  Транс- 
портъ  преодолеваетъ  невыгоды,  связанный  съ  пространствомъ; 
страхован1е  преодолеваетъ  невыгоды,  обусловливаемый  временемъ. 
Траиспортъ  производителенъ,  такъ  какъ  увеличиваетъ  полезности 
места;  страхован1е  производительно,  такъ  какъ  увеличиваетъ  полез- 
ности времени. 

Насъ  могутъ,  однако,  спросить,  какимъ  же  образомъ  страхован1е 
уменьшаетъ  неизвестность  до  минимума.  Путеиъ  комбинирования 
риска,  ответимъ  мы,  и  применеШя  закона  вероятности.  Имея,  на- 
примеръ,  точную  статистику  пожаровъ  въ  течен1е  ряда  летъ  и  беря 
отношен1е  числа  пожаровъ  къ  числу  домовъ  за  этотъ  пер1одъ,  мы 
лолучаемъ  среднее.  Если  бы  цифры  за  какой  либо  годъ  .точно  соот- 
ветствовали этой  средней,  число  пожаровъ  было  бы  известно,  и  един- 
ственная неизвестность  заключалась  бы  въ  томъ,  какой  именно  домъ 
долженъ  подвергнуться  пожару.  Въ  действительности,  однако,  цифры 
пожаровъ  постоянно  отклоняются  отъ  средней  въ  ту  или  другую 
сторону.  Согласно  известному  закону,  степень  вероятнаго  отклонен1я 
изменяется  пропорцЮнально  корню  квадратному  изъ  числа  случаевъ. 
Если  число  домовъ  увеличивается  въ  сто  разъ,  вероятное  отклонен1е 
отъ  средней  величины  потери  увеличится  лишь  въ  десять  разъ.  Та- 
кимъ  образомъ,  чемъ  больше  число  случаеьъ,  темъ  меньше  неизвест- 
ность относительно  размера  потерь,  причиняемыхъ  всей  группе.  Стра- 
хован1е  комбинируетъ  отдельные  случаи  риска  въ  одно  целое  и  этямъ 
ч^мымъ  уменьшаетъ  элементъ  неизвестности.  Рискъ  группы  менее, 
чемъ  сумма  риска  индивидовъ,  составляющихъ  эту  группу. 
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Очевидно,  отд'^льное  лицо  не  въ  состоянШ  застраховать  себя,  такъ 
вавъ  страховой  фондъ,  который  необходимо  было  бы  еиу  накопить, 
далеко  превышалъ  бы  его  доходы.  Богатая  коипан1я,  наприм'1^ръ, 
пароходное  общество,  ин'Ьющее  сотни  судовъ,  можетъ  ввести  у  себя 
и  самострахован1е;  но  выгода,  связанная  сь  передачей  страхован1я 
въ  в1&д1Ьн1е  особой  конпан1и,  настолько  очевидно,  что  саиострахован1е 
встр1^чается  крайне  р'Ьдко.  Громадное  преимущество  страховой  коипа- 
н1и  заключается  не  только  въ  тоиъ,  что  рискъ  комбинируется,  но  и 
въ  ТОНЬ,  что  рискъ  переносится  на  особый  классъ  людей,  могущихъ 
спехиально  изучить  проблему  страхован1я  и  уменьшить  его  издержки 
путемъ  болЪе  точнаго  исчислен1я  степени  неизв'Ьстности.  Характеръ 
страхового  предпр1ят1я,  т.  е.  является  ли  оно  акц1онерной  комиан1ей  или 
обществомъ  взаимнаго  страхован1я,  играетъ  роль  лишь  постольку,  по- 
скольку имъ  обусловливается  способъ  распредЪлен1Я  прибыли;  но  какъ 
въ  томъу  такъ  и  въ  другомъ  случа'Ь  веден1е  страхового  д&га  нахо- 
дится въ  рукахъ  опытныхъ  спец1алистовъ.  Ч'Ьмъ  опытнее  страховыя 
компан1и  и  ч1^мъ  ваучн1№  прим1&няемые  ими  методы,  т'&мъ  ближе 
соотвФтств1е  между  ожидаемой  и  д'бйствительной  потерей,  тЬмъ  меньше 
необходимый  страховой  фондъ,  тЪчъ  ниже  страховая  премШ  и  т1^мъ 
значительн1^е  выгоды,  выпадающ1я  на  долю  всего  общества.  Хорошо 
поставленное  страхован1е  прямо  противоположно  нгр'Ь.  Когда  мы 
пр1обр1^таемъ  страховой  полисъ,  мы  освобождаемъ  себя  отъ  неидв1^ст- 
ности  и  переносимъ  рискъ  на  другое  лицо,  бол'Ье  компетентное  и 
сведущее;  когда  же  мы  бьемся  въ  закладъ,  мы  связываемъ  неизв'Ьст- 
ность  съ  обоими  лицами.  Страхован1е  —  это  передача  и  уменьшен1е 
риска;  игра— создан1е  и  увеличен1е  риска* 


219.  Методы  и  регулирован1е  страхован1Я. 

Первая  функц1я  страхового  общества  это— уменьшен1е  неизвест- 
ности. Но  страховыя  компан1и,  въ  качеств'!^  промышленныхъ  пред- 
пр1ятШ,  стремятся  расширить  свои  прибыли  и  другими  путями. 

1)  Иногда  страховыя  общества  соединяютъ  страхован1е  съ  д-Ьятель- 
ностью  по  предупрежден1ю.  Строго  говоря,  страховая  прем1я  есть  плата, 
уплачиваемая  компан1и  за  рискъ,  который  она  беретъ  на  себя.  Но 
компан1и  страховаШя  отъ  огня  часто  поддерживаютъ  пожарный  обще- 
ства я  вводить  рядъ  другихъ  предупредительныхъ  м'бръ;  затрачи- 
ваемый на  это  суммы  включаются  въ  такъ-называемую  прем1ю.  Но 
какъ  мы  уже  видели,  такая  д'Ьятельность  не  есть  страхован1е:   она 
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стремится  уменьшить  потери,  вызываеиыя  песчастныиъ  случаеиъ.  а 
не  неизвестность  этихъ  случаевъ.  Равнымъ  образоиъ  н'Ёкоторыя  обще- 
ства страхования  отъ  огня  уменьшаютъ  преи1ю,  если  кл1ентъ  обязуется 
принять  изв'Ёстныя  предупредительныя  иЪры,  наприи^ръ,  улучшить 
качество  построевъ^  завести  у  себя  пожарный  трубы  и  т.  п.  Но  и 
зд'Ьсь  мы  опять-таЕд  ии'Ьемъ  д'Ьло  съ  нрвдупрежден1емъ,  а  не  стра- 
хован1емъ. 

2)  Общества  страхован1я  жизни  д1Ьдаютъ  крупный  Д'&ла  не  только 
въ  области  страхован1Яу  но  и  въ  качеств1&  посредниковъ  въ  д^'Ь  по- 
И'&щен1я  капиталовъ.  Этимъ  объясняется  крайнее  разнообразие  выда* 
ваемыхъ  ими  полисовъ.  Обыкновенная  форма  — это  полисъ  съ  годо- 
вымъ  дивидендоиъ.  При  уплат1^  прем1и  за  второй  годъ  полагается 
дивндендъ  по  полису.  Этотъ  дивидендъ  ножетъ  принять  самыя  раз- 
нообразный формы.  Иногда  прем1я  остается  безъ  изм'Ьнен1Яу  а  диви- 
дондъ  прибавляется  къ  страховой  сумм'Ь;  или  же  страховая  сумма 
остается  безъ  изм'Ьнен1я,  а  уменьшается  прем1я  на  величину  дмвн- 
денда.  Съ  каждымъ  годомъ  этотъ  дивидендъ  возрастаетъ,  и  по  иете- 
чсн1и  н'Ёсколькихъ  л^тъ  полисъ  пр1обр1^таетъ  «наличную  ценность», 
т.  е.  равную  сумм'Ь,  которую  компан1я  уплачиваетъ  влад'бльцу  полиса 
по  предъявлен1ю.  Вм'Ьсто  полиса  съ  ежегодно  выдаваемымъ  дивиден- 
домъ  (апппа!  (11у1с1еп(1  роИсу)  иногда  предпочитаютъ  полисъ  съ  раз- 
срочиваемыми  дивидендами,  уплачиваемыми  по  истеченШ  извФстнаго 
числа  л1^тъ.  Въ-третьихъ,  бываютъ  полисы  безъ  всякихъ  дивиден- 
довъ  (поп-рагислраип^:  роНсу):  при  этомъ,  въ  виду  отказа  отъ  по- 
лучен1а  дивидсндовъ,  норма  страхового  процента  понижается.  Дал^, 
полисъ  можстъ  быть  пожизненный,  плата  по  которому  производмтеа 
лишь  по  смерти  его  влад'Ьльца,  или  срочный,  по  которому  страховал 
сумма  уплачивается  по  истечен1и  опред'Бленнаго  количества  лЪтъ. 
Полисы  посл'Ёдняго  рода,  подобно  другимъ  полисамъ,  могутъ  давать 
годовые  дивиденды  или  же  дивиденды  отсрочиваемые.  Наконецъ,  бы- 
ваютъ  и  так1е  полисы,  при  которыхъ  ирем1я  уплачивается  не  въ  те- 
чен1е  всей  жизни,  а  лишь  въ  продолжен1е  опредйкеннаго  количества 
л1^тъ,  посл'Ь  чего  полисъ  считается  «погашеннымъ»  и  остается  1а 
в(а1и  дио  до  смерти  влад'Ёльца.  Кром'Ь  того,  бываютъ  различный 
комбинац1и  указанныхъ  выше  видовъ  полисовъ. 

Страховое  д'Ьло,  въ  которомъ  накопляемые  излишки  достмгають 
огромныхъ  разм'Бровъ,  особенно  нуждается  въ  согласованШ  его  съ 
интересами  общества.  Мы  уже  ознакомились  съ  законодательнымъ 
регулирован1емъ  д1Ьятельности  банковъ  для  гарвнтирован1я  сохран- 
ности резервныхъ  капиталовъ.    Бъ   страховомъ  д%л1Ь,  являющемся 
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преще  всего  однииъ  изъ  способовъ  накоплен1я  фондовъ,  облегчаю- 
щихъ  существован1с  громадной  массы  лицъ  въ  вритичесБ1я  для  нихъ 
минуты  жизни,  необходимость  завонодательнаго  регулирован1я  еще 
бол'Ье  очевидна.  Почти  вс^  америвансв1е  штаты  им1^ютъ  особые  за- 
коны и  спец1а4ьные  департаменты,  на  которые  возложенъ  контроль 
за  д1^ятельностью  страховыхъ  обществъ. 

Недавн1е  скандалы,  обнаруживш1еся  въ  области  финансоваго  ру- 
ководства главн'^йшихъ  страховыхъ  компан1й  въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ,  выдвинули  необходимость  бол'Ье  тщатсльнаго  законодательства 
и  Д'Ёйствительнаго  надзора,  дабы  обезпечить  отв'Ьтственность  и 
гарантировать  состоятельность  коипан1й.  Въ  н1^которыхъ  государ- 
ствахъ,  наприм']^ръ,  въ  Австрал1И,  общество  относится  настолько  вни- 
мательно къ  интересамъ  влад'бльцевъ  полисовъ,  что  правительство 
взяло  на  себя  даже  ведете  страхового  д'Ьла,  по  крайней  м'Ёр1^,  въ 
н'Ёкоторой  его  части.  Бавъ  ни  радикальна  подобная  м1^ра,  не  подле- 
жить  никакому  сомн(н1ю,  что  д'&ло,  переплетающееся  со  всеми  кор- 
нями современной  экономической  жизни,  требуетъ  самаго  вниматель- 
наго  къ  себ'Ь  отношен1я  и  д'Ьйствительнаго  надзора  со  стороны  го- 
сударства. 


ЧАСТЬ    1У. 
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221.  Соц1ализмъ. 

Отъ  государства  требуютъ  обыЕновенно  повровительства  и  служев1я 
эЕоноиичесЕимъ  интересаиъ  общества.  Неудивительно,  поэтому,  если 
государство^  оказываетъ  большее  или  меньшее  вл1ян1е  на  радвит1е 
богатства.  Но  хотя  государство  и  принимало  постоянное  участ1е  въ 
экономической  жизни,  всегда  существовали  двЪ  противоположныя 
теор1и,  на  практике  не  осуществлявш1яся  цЪаикомъ,  но  выдвигав- 
ш1яся  кавъ  идеалъ^  въ  которому  должны  быть  направлены  челов'Ь- 
чесБ1я  усил!я. 

Съ  одной  стороны,  передъ  нами  приверженцы  теор1и  Ьхввег- 
&1ге. 

Они  стремятся  сузить  фунвцш  государства  возможно  болфе  тЬс- 
ныии  пределами.  ЛогичесвШ  выводъ  изъ  этой  теор1и — анарх1я  или 
отсутств1е  всякаго  правительства.  Ибо,  если  даже  принять  «полицей- 
скую теор1Ю»  государства,  согласно  воторой  исвлючительной  задачей 
правительства  является  защита  свободы  и  собственности,  то  очевидно, 
какъ  это  уже  было  указано  нами  въ  XI  гл.,  что  подобная  защита 
предполагаетъ  некоторое  ограничен1е  свободы.  Поэтому,  для  того, 
чтобы  совершенно  уничтожить  всяк1я  огран1Гчен1я  и  вм'Ьшательство, 
необходимо  уничтожить  правительство,  отъ  котораго  исходить  эти 
ограничена.  Признавая  нелогичной  деятельность  анархиста,  приб1^- 
гающаго  къ  насилИо  во  имя  уничтожен1я  всякаго  принуждбн1я,  мы 
въ  то  же  время  должны  признать,  что  анархисты-теоретики,  на- 
прЕи1^ръ,  Толстой  и  Еропотвинъ  въ  Росс1и,  Прудонъ  и  Реклю  во 
Франц1И|  Уорренъ  и  Текеръ  въ  А'Аюрик'Ьу  остаются  в1^рны  своимъ 
основнымъ  предпосылвамъ.  Если  допустить,  что  правительство  ни  въ 
коеиъ  случаев  не  должно  вм'бшиваться  въ  экономическую  жизнь  ин- 
дивида, то  надо  будетъ  признать,  что  единственно  в']^рный  путь  къ 
этой  желанной  ц'Ьли — уничтожен1е  всякой  правительственной  власти. 

На  лротивоположноиъ  полюсе  стоятъ  т'Ь,  которые  видятъ  корень 
вс1^хъ  эвономическихъ  золъ  въ  частной  собственности.  ЗдЪсь  точно 
также  логическимъ  выводомъ  является  коммунизиъ,  полная  передача 
индивидуальныхъ  правъ  собственности  въ  руки  группы,  общества. 
Еоммунизмъ,  однако,  настолько  противор'Ьчитъ  основнымъ  свойствамъ 
челов-Ьческой  природы,  что  онъ  не  могъ  не  остаться  однимъ  лишь 
благимъ  пожелан1емъ.  ВсЬ  коммунистическ1е  эксперименты  оказались 
бол'Ье  или  ыеккь  недолгов1^чными.   Не   столь   прямолинейнымъ,  но 
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ПОЧТИ  СТОЛЬ  же  идеальныыъ  является  соц{ализмъ,  допусЕающШ  ча- 
стную собственность  въ  области  потреблец1я,  но  требующШ  обобще- 
ствлен1я  производства,  т.  е.  передачи  всБхъ  средствъ  производства  въ 
руки  организованнаго  общества.  По  ин'Ён1ю  «научныхъ  соц1алистовъ», 
частная  собственность  на  средства  производства  является  анахрониз- 
монъ. 

Хотя  соц1алястическ1Я  теор1и  почти  столь  же  древняго  происхожден1Яу 
вавъ  и  разработка  экононическихъ  вопросовъ  вообще,  соц1ализмъ  пу- 
стилъ  глубок1е  корни  среди  рабочихъ  массъ  только  въ  нов'Ёйшее  время, 
съ  выступлен1бмъ  на  сцену  современной  вапиталистической  про- 
мышленности. Это  обстоятельство  объясняется,  ачевидно,  чрезвычаВ- 
нымъ  ростомъ  богатства,  съ  одной  стороны,  и  тр1умфальнымъ  шест- 
в1емъ  демоЕрат1и — съ  другой,  являющимися,  какъ  мы  уже  знаемъ, 
результатоиъ  промышленнаго  капитализма  и  фабричной  систены. 
Раскрыт1е  тайнъ  природы,  давоеван1е  новыхъ  м1ровъ,  и  широв1я  пер- 
спективы, развернувш1яся  передъ  частной  иниц1ативой,  сдЪлали  эту 
эпоху  эрой  индивидуализма.  См'Ьлость,  риекъ,  талантливость,  ловкость, 
а  зачастую  и  отсутств1е  нравственныхъ  устоевъ  раскрыли  передъ 
людьми  почти  безграничные  шансы  выдвинуться  впередъ,  мало  заду- 
мываясь надъ  т'1&мъ,  насколько  личные  интересы  совпадаютъ  съ  ин- 
тересами общества,  какъ  ц1^лаго.  Англо-саксонское  «еасЬ  {огЬ1шзе1Г, 
апй  ЬЬе  (1еУ11  1аке  Ше  *Ьш€[шози  (всякъ  за  себя  и  горе  неудачнику) 
и  романское  «на  Бога  надейся,  а  самъ  не  плошай»  сделались  лозун- 
гами современной  экономической  жизни. 

Рядомъ  съ  этимъ  сл'Ьдуетъ  отм'бтить  возникновен1е  и  укр1Бплен1е 
класса  наемныхъ  рабочихъ,  совершенно  лишенныхъ  права  собствен- 
ности на  оруд1Я  производства.  Вм'бсгЬ  съ  ростомъ  потребностей  и 
н'Ёкоторымъ  повышеи1емъ  ихъ  жизненнаго  уровня  (зип<1аг(1  о1  и{е), 
они  сд'Ёлались  болезненно  чувствительны  въ  имущественному  нера- 
венству, къ  воп1ющимъ  проявлен1ямъ  соц1альнаго  зла,  къ  ударамъ 
общественной  несправедливости,  къ  захвату  отд1^льными  лицами  того, 
что  кажется  имъ,;рабочимъ,  ддстоян1емъ  всего  общества.  СоШализмъ— 
это  не  голосъ  зависти  и  стремлен1я  къ  конфискац1и,  какъ  нер1&дБ0 
кажется  самодовольному  буржуа.  Для  избраннаго  меньшинства  соц1а- 
лизмъ  является  вдохновляющимъ  идеаломъ,  настоящей  религ1ей:  для 
рабочей  массы — это  глухой  крикъ  боли^  смутное  выражен1е  требоваюя 
общественнаго  прогресса. 

Но,  несмотря  на  всЬ  свои  возвышенные  идеалы,  соц1ализмъ  столь 
же  одностороненъ,  какъ  и  анархизмъ.  Если  анархизмъ  забываетъ 
про  государство,  то  соц1ализмъ  забываетъ  про  индивида.  Если  анар- 
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хизиъ  преувеличиваеть  индивидуальныя  возможности,  то  соц1ализмъ 
преувеличиваетъ  возможности  соц1альныя.  Экономическая  тбор1я  на- 
учваго  соц1ализна^  какъ  мы  неоднократно  вид'Ьди,  совершенно  оши- 
бочна.  Она  исходить  изъ  нев'Ьрной  трудовой  теор1и  ц'ённости;  она 
неправильно  ограничиваетъ  трудъ  рансамн  физическато  труда;  она 
ошибочно  толкуеть  теор1ю  прибыли  и  превращаетъ  доктрину  классо- 
вой борьбы  въ  настоящШ  фетишъ.  Но  соц1ализмъ,  какъ  движен!е^ 
не  евязанъ  ни  съ  какими  теор1ями,  научными  или  ненаучными.  Не 
научный  формулы,  а  нужда  и  недовольство  породили  современный 
соц1ализмъ;  не  Марксъ,  а  Лассадь  является  истинныиъ  отцомъ  соц1а- 
лизма,  какъ  лрактическаго  движен1я. 

Стремясь  къ  устранен1ю  современныхъ  золъ,  соц1алистъ  довЪряетъ 
себя  судьбамъ  сомнительнаго  будущаго.  Желая  устранить  недостатки 
системы  распред'Ьлен1я,  онъ  упускаетъ  изъ  виду,  что  предлагаемая 
имъ  система  грозитъ  самому  существован1ю  производства.  Онъ  не  ви- 
дйтъ  того,  что  уничтожен1е  прибыли  должно  задержать  развит1е  про- 
гресса. 

Стараясь  устранить  д'Ьйствительное  неравенство,  онъ  фактически 
стремится  къ  низведен1ю  акономической  жизни  до  безнадеяснаго  уро- 
вня скучнаго  и  низкаго  однообраз1я.  Считаясь  съ  челов']^ческой  при- 
родой, какъ  она  есть  и  какой  она  об'1^щаетъ  остаться  еще  на  долгое 
время,  мы  должны  сказать,  что  соц1ализиъ,  если  бы  удалось  когда- 
нибудь  осуществить  его  на  практик1^,  нанесъ  бы  смертельный  ударъ 
экономическому  развит1ю  и  истинному  соц1альному  прогрессу. 


222.  Развит1е  общественной  собственности. 

Однако,  изъ  того,  что  соц1ализмъ,  т.  е.  передача  въ  руки  госу. 
дарства  всЪхъ  средствъ  производства,  теоретически  не  выдерживаетъ 
критики,  а  практически  вреденъ,  еще  не  сд'Ёдуетъ,  что  государство 
должно  разъ  на  всегда  отказаться  отъ  собственности  на  оруд1я  про- 
изводства вообще;  При  существован1и  извйстнаго  критерия  вполн'1^ 
возможно,  оставаясь  противникомъ  соц1ализма,  защищать  государ- 
ственную собственность  на  оруд1я  производства  въ  одн1&хъ  отрасляхъ 
производства  и  отвергать  ее  въ  другихъ. 

Въ  общемъ,  можно  установить  три  услов1я  государственной  соб- 
ственности на  оруд1я  производства.  Государство  должно  Д'блать  то,  чего' 
частное  лицо  не  можетъ  д1^лать,  не  д-Блаегь  и  не  должно  д'Ёлать.  Такъ, 
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наприм^Бръ,  вомплбКтован1е  ари1и  и  флота  уже  не  можетъ  остаться 
частнымъ  прбдпр1ят1енъ.  Дал'Ье,  частныя  предпр1ят1я  не  хот&ш  брать 
на  себя  постройку  подземнаго  траивая  въ  Нью-1орвЪ.  Наконедъ, 
вс^ми  признается,  что  тав1я  общественныя  фунБц1я,  кавъ  судъ  и 
полицейская  охрана,  не  могутъ  быть  предоставлены,  какъ  это  раньше 
д-Ёлалось,' частнымъ  лицамъ.  За  ъ&кшъ  тФмъ  остается,  однако,  ц'блый 
рядъ  производствъ,  относительно  Боторыхъ  можетъ  возникнуть  во- 
просъ,  допустимо  ли  зд'Ёсь  руководство  со  стороны  частнаго  пред- 
пр1ят1я  или  н'Ьтъ.  Именно  въ  этой  области  и  возникла  современная 
проблема  государственнаго  права  собственности  на  средства  произ- 
водства. 

Государственный  предпр1ят1я  въ  этнхъ  производствахъ  принииаютъ 
форму  М0Н0П0Л1Й,  фискальныхъ  или  общественныхъ.  Правительство 
можетъ  монополизировать  изв1^стное  производство,  исходя  нсыючи- 
тельно  изъ  фискальныхъ  соображен1й.  Добыван1е  н1^которыхъсырыхъ 
матер1аловъ  или  производство  легко  обрабатываемыхъ  продуктовъ 
широкаго  потреблен^,  особенно  удобныхъ  для  ц1^лей  фискаАнаго 
обложения,  можетъ  быть  взято  правительствомъ  на  себя,  съ  обраще- 
в1емъ  монопольной  прибыли  въ  пользу  казны.  Такъ,  въ  н1^которыхъ 
европейскихъ  государствахъ  установлена  монопольная  продажа,  а 
иногда  и  монопольное  производство  табаку.  Въ  другихъ  государ- 
ствахъ встр1^чается  государственная  монопол1я  на  соль,  а  въ  восточ- 
ныхъ  странахъ  мы  находимъ  монопол1ю  на  оп1умъ,  олово  и  друг1е 
предметы.  Винная  монопол1я,  какъ  она  установлена  въ  Росс1и,  Швей- 
цар1и  и  Южной  Еаролин'Ь,  им'1^етъ  лишь  отчасти  фискальный  ха- 
рактеръ. 

Вонросъ  о  фискальной  монопол1и  относится  собственно  къ  области 
финансовъ.  Зд^сь  же  достаточно  будетъ  сказать,  что  въ  наибол'Ье 
прогрессивяыхъ  странахъ  государственная  монопол1я  нежелательна, 
потому  что  государственный  доходъ  равняется,  въ  лучшемъ  случа*, 
разнице  между  продажной  ц-Ьной  и  стоимостью,  тогда  какъ  при  на- 
личности частной  конкуренц1и  замечается  тенденц1Я  къ  паден1ю  самой 
стоимости.  Поэтому,  въ  первомъ  случа'Б  общество  въ  д'Ьйствитель- 
ности  теряетъ  больше  того,  что  получается  правительствомъ,  тогда 
какъ  во  второмъ  государство  можетъ  обезпечить  себ*  т*  же  доходы 
путемъ  косвеннаго  обложен1Я,  при  пониженной  ц'ёнЪ  продукта  для 
потребителя.  Однако,  тамъ,  гдЪ  противъ  высокихъ  косвенныхъ  нало- 
говъ  выдвигаются  достаточно  сильйыя  политнческхя  возражен1я  и 
гд'Ь  шансы  на  частную  конкуренц1ю  весьма  незначительны,  обезпечен1б 
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государственныхъ  доходовъ  путемъ  фискальной  монопол1и  можетъ 
оказаться  вполне  цЪлесообразнымъ. 

Некоторый  фискальныя  монопол1и  въ  настоящее  время  отверга- 
ются общественнымъ  мн'Ьн1еиъ.  Такъ  обстоитъ  д1^ло,  въ  общемъ  и 
ц1^ло11ъ,  съ  лоттереями,  которыя  пользовались  раньше  очень  широ- 
кимъ  распространен1еиъ,  особенно  въ  Америке,  гд'Ь  тавимъ  образомъ 
возникли  миог1я  церкви  и  образовательный  учреждейя.  Правитель- 
ственный лоттерен  основывались,  повидимону,  на  оригинальной  за- 
щит^Ь  ихъ  дконоиистоиъ  Петти  въ  сеннадцатоиъ  сгоаШл:  «Лот- 
терея — это,  въ  сущности,-  налогъ  на  несчастныхъ  глупцовъ,  жела- 
ющихъ  обманывать  себя.  Шръ  изобилуетъ  такими  глупцами;  нельзя 
допустить,  чтобы  каждый  челов']Ькъ  могъ  обманывать  своего  ближняго, 
склоннаго  къ  такому  самообману.  Защиту  этихъ  глупцовъ  долженъ 
взять  на  себя  монархъ,  подобно  тому,  какъ  онъ  беретъ  на  себя  за* 
боту  о  сумасшедшихъ  и  ид1отахъ».  Бъ  настоящее  время  въ  англо- 
саксонскихъ  етранахъ,  благодаря  изм']Ьнен1ю  общественнаго  мнФШя, 
исчезли  не  только  государственный,  но  и  частный  лоттерен.  Суще- 
ствован1е  правительственныхъ  лоттерей  въ  южной  Европ'Ь  и  даже  въ 
столь  просвещенной  стран']^,  какъ  Прусс1я,  столь  же  поразительно, 
какъ  и  плачевно. 

Противоположностью  фискальныхъ  монополШ  являются  обще- 
етвенныя  (8ос1а1)  монопол1и,  организуемый  правительствомъ  для  об- 
щественныхъ  нуждъ.  Государственный  монопол1и,  какъ  видно  изъ 
существующихъ  въ  настоящее  время  примбровъ,  могуть  быть  клас- 
сифицированы по  пяти  категор1ямъ. 

I.  Обращен1е  ценностей:  1)  Чеканка  монеты;  2)  бумажный  деньги; 
3)  банковое  д'Ьло. 

II.  Обращен1е  продуктовъ:  1)  Рынки;  2)  доки  и  пристани. 

III.  Передача  свЪдЪнШ:  1)  Почта;  2)  телеграфъ;  3)  телефонъ. 

1Г  Перевозка  людей  игрузовъ:  1)  шоссейный  дороги;  2)  каналы; 
3)  переправы;  4)  мосты;  5)  железный  дороги;  6)  компан1и  экс- 
прессовъ. 

У.  Трансмисс1я  полезностей  и  двигательной  силы:  [1)  водопроводы; 
2)  газовое  и  электрическое  освЪщен1е;  3)  производство  электрической 
энерг1и;  4)  паровое  отоплен1е;  5)  оросительные  каналы. 

ВсЪ  эти  предпр1ят1я  характеризуются  одной  общей  чертой:  вс1^  они 
инЪютъ  фундаментальное  соц1альное  значен1е  и  лежать  или  могутъ 
лечь  въ  основу  общей  индустр1и.  Въ  самомъ  л!кл%  критер1емъ,  01У 
личающимъ  ихъ  отъ  обычныхъ  предпр1ят1й,  является  наличность  до- 
статочно шнрокаго  общественнаго  интереса  и  общественнаго  значе- 
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н1я  этихъ  предпр1ят1В,  гарантярующаго  контроль  со  стороны  государ- 
ства.  Этотъ  интересъ  и  значен1е  существовали  не  всегда,  существують 
не  везд'Ё  и  вь  настоящее  время  и  отличаются  по  своей  степени  въ 
различвыхъ  производствахъ  и  различныхъ  странахъ.  Допуская  зна- 
чительныя  вар1ац1и  въ  деталяхъ,  можно  установить  сл1Ьдующ1а  пять 
ступеней  развит1я: 

1)  Въ  первое  время  всЬ  указанный  выше  предпр1ят1я  находятся 
въ  частныхъ  рукахъ  и  эксплуатируются  въ  ц^ляхъ  наживы,  а  иногда 
и  вымогательства,  каковой  ц&1и  служили  въ  среднев1Ьковой  Европе 
столбовыя  дороги,  чеканка  монеты  и  почта,  а  также  мосты,  каналы 
и  рынки. 

2)  Въ  дальн']ЬВшей  стад1и  эти  предпр1ят1я  становятся  въ  из- 
В'бстную  связь  съ  общественными  интересами:  они  передаются  въ 
руки  особыхъ  лицъ  или  компан1й  (откупщиковъ),  который  получаюгь 
право  взимать  изв'Ьстные  сборы  и  пошлины  и  берутъ  на  себя  обя- 
занность выполнять  определенный  функц1и.  То  была  эра  компанЦ, 
занимавшихся  эксплуатахЦей  каналовъ  и  шоссейныхъ  дорогъ. 

3)  На  сл1^дующей  ступени  эти  предпр1ят1я  переходятъ  въ  вЪдЪн1е 
государства,  которое  эксплуатируетъ  ихъ  ради  получен1я  прибыли, 
какъ  это  им1Ьетъ  м'Ьсто  еще  и  въ  настоящее  время  въ  н1^которыхъ 
странахъ,  гдЪ  почта  и  жел'&зныя  дороги  принадлежать  казн1Б. 

4)  Въ  четвертой  стад1и  правительство  взимаетъ  пошлины  и  сборы 
исключительно  для  покрыт1я  издержекъ,  какъ  это  было  недавно  по 
отношен1ю  къ  каналамъ  и  мостамъ  и  какъ  это  имЪетъ  м1;сто  въ 
почтовомъ  ккл%  и  муниципальномъ  водоснабжон1и  въ  современной 
Америке. 

5)  На  посл1^дней  ступени  правительство  понижаетъ  спбц1альные 
сборы  до  ткхъ  поръ,  пока  услуга  становится  даровой,  и  издержки 
покрываются  общимъ  налогомъ  на  все  общество.  Въ  такомъ  поло- 
жен1и  находятся  сейчасъ  обыкновенныя  дороги,  чеканка  монеты, 
большинство  каналовъ  и  мостовъ;  та  же  система  настоятельно  реко- 
мендуется должностными  лицами  н1^которыхъ  американскихъ  горо- 
довъ  для  другихъ  услугъ,  наприм'Ьръ,  для  водоснабжеШя. 

Очевидно,  однако,  что  мног1я  изъ  указанныхъ  выше  произ- 
водствъ  не  прошли  черезъ  всЪ  эти  стад1и  и  что  н1^которыя  изъ  нихъ 
все  еще  остаются  на  первой  ступени  эволюц1и.  Ясно  также,  что  тамъ, 
гд'Ь  мы  находимъ  друПе  изолированные  прии'бры  государственной 
собственности  на  оруд1я  производства,  напримФръ,  на  пороков  ыхъ 
заводахъ,  верфяхъ  и  интендантскихъ  фабрикахъ  или  даже  въ  стра- 
ховомъ  д']Ьл'Ь  и  транспорте  замороженнаго  мяса  въ  Австралаз1и,   мы 
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ДОЛЖНЫ  вряписать  ихъ  сознав1ю  подавляющей  общественной  важ- 
ности этихъ  предцр1ят1й  и  обнаружившагося  на  оиытЪ  непригодности 
частныхъ  лицъ  въ  роли  руководителей  атихъ  предпр1ят1й.  Ч'Ьиъ  же 
въ  таконъ  сл7ча1Ь  объяснить,  что  некоторые  государства  и  иуни- 
ципалитеты  оставляютъ  въ  частныхъ  рукахъ  рядъ  производствъ, 
ин'Ёющихъ  выдающееся  общественное  вначеШе? 


223.  Услов1я  общественной  собствениости. 

Три  услов1Яу  который  должны  быть  тщательно  вввЪшены»  прежде 
ч'Ьиъ  перейти  къ  государственной  собственности,  суть:  1)  простота 
или  сложность  предор1ят1я;  2)  размеры  вложеннаго  въ  д-бло  капи- 
тала и  3)  дМствительвость  или  недействительность  общественнаго 
контроля. 

Что  касается  производствъ,  перечисленныхъ  въ  предыдущемъ 
параграф1^  подъ  рубрикой  «обращен1е  ценностей»,  то  зд'Ьсь  вопросъ 
стоить  сравнительно  просто.  Въ  настоящее  время  вс1^ии  призн^тся, 
что  чеканка  монеты — государственная  функц1я.  Напротивъ  того,  бан- 
ковое д'Ьло,  значительно  бол-Ёе  сложное,  требующее  большого  капи- 
тала и  легко  подающееся  публичному  контролю,  очевидно,  болЪе 
соотв1Ьтствуетъ  частной  собственности  и  должно  остаться  въ  част- 
ныхъ рукахъ.  Единственный  спорный  вопросъ  заключается  въ  тоиъ, 
должны  ли  бумажный  деньги  выпускаться  частными  банками  или 
правительствомъ.  Еакъ  уже  было  указано  выше,  решеи1е  зтого  вопроса 
зависитъ  въ  значительной  мФрЪ  отъ  политяческихъ  услов1й. 

Переходя  къ  предпр1ят1ямъ,  упомянутымъ  во  второй  рубрик1Ь, 
необходимо  отм'Ьтить,  что  рынки,  находивш1еся  въ  средн1е  в'Ёка 
иевдючительно  въ  частныхъ  рукахъ,  въ  настоящее  время  составляютъ 
повсюду  собственность  всего  общества.  Въ  Англ1и,  какъ  и  въ  осталь- 
ныхъ  государствахъ  Европы,  права  собственности  частныхъ  лицъ  на 
рынки  выкупаются  м'бстными  корпорац1ями.  Въ  Америк1Ь  крупные 
съ1Ьстные  рынки  часто  составляютъ  собственность  города  и  даютъ 
значительный  доходъ.  Почти  такую  же  эволюхЦю  прод'Ьлали  доки  и 
пристани.  Въ  Америк'Ь  прогрессь  не  отличался  такой  быстротой, 
кавъ  въ  Европ-б,  но  въ  такихъ  городахъ,  какъ  Нью-1оркъ,  муници- 
падизац1я  воды  ведетъ  къ  увеличен1ю  общественнаго  богатства  и 
общественнаго  дохода. 

Однако,  вопросъ  сильно  затрудняется,  когда  мы  подходимъ  къ 
цОслЪднимъ  тремъ  рубрикамъ,  указаннымъ   въ  предыдущемъ  пара- 

Зеоигманъ.  35 
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графЪ.  Относительно  нЪкоторыхъ,  входяпщхъ  въ  эти  рубрики,  произ- 
водствъ  спорь,  правда,  уже  улегся.  Тавъ,  наприиФръ,  процеесъ 
обобществлев1я  *обыиновенныхъ  дорогь  уже  почти  закончился,  ж 
частныя  шоссейный  коипан1и  почти  совершенно  исчезли.  Въ  н4- 
хоторыхъ  сельскихъ  округахъ  еще  продолжается  спорь  относительно 
того,  взииать  ли  особый  дорожный  сборъ  или  же  предоставить  до- 
роги въ  даровое  общественное  пользован1е;  но  въ  общеиь  можно 
сказать,  что  разноглас1я  въ  этой  области  прекратились. 

То  же  относится,  въ  главныхъ  чертахъ,  къ  мостаиъ  и  каналанъ. 
Старые  частные  каналы  почти  совершенно  исчезли;  спец1альныя 
пошлины  на  канал'6  Эри  были  отменены  только  четверть  в1Бка  тону 
назадъ.  То  же  саиое  относится  и  къ  переправаиъ:  въ  Боетон1^  и 
Нью-1орк'Ь  процеесъ  ихь  муниципализац1и  подвигается  очень  быстро. 

То  же  соображен1е  остается  в^Ьрнымь  и  въ  прим-Ьнени!  въ  чет- 
вертой рубрик'Ь  производствъ.  Никто,  за  исключен1биъ  развЬ  край- 
нихъ  индивидуалистовъ  врод'Ь  Герберта  Спенсера|  не  етанетъ  отри- 
цать, что  почтовое  дФло  должно  находиться  въ  рукахъ  государства. 
Количество  вложеннаго  въ  это  д'Ьло  капитала  незначительно;  почта 
нуждаетсятольковън1Ькоторыхъ  здан1яхъи  употребляетърядъ  простыгь 
пр1еиовъ  для  оклейки  маркаии  и  транспортирован1я  писемъ;  управ- 
лен1б  этииъ  д1^ломъ  также  сравнительно  просто.  Поразительно,  однако, 
что  даже  въ  почтовоиъ  цЪЛ  государственное  хозяйство  Ъбходитея 
дороже,  чЪиъ  частное.  Директоръ  почтоваго  в'Ьдоиства  въ  Соединен- 
ныхъ  Штатахъ  заявилъ  какъ-то,  что  если  бы  онъ  стоялъ  во-главЪ 
частной  коипайи,  онъ  ногъ  бы  обслуживать  почту  на  четверть 
дешевле,  повысивъ  производительность  труда  и  усиливъ  копсолидац1ю 
почтовыхъ  учрежденШ,  которая  въ  настоящее  время  невозможна 
изъ-за  политическихъ  соображенШ. 

Еесмотря  на  это,  никому  не  приходить  въ  голову  упразднить 
•^сударственную  почту,  передавь  ее  въ  частный  руки.  Споръ  суще- 
ствуетъ  только  относительно  нФкоторыхъ  функцШ,  составляющихъ 
въ  другихъ  странахъ  неотъемлемую  часть  почтоваго  д%ла.  ^  Тавъ, 
наприм'Ьръ,  обстоитъ  дЪдо  съ  почтовыми  посылками.  Почти  повсюду, 
исключая  Соединенныхъ  Штатовъ,  перевозка  посылокъ  давно  уже 
составляетъ  одну  изъ  основныхъ  функц1й  почты;  въ  Соединенныхъ 
Штатахъ,  напротивъ  того,  дкспрессъ-компан1и  пустили  столь  глубоШе 
корни,  что  врядь  ли  можно  ожидать  въ  ближайшеиъ  будущеиъ 
перехода  этого  д-Ёла  въ  руки  государства.  Однако,  всФ  аргументы  въ 
нользу  почтовой  пересылки  писемъ  вполн1^  приложимы  и  къ  почто- 
вымъ  посылкаиъ. 
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Фактнчесвв  то  же  самое  относится  в  въ  те1еп)афу.  Водичество 
ыоженнаго  зд^ь  капитада,  правда,  нЪскодьво  больше,  чЪвъ  въ 
почтовомъ  дФл'Ь,  но  оно  все  же  сравнительно  мало,  тавъ  же  вавъ  ж 
сложность  нредар1ят1я.  Бо  всЪхъ  цивмливованныхъ  государствам, 
включая  сюда  тавже  Англ1ю,  Австралаз1ю  и  ШвейцарШ^  телеграфъ, 
возникая  нер1Ьдво  въ  вачеств1&  частнаго  предар1ят1я,  становился  черевъ 
н1^воторое  время  собственностью  государства.  Что  касается  Соединен- 
ныхъ  Штатовъ,  то  государственная  эвсплуатац1я  телеграфа  нача- 
лась здЪсь  въ  1844  г.  и  была  упразднена  главнымъобразомъ  потому, 
что  по  ошибочному  отзыву  директора  почтоваго  ведомства  государ- 
ственная органи8ац1я  телеграфнаго  д'Ьла  была  признана  убыточной. 
€амъ  изобретатель  телеграфа,  предвидЪвшШ  конечный  послФдств1я 
своего  изсбр1^тен1я,  не  сврывалъ  того,  что  телеграфъ  долженъ  быть 
естественвымъ  дополнбн1емъ  государственной  почты. 

Главная  причина,  почему  общество  не  требуетъ  болФе  энергично 
перехода  телеграфа  въ  руки  государства,  заключается  въ  томъ,  что 
злоупотреблев1я  на  частныхъ  телеграфахъ  незначительны.  Оь  другой 
стороны,  не  слЪдуетъ  забывать,  что,  при  сравнительно  низвомъ  уровне 
почтовой  таксы,  телеграфная  такса  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  зна- 
чительно выше,  какъ  для  близкихъ,  тавъ  и  для  дальнихъ  разсто- 
ян1й,  и  телеграфъ  является  менФе  доступнымъ,  ч'бмъ  въ  другихъ 
странахъ.  Вс1^  аргументы  въ  пользу  государственной  почты  одинаково 
црим1Бнимы  и  къ  телеграфу. 

То  же  относится  и  къ  телефону.  Правда,  телефонное  д1&ло  пред- 
ставляется нЬсколько  бол1Ье  сложнымъ  и  требуетъ  большаго  труда, 
если  желать  поставить  его  на  уровн'Ь  науки.  Но  это  различ1е  не 
существенно.  Въ  большинств'6  государствъ  телефонное  д1Бло  нац1она* 
лязировано,  и  даже  въ  Англ1и,  гдЪ  частный  телефонный  предпр1ят1я 
господствовали  вначал'Ь  вполн'Ь  безразд'Ьльцо,  нов']Ьйшее  законода- 
тельство расчистило  путь  для  его  обобществлен1я.  При  государствен- 
номъ  веденШ  дЪаа  въ  Ёвроп'Ь  телефонная  такса  ниже  и  распростра- 
нен1е  телефона  значительно  шире,  чЬмъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ. 
Еавъ  въ  телеграфноиъ,  тавъ  и  въ  телефонномъ  д1^Ъ  значительная 
часть  дохода,  составляющаго  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  прибыль 
частныхъ  монополистовъ,  идетъ  въ  другихъ  государствахъ  на  пользу 
всего  общества  лодъ  видомъ  низшей  таксы  и  большаго  распростра- 
нен1я  телефона  среди  населвн1я. 

Но  въ  то  время,  какъ  въ  области  телеграфнаго  и  телефоннаго 
д1^а  вс1^  выдвинутые  выше  аргументы  логически  нриводятъ  насъ  къ 
необходимости  обобществден1я,  тЪ  же  аргументы,  будучи  приложены 
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хъ  жедЪзнодорожноиу  хозяйству,  приводятъ  ньсъ  Бъ  прямо  противо- 
положному заыючеШю.  Противъ  перехода  жедЪзныхъ  дорогъ  въ 
руки  государства  можно  выдвинуть  троякаго  рода  аргументы— 
дБОНомическ1е,  фискальные  и  политическ1е. 

1)  Железнодорожное  хозяйство — самое  большое  по  своимъ  раз- 
мЪрамъ  среди  всЁхъ  отраслей  современной  промышленности.  Броме 
громадныхъ  капиталовъ,  железнодорожное  дело  нуждается  въ  особенно 
умеломъ  руководстве,  за  которое  приходится  платить  далеко  не 
дешево.  Директора  одноколейныхъ  железныхъ  дорогъ  получають  въ 
настоящее  время  большее  жалованье,  чемъ  президентъ  Соединенныхъ 
Штатовъ:  отсутств1е  талантливаго  директора  ведетъ  дело  къ  гибели. 
Въ  отдаленномъ  будущемъ,  можетъ  быть,  и  настунитъ  время,  когда 
демократ1я  готова  будетъ  платить  более  высокое  жалованье  и  спо- 
собнейш1е  люди  склонны  будутъ  жертвовать  своимъ  комфортомъ  и 
богатствомъ  идеальной  цели  служен1я  обществу.  Но  при  нынешнихъ 
услов1яхъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ  переходъ  въ  руки  государства 
самаго  сложнаго  производства,  являющагося  краеугольнымъ  камнемъ 
всей  промышленности,  неизбежно  повелъ  бы  къ  крайнему  понижен!» 
производительности  и  качества  железнодорожнаго  хозяйства  и  къ  его 
окончательной  гибели. 

2)  Доходы  и  расходы  нашихъ  (американскихъ)  железныхъ  дорогъ 
почти  втрое  больше  государственнаго  бюджета.  При  переходе  желез- 
ныхъ дорогъ  въ  руки  государства  весь  бюджетъ  зависелъ  бы  оть 
временнаго  расцвета  или  упадка  железнодорожнаго  хозяйства. 
Въ  пер1оды  разстройства  железнодорожные  доходы  уменьшаются  на 
десятки  и  даже  на  сотни  миллЮновъ.  Столь  крупное  потрясен1е 
доходовъ  нац1ональнаго  бюджета  неизбежно  вызвало  бы  революц1н> 
не  только  въ  налоговой  системе,  но  и  во  всей  бюджетной  области. 
Одного  этого  соображешя,  до  сихъ  поръ  совершенно  упускавшагоея 
изъ  виду,  совершенно  достаточно  для  того,  чтобы  покончить  съ 
идеей  государственныхъ  железныхъ  дорогъ. 

3)  Политическая  деморализац1я,  обнаруживающаяся  при  соста- 
влеШи  новаго  тарифа^  известна  всякому.  Трудно  представить  себ1, 
въ  какое  состоян1е  пришло  бы  железнодорожное  дело  въ  Соединен- 
ныхъ Штатахъ,  если  бы  выработка  железнодорожныхъ  тарифовъ 
была  доверена  законодательству  или  какому-либо  административному 
органу  подъ  непосредственнымъ  его  контролемъ. 

Само  собою  разумеется,  что,  выдвигая  указанные  аргументы 
противъ  государственныхъ  железныхъ  дорогъ  въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ, мы  этимъ  не  хотимъ  сказать,  что  железнымъ  дорогамъ  должна 
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быть  предоставлена  полная,  нич1Ьиъ  не  ограниченная,  свобода.  Но 
общественный  контроль  надъ  частными  жел'Ьзныии  дорогами  соста- 
вляетъ  пока  что  новое  явлен1еу  и  до  'Лхъ  поръ,  пока  не  обнаружится 
недостаточность  этого  контроля,  было  бы  крайне  неосторожно  бро- 
ситься въ  пучину  обобществлен1я  желЪзныхъ  дорогъ. 


224.  Муниципальныя  нонопол1и. 

Намъ  остается  разсмотрЪть  пятую  категор1ю  предпр1ят1й,  упомя- 
нутыхъ  въ  §  222.  За  исключен1емъ  ирригац1онныхъ  работъ  и  пло- 
тинъ,  вс1Ь  эти  предпр1ят1я  характеризуются  двумя  отличительными 
чертами:  они  им']Ьюгь  преимущественно  м1^стный  характеръ  и  стремятся 
превратиться  въ  монопол1и,  такъ  какъ  ииъ  приходится  пользоваться 
улицами  и  городскими  площадями.  По  этой  причин'6  указанный  въ 
§  222  дредпр1ят1я  обыкновенно  называются  муниципальными  моно- 
пол)ями  или  общественными  предпр1ят1ями;  въ  ту  же  категор1ю  вклю- 
чаются городск1я  жел1^зныя  дороги  и  омнибусы. 

Въ  Соединенныхъ  Штатахъ  муниципальная  собственность  распро- 
страняется на  водопроводы  и,  въ  н1Ьсколько  меньшей  степени,  на 
электрическое  осв'Ьщен1е;  она  встречается  р'Ьдко  въ  газоосв1Ьтитель- 
номъ  производств'Ь  и  только  теперь  зарождается  и  начинаетъ  разви- 
ваться въ  области  уличнаго  жел^знодорожнаго  сообщен1я.  Въ  Англ1и, 
напротивъ  того,  водопроводы  находились  обыкновенно  въ  частяыхъ 
рукахъ,  а  газовое  освФщен1е  преимущественно  въ  рукахъ  нуниципа- 
литетовъ;  въ  последнее  время  наблюдается  заметная  тевденц1я  въ 
аользу  муниципализац1и  конокъ  и  электрическихъ  лин1й.  Такъ,  въ 
1902  г.  въ  АнглШ  имелось  118  муняципальныхъ  трамваевъ  протя- 
ясен1емъ  въ  855  миль,  въ  то  время  какъ  частный  компан1и  владели 
115  трамваями  протяжен1емъ  въ  598  миль.  Въ  Соединенныхъ  Шта- 
тахъ въ  1902  г.  58о/о  вс^хъ  водопроводовъ  находились  въ  рукахъ 
муниципалитетовъ;  въ  городахъ  съ  населен1емъ  бол^е  8.000  чел. 
водопроводы  принадлежали  иуниципалитетамъ  въ  185  случаяхъ 
а  частнымъ  коупан1яиъ  только  въ  86  случаяхъ;  газопроводы  же 
принадлежали  городамъ  лишь  въ  5  случаяхъ,  а  частнымъ  компа* 
я1ямъ— въ  130.  Въ  томъ  же  году  только  13  городовъ  располагали 
собственными  электрическими  станц1ями.  Единственные  примеры 
муниципальныхъ  жел'1^зныхъ  дорогъ  въ  1905  г.  это— яодземны 
жол16зныя  дороги  въ  Нью-1орк'Ь  и  БостонЪ,  хотя  и  въ  Чикаго  такъ 
д'Ьлались  попытки  муниципализац1и  уличныхъ  желФзныхъ  дорогъ. 
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Что  касается  водопроводовъ,  то  муниципализац1я  игь  представ- 
ляется безусловно  целесообразной.  Общественные  интересы  играх>тъ 
въ  данномъ  щчеЛ  чрезвычайно  важную  роль;  кромФ  того,  водопро- 
водное д16ло  отличается  крайней  простотой.  ПослЪ  того,  вакъ  закон- 
чены всЪ  водопроводный  сооружен1я  и  прокладка  трубъ,  необходимо 
только  ииЪть  нФсколькихъ  ннженеровъ  для  регулирован1я  давлен1я 
воды  и  нФскольхихъ  рабочихъ  для  ремонта.  Правда,  вм1^сг6  съ  ро- 
стоиъ  городовъ  увеличивается  и  количество  необходимаго  капитала: 
въ  Нью-1орк1&  см1Бта  водопровода  исчисляется  десятками  милл1оновъ 
долларовъ.  Съ  другой  стороны,  сл^дуетъ  помнить,  что  плата  за  поль- 
зован1е  водопроводомъ  можетъ  быть  легко  установлена  такимъ  обра- 
зомъ,  чтобы,  не  обременяя  чрезм1Ьрно  публики,  она  была  достаточна 
для  погашен1я  процентовъ  по  займамъ  и  покрыт1я  текущихъ  расхо- 
довъ.  Но  даже  и  здЪсь  опытъ  крупныхъ  городовъ  показываетъ,  на- 
сколько важна  рац1ональная  система  муниципальнаго  счетоводства, 
которая  давала  бы  публике  возможность  ясно  видЪть  количество 
капитала,  дохода  и  действительной  стоимости  предпр1ят1я. 

Не  такъ  просто  обстоитъ  дЪло  съ  газопроводами.  Руководство  ими 
отличается  значительно  большей  сложностью.  Для  использован1я  по- 
стоянныхъ  усовершенствован^  въ  цФляхъ  уменьшен1я  стоимости, 
газопроводное  дело  нуждается  въ  стимуле  частной  иниц1ативы  въ 
гораздо  большей  степени,  чемъ  друПя  отрасли  муниципальнаго  хо- 
зяйства. Единственный  крупный  примеръ  муниципальнаго  газопро- 
вода, имевшШ  место  въ  Америке,  это— Филадельф1я:  достигнутые 
здесь  результаты  оказались  неудовлетворительны  какъ  для  муници- 
пальной казны,  такъ  и  для  потребителей.  Чтб  бы  ни  говорили  о 
сомнительныхъ  методахъ,  пускавшихся  въ  ходъ  частной  монопольной 
компан1ей,  въ  руки  которой  была  передана  дксплуатац1я  филадель- 
ф1йсхаго  газопровода,  не  подложить  все  же  сомнен1ю,  что  монополь- 
ная эксплуатац1я  газопровода  принесла  значительную  пользу  и  потре* 
бителю  и  городу. 

Что  касается  электрическаго  освещен1я,  то  аргументы  въ  пользу 
муниципализац1и  здесь  несколько  более  убедительны,  по  крайней 
мере,  въ  некрупныхъ  городахъ,  где  естественный  услов1я  благопрь 
ятны  и  затраты  капитала  сравнительно  невелики.  Хотя  производство 
отличается  простотой,  финансовое  руководство  имъ  требуетъ  все  же 
большой  осторожности. 

Наконецъ,  аргументы  въ  пользу  муниципализацШ  городскихъ 
железныхъ  дорогь  не  столь  убедительны,  какъ  въ  пользу  водопро- 
Бодовъ  и  электрическаго  освещен1я.  Руководство  городскими  желез- 
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ными  дорогами  менФе  сложно,  ч!кшъ  8ав(дыван1е  обычными  ткеЛв- 
ными  дорогами,  но  оно  им1кбтъ  несравненно  бол1Ье  важное  значен1е, 
ч-Ьмъ  руководство  телеграфомъ,  телефономъ  или  водопроводомъ. 
Трудно  представить  оебЪ,  чтобы  муниципальныя  власти  какого-либо 
америванскаго  города  им1лисм1к1ость  предпринять  н1Ьчто  подобное  тБмъ 
великимъ  революц1ямъ  въ  методахъ  транспорта»  вав1я  были  проведены 
въ  нашихъ  крупныхъ  городагь  въ  течен1е  послФдняго  десятил'ЬтШ. 

Финансовый  проблемы,  связанный  съ  муниципализац1ей  въ  этой 
области,  также  отличаются  большой  сложностью.  Но  если  и  согла- 
ситься съ  идеей  муниципализац1и,  было  бы  рац1онально  последовать 
прим1^ру  нью-1орвской  подземной  жел1Ьзной  дороги,  а  именно:  ввести 
муниципальную  собственность  и  частное  зав^дываЛе  при  услов1яхъ, 
установленныхъ  иуниципалитетоиъ,  обезпечивъ  общественные  инте- 
ресы коммуны,  нужды  казначейства  и,  особенно,  законный  требован1я 
сдужащихъ  и  рабочихъ.  Такимъ  образомъ  можно  сохранить  лучш1я 
черты  каждой  системы. 

Отсюда  видно,  что  при  ра8Смотр'Ьн1и  этой  проблемы  не  сл1^дуетъ 
отклоняться,  подъ  вл1ян1емъ  предвзятыхъ  мн^Ьйй,  ни  въ  ту,  ни  въ 
другую  сторону.  Лозунгъ  соц1ализма  не  можетъ  им^ть  здФсь  м'бста, 
такъ  какъ  въ  муниципальныхъ  предпр1ят1яхъ  свободная  конвуренц1я 
отсутствуетъ.  Единственный  выборъ  зд^^сь — это  между  общественной 
монопол1ей  и  частной  монопол1ей  подъ  контролемъ  общества.  Въ 
данномъ  случае  мы  им'1^емъ  д'1^ло  не  съ  абстрактной  проблемой  объ 
общихъ  пред1^ахъ  государственной  д1Ьятельности,  а  съ  конкретной 
проблемой  о  томъ,  насколько  прим'Ьнимъ  абстрактный  принципъ  въ 
данномъ  1Лсгк  при  данныхъ  политическихъ  услов1яхъ.  Мы  ьс/к  мо- 
жемъ  согласиться  съ  тЬмъ,  что  въ  этихъ  предпр1ят1яхъ  публичный 
элементь  является  господствующинъ.  Мы  всЪ  можеиъ  над'бяться,  что 
даже  тамъ,  гд1Ь  кажется  желательнымъ  удержать  на  время  зав1&ды- 
ван1е  муниципальными  предпр1ят1ями  въ  частныхъ  рукахъ,  иожетъ 
наступить  время,  когда  частное  зав1Бдыван1е  подъ  контролемъ  обще- 
ства окажется  мен1№  выгоднымъ,  ч16мъ  непосредственная  эксплуатац1я 
этихъ  предпр1ят1й  государствомъ.  Однако,  въ  демократическомъ  го- 
сударстве благоразум1е  обязываетъ  насъ  остерегаться  опрометчивыхъ 
шаговъ  и  скачковъ  въ  темное  неведомое  пространство.  Более  чемъ 
вероятно,  что  будущее  принесетъ  съ  собою  полную  передачу  дпав!- 
общественныхъ  предпр1ят1й  въ  руки  самого  общества,  хотя  бы  для 
того  только,  чтобы  положить  конецъ  подвупамъ  и  доминирующему 
вл1ян1ю  крупныхъ  промышленниковъ  на  судьбы  местной  политики. 
Однако,  пока  обпЦя  экономичесв1я  услов1я  не  созреютъ  для  подоб- 
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наго  радиЕальнаго  переворота,  ваибол1^е  в1^роятнымъ  результатомъ 
его  была  бы  заи'Ьна  одного  рода  подкупа  другимъ,  торжество  абс- 
траЕтнаго  принципа  въ  ущербъ  производительности  и  прогрессу.  Не 
подлбжитъ  никакому  сомн'6н1ю,  что  общественный  контроль  надъ 
даа81-публичными  прбдпр1ят1ями  долженъ  въ  ближайшеиъ  будущемъ 
заметно  усилиться.  Но  дальнЬйшШ  шагъ  по  пути  обобщесгвленШ 
газопроводовъ  и  городскихъ  жел'Ёзныхъ  дорогь  будетъ  сд'Ьланъ  нани 
только  тогда,  когда  общественный  контроль  будетъ  испытанъ  и  ока- 
жется недостаточныиъ. 


225.  Государственный  контроль. 

Бъ  то  время  какъ  государственная  собственность,  какъ  мы  видЪш, 
ограничена  сравнительно  узкими  пред'Ёлами,  государственный  контроль 
надъ  Д'Ёятельностью  частныхъ  предпр1ятШ  пользуется  широкимъ  распро- 
странен1емъ.  Въ  данномъ  вопросе  существуютъ  два  различныхъ  те- 
чен1я:  одно,  требующее  государственнаго  вм'Ьшательства,  и  другое, 
требующее  устранен1я  всякаго  вм'Ёшательства.  Прогрессъ  свободы  и 
признание  выгодъ  конкуренц1и  побудили  государство  отвергнуть  н1^- 
которыя  формы  регулирован1я  промышленной  жизни,  практиковав* 
ш1яся  въ  древнихъ  и  среднев1^ковыхъ  цивилизац1яхъ;  но  въ  то  же 
время  сложность  современнаго  капитализма  и  злоупотреблен1Я  сво- 
бодой вызвали  къ  жизни  новыя  формы  государственной  д'Ьятель- 
ности. 

Главвыя  формы  государственнаго  вм1^шательства  въ  область  ча- 
стной промышленности  могутъ  быть  классифицированы  по  четыремъ 
категор1ямъ:  вм1^шательство  государства  для  защиты  интересовъ  по- 
требителей, производителей,  вкладчиковъ  капитала  н  всего  общества 
въ  ц1^ломъ. 

1)  Бъ  средн1б  в1^ка  государственное  вм1^шательство  ставило  себ( 
ц'Ёлью  или  гарантировать  потребителямъ  добросов'Ьстное  выполнен1е 
ихъ  заказовъ  или  препятствовать  чрезм'Ьрному  повышен1ю  ц'бнъ. 
Въ  настоящее  время  06*6  эти  формы  государственнаго  вмешательства, 
вообще  говоря,  исчезли,  такъ  какъ  работа  на  заказъ  сменилась  гос- 
подствомъ  конкурбнц1И.  Производитель,  дающ1й  продуктъ  неполной 
мЪры,  плохого  качества  или  по  чрезм'Ьрной  ц1&н1^,  не  въ  состоян1и, 
всл'Ёдств1е  конкуренц1и,  удержать  за  собою  рынокъ.  Общественны! 
контроль  становится  необходимымъ  лишь  тамъ,  гд'Ь  конкуренц1я  ис- 
чезаетъ,  наприм1^ръ,   въ   монопольныхъ  предпр1ят1яхъ,   разсмотр1&н- 
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ныхъ  нами  въ  предыдущихъ  параграфахъ  настоящей  главы.  Нич'ёиъ 
не  регулруемая  частная  монояол1я  угрожаетъ  интересамъ  потреби- 
теля. Соотв1Бтственно  этому,  главная  форма  современнаго  государ- 
ствевнаго  вм'Ьшательства  въ  область  основанной  ва  вонкуренц1и  про«- 
иышленяости,  это— законодательная  охрана  здоровья  потребителя, 
осуществляемая  въ  форм1^  карантина  и  надзора  за  качествомъ  про- 
дуктовъ. 

2)  Съ  другой  стороны,  появлен1е  фабричной  системы  внесло  такой 
переворотъ  въ  услов1я  труда^что  современное  государственное  вме- 
шательство въ  пользу  производителей  ограничивается  дочти  исклю- 
чительно рабочимъ  законодательствомъ.  Вакъ  мы  уже  знаемъ  изъ 
^  181,  существуетъ  пять  категор1й  государственнаго  вм1^шательетва 
въ  область  труда,  изъ  которыхъ  всЬ,  за  исключен1емъ  последней, 
быстро  пр1обр'Ьтаютъ  универсальный  характеръ:  а)  законодательная 
охрана  здоровья,  путемъ  такъ-называемыхъ  фабричныхъ  законовъ, 
распространяющихся  одинаково  на  мужчинъ,  женщинъ  и  дЪтей;  Ь) 
законодательство  объ  ответственности  предпринимателей  за  ув'Ьчьа 
рабочихъ;  с)  законодательное  установлен1е  максимальнаго  рабоча1:о 
дня,  наприм'Ьръ,  восьми-часового  рабочаго  дня  для  углекоповъ  и  ра- 
бочихъ, занятыхъ  въ  государственныхъ  предпр1ят1яхъ;  (1)  обязатель- 
ное страхован1е  отъ  бол'Ьзни,  старости  или  безработицы,  и,  наконецъ, 
е)  законодательное  установлен1е  минимальной  заработной  платы,  на- 
прим'Ьръ,  въ  Австрал1и  и  Новой  Зеланд1и. 

Хотя  вопросъ  о  Ц'Ьлесообразности  государственнаго  вм'Ьшательства 
въ  ту  или  иную  промышленную  область  и  остается  открытымъ,  гЪиъ 
не  мен'1^е  не  подложить  сомн'1^н1ю,  что  государственное  вм'Ьогатель- 
ство  можетъ  оказаться  вполн'Ь  совм']&стимымъ  съ  высшимъ  идеаломъ 
свободы,  въ  положительномъ  и  соц1альномъ  сиысл1Ь  этого  слова.  Одинъ 
только  опытъ  въ  состоян1и  установить  пред'Ьльную  грань,  за  которой 
подобное  законодательство  можетъ  оказаться  гибельнымъ  для  про- 
мышленности и  вм']№тЬ  съ  т-Ьмъ — для  самихъ  рабочихъ.  Но  въ  гла- 
захъ  экономиста,  разсматривающаго  всЬ  явлен1я  съ  широкой  соц1- 
альной  точки  зр1^н1я  и  интересующагося  не  столько  отношешемъ 
богатства  къ  человеку,  сколько  отношен1вмъ  челов'Ька  къ  богатству, 
расцкЬтъ  промышленности,  основанной  на  обезличбн1и  и  угнетен1и 
труда,  кажется  иллюзорнымъ  и  въ  сущности  лишеннымъ  всякой 
ценности. 

3)  Въ  прежи1я  времена  государственное  вм1^шательство  для  охраны 
капитала  ставило  себ'Ё  ц'Ьлью  защиту  интересовъ  должника.  Издан- 
ные съ  этою  ц1Ьлью  законы  о  ростовщичеств'Ь  (см.  §  171)  сд-Блались 
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ПОЧТИ  совершенно  ненужными,  благодаря  росту  конвуренц1и  среди 
заиуодгшцевъ.  Но  то  же  саиое  развит1е  сделало  необходимыиъ  госу- 
дарственное  вн'Ьшательство  противоположнаго  характера.  Въ  насто- 
ящее время  въ  защигЬ  нуждается  не  должяивъ,  а  заимодаведъ, 
ввладывающИ  свой  вапиталъ  въ  общее  предпр1ят1е.  Въ  наши  дни 
трудно  найти  челов'ЬЕа,  который  бы  не  им'Ьлъ  вклада  въ  сберега- 
тельной  касс16,  страхового  полиса,  акц1и  железной  дороги  или  дру- 
гого акц1онернаго  предпр1ят1Яу  банковыхъ  билетовъ  или  чеиово! 
книжки  по  банковому  депозиту.  Совреиенная  система  кредита  и  фи- 
нансовъ  настолько  сложна  и  запутанна,  что  вкладчики  или  креди- 
торы вынуждены  верить  бол1^е  или  менЪе  сл^по  въ  добропорядоч- 
ность руководителей  этихъ  предпр1ят1й.  Горьк1й  опытъ,  однако,  по- 
казалъ,  что  зти  лица  не  всегда  заслуживаюгь  полнаго  довЪр1я  и  не 
всегда  относятся  къ  своимъ  обязанностямъ  такъ,  какъ  должны  бы 
относиться;  и  государство  вынуждено  было,  поэтоиу,  ввести  извест- 
ный ограничен^  и  добиться  д'Ьйствительной  ответственности.  Но  и 
здЪсь  возиожны  уклонеШя  въ  ту  или  другую  сторону,  возможенъ 
рискъ  слишкоиъ  строгаго  контроля,  могущШ  явиться  тормазомъ  раз- 
Вит1я  промышленности,  и  опасность  слабой  отчетности,  могущей 
подорвать  довЪр1е.  Но  что  т1Ь  или  иныя  серьезный  м'Ьры  государ- 
ственнаго  регулирован1я  необходимы — врядъ  ли  подложить  сомн1^шю. 


226.  Государственныя  прем1и  и  субсид1н. 

Мы  подошли,  наконецъ,  къ  вопросу  о  государственноиъ  вм1Ьша- 
тельств'Ь  для  охраны  интересовъ  общества.  Эю  вм1^шательство  при- 
нимаетъ  форму  протекц1онизма,  уже  разсмотр1Ьннаго  нами  въ  отд'Ьль- 
ной  глав1^,  а  также  прем1й  и  субсидШ. 

Опасность  подобнаго  вм'1^шательства  заключается  въ  томъ,  что  подъ 
видомъ  общественныхъ  интересовъ  морутъ  скрываться  интересы  ча- 
стныхъ  лицъ,  умЁющихъ  такъ  или  иначе  воздМствовать  на  законо- 
дателей. Государственныя  прем1и  встречаются:  а)  въ  военной  области, 
Ь)  въ  лесномъ  цЪл%  с)  въ  земледШи  и  промышленности,  и  д)  подъ 
видоиъ  субсидШ  въ  сухопутноиъ  и  водномъ  транспорте.  Первыя 
две  категор1и  не  отличаются  чисто  эконоиическимъ  характеромъ,  и 
мы  можемъ  пройти  мимо  нихъ.  Сельско-хозяйственныя  и  промышлен- 
ный преи1и  встречались  часто  въ  прежн1е  века,  но  виесте  съ  паде- 
н1емъ  меркантильной  систеиы  оне*  въ  большинстве  случаевъ  совер- 
шенно исчезли.  Въ  настоящее  время  главнымъ  примеромъ  подобныхъ 
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премШ  является  прби1я  на  свекловичный  сахар}»  въ  Европ1Ь;  при- 
мерь этотъ  настолько  поучнтеленъ,  что  на  неиъ  стоить  остановиться 
БгБсколько  дольше. 

Еонтинентальвый  союзъ,  возникшШ  по  иниц1ативЪ  Наполеона  для 
борьбы  съ  Англ1ей,  прекратилъ  подвозъ  тростниковаго  сахара  изъ 
колонШ  и  далъ  сильный  толчехъ  К7льтур1к  свекловицы.  ПослФ  заклю- 
чен]я  мира  производство  свекловичнаго  сахара  было  уже  довольно 
сильно  во  Фравц1и,  а  н1^колько  поздн1&е  начало  распространяться  и 
на  ДР7Г1Я  континентальный  государства.  Тростниковый  сахаръ  былъ 
вытФсненъ,  и  такъ  какъ  теперь  производство  свекловичнаго  сахара 
превышало  отечественный  спросъ,  то  сделалось  необходимымъ  обез- 
печить  за  собою  иностранный  рынокъ.  Это  достигалось  или  путеиъ 
освобожден1я  эвспортнаго  сахара  отъ  акцнзнаго  о6ложен1я,  или  же 
путеиъ  установлен1я  возвратныхъ  пошлинъ.  11осл1^дн1я  часто  превы- 
шали разиЪръ  акциза,  являясь  такииъ  образомъ  скрытой  прен1ей  въ 
полномъ  смысле  этого  слова.  Мкоторыя  страны  непосредственно  вы- 
давали прем1и  на  зкспортъ. 

Результатоиъ  этого  законодательства  было  ограничев1е  рынка  для 
отечественнаго  сахара,  необычайаое  повышен1е  ц'бяъ  на  м1^ст1^,  уиень- 
шен1е  отечественнаго  потреблен1я,  производство  врупнаго  излишка 
для  вывоза,  громадное  поняжен1е  ц'Ьнъ  на  м1ровомъ  рынк']^  и,  на- 
конецъ,  серьезный  финансовый  потери  для  страны,  выдающей  прем1и. 
Въ  то  время,  какъ  м1ровое  производство  тростниковаго  сахара  под- 
нялось съ  1.200.000  ТОННЪ  въ  1853 — 54  Г.  ДО  4.300.000  ТОННЪ  ВЪ 
1903 — 04  г.,  производство  свекловичнаго  сахара  увеличилось  съ 
200.000  ТОННЪ  въ  1853—54  Г.  ДО  6.700.000  ТОННЪ  ВЪ  1901—02  Г. 
Въ  течен1е  полув'1^ка  производство  свекловичнаго  сахара  поднялось 
съ  14  до  587о  всего  сахарнаго  производства. 

Система  премШ  дала  Великобритан1и  дешевый  сахаръ  и  доставила 
м1ровую  изв'Ёстность  англШсклмъ  вареньямъ  и  сахарныиъ  консер- 
ванъ;  но  она  же  довела  до  разорен1я  Западную  Инд1ю,  повлекла  за 
собой  войну  изъ-за  Кубы  и  ложилась  все  большимъ  бременемъ  на 
государства  европейскаго  континента.  Посл'Ь  н']Ьсколькихъ  неудач- 
ныхъ  попытокъ  Брюссельская  конвенц1я  1903  г.,  въ  которой  при- 
няли участ1е  вс1^  главный  государства  Европы,  за  исключен1емъ 
Роес1И,  отм'Ьнила  прем1и  и  чрезм1^рныя  возвратныя  пошлины,  такъ 
же,  какъ  и  всякое  покровительство,  за  изв'Ьстнымъ  умФреннымъ  пре- 
д-блонъ,  отечественному  рынку  преимущественно  передъ  заграничнымъ. 
ПослЪ  этого  государственные  расходы  понизились  до  такой  степени, 
что  мнопя  государства  уменьшили  также  и  акцизное  обложен1е.  Въ  ре- 
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зультат1^  отечественныя  ц'Ьны  упали,  вывозныя  1гЬны  поднялись, 
производство  свевловичиаго  сахара  сд'Ьлалось  болЪе  прибыльнынъ  ж 
государственные  расходы  подверглись  совращен1ю. 

йстор1я  пренШ  на  сахаръ  прекрасно  иллюстрируетъ  опасность  и 
полную  неудовлетворительность  сельсво-хозяйственныхъ  и  промыпиен* 
ныхъ  преиШ  вообще.  Этимъ  объясняется  то  обстоятельство,  что  пре- 
и1и  въ  настоящее  время  крайне  рЪдви.  Въ  С1оединенныхъ  Штатахъ 
преи1я  на  сахаръ  была  установлена  только  два  раза:  въ  начал'Ь 
девяностыхъ  годовъ  въ  течен1е  четырехлЪтняго  безпошлиннаго  ввоза 
сахара,  и  еще  разъ  въ  очень  ограниченномъ  размЪр'б  въ  нФвоторыхъ 
западныхъ  штатахъ. 

Вопросъ  о  субсид1яхъ  пароходныхъ  обществаиъ  все  еще  живо 
обсуждается  въ  научныхъ  и  промышленныхъ  вругахъ.  Оиытъ  Сое- 
диненныхъ  Штатовъ  съ  ихъ  субсид1ями  пароходному  обществу  Со1- 
ип8  апс1  РасШс  МаЦ  Ипез  въ  течен1е  двухъ  десятил^тШ,  отъ  1845  до 
1867  г.,  оказался  настолько  неудовлетворительнымъ,  что  систему  суб- 
СИД1Й  пришлось  оставить.  Однако,  Веливобритан1я,  ГерманШ,  Фран111я, 
Япон1я  и  друг1я  государства  ввели  въ  последнее  время  выдачу  суб- 
сидШ  не  только  за  перевозку  почты,  но  и  за  изв'ктную  емкость 
судовъ,  а  въ  н'Ёкоторыхъ  случаяхъ  и  на  ихъ  сооружен^.  Бъ  Соеди- 
ненныхъ  Штатахъ  субсид1и  до  сихъ  поръ  ограничивались  денеж- 
ными пособ1ями  для  перевозки  почты.  Аргументы  въ  пользу  субсидШ 
пароходнымъ  обществаиъ  тк  же,  вав1е  выдвигаются  въ  защиту 
протекЩонизма  вообще;  они  уже  были  разсмотр^ны  нами  выше.  Но 
прежде,  ч1§мъ  устанавливать  субсид1и  въ  сколько-нибудь  широконъ 
масттаб!^,  необходимо  доказать,  что  крупный  торговый  флоть  не  въ 
состоянии  развиться  самостоятельно,  что  правительственная  помощь 
явится  стимуломъ  не  для  отживающихъ  и  малопроизводительныхъ, 
а  для  жизнеспособныхъ  и  высокопроизводительныхъ  предпр1ят1й,  и 
что  она  не  ограничится  узкимъ  кругомъ  дицъ,  пользующихся  исвлю- 
чительнымъ  расположен1емъ  правительства. 
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228.  Роскошь. 

Когда  иы  разсиатривалн  систему  распред'Ёлен1я  богатства,  мы 
обращали  внииан1е  прежде  всего  на  доли,  получаемый  различными 
классами.  Но  индивидъ  интересуется  не  столько  тЪмъ,  какая  часть 
всего  продукта  выпадаетъ  на  долю  того  или  иного  класса,  сколько 
своей  собственной  долей.  Экономическая  проблема  существуетъ  для 
него  лишь  постольку,  поскольку  онъ  иожетъ  обезпечить  себЪ  ту  или 
иную  часть  богатства.  Но  для  общества  въ  ц&юмъ  чрезвычайно 
важно,  распред'Ёляется  ли  данная  сумма  богатства  приблизительно 
равныиъ  образомъ  между  всЪми  его  членами,  или  же  меньшинство 
живетъ  въ  роскоши,  а  масса — въ  грязи  и  нищет1К.  Сосущеетвован1е 
роскоши  и  б1^дности  всегда  было  камнемъ  преткновен1я  для  соцЬль- 
наго  реформатора.  Еъ  этому  вопросу  мы  теперь  и  обратимся,  хотя 
иы  уже  касались  его  косвенно  почти  въ  каждой  изъ  предшествую- 
щихъ  главъ. 

Проблема  роскоши  сама  по  се6%  а  не  взятая  въ  связи  съ  бед- 
ностью, довольно  проста.  Однако,  вопросъ  разсматривался  часто 
односторонне:  какъ  и  Вбзд1^,  въ  данной  области  не  было  недостатка 
въ  сторонникахъ  крайнихъ  мн1^н1й.  Защитники  роскоши  всегда  ука- 
зываютъ  на  благотворное  вл1ян1е  ея;  роскошь,  говорятъ  они,  доста- 
вляетъ  рабочимъ  занят1е.  Но  слабость  этого  грубаго  аргумента 
должна  быть  очевидна  даже  для  неспец1алистовъ  въ  области  эконо- 
мическихъ  вопросовъ.  Если  расходы  на  предметы  роскоши  произво- 
дительны просто  потому,  что  они  даютъ  занят1е  труду,  то  ломка 
оконныхъ  стеколъ  или  уничтожен1е  урожая  также  производительны, 
поскольку  они  требуютъ  труда  для  возстановлен1я  разрушеннаго 
богатства.  Источникъ  ошибки  заключается,  очевидно,  въ  предполо- 
жен1и,  будто  богатство,  затрачиваемое  на  пр1обр'Ётен1е  предметовъ 
роскоши,  не  можетъ  найти  никакого  другого  производительнаго  при- 
ложен1я.  Ясно,  однако,  что  если  бы  расточитель  не  растрачивалъ 
своихъ  капиталовъ,  посл1^дн1е  приняли  бы  форму  процентныхъ  бу- 
магъ,  вкладовъ  въ  промышленный  предпр1ят1я  или  наличныхъ  бан- 
ковыхъ  счетовъ;  въ  каждомъ  изъ  этихъ  случаевъ  они  были  бы  по- 
священы производству  и  давали  бы  такинъ  образомъ  занят1е 
труду. 

Съ  другой  стороны,  и  противники  роскоши  также  доходятъ  до 
крайностей.   сРЫп  иУ1Пё:  апй  Ы^Ь  1Ьш1ап§;»  (простота  въ  жизни 
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И  высокШ  иодетъ  мышлен1я)  —  несоин^^нно,  прекрасное  моральное 
правило,  невыполнен1е  котораго  повлекло  за  собою  гибель  многихъ 
людей.  Зло,  проистекающее  отъ  тщеслав1я  и  чувственности,  столь  же 
очевидно,  какъ  и  предосудительно.  Но  исходя  изъ  бол^е  широкой 
точки  зр^н1я,  надо  признать,  что  и  простота  въ  жизни  иожетъ  быть 
доведена  до  крайности.  Цивилизац1я,  какъ  уже  указывалось  нами 
въ  саномъ  началФ  этого  труда,  зависитъ  отъ  роста  потребностей. 
Если  разд'Ьлить  вс1^  блага  на  предметы  необходимости,  удобства  и 
излишества  (зирегбахиев),  то  челов1^ческ1й  прогрессъ  можетъ  быть 
опредФленъ,  какъ  процессъ  превращен1я  предметовъ  излишества  въ 
предметы  удобства  и  посл'Ьднихъ  —  въ  предметы  необходимости.  Въ 
основе  человФческаго  развит1я  лежитъ  ростъ  разнообраз1я  въ  области 
потреблен]я.  Не  подлежитъ  сомн1^н1ю,  что  прочный  прогрессъ  невоз- 
моженъ  безъ  накоплен1я  капитала  и  прим(нен1я  труда  къ  сырымъ 
матвр1аламъ;  но  не  менФе  очевидно  и  то,  что  общество,  вс1^  члены 
котораго  заняты  исключительно  добыван1емъ'  хл1^ба  или  изготовле- 
н1емъ  грубой  одежды,  можетъ  быть  весьма  почтеннымъ  и  въ  то  же 
время  лишенныиъ  т1хъ  качествъ,  которыя  присущи  всякой  высшей 
цивилизац1и.  Не  говоря  обо  всемъ  прочемъ,  въ  такомъ  обществе  не 
им&1а  бы  м'Ьста  вся  область  искусства  —  этого  лучшаго  достоян1я 
человечества.  Но  никто  не  станетъ  заниматься  изготовлен1емъ  арти- 
стическихъ  предметовъ,  если  на  нихъ  н'1^тъ  спроса,  т.  е.  потребности 
въ  роскоши.  Такимъ  образомъ,  оказывается  какъ  будто,  что  роскошь — 
зло  и  въ  то  же  время  необходимый  признакъ  прогресса. 

Однако,  трудность  зд'Бсь  не  особенно  велика.  Роскошь  въ  томъ 
или  нноиъ  вид'Ё  неизб'Ьжна,  но  то,  чтд  для  одного  составляетъ  рос- 
кошь, то  для  другого  является  необходимостью.  Нстиннымъ  крите- 
р1емъ  экономической  законности  роскоши  является  отношен1е 
между  экономическимъ  значен1емъ  затратъ  и  экономической  важ- 
ностью результатовъ  роскоши  для  общества,  какъ  ц'Ёлаго.  Если 
данное  лицо  им1^етъ  передъ  обществомъ  особыя  заслуги  и  служба 
его  весьма  важна  для  общества,  посл'Ёднее  никогда  не  будетъ  и  не 
должно  жал1Ьть  бол^е  или  мен'Ье  крупныхъ  расходовъ  на  поддержан1е 
внЪшняго  престижа  этого  лица,  который  соотв'Ётствовалъ  бы  его 
высокому  общественному  положен1ю.  Обыкновенно  между  потребле- 
н1емъ  и  производствомъ  существуетъ  т1^сная  зависимость.  Правда,  въ 
молодой  стран'Ь,  напр.  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  люди  чаще  всего 
накопляютъ  богатство  ради  доставляемой  имъ  силы  и  ведутъ  сравни- 
тельно простую  и  дЬятельную  жизнь.  Но  въ  старыхъ  странахъ,  а  въ 
последнее  время  и  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  зам'Ьчаетея  такая 
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тендбнц1я,  что  люди,  пр1обр'Ьвш1е  богатство,  тратятъ  его  растотательно 
и  съ  большой  легкостью.  Поэтому,  поскольку  потреблен1е  является 
объективной  ц1^ью  производства,  воспрвщен1е  роскоши  было  бы 
ториазомъ  предпр1инчивости;  пр1обр'Ьтен1я  въ  одной  области  оказа- 
лись бы  потерей  въ  другой.  Съ  этой  точки  зрШя  роскошь,  которую 
дозволяетъ  себФ  лицо,  выполняющее  важную  экономическую  фун]щ1ю, 
т.  е.  увеличивающее  производительны^  силы  общества,  ии'Ьетъ  за 
собою  полное  оправдан1е. 

Но  роскошь  перестаетъ  быть  эконоиическп  законной,  когда  ее 
позволяютъ  себ1Ь  люди,  влад1^ющ1е  богатствонъ,  но  не  выполняюш1е 
никакой  важной  общественной  функц1и.  Эти  люди  растрачнваюгь 
богатство  и  ничего  не  даютъ  взам'Ьнъ  его.  Наибол'Ье  яркимъ  пркм^- 
ромъ  подобнаго  рода  является  челов'Ькъ,  получнвш1й  крупное  наслед- 
ство и  не  д'Ьлающ1й  для  общества  ничего  сколько-нибудь  цЪнпаго. 
Въ  данномъ  случа1^  роскошь  экономически  предосудительна.  Но  рос- 
кошь можетъ  ии'1^ть  м'Бсто  и  въ  области  государственной.  При  отсут- 
СТВ1И  конституц1онной  свободы  самодержецъ  нередко  злоупотребляетъ 
своими  привидег1ями,  и  тогда  можегь  создаться  положен1е,  авало- 
гичное  тому,  какое  было  при  Людовик'Ь  XIV  во  ФранцШ,  когда 
роскошь  двора  ложилась  на  народъ  тяжелымъ  бременемъ.  Но  въ 
демократическоиъ  государств-Ь  такой  опасности  н^тъ,  и  существуегь 
даже  опасность  увлечен1я  въ  прямо  противоположномъ  направлен1и. 
Правда,  президентъ  республиканской  Франц1н  получаетъ  спец1альвую 
сумму  на  ра8влечен1я  и  пр1емы;  но  отсутств1е  достаточно  хорошихъ 
пом'ЁщенШ  и  далеко  несоотв'Ьтствующее  жалованье  амернкансвнхъ 
дипдонатическихъ  представителей  за  границей  давно  уже  составляетъ 
для  аиериканцевъ  предметъ  нац1ональнаго  уничижон1я  (шогИй- 
саНоп). 

Истиннымъ  экономическимъ  идеаломъ  является  соц1ализац1я 
роскоши:  частная  роскошь  должна  уступить  м1^сто  общественное 
или  же  сд1^аться  достоян1емъ  только  т1^хъ  частныхъ  лицъ,  которыя 
д1Бйствительно  выполняютъ  важную  общественную  функц1ю  и  про- 
никнуты сознан1емъ  соц1альной  отв16тственности.  Экономическимъ 
критер1емъ  всякой  затраты  является  создан1е  излишка  удовлетво- 
рен1я.  Ч'Ьмъ  больше  лицъ  участвуетъ  въ  пользованШ  этой  затратой, 
тЬыъ  больше  излишекъ.  Артистическ1я  произведеШя  искусства,  ко- 
нечно, весьма  1г1^нны  и  сами  по  себ%;  но  для  того,  чтобы  они  могли 
выполнить  въ  наибольшей  степени  свою  экономическую  и  этическую 
функц1ю,  пользоваШе  ими  не  должно  составлять  монопол1и  небольшой 
кучки.  Въ  классической  Грец1и  лучш1я  произведен1я  скульптуры  п 
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ЖИВОПИСИ  выставлялись  на  улицахъ  и  въ  храмахъ;  даже  и  въ  наше 
время  публичныя  галлереи  принимаютъ  все  бдльш1е  разм'Ьры.  Таиъ, 
гд'Ь  прии1Ьняетея  принципъ  общественнаго  контроля  (1ги81ее8Ыр) 
надъ  некоторыми  видами  частнаго  богатства,  какъ,  наприм'Бръ,  въ 
немвогихъ  европейскихъ  городахъ,  частныя  художественныя  галлереи 
являются  таковыми  лишь  по  назван1ю,  въ  Д'Ьйствительности  же 
он1Ь  пер}одически,  если  не  постоянно,  открыты  для  пользован1я 
публики. 

Такимъ  образомъ,  экономически!  взглядъ  на  роскошь  не  отличается 
по  существу  отъ  этическаго.  Съ  нравственной  точки  зр'Ён1я  роскошь, 
которую  поэволяетъ  себ-Ь  сластолюбецъ,  всегда  заслуживаетъ][порицан1я; 
меценатъ,  позволя)ош1й  себ'Ь  личную  роскошь,  имЪетъ  за  собой  изв'Ёстное 
оправдан1е,номеценатъ  въобщественномъ  смысл'Б  этого  слова  вызываетъ 
наше  удивлен1е.  Съ  экономической  точки  зр'Ён1я  критер1емъ  въ  данномъ 
случае  является  значен1е,  которое  им'ёютъ  для  общества  затраты  на 
роскошь.  Роскошь  человека  праздношатающагося  всегда  составляетъ 
экономическую  потерю;  роскошь  челов1^ка,  который  честно  пр1обр'Ьлъ 
свое  богатство,  который  находить  въ  мысли  о  конечномъ  вознагра- 
жден1и  постоянный  источникъ  новой  энерг1и  и  который  въ  то  же 
время  не  перестаетъ  служить  обществу,  до  изв'Ёстной  степени  допу- 
стима; но  общественная  роскошь,  т.  е.  роскошь  челов1^ка,  посвящаю- 
щаго  свое  богатство  на  службу  общества,  является  уже  бол'Ье  ясно 
выраженнымъ  экономическимъ  пр1обр1Ьтен1емъ,  такъ  какъ  при  одной 
и  той  же  затрат1Б  усил1й  получается  большее  наслаждеше,  а,  значитъ, 
и  больш1й  излишекъ  полезности.  Однако,  какъ  въ  частной,  такъ  и 
въ  общественной  жизни  роскошь  не  должна  быть  доведена  до  край- 
ности. Съ  этической  точки  зрЪн1я  опасность  излишней  роскоши 
заключается  въ  томъ,  что  эстетическ1й  элементъ  иожетъ  легко  вы- 
родиться въ  простой  сенсуализмъ;  экономическая  опасность  состоитъ 
въ  томъ,  что  излишекъ  или  богатство  общества  можетъ  уменьшиться, 
всл'Ьдств1е  роста  потреблен1Я  въ  ущербъ  производству. 


229.  Б'Ьдность. 

Б1&дность,  подобно  роскоши,  есть  вопросъ  степени.  Но  съ  изв1^стной 
точки  зр'ЬШя  можно  различать  б'Ьдиость  абсолютную  и  относительную. 
Абсолютная  б'Ёдность  им'Ёется  на-лицо  торда,  когда  доходъ  недоста- 
точенъ  для  удовлетворен1я  того  минимума  потребностей, .  который  не- 
обходимъ  для  поддержан1я  физической  работоспособности  (еШс1епсу). 

Зелигмавъ.  36 
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Относительная  б*дность— это  неспособность  поддерживать  тотъ  з^ап- 
(1аг(1  0^  И(е  (уровень  жизненныхъ  потребностей),  воторыВ  во  всЪхъ 
цнвилизованныхъ  странахъ  включаетъ  въ  себя  н'ёчто  большее,  тБмъ 
минимуиъ  средствъ  физическаго  с7Щбствован1я. 

Б'Ьдность  зависитъ  отъ  отношен1я  дохода  въ  стоимости  жизни. 
Важно,  поэтому,  съ  одной  стороны,  опред'Ьлить  величину  дохода,  а 
съ  другой,— величину  и  элементы  стоимости  жизни.  Къ  сожалФн1ю, 
матер1алъ,  ии'бющШся  въ  нашемъ  распоряжеп1и,  весьма  незначителенъ, 
за  исБлючен1емъ  части,  касающейся  элементовъ  расхода. 

Тремя  основными  статьями  расхода  являются,  по  порядку  яхъ 
важности,  расходы  на  пищу,  кровь  и  одежду.  Н'Ьсеольбо  десятил^тШ 
тому  назадъ  герианск1й  статистикъ  Энгель  сд-Ьлалъ  рядъ  вычисленШ, 
касающихся  процентнаго  взаимоотношен1я  различныхъ  статей  рас- 
хода. Бъ  томъ  же  направлен!и  работаетъ  въ  настоящее  время  I 
Бюро  Труда  Соединенныхъ  Штатовъ.  Изучивъ  бюджеты  н'Ьсколькихъ 
тысячъ  нормальныхъ  семей,  классифицированныхъ  въ  порядк1Ь  ихъ 
доходовъ,  Бюро  нашло  процентное  отиошен1е  расходовъ  въ  1901  г.^ 
выразившееся  въ  сл'Ёдующей  таблих^Ь  ^): 
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16.93 
18.02 
18.61 
18.57 
18.43 
18.48 
18.17 
17.07 
17.58 
17.53 
16.59 
17.40 


6.69 
6.09 
5.97 
5.54 
5.09 
4.65 
4.14 
3.87 
3.85 
3.77 
3.63 
3.85 
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1)  СпИей  81а1е8  Вигеаи  оГ  ЬаЪог,  Е15^Ь*ееп111  Аппиа!   Керог^,   СчнГ 
Ыушд  апс!  ВеШ1  Рпсез  оГ  Роой,  1904,  р.  01. 


ПРОЦЕНТНАЯ   ВЕЛИЧИНА   РАЗЛИЧНЫХЪ  СТАТЕЙ    РАСХОДА   ВЪ 

НОРМАЛЬНЫХЪ  СЕМЬЯХЪ  ВЪ  СОЕДИНЕННЫХЪ  ШТАТАХЪ 

ВЪ  1901  г. 


Доходъ 
Ниже     200.  .доллар. 

200  ЗОО.ЛОЛлар.1 

300  400. -доллар. 

400  500..Доллар. 

500  бООЛОЛлар.  | 

600  700. доллар. 

700  800.  доллар. 

800  900.. дол  л  ар. 

900  1000  доллар.! 

1000  1100доллар| 

1100  1200..ДОЛ.  .| 

1200  дол.  и  выше... 
Вс%  размеры  дохода 


■■   Пища  ■■  Одежда. 

СГ~1   Квартира  I       »  Отоплен«е 


Осв%щен1е 
Прочее   расходы 


Изъ  бюллетеня  Бюро  Труда  №  54  (1904  г.) 


Клише  и    печать  С.  М.  Прокудинъ-Горскаг( 
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Графически  т%  же  самые  результаты  изображены  на  прилагаемое 
^(1аграмм'6  (см.  д1аграмму  на  отд.  листЬ). 

Въ  общемъ,  эти  цифры  подтверждаютъ  результаты,  достигнутые 
Знгелемъ,  хотя  и  съ  н'Ькоторыми  отклонен1ями.  Выводы  д-ра  Энгеля 
вводились  Еъ  сл'бдующимъ  положеп1ямъ; 

^  1)  Ч^ыъ  больше  доходЪу  г1иъ  меньше  въ  процентномъ  отношен1и 
затрачивается  на  пр1обр1Бтен1е  средствъ  существован1я.  Американсипе 
лзсл'Ьдован1е  вполн'ё  подтверждаетъ  этотъ  выводъ. 

2)  Процентная  величина  расходовъ  на  одежду  приблизительно 
одинакова,  каковъ  бы  ни  былъ  доходъ.  Этотъ  выводъ  не  подтверж* 
дается  въ  Америка,  гд'&  высшШ  классъ  затрачиваетъ  на  одежду  отно- 
сительно въ  два  раза  болЪе  низшаго. 

3)  Процентная  величина  расходовъ  на  жилище,  отоплен1е  и  осв'Ё- 
1цен1е  приблизительно  одинакова,  каковъ  бы  ни  былъ  доходъ.  Въ 
Америк'Ь  этотъ  выводъ  в'бренъ  въ  отношен1и  жилища,  но  не  въ 
ютношенШ  отоплен1я;  относительные  расходы  на  отоплеШе  вм1ст^  съ 
ростомъ  дохода  уменьшаются,  всл'Ьдсгв1е  ли  лучшаго  качества  одежды 
или  же  всл'Бдств1е  того,  что  отоплев1е  крупныхъ  зданШ  обходится 
сравнительно  дешевле. 

4)  По  жЦЪ  возрастан1я  дохода,  процентная  величина  иелкихъ 
расходовъ  увеличивается.  Это  положен1о  вполне  подтверждается  аме- 
риканскимъ  изсл'Ьдован1емъ. 

Американское  изсл'6дован1о  постаралось  также  установить  изм'Ь- 
'Нен1я  бюджета  въ  зависимости  отъ  разм'1^ровъ  семьи.  Сл'Ёдующая 
таблица  показываетъ  результаты  этого  изсл'Ьдован1я  для  большого 
числа  семей  съ  доходомъ  отъ  600  до  700  долларовъ: 
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2020 
475 
1.18 
12.44 
1230 
4008 

100 
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18.88 
4.69 
1.13 
12.81 
20.58 
41.91 

100 


17.а^ 

4.60 

1.16 

12.82 

19.95 

43.59 

100 


17.93 
4.6Ь 
1.02 
12.85 
18.69 
44.93 

100 


17.97 
4.79 
1.09 

13.45 
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100 


17.04 
449 
0.98 
13.90 
14.97 
48.62 

100 


18.4' 
4.65 
1.12 
12.88 
1931 
43.48 

100 
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Процентная  величина  комбинированныхъ  расходовъ  2.567  сенеВ^ 
нзбранныхъ  для  детальнаго  нзсл'Ьдован1я: 

Пища 42.54 

Одежда 14.04 

Жилище  .   .   .  • 12.95 

Отоплеше 4.19 

Мебель В.42 

Страхован1е 2.73 

Бол1^зни  и  смерть 2.67 

Спиртные  напитки *   .   *  1.62 

Развлечен1я *    .   .  1.60 

Проценты  по  закладнымъ 1.58 

Табакъ     ^ 1.42 

Взносы  въ  рабоч1я  и  друг1я  органи- 

зац1и 1.17 

Книги  и  бумага .  1.09 

Осв*щен1е 1.06 

Религюзныя  нужды 0.99 

Налоги 0.75 

Благотворительность    0.31 

Проч1е  расходы 5.87 


ИТОГО  .   .      100 


Если  бы  вм'Бсто  процеитныхъ  отношенШ  мы  постарались  устано- 
вить д'Ёйствительный  минимумъ  необходимыхъ  расходовъ  по  каждой 
стать'Ё  бюджета,  то  оказалось  бы,  что  точныя  цифры,  къ  сожалШю, 
отсутствуютъ.  Главныя  научныя  данныя  ограничиваются  лишь  об- 
ластью пищи  и  разработаны  проф.  Этвотеромъ  (А1^а1ег)  въ  его  со- 
чинен1и,  опубликованнонъ  въ  трудахъ  сельско-хозяйственнаго  депар- 
тамента Соединенныхъ  Штатовъ.  Количество  необходимой  пищи  при- 
ведено къ  единицаиъ  протеина  (главнаго  ингред1ента  пищи)  и  по- 
тенц1альной  днерг1и  (въ  форм'Ё  теплоты  и  мускульной  силы,  полу- 
чаемой въ  результат1^  усвоен1Я  пищи).  Потенц1альная  энерпя  обык. 
новенно  выражается  въ  единицахъ  теплоты  или  калор1яхъ;  калор1еб 
называется  количество  теплоты,  необходимой  для  поднят1я  темпера- 
туры одного  грамма  воды  на  одинъ  градусъ  Цельс1я.  Псходя  изь 
дтого  и  принимая  во  вниман1е  выполняемую  челов'Ькомъ  мускульную 
работу,  Этвотеръ  вычислилъ,  что  челов*къ  нуждается   ежедневно  въ 
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100—150  граммахъ  протеина,  дающихъ  отъ  2.700  до  4.500  вадорШ 
теплоты.  Люди,  выполЕЯЮщ1е  среднюю  умеренную  работу  въ  уи'Ь- 
ренномъ  клииат1Ь,  требуютъ  В.500  кадорШ,  а  женщины— восемь  де. 
ч^тыхъ  этого  Бодичества.  Тщатедьноиу  изсд1Ьдован1ю  подверглись 
также  питательность  и  дконоинческ1я  качества  различныхъ  видовъ 
пищи  в  отношен1е  усваиваеиой  ея  части  къ  неусваиваемой;  вгама- 
тельное  отношен1е  къ  посл1Бднему  пункту  дало  бы  возиожность  до- 
стигнуть при  т1Ьхъ  же  затратахъ  дучшихъ  результатовъ,  ч'бмъ  въ 
настоящее  время.  Исподьзован1е  результатовъ  дтихъ  интересныхъ 
изсл']^дован1й  много  принесло  бы,  въ  особенности,  американскимъ  ра- 
^очимъ. 

ВажнМшее  прим1Ьнен1е  указанныхъ  выше  соображенШ  къ  стати- 
<;тик*  64ДН0СТИ  было  сд'Ьлано  Раунтри  (Ео111гп!гее)  въ  его  зам-Ьча- 
тедьномъ  труд1^  объ  ус10в1яхъ  жизни  въ  англ1йскомъ  город'Ь  ЬркФ. 
Согласно  его  вычислен]ямъ,  минимумъ  необходимыхъ  расходовъ  для 
чзеиьи,  состоящей  изъ  мужа,  жены  и  тронхъ  дбтей,  равняется  21  шил. 
в  пенсамъ,  иди  5,25  долдарамъ  въ  недЁлю  (около  10  р.  37  к.).  Ис- 
ходя изъ  этихъ  данныхъ  и  принимая  во  вниман1е  семьи  различныхъ 
разм'Ьровъ,  Раунтри  пришедъ  къ  поразительному  выводу,  что  почти 
:28%  всего  населен1я  живутъ  въ  бедности,  т.  е.  получаемый  доходъ 
аедостаточенъ  для  поддер}^ан1я  одн'&хъ  только  физическихъ  силъ. 
^то  было  разительное  и  неожиданное  подтвержден1е  выводовъ»  къ 
воторымъ  пришедъ  Бутсъ  въ  его  зам'Ёчатедьномъ  трудФ  объ  эконо* 
мическихъ  и  соц1альиыхъ  усдов1яхъ  въ  Лондоне:  по  вычислен1ямъ 
Бутса,  30^0  дондонскаго  населен1я  живутъ  въ  б'Ёдности,  ниже  уровня 
«еобходимаго  минимума  средствъ  существован1я. 

Эти  б'Ьдняви  живутъ  въ  скверныхъ  жилищахъ,  плохо  од1^ваются 
я  ведутъ  полуголодное  существован1е.  Результаты  подобной  жизни 
«вазываются  непосредственно  въ  формЪ  значительно  бодЪе  высокой 
«редней  смертности,  необыкновеннаго  повышен1я  смертности  д'Ьтей  и 
-отсталости  физическаго  развит1я  (низкШ  ростъ,  малый  в'Ьсъ  и  т.  д). 
Н'Ьтъ  необходимости  останавливаться  на  косвенномъ  вл1ян1и  б'Ьд* 
«ости  на  промышленное  развит1е,  нац1ональный  характеръ  и  высоту 
еравственнаго  уровня. 

Услов1я  въ  Лондон1Б  и  ЩтЛ  могутъ  считаться  типичными  для 
аромышленныхъ  англ1йскихъ  городовъ  вообще.  Что  касается  Соеди- 
венныхъ  Штатовъ,  то  соотв'Ьтствующ1я  данныя  совершенно  отсут- 
ствуютъ:  имеются  только  одн'Ь  догадки,  дишенныя  всякой  научной 
ц'бнности.  Въ  нашемъ  распоряжен1и  находятся  только  бодФе  иди 
мен'Ье  отрывочный  статистически  данныя  о  д^йствительныхъ  паупе* 
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рахъ  или  получающйхъ  непосредственную  благотворитедьную  помооц»; 
въ  этоиъ  отношен1и  Америка  представляетъ  почти  д1&вственное  поле 
для  статистика  и  научнаго  изсл'Ьдователя.  Но  для  всякаго,  знакоиаго 
съ  соЩальнымн  7слов1яии  въ  крупныхъ  городахъ  Соединенныхъ. 
ШтатовЪу  врядъ  ли  подлежить  сомн1&н1ю,  что,  если  въ  цв%туще& 
АнгЛ1и  бол1Ье  четверти  городского  насблен1я  находится  ниже  уровня 
616ДНОСТИ,  а  другая  крупная  часть  едва  поднимается  выше  посл^д- 
няго,  то  въ  промышленныхъ  областяхъ  Америки  положен1е  мало  ч1^мъ. 
разнится  отъ  описаннаго  выше.  Правда,  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
въ  городахъ  животъ  лишь  одна  треть  населен1я,  а  въ  Англ1и — ^дв^ 
трети;  безспорно  также  и  то,  что  американскШ  8(апйагй  оГ  иГе  выше- 
англ1йскаго.  Но  страдаютъ  ли  отъ  бедности  тридцать  или  только  пят- 
надцать процентовъ  городского  населен1я  Америки — передъ  нами  все 
же  остается  ужасный  фактъ,  а  именно,  что  въ  столь  хваленой  со- 
временной цивилизац1и  им'Ёются  иилл1оны  человЬческихъ  существъ^ 
доходъ  которыхъ  недостаточенъ  даже  для  подержан1я  одн1^хъ  толькс^ 
физическихъ  снлъ. 


230.  Причины  б'Ьдности. 

Нер1^дко  приходится  встр'Ёчатъся  съ  раздЪлен1емъ  причинъ  бед- 
ности на  дв(  категор1и.  на  индивидуальный  и  соц1альныя:  на  б1Ьд- 
ность,.  проистекающую  отъ  плохого  поведен1я,  и  б'Ьдность,  обусловли- 
ваемую несчаст1бмъ.  Въ  первую  категор1ю  включаются  так1я  каче- 
ства, какъ  пьянство,  нерадивость  и  л'бность,  чувственность,  страсть. 
къ  играмъ,  нев'Ьжество,  ненаходчивость  и  непредусмотрительность. 
Эта  классификац1я,  однако,  ошибочна  по  двунъ  соображен1янъ. 

Прежде  всего,  весьма  р'Ьдки  случаи  сколько-нибудь  длительной 
б'Ёдности,  которые  можно  было  бы  объяснить  исключительно  одной 
или  всЪми  такъ-называемыми  индивидуальными  причинами.  Посл-Ьдшя 
почти  всегда  встр'Ьчаются  въ  соединен1и  съ  н1Бкоторыми  изъ  такъ- 
называемыхъ  сод1альныхъ  причинъ;  фактически  невозможно  отдЪлиты 
и  исчислить  ихъ  относительное  значеп1е  въ  качеств1Ь  самостоятель- 
ной группы. 

Во-вторыхъ,  различ1е  между  индивидуальными  и  соц1альным0 
причинами  было  въ  значительной  мФр'Б  ослаблено  данными  какъ. 
естествознан1я,  тавъ  и  политической  дконом1и  и  соц1олог1и.  Этими 
данными  установлено,  наприм'Ьръ,  что  мног1я  изъ  тавъ-называемыхъ. 
ллчныхъ  чертъ  являются  результатонъ  наследственности:  прекрасноА 
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илдюстрац1еЁ  этого  положбн1я  является  знаменитая  семья  Джуксъ  и 
Ышиель,  всФ  члены  которой  (числомъ  въ  несколько  сотъ  челов1Ькъ) 
отличались  однниъ  и  тЪжъ  же  фаиильныиъ  порокомъ.  Но  еще  важнее 
то  обстоятельство,  что  личныя  ненасл'Ьдственныя  черты  индивида 
являются  въ  значительной  ыЦ%  результатонъ  окружающей  его  обста- 
новки. Изв'Ьстно,  что  индивидуальная  этика  находится  подъ  силь- 
н'Ьйшииъ  вл1ян1емъ  соц1альноВ  этики;  нередко  упускается  изъ  виду, 
что  невоздержность,  порочность,  невежество  и  непредусмотрительность 
являются  въ  значительной  степени  посл1Ьдств1емъ  окружающихъ  эко- 
номическихъ  и  соц1альныхъ  условШ.  Говорить,  что  пьянство  поро- 
ждаетъ  б^ость;  но  съ  гЬмъ  же  основан1емъ  можно  сказать,  что 
б'Ёдность  порождаетъ  пьянство.  Можетъ  ли  быть  что-нибудь  бол'Ёе 
поразительное,  какъ  тотъ  фактъ,  что  во  многихъ  городахъ  значи- 
тельный процентъ  несчастныхъ  женщинъ  вынужденъ  снискивать  себ1^ 
пропитан1е  милостыней?  Правда,  какъ  бы  идеальны  ни  были  общ!я 
экономическ1я  услов1я,  всегда  можно  будетъ  найти  изз1^стное  число 
людей,  очутившихся  «на  дн'Ь»;  этихъ  именно  людей  им^отъ  въ  виду 
библ1я,  когда  она  говорить:  «б1Ьдные  всегда  у  васъ  будутъ».  Но 
было  бы  крайне  нел'Ьпо  утверждать,  какъ  это  нер'Ьдко  д1^аютъ  бо- 
гатые циники,  что  эти  несчастные  составляютъ  сколько-нибудь 
значительную  часть  всей  массы  б'Ёдноты. 

БолЪе  правильнымъ  сл'Ьдуетъ  признать  ра8дЪлен1е  причинъ  бед- 
ности на  непосредственный  и  конечныя.  Путемъ  тщательнаго  изсле- 
дован1я  Раунтри  нашелъ,  что  тамъ,  где  заработки  семьи  (затрачи- 
ваемые исключительно  на  самое  необходимое,  не  включая  сюда  дру- 
Г1е  полезные  и  безполезные  расходы)  недостаточны  для  одного 
только  пропиташя,  непосредственными  причинами  бедности  являются: 
смерть  кормильца— 15,б37о;  болезнь  или  старость  главнаго  работ- 
ника въ  семье — 5,1 17о;  непостоянство  работы— 5,14^о;  большая 
семья — 22,1б^;о;  недостаточная,  хотя]и  регулярная,  заработная  плата — 
51,9б7о-  Уровень  бедности  былъ  исчисленъ  на  основе  семьи  изъ 
трехъ  детей.  Если  взять  за  среднее  более  многочисленную  семью, 
количество  людей,  живущихъ  въ  бедности,  естественно  увеличится 
соответствующимъ  образомъ.  Но  интересно  отметить,  что  особенно 
сильная  бедность,  выпадающая  на  долю  большихъ  семей,  не  носитт^ 
поетояннаго  характера,  а,  наоборотъ,  пер1оды  крайней  нужды  сме- 
няются цер1одами  сравнительнаго  довольства.  Жизнь  средняго  не- 
квалифицированнаго  рабочаго  можетъ  быть  подразделена  на  не- 
сколько пер1одовъ.  Бъ  течен1е  детства  онъ  живетъ  въ  бедности,  пока 
не   поступаетъ  вместе  со  своими  братьями  и  сестрами  на  работу  и 
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не  начинаетъ  помогать  сеиьб  своииъ  заработкомъ.  ЗатЪиъ  онъ  по- 
лучаетъ  возможность  кое-что  сберегать,  какъ  до,  такъ  и  послЪ  же- 
нитьбы. Но  съ  ростомъ  семьи  (бойе  2—3  Д"6тей),  онъ  опять  опу- 
скается ниже  уровня  б'Бдности  и  остается  на  атомъ  уровн1^  до  т1Ьхъ 
поръ,  пока  подросш1я  Д'ёти  не  начнутъ  зарабатывать.  ЗатЬмъ  начи- 
нается второй  пер1одъ  мен'Ье  острой  нужды,  продолжающ1йся  до  гёхъ 
поръу  пока  д'Бти  не  вступятъ  въ  бракъ  и  не  покинуть  старика, 
опять  опускающагося  (въ  трет1й  разъ)  ниже  уровня  бедности.  Эта 
ЭВ0ЛЮЦ1Я  можетъ  быть  иллюстрирована  сл1^дующей  д1аграммой: 

Д-Ьти  женятся 
и  покидаютъ 
отцовскш  домъ-^ 
Д^ти  начинаютъ-^^       Грабоч1й  неспособи 


къ  труду_^ 


ВОЭржсгбО 


Ю152025а)854045ф06бООЮ70  лЪтъ 
Изъ  КоуУАХгав)  **Роув1«у.  А  $(и4у  \п  Тоуып  Ц^ь." 


Характерно,  однако,  что  даже  при  средней  численности  семьи  и 
наличности  постоянныхъ  занят!й  бол1Бе  половины  б'Ьднаго  населешя 
б-Ёдствуеть  только  потому,  что  заработокъ  совершенно  недостаточенъ, 
несмотря  на  все  воздержан1е,  ум1Бренность  и  бережливость. 

Еакова  же  конечная  причина  б'Ьдности?  Задумываясь  надъ  этимъ 
вопросомъ,  мы  сразу  видимъ,  что  зд'Ьсь  невозможно  выд'блить  одну 
какую-либо  причину  изъ  всей  сложной  совокупности.  Б'бдность  т1Ьсно 
связана  съ  современной  экономической  жизнью,  а  посл'Ьдняя  пред- 
ставляетъ  собою  сложный  продуктъ.  Было  бы  наивно  и  безплодно 
усматривать  причину  б1^дности  въ  одной  какой-либо  характерной 
черт'Ь  современной  промышленной  системы.  Мальтуз1анецъ  видитъ 
корень  зла  въ  перенаселен1и,  коммунистъ — въ  частной  собственности, 
соц1алистъ — въ  правЪ  частной  собственности  на  средства  производ- 
ства, посл1^дователь  Генри  Джорджа— въ  собственности  на  землю, 
кооператоръ— въ  конкуренц1и,  анархистъ — въ  государственной  власти, 
защитники  бумажнаго  обращен1я— въ  металлическихъ  деньгахъ  и 
т.  д.  бсЬ  они  забываютъ,  что  б1Ьдность  существовала  въ  довольно 
широкихъ  разм'Брахъ  и  при  отсутств1и  указанныхъ  выше  причинъ. 
Перенаселен1е,   частная   собственность,  конкуренщя,  государственная 
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власть  и  деньги  отсутствовали  на  изв'Ьстныхъ  ступеняхъ  историче- 
скаго  развнт1я,  но  прокдят1е  бедности  тяготЬло  яадъ  обществомъ  и 
тогда.  Каждая  эпоха  характеризуется  своей  специфической  б4д- 
ностью. 

Е^тъ  ничего  бол1^е  естественнаго  и  въ  то  же  время  ничего  бол1^е 
опаснаго,  кавъ  изображать  прошлое  въ  вид16  золотого  в'Ька  и  окру- 
жать его  какимъ-то  ореолоиъ.  Современная  б'Ьдность  -явлен1е  въ 
высшей  степени  печальное;  но  для  всякаго,  знакомаго  съ  историй 
экономическаго  развит!я,  ясно,  что,  по  крайней  шЦ%  въ  промы- 
шленныхъ  странахъ  бол'Ёе  древняго  происхожден1я,  гд1Б  возможно 
д'Ьйствительное  сравнен1е,  б1Ьдность  въ  настоящее  время  меньше,  чЪмъ 
сто  лЪтъ  тому  назадъ,  и  еще  меньше,  чЪмъ  въ  прежн1е  в'Ька.  Даже 
соц1алисты  оставили  теперь  свою  теор1ю  постепеннаго  обнищан1я 
народныхъ  массъ  (Уеге1еп(11ш^8!11еог1е)  и  ограничиваются  жалобой 
на  то,  что  рабоч1й  не  получаетъ  справедливой  ({а1г)  доли  въ  рост1^ 
общественяаго  богатства.  Кром*  того,  жестокая  б-Ьдиость  свир*п- 
ствуетъ  въ  настоящее  время  въ  Инд1и— стран*,  гд*  современная  про- 
мышленная система  отсутствуетъ;  еще  бол^е  острая  нужда  наблю- 
дается у  дикарей,  совершенно  незнакомыхъ  съ  собственностью  на 
землю.  Причины  бедности  столь  же  сложны,  какъ  причины  самой 
цивилизац1и  и  роста  общественнаго  богатства. 


231.  Борьба  съ  пауперизмомъ. 

Всё  средства  борьбы  съ  пауперизмомъ  распадаются  на  дв*  кате- 
горш— на  палл1атибныя  и  предупредительныя,  т.  е.  на  мЪры  смягчен1я 
бедности  и  мЪры  предупрежден1я  ея  появлен1я.  Отличительной  чертой 
современной  жизни  является  растущее  стремлен1е  общества  къ  борьб* 
съ  порождаемымъ  бедностью  зломъ,  къ  борьб*  палл1ативнаго  и  преду- 
предительнаго  характера. 

11ризр*н1е  б*дныхъ  приняло  формы  частной  и  публичной  благо- 
творительности. Въ  свою  очередь  частная  благотворительность  бы- 
ваетъ  индивидуальная  и  частно-групповая  (1пз!;1!иГ1опа1<.  Такимъ 
образомъ,  мы  им*емъ  три  категор1и  лризр*Н1Я  б*дныхъ:  индивиду- 
альную, частно-групповую  и  публичную. 

1)  Индивидуальная  благотворительность,  въ  исключительныхъ 
случаяхъ,  безспорно,  весьма  важная,  часто  доставляетъ  не  столько 
д*йствительную  помощь  б*дняку,  сколько  моральное  удовлетворен1е 
жертвователю.  Опытъ  показалъ,   что  индивидуальная  неорганизован- 
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ная  благотворительность  весьма  часто  не  достигаетъ  своей  ц^и, 
тавъ  вакъ  диктуется  однимъ  чувствомъ,  а  не  чувствонъ  и  уыонъ 
ви'ЬсгЬ.  8ъ  результат1Ь  нищенство  и  науперизмъ  не  только  не  осла- 
б1^ваютъ,  а,  наоборотъ,  находятъ  новую  поддержку  для  своего  суще- 
ствован1я.  Это  обстоятельство  повело  къ  заи'Ьн'Ь  или,  по  крайней 
мФр'Ё,  къ  пополнен1ю  индивидуальной  благотворительности  частно- 
групповою. 

2)  Частно-групповая  благотворительность  выражается  въ  д'Ьятель- 
ности  благотворительныхъ  учрежденШ,  наприи'бръ,  благотворитель- 
ныхъ  обществъ,  обществъ  окадан1я  помощи  б'Ёднымъ,  ассоц1ац1й  для 
улучшен1я  положен1я  б1^дныхъ,  обществъ  призрЪн1я  сиротъ  и  вдовъ 
и  обществъ  поощрен1я  бережливости  и  борьбы  съ  нищенствомъ.  До 
прежде  всего  сл'Ьдуетъ  отм'Ётить  д1^тельность  обществъ  организован- 
ной благотворительности  (сЬагИу  ог^ашгаиоп  8ос1е1;1е8)у  широко 
развившихся  въ  течен1е  посл']^дняго  полувека.  Эти  общества  стре- 
мятся зан'Ёнить  случайность  научнымъ  принцвпомъ  и  д'Ёлаютъ  не 
мало  для  направлен1я  потока  милосерд1я  по  в'Ёрному  руслу.  Но  нау- 
перизмъ порождаегь  или  усиливаетъ  мног1Я  печальныя  явлеШя^  на- 
прим'Ьръ,  различный  бол1^зни,  антисанитарныя  жилища,  отдачу  д1^тей 
въ  воспитательные  дома  и  беззащитность  отъ  экономической  и  юри- 
дической (1е^а1)  дксплуатац1и.  Этинъ  объясняется  громадное  разно- 
образ1е  современныхъ  благотворительныхъ  учрежденШ:  частныхъ 
госпиталей,  даровыхъ  аптекъ,  санаторШ,  союзовъ  борьбы  съ  чахоткой, 
обществъ  постройки  образцовыхъ  жилищъ,  сиротскихъ  домовъ,  дЪт- 
скихъ  приотовъ  и  яслей,  д1^тскихъ  садовъ,  воспитатсльныхъ  домовъ, 
обществъ  народныхъ  развлечеяШ  на  открытомъ  воздухе,  уб'Ьжищъ 
для  престар'Ьлыхъ,  инвалидовъ  и  неизл-Ьчиыо-больныхъ,  обществъ 
дешеваго  кредита,  конторъ  найма,  обществъ  для  снабя;ен1я  населевш 
топливомъ,  дешевыхъ  или  безплатныхъ  прачешныхъ,  промышленпыхъ 
К0Л0Н1Й,  обществъ  для  подачи  юридической  помощи,  народныхъ  до- 
мовъ и  т.  п.  Руководство  этими  филантропическими  учреждешянп 
составляетъ  особую  профессш  и  является  предметомъ  спец1ально& 
дисциплины,  усп']Ьвшей  создать  громадную  литературу. 

Въ  прежн1я  времена  частно-групповая  филантроп1я  носила  пре- 
имущественно релипозный  характеръ.  Ъ(Л  велик1я  м1ровыя  релипи 
приносили  съ  собою  пропов'1^дь  милосерд1я;  что  касается,  въ  частности, 
христ1анства,  то  одна  изъ  важн1&йшихъ  его  заслугъ  заключается  въ 
томъ  новомъ  дух'Ь  всеобщаго  братства  и  милосерд1я,  который  оно 
вдохнуло  въ  языческШ  м1ръ  Европы.  Въ  течен1е  большей  части 
среднихъ  в1^ковъ  благотворительная  д'Ьятельность  церкви  была  факти- 
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чески  единственнымъ  воплощен1в11ъ  организованной  филантроШи. 
Только  послФ  рефориацш,  принесшей  съ  собою  конфискац1ю  значи- 
тельной части  церковныхъ  и  монастырскихъ  ииуществъ,  была  при- 
знана необходимость  той  или  иной  формы  публичнаго  призрМя 
бЬдныхъ. 

8)  Важнейшей  иллюстрац1ей  публичной  благотворительности  яв- 
ляются законы  о  бЪдныхъ.  Въ  Англ1и,  посл'Ь  конфискац1и  церков- 
ныхъ имуществъ,  епископамъ  было  приказано  призывать  прихожанъ 
къ  болФе  щедрому  жертвован1ю  въ  пользу  бЪдныхъ.  Такъ  какъ  эти 
п|)изывы  потеряли  С1>  течен1емъ  времени  всякое  д'Ьйствительное  зна- 
чен1е,  то  мировымъ  судьямъ  было,  наконецъ,  предоставлено  право 
издавать  постановлеп1я  о  сборахъ  въ  пользу  б'Ьдныхъ.  Такимъ  обра- 
зоиъ,  добровольный  пожертвован1я  постепенно  превратились  въ  при- 
нудительный подати— процессъ,  наблюдаемый  въ  истор1и  всякаго  на- 
логоваго  обложен1я.  Въ  1601  г.  была  установлена  общая  подать  для 
поддержашя  трудоспособныхъ,  но  лишенныхъ  работы  бЬдвыхъ.  Въ 
1662  г.  былъ  изданъ  такъ-называеиый  зеШетеп!;  ас!;,  им1^вш1й 
ц'Ьлью,  съ  одной  стороны,  облегчить  получен1е  б'Ьдныиъ  помощи,  а, 
съ  другой,  строго  ограничить  ея  сферу  действительными  уроженца- 
ми даннаго  мШа.  Посл'Ь  издан1я  закона  1722  г.  было  присту плена 
къ  сооружен1ю  рабочихъ  домовъ  (\уогк110и8б8),  при  чомъ  лица,  отка- 
зывавш1яся  вступить  въ  эти  дома,  лишались  всякаго  права  на  обще- 
ственную благотворительность.  Согласно  закону  Джильберта  1782  г., 
м'Ьстнымъ  властямъ  вм'ёнялось  въ  обязанность  находить  для  безра- 
ботныхъ  б-Ьдняковъ  подходящую  работу  по  близости  отъ  ихъ  жи- 
лища. Эта  система  достигла  своего  апогея  въ  закон'Ь  1796  г.,  когда 
парламентъ  присоединился  къ  резолюц1и,  принятой  годомъ  раньше 
мировыми  судьями  въ  Спинхемленд'Ь,  и  постановилъ  оказывать  нуж- 
дающимся изв1^стную  помощь  и  вн'Ь  рабочихъ  домовъ,  такъ  какъ 
посл']^дн1е  были  сильно  дискредитированы. 

Одно  время  закону  о  б'Ьдныхъ  приписывалось  незаслуженно  пре- 
увеличенное вл1ян1е.  Не  подложить  сомн'Бн1ю,  что  англ1йская  система 
была  непосредственной  прем1ей  на  непредусмотрительные  браки  и 
недостатокъ  бережливости.  Но  часто  повторявшееся  утвержден1е,  будто 
эта  система  разоряла  богатыхъ  и  ув-Ьков-Ьчивала  б-Ьдность,  является 
очевиднымъ  преувеличен1емъ.  Правда,  положен1е  вещей  въ  конц1^  во- 
семнадцатаго  и  начал'Ь  девятнадцатаго  в1^ка  было  весьма  плачевнымъ; 
но  оно  обусловливалось,  какъ  мы  знаемъ,  въ  значительной  степени 
злоупотреблешями,  связанными  съ  переходоиъ  отъ  домашней  систе- 
мы промышленности  къ  фабричной.  Законъ  о  б'Ьдныхъ  сыгралъ  свою 
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роль,  правда,  сравнительно  незначительную,  въ  д1^л1^  деградац1и  ра- 
бочаго  класса.  Великая  реформа  законовъ  о  б'Ьдныхъ  въ  1834  г., 
уничтожившая  призр1^н1е  б'Ьдныхъ  вн'Ь  благотворительныхъ  заведен1й 
(онШог  геИе1),  была  лишь  одниИъ  изъ  многихъ  прогрессивныхъ 
движен1й,  революц1онизировавшихъ  ноложен1е  рабочихъ  во  второй 
четверти  девятнадцатаго  столМя;  другими  формами  того  же  движе- 
н1я  были:  отм'Бна  законовъ  о  тайныхъ  сообществахъ,  проведен1б  фаб- 
ричныхъ  законовъ,  отм'Ьна  хл'Ьбныхъ  законовъ,  реформа  налоговой 
системы  и  ростъ  демократ1и.  Старые  законы  о  б'Ёдныхъ  не  создали 
въ  Англ1и  б1^дности,  а  новые  не  уничтожили  ея. 

Бъ  Соединенныхъ  Штатахъ,  гд'Ь  пауперизмъ,  по  понятнымъ  при- 
чинамъ,  принялъ  мен'Ье  острыя  формы,  двумя  главными  факторами 
призр1Ьн1я  б'Ёдныхъ  являются  богад'Ьльни  и  помощь  б'Ьднымъ  вя^ 
богад'Ьленъ.  Публичное  призр'Ён1е  б'Ьдныхъ  вн^  благотворительныхъ 
заведен1В  было  уничтожено  въ  н16которыхъ  крупныхъ  городахъ  вое- 
точныхъ  штатовъ,  наприм16ръ,  въ  Нью-1орк1^,  Фнладельфш,  Балти- 
мор'Ь  и  Вашингтон'Ь,  при  чемъ  эта  м'Ьра  оказалась  вполн1^  благо* 
творной.  Сравнен1е  достоинствъ  публичнаго  и  частнаго  прнзр(н1я 
б'Ёдныхъ,  становящееся  теперь  предметомъ  горячихъ  споровъ  во  мво- 
гихъ  частяхъ  Соединенныхъ  Штатовъ,  отвлекло  бы  насъ  слишкоиъ 
далеко  въ  сторону,  такъ  какъ  главныя  соображен1я  зд']^сь — не  эко- 
номическаго  характера. 


223.  Предупреждете  б'Ьдности. 

Мы  вид-Ьли  выше,  что  не  существуетъ  единой  специфической 
причины  б'Ьдности;  не  существуетъ,  поэтому,  и  единаго  средства 
предупрежден1я  бедности.  Наивный  и  простыя  средства,  обычно  вы- 
двигаемый для  борьбы  съ  б1^дностью,  это  — уменьшен1е  населен1я  и 
уменьшен1е  богатства. 

Посл'Ь  всего  того,  что  было  указано  нами  въ  гл.  IV,  мысль  о  воз- 
можности уничтожить  бедность  путемъ  уменьшен1я  населен1я  врядъ 
ли  нуждается  въ  дальн'Ьйшихъ  комментар1яхъ.  Люди  являются  одно- 
временно и  производителями  и  потребителями,  и  при  надлежащихъ 
услов1яхъ  ростъ  населен1я  вполн'ё  совм'ёстимъ  съ  ростомъ  общаго 
благосостоян1я.  Не  подлежитъ  никакому  сомн16н1ю,  что  во  многихъ 
современныхъ  государствахъ  численность  населен1я  увеличилась,  а 
б1^дность  относительно  уменьшилась. 

Уменьшен1с  богатствъ,  какъ  таковое,  никогда  не  считалось  д'бй- 
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ствительнымъ  средствомъ  противъ  б'1^дности— это  было  бы  слишкомъ 
абсурдно.  Но  ВСЁ  друг1я  наивныя  средства  противъ  б'бдности  факти- 
чески равноц1^нны  вышеуказанному.  Для  всякаго  читателя,  внима- 
тельно ознакомившагося  съ  предыдущими  главами,  должно  быть  до- 
статочно ясно,  что  частная  собственность  и  индивидуальная  иниц1а- 
тива  являются  двигательными  силами  въ  д'Ьл'Ь  накоплен1я  богат- 
ства я  д^йствительнаго  прогресса  челов'Ьчества.  Поэтому,  все,  что 
серьезно  подрываетъ  этотъ  фунданентъ,  разрушаетъ  не  только 
весь  механизмъ  промышленнаго  общества,  но  и  здан1е  самой  циви- 
лизац1и.  Торжество  анархизма  устранило  бы  государственную  власть, 
но  этнмъ  самымъ  общество  было  бы  лишено  фундаментальной  защи- 
ты, необходимой  для  его  мирнаго  существован1я.  Коммунизмъ  уни- 
чтожилъ  бы  имущественное  неравенство;  но,  уничтоживъ  частную  соб- 
ственность, онъ  этимъ  самымъ  нанесъ  бы  смертельный  ударъ  про- 
грессу. Ограничен1е  крупныхъ  состоянШ  путемъ  ли  налоговъ,  зако- 
нодатедьнаго  установлен1я  максимальнаго  разм'Ьра  частныхъ  богатствъ, 
или  путемъ  ограничен1я  права  насл'Ёдован1я  оказало  бы  пагубное 
вл1ян1е  на  духъ  предпр1имчивости.  Соц1ализмъ,  требующШ  уничтоже- 
н1я  частнаго  контроля  въ  области  производства,  неизб'Ьжно  повлекъ 
^  бы  за  собою,  при  теперешнемъ  состоянШ  челов1^чества,  сокращен1е 
производства.  Сощализмъ— это  кооперац1я;  а  въ  массЬ  человечества 
истинный  кооперативный  духъ,  къ  сожал'Ьн1ю,  отсутствуетъ.  Правда, 
встр'Ёчаются  выдающ1еся  примеры  соц1алистовъ-богачбй;  но  въ  боль- 
шинств'Ё  случаевъ  это  люди,  отличающ1еся  высокимъ  идеализмомъ,  и 
они  играли  бы  одинаково  крупную  роль  скор1Ье  въ  д^^'Ь  реформиро- 
ван1я,  ч'Ьмъ  переустройства  современнаго  общества.  Если  бы  челов'Ё- 
ческая  масса  стояла  этически  столь  же  высоко,  какъ  мнопе  изъ  со- 
ц1алистическихъ  вождей,  не  было  бы  никакой  необходимости  въ  ре- 
форм'Ё.  Идея  публичной  и  кооперативной  д'1&ятельности,  включающей 
въ  себя  весь  процессъ  производства,  предполагаетъ  наличность  само- 
отречен1я,  и  соц1ализмъ  утверждастъ,  что  чувство  самоотрвчен1я  уже 
созр1^о  въ  челов'Ёчеств'Б.  Истор1я  и  психолопя  показываютъ,  что  это 
утвержден1е  основано  на  грубой  недооц'Ьнк'Ь  значен1я  экономическаго 
мотива.  Когда  м1ръ  будетъ  готовъ  для  соц1ализма,  въ  соц1ализм1; 
уже  не  будетъ  надобности.  6сяк1я  серьезный  соц1алистичесБ1я  попытки 
неизбежно  замедлили  бы  процессъ  аккумулящи;  а  уменьшен!е  богат- 
ства не  можетъ  повлечь  за  собой  уменьшев1я  бедности. 

Но  говорить,  что  бедность  существовала  всегда,  еще  не  значить 
утверждать,  что  она  должна  существовать  в*чно.  Конечно,  абсолют- 
ное равенство  есть  не  бол'Бе  какъ  радужная  фантаз1я,  такъ  какъ  она 
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противор-Ьчить  диффбренц1ац1и«  являющейся  законоиъ  всяеой  жизне 
и  предпосылкой  всякаго  развит1я.  Но  изъ  всего  предыдущаго  «зло- 
жен1я  читатель  долженъ  былъ  вынести  идею  прогрессирующаго  вза- 
имод'Ьйств1я  индивидуальной  и  соц1альной  точекъ  зр1Ьн1я— идею  о 
томъ,  что  личность  во  всЁхъ  своихъ  Д'Ьйств1яхъ  должна  считаться 
съ  требован1ями  общества,  и,  съ  другой  стороны,  что  коллективная 
д'Ьятельность  должна  всасывать  въ  себя  излишекъ  энерг1и,  глдвныиъ 
источникомъ  которой  всегда  будутъ  усил1я  индивида.  Переводя  это 
на  языкъ  политической  эконом1и,  мы  можемъ  сказать,  что  совре- 
менная промышленная  система  медленно  порождаетъ  не  только  поли- 
тическую, но  и  экономическую  демократ1ю,  и  что  экономическая  де- 
мократ1я   несоБМ1^стима  съ  постоянной   и  широкораспространенноВ 

б']^ДНОСТЬЮ. 

Но  это  еще  отнюдь  не  значитъ,  что  экономическ1я  силы— и  только 

эти  силы— непосредственно  создадутъ  золотой  в'ёкъ  или  что  политя- 

скимъ  идеаломъ  является  1а18$е2-{^а1ге.  Правительство  и  стоящее   за 

нимъ  общественное  мн'Ьн1е  являются  въ  изв1^стномъ  смысл'Ь  продук- 

томъ  экономическихъ  услов1й;  но  мы  уже  знаемъ,  что  и  они  сами 

также    являются   могущественными    факторами  въ  д'Ьл'Ь   изм^нен!;^ 

этихъ  услов1й.  Соединенное  Д'Ьйств1е  экономическихъ,  политическихъ 

и  этическихъ   сйлъ   создаетъ  прогрессъ  путемъ  повышен1я  соц1аль- 

яаго  уровня.  Въ  повседневной  торгово-промышленной  жизни  это  озна- 

чаетъ  постепенный,  но  ясно  зам'Ётный  подъемъ  уровня  коммерческой 

морали.  Поскольку  вопросъ  идетъ  о  бедности,  иовышен1е  соц1альнаго 

уровня  равносильно  подъему  вгапйагй  оГ  ИГе  рабочаго  и  установлс- 

н1ю,  хотя  бы  въ  идеал'Ь,  опред'Ь.!1еннаго   минимума,   ниже  котораго 

нац1оыальное  производство  лишается  всякой    ц-Ьиности.   ПрактичесБН 

этотъ  процессъ  выражается  въ  многообразны хъ  формахъ  трэдъ-юеш- 

нистской  деятельности,  въ   обучен1и   неквалифицированныхъ   рабо- 

чихъ,  въ  фабричномъ  законодательств'^,  рабочемъ  страхован1и,  отв1^т- 

/^твенности  предпринимателей  за  увечья  рабочихъ,  улучшен1и  рабо- 

чихъ  жилищъ,  коллективномъ  договоре  и  соглашен1яхъ,  въ  контроле 

надъ  монопольными  предпр1ят!ями  и  въ  д-Ёятельностн  другихъ  совре- 

менныхъ  факторовъ  соц1альной  реформы.  Этотъ  процессъ  совершается 

медленно,  такъ  какъ  самодовольный  коммерсангь  съ  трудомъ  усваи- 

ваетъ  ту  мысль,  что  д'ЁВствительные  конечные  интересы  класса  про- 

мышленниковъ  требуютъ  возрастан1я  потреблен1я,  Т.   е.    иовышен1я 

в1апдаг.1  оГ  ИГе  массы  производителей.  Въ   демократическомъ  госу- 

дарств'Ё  одно  только    общественное   мн']^н1е   можетъ,   въ   конечноиъ 

счет*,  защитить  честпаго  и  дальновидпаго  предпринимателя  отъ  без- 
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честной  (ипЫг)  В0ББуренц1и  со  стороны  его  эгоистичесвихъ  сопер- 
нивовъ. 

Итавъ,  для  того,  чтобы  достигнуть  прогресса,  не  сопровождаемаго 
б'Ьдностью,  необходимо  нивеллировать  не  пояижающимъ,  а  повышаю- 
щимъ  образомъ;  необходимо  устранять  все,  что  иреоятствуетъ  спо- 
собнымъ  и  см'Ёлымъ  людямъ  проявлять  свое  исвусство  и  изобр'Ьта- 
тельность;  необходимо  расврыть  передъ  важдымъ  челов1^вомъ  всЪ 
шансы  на  счастье  и  поставить  мен1Ьб  счастливыхъ  и  мен-Ье  одарен- 
ныхъ  людей  подъ  защиту  оОщественнаго  мн1^н1я,  воторое  не  допу- 
стить несправедливости  и  воторое  будетъ  настаивать  на  создан1и 
услов1И,  обезпечивающихъ  важдому  достойному  (^опЬу)  челов*ву 
возможность  достойнаго  челов1Ьчесваго  существован1я. 

233.  Будущее  экономической  жнзЛ|. 

Мы  подходимъ,  навонецъ,  кь  вопросу,  воторый  невольно  напра- 
шивается въ  завлючен1е  настояшаго  труда:  вуда  направлена  тенден- 
ц!я  современнаго  развит1я?  вав1е  урови  мы  можемъ  вынести  для  бу- 
дущаго  изъ  экономическаго  изсл'Ьдован1я  прошлаго  и  настоящаго? 
вавовы  силы,  порождающ1я  прогрессъ  или  регрессъ? 

Мы  не  станемъ  отрицать  того  фавта,  что  мног1е  свлонны  отв'Ь- 
чать  на  всЬ  эти  вопросы  пессимистичесви.  Они  обращаютъ  наше 
вниман1е  на  распространен1е  росвоиш  и  матер1ализма;  они  съ  го- 
речью увазываютъ  на  ростъ  плутоврат1и  и  новаго  феодализма;  они 
напоиинаютъ  намъ  предостерегающ1й  прим1^ръ  восточныхъ  монархШ, 
влассичесвой  Грец1и  и  Рима  и  предсвазываютъ,  что  за  совроменнымъ 
пер1одомъ  расцвета  посл'Ёдуетъ  пер1одъ  уладва  и  овончательнаго  раз- 
рушен1я.  Истор1я  повторяется;  въ  челов'Ьчесвихъ  Д'Ьлахъ  н'Ьтъ  ничего 
новаго. 

Однако,  основательное  знакомство  съ  истор1ей  эвономичесваго  раз- 
витая способно  охранить  насъ  отъ  столь  мрачной  и  безнадежной 
точви  зр%н1Я.  Все,  увазывавшееся  нами  выше,  можетъ  быть  сведено 
въ  тремъ  важнымъ  фавторамъ:  росту  промышленнаго  вапитала,  между- 
народному харавтеру  науви  и  появленИо  демовратичесваго  идеала. 

1)  Въ  древнемъ  Рим'Ё,  точно  тавъ  же  вавъ  въ  феодальной  Ёвроп'Ь  и 
колон1альной  АмериБ1^,  господствующую  роль  въ  экономической  жизни 
играли  услов1я  землевлад'Ьн1я.  Торговые  пути  были  главными  фавторамн 
расцвета  и  упадва  восточныхъ  монархШ,  греческихъ  независимыхъ 
государствъ,  итальянскихъ  и  германскихъ  городовъ,  Португал1и  п 
Испан!и.  Наше  время,  напротивъ  того,  харавтеризуется,  прежде  всего, 
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с7ществован1еиъ  промышленнаго  капитала.  Мног1е  говорятъ  о  ирр- 
гресс^  науки,  но  немног1е  понииаютъ,  какое  громадное  значеню 
шипеть  все  растущее  подчинен1е  природы  челов'Ьку,  как1я  револю- 
цЮнныя  возможности  кроются  въ  подчинев1и  силъ  вселенной  силЪ 
человФческаго  интеллекта.  Ростъ  науки  сд1Ьлалъ  возможнымъ  почти 
безграничное  увеличен1е  производства.  При  ненаучныхъ  методахъ, 
господствовавшихъ  въ  прошломъ,  земельный  капиталъ  им'Ьлъ  опре- 
д1^ленныя,  довольно  т'Ёсныя,  рамки  для  своего  развит1я.  Правда,  по- 
явлен1е  торговаго  капитала  способствовало  расцвету  торговли,  и  по- 
скольку обм1Ьнъ  является  одной  изъ  фазъ  производства,  значительно 
увеличило  производительный  силы  челов'Ьчества.  По  и  торговый  ка- 
питалъ былъ  ограниченъ  въ  своей  д'Ьятельности  узкими  рамками. 
Новыя  ц'Ьаности  создавались  просто  путемъ  обм'Ьна  существующихъ 
ц'Ьнностей;  пирамида  богатства  покоилась  на  основе  производства  въ 
рамкахъ  отд'Ьльныхъ  общинъ  и  не  могла  быть  поднята  выше  изв^- 
стнаго  пред16ла.  Не  то  теперь:  вм'бст'Ь  съ  ростомъ  современнаго  ка- 
питала и  раскрыт1емъ  сокровеннФйшихъ  тайнъ  природы,  использо- 
ван]е  естественныхъ  источниковъ  богатства  въ  каждой  стране  сд'ё- 
лалось  почти  безграничнымъ,  создавая  для  торговли  и  промышлен- 
ности все  бол'Ье  и  бол'Ье  расширяющуюся  основу. 

Въ  атомъ  именно  и  кроется  различ1е  между  эволюц1ей  будущаго 
и  дволюц1ей  прошлаго.  Въ  прежн1я  времена,  посл'6  того,  какъ  земле- 
д'ЬлЮ  и  торговля  достигали  изв-бстной  ступени  развит1я,  челов1^че- 
ская  изобр'Ьтательность  была  безсильна  выдумать  что  либо  иное, 
кром1^  разд'Ьлен1я  уже  существующаго  богатства;  неудивительно,  что 
при  ограниченности  производства  каждое  государство  стремилось  за- 
хватить это  богатство  въ  свои  руки.  Этимъ  объясняется  ростъ,  рас- 
цб%тъ  и  упадокъ  тогдашнихъ  государствъ.  Ьъ  будущеиъ,  напротивъ 
того,  каждая  жизнеспособная  нац1я,  вм1Ьсто  разд'Ьлешя  уже  суще- 
ствующаго богатства  будетъ  постоянно  создавать  новое.  Хотя  земель- 
ный вопросъ  и  торговый  отношев1я  сохранять  и  въ  будущемъ  всю 
свою  важность,  секретъ  конечнаго  усп'&ха  сл'Ёдуетъ  все  же  искать 
въ  основныхъ  услов1яхъ  индустр1альнаго  развит1я:  ростъ  промышлен- 
наго капитала  открываетъ  почти  безконечныя  перспективы  увеличе- 
ния богатства  и  расцвЬта  прогресса. 

2)  Наука  не  только  безгранична  въ  своихъ  возможностяхъ,  но  н 
безпристрастна  въ  своихъ  практическихъ  проявлен1яхъ.  Наука  стоить 
выше  всЬхъ  нац1ональныхъ  рамокъ.  Въ  настоящее  время  ни  одна 
страна  не  иожетъ  удержать  на  долгое  время  монопол1ю  промышлен- 
ныхъ  преимуществъ.  Правда,  въ  ближайщемъ  будущемъ  климатиче- 
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СВ1Я  усдов1я  ии  расовыя  «юрты  могутъ  дать  одной  нац{х  вреиенное 
превосходство  въ  той  или  иной  области  производства;  но  благодари 
возрастающему  значеи1ю  новыхъ  проиышленяыхъ  методовъ,  одина- 
ково прии1книиыхъ  во  вс1^иъ  естественныиъ  силамъ,  это  превосход- 
ство не  иожетъ  на  долгое  время  оставаться  достояШемъ  одной  исклю- 
чительной страны. 

Мы  привыкли  говорить  объ  изм1Ьнен1яхъ,  вызванныхъ  развипеиъ 
средствъ  транспорта  и  ростомъ  м1рового  рынка;  но  далеко  не  вс1^ 
ясно  представляютъ  себ1^  возможности^  связанный  съ  промышленной 
революШей.  Правильно  понятая,  промышленная  революхЦя  означаетъ 
гряд7Щ1й  переходъ  могущественныхъ  дерасавъ  отъ  безпощадныхъ 
войнъ  и  постоянной  вражды  въ  дружественному  соревнован1ю  не  во 
имя  ра8Д'Ьлен1я  того,  что  уже  существуетъ,  а  во  имя  утилизац1и  того, 
что  можетъ  быть  создано  вновь.  Правда,  въ  ближайшемъ  будущемъ 
поскольку  отд'Ьльныя  иац1и  находятся  еще  на  различныхъ  ступеняхъ 
промышленнаго  развит1я,  и  пока  им16ются  еще  обширные  рынки,  не  за- 
хваченные индустр1альнымъ  капиталомъ,  нацЮнализмъ  стараго  типа  съ 
его  иротекц1онизмомъ  и  торговымъ  соперничествомъ  долженъ  на  н'Ь- 
которое  время  сохраниться.  Но  съ  каждымъ  десятилМемъ  научнаго 
прогресса  услов1Я  будутъ  постепенно  м1Бняться,  и  прежнШ  рацЮна- 
лизмъ,  основанный  на  исключительности,  превратится  въ  новый 
космополитизмъ,  покояпЦйся  на  рост1^  каждаго  великаго  и  зкономи- 
чески  однороднаго  общества. 

3)  Навонецъ,  посл16дн1й  и  важнМшШ  пунктъ  различ1я  между 
прежнимъ  и  теперешнимъ  временемъ — это  наличность  демократиче- 
скаго  идеала.  Правда,  мы  съ  удовольств1емъ  указываемъ  на  усп'бхи, 
сд'Ёланные  неквалифицированными  членами  рабочаго  класса,  но  для 
т1^хъ,  кто  понимаетъ  основный  услов1я  усп'Ьшной  демократ1и,  при 
которой  рабоч1е  составляютъ  подавляющую  массу  гражданъ,  будущШ 
идеалъ  растетъ  быстр1&е  д1Ьйствительнаго  прогресса.  Грубый,  повер- 
женный въ  летарг1ю  врестьянинъ  прежнихъ  временъ,  можетъ  быть, 
и  довольствовался  кускомъ  хл'Ьба  и  постоянной  нуждой.  Свободный 
гражданинъ  промышленнаго  государства  требуетъ— и  требуетъ  съ 
полнымъ  основан1емъ — участ1я  кавъ  въ  духовныхъ,  такъ  и  въ  ма- 
тер1альныхъ  благахъ  современной  цивилизац1и.  Съ  каждымъ  улучше- 
н1емъ  его  экономическаго  положен1я,  обусловленнымъ  игрой  совре* 
менныхъ  промышленныхъ  силъ,  передъ  нимъ  открываются  все  новыя 
и  новыя  возможности,  новые  источники  законнаго  удовлетворен1Я. 
Соц1альныя  волнен1я  нашего  времени,  со  всеми  ихъ  эксцессами  и  до- 
стойными сожал'&н1я  чертами,   представляютъ,  въ  общемъ,  здоровый 
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синптомъ:  это— родовыя  муки,  сопровождающгя  появлен1е  на  св16тъ 
новаго  промышленнаго  строя,  надъ  которымъ  работалъ  рядъ  пово- 
лЪнШ  и  смутные  контуры  котораго  видны  уже  н  теперь. 

Этотъ  новый  промышленный  строй  зависитъ,  однако,  отъ  на^шч- 
ности  здороваго  общественнаго  мн']^н1я.  Бъ  древн1е  в'^ка  политическое 
и  общественное  мн'Ьн1е  носило  на  себ'Ь  классовый  отпечатокъ.  Въ 
средШе  в-Ёва  общественное  мн'1^н1е  не  сочувствовало  конкуренции.  Бъ 
наше  время  прогрессъ  экономической  мысли  и  давлен1е  экономиче- 
ской действительности,  призвавъ  къ  жизни  новые  классы,  находив- 
ш1еся  до  тЬхъ  поръ  въ  полномъ  загон'Ь,  создаетъ  общественное  мн^- 
н1е,  прямо  признающее  благод'Ёян1Я  здоровой  конкуренц1и,  но  въ  то 
же  время  настоятельно  требующее  д'Ьйствительнаго  общественнаго 
контроля  надъ  конкуренц1ей  для  повышбн1я  ея  уровня  и  очищешя 
ея  отъ  нежелательныхъ  элементовъ. 

Итакъ,  изучен{е  современныхъ  промышленныхъ  силъ  вполне 
оправдываетъ  разумный  оптимизмъ  (геазопаЫе  ЬореШпезв).  Про- 
изводительный силы  общества  возрастаютъ  въ  такой  быстрой  про- 
порц1и,  что  намъ  нечего  бол-Ёе  бояться  упадка  общаго  благосостояшя 
и  нац1ональнаго  могущества.  Нечего  опасаться  и  вторжен1я  варва- 
ровъ,  такъ  вакъ  скоро  варваровъ  совершенно  не  будетъ.  Маятнивъ 
цивилизац1и  не  можетъ  двинуться  назадъ,  ибо  подъ  вл1ян1емъ  но- 
выхъ  эвономическихъ  силъ  только  гЁ  нац!и  могутъ  добиться  успеха, 
которыя  понимаютъ,  какъ  утилизировать  промышленный  капиталь, 
а  это  возможно  только  при  постоянномъ  рост'Ь  цивилизац1и.  Благо- 
даря интернацЮнальному  характеру  науки  и  равном'Ьрному  распре- 
д'Ьлен1ю  промышленныхъ  силъ,  господство  одного  народа  надъ  всЬми 
остальными  становится  невозможнымъ.  Что  же  касается  каждой 
отд1Ьльной  нац1и,  то  хотя  богатые  становятся  несомн1^нно  богаче,  а 
б'Ьдность  все  еще  не  исчезаетъ, — б1Ьдные  не  становятся  б'Ьдн1Ёе.  Раз- 
вит1е  бол'Ье  полной,  а  потому  и  бол'Ье  справедливой  конкуренц1и  пу- 
темъ  соддан1я  системы  коллективнаго  договора  и  болЪе  д'Ьйствитель- 
наго  контроля  надъ  монопол!ей;  сознан1в  обществомъ  того,  что  проч- 
ное благосостоян1е  зависитъ  не  только  отъ  сохранен1я  и  свободной 
игры  капитала,  но  и  отъ  повышен1я  уровня  рабочей  массы;  гряду- 
щ1й  соц1альный  контроль  въ  области  самой  конкуренц1и  въ  интере- 
сахъ  создан1я  бол'бе  просв1^щеннаго,  а,  значитъ,  и  бол'Ье  свободнаго 
соперничества— всЬ  эти  факторы  неизб'Ёжно  стремятся  къ  тому,  чтобы 
обезпечить  за  каждымъ  общественнымъ  классомъ  справедливую  долю 
нац1ональнаго  дохода. 
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234.  Роль  политической  ЭК0Н0М1И. 

Изъ  предыдущаго  видно,  что  эвонохичесвой  наув-Ь  предстоитъ  въ 
будушемъ  громадная  роль.  Мы  подошли  тавимъ  образомъ  въ  тому 
же  положен1ю,  изъ  вотораго  мы  исходили  въ  самомъ  начал1^.  Въ  ряду 
другихъ  фавторовъ,  вл1яющихъ  на  соц1альный  прогрессъ,  эвономи- 
чесв1й  фавторъ  является  господствующимъ  (соштапсИп^),  и  полити- 
чесвая  двоном1я,  изучая  то,  что  есть,  должна  по  необходимости  инте- 
ресоваться и  гбмъ,  что  будетъ.  Если  правда,  что  эвоноиистъ  яв^ 
ляется  истиннымъ  философомъ  общественной  жизни,  то  ему  должна 
принадлежать  видная  роль  въ  научномъ  и  завонодательноиъ  твор- 
честв16  новыхъ  общественныхъ  формъ.  Отд'бдьные  соц1альные  влассы, 
по  самому  существу  своему,  не  способны  вид'Ьть  что-либо,  врои'Ё 
своихъ  собственвыхъ  интересовъ.  Фермеръ  такъ  же  мало  понииаетъ 
деятельность  финансиста,  а  фабричный  рабоч1й--услов1я  м1рового 
рынва,  вавъ  вапиталистъ— истинные  идеалы  рабочаго.  Было  бы 
опасно  давать  одному  влассу  быть  выразителемъ  нуждъ  другого. 
Эвономистъ,  достойный  этого  зван1я,  долженъ  быть  чуждъ  и  страха, 
и  тщеслав1я:  одни  называютъ  его  соц1алистомъ,  друг1е—ставленни- 
вомъ  вапитала,  большинство— мечтателемъ.  Но  если  тольво  онъ  со- 
храняетъ  въ  006*6  ясность  научнаго  лредвид'6н1я,  любовь  въ  истин'ё 
и  способность  въ  здравому  сужден1Ю,  общество  несомненно  будетъ 
относиться  съ  возрастающимъ  внииан1емъ  въ  высвазываемымъ  имъ 
взглядамъ.  Вл1ян1е  эвономичесвихъ  условШ  на  двономичесв1я  теор1и, 
повидимому,  ясно  для  всяваго;  обратное  же  вл1ян!е  эвономичесвой  мысли 
на  эвономичесв1я  услов1я  оценивается  недостаточно.  По  мере  своего 
развит1я  наука  становится  все  более  и  более  способной  понимать  и 
объяснять  действительное  содержало  существующихъ  услов1й  и  пра- 
вильные методы  согласован^  реальнаго  съ  идеальнымъ.  Эвономиче- 
свая  наува,  находящаяся  еще  въ  состоян1и  детства  и  являющаяся 
наиболее  трудной  и  сложной  изъ  всехъ  научныхъ  дисциплинъ,  гёсно 
переплетена  съ  действительными  ;услов1ями  времени  и  на  нихъ  по- 
боится; но,  подобно  естественной  науве,  политичесвая  эвоном1я  бу- 
дущаго  дастъ  намъ  возможность  понимать  движущ1я  силы  жизни, 
овладевать  ими  и  извлевать  изъ  нихъ  все  большую  и  большую 
пользу.  Политичесвая  эвоном1я  является  одновременно  создан1емъ 
прошлаго  и  творцомъ  будущаго.  Правильно  понятая,  разумно  по- 
строенная, безбоязненно  защищаемая,  она  является  опорой  этиче- 
сваго  здан1я,  основой  соц!альнаго  прогресса. 


ч,^ 


